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Perspectivas para o préximo milénio

essa Gltima edigdo do milénio, é com
Nprazer especial que me dirijoaos lei

tores da revista M&T para agrade-
ceroincentivo € 0 apoio que recebemos nesses
11 anos e, a0 mesmo tempo, solicitar a todos
que continuem aopinar, enviar comentarios e
criticas, pois essa contribuicdo é fundamental
paraa manutencio da dindmica e daatualida-
de dos assuntos tratados na nossa Revista.
E sempre bom relembrar que a M&T é feita
para vocg, € para todos aqueles profissionais
interessados em conhecer mais do universo
dos equipamentos. E para vocé que dedica-
mos as Nossas atengdes € 0s nossos esforgos
para fazer uma revista cada vez melhor.
Estamos no limiar de um novo tempo, onde a
informagfo assume cardter fundamental, e a
SOBRATEMA esti consciente desse e de
outros desafios com os quais 0 nosso setor se
defronta, principalmente diante da retoma-
da dos investimentos brasileiros, e sul-ameri-
canos, nas areas da infra-estrutura e com um
grande nlimero de obras que serdo iniciadas
ao longo do préximo ano. Em termos de Bra-

sil, as expectativas s3o otimistas como decor-
réncia do crescimento econdmico de aproxi-
madamente 4% nesse ano e das projegdes para
2001, no mesmo montante.

H4 muitos anos ndo assistimos a uma virada
de ano com tantos sinais positivos, € com um
cendrio econdmico tdo propicio aos investi-
mentos. Um sinal alvissareiro pode ser cons-
tatado na industria de fabricantes de equipa-
mentos, nacionais € internacionais, que esta
apostando firme na M&T EXPO 2001. Para
se ter idéia, a drea de exposicao ji ultrapassa
em 30%a drea da feirade 1999 —o que garan-
te, certamente, um evento maior, melhor e
com muito mais novidades internacionais
que os anteriores. Essa proxima feira vocé nao
pode perder.

Também para o préximo ano a
SOBRATEMA estd preparando uma série
de novidades, que ji podem ser vistas na
nossa Home Page (www.sobratema.com.br),
que foi totalmente remodelada para aten-
der melhor aos nossos associados e aos de-
mais visitantes. Nela vocé poderd encontrar

novas segoes, varios servicos e um grande vo-
lume de informagdes sobre equipamentos
para engenharia e mineragio, € 0 nosso in-
tuito é que vocé a freqiiente e a utilize no
seu dia-a-dia.

Mas as novidades para 2001 ndo param por
ai. Vamos langar no Brasil o mais importan-
te programa de treinamento — tedrico € pra-
tico —denominado OPUS, exclusivamente
para gerentes e operadores de maquinas, com
tecnologia da OETIO, do Canad4, que pro-
mete ser um grande sucesso. Era uma inici-
ativa que ha muito querfamos realizar € que
agora serd possivel. Como dissemos anteri-
ormente, 2001 tem tudo para ser um ano
muito especial para todos nds, com muito
trabalho, muitas obras e muitas conquistas.
E esses sdo também os nossos votos para os
nossos leitores.

Desejando a todos um Feliz Natal.

Afonso Mamede
Presidente

ENTRE SEM BATER

Sem licenca e sem cerimania
Entre, por favor.

Afinal, o futuro esta sempre
de portas abertas.

E s6 passar de hoje para amanha
com muita fé, teda forga

e mais esperanga.

Porgue enfrentar e vemcer

0s caminhos é a maior

prova de existir,

e seguir em frente

s6 depende de voce.

Viva, va e venca!

Esta é a nossa mensagem de future
no despertar de um novo milénio.

Noves niimeraos.
Tel. 11 - 38246450 Fax. 38246470
www. worldtractor.com.br
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Perspectivas para el préoximo milenio

n esta Olima edicién del milenio, es con
ro gusto que me dirijo a todos los
lectores de la revista M&T para

agradecertes el incenfivo y apoyo que hemos
recibido durante estos dlimos once afos y, al
suopiniényenviéndonas sus comentariosy atficas,
pues la contribuddn detodos es fundamental para
la dinamizadén y la actualizacién de los temas
fratados en nuestra Revista.

Es importante tener presente que la M&T es
hecha para Usted, y para fodos aquellos
profesionales interesados en profundizar el
conocimiento sobre méquinas y equipos. Es a
Usted, lector, a quien dedicamos nuestra
afenciény nuestro emperio en hacer una revista
cada vez mejor. Estamos en el umbral de una
nueva era, en la que la informacién serd algo
fundamental. SOBRATEMA tiene conciencia de
este y de los ofros desafios que nuestro sector
enfrenta, en consecuencia, principalmente, de
la reactivacion de las inversiones brasilefias y
sudamericanas en las dreas de infraestructura,
ya que se empezard a construir un gran nimero

de obras durante el préximo ario. Con respecto
aBrasil, las expectativas son muy buenas dado
que este arfio el pais ha crecido un 4% y se
estima que en 2001 crecerd ofro fanto.

Hace mucho tiempo que no tenemos un Afio
Nuevo tan lleno de expectativas positivas, con
un panorama econdmico fan propicio a las
inversiones. Estas sefiales auspiciosas se hacen
sentir en la industria de mdquinas y equipos,
brasileria y extranjera, que estd apostando sus
fichas en la M&T EXPO 2001. El érea de esta
exposicidn, sdlo para dar una ideq, ya es un
30%més grande que la de laferia de 1999 o
que garantiza, con foda seguridad, un evento
mayor, mejor y con muchas mds novedades
infernacionales que los anteriores. Usted no
puede perderse esta préxima feria.

También parael préximo afio, SOBRATEMAestd
preparando una serie de novedades, y Usted
ya puede conocer algunos detfalles visitando
nuestro sifio (www.sobratema.org.br), que ha
sido fotalmente reestructurado para atender atin
mejor o nuestros socios y visitantes. Alli, Usted
podrd encontrar nuevas secciones, diversos

servicios y una gran cantidad de informaciones
sobre equipos para las éreas de ingenieria y
mineria. Nuestro propésito es que Usted la visite
asiduamente y que le sea dtil en su cofidiano.
Las novedades programadas para 2001 no
ferminan aqui. Vamos, ademds, alanzaren Brasil
€l OPUS, el programa de capaditacién—fedrico
y prdctico- mds importante del momento,
exdusivamente para gerentes y operadores de
méquinas, contando con el respaldo fecnolégico
de la OETIO, de Canadd, que promete serun
gran éxito. Hace mucho fiempo que queriamos
implantar este programa y finalmente ahora
tendremos la oportunidad. Como hemos dicho
anteriormente, 2001 se presenta como un afio
muy especial para todos nosotros, con mucho
trabajo, muchas obras y muchas conquistas.
Es lo que les deseamos también a todos
nuestros lectores.

iFelices Fiestas!

Afonso Mamede
Presidente

tros.

Utilizando-se das mais avangadas técnicas de fabri-
cagdo, a eurobras produz sua linha de médulos me-
talicos tipo container em chapa de ago galvanizado,
oferecendo qualidade e tecnologia.

A grande vantagem no uso de modulos metilicos
eurobras, estd na relagdo custo beneficio, pois aten-
dem as mais variadas necessidades: escritérios, de-
positos, sanitérios, refeitdrios, dormitérios, entre ou-

Oferecendo ainda a praticidade de remanejamento

de drea, possibilidade de desmontagem ou conve-
niéncia de empilhamento dos médulos.

Modelos de Containers

& solucdes eurobrds

ECONOMIA, PRATICIDADE E CONFORTO NA SUA OBRA

=a

eurobras www. eurobras.com.br

Servigo de atendimento ao cliente Eurobﬁﬁ&‘él ,
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A Case tem mais de 80 anos de Brasil. E esta de produzir e de investir. Estamos entrang,
vivendo a sua melhor fase de crescimento. no novo milénio em marcha forte. Novasg
A cada dia, cresce a sua participacio nos tecnologias, novos produtos, noves S€lvigo

segmentos onde ela atua. E a Case nao para com a confiabilidade e a qualidade de sgy
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ONIBUS
HIBRIDO

Prezados Senhores,

Sou pesquisador da drea de transporte ur-
bano e verifiquei que na revista Manuten-
¢do e Tecnologia, edigio n° 56 (janeiro/
2000) hd uma reportagem sobre o primei-
ro 6nibus hibrido do Brasil. Gostaria de
entrar €m contato com as varias empresas
envolvidas no projeto. A propésito, concluf
uma tese de mestrado na drea de manu-
tencdo em transportes e gostaria de saber
se essa revista estd aberta para publica-
¢oes de artigos sobre assuntos do género.
Atenciosamente,

Eng® Mecinico Fébio Coelho Barbosa
MsC Transportes Urbanos

Caro Fibio,

Conforme antecipamos por e-mail, maio-
res informagdes sobre o 6nibus hibrido po-
derdo ser obtidas na Volvo, em Curitiba, a
principal responsével pelo projeto, junta-
mente com a Eletra e a Marcopolo. Em
relacdo 4 sua tese, temos interesse sim.
Por favor envie uma cépia para apreciacio
de nossa diretoria técnica.
(sobratema(@sobratema.org.br).

AUTOBUS

HIBRIDO

Estimados Sefiores,

Soy un investigador del érea de transporte
urbano y he visto que en la revista
Mantenimiento y Tecnologia, edicién n®
56 (enero/2000) hay un reportaje sobre
el primer autobs hibrido de Brasil. Tengo

3 e M&T - Revista Manutencio & Tecnologia

interés en entrar en contacto con las
empresas involucradas en ese proyecto.
A propésito, he concluido una tesis de
post grado en el &rea de mantenimiento
de transportes y me gustaria saber si esta
revista publica articulos sobre este tema.
Atentamente,

Ing. Mecdnico Fabio Coelho Barbosa
MsC Transportes Urbanos

Estimado Fébio,

Como ya le anticipamos por e-mail,
podré obtener mds informaciones sobre
el autobds hibrido en la empresa Volvo,
en Curitiba, que es la principal
responsable del proyecto, junto con las
empresas Eletra y Marcopolo. Con
relacién a su tesis, tendremos mucho
gusto en analizar su publicacién. Por
favor, envie una copia a nuestro
departamento técnico.
(sobratema@sobratema.org.br).

LUBRIFICACAO
CENTRALIZADA

Prezados Senhores,

Gostaria de receber informagdes de como
poderia entrar em contato com o fabrican-
te deste sistema automatico de lubrifica-
cdo centralizada que foi apresentada em
uma reportagem na revista M&T de nu-
mero 59, paginas 58 e 59, pois este siste-
ma me interessou muito para ser aplicado
em minha frota. A empresa da qual sou
Gerente de Manutengio é a LEAO &
LEAO L'TDA, que est4 situada em Ribei-
rdo Preto.

Sem mais para o momento, Obrigado.

José Fernando Paschoalini
Gerente de Manutengio

Caro Paschoalini,

Como outros leitores também manifesta-
ram interesse em relagdo a esse sistema,
resolvemos publicar sua solicitagdo, assim
como a resposta que lhe enviamos por e-
mail. Maiores detalhes sobre o Sistema de
Lubrificacdo Centralizada poderdo ser ob-
tidas no fabricante, a Woerner, pelo telefo-
ne 11 79228188, ou no site woerner.com.br

LUBRICACION
CENTRALIZADA

Estimados Seriores,

Me gustaria recibir informaciones sobre
cémo entrar en contacto con el
fabricante del sistema automdtico de
lubricacién centralizado que fue
presentado en el reportaje de la revista
M&T, ndmero 59, pdginas 58 y 59, pues
me interesaria mucho usarlo en los
vehiculos de la flota de la empresa LEAO
& LEAO LTDA, ubicada en Ribeirdo Preto,
de la cual soy Gerente de
Mantenimiento.

Les agradezco la atencién y los saludo
cordialmente,

José Fernando Paschoalini

Gerente de Mantenimiento

Estimado Paschoalini,

Como otros lectores han manifestado
también su interés con relacién a este
sistema, resolvemos publicar su
solicitacién, asi como la respuesta que
le enviamos por e-mail. Puede obtener
informaciones més detalladas sobre el
Sistema de Lubricacién Centralizada con
el fabricante: empresa Woerner, Teléfono
(11) 79228188 - Sitio woerner.com.br

M&T NA COLOMBIA

Senhores de Sobratema,

Li com muito interesse uma das suas
revistas sobre maquinaria pesada e fi-
quei muito impressionado com as suas
matérias. Gostaria de receber infor-
magoes sobre como me tornar um as-
sinante da revista ou como obter al-
gumas das revistas que incluam repor-
tagens sobre motoniveladoras. Desa-
fortunadamente na Coldmbia nao en-

contrei ninguém que possa informar-me -
sobre a assinatura da revista e também




ndo a consegui nas bancas.

Agradeco a sua atencio,
Atenciosamente,

Luigi Nivia

Meu endereco é:

Diagonal 3 No 71 d 29 Santa Fe de Bo-
gotd — Colombia

Zona postal 0621

M&T EN COLOMBIA

Sefores de Sobratema:

Lei con mucho interés una de sus revistas
sobre maquinaria pesada y quedé
impresionado con los articulos que alli
se escriben. Quisiera que me envien
informacién sobre cémo puedo
suscribirme a la revista o alguna muestra
gratis de la misma en la cual pueda
encontrar  informacién  sobre
motoniveladoras. Desafortunadamente
en Colombia no he encontrado alguien
que me dé informaciones sobre la
suscripcién a su revista ni la he
encontrado en puntos de venta.
Agradezco por anticipado su atencion,
Luigi Nivia

Mi direccién es:

Diagonal 3 No 71 d 29 Santa Fe de
Bogotd — Colombia
Zona postal 0621

Estimado Sefor:

Le agradecemos su interés vy
comentarios con respecto a nuestro
trabajo. En Colombia, Ud. podrd
encontrar la revista M&T en los
distribuidores locales de los principales
fabricantes de equipos. Pero, para evitar
cualquier problema, le enviaremos
algunos ejemplares que, esperamos,
atiendan a su solicitacién.

EXEMPLARES
ANTERIORES

Meu nome é Tarcisio Adorno e eu sou
assinante da revista M&'T. Eu comecei
a assinar esta revista a partir do exem-
plar 58. Para falar a verdade eu tenho
achado a revisa muito interessante € eu
gostaria de comprar os outros 57 exem-
plares que eu ndo tenho ainda . A minha
pergunta é como é que eu fago para ad-
quirir esses exemplares? Cordialmente,
Tarcisio Adorno

Caro Adorno,

Infelizmente, ndo temos disponivel todas
as edicoes anteriores para atender ao seu
pedido. Toda a tiragem da revista (10.000
exemplares) efetivamente circula e ndo te-
mos tido (felizmente) nenhuma sobra.

EJEMPLARES
ANTERIORES

Me llamo Tarcisio Adorno y soy
subscriptor de la revista M&T. Me
subscribi a esta revista a partir de la
edicién 58. Para ser franco, considero
que es una revista muy interesante y me
gustaria comprar los 57 ejemplares
anteriores. Mi pregunta es: ¢Cémo debo
proceder para adquirir esos ejemplares?
Cordialmente,

Tarcisio Adorno

Estimado Adorno,

Infelizmente, no disponemos de fodas las
ediciones anteriores para atender a su
pedido. Toda la tirada de la revista
(10.000 ejemplares) entra en circulacién
sin que tengamos ningln ndmero de
reserva.

isagrande

Toda a Tecnologia
que Voce Precisa.

CASAGRANDE S.p.A.

VIA MALIGNANI, 1

33074 - FONTANAFREDDA (PN) - ITALY
PHONE +39-0434-9941

FAX -+39-0434-997009
E-MAIL INFO@CASAGRANDEGROURCOM

* Fundacoes

° Paredes D
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EUA:
CASAGRANDE USA

701 BRICKELL KEY. BLVD.
SUITE 1411

33131- MIAMI - FLORIDA
TEL +1-305-978-0588
FAX +1-305-577-0655

www.casagrandegroup.com

E-MAIL CASAGUSA@RELLSOUTH.NEY
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CMI ADQUIRE CONTROLE
DA CIFALI

A CMI Corporation, de Oklahoma (EUA), ad-
quiriu a CIFALI Ltda, tradicional fabricante
de plantas asfélticas e pavimentadoras, sediada
em Porto Alegre, no Rio Grande do Sul. Os
termos e os valores envolvidos na negociagio
ndo foram divulgados, mas a familia Cifali con-
tinuard a frente da empresa com a responsabi-
lidade em atingir os novos objetivos propostos
pelo grupo no mercado latino-americano como
um todo. Romeo Zoppe, ex- diretor de vendas
daAstec, representari os interesses da CMI no
Brasil € nos demais pafses da América Latina
— com excecdo de México e os paises
caribenhos (que serdo atendidos por José
Jaquez, a partir de Dallas, no Texas).
A CMI Corporation tem presenca destacada
no mercado de pavimentagio, com uma linha
de equipamentos que inclui tanto plantas
asfélticas (de fluxo paralelo e contra fluxo),
quanto pavimentadoras e acabadoras de con-
creto. Patrick Lang, vice-presidente executivo
dogrupoe supervisor de operagoes danovaem-
presa (que foi denominada CMI CIFALI), afir-
ma que a América Latina (e o Brasil em parti-
cular) € um mercado em crescimento e ndo
descarta a possibilidade de fabricar nas insta-
lagoes da Cifali alguns dos equipamentos atu-
almente produzidos em Oklahoma. “O nosso
objetivo € o de oferecer as melhores alternati-
vas aos empreiteiros da regido, com padrio de
qualidade internacional e a pregos razodveis”.
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CMI ADQUIERE EL CONTROL
ACCIONARIO DE CIFALI

CMI Corporation, de Oklahoma (EE.UU.),
ha adquirido la empresa CIFALI Ltda,
tradicional fébrica de plantas asfélticas y
pavimentadoras, radicada en Porto Alegre,
en el Estado de Rio Grande del Sur. Las
condiciones y los valores acordados en la
negociacién no han sido divulgados, pero
se ha anunciado que la familia Cifali
continuaré al frente de la empresa con la
responsabilidad de alcanzar los nuevos
obijetivos propuestos por el grupo para todo
el mercado latinoamericano en su conjunto.
Romeo Zoppe, ex director de ventas de la
empresa Astec, representard los intereses
de CMl en Brasil y en los demds paises de
América latina —con excepcién de Méjico y
los paises caribefios, que serdn atendidos
por José Jaquez, desde Dallas, Tejas, EE.UU.
CMI Corporation tiene una importante
presencia en el mercado de pavimentacién,
con una linea de equipos integrada por
plantas asfdlticas, tanto de flujo paralelo
como de contraflujo, pavimentadoras y
acabadoras de hormigén. Patrick Lang,
vicepresidente ejecutivo del grupo y
supervisor de operaciones de la nueva
empresa, que se denomina CMI CIFALI,
afirma que América latina, Brasil en
particular, es un mercado en crecimiento y
no descarta la posibilidad de fabricar en las
instalaciones de Cifali algunos de los equipos
que actualmente se producen en
Oklahoma. “Nuestro objetivo es ofrecerles
a los contratistas de la regién las mejores
alternativas, con estédndares de calidad
internacionales a precios razonables.”

A CATERPILLAR FORMA
ALIANCA ESTRATEGICA COM A
IRONPLANET

A Caterpillar Inc. ¢ a IronPlanet Inc. firma-
ram um acordo comercial para facilitar a ven-
da de equipamentos usados de construgio

da Caterpillar em leiloes, através dos leildes
on-line da IronPlanet. O canal de leildes pela
internet da Iron Planet complementa nosso
canal principal de distribuigdo, a rede de
revendedores Caterpillar, navenda de equi-
pamento usado para nossos clientes, decla-
rou John Pfeffer, vice-presidente da
Caterpillar, com responsabilidade pela Divi-
sdo Comercial da América do Norte.

Este acordo apoia estrategicamente as inici-
ativas de e-business da Caterpillar, resultan-
do em um intercAmbio mais rapido de infor-
macoes entre clientes, revendedores e forne-
cedores. A IronPlanet, com escritério central
em Pleasanton, Califérnia, foi fundada em
1999 para oferecer um mercado on-line para
a prestacio de servigos totais a compradores e
vendedores de equipamento usado de cons-
trugdo pesada.

CATERPILLAR ACUERDA ALIANZA
ESTRATEGICA CON IRONPLANET

Caterpillar Inc. e IronPlanet Inc. firmaron
un acuerdo comercial para facilitar la venta
en subasta de equipos de construccién
Caterpillar de segunda mano, por medio
de los remates en linea de IronPlanet. “El
canal de remates por Internet de Iron
Planet complementa nuestro canal
principal de comercializacién, la red de
distribuidores Caterpillar, para la venta de
mdquinas de segunda mano a nuestros
clientes”, declaré John Pfeffer,
vicepresidente de Caterpillar, responsable
de la Divisién Comercial de América del
Norte.

Este acuerdo les da un respaldo estratégico

—I‘

a las iniciativas de comercio electrénico
de Caterpillar, y traeré como resultado un

infercambio més répido de informaciones
entre clientes, distribuidores y proveedores

IronPlanet, cuya casa matriz es en
Pleasanton, California, ha sido fundadaen

1999 con el objetivo de crear un mercado
en linea para la prestacién de servicios
completos a compradores y vendedores de

PROCURANDO PELA
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equipos de construccién pesada de
segunda mano.

CIBER LANCA DUAS
NOVAS USINAS

Em evento realizado no dia 02/10, em sua
sede, em Porto Alegre (RG)a Ciber reuniu
clientes de todo o Brasil e de vérios paises da
América Latina, tais como Argentina ,Uru-
guai, Paraguai, Bolivia, Peru e Venezuela, para
o lancamento oficial no mercado da nova usi-
na de contra-fluxo maxi-mobile e da usina
pré-misturadora a frio fast forward, ambas to-
talmente méveis.

O evento foi concebido como um verdadeiro
show, com a apresentagio de uma banda de
soul music, a the hard working band, luzes
controladas por computador e trilha sonora
empolgante para a apresentagio dos produ-
tos, e no final uma grande queima de fogos no
encerramento da apresentagio dos produtos.

CIBER LANZA DOS
NUEVAS PLANTAS

En un evento realizado el dia 02/10, en su
casa central en Porto Alegre (Estado de Rio
Grande del Sur) Ciber congregd clientes de
todo Brasil y de diversos paises de América
latina, como Argentina ,Uruguay,
Paraguay, Bolivia, Pert y Venezuela, para
8 lanzamiento oficial al mercado de la
hueva planta de contraflujo Maxi-Mobile y
Ye la planta premezcladora de mezcla fria
ast Forward, ambas totalmente méviles.
&l evento fue organizado como un
Verdadero show y conté con la presentacién
Ve la banda de soul music The Hard Working
and, tuvo iluminacién controlada por
Yomputadora y una programacién musical
\mocionante durante la exhibicién de los
Sroductos. Al final hubo un hermoso
FSpedc’rcqu de fuegos artificiales, que puso
8rmino a la presentacién de los equipos.

CONSORCIO PRIVADO
CONCLUI
HIDRELETRICA DE ITA

\(icrasul, a Companbhia Sidertrgica Nacio-
al ¢ a Cimento Itambé anunciaram no final
¢ outubro a conclusdo das obras para inau-

§\Jrag;ﬁo da maior hidrelétrica em implanta-

Y0 no pafs - a Usina Hidrelétrica Itd. Locali-
Nda no Rio Uruguai, na divisa dos Estados
.t‘ Santa Cararina e Rio Grande do Sul, a
Jsina ¢ resultado de um investimento de

US$ 1,05 bilhdo, realizado com o apoio do
BNDES e da Eletrobris. E o tinico empreen-
dimento do género no pais com composi¢io
aciondria totalente privada. A Hidrelétrica
Itd tem capacidade de produgdo instalada de
1.450 megawatts € energia assegurada cor-
respondente a 720 megawatts médios, a se-
rem compartilhados pelas empresas integran-
tes do consdrcio. A producdo da Usina repre-
senta 30% do consumo de energia do Rio
Grande do Sul, o que colocaa UHE entre as
hidrelétricas de grande porte do pais no
ranking liderado pela Hidrelétrica de Itaipu
(PR), a maior do mundo, com 12 mil
megawatts, € pela Usina de Tucurui, no Pard
(oito mil megawatts).

CONSORCIO PRIVADO
CONCLUYE /
LA HIDROELECTRICA DE ITA

Las empresas Gerasul y Cimento ltambé y
la Compania Siderdrgica Nacional
anunciaron, a fines de octubre, la conclusién
de las obras necesarias para inaugurar la
central hidroeléctrica mds grande en
construccién en Brasil: la Usina
Hidroeléctrica Itd. Emplazada en el Rio
Uruguay, en la frontera entre los Estados
de Santa Catarina y Rio Grande del Sur,
esta Usina demandé una inversién de US$
1.050 millones, financiada con el apoyo del
Banco Nacional de Desarrollo (BNDES) y
de Eletrobrés. Esta es la Unica obra del
género en Brasil realizada por empresas de
composicién accionaria totalmente privada.
La capacidad de produccién instalada de
la Hidroeléctrica lté es de 1.450 megavatios
y la energia asegurada corresponde a un
promedio de 720 megavatios, que serén
compartidos por las empresas integrantes
del consorcio. La produccién de la Usina
representa el 30% del consumo de energia
del Estado de Rio Grande del Sur, de modo
que la UHE se incluye entre las usinas
hidroeléctricas de mayor envergadura de
Brasil, en el ranking que lideran la Usina
Hidroeléctrica de Itaipt (Estado de Parand),
la mds grande del mundo, con 12 mil
megavatios, y la Usina de Tucurui, en el
Estado de Pard, que produce 8.000
megavatios.

IVAI ENGENHARIA
CONQUISTA ISO 9002

Alvai Engenharia de Obras conquistou o cer-
tificado ISO 9002 na producio e execugio
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de concreto compactado com rolo— CCR, na
Usina Hidrelétrica Dona Francisca, processo
ja uttilizado em outros projetos com igual su-
cesso. A certificagdo foi confirmada pela audi-
toria de manutengio semestral realizada no
Gltimo més de setembro.

Para Henrique Quintdo Federici, diretor exe-
cutivo da Ivai, esse reconhecimento s6 vem
atestar a qualidade de mais essa construcdo.
"Isso s6 € possivel porque a Ivai oferece
tecnologia, profissionalismo € competéncia
para realizar grandes empreendimentos com
agilidade e eficiéncia”.

IVAI ENGENHARIA RECIBE
CERTIFICACION ISO 9002

Laempresa vai Engenharia de Obras hareabido
la certificacién ISO 9002 en la produccidn y
ejecudén de hormigdn compactado con rodillos
—-HCR- en la Usina Hidroeléctrica Dona
Francisca, un proceso que ya ha utilizado en
ofros proyectos con el mismo éxito. La certificacdn
ha sido confirmada por la auditoria de
mantenimiento semestral llevada a cabo durante
el mes de setiembre Glimo.

Para Henrique Quintao Federid, directorejecutivo
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Operacoes de Terraplenagem
com menos Estaqueamento e
maior Controle do Proleto.

Desenvolvido para facilitar as
operacoOes de Terraplenagem
e Construcoes de Estradas, o
Site Vision GPS, permite ao

operador visualizar em um
monitor dentro da cabine,
superficies de projeto, grades

e alinhamentos, posicao da
maquina em relacao a area do
projeto e orientacao para o
corte ou aterro ao longo dos
alinhamentos,... 0 que
possibilita a localizacao

répida das bancadas/taludes . Tr'mble

e limites da plataforma.
Utilizando o Site Vision GPS
a Tterraplenagem e/ou
Construcoes de Estradas sao
facilmente locadas e definidas
com quase nenhum apoio de
topografia (estaqueamento).
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de Ivai, este reconocimiento es sélo una prueba
més de la calidad del servicio de construccién
de la empresa. “Estos logros sélo son posibles
porque hai ofrece fecnologia, profesionalismoy
capaddad para ejecutar grandes proyectos con
agilidady eficiencia”.

ABGE DEBATE RISCOS
DE ENGENHARIA

Realizou-se nodia25 de setembro, no Institutode
Engenharia, em Sdo Paulo, o 1" Workshop sobre
Seguros na Engenharia. O evento foi promovido
pelaABGE—Associagio Brasileirade Geologiade
Engenhariae Ambiental paraincentivar o debate
arespeito dos prejuizos econdmicos € sociais ocasi-
onados por atrasos € os chamados imprevistos de
projeto. Especialistas nas dreas de engenhariacivil,
geotecnia, geologia de engenharia € seguros que
estiveram presentes defenderam maiorempenho
técnico e cientifico na anlise e quantificagao dos
riscos associados 3s diferentes fases de implanta-
cdo desses projetos. Outra contribuigio para
minimizacio desses riscos estaria também node-
senvolvimento de novas apdlices de cobertura por
seguros —uma drea com grande potencial de de-
senvolvimento no Brasil.

ABGE DEBATE RIESGOS
DE INGENIERIA

El dia 25 de setiembre, tuvo lugar en el Instituto
de Ingenieria de San Pabloel 1« Worlshop sobre
Segurosen la Ingenieria. El evento fue promovido
por la ABGE-Asociacién Brasilefia de Geologia
de la Ingenieria y el Medio Ambiente— para
incentivar el debate sobre los perjuicios
econdmicos y sodiales producidos por los afrasos
y los acontecimientos imprevistos en la obra.
Especidlistas de las dreas de ingenieria civ,
geotecnia, geologia de ingenieriay seguros que
participaron consideraron necesario aumentar
el empefio técnico y cientifico en el andllisis y la
cuantificacién de los riesgos asociados a las

diferentes fases de implantacién de los proyectos.

[{ROEM@R] Distribuidora de Maquinas Ltda.
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También se sugirié que el desarrollo de nuevas
pdlizas de cobertura por seguros, un drea con
gran potencial de crecimiento en Brasil, fambién
podria contribuir a minimizar esos riesgos.

FIAT ALLIS REALIZA MAIOR
VENDA NOS ULTIMOS 25 ANOS
PARA UM UNICO CLIENTE

A Companhia de Desenvolvimento Agricola de
Séo Paulo (Codasp), acaba de adquirir 240 mdqui-
nas rodovidrias da Fiat Allis Latino Americana. A
aquisi¢do foi realizada mediante concorréncia da
qual participaram diversas empresas do setor. O
valor total do contrato, assinada na Gltimasemana
é de, aproximadamente, R$ 32 milhdes.
Emvolume deequipamentos,a transacioéamaior
realizada pela empresa, a um dnico cliente, nos
tltimos 25 anos. Gragas ao negdcio, a empresa
fechard oano de 2000 com desempenho 15%aci-
mado que foi registrado no ano passado.

S0 80 tratores de esteira modelo 7D; 80 motoni-
veladoras FG 140 e 80 retroescavadeiras FB 80
que a CODASP , érgfo vinculado a Secretaria de
Agriculturado Estado de Séo Paulo, deverd repas-
sar para cerca de 400 municipios do Estado. A Fiat
Allis concluird a entrega as maquinas até o final
desteano.

De acordo com o diretor comercial da Fiat Allis,
Gino Cucchiar, vendas desta proporgio eram mais
comuns na década de 70, em plena expansdo da
infra-estrutura vidria do pais.

FIATALLIS REALIZA LA MAYOR
VENTA DE LOS ULTIMOS 25 ANOS
A UN UNICO CLIENTE

La Compania de Desarrollo Agricola de San
Pablo (CODASP), acaba de adquirir 240

méquinas viarias de FiatAllis Latinoamericana.
La transaccién se ha realizado por medio de
una licitacién en la que participaron diversas
empresas del sector. El valor total del confrato,
firmado la semana pasada es de,
aproximadamente, R$ 32 millones.

En ndmero de mdaquinas, la venta es la més
importante ya realizada por FiatAllis a un
Unico cliente, durante los dltimos 25 afios.
Gracias a este negocio, el desemperio de la
empresa encerrard el afio 2000 un 15% por
arriba del registrado el afio pasado.

Se trata de 80 tractores de orugas modelo
7D; 80 motoniveladoras FG 140 y 80
retroexcavadoras FB 80 que CODASP,
drgano vinculado a la Secretaria de Estado
de Agricultura de San Pablo, traspasard a
aproximadamente 400 municipios del Estado.
FiatAllis concluiré la entrega de las méquinas
hasta finales de este ario.

De acuerdo con el director comercial de
FiatAllis, Gino Cucchiari, ventas de esta
envergadura eran mds comunes en la década
de los 70, época de la gran expansién de la
infraestructura vial de Brasil.

VOCAL COMEMORA 20 ANOS
DE SUCESSO E INOVACOES

Ao comemorar seus 20 anos de existéncia, nes-
ta quinta-feira, 19 de outubro, a Vocal tem ra-
z0es de sobra para brindar sua trajetria de su-
cesso. Comercializou mais de 9.000 caminhoes
e 2600 6nibus da marca Volvo, neste periodo,
através de suas cinco unidades — Sdo Paulo,
Campinas, Porto Ferreira, Cacapava e Cubatio.
Nos dltimos anos, alcangou a primeira posi¢ao
emvolume de vendas entre todos os concessi-
ondrios Volvo no Brasil.

Fundada em 1980, em Campinas, logo apds o
inicio de atividades da Volvo no Brasil, a Vocal
Comércio de Veiculos Ltda é um dos mais an-
tigos concessiondrios da marca no pais, sendo
hoje responsavel pelo maior mercado de veicu-
los da América do Sul—a cidade de Sio Paulo.
Em 1991 comecou a operar também na
comercializacao de automéveis Volvo, dreaem
que também vem crescendo: jd conta com trés
lojas, devendo inaugurar outras seis até o final
do préximo ano.

VOCAL CONMEMORA 20 ANOS
DE EXITOS E INNOVACIONES

Al conmemorar sus 20 afios de existencia, el
jueves 19 de octubre, Vocal tiene motivos
de sobra para brindar a su exitosa trayectoria.
Ha comercializado més de 9.000 camiones
y 2.600 autobuses Volvo a lo largo de este
periodo, a fravés de sus cinco unidades —
San Pablo, Campinas, Porto Ferreira,
Cacapava y Cubatéo. En los Ultimos arios,
estuvo en el primer puesto, en volumen de
ventas, entre todos los concesionarios Yolvo
de Brasil.
Fundada en 1980, en Campinas,
inmediatamente después que Volvo
empezara sus actividades en Brasil, Vocal
Comércio de Veiculos Ltda es uno de los mds
antiguos concesionarios de la marca en este
pais. En la actualidad responde por el
mercado de vehiculos mds importante de
América del Sur: la ciudad de San Pablo. En
1991 empezd a dedicarse también a la
comercializacién de automdviles Volvo, drea
en la que también estd creciendo: tiene ya
fres locales de venta y debe inaugurar otros
seis hasta fines del préximo ario.
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O Rompedor Hidraulico Indeco rompe rochas e concretos usando
a inteligéncia, ou seja, o0 ajuste de frequéncia e poténcia de cada
golpe € automatico. Mas essa nao é sua Unica vantagem:

SINDECO

» Maior rendimento com menor
pressao hidraulica.
» Sistema de recuperagao
de energia.
» Menor custo de manutencao
* Muito mais agilidade
€ economia para vocé

opeX 1.

E-mail: copex@copex.com.br ¢ Home Page: http://www.copex.com.br
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“pPortal” foi idealizado para ser
uma referéncia e um ponto de encontro para os
profissionais da area de equipamentos

ouca gente sabe, mas a

SOBRATEMA - Sociedade Brasi
leira de Tecnologia para Equipa-
mentos € Manutencio, foi uma das pri-
meiras associagoes do setor a lancar um
site na WEB, no longinquo (em se tratan-

rica Latina. “E uma meta ambiciosa, mas
que poderd ser atingida, pois ndo se trata
de um produto acabado, vertical, mas de
um espaco comum, onde poderd interagir
o segmento de equipamentos cOmMo um
todo”.
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“htavra do Prosidonto
Caros amigos,

Bem vindos ao mais completo portal de tecnologia para
quip e dos setores de Ei

e Mineragdo da América Latina. Bem vindos 3o site da

SOBRATEMA.

© servgos que p avocée

dia a dia profissional

Como um dos setores mais relevantes para o
desenvolvimento da economia nacional, a 4rea de
para eq e engloba
uma imporante cadeia de empresas, que como
fornecedoras ou usuérias agregam, de fato, valor o

Sociedade Brasileira de Tecnologia ‘
para Equipamentos e Manuten¢do ‘

A partir de agora vocé poderd contar com esta nova fonte
de inft

sua empresa inGmeras e verdadeiras facilidades para seu
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Ulimas Noticias

eficiéncia para a indistria nacional. Estamos

vocé procura informagbes stualizadas, produtos e
senigos profissionais, esté no lugar certo. Navegue e
aproveite, contando com o suporte on line especializado
que s6 a SOBRATEMA pode lhe oferacer.

Interatividads ¢ a oalavra: Fale conosco_envie seus

para fazer deste site seu ponto de referéncia no setor. Se

%

Considerada por muites um “canivete
mige® em razio de ma vematilidade.
Troes ds Comando: Caterpillar o Vobvo
anunclam novos presidentes no Brasil
Evolug®o chega § sirle Wghty, KBI
wntiega pata CNO s PCAZ0
retorgadas para tiabaiho em tocha
Srarsine e fitteas rara Puécn

“Portal” da SOBRATEMA: informagdes e servicos na area de equipamentos.

do de internet) ano de 1996. De 14 para c4,
foram feitas algumas atualizagdes que, no
entanto, se mostraram insuficientes para
acompanhar o ritmo de atividades e os vé-
rios programas desenvolvidos pela entida-
de. Dai, aidéia de um “portal”, completo
e renovado, que agora entra no ar, para aten-
dera crescente demanda por informacoes
€ servigos na drea de equipamentos.

Afonso Mamede, presidente da
SOBRATEMA, espera que o
www.sobratema.org.br se torne o ponto de
referéncia em tecnologia para equipamen-
tos ¢ manutencdo para os profissionais dos
sctores de engenharia e mineragio na Amé-

[4 e M&T - Revista Manutenciio & Tecnologia

“Além disso”, diz ele, “o site contard com
o respaldo da equipe de profissionais € em-
presas reunidas em torno da
SOBRATEMA, que nos Gltimos anos rea-
lizaram trés grandes feiras internacionais
e uma concorrida programacio na drea de
equipamentos”.

“sta ¢ também a opinido do engenheiro
Orlando Beck, um dos profissionais desig-
nados pela SOBRATEMA para liderar o
programa de desenvolvimento do novo site,
juntamente com os também engenheiros
da drea de equipamentos, Roberto Becker
e Francisco Assis Nunez.

Segundo OrlandoBeck, “a conceituagio do

novo portal nio teve a ambicio de dar ori-
gem a um produto pronto, mas sim a um
canal aberto a sugestdes e criticas dos as-
sociados da SOBRATEMA e dos seus usu-
arios”.

“O site serd um organismo vivo em perma-
nente transformacdo”, resume Roberto
Becker. “Ele se desenvolverd aos poucos¢
nio queremos em nenhum momento ven-
der a idéia de “que ele tem tudo” ou “€0
mais completo”, complementa Francisco
Assis Nunes.

A interatividade e abertura previstas nd
concepgio do site (tornando-o dindmico¢
em permanente construcdo) nao impedc,
no entanto, que ele jd entre no ar carregi
do de contetido, na forma de informa@?cs'
servicos, links, um banco de oportunida-
des, localizador de produtos, cadastro de
equipamentos roubados, acoes de treind:
mento, showroom, além de reportagens d.a
revista M& T — Manutengio & Tecnologia
e informacdes dos principais programas
técnico-institucionais da SOBRATEMA..
Abaixo, uma prévia do que poderd ser €n-
contrado a se navegar nas principais dreas
do site:

SERVICOS

Em “Servicos”, encontra-se reunido um
verdadeiro “pacote” de utilidades para 0s
profissionais da drea de cquipamct?fosj’
Primeiro sub-item da drea de “Servigos , 0
campo “Feiras e Exposicoes” traz informu.-
¢es e links para feiras e exposicoes no Brasil
€ NO EXLETior.

Jaem “Missdes Técnicas”, hd detalhes do
que € preciso fazer para participar junto
com a SOBRATEMA dos eventos mundi-
ais mais importantes para os setores da
constru¢do ¢ da mineracio, incluindo pa-
cotes de viagem promocionais.

No campo “Programa de Qualificacao”,
foco estd no bem sucedido programa de
certificagdo, idealizado para o controle es-
trito da qualidade dos servigcos ofertados



para manutencdo de equipamentos. Nele
podem ser encontrados, informacées sobre
os propdsitos do programa, o processo de
certificacdo passo a passo, as metodologias
de avaliacdo ¢ a relagio de empresas ji cer-
tificadas.

Qualquer decisio ou projeto de médio e
longo prazos devem levar em conta um ce-
ndrio macroecondmico. Por isso, o site da
SOBRATEMA criou uma drea especifica
de informacgdo econdmica (“Dados de
Mercado”), que também pode servir de re-
feréncia para investidores internacionais.
Nesse sentido, hd diversos t6picos e abor-
dagens sobre o mercado brasileiro, inclu-
indo crescimento do PIB, participagdo no
mercado  sul-americano, déficit
habitacional, desenvolvimento da produ-
cdo, projetos energéticos, investimento ex-
terno, balanga comercial e parcerias co-
mercials internacionais.

O bisico em “Informacoes Técnicas” é o
item “Estimativas de custos de equipa-
mentos”, que vem sendo atualizado regu-
larmente pela Diretoria Técnica da
SOBRATEMA, com informagoes funda-
mentais para determinacdo do um pré-or-
camento de uma maquina ou de um grupo
delas.

Em “Seguranga”, consultores espe-
cializados na drea de seguranca dardo di-
cas para diminuigdo dos riscos de aciden-
tes no ambiente de trabalho.

No campo “Seguros” ainda em constru-
¢do, estd demarcada uma drea especifica
para discussdo de um segmento em plena
transformacgio no mercado brasileiro. Ha-
verd espaco para definicdo, tipos de cober-
tura, ¢ modalidades de seguro para equi-
pamentos, além de exemplos, excecoes,
limites, linhas para cdlculo de prémio, ta-
belas de taxas, franquias, inspecoes, € in-
formacoes diversas

Informacées sobre o ciclo de semindrios e
congressos realizados pela SOBRATEMA
irdo ao ar em espago a parte. Também se-
rio disponibilizadas para leitura ou
download palestras ¢ apresentagoes dos
diversos eventos.

BANCO DE EMPREGOS

O “Banco de Empregos” divide-se em duas
partes: o “Banco de curriculos” e o de
“Ofertas de Empregos”. Ele estard aberto
a todos os usudrios. No caso do “Banco de
Curriculos”™, criou-se um mecanismo que
ird preservar a identidade dos postulantes
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Sociedade Brasileira de Tecnologia
para Equipamentos e Manutencdo

Missdes Técnicas C |

-

1 Indo além do intercdmbio direto de informagdes
técnicas sobre equipamentos, a SOBRATEMA

programa "Missées Técnicas", para que os
profissionais interessados possam vivenciar novas expenéncias através do
contato direto com outras realidades aumentando assim sua bagagem técnico-

Um cuidadoso planejamento anual define os eventos mundiais mais imponarntes
para os setores da construgdo e da mineragdo 8, a partir dessa definigéo, séo
disponibilizados pacotes em condigdes promocionais como incentivo & maior

Dando prosseguimento ao programa "Missdes Técnicas" realizamos no més de
maio de 2000 uma visita & INTERMAT 2000, feira de equipamentos realizada a

Para este svento a SOBRATEMA contou com o co-patrocinio de_!s sequintes - . >

g

Grupos de Discuss@o e contato direto com programas da SOBRATEMA

aalgum emprego, através de um cédigo de
identificagdo.

REVISTAM&T

Na pdgina inicial do site, estdo previstos
trés links diretos com a revista M&T -
Manutengio & Tecnologia, 6rgio de di-
vulgacdo tecnolégica da SOBRATEMA.
Haverd um espaco central, com uma
“manchete” principal, com uma matéria
exclusiva e ainda inédita na propria revis-
ta. No “Ultimas Noticias”, a equipe de
redacdo da M&'T também ird colocar no
ar “notas quentes” ¢ permanentemente
atualizadas. Serd o nosso “Direto da Re-
dacdo”. Um terceiro link também foi cria-
do para disponibilizar matérias do acervo
técnico da M&T aos visitantes do site.

EQUIPAMENTOS ROUBADOS

O Cadastro Nacional de Equipamentos
Roubados tem como finalidade oferecer
ao segmento informagoes de equipamen-
tos roubados e, com isto, criar um centro
de informacoes para que este setor possa
utilizar e sentir um pouco mais de segu-
ranga ao efetuar transagoes de equipamen-
tos usados.

LINKS
Ha no site, uma drea especifica para

“links”™ com fabricantes,
entidades afins, publicacoes especia-

lizadas (incluindo sites, nacionais e inter-
nacionais), universidades e cursos.

TREINAMENTO

"Treinamento também é uma preocupacio
a parte. Além de informacoes relativas ao
tema, neste espaco, a SOBRATEMA agru-
pa dois de seus principais programas: o Pro-
grama Opus (de treinamento de operado-
res) e o Programa Ferramenta (de
integrag¢do entre alunos escolas de enge-
nharia e empresas). Um banco de oportu-
nidades de estdgio estd também contem-
plado nesse espago voltado para os estu-
dantes.

LOCALIZADOR

Easecio de “Produtos e Servicos” do site.
Ela serd permanentemente atualizada
com informagoes sobre fabricantes e
prestadores de servigo da industria de equi-
pamentos de constru¢do e mineragao.
Além de um banco de dados exclusivo, o
“Localizador” também conta com links
personalizados para os principais fabrican-
tes ¢ fornecedores.

AREA DO ASSOCIADO
[ uma drea de acesso restrito ¢ disponivel

apenas aos associados SOBRATEMA. To-

dos os sdcios receberio, juntamente com
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Afonso Mamede: “referéncia em tecnologia para equipamentos e manutengdo”

Afonso Mamede: “referencia de la tecnologia aplicada a equipos y mantenimiento”..

seu cartdo de identificagdo, uma senha
para acessar esta drea. Nela, estdo previs-
tos uma sé€rie de beneficios e SETVIiCos ex-
clusivos.
Entre os quais, um Grupo de Discussio, ja
que toda associacdo democritica, reunida
em torno de objetivos comuns, deve ter o
seu “forum”. Esse € o espirito do “Grupos
de Discussao”, um espago onde se pode
colocar questdes, responder perguntas e di-
vidir idéias com os associados da
SOBRATEMA, 24 horas por dia. Ele fun-
cionard off line, com comunicagio via cor-
reio eletrénico. Ou seja, todas as manifes-
tacoes serdo encaminhadas aos usudrios
cadastrados.
Outra possibilidade aberta na rea do as-
sociado € o “Mural”. Ele foi idealizado
como algo mais light, em que os interessa-
dos podem anunciar (sem cunho comerci-
al) encontros, happy-hours e confraterni-
zacoes. Nao hd qualquer restricio em re-
lagdo a “classificados” de cardter pessoal
do tipo: “Tenho ninhada de pastor alemio
com filhotes para dar”; ou “Procuro can4-
rio belga fémea”.
Para facilitar a vida dos profissionais da
drca e fazer com que fiquem por dentro
das tltimas novidades, a secdo Clipping
fard um resumo do que hd de novo ¢ inte-

16 ¢« M&T - Revista Manutenciio & Tecnologia

ressante circulando nas publicagoes bra-
sileiras e internacionais do setor da cons-
trucao e da manutengio.

DADOS TECNICOS

Ao oferecer os dados técnicos de equipa-
mentos mais comuns no Brasil, classifica-
dos por familias, o site ndo objetiva fazer a
transcri¢do completa do Manual do Ope-
rador e do Manual de Produgio de um equi-
pamento. Optando pela objetividade e
simplicidade, os dados foram buscados nos
préprios fabricantes das miquinas e visam
serum guia de referéncia pratico.

EMPREGOS

Nesta drea os associados poderio colocar
o seu curriculum vitae de modo que to-
dos os internautas que visitem o site pos-
sam tomar conhecimento dele. E uma
vitrine de oportunidades, aberta também
a todas as empresas que quiserem divul-
gar as vagas disponiveis em seus quadros
aos associados da SOBRATEMA.

M&T EXPO

Todas as informacoes relativas a M&'T

EXPO 2001, a proxima
grande feira de equipa-
mentos que estd sendo
organizada pela SOBRA-
TEMA e a Alcintara Ma-
chado, estdo reunidas em
um site 4 porte, que po-
derd ser acessado direta-
mente através da home
page da SOBRATEMA.
QUEM SOMOS

Evidente que o site nao
poderia deixar de contar
com um espago de divul-
gacio institucional. (0]
“Quem Somos” € o car-
tio de visitas da
SOBRATEMA. Lid hd um
pouco do histérico de
uma entidade fundada
em 1988 e que desde en-
tdo vem discutindo 0s
principais aspectos en-
volvidos no gerencia-
mento, aplicagio, manu-
tengio ¢ operagao dps
equipamentos, assim
como na formagao, especializagdo ¢ atua-
lizacdo dos profissionais dessas dreas. Hd
também os compromissos firmados emseu
estatuto social em relagdo a sua missao
institucional, sua estrutura organizamqnzjl,
perfil de seus associados, € a composIcao
de seus conselhos diretivo, consultor e
deliberativo.

ASSOCIADOS

Nesta drea, por meio de um sistema de
busca, é possivel ter acesso a lista dos as-
sociados, com opg¢do de procura por cm-
presas ou pelo nome do profissional. E um
“catdlogo de enderecos” rapido e funcio-
nal entre todos os associados.

CADASTRE-SE

Nesse campo, os interessados poderao as-
sociar-se on line 8 SOBRATEMA e gratui-
tamente por um periodo de dois meses,
podendo usufruir dos beneficios exclusi-
vos. Depois de receber o cartdo magnéti-
co, com a senha individual, o novo socia
poderi navegar por todo este site, inclusi-
ve pelas dreas restritas, receber a revista
M&T — Manutengio & Tecnologia em
seu endereco ¢ 0 SOBRATEMA News por

g

%
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Sociedade Brasileira de Tecnologia
para Equipamentos e Manutencdo

- Programa Opus - !

|

Treinando para o amanha

Através de convénios com institutos de treinamento de
prestigio internacional para operadores de equipamentos, 2
. SOBRATEMA esta implementando no Brasil um programa
de wulto para projeto e desenvovimento de cursos de
formagao, atualizagéo e licenciamento - através do estudo &
da prética - de técnicos capazes de desempenhar
habilmente, com seguranga e produtividade, a operagéo de
equipamentos fundamentals para as industnas de

“  Constru¢ao e Mineragéo

0 programa da SOBRATEMA abrange éreas importantes como a de
movimentagao aérea de cargas, a terraplenagem, @ mineracéo e aplicagdes
industriais. De formato modular, compreenda tanto matérias genéricas quanto
aspecificas, em cursos padronizados e sob medida relativos a necessidades
emergentes

Batizado OPUS, do latim OPUS, -ens, 0 programa incorpora a nogao de
trabalho_obra. trabalho de camoo. oroduto do intélecto. are. ato_oroduto
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Sobratema News, Boletim Eletronico e revista M&T: atualizacdo permanente

Sobratema News, com informagoes e ativi-
dades do dia-a-dia da entidade. Além dis-
so, fol montada também uma ‘Agenda”,
com um calenddrio de eventos do setor rea-

fax ou e-mail, além de informacgdes so-
bre os eventos da SOBRATEMA, bem
como obter descontos na participagdo
dos mesmos.

FALE CONOSCO

No “Fale Conosco”, o internauta
poderd entrar em contato com a
equipe de profissionais que
gerenciam as operacdes da
SOBRATEMA, com um simples
click no mouse.

Nessa drea, hd links para a direto-
ria,a M&T EXPO, arevista M&'T,
o Programa de Qualificagéo, o Pro-
grama Ferramenta, o Programa
Opus, e para as dreas de Ativida-
des internacionais, Congresso €
Semindrios, Feiras e Exposicoes, ¢
Imprensa.

BOLETIM ELETRONICO

Ao se registrar, o usudrio passard a
receber regularmente, via e-mail
o Boletim Eletronico, com as no-
vidades e as manchetes do notici-
drio do site.

SOBRATEMA INFORMA

No campo Sobratema Informa,
pode-se encontrar na integra alti-
mas edi¢cdes do news letter

Roberto Becker: site serd “um organismo vivo”
Roberto Becker: el sitio serd “un organismo vivo"

lizados por associagdes locais ou do exteri-
or. Estd aberto tanto para consulta, quanto
para inclusdo de eventos afins a serem rea-
lizados por outras associagdes ou por em-
presas.

PESQUISAS

Em um pafs tdo carente de pesquisas € es-
tatisticas,a SOBRATEMA ird divulgar em
seu site as principais pesquisas que reali-
zar junto ao mercado de equipamentos. In-
cluindo a recentemente concluida no lti-
mo més de abril, idealizada juntamente
com a CIMA - Construction Industry
Manufacturers Association, que levantou
informacoes junto a 85 empreiteiras, cons-
trutoras ¢ locadores de equipamentos de
pequeno, médio e grande porte.

IMPRENSA

Ao clicar “Imprensa”, o usudrio terd a dis-
posicdo um clipping das matérias com no-
ticias sobre o setor publicadas nos Gltimos
meses em sites e revistas, nacionais e inter-
nacionais.

ATIVIDADES INTERNA-
CIONAIS

As agoes da drea internacional da
SOBRATEMA também serio
registradas no site, jd que a enti-
dade vem tendo uma participa-
¢do cada vez mais efetiva no in-
tercAmbio de informacoes, even-
tOS € COOperagao com outras as-
sociagdes de todo porte, por todo
o mundo.

SHOW ROOM

Para quem precisa ficar por dentro
dos mais novos e importantes lan-
¢amentos do mercado de equipa-
mentos ¢ manutengio, o Show
Room da SOBRATEMA apresen-
ta, periodicamente, informacoes e
imagens das novidades do merca-
do. E um espaco comercial para
divulgacio de produtos.

BUSCA

Qualquer informagdo do site po-
derd serlocalizada por um servigo
de busca disponivel no proprio site.
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rencia y de Jéii_cj'ue“nlro. de Jos
ofesionales del drea de equipos

Poca gente sabe que SOBRATEMA —
Sociedad Brasilefia de Tecnologia para
Equipos y Mantenimiento— ha sido una de
las primeras asociaciones del sector en fener
unsitio en la WEB, en el distante —fraténdose
de Internet- afio de 1996. Desde enfonces,
se han efectuado algunas actualizaciones
que, sinembargo, han sido insuficientes para
acompafiar el ritmo de actividades y los
diferentes programas desarrollados por la
entidad. Por eso ha surgido la idea de crear
un «portal» completo y renovado, que
estrena ahora, para atender la creciente
demanda de informaciones y servicios del
drea de equipos.

Afonso, presidente de SOBRATEMA, espera
que .el sitio www.sobratema.org.br se
convierta en un punto de referencia de la
fecno!c?gl'c aplicada a equipos y
mantenimiento para todos los profesionales
de .los sectores de ingenieria y mineria de
Lohqoomén'cc. «Es una meta ambiciosa, pero

no inalcanzable, pues no se trata de un

producto terminado, vertical, sino de un

espacio comdn, donde los profesionales del

s?cfor de equipos podrén inferactuar entre

SLY»

“Ademés”, explica Mamede, “el sifio contard
con el respaldo de los profesionales ydelas
empresas vinculados a SOBRATEMA,

responsables en los Gltimos afios de la
{'eolizccién de tres grandes ferias
Internacionales y de una exitosa
programacién en el drea de equipos.”

El' Ing. Orlando Beck, uno de los
profesionales designados por SOBRATEMA
para liderar el programa de desarrollo del
nuevo sitio, en conjunto con los Ing. Roberto
Becker e Ing. Francisco Assis Nunez, también
del drea de equipos, comparte esta opinién.
Orlando Beck ariade que “Ia conceptuacién
del nuevo portal no es la de brindar un
producto terminado, sino la de ofrecerles un
canal abierto a sugerencias y criticas tanto a
los asociados de SOBRATEMA COmo a sus
usuarios”,

" i : g ,
El sitio serd un organismo vivo en

20 ¢ M&T - Revista Manutencio & Tecnologia

permanente transformacién”, resume
Roberto Becker. “Se desarrollard poco a poco
y No queremos, en ningln momento, sugerir
la idea de ‘que tiene de todo’ o ‘que es el
mds. completo”, complementa Francisco
Assis Nunes.

La interaccién y la apertura previstas en la
concepcién del sitio—para tornarlo dindmico
y siempre en construccién- no impiden que
ya estrene pleno de contenido e informacion,

2l Untitled Document - Microsoft Internet Explorer

principales dreas del sitio:

SERVICIOS

En “Servicios”, se encuentra reunido un
verdadero “paquete” de utilidades para los
profesionales del drea de equipos:

El primer titulo del drea de “Servicios”, el
campo “Ferias y Exposiciones”, contiene
informaciones y enlaces para ferias y
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Caros amigos,

Sociedade Brasileira de Tecnologia
para Equipamentos e Manutencdo

Bem vindos a0 mais completo portal de tecnologia para
dos setores de

SOBRATEMA.
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“Portal” de SOBRATEMA: informaciones y servicios del drea de equipos.

brindando servicios, enlaces y un banco de
oportunidades, ademds de disponer de un
motor de busqueda de productos, una
némina de equipos robados, informaciones
sobre cursos de capacitacién y sala de
muestra, ademds de reportajes de la revista
M&T —Mantenimiento & Tecnologia- e
informaciones sobre los principales programas
técnicos institucionales de SOBRATEMA.

A confinuacién, una muestra de lo que se
| podré encontrar navegando por las

exposiciones en Brasil y en el exterior.En el
campo “Misiones Técnicas”, se encuentran
informaciones detalladas sobre céma
proceder para participar, en conjunto con
SOBRATEMA, de los eventos mundiales més
importantes de los sectores de la construcci
y mineria, incluso de los paquetes de viaje
promocionales.
El campo “Programa de Cualificacién®
enfoca el exitoso programa de certificacié,
idealizado con el objetivo de controlg
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SOBRATEMA

Qarys

Se vocé presta servicos em: retifica de motores,
recuperacao de radiadores e de
componentes hidraulicos, garanta bons
negocios e maior confiabilidade participando do
Programa de Qualificacao da SOBRATEMA.
Saiba como obter seu certificado de qualidade
conversando com um de nossos técnicos,
que sabera esclarecer todas as sua davidas.

Ligue agora mesmo:

Tel.: (011) 3662-4159
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estrictamente la calidad de los servicios de
mantenimiento de equipos que se ofrecen.
Aqui se pueden encontrar informaciones
sobre los propésitos del programa, una
descripcién detallada del proceso de
certificacion, la metodologia de evaluacién
y la lista de empresas que ya recibieron la
certificacién.
Cualquier decisién o proyecto a mediano o
largo plazo deben tomar en cuenta el
escenario macroeconémico. Por este motivo,
el sitio de SOBRATEMA ha creado un drea
especifica de informaciones econémicas:
“Datos de Mercado”, que también puede
servirles de referencia a los inversores
internacionales, ya que hay diversos tépicos
y planteos sobre el mercado brasilefio, entre
los cuales el crecimiento del PIB, su
participacién en el mercado sudamericano,
el déficit habitacional, el desarrollo de la
produccién, los proyectos en el sector
energético, las inversiones externas, la
l.salcnzo comercialy los acuerdos comerciales
Infernacionales.
Lo’s ﬁems “Informaciones Técnicas” —su parte
bésica- y “Estimativas de costos de equipos”,
son actualizados regularmente por la
Drreccién Técnica de SOBRATEMA, con
informaciones fundamentales que permiten
hc’cel.‘ presupuestos preliminares de
mdquinas.
En el campo “Seguridad”, consultores
especializados del drea de seguridad laboral
dardn consejos para ayudar a disminuir los
riesgos de accidentes en el ambiente de
frabajo.
Ya en el de “Seguros” —todavia en
construccién- hay demarcada un drea
especifica para debates sobre este rubro, que
se encuenfra en plena transformacién en el
mercado brasilefio. Habré un espacio para
definir tipos de cobertura y modalidades de
seguro para equipos, ademds de mostrar
ejemplos, excepciones, limites, célculos de
primos, tablas de tasas, franquicias,
Inspecciones e informaciones diversas.
Informaciones sobre el ciclo de seminarios y
los congresos organizados por SOBRATEMA
seran divulgados en un campo aparte.
También se ofreceré o los inferesados un
faspccio para lecturas y ofro para bajar
informaciones sobre conferencias o
presentaciones de los diversos eventos.

BANCO DE EMPLEOS

El “Banco de Empleos”, abierto a todos los
usuarios, se divide en dos partes: el “Banco
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Missdes Técnicas

71 Indo além do intercambio direto de informagées
— técnicas sobre equipamentos, a SOBRATEMA
criou o
programa "Missdes Técnicas”, para que 0s
profissionais interessados possam vivenciar novas experiéncias através do
contato direto com outras realidades aumentando assim sua bagagem técnico-
cultural

Um cuidadoso planejamento anual define 0s eventos mundiais mais importantes
para os setores da construgdo e da mineracao e, a partir dessa definigdo, sao
disponibilizados pacotes em condigdes promocionais como incentivo @ maior
participagéo de todos

Dando prosseguimento ao programa "Missdes Técnicas” realizamos no més de
maio de 2000 uma visita 8 INTERMAT 2000, feira de equipamentos realizada a
cada 3 anos em Paris - Franga

Para este evento 8 SOBRATEMA contou com o co-patrocinio das seguintes

emafindax.

Grupos de Discusion y contacto directo con los programas de SOBRATEMA

[ @imemet

=
|

de Curriculums” y el de “Ofertas de
Empleos”. En el caso del “Banco de
Curriculums”, se ha creado un mecanismo
para preservar la identidad de los postulantes
a alguna vacante mediante un cédigo de
identificacién.

REVISTA M&T

En la pégina inicial del sitio, se podrdn
encontrar tres enlaces directos con la revista
M&T -Mantenimiento & Tecnologia—el medio
de divulgacién tecnolégica de SOBRATEMA.
Habré un espacio central con un titulo
principal y una materia exclusiva y todavia
inédita en la propia revista. En el enlace
«Ultimas Noticias», el equipo de redaccién
de la M&T divulgard las «primicias»
permanentemente actualizadas,
representando nuestro «Directo de la
Redaccién». Se ha creado, ademds, un tercer
enlace para poner a disposicién de los

visitantes del sitio, materias del acervo técnico
de la M&T.

EQUIPOS ROBADOS

La “Némina Brasilefia de Equipos Robados”
tiene como finalidad ofrecerle al sector datos
actualizados, es decir, funcionard como un
centro de informaciones para que el sector
pueda consulfarlo y sentirse un poco mds
seguro al efectuar fransacciones con equipos
de segunda mano.

ENLACES

En el sitio hay un drea especifica de “enlaces”
para consulfar sitios de fabricantes, entidades
afines y publicaciones especializadas tanto
brasilefios como internacionales, ademds de
universidades y cursos.

CAPACITACION

Como consideramos que este fema tiene una
importancia clave, en este espacio,
SOBRATEMA ademds de divulgar
informaciones variadas, muestra en detalle
dos de sus principales programas: el Opus,
de capacitacién de operadores, y el
Herramienta, para fomentar la integracién
entre alumnos, facultades de ingenieria y
empresas. Se vinculard en este espacio,
también, un banco de pasantias especifico
para los estudiantes de ingenieria.

LOCALIZADOR

Corresponde a la seccién de «Productos y
Servicios» del sitio, que sera
permanentemente actualizada con
informaciones sobre fabricantes y
prestadores de servicios de la industria de
mdaquinas para la construccién y mineria,
Ademdés de tener un banco de datog
exclusivo, el «Localizador» también cuenty
con enlaces personalizados con log
principales fabricantes y proveedores.
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¢ VQCE QUER SER PILOTO PROFISSIONAL?
NOS VAMOS LHE ENSINAR.

© VOCE QUER PILOTAR MELHOR QUE 0S OUTROS?
NOS VAMOS AJUDA-LO A SE ATUALIZAR.

© VOCE JA PILOTA ATE FOGUETE?
ENTAO, MOSTRE PRA GENTE... E GANHE UM
CERTIFICADO DE RECONHECIMENTO INTERNACIONAL.

VEM A @

OU VOCE PENSOU QUE A SOBRATEMA IA LHE DEIXAR NA MAO?
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l;’régrama Opus |

Através de convénios com instittos de treinamento de
prestigio intemacional para operadores de equipamentos, a
SOBRATEMA ests

\ . atualizacZo e licenciamento - através do estudo e
da prética - de técnicos capazes de desempenhar
habilmente, com seguranga e produtividade, a operagao de

is para as industnias de

: e Mineragao. A
O programa da SOBRATEMA abrange 4reas importantss como a de
movimentacZo aérea de cargas, a teraplenagem, 2 mineragdo e aplicagbes
industrizis. De formato modular, compreends tanto matérias genénicas quanto
especificas, em cursos padronizados & sob medida relativos a necessidades
gentes

Batizado OPUS, do latim OPLUS, -efis, 0 programa incorpora a nog2o de
trabaiho_ obra. trabziho de camoo. produto do intelecto_arte. ato_ oroduto |

Sobratema News, Boletin Electrénico y revista M&T: actualizados permanentemente

AREA DEL ASOCIADO

Se trata de un drea de acceso
restringido y disponible tan sélo a los
asociados de SOBRATEMA. Todos los
socios recibirén, junto con una tarjeta
de identificacién, una contrasefia para
acceder a esta drea en Ja que se
podran encontrar una serie de
beneficios y servicios exclusivos, como
el “Grupo de Debates”, por ejemplo.
Toda asociacién democrética, reunida
alrededor de objetivos comunes, debe
tener un «foro» propio. Este es el
espiritu del «Grupos de Debatess», un
espacio para plantear problemas,
aclarar dudas y compartir inquietudes
con fodos los socios de SOBRATEMA,
durante las 24 horas del dia.
Funcionaréd fuera de linea, la
comunicacién seré solamente por
medio del correo electrénico, es decir,
que todos los mensajes serén enviados
directamente a los usuarios registrados.
Oftra alternativa que se abre para el
asociado es la del “Mural”, que ha sido
idealizado como algo mas informal,
dqnde los interesados pueden anunciar
(sin fines comerciales) diferentes
programas, desde reuniones de
camaraderio a encuentros para una
copa. No hay ninguna restriccién en
relacién a los “clasificados” personales
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como: “Tengo cachorros de pastor
alemén para dar”, o “Busco canario
belga hembra”.

Para facilitarle la vida a los
profesionales de esta drea y ayudarlos
a mantenerse al tanto de las dltimas
novedades, la seccién “Recortes”
traerd un resumen de las Gltimas y més
interesantes noticias que circulen en
las publicaciones brasilefas e
internacionales del sector de la
construccién y del mantenimiento.

DATOS TECNICOS

El campo de “Datos Técnicos” de las
mdquinas mds usadas en Brasil,
clasificdndolos por familias, del sitio,
no pretende transcribir en su totalidad
el Manual del Operador o el Manual
de Produccién de un equipo, sino que
ofrece datos objetivos y sencillos
suministrados por los propios
fabricantes de mdéquinas con el
propésito de servir como guia de
referencia préctica.

EMPLEOS

En esta Grea los asociados podrén
poner a disposicién sus curriculums
vitae de modo que fodos los internautas
que visiten el sitio puedan conocerlos.
Seré un escaparate de oportunidades,

abierto también a todas las empresas
que quieran divulgar las vacantes

disponibles entre los socios de
SOBRATEMA.

M&T EXPO

Todas las informaciones relativas a la
M&T EXPO 2001, la préxima gran feria
de equipos que estdn organizando, en
conjunto, SOBRATEMA y la empresa
Alcantara Machado, estan reunidas en
un sitio aparte, al que podrd accederse
directamente a través de la pdgina
Web de SOBRATEMA.

QUIENES SOMOS

Es evidente que el sitio no podria dejar
de contar con un espacio de
divulgacién institucional. El “Quiénes
Somos” es la tarjeta de visita de
SOBRATEMA. En él hay un poco de la
historia de la entidad, fundada en 1988,
y que desde entonces ha promovido
debates sobre los principales aspectos
involucrados en la administracion,
aplicacién, mantenimiento y operacion
de los equipos, ademds de haber
contribuido con la formacién,
especializacién y actualizacién de los
profesionales de estas dreas. No se
puede tampoco dejar de mencionar los
compromisos firmados en su estatuto
social con respecto a su misién
institucional, la estructura de su
organizacién, el perfil de sus asociados,
y la composicién de sus consejos
directivo, consultor y deliberativo.

ASOCIADOS

En esta drea, por medio de motor de
busqueda, es posible acceder a la lista
de los asociados, con la opcién de
bisqueda por empresas o por el
nombre del profesional. Es una “guia
de direcciones” rapida y funcional de
todos los asociados.

INSCRIBASE

En este campo, los interesados podrén
asociarse, gratuitamente y en linea, g
SOBRATEMA por un periodo de das
meses, con derecho a gozar de
beneficios exclusivos. Después de
recibir la tarjefa magnética, con ung
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contrasefa individual,
el nuevo socio podrd
navegar por todo el
sitio, incluso por las
dreas restrin-gidas,
recibir la revista M&T
— Mantenimiento &
Tecnologia en su
domicilio y el
SOBRATEMA News por
fax o e-mail, ademas
de informaciones so-
bre los eventos organi-
zados por SOBRA-
TEMA y obtener des-
cuentos para partici-
par de los mismos.

CONTACTENOS

El en drea “Contdacte-
nos”, el internauta
podrd entrar en
contacto con el equipo
de profesionales que
administran las opera-
ciones de SOBRA-
TEMA, haciendo un
simple clic en el ratén.
Ademds, en esta drea hay enlaces con
las péginas del directorio, la M&T
EXPO, la revista M&T, el Programa de
Cualificacién, el Programa Herra-
mienta, el Programa Opus, y las dreas
de Actividades Internacionales,
Congresos y Seminarios, Ferias y
Exposiciones, y Prensa.

BOLETIN ELECTRONICO

Al registrarse, el usuario recibiré
regularmente, por e-mail, el Boletin
Electrénico, con las novedades y los
titulares del noticiario del sitio.

SOBRATEMA INFORMA

En el campo “Sobratema Informa”, se
pueden encontrar las Gltimas ediciones,
en su integra, del boletin de noticias
Sobratema News, que trae noficias e
informaciones sobre las actividades
cotidianas de la entidad. Ademds, se ha
montado también una “Agenda”, con el

organizados por asociaciones brasilenas
y extranjeras. Esté abierfo tanto para
consulta, como para registrar eventos

Orlando Beck: canal aberto a criticas e sugestoes
Orlando Beck: un canal abierto a criticas y sugerencias

afines organizados por ofras asociaciones
o empresas.

ESTUDIOS Y SONDEQOS

En un pais tan carente en lo que se refiere
a investigaciones y estudios estadisticos,
SOBRATEMA divulgard en su sitio los
principales estudios del mercado de
equipos que realice. Se incluird el estudio
estadistico, hecho en conjunto con CIMA
- Construction Industry Manufacturers
Association, en ochenta y cinco empresas
contratistas, consfructoras y arrendadoras
de equipos de pequefio, mediano y gran
envergadura, y recientemente concluido,
en el ¢ltimo mes de abril.

PRENSA

Al hacer clic en “Prensa”, el usuario tendré
a su disposicién los recortes de las

| principales noticias sobre el sector

| publicadas durante los Gltimos meses en
sifios y revistas, brasilefias y extranjeras.
calendario de los eventos del sector |

ACTIVIDADES INTERNACIONALES

Las actividades llevadas a cabo por

SOBRATEMA en el ambito
internacional también serén registradas
en el sitio, ya que la asociacién
participa cada vez més en actividades
de intercambio de informaciones y
evenfos, cooperando, ademds, con
asociaciones de cualquier envergadura
y de cualquier parte del mundo.

SALA DE MUESTRA

Para quienes les gusta estar siempre
enterados de los mas nuevos e
importantes lanzamientos del mercado
de equipos y servicios de
mantenimiento, la Sala de Muestra de
SOBRATEMA presenta,
periédicamente, informaciones e
imégenes de las novedades del
mercado. Es un espacio comercial
especialmente disefiado para divulgar
productos.

MOTOR DE BUSQUEDA

Cualquier informacién contenida en el
sitio podré ser localizada por el motor

| de bisqueda disponible en el propio
| sitio.

Outubro 2000 / Novembro 2000 = 25



FUNDACOES
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A VERSATILIDADE DA NOVA
GERACAO DE EQUIPAMENTOS
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Perfuratriz CFA Casagrande
Perforadora CFA Casagrande

asicamente o que define o

dimensionamento ou projeto de fun

dacdes de uma construcio é quanta
“carga” ela pode carregar em superficie, a sua
capacidade de reagdo em relagio a carga que
ird sustentar.
Existem, € claro, varias possibilidades construti-
vas e configuragdes possiveis paraatendera esse
preceito bésico, que acabaram por influen-
ciar o desenvolvimento dos equipamentos.
Em cada caso, a solugdo ideal passa pela ané-
lise da configuracdo a ser adotada aliada ao
conhecimento do que existe em termos de
equipamento.
Na nova geracio de equipamentos hidrdulicos a
evolucdo tem caminhado para equipamentos
cada dia mais versdteis, em que a mesma maqui-
na basica, com alguns acessorios, pode executar
varias solugoes de fundacoes.
E fundamental que tanto o projetista como o
executor esteja muito bem informado sobre a
capacidade de perfuracdo ou cravacio, se for o
caso, ¢ dos recursos disponiveis destes novos
equipamentos.
Naodeve serdesconsiderado que é cadavez maior
o nimero de attachments (acessorios) disponi-
veis no mercado dando uma ainda maior versari-
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lidade a0 equipamento porém umacess6rio mon-
tado no fabricante normalmente tem mais chance
de serbem sucedido do que umaadaptacio
Porisso, nabusca da melhor solucio, para escavar
emanter o furo estavel, com o didmetro especifi-
cado o mais preciso possivel e com controle de
verticalidade, deve-se considerar, além do equi-
pamento em si, as diversas possibilidades de
attachments (acessorios) € equipamentos auxi-
liares, como bombas, compressores, ferramentas
de perfuracio, etc.
Nao sdo poucas as opcdes em attachments dis-
poniveis no mercado, para garantira melhor re-
lacdo custo/beneficioao projeto no quesito fun-
dacio. De entubadeiras hidrdulicas, trados, ca-
cambas, coroas, alargadores, e hélices continu-
as, a op¢oes combinadas no mesmo mastro as-
sociando, por exemplo, dois cabegotes, um com
uma hélice, e outro com um tubo (para escavar
eentubarsimultaneamente).
Existe também implementos que permitem o
uso de técnicas especiais, comoa chamada per-
furacgoatravés de circulagio reversa (onde o ma-
terial escavado € retirado por dentro das hastes
de perfuracio, através de air lift).
Pode-se classificar os varios equipamentos exis-
tentes para fundagbes em quatro grandes gru-
Pos—embora muitas vezes um mesmo equipa-
mento, em razao da versatilidade, possa ser clas-
sificado em mais de um grupo.
No primeiro grupo, encontram-se as perfuratri-
zes rotativas para grande didmetro (de 40 cma
até 4m); no segundo, estdo as perfuratrizes
rotativas de pequeno didmetro (de 2” a 40 cm);
€ nos dois outros, os equipamentos para crava-
¢do de estacas, € 0s equipamentos para escava-
¢do lamelar (paredes diafragma).

Perfuratrizes rotativas
para grande didmetro

Os equipamentos desse primeiro grupo carac-
terizam-se por grande capacidade de escava-
¢do. Por isso, precisam de alto torque instalado
na maquina. A configuragio tipica, hoje, é a de
um cabecote ou mesarotativa normal, acoplada
a um mastro sendo este mastro acoplado, por
sua vez, a uma maquina base normalmente
sobre esteiras.

Had até alguns anos atras a configuragio tipica
cra de uma mesa rotativa montada diretamen-

Jonny Alistadt

te sobre o chassis.

Sdo maquinas que estdo crescendo em dimen-
sdes em funcio das exigéncias cada vez maiores.
O torque fornecido pelo cabecote que alguns
anos atras eraao redor 8 t.m hoje supera40 tmo
que exige mais lastro do equipamento bésnco'o
que vem tornando os equipamentos cada dia
maiores e mais pesados. Ha cerca de 10anos,0
maior equipamento desse tipo nao pesava mais
que 50 t. Hoje, algumas méquinas chegam 2
pesar mais de 200t

Perfuratrizes rotativas
de pequeno diametro

As maquinas para pequeno didmetro normal-
mente sio mais automatizadas do que as do
primeiro grupo.

Os equipamentos desse grupo naturalmente
tém um porte menor (algumas chegama passar
por uma porta comum). Sao bastante difundi-
dos tanto naexecucio de fundagdes quanto em
obras de reforco. A constante evolucio tem leva-

o, B
RT3 Soilmec
RT3 Soilmec



do ao desenvolvimento de equipamentos com
“conceito robd”. Ou seja, em condicdes de se
posicionarem terrenos muitoacidentados, preci-
sdo de movimentagio, € com grande flexibilida-
de do mastro de perfuragio para poder perfurar
em todas as diregbes. Antes, eram equipamentos
muito rigidos e dotados de um chassi, um mas-
tro, com pouca ou nenhuma mobilidade.

Equipamentos para
cravagdo de estacas

Esta familia de equipamentos também tem
experimentado grande evolugdo nos ltimos
anos, mas sofre cada vez mais as restricoes de
aplicacdo em dreas urbanas ou na proximidade
de outras construgdes por conta do ruido e da
vibracdo que ocasionam.

Do bate-estaca tipico (chassi com motor e guin-
cho, um mastro com guia e um peso (martelo),
Aengenharia evoluiu dos martelos por gravida-
de parao martelo diesel € hoje estdo disponiveis
os martelos hidrdulicos sempre procurando re-
produzir o efeito da “queda livre”, porém com
mais eficiéncia e rapidez. Em muitos casos, dis-
pensam até a torre guia.

Sao utilizados vérios tipos de martelo, que po-
dem ser distribuidos em 2 grupos: Percussio e
Vibragio [este tiltimo mais proprio para estacas
metdlicas]. Tem se obtido uma maior eficién-
cia de impacto por HP hidrdulico instalado na
mdquina. A tecnologia se encaminha para equi-
pamentos com menor consumo de energia e
menores emissoes de ruido e vibragoes.

Equipamentos para escavacio
de lamelas - (paredes diafragmas)

Os equipamentos disponiveis para esse tipo
de fundagfio representa umaevolugio dos cha-
mados “grabs” ou “hammer grabs” de secdo
circular.

Apartir do grab, desenvolveu-se uma cagamba
diafragmadora capaz de escavar secoes retan-
gulares, inicialmente acionada por cabos (um
para movimentacao vertical e outro para abrir
e fechar a cacamba).

Aexigéncia por maior eficiéncia de escavagio
levou ao desenvolvimento do clam shell com
acionamento hidrdulico das mandibulas e guias
hidraulicamente estendidas para garantir a
verticalidade.

Como em outros equipamentos, a mudanca
para a forca hidrulica permitiu a incorpora¢ao
de recursos de monitoramento e registro dos
pardmetros mais importantes como profundi-
dade, alinhamento e verticalidade.

Como o sistema clam shell, mesmo hidrduli-
co, tém baixa eficiéncia em materiais duros,
surgiu a hidrofresa—uma estrutura retangular,
dotada de dois cabegotes rotativos com bits ou
cortadores, para aplicagio também em rocha.
No centro dessa hidrofresa, trabalha uma bom-
ba centrifuga que aspira o material escavado e
parte da lama de estabilizacdo e transporta
para a superficie até um tanque de separagao.
E considerado por muitos como os estado da
arte em equipamentos de fundagdo, mesmo
porque permite uma perfuragdo continua.

Contramio da Histéria

Na contramao desse desenvolvimento, ainda
sdo executados estacdes utilizando
campanolas de ar comprimido, método arcai-
co, do ponto de vista da satide e seguranga do
trabalhador que, assim como a aplicagdo de
bate-estacas [em regido urbana] s6 sdo utiliza-
dos por falta de legislacdo restritiva. O Brasil,
alids, ¢ um dos poucos paises do mundo onde
subsistemn essas praticas.

Principais Fornecedores Mundiais

No mundo ocidental, os principais fornecedo-
res de equipamentos e tecnologia para funda-
cdes —com excecdo dadrea de cravagdo de esta-
cas, que é umsegmentoespecifico—sioa Bauer,
a Wirth, a Soilmec, a Casagrande, a Llamada, a
Mait e a CMV entre outras. Geralmente essas
empresas disponibilizam uma linha completa
queatende as diversas necessidades do usudrio.
Mas em virios casos, as empresas acabam por se
destacar no desenvolvimento de equipamen-
tos especificos. A Bauer, por exemplo, tem se
destacado no desenvolvimento de equipamen-
tos de mdquinas para perfuracio de grandes di-
Ametros € na nova geracdo de hidrofresas. A
Wirth, por suavez, tem grande experiénciacom
equipamentos de circulagdo reversa.

J4 as italianas Soilmec e Casa Grande também
se notabilizaram por equipamentos rotativos
para grande didmetro e dispositivos como clam
shell (caso da Soilmec) e hidrofresas
(CasaGrande) alem dos equipamentos compac-
tos para Jet Grouting e ou Micro Estacas [Casa
Grande C-6].

A Mait a CMV oferecem equipamentos para
vérios segmentos ¢ tematuado nadrea de clam
shells hidrdulicos e mdquinas de geotecnia.
No caso de miquinas de cravagdo de estacas,
deve-se mencionara Juntan (finlandesa) ,a BSP
(inglesa), em particular a sua linha de grandes
martelos hidrdulicos e ainda os martelos diesel
da Delmag,

U
;_.‘;’?\-‘(’

&

Perfuratriz M6A Casagrande
Perforadora M6A Casagrande

Cuidados na Hora da Compra

Aselecdo paraa compra de um equipamen-
to deve levar em conta as tendéncias técni-
cas evolutivas do momento, os métodos atu-
ais, o tipo de fundagbes que estdo sendo
mais usadas no mercado, a drea geogrifica
de atuacio e suas condicdes geoldgicas e tam-
bém o que estd se prevendo em termos de
construgio dali para frente.

Como os mesmos equipamentos utilizados em
fundagdes, com algumas variagdes, também po-
demsser utilizados em obras de geotecnia, deve-
se considerar também o volume de obras previs-
to nestadrea como: execugio de tirantes, pogos
de rebaixamento, reforgos de fundagdes existen-
tes, melhorias de solo, drenagens entre outras.
As opgdes em equipamentos sAo0 muitas e
ndo se deve esquecer de contemplar nas an4-
lises comparativas vdrios outros aspectos
alem do preco.

Quanto ao equipamento devem seranalisados:
qualidade, atualizacdo tecnoldgica, qualidade
dos componentes, poténcia instalada, consu-
MO € outros.

Quantoaoprée pos vendadevem seravaliados:
equipe deapoioe seu conhecimento sobre equi-
pamento ¢ aplicagio, confiabilidade, assistén-
cia técnica, compromisso com o mercado [tem-
podeinstalagdo no Brasil], deve ser considerada
jaqueacomprade um equipamento, tio espe-
cificoe com vida dtil to longa, deve ser encara-
do como um casamento de longa duracio.
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LA VERSATILIDAD DE LA
NUEVA
GENERACION DE EQUIPOS

Martelo Hidraulico BSP
Martillo Hidrdulico BSP

4sicamente lo que defermina el célculo

o proyecto de los cimientos de una

construccidn es la “carga que pueden
soportaren la superficie, es decir, su capacidad
de reaccién con respecto a la carga que irén a
soporfar.
Existen, evidentemente, varias posibilidades de
construccién y configuraciones posibles para
atender a esa premisa bésica, que han ejercido
una gran influencia en el desarrollo de las
mdquinas.
En cada caso, la solucién ideal depende del
andlisis de la configuracién apropiada combinado
con el conocimiento de la variedad de méquina
Y equipos existentes.
La nueva generacién de méquinas hidréulicas
esté evolucionado hacia equipos cada vez més
versétiles, es decir, que una misma méquina
bésica, con el aditamento de algunos aCcesorios,
puede ejecutar diferentes métodos de
excavacién de cimientos.

E; los encargados, fanto del proyecto de lo |
ejecucion, tengan informaciones complefas |

sobre lc‘ capacidad de perforacién o hincado,
dependiendo del caso, y sobretodos los recursos
de que disponen estos nuevos equipos.
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Jonny Altstadt

Es importante tener en cuenta que hay
disponibles en el mercado un nimero cada vez
mds grande de accesorios que incrementan la
versatilidad de las méaquinas, a pesar de que
unamdaquina que viene de fabrica con accesorios
fiene, generalmente, mas posibilidades de éxifo
que una con adaptados.

Consecuentemente, en la busqueda de la mejor
soludidn paraexcavary mantenerel hoyoestable,
con la medida del diémetro especificadalo més
precisa posible, y con un confrol efectivo de la
verticalidad, se debe considerar, ademds de la
mdquina en si, las diversas posibilidades de
aditamentosy equipos auxiliares, como bombas,
compresores, herramientas de perforacién.
Son muchas las opciones de aditamentos
disponibles en el mercado para garantizarle al
proyecto la mejor relacion costo / beneficio en
lo que se refiere a los cimientos. Desde
empujadores de fubos hidréulicos, barrenas
helicoidales, cucharones, frépancs, ampliadores,
y hélices continuas, a las opciones combinadas
en la misma forre asociando, por efemplo, dos
cabezas, una con una hélice, y la ofra con un
fubo, para excavary entubar simulténeamente.
Existen también implementos que permiten el
uso de técnicas especiales, como la perforacion
de circulacién inversa, cuando el material
excavado es refirado por dentro de las barras de
perforacion, através de extraccidn por aire.

Se pueden clasificar los diversos equipos para
excavacion de cimientos en cuatro grandes
grupos, aunque con frecuencia una misma
mdquina, por causa de su versatilidad, puede
clasificarse en més de un grupo.

En el primer grupo, se encuentran las
perforadoras rotativas para hoyos de gran
didmetro (de 40 cm a4m); en el segundo, estdin
las perforadoras rofativas para hoyos de didmetro
pequerio (de 2” a 40cm); y en los dos Ultimos,
los equipos para hincar pilofes y las maquinas
de excavacion para construir muros pantallas.

Perforadoras rotativas para hoyos de
gran diémetro

Las méquinas de este primer grupo se
caracterizan por su gran capacidad de
excavacién, por lo que requieren un potente
par motor. La configuracion més corriente en

| este momento es la de una mesa o cabeza

rotativa normal, acoplada a una torre que, asu
vez, estd montada sobre una mdquina sobre
orugas, por lo general.

Hasta hace pocos arios, la configuracion tipica
era de una cabeza rotativa montada
directamente sobre el chasis.

Estas maquinas son cada vez mds grandes, en
funcién de que los requerimientos son cada vez

mayores.

El par motor de salida de la cabeza, que hasta
hace algunos afios era de alrededor de las 81/
men la actualidad supera las 40t/m, de modo
que es necesario que el equipo bdsico fengo
més lastre. En consecuendia, las méquinastienen
que ser no sélo cada vez més grandes, sino
también més pesadas. Hace aproximadamente
10 arios, el equipo mds grande de este fipo no
pesabamds que 50t. En este momento, algunas
maquinas llegan a pesar més de 200t

Perforadoras rotativas para hoyo de
didmetro pequeno

Porlo general, las méquinas para perforar hoyos
de diémetro pequefio son més automatizadas
que las del primer grupo.
Naturalmente, los equipos de este grupo son
de tamario menor, tanto es asi que algunas
pueden pasar por una puerta comdn. Son
bastante utilizados tanto para la excavadon pard
cimientos como en obras de refuerzo. La
constante evolucién de la tecnologia ha llevado
ol desarrollo de méquinas con “concepto robo'
Es decir, que tienen condiciones de ubicarseen
terrenos muy accidentadosy de
maniobrar con precision,
, ademds de una gran
i flexibilidad de la torre de
X \ perforacién, para poder
\ barrenar en todas las
direcciones. Anfes, estas
mdquinas eran muy

Clamshell Hidraulico
Clamshell Hidrdaulico



ninguna movilidad.

Equipos para hincado de
pilotes

Esta familia de equipos también
hansido perfecdonadasalolargo
de los dlfimos arios, pero su
aplicacion sufre cada vez més

restricciones en Greas urbanasen
las proximidades de otras
construcciones, por causa de los
niveles de ruido y de la vibracién que
provocan.

La ingenieria ha ido perfeccionando el
hincapilotes tipico -constituido por un chasis
con motory aparejo, una forre con guiasy un
peso o martillo movido por la accién de la
gravedad- obteniendo los de martillo diesel y,
ulimamente, los de martillo hidréulico, siempre
procurando reproducirel efecto de “caidallibre”,
aunque con mds eficiencia y rapidez. Muchos
de estos equipos mds modernos llegan a
prescindir de la torre guia.

Se utilizan varios tipos diferentes de martillo, que
pueden ser clasificados en dos grupos: de
Percusion y de Vibracién, este dltimo mas
apropiado para hincar pilotes metélicos.
Recientemente, se ha logrado mejorar larelacién
entre la eficiencia de impacto y la potencia
hidréulica de lo méaquina. Los avances de la
tecnologia nos estdin proporcionando, cadavez
mds, equipos con bajo consumo de energia,
baijas emisiones de ruido y menos vibraciones.
Hermamientos de excavacion para construirmuros
pantallas

Las herramientas disponibles para excavar este
fipo de cimiento representan una evolucién de
los denominados “grabs” o “hammer grabs”
de seccidn circular.

A partir de estos cucharones de quijadas, se
desarrollé un cucharén bivalvo especial capaz
de excavar secciones rectangulares, al principio
accionado por dos cables de acero, uno para
izarloy el ofro para abrirlo y cerrarlo.

Las crecientes exigencias por mds eficiencia
impulsaron la aparicién, de maquinaria con
accionamiento hidréulico en las guias de
excavacién para mejorar la calidad de la
excavacion, ya que se controla de manera mds
efectiva su verticalidad,

Como ocurrié en los ofros fipos de méquinas, al
incorporarse los sistermas hidrdulicos se pudieron
agregar recursos de moniforizacion y regisiro de
los pardmetros mds importantes, como
profundidad, alineamiento y verficalidad.
Como el cucharén de quijadas, aunque sea

Hidrofresa
Hidrofresadora

duros, para estos casosestd disponible ahorala
hidrofresadora, que es una estructura
rectangular, dotada de dos cabezas rofativas
con bits o corfadores, que puede ser usada
también en rocas. En el centro de la
hidrofresadora, frabaja una bomba centrifuga
que aspirael material excavadoy parte del lodo
de estabilizaciény los acarrea hasta la superficie
donde los deposita en un fanque de separacion.
Esta maquina estd siendo considerada como o
mds avanzado en méquinas de excavacion de
cimientos, incluso porque permite trabajar sin
inferrupciones.
A Contramano de la Historia

A conframano de fodo esfe progreso, fodavia se
trabajan con estaciones que usan campanas de
aire comprimido -método arcaico y que poneen
peligro la salud y la seguridad del trabajoador-,
que, asicomolos martillos hincapilofes en regiones
urbanas, s6lo son utilizadas porque falia una
legislacion restrictiva. Brasil, en realidad, es uno
de los pocos paises del mundo en que subsisten

Principales Proveedores Mundiales

En el mundo occidental, los principales
proveedores de méquinas y fecnologia para
excavar cimientos —con excepcion del drea de
hincado de pilotes, que es un rubro especifico-
son las empresas Baver, Wirth, Soilmec, Casa
Grande, Liamada, Maity CMV, enire ofras. Por
lo general, las companias ofrecen una linea
completa que afiende a las diversas necesidadles
del usuario, aunque, con frecuencia se desfacan
poralgiin equipo especifico. Bauer, porejemplo,
sobresale por el desarrollo de méaquinas para
perforacién de hoyos de gran didmetro y de la

su lado, fiene una gran experienaa
en perforadoras de circulacién
inversa.
Las empresas italianas Soilmec y
Casa Grandefambién despurianpor
sus equipos rofativos para hoyos de
grandidmeiroy dispositvoscomolos
cucharones de quijadas (en el caso
de Soilmec) e hidrofresadoras (Casa
' Grande), asi como por los equipos
compados parainyecadndelechadade
cementoy micopilofes (Casa Grande C-6).

3 Las compariias Maity CMV ofrecen méquinas

para diversos sectores y fabrican también
cucharones de quijadas hidrdulicos y equipos de
geofeania.

Enel caso de méquinas de hincado de pilofes se
deben mendonar laempresa finlandesa Juntian,
lainglesa BSP, enespedal por sulineade grandes
martillos hidréulicos, ademés de Delmag y sus
mariillos diesel.

Cuidados que Deben Tomarse al
Comprar

Al selecdonar la méquina a ser comprada, es

necesario feneren cuenta las fendendas iéanicas

del momento, los métodos usados en la

actualidad, €l fipo de dmiento que mas se hace

enelmercado, el Grea geogrdficade aduaddny

deksmmb:osoammesqt;esepraenporoel

futuro, en relacién con la construccdn.

Como las mdquinas que se usan para excavar

cimientfos son las mismas que, con algunas

adaptaciones, se usan en obras de geofecnia, es

recomendable considerartambién lacantidad de

obras previstas en esta drea, como la ejecudidon

de firantes, pozos de rebaje, refuerzos de
cimientos existentes, mejoramiento del suelo,

drenajes, efc. -

Comolasopdonessonmuchas, alhacerel andlisis
comparativo, esimporiante contemplar muchos
ofros aspectos, ademas del precio dela méquina.

Enloque serefierealamaéquinaensi, losaspecios
principales que deben ser estudiados son: la
calidad, la actualizacién fecnoldgica, la calidad
de los componentes, la pofendia, el consumo,

enire muchos ofros.

Respecto a la pre y post venta hay que evaluar:
el personal de apoyo y su conocimiento de la
maéquina y aplicacion, la confiabilidad, la
asistencia técnica y el compromiso con el
mercado. La anfigiiedad de instalacion en el
pais, debe fenerse en cuenta, ya que la compra
de una méquina, tan especifica y de vida il
fan prolongada, debe ser encurcrdo como un
casamiento de larga duracién.

hidréulico, tiene una baja efidenciaen materiales | nueva generacion de hidrofresadoras. Wirth, por
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MONITORAMENTO I

MONITORIZACION |~

CONTROLE EM TEMPO REAL

Sistema integrado de informa¢éo para checar
(e intervir) na operacgéio dos equipamentos no campo

Caterpillar apresentou na Gltima
Minexpo, realizada no Gltimo més de
Boutubroem Las Vegas, o que conside-

ra o “estado da arte” em sistemas de
monitoramento e controle, tanto da produ-
¢do quanto do equipamento em si. Trata-se
do MineStar,. Para chegara esse produto, que
integra e complementa alguns dos principais
sistemas do género desenvolvidos pela
Caterpillar nos Gltimos anos, a empresa mon-

to com os sistemas corporativos da empresa.
O sistema utiliza diversas tecnologias, inclu-
indo o GPS (Global Positioning System), co-
municacao via ridio de alta capacidade, com-
putadores de bordo e poderosos softwares de
servicos (aplicativos). Ele foi desenvolvido a
partir da tecnologia utilizada no Caterpillar’s
Computer Aided Earthmoving System
(CAES) e no Vital Information Management
System (VIMS), em uso em vdrias partes do
mundo.

O Computer Aided Earthmoving System
(CAES) permite que o operador tenha uma
visdo tridimensional do local da operagao,
para terraplenagem e carregamento da ma-
neira mais eficiente. Com ele, operadores po-

MineStar: link entre a adminstrag@o e os equipamentos no campo
MineStar: enlace entre la administracion y los equipos en campo.

tou uma parceria estratégica com trés lideres
mundiais em sua especialidade: a Trible (GPS
e comunicacdo de dados via radio para
posicionamento de maquinas); a Aquila (sis-
temas de monitoramento, controle e
direcionamento para perfuratrizes) ; e a
Mincon (solucdes integradas paraa indstria
mineral).

O MineStar, € um sistema integrado de infor-
macao desenvolvido para estabelecer um
link” entre os equipamentos no campo ¢ as
atividades de gerenciamento na administra-
¢do, podendo monitorar simultaneamente
monitorar maquinas ¢ materiais, em conjun-
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dem ter uma panoramica do local a bordo da
maquina, com informagdes sobre a topogra-
fia do terreno e das se¢oes atravessadas pela
maquina.

Outro ponto de referéncia para o desenvolvi-
mento do MineStar, o Vital Information
Management System (VIMS), coleta as in-
formacoes através do equipamento e trans-
mite os dados para um diagndstico remoto,
no proprio local da operagio, no dealer ou na
fabrica em qualquer lugar do mundo. O VIMS
jd estava disponivel anteriormente, mas ago-
ra, incorporado ao médulo Mine Star Health,
identifica o problema, onde e quando ele estd
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ocorrendo.

O MineStar agregou outros recursos. Entreos -

quais, o Aquilla Drill Management, um sis-
tema que permite ao operador posicionar
mdquina na posi¢do exata ¢ automaticamen-
te “atacar” o material no Angulo e na profun-
didade corretos. O proprio equipamento de
producio também vira um sensor, jd que 0
sistema instalado no computador de bordo
identifica o tipo e a densidade do material €
envia essa informacio em tempo real parad
4rea de controle e plancjamento da produgio.
Isso ird resultar em préticas de perfuragaoe
desmonte mais eficientes, com menor gasto
de explosivos e maior eficiéncia do processo
de fragmentacdo do material.

O MinerStar conta com outros modulos
de controle, como o MineStar
FleetCommander, que determinaa confi-
guragdo ideal do equipamento de trans-
porte para maximizar a produgao ¢ utili-
zagdo das médquinas de carregamento €
minimizar o tempo de hora parada do ca

minhdo.

J4.0 MineStar Machine Tracking monito

a localizacdo dos equipamentos de todaa
frota e incorpora uma fungio que analisaa
movimentacio de descarga e transporte do
material.

O MineStar Material Tracking monitorad
movimentacdo do material ¢ a sud

o

produgio sobre qualquer discrepAncia e

relacao ao planejamento inicial.

O Mine Star Production, por outro lado, co

solida constantemente dados de produtivi
dade dos caminhdes, equipamentos de carre
gamento ¢ maquinas de movimentagao p:
aumentar a eficiéncia da operagao.
Mine Star Business Enterprise integraliza d:
dos externos do planejamento da mina e
4rea de negocios, incluindo aspectos finance
ros e necessidades de recursos humanos. Tod
0s sistemas usam padroes da internet garat
tindo um interface conhecida aos usudrios,
facilidade na distribuicio de informacoes ¢
tre as vdrias minas e escritérios da companhi
[evou-se em conta também que minas estl
geralmente situadas em regioes remotas ond
a facilidade de uso e o suporte sdo criticos,

destinacio e alerta o operador e o gerente de
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CONTROL EN TIEMPO REAL

Sistema infegrado de informacion para moniforeo y
confrol de las operaciones de las mdaguinas en camnpo

aterpillar, en la Gltima Minexpo,
que tuvo lugar durante el mes de
octubre préximo pasado en Las
Vegas, present el sistema MineStar, que
considera el logro supremo de los
sistemas que monitorizan y controlan
tanto la produccién como la mdquina en
§i. Para desarrollar este producto, que
infegra y complementa algunos de los
p.rmcipcles sistemas del género
disefiados y producidos por Caterpillar
c{uranfe los dltimos arios, la empresa ha
firmado un acuerdo de cooperacién
estratégica con tres comparias que estdn
en e{ liderazgo mundial de sus
espec:qlidades: Trible, en el drea GPS y
comunicacién de datos por radio para
posicionamiento de méquinas; Aquila, del
sector de sistemas de monitoreo, mando
y confrol de direccién parg perforadoras;
¥ Mincon, del rubro de soluciones
mf.egradcs para la industria minera.
M:neSfcr, un sistema integrado de
informacién desarrollado para enlazar las
mdquinas trabajando en campo con las
actividades administrativas de gerencia
en las oficinas, puede monitorizar
simultdneamente las mdquinas y los
materiales en conjunto con los sistemas
corporativos de la empresa,
El sistema usa diversas tecnologias, entre
ellas la de GPS (Global Positioning
System o Sistema de Posicionamiento
Global), de comunicaciones por radio de
glto capacidad, computadoras
incorporadas a las méquinas y poderosos
softwares de servicios (programas de
aplicacién). Ha sido desarrollado a partir
de la tecnologia utilizada en el
Caterpillar’'s  Computer Aided
Earthmoving System o Sistema Caterpillar
de Movimiento de Tierras Asistido por
Computadora (CAES) y en el Vital
Information Management System (VIMS),
que ya estan en uso en varias partes del
mundo,
EI Sistema Caterpillar de Movimiento de
lierras Asistido por Computadora (CAES)
permite que el operador tenga una visién
tridimensional del sitio de trabajo, para
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tornar el movimiento de tierras y la
operacién de carga mds eficientes. Al
usarlo, los operadores tienen una vista
panordmica del sitio en el monitor
ubicado en la cabina, con informaciones
sobre la topografia del terreno y de las
secciones atravesadas por la méaquina.

Otro punto de referencia del desarrollo
del MineStar, es-el Vital Information
Management System (VIMS), que
compila todos los datos de la maquina y
transmite las informaciones, ya sea a las
oficinas ubicadas en el propio obrador,
al distribuidor o a la fébrica, que puede
estar en cualquier lugar del mundo, para
hacer un diagnéstico remoto. El VIMS ya
estaba disponible con anterioridad, pero

ahora, al estar incorporado al médulo -

Mine Star Health, identifica el problema
en el lugar y en momento en que se
produce.

El MineStar agrega, ademds, otros
recursos, entre los cuales, el Aquilla Drill
Management, un sistema que le permite
al operador ubicar la méquina en la

- posicién exacta y automdticamente

“atacar” el material al dngulo y la
profundidad correctos. El proprio equipo
de produccién funciona también como
un sensor, ya que el sistema instalado
en la computadora incorporada identifica
el tipo y la densidad del material y envia
esta informacién en tiempo real al érea de
control y planificacién de la produccién.
Como consecuencia, se
logran operaciones de
perforacién y desmonte
mds eficientes, con
menor cantidad de
explosivos, y procesos
de fragmentacién del
material més pro-
ductivos.

El MinerStar cuenta con
varios otros médulos de
control:

El MineStar Fleet-
Commander, que deter-

mina la configuracién
| ideal del equipo de

VIMS identifica o problema, onde e quando ele estd ocorrendo,
VIMS identifica el problema, en el lugar y en el momento en que ocurpes

transporte para maximizar la produccion
y la utilizacién de las maquinas de carga
y minimizar el tiempo ocioso de los
camiones. '

El MineStar Machine Tracking monitoriza
la localizacién de todos los equipos de
la flota y tiene una funcién que analiza
el movimiento de carga, descarga ¥
acarreo del material. E
El MineStar Material Tracking monitorizd
el movimiento del material y su destino
final y alerta al operador y al gerente d'e
produccién sobre cualquier discrepancia
en relacién a la planificacién inicial.

El Mine Star Production, por su parte,
consolida permanentemente los datos de
productividad de los camiones, equipos
de carga y mdquinas de acarreo pard
incrementar la eficiencia de toda la
operacién. :

Mine Star Business Enterprise coordina
los datos externos de la planificaciéon de
la mina con los del drea de negocios,
entre ellos los aspectos financieros y los
requerimientos de recursos humanos.
Todos los sistemas usan los estandares
de Internet garantizando una interfaz
accesible a todos los usuarios y una gran
facilidad de comunicacién entre las
diversas minas y oficinas de la compafiia.
Se tuvo en cuenta también que las minas
por lo general estdn situadas en regiones
remotas donde la facilidad de uso y el
respaldo son fundamentales.
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A FEICON - Feira Internacional da Construcao cresceu
tanto que o Anhembi ficou pequeno para, sozinho,
abrigar sua proxima edicdo. Em funcdo disso, a
Alcantara Machado decidiu ampliar a area de
exposicao utilizando além do Anhembi também o
Expo Center Norte, apresentando nos dois Pavilhoes
somente produtos de acabamento para construgao.

Simultaneamente realizaremos a FEICON TEC -
Feira Internacional de Tecnologia, Maquinas e
Equipamentos da Industria da Construcao, destinada
aos fabricantes de produtos utilizado no universo da
construcao civil.

para complementar a “Semana da Construgao e
lluminacao” em paralelo teremos no Palacio de
convencoes Anhembi: VII Simpolux - Simposio Brasileiro
de lluminacao Eficiente e Mostra de Equipamentos e
[uminarias para lluminacao Eficiente.

Portanto ja a partir do proximo ano, durante 5 dias, Sao
paulo tera trés eventos dignos da importancia deste
mercado, acontecendo simultaneamente em diferentes
locais. Uma iniciativa que ira consolidar o conjunto
destes eventos como uma das 5 feiras de negocios de
construcao civil mais importante do planeta, e ja
consolidada como a maior e melhor da América Latina.

Organizaqéo e
Promoqéo:

Informacoes e reservas:

Fax: (11) 6914-9087 ramal 208
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ALCANTARA MACHADO FEIRAS DE NEGOCIO§
Rua General Lécor, 341- Ipiranga - 04213:020 - Sao Paule/SP

Tel.: (11) 6914-9087 / 3826-9111 ramal 225
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Publico alvo:

IEG

Construtoras, Empreiteiras, Engenheiros de Producao e
Manutencao, Engenheiros Industriais e da Construcao,
Arquitetos, Compradores Técnicos, Prefeituras e
Secretarios de Obras

Setores:

 Magquinas, Equipamentos, Acessorios, Matéria Prima e
Insumos para Industrias Fornecedoras de Produtos
para Construgao Civil

+ Transporte Industrial (Vertical, Monta Carga,
Elevadores, etc...) e Veiculos de Transporte

+ Saneamento

+ Equipamentos de Seguranca Pessoal e Predial

+ Equipamentos e Instalages Elétricas, Hidraulicas e
Sanitaria

+ Maquinas e Equipamentos para Terraplanagem e
Pavimentacao

* Produtos e Servigos para apoio geral ao “Canteiro de
Obras”

+ Ferramentas Manuais
Maquinas e Equipamentos de Pintura e Tratamento de
Superficie

+ Ferro, Aco e Derivados

* Informatica AEC e Cad Corporativo
Telecomunicacoes

Apoios institucionais:

ABILUX « ABIMAQ - ABRAFATI
ANAMACO + ANFACER « AREMASP
SIAMFESP + SINDILUX

FEDERACAO DO COMERCIO
DO ESTADO DE SAO PAULO

*
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Adrea Oficial:




MONITORAMENTO II
MONITORIZACION II

Ref. 123

ATE EM GUINDASTES A
COMUNICACAO E TUDO

Sistema “Data Bus” revoluciona o sistema elétrico dos
guindastes aulomotives Liebherr.
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Legenda: Painel de comando do guindaste Liebherr

s novos Guindastes Liebherr de

30,60,80,100,300 ¢ 500 toneladas

sdo completamente equipados com
o sistema de transferéncia de dados “Data
Bus”. Este sistema permite a transferéncia de
multiplas informagoes através de um Gnico
cabo elétrico. Todos os importantes compo-
nentes elétricos ¢ eletronicos do guindaste,
como sensores de comprimento, sensores de
angulo, células de carga, transdutores de pres-
sdo, sensores de aproximacao, joysticks e
“micro-switchs” possuem um micro-
processador proprio. O painel de comando e
display do caminh@o, os comandos das patolas,
bem como o motor diesel e a caixa de trans-
missdo no carro inferior, sio blocos inteligentes

interligados no sistema “Bus” através de uma
interface.

Porque o sistema “Data Bus”?

Vocé pode imaginar a quantidade de fungoes e
Mecanismos que 540 permanentemente con-
trolados em um guindaste automotivo? Sem
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mencionar o fato de que o operador, além de
“operar”, precisa manter sob sua supervisio
todo o controle da operacio.

Quantos metros de cabos elétricos e quantos
conectores vocé acha
que um guindaste
convencional possui?
Talvez seja dificil
imaginar que uma
maquina desse por-

mente reparar € encontrar algum
fio com curto-circuito ou mal con-
tato despende uma quantidadede
tempo considerdvel que quase
sempre ndo é levadoem considera-
¢do pela pessoa que esta compran-
do um equipamento. Também ¢
importante ressaltar que com mais
de 1.000 conectores instalados, a
probabilidade de ocorrerem €rros
causados por mal contato € bastan-
te significativa.

O sistema “Data Bus” reduz con-
sideravelmente a quantidade de
cabos elétricos envolvidos. Todas
as informacdes dos sensores € dos
comandos que sdo enviadas a0
computador LICCON ( Liebher
Computed Controlling ) € aos
modulos eletrdnicos navegam
serialmente (uma apGs a outra)
como mensagens digitais em alta
velocidade em apenas poucas li-
nhas de transmissao.

Sistema de
Transmissio de Dados
Liebherr LSB ( Liebherr System Bus)

Com o sistema desenvolvido pela Liebherr

te tenha cerca de 6

quilémetros de ca-
bos elétricos e apro-

ximadamente 1.000
conectores.

"Toda esta quantida-
de de cabos e fios elé-
tricos ocupa um espa-
cofisico considerdvel,
o que também se con-
Verte em peso para o
equipamento. Obvia-

Legenda: Interface gréfica da operagao no painel



LSB, é possivel controlar e interligar 31 fun-
¢0es a0 mesmo tempo, através de uma Gnica
linha de transmissao com até 250 metros de
comprimento.

Dependendo do tipo do guindaste, vérios sis-
temas “Bus” podem ser comunicados.

A Liebherr desenvolveu ainda o sistema “Can
Bus System” (Controller Area Network), 0 qual
também esta interligado e é responsivel pelo
gerenciamento do motor Diesel e caixade trans-
missao do veiculo.

As informagdes sdo transmitidas por unidades
proprias, ou seja, através de sensores como por
exemplo de 4ngulo ou comprimento.

"Todas as informagdes sdo provenientes de
sensores, sendo que 0s mesmos possuem
microcontroladores integrados, s quais sdo equi-
pados com um permanente sistema de auto
checagem.

Com o sistema de dados “Data Bus”, todos 0s
sensores sdo intercambidveis para todos os Guin-
dastes Liebherr equipados com este sistema.

Vantagens do Sistema “Data Bus”
- Diminuigio da quantidade de cabos
elétricos envolvidos;
- 31 fungdes por linha de transmissdo
“Bus™;

- Unidades inteligentes e fungdes des
centralizadas.

= Insensivel a temperatura;

- Eletromagneticamente compativeis;

- Permanente sistema de alto
checagem;

- Diagnéstico de falhas de todoo
sistema.

Sistema de Diagnostico de Falhas

Através de um monitor de operacio na cabi-
ne do guindaste, o operador acompanha to-
das as informacdes referentes a geometria e as
condigdes de operagdo do equipamento, tais
como carga méaxima admissivel, carga atual,
comprimento, raio € angulo da lanca, nime-
ro da tabela de carga, carga da bateria, nivel
de combustivel, pressio de 6leo do motor di-
esel entre outras mais. Nos guindastes de ca-
pacidade de carga de até 100 toneladas é
permitido ao operador acionar o veiculo, bem
como, 0 mecanismo de patolamento, blo-
queio de diferenciais e dire¢do de todos os
eixos através das teclas do monitor na cabi-
ne do guindaste.

O computador Liccon (Liebherr Computed
Controlling), o qual recebe todas as informa-

¢oes do sistema “Bus”, também informa ao
operador todo e qualquer erro que possa ocor-
rer na maquina.

Estes cddigos de erros sdo classificados de acor-
do com a causa dos mesmos, cuja descricio
encontra-se no Manual de Instruges do equi-
pamento. Desta maneira, o proprio operador
estd apto a diagnosticar € por muitas vezes
resolver a falha apresentada.

Este cddigo de falhas também auxilia na co-
municagdo entre assisténcia técnica Liebherr
eocliente, pois através dele torna-se possivel
detectar precisamente a causa da falha e pro-
videnciar a solucdo sem perda de tempo.
Todos os guindastes Liebherr também sio
equipados de fébrica com um sistema de di-
agnostico de falhas a longa distancia.

Este sistema de transferéncia de dados a lon-
ga distdncia pode também ser transmitido
via ridio ou telefone. Neste caso, o cliente
interessado deverd somente adquirir os peri-
féricos externos 8 maquina como o “Software”
e os sistemas transmissores como aparelhos
de radio, telefone ou Modem.

Através deste sistema tanto o cliente ou a
prépria Liebherr poderd acompanharem tem-
po real qualquer guindaste em qualquer lu-
gardo mundo.

LA COMUNICACION TAMBIEN ES
FUNDAMENTAL EN LAS GRUAS

Sistemea “Dafa Bus” revoluciona el sisfema elécfrico
de las groas aviopropulsadas Liebherr.

Las nuevas Gruas Liebherr de 30, 60, 80, 100,
300 y 500 toneladas estén completamente
equipadas con el sistema de transferencia de
datos “Data Bus”. Este sistema permite la
transferencia de mulfiples informaciones através
de un Unico cable eléctrico. Todos los
componentes importantes eléctricos y
electrénicos de las grias, como sensores de
longitud, sensores de éngulo, células de carga,
transductores de presién, sensores de
aproximacién, palancas universales y
“microswitches” tienen un microprocesador
proprio. El tablero de control y la pantalla en la
cabina del camién, los mandos de los
estabilizadores, asi como el motor diesel y la
caja de transmisién del bastidor inferior, son
bloques inteligentes interconectados con el
sisterna “Bus” a fravés de interfaces de entrada
y salida.

2Por qué el sistema “Darta Bus”e

2Puede Ud. imaginarse la cantidad de funciones
y mecanismos que es necesario controlar
permanentemente en una gria
autopropulsada? Sin mencionar que el
operador, ademds de ejecutar los mandos,
predisa supervisar la operacién atodo momento.
2Cudntos metros de cables eléctricos y cuéntos
conectores cree Ud. que hay en una gria
convencional? Tal vez sea dificil imaginar que
en una méquina de ese tamario haya casi 6
kilbmetros de cables eléctricos y
aproximadamente 1.000 conectores.

Esta gran cantidad de cables y conductores
eléctricos ocupa un extenso espacio fisico y
aumenta considerablemente el peso del
equipo. Es evidente que encontrar y reparar
un cable en corfo circuito o con mal contacto
lleva bastante tiempo, aumentando el costo
del servicio de mantenimiento, defalle que casi

|

estd comprando una maquina. Es importante
también destacar que con mdés de 1.000
conectores instalados, la probabilidad de que
se produzcan fallas causadas por un mal
contacto es bastante elevada.

El  sistema “Data Bus” reduce
considerablemente la cantidad de cables
eléctricos instalados. Todas las informaciones,
tanto de los sensores como de los mandos,
enviadas a la computadora LICCON (Liebherr
Computed Controlling) y a los médulos
electrénicos transitan en serie (una después de
ofray), a alta velocidad, por apenas unas pocas
lineas de fransmision, en forma de mensajes
digitales.

Sistema de Transmisién de datos
Liebherr LSB ( Liebherr System Bus)

nunca es tomado en consideracién por quien | El sislema desarrollado por Liebherr, el LSB,
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LICCON
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Transferéncia e monitoramento de multiplas informagées

puedeoonfrolareimemonedar31 funci
A C ncionesal
ffz;sm; hempo, afravés de una Gnica lineg Se
ISION, que puede fener hasta 250 mefras
de longitud. e
Dependiendo del fipo de gry; ios si
”Bus" g3 ads(l;uo varnos sistemas
L:ebherr/'nd&amolbdo,odernés,elsﬁerm”Cm
Bus Sysfem (Controller Areq Network), que
fambién estd enlazado, y controla el mdorDmel
y la caja de fransmision del vehiculo,
Toglos las informaciones, transmitidas por
1{mdodes propias, provienen de sensores, de
dngulo o de longitud, por efemplo, que tienen
rr_rbocrxvfrolodoreginiegiudoseqtjpodosa)nun
sistema de autodiagnéstico que fundiona sin
inferrupciones.
E)dcslosg,!}nsbebimequodosconelssfenn
de datos “Data Bus”, comparten los mismos

sensores, de modo que pueden ser
infercambiados entre ellas,

Ventajas del Sistema “Data Bus”
Disminucién de la cantidad de cables
elédiricos necesarios;
3;(Z{Irloones por linea de fransmisién

Unidades infeligentes y funciones
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descentralizadas.
= Funciona a cualquier temperatura.
- Eletromagnéticamente compatibles;
- Sistema de autodiagnéstico
permanente;
- Diagnéstico de fallas de todo el
sistema.

Sistema de Diagnéstico de Fallas

Através de un monitor de operaciones ubicado
enla cabina de la gria, el operador acomparia
todas las informadiones referentes a la geometria
y a las condiciones de operacién del equipo,
fales como cargaméxdma admisible, cargaadiudl,
longitud, radio y éngulo de la pluma, ndmero
de la planilla de carga, carga de la bateria, nivel
de combustible, presién de aceite del motor
diesel, enfre muchas ofras. En las grias con
capacidad de carga de hasta 100 foneladas, el
operador puede poneren marcha el vehiculo, y
controlar el mecanismo de los estabilizadores, el
sistena de blogueo de diferendales y la direccidn
de todos los ejes por medio de las fedas del
monifor ubicado en la cabina de la gria.

| La computadora Liccon (Liebherr Computed |
| Conirolling), que recopilatodas lasinformadones | mundo.

|
|

{

del sisterna “Bus”, también le informa al operador
todos los ermoresy fallas que ocurren enlamdéquine.
Los cédigos de errores estdn clasificados de
acuerdo con su causa y estén descripfos en el
Manualde Instruadiones delequipo. Deestaforma,
el proprio operadoresté apto a diagnosticary, en
muchos casos, resolver la falla presentada.

Este cddigo de fallas es también muy importante
para la comunicacién entre la asistencia técnica
Liebherr y el cliente, ya que con su
informacién es posible determinar
precisamente la causa de la falla y tomar las
medidas necesarias para solucionarlo sin
pérdida de tiempo.

Todas las groas Liebherr vienen, ademds,
equipadas de fébrica con un sistema de
diagnéstico de fallas a larga distancia. '
Este sistema de fransferencia de datos ala
distancia funciona por radio o teléfono.
cliente interesado debe solamente adquiri
los periféricos externos, como el “Software”
y los sistemas transmisores como aparatos
de radio, teléfono y Mdédem. '
Através de este sisfema fanto el dienfe como ka



Técnica superior da Liebherr.

Liebherr Brasil Ltda.
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CUSTOS T T LR S —

COSTOS '

Referéncia: més de Novembro / Referencia: mes de Noviembre.

Estimanl-ivqs de PESO: o peso aproximado do equipamen- | TAXA: de juros anual em %.

to, em ordem de marcha em Kg. M.OBRA: o valor médio da mao-de-obra de
custos de POTENCIA: a poténcia total instalada | manutencdo por hora trabalhada em reais.
em HP. PECAS: valor médio de pecas de manu-

(]
eq“'pamenios CATEGORIA: nimero representativo do | tencdo e material rodante por hora tra-

Com informag6es prticas e seguras sobre | equipamento. Pode seracapacidade de ca- | balhada em reais.

custos de uso corrente, esta tabela permite | ¢amba, poténcia gerada, vazdo,etc. MAT. DESG.: valor médio de consumo de
que o usudrio possa municiar-se de dados | VIDA: a vida atil do equipamento em ho- | bordas cortantes, dentes, cabos de ago, etc.
suficientes para defender uma posicdo rea- | ras. por hora trabalhada em reais.
lista na determinacdo de um pré-orcamen- | HS ANO: o ntimero de horas trabalhadas | PNEUS: o valor médio de gastos com pneus
to de uma maquina ou de um grupo delas. | estimadas porano. por hora trabalhada em reais.

Nio encontrando sua mdquina na relacio, | D. MEC.: disponibilidade mecanica em %. | P. VIDA: a vida dos pneus em horas.
vocé poderd dirigir-se 4 nossa redacdo, soli- | REPOSICAO: o valor do equipamento | COMBUST: o valor médio gasto com com-

citando os valores dos custos. Caso o equi- | novo em reais. bustivel por hora trabalhada em reais.
pamento seja de fabricagdo especial, isto é, DEPRECIACAO: a perda de valor do | CONS.: 0 consumo de combustivel em li-
ndo seja de linha, envie-nos informagdes so- | equipamento por hora em reais. tros/hora.
bre o peso, poténcia, valor de aquisi¢do ¢ | RESID.: o valor residual em %. LUBRIE: o valor médio de gastos com lu-
capacidade para fornecermos os elementos | JUROS: a remuneragdo do valor monetd- | brificantes por hora trabalhada em reais.
que permitirdo o cédlculo. rio do equipamento por hora trabalhadaem | CUSTO/H: a somatdria dos valores dos cus-
Esta tabela retine as seguintes colunas: reais. tos hordrios, em reais.
ACABADORA DE ASFALTO / ACABADORA DE PAVIMENTO 12.300 85 3,03M 6.600 820 85,00 | 2408,
BATE ESTACAS DIESEL / EQUIPO PARA HINCAR PILOTES 4.900 51 2,2 TON 6.350 600 80,00 237.1
| CAMINHAO ABASTECEDOR / CAMION TANQUE SUMINISTRO 5.400 127 6,0 M3 10.000 1.600 95,00 72,75
CAMINHAO BASCULANTE / CAMION VOLCADOR 4.550 127 5,00 M3 8.500 1.150 85,00 64*
CAMINHAO CARROCERIA / CAMION CAJA DE MADERA 4.100 127 11 TON 11.500 1.250 87,00 61.7‘:;
CAMINHAO FORA DE ESTRADA / CAMION FUERA DE CARRETERA 16.000 271 25 TON 12.500 1.400 90,00 276.*?
CAMINHAO GUINDAUTO / CAMION GRUA 4.700 127 11 TON 10.000 950 95,00 86.60
CAMINHAO PIPA / CAMION TANQUE AGUA 5.400 127 6,0 M3 11.500 1.100 92,00 75.1|i
CARREG. DE RODAS / CARGADORA DE RUEDAS 9.400 100 1,7 M3 9.680 1.575 85,00 | 1480
CARREG. DE RODAS / CARGADORA DE RUEDAS 15.900 170 3,0 M3 9.680 1.575 80,00 269@
COMPACTADOR DE PNEUS / COMPACTADOR DE NEUMATICOS 9.800 145 27 TON 6.000 950 93,00 170:‘
COMPACTADOR VIBRATORIO / VIBRO COMPACTADOR 6.500 83 23 TON 7.560 850 86,00 234,‘3
COMPACTADOR VIBRATORIO / VIBRO COMPACTADOR 10.100 126 32 TON 10.100 850 88,00 26‘;,‘
L COMPRESSORJ)E AR / COMPRESOR DE AIRE 7 1.800 85 250 PCM 10.000 640 88,00 45—d
[ ESCAVADEIRA HIDRAULICA / EXCAVADORA HIDRAULICA 17.000 104 0,70 M3 9.125 1.225 86,00 23";‘_
MOTO SCRAPER / MOTO TRAILLA 27.900 270 150M3 | 12.000 1.450 85,00 | 7540
MOTONIVELADORA / MOTONIVELADORA | 11800 115 115 HP 11.385 1.530 85,00 | 228%
MOTONIVELADORA / MOTONIVELADORA - 13.900 150 | 150 HP 11385 |  1.530 85,00 | 2984
RETROESCAVADEIRA /| RETROEXCAVADORA 5.800 73 0,64 M3 8900 | 890 85,00 ;Qﬂ
}.>—TRATOR DE ESTEIRAS / TRATOR DE ORUGA Wﬁi _ : 1‘7 é.':;bo':‘jriwg_ﬁi_‘i | BoHWP | 9750 | 1. ?E | 820 | 1454
{4 :I"BATOR DE ESTEIRA?f{»T_I?ﬁTOR DE ORUGA b AN <' ?47?007 iL i 15077 vl __149AHP 9.750 1. 345 22—,(397» 273.‘
~ TRATOR DE ESTEIRAS / TRATOR DE ORUGA | 39900 | 335 335HP | 11470 = 1.560 81,00 | 73g.
| TRATOR DERODAS /TRATORDERUEDAS | 4100 | 118 | 11sWp | 8325 | 1035 | 0 | &
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Estimativas
de costos de los
equipos

Con informaciones précticas y segu-
ras sobre los costos usuales, esta tabla
le permite al usuario conocer los datos
necesarios para tener una posicién cla-
ray realista cuando prepare el estudio
del presupuesto de una méquina o de
un grupo de ellas.

Si usted no encuentra la méquina que
le interesa en la relacién, podréd
contactar nuestra redaccién para que
la incluyamos.

Si el equipo fuese de fabricacién es-
pecial, es decir, no hace parte de la
linea, envienos las siguientes

informaciones: peso, potencia, valor de
adquisicién y capacidad para que le
suministremos los elementos que le
permitird hacer el célculo.

Esta tabla redne las siguientes
columnas:

PESO: el peso aproximado del equi-
po, en operacidn, en Kg.

POTENCIA: la potencia total instalada,
en HP.

CATEGORIA: nomero representativo
del equipo. Puede ser la capacidad de
la caja, potencia generada, caudal efc.
VIDA: la vida ¢til en horas.

HS ANO: la estimativa del nimero de
horas trabajadas por afo.

D. MEC.: el desempefo mecdnico en
%.

REPOSICION: el valor del equipo
nuevo en real.

DESVALORIZA.: la perdida del valor do
equipo con referencia a las horas
trabajadas, en real.

RESID.: el valor residual en %.
INTERES.: la rentabilidad del valor
monetario del equipo con referencia
a las horas trabajadas en real.

TASA: la tasa de intereses anual en %.

M.OBRA: el valor promedio horario de
la mano de obra del mantenimiento en
real.

PIEZAS: valor promedio de las piezas
de mantenimiento y material rodante
aplicado, referente a las horas
trabajadas en real.

MAT. DESG.: valor promedio de con-
sumo horario de los bordes cortantes,
dientes, cables de acero o seq, de las
piezas en situacién de trabajo en real.
NEUMAT.: el valor promedio horario
de gastos con neumdticos en real.

N. VIDA: la vida de los neumdticos en
horas.

COMBUST.: o valor promedio horario
gasto con combustible en real.
CONS.: el consumo de combustible en
litros por hora.

LUBRIC.: el valor promedio horario de
gastos con lubricantes en real.
COSTO/H:la somatoria de los valo-
res de las columnas, totalizando el
valor del costo horario en real.

RESID. JUROS MAT. DESG. PNEUS COMBUST. LUBRIF. CUSTO/H
RESID. ITERES. MAT. DESG. NEUMAT. COMBUST. LUBRIC, CUSTOH
13,00 19,74 12,00 1,81 29,83 3,73 0,00 0,00 5,26 8,35 0,55 92,56
17,80 25,04 12,00 2,41 28,27 3,53 0,00 0,00 5,21 8,26 0,34 96,38
15,00 3,16 12,00 0,60 5,43 0,68 0,99 1.488 4,67 5,81 0,74 22,30
21,00 3,83 12,00 1,81 4,03 0,50 1,26 1.162 5,80 7,21 0,90 23,97
43 15,00 3,28 12,00 1,57 2,86 0,36 1,61 915 4,67 5,81 0,72 19,50
90 15,00 13,20 12,00 1,20 16,70 2,09 3,87 2917 7,92 10,90 1,23 64,11
21 15,00 5,99 12,00 0,61 6,60 0,83 0,56 2.625 5,80 7,21 0,90 28,50
30 17,60 4,52 12,00 0,96 4,34 0,54 1,11 1.323 6,71 8,35 1,01 24,49
.50 21,30 6,56 12,00 1,81 9,69 1,21 3,48 1.575 7,83 11,19 117 43,25
58 20,60 11,91 12,00 2,41 18,17 2,27 20,69 726 13,31 21,14 2,00 91,34
51 14,00 12,44 12,00 0,85 22,66 2,83 0,99 5.001 6,00 9,53 0,57 69,85
170 10,50 18,37 12,00 1,69 26,01 3,25 0,00 0,00 3,44 5,06 0,42 80,88
Es 10,00 19,97 12,00 1,45 21,81 2,73 0,00 0,00 6,48 17,13 0,79 76,49
a7 21,70 4,49 12,00 1,45 2,02 0,25 0,11 5.001 6,52 10,34 0,65 18,96
35 17,10 13,06 12,00 1,69 19,66 2,46 0,00 0,00 7,99 12,68 3,08 69,29
05 16,20 34,97 12,00 1,81 49,24 6,16 30,42 627 21,14 33,57 3,40 198,19
a6 21,30 10,14 12,00 1,81 13,65 1,71 1,37 2.625 9,74 15,45 1,46 55,34
09 21,30 13,12 12,00 1,81 18,28 2,29 3,00 1.162 12,70 20,15 1,91 73,29
¢;4 13,70 7,10 12,00 1,81 7,33 0,92 0,50 2.392 4,61 6,81 0,90 32,31
’\61 21,90 7,36 12,00 2,17 9,44 1,18 0,00 0,00 8,16 12,96 1,31 41,23
87 | 21,90 13,86 12,00 217 | 19,70 2,46 0,00 0,00 16,24 20,16 2,61 78,91
sa | 1690 32,20 1200 | 220 | 51,25 6,41 0,00 0,00 30,39 4824 | 489 181,06
%5 | 1550 4,24 12,00 1,57 4,68 0,59 1,21 2.363 10,70 16,99 1,51 30,75
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IMPORTAGCAO
IMPORTACION

—

Ref. 126

Segmento de equipamentos defende abertura para
manier competitividade da indistria nacional e
colocar nos canteiros a vltima palavra em tecnologia

-

legislacio aduaneira brasileira histori
camente sempre foi restritivaao acesso
produtos do mercado internacional.
Na década de 70, em determinado momento,
mais de 2.400 produtos tiveram a sua guia de
importacdo suspensa. Eaté fins da década de 80,
o Brasil chegou a ser considerado um dos paises
mais fechados do mundo —superando até mes-
mo a China, que, bem ou mal, mantinha um
comércio regional com seus vizinhos regionais.
Aburocracia que envolve aimportagio também
poucoevoluiu. O proprio SISCOMEX (Sistera
Integrado de Comércio Exterior) ao que parece
apenas informatizou os procedimentos anterio-
res. ‘Antes, as guias de importagio eram enviadas
pelo correio € hoje elas seguem via sistema. Essa
éadiferenca basica”, diz Walter Tomaz Jr., dire-
tor da"Thomaz Comissaria de Despachos Adua-
neiros, consultoria tributdria de comércio exteri-
& 2
INdo se pode negar, no entanto, que nos Gltimos
tempos houve uma maior flexibilizacio em rela-
¢do as aliquotas. Em alguns casos, elas desaba-
ram de patamares proibitivos, daordem de 50%,
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barauma média de 18% (de imposto de impor-
tacio), 5% de IPI e 12% de ICMS (vilido no
Estado de Sao Paulo). Ea expectativa é de uma
Novaqueda, a partir de 2001, conforme acordado
no Tratado de Ouro Preto, em 1994. O compro-
misso € de que haverd umalinhamento no pata-
mar de 14% nas tarifas praticadas pelos pafses
integrantes do Mercosul em relacio s tarifas de
importa(;ﬁo praticadas em relacioa terceiros pa-
ises.

“Ainda é um patamaralto, se considerarmos que
0s equipamentos para construgio civil, ndo sio
bens de consumo, mas instrumentos de produ-
€0, que reduzem custos, geram empregos € no-
vos impostos”, diz Jonny Altstadt, diretor de Re-
lagbes Internacionais da SOBRATEMA e da
Asserc Representagdes ¢ Coméreio,empresaque
representa no Brasil importantes marcas interna-
cionais na drea de guindastes e equipamentos
paraexecucio de tineis e fundagtes. Ele lembra
também que o equipamentoemssi tem umvalor
muito baixo no investimento total de uma obra.
O maiorvolume de recursos é dispendido, coma
matéria-prima ¢ a mao-de-obra, que sdo nacio-

~ =

nais e geram empregos inter-
namente..

Essa posigio ndo é contesta-
da nem mesmo por Suely
Agostinho, presidentedode-
partamento de Mdquinas
Rodovidrias, da ABIMAQ -
Associacio Brasileira da In-
dstriade Méquinas, quere-
presenta os fabricantes do
segmentode equipamentos
instalados no Brasil € que, te-
oricamente, poderia teruma
postura mais protecionista.
”Anossainddstriaé de baixo
volume (cerca de 5.000 ma-
quinas/ano) e temos que ter
produtos mundiais, de alta
tecnologia, paracompetirno
mercado global; ndo pode-
mos defender barreiras ¢ li-
mitar nosso mercadoao Bra-
sil e nem mesmo 2 América
Latina como um todo—€ muito pouco”™
Ela também considera altas as aliquotas de im-
portacdovigentes, principalmente noque dizres-
peito a pecas e componentes. “E um processo
timido e equivocado em pelo menos um ponto:
ele prevé aliquotas iguais tanto para méaquinas,
quanto para pegas € componentes”.

O problema, diz Suely Agostinho, € que, para
justificar a posico da industria ¢ manté-la ali-
nhada com os padroes mundiais, as pegas € com-
ponentes deveriam ter aliquotas significativa-
mente menores, dez por cento no minimo. “O
Brasil conta com plataformas mundiais de pro-
dugio € precisa buscar sempre a Gltima palavra
em tecnologia, onde quer que elaesteja, parain-
COTporar em seus equipamentos”.

Um exemplo bastante citado pelo importadores
¢ 0 da industria téxtil brasileira. Quando foram
abertas as importagdes, 0 setor quase faliu pela
baixa competitividade, jd que a maioria dos tea-
res utilizados datavam da década de 60. Hoje,
essamesma indistria, que soube modernizar suas
instalagbes com a importa¢io de novos equipa-
mentos, estd até mesmo exportando produtos



paraoutros paises.
Walter Tomaz lembra que comércio exterior é

uma ciéncia em que os diversos paises aprovei-
tam as suas vantagens comparativas em detri-
mentodosoutros. O Brasil, diz ele, tem se notabi-
lizado no mercado acrondutico intemacional, ape-
sar das aliquotas de importagfo no setor serem
zero. “Isso ocorre porque a Embraer ndo tem a
preocupagio de fabricar pegas. Pelo contririo, ela
aposta nas suas vantagens comparativas em en-
genharia, projeto e construgio e em umaméao-de-
obra extremamente qualificada”.

O imposto de importacio (IT) ndo tem cariter
arrecadatério, mas seletivo — para proteger a in-
dstria nacional. Nesse caso, dizem os importa-
dores, ndo haveria necessidade em sobretaxar o
imposto de importacio, mesmo porque j4 exis-
tem outras barreiras que impedem a invasdo de
produtos importados em detrimento da indds-
tria nacional.

Para comegar, hd uma grande barreira natural: o
frete. O Brasil estd longe dos principais centros
produtores de miquinas e equipamentos € trans-
porte maritimo, apesar do baixo custo em relacio
aoavido, ndo opera nenhum milagre.

Umoutro limitador de importacoes em larga es-
calaé o cimbio. Simplesmente, € mais caro para
os brasileiros, principalmente depois dadesvalo-
rizacio do Real, comprar no exterior. Outro pro-
blema, sdo as linhas de financiamento disponi-
veis no Brasil (incluindoa recentemente lancada
pelo BNDES). Tanto que obter uma linha de
financiamento do fornecedor, costumasserdecisi-
vo para viabilizar a importa-
¢dode um equipamento.

Ao dificultar o acesso a equi-
pamentos de ponta, o Brasil
também estaria perdendo
competitividade em relacioa
outros paises. O Chile, com ta-
rifas médias ao redor de 6% nio
querentrar no Mercosul justa-
mente porqueas tarifas de im-
portagdo no bloco estao muito
altas.

Ex-tarifdrios

Adnicavilvula de escape para
0s usudrios brasileiros tem sido
os chamados ex-tarifarios. Ou
seja, umregime de exceciio,em
que determinadas maquinas
€ equipamentos, que no sao
fabricados no pais, tém uma
aliquota diferenciada. Nesse caso, reduz-se tam-
bémoIPIeo ICMS, porque sdo impostos cobra-
dos em cascata. “Antes a aliquota do I1 nesses

casos caiaa zero, mas decidiu-se que ela
seriareduzidaa 5%. “Eumabsurdo, por-
que se ndo € produzida pelainddstria na-
cional e o [T é um imposto seletivo e ndo
arrecadatério, nao hd porque cobrardoim-
portador”, diz Walter Tomaz.

Nos tiltimos 5 anos, segundoele,a Tomaz
conseguiu incluir nalista de ex-tarifirios
pelo menos 10 novos modelos—incluin-
do manipuladores hidrdulicos telescopi-
cos e guindastes sobre pneus com movi-
mentagio tipo carangueijo. “Nés s6 co-
bramos os nossos honordrios, se conseguir-
mos a inclusdo do equipamento deseja-
do no regime dos ex-tarifdrios, comare-
dugdo da aliquota. Se ele ja constar na
lista, cuidamos apenas dos trdmites nor-
mais”.

AThomaz também estdempenhadaem
uma nova agio na drea tributdria em de-
fesadointeresse de seus clientes. Desta
vez,0alvo é 0 ICMS pago naimportacio
de um determinado equipamento. Aar-
gumentagio bdsica é que, a partir da Lei
Kandir, que transformou o ICMS pago
sobre a importagio de qualquer ativo fixo para
uso proprio em créditos que depois seriam des-
contados, quando da taxagdo da producio. “E
interessante, paraainddstria, mas nio paraacons-
truciocivil. Porque ela, como prestadorade servi-
0, pagaoimposto naimportagio (de seusativos
fixos para uso proprio) e depois ndo tem como
descontar, porque ndo paga ICMS”, diz Tomaz.
Oseuescritdrio tem discutido
essaquestdo em juizo € conse-
guiu dois julgamentos favord-
veis no Supremo Tiibunal Fe-
deral. Elealertanoentanto que
essa questdo ainda ndo criou
jurisprudéncia: € precisoentrar
com recurso. Mas vale a pena.
Imagine que de umacondigio
normal de tributagio (18%de
II,5%de IPle 12%de ICMS),
se consiga importar um equi-
pamento pelo regime ex-
tarifirio pagando-se apenas 5%
delle5%deIPL

Admissdo Tempordria

do Departamento de Mdquinas
Rodovidrias da ABIMAQ
Suely Agostinho, Presidente del
Departamento de Mdquinas
Viales de ABIMAQ

Pouca gente sabe, mas um
mecanismo para importacao
de médquinas em regime tem-
pordrio é perfeitamente legal,
desde que ndo se constitua em uma operagio
tipica de leasing. Aberto a maquinas ¢ equipa-
mentos que venham presear servigos ou produ-

Jonny Altstadt, diretor de Relacoes Internacionais da
SOBRATEMA

Jonny Altstadt, Director de Relaciones Internacionales de
SOBRATEMA

ziroutros bens, o regime de aluguel ou arrenda-

mento de um equipamento também nio tem

nenhuma restri¢io quanto ao periodo em que

poderi permanecer no pais.

O imposto II e IPI serd calculado proporcio-

nalmente ao tempo de vida ttil (contdbil) do

equipamento determinado pela Receita Fe-

deral — 0 mesmo calculado para cilculo de

imposto de renda, para depreciacio de bens

méveis e imoveis, € o tempo em que ele

pemanecer no Brasil. Eumaluguel sem opgio
de compra, onde se paga 0 Imposto proporcio-
nal. O ICMS também fica suspenso durante
todaa operagio. Esse equipamento arrendado
também pode se beneficiar do regime dos ex-
tarifarios.

Ao final da operacio, o usudrio tem a opgio de
devolver o bem ao exterior ou nacionalizd-lo se
beneficiando dos pagamentos ja teitos. Um
exemplo demonstra que essa op¢io pode ser
vantajosa:

Um equipamento avaliado em US$ 1 milhio,
com tempo de vida ttil contabil de 10 anos, &
locado por um periodo de dois anos de uso no
Brasil. Esse equipamento, que sofreria uma ta-
xacdo de 38,77% (18%de 11, 5% de [Pl e 12%
de ICMS aplicados em cascata) caso fosse ad-
quirido em definitivo, no regime de admissio
temporiria sofreria uma taxacio maxima de
4,64% equivalente a US$ 46.400 nos dois anos
em que estiver trabalhando poraqui. Conside-
rando-se 3,6% de 1.1. 18%/10 (anos) x 2 (anos)
¢ 1% de IP1— 5%/10 (anos) x 2 (anos).
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Quando se faz uma importa¢ao no Brasil, =
sa0 pagos trés impostos na
nacionalizacdo dos produtos:

Um roteiro completo para auxiliar os interessados na area,
orientando o futuro importador nas etapas basicas a serem
executadas esta disponivel no site da SOBRATEMA
(sobratema.org.br). La também ha um pequeno glossério
ao final do roteiro para auxiliar na compreensdo do texto,
bem como, uma simulagdo de importagdo de aparelhos

de ar condicionados dos EUA.

Além destes trés impostos,
ocorrem diversas outras
despesas menores, tais como:

a. AFRMM (Adicional
de Frete para
Renovagao da Marinha

Mercante)

b. SDA (Sindicato dos
Despachantes
Aduaneiros)

c. Armazenagens
Portuéria,
Aeroportuarias,
Alfandegada e Geral
d. Capatazia portuéria
e. Capatazia

aeroportudria

f. Despachantes
g. Fretes internos

h. Seguro variavel
i. Desova e
Movimentagio de
Containers e

Mercadorias

j- Taxa de utilizacdo do

SISCOMEX

k. Outros

Somente quando

| época da confecgdo da

B R R S e L e s e A

25% do valor do frete
internacional maritimo.
Suspenso para
importac¢des do
Mercosul.

Variavel, normalmente
de US$ 140,00 a
US$280,00.

Conforme portos,

aeroportos e armazéns

Conforme porto.
Conforme peso da
carga.
Conforme contrato entre interessados.
Conforme contrato com
transportador.

contratado.
Variavel conformeﬁ -
local de desembarago e
armazenamento da

Verificar valores na




NO HAY NECESIDAD DE PONER

BARRERAS

El secfor de equipos defiende la aperfura para
garanfizar la compefitividad de la industria brasilefia
y la fecnologia mds novedosa en los obradores

, istéricamente, la legislacién
/| de aduanas de Brasil siempre
4 I ha restringido el acceso al pais de
productos del mercado internacional. En la
década de los 70, en un determinado
momento, mds de 2.400 productos tuvieron
su licencia de importacion suspendida. En
consecuencia, hasta fines de la década de
los 80, Brasil llegé a ser considerado uno de
los paises més cerrados del mundo —
superando incluso a China, que, a pesar de
todo, mantenia un intercambio comercial
regional con sus vecinos.
La complicada burocracia inherente a los
procesos de importacién tampoco ha
cqmbiodo mucho. El proprio’ SISCOMEX
(Sistema Integrado de Comercio Exterior), a
lo que parece, apenas ha informatizado los
mismos procedimientos antiguos. “Antes, los
formularios de importacién eran remitidos por
correo y ahora son enviados por el sistema.
Esta es la diferencia bdésica”, dice Walter
Tomaz Jr., director de Thomaz Comissdria de
Despachos Aduaneiros, empresa de
consultoria tributaria de comercio exterior.
No se puede negar, sin embargo, que en
los Gltimos tiempos los aranceles se han
flexibilizado un poco. En algunos casos,
cayeron de niveles prohibitivos, del orden
del 50%, para un promedio del 18% del
impuesto a las importaciones, del 5% del IPI
(impuesto al producto industrializado) y del
12% del ICMS (impuesto a la circulacién de
mercaderias y servicios), siendo este ltimo
valor vélido sélo para el Estado de San Pablo.
Adems, la expectativa es que los aranceles
tengan una nueva rebaja, a partir de 2001,
en conformidad con lo acordado en el
Protocolo de Ouro Preto, en 1994. El
compromiso es que todos los paises que son
parte del Mercosur fijen un arancel externo
comun, en forma pareja, a un nivel del 14%
atodas las importaciones de terceros paises.
“Continta siendo un nivel alto, si tenemos
en cuenta que las mdquinas y equipos para
la construccién civil no son bienes de

Equipamentos nacionais com padrdo mundial
Mdgquinas brasileiias de estandar mundial

consumo, sino instrumentos de produccién,
que reducen los costos y generan empleos y
nuevos impuestos”, afirma Jonny Altstadt,
Director de Relaciones Internacionales de
SOBRATEMA y de Asserc Representagdes e
Comércio, empresa que representa en Brasil
importantes marcas infernacionales del érea
de grias y equipos para la ejecucion de
tuneles y cimientos. Altstadt también hace
notar que la méquina en si tiene un valor
muy bajo, en relacién con la inversion total
de una obra. El montante més alto de
recursos es aplicado en materia primay mano
de obra, que son nacionales y crean puestos
de trabajo en el pais.

Esta posicion es apoyada incluso por Suely
Agostinho, Presidente del Departamento de
Maquinas Viales, de ABIMAQ —Asociacion
BrasileAa de la Industria de Mdquinas-, que
representa a los fabricantes del sector de
mdquinas instalados en Brasil y que,

tedricamente, podria mantener una postura |

més proteccionista. “Nuestra industria es de
bajo  volumen de produccién,
aproximadamente 5.000 méquinas/ario, y
el pais necesita disponer de productos
mundiales, de alta tecnologia, para competir
en el mercado global; no podemos defender
barreras y limitar nuestro mercado a Brasil y
ni siquiera a toda América Latina —es muy

poco.”

Ella también considera alfos los aranceles a
las importaciones vigentes, principalmente
en lo que se refiere a repuestos y
componentes. “El proceso es fimido y estd
equivocado en por lo menos un punto: la
prevision de aranceles iguales tanto para
mdquinas como para repuestos y
componentes.”

El problema, opina Suely Agostinho, es que,
para justificar la posicién de la industria y
mantenerla alineada con los estandares
mundiales, los aranceles aplicados a los
repuestos y componentes deberian ser
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significativamente menores, del diez por
ciento como méximo. “Brasil cuenta con
plataformas mundiales de produccién y
necesita buscar continuamente la Gltima
palabra en tecnologia, donde sea que esté,
para incorporarla a los equipos que fabrica.”
Un ejemplo bastante sefialado por los
importadores es el caso de la industria textil
brasileria. Cuando se liberalizaron las
importaciones, el sector casi fue a la quiebra
por causa de su baja competitividad, ya que
la mayor parte de los telares utilizados eran
de la década de los 60. En la actualidad,
esa misma industria, que supo modernizar
sus instalaciones con la importacién de
mdquinas nuevas, estd hasta exporfando
productos a diversos paises.

Walter Tomaz dice que hay que tener
presente que el comercio exterior es un drea
en la que cada pais aprovecha sus ventajas
comparativas en detrimento de los ofros.
Brasil, afirma, se destaca en el mercado
aerondutico infernacional, o pesar de que
los aranceles a las importaciones del sector

son nulos. “Esto sucede porque Embraer no

S€preocupa con la fabricacién de repuestos

Y componentes, Por e| contrario, la empresa
hace valer sys ve

. : ntajas comparativas en
Ingenieria, proyecto Y construccidén y en una
mano de obra extremadamente cualificada.”
El 'Mpuesto a la importacién () no tiene
‘caracter recaudatorio, sino selectivo —para

proteger a la industria nacional. Ya que es
asi, argumentan los

’ importadores, no hay
necesidad de aumentar los aranceles a las

importaciones, porque ya existen otras
barreras que impiden lainvasién de productos
importados que perjudican a Ig industria
brasilefias.

En primer lugar, existe una gran barrera
natural: el flete. Brasil estéd muy lejos de los
principales centros productores de mdquinas
y equipos y el transporte maritimo, a pesar
de su bajo costo en relacién con el aéreo,
no consigue hacer milagros.

Otro factor limitativo de las importaciones
a gran escala es el cambio, Simplemente,
a los brasilefios les resulta mds caro,
especialmente después de la desvaluacion
del Real, comprar en el exterior, Otra causa
restrictiva, son las lineas de financiamiento
disponibles en Brasil, incluso Ia que ha
lanzado recientemente el BNDES (Banco
Nacional de Desarrollo). Tanto es asf, que
conseguir una linea de crédito del proveedor
suele ser decisivo para viabilizar la
importacién de una méaquina.
Al dificultar la entrada de mdéaquinas y
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equipos de punta, Brasil también disminuye
su competitividad en relacién a ofros paises.
Chile, cuyos aranceles giran, en promedio,
alrededor del 6% se rehusa a entrar al
Mercosur justamente porque los aranceles
a las importaciones del mercado comdn
estédn muy altos.

Extratarifarios

La 0nica vélvula de escape que encuentran
los usuarios brasilefios son los productos
llamados extratarifarios, sujetos a un régimen
de excepcién, en el que determinadas
mdquinas y equipos, que no se fabrican en
el pais, tienen un arancel diferenciado. En
este caso, también el IPl y el ICMS son mas
bajos, porque son impuestos cobrados en
cascada. “Antes, en estos casos, el impuesto
a las importaciones caia a cero, pero se ha
decidido fijar el arancel en el 5%. “Es
absurdo, porque si no son producidos por
la industria nacional y el Il es un impuesto
selectivo y no recaudatorio, no hay por qué
cobrérselo al importador”, opina Walter
Tomaz.
Alo largo de los Gltimos 5 arios, dice Tomaz,
suempresa ha logrado incluir en la lista de
productos extratarifarios por lo menos 10
nuevos modelos, entre ellos manipuladores
hidréulicos telescépicos y grias sobre
neumdticos con giro en cangrejo. “Sélo
cobramos nuestros honorarios si
conseguimos que se incluya la méquina
deseada en el régimen de los productos
extratarifarios, con la consiguiente rebaja
del arancel. Si hiciera parte de la lista, nos
hacemos cargo apenas de los tramites
normales.”
La empresa Thomaz también estd
empenada en una nueva accién en el drea
tributaria en defensa de los intereses de sus
clientes. En este caso, la mira es el ICMS
pagado al importar un determinado equipo.
El argumento bésico es que, a partir de la
promulgacién de la Lei Kandir, que
transformé el ICMS pagado sobre la
importacién de cualquier activo fijo para uso
proprio en créditos a ser descontados
posteriormente, en el momento de la
fributacién de la produccién. “Es ventajoso
para la industria pero no lo es para la
construccién civil. Porque ésta, como
prestadora de servicios, paga el impuesto
en el momento de la importacién de sus
activos fijos para uso proprio y més tarde
no tiene cémo descontarlos, porque no
paga ICMS”, afirma Tomaz.

Su Estudio ha sometido esta cuestion a juicio
y ha logrado ya dos sentencias favorables
del Supremo Tribunal Federal. Hace notar
que, sin embargo, esta cuestién todaviano
ha sentado jurisprudencia de modo que es
necesario presentar recurso. Vale la pena:
se consigue importar un equipo por el
régimen extratarifario pagando apenas un
5% de Il y un 5% de IPI, cuando en
condiciones normales de tributacion pagaria
un 18% de Il, un 5% de IPl y un 12% de
ICMS.

Importacién Temporal

Poca gente sabe que hay un mecanlsrz’lO.PC“’
importacién de mdaquinas en régimen
temporal perfectamente legal en qusﬂ, d,eSffG
que no se constituya en una operacion flplCG
de leasing. Abierto a méquinas y equipos
que vengan a prestar servicios © perUC”
otros bienes, el régimen de OICIU’.I‘?r 9
arrendamiento de un equipo tampocofiené
ninguna restriccién respecto al per iodo en
que puede permanecer en Brgs:l. o
Los impuestos a la importacion Hle IP scc){e
calculados proporcionalmente al tiempo ;
vida dtil contable del equipo —defe(minﬂ o
por la Direccién Impositiva bras_rlenc, sfi;
mismo usado para el cdlculo del impues 4
a las rentas, para computar la depref{ldc'o
de bines muebles e inmuebles—y al tiempo
de permanencia en Brasil. Se frata de Uf;
arrendamiento sin opcién a compra, ¥ %
paga el impuesto proporc:onalmeq:f-
Ademés, el ICMS queda susp?enfj' 0
durante toda la operacién. La maqU{nG‘e’
equipo arrendado puede beneﬁc:arsS
simulténeamente del régimen de producto
extratarifarios. p
Al término de la operacién, el usuario fi
la opcién a devolver el bien al exterior ©
nacionalizarlo descontando los montos y?
abonados. Un ejemplo demuestra qué estd
opcién puede ser ventajosa: »
Una méquina evaluada en US$ 1 m'”?”r con
tiempo de vida contable de 10 afos, es
arrendada por un periodo de dos arios par o
uso en Brasil. A esta mdquina, qué fendﬁoC,’
una fributacién del 38,77% (18% de I, 5%
de IPly 12% de ICMS aplicados en cascha)
si fuese adquirida en definitivo, en el régimef!
de admisién temporal le corresponde U"
gravamen méximo del 4,64% equivalente a
US$ 46.400 durante los dos afios que esté
trabajando en el pais. El célculo es simp/’eil‘
3,6% de I1=18%/10 (afos) x 2 (afios) mas:
1% de IPl = 5%/10 (afios) x 2 (afios). |
\

ene.




En Brasil, cuando se importa un producteo,

se pagan tres impuestos para

nacionalizarlo.

Los interesados en esta area tienen a su disposicion,
en el sitio de SOBRATEMA (sobratema.org.br), una guia

completa para auxiliarlos, con todas las orientaciones para

hacer las diligencias de los tramites basicos. Este sitio

también cuenta con un pequefio glosario, al final de la guia,
para ayudar a comprender el texto y, ademas, un modelo que

simula una operacion de importacion de aparatos de aire a

condicionado de los EE.UU.

Ademas de estos tres impuestos,
existen diversos otros gastos
menores, tales como:

a. AFRMM (Adicional

de Flete para
Renovacion de la

Marina Mercante)

b. SDA (Sindicato de
los Agentes de
Aduanas)

c. Almacenamiento

Portuario,

Aeroportuario, Aduana|

y. General

g. Fletes internos

25% del valor del flete
internacional maritimo.
Suspendido para
importaciones del

Mercosur.

Variable, normalmente
de US$ 140,00 a
US$ 280,00.

Conforme puertos,
aeropuertos y

almacenes.

Conforme puerto.
Conforme peso

de la carga.

| Conforme contrato con

trarsportador.

h. Seguros variables

1. Desembarque y
Traslados de
Contenedores y

| Mercaderias

j. Tasa de utilizacién |

de SISCOMEX

| Solamente cuando

‘ contratados.

| de desembarque y
almacenamiento de

|

| lacarga. "

Verificar valores en el

|
i
! momento de la DI.
i
|
i

i Variables




MERCADO
MERCADO

Ref. 127 |

Aprovada fuséao da
Case com a New Holland

A nova companhia - CNH - reone no Brasil 4 fabricas, com
faturamento conjunto de RS 756 milhées.
Mareas seréio mantidas.

presencade suas marcasem 160 paises e
osuporte de uma rede de mais de 10 mil
istribuidores, transformou a fusdo mun-
dial entre a Case eaNew Holland,em um longo
processo que, iniciado em maio do ano passado
comaoferta piiblica de US$ 4,6 bi do grupo Fiat
pelasagdes da Case Corporation na Bolsade Nova
Torque, seria concluido apenas 17 meses de-
pois com sua aprovacio no Brasil, em 20 de
setembro dltimo, pelo Conselho Administra-
tivo de Defesa Econdmica (CADE), cerca de
umanoapos o aval dos 6rgdos reguladores dos
Estados Unidos e da Comunidade Européia.
As caracteristicas da nova holding — CNH — por
16 bastariam parajustificar essa demora: aope-
racao conjuntadas duas empresas, sobocontrole
da Fat Spa, significou nada menos que um
faturamento de US$ 11 biem 1999,49% dele
na América do Norte, 36% na Europa, 9% no
resto do mundo e 6% s6 na América Latina,
onde detém 26% do mercado de tratores, 43%
do de colheitadeiras e 32% do de maquinas
para construcio.
No Brasil, fabricante exclusivo de al-
guns equipamentos que abastecem
o mercado mundial, sdo 4 fabricas
que juntas tiveram um resultado de

Estratégias Miltiplas

e das colheitadeiras New Holand, Case IH e

Bizon,a CNH dispoe de linhas para feno e forra-

gem, pulverizadores e agricultura de precisao.

No mercado da construcio civil, a Case tem a

lideranca naAméricado Norte e estdaumentan-

do sua participacio na construcio pesada, en-

quantoaNew Holand liderana EuropacAmén-

ca Latina, com as marcas FatAllis, Fiat-Hitachi 1
\

Adiversidade de marcas, equipamentos e redes
de distribuigo, por seu lado, 30 ndo s6 comuns
asduasempresas da holding, como também com-
plementares. Na América do Norte, os tratores
Case, de maior poténcia, tém grande penetracio
entre produtores de graos, enquanto os tratores
menores da New Holland lideram o setor de
agropecudria tradicional. Na Europa, a lideranca

tores das marcas New Holland, Case IH e Steyr 1
l
|
1

e O&K e acaba de langar uma linha completa

=

| N
ey
(Ll

R$ 756 milhdes. ;
A esses nimeros somam-se, 4 '
4ity . b NN FIATALLIS
da,asop@ragoesdescm R v e, P
cos financeiros que as em- l : \ﬁ
presas desen- 4 o N e
o SHSR

volveram nos
Gltimosanose

- desses equipa-

-, o~ mentos  na
que incluem, . América do
entre outros 1, b Norte. Ocu-
produtos, li- % pando o tercei-
nhas de finan- . - i~ e - ro lugar no

ciamento para aquisicio de méquinas, linhas
multiplas de seguros, programas para crédito
rotativo e servigos de leasing. Essas operacoes, a
cargo da Case Credit, New Holland Credit,
New Holland Finance, Banco New Holland e
Soris Financial, agora abrigados na CNH Ca-
pital Corporation, representam uma carteira
global de US$ 10 bi.
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1
i

Case e FiatAllis, agora juntas na CNH
édaNew Holland, que temainda presenca forte
naAﬁic& Oriente Médio, Japao e sudeste daAsia
e estase consolidando na Indiae Chinaca Case
tem participagbes importantes na Europa Ori-
ental ¢ na antiga Unido Sovi€tica. Além dos tra-

ranking mundial desse setor, a CNH fabrica
retroescavadeiras, escavadeiras, “skid steers™,
pds carregadeiras sobre rodas ¢ esteiras, moto-
niveladoras, tratores de esteira, carregadeirag
telescopicas e empilhadeiras.
Esse contexto e, principalmente, a fidelidade §
marca que é uma caracteristica forte da inddstrig
de equipamentos, fez com que a CNH optasse



poruma estratégia também multipla de marcas
e distribuicio, apostando na manutengio de or-
ganizacdes comerciais, de vendas e em redes de
distribuicdo que atendam a marcas especificas.
E ndo se tratade nenhum “marketing de transi-
¢d0”,jJdquea CNH pretende ndoapenas manter
como continuar acentuando as diferengas entre
as marcas para atender, cada vez mais, necessi-
dades particularizadas de seus clientes, desde
aaparéncia do produto, seu uso e desempenho

Entrevista com
Valentino Rizzioli

Valentino Rizzioli, ¢ um italiano radicado no
Brasil que ingressou no grupo Fiat em 1961
aos 20 anos de idade. Foi diretor superinten-
dente da New Holland Latino Americana de
Curitiba (PR) e da Fat Allis Latino America-
na, de Belo Horizonte (MG). Em 1991, assu-
miu a vice-presidéncia da holding New
Holland, como responsével pela atividades na
América Latina e neste ano foi nomeado vice-
presidente da CNH para a América Latina.
Na entrevista abaixo, ele fala dos planos da
nova companhia e da importincia do Brasil
como pélo exportador.

M&T Quais as vantagens dessa fusdo
para o usudrio de equipamentos?
Rizzioli: Em pouco tempo, todos os produ-
tos fabricados no Brasil serdo feitos em plata-
formas globais. Os nossos clientes poderdo con-
tar com produtos mundiais, com uma base
tecnologica tnica. O pessoal de campo tam-
bém ird ser treinado em um sistema global, o
mesmo que € oferecido nos EUA e na Europa.
Além disso, implantaremos em Sdo Paulo, um
sistema de distribui¢do tnico para atender o
Brasil inteiro.

M&T As marcas Case e FiatAllis per-
manecem?

Rizzioli: E claro. Iremos reduzir custos com
desenvolvimento, j4 que muitas linhas de
equipamentos serdo desenvolvidas em plata-
formas comuns, pelos mesmos engenheiros,
projetistas e fornecedores. Mas a partir daf, os
equipamentos manterdo as suas diferencia-
¢oes, mesmo porque existe toda fidelidade as
marcas e em muitos casos o perfil dos cliente
édiferente.

M&T E quanto as fibricas... E verda-
de que a fibrica da Case em Sorocaba
(SP) sera desativada?

Rizzioli: Sim, dentro de um ano iremos con-
centrar a produgdo de equipamentos agricolas
em Curitiba ¢ a linha de construgio em Con-

até oservigo e assisténcia de pos-venda:
Plataforma Global

Ao mesmo tempo em que mantém essa dife-
renciagio, a CNH, baseada em sua experién-
cia no setor automotivo com os modelos Fiat
Bravae Alfa 145, estd investindo em um siste-
ma de producio que garanta o uso de platafor-
mas e componentes comuns. Em outras pala-

tagem. Em contrapartida, iremos investir na
unidade em Piracicaba para aumentar a pro-
ducio colhetadeiras e plantadeiras especiais,
e iremos implantar um tnico centro de distri-
buicfo na regido de Campinas.

M&T: Ha algum plano para reapro-
veitamento para os cerca de 500 fun-
ciondrios da fibrica em Sorocaba? Quais
0s investimentos previstos?

Rizzioli: Na medida do possivel, iremos
remanejar o pessoal técnico paraoutras unida-
des, onde estaremos investindo cerca de US$
100 milhoes, dos quais US$12 para a implan-
tagio do Centro de Distribui¢io, com 40 mil
m2 jé a partir do primeiro semestre de 2.001,
US$ 10 milhdes em Piracicaba e o restante
em Curitiba e Contagem.

M&T: Com a fusio, ndo haverd uma
tendéncia de se racionalizar o nimero
de modelos disponiveis ¢ de juntar o
melhor das marcas em cada uma das
linhas de equipamentos?

Rizzioli: Nio. O cliente FatAllis é diferente
do cliente Case. H4 muita fidelidade as mar-
cas e queremos aumentar a participacdo de
ambas no mercado. Tanto que jd estamos pre-
parando o langamento de novos modelos Case,
como motoniveladoras, que hoje ndo sao
fabricadas no Brasil.

M&T: Mas a FiatAllis ja fabrica moto-
niveladoras no Brasil. Inclusive € uma
das fornecedoras mundiais do grupo. A
CNH vai competir com ela mesma?
Rizzioli: Sdo duas marcas diferentes. Que
venca a melhor op¢io para o cliente.

M&T: E quanto as escavadeiras? Nao
hd possibilidade de se chegar nesse caso
a um equipamento hibrido, reunindo
ambas as marcas e ainda a O&K, que
ainda estd engatinhando no Brasil.
Rizzioli: E uma possibilidade em estudos.
M&T Qual a importdncia do Brasil
dentro do grupo Fiat:

Rizzioli O Brasil é 0 mais importante mercado
fora da Iuilia, respondendo por 10% do

facuramento mundial do Grupo Fiat. Agora, o
i |
Brasil tem que se tornar um polo de producao |

vras, aadocio de projetos e conceitos centrais
de engenharia comuns criard condicdes paraa
fabricacdo dos equipamentos em plataformas
que irdo compartilhar um certo nivel de pegas
e componentes comuns. A diferenciacio entre
um e outro fica por conta das especificacdes
que constardo dos projetos finais € que adapta-
rd cada um deles as expectativas da marca para
oatendimento das necessidades dos diversos
segmentos de clientes.

mundial para produzir em termos competiti-
vos. Nos tltimos trés anos, o volume de expor-
tagoes atingiu US$ 3,7 bilhdes, um dos maio-
res dentre os exportadores de produtos manu-
faturados. No seu segmento,a CNH deve ser
um dos atores do desenvolvimento futuro do
pais.

M&T Quais os projetos em andamen-
to, tendo como base os recursos dispo-
niveis via internet?

Rizzioli: Estamos montando um centro de
atendimento mundial, uma central de dados
que os nossos clientes poderdoacessar pelo PC
ou Laptop para saber quando trocar o 6leo ou
resolver qualquer o problema em seu equipa-
mento.

M&T O segmento de rental estd em
franca expansio no mercado e grande
parte dos fabricantes jd estdo atuando
diretamente nesse mercado. A CNH
tem planos nessa drea.

Rizzioli: Sim. N6s também deveremos ofe-
recer essa alternativa aos nossos clientes. Mas
serd um sistema diferenciado, com vantagens
sobre os que estdo sendo disponibilizados atu-
almente.

M&T Com a Case, qual o posiciona-
mento mundial do segmento de equi-
pamentos do Grupo Fiat?

Rizzioli: A CNH representa a terceiro maior
forca em equipamentos de construgao (atrds
apenas de Caterpillar e Komatsu) e nasce lider
mundial absoluta na drea agricola.

M&T Quais as perspectivas de vendas
para a nova companhia formada pela
unido da FiatAllis e a Case?

Rizzioli: Estamos trabalhando com uma pers-
pectiva de crescimento de 15% em 2.000 so-
bre o faturamento atual de R$756 milhoes e
de mais 10%, a partir de 2.001

M&T: Qual a expectativa na CNH em
relagio 3 M&T Expo 2001?

Rizzioli: A melhor possivel, mesmo por-
que serd na feira da SOBRATEMA que ire-
mos langar os novos equipamentos desen-
volvidos em nossas plataformas comuns de
desenvolvimento.
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Aprobada la fusion de

- | s ﬁf?
Jolland

La nveva compaiiia -CNH=- reone en Brasil 4 fabricas,
gue en conjunfo facturan RS 756 millones. Se
manfendran las diferenfes marcas.

Por causa de la presencia de sus marcas | mercado de tractores, el 43% del de

exclusividad algunos de los equipos que

en 160 paises y el respaldo que brinda | cosechadoras y el 32% del de mdéquinas | abastecen el mercado mundial, las cuatro

una red de mds de 10 mil distribuidores,
la fusién mundial entre las empresas

Case y New Holland, se
transformé en un largo
proceso. El mismo
comenzé en mayo del
afio pasado con la ofertq
publica de US$ 4.600
millones del grupo Fiat
por las acciones de Case
Corporation en la Bolsa
de Nueva York, y
concluyé 17 meses
después, el 20 de
septiembre préximo
pasado, al ser aprobado
en Brasil por el Consejo
Administrativo de
Defensa Econdémica
(CADE), cerca de un afo
después del aval
otorgado por los érganos
reguladores de Estados
Unidos y de |Ia
Comunidad Europea.

Las caracteristicas del
nuevo holding -CNH-
por si mismas ya serian
suficiente para justificar
esa demora: la operacién
conjunta de las dos
empresas, bajo el control
de Fiat Spa, significé
nada menos que una
facturacién de US$
11.000 millones en 1999,
de los cuales el 49% en
América del Norte, el
36% en Europa, el 6% en
América Latina y el 9%
en el resto del mundo.
En Latinoamérica,
domina el 26% del

19

para la construccién.

Valentino Rizzioli, vice-presidente da CNH para a América Latina
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fabricas juntas obtuvieron un resultado
En Brasil, donde se producen con | deR$ 756 millones.

A esta cifra se suman,
ademds, las operaciones
de servicios financieros
que las empresas han
desarrollados durante estos
gltimos anos y que
incluyen, para citar algunos
productos, lineas de
financiacion para la
adquisicién de maquinas,
lineas multiples de seguros,
programas de crédito
rotatorio y servicios de
arrendamiento. Todas estas
operaciones, a cargo de
Case Credit, New Holland
Credit, New Holland
Finance, Banco New
Holland y Soris Financial,
ahora haciendo parte de
CNH Capital Corporation,
representan und cartfera
global de Us$ 10.000

millones.
Estrategias Mdltiples

Las diferentes marcas,
mdaquinas y redes de
distribucién, no solamente
son comunes a las dos
empresas del holding, sine
que también son
complementarias. En
América del Norte, los
tractores Case, mas
potentes, son muy
populares entre los
productores de granos
mientras que los tractores
menos potentes de New



T

Holland lideran el sector agropecuario
tradicional. En Europa, el liderazgo es
de New Holland, que ademds tiene una
fuerte presencia en Africa, Medio
Oriente, Japén y sudeste de Asia y estd
consolidéndose también en la india y
China. Por su parte Case tiene una
importante participacién en el mercado
de Europa Oriental y en los paises que
formaban la Unién Soviética. Ademas de
los tractores de las marcas New Holland,
Case IH y Steyr y de las cosechadoras
New Holand, Case IH y Bizon, CNH
dispone de lineas para heno y forraje,
pulverizacién y agricultura de precisién.
En el mercado de la construccién civil,
Case es lider en América del Norte y estd
aumentando su participacién en el sector
de la construccién pesada, mientras que
New Holand lidera en Europa y
Latinoamérica, con las marcas FiatAllis,
Fiat-Hitachi y O&K y acaba de lanzar una
linea completa de estos equipos en

Entrevista con
Valentino Rizzioli

Valentino Rizzioli, italiano radicado en
Brasil, ingresé en el grupo Fiat en 1961
con 20 afios de edad. Fue director
superintendente de New Holland Latino
Americana de Curitiba (Parand) y de Fiat
Allis Latino Americana, de Belo Horizonte
(Minas Gerais). En 1991, asumié la
vicepresidencia del holding New Holland,
como responsable de las actividades en
América Latina, y este afo ha sido
nombrado vicepresidente de CNH para
América Latina. En esta entrevista, habla
de los planes de la nueva compania y de
la importancia de Brasil como polo
exportador.

M&T: ¢Cudles son las ventajas de
esta fusién para el usuario de
equipos?

Rizzioli: En poco tiempo, todos los
productos fabricados en Brasil serdan

hechos

& bl i N .
1 platarormas globales. Nuestros

o G S o -
s podrdan con 1 productos

mundiales, con

|

enfrenado en un sistema alob

qgue se ofrece e

ribucion unico para atender

América del Norte. Ocupando el tercer
lugar en el ranking mundial de este
sector, CNH fabrica retroexcavadoras,
excavadoras, cargadores de direccién
deslizante, palas cargadoras sobre
ruedas y orugas, motoniveladoras,
tractores de orugas, cargadoras
telescépicas y apiladoras.

Este panorama y, principalmente, la
fidelidad a la marca, que es una
caracteristica fuerte en la industria de
equipos, ha hecho con que CNH opte
por una estrategia miltiple para sus
marcas y distribucién, manteniendo las
organizaciones comerciales y de venta y
las redes de distribucién que atienden sus
diferentes marcas especificas. No se trata
de ningin “marketing de transicién”, ya
que CNH pretende continuar haciendo
hincapié en las diferencias entre sus
marcas para atender, cada vez mds, a
las necesidades especificas de sus clientes
—que van desde la apariencia del

a todo Brasil.
M&T: 2Permanecerdn las marcas
Case y FiatAllis¢

Rizzioli: Por supuesto. Reduciremos los
costos con desarrollo ya que muchas lineas
de equipos saldrdn de plataformas
comunes, diseAadas por los mismos
ingenieros, proyectistas y proveedores.
Pero, a partir de ese momento, los
equipos mantendrdn sus particularidades,
ya que existe todo un sentimiento de
fidelidad hacia una marca y, ademds, en
muchos casos, el perfil del cliente es
diferente.

M&T: 2Cudl es la importancia de
Brasil dentro del grupo Fiat¢
Rizzioli: Brasil es el mercado mas
importante fuera de ltalia y responde por
el 10% de la facturacién mundial del
Grupo Fiat y, mas adelante, Brasil debe
convertirse en un polo de suministro
mundial, para producir de forma
competitiva. Durante los dltimos tres
arios, las exporfaciones alcanzaron la cifra
de US$ 3.700 millones

mayores entre las exportaciones

una de las

ae

facturados. En su

C

fos manu

sarrollo brasileno.

bk
CT

los actores del dk :
M&T: 2Cudles son los proyectos en
marcha, con base en los recursos
disponibles a través de Internet?

Ri

producto, su uso y desempeiio hasta el
servicio y asistencia posventa.

Plataforma Global

Al mismo tiempo en que mantiene esta
diferenciacién, CNH, baséndose en su
gran experiencia en el sector automotriz
con los modelos Fiat Brava y Alfa 145,
estd invirtiendo en un sistema de
produccién que garantice el uso de
plataformas y componentes comunes. En
otras palabras, al adoptar proyectos y
conceptos centrales de ingenieria en
comun creard condiciones para fabricar
los equipos en plataformas que
compartirén un cierto nimero de piezas
y componentes. Las diferencias entre uno
y ofro se especificaran en los proyectos
finales, que adaptaran cada uno de ellos
a las caracteristica de la marca y a atender
a las necesidades de los diversos tipos de
clientes.

de atencién mundial, una central de datos
que nuestros clientes podran acceder
desde un PC o Laptop para saber cuando
cambiar el aceite o resolver cualquier
problema de su equipo.

M&T: El sector de arrendamiento
esté en franca expansién en el
mercado y gran parte de los
fabricantes ya estd actuando
directamente en este mercado.
3CNH tiene planos en esta drea?

Rizzioli: Si. Nosotros también deberemos

ofrecer esta alternativa a nuestro client

Pero serd un sistema diferenciado, con

cto a los que estan

con respe

mds ventaja

disponibles en este momento.
M&T: 2Junto con Case, cudl es la
posicién, en el orden mundial, del
sector de equipos del Grupo Fiat2
Rizzioli: CNH representa

. - ]

equipos para ia

la tercera

mayof

construce terpillar

mundial

absolut el drea agricola.

M&T: éCudles son las perspectivas
de ventas de la nueva compania
formada por la unién de FiatAllis y
Case?

i~ Ol Estam

el et C
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o C q ¢ =
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LUBRIFICANTES
LUBRICANTES

Ref. 128

O OLEO DA KOMATSU

Chega ao mercado, produto desenvolvido em parceria
com a Shell especialmente para os equupamnios da

KBI (Komatsu Brasil International)

reuniu, no inicio de outubro, nas suas

instalagées em Sdo Paulo, capital,
todaasuarede de catorze distribuidores para
apresentagao de uma linha exclusiva de lu-
brificantes com a marca Komatsu. Plena-
mente compativeis com as Gltimas
tecnologias incorporadas aos equipamentos
da marca, os lubrificantes foram desenvolvi-
dos em parceria com a Shell, através de um
programa denominado “Dua] Brand”.
Estdo disponiveis os seguintes produtos ho-
mologados com a marca Komatsu: o éleo
mMonoviscoso 10W, para sistemas hidrauli-
Cos, especificacio API CF/CD; o éleo
multiviscoso 15W-40), para motores Die-
sel, com especificagoes API CG-4 ¢ CF-
4 ACEAE 2/96 —além de todaalinha de
6leos lubrificantes e graxas da Shell.
Todos os distribuidores Komarsu estdo

Womatyy - .

distribuindo com exclusividade essa nova
geracdo de lubrificantes, além de suporte es-
pecifico ao produto, através do Programa
Check-UP, que também passou a ser

disponibilizado com a parceria Qg
estabelecida entre a y g8
Komatsu e a Shell.

ifi rca
Equipamentos Komatsu agora contam com lubrificantes da ma

EL ACEITE KOMATSU

Liega al mercado wn producto desarrollado en comjvmio
con Shell especialmente para los equipos Komeafsv

Bl (Komatsu Brasil
International)
reunid, a comienzos

de octubre, en sus
instalaciones de San Pablo,
capital, a toda su red,
compuesta por catorce
distribuidores,  para
presentar la linea exclusiva
de lubricantes marca
Komatsu. Los lubricantes
fueron desarrollados en
conjunto con Shell, a través
de un programa deno-
minado “Dual Brand”, para
satisfacer plenamente los
requerimientos de los
Oltimos adelantos tecno-
légicos incorporados a los
equipos de la marca.

Se encuentran disponibles los siguientes
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Lubrificantes foram desenvolvidos em parceria com a Shell

productos homologados con la
marca Komatsu: el aceite
monogrado 10W, para si.sfemcs
hidréulicos, especificacion APl
CF/CD; el aceite monogfddo
15W-40, para motores Diesel,
con especificaciones API CG-'4
y CF-4, ACEAE 2/96 —ademas
de toda la linea de aceltes
lubricantes y grasas de Shell.

Todos los distribuidores
Komatsu comercializaran, con
exclusividad, esta nueva
generacién de lubricantes,
ademés de brindar todo el
respaldo especifico al
producto, mediante el
Programa Check-UP, que es
también resultado de lq
asociacién establecida enfre
Komatsu y Shell.




JWThompson

Quando o assunto é a protecdio do seu patriménio vocé sempre procura produtos de nome. Agora, vocé também
vai escolher pelo sobrenome. E que a Komatsu, uma das empresas lideres mundiais em méaquinas para construgdio e
mineracdo, e a Shell, lider mundial em lubrificagdo, se uniram para desenvolver Dual Brand — Komatsu/Shell,

lubrificantes de alta performonce que garantem maior desempenho e profegdo superior para os seus equipamentos.

Komatsu e Shell. Juntas para pegar no pesado.

Lubrificante para Motores Diesel

Multiviscoso de alta performance SAE 15W40,

APl CG-4 e CF-4, ACEA e 2/96. Maior poténcia

0til com menor consumo e emisséo de poluentes.

§ é) Qualidade confiavel

0LEO

PARA MOTORES DIESEL

KOMATSU

PRODUZIDO E EMVASADO COM A TECHOLOGIA SHELL

Aqui vocé encontra os lubrificantes

pual Brand = Kematsu/Shell

s Alvema - MA - (98) 525-3189

o Alvema - MA - (98) 245-2050

o Bauko - SP - (11) 3693-9373

o Brasif - MG - 0800-90 77 00

o Brasif - ES - (27) 328-3340

s Brasif - RJ - (21) 865-8662

» Dymak - MT - (65) 682-1010

° Dymak - MS - (67) 742-3006

o FW - PE - (81) 471-1866

s Engepecas - PR - (41) 376-1311
o Mantomac - SC - (49) 324-5399
» Mantomac - RS - (51) 374-8008

KOMATSU

e Mantomac - SC - (47) 338-0158
o Motobel - PA - (91) 235-1033

e Motobel - PA - (91) 324-1767

e Motobel - PA - (91) 729-3339

° Movesa - BA - (71) 301-9911

° Movesa - BA -(77) 423-5135

° Nogueira - GO - (62) 204-1100
° Nogueira - DF - (61) 233-2933

° Nogueira - TO - (63) 215-5724
o Rodmac - RO - (69) 421-4374

° Rodmac - RO - (69) 222-3480

° Vianmagq - PR - (41) 392-2161

Ref. 129

Lubrificante para Sistemas Hidraulicos
Monoviscoso SAE 10W, API CF /CD. Protecdo
superior contra desgaste, ferrugem e corrosGo
e maior desempenho dos sistemas hidréulicos.
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b Qualidade confiavel

—_—ee——————————
OLEO PARA SISTEMAS HIDRAULICOS

KoMM'su

PRODUZIDO £ ENVASADO COM A TECNOLOGIA SHELL l

Comtedda 20 Ilrroy

Servico de Atendimento Komatsu: 0800 10 00 80
Departamento de Pecas: fax (11) 3901 8030
Central de servico cliente Shell: 0800 78 16 16
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PNEUBOM, DE JABOTICABAL (SP),
CONQUISTA CERTIFICACAO

SOBRATEMA

Empresa produz o seu préprio composto de
CAMELBACK, que é desenvolvido segundo as as
diferentes situacoes operacionais de cada cliente.

Industrial Pneubom
LTDA., é a mais nova
empresa no ramo de

pneumadticos a ser certificada
pela SOBRATEMA. A empre-
sa foi aprovada em todos os
itens inspecionados, compro-
vando sua preocupagdo com a
qualidade de seus SEIvigos —
um mérito que ji havia sido re-
conhecido em 1.997, quando a
empresa foi a primeira do ramo
a obter o Prémio Qualidade
Brasil 1.997, concedido pela
International Exporter’s
Services.

Com mais de 30 anos de expe-

(da direita para esq..) Armando Sagula Jr. (Diretor) e seus filhos, Danilo R. Sagula (Chefe de
Producéo) e Diogo R. Sagula (Coordenador da Qualidade)

riéncia no ramo, a PNEUBOM se desta-
Ca entre seus CONCoOrrentes por ter seu

proprio composto de CAMELBACK
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(que é produzido pela prépria empresa).
O composto é desenvolvido segundo as
necessidades especificas de cada clien-

te, levando-se em conta as di-
ferentes situagdes operacionais
(principalmente o terreno) em
que o veiculo ou equipamento
ird operar, gerando um melhore
menor custo-beneficio.

A empresa estéd localizada em
Jaboticabal (SP), em um drea
de 10.000 m2, sendo 4.500 m?
de 4rea construida, tendo a
mesma sido fundada por Ar-
mando Sagula em meados de
1.968. Dirigida atualmente
pela terceira geragdo de sua fa-
milia, a Pneubom consolidou-
se como uma das melhores
recuperadoras do pafs, estando
ela presente em todas as gran-
des obras executadas no Brasil, especi-
almente hidrelétricas, € junto ao setor
de mineracao.

Sempre buscando a inovagao € a parce-
ria completa com seus clientes, a
Pneubom desenvolve servigos com efi-
cdcia e produtos com durabilidade.
Exemplo disto é a reforma especialmen-
te desenvolvida para o pneu 1100R22,
denominada de E-3 Super Forte, refor-
ma esta com a banda de rodagem mais
alta para o servigo que exige mais peso
que velocidade para terrenos de dificil
acesso e trabalho.

Na reforma de pneus de carga, a Pneubom
utiliza tanto o sistema a frio quanto a quén-~
te, 0 que garante uma maior durabilidade
para a carcaga; jd na linha fora-de-estrada
utiliza o sistema de autoclave e matriz,
No sistema Autoclave a empresa desen-
volver qualquer tipo de reforma para um
melhor aproveitamento do cliente; no sis-
tema de Molde Matriz, as maquinas com

4 setores permitem a recapabilidade de

pneus diagonais e radiais.

ok it




g "",1 it ecuperac;ao de radladores € de
co.;j;.’?;ponentes hidraulicos, garanta bons
negocus e maior confiabilidade participando do
Programa de Qualificacio da SOBRATEMA.
Saiba como obter seu certificado de qualidade
conversando com um de nossos técnicos,
que sabera esclarecer todas as suas davidas.

Ligue agora mesmo:

Tel.: 11 3662-4159



PNEUBOM, DE JABOTICABAL
(SAN PABLO), CONQUISTA LA
CERTIFICACION SOBRATEMA

La empresa produce sv propio compuesfo de
CAMELBACK, desarrollado para atender las diferenfes
necesidades de operacion de cada clienfe.

ndustrial Pneubom
LTDA. es la Gltima
empresa del rubro de
neumdticos a recibir lg
certificacién SOBRATEMA.
La empresa ha sido
aprobada en todos Jos
items inspeccionados,
comprobando su preocy-
pacién con la calidad de
los servicios -un logro que
habia recibido ya sy
merecido reconocimiento
en 1997, cuando Ig
empresa, la primera del
drea, obtuvo el Premio
Calidad Brasil 1997,
concedido por la In-
ternational Exporter’s
Services.
Con mds de 30 arios de
experiencia en este rubro,
PNEUBOM se destaca
entre sus competidores
por ftener su propio
compuesto —producido por
la empresa- de CAMEL-
BACK. El compuesto es
desarrollado de acuerdo
con las necesidades
especificas de cada
cliente, tomando en
cuenta las diferentes
situaciones de operacién
-principalmente el terreno-
en las que el vehiculo o
equipo trabajard, para
obtener la mejor relacién
costo - beneficio.

CERTIFICADO
DE APROVACAO

N°012
Conferido a

Industrial PNEUBOM Ltda..

A SOCIEDADE BRASILEIRA DE TECNOLOGIA PARA EQUIPAMENTOS E
MANUTENCAO certifica que a empresa acima foi avaliada e constatada estar em

conformidade com isitos de padrdes de qualidad belecidos por esta Entidad:

q

conforme detathado abaixo:

Regeneracio de Pn dticos de Carga diagonais e radiais e Preumdticos
Fora de Estrada.

A SOBRATEMA reserva o direito de revogar este certificado por qualquer raziio
satisfatéria 4 Comissdio de Certificagdes da Sociedade.

Data da Certificagdio : 06.10.2000
Jata de Validade :05.10.2002

(\\ i

* V SOBRATEMA
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Certificacgo SOBRATEMA
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neumdticos de Brasil, y esta
presente tanto en todas las
grandes obras de cons-
truccién del pais, espe-
cialmente las de centrales
hidroeléctricas, como en las
actividades del sector
minero.

Buscando siempre innovary
formar acuerdos técnicos y
comerciales con sus clientes,
Pneubom ejecuta sus
actividades con eficacia
utilizando productos de gran
duracién. Un ejemplo es la
reconstruccién desarrollada
especialmente para el
neumdtico 1100R22, deno-
minada E-3 Super Fuerte, en
la que usa una banda de
rodadura mds alta, para
operaciones que exigen mas
peso que velocidad en
terrenos de dificil acceso al
ejecutar un trabajo.

Al reconstruir neumdticos de
carga, Pneubom utiliza tanto
el sistema en frio como en
caliente, lo que le garantiza
mayor durabilidad al
armazén; por otra parte, en
lo que se refiere a la linea
fuera de carretera utiliza el
sistema de autoclave y
matriz. En el sistema
Avutoclave la empresa aplica
el tipo de reconstruccién
especifico, para que el
cliente obtenga el mejor

La empresa esté ubicada en Jaboticabal | mediados de 1968. Dirigida actualmente | aprovechamiento; en el sistema de Molde |
(San Pablo), ocupa un drea de 10.000 | por la tercera generacién de la familia, | Matriz, las maquinas con 4 sectores
m?, siendo 4.500 m? su drea construida, | Pneubom se ha consolidado como una | permiten efectuar el recauchutado de
y fue fundada por Armando Sagula @ | de las mejores reconstructoras de | neumdticos diagonales y radiales.
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SOCIEDADE BRASILEIRA DE TECNOLOGIA PARA EQUIPAMENTOS E MANUTENCAO

Lan¢a

# FERRAMENTA

WBRATEMA um programa de apoio ao estudante das dreas técnicas.

EMPRESA °SOBRATEMA  ESCOLA » SOBRATEMA  EMPRESA » SOBRATEMA

Coordenar as atividades de integragao ESCOLA/ALUNO/EMPRESA, no
sentido de facilitar, ao estudante das areas técnicas do conhecimento, o acesso as
ferramentas (conhecimento e experiéncia basica) necessarias para fazer de sua insergcao no
mercado de trabalho, o ponto de partida para uma possivel carreira de sucesso.

Caracteristicas:

B Passaporte para o sucesso: um documento para o registro da participacao do estudante
em palestras, seminarios, cursos, feiras, viagens técnicas e demais eventos produzidos,
patrocinados ou apoiados pela Sobratema e escolas associadas. Quanto maior a
participacdo, maiores as chances do estudante de ganhar bolsas de estudo, estagios e
outros prémios, além da indicagéo dos responsaveis pelo programa, para um possivel
emprego. Os melhores do ranking serao os primeiros a se beneficiar.

B Bolsas de estudo patrocinadas por empresas e escolas.
I Estagios nas melhores empresas.

Bl Assinaturas gratuitas de publicagbes das empresas, escolas e instituicoes associadas
ao Programa.

B Cursos especiais (sob medida) ministrados pela Sobratema, escolas e entidades
associadas ao Programa.

B Trabalhos de pesquisa desenvolvidos pelas escolas, para a Sobratema.
B Concursos de tecnologia aplicada as areas de construgao e mineragao.

B /ntercambio cultural: publicagdo de trabalhos de interesse comum nos veiculos dos
associados ao Programa.

@ FES]
INFORME-SE E INSCREVA-SE JA!

programa Ref. 132

'FERRAMENTA



MERCOSUL
MERCOSUR

Ref. 133

VOLVO AMPLIA SUPORTE
NA ARGENTINA

Nove centro de distribuicéio de peg¢us servira comeo
base de apoio aos usudries da marca na Argentinea, no
Uruvguai, Paraguai e também no Chile.

Volvo inaugurou uma nova unidade da
Volvo Parts South America na Argentina.
rata-se do Centro de Distribuicio de Pe-
¢as de Buenos Aires, com 1350 m2 de 4rea
construida, que vai agjlizar o suprimento de pe-
Gasaos 16 pontos deassisténcia técnicadaRenka,
importador da marca na Argentina, e aos cinco
pontos de distribuicio da Volvo Construction
Equipment naquele pas. ‘
Brevemente também devers s tornarum im-
portante base de apoio para os demais paises
d? Mercosul, ou seja, Uruguai, Paraguai e tam-
bém o Chile, 4 que sua localizagdo estratégi-
€4, naquela capital, facilita a remessa de pe-
Gas para estes pafses,
Thata-se, na verdade, do primeiro passo de um
plano d'e €Xpansao que prevéaintrodugio doVol-
vo Action Service South America nos demais
paises daAméricado Sul, nos préximos anos.
OVolvo Action Service deveri evoluir continua-
mente, at€ atingir caracteristicas idénticas aos
do Volvo Action Service existente na Europa e
Estados Unidos. A gama de servigos oferecidos
comega nas necessidades bésicas dos clientes, ou
seja, assisténcia técnica em campo, mas poderd
evoluir para atividades mais sofisticadas, como
rastreamento de frota via satélite, assisténcia a
veiculos que ndo sejam da marca Volvo, e até
outras solugdes mais inovadoras. A principal dife-
rencaentre os servigos oferecidos na Europae na
AméricadoSul serdo ntimerode idiomasem que
vai operar: enquantoaqui é possivel colocd-loem
prética com apenas dois idiomas - portugués e
espanhol, na Europa o Action Service funciona
em 4idiomas, cobrindo todos os paises da Euro-
paOcidental e alguns do Leste Europeu.
OVolvo Action Service pode seracionado pe-
los usudrios argentinos da marca, a partir de
uma ligacio gratuita para o telefone 0800 666
4639.Se oveiculo estiveroperando no Brasil, o
ndmero para telefonar gratuitamente para o
Volvo Action Service ¢ 0800 41 6] 61. Em
amMs 05 casos, serao atendidos por profissio-
nas que falam portugués e espanhol, prepara-
dos para dar o melhor ¢ mais rapido encami-
nhamento 4 solicitacio do usudrio.
AVolvo Parts é a divisio do Grupo Volvo voltada
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exclusivamente para logistica, distribuigio de
pecas, e servigos de atendimento. Paraisso, conta
com trés centros globais de distribuigio de compo-
nentes que atendem todos os mercados onde a

T TR

Em contatodiretocomos fomecedores de compo-
nentes no Brasil e exterior, através de sistemnas
computadorizados, a Volvo Parts South America
contacom um estoque permanentemente atu-

Argentina: base de apoio aos usudrios locais, do Uruguai, Paraguai e Chile.
Argentina: base de apoyo para los usuarios locales y de Uruguay, Paraguay v Chile.

Volvo atua: o C1, na Bélgjica, o C2, nos Estados
Unidos,e0C3, noBrasil.

Criada em 1997, a Volvo Parts South America,
além de pegas, também oferece servigos, como o
atendimento em campo aos veiculos da marca,
através do pioneiro Volvo Action Service. Suaope-
racdo € continua: 24 horas pordia durante todos os
dias doano, paraque os clientes tenham osuporte
damarcaa qualquer momento,em todos os mer-
cadosondea Volvoestd presente.

Comum processode logfsticaarrojadoaVolvo Parts
South America movimenta cerca de 600 tonela-
dasem pegas de reposicio,acadamés, atendendo
mais de 200 pontos de distribuicio- todos os con-
cessiondrios brasileiros, importadores de todos 0s
paises da América do Sul, além de diversos clien-
tes paraos quais faz.entregas diretas.

alizado para suprir os clientes da marcaem qual-
quer parte da América do Sul: sdo cerca de 55
mil itens em pegas de reposi¢do para os diversos
produtos da marca: caminhdes, 6nibus, equipa-
mentos de construcio e motores Volvo Penta.
Emresumo, todos os produtos de diferentes mo-
delos e anos de fabricacdo.

Além de moderna tecnologia, a Volvo Parts
utiliza processos de logistica flexiveis, para
atender as variagoes de demanda e a diversifi-
cacdo dos produtos. Acordos operacionais com
empresas selecionadas permitem utilizar os
diversos meios de transportes - rodovidrio,
aéreo e maritimo de cargas - para realizar en-
tregas de pecas da forma mais rapida possi-
vel, assegurando aos clientes o melhor nivel
de disponibilidade dos produtos da marca.

|



VOLVO AMPLIA RESPALDO
EN ARGENTINA

Nuvevo cenfro de distribucion de repuvesfos servird
como base de apoyo de los vsvarios de la marca en
Argenfina, Urvgvay, Paragvay y fambién en Chile.

lvo ha inaugurado una nueva unidad

de Volvo Parts South America en

Argentina. Se trata del Centro de
Distribucién de Repuestos de Buenos Aires, de
1.350 m? de drea construida, que va a agilizar
el abastecimiento de repuestos a los 16 puntos
de asistencia técnica de Renka, importador de
la marcaen Argentina, y a los cinco puntos de
distribucién de Voolvo Construction Equipment
en ese pais.
Ademés, a la brevedad deberd tornarse una
importante base de apoyo para los ofros paises
que integran el Mercosur, es decir, Uruguay y
Paraguay, y también Chile, ya que su ubicacidn
estratégica en la capital argentina facilita la
remesa de repuestos a todos estos paises.
En realidad, este es el primer paso de un plan
de expansién que prevé la infroduccién de
Volvo Action Service South America en los
demds paises de Sudamérica, alo largo de los
Proximos arios.
El objetivo es que la evolucién continua de
este servicio lo lleve a alcanzar caracteristicas
idénticas a las de Volvo Action Service existente
en Europa y los Estados Unidos. La gama de
servicios ofrecidos empieza con las necesidades
bésicas de los clientes, es decir, la asistencia
técnica en campo, aunque va a perfeccionarse
paraefectuar actividades mds sofisticadas, como
rastreo de flotas por satélite, asistencia a
vehiculos que no sean marca Volvo, y ofras
soluciones més innovadoras.La principal
diferencia entre los servicios ofrecidos en Europa
y en Sudamérica es el nimero de idiomas
empleados en su comunicacidn: mientras aqui
es posible ponerlo en préctica con el uso de
apenas dos idiomas —portugués y espariol-en
Europa el Action Service funciona en 14 idiomas,
cubriendo todos los paises de Europa
Occidental y algunos de Europa Oriental.
Volvo Action Service pode ser accionado por
los usuarios argentinos de la marca, a través
de unallamada sin cargo al teléfono 0800 666
4639. Siel vehiculo esté operando en Brasil, el
numero para llamar sin cargo a Volvo Action
Serviceesel 080041 6161. En ambos casos,
serdn atendidos por profesionailes que hablan

tanto en portugués
como en espariol y
que estén preparados
para dar la mejor y
mds répida soluciéna
las solicitudes de los
usuarios.

Volvo Parts es la
divisién del Grupo
Volvo dedicada exclu-
sivamente a la logis-
tica, distribucién de
repuestos y servicios
de asistencia. Para
cumplir con su obje-
tivo, cuenta con fres
centros globales de
distribucién de com-
ponentes que atien-
den atodos los merca-
dos en que Volvo
acttia: C1, en Bélgica,
C2, en los Estados
Unidos, y C3, en Brasil.
Fundada en 1997,
Volvo Parts South
America, ademds de suministrar repuestos,
también ofrece servicios, como la asistenciaen
campo a los vehiculos de la marca, afravés del
pionero Volvo Action Service. Su horario de
atencién es confinuado: las 24 horas del dia
durante todos los dias del aiio, para que sus
clientes dispongan del respaldo de la marcaa
cualquier momento, en fodos los mercados en
los que Volvo estd presente.

Con un osado proceso de logistica Volvo Parts
South America movilizar aproximadamente 600
toneladas de repuestos por mes, atendiendo a
mds de 200 puntos de distribucién, que incluyen
a todas las concesionarias brasileiias, las
importadoras de fodos los paises de América
del Sur, asi como a diversos clienfes para los
que hace entregas directas.

Volvo Parts South America esté en confacto
directo con los proveedores de repuestos y
componentes fanto del Brasil como del exterior,
a través de sistemas computadorizados, de

Assisténcia integral aos produtos da marca.
Asistencia integral a los productos Volvo.

modo que cuenta con existencias permanente-
mente actualizadas para abastecer a los dientes
de sumarca en cualquier lugar de Sudamérica:
el inventario tiene cerca de 55 mil repuestos
para los diferentes productos de la marca:
camiones, autobuses, mdquinas para la
construccién y motores Volvo Penta. En resu-
men, repuestos para fodos los modelos de fodos
los productos, cualquiera sea el afo de
fabricacidn.

Além de moderma tecnologia, Volvo Parts utiliza
procesos flexibles de logistica, para atender a
las variaciones de la demanda y a la
diversificacién de los productos. Acuerdos de
operacién con empresas seleccionadas le
permiten utilizar los diversos medios de
transporte —ferresire, aéreo y maritimo de
cargas- para realizar eniregas de repuestos
de la forma més répida posible, asegurdndoles
a sus clientes la més alta disponibilidad de sus
productos Volvo.
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NOVAS CARREGADEIRAS VOLVO. A LISTA DE INOVA

?j ”O‘gs Cg;rsgnade"alsh VOIV‘;. contam agora Contronic I, que diagnostica falhas, motor mais
Bar Sl ¢ gdgiceoine COMEICEC; potente e econémico e a exclusiva transmissao
gue proporciona maior conforto e seguranca APS [l com 4' marchas, frente e ré. Tudo. isso
ao operador, aumentando sua produtividade. para que seu lucro seja tao grande quanto a
Além disso, tém sistema eletroeletrénico .7 | forca e a inteligéncia desses equipamentos. -

A melhor combinacao entre forca e inteligéncia.




iS E GRANDE. A LUCRATIVIDADE E MAIOR AINDA.

Ref. 134

“Natrugao Volvo ¢ Champion. Para mais informagaes, visite o nosso site: www.volvo.com




ACTIVIDADES DE SOBRATEMA

ESTUDANTES VISITAM OBRAS
NA ANCHIETA

Realizou-se no ultimo dia 23 de outubro a visi-
tade um grupo de estudantes as obras de con-
servacdo da Rodovia Anchieta. A visita a obra,
a cargo da EBEC — Engenharia Brasileira de
Construgdes SAA ., teve 0 acompanhamento
dos engenheiros Luiz Carlos de Andrade Fur-
tado, diretor de Equipamentos da empresa e
Mauro Luiz da Silva Mattos, Gerente de Con-
trato desta unidade.

A programagcio seguiu uma seqii€ncia onde o
estudante teve a oportunidade de conhecera
EBEC e suaestrutura, quais as responsabilida-
des daunidade Anchieta, comoa manutencao
dos equipamentos € gerenciada, e aspectos
tecnoldgicos da produgio, conservagao e depo-
sicdo do piso asfaltico na rodovia, além do pro-
cesso de certificagdo ISO-9000 na usina de
asfalto.

Em seguida os estudantes visitaram o patio de
equipamentos locados na obra, as oficinas de
manutencio dos equipamentos, a usina de as-
falto certificada pela ISO-9000, o laboratério
de andlise de asfalto, € a acabadora de asfalto
em operagdo no trecho da Rodovia, juntamen-
te com rolo compactador vibratério de chapae

rolo compactador de pneus.

Assim, os estudantes puderam observar todo o
ciclo que envolve a operagio de uma unidade
tipica paraa produgio e conservagio de pistas
asfaltadas.

O sucesso de mais essa iniciativa do progra-
ma ferramenta deve-se, sem divida, a aten-
¢do dispensada pelos profissionais da EBEC
aos estudantes do programa e pela tecnologia
€ organizagdo que a empresa emprega na ob-
tencdo de indices de qualidade acima do pa-
drdo nacional.

"ESTUDIANTES VISITAN OBRAS
EN LA AUTOPISTA ANCHIETA

El dia 23 de octubre dltimo, un grupo de
estudiantes hizo una visita a las obras de
conservacién de la Autopista Anchieta. Esta
visita fue guiada por el Ing. Luiz Carlos de
Andrade Furtado y el Ing. Mauro Luiz da Silva
Mattos, respecti-
vamente, Director de
Equipos y Gerente de
Contrato de esa
unidad, de laempresa
EBEC — Engenharia
Brasileira de Cons-
trucées S.A, que estd
a cargo de las obras.
El programa estaba
organizado de modo
tal que los estudiantes
tuvieran la opor-
tunidad de conocer la
empresa y su es-
tructura, las respon-
sabilidades de la
unidad Anchieta, la administraciéon del
mantenimiento de las maquinas y equipos,
y los aspectos tecnolégicos de la produccién,
conservacién y colocacién de la carpeta
asféltica en las calzadas de la autopista, asi
como el proceso de la planta de asfalto, que
cuenta con la certificacién ISO-9000.

Luego, los estudiantes conocieron la flota
de méquinas y equipos rentados de la obra
y los talleres donde se hacen los servicios de
mantenimiento; la planta de asfalto con
certificacién I1SO-9000 y el laboratorio de
andlisis de asfalto. Mds tarde, observaron el
funcionamiento de una acabadora de
asfalto, un compactador vibratorio de
placa y un rodillo compactador de
neumdticos trabajando en conjunto en un
tramo de la autopista.

De esta forma, los estudiantes pudieron
examinar todo el ciclo de operaciones
de una unidad tipica de produccién y
conservacién de vias asfaltadas.

El éxito, uno mds entre tantos, de esta
iniciativa del programa herramienta debe
acreditarse, sin ninguna duda, a la
atencién dispensada por los profesionales
de la empresa EBEC a los estudiantes
que participan del programa'y por el nivel
de la tecnologia y la organizacién que
la empresa emplea para lograr indices
de calidad por arriba del estandar
brasilero.

PROGRAMA GANHA APOIO
NA EUROPA

Depois de apresentado no tltimo Congresso
Anual do Comité Europeu de Equipamentos
de Construgio, pelo diretor de Relages Inter-
nacionais da SOBRATEMA, Jonny Altstadt, 0
programa FERRAMENTA passou a contar
com o0 apoio da

VDMA — Associacio de Fabricantes da Ale-
manha, que abriu vagas a candidatos brasilei-
ros indicados pela SOBRATEMA em seu pro-
grama de estdgio com duragdo de 6 meses, di-
rigido a profissionais académicos na drea de
construgdo civil. Amesma VDMA também se
prontificouadar todoosuporte necessario para
a missdo de estudantes durante a realizagio
da BAUMA 2001.

O programa também despertou interesse tam-

Tanque para
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pOZZA. 0'acessorio mais produtivo do seu caminhao.
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Adicione mais produtividade e economia ao seu caminhio. 0 equipamento é BOZZA, o chassi vocé escolhe.

BOZzA W EE D 756-9966

www.bozza.com

DBG 0800-185050 / 0800-198966

José Murflia Bozza Com. e Ind, Lida. - Rua Tiradentes, 931 - CEP 09780 001 - Cx. Postal 433
Sao Bernardo do Campo - SP - Fax: (11) 756-1499 e-mail: bozza@bozza.com



REGIGANT

ASOLUCAO EM PNEUS FORA DE ESTRADA

SERVICOS: Consertos em pneus de mdquinas com

moldes seccionais ajustaveis - Recauchutagem de

pneus em matrizes de 6 partes - Sistemas

exclusivos no Brasil.

CONSULTORIA: Assessoria na escolha de

pneus - Equipe de assisténcia técnica -

Treinamento.

PRODUTOS: Pneus novos - Rodas - Acesso-

rios - Sistema de controle de pneus - Reparos.

A REGIGANT POSSUI AINDA: Corpo técnico
altamente especializado - Equipamentos de ultima
geragdo - lecnologia de ponta - Setor de

informdtica, dando suporte técnico a todas as
fases do processo - Setor de desenvolvimento

de pessoal para treinamentos internos e externos -

Setor de desenvolvimento de novas técnicas e processos - Sefor

de transporte com frota e manutengdo propria.
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REGIGANT - Recuperadora de Pneus Gigantes Ltda. Rua Rio Hudson, 545 - Contagem - MG - CEP 32280-580
Fone: (031) 351-2877 - telex: 316252 RGDM - Fax: (031) 351-3425
REGIGANT Il Unidade Industrial - Ilha Solteira, SP - Fone: (0187) 62-2244




Contrate um
especialista.

BRASIF

Quando sua empresa
aluga equipamentos ou
terceiriza servigos, ela
estd atrés de
racionalizacao e
resultados. Entao
contrate a Brasif Rental.

Nés oferecemos uma linha completa
de maquinas, com total suporte de
manutencao e fornecimento de pecas,
onde quer que vocé esteja. Afinal,
este & o nosso negécio. Vocé
determina as condigdes de acordo
com sua necessidade: prazos de
contrato, locagcdo com ou sem
operadores, etc.

A competéncia é garantida por 30
anos de experiéncia no ramo de

maquinas pesadas e pela tradicdo e
solidez da marca Brasif.
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bém da ANMOPyC — Associacao de Fabri-
cantes e Exportadores da Espanha, que propos
o inicio de um estudo para intercdmbio, na
drea de estagjos praticos em empresas brasilei-
ras e espanholas.

PROGRAMA RECIBE
APOYO EUROPEO

Tras ser presentado en el dltimo Congreso
Anual del Comité Europeo para Equipos de
la Construccién, por el Director de Relaciones
Internacionales de SOBRATEMA, Jonny
Alistadt, el programa HERRAMIENTA recibe
el apoyo de VDMA — Asociacién Alemana
de Fabricantes, que puso vacancias a
disposicién de candidatos brasilefios
indicados por SOBRATEMA de su programa
de especializacién, que duran é meses,
dirigido a profesionales académicos del érea
de la construccién civil. La misma entidad
también se ofrecié a brindar foda la asistencia
necesaria a la misién de estudiantes durante
la realizacién de la BAUMA 2001.

El programa también llamé la atencién de
ANMOPyC —Asociacién Espafiola de
Fabricantes Exportadores de Maquinaria para
Obras Piblicas, Construccion y Mineria—, que
propuso la redlizacién de un estudio para
fomentar el intercambio, en el drea de
pasantias précticas en empresas brasilefias
y espariolas.

ESTANDE BRASILEIRO
NA FEIRA DE BOLONHA

ASOBRATEMA, através de seu diretor Mario
Hamaoka, participou no periodode 18222 de
outubro, pelo segundo ano consecutivo, do Sa-
ldo Internacional da Industria da Construgio
(SAIE), com drea de
mais de 200.000 m2,
realizado no Parque de
Feiras de Bolonha, na
[talia. Hamaoka man-
teve contatos com 0S
expositores € com
membros do Comité
Organizador e coorde-
nou as atividades no
estande base da
SOBRATEMA insta-
lado no Business
Center, que serviu
como pontode referén-
ciaaum grupo de mais
de 150 empresirios €
executivos brasileiros

Comitiva de empresdrios e executivos brasileiros
Comitiva de empresarios y ejecutivos brasilefios

que visitaram a exposicdo. "A SAIE € o maior
evento do género na Itdlia e foi uma 6tima
oportunidade para divulgarmos a M&T
Exp0’2001 e ampliarmos a presenca de em-
presas italianas em nosso evento”. _
Segundo Hamaoka, a feira italiana também
reserva uma drea significativa ao segmentode
equipamentos paraexecugio de obrasde gran-
de porte, ndo podendo ser vista apenas como
um evento voltado a construgdo predial. “To-
das as principais marcas mundiais esté? 'ali
representadas. A feira € subdivida em virios
setores ¢ atende aos interesses do varios seg-
mentos dentro da construcao civil”.

Nesse sentido, a participag.i‘o da
SOBRATEMA no SAIE também foi impor-
tante, diz Hamaoka, pelo contato e‘strelf‘o que
foi mantido com 0s préprios brasileiros. Mui-

tos deles, pn'ncipalmcnte 0s mais ligadqs aen-
genharia civil € arquitetura, dcsconhecnaAm 0s
propésitos da SOBRATEMA, ca abrangéncia
conquistada pela M&T EXPO”. !
No SAEI, cerca de 2.000 expositores de 2

paises apresertaram uma vaneqade de p.rc?du-
tos divididos em 400 catc?gonas, sub‘d'lwdfis
ove setores especiais: impermeabilizagio

emn 4
e isolamento; saldo das ferramentas € dos sis

temas de fixacao; materiais € produtos manu-
faturados; sistemas, c'omp(’mentcfj (’:
subsistemas pard CoNStrugao; prc—moldfz f)s:
maquinas € equipamentos para produg—a(.) 1‘n‘
dustrial de componentes para construgac()j, SIS
temas de computagﬁo—soc1edade§ pre:sta omﬁ
de servicos; encanamentos, Canahzagfoes e tmc
tamento de 4gua; instrumentos tccmcosd (
equipamentos para t(.iStCS, controles € rrIe ;
coes; maquinas, equiparpentos e tecno o,tt,?)s
para ’obras, além de maquinas cquam?
espeiis a5 00 0 e
Mario Hamaoka ficou

,-"




Novo Centro de Distribuigdd
Crossville - TN - EE.UU &
Inaugurado em 1999~ &
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Novas Instalagdes da Fabrica -
Cachoeirinha RS - Brasil

5L 53¢
% ;—AJLL : {- > v RIS i B W 2 1 W T £ T R O N S S|

PESSOAL DEDICADO. PENSAMENTO INOVADOR.
) ) COM FOCO NO CLIENTE.
ISTO E QUE E INVESTIMENTO EM SISTEMAS COM QUALIDADE
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SISTEMAS FORA-DE-ESTRADA 1 Dana, e nds que somos o seu pessoal, sabemos que para tornar-se

lider no fornecimento global de sistemas fora-de-estrada, é preciso comprometimento absoluto - desde a inovagdo do
produto até uma incomparavel prestagéo de servigo. Nossa especializagdao em processos e em
engenharia, o treinamento incessante e a experiéncia insuperdvel na indtstria, nos tornaram os

tnicos capazes de fornecimento tanto de produtos padronizados como de solugdes especifi-

camente desenvolvidas para as diversas aplicagdes e mercados, tais como: construgao,
agricultura, mineragdo, atividades florestais, manuseio de materiais, equipamentos elétricos
para outdoors, chassis para veiculos de passageiros/utilitarios e chassis especiais. 0 nosso
comprometimento abrange desde a pesquisa inicial até o atendimento imediato de pos-vendas. Tudo respaldado
pela Dana Corporation, um dos maiores fornecedores independentes para fabricantes de veiculos em todo o mundo.
Para informagdes adicionais, visite o nosso site: dana.com/offhighway. W Cnconllomdy A Mol W"

TRANSMISSOES POWERSHIFT « EIXOS DIFERENCIAIS « TRANSAXLES » CONTROLES ELETRONICOS « EIXOS CARDANS




visitaron la expo-
sicién. “La SAIE es el

evento mds impor-
tante del género en
ltalia, y fue una
oportunidad Gnica
para que divulgd-
semos la M&T Expo
2001 y amplidsemos
la presencia de
empresas italianas en
nuestro evento.”

pressionado com o
grande nimerode ex-

positores do segmen-
to de pecas e compo-
nentes. Sdo empresas
que produzem com
padroes de fibrica
componentes de li-
nha das principais
marcas € outras que
desenvolvem acessé-
rios para aplicacoes
especificas na cons-
trugio. "Euma parti-
cularidade da inds-
triade equipamentos

dalrilia, que também pretendemos trazer para
aM&T EXPO’2.001”.

STAND BRASILENO EN LA
FERIA DE BOLONIA

SOBRATEMA, representada por su director
Mario Hamaoka, ha participado por segunda
vez consecutiva del Salén Internacional de
la Industria de la Construccién (SAIE), que
tuvo lugar durante el periodo del 18 al 22 de
octubre, en el Parque Ferial de Bolonia, Italia,
en un drea de mds de 200.000 m? Hamaoka
mantuvo contactos con los expositores y con
miembros del Comité Organizadory coordiné
las actividades en el stand base de
SOBRATEMA instalado en el Business
Center, que le sirvi6 como punto de
referencia al grupo de més de 150
empresarios y ejecutivos brasilefios que

De acuerdo con Hamaoka, la feria italiana
también reserva una extensa drea al
sector de equipos para ejecucién de obras
de gran envergadura y no debe ser
considerada apenas como un evento
dedicado a la construccién edilicia. “Todas
las principales marcas mundiales
estuvieron representadas alli. La feria se
subdivide en varios sectores y atiende a
los intereses de los diversos ramos dentro
de la construccién civil.”

Como consecuencia, afirma Hamaoka, la
participacién de SOBRATEMA en el SAIE
también ha sido muy importante, por el
estrecho contacto establecido con los propios
visitantes brasilefios. “Muchos de ellos,
principalmente los més dedicados a la
ingenieria civil y arquitectura, no tenian
conocimiento de los propésitos de
SOBRATEMA, y de la magnitud del alcance
conquistado por la M&T EXPO.”

En el SAEl, aproximadamente 2.000
expositores de 29 paises presentaron una
variedad de productos divididos en 400
categorias, agrupadas en nueve sectores
especiales: impermeabilizacion y aislamiento;

1

SAIE'2000: un gran evento, incluso para el sector de mdquinas
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O PNEU E FORA-DE-ESTRADA.
‘0 RESULTADO E FORA DE SERIE.

Quando o terreno estd contra vocé, os pneus tém que estar a seu favor. A Linha Fora-de-Estrada
traz a exclusiva tecnologia Pirelli para retroescavadeiras, motoniveladoras, caminhdes fora-de-
estrada e pdés carregadeiras. Com uma estrutura Unica, a Linha Fora-de-Estrada Pirelli oferece
:‘%tvrocﬁo, rendimento, resisténcia e conforto operacional mesmo nas mais severas condicdes de uso.
~ Né&o perca tempo rodando por ai. Na hora de sair da estrada, a qualidade Pirelli faz toda a diferenca.

% VOCE PERGUNTA E A PIRELLI RESPONDE:
g 0800-787638 Internet: www.pirelli.com.br




SULLAIR

Conheca as
vantagens de
comprar ou
alugar um
equipamento
SULLAIR
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salén de las herramientas y de los sistemas
de fijacién; materiales y productos
manufacturados; sistemas, componentes y
subsistemas para la construccién;
premoldeados; mdquinas y equipos para la
produccién industrial de componentes para
la construccién; sistemas de computacién;
empresas prestadoras de servicios; tuberias,
canalizaciones y tratamiento de agua;
instrumentos técnicos y aparatos de prueba,
controles y mediciones; maquinas, equipos
y tecnologia para obras, ademds de
mdquinas y equipos especiales para las obras
de ingenieria civil.

AMario Hamaoka le llamé especialmente la
atencién el gran ndmero de expositores del
rubro de repuestos y componentes. Se trata
de empresas que producen, con los mismos
estandares de los originales, componentes
de linea de las principales marcas y de
fabricas que desarrollan accesorios para
aplicaciones especificas de la construccion.
“Es una peculiaridad de la industria de
equipos de ltalia, que también tenemos la
intencién de exhibir en la M&T EXPO 20017,
concluye.

CONFIRMADA PRESENCA NO
MIACON’2.000 E
NA CONEXPO 2.002

Outro destaque da atuacgdo da diretoria
internacional estd no campo de permu-
tas de espago de exibicdo em feiras inter-
nacionais. Desta forma, ja foi confirmada
a participagio da SOBRATEMA na
CONEXPO 2002 e, ainda este ano,de 7 a
9 de dezembro,na MIACON 2000 - 7a.
Feira da Construgdo de Miami, com a ex-
posi¢do de materiais e sistemas de cons-
trucdo, mdquinas e equipamentos de
construgdo, obras pablicas e mineracio.
Nas mesmas datas, também em Miami,
estard se realizando o evento “The
AMERICAS EXCHANGE”. Trata-se de
uma conferéncia desenvolvida pela CIMA
- Construction Industry Manufacturers
Association e patrocinada pela IRF -
International Road Federation, onde
serdo abordados importantes temas re-
lacionados com a construcdo de rodo-
vias passando por “Privatizacdo e Fi-
nancas”, “Construcdo e Manutencio
de Rodovias”, “Tecnologias Emergen-
tes e Tendéncias”™, ¢ apresentagoes
técnicas, com a participacao represen-
tantes de varios paises.

PRESENCIA CONFIRMADA EN LA
MIACON’2000 Y EN LA
CONEXPO 2002

Otro punto alto del desemperio de la
Direccién Internacional de SOBRATEMA
se refiere al campo de permutas de
espacio de exhibicién en ferias
internacionales. En esta ocasién se
confirmé la participacién de SOBRATEMA
en la CONEXPO 2002y, todavia durante
el corriente afo, de 7 a 9 de diciembre,
su presencia en la MIACON 2000 - 7¢
Feria de la Construccién de Miami, donde
se expondrdn materiales y sistemas de
construccién y mdquinas y equipos para
la construccién, obras publicas y mineria.
Durante el periodo en que tendré lugar
la feria, se realizard, también en Miami,
el evento “THE AMERICAS EXCHANGE".
Se trata de una conferencia organizada
por la CIMA —Construction Industry
Manufacturers Association—y patrocinada
por la IRF —International Road
Federation—, en la que se tratardn
importantes temas relacionados con la
construccién de carreteras, entre ellos:
“Privatizacién y Finanzas”, “Construccién
y Mantenimiento de Carreferas”,
“Tecnologias Emergentes y Tendencias®,
y presentaciones técnicas, que contardn
con la participacién de representantes
de diversos paises.

CERTIFICACAO

A SOBRATEMA, com o intuito de pro-
mover uma maior certificagdo de empre-
sas prestadoras de servigo, ¢ assim pro-
porcionar a seus associados uma maior
seguranga, quando da necessidade do ser-
vico dessas empresas, COnseguiu promo-
ver uma redugdo no custo para a conces-
sio do CERTIFICADO DE QUALIDA-
DE. Confira abaixo uma tabela
referencial de precos.

Maiores informagoes poderdo ser obtidas
junto a secretaria executiva, com 0 st. Pay-
lo de Tarso pelo telefone 11-3662-4159

ou pelo email: ptarso@sobratema.org.br.
CERTIFICACION

SOBRATEMA, con el objetivo de promover
las solicitudes de certificaciones de [gs
empresas prestadoras de servicios, para
que sus asociados tengan més seguridad
cuando requieran los servicios de dichas

D l




Mais de 100 empresas, brasileiras e internacionais,

ja confirmaram presenca como expositoras na
EXPOSIBRAM 2001.

[X CONGRESY0 BRASILEIRO

N

DR MINERACAC

[X EXPOSICAO BRASTLEIRA
DE MINERACAO -
EXPOSIBRAM 20l

Belo Horizonte - MG - Brasil - EXPOMINAS - 24a 27 de abril de 2001

www.ibram.org.br

O IX Congresso Brasileiro de Mineragéo e a IX Exposi¢ao Brasileira de Mineracéo - EXPOSIBRAM 2001, ja tém seu sucesso garantido
e oferecerdo as melhores oportunidades para todos os que tém interesse na mineracao brasileira.

Mais de 100 empresas, do Brasil e do exterior, de mineragao, fornecedoras de equipamentos e servigos para a indtstria mineral,
jé confirmaram sua participacao na EXPOSIBRAM 2001.

Vocé nao pode deixar de estar presente nos dois maiores e mais importantes eventos da indtstria mineral brasileira!

Paralelamente, de 24 a 28 de abril de 2001, sera realizado o INTERNATIONAL MINE WATER
ASSOCIATION SYMPOSIUM BRAZIL 2001 - Aqua, Meio Ambiente  Mineragéo

Promocao: International Mine Water Association - IMWA & Instituto Brasileiro de Mineracao - IBRAM

PATROCINADORES:
- w2 ). @ Al @eoe fed €W

% BHP BNDES BNF[;?SAP?& ﬂg CEOtJL .ﬁ:m I’:‘JEM!RE\E'_‘G . MBR A"‘ » A 2 ’”I"'.'. RIO TINTO BRASII
SECRETARIA EXECUTVA  [== PROMOGCAO: ESTANDES DA REP
DO CONGRESSO: |[E]0@||@\C(é/\\m ¥ exvoseruy; 79 BEEUBLICAR
Rua Nossa Senhora do Brasil, 765 - 31130-090 % I B R A M Rua Varginha, 292 - 31110-130
Belo Horizonte - MG - Fone: (31) 444-4794 == INSTITUTO BRASILEIRO INkE S TNERGTA Belo Horizonte - MG - Fone: (31) 444-7368

Ty O NI Fax. (31) 444-7164 - E-mall repevent@gold combr

Fax; (31) 444-4329 - E-mail: etica@net.em.com.br
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empresas, ha conseguido obtener una
reduccién de los costos para la concesién
de su CERTIFICADO DE CALIDAD.
Compruebe en la tabla a continuacién los
precios de referencia.

Se podré obtener mds informaciones
contactando el Sr. Paulo de Tarso, de la
secretaria ejecutiva, al teléfono:

(11) 3662-4159 o por el e-mail:
ptarso@sobratema.org.br

OPUS - TREINAMENTO
COMECA EM JANEIRO

O treinamento de operadores através do
Programa Opus, da SOBRATEMA, deve

SOBRATEMA

ter inicio jd no més de janeiro. A primeira
turma de 20 alunos ser4 formada por ope-
radores de guindastes.

O Opus é um programa a SOBRATEMA
estd implemen-tando no Brasil, através
de convénios com institutos de treina-
mento de prestigio internacional para for-
magio, atualizacido e licenciamento -

GRUPO A
ATIVIDADE

Pneus Fora de Estrada
Retifica de Motores

Solda e Usinagem de Precisdo
Transmissao Automatica

CONDICOES DE PAGAMENTO

1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado

RENOVAGAO

Vélida apor 2 anos, podendo ser paga em até
4 parcelas mensais -

GRUPO B
ATIVIDADE

Bombas, Vélvulas e Motores Hidraulicos
Cilindros Hidraulicos

Equipamentos Pneumaticos

Material Rodante

Pneus de Carga

Sistema de Alimentagaol/Injegao

Solda e Usinagem

Trem de Forga

CONDICOES DE PAGAMENTO

1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado

RENOVAGAO
Vélida apor 2 anos, podendo ser paga em até
4 parcelas mensais

GRUPO C
ATIVIDADE

Elétrica de Equipamentos
Mecatrénica
Radiadores

CONDICOES DE PAGAMENTO

1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado
1 Parcela contra entrega do Certificado

RENOVAGAO
Vélida apor 2 anos, podendo ser paga em até
4 parcelas mensais
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VALOR
R$
2.800,00
2.800,00
2.800,00
2.800,00
VALOR PARCELAS VALOR TOTAL
R$ R$ R$
2.800,00 2.800,00
1.400,00 1 1.400,00 2.800,00
945,00 2 945,00 2.835,00
711,00 3 711,00 2.844,00
571,00 4 571,00 2.855,00
480,00 5 478,00 2.870,00
2.000,00
VALOR
R$
2.380,00
2.380,00
2.380,00
2.380,00
2.380,00
2.380,00
2.380,00
2.380,00
VALOR PARCELAS VALOR TOTAL
R$ R$ R$
2.380,00 2.380,00
1.190,00 1 1.190,00 2.380,00
804,00 2 800,00 2.404,00
604,00 3 604,00 2.416,00
488,00 4 485,00 2.428,00
410,00 5 406,00 2.440,00
1.700,00
VALOR
R$
1.900,00
1.900,00
1.900,00
VALOR PARCELAS VALOR TOTAL
R$ R$ R$
1.900,00 1.900,00
950,00 1 950,00 1.900,00
641,00 2 639,00 1.919,00
483,00 3 482,00 1.929,00
390,00 4 387,00 1.938,00
328,00 5 324,00 1.948,00
1.400,00



Opus: primeira turma sera de operadores de guindaste

através do estudo e da pratica - de técni-
cos capazes de desempenhar habilmen-
te, com seguranca e produtividade, a ope-
racdo de equipamentos fundamentais
para as industrias de Construgdo e Mine-
racao.

O programa da SOBRATEMA abrange
dreas importantes como a de movimen-
tacdo aérea de cargas, a terraplenagem, a
mineragido e aplica¢des industriais. De
formato modular, compreende tanto ma-
térias genéricas quanto especificas, em
cursos padronizados e sob medida relati-
vos a necessidades emergentes.
Batizado OPUS, do latim OPUS, -eris, o
programa incorpora a no¢do de trabalho,
obra, trabalho de campo, produto do in-
telecto, arte, ato, produto coletivo, esfor-
¢o, empenho, algo necessario, bom, til,
mas principalmente, OPERAQAO.

OPUS - CURSO
COMIENZA EN ENERO

El curso de capacitacién de operadores
del Programa Opus de SOBRATEMA,
fendrd inicio en el mes de enero. El
primer grupo, de 20 alumnos, estard
integrado por operadores de grias.

Opus es un programa que
SOBRATEMA estd implemen-
tando en Brasil, a través de
convenios con institutos de
capacitacién de prestigio
internacional para la formacién,
actualizacién y licenciamiento
—por medio de estudios tedricos
y prdcticos- de técnicos
capaces de desemperar con
habilidad, seguridad y
productividad, todas las
operaciones de los equipos
fundamentales de las industrias
de Construccién y Mineria.
Este programa de SOBRATEMA
abarca dreas importantes como
la de manipulacién aérea de
cargas, de movimiento de
tierras, de mineria y de
aplicaciones industriales y tiene
un formato modular.
Comprende tanto materias
genéricas como especificas, en
cursos normalizados o
especificos para las nuevas
necesidades que surjan.
Bautizado OPUS, del latin
OPUS, el programa incorpora
la nocién de tarea, obra,
trabajo de campo, producto del
intelecto, arte, acto, producto colectivo,
esfuerzo, empeno, algo necesario,
bueno, util, pero, principalmente,
OPERACION.

SOBRATEMA AMPLIA
PARCERIA COM O CECE

A SOBRATEMA teve a satisfagdo de partici-
par, atendendo a convite do CECE — Comité
Europeu para Equipamentos de Construgdo,
de seu Congresso anual que se realizou entre 0s
dias 20 e 23 de setembro Gltimo, na cidade de
Bruxelas, Bélgica.

Representada pelo seu diretor de Relagoes In-
ternacionais, Jonny Altstadt e o diretor regio-
nal do Rio de Janeiro, Gilberto Leal Costa, a
SOBRATEMA teve a oportunidade de man-
ter contato com os representantes de associa-
¢oes de fabricantes de equipamentos da Bélgi-
ca, Finlandia, Franga, Alemanha, Itdlia, Japo,
Holanda, Polonia, Espanha, Suécia, Inglaterra
e Estados Unidos.

O Congresso CECE 2000 consistiu em uma
série de reunioes e workshops, sendo discuti-
dos temas de alto interesse paraa inddGstria de
equipamentos de construgio como dados es-
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tatisticos, regulamentagio, e-commerce, emis-
sdo de poluentes, emissdo de ruido e tendéncias
de mercado nos diversos paises representados.
Com relacio ao mercado de equipamentos, ve-
rificou-se uma tendéncia de aumento dos ne-
gbcios em todos os mercados, principalmente
na Alemanha e Estados Unidos. Coube 2
SOBRATEMA, uma breve apresentacio dasi-
tuagdo economica do Brasil, que também re-
latou 0 andamento de alguns projetos comoa
M&T EXPO 2001, 0 programa FERRAMEN-
'TA, e 0 programa OPUS.
Em razdo dessa participagdo, a Diretoria de
Relagdes Internacionais obteve o compromis-
so de aumento da drea reservada para o pavi-
Ihdo norte-americano e a confirmago da par-
ticipagdo dos franceses na M&T EXPO 2001.
Além disso, recebeu daVDMA (Associacio Ale-
ma de Fabricantes de Mdquinas e Instalagoes)
aofertade estagios de 6 meses para professores
universitdrios participantes do programa FER-
RAMENTA.
Na mesma ocasido, a SOBRATEMA foi in-
cluida formalmente como
membro do CECE — Comité Europeu para
Equipamentos de Construcio. Desta forma a
SOBRATEMA se firma como uma entidade
internacionalizada com a participacdo cada
vez maior no intercAmbio de informagdes, even-

fos € cooperagao com outras associacdes de
porte em todo o mundo.

SOBRATEMA AMPLIA LA
COOPERACION CON EL CECE

SOBRATEMA tuvo la satisfaccién de
participar, en respuesta a la invitacién del
propio Comité Europeo para Equipos de
la Construccién —CECE-, de su Congreso
anual, que tuvo lugar entre los dias 20 y
23 de septiembre Gltimo, en la ciudad de
Bruselas, en Bélgica.

SOBRATEMA, representada por su
Director de Relaciones Internacionales,
Jonny Altstadt, y el Director Regional de
Rio de Janeiro, Gilberto Leal Costa, tuvo
la oportunidad de entrar en contacto con
los representantes de asociaciones de
fabricantes de mdquinas y equipos de
Bélgica, Finlandia, Francia, Alemania, ltalia,
Japdn, Holanda, Polonia, Esparia, Suecia,
Inglaterra y los Estados Unidos.

En la serie de reuniones y workshops del
Congreso CECE 2000 se debatieron temas
de gran inferés para la industria de mdquinas
y equipos para la construccién, como datos
estadisticos, reglamentaciones, comercio
electrénico, emisiones de gases
contaminantes, emisiones de ruidos y
tendencias del mercado en los diferentes
paises alli representados.

Con relacién al mercado de equipos, se
constaté la tendencia de incremento de

los negocios en todos los mercados,
principalmente en Alemania y los Estados
Unidos. SOBRATEMA hizo una breve
exposicién sobre la situacién econémica
de Brasil, y describié algunos de los
proyectos de la entidad, como la M&T
EXPO 2001, el programa HERRAMIENTA,
y el programa OPUS.

Como consecuencia de esta exposicién,
el Directorio de Relaciones Internacionales
consiguié que el drea reservada para el
pabellén estadounidense fuese
aumentada y la confirmacién de la
participacién francesa en la M&T EXPO
2001. Ademds, la VDMA —Asociacién
Alemana de Fabricantes de Mdquinas e
Instalaciones— puso a disposicién de la
entidad cursos de capacitacién, de 6
meses de duracién, para profesores
universitarios inscriptos en el programa
HERRAMIENTA.

En esa misma oportunidad, SOBRATEMA
fue designada formalmente como miembro
del CECE —Comité Europeo para Equipos
de la Construccién. De esta forma,
SOBRATEMA se afianza como entidad
internacional, participando cada vez mds
activamente en el intercambio de
informaciones, eventos y cooperacién con
otras asociaciones de importancia en fodo
el mundo.ACTIVIDADES / Internacional
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A Ciber, uma empresa do
grupo Wirtgen, oferece ao
mercado brasileiro e latino
americano toda sua
experiéncia e lideranca na
fabricacao de equipamentos
para constru¢ao e
conservagao de rodovias.
Aliando engenharia a
tecnologia de ponta, a Ciber
assegura qualidade e
eficiénecia em todos os projetos
que desenvolve e executa,
contando sempre com apoio
do reconhecido grupo
empresarial Wirtgen.

A Ciber oferece uma linha

completa de:
* Usinas de asfalto

» Usinas de solos

* Filtros de manga

* Acabadoras

* Fresadoras

* Recicladoras

» Pavimentadoras de concreto.

Procure em nosso site o

representante mais proximo

| \ , e sl e de SR Glaade!
ciber Equipamentos Rodoviarios Ltda - Rua Senhor do Bom Fim, 177
cep: 91140-380 - Porto Alegre - RS - Brasil - Fone: (51) 364.5099 - Fax: (51) 364.5360
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TeraOhm: meméria para 1.000 resultados e
compatibilidade com PC
TeraOhm: memoria para 1.000 resultados y
compatibilidad con PC

O TeraOhm 5kV € 0 mais novo langamento d,a
Instronic destinado a ensaios de isolagao elé-
trica de materiais isolantes de mAquinas ro-
dantes, transformadores em geral (baixa, mé-
diaealta tensio), fios € cabos clétricps, gerado-
res, painéis e mesas de comando € sistemas de
resisténcia de isolagao.

Trata-se de um equipamento de miltiplas
aplicagdes que retine: megdmetro com 8 esca-
las de resisténcia, tensdo de testes de 250 a
5.000V e alcance de medicdo de capacitincia
até S0iF: analisador para indice de polarizagao
(IP), relaiio de descargas elétricas (DD) e di-
agnostico de teste daisolagdo; “hipot” (testes

dielétricos em CC) com incremento de tensao
continuo e/ou rampa, faixa de tensdo de 0 a
5.000V e faixa de corrente 0 - 1,4 mA; e
voltimetro CA e CC com faixa de 0 a 600V,
simultaneamente 2 indicagio de freqiiéncia.

A memoéria do TeraOhm 5kV tem capacidade
paraarmazenaraté 1.000 resultados de medi-
¢oes e através de software especifico, esses da-
dos podem ser transferidos paraum PC e com-
por relatérios para andlise mais detalhadas.

ANALIZADOR DE AISLACION

El TeraOhm 5 kV es el dltimo lanzamiento de
la empresa Instronic, destinado a ensayos
de aislacién eléctrica de materiales aisladores
de méquinas rodantes, transformadores en
general (de baja, media y alta tensién),
cables y conductores eléctricos, generadores,
tableros y mesas de control y sistemas de
resistencia de aislacién.

Se trata de un equipo de miltiples
aplicaciones que redne: un megdémetro con
8 escalas de resistencia, tensién de pruebas
de 250 a 5.000 Vy alcance de medicién de
capacitancia de hasta 50uF; un analizador
de indice de polarizacién (IP), relacién de
descargas eléctricas (DD) y diagnéstico de

ensayo de la aislacién; un “hipot” (ensayos
dieléctricos en CC) con incremento continuo
de tensién y/o rampa, rango de tensién de
0a5.000Verango de corrientede O a 1,4
mA; y un voltimetro CAy CC con rango de O
a 600 V, con indicacién simultdnea de
frecuencia.

La memoria del TeraOhm 5 kV tiene
capacidad para almacenar hasta 1.000
resultados de mediciones y un software
especifico, puede transferir estos datos a una
PC, que emite informes para hacer un andlisis
més detallado.

RASTREIO E MONITORAMENTO
DE EQUIPAMENTOS

AW-Six Systems, sediada em Jundiai (SP), ja
estd comercializando no Brasil o TracS@t. E
uma solugdo desenvolvida para rastreio e
monitoramento de maquinas pesadas usando
o sistema de comunicagio bi-direcional de
dados Via Satélite — ORBCOMM. O produto
TracS(@t foi fruto de 3 anos de estudo e desen-
volvimento em cooperacdo com a Caterpillar-
USA, baseando-se nas necessidades da inds-
tria de médquinas pesadas.

Podendo ser utilizado no monitoramento de
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GUINDASTES

Novos, “Rebuilt” e usados.

Venda - Aluguel - Financiamento

Guindastes trelicados e hidrdulicos sobre caminhéo, esteiras ou tipo “RT” de 10 a 600 ton.

Aluguel de Guindastes
American
sobre esteiras de 60 a 600 fon.
Manitowoc
sobre esteiras de 100 a 250 ton.
Kobelco
sobre esteiras de 50 a 175 ton.

Terex
hidréulicos de 30 a 110 ton.

Mais de 250 guindastes em stock

Guindastes sobre caminhéo,

esteiras e pedestal.

Produtos Terex SuperSfockers

LORAIN.

Guindastes Hidrdulicos

Master Dealer

Guindastes hidraulicos e

KOBELCO

Guindastes trelicados sobre
esteiras de 50 a 1300 ton

Berminghammer

COUNDATION EQUIPLE N1

Martelos a diesel e vibratérios

Mdéquinas(atendimento em Portugués):
Ph:001(305)406-9085 Waldemar, Fax:001(305)406-9095,
E-mail:wpolizzi@aol.com Pecas: Ph:001-(954)974-1101 Fax:001-(954)974-0122
NO SUL DA FLORIDA: 1414 N.W. 107 AVE Suite 105 Miami, FL, USA 33172
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equipamentos como tratores, colheitadeiras,
retroescavadeiras, carregadores, empilhadeiras,
guindastes, € rolo-compressores, o sistema foi
desenvolvido como uma ferramenta adicional
no planejamento de manutengio e servico, €
no gerenciamento de projetos, além de sua
aplicagdo mais O6bvia na seguranga
patrimonial.

Ele também pode se tornar um aliado para a
manutengio, ao viabilizar acbes preventivas
baseadas em horas de operagdo da maquinaao
invés de estimativas, prever as falhas mais co-
muns com o uso de sensores e alarmes (tempe-
raturado motor, pressdo do 6leo, bateria, etc. . .),
e uma programagio de assisténcia técnica ba-
seada na posicio atual do equipamento.

RASTREO Y MONITORIZACION
DE EQUIPOS

La empresa W-Six Systems, radicada en
Jundiai (San Pablo), ya esté comercializando
en Brasil el TracS@t. Es una solucién
desarrollada para rastrear y monitorizar
mdquinas pesadas usando el sistema
ORBCOMM de comunicacién bidireccional
de datos via satélite. El producto TracS@t es
el fruto de 3 arios de estudios y desarrollo en
cooperacién con Caterpillar-USA, para
responder a las necesidades de la industria

de mdéquinas pesadas.
Puede ser utilizado para monitorizar equipos
como  ftractores,  cosechadoras,

refroexcavadoras, cargadores, elevadores
hidréulicos, grias y rodillos compresores. El
sistema ha sido concebido como una
herramienta adicional en el planeamiento
de los servicios de mantenimiento y en la
gestién de proyectos, ademds de su
aplicacién més obvia: la seguridad
patrimonial.

Este producto puede, también, convertirse
en un aliado del servicio de mantenimiento,
ya que facilita la puesta en prdctica de las
acciones preventivas basadas en las horas
de operacién de la méquina, en lugar de
servicios por estimacion; prevé las fallas mds
comunes por medio de sensores y alarmas
(temperatura del motor, presién del aceite,
carga de la bateria, etc...); y permite
establecer un programa de asistencia técnica
basado en la posicién actual del equipo.

MAXIMIXER MM15 PARA
TRANSPORTE DE CONCRETO.

A Fogliene lancou recentemente o maior
misturador MaxiMixer do Brasil, com capaci-

dade para 15 m3 de argamassa ou 12 m3 de
concreto. O MM15 atende aos requisitos da
legislacdo rodovidria (lei da balanca), podendo
trafegar com até 12 m3 de concreto, sem ex-
cesso de carga, devido ao baixo peso do equipa-
mento — eliminando, desta forma, o grande
problema enfrentado pelas concreteiras.

O lancamento nacional da betoneira MM 15
fabricado pela Fogliene foi possivel gracas a
pﬁrceria com a Ford, que auxiliou na adapta-
¢do do caminhdo modelo 2425, transforman-
do-0 em um cavalo curto com 5 roda, € com g
concreteira Jofege que, ap6s ja teradquirido e
comprovadoa eficiéncia do modelo MMO, re_
solveu também apostar pioneiramente neste
modelo mais pesado.

Segundo o engenheiro Junior Barbosa, da
concreteira Jofege, o equipamento propicia
perfeita homogeneizagdo da mistura, poden.-
do inclusive realizar o transporte fazendo 4
mistura apenas no canteiro de obras. O baixq
custode manutengdo também chamaaatep,
¢do ea Jofege ja conferiu grande economia de
combustivel na ordem de 36%.

Por ser um sistema compacto, cilindrico horj_
zontal, o comprimento de todo o conjuntp &
muito reduzido mesmo em um semi reboque,
facilitando dessa forma as manobras necegsz_
rias. Outro ponto favoravel € o baixo custo g,
equipamento levando-se em conta o volume
transportado. A garantia de 2 anos (g
misturador € também outro atrativo do eqy;.
pamento.

Aempresa Fogliene também jd disponibilizey,
para comercializagdo outro equipamentg o
MM 12 para 12 m3 de argamassaou 10 m3 de
concreto emum semi reboque de 1 eixo trasej.
ro. Segundo o diretor da empresa, Walmjir
Fogliene, o projeto do MaxiMixer vem sofren.
do constantes evolucdes a fim de se adaprar as
necessidades brasileiras, estando neste mo-
mento no ponto ideal de comercializacio,

MAXIMIXER MM15 PARA
ACARREO DE HORMIGON

La empresa Fogliene lanzé recientemente g
mezclador MaxiMixer més grande de Brasj),
con capacidad para 15 m? de mortero o 12 my3
de hormigén. El MM15 cumple con Jog
requisitos de la legislacion vial que regula gf
peso (ley de la béscula), ya que puede circulay
conuna carga méxima de 12 m? de hormigén,
sin excedler el limite estableciclo, debido al bajo
peso del equipo. De esta forma, se eliming ef
gran problema enfrentado por los camiones
mezcladores.

El lanzamiento en Brasil del mezclador MM 15
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GRANDE ESTOQUE COM 0 MELHOR

fabricado por Fogliene ha sido posible gracias
a sus acuerdos de cooperacién con Ford, que
colaboré adaptando el camién modelo 2425 -
transformado en una cabeza tractora con
quintarrueda- y con la empresa cementera
Jofege que, después de haber adquirido y
comprobado la eficiencia del modelo MM,
ha decidido apostar también, de forma pionera,
a este modelo mds pesado.

Segin el Ing. Junior Barbosa, de Jofege, el
equipo garantiza la perfecta homogeneidad
de la mezcla, pudiendo incluso realizar el
acarreo estdticamente, mezclando sélo en el
obrador. Su bajo costo de mantenimiento
también llama la atencién y Jofege ya
comprobé que ha ahorrado alrededor del 36%
en combustible.

Por ser un sistema compacto, cilindrico
horizontal, la longitud de todo el conjunto es
bastante reducida, incluso con un
semirremolque, facilitando de esta forma las
maniobras necesarias. Otro punto favorable
es el bajo costo del equipo teniéndose en
cuenta el volumen fransportado. La garantia
de 2 afios del mezclador es también ofro
afractivo del equipo.

La empresa Fogliene ya estd comercializando
otro modelo, el MM 12, para 12 m® de mortero

PARA NAO RODAR ATRAS
DE PECAS SEMINOVAS
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o 10 m* de hormigén en un
semirremolque de un eje
trasero. De acuerdo con
el director de la
empresa, Walmir
Fogliene, el disefio del
MaxiMixer ha recibido
diversas modificaciones
con el fin de adaptarlo
a las necesidades
brasilefias, encon-
trdndose en este
momento en el punto
ideal de comerciali-
zacién.

CUMMINS E
KOMATSU
LANCAM SUPER
MOTOR PARA

MINERACAO

Através de uma joint-venture entrea Cummins
e Komatsu, denominada Industrial Power
Alliance, chegouao mercado interacional o mai-
or motor ji desenvolvido para uso em equipa-
mentos de mineracio. Trata-sedoQSK78,de 18
cilindros, 78 litros, e 3.500 HP, que estd
sendo  fabricado nas  instalacdes
daCummins,em Daventry, na Inglaterra.
Além da elevada poténcia, 0 QSK caracteriza-se
pelo avangado sistema de geren-ciamento ele-
tronico e a capacidade de t rabalhar nas mais
severas condicoes. A “chave” de sua per-formance
estano projeto,comdoisestdgios de turbocharging,
com intercooler e aftercooler, que garantem ao
motor esfriamento, altacompressdo de araaltas
altitudes, com alta eficiéncia, € baixo nivel con-
trole de emissoes.

O sistema de gerenciamento eletronico da
Cummins, Quantum, também permite que o
usudrio “veja” a performance do motor, cilindro
porcilindro, quantoele estiveroperando. Sensores
estrategicamente colocados também permitem
que dados do médulo de controle eletronico, as-
sim como do monitor de lubrificagdo,
resfriamento, pressdo, combustivel € ar sejam
disponibilizados on line ou armazenados para
andlises posteriores. O QSKvem equipadocomo
sistema Prelub, que automaticamente lubrifica
oscomponentes internos antes da partida, elimi-
nando desgastes prematurose prolongandoavida
ttil do motor.

CUMMINS Y KOMATSU LANZAN
SUPERMOTOR PARA MINERIA

Fruto de la joint venture enire las empresas

..............

QSK78: o super motor da Cummins/Komatsu
OSK78: el supermotor de Cummins/Komatsu

Cummins y Komatsu, denominada Industrial
Power Alliance, ha llegado al mercado
internacional el motor més grande ya
desarrollado para uso en equipos de mineria.
Setrata del QSK 78, de 18 cilindros, 78 litros y
3.500 hp, que esté siendo fabricado en las
instalaciones de Cummins, en Daventry,
Inglaterra,

Aparte de su elevada potencia, el motor QSK
se caracteriza por su avanzado sistema de
gestion electrénicay su capacidad de frabajar
en las mds severas condiciones. La “clave”
de su desempeiio estd en el diserio: dosefapas
de turbo-alimentacién, con en-friadores
intermediario y posterior, que le garantizan
un excelente enfriamiento, alta com-presién
de aire a grandes altitudes con una gran
eficiencia y un bajo nivel de emisiones.

El sistema de gestion electronica de Cummins,
Quantum, le permite al usuario “ver” el
desemperio del motor, cilindro por cilindro,
mientras se encuentra operando. Sensores
estratégicamente colocados también
posibilitan que tanto los datos del médulo de
control electrénico como los del monitor de
lubricacién, enfriamiento, presién,
combustible y aire estén disponibles para
consultas o almacenamiento, de modo que
se los puede analizar posteriormente. El
motor QSK estd equipado con el sistema
Prelub, que automdticamente lubrica los
componentes internos antes de ponerlo en
marcha, para eliminar los desgastes
prematuros y prolongar su vida Util.
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Onde tem trabalho da

A pesada, tem peca Lufer.

Onde tem Brasil,
tem revenda Lufer.

Quem tem as melhores opcdes em
produtos, com a melhor relagdo
custo x beneficio, tem que
estar sempre perto de vocé
e sua empresa. Afinal, vocé
nunca sabe quando vai
=~ precisar. Por isso, a Lufer
~ conta com uma grande rede de
revendedores espalhada pelo
Brasil, especializada em oferecer as
melhores solucdes Lufer pelas melhores
condicées do mercado.

Agora, ndo perca mais tempo. Confira o
revendedor abaixo mais perto de vocé e
conheca toda a linha de produtos Lufer. As

melhores opcdes e solucdes para vocé e seu

equipamento.

[=]LUFEER

Lufer Industria Mecénica Ltda.

Informacdes Lufer: (41) 382.3536 - Televendas Lufer: (41) 382.3646
www. lufer.com.br

e
REVENIJAS:& NA Curitiba: Engepecas Tel: (41) 376-1311 - www.engepecas.com.br - Imporcate Tel - (41) 276-7707 - curitiba@imporcate.com Londrina: Tratorforte Tl (43) 325-5343 - Fax.: (43) 321-4642 SAO PAULD
- M A Gusman-Tratores Tel.: (11) 6955-7866 www.agusman.com.br - Luca Trator Tel.: (11) 6910-5353 - www.lucatrator.com.br - World-Tractor Tel.: (11) 3619-3712 - www.worldtractor.com.br - Maxxi Trator Tel:
(1) 6955-7319:~maxxitrator@uol.com.br - Sevilha Tel.: (11) 6702-1522 - sevilna@cwaynet.com.br - Lelo Tratores & Pegas Tel.: (11) 3931-0299 - www lelotratores.com. br Presidente Prudente: Imporcate Tel - (18) 231-3609
< prudente@imporcate com RIO DE JANEIRO Rio de Janeiro: Equitrama Tel.: (21) 560-4242 - Fax. (21) 200-8448 MINAS GERAIS Belo Horizante: Comercial Jaragud Tel.: (31) 443-6776 GOIAS Goinia: Tratorpilar GO Tel.

(62) 207-4646 r’lratorpilar@cultura com.br MATO GROSSO DO SUL Campo Grande: Imporcate Tel.: (67) 741-3811. campogrande@imporcate.com BAHIA Salvador: Tratortécnica Tel.: (71) 392-1984 - Fax.- (71) 392-0096

'GEARﬂ/HmGRANDEDU NORTE/PIAUI Fortaleza: FGM Com ¢ Rep Tel. (85)272-4899 - Fax (85) 272-6244 PERNAMBUCO Jaboatao: Tratorpilar NE Tel. (81)476-3399 - Fax.. (81) 476-4061

Além dos Outdoors





