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O MOMENTO £ ACORA

Presidente da Sobratema M&T EXPO 2006 bate Novas tecnologias de

fala sobre o mais importante recordes e consolida equipamentos lancadas
evento da América Latina influéncia no continente com exclusividade na feira
Presidente de Sobratema habla sobre el La sexta edicion de la feria bate récord En la feria se exhibiran las ultimas
evento mas importante de América Latina y afianza su influencia en el continente novedades tecnolégicas en equipos

del mercado

M&T Expo 2009 - 31 de marco a 4 de abril. Nos vemos la!
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0 MAIOR ESTOQUE DE PECAS
SEMINOVAS CATERPILLAR DO BRASIL
AO ALCANCE DAS SUAS MAOS.

A CURIPECAS tem a maior variedade de pegas seminoYas para todos 0s tipos de maquinas Caterpillar.
E'ché Vnéo pnecisa sair do lugar para comprovar isso. E so ligar para 0800103 2874 ou visitar N0SS0 Site:
m:surl‘ocj&ﬂnmﬂr. Entregamos para todo o Brasil, inclusive por SEDEX. N&o perca tempo 'igue'
paraa CURIPECAS. Amaneira mais facil de encontrar a peca certa para sua maquina Caterpillar, |
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El gran momento

El sector esta de fiesta porque del 6 al 10 de junio se celebra la M&T EXPO
2006 -a VI Feria Intemacional de Equipos para la Construcciony la IV Feria
Internacional de Equipos para la Mineria, en el Centro de Exposiciones
Imigrantes, en la ciudad de Sao Paulo.

Contando con la presencia de mds de 230 expositores la feria se consolida
como el mdsimportante evento de negocios del sector de equipos
realizado en Latinoamérica. Se espera que asistan mds de 35.000 visitantes
del Brasil y de varios paises latinoamericanos, de Estados Unidos, de Europa
yde Asia.

Esimportante subrayar laimportancia estratégica de la MT& EXPO en

el comercio regional y global de equipos, considerando el papel de lider
econdmico del Brasil con relacidn a sus vecinos de América Latina. Este
liderazgo se reflejano s6lo por las cuantiosas inversiones que se llevan
acabo en diversos sectores de nuestrainfraestructura y explotaciones
mineras (que podriany deberian ser mds efectivas),sino también porque
el pais posee el mas importante y sofisticado parque industrial de equipos
del cono sur. Gracias a ello, nuestro pais exporta equipos, partes y repuestos
alamayoria de los paises del continente latinoamericanoy también a
varios paises de Europa y Africa. Por otro lado, cabe destacar el nivel de
calidad y desarrollo que ha alcanzado laiingenieria nacional, considerada
una de las mejores del mundo.

Una muestra de estas afirmaciones puede verse en esta Vl M&T Expo,
donde la superficie ocupada por los expositores, més de 40.000m2, ha
superado todas las anteriores y ha situado al evento como unode los
masimportantes del continente. Précticamente sin excepciones, los mas
destacados fabricantes mundiales de equipos,componentes y repuestos
participaran en la feria paramostrar sus novedades tecnoldgicas y sus més
recientes e innovadores lanzamientos.

LaM&T Expo,ademds de mostrar productos y servicios, se ha transformado
enun eventoimperdible parallos profesionales del sectory en un centro
privilegiado de oportunidades de negocios orientado a las empresas de
construccion civily mineria del Brasil y América Latina.

En la préxima edicion de la M&T publicaremos lainformacion completa
delaferia

EDITORIAL

0 grande
momento

Nesse instante que realiza-se a M&T Expo 2006 — VI Feira Internacional de
Equipamentos para Construgdo e IV Feira Internacional de Equipamentos para
Mineracao, nos dias 6 a 10 de junho, no Centro de Exposigdes Imigrantes, em Sao
Paulo, 0 setor estd em festa.

Contando com a presenga de mais de 230 expositores, de vérias partes do mun-
do, a feira consolida-se como o mais importante evento de negdcios do setor
de equipamentos realizado na América Latina. Sao esperados mais de 35.000
visitantes do Brasil e de vérios dos paises latino americanos, dos Estados Unidos,
da Europa e da Asia.

Eimportante salientar a importancia estratégica da M&T Expo para o comércio
regional e global de equipamentos, considerando o papel de lideranca econo-
mica do Brasil em relaao aos seus vizinhos da América Latina. Essa lideranca se
traduz nao s6 em termos dos vultuosos investimentos nos diversos setores da
nossa infra-estrutura e em obras de mineragao (que poderiam e deveriam ser
ainda maiores), mas, principalmente, pelo Pais possuir o maior e 0 mais sofisti-
cado parque industrial de equipamentos do hemisfério sul. Gragas a isso, nosso
pais exporta equipamentos, partes e peas para a grande maioria dos paises do
continente latino americano e também para vérios paises da Europa e da Africa.
Por outro lado, deve-se destacar o nivel de exceléncia alcangado pela engenharia
nacional, considerada uma das melhores do mundo.

A prova dessas afirmativas pode ser constatada nessa VI M&T Expo, onde a drea
ocupada pelos expositores, mais de 40.000' m2, superou todas as anteriores e
posicionou o evento como um dos maiores do continente. Praticamente sem
exceqoes, os principais fabricantes mundiais de equipamentos, peas e compo-
nentes estao expondo na feira as suas novidades tecnoldgicas e seus mais novos
langamentos.

A M&T Expo, além da diversidade de produtos, tornou-se um evento obrigatd-
rio para os profissionais do setor e o balcdo privilegiado de oportunidades de
negacios, direcionado para construtoras e mineradoras do Brasil e da América
Latina.

Leia na préxima edigao da Revista M&T a cobertura completada feira
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Gama (Goodyear) - Paulo Lancerotti (Sotreq) - Perminio A.

M&T Expo 2006 — Entrevista
ME&T Expo 2006 — Entrevista
Recentemente empossado presidente da
Sobratema, Afonso Mamede falou a Revista M&T
sobre o mais importante evento da entidade
Recientemente nombrado presidente de
Sobratema, el Ing. Afonso Mamede hablo a la
Revista M&T sobre el mas importante evento de |a
entidad

pedreiras

diversifican sus

Nossa Capa: Divulgacao M&T Expo 2006

Martillos hidrauli

Locacao de equipamentos
Alquiler de equipos
Saiba o que os usudarios consideram importante no

processo de locagdo e como a modalidade avanca
entre as construtoras

Anélisis del mercado de alquiler revela lo que los
usuarios consideran importante y como la modalidad
se ha difundido entre las empresas constructoras

SOBRATEMA

=]

Rompedores hidraulicos
Martillos hidraulicos

Martelos hidrdulicos ganham mais poténcia e
aplicacdes diversificadas nas operagdes minerai

SeEm

y ofrecen mas potene;
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MANUTENGAO  TECNOLOGIA

M&T Expo 2006 — Abertura
M&T Expo 2006 ~ Apertura

Em sua 6° edigéo, feira ocupa todo espago de
exposicdo, bate recorde de expositores e reafirma sua
influéncia na regido

La sexta edicién de Ia feria ocupa todo el espacio
disponible, bate récord de expositores y reafirma su
influencia en la regién

M&T Expo 2006 - Expositores

ME&T Expo 2006 - Expositores

Sintonizados com os mercados mundiais, fabricantes instalados na
América Latina lancam maquinas e equipamentos durante a feira
Los fabricantes instalados en América Latina lanzan maquinas y
equipos acordes con las tendencias del mercado mundial

Instituto Opus - Rigger

instituto Opus - Operadores

Pais despertou para a necessidade de profissionais preparados
para atuar em operagdes de igamento e movimentagao de cargas
Brasil toma conciencia de la necesidad y demanda del mercado
que exige profesionales especializados y calificados para operar
grias de elevacion y de manipulacion de cargas

Peneiras vibratorias

Cribas vibratorias

Uma manutengdo consciente e correta prolonga a vida (til dos
equipamentos e sua performance operacional
Mantenimiento consciente y correcto prolonga la vida atil de los

equipos y mejora el rendimiento operacional
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Tabela de Custosiania de Costos

Confira as estimativas de custo horario de 18 equipamentosyesifigue las
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MENOS COMBUSTIVEL:+
VOCE PEGOU A IDEIA?

RE CARE. BUILT IN.




voko Se ao menos todas as suas decisdes de negécios fossem tao claras. Todos os veiculos Volvo
OCEAN produzem torque alto a baixas RPM. Isso significa que cada maquina tem um aproveitamento
RAMPE e | i ead AR N )

o 3 excepcional de combustivel. Assim, vocé queima menos combustivel, e ndo os seus lucros.

VISITE NOSSO STAND NA M&T ENPO 2006

{ m um Volvo - procure

2805 -2006

mais proximo em www.volvoce.com



NOTAS

Sete décadas de historia

Em 2007, a A. |. Zago Indistria de Radiadores completara 70 anos de histéria. Fundada por Antdnio Zago em 1937, a empresa iniciou
suas atividades numa pequena oficina de radiadores em Porto Alegre, sem que seu criador jamais imaginasse tamanha longevidade
ao seu empreendimento.

Alguns anos apés a fundacao da modesta oficina, o trabalho e a persisténcia de Zago proporcionaram as condicdes para que fosse
construida sua fabrica, consolidando sua marca especialmente nos trés estados do sul do Pafs.

Mesmo apés o falecimento do fundador da empresa, a familia Zago deu continuidade ao projeto do patriarca. A inddstria de radia-
dores passou a fornecer para o mercado de reposigdo e junto as linhas de montagem de grandes empresas, como Marcopolo, SLC,
Stemac, Tramontini, Ciber, Cifali e AGCO.

Hoje o nome da inddstria € A. |. Zago, uma empresa tradicional e familiar, mas em continuo processo de crescimento no mercado,

precos competitivos.

fundador.

Seguindo estes passos, segmentados no mercado de maqui-
nas pesadas, que a A. |. Zago Indistria de Radiadores espe-
ra completar outros 70 anos, prestando os melhores servigos,
conforme a satisfac@o de seus clientes e a idealizagdo do seu

administrada pela terceira geracdao da familia Zago, atuando
em todo Pafs e no Mercosul. Sua principal caracteristica é o
fornecimento das melhores solugdes em produtos e servigos
para seus clientes. Entre as conveniéncias oferecidas ao mer-
cado estdo a Central de Atendimento; a entrega imediata; e

AL

Antonio |. Zago
& Cia. Ltda.

Industria de Radiadores

0 XV Congresso e Exposicdo Internacio-
nais de Tecnologia da Mobilidade SAE
Brasil acontece de 21 e 23 de novembro,
no Transamérica Expo Center, em S&o
Paulo.A SAE Brasil (Sociedade dos Enge-
nheiros da Mobilidade) ja esté com inscri-
¢Oes abertas para resumos de trabalhos
técnicos e projetos de empresas juniores,
desenvolvidos por estudantes do curso de
graduacdo de Engenharia, para apresenta-
¢ao no evento.

Os resumos dos trabalhos devem ser en-
viados até 15 de setembro para o e-mail
trabalho.estudantil@saebrasil.org.br e
abranger o0s setores automotivos, aeroes-
pacial, autopecas, manufatura, caminhoes
e onibus, vefculos fora-de-estrada ou su-
primentos.

Os trés melhores trabalhos estudantis e
cases de empresas juniores serao apre-
sentados no “Painel dos Futuros Enge-
nheiros” e no “Painel Empresa X Escola”,
respectivamente, durante o Congresso
SAE Brasil 2006. “Queremos aproximar
o futuro engenheiro dos profissionais da
inddstria”, afirma o diretor do Comité de
Atividades Académicas do Congresso,

Ariel Soares. O resultado da selecdo sera
divulgado em 20 de outubro.

0 evento contard com a presenca dos
principais representantes da inddstria
da mobilidade brasileira e internacional.
Presidido este ano por Besaliel Botelho,
vice-presidente executivo para a Améri-
ca Latina da Bosch, o Congresso reunira
também painéis e conferéncias teméti-
cas, apresentacdes de ‘papers’ de profis-
sionais de inddstrias e universidades, e
ainda uma exposigdo tecnolégica.

0 presidente da SAE BRASIL, engenheiro
Gabor Janos Deék, ressalta a importéan-
cia desta edigdo do Congresso SAE Brasil
como um marco na histéria da associa-
¢do. “Nos dltimos 15 anos temos reali-
zado o Congresso SAE Brasil sempre com
o debate de temas importantes para o
desenvolvimento tecnolégico da industria
nacional e, principalmente, sob o ponto
de vista do aperfeigoamento profissional
dos engenheiros brasileiros”, afirma.
“Neste curto perfodo de tempo, transfor-
mamos o Congresso no mais importante
evento de engenharia da mobilidade em
todo hemisfério Sul e em uma referéncia

Estudantes ja podem inscrever trabalhos no SAE Brasil

para a troca de informagdes sobre as no-
vas tecnologias e as tendéncias de mer-
cado”, afirma Deék.

A SAE Brasil é uma associagdo sem fins
lucrativos e que congrega pessoas fisi-
cas (engenheiros, técnicos e executivos)
unidas pela missdo comum de disseminar
técnicas e conhecimentos relativos a tec-
nologia da mobilidade em suas variadag
formas: terrestre, maritima e aeroespa-
cial.

A entidade foi fundada em 1991 por exg.
cutivos dos segmentos automotivo e aerq.
espacial, conscientes da necessidade ¢g
se abrirem as fronteiras do conhecimentg
para os profissionais brasileiros da mop;.
lidade, em face da integragao do Pajg ao
processo de globalizagdo da economig
ora em seu inicio, naquele perfodo. '
Desde entdo a SAE Brasil tem experi-
mentado extraordinério crescimento, to-
talizando mais de 4 mil associados e 11
secdes regionais distribuidas desde o
Nordeste até o extremo Sul do Brasil,
constituindo-se hoje na mais importan-
te sociedade de engenharia da mobili-
dade do Pafs.
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Nova linha GB113 & CB114 de
dores de asfalto

COMPACTA NO TAMANHO,
GRANDE NOS RESULTADOS.

Para vocé que precisa de versatilidade para pequenas
e grandes obras, seja nas ruas ou nas estradas, a
nova linha oferece a melhor relagd@o custo-beneficio:
a tradigao de confiabilidade, baixos custos de
operagdo e uma importante novidade a troca de dleo
com menor fregiiéncia. Tudo isso somado, vocé
ganha em produtividade, executando os trabalhos
mais rapidamente e contando ainda com a
diferenciada garantia de manutencéo Catepillar. E, no
final, vocé pode também optar pela aquisicdo ou pelo
aluguel das maquinas, naturalmente com o
financiamento que s6 a Caterpillar pode oferecer.

Treinamento e Consultoria
Servico e Suporte

Contratos de Servigo
ao Cliente

Pecas
Equipamento Novo
Financiamento

Equipamento Usado

Qualidade e sem.;:'tizz‘;: GATERPI I-I-AH®
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Sobratema e Camp Pinheiros formarao aprendizes

Dirigentes da Sobratema e do Camp
Pinheiros estiveram reunidos em abril
para estudar a formacao de uma par-
ceria entre as entidades com a fina-
lidade de formar aprendizes para as
atividades de operador de maguinas
da construgdo civil pesada. O gerente
Administrativo e Financeiro da Enter-
sa Engenharia, Verci Douglas Garcia
Goulart, representa a Sobratema na
conversagdo. O Camp Pinheiros é uma
entidade civil, sem fins lucrativos e
fundada em 1978 por integrantes do
Rotary Club de Sao Paulo do Alto de
Pinheiros, Pinheiros e também do
Lions Club Alto de Pinheiros.

A entidade presta atendimento to-
talmente gratuito a adolescentes de
baixa renda, com idade entre 16 e 18
anos incompletos, residentes na zona
Oeste e municipios vizinhos, além
da zona sul e leste. Recentemente
a legislagdo que rege o trabalho de
aprendizes nas empresas teve o teto
da faixa etéria limite alterada de 18
anos para 24, o que possibilitou a
aproximacao da Sobratema e do Camp
Pinheiros, uma vez que operadores de
equipamentos para construgdo civil
ndo podem ter menos de 18 anos e
sim entre 22 e 24 anos, devido ao
grau de dificuldade e responsabilida-
de que tais maquinas exigem.

0 presidente do Camp Pinheiros, Ar-

naldo Bottori Pinheiro de Melo, con-
ta que a entidade existe ha 28 anos
formando aprendizes para centenas
de empresas sediadas ou com filiais
na Grande Sao Paulo. “Anualmente
ministramos cursos para 600 adoles-
centes e temos cerca de 400 jovens
empregados como aprendizes nas em-
presas todos os anos”, diz.

H& seis meses a entidade iniciou um
programa com aulas semanais, no cur-

so para formar aprendizes de auxiliar
administrativo. Estdo em estudo cur-

sos para aprendizes de auxiliar conta-
bil e de cartorério. “Segundo Afonso
Mamede, presidente da Sobratema,
atualmente para ensinar um tratorista,
por exemplo, ndo basta que o aluno
seja apenas uma pessoa forte, para
manipular o volante e as alavancas
da méaquina, mas sim assimilar todos
os detalhes da tecnologia embarcada,

eletronica, computacdo e mecanica
existentes no equipamento”, explica
Melo.

0 presidente do Camp Pinheiros co-
menta que embora a primeira conver-
sa com a Sobratema tenha sido muito
proveitosa, ainda serd necessario 0
equacionamento de detalhes do novo
curso, como o recrutamento de apren-
dizes de maior idade (acima de 18 anos
e abaixo de 24 anos) e a melhor ma-
neira de encaminha-los ao mercado
de trabalho, j& que a lei permite um
perfodo maximo de dois anos para o
trabalho como aprendiz.

As entidades também estudam a parti-
cipacdo do Instituto Opus na formata-
¢do da grade curricular e do conteddo
do ensino. Normalmente o curso no
Camp Pinheiros acontecem uma Vvez
por semana, em meio perfodo (4 horas)
e esta dividido em guatro partes, com
matérias que formam as Habilidades
Basicas, Habilidades Especificas, Ha-
bilidades de Gestdo e Atividades Ex-
tracurriculares.

“Devemos montar uma turma com um
grupo experimental, com programa
o menos complicado possivel, para
formar os aprendizes de operador de
equipamentos para a construgdo ci-
vil“, revela Melo. O Camp Pinheiros
estarda com um estande na M&T Expo
2006.

JCB quer recorde de velocidade a diesel

A JCB — empresa britanica de maquinas para os segmentos da construg@o ro-
dovidria, civil, agricola e industrial — apresenta o JCB Dieselmax, supercarro
projetado para quebrar o recorde de velocidade terrestre para um veiculo com

motor a diesel.

Com nove metros de comprimento, o modelo é equipado com dois motores JCB
444, desenvolvidos para atingir até 482,2 km/h — cerca de 150 km/h a mais que
um Férmula 1. Os primeiros testes serdo em Boneville Salt Flats, uma planicie
do estado norte-americano de Utah, no préximo més de agosto.

Pintado nas cores amarelo e preto, o supercarro foi desenvolvido em segredo
pela equipe do diretor de engenharia da JCB, Tim Leverton. "Acabamos por
criar o motor diesel por litro mais potente da atualidade, com cinco vezes mais
capacidade do que os atualmente utilizados para movimentar nossas retroesca-

vadeiras”, informa o engenheiro.
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® Qualidade e Confiabilidade e

Carregadeiras de Rodas Komatsu
- Economia e Produtividade

Linha Completa da WA30 até WA1200
Poténcia de 29 HP até 1560 HP
. Cacamba de 0,4 m? até 20,0 m?
& Peso Operacional de 2,6 ton até 205 ton

Produgao Nacional dos Modelos:
WA180-1B com 9,6 ton e Poténcia de 118 HP
WA320-5 com 13,7 ton e Poténcia de 166 HP (Langamento)

Motoniveladoras Komatsu
Robustez, Durabilidade e Versatilidade

Linha Completa da GD510 até GD825
Poténcia de 125 HP até 280 HP
Lamina de 3,71m até 4,90m

Peso Operacional de 11 ton até 27 ton

Producao Nacional dos Modelos:
GD555-3 com 16,7 ton e Poténcia de 160 HP (Langamento)
GD655-3 com 18,0 ton e Poténcia de 190 HP (Langamento)

Escavadeiras Hidraulicas Komatsu
| Lideranga Mundial

Linha Completa da PC0O1 até a PC8000
. Poténcia de 3,5 HP até 4020 HP
%, Cacamba de 0.008m?3 até 48,0m3
% Peso Operacional de 380 kg até 710 ton

' Produgao Nacional dos Modelos:
PC160LC-7B com 17 ton e Poténcia de 111 HP
PC200-6B com 20 ton e Poténcia de 133 HP
& PC200LC-6B com 21,3 ton e Poténcia de 133 HP

Tratores de Esteiras Komatsu
A Maior Linha de Produtos

Linha Completa do D21 até D575 Super Dozer
Poténcia de 40 HP até 1150 HP

Lamina de 0.6m?3 até 69m?

Peso Operacional de 4 ton até 153 ton

Producdo Nacional dos Modelos:
D41E-6 com 11 ton e Poténcia de 110 HP
D61EX-15 com 18 ton e Poténcia de 170HP

Komatsu Brasil International - KBl

Consulte nessos distribuideres ou ligue 0800 10 0080
Visite nosso site: www.koematsu.com.br
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RESISTA,
SEFOR
CAPAZ

Somasa Extreme para penetracao no solo.
Mais desempenho pelo melhor preco.

As ferramentas especiais da linha Extreme significam mais tempo de operagdo, menos manutencao e mais
resultado. Se vocé ja estava satisfeito com a qualidade Somasa, agora vai ficar simplesmente impressionado.

Ja disponivel para as linhas
CAT 330, 988 e 992 e Liebherr R942.

'CENTRAL DE VENDAS E INFORMACOES:
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OCAGAO DE EQUIPAMENTOS

LOCAR 0U NAO,
EIS A QUESTAO

Saiba o que os usuarios consideram
importante no processo de locagdo e como a

modalidade avanga entre as construtoras
Por: R. C. Santos

T ~_ Contrato da obra.pbde.
_:3 ~".ﬂ'eCes'sid'§de de a‘iug?r{;ﬁ;i
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MANUTENCAQ

“TECNOLOGIA

Nesta reportagem da M&T, con-
versamos com quem adota a locagdo
como uma modalidade 4gil de opera-
cionalizar as atividades de construgéo.
E chegamos a conclusdes importantes,
como a que ndo hd nenhuma incom-
patibilidade em ter frota prépria e
locar mdquinas e equipamentos. Ao
contrdrio, sdo decisbes operacionais
complementares.

O engenheiro Anténio Américo To-
marozzi, da Encalso, é um dos profis-
sionais que comprovam esta assertiva.
“Recorremos a locagdo quando preci-
samos de um equipamento especifico
e temos um curto espago de tempo
para isso. Locamos mais equipamentos
de compactagio. O restante da nos-
sa frota é grande o suficiente para as
operagdes e atende nossas demandas”,
explica. No caso da Encalso, a locacio
torna-se um processo atraente em ati-
vidades como a fresagem, onde a velo-
cidade de ter o equipamento na obra

faz a diferenga.

Tomarozzi destaca que o controle da
frota prépria permite manter a loca-
¢do como uma opgdo complementar.
“A frota prépria tem que ser bem di-
mensionada para o momento atual,
no qual o Pafs ndo tem obra de grande
volume e os equipamentos precisam
estar operacionais a maior parte do
tempo possivel”, explica. A opinido do
executivo foi corroborada pelos seus
pares. Acompanhe o depoimento de
outros importantes especialistas do
mercado de construcio:

Caso 1

Camargo Corréa - Pedro Luiz Giavi-
na Bianck, engenheiro de administra-
cdo de frotas.

“Mantemos um ativo de 1.700 méa-
quinas préprias e, atualmente, temos
apenas 200 alugadas. O aluguel de
equipamentos é usado necessariamen-
te para cobrir picos de obra, quando

Andlisis del mercado de alquiler revela lo
que los usuarios consideran importante y
cémo la modalidad se ha difundido entre
las empresas constructoras

Por R. C. Santos

Es importante escuchar a los usua-
rios para ofrecer productos o servicios
en funcién de sus necesidades. En este
reportaje de la M&T conversamos con
quienes optan por el alquiler de equipos
como una modalidad dgil de operacio-
nalizar las actividades de la construc-
cion civil, y llegamos a algunas conclu-
siones importantes como, por ejemplo,
que tener una flota propia no es incom-
patible con el alquiler mdquinas o equi-
pos. Todo lo contrario, las dos opciones
son complementarias.

El Ing. Anténio Américo Tomarozzi,

Gascom.
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' LOCAGAO DE EQUIPAMENTOS

precisamos utilizar uma mdaquina es-
pecifica num curto periodo de tempo.
Isso, obviamente, inviabiliza a compra
do equipamento.

Costumamos locar de forma centrali-
zada, ou seja, cada obra fica responsével
pela locagdo do equipamento necessa-
rio. Alugamos de locadoras nacionais e
dealers e, em obras especificas de duto,
recorremos a locadores internacionais,
uma vez que no Brasil ndo temos em-
presas especializadas no aluguel de ma-
quinas desse tipo.

O contrato de locacdo é o determi-
nante da forma de manutencéo. Geral-
mente, quando alugamos uma grande
quantidade de maquinas de uma mesma
empresa, a manutengio fica por conta
da locadora. Quando é uma ou outra
méquina, a prépria Camargo Corréa faz
a manutengao.

Caso 2

Azevedo e Travassos - Albano Jorge
Mendes, gerente de Suprimentos.

“Temos uma politica de uso mais in-
tensivo de equipamentos alugados desde
2003. S6 temos equipamentos proprios
quando estes sio de dificil acesso, caso
dos tratores de esteira com acionamen-
to de guincho lateral e side boom. O
restante € alugado. Alguns dispositivos
como os de transporte do equipamen-
to também sio da empresa. Mi4quinas
como escavadeira, pa-carregadeira e
outras costumam ser locadas.

O aluguel de equipamentos para
construgdo é economicamente atraente
quando sdo utilizados em perfodos cur-
tos e quando nio se tem mais de 150
horas trabalhadas ao més. Obviamente
fazemos as contas l6gicas, como avaliar
o custo de aquisicdo em relacdo ao ni-
mero de locagoes necessarias. Se a loca-
cdo for absurda € preferivel comprar e
depois vender, mas ndo tomamos uma
atitude como esta porque hd uma de-
preciagdo natural, embora mantenha-
mos esta possibilidade.

Nosso processo de locacio segue um
padrdo, que comeca com o cadastra-
mento dos locadores — ou a procura por
eles - dependendo da dificuldade de
localizar o equipamento. Os locadores
devem seguir procedimentos que evitem

a confusdo entre locagio e prestacio de
servico. Como clientes estamos muito
atentos, exigindo equipamentos com
vida 1til razodvel. Depois avaliamos a
tradicdo da empresa locadora e fatores
como se ela respeita normas de seguran-
¢a, politica de qualidade de meio-am-
biente.

Caso 3

Construtora Norberto  Odebrecht
- Paulo Oscar Auler Neto, superinten-
dente de Aquisi¢do de Equipamentos.

“Nossa politica de equipamentos é a
de atender de 30% a 40% com maqui-
nas proprias, o que depende do tipo da
obra e de sua localizacdo. A Odebrecht
quer se posicionar como grande empre-
sa de construcio: nio precisa ser a dona
da méquina, mas saber como gerir. A
empresa prefere investir em outros ne-
gbécios e ndo no aumento de frota. Po-
demos comprar equipamentos quando
o mercado inflaciona ou os parceiros de
locagdo estdo aumentando os precos.
Temos uma frota reguladora, com capa-
cidade financeira para reagir quando o
mercado poderia comprometer o negé-
cio.

Cada obra tem autonomia para fazer
locagdo, independente da matriz. A
obra procura locar no mercado regional
para diminuir custo de locomogio. A
primeira busca é mercado local e, se nio
houver possibilidade, abrimos o leque
para nacional ou mesmo internacio-
nal. Alguns tipos de equipamentos ja
foram considerados como nio priorita-
rios de se ter na frota prépria, porque
o mercado de locagdo nestes casos é

 Construtoras adotam a locag@o de
equipamentos, de acordo com sua politica e

com a viabilidade econdmica da operagdo b

muito competitivo: mini-escavadeira,
caminhio basculante toco, caminhio
limpa fossas.

A estabilidade econdmica néo jus-
tifica a compra de equipamentos para
manter a frota 100% prépria, quan-
do pensamos numa empresa como a
Odebrecht. E um investimento muito
grande e isso inclui o risco de ter equi-
pamentos parados no patio por longos
periodos. Por esta razdo, temos uma
frota minima para lidar com adversi-

dades.

Case 4

S.A Paulista - Jonas Batista Pereira,
assistente de suprimentos e de compras.

“O investimento em novas tecnolo-
gias e a aquisicio de equipamentos de
tltima geracdo tornaram a S.A. Paulis-
ta umas das mais notédveis construtoras
brasileiras. Obras como as rodovias Imi-
grantes, D. Pedro I, Anhangiiera e Ra-
poso Tavares fazem parte do portfélio da
empresa que, desde 1998, atua também
como concessiondria publica nos setores
rodoviario, de gestdo de residuos sélidos
e energia.

Dependendo da localidade é mais
atraente por conta do transporte, mobi-
lizagdo do equipamento, até da prépria
manutencio, adotar a locagdo. Uma
obra nesse local tem que ter o pessoal da
manutengio também. E a locagdo tor-
na-se interessante, pois acaba dando um
apoio para nés. Hoje temos uma frota de
500 equipamentos préprios e muito pou-
cos alugados. O uso maior é geralmente
da frota prépria, uma tendéncia que
aumentou desde 2002”.®
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de la empresa Encalso, es uno de los Locagédo de equipamento tem como vantagem
suporte da manutenc@o e deslocamento da

maquina para o local do uso

profesionales que comprueban esta
asertiva. “Optamos por alquilar cuan-
do necesitamos un equipo especifico
| por un periodo de tiempo determinado.
| Solemos alquilar principalmente equi-
| pos de compactacién. Nuestro parque
de equipos es lo suficientemente grande
para atender una gran parte de nuestras
demandas”, explica. Encalso considera
que es conveniente alquilar cuando hay
que realizar trabajos de fresado porque
su velocidad es un factor muy impor-
tante en la obra.

Tomarozzi destaca que contar con un
| parque propio de equipos no excluye el
arrendamiento, sino que lo complemen-
ta. “Es necesario dimensionar adecua-
damente la flota propia para el momen-
to actual, en que no hay obra grandes
en Brasil, de modo a que los equipos
trabajen la mayor cantidad de tiempo
posible”, explica. Esta conclusién fue
corroborada por sus pares.

GRAFICO DE RESULTADOS Vocé ganfia

5 Maior produtividade
e economia

Resultados na sua obra

A .

Vocé confia

Suporte 24h por dia

ﬂ Estrutura mecanica de apoio.

BT Equipamentos reserva, Estrutura de
transportes ¢ Plantdao comercial.

Vocé tem
Agilidade no transporte

Com o apoio dos pontos de distribuigio
espalhados pelo Brasil ¢ a frota de veiculos
de transporte propria, a ESCAD oferece
agilidade ¢ custo subsidiado.

Vocé determina
Precos / condicoes

As condi¢oes de locagdo estdo ligadas com a sua
= necessidade ¢ nas caracteristicas de cada obra.
A ESCAD interage com a sua necessidade

Vocé utiliza

Pontos de distribuicao e logistica

Pontos de distribuicio localizados em regioes estratégicas:

GRANDE SAO PAULO. VALE DO PARAIBA, CAMPINAS E REGIAO |

MINAS GERAIS.
Logistica de atendimento em qualquer lugar do Brasil.

TVocé escolhe

~

Mais de 200 op¢oes em equipamentos ESCAD[
{ 5 Uma linha completa para solugdo da sua obra, dividida nos segmentos: _‘]{Cﬂ ta
109 M Escavagio , Nivelamento, Compactagdo, Carregamento, Demoligio,

Iransporte ¢ Agricola
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/A auando 100% néo é bom

| Locadores destacam a importancia de man-
| ter opgOes de equipamentos para atender
| as demandas atipicas dos clientes
jl Aidéia de que a locacdo de maquinas com-
i‘: plementa e moderniza a frota das constru-
| toras também é defendida pelos fabricantes
| de equipamentos. “E uma espécie de pul-
mao para o cliente”, argumenta Paulo Lan-
| cerotti, diretor regional da Sotreq, dealer da
| Caterpillar. Para o executivo, muitas cons-
| trutoras que nao alugavam equipamentos
‘ passaram a faze-lo com muita freqiiéncia.

| Para ele, area de rental tem que ser estru-
| turada o suficiente para acompanhar todas
| as variacbes, como é o caso das taxas de
| juros, o que mantém o processo de locagado
| atraente. O preco tem que ser analisado
| com muito cuidado para manter o retorno
| do investimento e justificar o aluguel por
| parte da empreiteira.

Além do controle, a diversidade de solugdes

valoriza o processo de locacdo. A Sotreq,
por exemplo, além do rental tradicional,
baseado no valor pelo tempo de uso, possui
varias lojas e ndo se restringe ao aluguel de
equipamentos da Caterpillar. A Rental Store
da empresa tem disponivel varios equipa-
mentos, inclusive plataformas aéreas, em-
bora o carro chefe continue sendo os equi-
pamentos da Caterpillar. Lancerotti destaca
que as construtoras estdo tentando manter
um equilibrio entre maquinas préprias e alu-
gadas.

Armando Nassif, gerente de rental de cons-
trucdo da Bauko, que comercializa a marca
Komatsu, acrescenta outra informacao ao
mercado especifico de locagao: os deveres
s30 maiores para cOm 0S COMPromissos que
sao firmados no contrato de rental. “Temos
atualmente cerca de cem equipamentos
para locacao que se distribuem em tratores
esteiras, moto-niveladoras, pas- carrega-

deiras e rolos compactadores”, informa.
Segundo ele, a carteira dos equipamentos
locados é bastante pulverizada, com perio-
dos de contrato variando de um més até dois
anos. As grandes empreiteiras nacionais
como Cavo, Techint, Galvdo Engenharia,
entre outros, fazem parte de seus clientes
habituais. “Os contratos mais longos torna-
ram-se exce¢do, mas o mercado também
estd muito mais dindmico e a atualizagao
tecnolégica tornou-se uma vantagem para
as empresas interessadas na locagao”,
pontua Nassif.

Nassif mapeia a curva de demanda para
locagdo, iniciada em janeiro, quando atinge
uma média de 60%, com picos de 70 e 80%.
0 indice de maquinas locadas operando,
no entanto, é de 70% ao ano. indices acima
deste percentual, paradoxalmente, podem
ser perigosos, porque ameagam o fecha-
mento de novos negdcios.
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Tradicao
e Inovar.

A maior e diversificada frota
de plataformas aereas.
50/ MW de Grupos Geradores
disponiveis para locagao.
Mais de 100/tecnicos para garantir
uma perfeitaimanutencao da frota.
Atuacao em todo territorio nacional.
Completaiassisténcia técnica e treinamento

para operacao dos equipamentos.
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Mills Rental

A4

www.millsrental.com.br | atendimento@millsrental.com.br

Plataformas Aéreas | Manipuladores Telescopicos | Geradores | Compressores de Ar

Sao|Raulo: Tel.: (11) 3687-8685 Rio|de Janeiro: Telefax: (21) 24456111 Minas|Gerais: Tel.: (31) 3418-3005 Bahia: Tel: (71) 3594-9654  Espirito Santo: Tel.: (27) 3281-2167 Parana: Tel:: (41) 3372-2512
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Movimentar uma frota de 205 equipa-
mentos, considerando seis segmentos,
ndo e uma tarefa simples. A complexi-
dade das operacdes da Escad faz parte
da rotina da empresa. Atuando em éare-
as como escavacdo, carregamento,
nivelamento, compactac&o, demolicdo
(martelamento hidraulico) e transporte,
a Escad precisa conjugar seus ativos e
a demanda de 10 mil clientes cadastra-
dos. “0 grande perfil da locadora nao
€ o nimero de obras e sim estar dis-
ponivel de maneira modular e rotativa
em funcdo do ndmero de clientes ca-
dastrados”, diz o diretor comercial da
empresa Eurimilson Jodo Daniel.
Segundo ele, a locagdo ocorre em fun-
¢do de dois fatores: um investimento
que a construtora nao precisa fazer e
a comodidade no aspecto operacional.
Se a demanda da empreiteira aconte-
ce em termos de dias, o aluguel repre-
senta a resposta l6gica. Mas se o tem-
po de uso for maior e envolver o foco
operacional da empreiteira, a situacdo
pode ser outra. “A questdo operacio-
nal ndo se limita ao operador somente.
0 aspecto principal é a disponibilidade.
| Em alguns casos, o fabricante pede um
! prazo alongado para entregar o equi-
‘

pamento, o que pode inviabilizar o pro-
cesso de aquisicdo da maquina. E nes-
te sentido a disponibilidade do locador
| éimbativel”, reforga Daniel.

‘1 Ele acrescenta outro fator importante
| para as construtoras: a personalizag&o
N dg mao de obra: “Cada empresa est4
| criando seu perfil de profissionais. Uma
| construtora especializada em cons-
;‘ trucoes prediais, por exemplo, tem
| um perfil totalmente diferente de uma
empreiteira especializada em grandes
obras”, opina. Os operadores de ma-
| quinas das empresas terceirizadoras,
“ por sua vez, conhecem bem o equipa-
| mento, sabem como operé-lo, podem
. tornar o seu uso muito mais eficiente”,
| avalia o diretor comercial da Escad.

| A segmentacao fez com que a Escad
| adotasse a flexibilizagdo na hora de lo-

’f; car os equipamentos. De acordo com
"

Locacao eficiente funciona como jogo de xadrez

Daniel, algumas empresas locam so-
mente os equipamentos. “Nos, por ou-
tro lado, estamos operando com uma
forma modular, que é a tendéncia do
mercado, ou seja, a empresa aprende a
adquirir a maquina”, explica. “Se vocé
tem-um operador parado pode alugar
s6 a maquina. Pode ainda agregar a
manutencdo, o seguro, etc. A forma
modular caracteriza um formato muito
aberto de reduzir ou de adequacé@o de
custos. Antigamente o que acontecia
era o aluguel integral, sem esta pos-
sibilidade de locar de forma flexivel”,
diz. “Alocagdo modular ndo é uma no-
vidade. Os grandes dealers trouxeram
isso para o Brasil, mas nds inovamos
com a agregacao da mao-de-obra es-
pecializada”, explica Daniel.

A maleabilidade das empresas de loca-
caotambémacompanha a estabilidade
do Pais. “J4& tivemos situagdes muito
mais instaveis, desde que comegamos
a operar em 1976. E a inflagdo, de 20
a 30% ao més, era um agravante adi-
cional”, destaca. Para Daniel, além da
instabilidade econdémica e da falta de
obras, as empresas de locagao preci-
sam entender bem a dindmica de cres-
cimento sustentadvel do Brasil. “Nos
precisamos estar muito mais atentos,
porque antes de o cliente comprar,

guinas com motores menores e mais
produtivos e com tecnologia para pre-
servar o meio-ambiente entram no rol
de problemas que precisam ser leva-
dos em conta quando se tem a idéia de
manter uma frota préopria. “As maqui-
nas devem ser compradas para produ-
zir. A depreciacao deve ser pelo uso
e ndo em funcdo do tempo. Por esta
razao muito simples é que os equipa-
mentos precisam trabalhar durante o
maior tempo possivel”, explica.

Ele destaca outra pecularidade da Es-
cad: a venda dos equipamentos loca-
dos ndo é tdo intensa como fazem os
dealers, principalmente usando a mo-
dalidade leasing. “Vendemos apenas
cerca de dez equipamentos por ano”,
informa Daniel.

0 executivo confirma os indices sau-
daveis de locagao dos equipamentos.
A Escad, trabalha com a meta de ter
60% de sua frota locada. Segundo ele,
os indices variam dos momentos me-
nos intensos como janeiro, quando
40% da frota esté locada, até os picos
de 80%. A média anual de 60% é o ide-
al, mas precisa de muita organizacao.
“0 fato de termos um sistema bastante
informatizado nos ajuda na meta de
oferecer uma locagdo personalizada”,
finaliza Daniel.

0s locadores
tém que fazer as
aquisicoes. Nos
nos  preocupa-
mos muito mais”,
destaca.

0 executivo lem-
bra que a tercei-
rizagdo, por outro
lado, também tira
uma preocupa-
cdo crucial do
cliente: saber se
vai ter obhra ou
nao. A depre-
ciacdo & outro
problema para o
cliente que nao
¢ locador. Ma-
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MIX COMPLETO:
Pacotes especiais /| Operadores treinados
Estrutura de manutencao montada no canteiro

ENGEPAR RENTAL: Locacao de equipamanetos pesados
Tel: 55(11)4133-8500 Fax: 55(11)4133-8501
www.engeparental.com.br
Ll contato@engeparental.com.br
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Nesta edicao, a M&T EXPO promete ser um grande
balc&@o de negécios de equipamentos e servigos,

carregados de tecnologia e inovagdo.

Por: J. Oswaldo Cardoso

Recentemente empossado presidente da Associagio Bra-
sileira de Tecnologia para Equipamentos e Manutencio
(Sobratema), Afonso Mamede falou & Revista M&T sobre
0 mais importante evento do calendério da entidade, as
expectativas, as mudangas, as novidades, quem estard na
feira, sua importancia dentro do contexto mundial de fei-
ras do setor e do conceito atual do evento.

Entre as muitas novidades, uma das grandes é o ELA-
COM, Encontro Latino Americano da Construcio e da
Mineragio, onde estario sendo abordados temas de in-
teresse do setor. Mamede também revelou o trabalho que
serd feito para viabilizar o principal objetivo da feira: seu
cardter comercial.

Revista M&T — O que o pablico pode esperar da M&T
EXPO 2006?

Afonso Mamede — Pode esperar pelo maior show de equi-
pamentos ji visto no Brasil e na América Latina sem es-
quecer do foco comercial do evento, Essa edigdo serd di-
ferente de todas as anteriores porque iremos atacar muito

fortemente a parte comercial. Nenhuma feira se perpetua
sem o cariter comercial.

A tecnologia é muito importante, e mostrar o que hé
de novo é nosso dever, mas promove as vendas durante a
M&T EXPO 2006 ¢ nosso desafio. Evoluimos através das
edigbes passadas e neste ano estamos trabalhando maior
énfase neste item.

Revista M&T — Como se dars esse refor¢o no aspecto co-
mercial da feira?

Afonso Mamede — Estamos convidando 2.500 potenciais
compradores, que serio nossos convidados VIP’s. Identi-
ficamos os presidentes de

empresas, superintendentes de
compras ¢ compradore

§ potenciais. A todas estas pesso-
as sera oferecido um tratamento diferenciado durante o
evento. Terdo desconto em hotéis, transfer do hotel para a

M&T EXPO 2006, um VIP lounge com conecgio

a Inter-
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Esta edicidn de la exposicidn promete ser un gran centro de venta de

maquinaria y servicios, repletos de tecnologia e innovacion

Afonso Celso Legaspe Mamede, que recientemente se hizo car-
go de la presidencia de la Asociacién Brasileiia de Tecnologia 1)gra
Equipos y Mantenimiento (Sobratema), hablé, en una entrevista
concedida a la Revista M&T, sobre el mds importante evento dc}
calendario de la entidad, la M&T Expo. Describié las expectati-
vas, los cambios y las novedades, nombré a quienes estardn en la
feria, destacé la importancia de ésta en el contexto mundial de las
ferias del ramo, y definié el concepto actual del evento.

Una de las grandes novedades es el encuentro, durante la
M&T Expo, de las entidades latinoamericanas, ELACOM,
para discutir asuntos de interés comiin. Mamede también revelé
la participacién de instituciones de la banca en el recinto ferial del
Centro de Exposicoes Imigrantes, para hacer factible el principal
objetivo de la feria: las actividades comerciales.

Segiin Mamede, los visitantes pueden esperar el evento md.s
grande ya visto en el Brasil tanto en lo que se refiere a la maqui-
naria como a su aspecto comercial. El presidente de la asocia-
cién organizadora cree firmemente que esta edicion serd diferente
de todas las anteriores, ya que estard totalmente orientada a las
actividades comerciales. La participacion de la banca estd con-
firmada porque, de acuerdo con sus palabras, “ninguna feria se
mantiene sino tiene también cardcter comercial”.

Los compradores especiales, llamados VIR recibirdn tratamien-
to también especial: transporte especializado entre los hoteles en
que estén hospedados vy la feria, y un local especialmente cons-
truido dentro de la M&T Expo 2006, equipado con instrumentos
de trabajo y telecomunicaciones para que estén en condiciones de
trabajar fuera de las oficinas de sus empresas y hacer negocios,
incluidos los relativos a la feria.

Para reforzar el cardcter latinoamericano de la exposicion,
se ha organizado el Encuentro Latinoamericano de Construc-
cion y Mineria (ELACOM). El objetivo es poner a disposi-
cion un lugar, dentro de la M&T Expo, en el que todas las
entidades de la region realicen sus exposiciones, congresos,
seminarios y conferencias, en didlogo con sus asociados.
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net (para que continuem “plugadas” nas atividades de suas
empresas) entre outros exclusividades.

Revista M&T - Serd como uma extensio da empresa desse
executivo?

Afonso Mamede — Sim, os convidados VIP’s estardo visi-
tando a feira, realizando negdcios e terdo a sua disposi¢do
o VIP lounge para continuar acompanhando atividades do
seu dia a dia.

Revista M&T - Teremos a participacdo de algum banco
comercial para financiar as vendas de equipamentos na
feira?

Afonso Mamede — Possivelmente, e deverfo ter convénio
com o Banco Nacional de Desenvolvimento Econémico e
Social (BNDES), gestor do Fundo de Financiamento para
Aquisi¢io de Maquinas e Equipamentos Industriais (Fina-
me), para alavancar as aquisigdes, hoje um dos créditos
mais baratos existentes.

Revista M&T — Hoje a M&T EXPO tem uma amplitude
latino-americana?

Afonso Mamede — Tem. Nio existe outro evento que se
iguale a ela neste momento. Comegamos em 1995, com 8
mil m2 de drea e hoje chegamos a 85 mil m2. Iniciamos
com o mercado brasileiro nas duas primeiras edi¢des (1995
e 1997) e entdo percebemos que o que era bom para o Bra-
sil era bom também para a América Latina. Foi a partir daf
que resolvemos criar um evento que pudesse ocupar essa
lacuna que havia na regifo.

Revista M&T — Como aconteceu a ampliagdo da abran-
géncia da feira?

Afonso Mamede — Paulatinamente, edigdo por edicdo
fomos conquistando os estados brasileiros, elegemos um
representante na Argentina para cuidar de toda a Améri-
ca Latina. Estivemos visitando o Peru, Venezuela, Chile,
Argentina, conversando com associagdes de construtores,
de mineragdo cujos presidentes foram convidados para
estarem aqui conosco. O objetivo é reforgar esse carater
latino-americano da M&T EXPO.

Revista M&T — Espera-se um bom fluxo de visitantes dos
paises do continente?

Afonso Mamede - O Brasil ¢ lider na fabricagio de equi-
pamentos na América Latina e os produtos sdo exportados
em sua grande maioria para a prépria regido. E importante

que nossos hermanos latino-americanos venham, vejam e
conhecam os produtos que estdo aqui & disposi¢do deles.
Os visitantes poderio ver néo s6 o que é feito aqui em nos-
so Pafs, mas o que é produzido também em todo mundo,
j4 que estardo expondo empresas de diversos paises que
tém interesse em ingressar no mercado latino americano.
Nossa proposta é que a M&T EXPO seja uma vitrine para
este mercado.

Revista M&T — A M&T EXPO promove intercimbio com
outras feiras internacionais também. Quais tém sido os re-
sultados?

Afonso Mamede — Desenvolvemos intercambio com as
demais feiras do setor desde 1997. Em um trabalho inten-
so, desenvolvemos acordos comerciais com as principais
feiras internacionais de todo mundo. Bauma (Alemanha),
Conexpo (EUA), Intermat (Franga), Verona (Itilia), as da
Espanha, Coréia, Japdo, Austrélia e India.

Revista M&T — O niimero de expositores nesta edigdo de
2006 da M&T EXPO j4 é recorde. Ao que o senhor atribui
esse retorno da feira?

Afonso Mamede —. A visdo positiva que os empresrios
tém do setor. Tendo grande parte dos investimentos mun-
diais migrado para a Europa, EUA e principalmente a Asia,
foi uma grata surpresa esta procura por espaco na M&T
EXPO. Com o fluxo de capital ainda voltado para o outro
lado do oceano, conseguimos ampliar a feira em 40% em
relacdo a 2003, ocupando todas as dreas disponiveis do Pa-
vilhdo Imigrantes.

Houve um crescimento forte dos mercados da regifo e
este evento é uma vitrine para o mercado latino-america-
no. Outro componente do crescimento foi a associagio dos
préprios construtores de equipamentos.

A mudanga da periodicidade (para 3 anos) também in-
fluenciou bastante alguns que nio querem abandonar a
América Latina. Este fato traz uma grande economia para
as empresas, pois seus custos sdo dilufdos por um periodo
maior e aquelas que néo participarem em 2006, s6 em 2009
terdo outra oportunidade.

Certamente esses fatores contribuiram para aumentar a
procura por esta feira.

Revista M&T — O evento traz também expositores nao
exatamente fabricantes de mdquinas e equipamentos para

TRANS-SERV FREITAS TRANSPORTES RODOVIARIOS LTDA.

@ Transporte de veiculos leves, médios e pesados para todo o Brasil.
@ Especializada em transporite de veiculos com todo tipo de equipamento.
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constru¢cdo e mineragdo, mas de produtos indiretamente
ligados a esses setores. Qual o objetivo da presenca desses
expositores?

Afonso Mamede — O setor de produtos também é im-
portante. Estamos trabalhando os softwares de producdo
e de produtividade, a tecnologia voltada para a opera-
¢do dos equipamentos, o setor bélico, as revistas técnicas
bem como o ELACOM - Encontro Latino-Americano de
Construcdo e Mineragdo que estar divulgando produtos,
equipamentos e muita tecnologia.

Revista M&T — Coube 2 Sobratema o papel de fomentar
a feira?

Afonso Mamede — Claro, 4 Sobratema e 3 Alcantara Ma-
chado. Sendo a M&T EXPO um evento do setor da Cons-
trugdo e da Mineracdo adotamos a estratégia de atuar
através das associagdes que o compdem. Convidamos es-
tas entidades a trazerem seus eventos para a M&T EXPO
e criamos o ELACOM. Esta agio tem ajudado muito na
divulgag¢do do evento e tem sido um forte impulsionador
no aumento dos expositores, visitantes e do préprio seg-
mento.

Revista M&T — De que forma as outras entidades parti-
cipardo da M&T EXPO 2006?

Afonse Mamede — Promovendo seus eventos no espago
ofertado pela M&T EXPO. E um momento Gnico para
podermos nos reunir. J4 estamos com 18 entidades confir-
madas na M&T EXPO 2006, cada uma promovendo seu
evento, incluindo o Congresso Sobratema. Essa novidade
que ocorre nesta edigdo promovers debates, discussées
técnicas, acdes comerciais, novos produtos, estudos, etc..

No campo universitario, estd conosco o Instituto de
Pesquisas Tecnolégicas (IPT), a Universidade de Sao Pau-
lo (USP), entre outras.

Revista M&T - Pela primeira vez a feira vai tomar todo

o espago do Centro de Exposi¢coes Imigrantes. Como a
Sobratema recebeu esse fato?

Afonso Mamede —

Com muita satisfacio. Significa que
o mercado acredito 2

. u, e “comprou a feira”. E a primeira
Vez que 1850 acontece, iniciamos a M&T EXPO em 1995
com 8 mil m2 e agora na 62 edicdo chegamos aos 80 mil
m2. Um crescimento de 10 vezes o tamanho inicial, em
apenas 11 anos é sempre um motivo de orgulho para to-

dos nés.
Revista M&T - As entidades internacio-
nais terdo seu espaco préprio?

Mamede - Sim. Cada um deles tera
seu espaco. Existem acordos permanen-
tes com essas entidades que também
nos oferecem espaco em seus eventos.

Rotineiramente participamos das feiras no exterior e fa-
zemos um intercAmbio com eles na M&T EXPO. Nestes
acordos, podem estar incluidos também uma negociagio
de espagos para expositores que desejam mostrar seus
produtos.

E por falar em entidades, o Sebrae também estara co-
nosco pela primeira vez. Estara subsidiando empresas me-
nores para que elas possam expor seus produtos e servi-
cos. Terdo um espago préprio exclusivo.

Revista M&T — O reforgo no cariter comercial da fei-
ra, para que se vendam mais equipamentos e servigos,
veio dos expositores ou é uma intengdo da Sobratema?

Afonso Mamede — Surgiu de um entendimento mutuo,
Normalmente ao terminamos os eventos, conversamos
com os expositores e percebemos o que deve ser ajusta-
do para o préximo. Ao final de 2003, entendemos que
ampliar o cardter comercial era uma necessidade para
que o evento continuasse com éxito crescente. As em-
presas investem para expor seus produtos e servigos e
para fazer negécios. A busca de um enfoque mais forte
nos negécios foi fruto de uma percepgio pratica do dia-
a-dia. Quem investe, pesquisa e desenvolve tecnologia
ndo quer apenas exibi-la, mas vendé-la. Quem investe
em tecnologia precisa expor seu produto e evidente-
mente encontrar o comprador certo. E neste visitante
que miramos nosso alvo nesta edigéo.

Revista M&T — Em sua posse como presidente da So-
bratema, seu discurso focou o estdgio das obras de in-
fra-estrutura no continente latino-americano, avaliado
pelo senhor como “propulsor” para o setor de constru-
¢ao civil. Que reflexos isso trard para os expositores da
M&T EXPO?

Afonso Mamede — O crescimento dos pafses e a dispo-
nibilidade de capital sdo as “molas propulsoras” do cres-
cimento de qualquer setor. Hoje vemos a agricultura
em crise e o setor quase estagnado enquanto em 2003,
esta crise estava no setor da Construcdo e da minera-
¢do. Atualmente, no Brasil, o nosso setor estd com uma
ocupagdo muito grande. O term6metro é o mercado de
equipamentos. Quando o preco do aluguel esté alto ou
prazos de entrega de novas unidades sdo longos é por-
que a procura estd aquecida e conseqiientemente exis-
tem muitas obras. Isto estd acontecendo no Brasil e nos
paises vizinhos. No Peru, Venezuela, Colémbia, México,
Bolivia, Republica Dominicana, Panamé entre outros
estdo ocorrendo obras de infra-estrutura. H4 um boom
de crescimento econdmico no mundo todo incluindo a
América Latina. Onde hé crescimento da economia, ha
também investimentos em construcio e mineracio.
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ROMPENDO LIMITES

Martelos hidraulicos ganham mais poténcia e
aplicagées diversificadas nas operagées minerais
e em pedreiras

Por: Nelson Valencio e R. C. Santos

Apesar de serem equipamentos rendimento e custo elevado.
tradicionais, os rompedores “A evolugdo dos processos sidertr-
hidraulicos mostraram avangos gicos e desenvolvimento de sistemas
técnicos nos Gltimos anos, de acordo de usinagem altamente precisos, per-
com os fabricantes. As mudangas mitiram otimizar importantes parame-
incluem tecnologias na construgio tros, determinantes na performance do
e aplicacdo dos rompedores. Para equipamento”, explica Schmidt. Se-
| Marcos Schmidt, executivo da gundo ele, a reducio dos vazamentos
| Atlas Copco, as novas alteragoes internos e os novos niveis de especifi-
;‘ representam a superacio de conceitos cacdo dos acos especiais, repercutiram
‘l baseados em configuragdes de baixo positivamente no rendimento hidrauli-

28 | Abril-Maio | 2006

Rompiendo limites
Martillos hidréulicos ofrecen mas
potencia y diversifican sus aplicaciones

en los trabajos en las minas y canteras

Por: Nelson Valencio e R. C. Santos

A pesar de ser equipos tradicionales,
de acuerdo con los fubricantes, los
martillos rompedores hidraulicos

N,
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Acos especiais dao robustez

co do conjunto, melhorando significa-
tivamente a relacio peso/poténcia.

O especialista destaca que a divisdo
Krupp de equipamentos hidrdulicos
embarcados, recentemente incorpo-
rada ao grupo Atlas Copco, detém a
tecnologia avangada nos aspectos ja
mencionados. “A Krupp tem uma ati-
vidade secular de producio sidertrgica
e metal-mecéanica e isso foi incorpora-
do a tecnologia de rompedores”, com-
plementa.

O aperfeicoamento dos rompedores
hidraulicos da Atlas Copco engloba
inovagdes como Autocontrol, Dust
Protector e o sistema gas-6leo. A pri-
meira estd presente nos equipamentos
de médio e grande porte. “Dependen-
do da integridade estrutural do corpo
s6lido de concreto ou rocha, seu des-
monte necessitard de niveis diferentes
de energia de percussio e freqiiéncia
de impactos e a maior dificuldade se
concentra em adequar estes pardme-
tros as condi¢ées do momento”, deta-
lha Schmidt. O sistema Autocontrol
possibilita o ajuste automdtico, utili-
zando-se do valor efetivo de penetra-
¢do da ferramenta como pardmetro”,
explica o especialista da Atlas Copco.

O ajuste referido por ele evita erros
de leitura comuns nos projetos que ado-
tam o valor do “golpe de rebote” como
referéncia para comandar a alteragdo
dos parAmetros mencionados. “Além
do inegivel ganho de performance, o
sistema Autocontrol proporciona eco-
nomia operacional, sem sobrecarga no
veiculo portador”, complementa.

Ja o Dust Protector, ou protetor con-
tra p6 em portugués, tem sido usado
em algumas aplicagdes de desmonte
como escavagdo de tdneis, trabalho
subaquético e situagdes de fragmen-
tagdo de material abrasivo. Todos eles
exigem protegdo extra para as buchas
do rompedor e ai entra o Dust Pro-
tector, que consiste em protegdes adi-
cionais na parte inferior do conjunto,
impedindo a entrada de fragmentos no
primeiro nivel e a entrada de pé no
segundo. Além da protegio fisica, o
sistema garante uma lubrificagio mais
eficiente das buchas, o que prolonga
sua vida qtil.

O sistema gas/6leo completa a triade
de inovagdes da Atlas Copco. De acor-
do com Schimidt, em muitos casos, “os
rompedores hidraulicos trabalharam
servindo-se de 100% da energia hi-
draulica fornecida pelo veiculo porta-
dor, o que leva a necessidade de contar
totalmente com o “input” de vazio e
pressdo para garantir a energia de tra-
balho projetada”. Os equipamentos
também necessitam, nesta configu-
ragdo, de um grande acumulador hi-
draulico para compensar as repentinas
variagdes de fluxo decorrentes do ci-
clo alternativo do pistdo. “H4 muitos
anos oferecemos o sistema misto gas/

han experimentado importantes
avances técnicos durante los
tltimos anos. Los cambios incluyen
la tecnologia de fabricacion y

las aplicaciones de los martillos.
Marcos Schmidt, ejecutivo de
Atlas Copco, opina que las
ultimas modificaciones representan
la superacién de los conceptos
basados en configuraciones de bajo
rendimiento y elevado costo.

“La evolucién de los procesos side-
riirgicos y el desarrollo de sistemas
de maquinado mds precisos, han
permitido optimizar importantes pa-
rdmetros, determinantes para el des-
empenio del equipo”, explica Schmi-
dt. En su opinidn, la reduccion de las
fugas internas y los nuevos niveles de
especificacion de los aceros especia-
les, repercutieron positivamente en el
rendimiento hidrdulico del conjunto,
mejorando significativamente la re-
lacién peso/potencia.

Se hicieron algunas innovaciones
en los martillos de tamano mediano y
grande. “Dependiendo de la integri-
dad estructural del cuerpo sélido de
hormigon o roca, el desmonte requie-
re niveles diferentes de energia de
percusion y frecuencia de impactos.
La mayor dificultad reside en ade-
cuar estos pardmetros a las condicio-
nes del momento”, amplia Schmidt

El ejecutivo hace notar también
que el uso de martillos rompedores
hidrdulicos ha aumentado en Bra-
sil, lo que ha posibilitado innovar los
conceptos de perforacion y desmonte
de roca, incluso en los trabajos pri-
marios en las minas a cielo abierto.
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6leo que, aproveita toda ener-
gia de “rebote” na funcio
de movimentacio do pistio,
transferindo para o sistema
hidraulico apenas 30% da
responsabilidade pela produ-
¢do da energia de percussiao. O
resultado é um ganho significa-
tivo em performance, associado
a preservacdo do veiculo porta-
dor”, argumenta Schimidt.

O executivo chama atengéo \
também para a crescente apli- |
cacdo dos rompedores hidrauli- ‘
cos no Brasil, o que abre a pers-
pectiva de inovar os conceitos |
de demolicio e desmonte de
rocha incluindo mesmo o tra-
balho primério em mineracio a
céu aberto. “O empreendedor
nacional tem, em funcio disso,
a necessidade de inteirar-se comple-
tamente das opcdes oferecidas para
fazer a escolha baseada em corretos
fundamentos técnicos e experiéncia
efetiva do fabricante, evitando assim
a sedugéo dos precos baixos”, explica.
Schimidt destaca que a parceria consis-
tente entre fabricantes e usuérios pro-
vém da interacio, comprometimento e
inovacdo, “tripé sobre o qual poderdo
ser tomadas decisdes efetivamente du-
radouras e rentdveis”, finaliza.

José Alberto Moreira, diretor geral
da Montalbert no Brasil, tem opinides
similares ao executivo da Atlas Cop-
co e salienta as inovaces técnicas da
marca que distribui no Pafs. “Continu-
amos lideres em termos tecnolégicos
gragas ao sistema de variacdo automa-
tica denominado “V”. Sdo os modelos
V1200, V32, V1600, V45, V55 e V65,
todos varidveis, de forma automaética,
em funcio da resisténcia do material
a ser rompido”, ressalta. O sistema,
de acordo com ele, recebe um rebote
para cada golpe dado, “informando”

se hd necessidade de mais ou
menos energia nos préximos
golpes, regulando a energia
em cada agdo. Ao mesmo
tempo regula inversamente
proporcional a freqiiéncia
de golpes, para utilizar toda
a poténcia disponivel do rom-
pedor.

“Podemos fazer uma analo-
gia com os carros automaticos,
onde o torque minimo neces-
sario é fornecido e o restante
da poténcia é transformada em
velocidade. Quando o torque é
aumentado a velocidade é di-
minuida e vice-versa. No rom-
pedor o torque é a energia em
cada golpe, medida em unidade
de torque ou trabalho, normal-

mente em Joules. A velocidade
no rompedor é normalmente medi-
da em golpes por minuto”, detalha

Moreira.

O sistema “V” da Montabert, se-
gundo ele, é absolutamente automaéti-
co, com viérias velocidades distintas, e
conseqiientemente com varios pontos
de energia por golpe. “Também pode-
mos citar os revoluciondrios e novis-
simos rompedores Montabert da linha
Silver-Clip, que podem se transformar
de rompedor em cagamba ou placa
compactadora, sem a necessidade de
se retirar o rompedor da retroescava-
deira”, argumenta o diretor.

Os modelos Silver-Clip possuem um
sistema de engate rdpido na parte in-
ferior do rompedor que pode receber
uma cagamba ou uma placa compac-
tadora. Neste tltimo acessério, a placa
compactadora é acionada pela prépria
freqiiéncia do rompedor, transforman-
do a linha de rompedores num 3 em
1. Os equipamentos também possuem
o que Moreira chama de “algo revolu-
ciondrio”: a inexisténcia de tirantes
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“El emprendedor debe, por consi-
guiente, informarse sobre las dife-
rentes opciones ofrecidas para elegir
basdndose en fundamentos técnicos
correctos y en la experiencia técnica
del fabricante, a fin de evitar sentirse
atraido por precios bajos”, explica.

José Alberto Moreira, director ge-
neral de Montalbert en Brasil, opina
lo mismo que el ejecutivo de Atlas
Copco y destaca los avances tecno-
légicos que se han incorporado a los
equipos de la marca que distribuye en
el Brasil. “Continuamos lideres en lo
que se refiere a tecnologia gracias al
sistema de variacion automdtica de-
nominado “V”. Los modelos V1200,
V32, V1600, V45, V55 y V65 estan
equipados con un sistema que varia
automdticamente en funcion de la
resistencia del material a ser quebra-
do” subraya. El sistema V, seguin sus
informaciones, recibe un rebote por
cada golpe dado, “informando” si
hay necesidad de mds o menos ener-
gia en los proximos golpes, y regu-
lando la energia en cada accion. Al
mismo tiempo, regula la frecuencia
de los golpes de forma inversamen-
te proporcional, para utilizar toda la
potencia disponible del martillo.

“Podemos hacer una analogia con
los automdéviles automdticos, en los
que se suministra el par motor mini-
mo necesario v la potencia restante
se transforma en velocidad. Cuando
el par motor aumenta, la velocidad
disminuye y viceversa. En el manrtillo
el momento de givo es la energia de
cada golpe, medida en unidad de par
o trabajo, normalmente en joules. La
velocidad del rompedor es normal-
mente medida en golpes por minuto”,
detalla Moreira.

Criterio de seleccion de manrtillos
hidraulicos

Los especialistas concuerdan en que
no basta tener un equipo eficiente, es
necesario saber usarlo. Moreira, de
Montalbert, destaca la necesidad de
usar el modelo de martillo adecuado
al trabajo y la excavadora adecua-
da al martillo. Sin embargo, en la
mayor parte de las veces, se hace lo
contrario: “los clientes ya disponen de
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de fivactio dos rompedores. ' - MONTABERT

Critério de escolha dos rompedores

Os especialistas concordam que ndo
basta ter um equipamento eficiente. E
preciso saber usa-lo. Moreira, da Mon-
talbert, salienta a necessidade de ade-
quar o servigo ao modelo de rompedor
necessério e, deste, para a escavadeira
ideal. Mas, na maioria das vezes ocorre
o inverso: “os clientes ja dispoem de
equipamentos e precisamos verificar se
os modelos de rompedores que podem
ser montados nas maquinas e atendem
ao servico desejado (produgdo, possi-
bilidade de quebra do material a ser
demolido etc.). Assim, o critério cor-
reto é se conhecer bem o servigo a ser
executado e a produ¢do minima neces-
sdria”, detalha.

Moreira cita o exemplo das pedrei-
ras, onde é preciso recolher todos os
dados do material (preferencialmente
a resisténcia a compressdo do bloco),
produgio minima necessaria e dimen-
sao média dos blocos ou “matacos”
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Tecnologia aplicada nos trabalhos
de Rompimento

oo

e Confiabilidade

e Exclusivo sistema BRV de variacao
automatica de frequliéncia e energia

e Melhor relagao poténcia/peso do mercado

e Alta produtividade com baixo custo
operacional

e Transmissao de energia otimizada

* Protecao da escavadeira.

MACHBERT

ESPECIALISTA EM ACESSORIOS HIDRAULICOS

Estrada Municipal do Peron, 1945
Distrito Industrial - CEP 18087-175 - Sorocaba-SP
Distribuidor Exclusivo Fone: (15) 3225-4466 - Fax: (15) 3225-4450
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(caso da demoligio secundaria). Com
eles, pode-se comecar a se especificar
o modelo demandado de rompedor e,
na seqiiéncia, adequé-lo a escavadeira
mais adequada.

Walfrido Piantieri, supervisor da li-
nha Rammer para construcio na Amé-
rica Latina, pertencente & Sandvik,
complementa a avaliacio de Moreira.
Ele explica que é o peso da méquina
portadora, ou seja, a que vai incorpo-
rar o martelo rompedor, o principal
critério. “E preciso fazer a adaptacdo
correta. Uma escavadeira de 20 to-
neladas, por exemplo, tem uma gama
de rompedores ideais. Mas ha outros
fatores como quantidade de producéo
que também devem ser avaliados”, de-
talha Piantieri.

0s modelos operantes

Além de explicar a forma de escolha
dos martelos hidraulicos, os fabrican-
tes também destacam os modelos dis-
poniveis e suas tecnologias, caso dos
citados pela Atlas Copco. No caso da
Montalbert os modelos mais destaca-
dos sao o SC28, o Montabert 900 e o
V1200, os trés de linhas diferenciadas.
“Temos trés tipos de rompedores hi-
dréulicos: as linhas Leve, Média e Pe-
sada”, explica o executivo. De acordo
com ele, na linha Leve os destaques
a0 os modelos Silver-Clip, os mode-
los SC22, 28 e 36. Na linha Média
destacam-se 0 Montabert 300, 700 e
900 e, na linha Pesadas, os modelos
“V”, varidveis, V1200, V32, V1600,
V45, V55 e V65.

Moreira detalha ainda que a utiliza-
¢do dos equipamentos é segmentada.

Civel

Trabalhista

Comercial

Societario

Imobiliario

Familia e Sucessoes

Tributario

Um exemplo € a drea de construgio,
onde as obras puablicas, em geral,
utilizam os modelos montados sobre
retro-escavadeiras. Nas demoligdes
prediais e industriais, normalmente
atividades pesadas, o uso de rompe-
dores e tesouras hidraulicos é mais
comum. Nas pedreiras e mineragdes,
o uso dos rompedores também tem
se intensificado. Tanto na quebra de
“matacos”, que é o desmonte secunda-
rio, como cada vez mais na producio
ou desmonte primério. “Neste dltimo
caso sdo adotados os rompedores de
altas poténcias, que correspondem 2
nossa linha “V”. Afora isso, podemos
citar aplicagdes consideradas comple-
mentares como siderirgica, cimento
e outras”, complementa o diretor da
Montalbert.

E o que pode ser otimizado nos rom-
pedores? Segundo Moreira, o exemplo
dos pafses europeus deve ser seguido.
“Primeiro porque nio vemos nenhum
canteiro de obra ou cava de minera-
dora sem a presenga de rompedores
hidréulicos. E uma ferramenta obri-
gatdria”, avalia. “Podemos otimizar a
utilizagdo dos equipamentos com uma
selegdo correta, evitando que eles
percam a poténcia”, detalha.

O executivo lembra que se os rom-
pedores ndo-varidveis possuirem mais
energia que o necessario havera uma
sobra e ndo uma transformacéo des-
te excesso de energia em velocidade.
Isso se traduz em perda de poténcia ou
ndo otimizagdo do rompedor. “Outro
ponto importante é ter um rompedor
de boa qualidade de fabricagdo, que
vai além da tecnologia. Com isso, po-

CONSULTORIA E ASSESSORIA JURIDICA

Av. Ipiranga, 1.097 - 10 andar - So Paulo - Tel.: 11 3326-
www.reccoadvogados.com.br

equipos y necesitamos verificar si los
modelos de martillos rompedores que
pueden ser montados en las mdquinas
responden a las necesidades del traba-
jo (produccién, posibilidad de demoli-
cién, etc.). De esta forma, el criterio
correcto es conocer bien el trabajo a
ejecutarse y la produccion minima ne-
cesaria”, puntualiza.

Walfrido Piantieri, supervisor de la
linea Rammer para la construccion ci-
vil en América Latina, perteneciente al
grupo Sandvik, complementa la eva-
luacion de Moreira anadiendo que el
principal criterio es el peso de la md-
quina portadora, o sea, a la que se va
a incorporar el martillo rompedor. “Es
necesario hacer la adaptacion correcta.
Para una excavadora de 20 toneladas,
por ejemplo, se debe usar una gama
especifica de martillos, Pero hay otros
factores a considerar como la cantidad
de la produccion”, puntualiza Piantieri

“Otro punto importante es contar
con un martillo de buena calidad de
fabricacién, un factor que sobrepasa a
la tecnologia. De este modo, se obtie-
ne una mejor y mayor disponibilidad,
optimizando el equipo en operacion”,
argumenta Moreira.

Segiin su opinion, es importante se-
guir los consejos de los fabricantes con
respecto al mantenimiento, cuya la lis-
ta incluye, entre otros, la lubricacion
automdtica del puntero vy los bujes,
auxiliada por una central de lubri-
cacion automdtica y de una elevada
capacidad de almacenamiento (8 li-
tros), y el control de desgaste de los
bujes (limites dependiendo del did-
metro).
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demos ter alta disponibilidade, otimi-
zando o equipamento em operagio”,
argumenta Moreira.

Para ele, dicas importantes de ma-
nutencio dependem dos fabricantes,
mas a lista inclui uma boa lubrifica-
¢do do ponteiro e buchas, auxiliado
por uma central de lubrificacio auto-
mdtica e de alta capacidade de arma-
zenamento (8 litros), além do contro-
le de desgaste das buchas (limites em
termos de didmetro).

Piantieri, da Sandvik, defende sua
marca e afirma que a empresa é a
maior fabricante de rompedores hi-
drdulicos no mundo. Sio trés linhas
basicas: F (martelos entre 80 e 830
quilos), E (entre 1.040 e 1.710) e a
familia G (martelos de 2.350 a 7 mil
kg). Além dos modelos tradicionais,
a Sandvik introduziu ha dois anos a
familia M, com dois rompedores: o
M 18, com 1.880 Kge o M 14, com
1.330 Kg. Os dois modelos incorpo-
ram um sistema de chip de memoria
e o controle de revisdo tem como pa-
rAmetro as milhdes de batidas que o
equipamento executa. Qutra caracte-
ristica é a sua integragfo aos compu-
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tadores. A nova familia N, com rom-
pedores que variam de 70 a 230 Kg,
completa o portfélio e foi desenvolvi-
da para retro-escavadeiras e mini-es-
cavadeiras, complementadas por uma
linha completa de tesouras.

“O uso dos rompedores hidraulicos
mudou. Por for¢a das pressées am-
bientais, as pedreiras ndo usam mais
o fogacho. Isso significa que a adogdo
do equipamento se amplia em mine-
racdo”, adverte Piantieri. Ele destaca
também que a Sandvik fabrica um
conjunto de bragos, disponibilizados
para operagdes na boca de britadores
de mandibulas e grelhas.

No Brasil os best sellers da empresa
sdo os E68, muito usado em pedreiras
devido a sua alta poténcia, o G88,
para mineracdo e também para pe-
dreiras, pesando 2.250 quilos e com
8 mil joules de poténcia méxima, e o
MA 8, especifico para demoli¢do. Um
exemplo, segundo ele, é a Pedreira
Embu, de Sdo Paulo, onde os E 68 sdo
utilizados na quebra de “matacos”.
“Sio equipamentos potentes, com ca-
pacidade para quebrar “matacos” de

um metro cibico”, finaliza Piantieri.®

Forca, rapidez e mobilidade:
caracteristicas dos rompedors
hidraulicos atuais

SANDVIK
B

m CAMPEOES DE
PRODUTIVIDADE

NA MINERAGAO

ROMPEDORES HIDRAULICOS

DISTRIBUIDORES:

Engerocha Ltda.
Rio de Janeiro e Espirito Santo
Tel.:(21) 2269-1970
E-mail: engerocha@uol.com.br

Getefer Ltda.
Sao Paulo, Parana, Mato Grosso do Sul
e Mato Grosso
Tel.:(11) 5666-1795
E-mail: getefer @ getefer.com.br

Maisonnett & Krindges Ltda.
Goids e Tocantins
Tel.:(62) 3091-7418
E-mail: maisonnett.com@ig.com.br

Rock Brit Ltda.
Minas Gerais
Tel.:(31) 3393-4240
E-mail: rockbrit@rockbrit.com.bi

\/

Para maquinas portadoras de 27 até 100 Ton.

v ficomunicacao com.br



A FORGA LATINO-AMERICANA

Em sua 67 edicdo, feira ocupa todo espago de exposic#o, bate recorde de expositores e

reafirma sua influéncia na regido
Por: J. Oswaldo Cardoso

A M&T Expo 2006 — 62 Feira Inter-
nacional de Equipamentos para Cons-
trugdo e 4% Feira Internacional de
Equipamentos para Mineracdo — que
acontece entre os dias 6 e 10 de junho,
das 13h as 20h, de segunda a sexta-fei-
ra, e das 9h as 17h no sabado, no Cen-
tro de Exposi¢des Imigrantes, em Sio
Paulo, SB ja nao é apenas uma refe-
réncia local de tecnologia em equipa-
mentos para COnstrugao e mineracéo.
Ela ocorre trazendo consigo ntimeros
que traduzem o sucesso conquistado
ao longo de quase 11 anos.

O evento deste ano ocupa pela pri-
meira vez os 85 mil m2 disponiveis do
local da exposicio e mais de 40 mil m2
estdo tomados pelos 286 expositores e
457 marcas expostas. O nimero de vi-
sitantes esperado ¢ de 32 mil pessoas,
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cerca de 14% superior a 2003. Desde a
primeira feira, em 1995, quando 7 mil
visitantes estiveram presentes num es-
paco de 8 mil m2, a M&T Expo cres-
ceu em mais de 10 vezes sua area de
exposigdo e em quase cinco vezes o
seu publico.

Nesta edicdo, acontece o Elacom
— Encontro Latino-Americano da
Construgio e Mineragdo, com mais
de 20 congressos, semindrios, palestras
técnicas e conferéncias tematicas sobre
0s mais variados temas do setor, tanto
localmente quanto no ambito de toda
a América-latina (veja programacio
no site www.mtexpo.com.br , clicando
em Elacom). O Congresso Sobratema
2006, nos dias 7 e 8 de junho, das 9h30
as 13h, também é parte do Elacom (veja
grade horéria e detalhes na pagina 97).

La fuerza
latinoamericana

La sexta edicidn de la feria ocupa todo
el espacio disponible, bate récord de
expositores y reafirma su influencia en

la region
Por: J. Oswaldo Cardoso

La M&T Expo 2006, 64 Feria In-
ternacional de Equipos para la Cons-
truccion y 4¢ Feria Internacional de
Equipos para la Mineria, que tendrd
lugar del 6 al 10 de junio -de 13:00 a
20:00 h de lunes a viernes, y de 9:00
a 17:00 h el sabado- en el Centro de
Imigrantes, Sao Paulo,
Brasil, ya no es solo un referente lo-

Exposiciones

cal de tecnologia en maquinaria para
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Mas nio sé a M&T Expo 2006 se
firma definitivamente como o ponto
de encontro de todo o setor da en-
genharia da construcio e mineragio
latino-americana, como amplia ainda
mais sua importincia mundial. Basta
percorrer as ruas da feira e visitar os
estandes das feiras internacionais e
das representacoes de pafses da Euro-
pa, Asia, Africa, Oceania e América
do Norte, continentes que estario
presentes com seus produtos e servi-
¢os nos cinco dias do evento.

A feira realizada pela Associagio
Brasileira de Tecnologia para Equipa-
mentos e Manutencio (Sobratema) e
organizada pela AlcAntara Machado
Feiras e Negdcios é apoiada por asso-
ciagdes e entidades internacionais do
porte da Anmopyc/Smopyc da Espa-
nha, CECE — Comité Equipamentos
de Construcio Europeu na Bélgica,
Samoter da Itdlia, Conexpo dos Es-
tados Unidos, Bauma da China e da
Alemanha, Conet do Japao, Conex da
Coréia, Bices da China e a BAI — Buil-
ders Associations of India.

Esse reconhecimento das entidades
internacionais ratifica a posigio de
destaque da feira também mundial-
mente. Hoje a M&T Expo figura como
a 42 maior feira de maquinas e equipa-
mentos para construgao e mineragao
do planeta, logo apds as gigantes fei-
ras de Bauma (Alemanha), Conexpo

‘\\m .

(EUA) e Intermat (Franca) e ao lado
de eventos como a Smopyc (Espanha)
e Samoter (Itélia)

Toda a forca da exposigdo, dos en-
contros e dos negdcios realizados no
evento podem ser sentidos visitando
a feira. Quem tiver a oportunidade de
ir ao Centro de Exposi¢io Imigran-
tes ird se deparar com langamentos
de maquinas dotadas da mais moder-
na tecnologia existente no mercado
mundial, equipamentos desenvolvidos
para as necessidades regionais, ou-
tros que aliam desempenho, eficacia,
economia de custos com combustivel
e manutengio e reducio de niveis de
polui¢do sonora e do ar.

Certamente a vitrine M&T Expo
2006 também serd local de intensos
e variados negécios. Em um cadastro
de 50 mil nomes, foram seleciona-
dos mais de 2.500 convidados VIPs,
aqueles que decidem as compras em
suas empresas ou que estido ligados a
tomada de decisdes para a realizacio
de compras. Estas pessoas terdo a sua
disposicdo o VIP lounge, um espago
especialmente dedicado a elas, com
toda a infra-estrutura de um escri-
tério fora de sua empresa, para que
possam manter suas atividades em-
presariais mesmo afastados por cinco
dias de seus locais de trabalho. Inclu-
sive para fechar negdcios realizados
dentro da feira.

M&T Expo 2006 espera atrair 32/mil visitantes

la construccion y la mineria. La feria
cuenta con antecedentes que muestran
el éxito conquistado a lo largo de casi
11 anos de historia.

Este ano, la exposicién ocupard por
primera vez los 85 000 m2 disponibles
del predio ferial, 40 000 de los cuales
serdn ocupados por los 286 expositores
de las 457 marcas exhibidas. Se espera
la visita de 32 000 personas, es decir,
un putblico un 14% mads numeroso que
el del 2003. Desde la primera feria,
que tuvo lugar en 1995 y recibié 7 000
visitantes en un drea de 8 000 m2, la
M&T Expo ha multiplicado por diez
la superficie de exposicion y por cinco
la cantidad de publico.

En esta edicion, se realizard el En-
cuentro Latinoamericano de la Cons-
truccion y la Mineria (ELACOM),
que incluye mds de 20 congresos, se-
minarios, charlas técnicas y conferen-
cias temdticas sobre los mas variados
temas del sector, tanto del ambito local
como latinoamericano (consulte el pro-
grama en el sitio: www.mtexpo.com.br,
haciendo clic en el enlace Elacom). El
Congreso Sobratema 2000, que tendrd
lugar del 7 al 8 de junio, de 9.30 a
13:00 h, también integra el Elacom
(consulte el horario y mas detalles en
la pagina 97).

El reconocimiento de entidades in-
ternacionales ratifica la posicion des-
tacada de la feria en el ambito mun-
dial. En este momento, la M&T Expo
ocupa el cuarto lugar entre las mds
importantes ferias de maquinaria para
la construccion y la mineria de mundo,
sélo superada por las tres gigantes: las
ferias de Bauma (Alemania), Conex-
po (EE. UU.) e Intermat (Francia),
y al mismo nivel que otros importan-
tes eventos como Smopyc (Espana) vy
Samoter (Italia).

Al wisitar la fevia podrd apreciarse
toda la fuerza de la exposicion, de los
encuentros y de los negocios realiza-
dos durante el evento. El publico que
concurra al Centro de Exposicion Imi-
grantes encontrard lanzamientos de
mdquinas dotadas, con la mas moder-
na tecnologia disponible en el mercado
mundial, y equipos desarrvollados para

responder a las necesidades regionales,
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A M&T Expo também tem suas “ex-
posi¢cdes dindmicas”, simulagdes de
equipamentos em ac¢io, para que os Vi-
sitantes possam ver in loco as maquinas
realizando performances similares as
que teriam em trabalhos reais. Estan-
des “cinematograficos” também fardo
parte deste evento, na sadia disputa
pela atencio do freqiientador da feira.

O acesso de carro ao local da M&T
Expo 2006 tera além da entrada sul da
Rodovia dos Imigrantes, uma opgio ao
norte, pelo Jardim Boténico. O esta-
cionamento no local tem 4.200 vagas
e cobra R$ 15,00 por dia. Quem pre-
ferir o transporte coletivo, haverd um
servico de vans gratuito entre a esta-
¢do Jabaquara do Metrd e o Pavilhdo.
Para recarregar as baterias durante o
tour pelos 85 mil m2 da exposicio,
uma completa drea de alimentacdo
estard a disposicdo dos visitantes du-
rante o evento.

Uma década de crescimento

Quando o entdo presidente da So-
bratema, Carlos Pimenta e um grupo
de associados da entidade e empresas
do setor de mdquinas e equipamentos
para construgdo e mineracdo decidi-
ram realizar a primeira M&T Expo,
em 1995, certamente nao vislumbra-
vam que em pouco mais de uma déca-
da apés, a feira pudesse crescer tanto,
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quase cinco vezes mais em nuimero
de visitantes, mais de quatro vezes a
quantidade de expositores e perto de
11 vezes mais em 4rea total.

Os pioneiros da M&T Expo 1995
foram realmente ousados. Nao sé ti-
veram a coragem de criar uma feira
totalmente inexistente em nosso Pafs,
como materializaram a idéia inovado-
ra num prazo absolutamente recorde:
um ano. Do zero ao sucesso do evento
em apenas 12 meses. Enfrentaram o
desafio de colocar enormes e pesadas
mdquinas no prédio da Bienal de Sio
Paulo, no Parque do Ibirapuera, na ca-
pital paulista.

Superadas as dificuldades e ven-
cida a corrida contra o tempo, para
reunir, convidar, organizar, vender
espagos, montar os estandes, divulgar
e realizar o evento, o resultado supe-
rou todas as expectativas. Sé para se
ter uma idéia, a M&T Expo 1995,
que tinha a intencéo inicial de ape-
nas ser uma mostra de tecnologia dos
equipamentos, levou 7 mil pessoas 2
Bienal e contou com a realizagdo de
inimeros negdcios.

Animados com o sucesso da primei-
ra edigdo, os dirigentes da Sobratema e
os expositores decidiram fazer a M&T
Expo 1997 j4 em um espaco mais am-
plo, no Expo Center Norte, em Sio
Paulo, SP. J4 era perseguido o modelo

ademds de los que combinan desempe-
flo de funciones con eficacia, eficien-
cia, economia de costos con ahorro de
combustible y mantenimiento, y reduc-

cién de los niveles de contaminacion
atmosférica y sonora.

La M&T Expo incluird también “ex-
posiciones
de funcionamiento y maniobras, para
que el pitblico pueda apreciar in situ el
desempenio de las mdquinas en activi-

dindmicas”, simulaciones

dades similares a las que realizarian en
trabajos reales. El evento contard tam-
bién con algunos stands “cinematogrd-
ficos” que competiran por la atencion
del publico.

El horario de funcionamiento de fe-
ria es de lunes a viernes de 13:00 a
20:00 h y el sdabado de 9:00 a 17:00 h.
El acceso a la M&T Expo 2006 en
automovil, se hard, ademds de por la
entrada sur de la autopista Imigran-
tes, por el norte, pasando por el Jardin
Botdnico. La playa de estacionamiento
del centro de exposiciones tiene capa-
cidad para 4 200 vehiculos y el precio
es de 15,00 reales por dia. Para los que
prefieran el transporte colectivo, habrd
un servicio gratuito de microomnibus
entre la estacion Jabaquara del metro
y el Pabellon de exposiciones. Para re-
cuperar las fuerzas durante la visita
por los 85 000 m2 de la exposicion, el
puiblico contard con una zona de servi-
cios de cafeteria, bares v restaurantes
durante el evento.
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das gigantes feiras internacionais, e de
8 mil m2 na Bienal a feira saltou para
30 mil m2 no Center Norte. Ao final
do evento, prestigiado com a presen-
¢a do entdo governador Mério Covas,
ampla cobertura da imprensa e visitado
por 19.600 pessoas, o local j4 havia fi-
cado pequeno para a feira.

Na edigéo seguinte, em 1999, a M&T
Expo ja se instalava no local onde re-
aliza sua exposicdo até hoje, o Centro
de Exposicées Imigrantes, além de
firmar contrato com a Alcintara Ma-
chado Feiras e Negdcios, uma parceria
altamente profissional com a empresas
que tem amplo know how em feiras e
eventos de porte internacional, como
a Feicon, UD e Saldao do Automével.
Mais uma vez a honra de receber a vi-
sita do governador Mirio Covas e de
21 mil pessoas, agora ocupando uma
area total de 50 mil m2. Foram 220 os
expositores participantes e um marco
definitivo para firmar a abrangéncia e

importancia da feira no Brasil e na re-
gifo continental.

O momento era propicio para curar
o concreto das fundagdes, posto que o
Pafs iniciara em 1994 um processo de
reestruturacdo monetdria e econémica,
com abertura ao capital estrangeiro e
privatizagdes de varias empresas estra-
tégicas estatais. Superava-se o primei-
ro degrau na escalada rumo ao cres-
cimento real da economia. E a M&T
Expo ocupou sua posi¢io nesse cendrio
econdmico nacional.

Em 2001, a Sobratema esforga-se
para internacionalizar a feira, colo-
cé-la no calenddrio mundial de feiras
do setor e ampliar definitivamente
os horizontes do evento, trazendo
entidades estrangeiras para expor no
evento, criando um intercAmbio entre
as feiras de abrangéncia mundial e a
M&T Expo.

Nem mesmo os atentados terroristas
de 11 de setembro nos Estados Unidos,

ocorrido uma semana antes da aber-
tura da feira, foram capazes de tirar o
brilho e o sucesso do evento, que ao
final contabilizou 25 mil visitantes, que
viram os 234 expositores em 70 mil m2
de érea total.

Na M&T Expo de 2003, ainda havia
muito receio por parte dos empresarios
e do mercado de uma maneira geral em
relagdo aos rumos econdmicos e politi-
cos que o Brasil haveria de tomar com
a elei¢do do novo presidente. Mesmo
com certo medo, a resposta dada ao
evento tanto pelos 245 expositores,
quanto pelos 28 mil visitantes, foi
unissona, resultando em novo e ainda
maior sucesso, comparado ao evento
anterior.

Nessa histéria de coragem, lutas e
desafios vencidos, a confianga dos ho-
mens que constroem o mundo de que
0 génio humano e as maquinas por ele
criadas podem transformar sempre posi-

tivamente o planeta em que viveny
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Nds oferecemos solucoes para manutenciio de suas mdaquinas
Além do comércio de pecas para transmissoes e conversores de torque, a Equip vai até o seu
equipamento para fazer um diagnostico da sua transmissdo.
A solugdio completa um trabalho de Equip.

@ Amson

Rua Curagird, 126 - Sao Paulo - SP - Fone: (11) 6958-4200 E
QUIP

' CATERPILLAR &>

Fax: (11) 6091-8288 - equipiransmissoes@uol.com.br
www.equiptransmissoes.com.hr PEGAS E SeErRviGas
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M&T EXPO 2006 - EXPOSITORES

Sintonizados com os Reconhecida como o ponto alto para langar e comer-
T cializar equipamentos e servicos para o mercado lati-

mercados mundiais, no-americano e também para diversas outras partes do
fabricantes instalados na | mundo, a M&T Expo 2006 apresenta algumas de suas
v ; novidades.

América Latina langam Veja a seguir quais as expectativas de parte dos exposi-
maquinas e equipamentos ! tores, suas novidades e alguns dos principais langamentos
da indtstria de maquinas e equipamentos para constru-
¢ao e mineragao que estarao no evento.

durante a feira

A vowo: s miL m? PARA CLIENTES

A Volvo Construction Equipment Latin America estara presente na
M&T Expo 2006 em uma area de 5 mil m2, o dobro do tamanho ocu-
pado na edicdo passada. Nessa drea, uma das maiores entre todos
0s expositores presentes na feira, a Volvo CE vai apresentar para os
mercados brasileiro e latino-americano os seus lancamentos na rea
de equipamentos de construgdo, mostrar os servigos que oferece aos
clientes e promover uma série de apresentagdes de seus produtos.
“A M&T Expo é uma excelente oportunidade para a Volvo mos-
trar seus produtos e servicos e também estar ao lado dos nossos
clientes”, declara Yoshio Kawakami, presidente da Volvo CE Latin
America. “Apresentaremos nesta edigdo da M&T Expo langamentos
que traduzem nossos valores e o cuidado que temos com nossos
clientes”, completa Leonilson Rossi, diretor de marketing da Volvo
CE Latin America, sem antecipar o que a companhia apresentara nos
cinco dias do evento.

”Tergmos grandes novidades para a feira, com apresentagdes di- TN
némlgas € estaticas”, observa o diretor de marketing da empresa. Linha de Equipamentos Volvo Construction Equipment Latin America

Os clientes e visitantes poderdo conhecer os novos equipamentos

da marca: escavadeiras, p4s-carregadeiras, motoniveladoras, cami-

nhoes articulados e retroescavadeiras. da empresa na Intermat, a feira mundial do setor recentemente rea-
0 moderno estande da Volvo CE na M&T Expo 2006 acompanhard 0 lizada na Franga. Na M&T Expo 2008, a Volvo terd também uma area
padrdo de comunicac&o visual global da marca e também doespaco  especialmente destinada aos produtos de pés-venda.

Conry DentdaneBo Nolun

A panA BRASIL: EiX0s, /
TRANSMISSOES E CARDANS

A Dana Brasil vai apresentar seu portfélio de solugdes para o mer-
cado durante a M&T Expo 2006. A empresa vé o evento uma boa
oportunidade de apresentac@o institucional e de prospecgdo, além
de oportunidade para rever clientes e parceiros. Embora ndo esteja
programado langamento especifico na feira, no estande da Dana,
estardo eixos, transmissdes e cardans.

s vbemms Wi Vupr s, Vgt

Pecas e partes Dana no motor /
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A CATERPILLAR: NOVA LINHA NACIONAL

Foto: Divulgagdo/Caterpillar

A Caterpillar apresenta na M&T Expo 2006 seus langamentos para
este ano, representados por seis novos modelos de maquinas: as
Carregadeiras de Rodas 950H, 962H e a IT 62H, o Trator de Esteiras
D6R IlI, a Escavadeira Hidraulica 330D e a Retroescavadeira 416E.

Essas maquinas estdo equipadas com a (ltima geragao de motores
Caterpillar, desenvolvidos para atender aos atuais requerimentos de

reducdo de emissoes de poluentes nos Estados Unidos e Europa.
Outra novidade na feira é o System One, nova tecnologia Caterpillar
para ampliar a vida Gtil e reduzir os custos de manutengao do mate-
rial rodante. A empresa terd como tema central na feira a tecnologia
global de suporte ao cliente e solugdes integradas. ‘
Os visitantes terao oportunidade de conhecer as ferramentas e op-
¢Oes para um gerenciamento completo do produto, que vai desde a
selecdo e aquisicdo do equipamento mais adequado, passando por
sua operagao e manutengdo, até a sua substitui¢do, auxiliando-os a
tomar a melhor decisdo em cada etapa.

Entre essas solugdes, estdo as opgdes do servigo de aluguel de
equipamentos e acessorios, o Rental Service Caterpillar, mercado
onde a empresa é lider mundial, com mais de 1.200 unidades no
mundo, e os programas de financiamento para os seus equipamen-
tos disponibilizados pela Caterpillar Financial S.A. '
A linha nacional de produtos é composta de 26 diferentes modelos
de maquinas, entre escavadeiras hidrdulicas, compactadores, car-
regadeiras de rodas, motoniveladoras, retroescavadeiras e tratores
de esteiras, além de grupos geradores nas faixas de 56 a 460 kVA.

A unidade brasileira da Caterpillar é lider no mercado nacional e
exporta para mais de 120 paises, ocupando a 18 posigdo entre as
maiores exportadoras brasileiras.

Anew HOLLAND: CRESCIMENTO ANIMA GRUPO CNH

0 grupo CNH, que redne as marcas New Holland e Case, esta otimis-
ta em relacéo aos segmentos da construgéo civil e minerago. Con-
forme as palavras do diretor Comercial da New Holland na América
Latina, Gino Cucchiari, a empresa espera que o setor de mineragao
cresga cerca de 15%. “Na construgo civil, justamente pelo cendrio
eleitoral, esperamos crescimento de 20%”, diz.

Durante a M&T Expo 20086, o Grupo CNH dara énfase a seu portfélio,
a recepgao dos visitantes, exposigdo dos produtos, midia de exposi-
¢ao, shows e langamentos. “Tudo isso serd valorizado, pois estamos
apresentando a nova marca New Holland pela primeira vez em uma
feira de abrangéncia nacional”, comentou Cucchiari. Em sua opiniao,
o mercado se interessaré pelos novos produtos, uma vez que o even-
to é bem dirigido para o setor.

Os lancamentos feitos pela New Holland em 2005 serdo as
principais novidades no espaco reservado para a marca. Sdo as
escavadeiras E215LC e E215ME, as pas-carregadeiras W130 e
W130TC e as versdes de motoniveladoras com poténcia varia-
da. A empresa também ird reforcar aos visitantes a qualidade
das retroescavadeiras, principalmente em relagio a poténcia
oferecida pelo modelo LB110.

“Levaremos para a M&T Expo 2006 os lancamentos que fizemos nos
tltimos 12 meses. Eles fazem com que a New Holland tenha a linha
de produtos mais atualizada do mercado”, garante Cucchiari.

N

b,

Nova marca CNH,
escavadeirahidraulica
New:Holland E215 ME =3

Crwer Dnmdnme e Momss Wolland

Esse ano, porém, a grande novidade do Grupo CNH na feira sera
a marca New Holland, criada em 2005 pela fusdo da Fiatallis com
outras marcas regionais da CNH. “Nossa expectativa diante disso é
enorme, pois muita gente que nao conhecia essa nova realidade vai
poder ver com o0s proprios olhos a forga e os novos produtos dessa
marca verdadeiramente global”, destaca o diretor Comercial da New
Holland na América Latina.
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S0 mesmo uma rede de peso
para alavancar a forca
: de um gigante mundial

A Terex tem a melhor rede de assisténcia técnica na Ameérica Latina.

A TEREX fabrica uma enorme variedade

de produtos nas areas de construgao,
guindastes, plataformas aéreas, mineragao e
construgao de estradas. Ela integra mais de
50 marcas unidas em torno do nome TEREX,
que simholiza um Gnico objetivo: prestar o
melhor suporte a cada um dos seus clientes.
E ao integrar suas operagdes atraves da

IMAGINE THE POWER

060000

TEREX. Movimentando negdcios ao redor do mundo.

N

Genie na América Latina, surge uma nova
identidade corporativa: a TEREX LATIN
AMERICA, que passou a administrar todos
0s negdcios do grupo no continente latino-
americano. A partir de agora, vocé encontra
por aqui toda a diversidade tecnoldgica

que a TEREX oferece a nivel mundial,
acompanhada de um importante adicional: o

Ligue:
0800 70 43643

Ou acesse:

www.terexla.com

suporte e 0 apoio técnico da melhor rede de
distribuidores, pronta para oferecer 0s mais
completos servigos de atendimento e pos-
venda. Se vocé quer conhecer a variedade
de produtos e a estrutura de assisténcia
técnica que a TEREX LATIN AMERICA tem
para oferecer, visite 0 portal www.terexia.
com. Vocé vai se surpreender!

= TEREX

Latin America




A cASE: NOVA ESCAVADEIRA E PA-CARREGADEIRA

Escavadeira
hidraulica Case CX
220: 8% do mercado

Foto: Divulgagdo/Case

A outra marca do Grupo CNH na América Latina, a Case, também vé com
otimismo, embora um pouco mais conservadoramente, o mercado brasi-
leiro de equipamentos de construgdo. De acordo com o diretor Comercial
da Case, Rogue Reis, 0 ano de 2006, como um todo, tem mantido um
ritmo de crescimento semelhante ao de 2005, na casa dos 10%.

“No caso da retro, por exemplo, o crescimento de vendas neste ano devem

"TF'&%r Ohalfanger

aﬁco de‘dla-a-dta dei@ m

alidade de uma Esteira de Alta-Tragéao Tiger.

dgse;,mpenho e alta durabilidade, produzida
eal, com a mais avancada tecnologia belga, a
@ﬁeué mais resistentes do mercado. Consulte!

>
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serde quase 30%", diz. Ele também aponta para um crescimento nas ven-
das das mini-carregadeiras — um produto importado — que acredita con-
tinuar se o délar se mantiver no mesmo patamar. “Para se ter uma idéia,
em 2004 foram vendidas 81 mini-carregadeiras no mercado brasileiro; em
2005, 165; e a previsdo para este ano é de 350", conta feliz.

Ao explicar como sera o estande da Case na M&T Expo 2006, Reis
revela que ele esta sendo preparado com todo o cuidado para receber
0s visitantes e favorecer os relacionamentos. Parte do espago serd
destinada a rede de concessionarios Case no Brasil e no Mercosul,
uma estratégia que segundo a empresa ird permitir um atendimento
diferenciado e personalizado durante o evento.

0 estande da Case terd sua linha completa de produtos,com desta-
que para os langamentos mais recentes: a escavadeira hidraulica CX
220 e a pas-carregadeira 621D. “A CX220, langada em meados do
ano passado, € a primeira escavadeira hidraulica da marca fabricada
no Brasil e em oito meses ja alcangou 8% de participagdo no merca-
do na categoria de 20 toneladas”, afirma Reis. Para o diretor Comer-
cial da Case, a 621D veio completar a linha de pas-carregadeiras,
que contava com os modelos 521D, 721C, 821C, 921C e a WZ20E.

A marca disponibiliza no mercado brasileiro 13 modelos de equipa-
mentos em cinco linhas diferentes: p4-carregadeira, motoniveladora,
retroescavadeira, escavadeira hidraulica e carregadeira compacta.

A JCB: LINHA COMPLETA DE
RETROESCAVADEIRAS

Ao comentar sobre o quadro que se delinea este ano para o setor de
méquinas e equipamentos para construcdo e mineragdo, a JCB acre-
dita que ndo é somente em fung&o do ano eleitoral, mas as parcerias
pablico-privadas, passada sua fase inicial de experiéncia e um pos-
sivel processo de transicdo de poder federal e estadual, poderdo se
consolidar como mecanismo de desenvolvimento da infra-estrutura
do Pais e alavancar obras.

A empresa acredita que, apenas como exemplo, o comego da nova
etapa do Rodoanel em S&o Paulo podera absorver a frota disponivel
na cidade, fazendo com que o mercado tenha que comprar para aten-
der as demais necessidades.

No estande da JCB, estardo priorizados os novos langamentos. A em-
presa levard uma linha completa de equipamento para movimentagao
de material em qualquer tipo de terreno. Com isso quer mostrar que
€ a (nica empresa do setor a oferecer uma linha completa de retro-
escavadeiras com trés modelos: 1CX, 214e e 214s. De acordo com
informagdes da companhia, durante

a M&T Expo 2006 a JCB exihira a
tnica empilhadeira do mercado com
alcance horizontal e vertical. Sem
revelar quais seriam os equipamen-
tos lancados na feira, a JCB avisa

COMERCIAL RODRIGUES
Import & Export

matnzawcomercialrodrigues.com

Santos/SP - Tel.: (13),3222-8004 - Sao Paulo/SP - Tel:
Rio de Janelro/RJ Tl %1)3363 -4934 - Porto/Alegre/RS -
Recife/PE - Tel.: (81) 3439-1224 - Belum/M(?

que ird exibir ao publico trés novos
produtos.

1(1 1)) 6193 8004
3061-8004
(31) 3597- 80 4
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A | [EBHERR: PRIORIDADE SERA TECNOLOGICA

Aproveitando sua participagdo na M&T Expo 2006, a Liebherr anali-
sa o comportamento de um dos segmentos que atende. “No merca-
do de mineragao, temos a indicacdo de que o cenério se mantenha
nos préximos dois anos, ou seja, com novas aquisigdes para atender
a demanda mundial de minério de ferro, bauxita, ouro entre outros”,
diz o executivo da Liebherr, César Schmidt.

Da mesma maneira que sua participacdo em ediges anteriores, a
Liebherr ird priorizar o seu portfélio de produtos que sempre apre-
sentam novidades tecnolégicas, além da recepgdo aos visitantes.
Esse tipo de abordagem j& faz parte da filosofia da empresa, que
tradicionalmente traz solugdes inovadoras aos seus clientes.

As novidades da Liebherr na feira serdo a escavadeira hidraulica
A944B Industrial além dos modelos de escavadeiras Liebherr ja
consagradas no mercado nacional e mundial. Também estardo ex-
postos em nossa drea externa, a pa-carregadeira L580 2plus2 bem
como guindaste da linha automotiva LTM 1220 - 5.2 e de construgdo
— Guindaste de Torre Automontével 32TT.

“Teremos em exposicdo, também, equipamentos da linha de tecnologia de
concreto. Além dos equipamentos Liebherr, nossos colaboradores de Ven-

das e Pés-Vendas também estardo presentes apresentando aos clientes
ativos e potenciais toda a nossa linha de equipamentos e de servigos dis-
poniveis para o melhor atendimento de nossos parceiros”, conta Schmidt.

M KOMATSU: CARREGADEIRA E MOTONIVELADORA "REVOLUCIONARIA"

44 | pbril-Maio | 2006

Foto: Divulgagao/Komatsu

A Komatsu Brasil International (KBI), de acordo com seu gerente de
vendas, Agnaldo Lopes, tem apresentado nos dltimos anos um cres-
cimento consistente em vendas de equipamentos para Construgéo
e Mineragdo. “Os clientes brasileiros cada vez mais interessados
em equipamentos com maior durabilidade, valor de revenda e 6timo
suporte ao produto, encontraram na Komatsu a fornecedora ideal.
Neste ano de 2008, somando este fato ao aumento de demanda,
temos 6timas perspectivas”, alegra-se.

“Os nossos clientes serdo a prioridade da Komatsu na M&T Expo
2006. Estaremos focados no sucesso deles, oferecendo a cada um o
produto Komatsu ideal para sua aplicagdo”, assegura Lopes. A em-
presa ird exibir novos produtos como a Motoniveladora GD555-3,
prometendo “revolucionar” o mercado.

A Komatsu exibird novos produtos com as Gltimas novidades tec-
nolégicas disponiveis no Mercado Mundial. E intencdo da empresa
ofertar os melhores equipamentos, prestagdo de servicos, menores
custos de manutencdo e maior satisfagdo aos clientes, “mostrando
produtos que satisfazem aos mais exigentes”, destaca Lopes.

Ele lembra que todos os langamentos da Komatsu para 2006 estarag
expostos na M&T Expo. “A Komatsu participa da M&T Expo porque
acredita na forga e no crescimento do mercado brasileiro para ma-
quinas de Construgdo e Mineragdo e quer apresentar aos Usudrios
do Brasil o que temos de melhor : equipamentos com a maior qual;-
dade e confiabilidade do mercado”, conclui.
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MANUTENGAO TECNOLO!
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Foto: Divulgagao/Ciber

A cIBER: NOVOS PRODUTOS PARA CRESCER 20%

/ A estabiizadora do Com perspectivas de-crescimento bastante corlsistgqtes em relage?o
L4l & recicladoraa-frio ao mercado dq eqmpam_entos para construcdo civil e mineragao
WR2000, da Wirtgen neste ano, a Ciber acredita que suas vendas até dezembro devem
superar em 20% o ano de 2005.
Na M&T Expo 2006, o foco da empresa serd o lancamento de produtos
em todas as nossas linhas. O objetivo € apresentar ao mercado as novas
tecnologias exclusivas da Ciber e Grupo Wirtgen. A empresa também
tem o objetivo institucional de apresentar as empresas do grupo Wirt-
gen ao qual pertence, ao lado das empresas Wirtgen, Végele e Hamm.
Na feira, esta exibindo os lancamentos da Ciber para 2006 e das ou-
tras empresas do Grupo. Entre eles: Produtos Ciber AF 5500 — Vibro
acabadora de pneus; AF 4000 — Vibro Acabadora; UACF 17P-1 Advan-
ced —usinas de asfalto contra-fluxo; Produtos Vogele - Super 800 — re-
cuperadora de pavimentos; Produtos Hamm - Rolo Compactador 3410;
Rolo 3520 para compactagao de estabilizagoes e reciclagens; Rolo
HDO 90V tandem; Rolo HD 150 TT compactador de asfalto de pneus.

=

Avw CAMINHOES: MAIS POTENCIA PARA MAIS CARGA

A Volkswagen Caminh@es e Onibus ird priorizar a exposicdo dos
veiculos em seu estande na M&T Expo 2006, tanto langados recen-
temente quanto os que j& estdo no mercado e atendem o setor de
construcao civil e mineragdo. De acordo com o setor de assuntos
corporativos da empresa, a Volkswagen entende que seus produtos
sd@o seu maior cartdo de visitas e coloca-los a disposicdo de clientes
e futuros usuérios agrega valor a marca.

Entre os veiculos que a Volkswagen Caminhdes e Onibus vai expor
este ano esta o modelo VW 19.320 Titan Tractor, da linha Constella-
tion, langada no final do ano passado. O modelo traz a nova cabine
leito da marca, além das novidades no motor, capaz de tracionar 45
toneladas. Além disso, outro modelo da linha Constellation, o VW
24.250, também sera exposto. Outros modelos da linha Worker - VW
31.260 e VW 26.26 - e da linha Delivery - VW 5.140 - também pode-
rao ser vistos na feira.

A montadora espera mostrar aos visitantes as novidades e reafir-
mar a presenca da empresa nos segmentos de construcdo civil e de
mineracdo, considerados importantes para o mercado de veiculos
comerciais. A Volkswagen considera que além de ser uma oportuni-
dade de divulgacdo e exposicdo da marca entre os mais diversos tipo
de usudrios do setor, a feira é um espago onde se pode trabalharo |
relacionamento com o cliente e a possibilidade de negécios futuros. SRR IR A ATy Gl oL e Yol Tk R S

M VETALURGICA WOLF; NOVA PERFURATRIZ

A Metaldrgica Wolf, empresa que atua na fabricagdo de equipamentos de perfuracdo de rocha, exibira durante a feira equipamentos padrao.
Em seu estande tamhém estara presente uma equipe técnica para auxiliar em qualquer divida dos visitantes quanto a equipamentos por
encomenda, feitos para uso especifico. Na oportunidade, a empresa apresentara uma nova versao de perfuratriz e novidades em termos de
acessarios, como cahina, ar condicionado, perfuratrizes hidraulicas de alta performance, trocadores de hastes e outros.

Foto: Divulgagao/Volkswagen
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NAO RESISTA. USE SOMASA.

Somasa. Ferramentas de Penetracao no Solo para condicoes extremas.

_ ot DDCIDC!CJDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDDD A
:DDDDDDDDDDDDDD H"""‘"""""‘DDDDDDDDC}DDDDDDDDEJ

‘DD

A Somasa estd de cara nova. Com certeza, a cara mais honita do mercado. Ninguém melhor que uma
garota-propaganda irresistivel como a Giselle Itié para apresentar nossas pecas super resistentes.

CENTRAL DE VENDAS E INFORMACOES: FPS para todas as linhas.

7 3214_ 1 1 Visite nosso stand na 42 Feira Internacional de
Equipamentos para Mineracao M&T Expo 2006.

PARA CONDICOES EXTREMAS



Outro grande expositor na M&T Expo 2006 ¢ a fabricante de pneumaticos Goo-
dyear. Para o gerente de produto pneus OTR, Luis Bermudez Garcia Jr., a ex-
pectativa € que o mercado de minerag&o continue aquecido, mesmo com a
desvalorizagdo cambial. “Com um maior nimero de obras de infra-estrutu-
ra 0 negdcio de pneus OTR deve crescer em todo o Pais”, confia.

0 gerente da Goodyear do Brasil comenta que a prioridade na feira sem-
pre serd a recepgdo dos clientes. Faz parte da cultura da empresa a
hospitalidade com os fornecedores, clientes e colaboradores, pois acre-
ditam que bons negdcios sdo uma conseqiiéncia de uma empresa ética,
com bons produtos, pregos e com bons relacionamentos.

“Mostraremos para nossos clientes que somos o Gnico fabricante
da América Latina que tem producdo local de pneus OTR diagonais e
radiais de ago”, gaba-se Garcia Jr. Ele lembra que a Goodyear parti-
cipa da M&T Expo desde seu inicio e agora que a feira transformou-se
em referéncia para toda América Latina ndo poderia deixar de receber
clientes para trocar idéias sobre o negdcio de construgdo e mineragdo
nessa porgao do continente.

Foto: Divulgagao/Goodyear

Pneu OTR Goodyear 235R25

M MICHELIN: OTR EXCLUSIVO PARA 0S FORA-DE-ESTRADA ;

—

A Michelin, lider mundial na fabricagdo de Pneus Radiais, apresentara M&T Expo 2006 pneus de sua
linha de construgdo e terraplenagem para o segmento de mineragdo. A prioridade da empresa seré re-
ceber tradicionais ou novos clientes e estreitar lagos de relacionamento técnico e comercial com eles.
A companhia fabricante de pneus ainda ndo percebeu nenhum aumento no niimero de obras de infra-

estrutura, mas continua vendo o seu principal mercado, que é o de mineracgdo, bastante aquecido. Este
é o mercado-foco da Michelin, porque compra pneus sempre baseado em calculos criteriosos, buscan-
do o menor custo/hora, sem uma preocupagao prioritaria sobre o preco inicial de aquisi¢ao.
0 destaque do estande da Michelin na feira serd o pneu Michelin 12.00R24 XZH***, indicado para
caminhdes basculantes 8x4 e 6x4, para uso 100% fora-de-estrada, em mineragdes, pedreiras, cimen-
teiras e obras de construgdo pesada. Em relagdo a linha de pneus rodovidrios, este pneu proporciona
maior capacidade de carga (PR24), resisténcia a agressdes, durabilidade e recapabilidade superiores,
garantindo maior produtividade da frota e menor custo operacional.
A Michelin considera a M&T Expo 2006 uma excelente oportunidade para conhecer e expor as mais novas
tecnologias e inovacdes, além de 6timo canal para fazer contato com os clientes e demais atores do mer-
cado, na maior feira de tecnologia do setor da construgdo e mineragdo realizada na América Latina.

Pneu 12.00R24 XZH***, 0 OTR da
Michelin na M&T Expo

_—

Foto: Divulgagao Michelin

A vicroEeixos: ROLETES, PINOS, AGULHAS E REBITES

Em sua primeira participagéo na M&T Expo 2006, a Microeixos estaréa divulgando os produtos de sua linha de fabricacdo: roletes , pinos ,
agulhas e rebites. A industria atua junto a empresas ligadas ao ramo de tratores e linha pesada em geral.
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M TEREX LATIN AMERICA: LANCAMENTOS E NOVA ESTRUTURA

A Terex Latin América, — que abrange também as marcas Genie e a
Terex Roadbuilding — através do diretor André Freire, acredita que
os investimentos piblicos devem ser priorizados este ano. “Como
muitos de nossos equipamentos sdo importados, a valorizagdo do
Real deve influir no aumento de vendas durante 2006", vaticina.

“A M&T Expo 2006 serd o evento mais importante na histéria da
Terex no Brasil”, afirma Freire. Ele diz que pela primeira vez a empre-
sa terd um estande (nico, onde estard expondo todas as linhas do
grupo sob uma identidade corporativa dnica.

“A M&T Expo seré a plataforma de langamento de nossa divisao re-
cém criada, a Terex Latin America. Pela primeira vez na América Latina,
nossa empresa, que ja é a terceira maior do mundo em volume de ven-
da de equipamentos de construgdo, estara presente com todas as suas
divisdes internas: Construgdo, Mineragdo, Equipamentos de Acesso,
Equipamentos de Estradas e Guindastes na feira”, conta Freire.

Mais de oito produtos serdo langados na feira e alguns serdo lan-
camentos mundiais. Pela primeira vez na América Latina sera exi-
bida sua linha de construgdo, com a exposi¢do da retroescavadeira
TX-760B, o gerador com cabina fechada e montado em trailer, um
manipulador telescépico e uma miniescavadeira. A maior plataforma
de acesso do mundo, a Genie Z-135, com altura de trabalho de 45
metros também poderd ser vista no evento. Este é o primeiro equi-
pamento do seu porte a vir para a América Latina.

Guindaste Terex: marca com
reconhecimento mundial

Estdo programados diversos outros langamentos da Terex durante a
feira, entre eles o guindaste RT-555 de 55 toneladas e o manipulador
de carga Terex Fuchs MHL-340. Também presentes na feira estarao
um guindaste todo terreno de 160 toneladas e os guindastes RT.

Foto: Divulgagdo/Terex

A Metaldrgica Imperador fabrica silenciosos,
escapamentos e abracadeiras para aplicacao
em grupos geradores industriais e hospitalares,
equipamentos agricolas e de movimentacao.
Todos os seus produtos passam por rigidos
processos de controle, garantindo sempre o
melhor desempenho. Os produtos Ml sao
exportados para os cinco continentes,
fornecidos a quatro montadoras multinacionais
e encontrados em todo o mercado nacional
através das melhores revendas.

s400pINOSOqUWIIY

METALURGICA IMPERADOR.
SEMPRE A MELHOR ESCOLHA.

‘Alameda Bom Pastor, 1583 - Bairro Aruja/.Bérro Preto

83015-140 - Sao Jose dos Pinhais{PR

Fone: 55(41) 3299-8500 - 55 (41
‘e-mail: imperador@imperador.com.br



A Goodyear tem a mais completa linha de pneus df’ S€9Mmentq
fora-de-estrada porque ¢ a anica a fabricar no BraﬁSIE tanto og pne’
diagonais como os radiais de aco. Além disso, vocé c?nta‘ Com uf
assisténcia técnica diferenciada, com a melhor prestacéo de sepyl
no segmento. Figue do lado do mais forte. Exija o melhor Pney
fora-de-estrada. Goodyear. Superando limites.
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4 \\ R eIt C ol A Haulotte ird aproveitar a plataforma que a M&T Expo 2006 oferece para apresen-
.‘“’ ETNCHE LA CeRl  tar seus produtos. “Acreditamos que nossos produtos se adaptam perfeitamente
e I as necessidades que existem dentro das obras, além de oferecerem versatilidade,
redugdo de custos e sobretudo seguranga na hora de exercer diversos trabalhos”,
enfatiza Wendell Finotti.

A estratégia do grupo é incorporar novos produtos a fim de fazer com que a marca
Haulotte seja a maior referéncia em elevagdo de pessoas em nivel mundial. Na
M&T Expo 2008, o estande da empresa trard novidades apresentadas em nivel
mundial. Dentre elas, a plataforma de grande altura HAZ60PX.; elevadores pesso-
ais, Quick-up, com alturas de trabalho entre 7 e 14 metros; o mastro vertical Star
10NG.

Dois outros tipos de plataformas merecerdao destaque. A HA32PX, plataforma ar-
ticulada de 32 metros de altura, que oferece o maior alcance do mercado, 21,30
metros, com ponto de articulagdo de 11,35 metros. E também os modelos HSX e
HSXL, plataformas tipo tesoura diesel disponiveis para trabalhos a 12, 15 e 18
metros de altura. Sao equipadas com cesta extra-larga, de 7,3 metros de largura
(sem restricdo de carga nas extensdes).

“Nossa participacdo na M&T Expo 2006, se deriva do grande interesse do Grupo
Haulotte no crescimento de suas vendas no continente sul-americano. Pretende-
mos poder transmitir, gragas a nossa filial no Brasil, nosso espirito de superagao,
inovagdo e sobretudo de servigo ao cliente”, assegura Finotti.

Foto: Divulgagdo/Haulotte

A MANITOWOC: LANCA DE 110 METROS PARA 220 TONELADAS

A Manitowoc Crane Group (que no Brasil comercializa as marcas Manitowoc, Grove e Potain), conforme destaca seu gerente de negécios
regionais, Marco Cesar Carminatti, cré que o presente ano trara grandes acontecimentos e que historicamente acabam paralisando as deci-
sOes mais importantes do Brasil Pensando nisto, a Manitowoc vem tratando com muita prudéncia as iniciativas visualizadas neste ano, dada
a incerteza da perspectiva com a qual trabalha.

“Para nossa surpresa, o mercado vem reagindo bem, e mostra-se investidor e comprador, no sentido de se preparar para a grande demanda
que ora se desenha. Nos acreditamos neste incremento de mercado e também estamos nos preparando, com o aumento de nossa estrutura
operacional e comercial”, revela Carminatti.

Na M&T Expo 2006, a Manitowaoc dar4 prioridade, de um modo geral, para a exposicdo de um guindaste hidraulico da marca Grove, com ca-
pacidade dq 220 te com langa “inigualavel” para esta capacidade, frisa o gerente regional, com total de 110 metros. Também prepara agdes
para recepcionar os clientes em seu estande, visando uma maior permanéncia dos mesmos no local de exposicao.

A Manitowoc tamb_ém estara aproveitando o evento para anunciar aos clientes sua nova estrutura no Brasil, com maior suporte no pés-venda
(3 pessoas em servicos), além de profissionais para dar todo o suporte na aquisi¢do pecas de reposigdo, programa de financiamento apresen-
tado pela CraneCredit (empresa criada para dar este suporte aos clientes da América Latina).

‘ MAQUINASOLO: ACESSORIOS PARA ESCAVADEIRAS E CARREGADEIRAS

A Maquinasolo participa da M&T Expo com dois objetivos: ampliar
contatos no segmento de fundag@es e geotecnia, e introduzir uma
nova linha de produtos: acessérios para escavadeiras e carregadei-
ras. Estara mostrando a cagcamba processadora ALLU modelo SM
3-23. E um acessdrio para servicos de peneiramento, aeracdo, pro-
cessamento e carregamento. Tudo em um s6 acessérig.

Foto: Divulgacdo/Maquinasolo

Cacamba processadora ALLU
SM 3-23, da Maquinasolo

52 | abril-Maio | 2006




REF. 129

Escavadeiras Doosan Daewoo

Gigantes para qualquer aplicacao.

)

A Comingersoll apresenta os novos produtos Doosan
Daewoo que oferecem maior retorno a seus clientes.
Comingersoll tem a satistagdo em contribuir para o
progresso do Brasil.

COMINGERSOLL

Distribuidor Exclusivo: ‘\
Av. Prof. Luiz Igndcio de Anhaia Mello, 1142 - CEP: 03154-000 - Séo Paulo - SP
Fone:(11)6347-0707 - vendas@comingersoll.com.br
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Exper{mente O progresso com Liebhert: Liebherr Brasil Guindastes e Maquinas Operatrizes Ltda.
Os gumdqs_tes sobre esteiras convencem Rua Dr. Hans Liebherr, no. 1 - Vila Bela
pela mobilidade, poténcia e seguranga.  CEP 12522-640 Guaratinguets, SP
Tecnologia avancada é o nosso negécio. Tel.: (012) 31 28 42 42
Fax: (012) 31 28 42 43
www.liebherr.com
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‘JLG: NOVA SERIE DE PLATAFORMAS REBOCAVEIS

A fabricante de plataformas para elevagdo JLG estara na M&T Expo 2006 exibindo sua gama de produtos

para a construgdo e indstria. O gerente regional de Vendas da empresa, Hamilton Bogado, acredita que especialmen-

te no mercado da construgdo civil j é possivel notar uma mudanca cultural com a demanda crescente na utilizagdo das
plataformas de trabalho aéreo.

“0 foco na seguranga e produtividade tem favorecido sobremaneira aplicagdes na inddstria, construgdo civil e mine-

racdo. Nossa expectativa é muito positiva para os proximos anos no mercado brasileiro”, confia.

Durante a feira, a prioridade da JLG seré a recepgdo dos clientes e exposi¢ao dos produtos, com alguns langa-
mentos. Entre eles, as plataformas rebocaveis da série Tow-Pro, que segundo Bogado s&@o “excelente alternativa
para rapidos deslocamentos em centros urbanos, mineragdes e canteiros de obras mais extensos, com excelente
relagdo custo x beneficio”. Os manipuladores de materiais também serédo destaque pois, de acordo com a empresa,

pertencem a um mercado em franca expansao.

Para a JLG, a M&T Expo se apresenta como a mais importante oportunidade de exposi¢éo da sua marca na America do Sul.

Nossa expectativa é de que os beneficios se traduzam da melhor forma na realizagéo de negdcios durante e apds o evento.

Foto: Divulgacdo/JLG

0 destaque da JLG nesta feira, a plataforma
¢ rebocével

A uLvA BRASIL: FORMAS, A KAY0BA: SERVICOS DE
ESCORAMENTOS E ANDAIMES BOMBEAMENTO DE CONCRETO

A expectativa da Ulma Brasil é atuar nas principais obras de cons- | A Kaiobé vai para a M&T Expo 2006 para mostrar ao mercado da
trugdo pesada nos préximos anos. Todos os produtos Ulma, desde | construgdo civil que terceirizar servicos de bombeamento e manu-
formas, escoramentos e andaimes serdo apresentados na M&T | tencdo de bomba de concreto é uma excelente alternativa, alterna-
Expo 2006, em especial os sistema especificos desenvolvidos paraa | tiva que pode reduzir custos e agilizar o processo. Com essa finali-
construgao pesada e mineragdo. Sao eles: sistema de formas Orma, | dade, optou por um novo modelo de bomba de concreto da Schwing
sistema de escoramento T-60, sistema multidirecional Brio, andaime | Stetter, que seré apresentado durante o evento M&T Expo 2006.

tubular, sistemas de vigas HT-20 e BTM, sistemas de Riostras

A DG ARANTES: COMPRESSOR DE AR COMPACTO

A industria de compressores DG Arantes fara demonstrages durante os cinco dias da feira de seu novo compressor de ar compacto. Tam-
bém exibira um compactador com motor a gasolina de quatro tempos; placa vibratéria mével; vibradores de alta fregiiéncia e jatos de areia
compactos com abrasivo mineral natural. O diferencial deste modelo é a aprovagéo pelo Ministério do Trabalho, por ndo provocar aspergéo
de poeira e silica, e consequentemente ndo contaminar 0 meio ambiente.

SISTEMAS COMPLETOS DE ROLINK

A MAIS COMPLETA OFICINA PARA RECUPERAGAO DE MATERIAL RODANTE DO BRASIL

SINTEMAS COMPLETOS DE MATERIAL RODANTE PARA 0S EQUIPAMENTOS:
TRATORES, ESCAVADEIRAS, GUINDASTES E PERFURATRIZES

o Técnicos Especializatos n Sta. Angelina, 611 B - Guarulhos, SP - Cep: 07053-122
35 anos de Experiéncia Fone: 11 6421-3680 / 8960 / 0296 - Fax: 11 6421-3093
d - Rigoroso Conirole-te-Qualidade  Ventas@rolinkiractors.com.hr

¢ - Orcamentos Sem Compromisso WAL rolinktractors.com.hr
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Com a Ultragaz vocé reduz custos com combustiveis
em sua Usina de Asfalto e ainda preserva o meio ambiente.

A Ultragaz, lider no engarrafamento e distribuicdo do Gas Liquefeito de Petréleo (GLP) no Brasil, possui uma area especializada
no estudo de viabilidade técnica e econdmica para o desenvolvimento de conversores energeticos de processos industriais.
Esta area conta com engenheiros altamente qualificados, situados em regioes estratégicas do pais.

Um desses estudos da area € sobre a converséo energética de usinas de asfalto, que substitui a utilizacao de 6leos pesados
(queimados no forno rotativo e no aguecedor de fluido térmico) por GLP Este tipo de transformagao gera uma economia media
de 20% para os clientes, que podem reverté-la numa possivel redugao do custo final de seus produtos.

Além da automacao e do melhor controle do processo via comando elétrico, que atendem a todas as normas de seguranca, a
conversao contribui para a eliminagéo da emissao de poluentes gerados com a queima de oleo.

E aUltragaz inovando e buscando solucdes energéticas para o seu negocio.

Mais informacées pelo telefone: (11) 3177 6543. ULTRAGAZ

uma empresa do grupo
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‘ MADAL PALFINGER: LANCAMENTO DO GUINDASTE PK 55502

Durante a M&T Expo 2006 a Madal Palfinger apresentard ao mercado especializado
seu mais novo guindaste, o articulado PK 55502. De acordo com a empresa, o0 modelo
foi especialmente projetado para condicdes de demanda do mercado brasileiro, em
combinacgdo a tecnologia Palfinger, lider mundial neste segmento. Seu gréfico de carga
indica claramente seu ganho de performance, permitindo ndo somente carga e des-
carga de produtos, porém, somando etapas de movimentagdo de materiais, desloca a
carga verticalmente para o local de instalagdo ou montagem.

Sua aplicagdo avancara no segmento hoje atendido por guindastes telescépicos. Proje-
tado na matriz da Palfinger em Salzburg, Austria, a maquina foi submetida a extensos
ciclos de simulacdo operacional, na bancada de testes, e liberada para fabricacédo se-
riada no Brasil a partir do Gltimo trimestre de 2006.

As empresas Sennebogen Maschinenfabrik GmbH, com base em Straubing, Alemanha
e a Madal Palfinger S.A., localizada em Caxias do Sul, Brasil, base regional para Amé-
rica do Sul do grupo austriaco Palfinger, anunciam a recente assinatura de contrato de
transferéncia de tecnologia para truck cranes.

0 escopo do contrato permitira a Madal Palfinger produzir, no Brasil, sob licenga da
Sennebogen, uma nova familia de guindastes telescépicos, especialmente projetados
para montagem sobre caminhdes comerciais, segmento no qual a Madal Palfinger re-
gistra sua lideranca histdrica. A transferéncia de tecnologia permitird a apresentagao
do produto durante a M&T EXPO, em Sdo Paulo, e as primeiras entregas no Gltimo
trimestre de 2006.

Foto: Divulgagao/Madal Palﬁngef

‘ METSO MINERALS:CONJUNTO MOVEL DE BRITAGEM LOKOTRACK

Y L Hla A “ A Metso Minerals considera a M&T Expo 2006
@ _ Canfento movel" uma das mais importantes feiras do setor e uma
das maiores vitrines de oportunidades de negé-
cio para os mercados de mineragdo e construgao
civil. Na opinido da gerente de Comunicagdo e
Marketing da Metso Minerals — América do Sul,
Mércia Boscarato, companhia confia na feira
como uma excelente oportunidade para alavan-
car novos neg6cios e ampliar a participagédo no
mercado sul-americano.
“A M&T Expo esta sendo vista com bons olhos
pela Metso Minerals, principalmente com o ‘cli-
ma’ do Pais nos Gltimos meses para os setores
da construg@o e mineragdo”, afirma presidente
da Metso Minerals para a América do Sul, Jodo
- ol STI. Ney Colagrossi Filho.
} Para o presidente, a M&T Expo nao poderia ocor-
rer em época mais apropriada, momento em que acontecem obras de infra-estrutura em todo o Brasil. Sua avaliagdo
J ¢ a de que ainda ha muito o que melhorar, mas ja € um comego. “Durante a feira, uma grande vitrine do setor, a em-
i presa apresentara novos produtos para reforgar ainda mais sua participagdo no mercado e preocupagdo com o meio
f ambiente. Podem aguardar”, afirmou Colagrossi Filho.
A Metso estara apresentando diversas novidades em britadores, peneiras e plantas méveis de britagem. Os desta-

‘, ques serao o conjunto mével de britagem sobre esteiras Lokotrack, o sistema para controle da separagéo em peneiras
vibratérias Smart Speed.

de,bntagem sobre’ |

_Foto: Divulgagéo/Metso Minerals
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Tracbel. Eleita pela quinta
vez o melhor distribuidor
Volvo Construction
Equipment da América
Latina.

Www. tracbel.com.br

AMaps . Amazonas - Espirito Santo - Minas Gerais - Para - Rio de Janeiro - Roraima - Sao Paulo



Durante a M&T Expo 2006, a Dynapac priorizard na
seus langamentos e a recepgdo aos visitantes, apro-
veitando ao maximo a oportunidade de expor sua
imagem. Conforme destaca a empresa, serdo exibi-
dos equipamentos modernos, de excelente desempe-
nho e que oferecem economia. Levam em seu projeto
tecnologia de dltima geracdo para oferecer comodi-
dade aos seus usuéarios, aumento de produtividade e
preservacao do meio ambiente.

0 assistente de Marketing da Dynapac, Luiz Alberto
Cattapreta, antecipa quais os destaques que estardo

A DYNAPAC: LINHA PESADA COM SOTAQUE ALEMAO

los compactadores CA150, de 7 t, 5 versoes, para solos
e asfalto, produzida no Brasil. Esta dltima versao (para
asfalto) também é langamento mundial. Na linha leve,
um soquete vibratério LTE000, de novo design e peso e
menor peso que facilita a operagdo e a ma-
nobrabilidade.

A Dynapac acredita que as feiras in-
ternacionais especificas (como a M&T
Expo) que acontecem pelo mundo s&o os
eventos ideais para expor imagem, pro-
dutos, servigos e langamentos, ja que

Rolo compactador vibratério
Dynapac CA150A

Fotos: Divulgacao/Dynapac

no estande da companhia, como os equipamentos da
linha pesada produzida na Alemanha. Entre eles, uma

oferecem a oportunida-

de de ter o cliente /

fresadora de pavimentos PL1000RS, de 13 telargura e 0 USUAM0 ; - .
de corte de 1 metro que opera tanto em rodovias como  na frente do [ BYI‘J £ p aC
em cidades; uma linha rolos compactadores pesados  produto. . .

CA260, para solos, 4 versoes, de 13 t, motor tier 2 de
6 cilindros e de grande impacto dindmico, produzido no
Brasil (lancamento mundial na feira); e uma linha de ro-

A HYUNDAI: ESCAVADEIRAS DE 14 E 21 TONELADAS

“A Hyundai tem grandes expectativas para a M&T 2006, den-
u tre elas, fixar a marca no setor de equipamentos de cons-
g, \\ trugo no Brasil; assegurar ao mercado que a Hyundai

\ veio ao Brasil para ficar; demonstrar que ndo ape-
e

tura interna e externa favoregam o setor de mineracgao, apesar
do cambio j& ndo tao favorével as exportagoes.

“Estaremos langando no Brasil na M&T a escavadeira
R140 LC-7 de 14 t de peso operacional e motor Cummins.
Uma escavadeira versatil de excelente relagdo custo/be-
neficio que pode ser uma opgdo até as retro-escavadeiras.
As escavadeiras Hyundai de 14 e 21 toneladas serdo nos-
so destaque”, revela Camargo.

A Hyundai Heavy Industries - o maior estaleiro do mun-
do - fabrica com a mesma exceléncia equipamentos
de construgdo e empilhadeiras. Gragas a qualidade e
0 prego de seus equipamentos, a Hyundai se tornou
lider de mercado em vérios paises emergentes, espe-
cialmente na Asia. Chegada recentemente no Brasil,
pelas mdos de outra gigante coreana, a LG, a Hyundai
j& teve a qualidade de suas maquinas comprovadas por
diversos clientes, cujas aquisicdes subseqlientes tam-

nas sua maquina é boa, mas que através de seus
dealers tem competéncia no pés-venda; e
fazer contato com empresas interessadas
em ser distribuidores Hyundai
no Brasil”, frisa o repre-
sentante da empresa Ser-
gio Camargo.
“No Brasil a M&T Expo
€ 0 nosso foco e temos
intencdo de participar de
todas as edigOes”, garan-
te. Ele espera que o cenério
no Brasil para a construcdo civil con-

Foto: Divulgagao/Hyundai

Escavadeira Hyundai R140 LC-7, de 14t

tinue favoravel em 2006 € a conjun-  bém foram de méquinas da marca.

llllll .
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Retifica de Motores .
Diesel - Gasolina - Alcool } ‘ METALURGICA CURTI: CABO COM MICROAJUSTE

/ CATERPILLAR® VOO Serd a primeira vez que a Metal(rgica Quni participara de uma M&T Expo expondo seus produ-

/ tos, apesar de atuar no mercado h mais de 46 anos e de fornecer para as principais empresas

[, @ @ do setor de construgdo e mineragdo. A novidade da estreante fica por conta do cabo com mi-

Wt SCANIA croajuste, cuja principal caracteristica & proporcionar aceleragGes e desaceleracdes precisas e

' lineares, gragas ao desenvolvimento de um sistema que evita a interferéncia da vibracdo dos
motores e que mantém uma resposta constante conforme o comando manual do operador.

Pabx: (11) 5563-4373
www.retifortretifica.com.br
Rua Sassaki, 40 - C. Ademar - Cep: 04403-000 - SP
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Os veiculos e equipamentos gigantes da mineragao e terraplenagem sdo grandes
no tamanho e na forga para trabalhar por horas a fio.

A Borrachas Vipal, especialista na fabricagéo de produtos para reforma e conserto
de pneus e camaras-de-ar, possui uma vasta gama de opcdes para atender
as necessidades especificas desse segmento.

Se vocé exige um desempenho & altura de seus pneus, conte com uma empresa
que pensa grande.

Vipal. Sempre a frente em reforma de pneus.

i

UM PNEU QUE CARREGA TONELADAS POR LONGAS /
HORAS REQUER UM DESEMPENHO DE PES0.

7

RENOVANDO A QUALIDADE DO SEU PNEU

www.vipal.com.br




y RANDON: NOVO FORA-DE-ESTRADA RK 430M

A Randon Veiculas, fabricante do Rio Grande do Sul que produz em
sua linha equipamentos para construgao e mineragao, tem expectativa
positiva em relagdo ao aquecimento do mercado em ano de eleicdes
presidenciais e governamentais. A empresa confia que o ndmero de
obras de infra-estrutura aumenta consideravelmente nesse
periodo.

“Esta conjuntura normalmente aquece a economia, propi-
ciando o aumento da demanda por equipamentos novos.
Outra situagdo é a reativagdo de equipamentos usados,
gue normalmente necessitam de revisdes e até mesmo

reformas antes de entrarem em operacao, favorecendo os
negdcios de pecas e servigos, que também se beneficiam
do aumento da demanda por componentes de desgastes”,
considera o gerente Comercial da Randon Veiculos, larlen
Wilke Machado.

A Randon estara apresentando na feira o RK 430M, ca-
minhdo fora-de-estrada, de bastidor rigido e capacidade
para 30.000 Kgf. O veiculo foi concebido dentro de con-
ceitos tecnoldgicos atualizados. E equipado com motor
eletronico emissionado, transmissdo com sistema Servo
assistido em duas opcdes: mecanica (stard) e automatica
com intarder (opcional). 0 RK 430M é construido em estru-

tura de aco reforgada dentro dos padrdes de qualidade Randon.

A promocdo do RK 430M na M&T Expo 2006 seré feita através de
material publicitario (folders e brindes) e um aporte de técnicos para
divulgacdo do produto.

A rroTon PRIMUS: ROLOS COM
TRANSMISSAO HIDROSTATICA

Especializada na fabricacdo de rolos compactadores, a Proton Primus
fez sua andlise da conjuntura econdmica neste periodo em que ocor-
re a M&T Expo 2006. “Geralmente acontece o desaquecimento do
mercado no final e comego de ano em nosso setor. Porém, excepcio-
nalmente por ser um ano eleitoral, o mercado terminou e comegou o
ano de forma aquecida. Acreditamos que este se manterd aquecido
até o final do 1° semestre, quando a proximidade das eleigdes fara
com que haja o encolhimento gradativo e substancial do mercado”,
diz Luciano Nébrega, representando o pensamento da empresa.

A Proton Primus ird priorizar na M&T Expo os langamentos de novas
maquinas, destacando as vantagens e qualidades para o mercado.
Os cingiienta anos da marca Muller também serdo atragdes do es-
tande da empresa, j& que a marca é genuinamente nacional num
mercado que somente a grande maioria é de multinacionais.

No estande da empresa podera ser visto o rolo compactador vi-
bratorio de 12 toneladas — este rolo tem um sistema de vibragdo
totalmente inovador, proporcionando o maior impacto dindmico do
mercado de rolos compactadores.

Também estard exposto o rolo de pneus com transmissdo hidrostatica
— que traz uma série de beneficios como manutengo simples, suavi-
dade de deslocamento, melhor frenagem além de dar mais uma opcéao
para os clientes, além dos rolos com transmissdo mecénica. Outros
destaques serdo a revitalizagdo dos VAP70 e VAP55 — novos no design
e com uma serie de alteragdes que os deixaram mais modernos.

A wuitiouip: RoLOS
COMPACTADORES A DIESEL

A Multiquip — fabricante de equipamentos para compactagao
de solo, bombeamento, assentamento e finalizagdo de concreto,
bombas de drenagem, geradores portéteis, geradores de grande
porte, soldadores, torres de iluminacdo pavimentagdo e outros
para construgdo civil e manutengdo industrial — estard na M&T
Expo 2006 com sua atual linha de produtos e também langando
os rolos compactadores a diesel e as alisadoras de concreto hi-
drostéticas duplas.

A grande énfase serd nas vendas ‘in loco’, coisa rara nas fei-
ras brasileiras. “Temos copiado os modelos americanos de
feiras, onde o que se procura fundamentalmente sdo os ne-
gocios imediatos em si, e o ‘recall’ da feira, que pode durar
até dois meses depois”, explica o diretor da empresa, Celso
Kuntz Navarro.

"0 mercado de construcdo civil tem estado retraido ha anos.
Sentimos que, por ser um ano eleitoral e haver forte demanda
reprimida, aliada ao fato da realizacao da feira, temos possi-
bilidades de conseguir um Gtimo ano em vendas estes primei-
ros dois meses do ano ja estdo se mostrando completamente
atipicos, com um aumento de vendas da ordem de 30% sobre
2005", considera Navarro.

0O diretor diz que a expectativa da empresa na feira é firmar defini-
tiva e institucionalmente o nome Multiquip no mercado brasileiro,
além de incrementar de vendas durante e apds o evento.

Divulgagdo/Randon
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‘ PUTZMEISTER: AUTOBOMBA LANCA 560 METROS NA VERTICAL

Nesse ano em que acontece a M&T Expo 2006 e as eleicdes, 0s
dirigentes da Putzmeister acreditam que o primeiro segmento a res-
ponder a expansdo da construgdo civil serd o mercado de pegas e
servicos. A expectativa da empresa é que isto deva ocorrer até que
a utilizagao do atual parque de maquinas atinja niveis que viabilizem
0 investimento em novos equipamentos. Em fungdo deste cendrio, a
Putzmeister estruturou fortemente sua atuagdo em pegas e Servigos,
através de seu distribuidor autorizado, o Differencial Service, obten-
do excelentes resultados.

0 espago da Putzmeister na M&T Expo 2006 serd ocupado exclu-
sivamente com novidades. Entre elas, produtos para o mercado de
bombeamento e projegdo de concreto e a nova linha de produtos
para hidrojateamento da Putzmeister, a Dynajet. A recepgdo aos
clientes e amigos também teré atengdo especial, bem como a nova
ferramenta de treinamento baseada em simulador 3D.

Os interessados em bombas de concreto poderdo ver a BSV 715,
que segundo a Putzmeister é a “mais 4gil, moderna e eficiente auto-
bomba do mercado”. Também a BSV 14.09, consagrada autobomba
da empresa, para grandes volumes e distancias, serd apresentada
em sua mais nova versdo, completamente remodelada e tecnologi-
camente atualizada com o que ha de mais moderno no mundo. Para
projecdo de concreto, a novidade serd a PM SIKA 407.

A nova lanca autobomba BSF 36.14 serd apresentada pela 1 vez
ao mercado nacional. Trata-se de um superequipamento com capa-
cidade de bombear ate 140 m3, com um alcance vertical de 35,6 m
e horizontal de 31,7 m. Como autobomba seu alcance chega a 560
m. na vertical e 250 m. na horizontal. Trata-se do best seller mundial
da Putzmesiter, pois tras toda a tecnologia disponivel com um custo
extremamente competitivo.

Foto: Divulgagao/Ptzmeister
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Acswm: NOVIDADES PARA MISTURAR CONCRETO

Com uma expectativa de que suas vendas aumentem 15% em re-
lacdo a 2005, a CSM — empresa fabricante de componentes, sis-
temas e maquinas para a construgdo civil — estard na M&T Expo
2006 expondo toda linha de produtos e também apresentando seus
langamentos. Serdo novos produtos para compactagao de solo e
mistura de concreto.

Conforme divulgado, a participagdo da CSM no evento ocorre em
funcd@o de sua crenga de que a M&T Expo seja a Unica feira real-
mente voltada para maquinas para construgdo civil e seu publico
alvo sdo as construtoras. Esperamos melhorar nossa pulverizagédo

em relagao ao mercado.

Betoneira CS, produto CSM

A scaAnIA: 0 ROBUSTO CAMINHAO P 420 8X4

Foto: Divulgagdo/Scania

Neste ano a Scania ja vendeu, em apenas quatro meses (de janeiro
a abril), para aplicagdes severas, a quantidade de caminhdes equiva-
lente a todo 0 ano de 2005. A empresa se orgulha em trabalhar com
o0 segmento ha um longo tempo e por isso Ser pioneira na comercia-
lizagdo de unidades 8X4. Atualmente existem 500 destas unidades
em operacao e trés anos atendendo o setor da Mineragao.

Dentre os servigcos oferecidos pela marca, a rede de concessiona-
rios possui alta especializagdo para atender o segmento, até mesmo
dentro de sites de minerag&o. De acordo com a prépria Scania, sua
equipe tem a exata nogdo das demandas do setor e oferece um ser-
vigo que mantém as unidades disponiveis, independente de onde
elas estejam operando.

Na M&T Expo 2006 a Scania estard expondo 0s seguintes cami-
nhdes: P 420 6x4 — vefculo ideal para os segmentos de cana-de-
aclcar, madeira e basculante; o P 420 8x4 — veiculo indicado para o0s
segmentos de mineracdo e construgdo civil e ainda para operagoes
especiais, como guindaste, e fora-de-estrada; e o R 420 6x4 — veicu-
lo indicado para aplicagdes em bitrens e rodotrens.

Conforme as palavras de Rodrigo Machado Vendramini, da Scania, a
companhia quer estreitar ainda mais a profunda relagdo que possui hoje
com os setores envolvidos. “Queremos demonstrar aos participantes da
M&T Expo 2006 o nosso foco em trazer rentabilidade para o negécio dos
nossos clientes. Rentabilidade traduzida com o menor custo operacional
de nosso produto frente aos concorrentes”, destaca.

Ele afirma que a intengdo de Scania é expor para os setores o foco
que a marca tem em assisténcia para as unidades, ja que disponibi-
lidade faz parte da equag&o vencedora para o cliente.

A comerciaL RODRIGUES: ESTEIRAS
E PNEUS FORA-DE-ESTRADA

A Comercial Rodrigues daré énfase aos produtos da linha pneus
e esteiras fora-de-estrada durante sua participagdo na M&T Expo
2006. O objetivo é fixar no publico a qualidade dos produtos. Os (il-
timos langamentos da empresa sdo as esteiras para uso agricola
(agri-tracks) e de construgdo/pavimentagdo (hi-millege).
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A HC DO BRASIL: DRAGA ANFIBIA
INEDITA

A IHC do Brasil estard com algumas marcas em seu espago na M&T
Expo 2006. Com a Aquamec, apresentara a draga anfibia Classic Il
que é inédita no Brasil, embora maquinas operem em todo mundo,
inclusive em pafses vizinhos. A marca PVE frisard os beneficios do
aluguel de equipamentos para construgdo durante o periodo da re-
alizagao de projetos, sem a necessidade de investimento em sua
compra, resultando em grande economia.

Foto: Divulgagao/CSM
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A cL6 ZIRONI: PERFURATRIZES PARA ESTACAS (

Perfuratriz CA 80,
da Cl6 Zironi

A empresa Cl6 Zironi — especialista em equipamentos para fundagdo — traz para
a M&T Expo 2006 duas novidades: equipamentos perfuratrizes para estacas a
hélice continua monitorada e perfuratrizes para estacas tipo raiz de grande di-
ametro. Dentre eles, a perfuratriz CA 80s / 30. Os visitantes da feira também
poderdo ver um langamento, o equipamento de hélice continua monitorada para

30 metros de profundidade.

“Nossa empresa ird priorizar a mostra de equipamentos de altissima produtivi-
dade, tendéncia mundial do mercado no nosso setor”, conta o diretor da compa-
nhia, Marcos Clé. Ele explica que a intengd@o é poder oferecer ao mercado o que
ha de melhor no mundo por um custo x beneficio melhor que os equipamentos

importados.

Ao justificar a participagdo na M&T Expo 2008, CI6 diz que esta é a melhor opor-
tunidade para estar em contato direto com uma ampla gama de clientes, além de
induzi-los a uma melhor programacgdo para as suas aquisigoes futuras. “Minha
expectativa é a de que a estabilidade no Mercado de construgao civil se consoli-

de ao longo dos préximos anos”, espera.

A VIERCEDES BENZ: 0S NOVOS 2423 K
E AXOR 3344 K

/

A Mercedes Benz Caminhdes, uma das montadoras do grupo
Daimler Chrysler, estard com seu estande na M&T Expo 2006
exibindo dois caminh@es voltados para aplicagGes na constru-
¢do civil e mineragdo. Sdo 0 2423 K e o Axor 3344 K. A empresa
se apresenta numa area externa de 320 m? do Centro de Expo-

sicdes Imigrantes, com uma carreta-estande, onde recebe seus
clientes e visitantes.

Foto: Divulgagao/Mercedes Benz
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Foto: Divulgacdo/Atlas Copco

Produtos tIa opco

‘ ATLAS COPCO: SERVICOS COM
ALTO GRAU DE COMPROMETIMENTO

A Atlas Copco, fabricante de equipamentos para perfuragao, brocas,
pas carregadeiras, compressores e rompedores, dentre outros para
construgdo e mineragdo, vé o ano de 2006 com boas perspectivas para
overhaulings e diferentes tipos de contrato de servigos para quem
produz pegas e fornece servigos para mineragao, bem como bons ne-
gdcios também para overhaulings no setor de construgao civil.

A empresa vai priorizar a recepcdo de visitantes e exposicao de seus

| produtos durante os cinco dias da M&T Expo 2006. Como novidade, le-

varé a divulgacdo de diferentes tipos de servigos, desde reformas a pre-
¢os fixos até contratos de servicos com alto grau de comprometimento.
A expectativa da Atlas Copco é mostrar seus produtos e servicos a

| um grande namero de visitantes.

Foto: Divulgagdo/Cl6 Zironi
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A SCHWING STETTER: AUTO BOMBA PARA CONCRETO

0 grupo Schwing Stetter estara apresentando nesta edigdo da M&T Expo 2006, toda
sua tecnologia para a fabricagdo de concreto (centrais dosadoras e misturadoras),
transporte do concreto (auto betoneiras), bombeamento e distribuigdo do concreto
(bombas e auto bombas com mastros para distribuigdo), recicladores para concreto
residual, sistemas de automagao e tecnologia para centrais de concreto, acesso-
rios, pegas e servigos completo para manutencao dos equipamentos da marca.
Entre os principais equipamentos expostos na feira, a central dosadora mével para
Concreto modelo DM 70 — 4; a auto bomba para concreto com mastro para distribui-
¢do com alcance vertical de 42 metros modelo P 2023 S 42 SX montada sobre chassi
Mercedes Benz 4140 — 8X4, a maior auto bomba do Brasil; a auto bomba para
concreto com mastro para distribuigdo com alcance vertical de 39 metros modelo
P 2023 S 39 SX montada sobre chassi Ford Cargo 2632 — 6X4, ultimo langcamento
mundial do grupo Schwing Stetter; a tradicional auto bomba para concreto com
mastro para distribuicdo com alcance vertical de 32 metros, modelo BPL 2023 HDR
KVM 32 XL, além da unidade especial chamada “Detachable”, a mesma auto bom-
ba BPL 2023 s6 que montada com o mastro para distribuicdo desmontével.
Também toda a linha de auto bombas estacionérias para concreto estardo no estande
da Schwing Stetter, como os modelos BPL 401 e BPL 2000, que foram modificadas
para melhor atender a necessidade dos clientes; Dois modelos de bombas e auto D RS
bompas estacionarias para concreto, o P 30_5 e 0 modelo BPL 1000 HDR — 20 pqderéo 3 g (‘M/wu: e '
ser vistos durante o evento. As auto betoneiras AM8FHC para transporte e fabricagao Langamento de concreto a longas distancias com

auto
de concreto também estarao presentes. bomba Schwing Stetter montada sobre caminV

Foto: Divulgagdo/Schwing Stette

ARGUMENTOS PARA VOCE PREFERIR
0 ACO XS-400? TEMOS 700 TONELADAS DELES.

XS-400 é um ago de alta dureza e boa soldabilidade, desenvolvido especialmente para resistir |
ao desgaste por abrasdo. Testado em diferentes tipos de solo e maquinario, o XS-400 aumenta |
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a vida util das pecas e tem excelente custo-beneficio. E, com um estoque de mais de 700
toneladas do produto acabado, a TBM garante o atendimento rapido para todas as.linhas de
equipamentos. XS-400 é garantia de desempenho e produtividade, minimizando o tempo de parada
das suas maquinas: Solicite ja a sua peca pelo 0800 701 6700.

t—J ——— Bordas e cantos para tratores LJ

3 Bordas para carregadeiras | Bordas para motoniveladoras em XS-400

Aplicacio: especialmente recomendado para cantos forjados e bordas para motoniveladoras, tratores, carregadeiras
e escavadeiras de médio e grande portes com dureza de 400 a 450 HB.
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Av. das Tndastrias, 3404 ~ Bairro Bicas - CEP 33040-130 - Santa Luzia - MG
Tel. (+55 31) 3641-4300 - Fax (+5531) 3641-4075

Entrega rapida TBM Express: 0800 701 6700 - atendimento@tbm.com.br \\_//




A MiLLS FORMAS E ESCORAMENTOS: MODULARES DE ALUMINIO

A Mills Férmas e Escoramentos ird expor seus principais equipa-
mentos, em destaque para os novos produtos o ALU-L e Millsdeck,
além de apresentar exemplos de solugdes de engenharia de formas
e escoramentos, em especial para o setor de construgdo pesada e
infra-estrutura.

0 ALU-L é um sistema de formas modulares de grande area com
estrutura de aluminio e o Millsdeck um sistema de formas e escora-
mento de lajes também em painéis com estrutura de aluminio, com
grande capacidade de carga.

Por ver-se como a lider da area de formas e escoramentos, A Mills
acredita que sua participagdo na M&T Expo 2006 é obrigatdria, uma
vez que todos seus principais clientes estardo visitando o evento.
Contratos na area siderurgia e de mineragdo firmados em 2005 j&
mostravam bons sinais a empresa. Também obras de infra-estru-
tura, como a aceleragdo das obras do Metrd de Sao Paulo, da BR
101 Sul e da area aeroportudria. Tudo isso criou boa expectativa
na Mills nos meses que antecedem a M&T Expo, que é tida pela
companhia como a maior e mais importante feira do setor no Brasil
e p6lo de atragdo para visitantes de toda a América Latina e de
outras partes do mundo.

Férmas Mills em ac&@o no Expresso
Tiradentes, na capital paulista

Foto: Divulgagdo/Mills

A TV: PRODUTOS DE QUALIDADE A MINUSA: ATENDIMENTO ESPECIAL
PARA 0 BRASILE AL AOS CLIENTES

A ITM, empresa que produz e comercializa material rodante | A tradicional fabricante de partes e pecas para a parte rodante de
para equipamentos de construgdo e mineracdo, aproveita a | equipamentos de esteiras, Minusa, espera que o mercado fique
M&T Expo 2006 para priorizar o atendimento aos seus clientes, | aquecido com obras que utilizam maquinas que consumam seus pro-
atendendo suas necessidades com a exposi¢do da atual linha | dutos. A participagdo da empresa na M&T Expo 2006 iré ter como
de prqdutos e dos lancamentos. A ITM acredita que o fato de a | principal foco a maior aproximag&o com seus clientes nacionais e
maioria de seus produtos ser fabricada em Atibaia (SP), em fa- | internacionais. Para isso, ird expor pegas para tratores de esteiras,

brlga.moderna, contribui, juntamente com a midia da feira, para | escavadeiras e colhetadeiras de cana e arroz.
solidificar a marca ITM no Brasil e em toda a América Latina.

Animada com o reaquecimento do mercado, em relagéo a 2005,
a ITM ird lancar na feira novos produtos para maquinas e equi-
pamentos utilizados principalmente no setor de mineragao.

A DEUTZ: MOTORES QUE ATENDEM A
LEGISLAGAO AMBIENTAL

A fabricante de motores Deutz esta confiante no crescimento de sua
participacdo de mercado, impulsionada pelo langamento de diversas
maquinas acionadas com seus produtos. A participacdo da empresa
na M&T Expo 2006 levara para exposigao os modelos de motores
mais comercializados no Brasil e América do Sul, além de motores a
géas para geragdo de energia.

As novidades Deutz na feira serdo a apresentacao de uma linha de
| motores de dltima geragdo que atende niveis de emissao de poluen-

s tes a nivel mundial e do novo sistema de consulta de pegas de re-

Foto: Divulgagao/ITM

| posicdo através de site na Internet, ferramenta com a qual o cliente
- pode rapidamente fazer consultas e pedidos de pegas. O langamento
| da empresa exposto na feira serd a nova geracao de motores a die-
| sel e motores a gés para geragao de energia.

Material rodante e afins
fabricados pela ITM
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Reduza seus custos, o nimero de viagens e o desgaste
de seu equipamento com revestimento em UTEC®

UTEC® é o Polietileno de Ultra Alto

Peso Molecular produzido pela Braskem.
Utilizado no revestimento da frota de
caminhoes, aumenta

a sua durabilidade e produtividade.

A busca pela inovacao,

qualidade e competitividade em nivel

mundial da Braskem faz com que
as vantagens do UTEC® se transformem
em vantagens para vocé:

equipamento (manual ou com a utilizacdo de escavadeiras).
‘ * Reduz tempo de descarga em até 40%, permitindo que

?/ o caminhao possa fazer mais viagens em menos tempo.
o M

= *Reduzo consumo de combustivel, uma vez que
ek praticamente elimina o'transporte de peso morto:

. ‘ « Elimina custo de remocao de residuos aderidos ao
s

« Reduz custo de reposicao de cacambas. Sendo mais
resistente que o aco, UTEC® retarda o desgaste por abrasao
de seuequipamento e reduz a substituicdo de chapas gastas.

Suas duvidas, l“'OJNOS e desafios sao bem-vindos: B ra S ke [1]
mercadoutec@braskem.com.bi i

Petroquimica Brasileira de Classe Mundial




Foto: Divulgagdo/Mecan

‘ MECAN: TUBO GALVANIZADO MULTIDIRECIONAL

A Mecan estara privilegiando em seu estande na M&T Expo 2006 seu portifdlio
de produtos, dando énfase a capacidade de atender a diversos itens dentro do
canteiro de obras. Os visitantes terdo especial atengdo, j& que a empresa atua
nacionalmente e o porte do evento faz com que o indice de visitagdo seja superior
ao das feiras anuais, com oportunidade de contato pessoal com os clientes de
todo o Pafs.

Os destaques da Mecan na feira serdo o Tubo Equipado, produto galvanizado
apropriado para manutencao industrial principalmente para ambientes fechados,
multidirecional, que atende obras de todos os portes; o Cimbramento Metélico,
sistema leve, fundamental para a qualidade da obra, de montagem répida, di-
mensionamento para suportar grandes cargas durante e ap6s o langamento do

concreto em lajes, vigas e pilares.

Tubos galvanizados multidirecionais Mecan

A Bs TUBOS: PERFURATRIZ PARA 25 METROS

0 centro das atencoes da BS Tubos em seu estande na M&T Expo 2006 seré a exposi¢cdo do mais
novo langamento em perfuratriz hidrulica para hélice continua, a BS CFA 1842, montada em
uma escavadeira Volvo EC420. O langamento esta calcado na crenca da empresa que sente uma
grande demanda por este produto no mercado e pela consciéncia de que em todo o territério
brasileiro empresas conceituadas em fundagdes, buscam trabalhar cada vez mais com tecnolo-
gia de ponta, ganhando produtividade e maior seguranga na operagao do equipamento.

De acordo com Mauricio Matos Viana, da BS Tubos, ha varias melhorias técnicas em nos equi-
pamentos da empresa j& presentes no mercado a alguns anos que serdo divulgadas na feira
e novos modelos projetados para atender a demanda do mercado. “A grande novidade estara
voltada para o langamento da BS CFA 1842, uma méaquina perfuratriz montada sobre uma es-
cavadeira Volvo EC420 que perfurara 25m e 900 mm de didmetro maximo, composta com uma
caixa redutora com um torque de 18.000 kg/m”, assegura.

Perfuratriz BS CFA
1842 montada sobre
escavadeira Volvo

y WILLTEC:INDICADORES DE PAINEL

A Willtec apresentard em seu estande na M&T Expo uma linha com-
pleta de indicadores de painel (termdmetros, contagiros, horimetros
etc). O destaque da mostra da empresa sera a grande variedade de
indicadores. Como novidade, a Willtec lancarad uma opgdo mais eco-
ndmica de indicador para atender o mercado consumidar.
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A PROFAB: FRESADORA /
RECICLADORA PARA ATE 10 CM

Estreante no mercado de equipamentos rodoviarios, a Profab par-
ticiparda da M&T Expo 2006 com um langamento: a fresadora/reci-
cladora, modelo FR.10.20. Com 82cv de poténcia, como fresadora
tem capacidade para até 10 cm de profundidade, e como recicladora
chega a 20cm. Uma das novidades para esse equipamento é o seu
custo inicial, em torno de R$ 155 mil.

Pecaforte

COMERCIO, LOCAGAD E SERVICOS DE MAQUINAS E
EQUIPAMENTOS PARA CONSTRUGAD CIVIL E INFRA ESTRUTURA

n Cortadora p/ Vergalndo
= B

Dobradora Vergalhdo
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A opraupe: ENGRENAGENS DE CAIXAS SATELITES

A Odraude levara para seu espaco na M&T Expo 2006 sua nova linha de itens de fabricacao
prépria ,como engrenagens de caixas satélites e eixos de transmissao de torque, além da venda
de hastes hidraulicas por metro linear. Também dard ao cliente a opgdo de adquirir sua linha de
embuchamentos em forma de kits prontos.

Foto: Divulgagao/BS Tubos
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y ENGEPAR RENTAL: MAIS DE 100 MAQUINAS
PARA LOCACAO

A Engepar Rental, nova empresa do grupo Engepar Engenharia para o negécio de locagéo
de equipamentos pesados, apresentard na M&T Expo 2006 sua estrutura, as solugdes in-
tegradas e os pacotes que oferece ao mercado. A empresa conta com uma frota de mais
de 100 equipamentos - escavadeiras, carregadeiras, tratores de esteira, motoniveladoras,
compactadores, retroescavadeiras e caminhdes - com 30 e 40 toneladas e idade média de
dois anos.

“A nova empresa traz a experiéncia de mais de 30 anos da Engepar Engenharia para oferecer
ao mercado de locagao solugdes que otimizem o uso das maquinas e sejam capazes de obter
o maximo de desempenho e economia”, explica Acécio Lang, diretor superintendente da
Engepar.

A siT1: EM BUSCA DO CLIENTE
NACIONAL E INTERNACIONAL

A Siti, fabricante de equipamentos para construgdo como betoneiras e gruas, além de equi-
pamentos industriais, estard pela primeira vez expondo seus produtos e servigos na M&T
Expo 2006. Segundo Conceigao Ferracini, a Siti espera que esta participagao traga retorno
comercial do mercado local e do exterior.

A EcoprLAN:
FERRAMENTAS ESPECIAIS
PARA PENETRAGAO

A Ecoplan leva para a M&T Expo 2006, com
destaque, sua linha de ferramentas para pe-
netracdo de solo e pegas para mineracdo e
britagem. As novidades da empresa serdo
ferramentas especiais com desenho inova-
dor e caracteristicas adequadas ao uso em
méquinas pesadas. Estas inovacdes visam
aumentar a produtividade em mineracoes,
onde o impacto e a abrasdao sdo grandes.
“Hoje além da importancia e abrangéncia,
a M&T Expo tornou-se necessaria e funda-
mental para o desenvolvimento do mercado
de equipamentos para mineragdo e cons- |
trugdo”, garante o gerente de Marketing da }
Ecoplan, Roberto Cardia de Oliveira.

A VERION: BOMBAS DE
PALHETAS E BLOCOS

A indstria de bombas para palhetas, pistdes e blocos
Verion, leva a M&T Expo 2006 sua nova linha de pro-
dutos. Entre eles, as bombas de palhetas e os blocos
manifolds comvalvulas. “Iremos enfatizar a nossa area
de manutencdo e conserto, onde dispomos de técnicos
especializados, treinados em nossos fornecedores, ga-
rantindo a funcionalidade do equipamento, conforme
especificagdes técnicas de cada fabricante”, afirma o
diretor da Verion, Guillermo Antonio Rothpflug.

Bancada de conserto de bombasda Verion
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Foto: Divulgagédo/Verion

FUNDIDOS ESPECIAIS RESISTENTES A ABRASAO E FERRAMENTAS DE PENETRACAO NO S(

A Sinto Brasil Produtos Limitada, com o apoio tecnoldgico da Sintobrator Ltd., empresa lider no Japao na fabricagéo
de pecas resistentes a abraséo, se dedica a fabricagao de fundidos especiais que atendam aos requisitos de resisténcia

as mais severas condigdes de abrasdo e impacto.

Exclusivas ligas especiais resistentes a abrasao

“SINTOLIP”

Visando minimizar as horas paradas para manutencao
de seu equipamento, criamos um sistema completo de
laminas para pas carregadeiras, composto de uma
lamina-base dotada de bordas de ataque substituiveis.

Dentes, pontas, adaptadores,

entredentes, 1aminas fundidas y
retas, ou com “bico de pato” - :
com ou sem dentes - para

M

A

_
S

pas carregadeiras e -
i - e ~ A~
escavadeiras. ﬂnb / 2
{ ' ¥ il 1
Solugoes ideais para il 1, — 4 (
as suas necessidades 7 y ’

www.sinto.com.br _sinto@sinto.com.br



Foto: Divulgagdo/Gascom
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A BOSCH REXROTH :SOLUCOES COMPLETAS PARA HIDRAULICA MOVEL

A Bosch Rexroth apresentara em seu estande, de 100mZ e 8 mddulos
de exposicao, solugdes completas de hidrdulica mével, com o melhor
custo beneficio. O sistema de acionamento hidraulico completo para
pas-carregadeiras e retro-escavadeiras e a nacionalizag&o de produ-
tos promete ser o grande destaque da empresa no evento. O estande
na M&T Expo 2006 serd na rua C30.

Entre as novidades apresentadas na feira, estdo: a nacionalizagao
de bombas de engrenagens das familias G (22 a 63 cc/rot); e B (1
a 7,1 cc/rot); os sistemas hidrdulicos de arrefecimento; produtos
da linha de valvulas compactas (aquisicdo mundial da Qil Control
S.p.A.); e divulgagdo do programa de remanufaturados Bosch Rexro-
th (REMAN).

A empresa também ird lancar na M&T Expo 2006 seus: blocos de
comando mobil sistema Load Sensing (LUDV — “Flow Sharing”);
bombas de engrenagens da familia G (22 a 63 cc/rot); bombas de
engrenagens da familia B (1 & 7,1 cc/rot); o programa de remanufa-
turados Bosch Rexroth (REMAN); os produtos da linha de vélvulas
compactas (aquisicdo mundial da Qil Control S.p.A.).

Foto: Divulgagao/Bosch Rexroth

A SX14 Rexroth

A cascom: comBoI0
PRESSURIZADO PRESSOLUB MAX

A industria fabricante de comboios para lubrificagdo, manutengdo e
irrigacdo Gascom estard com um estande na M&T Expo 2006. Em-
bora estejam expostos equipamentos ja consagrados, a empresa vai
procurar demonstrar os diferenciais dos comboios modelos Prolub
Press e Pressolub Max, a versatilidade do pipa Prosolo e multiutili-
zagdo e praticidade dos furgdes e guindaste-oficina.

0 grande destaque seré para o novo conceito de comboio pressuri-
zado, que além prescindir das superadas propulsoras pneumaticas,
consegue-se significativo aumento das vazdes no abastecimento dos
6leos lubrificantes reduzindo o tempo de atendimento a cada ma-
quina. Um comboio pressurizado, praticamente consegue realizar o
trabalho de dois comboios tradicionais.

| Abril-Maio | 2006

A PETROTEC COMPACTADORES DE
SOLO

Empresa que comercializa compactadores de solo e outros equipa-
mentos para a construgao civil, a Petrotec ird priorizar na M&T Expo
2006 a exposicdo dos produtos, apresentando o funcionamento da
sua linha completa. Os equipamentos sao 100% nacionais e equipa-
dos com motores Honda. A Petrotec langa na feira o compactador de
solos SP-65, com motor Honda de 5,5 HP.

Foto: Divulgagao/Petrotec

Compactador SP-75 motor 5.5HP
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A surpecas:
TECNOLOGIA PARA
SUPRIR MERCADO

Quem visitar o estande da Sulpegas durante a
M&T Expo 2008, poderd sentir o atendimento
diferenciado da equipe. O departamento de en-
genharia tem como novidade o desenvolvimento
de vassouras, moto-redutores, roletes, suportes
e muitas outras pegas mais solicitadas pelo
mercado. Em tempo de tecnologia avangada,
modernidade e ainda um maior cuidado com o
meio ambiente, novas normas sdo regulamenta-
das para a implantagdo de uma usina de asfalto
ou mineradoras. Com isso, equipamentos como
filtro de mangas tomam maior espago e sdo exi-
gidos por lei. A Sulpecas trabalha para suprir
essas necessidades.

A HIDRAU TORQUE:
AFTERMARKET COM
QUALIDADE DE ORIGINAL

A Hidrau Torque levard para seu espago na M&T
Expo 2006 a linha Fortractor Gold. Os itens For-
tractor Gold, antes de receberem esta marca,
sdo testados em laboratério e devem seguir as
mesmas especificagdes do produto original. O
resultado é que o mercado paralelo (afterma-
rket) recebe um item com a mesma qualidade
do original, mas com um custo mais acessivel.
Por enquanto a linha Fortractor Gold tem reten-
tores de virabrequim, gaxetas, cruzetas, velas e
molas tensoras. Até o final do ano, mais de 20
familias de produtos novas serdo introduzidas.
Lancaremos a Fortractor Gold, como citado aci-
ma. Optamos por langar a marca na feira, pela
possibilidade de exposi¢do maior.

Foto: Divulgacao/Hidrau Torque
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i 31 .000 qullometros
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‘ 5 000 hora’s
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...e eles estao apenas
comecando.
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Com laterais espessas e protegidas, ombros reforcados

e grande profundidade de borracha, os pneus radiais

Michelin oferecem uma performance excepcional. Essa

é a tecnologia inovadora que vocé necessita para
manter os custos baixos e a produtividade em alta.

SAC 0800 90 9400 www.michelin.com.br




Foto: Divulgagao/Somasa

Foto: Divulgagdo/Palmares

A soMASA: TECNOLOGIA DE
PONTA EM FPS

A Somasa, empresa voltada para o mercado de Ferramenta de Pe-
natragdo no Solo (FPS), atende clientes da area de mineragdo da
regido sudeste. Com o sucesso obtido, a Somasa investe agora no
crescimento em todo o territério nacional e internacional. Participam
da feira com o langamento de pontas da linha Extreme, dentes para
carregadeira, ampliando sua atuagdo e visando maior produgdo com
menor custo x beneficio.

Linha de produtos Somasa

A PALMARES: ATUALIZAGAO PARA
EQUIPAR MAQUINAS

A Palmares leva para a M&T Expo 2006 novidades que se referem
ao acompanhamento da evolugdo das maquinas lancadas pelas
principais montadoras no Pais. A empresa estd constantemente
atualizando a sua linha de produgdo com o objetivo de atender os
equipamentos mais novos existentes no mercado.

A gama de produtos Palmares

‘ PROCATER: VIDROS PARA-BRISA

A Procater priorizard nesta feira produtos importados (pistdes da
Marca Fadecya, produto de alta qualidade - ISO 9002), do qual é
distribuidora exclusiva. Procurando atingir o consumidor de forma
mais direta e expressiva, estard apresentando vidros péra-brisas e
oferecendo aos clientes a novidade de garantia de fabrica, com ins-
talagdo do produto em toda Grande Sao Paulo.

A sAUER-DANFOSS:
CONTROLADORES ELETRONICOS

A Sauer-Danfoss, empresa tradicionalmente com maior presenca
no segmento agricola, esté obtendo muito sucesso no fornecimento
de produtos de alta tecnologia para o mercado de construgao civil
e crescendo substancialmente sua participacdo nessa area. Estara
apresentando novos produtos na M&T Expo 2006, como bombas de
pistBes de circuito aberto load-sense. Com produtos de tltima gera-
¢do, a linha PLUS+1 de controladores eletrnicos, juntamente com
GPS, é a novidade nesse ano.

Produtos Sauer-Danfoss para

diversas aplicagdes

/

A TURBO SERVICE: TRANSMISSOES
POWERSHIFT

A Turbo Service é uma empresa é especializada no mercado de
transmissdes powershift e equipamentos de transmissdo de po-
téncia. Representa as marcas International Transmission Ltda,
Miba Friction Group e Funk Mfg. Co. Atualmente, é a tnica distri-
buidora autorizada no Brasil da Funk Mfg. Co, novidade que esta-
ra enfatizando durante a M&T Expo 2006. Apesar da Funk estar
presente em vérios equipamentos no Brasil, ainda ndo possuia
um distribuidor autorizado.
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Foto: Divulgacao/Sauer-Danfoss
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A HyDAC: SENSOR DE CONTAMINAGAO SOLIDA Awmaenus

A Hydac participa da M&T Expo pela primeira vez e priorizara a demonstragdo de toda sua HIDRAULICA: APARELHO
linha de produtos, que é conhecida tradicionalmente como fornecedor de equipamentos e DE MED'G[\O

servigos de filtragem, mas possui expertise em areas como hidrdulica compacta, eletronicos
e sistemas de refrigeragdo que podem ser mais explorados pelo mercado brasileiro. Estara | A Magnus Hidraulica vai destacar durante a
langando o sensor de contaminag&o sélida CS1000, que faz parte da nova geragdo de senso- | M&T Expo 2006 a entrega de seu novo por-
res de particulas sélidas em dleos hidraulicos e lubrificantes. Outro langamento serd o sensor | tfolio, recepcionando os visitantes, expondo

de contaminag#o liquida AS1000, que permite a detecgéo online de dgua em 6leos. produtos e servigos, além do langamento de
, , . o | outras parcerias e produtos, pois é a Gnica
Sensor CS 1000, da Hydac feira que participa e tem oportunidade de

viabilizar novos negécios. No seu estande
estarao expostos aparelhos de medigao da
marca Hydrotechnik, altamente preciso e
moderno o que permite ao cliente fazer um
diagndstico rapido e seguro em seus equi-
pamentos hidraulicos. A Magnus Hidréulica
também ird lancar um motor com opgao de
saida para dois eixos, tendo como principal
aplicacdo: maquinas florestais; agricolas;
para construgdo civil; maquinas de movi-
mentacdo de cargas; dampers,entre outras.
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A cARBONELL: NOVAS
PECAS PARA
MODELOS ATUAIS

A Carbonell pretende levar para a feira os
novos desenvolvimentos de pegas para os
modelos mais recentes de equipamentos. A
intengdo dos dirigentes da empresa € a de
ouvir do pdblico visitante as necessidades
mais prementes de desenvolvimento.

A NOVAK & GOUVEIA:
PEGAS IMPORTADAS
PARA HIDRAULICOS

A prioridade da empresa na M&T Expo 2006
sera apresentar ao mercado uma nova op-
¢do de pecas importadas para manutengdo
dos sistemas hidrdulicos. Estas pecas al-
ternativas possibilitam diminuir os custos
com a manutencdo de equipamentos, com a
mesma qualidade e garantia encontrada em
pecas genuinas.

A sEviLHA: PRODUTOS
DE PRIMEIRA LINHA E
NOVA PARCERIA

A Sevilha atua no mercado de equipamen-
tos, pecas e servigos para a construgao civil
e mineragdo e durante a M&T Expo 2006
apresentara materiais de primeira linha das
marcas Berco, Lufer, Miba, Federal Mogul,
Was, Palmares e outras. De acordo com di-
rigentes da empresa, neste ano seré divul-
gada nova parceria com a Bercosul.(material
rodante).

A sonpea: BOMBAS, SONDAS E NAO-DESTRUTIVOS

A Sondeq estara apresentando na feira sua linha de bombas rotativas, sondas e equipa-
mentos para instalacdo de tubulages de redes subterraneas por Método N&o-Destrutivo. A
novidade da empresa é o equipamento SPB30, fabricado sob licenca no Brasil com 100% de
componentes nacionais, para substitui¢do in situ de tubulagdes antigas de agua, gas e es-
gotos por Método N&o-Destrutivo. A empresa aposta na maior demanda por esses métodos
a curto e médio prazos.

A REVESLAM: RETENTORES DUO CONE

A Reveslam, fabricante de retentores Duo Cone, estara participando da M&T Expo 2006 com
sua completa linha de produtos para os sistemas hidraulicos de maquinas e equipamentos
para construgd@o e mineragao.

A TERRAMAR: MANUTENGAO PARA INJEGAO
ELETRONICA

A Terramar apresentard na M&T Expo 2006 um novo equipamento para manutengao de inje-
¢éo eletrdnica diesel, mantendo o compromisso constante de acompanhar as novas tecno-
logias oferecidas pelas montadoras de motores diesel com qualidade no atendimento e com
profissionais sempre atualizados e certificados pela ASE.

Foto: Divulgagao/Sondeq
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° Peneira areia, terra, turfa, solos iumidos, etc.
¢ Airea composto e terra contaminada.
 Prepara uma mistura 100% homogénea

¢ Processa materiais imidos e pegajosos

Magquina Solo
Rua Paulo Jacinto,

Fone: 11 4702-5303
Fax: 11 4612-0016

CEP: 06713-180

A peneira trituradora ALLU transforma sua carregadeira, minicarregadeira ou escavadeira em uma peneira trituradora e mescladorg

o Tritura asfalto, residuos, vidro, entulho, gesso, argila, c:;‘

» Utilizada em gasodutos, tubulacdes de agua e esgqyg ¢

! 70,Sala3 E-mail:
Jdim. Sao Vicente  maquinasolo@maquinasolo,cq !
Cotia - SP

Www.maquinasolo-Com j, |



Flexibilidade. Custos reduzidos.

Conjuntos moveis de britagem Lokotrack.

o | ]
>3

Mobilidade total para sua instalacao.

Metso Minerals é pioneira e lider mundial no fornecimento de solugées em britagem e
peneiramento. Oferecemos o conceito original de britagem movel, larga experiéncia e o melhor

know-how.

Os conjuntos moveis de britagem sobre esteiras série Lokotrack sao altamente flexiveis e otimizam a

@ & 3%;' i

eficiéncia de britagem em pedreiras e mineragdes, reduzindo os custos operacionais. Fabricamos p ) m et s O
4
diversos modelos, todos desenvolvidos especialmente para atender aos desafios modernos. A série //

Lokotrack proporciona uma verdadeira mobilidade, alta capacidade, confiabilidade, flexibilidade e o2

inteligéncia para controle total do processo.

Visite-nos na M&T Expo 2006 - Pavilhao Interno, estande D-11 - para conhecer também outras

solugoes.

www.metsominerals.com.br

minerals

FNDERECO AVENIDA INDEPENDENCIA, 2500 - SOROCABA - SP - TELEFONE 1521021300 £ MAIL MARKETING.BR@METSO.COM
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Foto: Divulgagdo/SSAB Swedish Steel

‘ SSAB SWEDISH STEEL: CHAPAS DE
ACO COM ALTA RESISTENCIA

# No mercado brasileiro ha 2 anos, a SSAB Swedish Steel fornece

chapas de aco de alta resisténcia a abrasdo (Hardox e Weldox). Ain-

da com produtos considerados novos no mercado, ird apresen-

M8 tar durante a M&T Expo 2006, chapas com dureza acima de
7500 HB.v

Skopa réd, chapa da SSAB Swedish Steel

A YANMAR: MOTORES
ESTACIONARIOS E VEICULARES

Na M&T Expo 2006 a Yanmar estaré apresentando a nova série de
Motores TNV, motores estaciondrios e para aplicagdo veicular. Um
motor certificado pela norma EPA Tier |l de emissdo de poluentes
na atmosfera, ou seja, que atende aos padrGes internacionais de
emissdo de gases. A Linha LV

de motores refrigerados a ar,  FR
também  certificado
pela mesma norma,
cujo projeto pioneiro
pertence a YANMAR
do Japao. E um mo-

tor leve, compacto

e resistente.

.

Foto: Divulgagao/Yanmar

M \WORLD CENTER IMPORT:

& ViaOeste

SINALIZADOR MONOLIGHT

A World Center Import, empresa especializa-
da em sinalizacdo, leva para a M&T Expo 2006
uma completa linha de equipamentos para si-
nalizagdo de obras, com tecnologia aplicada
em paises com baixos indices de acidentes.
Entre seus produtos, o sinalizador a LED Inte-
ligente — Monolight. Sinalizador apropriado
para uso em cones, cavaletes e barreiras,
funciona apenas com uma bateria de 6V. Sua
autonomia é de até 2200 horas, tem lente
de policarbonato altamente resistente e
dispensa o uso de fios, l[dmpadas, gera-
dores e baldes.
| Sinalizador de
cone Monolight

Foto: Divulgagao/World Center Import
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A PAVONI TRATORPECAS:
PECAS PARA TRATORES

A Pavoni Tratorpecas estard mostrando seus produtos durante a
MR&T Expo 2006, com énfase na qualidade. A empresa acredita que
havera maior equilibrio econdmico para o setor de méaquinas e equi-
pamentos da construgdo no Brasil, a curto prazo, em face da situa-
¢cao deficitaria das rodovias e conseqiiente crescimento da demanda
de pegas de reposi¢ao na linha fora-de-estrada.

A SINTO: PECAS RESISTENTES A
ABRASAO COM DUREZA UNIFORME

A Sinto — empresa que produz material para pontas, dentes,
adaptadores, entredentes, ldminas fundidas, retas ou "bico-de-
pato”, com ou sem dentes, para escavadeiras e pas carregadei-
ras — estara lancando durante M&T Expo 2006 um exclusivo Sis-
tema de Bordas Substituiveis “Sintolip”. Em seu estande também
poderdo ser vistas ferramentas de penetracdo no solo. Estas pe-
cas sdo resistentes a abrasdo e possuem dureza uniforme obtida
através de tratamento térmico.

A siDRASUL: BOMBAS
SUBMERSIVEIS

A Sidrasul via expor com destaque na M&T Expo 2006 as bombas
submersiveis Grindex, fruto de parceria com a empresa sueca de
mesmo nome. Esta bomba difere-se de outras marcas existentes
no mercado brasileiro, gragas ao quadro de comandos embutido na
prépria bomba. Como uma vélvula de
aeracdo que permite a bomba elétri-
ca Grindex trabalhar sem dgua, dife-
renciando-se das bombas atuais no
mercado. A Grindex é lider em minas
subterraneas e possuiu uma grande
familia de bombas em mineradoras
e de construcdo civil em todos os
paises em que atua. A marca de
bombas Higra também estard no
estande da Sidrasul.

Sidrasul Grindex — Tuff solo

Foto: Divulgagao/Sidarasul




Vimax. Solucao
em peneiramento.

PESQUISA ¢ DESENVOLVIMENTO - INOVACAO * TECNOLOGIA DE PONTA -
CONFIABILIDADE ¢« ATUACAO EM TODO TERRITORIO NACIONAL

Telas para Peneiras Vibratorias
Telas de Aco

Elevada resisténcia a abrasao.

Ampla gama de aberturas.

Malhas quadradas e retangulares.
Ondulagées simples, plana, reversa

e multiondulada.

e Linha completa de acabamentos laterais.
e Fabricadas em aco carbono, ago
manganés, inox e outras ligas.

a partir de 2 mm.

Telas Autolimpantes
/7 ¥\ Y

VENOMAX -~ Aco KLEEN - Borracha

ZIP - Poliuretano

e Desenvolvida para atender processos criticos de peneiramento.
e Indicada para classificacao de materiais com elevado teor
de umidade e percentual de finos.
e Solugao para entupimento e cegamento das aberturas de malhas.
e Aumenta a eficiéncia da classificagao.

Telas de Borracha

e Usadas nas separagoes primarias,
secundarias e terciarias.
¢ Alta resisténcia a impacto e abrasao.
¢ Nova linha para classificagao
e peneiramento de finos.
e Malhas quadradas ou retangulares

Telas de Poliuretano

Classificag@o via umida e desaguamento.
Abertura de malha a partir de 0,15 mm.
Elevada resisténcia a abrasao.

Produzida com poliuretano Max-Premium
de alta performance.

Sistemas Modulares de Fixacao

A g

SNAPDECK" TPOT TIPO W

¢ Fixagdo sem pinos, parafusos, réguas ou qualquer
outro acessorio.

Troca super rapida dos modulos.

Excepcional reducao dos custos de manutengao.

Maior disponibilidade do equipamento para a produgao.
Produzidos em poliuretano e borracha.

Departamento de Engenharia e
Assisténcia Técnica para orienta-lo desde
o projeto até a instalacdo dos produtos.

ASSISTENCIA TECNICA

@ VIMAX
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¢ SUPORTE TECNICO SE,ED

o EXCELENTES PRAZOS DE ENTREGA [\ 4
m]w) =G
QUALIDADE TOTAL
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Global Solutions in Abrasion and Screen Technologies

Lider mundial em solugdes para peneiramento

¥ VIMAX

VMX do Brasil ind. e Com. Lida.

Rua Guaiating, 180 - 2° andar - Sdo Paulo - SP - Brasil - Cep 03631-000
Tel.: (11) 2293-8311 - Fax: (11) 2294-5547

e-mail: vendas@vimax.com.br - www.vimax.com.br
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O PROFISSIONAL RIGGER NO BRASIL

Por: Oswaldo A. Biltoveni *

O mercado brasileiro despertou para
a necessidade urgente de profissionais
preparados e qualificados para atuar em
operagdes de igamento e movimentacio
de cargas. Existe uma caréncia muito
grande, na drea, do profissional “Rigger”
o qual é responsavel pela elaboracéo do
chamado “Plano de Rigging” em opera-
¢oes com guindastes méveis.

O trabalho que antigamente cabia ao
operador de guindaste realizar, com a sua
experiéncia, hoje requer uma equipe de
trabalho formada por especialista com
atribuicGes e responsabilidades especifi-
cas.

O guindaste, como qualquer outro
equipamento, é vulneravel em seu ele-
mento mais fragil que vai desde um pla-
nejamento inadequado até a utilizacdo
imprépria de um simples acessério de
amarragdo. Os acidentes geralmente
acontecem por falta de atencdo e con-
trole de fatores bdsicos, tais como: ca-
pacidade de suporte do solo, limite de
velocidade de vento, composicio corre-
ta da carga bruta a ser icada, centro de
gravidade da carga, limites estruturais e
estabilidade do guindaste, amarragoes
eficientes, perfeito conhecimento do ca-
talogo operacional e tabelas de carga.

Dentro desta realidade, o planejamen-
to € imprescindivel para uma operacio
segura e para um melhor aproveitamen-
to dos recursos da maquina.

No Brasil ainda encontramos guin-
dastes antigos em plena operacio, bem
como guindastes modernos monitora-
dos por um computador de bordo. No
exterior, os institutos de treinamento
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ha décadas oferecem cursos destinados
a certificagio dos profissionais, de acor-
do com o porte e tipo do guindaste, en-
quanto que no Brasil, nesta drea, ficou
uma lacuna.

A complexidade, as inovacdes e a
tecnologia moderna, exige profissionais
preparados com os seguintes requisitos
desejéveis a elaboragdo de um “plano de
Rigging” :: habilidade em leitura de ma-
nuais técnicos, leitura e execucio de de-
senhos técnicos, conhecimento de aces-
sérios em geral utilizados para icamento,
célculos e projetos de estruturas auxilia-
res, utilizacdo de software especializados
nesta drea. Este profissional deve ter a
competéncia na definicdo de estratégias
permitindo a otimizagio dos equipamen-

tos colocados a sua disposicio ,gerando
uma operagao eficiente e segura.

No momento da elaboracio de um
“plano de Rigging” o profissional Rig-
ger deve interagir com a equipe que ird
realizar a operacdo , fazendo o reconhe-
cimento do local para definir a melhor
forma de acesso , montagem e patola-
mento do guindaste; local aonde a peca
serd depositada; identificar as condicoes
de resisténcia, nivelamento e possiveis
interferéncias do terreno, verificando
se a operagao ndo serd realizada proxima
a cabos aéreos ou barrancos , neste caso ,
considerando as normas especificas .

No Brasil muitas empresas intitulam
erradamente , como Rigger , o profis-
sional que sinaliza as operacdes com o
uso de guindaste; sendo necessario criar

uma classificagdo de cargos e atribui-
¢Oes pertinentes aos profissionais, tendo
como modelo as nomenclaturas interna-
cionais, retificando a confusio existente
no mercado de trabalho e facilitando o
recrutamento e selecdo de pessoal.

O Instituto Opus criado pela Sobrate-
ma em 2001, vem oferecendo cursos de
atualizacdo, qualificagdo e certificagfo
de profissionais atuantes em operacdes
com guindastes, bem como, profissio-
nais que sdo responsiveis pela contra-
tagdo, gerenciamento e fiscalizagio de
trabalho envolvendo movimentacéo
de cargas. Cerca de 700 profissionais ja
passaram por treinamentos neste Insti-
tuto. Empresas locadoras de méquinas,
mineradoras, construtoras, sidertrgicas,
de engenharia, petroquimicas, profissio-
nais auténomos, inddstrias, participam
dos treinamentos em Sdo Paulo ou “in
company”. Isto representa ainda uma
pequena parcela dentro do quadro exis-
tente de profissionais desatualizados tra-
balhando nesta 4rea.

A falta de normas e regulamentos
neste setor levam as empresas criar suas
normas particulares causando um desen-
contro de opinides e de resolucdes. As
empresas e entidades regulamentadoras
devem se mobilizar no sentido de definir
parimetros , normas ,procedimentos e
regras pertinentes a estas questoes.

* Oswaldo A. Biltoveni é Instrutor
do curso de formacéo Rigger no Institu-
to Opus.Mais informagées pelo e-mail
opus(@sobratema.org.br ou www.sobra-
tema.org.br.Q
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Uma manutencado consciente e correta prolonga a vida

atil dos equipamentos e sua performance operacional
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MANUTENGCAO TECNOLOGIA

O forte incremento das atividades
minerarias no pafs estd levando as
empresas a investir na atualizagdo
de suas plantas, como é o caso da
Geocal Mineracio, que recentemen-
te adquiriu da Metso Minerals uma
nova planta de britagem, que inclui
diversos transportadores de correia
e algumas peneiras vibratérias: duas
peneiras Circular Banana Screen
(CBS) e uma Low Had (LH).

A mineradora opera ha 11 anos
no segmento de calcario e tem pro-
dutividade mensal de 60 a 70 mil
m3 para todos os seus produtos. De
acordo com Carlos Alberto Lopes,
gerente de manutencio e producio.
Por isso, com a expansido das ativi-
dades, e investimentos numa nova
planta, o item manutengio é funda-
mental dentro do seu processo ope-
racional.

Na planta de calcdrio da Geocal,
localizada em Santana do Parnaiba,
operam seis peneiras classificadoras
e uma desaguadora, sendo duas pe-
neiras com trés decks, duas peneiras
com dois decks e duas peneiras de
escalpe com dois decks. Na planta

CRIBAS VIBRATORIAS

Consejos para mejorar el
rendimiento

Un mantenimiento consciente y correcto
prolonga la vida 1itil de los equipos y mejora

el rendimiento operacional
Por Nadia Fischer

El desarrollo creciente de las activida-
des mineras en el Brasil ha animado a
las empresas a investir en la moderni-
racion de sus plantas, como es el caso
de Geocal Mineracao, que reciente-
mente adquirié de la Metso Minerals
una nueva planta de trituracion, que
incluye diversas cintas transportado-
ras y algunas cribas vibratorias: dos
CBS y una LH.

La empresa minera opera desde
hace 11 anos en el sector de calcareos
y produce mensualmente entre 60 y
70 mil m3 de diversos productos. De
acuerdo a Carlos Alberto Lopes, ge-
rente de mantenimiento y produccion,
el costo mensual de mantenimiento —
cambio de rodamientos sellados— pue-

de llegar a los 2.500 reales. Por eso, ,
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de quartzo, operam trés peneiras
classificadoras e uma desaguadora,
sendo uma de trés decks, outra mais
inclinada de dois decks e outra pla-
na com dois decks.

Segundo Lopes, a média de dura-
¢do das peneiras para materiais mais
abrasivos é de 30 a 35 mil horas. No
caso de beneficiamento de materiais
mais leves, a média de duracgio che-
ga até a 40 mil horas. O desempenho
depende, sobretudo da manutencio.
“Se for inadequada, o equipamen-
to chega a durar bem menos que o
tempo de vida ttil previsto, muitas
vezes ndo passando de 5 mil horas.
Por isso, o ideal é seguir a risca as
recomendacgdes dos fabricantes”, diz
Lopes. No escopo dos itens verifica-
dos constantemente, ele destaca a
lubrificacdo dos equipamentos, fei-
ta a base de éleo, e a manutencéo
do estoque de rolamentos para tro-
ca. “Uma falha pode ser fatal para a
operacédo”, ressalta.

Atencao redobrada

Quando o assunto é equipamento
vibratério, a atencio deve ser redo-
brada, destaca Wilson Madureira,
chefe de assisténcia técnica e ser-
vigos da Metso Minerals. Segundo
ele, muitas causas de falhas sdo de-
correntes de problemas que parecem
pequenos na origem, mas que podem
mostrar-se desastrosos se negligen-
ciados.

Estes equipamentos operam com
freqiiéncias acima de 750 rpm, o que
dificulta, e até mesmo impossibilita
a visualizagdo do comportamento
de qualquer componente quando
em operagdo. Assim, seguir rigoro-
samente as instrugdes contidas nos
manuais de instrugdes é fundamen-
tal.

“E preciso manter registro de to-
das as ocorréncias, realizar medi-
¢oes periddicas, principalmente nas
trocas de rolamentos, nos didAmetros
das pecas e nas folgas finais, possi-
bilitando um acompanhamento e
andlise para evitar problemas ines-
perados”, diz Madureira.

Segundo ele, o mesmo aplica-se

aos graficos de movimento/ampli-
tude nos quatro cantos do equipa-
mento, pois se as figuras registradas
nos graficos da extremidade de ali-
mentagio forem praticamente idén-
ticas, e o mesmo ocorrer com as da
extremidade de descarga, a peneira
estd com comportamento correto e
conforme o esperado.

Tal procedimento ficil é a melhor
maneira de verificar a condigio sa-
tisfatéria da peneira. Cuidado espe-
cial deve ser dado também nas partes
que estio em contato com O mate-
rial processado, pois estdo sujeitas a
desgaste e devem ser revestidas. “O
desgaste retira parte do material da
estrutura, enfraquecendo-a e em al-
guns casos inviabilizando inclusive
a recuperagio da mesma”, explica o
engenheiro da Metso.

Qualidade e desempenho
Dado o baixo custo inicial, as telas

Partes da peneira vibratéria devem ser lubrificadas
frequentemente para preservar o conjunto

con la expansién de las actividades vy
las inversiones en una nueva plan-
ta, el programa de mantenimiento
es fundamental dentro de su proceso
operacional. de las cribas para los
materiales mds abrasivos oscila en-
tre las 30 y 35 mil horas. En el caso
de la beneficiacién de materiales mds
livianos, la duracion media llega a
las 40 mil horas. El desempeno de-
pende sobre todo del mantenimien-
to. “Si es inadecuado, el equipo
va a durar menos que el tiempo de
vida util previsto, muchas veces no
pasa de las 5 mil horas. Por eso, lo
ideal es seguir estrictamente las re-
comendaciones de los fabricantes”,
aitade Lopes. De la lista de puntos
de mantenimiento que hay que ve-
rificar constantemente destaca la
lubricaciéon de los equipos, a base
de aceite, y el stock de rodamientos
para cambios. “Una falla puede ser
fatal para la operaciéon”, resalta.
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metalicas sio amplamente utilizadas em pedreiras no
processo de peneiramento. Porém, como sdo subme-
tidas as mais severas condi¢des de trabalho, apresen-
tam uma vida util bem inferior as de borracha ou
poliuretano, devido principalmente a baixa resistén-
cia a abrasdo, alerta Toshihiko Ohashi, gerente de
sistemas de britagem e peneiramento para a América
da Sul, da Metso Minerals . Além disso, ao contra-
rio do que se pratica na maioria das pedreiras, telas
metdlicas furadas por desgaste ndo tém recuperagio
ou conserto eficiente. “Remendos locais consomem
tempo, mio de obra e, material e ndo devolvem a

Telas metalicas furadas por desgaste
nao tem recuperacao eficiente

HAULOTTE, ESPECIALISTA EM ELEVACAO
DE PESSOAS E CARGAS

REF. 151

Aplicacoes Haulotte,
Acesso ilimitado para quem
nao tem medo
b e
Haulotte, um dos maiores fabricantes

de equipamentos de elevagao de pessoas
e cargas e oferece a voceé :

= A mais completa linha de plataformas de trabalho :

Mais de 45 modelos.
= Equipamentos de elevagao de carga :

» Manipuladores telescopicos com capacidades de carga
e altura vanados.

~ Easy Crane auto propelido e radio controlado

» Multijob com rotagdo completa e escavadeira

ESCOLHER HAULOTTE SIGNIFICA TAMBEM TER
A DISPOSICAO UM SUPORTE TECNICO EFICIENTE 2
= Téenicos altamente qualificados
= (entro de treinamento
___ = Disponibilidade de pegas e acessorios
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eneira Banana, da Schenck: as
mais procuradas

capacidade original de classificagdo
eficiente”, diz.

Somente a substitui¢do do elemen-
to danificado reconstitui a condigio
original em termos de capacidade
e eficiéncia. “Como essas interven-
¢Oes consomem tempo, e tanto repa-
ros, atualmente cresce no mercado

a aplicacido de telas de borracha ou
poliuretano. E quando aplicadas por
profissionais experientes, maximi-
zam a eficiéncia de peneiramento e
reduzem significativamente os tem-
pos de parada para reparos em fun-
¢do de uma resisténcia maior ao des-
gaste e facilidade de substituigdo”.

Mao-de-obra qualificada

Um aspecto comum da manuten-
¢do em mineradoras é que, em geral,
ela fica sob responsabilidade do pré-
prio pessoal das pedreiras. “Como
fabricante de equipamentos, reco-
mendamos que a equipe responséivel
pela operacdo e manutengdo seja
constantemente treinada e esteja
qualificada para efetuar os ajustes
necessdrios no momento adequado”,

destaca Wilson Madureira. Segundo
ele, a experiéncia comprova que a
contratagdo de visitas periédicas de
um profissional especializado para
um check-up geral no equipamento
traz resultados surpreendentes, sen-
do um ponto importante que deve
ser levado em consideragio pelas
mineragdes.

Outra deficiéncia estd na falta de
planejamento e da formagdo de um
banco de dados, que concentraria o
custo de manutencido em peneiras.
De acordo com Madureira, esse tipo
de controle é fundamental para a
avaliagdo do rendimento das penei-
ras, assim como de outros equipa-
mentos, pois melhorias e inovagdes
tecnoldgicas geram bons resultados,
mas sozinhas nio garantem o levan-

/‘ Fatores que determinam a vida dtil
de um equipamento vibratério

- Forma correta de instalacdo: atengédo a altura de trans-
feréncia de alimentagdo do material e sua distribuicdo na
peneira; espacamentos adequados entre bicas estaciona-
rias e a estrutura vibrante do equipamento; nivelamento;
alinhamento do acionamento.

- Manutencao apropriada: correta lubrificacdo dos me-
canismos vibratorios e eixo(s) cardan(s); reposi¢cdo dos
revestimentos desgastados; re-aperto periédico dos para-
fusos estruturais, de fixagdo de telas e de revestimentos;
utilizacdo de pecas originais; montagem dos rolamentos
nos mancais previamente aquecidos e dilatados e em am-
biente limpo com posterior montagem na maquina em con-
dicoes idem; checagem de elementos sujeitos a desgaste
no acionamento, como polias,correias, eixos cardan, etc

- Operacdo adequada: regime de operagao (24 horas/dia,
12 horas/dia, etc); taxa de alimentagdo adequada com as
aberturas de telas e altura de camada compativel.
Ambiente de trabalho: equipamentos em peneiramento
Gmido, isto é, com presencga de dgua de lavagem e/ ou ma-
terial peneirado em polpa, tem vida estrutural bastante re-
duzida devido ao efeito acelerado de corrosdo e desgaste
por abrasividade.

- Caracteristica do material: materiais mais abrasivos e de
grande tamanho desgastam telas e estruturas com maior
rapidez.

Observando esses cuidados consegue-se, na pratica, pe-
neiras com vida (til desde dois anos, até as que ultrapas-
sam seus 20 anos de operagao.

J Fonte: Metso Minerals
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tamento exato do custo x beneficio
alcangado, sem o histérico de opera-
¢do da maquina.

Dimensionamento correto e esco-
lha adequada do sistema operacional
é outro item fundamental para bom
desempenho da planta. “No tocante
ao equipamento, o uso de peneiras
de perfil banana vem possibilitan-
do maior capacidade e/ou eficiéncia
de separacio, quando comparada a
peneira convencional de mesmo ta-
manho. No campo dos periféricos,
o desenvolvimento de telas de bor-
racha e poliuretano oferecem maior
produtividade e menor custo opera-
cional. Embora o custo de aquisi¢do
ainda seja um fator importante, com
a elevacdo do nivel técnico das pe-
dreiras, cada vez mais, a confiabili-
dade de operagéo e desempenho dos
equipamentos é o grande diferencial
no momento de escolha do fornece-
dor”, conclui Toshihiko Ohashi.

Peneiras de grade

Marcos Filoni, Sales Manager da
Schenck Process, fornecedora mun-
dial, confirma que a tendéncia do
mercado é a opg¢do por peneiras vi-
bratérias de grande porte, que ofe-
recem maior 4rea de classificagdo e
maior robustez mecénica, visando o
aumento da capacidade, disponibili-
dade, além de permitir a redugéo do
nimero de equipamentos nas insta-
lagdes de britagem ou processo das
mineradoras. “Em todo o mundo, a
Schenck tem fornecido um nidmero
cada vez maior de peneiras tipo Ba-
nana para varias aplicacdes, exceto
em operagdes de lavagem e desa-
guamento, que utilizam as peneiras
horizontais”, diz ele.

Segundo Filoni, uma aquisigdo
nio deve prescindir do estudo de-
talhado da aplicagdo - tipo de
material, curva granulométrica da
alimentacdo, taxa de alimentagio,
curva granulométrica dos produ-
tos, grau de umidade, fluxograma
da instalacdo, local de instalagdo.
“O dimensionamento correto é fun-
damental, pois em alguns casos de
utilizagdo de peneiras tipo Banana,

a producdo pode chegar até 100%
a mais de capacidade em relacdo a
uma Peneira Inclinada ou Horizon-
tal de mesmas dimensdes”, ressalta.
A Schenck Process fabrica ali-
mentadores, grelhas e peneiras vi-
bratérias, taylor made (sob enco-
menda), podendo atender todos os
tamanhos, de acordo com a neces-
sidade da aplicagdo. A empresa fa-
bricou uma peneira vibratéria, con-
siderada a maior em corpo tnico,
medindo 4 metros de largura
x 11 metros de compri- -
mento, e 10.000 ton/
hora de capacidade,
e 60 toneladas

"
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de peso (vide foto). Os sistemas de
acionamento empregados pela em-
presa sdo do tipo excitadores tipo
DF (Directional Force) e Motovi-
bradores para movimento linear;
mecanismo vibratério tipo VZ-Ro-
tary Cells e Série A, para movimen-
to circular.

As peneiras da Schenck podem

receber qualquer tipo de telas (me-
talicas, de borracha ou poliuretano)
as quais sio definidas pelo cliente
de acordo com o tipo de aplicagéo.
“As méaquinas sio projetadas para
alcancar no minimo 20 anos de
operacdo”, diz Marcos Filoni, “mas

é fundamental a avaliacdo periddica

de performance e desgaste, sempre

com a supervisdo técnica de espe-

cialistas da Area de Pecas e Servi-

cos da Schenck Process”, finaliza.
Projeto e fabricacao

Os equipamentos vibratérios re-
querem cuidados adicionais desde
a fase de projeto, com a andlise do
conjunto estrutural da méaquina,
destaca Reinaldo Galbe, da Haver

& Boecker Latinoamericana. “A
estrutura tem de ser robusta para
suportar as cargas dindmicas da vi-
bragdo. Do contrério, trinca facil-
mente e d4 manutencgdo”, enfatiza.

7

1o - € preciso avaliar o tipo de servigo
a ser executado, como por exemplo:
escape, classificacao final, desagua-
mento, etc. E esta informacéo que de-
termina o tipo de peneira a ser adquiri-
da. Uma vez definido o tipo da peneira,
0 préximo passo é avaliar qual o tama-
nho mais adequado. Tal avaliacdo €
baseada nos critérios de capacidade,
granulometria (s) de classificagao, efi-
ciéncia desejada, etc.

20 - 0 acionamento dos mecanismos
excitadores podem ser de forma direta
(motor + eixo cardan) ou de forma in-
direta (motor + polias e correias + eixo
cardan). A redug@o por polias permite
modificar a rotacdo sempre gue ne-
cessario. Consequentemente, no acio-
namento direto s6 é possivel alterar a
velocidade com a utilizacdo de inver-
sores de fregiiéncia. Por outro lado, as
préprias polias tornam-se elementos
de manutencao importantes devido ao
desgaste das mesmas e consegiien-
te variacdo de rotagdo da méquina,
principalmente no caso de peneiras
de movimento linear, resultante da
combinacao de dois mecanismos ex-

Dicas para a escolha adequada do equipamento

citadores com acionamentos indepen-
dentes e auto-sincronizados.

30 - a escolha do tipo de tela depende
de fatores econdmicos e técnicos:

- o primeiro refere-se ao custo de
aquisicdo e ao custo-beneficio: quem
pretende efetuar menor investimento
opta por telas de ago convencionais.
Quem avaliam o custo-beneficio tende
a optar pelas telas de borracha e po-
liuretano, j& que normalmente levam
vantagem em relacdo as telas de aco
convencionais, e conseqiientemente
representam um ganho maior na ope-
racgao.

- no aspecto técnico, os fatores prin-
cipais a serem considerados sdo o
tamanho do material, umidade, penei-
ramento a seco ou (mido, abertura e
temperatura. A variedade de telas dis-
poniveis no mercado é muito grande
e pode ser dividida basicamente em
dois grandes grupos:

Telas de arame trancado: para apli-
cacOes pesadas, podem ser usados
trilhos, chapas perfuradas ou placas
fundidas. Para aberturas mais finas
sdo comumente aplicadas telas au-

tolimpantes — especialmente em ma-
teriais que apresentam aderéncia.
Além disso, estdo disponiveis telas
especiais tais como telas eletrofundi-
das de aco inox e arame trancado de
aco inox. Estas telas sdo normalmente
aplicadas em peneiramento fino.
Telas sintéticas: S&o as telas de borra-
cha e de poliuretano. As telas de bor-
racha sao normalmente utilizadas em
aplicacdes de peneiramento a seco.
Possuem um ganho especial em rela-
cédo atela de poliuretano em aplicagéao
pesada (alto impacto) e também no
peneiramento fino com material ade-
rente e com o uso de telas flexiveis.
Elas sdo usadas em classificacdo ge-
ral onde ndo ha impacto. Destacam-se
também por apresentar especial van-
tagem em peneiramento Gmido fino.
As telas sintéticas podem ainda ser
tensionadas e modulares. Esta Gltima
pode ser encaixada ou parafusada e
sua aplicagao tem sido cada vez mais
difundido pela facilidade de substitui-
¢do e pela eliminacdo da necessidade
de esticamento constante das telas.

Fonte: Metso Minerals /
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Ele recomenda a eliminacdo ao mé-
ximo as soldas do conjunto estrutu-
ral. Se isso néo for possivel, o ideal,
segundo ele, é fazer um tratamento
térmico para aliviar as tensdes apds
o processo de soldagem.

Galbe destaca também a necessi-
dade de outros cuidados ja mencio-
nados, como lubrificagido periédica

de rolamentos e do motor elétrico,
bem como controle sobre a eleva-
cio da temperatura dos mancais.
“Deve-se prestar atenco nas partes
que sofrem maior desgaste como as
laterais e quadros suportes das telas
de peneiramento pois, do contrério,
tanto o revestimento assim como a
peca podem sofrer desgaste”, diz.

Destaca ainda que a produtividade
da peneira pode ser afetada por ma-
teriais que apresentem variacdes de
densidade. Por exemplo, minérios
de ferro com capacidade de malha
de 1 mm, peneira-se 1,3 a 1,5 ton/
hora por m2. J4 uma malha de 1 a
50 mm, com o mesmo material, pe-
neira-se 40 a 50 ton/ hora por m2.Q

/‘ Plantas completas

A Metso Minerals
possui grande tra-
dicdo na fabrica-
cdo de equipamen-
tos vibratérios. No
segmento de pe-
neiras, sdo diver-
sos tipos e tama-
nhos de peneiras
disponiveis, que
vao desde penei-
ras extra-pesadas
para o servigo de escalpe, peneiras convencionais inclina-
das, peneiras banana até peneiras horizontais e desagua-
doras, esta Gltima comumente usada para desaguamento
de areia. Os tamanhos variam desde 0,8m até 3,0m (10°) de
largura, e por isso, atendem desde as pequenas pedreiras
até as grandes instalacdes de produgdo de agregados.

A linha com maior demanda atualmente é a série de pe-
neiras CBS, disponivel na faixa de tamanho de 1,5x4,2m
(5'x14') até 3,0mx7,2m (10'x24’). O equipamento caracte-
riza-se como peneira com perfil banana moderado, com
maior desempenho em relagd@o as peneiras convencionais
e menor custo de aquisicdo, gracas ao desenvolvimento
de estrutura mais leve baseado em programa de anélise
de elementos finitos.

0 atendimento p6s-venda é item complementar no pro-

cesso de fornecimento da Metso, que conta com uma
equipe de vendedores especializados, supervisores
técnicos, engenheiros de produto e aplicagdo, atenta
as necessidades do cliente. A empresa realiza desde
visitas comerciais até inspecdes técnicas para levanta-
mento de melhorias e otimizagdo da producdo. No ramo
de agregados, a Metso disponibiliza pacotes flexiveis
de servigos (Metso Diagnose), que incluem contratos
de manutengdo e operagdo, inspegdes regulares para
prevenir avarias de equipamentos ou componentes, su-
pervisdes técnicas para manutencdo de equipamentos,
avaliagdes de desempenho. 0 objetivo é o aprimoramen-
to de sistemas, modernizagdes de maquinas e instala-
coes, disponibilidade de pecas de desgaste e sobressa-
lentes, treinamento de pessoal, entre outros itens que
permitam a melhoria operacional das plantas.

Peneiras CBS da Metso Minerals

Dimensdes: 1,5x4,5m até 3,0x7,2m

Produtividade: E indicada tanto para pequenas pedrei-
ras, com producdao mensal de 10.000 t, até grandes ins-
talagdes de 150.000 t/més ou maior.

Poténcia: 30HP até 2x40 HP

Capacidade: Variavel dependendo do tamanho e abertu-
ra de telas utilizadas.

Nota: A Metso Minerals dispde de outras linhas de pe-
neiras adequadas as pedreiras menores ou maiores que

a faixa indicada. /

| Antonio |. Zago
& Cia. Ltda.

vww.prodv.com.br

0800 601 5050

gualidade e agilidade na fabricacao de colméias e radiadores para \WVWW.a |Zago Com

aquinas e equipamentos de tedos os tipos de aplicagdes, tratores,
aminhdes e empilhadeiras.

Av. Maranhao, 1000 - Bairro Sao Geraldo
CEP 90230-040 - Porto Alegre - RS
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UM LOGO E UM

E UM LOGO...

Construcdo do slogan da Volvo Construction
Equipment envolveu varias etapas

Por: Nelson Valencio

More Care. Built in. O slogan da
Volvo Construction Equipment pa-
rece simples. Na verdade, o conceito
criado pela agéncia Added Value, re-
almente é simples. Mas envolve vérias
idéias. Quem explica isso o que hé por
detrds do tema é o Brand Manager da
Volvo, Jonas Svanholm. Isso mesmo,
a companhia tem um executivo com
a missdo de gerenciar sua marca. Se-
gundo Svanholm, o conceito (veja
imagem) representa um processo con-
tinuo.

“Como se notar, nds enfatizamos a
qualidade dos equipamentos, a tec-
nologia de vanguarda e os servicos
de suporte. Tudo isso conjuntamente,
fazendo com que nossos clientes pos-
sam trabalhar com mais efetividade,
eficientemente e com seguranga”, ex-
plica o executivo.

Svanholm diz que o More Care
Built in (MCBI) resume a abordagem
da Volvo, baseada em valores como
qualidade, seguranga e cuidado com
meio-ambiente. “E principios de pro-
jetos baseados primeiramente nas pes-
soas”, complementa o brand manager.
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Na avaliacio da AddedValue, a
criagdo do logo comecou em 2001,
quando a Volvo Construction Equi-
pment decidiu centralizar seu ma-
rketing e definir um posicionamento
global de marca. Naquela época nao
havia informagdes disponiveis sobre o
status da marca Volvo CE, nem a res-
peito dos seus principais concorrentes
e nem sobre os vetores de marca e de
mercado.

A abordagem da agéncia foi de ana-
lisar o status das principais marcas de
fabricantes de equipamentos nos mer-
cados-chave como os Estados Unidos
e Alemanha. A partir desta pesquisa
inicial foram definidos os vetores prin-
cipais das marcas. O novo posiciona-
mento MCBI foi, entdo definido, jun-
tamente com a Volvo e com a agéncia
de publicidade da corporacio. Feitos
os ajustes, a adocio especifica em cada
pais, uma forma de personalizacio, foi
pré-testada na Franca e na América
Latina. Desde 2002, segundo a Ad-
dedValue, hd um monitoramento do
desenvolvimento da marca nos Esta-
dos Unidos e Alemanha.

LOGO,

A
BUILTIN, )

Es mas que un lema,
es una vocacion...

El proceso de desarrollo del lema de
Volvo Construction Equipment incluyd
diversas etapas

“More Care. Built in". El lema

de Volvo Construction Equipment
parece simple, y de hecho el con-
cepto creado por la agencia Added
Value lo es, aunque engloba diver-
sas ideas. Jonas Svanholm, gerente
de la marca de Volvo -la compaiia
cuenta con un ejecutivo cuyd mision
es administrar la marca- explica lo
que hay por detrds del lema. Segin
Svanholm, el concepto representa
un proceso continuado.

“Como se puede observar, noso-
tros hacemos hincapié en la calidad
de los equipos, la tecnologia de van-
guardia y los servicios de respaldo
al cliente. Todo esto, en conjunto,
para que nuestros clientes puedan
trabajar de forma mads efectiva, efi-
ciente y segura porque confia en la
calidad del equipo”, dice el ejecu-
tivo.

Svanholm anade que el lema
More Care Built in (MCBI) resu-
me muy bien la filosofia de Volvo,
que se basa en wvalores esenciales,
como calidad, seguridad y respecto
al medio ambiente, y en principios
basicos como el desarrollo de pro-
yectos centrados en las personas”,

finaliza.
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Goiania tera maior encontro rodoviario sul-americano

A Agéncia Goiana de Transportes e Obras (Agetop) langou ofi-
cialmente no dia 16 deste més o evento “0s Caminhos da Inte-
gracdo”. 0 encontro, promovido pela Agetop, € resultado da
jungdo do 11° ENACOR — Encontro Nacional de Conservagéo
Rodoviéria e da 377 RAPv — Reunido Anual de Pavimentac&o,
eventos que eram realizados de maneira isolada pela ABDER
— Associagdo Brasileira dos Departamentos Estaduais de Es-
tradas de Rodagem e pela ABPv — Associagdo Brasileira de
Pavimentagao.

Durante quatro dias (de 8 a 11 de agosto), no Centro de Cul-
tura e Convencdes de Goidnia, técnicos e dirigentes de or-

gaos rodoviarios de todo o pais e do exterior vao debater as
melhorias e técnicas de pavimentac&o aplicaveis ao pais e a
politica de conservacdo das rodovias estaduais de maneira
integrada.

0 evento “Os Caminhos da Integracd@o” ira abordar assuntos
relacionados com a conservagao rodoviaria, pavimentagao,
manutencdo, planejamento e gestdo rodoviaria, operacao e
segurancga rodoviaria, meio-ambiente e drenagem e a inter-
locugdo com os agentes piblicos (governo federal) sobre as
fontes de financiamento e a politica para o rodoviarismo bra-
sileiro, principal matiz de transportes do Pais.

Comboio Prolub Press

A Gascom Equipamentos Industriais coloca no mercado o comboio
Prolub Press, destinado a trabalhos de manutencgdo, abastecimento
e lubrificag@o, para maquinas e equipamentos que operam no campo
ou na obra. O Prolub Press é um comboio pressurizado que contribui
sobremaneira na obteng@o de melhores desempenhos e performances

das maquinas.
Entre as vantagens do Prolub Press estao:

* Suprimentos de dleos hidraulicos e lubrificantes por “impuls&o a
baixa pressdo” que elimina propulsoras pneuméticas, bombas e mo-

tores hidraulicos etc;

* Proporciona vazdes superiores em até trés vezes, na media, em
comparacgao com os “comboios pneumaticos” convencionais;

e Compartimentos fechados que evitam a contaminagdo dos lubri-
ficantes e componentes, pois ficam protegidos contra poeira, sol,

chuva etc;

e Considerado um posto de servigo 24 hs, onde e quando for preciso;
* Total seguranca nas operagdes, pois estas sdo realizadas ao nivel

do solo;

* Disponivel em versdes veiculares, convencional (encarrogada) ou
embarcada (roll-on-off) e nas versdes rebocéaveis, rodoviarias (licen-

ciada) ou agricola (fora-de-estrada);

* Precis@o de 99,75% na medigdo do consumo de diesel.
Informacades no site:
www.gascom.com.br/prolubpress .
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CABOS FLEXIVEIS DE COMANDO

Industria
de Cabos Flexiveis
de Comando Mecdnico

METALURGICA CURTI Ltda.

Av. Professor Francisco Morato, 5903
S#o Paulo - SP - Brasil - CEP 05521-300

Telefone/Fax: (55) (11) 3743-5155

www.curti.com.br vendas@curti.com.br

CERTIFICADA NBR ISO 9001:2000
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TABELA DE CUSTOS DE EQUIPAMENTOS

CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS coST0 POR HORA DE EQUIPOS

Equipamento Propriedade | Manutencao | Mat. Rodante | Comb./Lubr. Total

Caminhdo basculante articula-

B4 R$ 64,46 R$ 47,42 R$ 11,19 R$ 30,66 R$ 153,72
g:t’::';gés%?asc”'a"te fotaide RS 39,89 R$ 23,95 RS 11,19 RS 22,23 RS 97,26
ﬁzrg)'(zhég :zsoct‘)"a"te e RS 20,48 RS 14,40 RS 6,79 RS 7,67 RS 49,33
Caminh@o comboio misto 4x2 R$ 17,44 R$ 11,92 R$ 3,24 R$ 5,21 R$ 37,82
Caminhdo guindauto 4x2 R$ 18,67 R$ 12,80 R$ 3,24 R$ 5,21 R$ 39,92
Caminh&o irrigadeira 6x4 R$ 21,56 R$ 13,60 R$ 6,79 R$ 3,99 R$ 45,94
glgr:ﬁade"a de pneus (1.5 RS 29,40 RS 15,40 R$3,13 RS 13,03 RS 60,97
g;r;fs?ade"a Ll 40 RS 44,20 R$ 22,73 RS 10,49 RS 18,40 RS 95,82
Compactador de pneus para

asfalto R$ 40,00 R$ 12,98 R$ 3,72 R$ 15,33 R$ 72,03
gg';‘:fn";f’rg"(;‘;')br REOlEliER) PO | Eipe 70,50 R$ 10,35 R$ 0,31 RS 23,00 RS 62,46
ggg)"ress‘” e ar eyt 150 RS 15,87 RS 13,55 R$ 0,11 R$ 52,43 RS 81,95
E?if"ade”a pidraulica (fora R$ 41,50 RS 26,75 RS 1,61 R$ 13,80 R$ 83,65
g e TR ke R$ 81,25 RS 50,07 RS 4,01 RS 45,99 RS 181,32
Motoniveladora (190 a 210 hp) R$ 49,00 R$ 29,00 R$ 3,49 R$ 30,66 R$ 112,15
Retroescavadeira R$ 22,31 R$ 12,46 R$ 1,73 R$ 12,26 R$ 48,77
Trator agricola R$ 14,80 R$ 7,35 R$ 1,30 R$ 15,33 R$ 38,78
Trator de esteiras (100 a 120 hp) R$ 57,09 R$ 29,55 R$ 2,87 R$ 19,93 R$ 109,44
Trator de esteiras (160 a 180 hp) R$ 56,00 R$ 29,13 R$6,18 R$ 32,19 R$ 123,50

| 0s valores sugeridos como padrdo pela Sobratema, correspondem a experiéncia prética de varios profissionais associados, mas ndao devem ser tomados como (nica possibilidade de combinag@o, uma vez
[ que todos os fatores podem ser influenciados pela marca escolhida, local de utilizacdo, condices do terreno ou jazida, ano de fabricagao, necessidade do mercado e oportunidades de execucao dos servigos
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7 e 8 de junho - 9h30 as 13h00

CENTRO!DE EXPOSICOES IMIGRANTES - SAQ PAULQ - SP - BRASIL ‘ i

ENHA DEBATER E SE ATUALIZAR

SOBRATEMA realiza durante os dias 7 e 8/de!junho, paralelamente a M&i Expo, a maior feira de' equipamentos da America Latina, o Congresso Sobratema
)6. Nesta edicao do evento, estao na pauta oS temas Pavimentagao, Manutencao, Tendéncias do'Mercado de'Equipamentosie Mercado da Construcao:

"\ CONGRESSO SOBRATEMA 2006 [
—S

painéis do Congresso serao apresentados pelos principais especialistas' em cada assunto. Umaloportunidade tinica para conhecer mais e debater com: 0S
jerts doisetor os assuntosique fazem parteidoicotidiano de sua empresa.

)7 DE JUNHO!DE 2006 (QUARTA-EEIRA)

INEL: PAVIMENTACAQ

30 - 10h30: Reciclagem!de Pavimentos Asfalticos: Por que é pouco! utilizado'no!Brasil?

h00 - 12h00: Tecnologia do Pavimentol - Asfalto/Borracha

100 - 13h00: Tapa-buracos, Remendos Localizados e Restauragao de Pavimentos Asfaltices:

0'Emprego de Novos Equipamentes e Novas Tecnologias
INEL: TENDENCIAS DO MERCADO DE EQUIPAMENTOS .,-t
30 - 10h30: Polietileno em Substituicao ao Aco - Suas Aplicacoes e Beneficios
100'- 12h00: Palestra Internacional - Tendéncias Globais'na Indistria de Equipamentos para Construcao
100 - 13h00: Gerenciamento de Equipamentos Movies Online
5 DE JUNHO DE 2006 (QUINTA-FEIRA)
INEL: MANUTENCAOQ
30 - 10h30: Cuidados e Beneficios da Eletronica Embarcada
100 - 12h00: Decifrando e Valorizando a Andlise de Oleo
100 - 13h00: Decidindo pela Recuperagao ou Substituicdo de Pegas
INEL: MERCADO DA CONSTRUCAQ
30 - 10h30: Oportunidades de Exportacao de Servigos na Construgao Civil
100 - 12h00: Situagao Atual das PPP’s no Brasil
100 - 13h00: 0 Exército da Engenharia Brasileira

ARA SE INSCREVER, ACESSE:
WWw.acquacon.com.br/congressosobratema

| OR POR PARTICIPANTE: DATA: 7 - 8 de junho de 2006

LOCAL: Centro de Exposicao Imigrantes
sociado Sobratema - R$ 50,00 Rod. dos Imigrantes, km 1,5 (acesso via Av. Bandeirantes)
p associados - R$ 90,00 INFORMAGOES: Acqua Consultoria

Fone: (11) 3104 6412

E-mail: congressosobratema@acquacon.com.br
sociado Sobratema - R$ 70,00
p associados - R$ 130,00

[~
a
(o)
ve)
=

0 CONGRESSO SOBRATEMA £ WM EVENTO PARALELO A M&T EXPO
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Ciente de que o sucesso de seus equipamentos esta direta-
mente relacionado a sua correta utilizagdo e manuseio, a Wit-
tmann do Brasil mantém uma agenda de treinamentos pré-de-
finida para clientes e profissionais interessados em conhecer
os recursos e as fungdes dos robds e demais periféricos da
empresa.

“Nosso objetivo é difundir e desmistificar o conhecimento
sobre a operagdo dos robds, mostrando que nossos equipa-
mentos, apesar do alto nivel de sofisticagcdo tecnoldgica, sdo
extremamente faceis de utilizar, programar e manter”, explica
Reinaldo do Carmo Milito, diretor geral da filial brasileira.
Segundo ele, desde o inicio das atividades da Wittmann no

0 robd W 720 da Wittman

Wittmann promove treinamentos sobre robos

Brasil, j& estavam previstos treinamentos para os usuérios.
Entre 2000 e 2003, uma sala exclusiva era destinada aos cur-
sos requlares mensais, no antigo prédio da empresa - com
sede em Campinas (SP). “No final de 2003, decidimos diminuir
gradativamente os intervalos, até que passamos a efetuar os |
treinamentos de forma individual cliente a cliente, conforme os |
equipamentos eram vendidos”, explica.
A decisdo de voltar a ter uma agenda de treinamentos pré-defi-
nida ocorreu ainda em 2005, motivado, principalmente, pelo au-
mento do parque instalado da empresa. “Hoje, nossos clientes
ja estdo na fase de reciclagem do conhecimento de seus fun-
cionéarios. Estamos também preocupados com as empresas que
apresentam uma troca elevada de seus funcionérios, pois neste
caso, nem sempre o profissional treinado € mantido no posto de
operacd@o”, completa.
Agenda de aulas - As reservas de vagas devem ser antecipadas,
no minimo, uma semana antes da data programada. Para 2006, o
programa de treinamento da Wittmann prevé algumas datas de
realizag@o, mas como cada treinamento permite um niimero mini-
mo e maximo de participantes, a agenda pode sofrer alteragdes.
Para confirmar, basta entrar em contato pelo tel.: (19) 3234-9464.

Robd Série CNC 6

Robd Série CNC 6.2

Datas previstas: 08/08 e 21/11

Robd Série P6 (Sprue Picker)

Robo Série P61 (Pneumatico)
Datas previstas: 11/07; e 17/10
Wittmann do Brasil Ltda - www.wittmann.com.br
g-mail: witmann@uwittmann.com.br

Escavadeira Jonyang 23 ton
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Chineses com R$ 50 mil de desconto

Trés dos maiores e mais competitivos fabricantes de
méaquinas e equipamentos do mundo estdo che-
gando ao brasil através da China Trade Office.
A SDLG (pés carregadeiras, rolos, tratores
e retros) a Jonyang escavadeiras de alta
performance e a East Mining (equipamen-
tos de mineracg&o). Essa unido sem precedentes
resulta em precos menores para o cliente uma
vez que as areas comerciais, de pecas e de as-
sistencia técnica sdo unificadas. Para comemo-
rar esta chegada, durante a M&T Expo 2006, as
empresas estardo oferecendo descontos

de até R$ 50 mil por equipamento.

P& Carregadeira SDLG 3 m®



Implantar um trabalho de responsa-
bilidade social e incentivar
seus’ associados a tambem
adotarem al acao. Esse é
o0/ objetivol da Sebratema
aol fechan parcernia com 0
portaldajuda. Paralisso, a
associacao apresentaralo
projeto a todas empresas
parceiras, conscientizan-
do-as da importancia de
auxiliar quem'precisalde
ajuda.

0 portaldajuda, site da
entidade'semfins'lucra-
tivos' Associagao Por-
taldajuda, foi criado em
outubro de 2005 pelo
advogadoelAntonio! Flo-
rence, com o intuito
de! viabilizar e facili-
tan a doagao de bens
mateniais e auxiliar
ONGs na realizagao
de seus trabalhos
com a comunidade.
Esse trabalho po-
dera sern conferido
nolestande do/por-
tal na M&T Expo
2006: Durante a
feira, umal equipe
treinadal atende-
ra os visitantes
que poderao na-
vegar pelo site,
realizar doagoes, conhecer um pouco
maisisobre as atividades, indicar insti-
tuigdes e tornarem-se colaboradores.
0 portaldajuda atua na Grande S&o
Paulo e jabeneficiou mais de 500 pes-
soas. 0 site conta hoje com 27 volun-
tarios e uma funcionaria. A assistente
social' visita; as instituicoes idoneas
localizadas num raio de 50/ quilometros
a partir da Praca da Sé em S@o Paulo
e verifica as reais necessidades delas.
Com estel levantamentol é elaborado

associadas e seus colaboradores

umicadastro/no site da instituicao, com
suas acoes, objetivos, fotos, localiza-
¢ao e allista de materiais em falta.
Mas, se vocé esta fora da
Grande Sao Paulo e
quer fazer parte do
projeto, & muito sim-
ples. Para isso, bas-
tal entrar em contato
com a equipe, pelo
site. www.portaldaju-
da.org.br ou pelo te-
lefone (11) 5181-1330;
que lhe dara todas as
orientacoes de como
voceé pode enviar o seu
bemi de consumo dura-
vel para Sao Paulo. Ou-
tra forma de participar
& como patrocinador,
contribuindo mensalmen-
te com o projeto com a
quantia que desejar.
Qutra agao solidaria rea-
lizadal pelo portaldajuda é
a parceria com empresas,
condominios  comerciais
e residenciais. De acor-
do comi Roberta Tibiriga de
Sant’Anna, se houver inte-
resse de empresas, a equipe
do portaldajuda pode montar
um posto/de coleta permanen-
tel del materiais nestes locais,
promover campanhas de mo-
bilizagao dos colaboradores e
realizar botas-foras, nos quais
as pessoas doam bens que nao
utilizarde mais. Além disso, a
equipe pode orientar na criagdo de
programas de voluntariado e facilitar o
contato com instituigdes que necessi-
tem de ajuda.
Na avaliagao de Antonio Florence, o
portaldajuda & uma acdo sutil, sim-
ples e até despretensiosa. Consiste
em um servigo de trocas onde so ha

ganhadoaa

“"Mportaldajudam&"
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licagdo de Utec. % Apagao Logistico

0 11°Enacor e a 377 RAPv impulsionardo debate sobre a preocupagdo com a logisti-
ca de transporte que passou a ser maior com o crescimento da produgdo industrial
e agro-industrial, de servigos e de bens de consumo mundialmente.

A capacidade de infra-estrutura de escoamento da producdo agricola ja se apre-
senta com uma limitagdo a capacidade de produgdo e competi¢ado do agronegécio
brasileiro. Na safra 2003/2004, em func¢&o do estado precério das estradas, o Brasil
perdeu cerca de U$ 1,2 bilhdo como “deséagio” em fungdo de demora no transpor-
te da soja. Além disso, devido ao recente aumento das chuvas em todo o Brasil,
agravou-se a precariedade de importantes rotas rodoviarias para o transporte de
insumos e de pessoas.

“Por mais que o Pais tenha recordes de arrecadagdo e superéavits na balanca co-
mercial, os gastos com outras despesas reduzem a possibilidade de o governo efe-
tivar tais investimentos”, explica Inacio Bento de Morais JUnior, atual presidente
da Associagéo Brasileira dos Departamentos Estaduais de Estradas de Rodagem
(ABDER), uma das entidades promotoras do encontro.

“0s Caminhos da Integracdo”, de 8 a 11 de agosto de 2006, no Centro de Cultura e
Convencdes de Goiania

Informagdes: (62)3265-4016. E-mail: organizacao@oscaminhosdaintegracao.com.br
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Resina ultra resistente

0 Polietileno de Ultra-alto Peso Molecular, um pléastico de engenharia fabricado

somente pela Braskem na América Latina e comercializado com o nome UTEC
Basculantes: resina facilita é tao forte e resistente a ponto de superar o desempenho de outros mate-
retirada de material ' riais consagrados, como 0 ago. _

A 0 UTEC é indicado para o revestimento de equipamentos pesados
de movimentagdo de cargas, como por exemplo em cagambas de
caminh@es, pas carregadeiras, vagdes ferroviarios, silos ou chutes.

1 Essa resina oferece resisténcia ao desgaste por abrasdo superior
a dos acos convencionais e funciona como poderoso prolongador
da vida (til dos equipamentos.

Mais do que simplesmente suportar os pesados impactos da mo-
vimentagdo de minério, areia, terra, concreto, etc, uma
grande vantagem do revestimento em Polietileno de Ul-
tra-alto Peso Molecular é sua excepcional
capacidade anti-aderente, que facilita o
deslizamento das cargas e reduz o tempo
de descarga, além de minimizar os danos
aos equipamentos.

Umatransportadora do Nordeste adotou o
UTEC em sua frota depois de um acidente
durante a descarga de concentrado de

cobre. O material havia aderido a

cagamba, forcando com isso a es-

trutura do veiculo, que acabou tom-

bando. Resultado: desde que foram

revestidos, 0s caminhdes da empresa

operam com desempenho superior, de

forma segura, apresentando ainda menos
problemas de suspenséo e embreagem.
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NO SETOR DA CONSTRUCAO E DA MINERACAO,
0 SUCESSO EXIGE PLANEJAMENTO.
COMECE AGORA A DEFINIR  SEU.

PARTICIPE!

"2009

GARANTA SEU ESPACO!

o>

[>[>[>[>[>[> FACA SUA RESERVA PELO SITE WWW.MTEXPO.COM.BR

DE 31 DE MARCO A
4 DE ABRIL DE 2009

CENTRO DE EXPOSICOES IMIGRANTES - SAQ PAULO

'g
i
s FEIRA INTERNACIONAL DE EQUIPAMENTOS PARA CONSTRUCAO
57 FEIRA INTERNACIONAL DE EQUIPAMENTOS PARA MINERACAO



Associagao Brasileira
de Tecnologia para

Equipamentos e

Av.Francisco Matarazzo, 404 Conj.401
CEP 05001-000 - Sao Paulo - SP - Brasil
Fone:55 11 3662-4159 - Fax:55 11 3662-2192
www. sobratema. org.br

Manutencao

ASSOCIAR-SE A SOBRATEMA

|:| P.Fisica

|:| P.Juridica

D RECEBER GRATUITAMENTE A REVISTA

D CONSULTAR MATERIAS E ANUNCIOS DESSA EDICAO

Nome/Nombre

Cargo/Cargo

Empresa/Empresa

Enderego/Direccién

Cidade/Ciudad Estado/Provincia CEP/C.P. Pais/Pais
Telefone/Teléfono Fax/Fax Assinatura/Firma
E-mail/E-mail Data/Fecha
.
CONHECA AS VANTAGENS www.sobratema.org.br

DE SER UM ASSOCIADO
SOBRATEMA

pelo Fone (11) 3662-4159 Fax (11) 3662-2192
ou email. elaine@sobratema.org.br
ASSOCIE-SE!

Para receber maiores informagoes sobre nossas matéri-
as ou anuncios, circule o nimero abaixo correspondente
ao cédigo dos artigos ou publicidade que geram seu in-
terésse:preencha o questionario, envie para a SOBRATEMA
e aguarde pelo recebimento de informagoes adicionais. /Si desea més infor-
macién sobre nuestras materias o anuncios, haga um circulo alrededor de los
numeros que correspondan a los cédigos de los articulos o publicidades que
sean de su interés:responda al cuestionario, envielo a la redaccion y aguarde

la respuesta con informaciones adicionales.
Edicdo/Edicién __n% 94

Nome/Nombre
Cargo/Cargo
Empresa/Empresa

Manutenéo & Rcnologia

Enderego/Direccion
Cidade/Ciudad
Estado/Provincia
Telefone/Teléfono

CEP/C.P.
Pais/Pais

Fax/Fax

101 111 121 131 141 151 44 171 181 191
102 112 122 132 142 152 g4y 172 182 192
103 113 123 133 143 153 63 173 183 193
104 114 124 134 144 154 g, 174 184 194
105 115 125 135 145 155 465 175 185 195
106 116 126 136 146 156 165 176 186 196
107 117 127 137 147 157 47 177 187 197
108 118 128 138 148 158 45 178 188 198
109 119 129 139 149 159 469 179 189 199

Outros/Otros

100 110 120 130 140 150 160 170 180 190

Tipo de Negdcio/Industria/Tipo de Negdcio/Industria

|:| Locador de Equip./Alquiler de Equipo
D Fabr. Equip/Fabr.de Equipo

D Empreiteira/Contratista
D Estab. Indust./Estab. Indust.
D Agente/Distribuidor I:] Prest. Serv./Prest. Serv.

I:] Outros/Otros

D Org. Govern./Org. Gubern.
Qual o tipo de equipamento que vocé compra, especifica, usa, vende ou assiste?
(favor assinalar os itens aplicaveis)/ Cudl es el tipo de equipo que ud. compra,
especifica, usa, vende o asiste? (por favor marcar los items aplicables)

l:] Constr. Pesada/Constr. Pesada D Constr. Predial/Edificacion

[:l Mé&q. Operatr./Mag. Herram. El Veic. Leves/Veh. Liv.
D Veic.Pes./Veh. Pesados
D Outros/Otros

Qual o faturamento anual da sua empresa?(Milhares de ddlares)
Cual es la facturacion anual de su empresa?(Milares de délares)

D Menos de mil/Abajo de Mil [:] 5a19,9 mil
[ ]1a29mi [ ] 20299,9mil
D 3a4,9mil D Acima de 100 mil/Arriba de 100 mil

Sua empresa tem oficina de manutencéo propria?/Tienes su empresa talleres de
mantenimiento préprios?
[ | Nao/No

[ ]simssi

D Agricultura/Agricultura
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Estande: Avenida Central D-30
Centro de Exposicoes Imigrantes | Sao Paulo | SP
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Hinowa ®COBO®

www.hinowa.com www.cobospa.it
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www.safim.it www.tmawinches.com
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www.highgaskets.com www.veronafiere.it
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Instituto Italiano para o Comercio Exterior

Av. Paulista, 1971 - 3° e 4° andares - 01311-300 - Sao Paulo - SP
Tel.: (11) 2148.7250 - Fax: (11) 2148.7251

e-mail: sanpaolo@sanpaolo.ice.it

www.italtrade.com ° www.ice.gov.it

COMAMOTER @ UCOMESA

Assaciagdo dos Construtores ltalianos de
Maguinas para Construgao e Trabalhos Piiblices
Via A. Scarselli, 13 - 20161Milano (M) - Italia

Tel.: ++ 3902 45418520 - Fax: + + 39 02 45418704
e-mail: ucomesa@anima-it.com

www.ucomesa.it

Associagao Italiana dos Construtores de
Magquinas para Movimentagao de Terra

Via L. Spallanzani, 22/A - 00161Roma (RM) - Italia
Tel.: ++ 3906 442981 - Fax: + + 39 06 4402722
e-mail: comamoter@unacoma.it
WWww.unacoma.it









