‘94'%

. €0 @
SONAS TENDENCIAS DO MERCADO
0LOGIA DISPONIVEL AOS I.ISlIARIOS

I-_. ,JJ”P//
ISTRATEGIA DOS DIVERSOS
UIDORES E PRESTAD(C

us- ATEGIAS DE LOS DIVERSO!
DISTRIBUIDORES Y Pnism_on




Serd um prazer

Volvo Equipamentos de Construcéo Ltda.
Escritorio: Avenida Dr. Moraes Sales, 711 - 42 andar - Fone: (019) 255-6333
Fax: (019) 255-6572 - Campinas - SP - Fabrica: Pederneiras - SP






























Emerson Kapaz, secretério de Ciéncia e Tecnologia de Séo Paulo, no estande da Sobrcﬂm

com o diretores Mario Hamaoka (esq.) e Afonso Mamede, e o presidente, Carlos Pimenta

Emerson Kapaz, secretario de Ciencia y Tecnologia de San Pablo. en el stand de Sobratema. con los
directores Mario Hamaoka (izq.) v Afonso Mamede, v el presidente Carlos Pimenta

estados, a intendentes de varias ciudades
—. expositores y visitantes (ver “Opiniones
sobre la feria”) fueron undnimes cuando
afirmaron que el evento, organizado por
Sobratema, refleja, en este momento, lo
que hay de mds moderno en equipos y
procesos para la construccion pesada a
nivel mundial. “Asumimos un desafio,
envolvimos personas y recursos en un
trabajo de dos afios para que fuera
realizada esta gran obra que ahora vemos
terminada”, relata Afonso Mamede,
director de Comunicaciones de Sobratema
y presidente de la Comisién Organizadora
de la M&T Expo 97.

El balance final del evento, que reunié en
un drea de 33.000 m? nada menos que a
302 expositores, nos muestra que ademas
de la variedad y de los adelantos
tecnoldgicos de los equipos presentados,
la feria se convirtié en un verdadero foro
privilegiado de negocios. Los primeros
nimeros indican que 19.598 visitantes
prestigiaron la feria y. segiin los propios
expositores, se realizaron negocios del
orden de los US$ 300 millones, lo que
equivale al 25% (o cuatro meses de
produccion) de la facturacion de los
diversos fabricantes de este segmento en
Brasil.

Pero la M&T Expo mostré también cudles
son las tendencias del mercado.
Empezando por registrar la entrada, de
forma definitiva. de los fabricantes en el
rubro arrendamiento de maquinas. Este
siempre fue un punto de mucha discusion
en Brasil que se aclard definitivamente en
la feria al ser divulgado, por parte de
Caterpillar y Case, el sistema “Rental
Service”. Por otra lado, Volvo Equipos,

anuncio que ahora todos sus equipos estdn
disponibles para el alquiler (y no se hablé
s6lo de camiones articulados). Tenemos
que citar, es claro, a Liebherr que coloc6
al frente de su stand un cartel de “Se
arrienda’” para sus grias, actitud que fue
tomada, tal vez, porque un gran
competidor suyo estd entrando al mercado
brasileno y organizando su casa central
en San Pablo: la francesa Potain.

Por otro lado, la feria demostré la
importancia que los fabricantes dan,
actualmente, al mercado urbano, es decir
a aquél representado por las obras de
instalacién de redes de servicio de agua,
luz, telefonia y telecomunicaciones en
general. Es esto, sin duda, lo que explica
las numerosas opciones presentadas para
los sistemas de canalizaciones y tuberias,
perforaciones, tendidos de cables, apertura
y apuntalamiento de zanjas.

La Feria generé negocios de,
aproximadamente, US$ 300 millones o
cuatro meses de produccion de los
fabricantes

Por los mismos motivos — las obras
urbanas — se justifica la presencia de un
gran nimero de equipos compactos y
silenciosos, a los cuales se pueden acoplar
diversos implementos. Los ejemplos mds
significativos de esta tendencia son las
miniexcavadoras y los equipos para usos
muiltiples Bobcat, Case y FiatAllis, pero
también tenemos que citar a la nueva linea
de compresores portdtiles, pequeiias
mdquinas para soldar y bombas de
hormigén Schwing montadas en el

Sprinter Mercedes Benz.

Los proveedores para el drea
compactacion y pavimentacion tuviei
que trabajar duro para ponerse a la alt
del nuevo estandar de exigencia que e
siendo impuesto por los concesionar
privados viales y es por este motivo «
presentaron en la M&T Expo 97 nue
equipos y procesos productivos. Enel ¢
de la pavimentacion, destacaremos
divulgacion en el stand de Astec «
sistema Double Barrel para las mezc
asfalticas.

Participaron, también. numeros
empresas proveedoras de martillos
taladros hidrdulicos. En esta drea
verificé la entrada de una nueva empre
italiana al mercado, Idromeccanic
ademds de la propia Indeco, que decl:
que ahora participard en el merca
sudeste, centro oeste y norte del pais
una forma mucho mas agresiva.

No podemos dejar de mencionar entre
novedades las nuevas plataformas
trabajo aéreas presentadas por |
distribuidores y Mills y Rohr, cor
resultado de una joint venture y recien
asociaciones de estas empresas con los ¢
estan lideres mundiales en la fabricaci
de este tipo de producto y qu
seguramente, llenard un gran espac
vacio que habia en el mercado brasiler
Entre los equipos pesados no faltar
novedades. Si hablamos de Caterpill
ademds del sofrware para calcular
dimension y el uso adecuados de las flo
y de los nuevos tipos de financiacic
presenté uno de sus mas recientes €xit
mundiales de ventas, el camién articula
D250 E, de 25 t y 260 HPs. Por otro lac
Volvo Equipamentos, empresa tradiciol
en este segmento, presentd otra opcion:
“rigido” R36 con transmision automdti
y capacidad de carga de 40 1.

Komatsu y FiatAllis tampoco se quedar
atrds. Komatsu presentd tres nuev
excavadoras hidraulicas con capacidac
que van desde las 12 a las 40 t (ant
s0lo competia en la franja de las 17
las 22 t). Fiat, por su parte llamé
atencioén con una linea completa que inch
nuevas excavadoras hidraulicas, pal
cargadoras y retroexcavadoras.
Siguiendo con la lista de los equipos pesac
la M&T Expo 97 también mostré algur
equipos que ya habian sido lanzados. Es
caso de las excavadoras sobre ruedas
Liebherr y Fiat, equipos que ya estaban
el mercado hace, por lo menos, 20 afios ¢
la marca Poclain. Evidentemente, |
equipos que se presentaron en la dltima fe
son de una nueva generacion, asi como |
camiones mezcladores con cint
transportadoras — otro equipo ya conoci
por el mercado y lanzado nuevamente j
Liebherr con una serie de mejor
tecnoldgicas.












la feria, cosa fuera de lo normal, ya
que una feria sirve para hacer
contactos, marketing, mostrar el vigor
financiero de la empresa, probar al
publico que estamos activos en el
mercado”.

PUTZMEISTER (Bernd Lorenz, gerente
general)

“Putzmeister ha estado, durante los
ultimos afos, un poco retraida del
mercado y ésta es la primera vez que
estamos saliendo de la ‘madriguera’,
como quien dice, y tuvimos una
demanda bastante grande.

Me gustaria sugerir que, en los futuros
eventos, Sobratema invite a los
estudiantes de los Ultimos anos de
ingenieria y arquitectura”.

STOLL (Ariovaldo Marques, gerente de
ventas)

“Hemos realizado contactos muy
buenos, pero no podemos decir que
hayamos vendido algo, porque los
nuestros son equipos muy especificos
y totalmente nuevos en el mercado
brasileno. Ahora vamos a
complementar las informaciones que
los clientes nos han solicitado aqui”.

INGERSOL (Osério Paez, director)
“Han conseguido organizar una feria
sumamente fértil, al nivel de los mejores
esténdares internacionales. Esta es la
primera feria brasilefia en que Ingersol
presenta su nueva linea de productos
para la construccion y la mineria de
forma completa”.

FLYGT (Nelson Batistucci, gerente
comercial)

“La feria ha sido buena. Considero que
tuvo un aspecto muy positivo, que fue
la seleccién de las personas invitadas
al evento, diferente de otras ferias, que
son visitadas por todo tipo de gente”.

FIAT ALLIS (Gino Cucchiari, director
comercial)

“Una sorpresa, superior a todas las
expectativas. Brasil realmente tenia la
necesidad de una feria especializada.
Gran presencio de gente de América
Latina. Sélo lamento que nuestra
fé4brica no la haya divulgado tanto”.

SEAL JET (Celso Romio, ventas)
“Los visitantes tienen realmente interés
en el segmento de mantenimiento, lo
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que facilita bastante los contactos. Esta
es la diferencia con relacién a las otras
ferias de las cuales hemos participado,
donde habia muchos curiosos y pocos
interesados.” '

ROCA (Carlos
regional)
“Hemos participado también de la
primera M&T Expo y consideramos que
ésta mucho mejor. Es fundamental que
se incentiven las grandes companias
a venir, porque son ellas quienes atraen
a la mayor parte de los visitantes”.

Hexsel, gerente

THERMOPLASMA (Jdlio Banov, gerente
comercial)

“la feria estd, toda ella, muy bien
montada. Pienso que ha faltado un
poco de divulgacién, ya que muchas

L
Pedro Luis Arias, diretor comercial da Retifort

Pedro Luis Arias. director comercial de Retifort

empresas de construccién pesada que
conocemos no han estado presentes”.

LLENOBRAC (Cassiano Carbonell,
gerente de compras)

“Esta es la primera vez que
participamos de la feria. No tuvimos
ningin problema. Sobratema tuvo una
actuacién excelente. Con relacién a los
contactos, tuvimos muchas visitas de
clientes nuevos que ni imagindbamos,
incluso de otros estados”.

LANDRONI (Nelson Souza, gerente
comercial)

“Nunca habiamos participado de este
tipo de feria. Participamos,

tradicionalmente, de ferias agricola
que son eventos muy diferentes. H
sido, para nosotros, una sorpresa mu
agradable, porque hemos tenido |
oportunidad de lanzar y afirmar «
nombre de nuestra empresa dentro di
segmento de mercado en qu
actuamos y de realizar un trabajo ¢
divulgacién junto a clientes de
exterior”.

ATLAS COPCO (Antonio Carl:
Fernandes, gerente de ventas)

“La ferio estd muy buena. No es ur
feria de mucho publico, sin embarg:
quienes la estdn prestigiando
muestran sumamente interesados ¢
los productos.”

ESTE ENGENHARIA (JoGgo Duar
Guimardes, director presidente)
“Debemos lamentar, apenas,
reducido ndmero de empresas q
producen efectivamente en Brasil”.

EFCO do Brasil (José Brun, director)
“Tal vez sea un exceso de entusiasn
de nuestra parte opinar que alcanzc
estd alcanzando todos sus objetivc
ya que es la primera feria en que Ef:
do Brasil participa”.

ROBRASA (Reinaldo Nucci, asistenc
técnica)

“La feria es muy especifica, visitada p
personas que saben lo que quieren’

RETIFORT (Pedro Luiz Arias, direct
comercial)

“Es una feria de promocién de negoci
en la que uno tiene oportunidad «
presentarse”.

LIM MAQUINAS (José Humber
Moraes, ingeniero)

“Hemos realizado muchos contactos
la feria y esperamos concretiz
negocios posteriormente”.

MULLER (Jorge Rosa, gerente de vent
nacionales)

“La concurrencia fue muy buenc
hemos conseguido concretizar algun
negocios”.

HOFF (Marcos Nied, director)

“La feria ha sido muy productiva pc
el drea en que trabajamc
principalmente porque la nuestra e
la Unica empresa de recauchuta












Ref. 109

EL
IMPULSO
QUE
FALTABA

Con el repunte de las ventas de
méquinas y equipos durante el
primer semestre, la feria se
transformé en un catalizador de
nuevos negocios.

La M&T Expo 97 ha tenido
lugar en un momento
favorable para el segmento
de mdquinas y equipos. Tras
un afo desfavorable para los
negocios, en 1996, diversos
fabricantes y proveedores
han encerrado este primer
semestre con un incremento
de hasta el 60% en las
ventas. Las tan festejadas
adjudicaciones de con-
cesiones explican sélo
parcialmente esta recupe-
racion.

En realidad, las expor-
taciones también han
ganado un nuevo impulso y
nuevos nichos de mercado
han sido desarrollados con la
expansién de las redes publicas (de
agua, alcantarillado, luz y tele-
comunicaciones). “Falta mucho por
hacer, con respecto a la infraestructura.
Actualmente, fabricamos 1,5 millones
de automéviles y atascamos todo el
sistema vial”, resume el presidente de
Volvo Equipamentos, Oswaldo Twacek.
“Debemos tener presente que Brasil es
el 45% de todo en América del Sur: del
territorio, del potencial y de los
problemas”, agrega.

“Los proyectos estdn empezando a salir
de los tableros. La gente que nos estd
contactando esté realmente decidida a
invertir”, afirma Lucien Santos, director
del drea de equipos de Randon. Lo
empresa, segun informa, ha registrado
un aumento del 60% en las ventas
durante el primer semestre y planea
encerrar el afio con la marca de 120

maquinas comercializadas. “Estamos
con casi 30 méquinas en la
Hidroeléctrica de Itd y un ndmero
similar haciendo el movimiento de tierra
para la fébrica de Audi, en el estado
de Parand”, Lucien Santos completa.

Volvo, de acuerdo con Twuacek, se ha
fijado la meta para el 2005, de
alcanzar un volumen anual de negocios
de US$ 450 millones (actualmente es
de US$ 150 millones), lo que
representaria, aproximadamente, el
10% da la facturacién global del grupo.
“Tenemos un espacio enorme para
crecer y para conseguirlo conti-
nuaremos invirtiendo en equipos
periféricos, en la mejoria y mo-
dernizacién de los procesos y en la

estimamos que en Brasil, un nume
elevado de mdaquinas es sacrificac
para suministrar componentes”.

“Aparte de las carreteras y |
concesiones, el impulso més importan
proviene de las administracion:
municipales y de las emprest
contratadas para los servicios de agu
alcantarillado y recoleccion de basurt
afirma Orlando Arikawa, gerente
capacitacién y ventas de Komatsu.
empresa, segun informa, esté crecien:
con la demanda del mercado de “tod
los dias”, representado, por ejemp
por industrias, empresas productor
de hormigén, de arena y piedras. *
relacién al primer semestre del a
pasado, las vendas han aumenta
cerca del 30%”, confirma el gerente
ventas de Komatsu, Valdi

Volvo Equipamentos: meta é de US$ 450 milhées ao ano

Volvo Equipamentos: meta es de US$ 450 millones al ano

capacitacién del personal”, garante.
“Los proyectos estdn empezando a
salir de los tableros. La gente que nos
estd contactando estd realmente
decidida a invertir”

Gino Cuchiari, director comercial de
Fiat Allis, también comparte este
optimismo en relacién al crecimiento del
mercado. “Nuestras ventas han
aumentado un 45% en el primer
semestre, pero consideramos que la
recuperacién es todavia insuficiente
para un pais como Brasil, que equivale
en volumen a todo el resto de América
Latina”, dice.

El director de Fiat Allis calcula que este
afo el mercado, en su totalidad,
comercializaré 6.300 mdquinas — en
contraste con las, aproximadamente,
4.300 comercializadas en 96. “El
potencial del mercado es alto, incluso
en el Grea de repuestos, porque

Amorim.

“Nuestro principal merca
estd representado por pi
yectos en proceso de ejecuci
y, fundamentalmente, por |
obras viales que estén p
iniciarse”, afirma Clat
Mortari, de Ciber Wirtgen. “I
carreteras que unirdn

Mercosur, estdn incrementan
la demanda de nuestr
productos, que estén tenien:
mucha salida. Estam
trabajando con plazos
entrega de 120 dias api
ximadamente.

Las exportaciones tambi
estan firmes”.

Jorge Rosa, gerente de vent
nacionales de Miller, estd confian
bastante en la reactivacién de las obr
en las carreteras, principalmen
porque el préximo afo es un a
electoral. “Siempre ha sido y siemg
serd asi”.

La expectativa de Case es que

volumen de negocios anual, de U
150 millones, se triplique en |
préximos tres anos. “La confianza g
tenemos en el Mercosur es proporciol
a las inversiones que estam
haciendo”, afirma Andrew E. Grav:
vicepresidente para América Latina.
Osério Paez, director de Ingerson Ra
en Brasil, apuesta que el merca:
continuard creciendo y torndndose m
competitivo, proceso que se ha inicia
con la estabilizacién econémica

Brasil. “La inflacién oculta much
cosas, ahora, cuando se empieza


















Randon: vendas para o Cone Sul

Randon: ventas para el Cono Sur

entraliza aqui, en Brasil, sus
peraciones para toda América Latina,
nporta sélo algunos modelos de
xcavadoras hidraulicas y exporta
asta para los Estados Unidos”,
jemplifica Gino Cucchiari, director de
iat Allis Latinoamericana.

“iat Allis, que es un ejemplo de empresa
le actuacion global, es 100% Fiat, pero
a marca Fiat Hitachi, que se formé
:xclusivamente para la linea de
:xcavadoras y se amplié més tarde
ara abarcar otras, es sélo 51% Fiat
el resto pertenece a Hitachi, Sumitomo
» otros grupos japoneses). “Fiat Allis es
nds conocida en Brasil y en los EUA,
nientras que Fiat Hitachi es mas
:wropea”, explica Gino Cucchiari.

as nuevas tendencias hacia la
jlobalizacién hicieron con que la
sucursal brasilefia de Case se asociara,
:n una joint venture, con China, algo
mpensable poco tiempo atrds.
\demds, dice Andrew E. Graves,
icepresidente para América Lating, la
inidad brasileda es la pieza central

vara atender al Mercosur. “Es unao
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nueva Case, una compania que abrié
su capital hace tres aios y que ahora
estd suministrando productos
mundiales a todos los mercados donde
actva”, explica.

Citamos también el caso de Komatsu,
una empresa de origen japonesa, que
acaba de traer tres excavadoras para
el mercado brasilefio, completando de
esta forma su linea, que abarca desde
las 12 a las 40 t (hasta aquel momento
sélo disponia modelos desde las 17 a
las 22 t), al mismo tiempo que fabrica,
en Brasil, otros equipos entre los que
podemos citar el tractor de orugas,
exportdndoselos, incluso, a Japén. El
préximo paso es evidente en la
estrategia trazada por la empresa.
“Nuestra meta es triplicar las ventas del
WA 180, pequeno cargador sobre
ruedas, cuya produccion actual es de
alrededor de las 100 unidades anuales,
donde se incluye a las exportaciones
para el Mercosur prevista para el afio
19987,

capacitacién y ventas, Orlando

relata el gerente de

Arikawa.

Ciber, que estd desde hace un ai
controlada por Wirtgen, aumento s
exportaciones, que en este momen
representan el 30% de sus ventas. *
objetivo es transformar Ciber en el po
de produccién para toda Améric
Latina ya que fabrica los product
mundiales en Brasil”, dice el direch
Clauci Mortari.

La frontera hispanoamericano «
también el camino més natural pai
Randon. De acuerdo con Lucien Santo
solamente en este afo, ¢
comercializaron 10 unidades d
camiones fuera de carreterc
especialmente los de la linea de 35
“La mayor parte (80%) fue par
Argentina, pero negociamos tambié
con otros paises de la regién,
particular con Chile y Colombia”.

La feria también le abrié las puertas
varios mercados vecinos a Landron
empresa que produce material rodan|
para las marcas Fiat, Komatsu
Caterpillar. Nelson Souza, gereni
comercial, sefalo que 50% de I
visituntes que pasaron por su stan
eran de: Bolivia, Pert, Chile y d
Ecuador. “Nos dimos cuenta que hc
una gran necesidad de proveedor:
para este sector en América del Sur”
El hecho de que exista un mercad:
mundial significa que la gama d:
opciones de los usuarios de méquinc
y equipos de Brasil también se amplic
Geomayx, representante de Manintex
llevé directamente del puerto para |
M&T Expo 97 un nuevo modelo de grio
lanzada hace menos de un afo en lo
EE.UU., montada en un camién Ford
“CNO Norbert

Odebrecht) adquirié cinco unidades’

(Construtora

afirma Pedro Raul Santana, director d
Geomax.

Otra novedad que se vio en la feria fu



4 Bhytiack, un equipo que combina
Mguilor, elevador y gria, que es
Weisumente utilizado en los mercados
Whimericano y estadounidense pero
W% 1ecién llegé a Brasil, a través de
ik [s una empresa distribuidora e
Wiludora de equipos que a partir
W 1995 os propietaria de Usemagq.
Muntuvimos las
spliandose, de esta forma, la oferta

dos marcas,

% suipos nacionales e importados®,
e Armando Nassif, director de
Wwkeling de Usemagq.

“wuntlo la estadounidense AGCO
whyulnits ol parque industrial de loshep
Wasion también colocd nuevos equipos
W ¢l mercado. “Actualmente estamos
i #l segundo lugar en el sector de
Ssuinarias industriales y vamos a
Wil en nuevos productos por medio
W wwerdos tecnolégicos para ampliar
Waslra linea de equipos para la
Wlruccion”.

Sl s otro ejemplo. Empresa
W ional que actiéa en el mercado de
Wipos para hormigén y asfalto desde
S 4 anos, al principio estuvo
wmpuesta por ex empleados de
Wuikor, se asocié a la empresa
Wemono Weber que se convirtié
\uleriormente en el socio mayoritario.
i unidad de Novo Hamburgo, en Rio
Munde do Sul, fabrica y exporta
Wadores para hormigén y bombas de
W, ademés es la intermediaria de
s lus negociaciones entre los paises
s América Latina y su casa central en
Memonia”, explica Carlos Hexsel,
ysiente regional de Weber.

s wcuerdo a lo que habia sido
wnciado, Potain llega a Brasil, como
w puclo comprobar en la M&T Expo 97,
W yue, durante la misma se anuncié
W Inauguracién de su sucursal en San

Wbl en el préximo mes de octubre.

Ademds de las grias de dltima
generacién lanzadas recienfemente en
la Intermat, Francia, la empresa
colocaré a disposicion de los clientes
los servicios de: respaldo técnico y
arrendamiento de equipos.

Otra empresa que se instalé en Brasil
en enero del corriente ano, es Ausa, una
de las empresas lideres mundiales en
la fabricacién de camiones de volteo,
presente en 45 paises con més de 50
mil unidades fabricadas. “Digamos que
disminuye la cantidad de mano de
obra, ya que substituye el transporte
convencional y agiliza el movimiento de
hormigén, argamasa y oftros
materiales”, explica Pedro Kardos,
director de GPE, distribuidor de Ausa
en Espaia y ahora atendiendo al
mercado brasilefo.

Tres empresas de origen italiana — dos
de las cuales se presentaron al mercado
durante la M&T Expo 97 — ya incluyeron
a Brasil y al Mercosur en sus estrategias
mundiales. Indeco SPA, que ya es
bastante conocida a través de los
representantes que actdan en el sur del
pais, en el drea de martillos hidréulicos,
Weissenfelds, que esté lider mundial en
el rubro de cadenas de proteccién para
neumdticos e Idromeccanica Italiana,
también fabricante de martillos
hidréulicos, estén estrenando en Brasil.
“La fabrica de Indeco SPA esté
localizada en ltalia, pero ahora
estamos creando una organizacién
comercial en San Pablo destinada a:
ventas, servicios y asistencia técnica.
Indeco SPA, tiene la intencién de
construir una fdbrica en San Pablo,
dentro de poco tiempo, para atender
directamente a las regiones Centro
Oeste, Norte y Nordeste de Brasil y al
estado de Minas Gerais”, afirma

Santoro Luigi, director comercial.

Paolo Gregorutti, director de
Weissenfelds, dice que por ahora, el
objetivo de la empresa en Brasil es
comercial, pero no descarta lo hipétesis
de que pueda fabricar en el pais.
“Dependerd de lo respuesta del
mercado, ya que una unidad industrial
costaria US$ 10 millones y los
impuestos en Brasil no estimulan la
produccién industrial”, afade.

Por su parte, Idromeccanica ltaliana,
una empresa tradicional que actia
desde hace veinte afios en el drea de
demolicién y que exporta para los otros
paises de Europa, Estados Unidos,
Australia, Emiratos Arabes, Suddfrica
y Oriente, arribé a Brasil para disputar
el mercado de desmonte en roca. “Para
que el cliente confie en nosotros y darles
la méxima garantia posible de nuestros
productos, que son de alta calidad,

red de
distribuidores y revendedores, que

queremos formar una
serdn los encargados de la asistencia
técnica, mantenimiento, montaje y
desmontaje”, dice Francesco Marrone,
gerente de calidad.

Légicamente que esta gran cantidad de
empresas internacionales que estén
actuando en Brasil, tienen que ser
evaluadas con cuidado, con respecto
principalmente, al respaldo técnico que
ofrecen al usuario. Mds que esto, opina
Jodo Duarte Guimardes, director
presidente de Este Engenharia, es
necesario inhibir la tendencia al
consumo fdcil y evitar que la empresa
nacional se convierta en chatarra. “No
se trata de xenofobia, de estar en
contra del extranjero, pero si de
establecer criterios para que la
importacién de tecnologia sea hecha
por empresas nacionales que, de esta
forma, creardn empleos y unidades

industriales por aqui”, opina.
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Badumental es que no se
Wviliza  capital y el
Ssikiimiento entra como gasto

#l pivsupuesto”,

0 wilo ofrecemos el servicio
B wiendamiento, ademdas, si el
Seile preliere, puede adquirir
S y uccesorios, tanto que
W Bliramos de Rental Store”,
sipliva Vicente Crocasso,
snsoble por este servicio de
W Lo empresa, de acuerdo
14 invirtiendo US$ 4

Wies on el programa y tiene
L8 lipos diferentes de equipos
1.000 items dispo-

Wes pura arrendar. “El cliente

di .'u‘ i

sl conocer los nuevos
Wuipos sin necesidad de
Whpltirlos y sabré exactamente

Wilo cuestan por un deter-

Wil periodo”. Hasta aqui
"l parece perfecto. Pero, 2en
W8 tondiciones y por cudles
siliilon estos equipos podran

ulliuise? De acuerdo con
i usso el arrendamiento
Wi sor diario (pagdndose el
2% el arrendamiento mensual),
wimunal (35% del arrenda-miento
wisunl) y, finalmente, mensual. En
wie ciso el valor se calcula a partir de
wilon administrativos, depreciacién y
witlenimiento del equipo (que también
RSl 0 cargo de L.;Oﬂ)‘
P s o Paschoal, presidente de Lion,
S ilwicarta la posibilidad de que en el
Wluio lo empresa cree una red de
wenles, cuando haya sido ampliado
A Lenlio de Entrenamiento de Lion.
M, sin embargo, que su negocio
w4 I maquina sin operador. “El objetivo
W Wesarollar nuevos mercados, no sélo
Wl ile I construccion como también los
I8 industrias, supermercados y
Jppings, ademds de incrementar la
wiwia de clientes y los negocios con
spnnlos vy servicios.
S Corlos Germano, gerente regional
& Lion, este nuevo servicio es un
amplomento del arrendamiento
Wwilicional. “Es una opcién incluso para

Sky Trak: langado e locado na M&T Expo
Sky Trak: lanzado y arrendade en la M&T Expo 97

los arrendadores que podrdn alquilar
nuevamente nuestros equipos. La idea
es traer tecnologia, equipos de
avanzada y arrendar equipos de hasta
4 afos de uso”.

En Case, la expectativa es que el
mercado de arrendamiento evolucione
répfddmenfe. Gilberto da Costa,
vicepresidente de la empresa en Brasil,
dice que se cred este servicio como una
extensién de los servicios de respaldo
al cliente y como una opcién més de
negocios para los distribuidores. Sin
embargo, las condiciones adn no se
definieron. “Nosotros vamos a dejar
que el proprio mercado senale los
caminos (si el arrendamiento serd por
dia, por mes o por obra) pero
incluiremos a todos nuestros equipos”.
Toda la atencién, incluso en lo que se
refiere a mantenimiento, serd hecha por
el distribuidor.

Es evidente que existen algunas
restricciones para la participacién

directa en el mercado de
arrendamiento, no sélo por
parte de los arrendadores
tradicionales como también de
los propios fabricantes. Gino
Cucchiari, director de FiatAllis
Latino Americana, por ejemplo,
considera que el tema es
polémico. “El mercado primero
tiene que adaptarse al
arrendamiento y es por eso, que
en este momento, estamos
dando prioridad a una nueva
linea de financiamiento para los
clientes”.

Quienes no parecen que estan
dispuestos a esperar que el
mercado absorba esta nueva
idea, son los distribuidores de
equipos. En Trimak, el drea de
arrendamiento estd desarro-
llandose desde hace un afio y
medio. Armando Nassif, director
de marketing, dice que ahora
todos los equipos distribuidos
por Trimak y por Usemaq (que
también integra el grupo) estan
disponibles para el arrenda-
miento. Resalta el hecho de que la
empresa es pionera en el rubro de
arrendamiento de plataformas de
trabajo aéreas y grias telescépicas,
equipos que alquilé en la propia M&T
Expo 97 durante su presentacién en el
mercado. “Actualmente el arrenda-
miento se convirtié en una actividad
bastante importante dentro de la
estructura de la empresa, a tal punto
de tener 5 o 6 mdquinas arrendadas
para una misma obra”.

CP-L, empresa especializada en
arrendamiento de mdquinas, equipos,
herramientas y vehiculos para el sector
de la construccién civil también divulgd
sus servicios durante la M&T Expo 97.
La empresa no sélo mostré nuevos
equipos como también resalté el hecho
de que suministra respaldo técnico
permanente mientras el equipo esté
alquilado, dejando claro que el punto
mdés importante del servicio es el
mantenimiento preventivo.









ademds, equipos para evitar dafos en
los tubos y cables enterrados mientras
se realizan las excavaciones. Entre sus
productos principales, esté el Drilltrack,
que cuenta con un sistema exclusivo que
indica la posicién de la barrena de
perforacién, el RD400 y el Cat & Genny,
propios para localizar las tuberias y los
cables metdlicos enterrados; y el
Gatorcam, para inspeccién visual de
tuberias (por medio de una cémara
VHS).

No han faltado novedades en el stand
de Sotenco, uno de las empresas
proveedoras mas tradicionales en este
sector, que representa en Brasil a los
compaiias estadounidenses Vermeer,
Gomaco, Crafco y Erie Straeyr. Entre
los productos exhibidos se destaca el
Flextrak 115, de Vermeer, para la
instalacién de cables de fibras épticas,
y el equipo para procesos de extrusién
de hormigén Comander Ill, de Gomaco,
para la ejecucién de obras de
contencién New Jersey, canales y
pavimentos. Sérgio Palazzo, director de
Sotenco, también ha anunciado una
versibn mds potente del Navigator,
equipo para conductos subterréneos,
y una nueva zanjadora, también de
fabricacién Vermeer que, informa,
substituye “diez martillos hidréulicos y
dos compresores con ventaja”.
“Después de la feria, vamos a presentar
este equipo en un roadshow que va a
recorrer el pais de norte a sur”,
promete.

Montesa tampoco tiene ninguna duda
respecto al potencial de este mercado
de servicios publicos. Tanto es asi que
la mayor parte de su stand en la M&T
Expo 97 fue “invadida” por equipos de
su divisién Ditch Witch. “El mercado
estd muy activo, principalmente
respecto a las telecomunicaciones,
sector que representa el 70% de
nuestras ventas”, dice el director
Octavio Burlamaqui Reis.

La empresa llevé a la feria
principalmente méquinas para cavar
zanjas, desde las pequenas, de 18 HPs,
hasta las més potentes, de 173 HPs.
Una de las novedades, sin embargo,
fue la PP 1010, un equipo para realizar
perforaciones dirigibles en locales de
dificil acceso. Las méquinas que mds
atrajeron compradores fue los tensores-
haladores HT-150. “Tenemos clientes
que estédn consiguiendo una
productividad de casi 7 km/dia de
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cables tendidos en sistemas de
monitoreo de carreteras”, afirma
Burlamaqui Reis.

Case, ademas de los nuevos equipos
compactos, también expuso en la feria
una méquina para perforocién
subterrénea, que puede ser utilizada
tanto en tareas de sondeo como en la
ejecucién de conductos por debajo de
rios o carreteras. “Tenemos en mira,
tanto el creciente mercado de
telecomunicaciones, como el mercado
en expansién de extensién de las redes
de servicios urbanos”, confirma el
gerente de marketing y ventas Sérgio
Plaut.

ARMCO/STACO también destacé, en
la M&T Expo 97, sus productos para
drenaje con métodos no destructivos,
ampliomente aplicados en las obras de
saneamiento de la SABESP (Sanea-
miento Bésico del Estado de San Pablo).
"Ademds estamos realizando pruebas
con un nuevo revestimiento, constituido
basicamente de resina epoxidica paro
tuberias de drenaje”, relata JoGo Vieira,
gerente regional de ventas.

Nelson Batistucci, gerente de Producto
para la Linea Dyanapac de Flygt do
Brasil, resalta entre los equipos
presentados, algunos que son
especificos para operaciones urbanas.
Entre ellos, la apisonadora vibradora
LT 52, la cortadora de hormigén
modelo BC-80, la compactador de
placa modelo RG y los vibradores de
inmersién de alta frecuencia.

En el drea de apuntalamiento de
zanjas, Speed Shore afianza sus
operaciones en Brasil por medio de la
M&T Expo 97, presentando una gama
de opciones que atiende al 90% de los
casos en que es necesario este tipo de
aplicacién, segin el responsable de las
ventas, Sérgio Albuquerque.

La empresa Speed Shore, que actia en
el mercado desde hace 30 afos y estd
lider mundial en el ramo de apun-
talamientos, cuenta con fébricas en los
Estados Unidos, Inglaterra y Japén y
ahora comienza sus operaciones en
Brasil. Entre sus equipos principales, se
destacan los escudos de zanjas de
acero de alta resistencia y un sistema
que substifuye el estaca-plancha o el
perfil plano.

La novedad expuesta por Alvenius fue
el sistema de revestimiento de resina
epoxidica, un proceso inédito en Brasil,
que va a competir con los tubos de

acero inoxidable. “Los revestimientos
tradicionales que se usan en
saneamiento son muy arfesanales y el
que estamos ofreciendo es limpio,
barato, rapido y estéd siendo
ampliamente utilizado en Evropa y en
los Estados Unidos”, afirmao el director
comercial Carl Erik Alvenius.
Torrezan, empresa radicada en
Ribeirao Preto, interior del estado de
San Pablo, ha desarrollado sus propias
soluciones para la ejecucién de tineles
por el proceso NATM. El sistema incluye
cimbras reticuladas, chapas de acero
para ensamblar, y carretillas para e
transporte de material.

También en el drea de tineles, Asser:
exhibié los primeros equipos de
pipejacking de Herrenknecht, utilizados
para la ejecucién del alcantarillado
de la Sabesp en el proyecto de
descontaminacién del rio Tieté.
Caracterizados por su moderno
sistema de control computadorizado,
que permite lao visvalizacién
permanente y el registro completo de
los parédmetros de ejecucién del tanel,
estos equipos cuentan, ademds, con
un exclusivo sistema de orientacién
para aumentar la precisién del
alineado / inclinacién de la tuberic
instalada.

Asserc, a través de Krings Verbau,
atiende el mercado de
apuntalamiento de zonjas con su
sistema de plocas metdlicas que se
pueden volver o usar y que
garantizan economia de tiempo,
equipo, mano de obra y espacio en
su ejecucién.

Fébio Arazans, gerente comercial de
Eurobrés, informa que la empresc
también ha idealizodo una nuevo
aplicacién para los médulos habi-
tables, que tradicionalmente
suministra a los obradores, tantc
para talleres como para alo-
jamientos, en funcién del crecimiento
del mercado de servicios publicos
Ademds de servir como punto de
apoyo para las empresas prestadoras
de servicios, los “contenedores”
ahora son utilizados también como
estaciones de centrales de radio paro
el sistema de telefonia celular. “Es un
nuevo nicho para la empresa, como
las estaciones de servicio y los
minimercados, que también estdn
siendo montados con nuestro sistemo
modular”.






Remolcable y a larga distancia

Muchas y variadas alternativas se ofrecieron para el bombeo y la mezcla de hormigén

u: Langa montada sobre chassi Mercedes-Benz

Pluma montada sobre chasis Mercedes-Benz

No faltaron novedades en el stand de
Schwing en la M&T EXPO 97. Estaban
expuestas las ya conocidas bombas
remolcables BP 250 y BP 550 y las
autobombas de hormigén modelo BPL
600, ademds la empresa presenté
nuevos modelos de compuertas, una
nueva generacién de vélvulas Rock y
plumas de distribucién que llegan hasta
los 32 m de altura. El producto que mas
llamo la atencién de los visitantes, sin
embargo, fue el P-88. Una bomba para
argamasa que opera con gravilla cero
montada en una Sprinter Mercedes
Benz.

Eliseu Campos, asesor del directorio de
Schwing, también el
lanzamiento de dos plantas de

destaca

hormigén, la M-1 y la CP-30, que estdn
equipadas con un mezclador elec-
trénico automatico, que posibilita que
el hormigén sea transportado sin
necesidad de vutilizar camiones
mezcladores. “Pueden operar tanto en
forma estacionaria como mévil y
despertaron gran interés del piblico”,
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afirma.

Putzmeister presenté en la feria su.

tecnologia para bombeo de hormigén
a larga distancia.
Su principal equipo
es la bomba de
hormigén  BSA
14000 HP que
detiene el récord
mundial de lanza-
miento remoto,
transportando el
material a 2.015
m. La BSA 14000
HP-D tiene 375 KW
de potencia vy
ejerce una presién
en el hormigén que
alcanza los 260
bar (3700 psi). El
equipo que mds se
destacé, sin em-

"

forma de “z” cortada. “La ventaja e
que no se ‘enreda’ y es posibl
desplegarla en toda su extensién en ui
ambiente con el techo a sélo 5,80 n
de altura”, afirma Bernd Lorenz, gerents
geral.

También resalta una bomba d
industria 100% nacional, presentada po
su empresa, que tiene capacidad part
bombear a una altura de 200 m y coi
una velocidad de 56 m*/hora. “Es la mé

potente del mercado”, garantiza.

Una bomba para argamasa para se
montada en una Sprinfer Mercede
Benz.

Scania y Volvo, por su parte, presentaror
diferentes modelos de chasis par
hormigoneras de 8 a 10 m3. Scanic
exhibi6 los camiones mezcladores R 113
en las versiones 4x2 y 6x4, y Volvo expus:
el NL-12, EDC 6x4, con motor de 36(
CV.

bargo, fue la
pluma de distribu-
cién de 28 m que
tiene 4 brazos en

Verséo betoneira do 113 Scania

Version mezclador del 113 Scania









Compressores:

chegade
barulho

Qﬂllhlu i Ingersoll-Rand langou hé
#lgiis meses atrds uma nova linha de
Plpicisores portéteis - composto por
MW modelos, com nivel miximo de
silsiio de ruidos de 75 decibéis - ela
S ubiu por definir os novos pardmetros
Pl eue tipo de equipamento no Brasil.
Basn peragio de equipamentos foi
Wiyids no final do ano passado nos
Patudos Unidos e prioriza a aplicagdo
Wb ( daf o cardter compacto e a
PO upagdo com o ruido).

M4 M&T EXPO 97, outras empresas
Ajfescntaram compressores € a
pisicipagio também € a mesma. A
Allus Copeo, por exemplo, destaca entre
a4 viracteristicas do novo XAS-66

justamente  suas
“qualidades
ambientais”.”E uma
méquina portatil, de
130 m3, indicada
para a drea urbana,
ser silenciosa e de

Linha Ingersol: baixa emisséo de ruido

Linea Ingersol: equipos mds silenciosos

facil transporte”, diz

Antonio Carlos Fernandes, gerente de
vendas.

Segundo ele, a empresa vem aper-
feicoando os compressores, em termos
de consumo de energia, emissdo de
poluentes, custos operacionais, design
e resisténcia.”Esse € o objetivo final do
Atlas Copco”, diz ele.

A Sullair, h4 oito anos no Brasil e

associada a Sullair Corporation (EUA),
segundo Carlos Darre, da equipe de
vendas, aposta em compressores
portiteis com padrdes internacionais de
emissoes, e na diversidade de uma linha
de produtos com capacidade de vazao
de 100 a 1900 PCM e pressdo de 7 a 24
BAR, equipados com vérias opgoes de
motores diesel.

(Compresores: se acabo el ruido

Suunido Ingersoll-Rand lanzé hace

Wunos meses una nueva linea de
Wprosores portatiles — compuesta
modelos con niveles mdximos
n de ruidos de 75 decibeles —
Wi de cierta forma, nuevos
ros para este tipo de equipos
o0 Miusil. Esta nueva generacion de
Wesores se lanzé al final del ano
EE.UU. y estd
Wt loda para uso urbano (por eso
\ Lumpactos y no ruidosos).
Bl M&T Expo 97, otras empresas

By ()

W Bin

MO

Bkdo en los

Wi presentaron compresores con
L s preocupacion. Atlas Copco,
i wiemplo, destaca entre las
Wi leristicas del nuevo XAS-66
lumonte sus “cualidades am-
“Es una maquina portdtil de
10 indicada para el Grea urbana,
lenciosa y se transporta
Wellmente”, dice Antonio Carlos
Peiii 5, gerente de ventas.
e la empresa, desde hace ya

un tiempo, estd perfeccionando los
compresores con el objetivo de
disminuir el consumo de energia, la
emisién de contaminantes y los costos
operativos; mejorar el diseno y
aumentar lda resis-

tencia. “Es ese el
objetivo final de Atlas
Copco”, finaliza.
Sullair, instalada
desde hace ocho
anos en Brasil y
asociada a Sullair
Corporation
(EE.UU.), segun
Carlos Darre, del
equipo de ventas,
apuesta en los com-
presores portdatiles
de acuerdo a los
estdndares interna-

linea de productos de flujo
volumétrico que varia entre los 100
y 1900 PCM y presién de 7 a 24
BAR,

opciones de motores diesel.

equipados con diversas

cionales de emisién
y en la diversi-

ficacion de una

Compressor portdtil Atlas

Compresor portdatil Atlas
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de equipo que

trabaja con un nivel
de 99,9% de
confiabilidad”.

Clauci Mortari, dire- |
ctor comercial de
Ciber/Wirtgen esté

de acuverdo con la [0

opinién de que el
mercado estd evolu-
cionando. Tanto que
llevé para la feria la
nueva acabadora
vibratoria de asfalto
SA-114C. "Esta serie

ya existe desde los

anos 70, pero este
modelo es totalmente
hidrostdatico, con un
ancho de pavimen-
tacién de 4,75 m, y con todos los
dispositivos de control de nivel
automatizados”, explica.

Con referencia al drea de com-
pactacién, Svedala puso en relieve en
su stand el rodillo de neumdticos
Dynapac CP132 y los rodillos
vibradores Dynapac CC222 y CC422.
El CP132, que tiene 12,5 t de peso
operacional y cuenta con el exclusivo
Sistema de Lastre Modular, es indicado
para realizar la compactacién de bases,
sub bases y, principalmente, mezclas
asfélticas. Estd equipado con 5 ruedas
delanteras oscilantes y 4 traseras montadas
sobre un eje rigido. Los rodillos vibradores
modelos CC222 y CC422, de 8 y 11 t
respectivamente, ideales para compac-
tacién de mezclas asfélticas y suelos no
cohesivos, cuentan con un sistema, fambién
exclusivo, de direccién pivotada en el
cilindro trasero, lo que le permite

desplazarse lateralmente 500 mm con

Equipamentos nacionais renovados

Equipos nacionales renovados

relacién al cilindro delantero y le
proporciona, consecuentemente, un
considerable aumento del ancho de rodaije.
Miiller expuso tres modelos de equipos
para compactacién en la M&T Expo 97.
Dos rodillos vibradores —el VAP-70 y el VAP-
55, respectivamente en el rango de 10y 7
t — y el Multipneus (neumdticos miltiples),
con capacidad de compactaciéon méxima
de 27 toneladas en la carretera. “Este es el
rango que atiende a la mayoria de los
clientes de la linea de compactacién y
representa aproximadamente el 80% de las
ventas de equipos para esta aplicacién”,
afirma Jorge Rosa, gerente de ventas de
Miiller.

Stravostroj, fabricante de la Repuiblica
Checa, también estuvo presente con
compactadores vibradores autopro-
pulsores, de cilindro, y pesos estdticos de 5
a 20 t, y compactadores de neumdticos,
de 8 t sin lastre.

Ingersol Rand, por otro lado, optou por

presentar la linea Titan, producida por
division ABG, a pesar de disponer tamh
de las acabadoras de asfalto de la mai
Blaw-Knox, lideres en el merca
estadounidense (cerca del 45%
participacién). “Con respecto «
compactacion, trajimos apenas u
pequerna muestra de la linea, que es n
amplia”, explica Osério Paez, director
Ingersol.

En el drea de frituracion, en especial,
novedad también fue presentada
Svedala (Division Faco). Se trata de
nuevo conjunto movil, el Scorpion 20(
que estd siendo lanzado mundialmen
Estd constituido por una planta
trituraciéon en 2 etapas, con
transportador/elevador en espiral,
triturador modelo Jawmaster 806 HD,
segundo triturador modelo Hydroco
2000-EC, un criba de plataforma triple

un alimentador vibratério de d

velocidades



PNEUS

N ctapa é a “radializagdo”

% 4 Wiidgestone/Firestone demonstrou
S0 1 Inleresse que tem no mercado de
Sl o a0 anunciar durante a M&T

§ 810 U7 0 seu novo presidente no Brasil
Sk | kes), a Michelin também ndo

¢l o oportunidade para divulgar a
Sounlupia do pneu radial junto as
LU TTOTNER

S S8iiiplo da Firestone, que destacou em
S0 Sdlnde o pneu extra-pesado V-Steel

(WL ES ) com tecnologia radial, o
S0 maior da Michelin, segundo
s ladson Poltronieri, da 4rea de
Skiling téenico e comercial, foi o de
SO A vaintagens em termos de custo/

S0 i ¢ maior durabilidade do radial
SO Oes extremas de operagdo. Entre
“0 piindes usudrios (mineradoras,
Sl ipalmente, e o segmento de
WRspiiLe), diz ele, a parada j4 estd

rw “Nowses casos, a aceitagdo j4 é de
"

Sl ele, quanto piores as condigoes
S, Mas que t€m mais corte”, em
SSApene o pedreiras, por exemplo,
i ¢ o desempenho dos pneus radiais.
& e casa tecnologia, pelo fato de

conseguir absorver melhor o choque,
consegue lograr um sucesso maior”.
Poltronieri estd respaldado pelos préprios
expositores da M&T Expo 97, jd que 60%
dos pneus dos equipamentos expostos na
feira eram radiais Michelin.”"No mercado
de equipamentos fora-de-estrada, de um
modo geral, esse percentual ainda é de 7
a 11%, mas nés acreditamos que podemos
inverter essa situacao, como fizemos no
segmento de veiculos de carga”.

Outros dois fornecedores do segmento
também estiveram presentes. A
Tecpolimer, que apresentou o Tecflex, uma
resina que, apés ser injetada liquida dentro
do pneu e calibrada na pressdo desejada,
torna-se uma borracha ultramacia em 24
horas, substituindo totalmente o ar. A
Hoff, com matriz e no Rio Grande do Sul
e filial em Campinas, em Sao Paulo por
outro lado divulgou processo especifico
para reparagdo de pneus fora-de-
estrada.”Temos equipamentos especiais
para a a reconstitui¢do do pneu a partir
da carcaca fornecida pelo cliente,
utilizando processos a quente e a frio”,
afirma o diretor Marcos Nied.

NEUMATICOS

L ladiales, ésta es la nueva etapa.

Wl ilone/Firestone demostrd

cudl es su interés al
la M&T Expo 97, el nombre
presidente (Mark Emkes),
impoco perdié la oportunidad
i \ii sus novedades. Exhibié los
luntos tecnolégicos de sus

. las constructoras.
il Firestone, que colocé en
- u stand el neumdtico extra
! leel (3000 RS]) con
. dial, el mayor objetivo de
acverdo con Claudson
area de marketing técnico
fue el de mostrar las
icion costo/beneficio y
lel radial en situaciones
uso. Entre los grandes
(empresas mineras,
ife, y el segmento de

transporte), dice, ya hemos ganado la
batalla. “En el caso de ellos, 70% ya los
usan”.

De acuerdo con él, cuando peores son
las condiciones de operacién, “las mas
duras”, en diques y canteras, por
ejemplo, mejor es el desempeno de los
neumadaticos radiales. “Es en este
momento en que se ve cémo la
tecnologia absorbe, con éxito, los
golpes”.

Las palabras de Poltronieri estén
confirmadas por los propios
expositores de la M&T Expo 97, ya que
el 60% de la maquinaria expuesta
estaba equipada con neumdticos
radiales Michelin. “En el mercado de
equipos fuera de carretera, de un modo
general, este porcentaje todavia gira
entre los 7 y los 11%, pero creemos que

Fabricantes apostam na tecnologia radial

Fabricantes apuestan en la tecnologia radial

podemos invertir esta situacién, como
ya lo hicimos en el segmento de los
vehiculos de carga”.

Otros dos proveedores del segmento
también participaron. Tecpalimer, que
presenté el Tecflex, una resina que
puede ser inyectada liquida dentro del
neumdtico y calibrada a la presién
deseada; se convierte en goma super
blanda en 24 horas, substituyendo
totalmente el aire. Hoff, cuya casa
matriz es en Rio Grande do Sul y tiene
una sucursal en Campinas, en San
Pablo, divulgé un proceso especifico
para reparar los neumdticos fuera de
carretera. “Tenemos equipos especiales
para reconstituir el neumético a partir
de la cubierta suministrada por el
cliente, utilizando procesos en caliente
y frio”, afirma el director Marcos Nied.
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Jonny Altstadt: cambios en el concepto de encofrados en Brasil

cremallera, plataformas y equipos para
acceso aéreo.

Estub, por su parte, participa de este
mercado con un ascensor de
cremallera, para carga y pasajeros,
como resultado de su reciente
asociacién con Montarte, empresa
nacional que cuenta con 15 afos de
actividades en el sector. “Es un producto
nacional,
disminucién de los costos y del tiempo
de interrupcién en el caso de necesitar
algin repuesto”, afirma el Ing. Luis

Henrique Beolchi, supervisor de ventas.

lo que garantiza la

Estub también lanzé en la M&T Expo
97 el super Multiplano, un puntal
metdlico para el apuntalamiento que
soporta hasta 10 toneladas, el doble
de la capacidad de los que se ofrecen
en el mercado. Es indicado para
grandes estructuras, como centrales
hidroeléctricas y viaductos. La ventaja
principal del Multiplano, afirma Beolchi,
es el menor nimero de torres necesario
por drea, lo que simplifica y disminuye
el costo del proyecto.

Entre las novedades expuestas en el
stand de Doka en la M&T Expo 97,
Ginter Leitner, gerente general,
destaca el lanzamiento de las placas
para encofrados Frameco y Frami, para
columnas y paredes, y los del sistema

M&T » Revista Manutencao & Tecnologia

Staxo, para losas y vigas — que pueden
ser montados con pocos médulos y
piezas de ensamble. “La Frameco es
una chapa protegida con largueros y
reforzadas con travesaios metdlicos
que tiene 2 niveles de anclaje, y la Frami
es menor y puede ser manipulada por
los obreros”, explica.

Efco, compariia que cuenta con é3 arfios
de tradicién en

el mercado estadounidense, comenzé
sus actividades en Brasil a partir de este
afo y ya esté trabajando en asociacién
con empresas constructoras en las
dreas de viviendas populares y
construcciones industriales. José Brun,
director de la empresa, afirma que sus
placas para encofrados y sistemas
metdlicos de apuntalamiento pueden
ser utilizados en obras de cualquier tipo.
“Nuestro sistema puede vencer alturas
superiores a los 20 m, y los placas
pueden ser manipuladas sin necesidad
de gruas”, dice.

Peri Formas e Escoramentos, por su
parte, consolidé en la M&T Expo 97 la
tecnologia de encofrados y apun-
talamientos metdlicos que ha
comenzado a ofrecer en Brasil hace
poco mas de un afio. El sistema, que
cuenta con know how alemén, estd
siendo aplicado tanto en grandes obras

— como la del tinely
alimentacién de B
Hidroeléctrica de Sul
da Mesa — como enk
construccién edilichk
De acuerdo con &
presidente de B

empresa en Braill
Jonny Altstadi, &
sistema Peri ha tram
formado totalmente §
concepto de ench
frados en Brasil. “Es
sistema acaba con la improvisacién, i
da a sus componentes la categoria h
equipos para la construccién, e infunil
una racionalidad mucho mayor o roﬂ
el proceso constructivo desde i
concepcién del proyecto”, asegura.

del sistema Skideck
compuesto de encofrados livianos th

Ademds

aluminio indicados para el colado
losas, y del sistema Trio, que inclug
una plataforma de trabajo capaz
soportar, con seguridad, grand®
paneles. Peri también presenl
apuntalamientos con capacidad i
sustentacién de 20 t, ampliamenk
utilizados en Europa y Estados Unidé
en obras de gran magnitud.

SH Formas, Andaimes e Escot
mentos, que trabaja con tecnolagh
de Hiinnebeck, indica entre sii
principales alternativas el Tekka™
placa que dispensa el uso de chapty
de madera terciada y la mano &
obra especializada —, el reticulads
para losas, que permite ejecutar Il
de 1,30 m a 5,70 m sil
apuntalamiento intermedio, y #
reticulado vertical AZ, que puede s
manejoda con el uso de una grig
Para sistemas de apuntalamiento )
andamios,
montacargas

SH propone &
LTT, que
capacidad para 12 t, el sistemi

tiem

Modex, que puede ser utilizads
también para armar tribunas, y @
Fachadero, que es un andamio tubula

para fachadas cuyas dimensiones sol
2,00 x 2,50 x 1,00 m.









lromeccanica Italiana: entrando en Brasil a través de la M&T Expo 97

Sliibidor de Indeco SPA en Sdo
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“Son productos 100%

wrantiza Cesario Galizia,

Wil el directorio de la compaiiia.
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vl hizo la promocién de equipos

petlornciones y demoliciones
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pesadas” y el lanzamiento

W v perforadora hidrdulica de la
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roc. La novedad maés

in embargo, fue el cargador

juipado con motor diesel,

¢lectronica y transmision

Lstamos entrando firme-

mercado de cargadores, que

iiplio y tiende a expandirse”,

\ntonio Carlos Fernandes,

Hias.

En el stand conjunto de Getefer y Clo-
Zironi, los equipos que se destacaron
fueron los rompedores hidrdulicos, las
cizallas y los martillos de rotopercusivos
de las marcas Krupp y Bautechik GmbH.
Cl6-Zironi

perforadoras hidrdulicas para suelos y

también presenté las
rocas de su propia marca.

Sullair, ademas de los compresores
portitiles, también present6 la recién
llegada linea de rompedores neumdticos
de 10, 30 y 40 kg, que no necesitan
aceite lubricante, y los rompedores
hidrdulicos de 68 a 7000 kg, que se
acoplan a excavadoras hidrdulicas.
Otra novedad en la M&T Expo 97 fue
la presencia de la empresa italiana
Idromeccanica Italiana. IMI fabrica los
martillos hidrdulicos equipados con
amortiguadores de caucho especial, en
de los
Esta

aumenta la durabilidad y disminuye la

substitucién resortes

tradicionales. modificacién

emisién de ruidos. Idomeccanica
también ofrece apisonadoras hidriulicas
para ser acopladas en excavadoras de |

aloit.
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Linha completa de martelos
hidraulicos KRUPP

Compactadores/
estaqueadores ALLIED

Bracos hidraulicos ALLIED

(/ Getefer

Distribuicao e
Assisténcia Técnica

R. Pedro Santaltcia, 162
04815-250, Sao Paulo, SP
Fone-fax 011 5666 1795

























Vialores

Equipamentos
(e construcao Volvo.
Lider mundial
em tecnologia.

oinnod

2 4 ¥lvo (em os melhores e mais potentes

Shibes articulados, pas-carregadeiras e escavadeiras,

- “llm custos operacionais CONSULTE O DISTRIBUIDOR DO SEU TERRITORIO.
b e manutengao. Sua qualidade, precisao,

svolucao e desempenho sao indispensaveis. VOLVO

: yln Volvo é reconhecida no mundo inteiro,

% B Lusto por tonelada transportada é o menor.
“Wulpamentos de construcao Volvo. N Esctono Averida D Noraos Sai0, 71

42 andar - Fone: (019) 255-6333

;jn.nte(, pe'a prépna natu reza. Fax: (019) 255-6572 - Campinas - SP

Fabrica: Pederneiras - SP



Herramientas

Nunes Oliveira & Cia participé de la
M&T Expo 97 ofreciendo los productos
de la marca Karcher Indistria e
Comércio Ltda y de la marca Ridgid
Ferramentas e Mdaquinas Ltda. La
empresa presta, ademds, asistencia
técnica para todos los productos de

ambas marcas.
Transporte

Natco es la empresa de logistica
internacional que estuvo a cargo de los
procedimientos de transporte
internacional aéreo, maritimo y terrestre
para la M&T Expo 97. En algunos
casos, fue responsable de recoger los
materiales de los expositores en sus
fabricas y/o depésitos de repre-
sentantes, trasladarlos hasta la feria y,
después de su término, devolverlos al

lugar de origen.
Estudio fotogréfico aéreo

El sistema AltavisGo de Imagens Aéreas,
similar a la aerofotogrametria, también
fue presentado en la feria. Es un sistema
de estudio aéreo fotogrdfico realizado
desde un helicéptero que muestra los
detalles e informaciones de un drea

determinada, indispensables para

FIrysry 1
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ETIFICA DE MOTORES

Retifica de Motores

Diesel-Gasolina-Alcool

Mercedes Benz, MWM, Perkins, Caterpillar
Scania,Cummins,Volvo, VW, Fiat, GM,Ford

e ¢ tho e BT

Rua Sassaki, 40- C. Ademar- CEP 04403-000 - SP
Tel.:(011) 563-4373 - Fax.:(011) 563-8457
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Eliminando o atrito e

os poluentes

A exemplo da Ipiranga, aTexaco também
esteve presente na M&T Expo 97 com uma
linha completa de lubrificantes para
maquinas e equipamentos. Marco Antonio
Pires, da Texaco, diz que existe uma
tendéncia entre os fabricantes de maquinas
de desenvolverem motores cada vez
menores com poténcias maiores.
Consequentemente, o 6leo tem que
acompanhar, reagindo, lubrificando,
retirando calor, e reduzindo o atrito cada

vez mais. “A industria considera aindi:
expectativa do cliente de gastar men¢
6leo e proteger mais o equipament
prolongando os periodos de troca”.
Marco Antonio Pires também lembi
a conscientizagdo ambiental com
forte componente no processo {
desenvolvimento.”O objetivo € chegs
a 6leos isentos de nitrito e enxolf
para evitar o descarte desst
poluentes na atmosfera”.

Eliminando el roce y lo!

contaminantes

Al igual que Ipiranga, Texaco también
estuvo presente en la M&T Expo
97exponiendo su linea completa de
lubricantes para maquindas y equipos.
Marco Antonio Pires, de Texaco, explica
que la tendencia del momento es
fabricar motores cada vez menores,
pero cada vez mds potentes. Como
consecuencia, el aceite tiene que estar
de acuerdo con estas nuevas
exigencias, reaccionando, lubricando,

refrigerando y reduciendo el roce de

proyectistas e ingenieros.
Generadores

Palmero estuvo en la M&T Expo 97
ofreciendo grupos generadores de 15
a maés de 1500 KVA, equipados con
motores diesel y de gas de las marcas
Volvo, MWM, Perkins, Cummins y
Deutz. Estos motores equipan también
los compresores de aire de tornillo o

portdtiles de 5 a 500 HP

Catélogo

forma mds intensa. “La industrio tigh
conciencia de que lo que el clien
quiere es gastar menos aceild
proteger mas el equipo, dilatandol
periodos de cambios”.

Marco Antonio Pires explica qu
actualmente, el factor ambientaly
un importante componente d
proceso de desarrollo. “El objetivas
obtener aceites libres de nitrita
azufre para no contaminar |

atmésfera”.

Fox Assessoria de Comunicag&o hizo
promocién de su catdlogo electroni
entre visitantes y expositores. Todas |
distribu
informaciones completas sobre su lin

empresas pueden

de productos, con textos e iméagenes,
través de este catdlogo grabado en|
CD-ROM.

Cortadoras

En su stand en la M&T Expo ¢

Pecaforte presentd, entre ol






Conrianea se aaquire
com qualidade

Blingagens: maior segurancga e produtividade

Cadenas: mayor .u‘s:f.-r'r'd'ud_\' ;!md’m tividad

REFORZANDO
iy
NEUMATICOS

No serd por falta de cadenas y mallas protectoras qui

MODELO EHR - 600
Espargidor com Barra Modelo Hidrostético

MODEI:O CEHR - 201
Carreta Espargidora Hidrostatica
usuarios de equipos en la construccion pesada, corre
riesgos al efectuar sus operaciones. La M&T Expo 97 rey
a RUD - Correntes Industriais, empresa pionera @
suministro de cadenas y mallas protectoras de neumah
en Brasil, y a la italiana Weissenfels, que esté lider mun
en cadenas.

Ambas colocaron en evidencia, en sus stands, las lin

MODELO EAR - 800 destinadas a la proteccién de neuméticos de cargadal
Distribuidor de Agregado :
ot camiones fuera de carretera, tractores y ofros equij

Paclo Gregorutti, director de Weissenfels, dice que
mercado ofrece muchas posibilidades en Brasil, lo
permite prever negocios entre los 7 y los 8 millones
délares por ano.

Weissenfels garantiza que su sistema de protecgl
lanzado hace tres anos en Europa, es un éxito de vel

en los EE.UU. La empresa también estd comercializa

MODELO LAHR -500 : - o o ‘
Usiin Meeiae T Ao Hidradlioa en Brasil cadenas que son utilizadas en equipos que opt

en terrenos anegados, ademds de las cadenas de gr

8, usadas para elevar materiales, que brindan 1
seguridad.

Rud-Correntes también dispone de protecciones y de
linea de productos que incluye cintas sintéticas (para m
productos frégiles), cadenas, aros de sostén y.gancl

- : . . 1 r las norr DI
ﬂ_”_ﬂ: e todos ellos fabricados de acuerdo con las normas [

Vassoura Hidraviica certificados por la ABTN.
Indastria Metalurgica A2 no// Ltda.

Rod. Celso Garcia Cid, 2.367 - Jardim Silvino - CEP 86187-000
FanalFax: (NA3) 253.1140 - Camhé - PARANA










P imentos y drﬂngO.
sidente del Comité
)i alirmé en el acto
Lo ol seminario “tiene como
leccionamiento del uso
el objetivo de
incrementar la
il y lo seguridad”.
v tnverdo con Kenzo Hori,

i, pre

Jiti con
iwros e

il e la ABGE (Asociacion

il Ceologia de la Ingenieria)
wiente alcanzada, ya que fue
Ivulyor las nuevas tecnologias,
nedio de la experiencia
lo los vsuarios y de las
I e investigacién. “Teniendo
hase y resaltando los
iclicos, conseguimos
nas en discusion y debatir
yiis e larma no académica”.
i, presidente de la ADTP
i e Dosarrollo Tieté-Parand),
“l ontcon 97 con una
n la que presenté las
hivas de inversién en la
lo infraestructura en
Ll camo ejemplos, entre otros
| ) puesta en marcha
via fluvial Tieté/Parand
I Brasil Bolivia.
I i tue dedicado a debates
! bre tuneles y exca-
rraneas, que dieron la
W u los trabajos técnicos del
s participantes alemanes
lmo. Bernard Maidl, de
Uiiversitat-Bochum, discurrié

b i « métodos de torcretado

N oy

e haily

Gribl, de PSP
jineers, hizo el balance
v vntre TBM y revestimientos
analizé la ejecucién de
hield por debajo del agua;
Ll hublo sobre los shields de
y Klaus Becker, de
wl ulemana), demostré
nicas de planificacién y
o taneles. También
lrabajos Martti Keskinen,
iinkaion, de Finlandia
uiion computadorizada de
jo Passarelli Scott, del
isileno  de Toneles
olling”).
g del dia siguiente fue
ogiéneo. Jader Fonseca
Construgdes, tratd de

Ch f:rl',f

o Ml

W W nologlas para pavimentos

1

-y Mlo Gontijo, de Dina Solos,
los de evaluacién de
Wik vinles flexibles y demostré
ncio de los mismos para
Wit las 1eenicas de restauracion
Wiimiento. Roberto José FalcGo
spitosentando el Ibracon,
W suluciones para diferentes
Wir con la aplicacién de las

Wi

nuevas tecnologiaos de colada del
hormigén. José Luis Riva de la Rega,
de Sika (Espana), por su parte,
describié técnicas de revestimiento e
impermeabilizacién de tuneles y Carlos
Reinaldo Camerato, de la Construtora
Camargo Corréa, mostré las ventajas
de los sistemas de encofrados
industrializados.

Durante el Gltimo dia, el Sientcon abrigé
debates sobre saneamiento, medio
ambiente, servicios especializados,
cimientos y dragado. Richard Lon
Albert, de SOS Engineers, de los
Estados Unidos, hablé a respecto de
los métodos de tratamiento de residuos
sélidos y Murilo Dondici Ruiz, de
Engecorps, presenté soluciones para
saneamiento y preservacién ambiental,
por medio de la utilizacién de obras
subterréneas. José Roberto Komatsu, de
CVRD, describié el sistema de
topografia controlado por GPS; por
otro lado, Urbano Rodriguez Alonso, de
la ABNT, y Marcos De Valenti Nicoletti
presenfuron respectivamente, nuevos
equipos para ejecutar cimientos con
pilotes y sistemas de equipos para
dragado.

“Dentro de la M&T Expo 97 hemos
tenido una divulgaciéon mucho mayor
que la que esperdbamos para el
seminario y, por eso, pretendemos
repetir en el futuro la cooperacién con
la Sobratema”, afirma el presidente de
la ABGE.

Uno de los cambios que se planean
hacer en el programa de los futuros
seminarios, segun informa, serd la
distribucién de los diferentes temas en
dias y horarios de modo que se
satisfagan las necesidades de todos y
cada uno de los diversos segmentos de
la ingenieria. “Vamos a agrupar todas
las conferencias sobre un mismo tema
para que los participantes no se vean
obligados a frecuentar (y pagar)
charlas en que no estén interesados”,
explica.

Ademas de las proprias ABGE y
Sobratema, el evento conté con el
apoyo del Comité Brasilerio de Tuneles
(que forma parte de la Asociacién
Brasilefia de Mecdénica de los Suelos -
ABMS), de ABCP, ABAS, ABENGE, ABPV,
ABRELF ASSEMAE, CREA, IBRACON,
Instituto de Ingenieria, SINAENCO vy
SINICESP
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DEVIDA.

Belas cidades, moradias
confortiveis, pessoas
Jelizes... As escavadeiras
Yanmar ajudam a criar
um futuro melhor sem
prejudicar o mefo
ambiente e os seres que
nele vivem. Silenciosas,
seguras e conjortdvers,
elas sdo o sonho de todo
operador. Seu projeto
inovador quase gue
dispensa manuteng¢do
preservando recursos e
tempo preciosos. Vertha
conhecer estas maravilhas
na WNA IKEDA e ajude a
garantir uma vida melhor
para todos.

Av. Bolonha, 59 - Jaguaré - CEP 05334-000 -

TEGNOLOGIA A SERVIGO DA
QUALIDADE 7,

x _

WNAIKEDA

MADUINAS PARA CONSTRI

§iio Paulo - SP - Tel.: (011) 818-1050 - Fax: (011) 868-0330
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N DL DIRECTORIO EN
LA FERIA

lan M&T Expo 97 (15/

i stand, Sobratema ha

imion del directorio a la
dircctores ejecutivos y

0 los representantes de
entina y Chile. El

como objetivo la
programas en marcha,

nidos cuando la actual
umio, y la obtencion de

n eventual cambio de
Pimenta, |}I'C?<jL|L‘II|L? de la
clieve la expansion del

im de la sociedad que,
nienimiento de equipos,

. i incentivar el andlisis
para la
de los equipos mas

i eso productivo. Acentud
ris el éxito alcanzado por

| Procesos,

bl itinuar creciendo dedicada
pero sin
i lnalidad histérica: la
i del conocimiento y la
lica de la tecnologia.
n ¢l inicio de la segunda
| i de trabajo de la actual

necesidades,

e se propone dar énfasis

a la divulgacién institucional de
Sobratema junto a la sociedad y a la
asociacion de la entidad con agrupaciones
nacionales e internacionales que tengan
objetivos similares.

Entre las principales sugerencias
presentadas por los participantes de la
reunion se destacan las siguientes:
intensificacion de la divulgacion del
trabajo de la entidad en el mercado
latinoamericano; verificacién del
programa de cualificacion de proveedores
(con mas participacién de los directorios
regionales); elaboracion de un programa
para aumentar la repercusion del
seminario anual y de las conferencias
bimestrales: desarrollo de un trabajo
especial para atraer los alumnos de los
cursos de ingenieria: y. ademads, hasta
cambiar el nombre de la entidad para que
pueda conseguir una mayor difusion en el
exterior,

EVALUACION
DE LA M&T EXPO 97

El dia 25 de agosto, 10 dias después del
término de la M&T Expo 97. la Comision
Organizadora del Evento, en pleno, se
reunié en la sede de Sobratema con todos
sus colaboradores. para realizar una

primera evaluacion de los resultados
alcanzados. También fueron analizadas las
actividades de las empresas contratadas y
fueron discutidos los problemas que
ocurrieron y las  principales
reivindicaciones de los expositores
durante el evento.

SEMINARIO

El dia 25 de setiembre, Sobratema
participo del encuentro con fabricantes de
equipos y autoridades del sector vial de
los Estados Unidos, en el Hotel Macksoud
Plaza, en San Pablo. En esa ocasion,
Carlos Fugazzola Pimenta, presidente de
Sobratema, pronuncio una conferencia en
la que presentd las caracteristicas,
necesidades y las posibilidades de
expansion del mercado brasilefio. La
delegacion de empresarios y ejecutivos
estd realizando una gira de negocios por
varios paises de América Latina,
organizada por CIMA, entidad
estadounidense que congrega fabricantes
de maiaquinas y equipos para la
construccion y que es la responsable de la
organizacion de la Conexpo — La mds
grande y mas importante feria mundial del
sector. El encuentro tuvo el respaldo del
U.S Commercial Center.
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