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EVOLUCAO
COM MAIOR
DESEMPENHO E
PRODUTIVIDADE

NOVAS PAS
CARREGADEIRAS

426ZX | 427ZX | 437ZX

Equipadas com motor Cummins de 6 cilindros, que garantem

NOSSA FAMILIA NAO
PARA DE CRESCER! eficiéncia operacional e baixo consumo de combustivel

Novos displays centrais com tela LCD,
que apresenta dados de operacao

©
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Conhega as novas Pas
Carregadeiras da JCB, sindbnimo de Verificacbes didrias podem ser feitas ao nivel do solo
conforto, eficiéncia, desempenho e de forma pratica e segura

muito mais produtividade.

Nossa histéria de mais de 50 anos
na fabricagdo de Pas Carregadeiras
nos permite assegurar a qualidade
dos produtos que desenvolvemos.

\

Funcao de hélice reversivel, opcoes de engate rapido hidraulico
e linhas auxiliares de 3% e 4% funcao

%

Tecnologia LiveLink que monitora a satide da maquina, operagao
e necessidades de servico com alertas em tempo real
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Opcao de 3 tipos Eixos ZF, sinénimo de qualidade, que melhor
se adequam a sua operacao

B

Mais inovacio, da nossa
familia para a sua.

(=]

Sistemas de arrefecimento com velocidade variavel

#FAMILIAJCB www.jcbbrasil.com.br
f /jcbdobrasil
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EDITORIAL

Em um balanco da situagdo da crise da covid-19,

a Associacdo Alema de Fabricantes de Maquinas e
Instalacdes Industriais (VDMA - Verband Deutscher
Maschinen und Anlagenbau) prevé um declinio de 10%
a 30% nas vendas globais de equipamentos para este
ano. A entidade representa cerca de 3.300 empresas da
industria mecanica e de engenharia, que é constituida
predominantemente por PMEs e emprega cerca de quatro
milhoes de pessoas na Europa.

Localmente, a industria europeia revé um declinio de
aproximadamente 25%. O Reino Unido, a Franca e os
mercados do Sul da Europa, particularmente, foram
mais afetados pela situacgdo. Ja a China recuperou-se na
sequéncia da crise. E, devido a importancia do mercado
chinés, a recessdao mundial deve ser menor do que se
poderia esperar, apesar de persistirem alguns pontos de

MELHOR DO QUE
SE PODERIA ESPERAR

De fato, ap6s o colapso da confianca dos fabricantes em
toda a Europa, verificou-se uma recuperacdo expressiva
em junho, embora muito abaixo do nivel do inicio do ano.
0 otimismo de uma recuperacdo em forma de V esta sendo
impulsionado por programas de estimulo economico, dos
quais a industria europeia ira se beneficiar.

Para o futuro, restam preocupagdes com a crescente
pressdo competitiva, sendo que 80% das empresas
classificam esta tendéncia como ‘severa’. Mais da

metade também vé as barreiras ao comércio externo e a
fragmentacdo dos mercados como problemas, enquanto
49% apontam a descarboniza¢do como uma tarefa dificil.
Apenas 39% veem a mudanca para transportes mais
sustentaveis como um desafio.

Os topicos futuros para a industria citados pela

VDMA incluem ainda digitalizacdo, automatizagao,

“Apesar de alguns pontos de interrogagdo, a recessdao mundial
deve ser menor do que se poderia esperar. Apos o colapso
da confiancga dos fabricantes, verificou-se uma notdvel
recuperagdo em junho, embora abaixo do nivel do inicio do ano.”

interrogacdo na América do Norte, América Latina, fndia,
Sudeste Asiatico e Oriente Médio.

Com o fim do confinamento, as expectativas aumentaram.
De acordo com recente relatério da entidade, 31% dos
membros acreditam que voltardo ao nivel de vendas do
ano passado até 2021, enquanto 47% estimam que isso
s6 serd possivel em 2022. Todavia, ninguém acredita

que a recuperacao da industria demore mais que quatro
anos. Uma tendéncia semelhante foi indicada pelo ‘CECE
Business Climate Index’, o mais importante indicador da
industria europeia de equipamentos para construgao.

sustentabilidade e construgdo progressiva, vetores de
inovacdo que devem aumentar a presenca da tecnologia
e da conectividade nos canteiros, o que também tera um
impacto nas profissdes existentes e, certamente, constitui
outro desafio para os proximos anos. Todos esses temas
que o leitor, como sempre, pode acompanhar aqui na
Revista M&T. Boa leitura.

Perminio Alves Maia de Amorim Neto
Presidente do Conselho Editorial
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PAS CARREGADEIRAS
Evolugéo no perfil

CENARIO
Mercado em transformacéo

ESPECIAL INFRAESTRUTURA
A urgéncia no saneamento



Capa: A grua Potain MC 205 B atua
nas obras da Alvear Tower, maior
arranha-céu de Buenas Aires com 235
m de altura (Imagem: Manitowoc).
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PAINEL

Nova perfuratriz promete

menor custo por tonelada

Indicado para aplicagdes de perfuracdo rotativa e DTH (Down The Hole) de
passo unico, o modelo Epiroc DM30 Il SP foi projetado para atuar com tubos
de perfuragao de 4 a 6% polegadas, pulldown hidraulico de até 133,4 kN e
diametro de furo de 5% a 7 7/8 polegadas, podendo atingir profundidades de
furo limpo de até 11 m com apenas uma haste, diz a empresa.

Disponivel para roscas top hammer T51 e GT60 em diferentes
diametros, o produto promete reduzir o desvio de furo (>8%) em até
50% nas operacdes de perfuragdo. Segundo a fabricante, o adaptador-
guia ajuda a aumentar a vida Util da coluna de perfuragdo e a reduzir o

numero de furos e a quantidade de desmonte necessaria.

JCB lanca escavadeira florestal

para o mercado brasileiro

Desenvolvida para opera¢des Cut-to-Length (toras curtas), a escavadeira
JS220F traz reforcos no chassi e na cabina, pacote de protecdo integral para
evitar danos aos componentes e esteira com sapatas de garras duplas de alta
penetracdo com 600 mm. A maquina € preparada para receber qualquer marca
de cabecote Harvester, garante a empresa.

Segundo a fabricante, duas unidades do modelo 580EV ja foram vendidas

para concessiondrias de servigos publicos nos EUA. Exibida na ConExpo 2020,
amaquina é alimentada por bateria de fons de litio de 480 V e 90 kWh, que
alimenta separadamente os motores hidraulicos e do trem de for¢a e tem carga
para oito horas de trabalho, diz a empresa.

Parceria Comemoracao uisicao Marco Producao Rede 1 Rede 2
ASuspensys firmou A Scaniacomemorou A Caterpillar A Liebherr A Meritor iniciou Ao agregar ex- Com a chegada
uma parceria com 63 anos de atividades ~ adquiriuaempresa  entregou em Bad a construgdo de distribuidores da dos grupos Max/
aVolkswagen no Brasil com o de robdtica Schussenried o nova fabrica em um Ford Caminhdes, CCS (GO e DF),
Caminhdes e Onibus  lancamento da edicio ~ Marble Robot, caminhdo-betoneira  terreno de 160 mil a Foton vem Franga/Audax
para fornecimento especial ‘Herdis da que tem sede em de ndmero m? em Roseira (SP), ampliandoaredede (AL e PB)e Duvel
e pré-montagem Estrada’, queincluios  San Francisco e 100.000 da marca, onde produzird concessiondrias no (MA), a Iveco

de suspensdes no
complexo industrial
da montadora no RJ.

modelos R 450 6x2
e R 410 4x2,ambos
personalizados.

passa a integrar
a estratégia da
marca na drea
de tecnologias
auténomas.
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que produz os
equipamentos na
Alemanha, Brasil,
China, Tailandia e
Arabia Saudita.

sua nova familia
de eixos elétricos
em parceria com o
e-Consorcio.

Brasil, que j& conta
com 45 revendas e
quer chegar a 60 até
o fim do ano.

reforca arede de
atendimento, que
agora conta com
72 unidades no
pais.



Hyundai revela
escavadeira de 30
toneladas

Com nova motorizagdo Cummins B6.7
de 264 hp (Stage V), a escavadeira de
esteiras HX300AL também ganhou nova
regulacao do fluxo hidraulico, além de
apresentar melhorias nos controles,
agora com orientagdo 2D/3D. A maquina
alcanca uma profundidade maxima de
escavacao de até 14,7 m na versao de
longo alcance, diz a empresa.

Uma TBM com diametro de 15,8 m finalizou

em junho a escavacdo de 7,5 km de um ttinel
rodovidrio através dos Apeninos, entre Mildo e
N3apoles. Em cooperacao com a Pavimental, a
Herrenknecht concebeu um novo sistema para
o Shield EPB para proteger a tripulagdo contra o
gas metano presente no solo, escavando cerca
de 1,5 milhGes de m3 de solo e rocha.

Las Vegas Convention
Center passa por expansao

Com investimento de USs$ 980 milhdes, a expansdo do Las Vegas
Convention Center (LVCC) - onde se realiza a ConExpo - inclui uma
nova area no West Hall, acrescentando 1,4 milhGes de m? a estrutura
atual, de 3,2 milhdes de m2. Além do espaco de exposicao, o projeto
inclui uma praga ao ar livre, um grande &trio e um novo sistema
autdnomo de transporte subterraneo.

ESPACO SOBRATEMA

FORUM

Promovido de forma virtual, o ‘Férum de Infraes-
trutura Grandes Construgbes’ deste ano conta com
trés apresentacdes de especialistas do setor. Os
temas abordados incluem a situacdo do saneamento
no Brasil, destacando os impactos socioambientais
decorrentes do déficit no setor e as oportunidades
trazidas pelo Novo Marco Regulatdrio, assim como as
solugbes tecnoldgicas que podem contribuir para o
desenvolvimento da drea. O evento online acontece
no dia 20 de agosto, a partir das 16hoo. Informagées:
www.sobratemaforum.com.br

MEMBROS HONORARIOS

Em reconhecimento ao apoio e atividade associati-
va, a Sobratema nomeou seus primeiros ‘Associados
Membros Honorarios’, incluindo Brian L. Nicholson,
Egberto Rosa Campos, Gilberto Leal Costa, Gino Cucchia-
ri, Manoel Mendonga, Mario Sussumo Hamaoka, Nelson
Costabile, Paulo Lancerotti, Valdemar Suguri e Yoshio
Kawakami. A indicagdo reconhece o comprometimento
e alealdade aos principios, valores e missao da Asso-
ciagdo demonstrados por esses profissionais, que tém
contribuido com competéncia, entusiasmo e conheci-
mento para a evolugdo das atividades da entidade e de
todo o setor.

CANAL YOUTUBE

O Canal do YouTube da Sobratema esta com nova
arquitetura, incluindo a criagdo de playlists para
facilitar a busca e navegabilidade pelos quase mil
videos disponibilizados na plataforma. Cada evento da
entidade conta com uma playlist especifica, incluindo
a BW Expo, Summit e Digital 2020. Outro destaque sdo
os Webinars Sobratema, que vém sendo realizados
mensalmente pela entidade, além do acervo de ma-
térias do Canal CHN e de registros histéricos do setor,
com videos de importantes obras da engenharia brasi-
leira. Inscreva-se: www.youtube.com/user/sobratema

BW 2020

A BW Expo, Summit e Digital 2020 tem realizado uma
série de eventos virtuais semanais sobre os temas mais
importantes relacionados a sustentabilidade ambiental.
Com dois formatos — webinar ‘BW Talks’ e bate-papo
‘BW Live’ — os eventos apresentam um contetdo
abrangente, que contribui para ampliar a conscientiza-
¢do sobre os impactos ambientais da atividade humana.
Além disso, tem mostrado ao publico diversas solugdes
e tecnologias que atendem simultaneamente a aspectos
de produtividade e qualidade, sempre com foco no meio
ambiente. Além do canal no YouTube, o contetido de
todos os eventos também esta disponivel em:

www.bwexpo.com.br/webinars-lives
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PAINEL

Cummins lanca linha de
elementos filtrantes

Disponivel em trés tamanhos, a linha Fleetguard

E-Top foi desenvolvida para aplicagdes em filtros de
combustivel dos motores ISF 2.8, ISF 3.8, que equipam
caminhdes entre 3 ton e 6 ton de peso bruto total. Os
cartuchos para filtros de combustivel prometem alto

fndice de separagdo de 4gua e eficiéncia na retencdo

de contaminantes, diz a empresa.

o = Com sede em Pouso Alegre (MG) e escritdrio em Sdo
Paulo, a primeira institui¢do financeira da fabricante no
mundo disponibiliza financiamento de maquinas, leasing e
investimentos. Com capital de R$ 100 milhdes, a expectativa
€ movimentar entre R$ 400 milhGes e R$ 500 milhdes em
operagdes de crédito no primeiro ano, atingindo o ponto de

equilibrio em trés anos.

Liebherr USA
inaugura sede ampliada

Com investimento de 60 milhGes de délares, a sede

em Newport News, na Virginia, foi expandida em 23

mil m* para abrigar armazéns, oficina de manutengao

e escritdrios. Segundo a empresa, 0 espaco permitira

0 aumento das operag¢des de producdo de bombas de
concreto e a capacidade de manutencgdo de guindastes e
equipamentos de construcdo.

PERSPECTIVA

Ainda vai levar um tempo para a tecnologia BIM emplacar
nas obras de infraestrutura pesada, pois ndo é uma atividade
tdo repetitiva quanto as de construgao civil, na qual essa
metodologia jd vem sendo desenvolvida ha muito tempo no

Br asil”, comenta Emir Cadar Filho, presidente da Brasinfra (Associa¢do Brasileira
dos Sindicatos e Associa¢des de Classe de Infraestrutura)

REVISTA M&T



FEIRAS & EVENTOS

(Calendaério adiado devido a
pandemia de Covid-19

JOGO RAPIDO
RECURSOS

O BNDES vem operando com restri¢des e
privilegiando recursos para o programa de
concessoes, visto pela equipe econémica
como pivd da retomada planejada. Embora
nao haja limites definidos, o banco prevé
atravessar a crise da pandemia com menos de
30% de seu funding - recursos préprios para
empréstimos - comprometidos com opera-
¢Oes emergenciais. O restante sera destinado
as operagdes de financiamento a concessées.

LOCACAO

A crise es%él acelerando o segmento de
locagdo de caminhdes e contribuindo com
as montadoras na retomada da produgdo.
Diante da falta de liquidez no mercado, varias
empresas estdo optando por essa modalida-
de. Segundo as locadoras, além de ndo imobi-
lizar capital, o aluguel dispensa a empresa de
servigos de manutengao. Ja para as fabrican-
tes, ajuda a amenizar a alta ociosidade das
fabricas, que este ano deve ficar em cerca de
80% da capacidade instalada.

ENERGIA

Segundo o Painel Intergovernamental

sobre Mudancas Climaticas (IPCC), a aposta

no setor de energia esta nas fontes renova-
veis, sobretudo solar, que representa 95% de
todo o recurso renovdvel do planeta. Forma
mais barata de producdo e, portanto, mais
competitiva, a energia solar vai ao encontro
de um consumo mais alinhado a sustenta-
bilidade. Por esses fatores, pode ajudar na
recuperacdo da economia, a exemplo do que
aconteceu em 2015 e 2016, quando - confor-
me dados da Associagdo Brasileira de Energia
Solar Fotovoltaica (Absolar) - cresceu 104% e
125%, respectivamente.

SETOR MINERAL

Com capacidade instalada e potencial para
recuperagao no curto prazo, a minera¢ao tem
se colocado como o motor principal para a
retomada. O setor afirma que a produ¢do ndo
foi prejudicada com a adog¢do das adaptagdes
necessdrias ao cumprimento dos protocolos
dos dérgdos de satide. Assim, o setor vem
conseguindo evitar abalos na produgao e ex-
portacdo, prevendo até ampliacdo futura das
atividades, com o retorno de minas paralisa-
das e a entrada de novos projetos.

!

respectivamente.

Software para gestao de

canteiros ganha novo recurso
Desenvolvido pela Tecldgica, o médulo de qualidade

do ‘Mobuss Construcdo’ ganhou a funcionalidade de
preenchimento de formularios por voz. A nova versao
também permite tirar fotos sequenciais, para coleta

e armazenagem de evidéncias em lote, eliminando a
necessidade de anexar item por item no aplicativo para
fiscalizagdo das etapas da obra.

9 N
MOVIMENTOS

MECANICOS

VSRS | ML

FOCO

, diz Reynaldo Frahia,
presidente da Analoc (Associagdo Brasileira dos Sindicatos e
Associa¢bes Representantes dos Locadores de Equipamentos)

Com aprimoramentos na ergonomia, a nova
Série 300 de minicarregadeiras da New
Holland Construction traz nova cabine ROPS/
FOPS, joysticks remodelados e comandos
reposicionados. Estreando novo design, alinha
inclui os modelos L318, L320, L325 e L330, com
peso operacional de 2.823, 3.580 e 3.765 kg,

T T

Publicada pela primeira vez em 1868, a obra ‘507
movimentos mecanicos’ descreve centenas de
mecanismos e dispositivos presentes até hoje na
inddstria. Escrita por Henry T. Brown, a obra guarda
valor histdrico para interessados na histdria das
invengdes e em tecnologia, constituindo-se em um
repositdrio de informagodes e inspiragoes.

 —
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HORIZONTE
INDEFINID

COM O PARQUE BRASILEIRO DE GRUAS EM OBSOLESCENCIA, A

EXPECTATIVA DOS FABRICANTES E QUE O INVESTIMENTO IMOBILIARIO I

TRAGA DE VOLTA A VITALIDADE DA DEMANDA NO PAIS

Por Antonio Santomauro
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e no inicio do ano o mercado

brasileiro para guindastes

de torre (ou gruas, como

também sdo conhecidos es-
ses equipamentos) estava animado com
o possivel aumento da demanda - que
ha um bom tempo vem se mantendo
em patamares muito baixos no pais -, a
chegada do novo coronavirus frustrou
as expectativas.

Passados mais de quatro meses des-
de o inicio da pandemia, as perspectivas
sobre o futuro imediato no segmento
ainda sdo divergentes, pois ha quem
vislumbre novos negdcios ainda para
este ano, enquanto outros ja projetam
2021. Mais que isso, a acentuada oscila-
¢do cambial, parametro fundamental de
uma industria cujos produtos sdo quase
todos importados, torna esse horizonte
ainda mais indefinido.

Todavia, para Paulo Carvalho, diretor
do segmento de gruas da Alec (Asso-
ciagdo Brasileira de Locadores de Equi-
pamentos e Bens Mdveis), o mercado
pode retornar rapidamente ao ritmo de
negdcios imediatamente anterior a pan-
demia: “A verdade é que nio era la um
ritmo muito intenso”, ele admite. “Mas
com o volume de mao de obra com o
qual trabalhavamos, nossa capacidade
estava tomada e ja pensavamos até em
contratacoes.”

A confianca se ampara no fato de que,
durante a pandemia, a constru¢io ci-
vil manteve a execucdo da maioria das
obras que ja vinha tocando, com exce-
¢Oes pontuais em alguns estados, como
Santa Catarina e Ceara. Por outro lado,
o setor imobiliario suspendeu o lan-
camento de novos empreendimentos.
Mas ainda neste ano podem surgir no-
vos projetos imobilidrios, confia o dire-
tor da Alec, especialmente em cidades
como Sdo Paulo e Rio de Janeiro, que
no decorrer de agosto devem ter suas
atividades econdmicas em grande parte
normalizadas. “O Brasil tem um enorme
déficit habitacional e ndo ha estoque de
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Para algumas empresas,
restante do ano sera de
planejamento para 2021

iméveis disponivel’, justifica Carvalho.
“Além disso, a taxa de juros esta no nivel
mais baixo da histdria, o que favorece o
investimento em imoéveis.”

Quem também acredita na possibili-
dade de novos lancamentos imobilia-
rios e, portanto, de novos negdcios para
a industria de gruas ainda em 2020, é
o gerente comercial da Liebherr, Luis
Meirelles. Segundo ele, entretanto, o
cenario ainda instavel dificulta previ-
sdes mais exatas em termos de volume.
“Neste ano, acredito que teremos um
volume de neg6cios um pouco superior
aode 2019” diz ele.

Assim como Carvalho, Meirelles tam-
bém cita o impacto da crise sanitaria
nos novos lancamentos. Ele observa
que, embora a construcdo civil tenha
sido considerada como atividade essen-
cial, os investimentos em novos empre-
endimentos imobiliarios passaram a ser
feitos de maneira “bastante ponderada”
durante a pandemia. Mesmo assim, a
tendéncia é que o setor imobiliario vol-
te rapidamente a demandar mais gruas,
algo que, pela projecdo de Meirelles,
também acontecera em outras ativida-
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des. “Normalmente, associamos guin-
dastes de torre a obras de construcdo
predial’, ressalta. “Mas esses equipa-
mentos também tém ampla aplicacdo
em construcdo industrial, infraestrutu-
ra e mineragao, por exemplo.”

PERSPECTIVAS

Ha também no setor quem adote um
tom mais contido quanto as expecta-
tivas de retomada dos negdcios com
gruas, como é o caso de Ricardo Beilke
Neto, gerente sénior de servicos para o
segmento de guindastes da Terex Latin
America. “Esta segunda metade do ano
provavelmente sera mais de planeja-
mento”, ele avalia. “Isso porque as gran-
des construtoras e locadoras ja estdo
pensando em 2021

Todavia, o especialista pondera que,
caso algumas privatizacdes planejadas
pelo governo federal se concretizem
em breve (dependendo de quais se-
jam), podem ocorrer algumas vendas
de gruas até o final do ano. “E talvez ja
no inicio de 2021 os locadores reativem
suas compras”, completa Beilke. “Isso é

TEREX

necessario, pois o parque brasileiro esta
obsoleto e, com a crise, muitos equipa-
mentos foram para outros paises.”

No inicio do ano, ele prossegue, a
Terex vinha obtendo um desempenho
“muito bom” no mercado nacional. Po-
rém, a situagdo mudou com a chegada
do novo coronavirus e o transtorno nas
atividades produtivas que se seguiu.
“Mas ja estamos sendo acionados para
cotacdes novamente”, ele ressalta.

Esse aumento no volume de solicita-
¢des de cotagdes - especialmente a par-
tir de junho - é confirmado por Luciano
Dias, diretor de vendas da Manitowoc
no Brasil. Porém, ainda nao resultou em
vendas, ao menos por enquanto. “Acho
dificil surgirem novos pedidos até se-
tembro, uma vez que o processo de de-
cisdo de compra de uma grua demanda
algum tempo”, observa. “Os negdcios
podem até voltar a acontecer no ultimo
trimestre do ano, mas ainda ndo da para
ter qualquer certeza sobre isso.”

H4 ainda outro fator a considerar, que
¢ a dimensdo do parque instalado de
maquinas e, paradoxalmente, a matu-
ridade adquirida pelo setor no Brasil.
Comparada a outros paises da América
Latina, acentua Dias, a frota de gruas
brasileira ndo s6 é maior, como em mui-
tos casos também apresenta melhores
condicdes estruturais, além de dispor
de assisténcia técnica em todo o pais e
contar com boa disponibilidade de pe-
cas de reposicdo. “Isso também inibe a
compra de maquinas novas, especial-
mente nos momentos de demanda mais
contida, quando os clientes buscam uti-
lizar mais intensivamente suas frotas”,
ele argumenta.

INDICADORES

Este ano, o faturamento geral do mer-
cado de locacdo de gruas certamente
sera inferior ao registrado em 2019,
prevé Carvalho. Mas essa queda ndo
devera ser muito acentuada. “Os indi-
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cadores da Alec revelam redugdes leves
no faturamento, assim como na quanti-
dade de mio-de-obra nas empresas do
setor”, ele relata.

S3o sinais animadores em vista das
circunstancias, mesmo que essas mes-
mas empresas talvez enfrentem difi-
culdades para investir em novas gruas.
Até por uma questdo de recursos. Qua-
se todos importados, os guindastes de
torre fornecidos no Brasil tém seus pre-
¢os atrelados ao délar, que no primei-
ro semestre deste ano valorizou cerca
de 36% em relagdo ao real. Apenas no
segundo trimestre, a disparada atingiu
aproximadamente 25%. “As verbas des-
tinadas a locagao certamente nao com-
portam esses aumentos acentuados dos
precos dos equipamentos”, reconhece o
diretor da Alec.

Essa percepcdo do encarecimento
abrupto da moeda norte-americana
como obstaculo adicional a aquisi¢do de
novos guindastes de torre é avalizada
por Dias, da Manitowoc, empresa que,
apos abrir e fechar uma fabrica local em
um curto espaco de tempo, hoje importa
todas as gruas que comercializa no Bra-
sil. “Em dolares, o valor das gruas até que
ndo aumentou de forma significativa nos
ultimos anos”, ele salienta. “Mesmo com
as atualizagdes tecnoldgicas, uma grua
atualmente tem um preco em ddlares
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muito similar ao que um equipamento
equivalente tinha ha cinco anos.”

De acordo com o especialista, os
numeros globais da Manitowoc mos-
tram retracdo de 21,3% nos negocios
no primeiro trimestre, quando varios
mercados ja eram afetados pela pan-
demia. Mesmo antes dessa queda,
ele observa, mercados como Estados
Unidos e Europa ja davam sinais de
desaceleracgdo. “No Brasil, ao contra-
rio, até tinhamos uma expectativa de
moderada recuperagdo no primeiro

LIEBHERR

cresceu,
mas ainda nao se
converteu em negacios

semestre” comenta Dias. “Porém, ti-
vemos uma queda forte no segmento
de maquinas novas, com estabilidade
nos projetos de manutencao.”

Para o executivo, ainda é dificil definir
a exata participagdo da pandemia nessa
retracdo dos negdcios no mercado bra-
sileiro. “Até porque, apesar de alguns in-
dicios de aquecimento no final de 2019,
ainda ndo havia a sinalizagio de uma
economia realmente aquecida’, justifica
o profissional da Manitowoc.

PORTFOLIO

Mas isso ndo tem tirado o foco da em-
presa no que se refere ao portfélio para
o mercado brasileiro. Na ConExpo deste
ano, por exemplo, a fabricante apresen-
tou duas gruas com “grande apelo” no
mercado nacional. Uma delas é o mode-
lo automontante HUP M28-22, que ap6s
desmontado assume o tamanho de uma
carreta. A outra é o modelo MCT325,
versdo de um equipamento bem-conhe-
cido no Brasil, cuja parte superior pode
ser transportada em apenas sete conté-
ineres, podendo agora ser montado em
apenas um dia e meio.

MANITOWOC



Marcodo & Tecnalonis

FABRICANTES ADOTAM PROTOCOLOS PARA O ATENDIMENTO DE CAMPO

Em um cenario de normalidade, a queda na demanda de gruas poderia estimular os proprietarios a reformar esses equipamentos, mas até agora
essa possibilidade ndo se transformou em realidade. Ocorre que, como destaca o gerente de servicos para o segmento de guindastes da Terex
Latin America, Ricardo Beilke Neto, muitas empresas usudrias de gruas suspenderam as atividades nos momentos iniciais da pandemia. “Como
resultado, tivemos uma reducdo de 40% a 50% nos atendimentos”, diz ele.

E esses atendimentos destinados a manutencéo ou reforma, destaca Beilke, passaram a sequir protocolos definidos com base tanto nas recomen-
dacdes das autoridades locais quanto da Terex em ambito global. Isso inclui, entre outros itens, a analise — antes da aprovacao de um atendimento
— de todo o trajeto que o profissional precisara percorrer, desde 0 momento em que sai de casa até seu retorno, avaliando quesitos como meio
de transporte, necessidade de hotel e se essa eventual hospedagem conta ou ndo com protocolos de seguranca contra a covid-19. “E na volta
recomendamos o teste do coronavirus, que nos financiamos”, diz Beilke.

Também a Manitowoc elaborou um protocolo — ainda vigente em meados de julho — para a atuagdo de seus profissionais durante a pandemia.
Com ele, os kits dos profissionais de assisténcia técnica passaram a contar com alcool gel e uma quantidade maior de méascaras (por razdes diversas,
ja havia méascaras nesses kits). “E cada viagem desses profissionais passou a ter a necessidade de aprovacdo de um comité que considera, entre
outros fatores, 0 meio de locomocao que serd utilizado e as condicdes sanitarias da cidade para onde ele precisa deslocar-se”, detalha Luciano Dias,
diretor de vendas da empresa para o mercado nacional.

Segundo ele, ndo houve exatamente uma queda na demanda por esses servicos, mas sim um “remanejamento do calendario” dos programas de
manutencdo, com as acdes sendo implantadas de forma mais gradual, até porque os clientes perceberam que as maquinas que reformariam néo
seriam demandadas para novos projetos, pelo menos durante algum tempo. “O mercado, especialmente as locadoras, ndo parou de se movimentar
em busca de informacdes e de relacionamento”, comenta. “Fizemos mais de 20 webinars, todos com pelo menos 100 participantes cada um.”
Na Liebherr, por sua vez, a demanda por servicos de manutencao das gruas cresceu, como revela o gerente comercial Luis Meirelles. “As incertezas
diminuem os investimentos em equipamentos novos”, pondera. “Assim, a frota existente deve estar pronta para atender a demanda.”

Com as restricoes para viagens dos profissionais, especialmente de avido, a Liebherr tem buscado, sempre que possivel, ampliar a quantidade de
atendimentos feitos por telefone, canais digitais ou representantes locais — nesse caso, minimizando os deslocamentos da equipe da propria empre-
sa. “Temos atendimento técnico remoto, como ocorre para clientes com know-how para realizar uma agao de manutengao, mas que tém alguma
davida”, ressalta Meirelles. “Mas isso ja vem de algum tempo, apenas acentuou-se durante a pandemia.”

Atendimento ganhou
procedimentos especiais

MARCELO JANUARIO

durante a pandemia
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Ja a Terex, conta Beilke, aposta em gruas
automontantes com capacidade de até 4 to-
neladas e nas gruas flat top, até 40 toneladas.
0 especialista destaca ainda acessorios como
o sistema telematico T-Link, o elevador para
gruas de torre T-Lift e sistemas eletrdnicos
avangados que permitem controle mais pre-
ciso do guindaste, além de fornecerem dados
operacionais instantaneos e simplificarem a
configuracdo do equipamento.

Recentemente, a empresa langou a grua
articulada CTLH192-12, qualificada como
“bastante adequada” para ambientes onde
a movimentac¢do é mais restrita, por apre-
sentar “o mais baixo raio, em servico e
fora de servigo”, de apenas 3 e 8 metros,
respectivamente, com comprimento ma-
ximo de lang¢a de 55 metros e capacidade
maxima de 12 toneladas.

Aquecendo-se a demanda por novos
equipamentos, a Liebherr também deve
trazer novidades para o Brasil como as
gruas com fibras sintéticas, que substi-
tuem o ago como matéria-prima dos ca-
bos, 0 que torna o equipamento mais leve
e simplifica sua montagem. “Equipamen-
tos com cabos de fibras vém sendo muito
bem-aceitos nos mercados onde ja estdo
disponiveis”, destaca Meirelles.

Na opinido do especialista da Liebherr,
a demanda por gruas pode crescer no
mercado brasileiro em um ritmo até
mesmo superior ao da prépria evolugido
da industria da construcgao, quantificada
- em novas obras, pois esses equipamentos
colaboram decisivamente com o proces-
so de industrializacdo crescente do se-
tor. “Temos no Brasil um enorme campo
para industrializar as obras”, diz ele. “Um
exemplo disso é o uso desses equipamen-
tos, que podem trazer ganhos enormes
em termos de produtividade, reducdo de
prazos e custos nos empreendimentos.”

MANITOWOC

TEREX

Saiba mais:

Alec: alec.org.br

Liebherr: www.liebherr.com.br
Manitowoc: www.manitowoc.com/pt
Terex: www.terex.com/pt-br

De cima para baixo: modelo automontante HUP M28-22, a grua articulada
CTLH192-12 e o cabo sintético da Libherr
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PAS CARREGADEIRAS

EVOLUGAO

NO PERFIL

MANTENDO A ROBUSTEZ,
PAS CARREGADEIRAS
CHINESAS CONSTROEM
REPUTAGAO NO
MERCADO BRASILEIRO DE
EQUIPAMENTOS, ONDE

JA NAO PODEM MAIS SER
CONSIDERADAS COMO
LOW-TECH

Oferecimento:

ME&T EXPO

PART OF bauma NETWORK

os olhos de quem havia se
acostumado a trabalhar
com equipamentos de
marcas ocidentais, a inva-
sdo de maquinas chinesas no Brasil ha
cerca de uma década causava uma ex-
periéncia diferente. Com pre¢o mais
baixo e simplicidade nos projetos, as
maquinas asiaticas caminhavam na
contramdo da tecnologia justamente
na época em que as marcas ocidentais
comegavam a ganhar um upgrade em
eletronica embarcada.

De saida, o desafio era convencer o
mercado de que esses equipamentos
- robustos e de manutenc¢ao mais facil
- eram competitivos, em alguns casos

provenientes de fabricas com mais
de meio século de histéria na Asia e
atuacdo em diversos paises, inclusive
nos exigentes mercados europeu e
norte-americano. Todavia, mais que
garantia, disponibilidade e bom fun-
cionamento, os clientes brasileiros
queriam compromisso na assisténcia
técnica e no fornecimento de pecas.
Do contrario, as chinesas ficariam a
ver navios.

Mas nao foi isso o que aconteceu.
Com o passar dos anos, 0s equipa-
mentos chineses acharam seu espago
no mercado com a tropicalizacdo de
alguns modelos em nichos especifi-
cos, como as operagoes de apoio. Tan-
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to isso é verdade que, embora a crise
politico-econémica da tultima década
tenha provocado uma ‘selecdo natu-
ral’ que afugentou muitas marcas, os
fabricantes com melhor lastro per-
maneceram no Brasil, inclusive com
producio local.

Além do fato de algumas marcas
serem controladas por gigantes do
setor, como SEM (Shandong Engine-
ering Machinery) e SDLG (Shandong
Lingong Construction Machinery),
isso também se deve a evolucao no
perfil das pas carregadeiras chinesas,
que nio podem mais ser considera-
dos como low-tech. “Cada vez mais a
tecnologia ganha relevancia no nosso
segmento, sendo primordial para re-
ducdo do consumo de combustivel,
aumento de produtividade, seguran-
¢ano ambiente de trabalho, facilidade
de operacdo e manutenc¢do”, pondera
Tiago Eufrasio, gerente de produto e
marketing da LiuGong Latin America.
“Na verdade, esses pontos se torna-
ram uma exigéncia de grande parte
do mercado.”
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Ou seja, o foco mudou. Referéncia
na China ha mais de 60 anos, a Liu-
Gong (Guangxi LiuGong Machinery),
por exemplo, tornou-se uma empre-
sa global de rapido crescimento. De
acordo com Eufrasio, a empresa conta
atualmente com cinco centros de pes-
quisa e desenvolvimento espalhados
pelo mundo, com uma equipe de mais

LIUGONG

de mil engenheiros focados em de-
senvolver solugdes tecnoldgicas que
agreguem beneficios reais ao usuario.

Isso vem mudando - para melhor
- a reputacao de seus equipamentos.
Em 2016, a empresa langou no Bra-
sil as pas carregadeiras da Série H
que, segundo Eufrasio, propdem-se
a ser uma referéncia em termos de
eficiéncia de combustivel, facilidade
de manutencdo e versatilidade. “Sdo
maquinas adaptadas para operar em
segmentos variados, com configu-
racoes especificas para construgio,
agricultura, mineragio e florestal, en-
tre outros”, complementa o gerente.

De acordo com o especialista, a
Série H possui design inovador, pro-
pondo como conceito o conforto do
operador, além de maior controle
durante as operacoes e facilidade de
acesso as areas de manutencio e revi-
sdo do equipamento. “A cabine ofere-
ce boa ergonomia e visdo panorami-
ca” destaca Eufrasio.

O portfélio global da marca inclui
equipamentos de 5a 50 t de peso ope-
racional, mas no mercado brasileiro
os destaques sdo os modelos 835H,
848H e 856H, de 11, 15 e 18 t de peso
operacional, respectivamente, que
contam com configuracdes especiais.
“Atualmente, a empresa esta langan-

A pa carregadeira L936 ¢ uma das apostas da SDLG para o mercado brasileiro
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Confiabilidade em Acao

AGELERANDO O
DESENVOLVIMENTO
DA AMERICA LATINACD

Sempre prontos para trabalhar.

Confianga é algo que se constréi com o tempo.

E a SDLG se oroulha de estar ha uma década trazendo uma gama completa

de pds-camegadeiras ¢ escavadairas com qualidade, el maniiencdo e robusteaz
para todos o segmentos. Um compromisso qua cresce mais a cada dia com

um pas-venda forte, rede de distribuichn com ampla cobertura, disponibilidade
de pecas e tudo o que vook precisa para que seus equipamentos fiquam assim:
sempre prontos para trabalhar e seguir adiante.

www.sdlgla.com
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do uma versdo especial do modelo
848H, desenvolvida especificamen-
te para trabalhar na movimentagdo
de bagaco de cana nas usinas”, conta
o gerente. “Esse equipamento con-
ta com cacamba de 6 m> especifica
para a aplicacgdo, sistema de filtragem
exclusivo para a cabine, protegdes
especificas para eliminar o acimulo
de bagaco nos compartimentos prin-
cipais do equipamento, protecdes
anti-incéndio e ventilador reversivel
automatico.”

Para ele, as maquinas se notabi-
lizam principalmente pelo baixo
consumo, facilidade de operacio e
durabilidade, mas também pelo de-
sempenho. “Afinal, sdo projetos que
contam com componentes de classe
mundial, como motores Cummins,
transmissdes automaticas e eixos ZF
e componentes hidraulicos Bosch/
Rexroth”, ressalta Eufrasio. “Junto ao
sistema hidraulico avancado de de-
teccdo de carga, essas caracteristicas

Lancado em margo, o modelo
médio 656D é a novidade mais
recente da SEM no pais
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garantem tempos mais rapidos de ci-
clo, com menos impacto na troca de
marchas e, portanto, esfor¢o reduzido
durante as operagdes.”

E com essa configuragdo que a
LiuGong esta empenhada em am-
pliar seu market share em pas car-
regadeiras no pais, considerando
a forte atuacdo nos segmentos de
construcdo, agricultura, mineracgao,
florestal e outros. “Nossa estraté-
gia para aumentar a participacao é
abrir novas frentes em regides es-
tratégicas no pais, com distribuido-
res que estejam alinhados ao nosso
plano de crescimento no Brasil”, co-
menta. “E os dltimos anos tém sido
muito produtivos nesse aspecto.”

COMPLEMENTACAO

A consolidacdo das marcas chinesas
no mercado nacional também pode
ser confirmada pela atuagido da SDLG,
marca trazida ao Brasil ha 11 anos
pela Volvo CE. “A marca veio para

atingir um mercado em que ndo con-
seguiamos penetrar com um produto
Premium da marca Volvo, oferecendo
uma boa relagdo de custo x benefi-
cio, aliada a uma forte assisténcia ao
cliente”, comenta Guilherme Ferreira,
representante de produtos da SDLG
na América Latina.

Segundo ele, ha bastante tempo a
marca tem uma presenca global con-
solidada. “Ndo costumamos enfatiza-
-la como uma marca chinesa, pois os
equipamentos estdo em mercados
como Estados Unidos, América do
Norte, Africa, Asia, Oriente Médio e
Australia, além da América Latina”
ele acentua, destacando que a popu-
lacdo de maquinas ja ultrapassa 6,3
mil unidades espalhadas por pratica-
mente todos os paises do continente.
“A proposta é oferecer uma maquina
global, de facil operacgdo e tecnologia
na dose certa.”

No Brasil, a empresa fornece as pas
carregadeiras L918 (com capacidade

SEM



de carga de 1,8 t), L936 e L938 (3 t)
e L958F (5 t), essa ultima langada na
M&T Expo 2018. De acordo com Fer-
reira, todas sdo produzidas na China.
0 modelo L918, diz ele, caracteriza-
-se como uma maquina leve, robus-
ta, talhada para carga e descarga de
materiais soltos. Flexivel, é indicada
para operar em areas estreitas como
propriedades rurais, serrarias, lojas
de materiais de construcdo, obras ur-
banas e preparagio de terrenos para
terraplanagem. Os modelos L936 e
L938, por sua vez, possuem transmis-
sdo powershift, com duas marchas a
frente e uma a ré que, alinhada a ele-
vada relacdo de torque do conversor,
promete forca elevada de penetragido
e alta produtividade. “Esses modelos
sdo destinados a obras de terraple-
nagem, urbanas e de construgao civil,
assim como atividades em plantas de
agregados e operagdes menores de
mineragdo”, acresce o especialista.

Ja o modelo L958F ganhou chassi,
cabine e caixa do motor totalmente
redesenhados para garantir maior
eficiéncia em diferentes operagoes. A
maquina tem duas versdes - uma com
motor Tier 2, pa fixa e freios secos, e
outra com motor Tier 3, pA com enga-
te rapido e freios umidos. “A carrega-
deira possui quatro marchas a frente
e quatro a ré, além de cabine com cli-
matizacgao, visibilidade ampla e isola-
mento”, descreve Ferreira.

0 especialista sublinha que os pro-
jetos tém evoluido por varios fatores.
Um deles, de acordo com ele, é que
atualmente as normas do Conama
exigem um nivel de emissdes que
requer maior avango tecnolégico no
motor, por exemplo. “Aperfeicoamos
a tecnologia para atender as regras,
mas sem perder a robustez que carac-
teriza os projetos da marca”, diz ele.

No que tange aos servi¢os — uma no-
toria e antiga reclamacdo do setor em
relacdo as marcas chinesas -, a SDLG

diz que distribui estrategicamente
sua rede de distribuidores, visando a
oferecer uma ampla disponibilidade
de pecas de reposi¢do e garantias de
atendimento aos clientes. “Isso é ne-
cessario, pois a marca tem forte par-
ticipacdo no segmento agricola, tanto
em fazendas como no setor sucroal-
cooleiro, assim como nos segmentos
industrial e de construgdo”, pontua
Ferreira.

O representante faz ainda uma ob-
servacdo peculiar sobre a valorizacio

Marcodo & Tecnalonis

da marca SDLG no mercado de usa-
dos, quando comparada as marcas es-
tabelecidas ha mais tempo. “Qualquer
produto com poucos anos de comer-
cializagdo tem menos chances de va-
lorizagdo no segmento de usados”, ele
observa. “Mas, com o passar do tem-
po, a boa procedéncia e assisténcia
técnica da marca vém possibilitando
valores bem préximos aos cobrados
na revenda de usados de marcas tra-
dicionais, guardadas as respectivas
proporg¢oes de depreciagio.”

MAPEAMENTO DE APLICAGOES
E ESTRATEGICO PARA AS MARCAS

0 espago crescente ocupado pelas fabricantes chinesas também deriva de uma ob-
servacdo atenta das necessidades do mercado. Afinal, uma empresa que trabalha na
construgdo de estradas e obras rodoviarias, por exemplo, utiliza equipamentos de alta
performance gerenciados por satélite, necessarios para se obter uma topografia perfeita.
Diferentemente, as construtoras que constroem ruas, vias municipais ou estradas em
propriedades rurais utilizam equipamentos mais simples, pois ndo ha necessidade de
despender altos investimentos em maquinas com tecnologia avancada. “No agrone-
gbcio, as empresas utilizam maquinas mais sofisticadas para plantio e colheita, que
executam as operagdes principais nesse business”, ressalta o gerente comercial da SEM
para a América Latina, Cristiano Trevisam. “J& para trabalhos de suporte e conservacao
da infraestrutura das propriedades, elas podem tranquilamente utilizar maquinas que

exigem menor investimento.”
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Com foco especifico, maquinas dao

conta do recado em diferentes atividades
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PAS CARREGADEIRAS

DISPONIBILIDADE

Com 60 anos de atividade, a SEM
€ outra marca controlada por uma
empresa ocidental, no caso, a Ca-
terpillar, com quem compartilha
o corpo técnico e de engenharia.
“Quando a Caterpillar adquiriu a
SEM, teve o propésito de comercia-
liza-la como uma linha complemen-

tar, para dar apoio e suporte a pro-
ducdo das maquinas Cat em obras
de construgcido pesada, mineragaio,
industriais e no agronegécio”, diz
Cristiano Trevisam, gerente comer-
cial da SEM para a América Latina.
“As duas marcas se complementam
no canteiro de obras, sem concor-
rer entre si”

JCB APRESENTA NOVOS MODELOS
PARA O MERCADO LATINO-AMERICANO

Dando sequéncia ao ciclo de investimentos de US$ 25 milhdes na fabrica de Sorocaba
(SP), a fabricante amplia o portfélio com o lancamento das pas carregadeiras 426ZX,
4277X e 437ZX. O modelo 426ZX possui peso operacional de 12.849 kg, com carga de
tombamento de 8.064 kg e cacamba de 2,1 m3, enquanto 0 427ZX apresenta peso ope-
racional de 13.471 kg, carga de tombamento de 8.422 kg e cagamba de 2,3 m3, ambos
equipados com motor Cummins de 6 cilindros e 160 hp.

Equipada com o mesmo motor, mas com 173 hp, a 437ZX possui peso operacional de
15.266 kg, com carga de tombamento de 9.349 kg e cacamba de 2,7 m3. “Com esses
equipamentos, as maquinas da JCB poderdo ser ainda mais presentes nas frotas de cons-
trutoras, pedreiras e aplicacdes agricolas, atendendo licitacbes que exigem equipamen-
tos mais sofisticados”, comenta Alisson Brandes, diretor de vendas & marketing da JCB.
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Ele acrescenta que a manufatura
também foi ocidentalizada e a SEM
se adaptou de maneira rapida de-
vido ao que chama de ‘DNA Cater-
pillar’. Ele compara essa adaptacio
a um ‘cruzamento de sangue’, ja
que considera a China eficiente nos
setores de manufatura, infraestru-
tura, alimentacio e outros aspec-
tos econOomicos. “Essa assimilacdo
também foi atil para a melhoria
dos procedimentos da Caterpillar”,
avalia.

Com proposta distinta de valor,
os produtos da SEM sdo caracteri-
zados por projetos mais ‘simples’,
embora utilizem componentes pro-
jetados pela marca americana. De
acordo com Trevisam, o mercado é
pragmatico nesse sentido. “Quem
adquire um equipamento sem ne-
cessidade de uso intensivo ndo quer
investir valores altos em eletronica
sofisticada”, avalia.

Isso ndo significa que os proje-
tos sejam ‘simploérios’, pelo contra-
rio. A Linha D de pdas carregadei-
ras, por exemplo - a Unica trazida
para o Brasil -, inclui os modelos
618D, 636D e 656D, todos com ca-
bine ROPS/ FOPS, ar condiciona-
do e joysticks. Lancado em margo,
o modelo médio 656D é equipado
com cacamba de 3,3 m3, transmis-
sdo TR200 4F/4R e motor Weichai
W10G de 9,7 1 e 206 hp de poténcia,
além de trazer sistema hidraulico
com valvulas Caterpillar e bombas
Permco. “Com 17.300 kg de peso
operacional, esse modelo tem ca-
pacidade de carga de 5 t”, destaca
Trevisam.

Segundo ele, a pd 656D também
se destaca na relagdo de custo x
beneficio, com simplicidade opera-
cional obtida gracas ao projeto, que
utiliza sistemas hidraulicos e meca-
nicos. “Tudo isso sem perder robus-
tez, além de contar com for¢a para



as tarefas mais pesadas”, diz.

Desse modo, o projeto faz com
que a carregadeira seja indicada
para aplicagdes que ndo requeiram
tanta tecnologia, mas que deman-
dam robustez e produtividade,

com consideravel capacidade de
carga e versatilidade. “Isso inclui
pequenas mineradoras, pedreiras,

movimentac¢do de agregados e car-
vao, obras de infraestrutura, apoio
a usinas de asfalto, construcéo, ce-
ramistas, fazendas, cargas portua-
rias e atividade florestal”, enumera
o especialista.

Por sua vez, a pa carregadeira SE-
M618D é mais compacta, com capa-
cidade de carga de 1,8 t. Segundo a
fabricante, a cagamba proporciona
10% a mais de capacidade em cada
carregamento, com fator de enchi-
mento de 110%. “Esse novo modelo

A FAMILIA JCB

CRESCEUE A
CUMMINS FAZ
PARTE DISSO!

A JCB desenvolveu trés novos modelos
de pa camegadeira que confam com
motorizacio Cummins QS8 8.7, com
poténcia de 160hp a 1730

E mals poténcia e autonomia, para
voc# farer mais com mencs eslongo.

teve a estrutura do chassi alongada
em 50 mm, para aumentar a esta-
bilidade da operacdo e possibilitar
um bom raio de giro de giro em es-
pagos reduzidos”, destaca Trevisam.

A transmissdo e o sistema de
freios também receberam melho-
rias em relacdo ao modelo ante-
rior. Os freios agora possuem duplo
acionamento e protecdo para o0s
discos, enquanto a transmissdo ga-
nhou novos componentes em todos
os rolamentos. “O motor YTO tem
classificacdo Tier IIl e possui 84 hp,
conciliando a agilidade operacional
com um baixo consumo de combus-
tivel”, assegura o especialista.

Ja o modelo SEM636D oferece ca-
cambas de 1,5 a 2,5 m® com siste-
ma de engate rapido incorporado,
possibilitando uma diversidade de
aplicagdes nos setores da constru-

¢do, reciclagem de materiais, indus-
trial, agroindustrial e ceramista.
“Além disso, o motor Cummins Tier
III com 130 hp de poténcia combi-
na com a transmissio otimizada e
possibilita trocas de marchas sua-
ves e precisas”, completa Trevisam,
destacando que o modelo traz siste-
ma de arrefecimento com radiador
otimizado, para temperaturas em
ambientes de operacdo de até 50
graus, sem perder o desempenho.
“A cabine é confortavel, com painel
integrado e joystick, concebida para
proporcionar maior seguranga e er-
gonomia avancada ao operador”, ar-
remata o especialista.

Saiba mais:

JCB: www.jch.com/pt-br

LiuGong: http://web.liugong.com/pt_la

SDLG: www.sdlgla.com

SEM: www.caterpillar.com/en/brands/sem.html
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MERCADO EM
TRANSFORMACAO

ESPECIALISTAS DE DIFERENTES
SEGMENTOS AVALIAM A
SITUAGAO DO MERCADO DE
MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
NO BRASIL, APOS 0S ABALOS
PROVOCADOS PELA PANDEMIA

Por Marcelo Januario, editor
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ais de cem dias apds
o inicio da pande-
mia de covid-19,
o setor ainda se
questionava sobre como estariam
os negbcios na retomada das ati-
vidades. Com varia¢des na intensi-
dade, dependendo do segmento, a
constatacdo geral é de que a para-
da forcada ndo fez tantos estragos
quanto inicialmente se imaginava.
Porém, teve 14 seus efeitos imedia-
tos, como aumento em cadeia nas

tabelas de precos e maior cautela
nas atividades, com ajustes obriga-
torios - e caros - nas operagoes.
Ao menos essa é a opinido de
algumas empresas que atuam em
diferentes segmentos no Brasil,
incluindo locacdo (leve e pesada),
construcdo e agricultura, além de
producdo de bens de capital. “Im-
pressiona como o setor mantém o
ritmo, é como se estivesse imune a
pandemia”, d4 o tom Thomas Spa-
na, gerente de vendas da divisao de
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construcdo da John Deere, que atua
na construgdo e no mercado agricola.
“A incerteza que tinhamos ha trés me-
ses ja se dirimiu.”

Segundo ele, no final de junho
os setores ligados as commodities
continuavam em alta, especialmen-
te 0 agroneg6cio e a mineracgdo, que
seguiam puxando a industria, assim
como a locacdo, que atende a esses
setores, e até mesmo o de sanea-
mento, com obras menores, mas em
quantidades expressivas. “Nao ha
motivos para acharmos que isso vai
diminuir”, pondera Spana. “Todos
estdo otimistas, mas ainda precisa-
mos avangar em alguns pontos.”

Um desses pontos é o setor residen-
cial. “Talvez fique uma pulga atras da
orelha se esse setor vai conseguir se
manter no mesmo nivel com a perda
de renda das familias decorrente da
pandemia”, avalia Spana, que também
destaca o baque ocorrido nas expor-
tacoes. “Houve uma queda muito
grande nas exportacdes, o que evi-
dentemente leva a uma retracdo na
producgdo. Mas o Brasil continua ten-
do sua relevancia, embora boa parte
da produgdo fosse direcionada ao
mercado externo.”

Apds a pausa na producgdo no final
de margo, a empresa - assim como
muitas outras - tomou medidas de
seguranca para voltar a fabricar. Mas
com a queda nas exportacdes, a des-
valorizacdo do real instantaneamente
se converteu em um peso financeiro
“severo” para as fabricantes. “Tan-
to que ja estamos praticando alguns
novos precos, que talvez tenham de
continuar a ser ajustados por conta
disso”, adianta o executivo.

AGRONEGOCIO

A despeito disso, alguns setores
que consomem maquinas devem ter
plenas condicdes de assimilar esses
ajustes. E o caso do agronegécio,

CASE H

Concessionarias como a Risa Maquinas sentiram muito pouco os efeitos da pandemia

que sentiu muito pouco o impacto
da pandemia. “O setor agricola foi o
que menos sofreu, da até para dizer
que foi beneficiado pela pandemia,
pois ndo parou”, relata José Antonio
Gorgen, diretor presidente da Risa
Maquinas, que desde 2011 atua
como concessionaria da Case IH no
Maranhao e no Piaui.

Diferentemente de outras areas, o
agribusiness nao sofreu com a desva-
lorizacdo do real, até pelo contrario,
pois a disparada aumentou o fatura-
mento do produtor, que pratica pre-
¢os atrelados a exportacdo - como
ocorre com a soja, que em junho ficou
acima de 100 reais, e o milho, acima
de 40 reais, por exemplo. “Além dis-
so, o pre¢o em dolar dos fertilizantes
caiu, e ndo sé por causa da pandemia,
pois ja vinha caindo antes”, diz o exe-
cutivo. “Mas a crise acentuou essa
queda de precos de produtos a base
de petroleo, assim como do transpor-
te maritimo.”

Esse cenario tem permitido ao
setor manter sua agenda de moder-

Marcodo & Tecnalonis

nizacdo tecnoldgica. Para Gorgen,
o setor agricola vem em constante
evolucdo no pais e, nesse proces-
so, realiza um ajuste fino no que se
refere a mdaquinas, ultrapassando
seus parametros de produtividade.
“A agricultura foi o setor que mais
investiu em tecnologia nos ultimos
anos”, diz ele. “A segunda safra - a
chamada ‘safrinha’ - de milho bra-
sileiro foi a bola da vez, o que é um
fato inédito, pois poucos paises do
mundo conseguem fazer, sem irri-
gacdo, duas safras na mesma area.”

Esse aperfeicoamento da eficién-
cia, ele observa, tem sido obtido por
meio da renovacgio das frotas, atual-
mente uma prioridade maior que a
ampliacdo. “A renovacgio custa caro,
mas permite pular de patamar via
tecnologia”, comenta. “Hoje, o setor
esta trocando uma maquina usada,
de poténcia menor, por uma maqui-
na mais moderna, o que faz com que
a produtividade aumente.”

Além da produtividade, o setor
agricola investe pesado em maqui-
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nas mais modernas devido a escas-
sez de mao de obra, para que facam
a parte que antes era do operador.
“Hoje, temos uma maquina muito
mais moderna, mas ninguém que
queira opera-la”, avalia Gorgen. “E,
quando existe, ainda tem de treinar,
0 que é um custo grande, pois ndo
temos um programa de formacgdo
para o setor”

Outro aspecto abordado por Gor-
gen diz respeito a resisténcia que
existe no setor agricola em locar
ativos. “A locagdo cresceu, mas a
utilizacdo ainda é muito baixa em
relagdo ao tamanho da agricultu-
ra”, comenta, apontando para um
descompasso do rental. “Tanto a
agricultura baseada em familias do
Sul do pais como as grandes fazen-
das no Centro-Oeste tém rejeiciao
a locagdo, o que ocorre porque o
locador geralmente tem modelos
mais antigos para oferecer, sem o
desempenho que a atividade re-
quer atualmente.”

il ? .

Apos o susto inicial, locadoras como a Ouro Verde ja projetam renovacgao da frota

LOCACAO

Por falar em locacdo, ha quem
no segmento projete crescimen-
to para 2020, mesmo que ndo seja
o imaginado no inicio do ano. “Em
janeiro, a expectativa era crescer
25%, mas veio a pandemia e bateu
o desespero”, relata Marluz Renato
Cariani, diretor comercial da Ouro
Verde, especialista em terceirizacido
de frotas e que possui um portfélio
de mais de 8 mil maquinas pesadas
com contratos de longo prazo. “Com

A Casa do Construtor registrou oscilagdes no varejo, mas tem se saido bem da situagéo

CASA DO CONSTRUTOR

os clientes tirando um pouco o pé,
foi feita uma revisdo do orcamento
e, naquele momento, a visdo era de
que ja sairiamos no lucro se fosse
possivel manter o volume de 2019.”

Passados 100 dias, contudo, o n-
mero de propostas aumentou acima
de 30% e a procura por equipamen-
tos locados também subiu, levando
inclusive a empresa a um recorde
histérico, ao adquirir mais de 100
milhdes de reais em maquinas.
“Com isso, a expectativa é de que o
resultado do ano, mesmo que nio
chegue ao previsto, possa bater en-
tre 10% e 15% de crescimento”, diz
Cariani, revelando que a empresa
paranaense pode acrescentar mais
dois mil equipamentos a frota até o
final do ano. “Tivemos uma injeciao
de capital e, agora, existe uma an-
siedade grande dos investidores em
ter resultado no curto prazo.”

Mesmo assim, é preciso cautela.
Prevendo quedas no mercado de ca-
minhdes (-28%) e na Linha Amarela
(-10%), Cariani projeta que o fatura-
mento de maquinas no setor agricola
também fique em torno de 15% abai-
xo0 de 2019. “Com esses nimeros, es-
tamos trabalhando mais a renovacgado
das frotas”, reconhece. “Ainda existe
um pouco de medo de ampliar a fro-
ta, em um momento de incertezas no
mercado.”

A despeito dos desafios, o especia-
lista vé uma mudanca cultural impor-



tante no pais, que pode impulsionar
o segmento. Segundo ele, com a mu-
danca de geracdo no comando das
empresas a vontade de comprar equi-
pamentos esta cedendo espaco para
a locacgdo. “Ao fazer a conta, o pessoal
tem preferido utilizar o equipamento
e, no final de sua vida util, ndo ter a
preocupacdo de se desfazer do ativo”,
pondera. “Nesse sentido, deve haver
uma migracdo muito grande da com-
pra para a locagdo, o que ja é realida-
de em outros paises.”

Ainda existem barreiras, reconhe-
ce Cariani, mas algumas ja estdo
sendo vencidas, como a questdo do
descarte da maquina. No caso da
Ouro Verde, a empresa busca auxi-
liar seus clientes ao oferecer opgdes
como o ‘leaseback’, por exemplo, em
que compra os equipamentos, inje-
ta dinheiro nas empresas, faz con-
tratos de locagdo e, no final da vida
util, responsabiliza-se pela destina-
¢do ou venda do ativo. “Além disso,
em alguns casos atrelamos o equi-
pamento a manutenc¢do e fazemos a
operacdo em sites fechados, o que
também esta sendo extremamente
positivo”, acresce.

Essa estratégia, contudo, enfrenta
ainda outra barreira, que é o “traba-
lho arduo” para capacitar e reter pro-
fissionais. “Manter o atendimento em
linha com as expectativas dos clientes
tem sido realmente dificil”, relata. “De
modo que temos de suprir isso com a
mobiliza¢do de mais equipamentos.”

VAREJO

Se a locacdo nio sofreu tantos aba-
los na linha pesada, o mesmo pode
ser dito sobre o varejo de equipamen-
tos leves para construgdo, que avan-
cou durante a pandemia com o aque-
cimento do mercado de reformas e
autoconstrugao.

Mas, ao menos de inicio, a pande-
mia assustou. Segundo Expedito Eloel

BARBOSA MELLO

Arena, diretor da Casa do Construtor,
a empresa vinha confiante até margo,
chegando a aumentar o ndmero de
pessoas na franqueadora. “Isso era
para a gente fazer um voo de 4guia
e ndo de galinha”, ele compara, des-
tacando os investimentos feitos em
equipamentos para renovar a frota.
“Acontece que, com a pandemia, fo-
mos abatidos em pleno voo.”

Uma das principais franquias do
pais, com 280 lojas, a empresa pla-
nejava abrir 50 novas unidades em
2020. Mas, com as cidades fechan-
do, principalmente os grandes cen-
tros, acendeu-se o sinal de alerta.
“O susto realmente foi muito gran-
de”, reconhece Arena, destacando
que, apesar da instabilidade, ainda
conta com 19 lojas no pipeline de
inauguracio. “A empresa teve de fa-
zer uma reestruturacdo e tomamos
uma medida bastante drastica, que
foi refazer o orcamento do ano.”

Aos poucos, no entanto, as coisas
foram se normalizando. “Em 71% da
rede o faturamento oscilou entre al-
gum crescimento e queda de até 20%
apenas”, conta o executivo, mais ali-
viado com os desdobramentos. “De

Marcodo & Tecnalonis

modo que estamos felizes diante da
complexidade do momento, pois es-
tamos nos saindo bem.”

Em junho, o resultado da franque-
adora estava apenas 3% abaixo de
janeiro, gragas as mudancas de rota.
“Temos ido para setores como jardi-
nagem e limpeza, de pequenas obras,
mas que tém mantido o ritmo”, afir-
ma. “Essa diversidade de mercados,
além investimentos na questdo digi-
tal, tem ajudado a gente.”

Nos ultimos tempos, a Casa do
Construtor vinha segurando as com-
pras, mas isso mudou no ultimo ano.
“Queira ou ndo, o equipamento fica
defasado, pois muitos tém vida curta
na linha leve”, avalia. “Desse modo,
desde o ano passado estamos inves-
tindo pesado na renovagio, assim
como na amplia¢do.”

De acordo com Arena, isso tem sido
necessario devido a caracteristica do
segmento, em que o faturamento esta
ligado a estabilidade dos precos, mas
também ao volume da frota em cam-
po. “Sempre conseguimos oportuni-
dades de financiamento com os for-
necedores, pois fechamos as compras
para 280 lojas”, ressalta. “Embora se-

Sem parar as obras, Barbosa Mello vé desafios em custos,

prazos de entrega e financiamentos de maquinas
- S T I
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jamos pequenos, nosso volume é sig-
nificativo para qualquer fornecedor”

Assim como Cariani, o especia-
lista também cita o avan¢o de uma
nova mentalidade, que tem favo-
recido a locagdo. “O compartilha-
mento pegou a linha leve em cheio”,
aponta Arena, destacando que o
mercado precisa se preparar para
essa transformacio, adotando fer-
ramentas mais acessiveis ao con-
sumidor. “Quem nao fizer isso esta
fora do mercado”, vaticina. “Tanto
que, hoje, um terco do pessoal da
franqueadora é composto por gente
de TI, para deixar nosso programa
de locacdo mais amigavel, facilitan-
do que as pessoas facam a locagdo
por meio do sistema.”

CONSTRUCAO

Também na construcdo pesada as
expectativas vinham em alta no inicio
do ano, alimentadas por pontos con-
siderados positivos pelo setor, como
reformas, leildes, inflacdo estabili-
zada e crescimento do PIB, além de
previsdes de investimentos em infra-
estrutura em 2020. Mas entao veio a
covid-19. “O impacto imediato foi a
necessidade de realizar agdes de me-
lhoria, incluindo aceleracdo do home
office”, diz Carlos Magno Cascelli
Schwenck, gerente de equipamentos
e manutenc¢do da Barbosa Mello, que
atua com uma diversificada linha de
pesados,
solugdes da Linha Amarela e tam-

equipamentos incluindo

bém para concreto, asfalto, plantas
industriais, britagem e outras. “Mas
na obra, muitas vezes nio tem como
fazer home office.”

Ainda assim, a construtora conse-
guiu dar continuidade as operacdes,
embora enfrentando dificuldades
com o aumento dos custos em aloja-
mentos, transporte e outros itens. ‘A
propria questdo psicoldgica do tra-
balhador foi muito afetada, tanto que
chegamos a colocar psicélogos nos
canteiros”, revela Schwenck.

Para ele, o que agravou ainda mais
a situacdo foi a disparada do ddlar,
assim como a guerra comercial entre
China e EUA, com impacto direto na
cadeia produtiva da construcdo. “Ago-
ra, o desafio que a gente esta sentindo

HISTORICO RECENTE MOSTRA POTENCIAL DE REAGAO DO SETOR

Ainda é dificil prever como o setor de maquinas encerrara o ano em termos de desempenho, mas um olhar sobre o histérico do mercado
pode ajudar a balizar as expectativas. Como se sabe, a evolucdo dos investimentos em equipamentos teve seu ponto mais alto em 2011,
quando foram comercializadas 83.545 unidades, enquanto o mais baixo se deu em 2016, com 14.355 unidades vendidas. Sequndo Mério
Miranda, coordenador do Estudo de Mercado da Sobratema, ha uma correlacdo direta entre a queda de 45% naquele ano e a retracao do
PIB, que recuou 3,5% em 2015. Desde entdo, iniciou-se uma reacdo, com o PIB médio ficando em 1,3% (o chamado “pibinho’) até 2019,
quando o mercado vendeu 26.417 unidades. “Isso representa 84% de avanco nesse intervalo”, frisa Miranda, destacando que no ano
passado o mercado ja voltou ao nivel de 2015. “Isso nos mostra que temos potencial de reagir de um ano para o outro.”

Embora o volume de vendas seja um indicador importante para o setor, ele ndo é o Unico. Segundo o diretor da Risa Maquinas, José An-
tonio Gorgen, é preciso considerar na equagao a capacidade de tracao das maquinas, que vem crescendo a passos largos. “Nos ultimos
15 anos, equipamentos como tratores e colheitadeiras tiveram a capacidade praticamente triplicada”, ele exemplifica. “Um trator que
tinha média de 150 cv, agora tém 400 cv, assim como os caminhdes, que praticamente dobraram de tamanho nos Ultimos anos. Nesse
aspecto, o crescimento tem sido bem maior.”

O MERCADO DE MAQUINAS NOS ULTIMOS 5 ANOS
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*Volumes em unidades. Fonte: Estudo Sobratema

Desde 2017, mercado de maquinas segue com viés de recuperagéo no Brasil
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WEBINAR DEBATE
CONJUNTURA POS-PANDEMIA

No dia 25 de junho, a Sobratema e a Analoc (Associacdo Brasileira dos Sindicatos e
Associacdes Representantes dos Locadores de Equipamentos) voltaram a unir forcas
para debater os impactos da crise sanitaria no setor. Durante o webinar, que foi me-
diado por Eurimilson Daniel, vice-presidente da Sobratema e diretor da Escad Rental
(que completa 44 anos de atuacdo), o presidente Afonso Mamede ressaltou como a
pandemia “pegou a todos de calcas curtas”, trazendo preocupagdo quanto aos duros
impactos econdmicos que ird gerar. “Mas vamos colher a maior safra do pais neste
ano, 0 que vai exigir mais maquinas e infraestrutura para armazenagem e logistica de
transporte, favorecendo nossas exportacdes”, opinou. “Por isso, acredito que retoma-
remos 0 rumo em nossa economia.”

J& Reynaldo Frahia, presidente da Analoc, reforcou que o pais precisa de mais
aportes em infraestrutura. “O setor voltou a se movimentar apds um periodo de
estagnacdo, mas precisamos de investimentos pesados para acelerar a volta do
crescimento”, comentou.

SOBRATEMA
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das 16k 83 T7ha0

BoW) ADVIVD

Evento online reline especialistas para debater a situagao do setor

Marcodo & Tecnalonis

na pele é o valor dos equipamentos, as-
sim como o prazo dilatado de entrega e
o financiamento, que acabou sumindo”,
sublinha.

Nesse quadro, para manter a capaci-
dade produtiva e o nivel de atividade,
a construtora buscou acentuar o uso
de novos sistemas construtivos, tecno-
logias e processos. “Temos trabalhado
muito nisso”, garante Schwenck. “Ja na
cadeia de fornecimento, integramos o
grupo ‘Estimulo+, para tentar manter
0 compromisso social com as micro-
empreiteiras, que também fazem parte
da cadeia produtiva e da sustentabili-
dade da empresa.”

No que tange a locagdo, a Barbosa
Mello - que conta com um extenso par-
que de maquinas proprias - tem his-
térico de realizar estudos para definir
a conveniéncia de alugar, levando em
consideracdo aspectos relativos a segu-
ranca dos equipamentos, assim como
indices de acidentes, quebras, uso do
ativo e tempo de utilizagdo. “Para certas
aplicagdes a locagdo é um bom negocio,
pois evita investimentos desnecessa-
rios, como em equipamentos especifi-
cos que ndo estdo no foco da atuacio
ou o prazo nao justifica”, analisa o espe-
cialista, que vé um setor de rental mais
sofisticado, oferecendo maior confiabi-
lidade aos clientes. “S6 tem de balizar
essa questdo, pois existem contratos
que exigem frota prépria.”

Como se vé, até que os estragos da
pandemia nio tém sido tdo dramati-
cos no setor, mas em um momento de
excepcionalidade como agora, o me-
lhor mesmo é viver um dia de cada
vez. “Estamos otimistas, mas com o
pé no chio”, afirma Schwenck. “Sem
nunca esquecer de que cada bucha
que surge também é uma oportuni-
dade de solucdo.”

Saiba mais:
Sobratema Webinar: https://youtu.be/k42utM18dWo
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A URGENCIA NO
SANEAMENTO

Déficit na area acarreta impactos negativos a saude publica,

0 que se tornou ainda mais evidente com a disseminacao da

pandemia em areas mais carentes de estrutura sanitaria

om a aprovagio do novo

marco regulatério, em ju-

nho, espera-se que o déficit

brasileiro em saneamento,
tanto no abastecimento de dgua potével
como na coleta e tratamento de esgoto,
torne-se uma realidade distante. Hoje, é
o setor mais atrasado da infraestrutura
nacional. Em pleno século XXI, quan-
do se fala em inteligéncia artificial e de
internet das coisas, apenas 53% dos bra-
sileiros contam com acesso a coleta de
esgoto, o que significa que quase 100 mi-
Ihoes de cidadaos estio a margem desse

GRAND:=S _
CONSTRUCO

item bésico de satide publica. Para pio-
rar, apenas 46% do esgoto gerado no pais
sao tratados.

Mesmo a cobertura de dgua tratada
esta longe do ideal, com quase 35 mi-
Ihoes de pessoas sem acesso ao servigo.
Sem falar das perdas no sistema de distri-
buigio, que também nio tém melhorado
e alcancam 38,4% na média nacional.
Em 2018, houve perda de 6,5 bilhoes de
m® de 4gua potavel, o que representou
um prejuizo de R$ 12 bilhdes no fatu-
ramento, segundo estudo desenvolvido
pelo Instituto Trata Brasil em parceria

com a organizagao Water.org.

Os dados provém do Sistema Nacio-
nal de Informacoes sobre Saneamento
(SNIS), relativos ao ano de 2018. “Em-
bora seja 92 maior economia do mundo,
o Brasil ocupa a 1022 posi¢do em um
ranking mundial de saneamento com
200 paises, atrds de Africa do Sul, Peru e
outros paises com potencial econdémico
muito menor”, ressalta Ana Luiza Févaro,
diretora técnica da Acqua Expert Enge-
nharia Ambiental.

Desnecessario dizer que a falta de sa-
neamento — além de manchar a reputa-

AMAZONAS TOTAL
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¢ao internacional do pais — também acar-
reta impactos negativos a saude publica.
Como destaca o diretor executivo da As-
sociac¢io Brasileira das Concessiondrias
Privadas de Servigos Publicos de Agua
e Esgoto (Abcon), Percy Soares, isso se
tornou ainda mais evidente com a pan-
demia de covid-19, que atinge mais seve-
ramente as dreas carentes de estrutura sa-
nitdria. “A dgua tratada e de qualidade é
fundamental para combater a covid-19”,
diz ele. “Porém, dados do IBGE divulga-
dos em maio revelam que 18,4 milhdes
de brasileiros nao recebem uma gota se-
quer de 4gua encanada.”

ENTRAVE

Segundo o Instituto Trata Brasil, o
custo projetado para universalizar o aces-
50 aos servigos de saneamento (incluin-
do ainda residuos e drenagem, além de
dgua e esgoto) é de R$ 508 bilhdes, no
periodo de 2014 a 2033. Para a universa-
lizagao da dgua e do esgotamento sanitd-
rio, o montante chega a R$ 303 bilhoes
nesses mesmos 20 anos.

O periodo refere-se & meta do Plano
Nacional de Saneamento Basico (Plan-
sab), langado em 2014 com a proposta
de garantir que, até 2023, 100% do terri-
torio nacional esteja abastecido por dgua
potavel e, até 2033, 92% dos esgotos se-
jam coletados e tratados. Mas, até aqui,
os recursos nio tém sido suficientes.

» Novo marco legal pode
diminuir gargalo de servigos
essenciais no pais

INSTITUTO TRATA BRASIL
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“Sem duvida, o principal entrave ¢ a falta
de investimento, até porque a maior par-
te das cidades reinveste muito pouco do
que é arrecadado com servigos de sanea-
mento’, aponta Févaro, da Acqua.

Para ela, sé existe um caminho para
a estruturagio do saneamento, que é o
investimento pesado nesse tipo de infra-
estrutura. “Ndo importa se vird da inicia-
tiva privada ou publica, o principal é que
o investimento aconte¢a o quanto antes
para evitar que mais pessoas adoegam e
morram, o que é um efeito direto da falta
de saneamento’, reitera.

A especialista toca no aspecto mais
sensivel do problema. Segundo Soares,
da Abcon, nos ultimos anos o investi-

<« Pandemia acentuou a
necessidade de investimento pesado
em saneamento

mento médio no setor tem girado em
torno de R$ 10 a R$ 12 bilhdes/ano, uma
média muito abaixo do que seria neces-
sério para o pais atingir a universalizagao.
“As concessoes privadas respondem por
20% do total investido, em 179 contra-
tos”, ele posiciona, destacando que essas
empresas estao presentes em 292 locali-
dades, de um total de 5.570 municipios
no pafs, além do Distrito Federal.
Considerando-se as metas do Plansab,
com esse nivel de investimento serd ne-
cessdrio mais meio século para a meta ser
atingida. E investir mais para acelerar o
processo nao tem sido nada fécil, dada a
conjuntura. “Os entraves do saneamento
podem ser resumidos a dois fatores: a
crise fiscal do Estado, que nio permite
que estados e municipios destinem os
altos investimentos que o servi¢o ne-
cessita, e a falta de seguranca juridica,
que afasta o potencial de investimento
da iniciativa privada no setor”, comen-
ta Soares. “Nesse quadro, o novo marco
legal do saneamento é fundamental para
desatar esses nds de um mercado que se
encontra historicamente estagnado.”

MARCO LEGAL

E justamente nesse ponto que recaem
as esperangas de que o setor finalmente
deslanche. Em junho, o Senado aprovou
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A Divisao do mercado em blocos de municipios é uma das mudangas previstas

o Projeto de Lei no 4162, que atualiza o
marco regulatério do saneamento bésico
no Brasil com mudangas estruturais im-
portantes, visando um salto de investi-
mentos com a ampliagdo da presenga do
segmento privado no setor. Atualmente,
apenas 3% das cidades contam com ser-
vigos privados, enquanto 70% sio esta-
duais e 27% municipais.

O texto aprovado prevé uma regu-
lagdo mais coordenada do setor, com
diretrizes nacionais a serem estabele-
cidas pela ANA (Agéncia Nacional de
a competigao
entre os players e divisio do mercado
em blocos de municipios, permitindo
que a prestagdo de servigo regionaliza-

Aguas), maior indugio

da atenda a cidades com diferentes con-
figuragoes em um sé contrato, gerando
escala e rentabilidade.

Nesse sentido, o projeto se propde a
viabilizar o chamado subsidio cruzado,
em que municipios com maior poten-
cial de mercado compensam as mar-
gens menores de retorno (tarifa) em
localidades com menor atratividade. “A
divisdo em blocos de municipios para a
prestagao de servigos por parte das ope-
radoras em consdrcio é uma alternativa
enderegada pelo novo marco e que deve
cumprir essa demanda’, comenta Soa-
res. “J4 hd bons exemplos de concessoes
privadas operando com o modelo de
consércios de municipios, como na re-
gido dos Lagos, no Rio de Janeiro.”

Para Favaro, da Acqua, o subsidio cru-
zado é fundamental para viabilizar a uni-
versalizagao, chegando a individuos que,
em tese, nao teriam condic¢ées de arcar
com os custos necessdrios para usufruir
dos servigos. No caso, a compensagio de
precos é considerada em trés condi¢des:
o subsidio entre municipios ou bairros,
entre individuos, na forma de tarifa so-
cial, e entre tipos de usudrios, em que as
tarifas residenciais sdo mais baratas que
as comerciais e industriais. “Ndo é uma
equacdo ficil, mas é perfeitamente vid-
vel, aponta a especialista. “Com o novo
marco, a tendéncia é diminuir mais répi-
do este gargalo histérico do pais, pois o
setor precisa de investimentos para che-
gar a um nivel aceitdvel em saneamento.”

Relator da proposta, o senador Ales-
sandro Vieira (Cidadania/SE) afirma
que o novo marco regulatério se tornou
ainda mais relevante no cendrio de pan-
demia. “A aprovagio foi um dos nossos
projetos prioritarios, tanto porque é re-
levante para o aspecto sanitirio como
também porque alavanca investimentos
em um momento que a nossa economia
vai precisar disso”, frisa.

CONCORRENCIA

Malgrado a necessidade de investi-
mentos, abrir espago no setor para as
empresas privadas mostrou-se como o
principal impasse em torno do modelo
aprovado. Segundo a Agéncia Senado,

AEGEA

os parlamentares da oposi¢ao alegaram
que a exigéncia de licitagdes e as metas
de desempenho para contratos contidas
no novo marco regulatério tendem a pre-
judicar as empresas publicas. Além disso,
o texto estabelece prioridade no recebi-
mento de auxilio federal aos municipios
que efetuarem concessio ou privatizagao
dos seus servigos.

O presidente da Associagao Brasileira
de Empresas de Tratamento de Residuos
e Efluentes (Abetre), Luiz Gonzaga Al-
ves Pereira, reconhece que o novo mar-
co legal acaba de vez com os chamados
‘contratos de programa, que privilegiam
as empresas publicas em detrimento do
setor privado. “Mas ndo ter uma livre
competi¢dao é ruim para o pais e para a
sociedade”, diz ele. “E sem concessdes ou
PPPs, o segmento nio prosperard.”
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O diretor da Abcon, por sua vez, pon-
dera que o Estado nao possui mais recur-
sos para efetuar sozinho a escala de in-
vestimentos necessdria para se alcangar a
universaliza¢do dos servigos. “Além disso,
a aproximagao entre o publico e o privado
contribui para a melhoria da gestao dos
recursos hidricos e da sustentabilidade
das operagoes, como ja ocorre com alguns
Comités de Bacias Hidrograficas, em que
um grupo de pessoas se retine para discu-
tir sobre o uso da dgua em determinada
bacia hidrografica’, acresce Soares.

Na mesma linha, o presidente exe-
cutivo do Instituto Trata Brasil, Edison
Carlos, destaca que a lei permite uma
maior participagio da iniciativa privada,
seja via concessdo, PPPs ou outros for-

matos. “O pais precisa em torno de R$
25 bilhoes por ano para o saneamento e,
por isso, é preciso achar outras formas de
recursos, pois 0 governo nio conta com
esse montante”, sublinha.

De acordo com Févaro, da Acqua, as
concessoes ja estabelecidas tém trazido
resultados positivos, sendo que as cida-
des onde as companhias privadas atuam
registram um indice médio de 72% em
coleta de esgoto, por exemplo, bem aci-
ma da média nacional, de 53%. Ademais,
a especialista acredita que o processo é
vidvel, comparando com o exemplo da
telefonia. “A partir do momento em que
se abriu para o investimento privado, a
maioria das pessoas passou a ter acesso
a esse tipo de servigo”, afirma.

W Concorréncia é vista como essencial para melhor a gestdo dos recursos hidricos

ALLONDA

PRIORIDADE

Para Gonzaga, da Abetre, o mundo
serd outro depois da covid-19, pois
as empresas e 0s governos precisarao
adotar outro tipo de agdo, mais ob-
jetiva e assertiva. “E necessario que
a atitude e o trabalho dos politicos,
inclusive no Parlamento, sejam mais
efetivos na dire¢dao dos interesses da
populagao”, reivindica.

Segundo ele, com o volume de re-
cursos publicos que o governo fede-
ral e os estaduais estdo injetando no
combate ao novo coronavirus, a jane-
la para resolver o problema do sane-
amento estd se tornando ainda mais
critica. De modo que, sem a presenga
do capital privado, o setor nao atin-
gird a meta de universalizagio em
2033. “Nesse momento de pandemia,
no qual a higiene, o ato de lavar as
maos e a qualidade do meio ambien-
te sdo fundamentais para a contengao
do contdgio, é muito preocupante
constatar que milhdes de brasileiros
nio tém dgua encanada, coleta e tra-
tamento de esgotos”, afirma. “Se as
autoridades quiserem retomar a eco-
nomia, serd necesséario realizar esses
investimentos, com ampla partici-
pagdo da iniciativa privada, gerando
empregos, desenvolvimento e avango
em um setor no qual somos extrema-
mente atrasados.”

J4 Favaro, da Acqua, espera que a
pandemia da covid-19 acelere o pro-
cesso em direcdo 2
pois as agdes basicas de higiene cons-

universalizagdo,

tituem uma das principais formas de
prevencao. Por outro lado, ela lembra
que o pais jd convive com numeros
alarmantes na saude puablica por conta
da falta de saneamento, contabilizan-
do uma média de 230 mil internagdes
por ano decorrentes de doencgas de
veiculac¢do hidrica. “Tal situagdo deve-
ria colocar o saneamento como prio-
ridade de qualquer governo, com ou
sem pandemia), finaliza a bi6loga.

Saiba mais:

Abcon: abconsindcon.com.br

Abetre: abetre.org.br

Acqua Expert: acquaexpert.com.br

Instituto Trata Brasil: www.tratabrasil.org.br
Senado Federal: www12.senado.leg.br
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O FIM DAS BARRAGENS
DE REJEITOS

MINERADORAS MONTAM
PLANOS DE DESATIVAGAO DAS
BARRAGENS A MONTANTE,
ABRINDO UMA JANELA DE
OPORTUNIDADES PARA
APLICACOES INEDITAS NA
ENGENHARIA NACIONAL E
MUNDIAL

Por Santelmo Camilo

Oferecimento:

Smart.. on
Construction of Tomorrow

Jechnology and Innovaticn 3

.“ul

tragico  rompimento
da barragem de Bru-
madinho (MG) colocou
o Brasil em estado de
alerta quanto a estabilidade des-
sas estruturas. Afinal, o pais conta
com dezenas de barragens em si-
tuacdo permanente de vigilancia, o
que levou a obrigatoriedade de se
estabelecer medidas de seguran-
¢a em ambito estadual e nacional.
Atualmente, existem no pais 61
barragens desse tipo, sendo 41 no
estado de Minas Gerais.

Assim, tanto a Agéncia Nacio-
nal de Mineracdo (ANM) quanto a
Secretaria de Estado de Meio Am-
biente e Desenvolvimento Susten-
tavel (SEMAD) solicitaram que as
mineradoras apresentassem um
plano de desativacdo das barra-
gens com alteamento a montante,
que ja estdo proibidas pela Unido.

Nesse processo, apds a extracao
o minério é lavado e gera o rejeito,
uma agua barrenta que fica arma-
zenada em barragens. Para desa-
tiva-las, é necessario mudar a téc-

PEDROSA NETO/AMAZONIA REAL
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nica de fabricagdo, eliminando a lavagem. Normalmente, é feita
a drenagem da estrutura e a retirada dos rejeitos, desativando a
barragem por completo.

Mas, como processo, o chamado descomissionamento é um
trabalho metédico, inviavel de ser feito de um dia para o outro.
Afinal, as barragens de rejeitos fazem parte da estrutura das em-
presas mineradoras e, independentemente da urgéncia, é preciso
tempo habil e planejamento para sua eliminagéo.

Além disso, as tecnologias avancadas que essa operagdo exige
ainda sdo recentes no Brasil, de alto custo, sem falar nos riscos,
pois consiste no desmanche total das estruturas. “Isso requer
tempo de planejamento, implantacdo e adaptagio das operagoes,
por mais acelerado que seja o processo”, diz Paulo Batagini, ge-
rente de engenharia na Superior Industries.

COMPLEXIDADE

Vale destacar que o processo de descomissionamento difere da
chamada ‘descaracterizagdo’ de barragens, no qual é feita apenas
a drenagem da 4gua, manutenc¢do do rejeito no préprio do local
e plantio de vegetagdo sobre a estrutura, transformando a barra-
gem em uma espécie de ‘colina’ (cf. grafico ao lado).

De acordo com Carlos Barreira Martinez, especialista em en-
genharia hidraulica e pesquisador da Universidade Federal de
Minas Gerais (UFMG), o processo de descomissionamento é mais
complexo e de custo elevado. Portanto, ndo se trata de uma solu-
¢do rapida - ou improvisada - para reduzir os riscos das barra-
gens construidas pelo método de alteamento a montante. “O pais
deve seguir um processo de descomissionamento sequencial des-
sas barragens, tentando mitigar os riscos das estruturas ao longo
do tempo”, afirma o especialista.

Nesse contexto, a ANM estabeleceu novas normas para as bar-
ragens de mineracdo no Brasil. Publicada no Diario Oficial da
Unido em agosto do ano passado, a Resolu¢do 13/2019 substitui a
Resolucdo 04/2019, publicada em carater emergencial logo apds
o desastre de Brumadinho. Dentre as principais mudancas esta
a prorrogacdo do prazo para descaracteriza¢do das barragens
com alteamento a montante. “A pratica de descomissionamento
e descaracterizagdo de barragens é uma novidade para todo o se-
tor mineral brasileiro”, admite o diretor da ANM, Eduardo Ledo.
“Inicialmente, tinhamos colocado prazo até 2021, pois era uma
prerrogativa que tinhamos pela urgéncia do assunto. Mas o setor
ponderou que, as vezes, apressar uma descaracteriza¢do pode ge-
rar um novo desastre.”

A ANM decidiu entdo fazer uma gradagdo - partindo de opera-
¢des de pequeno porte para as de grande porte. “Pode ser uma
acdo mais segura, mais monitorada, tentando minimizar qualquer
risco que se tenha nesta atividade”, complementa o diretor. Outra
mudanca trazida pela resolugio refere-se ao aumento do niime-
ro de barragens que devem, obrigatoriamente, ser monitoradas
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0 que é descomissionamento

Existem diferentes formas de
‘eliminar' uma barragem

Esvaziamento
Modelos de barragem 1. Dragagem
de montante /~ Tubo drena os residuos de

2. Transporte
Os residuos sao levados

a um centro de tratamento

3. Separacao

A BMPresa separa 08
residuos em trés partes
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A empresa faz um trabalho de recuperacdo do solo
g reflorestamento. Se rios foram desviados, eles s8o0
redirecionados a0 curso natural

i
i

s
S

Outra possibilidade: aterro

Método mais barato em que a terra & colocada por cima
da barragem & é feito o reflorestamento
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por meio de recursos automaticos de
instrumentacdo (como piezdmetros,
medidor de nivel d’agua, inclindme-
tro etc.).

Ademais, todas as barragens com
Dano Potencial Associado (DPA) alto
passaram a exigir monitoramento.
Antes, além do DPA alto, era preciso
que a barragem também atingisse
pessoas e apresentasse método cons-
trutivo com alteamento a montante.
Isso, evidentemente, aumentou o nu-
mero de barragens passiveis de mo-
nitoramento. Ao todo, sdo 237 barra-
gens com DPA alto no pais.

CAPACIDADE

Em termos de engenharia, o prin-
cipal desafio de um projeto de desco-
missionamento é estabelecer como
sera o ‘ataque’ da obra, assim como os

estudos de estabilidade do solo, além

de questdes geoldgicas e outras mé-
tricas em gestdo de frotas, como tipos
e peso operacional dos equipamentos
utilizados. As detonagdes, caso ocor-
ram, devem obedecer a um rigido
controle de seguranca e viabilidade.

Normalmente, sdo utilizados equi-
pamentos pesados de escavacio e
transporte, alguns semiautdénomos,
como escavadeiras na faixa de 20 a 35
t, pas carregadeiras de 20 t, tratores de
esteiras D6 e caminhdes rodoviarios
extrapesados. Ou seja, a frota é com-
posta basicamente pelas categorias de
maquinas utilizadas em obras de cons-
trucdo e terraplenagem, com o peso
operacional suficiente para trabalhar
com produtividade, sem sobrecarre-
gar o solo. Para os semiautébnomos, a
condigdo ‘sine qua non’ é que tenham
tecnologia sofisticada, de modo a per-
mitir o controle remotamente.

Mas se tudo envolve alta tecnologia,
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também os valores sdo igualmente
altos. Por isso, o projeto precisa ser
bem-pensado e, de saida, as lideran-
¢as devem descartar a hipotese de
que poderdo investir pouco em ‘equi-
pamentos de mecanica simples para
se fazer o trivial’. Ou seja: a condicdo
mecanica e eletronica dos equipa-
mentos é voltada necessariamente
para a disponibilidade total em cam-
po, sob o risco de a frota ndo se en-
quadrar no quesito de capacidade
técnica, com a produtividade neces-
saria e adequacdo as normas de segu-
ranca aplicadas.

O gerente da Sitech Brasil, Marx
Gutierrez, explica que para evitar so-
brecarrega nas estruturas das obras
0 mais indicado é mobilizar equipa-
mentos de pequeno e médio porte,
compondo a frota de maquinas con-
troladas remotamente. “Até aqui, os
equipamentos utilizados nessas ope-
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« Transportadores portdteis sao rebocados e transportados em minutos.
« Transportadores portateis possuem maior valor de revenda que estaciondrios.
« Reduza os custos de combustivel com carregadeiras e aumente o volume do estoque.

« Engenharia Americana, Fabricado no Brasil.

Para mais informacoes, entre em contato em comercial@superior-ind.com ou (19) 3496-7222




MINERACAO

ragdes incluem tratores de esteira
D6T, escavadeiras hidraulicas 336D,
motoniveladoras 140M e pas carrega-
deiras 950H” ele elenca.

Em uma aplica¢do inédita na enge-
nharia mundial, a operacdo remota
de alta complexidade com maquinas
pesadas tornou-se possivel pela par-
ceria estabelecida com a Caterpillar,
que fornece as solucbes necessarias
aos projetos. Com projeto desenvol-
vido integralmente pela Sitech Brasil,
as operagdes contam com maquinas
equipadas com sistemas Trimble de
automacdo de implementos, assim
como radios Rajant de comunicacdo
de dados, controle remoto, inclin6-
metro e outros sistemas desenvolvi-
dos exclusivamente para esse tipo de
operacao.

Para Mary, a tecnologia remota tem
feito a diferenca para o setor de mi-
nerac¢do. “Hoje, mesmo em ambientes
hostis podemos fazer vdrias tarefas
cotidianas a distancia, como levanta-
mentos topograficos, acompanhamen-
to de obras, tratamento de materiais
radioativos e, nesse caso, descomissio-
namento de barragens”, ela ressalta.
“Com os recentes avan¢os das opera-
¢des ndo tripuladas e tecnologias cada
vez mais precisas e produtivas, zelar
pela seguranca e bem-estar das pesso-
as ja é uma realidade.”

Acidentes foram o gatilho para a
utilizacdo de novas técnicas no pais
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Algumas obras empregam frotas controladas dentro de uma cabina remota

NOVAS TECNICAS

Isso mostra que a necessidade tam-
bém representa uma oportunidade
de fomento de novos negdcios, tanto
para empresas que participam das
obras, como para fornecedores de
maquinas, que podem atestar o eleva-
do naipe tecnolégico dos seus produ-
tos. “As obras de descomissionamento
requerem uma engenharia criteriosa,
em especial nos cuidados relaciona-
dos a seguranca, para que as pessoas
ndo fiquem expostas a riscos de aci-
dentes”, salienta Francisco Neto, ge-

rente corporativo de gestdo de equi-
pamentos da Construtora Queiroz
Galvao.

Embora atualmente a construtora
ndo esteja participando de nenhum
projeto com esse escopo, 0 especia-
lista diz que tem observado o perfil
das obras e os cuidados que vém sen-
do tomados. A tecnologia avang¢ada
dos equipamentos, ele confirma, tem
sido o ‘suprassumo’ para a realizagio
desse trabalho, sem presen¢a huma-
na no local da obra. “Isso tem se con-
cretizado com o uso de equipamentos

BARBOSA MELLO

VALE




semiautonomos controlados remota-
mente”, ele avalia. “Com eles, o ope-
rador fica dentro de uma cabina de
comando visualizando as operagdes a
distancia, interagindo em tempo real,
sem se expor a riscos.”

A tecnologia é considerada pelos
especialistas uma tendéncia cada
vez mais consolidada para garantir a
seguranca e retirar os trabalhadores
das areas de risco, especialmente em
obras com esse perfil. “Muitas barra-
gens estdo sendo desativadas e as em-
presas ja buscam alternativas seguras

para lidar com os rejeitos”, comenta
Neto. “E os acidentes ocorridos em
Minas Gerais foram o gatilho para a
utilizacdo de novas técnicas, em de-
trimento de formatos considerados ja
obsoletos.”

Isso é fato. Em um futuro préximo,
quando todas as barragens com altea-
mento a montante estiverem desativa-
das, a industria da mineragio necessa-
riamente tera adotado novos padrdes, o
que ja esta em curso. “E necessaria uma
readequacdo, ja que as barragens fazem
parte do processo de fabricacdo do mi-
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nério”, observa Batagini, da Superior.

A fabricante, inclusive, é uma das
empresas que fornecem transporta-
dores de correias de longa distancia
(TCLD) e componentes para fazer a
captacdo do minério desde o ponto
de extracdo e o conduzir aos locais
de usinagem. E que devem contri-
buir para essa transicdo, pois além
de portateis, esses equipamentos
conseguem sobrepor a pilha de ma-
terial e deixa-la com um formato de
‘feijao’ ou de letra ‘c’, permitindo es-
tocar maior quantidade de material

DE OLHO NAS BARRAGENS

Expert em seguranca de barragens, o engenheiro de minas Wagner Araljo
informa que, independentemente das suas caracteristicas, toda barragem
de mineracdo precisa ser cadastrada obrigatoriamente no SIGBM (Sistema
Integrado de Gestdo de Barragens de Mineracéo). “Caso atenda a um dos
quatro requisitos estabelecidos pela Portaria do Departamento Nacional
de Producao Mineral (DNPM), passa a configurar um rol de barragens que
se enquadram na PNSB (Politica Nacional de Seguranca de Barragens)”,
pontua o especialista. “Nesse caso, além da obrigatoriedade de cadastra-
mento, passa a ter como cartilha basica o atendimento a diversas obriga-
cbes, como inspecdes quinzenais, revisdes periddicas, confeccao de planos
de acdo de emergéncias para os casos exigiveis e elaboracdo semestral de
Declaracdes de Condicoes de Estabilidade, entre outras.”

Barragens precisam se enquadrar
na politica nacional do setor

@ LANTEX
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TECNOLOGIA AUXILIA MONITORAMENTO

A Inmarsat apresentou recentemente ao mercado o ‘Tailings Insight’, uma
nova solucdo de Internet das Coisas para monitorar as instalacdes de arma-
zenamento de rejeitos de mineracdo (TSFs — na sigla em inglés). Disponivel
em duas versdes (Cloud e Plus), a solucdo coleta dados de uma variedade de
sensores e utiliza conectividade com rede de longo alcance (LoRaWAN, na si-
gla em inglés). Isso garante que as empresas de mineragdo vejam o status das
principais métricas em um Unico local e em tempo real, facilitando a tomada
de decisdes e tornando as operacdes de mineragdo mais seguras. “Ambas as
solucdes serdo fundamentais para ajudar as organizacbes de mineracéo a
se prepararem para o futuro e responderem as mudancas futuras na regula-
mentacdo de rejeitos globalmente”, afirma Joe Carr, diretor de inovagéo em

INMARSAT

mineracao da Inmarsat.

Com duas versoes, solugdo de loT

monitora instalagdes com rejeitos

que no formato cénico.

Nesse ponto, Batagini destaca que
0s equipamentos sdo vidveis também
em relacdo ao consumo de dleo die-
sel. “As mineradoras usam caminhao
fora de estrada para conduzir as ro-
chas até as usinas, arcando com cus-
tos de desgastes de pneus, cagambas,
consumo de 6leo diesel, além de mao
de obra”, diz ele. “Enfim, um processo
que eleva o custo geral da operacdo.”

TRUCKLESS

Em alguns casos, as correias
transportadoras chegam a percor-

rer cerca de 10 km de distancia,
como no Projeto Carajads S11D da
Vale, no Par4, a maior mina de extra-
¢do de minério do pais. O local ndo
abriga barragens de rejeitos, uma
vez que o minério é lavrado com
tecnologias diferenciadas de bene-
ficiamento, propostas ja durante a
andlise de viabilidade ambiental do
empreendimento. O processo ocor-
re sem adicdo de 4agua, tornando
desnecessario o estabelecimento de
barragens. Ou seja, tudo isso foi pla-
nejado em projeto, o que, no caso da
S11D, também prevé uma operacao
truckless, ou seja, sem utilizacao de

Além de portateis, correias permitem estocar maior quantidade de material nas minas
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caminhdes fora de estrada, reduzin-
do a emissdo de gases e de material
particulado, com menor transito de
veiculos na area de lavra.

No projeto especifico da Vale, a
escavadeira retira o material da
cava e o deposita no britador mé-
vel, localizado préximo ao equipa-
mento. O material é entdo trans-
portado pelas correias até a casa de
transferéncia, onde é classificado e,
depois, segue para trés destinos: a
pilha de canga (para minério super-
ficial com alto teor de contaminan-
tes), a pilha de estéril (minério sem
valor comercial) ou a usina (onde o
minério de ferro sera processado e
posteriormente encaminhado para
comercializagdo).

Na sequéncia, a canga e o estéril
seguem por correias transportadoras
até a area das pilhas, onde sio estoca-
dos por meio de empilhadeiras sobre
esteiras. O minério de ferro segue en-
tdo pelo TCLD até a britagem secun-
daria, onde comeca o processamento
na usina.

Saiba mais:

Inmarsat: www.inmarsat.com

Queiroz Galvao: grupoqueirozgalvao.com.br
Sitech Brasil: www.sitechbr.com.br
Superior: superior-ind.com/pt-br/pagina-inicial
UFMG: ufmg.br
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Marcodo & Tecnalonis

COMBINAGCAO DE
PORTFOLIOS

RESULTADO DA FUSAO

DE DUAS GIGANTES
FINLANDESAS, METSO
OUTOTEC REUNE SEIS AREAS
DE NEGOCIOS, COBRINDO
DESDE PROCESSAMENTO DE
AGREGADOS ATE REFINO E
RECICLAGEM DE METAIS

esultado da fusdo de duas
gigantes industriais fin-
landesas - Metso Mine-
rals e Outotec —, a Metso
Outotec iniciou atividades em julho
com um portfélio conjugado que re-
une seis areas de negdcios, cobrindo
desde processamento de agregados
até refino e reciclagem de metais,
passando por servicos e fornecimen-
to de pecas de desgaste e reposicao.
Com a combinacao, a drea de tecnolo-
gias para controle de fluxo da antiga
Metso forma uma nova empresa inde-
pendente, batizada de Neles.
Reunidas, as areas de negdcios da
nova companhia sdo complementares
e nao concorrem entre si, incluindo
solucdes para agregados (britagem e
peneiramento), minerais (tecnologias
para processamento), metais (refino
e processamento quimico), recicla-
gem (equipamentos e servicos para
reciclagem de metais e residuos), ser-
vicos (pecas de reposicao, reformas e
atendimento) e consumiveis (pecas

de desgaste para processos de mine-
racdo, metais e agregados).

Segundo o CEO da Metso Outotec,
Pekka Vauramo, a combinag¢io dos
portfélios faz da nova empresa um
dos maiores players globais do setor.
“Baseando-se nos dados financeiros
de 2019, o faturamento conjunto ul-
trapassa 4,1 bilhdes de euros em ven-
das, sendo que 56% desse montante
sdo correspondentes a servigos”, afir-
ma o executivo.

O faturamento da empresa é pu-
xado pelo setor de mineracdo (com
61% das vendas), seguido por agre-
gados (26%) e metais e reciclagem
(13%). A empresa atua nos cinco
continentes, com distribuicdo de ne-
gbcios entre as regides EMEA (Eu-
ropa, Oriente Médio e Africa) (com
42% dos contratos), Américas (35%)
e APAC (Asia-Pacifico) (23%).

Adotando nova identidade visual,
a Metso Outotec nasce com um qua-
dro de 15 mil funcionarios de 80
nacionalidades, marcando presenca
em 50 paises. “Com 8.200 patentes
industriais, a empresa vem regis-
trando uma marca de 15 langamen-
tos de novos produtos por ano”, des-
tacou Vauramo.

COMPROMISSO

Segundo Eeva Sipild, diretora fi-
nanceira e executiva da Metso Ou-
totec, ainda durante o plano de
integracdo ja era perceptivel a si-
milaridade entre as culturas das
empresas, o que - como ela ressalta
- possibilitara uma transicdo suave
do processo nos préoximos meses.
“Queremos oferecer um ecossiste-
ma que entregue valor aos nossos
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Vauramo: reforgo do portfdlio de produtos

clientes, fornecedores e investido-
res, trabalhando juntos com foco
em inovac¢do”, diz ela, para quem
a tecnologia é um dos elementos
centrais da estratégia, reforcando
a atuacdo da empresa com novas
ideias para o lancamento de produ-
tos. “Estamos muito entusiasmados
com as oportunidades dessa combi-
nacdo, que nos permitira seguir ino-
vando nos proximos anos e atender
aos nossos clientes de forma ainda
melhor”, acresce Sipild, para quem
os investimentos em pesquisa e de-
senvolvimento diferenciam a Metso
Outotec no mercado. “Se olhar para
a situacdo atual, o investimento de
duzentos milhdes de euros por ano
€ um numero expressivo na indus-
tria”, afirma.

No rol de megatendéncias, a sus-
tentabilidade é um valor de primeira
hora para a empresa, no sentido de se
dedicar a reducdo do uso de energia,
agua e materiais, o que somente pode
ser obtido por meio do desenvolvi-
mento de tecnologias mais inteligen-
tes e sustentaveis. Inclusive, a nova

l‘z REVISTA M&T

A envergadura da nova empresa
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etapa se inicia sob o slogan “Parce-
ria para uma mudancga positiva”, que
remete ao compromisso - ademais
caracteristico dos escandinavos - de
enfrentamento ativos aos desafios
ambientais globais. “Trata-se de uma
questdo cada vez mais importante

EMPRESA LANCA SUPORTE
TECNICO REMOTO NO BRASIL

Dados financeiros combinados em 2018

no mundo e que precisamos abracar
como industria, uma aspiracio na
verdade muito entusiasmante para
noés, que buscamos um balango no
uso de recursos naturais, uma manei-
ra mais sustentavel de atuar”, comen-
ta Sipila. “Sabemos da importancia da

J& disponivel no pais, o pacote MRA (sigla em inglés para Metso Remote Assistance)
inclui um conjunto de solucdes de suporte em ambiente colaborativo que auxilia o gestor
de manutencao a tomar decisées em tempo e de forma segura. O destaque s&o os smart
glass (6culos inteligentes), que permitem conectividade entre os clientes e o suporte
remoto e, agora, passam a ser ofertados comercialmente também no Brasil.
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Disponiveis no Brasil, dculos inteligentes permitem conectividade dos clientes com o suporte remoto




FABRICANTE ENTREGA SISTEMA PARA
PROCESSAMENTO DE TERRAS RARAS NA AUSTRALIA

A Metso Outotec assinou um contrato com a Lynas Kalgoorlie Pty no valor de aproxi-
madamente 13 milhdes de euros para o fornecimento de forno rotativo e sistema de
combustdo destinados ao processamento de elementos de terras raras. As empresas
vém trabalhando em conjunto no desenvolvimento do sistema para a nova fabrica de
craqueamento e lixiviacdo de projetos greenfield da Lynas em Kalgoorlie-Boulder, na
Austrélia Ocidental. A fabrica processara concentrado da mina Mount Weld e fornecera
alimentacdo intermédia para producdo de Nd e Pr (neodimio e praseodimio), elementos
utilizados em eletronica e tecnologias de energia verde. “Esta encomenda é um marco
importante no desenvolvimento da nossa nova fabrica de processamento”, comenta
Amanda Lacaze, CEO da Lynas, o sequndo maior produtor global de terras raras e o

maior fora da China.

'J#'Eﬁ"' b

Encomenda de 13 milhdes de euros atendera a projeto com terras raras

gestdo de recursos naturais, buscan-
do utilizar a tecnologia para limitar o
uso de agua, por exemplo. Mas com as
mudangas climaticas, também temos
de trabalhar muito duro para limitar
os impactos das emissdes de CO2 na
industria de mineragdo, encontrando
novas maneiras de entregar valor e,
ao mesmo tempo, eletrificar as opera-
¢des, criando assim novas oportuni-
dades para nossos clientes.”

Se o engajamento contra a mu-

danga climatica é importante, diz
a executiva, o0 mesmo vale para a
economia circular e a reciclagem de
materiais, assim como a digitaliza-
¢do de processos. Nesse sentido, a
executiva cita a inauguragdo no ini-
cio deste ano de um centro de aten-
dimento remoto da Metso Outotec
no Chile. “Poder atender remota-
mente aos nossos clientes tem sido
muito importante nesses tempos
singulares de pandemia”, diz ela.

Marcodo & Tecnalonis

ESTRUTURA

Por falar em América do Sul, o
Brasil - com seu forte mercado de
minério de ferro - é o Unico pais da
regido que conta com toda a estrutu-
ra fabril que a Metso Outotec apre-
senta globalmente, incluindo fabrica
de equipamentos (atualmente com
capacidade de quase 700 unidades/
ano nas linhas principais de Soroca-
ba/SP), unidade para produgdo de
pecas de desgaste, centro de servi-
¢os e instalagdes de fundi¢do, nesse
caso com capacidade de produzir 5
mil t de aco por ano.

Na segmentacdo regional, o Brasil
é um mercado a parte, com o Chile -
baseado no cobre e que possui o Uni-
co centro de monitoramento remoto
da empresa da regido - concentran-
do as operagdes do Cone Sul e o Peru
- um mercado polimetalico - as da
regido norte da América do Sul. Ao
todo, sdo seis centros de servicos e
quatro fabricas para atender ao con-
tinente, com 3.500 profissionais.

Segundo o presidente da Met-
so Outotec para o mercado sul-
-americano, Eduardo Nilo, essa
estrutura - aliada ao portfélio
fortalecido - permitira acompa-
nhar o cliente em praticamente
todas as etapas da mineracao, jus-
tamente em um momento no qual
o mercado busca extrair a maxi-
ma eficiéncia de suas operagdes.
“Um portfélio completo gera um
valor tremendo para nos, pois sdo
companhias muito fortes em suas
respectivas areas, em uma combi-
nacao perfeita de tecnologias”, diz
ele. “E a otimizacdo do ciclo na-
tural dos processos é algo muito
atrativo a indudstria atualmente.”

Saiba mais:
Lynas: www.lynascorp.com
Metso Outotec: www.metso.com
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A INCLUSAO DIGITAL

NO CAMPO

AGORA UMA ASSOCIACAO,
CONECTARAGRO RENOVA

A APOSTA NA EXPANSAO

DA CONECTIVIDADE NO
AGRONEGOCIO BRASILEIRO,
PROPONDO-SE A COBRIR 13
MILHOES DE HECTARES NO
PAIS ATE 2021

Por Melina Fogaca

m tempos de pandemia, a

importancia da tecnologia

torna-se cada vez maior.

Com o isolamento social,
a conectividade mostrou-se fun-
damental para a continuidade das
atividades, em especial no mercado
agricola, que ao longo dos anos vem
se consolidando como o principal
pilar da economia no Brasil, inten-
sificando ainda mais sua centralida-
de estratégica.

De olho nesse cenario, empresas
de diferentes setores - como AGCO,
Climate FieldView, CNH Industrial,
Jacto, Nokia, Solinftec, TIM e Trim-
ble - se uniram no ano passado para
acelerar a conectividade no campo,
tornando-o ainda mais produtivo e
competitivo.

Até dezembro de 2019, como ja

reportado nesta Revista M&T, o
projeto ConectarAgro promoveu a
conectividade em mais de 5,1 mi-
lhGes de hectares de areas rurais em
todo o Brasil, representando 8% da
area produtiva do pais. “No Brasil,
a conectividade avangou nas gran-
des cidades, mas ainda tem muito
caminho para ser percorrido nas
regides agricolas, que tém enorme
representatividade no pais”, ponde-
ra Gregory Riordan, diretor de tec-
nologias digitais da CNH Industrial
para a América do Sul.

PLATAFORMA

Agora, o grupo de empresas quer
ir além, em uma nova fase de propa-
gacdo do projeto. Segundo Riordan,
o ConectarAgro promove 0 acesso a
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Cobertura também permite a conexdo entre maquinas e sensores de loT

internet para produtores de todos os
portes, de forma aberta e simplifica-
da. “E uma iniciativa que beneficia
toda a cadeia que envolve o agronego6-
cio, levando conectividade para mais
de 24 mil km de estradas e rodovias”,
posiciona.

Inclusive, o tipo de conectividade
utilizado (bandalarga 4G de 700 MHz)
foi determinado por esse aspecto. “E
uma rede aberta, disponivel para to-
dos os tipos de agricultores, além de
ser uma plataforma capaz de conectar
todo o ecossistema”, comenta Mateus
Barros, lider de negécios de Climate
FieldView, plataforma de agricultura
digital da Bayer para a América Lati-
na. “Também é uma tecnologia global
e acessivel, o que facilita a entrada do
agricultor - em especial do pequeno -
na era da digitalizacdo, auxiliando na
inclusao digital no campo.”

Segundo ele, a conectividade é
a mesma utilizada nas cidades, de
modo que o agricultor ndo encontra
dificuldades em opera-la. “Depois
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que é feita a instalacdo, todo o traba-
lho é realizado pela operadora”, com-
pleta Barros.

Isso explica a rapida expansdo do
projeto. De acordo com Alexandre
Del Forno, head de produtos cor-
porativos da TIM, até o momento
o sistema permitiu levar a conec-
tividade para mais de 218 cidades
em todo o territorio nacional, con-
templando 575 mil pessoas em oito
estados, em mais de 50 mil proprie-
dades rurais, sendo que 90% delas
tém menos de 100 hectares.

0 executivo destaca que, além da
cobertura 4G de 700 MHz, o Conecta-
rAgro também oferece cobertura com
a plataforma Narrow Band IoT (NB-
-10T), tecnologia oferecida pela proé-
pria TIM e que ja foi disponibilizada
para mais de 11,5 milhdes de hecta-
res. De acordo com Del Forno, o NB-
-IoT tem capacidade de ampliar em
mais de 40% a cobertura tradicional,
em relacdo ao uso de smartphones.
“Essa cobertura permite a conexdo de

TRIMBLE

maquinas e sensores de Internet das
Coisas, passando a ser fundamental
para o desenvolvimento do agronegd-
cio”, diz ele.

POTENCIAL

Até 2021, retoma Riordan, o obje-
tivo é ainda mais audacioso, levan-
do o ConectarAgro a 13 milhdes de
hectares, ou o dobro do que foi rea-
lizado em 2019. No entanto, o exe-
cutivo ressalta que o préximo passo
do projeto ndo se dara apenas em
dados quantitativos, mas também
qualitativos, fazendo com que a co-
nectividade possa ser usada da me-
lhor forma possivel, atingindo todo
seu potencial. “Com uma visio co-
laborativa, queremos acelerar a co-
nectividade no campo por meio de
um acesso de qualidade na area do
agronegoécio, entregando solugdes
que favorecam todo o ecossistema
produtivo, econémico e social, com
beneficios para toda a comunidade
rural”, diz Riordan.

Para Barros, o ConectarAgro tam-
bém busca garantir uma conectivi-
dade mais integrada, que - por meio
de sensores no ar e no solo - inclui
conexdo entre os maquinarios, as-
sim como entre escolas rurais, esta-
¢des meteorologicas e, até mesmo,
dispositivos conectados, que avaliam
a condigdo fisica dos rebanhos, por
exemplo. “Ou seja, a conectividade vai
ajudar o agricultor a produzir mais,
gerenciar melhor seus custos e obter
exceléncia operacional em sua pro-
priedade”, completa.

Em relacdo ao custo para aderir
ao projeto, Barros diz que, depen-
dendo do tipo de topografia, o valor
de implementacdo tem ficado em
algo como ‘meio saco por hectare’.
“A medida que o agricultor comeca
a adotar essa tecnologia, o retorno
sobre o capital investido vem bas-
tante rapido”, ele assegura.
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CONECTARAGRO TORNA-SE ASSOCIAGAO

Para obter maior representatividade e influéncia, o ConectarAgro
mudou de status e tornou-se uma associacdo civil sem fins lucra-
tivos. O especialista Gregory Riordan, da CNH Industrial, foi esco-
Ihido como o primeiro presidente da Associacdo, ficando no cargo
por dois anos. Segundo ele, a mudanca foi necessaria para que o
projeto possa crescer de forma mais rapida e organizada, atingin-
do todo o territorio nacional. “Por meio da associacdo haverd um
crescimento dos dispositivos da conectividade, ganho de escala e
uma padronizacdo quase natural da tecnologia, pelo uso e nao
pela imposicdo”, afirma. "Além disso, é preciso se alinhar aos fo-
runs publicos e privados, tanto na linguagem como nas acées, para
que todos os esforcos que estdo sendo feitos no Brasil possam
melhorar a conectividade.”

A partir da sua criacdo oficial como associacdo, outras empresas
podem se associar ao ConectarAgro, que atualmente integra 35
companhias de diversos setores, do agribusiness as telecomuni-
cacdes, passando pelo sistema financeiro. “Essa diversidade de
novos membros mostra o potencial da conectividade no campo”,
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Riordan, da CNHi
e da ConectarAgro:

padronizagéo da Saiba mais:
finaliza Riordan. tecnologia pelo uso ConectarAgro: conectaragro.com.br
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Informacdes técnicas e cientificas sobre os segmentos
da construcao, mineracao e sustentabilidade
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ANTECIPANDO
TENDENCIAS

REAPRENDENDO A
TRABALHAR COM
RESTRICOES, A SOTREQ
SE ADAPTA A NOVA
REALIDADE TRAZIDA
PELA PANDEMIA

COM ESTRATEGIAS E
PROJETOS QUE SERAO
MANTIDOS NO PERIODO
POS-CRISE

o meio da dificuldade en-
contra-se a oportunidade, ja
dizia o fisico Albert Einstein.
Tal sentenca pode ser toma-
da como verdadeira em diversos setores
produtivos durante o atual periodo de
pandemia, em que as empresas precisam
se reinventar e colocar em pratica ideias
e projetos que ja vinham sendo planeja-
dos, mas foram antecipados pela crise.

E o que acontece com a Sotreq. Para
o diretor executivo de negécios Renato
Pimentel, a empresa soube aproveitar
a oportunidade trazida pelo momento
desafiador para aderir e antecipar al-
gumas tendéncias. “Assim como outras
empresas, a Sotreq precisou reaprender
a trabalhar dentro das restri¢cées que fo-
ram impostas”, afirma Pimentel. “Mas es-
tamos contentes com os resultados, pois

conseguimos preservar integralmente as
nossas operagoes.”

Segundo o executivo, talvez pela carac-
teristica dos negdcios da empresa - prin-
cipal dealer da Caterpillar no pais e que
atua no atendimento a diversas ativida-
des, como geracdo de energia, construcdo
de barragens, saneamento, mineracao,
usinas de agucar e alcool - foi possivel dar
continuidade as atividades, adaptando-se
rapidamente a nova realidade.

Todavia, para se manter na ativa foi
preciso conciliar a preservaciao da sau-
de dos funcionarios com a continuidade
da prestacgdo dos servigos, evitando que
fossem ambos impactados. Para tanto,
a empresa inicialmente tomou atitudes
para preservar os trabalhadores, colo-
cando em torno de 50% dos cinco mil
funciondrios em home office, com objeti-



vo de reduzir ao maximo a circulacdo
nas filiais. “Além do aspecto fisico, as
operagdes de almoxarifado de pecgas,
de oficinais e do centro de manufa-
turas de componentes, areas que sao
a esséncia da nossa entrega, ndo po-
diam ser paralisadas”, diz o executi-
vo. “Nao podiamos correr o risco de
fechar uma filial por contaminagio
de funcionario e, por consequéncia,
interromper o atendimento e o forne-
cimento de pecas.”

CANAL DIGITAL

No aspecto comercial, ele prosse-
gue, a estratégia de digitalizacdo foi
essencial. Segundo Pimentel, o negé-
cio da empresa sempre esteve atrela-
do a presenga fisica, com as equipes
visitando os clientes. Com o impedi-
mento do contato pessoal, a empresa
passou a promover eventos online,
como lives com clientes, para enten-
der suas necessidades, assim como
fortaleceu o canal de vendas de pecas
pela internet, com a criacao de trei-
namentos e webinars em que os es-
pecialistas da Sotreq e da Caterpillar
compartilham conhecimento com os
clientes. “No més de maio, criamos
um evento inédito via Youtube por
meio do qual foi possivel realizar a
comercializagdo online de maquinas”,
diz Pimentel. “Batizado de Cat Live
Festival, o evento ja faz parte da his-
téria da Cat e da Sotreq, pois foi a pri-
meira vez que realizamos uma ag¢do
virtual desse porte, comercializando
pela rede bens de producdo de alto
valor agregado.”

0 evento citado pelo executivo foi
realizado em maio, durante dois dias,
permitindo a comercializacdo de apro-
ximadamente 600 maquinas em plena
pandemia. “Com o sucesso do Cat Live
Festival, j& pensamos em realizar ou-
tros eventos nesse modelo, usando a
forca do canal digital de forma mais
ativa e constante”, complementa.

Pimentel: tecnologia embarcada ganhou corpo

Se funcionou na parte comercial, a
digitalizacdo também foi crucial no
pos-venda. Conforme aponta o execu-
tivo, durante o periodo de pandemia
a tecnologia se mostrou essencial no
atendimento, viabilizando a execucdo
de trabalhos a distancia. “Quando veio
a pandemia, ficou visivel a necessida-
de de utilizar tecnologias cuja adocado
enfrentava resisténcia por parte dos
clientes, passando de um item de se-
gunda importancia para prioridade”,
diz Pimentel. “Assim, houve uma ade-
sdo muito grande a certos recursos.”

Exemplo disso sdo alguns progra-
mas que conectam os equipamentos,
ja disponiveis ha cerca de cinco anos,
mas que sé agora, por forca das cir-
cunstancias, vém ganhando forca e
importancia. Segundo o diretor, qua-
se todos os equipamentos produzidos
pela Cat em sua fabrica de Piracicaba
(SP) ja saem da linha de producao
conectados, equipados com sistemas
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que permitem monitorar remotamen-
te a operagdo, gerando informacgdes
estratégicas aos clientes, sempre com
o0 objetivo de reduzir custos e aumen-
tar a produtividade. “A tecnologia em-
barcada ganhou relevancia”, resume
Pimentel. “Com essa crise, os clientes
abragaram de uma forma mais forte
essa vertente, que vai ganhar ainda
mais forca daqui para frente.”

Nessa linha, o executivo indica
que algumas atividades certamente
serdo mais utilizadas no pés-pande-
mia, como é o caso do home office,
além das reunides virtuais. “As con-
feréncias online permitem ganho
de tempo, pois podemos entrar em
contato com outras filiais com mui-
to mais frequéncia, com a mesma
qualidade”, ele comenta.

AMBIENTE

Do ponto de vista do ambiente de
negdcios, Pimentel diz que foi pos-
sivel perceber melhorias no volume
de comercializagdo de equipamentos
durante a pandemia, especialmente
em maio, impulsionadas pelas vendas
online do Cat Live Festival.

Ja no més de junho, o executivo diz
que a empresa recebeu cotagdes ain-
da maiores, com expectativa de uma
volta rapida aos niveis anteriores a
crise. Mesmo assim, no inicio de julho
a empresa ainda avaliava o momento
certo de reabrir. “Estamos sendo con-
servadores na estratégia de abertura
das filiais, pois serd preciso adotar
diversas medidas, como teste de tem-
peratura na entrada dos funcionarios,
distanciamento das pessoas e limpe-
za mais especifica”, ressalta Pimentel.
“Provavelmente, serd necessario um
prazo em torno de trés meses até to-
das as filiais voltarem.”

Saiba mais:

Sotreq: www.sotreq.com.br
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AGENTES DE _
TRANSFORMACAO

DEBATE SOBRE O DESCARTE DE RESIDUOS GANHA O MUNDO, MAS O
BRASIL AINDA BUSCA ERRADICAR OS LIXOES E, ALEM DE SOFRER PREJUIZOS
AMBIENTAIS, DESPERDICA UM POTENCIAL ELEVADO NO SEGMENTO

inda sem solugdo a vista, os
lixdes constituem um pro-
blema ambiental grave no
pais, trazendo prejuizos ao
solo, agua e lengdis freaticos, além de
facilitarem a proliferacdo de doencas
como dengue, zika, leptospirose e ou-
tras. De acordo com Luiz Gonzaga, dire-
tor-presidente da Associacao Brasileira
de Empresas de Tratamento de Resi-
duos e Efluentes (Abetre), a ma gestao
dos residuos é prejudicial em todos os

Oferecimento:

sentidos. “O pais tem 3.257 lixdes ati-
vos, que deveriam ter sido erradicados
em 2014” comenta. “Sem duvida, isso
€ um problema para o meio ambiente
e para a saude da popula¢do, mas tam-
bém mostra a falta de responsabilidade
das autoridades, que nao priorizam a
sua erradicacdo.”

Apesar da situagao critica, o merca-
do nacional de residuos ja conta com
empresas e associacdes empenhadas
em mudar essa realidade, por meio
de tecnologia e gestdo eficiente. “E
um setor pronto para avancar”, avalia
Gonzaga, que é o curador do Nucleo
Residuos Sélidos da BW Expo, Sum-
mit e Digital 2020.

A prépria Abetre implementou ha 6
anos um sistema online de rastreabili-

dade dos residuos. O primeiro estado
contemplado foi Santa Catarina, segui-
do por Rio Grande do Sul, Rio de Janei-
ro e Minas Gerais. E o préximo é Sao
Paulo, com langcamento previsto para
setembro. “Base para o SINIR (Sistema
Nacional de Informacdes dos Residuos
Solidos), o Manifesto de Transporte de
Residuos é uma extraordinaria contri-
buicdo para sabermos para onde estdo
sendo levados os milhdes de tonela-
das de residuos gerados anualmente”,
observa o especialista. “Hoje, o MTR ja
€ uma ferramenta de politica publica
obrigatdria.”

POTENCIAL

De fato, a obrigatoriedade passou a
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Geracdo de energia a partir de residuos tem potencial econdmico relevante

valer para todo o territério nacional
com a publicacdo da Portaria n2 280, de
29 de junho de 2020. Trata-se de uma
ferramenta online gratuita que possi-
bilita a digitalizagdo dos documentos
declaratdrios dos geradores, além de in-
formar as movimentagdes e operagdes
de gerenciamento dos residuos.

Além dessa iniciativa pioneira, o espe-
cialista cita outros exemplos no mundo
que podem servir de inspiragao, ao rea-
lizarem a coleta, transporte, tratamento
e destinagdo dos residuos de maneira
ambientalmente adequada. “Ndo é ne-
cessario descobrir a roda, basta que ndo
concordemos que haja afastamento da
massa de residuos, sem responsabilida-
de”, diz Gonzaga. “E preciso reciclar na
fonte, praticar a logistica reversa, fazer
com que todos participem da acdo e nao
aceitem a procrastinac¢do.”

Segundo ele, o potencial do Bra-
sil é imenso. Isso porque juntas as
areas de coleta, transporte, trata-

mento, destinacdo e limpeza urba-
na equivalem a um mercado de R$
25 bilhdes por ano. Todavia, esse
montante pode ser ainda maior, en-
tre R$ 50 bilhdes e R$ 70 bilhoes, se
considerados os investimentos em
solugdes tecnoldgicas para atender
as demandas legais previstas para
o futuro. Entretanto, para explorar
esse potencial ainda é necessario
superar muitos desafios, como o
estimulo a sustentabilidade econd-
mica e financeira, através da tarifa.
“Ndo é possivel vencer os desafios
do segmento sem que haja o recur-
so necessario”, pondera Gonzaga.

A seu ver, a aprovagdo do novo mar-
co regulatério do saneamento deve es-
timular as prefeituras a implementar a
cobrancga de tarifa para os servigos da
gestdo de residuos, cuja pratica é usual
no mundo inteiro. “Geramos 79 milhdes
de toneladas/ano de residuos, que ndo
sdo aproveitadas”, aponta. “E a implan-
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tacdo da tarifa dara a sustentabilidade
econdmico-financeira para que se faca
0 que é preciso.”

ENERGIA

Até porque o residuo pode ser usado,
por exemplo, para a geragao de ener-
gia, 0 que ja ocorre em varios paises.
Para estimular a captagdo de energia
a partir de rejeitos depositados em
aterros sanitarios, foi criada a Frente
Brasil de Recuperagido Energética de
Residuos (FBRER), uma alian¢a entre
a Abetre e mais trés entidades: Asso-
ciacdo Brasileira de Cimento Portland
(ABCP), Associagdo Brasileira do Bio-
gas (ABiogas) e Associacdo Brasileira
de Empresas de Limpeza Publica e Re-
siduos Especiais (Abrelpe).

Essas entidades firmaram um
Acordo de Cooperagao para Recupe-
racdo Energética de Residuos com
0 Ministério do Meio Ambiente, vi-
sando a, entre outras iniciativas, co-
ordenar esforcos para a remog¢io de
barreiras regulatorias que dificultam
o aproveitamento dos residuos.

O presidente da Abetre ressalta
que a FBER é uma uniio de esforcos
entre associacdes fortes, experien-
tes e que desejam melhorar a vida
da sociedade brasileira. “Criamos
a Frente porque compreendemos
que os residuos podem ser muito
bem-aproveitados para geracdo de
energia”, diz ele, destacando que o
aproveitamento acontece nao ape-
nas por meio da reciclagem, quan-
do ha encaminhamento do residuo
para a realizacdo do “blend” (que
substitui o carvao coque nas in-
dustrias de cimento), mas também
pelo uso da fragdo organica, que é
levada aos aterros para posterior
producdo de metano. “Aproveita-
mos o biogas e geramos energia
elétrica”, ressalta Gonzaga.

Desse modo, o investimento em
aterros sanitarios regionais e recu-
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peracdo energética pode eliminar
desperdicios e fortalecer a economia

O DESAFIO DO HIDROGENIO

A curadora do ‘Nucleo de Transformacdo Energética — Hidrogénio' da BW Expo, Summit circular. “Com um ano de funciona-
e Digital 2020, Monica Saraiva Panik, firmou novos apoios estratégicos para levar o tema mento, os aterros que substituirdo
ao evento. Para contribuir com a iniciativa, a SAE Brasil e a Ballard Power Systems deci- esses depositos de lixo a céu aberto
diram criar o ‘Student H2 Challenge’, um desafio estudantil de mobilidade a hidrogénio. estardo aptos a produzir metano’,
Para viabilizar a competicéo, a Ballard doou dez stacks (pilhas) de 2,1 kW. Além disso, destaca. “E, com as usinas de biogas,
também oferece apoio técnico e cursos online sobre a tecnologia. Todas as universidades podemos ter uma produgdo elétrica
inscritas ja participam das etapas digitais. Contudo, somente dez serdo selecionadas quase dez vezes superior a atual.”

para as etapas presenciais — o que evidentemente considera o cenario da pandemia. O Sobre a BW 2020, o curador ressaltaa
desafio final, com o antncio do vencedor, acontece durante a BW 2020, em outubro. necessidade de transformacao para que

asociedade compreenda seu papel. “Em
geral, o brasileiro ainda joga lixo pela ja-
nela do carro ou em qualquer lugar”, cri-
tica. “Mas podemos contribuir para que
o cidaddo saiba diferenciar residuos
de lixo por meio de programas e agdes
bem-elaborados que se tornem agentes
de transformacao”.

SAE BRASIL

Saiba mais:

BW Expo: www.bwexpo.com.br

CUSTO-HORARIO
DE EQUIPAMENTOS

ﬁ SOBRATEMA
at

CONHECA O NOSSO
SIMULADOR DE CUSTO
HORARIO PARA

EQUIPAMENTOS

FORMATO DIGITAL

ACESSE AGORA!



EMPRESA

Marcodo & Tomlogia

APOIO AOS NEGOCIOS

BRACO FINANCEIRO DA

DAF, A PACCAR FINANCIAL
FECHA O PRIMEIRO ANO

DE ATIVIDADES NO BRASIL
COM A SENSACAO DE DEVER
CUMPRIDO, APESAR DOS
DESAFIOS ENCONTRADOS
PELO CAMINHO

o completar um ano de

atuacdo no Brasil, a Pac-

car Financial tem motivos

de sobra para comemorar
os bons resultados alcancados, mal-
grado o cenario de incertezas enfren-
tado no periodo. E ndo é para menos.
A empresa financeira, que da suporte
as operagdes da DAF Caminhdes no
pais, encerrou o més de maio com R$
562 milhdes em carteira e cerca de
mil unidades financiadas.

De acordo com Jodo Petry, diretor
da empresa no Brasil, o resultado ga-
rante uma participacdo de 33% nas
vendas da DAF desde a entrada no
mercado nacional, ha um ano. “Os da-
dos mostram que, de cada dez cami-
nhoes vendidos ou emplacados pelos
clientes da DAF, trés foram financia-
dos pela Paccar Financial”, comemora
o0 executivo.

Para chegar a isso, a empresa regis-
trou dois momentos importantes desde
a chegada ao mercado brasileiro. O pri-
meiro foi em novembro, quando chegou
a obter 54% de participagdo nos nego6-
cios da DAE e o outro em dezembro,
quando a participacdo foi de 43%. “Es-

ses resultados sdo reflexos diretos da
nossa estreia na Fenatran com a linha
de financiamento”, diz Petry.

A empresa, diz ele, comecgou sua ca-
minhada no Brasil com um aporte ini-
cial de R$ 100 milhdes de reais, que
inclusive ja foi ampliado para atender
a demanda do mercado nacional. Atu-
almente, o capital social da instituicdo
é de aproximadamente R$ 500 milhdes
de reais. E a expectativa é de encerrar
0 ano com R$ 700 milhdes em carteira,
em um crescimento de 41% se compa-
rado ao mesmo més de 2019.

Com os bons resultados, a estrutu-
ra também avancou desde a entrada
no pafs, contando hoje com quatro
regionais e 35 colaboradores diretos,
que atuam diretamente no Parque In-
dustrial da DAF, localizado em Ponta
Grossa (PR).

Segundo Petry, o ritmo acelerado
se prolongou até o terceiro trimestre
deste ano, que também surpreendeu
positivamente. “Respectivamente, os
meses de marco, abril e maio repre-
sentaram 43%, 34% e 41% de pene-
tracdo da financeira nos negdcios da
DAF”, detalha. “Mas, mesmo depois, ja

no cendrio de crise, decidimos manter
os niveis de taxas do pré-pandemia,
pois entendemos que os clientes pre-
cisam do nosso suporte para focar em
seus negocios.”

RELEVANCIA

Por falar em pandemia, para o di-
retor financeiro da Paccar Financial,
Anderson Haiducki, a crise pegou
todo mundo de surpresa. “Apesar do
susto, em breve teremos boas noticias
na economia, com a retomada da con-
fianca do consumidor”, pondera.

Na sua avaliacdo, Haiducki pondera
que o Brasil - apesar da depreciacdo
da moeda - conta com uma inflacdo
controlada, o que é um fator favora-
vel, em especial acompanhada pela
queda na taxa de juros (atualmente
em 2,25% a.a), o que estimula as em-
presas a buscar a captagio necessaria
para a retomada da economia. “A par-
ticipacdo dos bancos de montadoras,
como a propria Paccar Financial, tem
sido muito relevante para o segmento
de caminhoes”, afirma. “E a tendéncia
é que isso continue agora no segundo
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semestre, pois sera um fator muito
importante na retomada econémica.”

Segundo a Associacdo Nacional das
Empresas Financeiras das Monta-
doras (ANEF), nos udltimos 12 anos
a modalidade de crédito Finame, do
BNDES (Banco Nacional de Desenvol-
vimento Econdmico e Social), repre-
sentou 50% em média do mercado
de caminhoes vendidos no pais. “Nos
anos de 2013 e 2014, 70% dos cami-
nhoes foram financiados por Finame,
tornando-se protagonista no seg-
mento”, diz Haiducki.

Mas entre 2019 e 2020, ele res-
salta, essa linha de financiamento
registrou uma queda abrupta, oca-
sionada pela mudanca de direcio-
namento, o que alterou a politica
de oferta do produto, que deixou de
ser tdo competitivo e abriu espaco
para outras modalidades. “A redu-
¢do da taxa Selic também fez com
que o Crédito Direto ao Consumi-

Petry: apoio ao setor de transporte de cargas

dor (CDC) ganhasse em competiti-
vidade”, acresce.

Além do CDC, a Paccar Financial
também opera com produtos como
Floorplan, modalidade em que o ban-
co oferece crédito mediante a cobran-
ca de taxa de juros e IOF (Imposto so-

PACCAR PARTS INAUGURA

NOVO CENTRO DE DISTRIBUIGAO NO BRASIL

Localizado no complexo industrial da DAF em Ponta Grossa (PR), o novo Centro de
Distribuicao (CD) de Pecas da Paccar tem 16 mil m? de &rea construida e capacidade
de instalacdo seis vezes maior se comparado ao antigo PDC (Parts Distribution Center).
Inaugurado em julho, o espaco recebeu investimento de R$ 100 milhdes em estrutura,
mais R$ 100 milhdes em pecas fisicas, buscando oferecer disponibilidade de 99% de
pecas para a rede de concessionarias. “No momento, contamos com nove mil cddigos
de pecas e, para o proximo ano, fecharemos com 20 mil”, diz Carlos Tavares, diretor da
Paccar Parts Brasil. “Mas nossa capacidade total é de 50 mil cddigos de pecas.”

de pecas da Paccar tem
16 mil m? de area construida
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bre Operagdes Financeiras), voltado
exclusivamente a rede de concessio-
narias da DAF. Segundo o executivo,
de junho de 2019 a maio de 2020,
um nivel de 56% das operagdes da
empresa foram de CDC e 44% de Flo-
orplan. “A Paccar Financial vem tra-
balhando junto ao BNDES para ofere-
cer o Finame para seus produtos em
2021” ressalta Haiducki. “Afinal, mes-
mo com a queda em relagio aos anos
anteriores, ainda é uma importante
linha de financiamento. E a também
estamos estudando o lancamento de
leasing para o préximo ano.”

PERFIL

Para embasar esses estudos, a
Paccar Financial mantém-se aten-
ta ao perfil de seu cliente. Em uma
pesquisa realizada recentemente, a
financeira descobriu que 43% dos
clientes sdo empresas de médio
porte, que faturam até 300 milhdes
de reais, enquanto 39% sio empre-
sas de grande porte e 15% de pe-
queno porte, além de 3% de trans-
portadores auténomos.

Em relacdo a atividade, 84% dos
clientes atuam com transporte de
cargas, disparado o principal nicho,
como mostrou a pesquisa. Para Pe-
try, esses nimeros estdo alinhados
ao foco adotado pela empresa para
os produtos que financia, que sdo os
caminhdes extrapesados, principal
caracteristica da DAF. “Temos visto
o crescimento no uso de caminhdes
extrapesados no setor de servigos e,
com isso, a necessidade de financia-
mento”, observa o executivo. “E com
o comércio atacadista voltando a
ter frota prépria, também aumenta
a necessidade de financiamento de
caminhdes.”

Saiba mais:

Paccar Financial: www.paccarfinancial.com.br/pt-br
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Implementos facilitam

a escavacao

m 1873, o inglés William D.
Priestman criou a primeira ca-
camba clamshell utilizando dois
pedacos de correntes. Em 1890,
ja havia mais de 300 cagambas em opera-
¢ao na Inglaterra, usadas principalmente
em escavagdes subaqudticas, abertura de
pocos e preparacao de fundacdes. O con-
ceito atravessou rapidamente o oceano e,
naquele mesmo ano, a Link-Belt construiu
sua primeira escavadeira com clamshell.
Naquela época, a Menck & Hambrock,
entdo uma pequena empresa alema,
comecou a produzir o “Indian Shovel’, um
sistema semelhante a um scraper, que
era puxado sobre o solo por um guincho.
Em 1891, a empresa colocou a venda
sua primeira escavadeira clamshell e, em
1896, lancou uma versao aperfeicoada, na

Aprendizes em campo na
decada de 60 com um modelo
clamshell da Priestman
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Por Norwil Veloso

qual havia guinchos independentes para
elevacao, descida, abertura e fechamento
da cacamba. Na virada do século, essas
maquinas eram produzidas na Alemanha
por diversos fabricantes, dentre os quais
a Demag.

RETRO

A origem do implemento retro, o
mais usado atualmente em escavadei-
ras hidraulicas, ndo é conhecida. Mas
0s primeiros registros datam de 1744,
com uma méaquina flutuante produzida
por Macary e apresentada a Academia
Francesa para avaliacdo. Em 1855, O. E.
Rood recebeu uma patente para uma
maquina cuja cagamba escavava no

sentido da escavadeira. Esse implemento,
que permitia a escavacao acima e abaixo
do nivel do solo, foi largamente utilizado
até os anos 30.

Com a construgao das ferrovias, surgiu
a necessidade de equipamentos de terra-
planagem com maior produtividade. As-
sim, as maquinas manuais perderam ter-
reno para as maquinas a vapor, enquanto
as capacidades tiveram um aumento
consideravel. O aparecimento de maqui-
nas sobre trilhos foi rapido, lancando méo
de pequenas locomotivas a vapor com
cacambas de madeira e iniciando uma
nova era. Apds comprovar sua eficiéncia

¢
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Um dos precursores
do conceito ‘Skimmer’

nas ferrovias, navios, escavadeiras e com-
pactadores, 0s motores a vapor passaram
a acionar tratores — que posteriormente
receberam lamina, escarificador e outros
implementos pesados.

Em 1913, apareceram na Europa as
primeiras cacambas do tipo dragline. A
Keystone desenvolveu um sistema de ca-
camba corredica sobre trilhos (skimmer),
que também foi utilizado por fabricantes
como Demag, Menck e Weserhutte.

DRAGLINE

Os tratores a vapor se tornaram as
maiores maquinas da época disponiveis
para esses servicos. Essas maquinas
substituiram os equipamentos de tragcao
animal no transporte de material esca-
vado fora de estrada, o que estimulou a
producao de implementos basculantes
especiais, antecessores das cacambas
usadas nos veiculos especificos.

A segunda metade do século XIX foi
também o melhor momento para as
escavadeiras com cacambas multiplas.
Em 1852, Alphonse Couvreux lancou uma
méaquina desse tipo, com alcance de 23
m, usada na construcao de uma estacao
ferrovidria e, posteriormente, na ferrovia
das Ardenas, na dragagem do Danubio e

na construcao de canais na Bélgica.

Nas obras do canal de Suez (onde
foram escavados mais de seis milhdes de
m? de terra num trecho de 15 km) e, pos-
teriormente, nas do Canal de Manchester,
as escavadeiras de cacambas multiplas
comprovaram ser mais eficientes do
que as grandes escavadeiras shovel a
vapor. Essa solucdo também foi prevista
inicialmente para o canal do Panam3,
utilizando-se maquinas de 70 ton.

Mas as caracteristicas locais, com solo
com pedras e dificil de escavar, levaram a
uma producao didria tdo baixa que, além
de comprometer os cronogramas, levou a
empresa a faléncia em 1893. Na retomada
das obras, em 1906, foram usadas 100
maquinas shovel sobre trilhos com ca-
cambas de 3,8 m?, que tiveram excelente
desempenho, obtendo-se producoes
horérias médias da ordem de 300 metros
cubicos de rocha detonada.

Esse resultado revolucionou o conceito
das maquinas de escavac¢do. Em 1914, o
mercado havia mudado completamente
em favor das maquinas shovel, deixando
os modelos de cagambas multiplas restri-
tos a servicos especificos, como draga-
gem, escavacao de canais e remogao de
estéril em minas a céu aberto.

SHOVEL

Outro estagio de desenvolvimento
surgiu com a criagao das esteiras, o que
permitiu as maquinas trafegar em ter-
renos dificeis e eliminou as dificuldades
decorrentes da instalacdo dos trilhos.

Destaca-se nessa area o trabalho da
Buckeye Traction Ditcher Company que,
no final da Primeira Guerra Mundial, pas-
sou a utilizar o sistema patenteado Krupp
de tragdo, composto por uma corrente
de sapatas de madeira fixadas entre
duas chapas de aco e interligadas por
pinos. Essas esteiras eram produzidas em
versdes longas e em versdes curtas tipo
“half-track” com o outro eixo com rodas
direcionais.

Foi entao criada a Alligator Traction
Division, da Buckeye, que produziu
esses componentes para suas valeta-
deiras e para um grande ndmero de
fabricantes (como Keystone, Hanson,
Insley, Koehring, Erie, International e
outras), durante toda a década de 20.
A partir dos anos 30, a empresa entrou
em declinio, pois os fabricantes passa-
ram a produzir suas proprias esteiras,
mas continuou a produzir valetadeiras
até ser adquirida pela Superior Equi-
pment em 1973. Posteriormente, essa
empresa foi adquirida pela H&S, que
fabrica essas maquinas até hoje.

Um novo avanco ocorreu no final do
século XIX com a invencédo dos pneus
(por J. B. Dunlop) e do motor diesel
(por Rudolf Diesel, em 1892). Enquan-
to 0s motores a vapor demandavam
preaquecimento, mais operadores e
um grande estoque de combustivel
(uma maquina de 30 ton consumia 400
| de dgua e 60 kg de carvao por hora),
0s motores diesel estavam sempre
prontos para uso imediato, além de
apresentarem menor necessidade de
estoques (somente o combustivel) e
maior facilidade de deslocamento face
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a possibilidade de projetos compactos.

No final dos anos 70, as maquinas a
cabo perderam sua hegemonia junta-
mente com a configuracdo shovel. Da
mesma forma que os draglines, passaram
a ser usadas somente em aplicacdes espe-
cificas. Para os servicos gerais, as escava-
deiras hidraulicas passaram a dominar,
ocupando com rapidez o espaco deixado
pelas maquinas a cabo, gracas a sua maior
produtividade e desempenho.

E a configuragao shovel, por sua vez, foi
substituida pela configuragao retro-shovel
(também chamada de backhoe), a tal
ponto que hoje, ao se falar desse tipo de
maquina, sequer se cogita outra configu-
racdo de cacamba.

2 . " "E‘,‘,- R Sk

Leia na préxima edicao: D ) =
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CONTINUA

SISTEMAS DE CORRENTE
ALTERNADA CONSTITUEM

A BASE DE DISTRIBUICAQ

DE ENERGIA ELETRICA NO
MUNDO, MAS A EVOLUCAO
DATECNOLOGIA VEM
PERMITINDO A AMPLIACAQ DO
USO DA CORRENTE CONTINUA

o final do século XIX, quando se
COMecou a pensar em transmis-
sdo de energia elétrica, foram
tentadas as opgbes de geracdo e
transmissao em corrente continua (CC, defendi-
da por Thomas Edison) e em corrente alternada
(CA, desenvolvida por George Westinghouse),
criando-se uma concorréncia que ficou conhe-
cida na Historia como a ‘guerra das correntes’.
Afinal, essa ‘guerra’ terminou por ser vencida
pela corrente alternada, devido principalmente
a sua maior eficiéncia no transporte em distan-
cias longas.

Como a poténcia dissipada é igual ao produto
da tensdo pela corrente — ou ao produto da re-
sisténcia pelo quadrado da corrente —, é melhor
trabalhar com correntes menores em um condutor
de resisténcia conhecida, de modo a evitar perdas
excessivas. Em outras palavras, deve-se utilizar
sempre a maior tensdo (voltagem) para obter-se a
menor corrente possivel. Assim, a transmissao nor-
malmente é feita em alta tensao.

ALTA TENSAOQO

0 sistema de CA também foi escolhido de-
vido a praticidade do uso de transformado-
res e ao custo inferior dos geradores e moto-
res. No caso da CC, ao contrario, a conversao
eficiente para alta tensdo ndo era viavel até
0s anos 60. Por isso, toda a transmisséo e
distribuicdo de eletricidade no mundo aca-
baram sendo feitas em CA.

Atualmente, a evolucdo da tecnologia permi-
te que os sistemas de CC sejam usados para
transmissao de grandes blocos de energia por
distancias longas, ou mesmo para interligar sis-
temas com frequéncias diferentes — de 50 e 60
Hz, por exemplo.

No caso da transmissdo em CA trifasica sdo
necessarios trés cabos (ou conjuntos de cabos),
enquanto o sistema em CC necessita somente
de dois (um para cada polo). Como alternativa,
pode-se usar um s6 polo, com a terra como re-
torno. Isso se traduz em menos cabos e perdas.

A transmissdo em CC propicia ainda maior
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MANUTENCAO

AS DIFERENGAS ENTRE 0S SISTEMAS

765 kV AC 500 kv DC 800 kv DC
Numero T‘ 'T' 'T'
de linhas
Passagem
(metro) -240 -110 -90

estabilidade do sistema, permitindo um cha-
veamento suave. Por outro lado, a opgao re-
quer subestacBes conversoras, normalmente
compostas por tiristores de alta poténcia, uma
tecnologia mais onerosa em relacdo aos siste-
mas em CA.

Para a escolha do sistema mais convenien-
te, é necessario avaliar fatores ambientais,
econdmicos e técnicos. Considerando aspec-
tos ambientais, os sistemas CC sdo superio-
res aos sistemas CA. Isso porque as linhas de
transmissao em CC produzem campos magné-
ticos e elétricos estaticos, capazes de induzir
correntes em objetos proximos.

Em contrapartida, a tensdo e corrente indu-
zidas por acoplamento sdo efeitos primarios
nas linhas de transmissdo em CA. O fluxo
de fons de ar produzidos pelo efeito Corona
ocorre somente nas linhas CC, embora seja
baixo. J4 a radio interferéncia e o ruido audi-
vel, produzidos por linhas CC, geralmente sao
maiores com tempo bom, enquanto nas linhas
CA esses efeitos sdo maiores em condicdes de
mau tempo. Os niveis maximos de ruido para
as linhas CC em bom tempo, contudo, s&o me-
nores que os de uma linha CA em mau tempo.

CUSTOS

Com respeito aos aspectos econbmicos, €
preciso avaliar todo o conjunto de componen-
tes. Para a solucdo CA, além da linha é predi-
so considerar os custos dos transformadores
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elevadores e rebaixadores, dos sistemas de
controle, das compensacdes de carga e reati-
vas e dos disjuntores. Para a alternativa CC, é
preciso levar em conta ainda o custo dos con-
versores, dos sistemas de controle, dos equi-
pamentos CA de entrada e saida e dos filtros.

Para um comparativo de custos, foram
considerados os dados do Bipolo 1 da su-
bestacdo de Nelson River, no Canada. Os
resultados mostram que o comprimento de
linha a partir do qual a transmissao em CC

REPRODUGAQ
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€ economicamente mais vantajosa situa-se
entre 500 e 800 km.

Ja para a comparacdo do desempenho, foi
considerado o sistema de transmissao de Itai-
pu, onde existem 10 geradores em 60 Hz e ou-
tros 10 em 50 Hz. Os geradores de 60 Hz es-
tao conectados a trés linhas de transmissao de
765 kV em CA, enquanto os de 50 Hz, a linhas
do Paraguai; no caso de energia ndo requerida
por esse pais, a dois bipolos de transmissdo
CC de + 600 kV, que ligam Foz do Iguagu a
subestacdo de Tijuco Preto. A comparagdo foi
baseada na quantidade de faltas ocorridas e
na Forced Energy Unavailability (FEU), fator
que define o tempo em que uma unidade
geradora permanece fora de servico devido a
uma parada forgada.

As conclusdes mostram uma superioridade
das linhas CC em ambos os critérios. Assim,
atualmente a transmissdo em CC pode ser
uma alternativa vantajosa para linhas com
mais de 500 km, devendo ser comparada cri-
teriosamente aos sistemas convencionais de
transmissao em CA.

A estacao canadense de
Nelson River transforma a
energia antes de distribui-la
a0s consumicdores
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A invencao do transformador, ainda no final
de século XIX, tornou possivel elevar a tenséo
na saida da usina, transmiti-la em alta tensao
e, depois, rebaixa-la para uso local. Como cita-
do a cima, a conversdo de CC para alta tenséo
ndo era viavel eficientemente até os anos 60.

Assim, o uso de CC implicaria dispor de
pequenas usinas geradoras, distribuidas pela
cidade e que alimentariam pequenas redes
locais. Na época, essa solugdo ndo era inte-
ressante, uma vez que oS motores a vapor
de pequena poténcia (que alimentariam as
usinas) eram pouco eficientes, barulhentos e
poluidores, com desempenho muito inferior
ao obtido com hidroelétricas de maior porte e
transmissdo por CA.

Mais de cem anos depois, a CA constitui a
base de todo o sistema de suprimento e dis-
tribuicdo de energia elétrica no mundo. Com-
parativamente, a CC esta restrita a sistemas
elétricos veiculares, centrais de telecomunica-
cao, estacdes cientificas remotas, abrigos de
emergeéncia e outros.

Recentemente, abriram-se outras possibili-
dades para a utilizacdo de CC com a possibili-
dade de disponibilizar pequenas unidades ge-
radoras, além da utilizacdo de painéis solares
fotovoltaicos, que produzem energia em CC
e podem ser instalados proximos do local de
consumo, também gerando grande economia
em linhas de transmisséo.

Além disso, muitos eletrodomésticos e apa-
relhos de comunicacdo (como computadores,
LEDs, TV de tela plana, equipamentos de som,
fornos de micro-ondas) também utilizam ali-
mentacdo CC ou motores CC de velocidade
variavel. Para os préximos 20 anos, esta pre-
visto que até 50% das utilidades domésticas
utilizardo corrente continua.

No caso de painéis solares, a energia
passa por diversos processos de converséo:
inicialmente é produzida em CC e depois
convertida em CA utilizando-se um inversor,
sendo entdo transmitida. Em sequida, a CA é
novamente convertida em CC pelos adapta-
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dores dos aparelhos domésticos ou de escri-
torio, LEDs ou micro-ondas.

Essas conversdes implicam perdas que po-
deriam ser evitadas se fosse usada uma rede
CC; ou seja, nessa situacdo, a eficiéncia das
células solares seria muito maior e a conta
para 0 usuario muito menor, ja que 0 Cus-
to de geragdo é praticamente zero. Também
seriam necessarios menos painéis, além de
se dispensar inversores, resultando em per-
das muito menores, sem falar nos ganhos em
sustentabilidade.

Da mesma forma, os aparelhos domésticos
ndo necessitariam de seus conversores inter-
nos, tornando-se mais baratos, simples e con-
fidveis. De modo geral, pode-se admitir uma
perda de 15% a 20% nos adaptadores para
as aplicacbes domésticas mais sofisticadas,
como televisores e computadores, de 10% a
13% em aplicagdes mais simples, como venti-
ladores, aquecedores, fornos de micro-ondas e
refrigeradores, e de 10% nos inversores, o que
possibilitaria uma economia de 25% usando
CC e painéis solares.

0 uso de CC é, portanto, mais vantajoso
em escritorios, centrais de processamento e

Geragao em CG por paineis solares fotovoltaicos 0 € eficiente se estiverem interligados
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outros similares. A geracdo em CC por painéis
solares fotovoltaicos, contudo, s6 é eficiente
se 05 painéis estiverem interligados, pois as-
sim a rede permitira a compensacéo de faltas
e excessos de cada unidade.

Sempre serd possivel armazenar em ba-
terias a energia produzida em CC. Os pro-
cessos de carga e descarga levam a uma
eficiéncia aproximada de 70% a 80% com
baterias de chumbo-acido, e de 90% usan-
do baterias de fons de litio.

Se admitirmos uma utilizagdo 50%-50%,
dia-noite, obtém-se um ganho de 27% com
0 uso de baterias de fons de litio, sem levar
em conta o custo das baterias e sua instala-
cao. Devido as baixas tensdes utilizadas, a
CC ndo é econdmica para acionar disposi-
tivos de maior poténcia (como lavadora de
roupa e forno de micro-ondas).

Nesse caso, a solucdo seria utilizar um
sistema hibrido, com CC para os disposi-
tivos de menor poténcia e CA para os de
maior consumo. Ou mesmo ndo usar dis-
positivos de consumo mais alto, como se
faz atualmente em barcos, motor homes
e trailers. ®
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Atingido em cheio pela pandemia do novo coronavirus, o mercado
chinés de equipamentos ja vem mostrando sinais de uma retomada
mais forte tanto da produgdo como das vendas. Junto a retragdo eco-
némica prevista para o mundo todo, a tendéncia no médio prazo é
que as empresas chinesas, como a LiuGong, aproveitem a vantagem
atual na retomada para ganhar mais espago no mercado internacio-
nal, em especial na América Latina, com destaque para o Brasil. Ao
menos essa é a meta.

Em entrevista exclusiva concedida a Revista M&T, o presidente da
LiuGong Latin America, Dawei He, confirma que a fabricante com
sede em Liuzhou tem como objetivo encetar um novo ciclo de de-
senvolvimento comercial para LiuGong Latin America, juntamente
com seus parceiros estratégicos na regido. “A parceria com revende-
dores, fornecedores, parceiros e clientes comp&e o nucleo da estra-
tégia para os proximos anos, que reflete uma visdo de longo prazo
do processo de desenvolvimento da LiuGong no mercado latino-
-americano”, comenta He.

Formado em engenharia mecanica pela Central South University,
em Changsha, Hunan, no sul da China, o executivo acumulou seis
anos de uma experiéncia no mercado europeu antes de assumir a
presidéncia da LiuGong Latin America. Apds iniciar a carreira no se-
tor como gerente regional de vendas na LiuGong na China, em 2008,

passou a diretor global de vendas (2013-2016) da Dressta,
marca de origem polonesa pertencente a LiuGong e, entre
2016 e 2019, foi gerente-geral da LiuGong Europe, na Holan-
da, até assumir o atual cargo, ainda no ano passado.

Nesta entrevista, dentre outros assuntos He comenta as
perspectivas da empresa para o mercado latino-americano
de maquinas, que a empresa atende a partir da fabrica de
Mogi Guagu (SP), discorre sobre os impactos da pande-
mia nos negocios e traga consideragdes sobre o atual
nivel tecnolégico do setor, além de avaliar a concorrén-
cia no setor. “A China é hoje o principal fabricante de
equipamentos para construcdo do mundo”, diz ele.
Acompanhe.
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Segundo o executivo, estratégia da empresa passa pelo reforco da rede e oferta de produtos de qualidade

e Quais sao suas perspectivas para o
mercado brasileiro de maquinas?

Quando falamos de uma visdo con-
sistente de planejamento, o mercado
brasileiro indubitavelmente é muito
promissor e importante no cenario
latino-americano. Trata-se de um
mercado estratégico para a LiuGong
globalmente. Tanto que, atualmente,
estd em processo uma nova etapa de
crescimento da LiuGong Latin Ame-
rica, com uma estratégia totalmente
focada nas necessidades de nossos
clientes e na criagdo de valor para os
Nnossos parceiros.

e E quais sdo as bases
dessa estratégia?

Estamos investindo no mercado
brasileiro, reforcando a rede de dis-
tribuicdo e, cada vez mais, ofere-
cendo produtos com alta qualidade
e tecnologia. Além disso, buscamos
a exceléncia no setor de pds-venda,
para garantir que nossos clientes
e parceiros tenham beneficios no
longo prazo a partir das nossas solu-
¢Oes. Considerando a América Lati-
na em geral, a empresa possui uma
estratégia estruturada em cinco fa-
tores: manufatura focada, operagdo
comercial centralizada, refor¢o do

PDC (Centro de Distribuicdo de Pe-
cas de Reposicdo), desenvolvimento
e adaptacdo de produtos e desen-
volvimento de pessoas.

e Como o mercado esta reagindo ao
contexto econémico atual?

O mercado global de equipamen-
tos de construcgdo foi afetado pela
pandemia, algumas regides mais e
outras menos. Mas, em uma crise
como essa, sempre é possivel tirar
aprendizados. Se olharmos para

tras, veremos que tem havido um
forte crescimento do mercado na
China e uma recuperagdo gradual
da Europa, impulsionada por inves-
timentos oportunos. E o mercado
brasileiro, mesmo afetado pela pan-
demia, continua avangando, logica-
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mente com menos expectativa do
que antes.

e Pode citar alguns nimeros?

De janeiro a abril, o setor de equi-
pamentos de constru¢do no Brasil
acumulou um aumento de 27% em re-
lagdo a0 mesmo periodo do ano pas-
sado, indicando um forte crescimento
do mercado no periodo. Contudo,
espera-se uma queda de mercado
entre 10% e 15% no Brasil em 2020,
mas as vendas da LiuGong devem au-
mentar 10% em comparagao a 2019,
alinhadas ao nosso planejamento, que
é consistente.

e Qual é o cendrio projetado
para o pés-pandemia?

O mercado de construcgdo brasileiro
tem uma demanda enorme que foi su-
primida nos ultimos cinco anos. E, em
2020, tem lutado com as dificuldades
da pandemia, infelizmente. Mas se-
guimos confiantes de que o segmento
de equipamentos de construgdo tera
uma boa recuperagdo no pais no pds-
-pandemia, impulsionado pelos prin-
cipais setores econémicos, como agri-
cultura, mineragao e construgdo.

e Na sua opinido, o que pode
mudar no dia a dia do setor
daqui para frente?

Mesmo durante esse periodo de isola-
mento, estamos trabalhando em alguns
projetos importantes, como a realiza-
¢do de treinamentos online com nossos
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parceiros. Nessa linha, acreditamos que
apos a pandemia muitas atividades serdao
implementadas para recuperar o tempo
perdido, como treinamentos em campo,
langamentos de novos produtos e cam-
panhas de suporte ao cliente. O mais im-
portante é ajudar nosso cliente a se man-
ter em dia com o seu trabalho, o que vai
se acentuar ainda mais a partir de agora.

e Qual é o posicionamento
da marca neste mercado?

A Guangxi LiuGong Machinery con-
tinua progredindo globalmente e uma
demonstragdo disso é a 192 posicdo
conquistada no ranking Yellow Table
de 2020, que lista as 50 principais em-
presas do nosso segmento. Isso evi-
dencia mais um ano de crescimento,
pois em 2019 ocupdvamos o 21° lugar
e, portanto, subimos trés posicGes
na tabela em um ano. J4 a Dressta é
uma marca muito importante para a
LiuGong. No entanto, ainda ndo exis-
te uma estratégia de promogdo dessa
marca no mercado brasileiro.

e Como avalia a participagdo
das empresas chinesas no
mercado brasileiro?

Em volume, a China é hoje o princi-
pal fabricante de equipamentos para
construgdo do mundo. Isso inclui a
LiuGong que, além de estar entre as
20 melhores fabricantes do mundo,
possui uma forte participagdo no
mercado brasileiro. Temos uma es-
tratégia de longo prazo para investir
e desenvolver nossos negdcios aqui,
a partir da oferta de produtos e ser-
vigos de qualidade.

e A propdsito, como a LiuGong se
destaca de outras fabricantes?

Com uma equipe globalizada foca-
da em oferecer solugdes completas,
a LiuGong investe constantemente
em inovagdes tecnoldgicas. Contamos
com uma equipe de 1.500 engenhei-
ros distribuidos por todo o mundo,

REVISTA M&T

Com cinco centros de P&D, fabricante conta com uma equipe de 1.500 engenheiros no mundo

trabalhando nas areas de pesquisa e
inovacdao de equipamentos. Essas so-
lugdes globais, alinhadas a resposta
rapida para as demandas dos clientes,
sdo alguns dos diferenciais da marca,
gue investe em tecnologia desde a sua
criagdo, em 1958, sendo pioneira na
fabricagdo de pas carregadeiras e esca-

vadeiras modernas na China.

e Qual é a estrutura que
da suporte a isso?

Existem cinco centros de P&D ao re-
dor do mundo. Além disso, a empresa
possui parcerias sélidas com fornece-
dores como a Cummins (motores), ZF
(transmissGes) e Kawasaki (componen-
tes hidraulicos), dentre outros. Todo
esse contexto tecnoldgico permitiu a
LiuGong langar em 2016 as pas carrega-
deiras da Série H e as escavadeiras da
Série E, seguidas pelos rolos compac-
tadores da Série E e pelas motonivela-
doras da Série D, em 2019. Hoje, essas
séries sao referéncias para a marca em
termos de tecnologia, garantindo um
ganho significativo em produtividade,
confiabilidade, menor consumo de
combustivel e facilidade de controle e
manutengdo, o que permite um alto
desempenho das maquinas em campo.

¢ Falando em desempenho, quais
sdo as tendéncias globais em
equipamentos?
O segmento de equipamentos de
construgao ndo para de desenvolver

novas tecnologias, com o objetivo
nao apenas de melhorar a seguranga,
eficiéncia, produtividade, consumo e
controle, mas também para se ade-
quar as novas fontes de energia e as
tecnologias que envolvem o uso de
inteligéncia artificial. Por suas caracte-
risticas de alta eficiéncia e baixo custo,
além de ser uma fonte limpa e renova-
vel, a energia elétrica inevitavelmente
substituird os combustiveis fésseis no
futuro, promovendo o rapido desen-
volvimento da eletrificagdo mundial.
Como resultado disso, as tecnologias
de baterias devem se desenvolver ra-
pidamente para fornecer mais energia
a um custo menor, estabelecendo as-
sim uma base sélida para a eletrifica-
¢do das maquinas de construgao.

e Ecomo amarcatem
acompanhado essa evolugao?

A LiuGong tem se adaptado a essa
realidade. No ano passado, langamos
na BICES (Beijing International Cons-
truction Machinery Exhibition) nossos
novos equipamentos elétricos a bate-
ria (BEVs), incluindo a pa carregadeira
856H-EV e as escavadeiras 906-EV e
922F-EV. Além disso, a LiuGong intro-
duziu a tecnologia de Inteligéncia Arti-
ficial no controle remoto de sua pa car-
regadeira, que agora é capaz de operar
a 3.000 km de distancia.

Saiba mais:

LiuGong: web.liugong.com/pt_la
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A construcao do futuro

uando o assunto sdo as faculdades anatdbmicas humanas, certamen-
te muitos considerardo que a visdo é o mais importante dos nossos
sentidos. A despeito da adaptabilidade de muitos deficientes visuais,
é evidente que sem esta faculdade as atividades mais corriqueiras da
vida humana tornam-se muito mais complicadas.

Em um estagio intermediario entre a visdéo humana perfeita e a mais completa escuriddo
existem outras formas de limitacdes que também comprometem nossa capacidade de dis-
cernir os fatos e as coisas desta vida. Em oftalmologia, as disfungdes mais comuns incluem a
miopia e a hipermetropia. Muitos convivem cotidianamente com estas dificuldades, que séo

RAIZ CONSULTORIA

corrigidas pelas lentes e éculos adotadas como solugéo paliativa. Mas ja ha solugdes mais mo-
dernas — e eficazes — para estas distor¢oes, incluindo cirurgias e transplantes.

Todavia, para além do caréter biolégico, a visdo turva também tem um aspecto fi-
losofico, que passa pela metéfora. Quando pensamos no atual governo brasileiro, por
. exemplo, uma das situagdes tragicoOmicas — talvez mais tragica do que coémica, ao gosto
Entre mzopes do fregués — repousa sobre a ma impressao que nos causam alguns dos politicos mais

labOTais e influentes da atualidade.

Em muitas ocasides, 0 nosso governo parece miope, com total incapacidade de enxer-

hipermétropes gar muito além do préprio nariz. S6 os fatos mais corriqueiros e imediatos conseguem

R . participar de seu universo de atuacdo, como se todo o resto ndo existisse. Sdo ocasides
funClona'lS, em que ficamos a imaginar se é para isso que elegemos alguém. Afinal, ndo deveriam as
falta a conexdo esferas do poder tratar de coisas mais ~sérias ou urgentes? )
Outros, porém, parecem sofrer de hipermetropia. Enxergam tdo-somente o “ponto fu-
entre o agora @  turo’que querem alcangar. Assim, s&o incapazes de perceber o que deveriam fazer hoje
para alcancar o porvir sonhado. Perdem-se ao redor de seus proprios pés na incapacida-
OfutuTO. ESta de de definir o proximo passo, enquanto discorrem sobre o grande cenério futuro, ou o
Conexdo é 0 que se:”Big Picture”. B
0 Mesmo ocorre nNas empresas, tanto quanto no governo e nas esferas politicas.
traduz as 'visées Algumas figuras sdo excepcionais para desenhar uma visao grandiosa do futuro e tra-
R gar objetivos para a organizagao. Outros sao excepcionais unicamente em solucionar as
em Tealldade, questdes operacionais e taticas. Entre tais miopes laborais e hipermétropes funcionais,
transformando falta. uma conexao entre ? agora e o futuro. Esta conexdo é o que traduz as visdes em
realidade, transformando ideias em fatos concretos.
ideias emfatos Tal visdo conectora é a estratégia que transforma a ideia projetada em agées, estabe-
" lecendo um caminho para que as organizagdes e paises possam prosperar. Justamente
COTlCTetOS. 0 gque mais nos falta hoje — no governo, na sociedade e nas organizacdes — para encon-

trarmos o caminho da construcdo do futuro.

*Yoshio Kawakami

é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema
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Participe do Mais Completo Evento Virtual de Tecnologias
Voltadas a Sustentabilidade do Meio Ambiente.
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Agronegdcio Sustentavel, Conservagao de Recursos Hidricos, Construcao Sustentavel, Economia Circular, Reciclagem de Residuos
na Construgéo, Residuos Sdlidos, Transformacao Energética — Hidrogénio, Valorizacao de Areas Degradadas e Waste-to-Energy.

Programacao e Atividades Interativas, Transmissao ao Vivo dos Eventos de Contetido e Acdes de Relacionamento
e de Negocios. A BW Expo, Summit e Digital 2020 reunird, em um ambiente virtual, uma rede de especialistas,
profissionais, empresas e representantes de entidades setoriais que atuam diretamente no fornecimento de
tecnologias e solugbes que reduzem o impacto ao meio ambiente.
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Messe Miinchen

Connecting Global Competence

Ha mais de 20 anos impulsionando
negocios e o desenvolvimento
tecnolégico das industrias de construcao
e mineracao na Ameérica Latina.

05-08 juLHo 2021

13h as 20h SAO PAULO EXPO

O maior evento da América Latina, referéncia em:
* Equipamentos para Construgcao e Mineracao

» Concreto & Asfalto

* Elevacao de Cargas e Pessoas

» Componentes, Pecas e Servicos

M&T EXPO
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Impulsione seu negocio.
Garanta seu espaco!

Contate nossa equipe comercial agora mesmo.
11 3868.6340 | info@mtexpo.com.br mtexpo.com.br



