VIDOTONDIL® OYINILANYIA - L'BIAl VISIATY

OYIVDI1dY YN SOIILIYD SO - SYHIIAYDIYHYD Svd

6L0Z - OYGINFAON - 6€Z N

-

Manuteng"&’b & Tecno
N ‘239 NOYEMBRO 72019-- . WWW REVIST

T.COM.BR

35 el

AINDA NESTA EDIGAO: AS NOVAS REGRAS PARA
IMPORTAGAO DE MAQUINAS

"% SOBRATEMA

s




EMPRESA ALEMA INVESTE R$60 MILHOES
EM NOVA UNIDADE INDUSTRIAL

HYDAC PRODUZ
FILTROS NO BRASIL

Imagine que uma equipe de técnicos e engenheiros vai até a sua
empresa, analisa suas maguinas sem tira-las do local e desenvolve um
filtro especifico para atender as suas necessidades, ajudando-o a
aumentar a rentabilidade e vida (til dos seus equipamentos.

Com a sua nova fabrica de filtros hidraulicos, em Indaiatuba (SP), é isso
que a Hydac sera capaz de oferecer: mais do que produzir no Brasil os
filtros que sao lideres globais de mercado, a empresa alema pode
agora prestar um servico ainda mais personalizado aos seus clientes.

(11) 4393-6600 | HYDAC@2HYDAC.COM.BR | WWW.HYDAC.COM.BR




EDITORIAL

Apesar de trazer desafios ciclicos para as OEMs, a
América Latina continua a oferecer oportunidades

a industria de maquinas. Isso porque o mercado
continental de infraestrutura tende a se recuperar

e a crescer. Pelas projegcdes da AEM (Association of
Equipment Manufacturers), a industria de construgao
latino-americana ja deve registrar algum crescimento
neste ano, com expectativa de expansao mais robusta
em 2020.

Mesmo em um cendrio de tensiao comercial, incertezas
politicas e pressdes fiscais que atualmente ainda pesa
sobre as economias locais, o setor deve crescer 1,1% em
2019 na regido, estimando-se um avango médio anual de
2,6% entre 2020 e 2023, segundo estudos da consultoria
Fitch Solutions. Mas esse avango certamente ndo sera
homogéneo em todo o continente, tanto em termos de PIB
como em estoque de infraestrutura.

AS PROJECOES PARA A
CONSTRUCAO LATINO-AMERICANA

naregido sera estimulada por um crescimento mais
significativo em mercados como Brasil e Colombia,
assim como pelo prosseguimento de um avango mais
forte em paises como Chile e Peru. E uma industria

de constru¢do em recuperacao e em constante
desenvolvimento, combinada com um suporte crescente
dos servicos extrativistas, pode estimular as bases para
alavancar a demanda de equipamentos.

E certo que a producio bruta de maquinas declinou
fortemente entre 2015 e 2016, mas comegou a

se recuperar nos ultimos dois anos. Em 2019, a
expectativa é de que o mercado permaneca estavel,
apesar que a produg¢do no Brasil - o maior mercado
regional de maquinas - possa crescer até 10%.

Seja como for, a América Latina tem provado ser

um campo atrativo para as fabricantes expandirem

“Apesar do cendrio de tensdo comercial, incertezas politicas e pressées
fiscais que atualmente ainda pesa sobre as economias latino-americanas,
o setor de construgdo deve crescer 1,1% em 2019 na regido, estimando-se

um avang¢o médio anual de 2,6% entre 2020 e 2023.”

Artigo assinado pelo diretor de inteligéncia de mercado

da AEM, Benjamin Duyck, mostra que um seleto grupo de
economias - em parte estimuladas pelos altos precos de
commodities - vem apresentando um melhor desempenho,
com habilidade de atrair capital publico e privado para
suportar os investimentos em infraestrutura, enquanto
outros mercados, de alto risco e com oportunidades mais
limitadas, continuam a pesar na competitividade global da
regido, ainda abaixo da média global.

Pelas andlises apresentadas, a expansao da industria

e solidificarem suas operac¢des, assim como seu
alcance de mercado, mas para elas é de suma
importancia contar com um crescimento econémico
mais sustentavel e de longo prazo, estimulando uma
presenca mais consistente no continente.

Boa leitura.

Perminio Alves Maia de Amorim Neto
Presidente do Conselho Editorial
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Capa: A pa carregadeira WA470LC
realiza manobra em banco de areia
(Imagens: Komatsu).
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PAINEL

Segundo a fabricante, a nova drea sera constituida
oficialmente em 1° de janeiro de 2020, permitindo ao grupo
atender a demanda crescente pelas solugbes auténomas.
Aideia é oferecer opgoes de autoconducdo a clientes de
segmentos como mineragao, portos e centros logisticos,

complementando o portfdlio de produtos e servicos da marca.

Subsididria da fabricante no Marrocos, a Magideutz
estabeleceu uma nova linha de produgao de grupos geradores
a diesel e hibridos em Sapino. Apds passar por uma reforma
completa de adequagdo, a unidade com 3.420 m* de drea
passa a ser a principal fonte desses equipamentos de alto
desempenho para o mercado africano, diz a empresa.

WEBNEWS
Rede Conectividade Treinamento
Alveco amplia Comaentregade Localizado em

suarede de
concessiondrias com
ainauguragao da
Porto Caminhdes,
em Manaus, que
conta comuma

drea construida de
aproximadamente
6,5 mil m>.

quatro escavadeiras
na Dinamarca, o Grupo
Volvo ultrapassou
amarca deum

milhdo de ativos
conectados, incluindo
caminhdes, 6nibus

e equipamentos de
construgdo.

Itupeva (SP), o
novo Centro de
Treinamento da
Jungheinrich
oferece formagao
em vendas e
pds-venda para
colaboradores

do Brasil, Chile,
Colémbia, Equador
e Peru.
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de realizar movimentos simultaneos.

uisicao 1
A CNH Industrial
anuncia a aquisicao
da AgDNA,
desenvolvedora
de ferramentas
de integragao,
mapeamento e
andlise de dados
para sistemas de
gerenciamento
agricola.

Aquisicao 2

A fabricante de
motores Deutz
anunciou a
aquisi¢do da Futavis,
desenvolvedora
alema de sistemas
de baterias elétricas
para veiculos
comerciais on e off-
highway.

Manitou reforca portfélio
na América do Norte

Um ano apds estrear no continente, a fabricante francesa
reforca sua atuagdo na América do Norte com a introdugdo
das plataformas TJ 65, TJ 65+, TJ 80+ e TJ 85. Segundo a
empresa, 0os novos modelos trazem caracteristicas como
operagao mais suave, trés modos de dire¢do e capacidade

Estrutura

A Manitowoc abriu
uma nova fabrica de
2.900 m> em Molino,
nas Filipinas, que
também inclui drea
de estoque para
pecas de guindastes
das marcas Potain e
Grove.

Parceria

A Magna
anunciou parceria
estratégica

nos EUA com a
Tires Direct, que
disponibilizard sua
rede e centros
comerciais para
caminhdes
médios através
dos EUA.



John Deere lanca
escavadeira de 20 toneladas

Segundo a fabricante, a escavadeira 200G sera produzida
em Indaiatuba (SP) e traz pontos de destaque como o
sistema hidraulico, projetado para entregar o maximo de
performance e durabilidade, além da alta velocidade de giro
e a possibilidade de ajuste entre trés modos de trabalho
(Eco, Power e High Power).

International Mining Hall
recebe mais de 10 mil visitantes

Realizada em outubro em Sevilha, na Espanha, a terceira
edicdo do evento International Mining Hall (MMH) recebeu um
publico de 10 mil visitantes, além de propiciar uma centena de
encontros de negdcios B2B e incluir uma programagao técnica
com especialistas sobre o futuro da minera¢ao, que reuniu
cerca de 70 palestrantes.

Disponivel em duas versdes, o guindaste MCT 325 oferece

comprimento de jib de 40 a 75 m, em segmento de 5 m.

Na sua extensao total, equipamento é capaz deicar 2,5 t
(naversdo de12t) e 2,3t (nade16t), 0 que—segundo a
fabricante - lhe confere um dos melhores desempenhos em

icamentos de longa distancia do mercado mundial.

A fabricante de maquinas agricolas apresenta os modelos
BH224 HiTech e BH214 HiTech, ambos equipados com
motor de 6 cilindros. Com entrega de 210 cv e 220 cv,
respectivamente, as novas maquinas atendem a diferentes
perfis de agricultores, completando o portfdlio da Geracao
4 de tratores da marca, informa a empresa.
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Escrito por Jack S. Goulding e Farzad Pour Rahimian,
o livro “Producdo e Manufatura Offsite para
Construcdo Inovadora” aborda as novas propostas
que estdo surgindo nos campos de inovagao, design,
processos, construcao, engenharia, manufatura,
logistica e robdtica, dentre outras dreas transversais
que estdo impactando os negdcios na atualidade.

A fabricante passa a oferecer a modalidade
de consdrcio com planos de 50 meses.
Desenvolvida em parceria com a Primo
Rossi ABC e a Conseg, a nova opgao de

compra esta disponivel para os geradores
de energia GSNEF60B, GSNEF140B,
GSNEF220B e GSNEF255B, com poténcias
de 60 kVA a 255 kVA, diz a companhia.

REVISTA M&T
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Offsite Production
and Manufacturing -
for Innovative

Construction

Novo implemento para
perfuracao de rocha
chega ao mercado

A Brokk traz ao mercado internacional seu novo
implemento hidraulico para perfuracdo de rochas
MMB326, que permite realizar diversos tamanhos

de furos - até 7,6 cm — em concreto, rocha e solo
compactado. Com velocidade de rotagdo de 250 rpm,
o dispositivo produz impacto de 271,1 Nm a 3.480
golpes por minuto, informa a empresa.

PERSPECTIVA

, lamenta-se o

economista Otto Nogami, consultor do Instituto de Ensino

e Pesquisa (Insper)

ESPACO SOBRATEMA

TENDENCIAS

Agendada para o dia 28 de novembro, a 14* edi¢ao
do evento ‘Tendéncias no Mercado da Construgao’ traz
uma programagao abrangente, com perspectivas so-
bre 0 mercado de infraestrutura e o setor de maquinas
e equipamentos. Durante o evento, a Sobratema langa
o novo ‘Estudo do Mercado Brasileiro de Equipamen-
tos para Construgao’, além de divulgar a lista dos mais
votados na ‘Pesquisa Destaque Pds-Venda Sobratema
2019’, que serdo homenageados.

GUIA SOBRATEMA

O ‘Guia Sobratema de Equipamentos’ conta com um
novo sistema que permite aos fabricantes realizar a
autogestdo dos dados técnicos de seus equipamentos
diretamente no site do programa, disponibilizando
as informagGes imediatamente apds a finalizagdo do
processo. E possivel editar dados ja cadastrados, incluir
novos modelos, substituir fotos, desenhos técnicos
e tabelas, excluir maquinas descontinuadas e gerir
as informagdes dos dealers, dentre outras funges.
Atualmente, o Guia conta com 2.268 equipamentos
cadastrados. Acesse: www.guiasobratema.org.br

BW EXPO 2020

Anova edi¢do da ‘BW Expo e Summit — 3% Biosphere
World’ conta com Nicleos Temdticos, que incluem
uma programacao especial sobre assuntos especificos.
Ja confirmado, o ‘Nticleo Tratamento de Efluentes’
tem curadoria da bidloga Ana Luiza Favaro, diretora
técnica da drea de biologia na Acqua Expert Engenha-
ria Ambiental. Incluindo exposi¢cao com as principais
novidades de sustentabilidade ambiental do mercado,
a feira ocorre entre os dias 6 e 8 de outubro de 2020,
em S&o Paulo. Informagdes: www.bwexpo.com.br

PLANO DE RIGGING

A Sobratema apoiou a realiza¢do do ‘Abcic Ne-
tworking VI’, evento organizado pela Associagdo
Brasileira da Construcdo Industrializada de Concreto
(Abcic) para associados, que tratou sobre a importan-
cia do Plano de Rigging na montagem das estruturas
pré-fabricadas de concreto. O presidente da Sobrate-
ma, Afonso Mamede, e o diretor de rela¢des institu-
cionais da entidade, Carlos Alberto Laurito, marcaram
presenca no encontro.

INSTITUTO OPUS

Cursos em Novembro
25-28 Supervisor de Rigging | Sede da Sobratema
25-28 Sede da Sobratema
Cursos em Dezembro

2-6 Rigging Sede da Sobratema
12-13 Sede da Sobratema
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/8\ SERVICOS PARA CARGAS DE PROJETO

é@ PENSAMOS GRANDE

: i A MSC oferece solugdes completas para as suas cargas de
projeto. Combinando a nossa cobertura portuaria global,
- 0 nosso equipamento especial e equipes especializadas,
orientamos a sua empresa em cada passo do processo
de transporte internacional. Vocé pode confiar em nossa
experiéncia como lideres mundiais em transporte e
logistica. A sua carga fora de padrao e fracionada estara
em boas maos.

Para saber mais, entre em contato com a sua agéncia
MSC local.

msc.com/project
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FEIRAS & EVENTOS

Gaet—)
NOVEMBRO
: VIII SIMPOSIO DE RESTAURACAO ECOLOGICA
Desafios do Processo Frente a Crise Ambiental
\% Data: 42 8/11
A primeira plataforma articulada HA20 LE PRO a chegar ao = Local: So Paulo Expo — Sdo Paulo/SP
Brasil foi entregue em outubro para a Prestobat, que j& possui / ABRINSTAL
. P 9° Férum de Gestdo e Economia de Energia
uma frota com mais de 100 maquinas da marca. Com altura de Data: 6/11
trabalho de 20 m, o equipamento ser utilizado na industria it Local: FIESP —Sao Paulo/SP
i
nuclear em atividades que exigem total auséncia de emissdes | ENECE 2019 , ,
\ 22° Encontro Nacional de Engenharia e Consultoria Estrutural

de gases, explica a fabricante. Data: 7/11

Local: Milenium Centro de Convengdes — Sao Paulo/SP

AEM ANNUAL CONFERENCE

Conferences and Seminars

Data: 182 20/11

Local: JW Marriott Marco Island Beach — Marco Island — EUA

Metso adota 6culos 10° CONGRESO IBEROAMERICANO
o o DE PAVIMENTOS DE HORMIGON
lntellgente S para Evento sobre Pavimento Rigido para o

» 0 Setor de Construgdo Rodovidria
suporte tecnico Data: 202 221

Conhecidos como ‘smart glass’ os Local: Hotel Galerias — Santiago — Chile
| ) a -
. e . TENDENCIAS DO MERCADO DA CONSTRUCAO
dispositivos de realidade aumentada 142 Edigao do Evento de Contetido da Sobratema

3 iai ; Data: 28/11
possuem cameras especials que permltem Local: Espago Hakka — S30 Paulo/SP

aos técnicos acessar auxilio remoto para

monitoramento e a¢des técnicas em tempo DEZEMBRO/JANEIRO

real. Denominada Metso Remote Assistance, IFAT DELHI
_ o . Trade Fair for Water, Sewage, Solid Waste and Recycling
a solu¢do comecou a ser utilizada no inicio Data: 5a7/12

Local: NSIC Ground — Nova Delhi — india

WORLD OF CONCRETE ASIA

Concrete and Masonry Exhibition

Data: 11a13/12

Local: Shanghai New International Expo Center — Xangai — China

INFRATECH 2020

Infrastructure Meeting Point

Data: 14a 16/1

Local: Messe Essen — Messe — Alemanha

HAULSBAUER 2020

Trade Fair for Construction

Data: 23 a 26/01

Local: Messe Graz — Graz — Austria

deste més no Brasil, informa a empresa.

Segundo a empresa, a ferramenta para andlise de
dados de vibragdo permite ajustar as configurages
de peneiramento sem desligar a maquina.
Controlado por um aplicativo de celular, o sensor
Flex-Mat é acoplado a maquina e exibe a medicao

= - BAUMESSE 2020
em questdo de segundos, gerando relatdrios que Regional Constructon FirforWest Saxony
podem ser editados e reenviados, diz a divulgacao. Data: 31/01a 2/02

Local: Messe Chemnitz — Chemnitz — Alemanha
TIROLER HAUSBAU & ENERGIE MESSE

FO C 0 The Trade Fair for Design, Construction, Renovation, Financing
Data: 31/01a2/02 ’
Local: Messe Innsbruck — Innshruck — Austria

e

ﬁ.

ERRATA

Nareportagem “O
posicionamento da maquina”
(ed. n°238), aimagem da
escavadeira da Link-Belt

vendida no Brasil saiu trocada.

-
e — ¥
* k
K , diz Jodo Octaviano Machado A correta é esta ao lado.
Neto, secretdrio de Logistica e Transportes do

L » % Estado de S3o Paulo.
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EXPO E SUMMIT DE TECNOLOGIAS PARA A
SUSTENTABILIDADE DO MEIO AMBIENTE

SAO PAULO-SP | 6-8 OUTUBRO DE 2020

PREPARE-SE: EM 2020, SAO PAULO SEDIARA 0 EVENTO MAIS .
IMPORTANTE PARA A COMERCIALIZAGAO DE TECNOLOGIAS DESTINADAS A
SUSTENTABILIDADE DO MEIO AMBIENTE.

Umareuniao de fornecedores de equipamentos, servigos e produtos com foco na redugao de impactos e
no meio ambiente. # 100 marcas expositoras. + 8 mil visitantes. # 8.000 m? de areas de exposigao.
\ SOBRATEMA

GARANTA SEU ESPAGO: 11 2501-2688 | WWW.BWEXP0.COM.BR S
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ALEM DA CARGA DE
TOMBAMENTO, AS
CARREGADEIRAS SAO
DIMENSIONADAS COM

BASE NA NECESSIDADE

DE PRODUCAO, TIPO DE
MATERIAL, APLICACAO,
ALTURA DE CARREGAMENTO
E PRAZOS DE OBRA

Por Santelmo Camilo

REVISTA M&T

scolher o equipamento
ideal é imprescindivel
para quem busca atingir
os indices de produtivi-
dade previstos para uma obra. Nes-
sa analise, deve haver equilibrio
entre os critérios técnicos, opera-
cionais e econdmicos, sob pena de
os resultados ndo safrem de acordo
com o esperado.

A escolha de uma pa carre-
gadeira, por exemplo, requer
abordagem diferenciada, na
qual sao considerados fatores
como a necessidade de produ-
¢do, densidade e granulometria
do material e aplicacdo, além da
distancia de transporte e altura
de carregamento.

Segundo os especialistas, toda
pa carregadeira é desenvolvida
ou projetada conforme a carga de
tombamento. Esse parametro con-
siste, em termos simples, no peso
ou carga maxima colocada na ca-
¢amba com o equipamento estatico
(com chassi articulado), até que os
pneus traseiros comecem a perder
contato com o solo.

De acordo com Rafael Ricciar-
di, responsavel pela linha de pas
da CNH Industrial na América do
Sul, esse é o critério basico para
se definir a capacidade técnica do
equipamento. Mas, em um segun-
do momento, outros dois aspectos
devem ser avaliados: a saber; a ca-
pacidade da cacamba e a poténcia



do motor. “No caso da New Holland
Construction, além dessas premissas
a marca sempre busca atender as ne-
cessidades de aplicagdo dos clientes,
produzindo equipamentos com ele-
vada capacidade de desagregacdo do
material”, assegura.

Para Sergio Sassaki, engenheiro de
aplicacdo de movimentagdo de terra
da Liebherr, o modelo de pneu tam-
bém influencia na configuracdo das
pas, pois garante estabilidade, tracdo
e conforto ao equipamento. Basica-
mente, os pneus se diferenciam entre
modelos radiais (mais flexiveis e com
melhor tracdo e conforto na transla-
¢do) e diagonais (de estrutura mais
dura, mais baratos e de manuten¢do
mais facil). “A banda de rodagem tem
diferenciacoes entre L2 e L5, tendo
a L5 uma camada mais espessa de
borracha, apropriada para operagoes
mais abrasivas ou com risco de corte,
além de desenhos para diferentes ti-
pos de aplicagio”, delineia.

As cagambas também sio determi-
nantes para a produg¢ido do equipa-
mento €, por isso, as suas configura-
¢oes devem se adequar a cada tipo de

aplicagdo, com modelos para esca-
vacdo, movimentagio, rocha, mate-
rial leve e longo alcance. O volume
é determinado pelo peso especifico,
granulometria do material e aplica-
¢do, sendo obtido a partir da carga
de tombamento da maquina. “A nor-
ma ISO 14397-1 aponta que a carga
nominal ndo deve exceder 50% da
carga de tombamento totalmente
articulada”, destaca Sassaki. “Logo,
a capacidade da cagamba sera a car-
ga nominal dividida pela densidade
do material empolado.”

Segundo ele, é importante salien-
tar que as carregadeiras ndo sao di-
mensionadas ou classificadas pelo
peso operacional ou poténcia ins-
talada, pois o valor a ser utilizado
para dimensionamento da cagam-
ba, conforme mencionado acima, é
a carga de tombamento articulada,
que representa a real capacidade da
maquina. Além disso, a distribuicdo
de peso da maquina pode definir o
seu peso operacional, assim como a
tecnologia empregada na hidraulica
e no sistema de translagdo define a
poténcia do motor. “Quanto maior o

CATERPILLAR

peso operacional, maior sera a neces-
sidade de poténcia adicional para su-
portar o excesso de carga’, elucida Sas-
saki. “Da mesma forma, quanto menor
a eficiéncia do sistema de translacdo e
do sistema hidraulico, maior deve ser
a poténcia instalada.”

PROJETO

Antes de adquirir ou alugar uma
carregadeira, o empreiteiro precisa
conhecer a necessidade de produgao
(m3/h), identificando corretamente o
porte e a capacidade da maquina. Para
tanto, devem ser consideradas algu-
mas particularidades da aplicacao,
como densidade do material, condi-
¢oes do material (no banco ou solto),
ciclo (em V ou de transporte) e condi-
¢oes de terreno.

Seguindo tais critérios, torna-se
possivel determinar a configura-
¢do da carregadeira quanto ao tipo
de pneu, capacidade e peculiarida-
des da cagamba, como presenca de
dentes, faca, bico de pato, prote-
¢Oes adicionais e outros detalhes.
“Como o empreiteiro possui metas
de producdo, é necessario garantir
que tenha rentabilidade com a ma-
quina”, observa Leandro Amaral,
especialista de aplicacao de pro-
duto da Caterpillar. “Muitas vezes,
ele ja sabe o que quer de um equi-
pamento especifico e dispoe de
carregadeiras configuradas para
determinadas aplicagdes.”

Na sua visdo, os locadores sdao mais
generalistas, pois montam frotas com
maquinas de diferentes tamanhos e
capacidades para atender ao mercado
com mais eficiéncia. “As empresas de
rental sabem o que normalmente seus
clientes precisam”, explica Amaral.

Todavia, existe uma politica de carga
util - a carga de limite estatico - que
especifica o quanto o equipamento
pode carregar com o brago totalmen-
te articulado. “Essa quantidade ndo
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Carga de tombamento
é critério basico para se
definir a capacidade técnica

o AL A R 2 L i

pode ser ultrapassada, sob o risco de
comprometer a seguranga e depreciar
0 equipamento”, completa.

Por sua vez, o gerente de marketing
de produto da Caterpillar, Gecimar
Morini, diz que a fabricante integra a
balan¢a na maior parte de sua linha
de carregadeiras, de forma que o ope-
rador possa monitorar o que carrega.
“Além de possibilitar seguranga, mui-
tos clientes conseguem controlar o
peso dos caminhdes, ja que sdo remu-
nerados por veiculo transportado e
passam em balanga”, explica.

Nesse ponto, Sassaki, da Lie-
bherr, acrescenta que as carrega-
deiras mais utilizadas no Brasil
oferecem carga nominal de 3.500
kg a 9.000 kg e carga de tomba-
mento articulada de 7.000 kg a
18.000 kg. “Nessa faixa, podem
ser aplicadas na inddstria da cana
de acucar e celulose, com cacam-
bas para bagaco ou chips de ma-
deiras, com garras ou garfos”, des-
creve. “J]& na construcido, utilizam
cacambas para o remanuseio de
materiais, enquanto nas minera-

14
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LIEBHERR

¢O0es sdo usadas para movimenta-
¢do de grandes volumes de miné-
rios, como brita, calcario, areia e
minérios diversos.”

CALCULO

Isto posto, existem calculos para se
determinar o porte e a quantidade de
carregadeiras a serem utilizadas em

NEW HOLLAND CONSTRUCTION

uma obra. Além do calculo operacio-
nal, sdo consideradas outras variantes,
como custo de aquisicao, manutencio,
frete, vida 1til e depreciagao.

Para exemplificar, o gerente de
produto da JCB, Etelson Hauck, faz
uma simulag¢io para o carregamento
de 100 milhoes de kg de material em
um prazo de 20 dias, ou seja, 5 mi-
lhdes de kg por dia. “Se a quantidade
de horas trabalhadas for de 10 h/dia,
devem ser movimentados 500 mil kg
por hora”, projeta. “Assim, o emprei-
teiro pode escolher entre utilizar
uma maquina que carregue 500 mil
kg/h, ou duas que carreguem 250
mil kg/h”, ele infere, advertindo que
maquinas que produzem mais tam-
bém costumam gastar mais.

Por isso, diz ele, é necessario sa-
ber quanto material pode ser mo-
vimentado a cada real gasto. Nor-
malmente, as cagambas menores
sdo usadas para materiais mais
pesados, enquanto as maiores sao
aplicadas nos mais leves, como ba-
gaco de cana, por exemplo. “Para
encher um caminhdo com capaci-
dade de carga de 15 mil kg, o ideal
é que sejam feitas quatro ou cinco
cacambadas, considerando cerca de

Além da cagamba, modelo de pneu também influencia na configuracdo das pas
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PAS CARREGADEIRAS

30 s para realizar o ciclo completo
por cacambada”, calcula Hauck, res-
saltando que, nesse caso, a produ-
tividade é adequada ao custo ope-
racional equivalente. “Se conseguir
encher em 1,5 min, em uma hora
terd carregado 24 caminhdes, em
um total de 360 mil kg”, completa.
Todavia, o gerente da area de supor-

lhe um equipamento apenas pela ca-
camba. Muitas vezes, afirma, nio faz
sentido que se invista em um equipa-
mento novo, principalmente se o con-
trato for curto. “Se ha uma carregadei-
ra no patio, ele vai utilizar, mesmo nao
sendo o modelo ideal”, diz.

De acordo com ele, o empreiteiro
deve buscar equilibrio entre os aspec-

tos técnicos e econdmicos. “A maioria
dos fabricantes de grande porte dis-
ponibiliza aos clientes as informagdes

te a vendas e aplicacoes da Volvo, Boris
Sanchez, pondera que um empreiteiro
ou locador ndo dimensiona nem esco-

MERCADO APRESENTA
PERFIS DIFERENTES DE COMPRADORES

De acordo com a Abimag, no primeiro semestre de 2019 foram vendidas 1.733 pas
carregadeiras no mercado brasileiro. Desse total, 18% (310 unidades) foram adquiridos
por locadoras, em especial modelos entre 7.200 kg e 8.500 kg de carga de tombamento,
ou seja, de 3.600 kg a 4.250 kg de capacidade de carga. Os dados foram informados
por Etelson Hauck, gerente de produto da JCB. “Isso mostra que as locadoras preferem
adquirir modelos de médio porte, ou seja, categorias de maquinas mais versateis”, assi-
nala, destacando que os empreiteiros pensam de forma diferente, pois calculam quanto
precisam carregar e em qual prazo. “Eles também levam em consideracdo aspectos como
produtividade da maquina que, além disso, precisa apresentar boa liquidez, ou seja, ter
um bom valor de revenda no futuro”, ele avalia.

Usuario deve buscar
equilibrio entre os
aspectos técnicos e
econdmicos na escolha
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para estimar os tempos de ciclo e o
custo de produgdo”, comenta. “E cada
uma das fases e processos possui um
tempo bem calculado, conforme os cri-
térios considerados.”

Ha ainda usuarios que querem saber
como a frota pode entregar uma me-
lhor producgdo. Nesse caso, é recomen-
davel enviar uma equipe para conhecer
a operacdo e as condicoes de operacgio.
“Mas todo equipamento é acompa-
nhado de manual de operagio, para
elucidar aspectos de seguranca, produ-
tividade, disponibilidade mecanica e
longevidade”, acrescenta Sanchez.

PARAMETROS

Alguns parametros de exceléncia
permitem conciliar produtividade
e custo operacional na aplicacido de
carregadeiras. Isso esta relaciona-
do a tecnologia que cada fabricante
utiliza e a durabilidade esperada do
equipamento.

Segundo Ricardo Zurita, gerente
de marketing de produto da Komat-
su, marcas com reputagdo no mer-
cado oferecem produtos com dura-
bilidade e tecnologia, garantindo a
exceléncia desejada. “A utilizacdo
de acessdrios como engates rapidos
ou protecdes adicionais para aplica-
cOes especiais, como fertilizantes e
movimenta¢do de biomassas, além
de balangas de carga, entre outros
itens, também contribui para otimi-
zar a produtividade e reduzir o cus-
to operacional”, assegura.

Ele concorda que a preferéncia no
Brasil é por pas carregadeiras de mé-
dio porte, com capacidades de carga
entre 2 a 3,5 m°. “Estatisticamente, es-
sas cacambas sdo as mais usadas, pois
as maquinas de médio porte sio mais
versateis e atendem a uma gama bas-
tante variada de aplicagdes”, afirma.

Mas, para Zurita, o uso de sensores,
balangas e dispositivos eletronicos esta
mudando as caracteristicas da ope-
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PAS CARREGADEIRAS

racdo e os indices de produtividade.
“Com uma balanga de cargas é possivel
carregar e transportar a quantidade
que foi demandada, sem a necessida-
de de passes ou viagens adicionais”,
pontua. “Ja o uso de sensores evita a
sobrecarga, assim como permite usar a
maquina com a capacidade plena.”

\VOLVO

MANUTENCAO

No que se refere a operacio, o geren-
te de suporte ao cliente da John Deere,
Rodrigo Nomura, aconselha que os
operadores nunca entrem na pilha de
carga com a carregadeira articulada,
além de manterem os pneus calibra-
dos, dentre outras indicagdes. “Estes
fatores basicos, aliados a manutenc¢ido
didria rigorosa, garantem alta produti-
vidade, disponibilidade e baixos custos
operacionais”, diz.

Por falar em manutengio, aplica-
¢0es com materiais corrosivos, como
fertilizantes e sal, exigem cuidados
adicionais. “A presenca de fundo epdxi
na pintura ja auxilia na prote¢do dos
equipamentos”, sublinha. “Mas os ra- P of N i S i A s et T A
diadores devem receber tratamento  Manuais de operagéo orientam sobre aspectos como produtividade e seguranca dos equipamentos
anticorrosivo, bem como se deve usar

graxa dielétrica nos conectores elétri- UMA CAPACIDADE PARA CADA APLKACAO

cos e isolantes de alta fusdo nos chico-  Confira no quadro as capacidades das pés carregadeiras
tes elétricos.” mais utilizadas no Brasil, com suas devidas aplicacdes.

Segundo Trazilbio Filho, especialista PESO OPERACIONAL APLICA(;AO

de Pmdum da_‘ Cafe CE p_ara a América Muito versateis em aplicacdes utilitarias, como movimentagao
Latina, as a_phcagoes mais severas po- 12 t | de pequenas pilhas de material, transporte de ferramentas e
dem deteriorar prematuramente as materiais. Possuem 6tima mobilidade em &reas confinadas
pecas da carregadeira, como no caso

L

) o . Mais produtivas, possuem mercado destacado no gerenciamen-
do manuseio de fertilizante. “Para to de pilhas de bagaco de cana e no segmento de agregados,
esses casos, 0s equipamentos de pri- 15 t principalmente areia. Também tém presenca em obras rodovia-
meira linha ja saem de fabrica com as rias, para espalhamento de agregados em base e sub-base
devidas protec¢des, como trés camadas
adicionais de tinta, arestas das chapas
arredondadas, protecdo especial dos

1 8 t Presentes em obras de infraestrutura na movimentagdo de agre-
gados e em expedi¢Oes de pedreiras e pequenas mineragoes

Utilizadas em pedreiras maiores, tanto na expedicdo quanto na

componentes elétricos e filtros de ca- 20-22 t frente de carregamento, mas também na industria sidertrgica e
bine, entre outros itens”, informa. em atividades de mineragéo, para carregamento de vagdes

Em relanglo aos materiais abrasivos, 2 Modelos maiores com aplicacdo predominantemente em
como granito, também é importante > 5 t mineracdo

testar os diversos tipos de FPS, ja que
os fabricantes apresentam solucdes

Fonte: John Deere
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PAS CARREGADEIRAS

Manutencéao didria rigorosa ¢ crucial para garantir alta produtividade

b\ (o | . ' Sspe(?ificas, de acordo com o material.
b O cliente deve ver qual apresenta a
melhor relacio custo-beneficio em sua
aplicacdo”, comenta Trazilbio Filho.
“Mas em hipotese alguma deixar de
utilizar FPS serd uma opg¢io vantajosa,
pois o tempo de parada para reformas
de cacambas e adaptadores é longo,
fazendo com que a produtividade de-
cresca substancialmente.”

Os demais componentes de desgas-
te, como a cacamba, também trazem
placas de desgaste para maior durabi-
lidade. Essas prote¢des adicionais, en-
tretanto, ndo blindam completamente
a maquina em locais de alto teor abra-
sivo. “Elas estendem a vida util dos
componentes, ddo mais resisténcia e
longevidade diante da exposicdo a es-
ses fatores”, ressalta Sdnchez, da Volvo.
“Mas em algum momento o desgaste
acontece e, por isso, a manutengio é
um fator primordial”

JOHN DEERE

Saiba mais:

Case CE: www.casece.com.br
Caterpillar: www.cat.com/pt_BR

CNH Industrial: www.cnhindustrial.com
JCB: www.jch.com.br

John Deere: www.deere.com.br
Komatsu: www.komatsu.com.br
Liebherr: www.liebherr.com

Volvo CE: www.volvoce.com.br

¢ 4

Locadores e empreiteiros tm motivacoes diferentes na escolha do equipamento
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PERFURATRIZES

PRODUTIVIDADE
NO DESMONTE

DIFERENTES CONCEPCOES TECNOLOGICAS BUSCAM APROVEITAR AS
DIVERSAS FORCAS CAPAZES DE AUXILIAR OS EQUIPAMENTOS NO
METICULOSO PROCESSO DE PENETRAGAO NA ROCHA

Por Antonio Santomauro

-
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brir orificios para alojar ex-

plosivos que desmontardo

rochas é um processo usu-

al em varios segmentos da
minera¢do. Com didmetros variando
de duas ou trés polegadas — em plantas
de britagem, produgao de agregados e
extragdo de calcario, por exemplo -, a
mais de 13 polegadas - em atividades
como mineragdo de ferro e carvao -,
esses orificios podem ser produzidos
com perfuratrizes construidas com
diferentes concepg¢des tecnolodgicas,
que buscam aproveitar diversas forgas
capazes de auxiliar no processo de pe-
netragdo na rocha.

Atualmente, na abertura de orifi-
cios com diametros a partir de 6 po-
legadas prevalecem dois conceitos de
perfuratrizes: as rotativas e as roto-
-percussivas DTH (sigla da expressdo
‘down-the-hole’, ou posicionadas no
interior do furo). Essas ultimas, como

seu nome ja indica, combinam a a¢ido
de rotacdo da ferramenta com a per-
cussao feita por um martelo.

F

Via de regra, como especifica Cris-
tiano Silva, gerente da linha de negé-
cios para equipamentos da Sandvik,
furos com maior diametro realizados
em rochas de menor dureza valem-se
do método rotativo, sendo o sistema
DTH utilizado nos demais casos -
considerando-se a gama dos didme-
tros superiores a 6 polegadas. “Mas
fatores como litologia do macico
rochoso, abrasividade da rocha, pro-
fundidade do furo, presenca de agua,
falhas e fraturas, além de aspectos
econdmicos, podem interferir na es-
colha do método”, ele ressalta.

Para Edvaldo Santos, gerente de
negocios da Epiroc, ndo ha possibili-
dade de se definir previamente, com
exatidao, se uma perfuracio exigira
equipamentos rotativos ou roto-per-
cussivos. Ele observa, porém, que os
rotativos predominam na realizacdo
de furos com diametros superiores
a 9 polegadas, até porque os equi-
pamentos roto-percussivos exigem
determinados volumes para poten-
cializar o impacto do martelo. “Na
maioria das perfuragdes de grande
didmetro ndo ha ar a bordo para que
um DTH seja tdo econdémico quanto
a perfuragdo rotativa com broca tri-
cone”, ele pondera.

Cabe destacar que tanto as per-
furatrizes rotativas quanto as roto-
-percussivas ndo aparecem somente
no desmonte de rochas, pois também
sdo empregadas em perfuracdes de
pocos para exploracdo de petroleo,
gas e agua, investigacdo geotécnica
e perfuracdo para pesquisa mineral,
dentre outras aplicagdes.

MARTELOS

Determinadas vertentes da minera-
¢do utilizam outra modalidade de per-
furatrizes roto-percussivas, construidas
com uma tecnologia denominada ‘mar-
telo de superficie’ (também conhecida
como ‘martelo de topo, ou ‘top ham-

mer’). Diferentemente do sistema DTH,
no qual o martelo trabalha dentro do
furo, nesse sistema a ferramenta per-
cussiva permanece fora do orificio.

Além de perfuratrizes rotativas e
DTH, tanto a Sandvik quanto a Epiroc
incluem em seus portfolios alguns equi-
pamentos de perfuragao desse tipo, que
também s3o disponibilizados pela Wolf,
empresa sediada no municipio paulis-
ta de Indaiatuba e que produz equipa-
mentos top hammer para perfuragées
de até 4 polegadas de diametro (além
de equipamentos manuais de perfura-
¢do0). “Fabricamos carretas hidraulicas
de perfuracdo com martelos de super-
ficie”, explica Paulo Hipolito, coordena-
dor de vendas da Wolf. “No caso de car-
retas pneumaticas, temos o martelo de
superficie e também a op¢do do rotator,
um equipamento que substitui o marte-
lo de superficie, permitindo o trabalho
com o sistema DTH.”

As perfuratrizes top hammer; diz ele,
também sdo utilizadas em projetos de
construcdo. “Mas a principal finalida-
de de nossas carretas é a perfuracido
de rocha para o desmonte em plantas
de britagem e agregados, por exemplo,
assim como na fabricacdo de cimento,
em calcario agricola e outros”, detalha
o profissional, destacando ainda que as
carretas da Wolf podem realizar perfu-
ragdes com até 26 m de profundidade.

Ja a Sandvik lancou neste ano a
perfuratriz rotativa DR416i, capaz de
abrir furos de até 16 polegadas de di-
dametro para carregamento de explosi-
vos. “E o maior equipamento de nossa
linha de perfuratrizes”, destaca Silva.
Segundo ele, comparativamente a um
equipamento DTH, o projeto constru-
tivo de uma perfuratriz rotativa difere
basicamente no compressor - de esta-
gio Unico nessa segunda categoria e de
duplo estagio na DTH - e na coluna de
perfuracdo (a ferramenta que perfura
arocha). “No método rotativo, essa co-
luna é composta basicamente por uma

NOVEMBRO/2019 23



PERFURATRIZES

Novidade da Sandvik, a perfuratriz rotativa DR416i € capaz de abrir furos de até 16 polegadas de didmetro

haste segmentada com broca triconica,
enquanto em equipamentos DTH ela
tem haste segmentada, martelo e bits”,
completa.

OPCOES
Embora as perfura¢des com diame-
tros superiores a 6 polegadas ainda

sejam realizadas preferencialmente
com equipamentos puramente ro-
tativos (ou equipados com martelo
de fundo), a gradativa introduc¢do de
plataformas maiores e mais potentes
propicia ganho de espago as perfu-
ratrizes top hammer também nesse
universo de aplicacdes, observa San-
tos, da Epiroc. “Para materiais mais

SANDVIK

duros, se houver pressio de ar sufi-
ciente o sistema DTH quase sempre é
mais rapido que a perfuragdo rotativa
pura”, ele ressalta.

0 motor que aciona as perfuratrizes,
prossegue o profissional da Epiroc,
pode ser diesel ou elétrico. “Geralmen-
te, as perfuratrizes roto-percussivas
sdo acionadas por motor diesel, en-
quanto as rotativas podem ser acio-
nadas por motor diesel ou elétrico,
dependendo da infraestrutura e espe-
cificidades existentes em cada mina”,
detalha Santos.

Também é possivel optar entre per-
furatrizes pneumaticas ou hidraulicas,
como lembra Osmar Gontijo de Oliveira,
diretor operacional da MSLPC, empresa
sediada em Sdo Paulo e que trabalha
com servicos de desmonte de rochas e
obras de construgdo pesada associadas
a servicos de geotecnia, consultoria,
monitoramento ambiental e projetos
relacionados a drgios de controle de
mineragdo e meio ambiente.

ALEM DE FUNDAGOES, PERFURATRIZES
ROTATIVAS ATUAM COM MELHORAMENTO DE SOLO

A perfuracdo de solos — sejam rochosos, arenosos ou argilosos, dentre outros — para
execucao das fundagdes de edificios, pontes, viadutos e tdneis, dentre outros géneros de
obras, constitui o principal conjunto de aplicacbes das perfuratrizes rotativas.

As solucdes sobre esteiras produzidas pela Liebherr, por exemplo, podem realizar per-
furacdes de até 4,5 m de didmetro e 95 m de profundidade. Com torque de até 51 t e
forcas de avanco/arranque de até 56 t, essas perfuratrizes possuem cabecote rotativo
movel fixado em um mastro, que pode deslocar-se sobre uma mesa e transmitir forca
para ferramentas como trados ou camisas metélicas. “A ferramenta penetra no solo por
meio de sua rotacdo”, descreve Gustavo Cintra, executivo de vendas de maquinas para
fundagdes e guindastes sobre esteiras da Liebherr. “E durante ou apos sua retirada,
injeta-se concreto no orificio aberto, onde também sdo inseridas as armacdes de aco,
moldando-se assim as estacas da fundacdo.”

Além da cravagdo das estacas — com martelo vibratorio e martelo hidraulico de impacto
— as perfuratrizes da série LRB também executam a mistura para melhoramento de solo
(soil mixing). J& em sua série LB, a Liebherr disponibiliza perfuratrizes com diferentes
configuragdes. Isso inclui opcdes para execucdo de estaca escavada, estaca secante ou
estaca de deslocamento, com hélice continua, martelo de fundo e outras. “O martelo de
fundo é usado em solos de alta dureza, que o trado sozinho ndo consegue perfurar”,
especifica Cintra. “Nesta linha, apresentamos h& pouco o modelo LB 16 unplugged, a
primeira perfuratriz elétrica a bateria do mundo”, ressalta o profissional.

Lancado neste

ano, 0 modelo LB

16 unplugged foi
apresentado pela Liebherr
€omo a primeira perfuratriz
elétrica a bateria do mundo
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Carretas hidraulicas de perfuragdo com martelos de superficie sdo especialidade da Wolf

Na perfuratriz pneumatica, explica
Gontijo, um Uinico compressor respon-
sabiliza-se tanto pelo ar que aciona o
martelo quanto pelo sistema de limpe-
za (composto por um orificio através
do qual o material extraido da rocha é
levado para fora do furo pela agdo do
ar em alta pressdo). Ja a perfuratriz
hidraulica possui um compressor res-
ponsavel apenas pelo ar de limpeza,
sendo o martelo acionado hidraulica-
mente. “A perfuratriz hidraulica é mui-
to mais produtiva que a pneumatica,
mas também é muito mais cara”, com-

para Gontijo. “Porém, se bem cuidada
em suas manuteng¢des tem um custo x
beneficio bem superior”

Atualmente, a MSLPC conta com
uma frota de 15 perfuratrizes roto-
-percussivas - sendo trés delas hidrau-
licas e as demais pneumaticas -, com
as quais pode realizar perfuragdes
de até 3,5 polegadas de diametro. Pe-
dreiras e obras de constru¢ao - como
rodovias e sistemas de saneamento,
dentre outras - sdo os locais onde es-
ses equipamentos operam com maior
frequéncia. “Em pedreiras, os didme-

tros mais usuais dos furos sio de 3 po-
legadas”, especifica Gontijo.

Para manter os custos dos proces-
sos de desmonte de rochas dentro dos
patamares com 0s quais a mineragao
normalmente trabalha, o especialista
recomenda um controle minucioso
da vida util dos materiais de desgaste,
especialmente acessdrios de perfura-
¢do como punhos, luvas, hastes e bits.
“Para isso, além de a¢des como rodizio
de hastes e lubrificacdo das roscas, é
necessario trabalhar de maneira efi-
ciente a limpeza dos furos”, orienta
o diretor da MSLPC. “E isso exige um
compressor bem regulado, que mante-
nha sempre a pressdo de ar adequada.”

Saiba mais:
Epiroc: www.epiroc.com/pt-br
Liebherr: www.liebherr.com.br
MSLPC: www.mslpc.com.br
Sandvik: www.home.sandvik/br
Wolf: www.wolf.com.br

CARRETAS

Perfuratrizes Pneumaticas e Hidraulicas

PWH-5000

Carreta de Perfuracdo de Rocha Pneumatica

Lider de vendas no mercado
Perfuracdo de 2.1/2"a 3.1/2"
Baixo custo operacional

Opcionais:
- Coletor de pé

LOBO XVI

Carreta de Perfuracao de Rocha Hidraulica

®:BNDES FINAME

PWH-5100TH

Carreta de Perfuracao de Rocha
Pneumética com Trocador de Hastes

Agilidade, seguranca e produtividade
Perfuracdo de 2.1/2"a 3.1/2"

Itens de série:
- Coletor de pd
- Trocador de hastes

Alta produtividade
Perfuracdo de 2.1/2" a 4"
Fabricacdo nacional
Baixo nivel de eletronica

- Coletor de dleo

- Esmeril pneumatico

- Afiadora de bits

- Sistema de injecao de dgua

- Engraxador automatico

Itens de série:
- Cabine
- Ar condicionado
- Inclinémetro digital
- Trocador e engraxador de hastes
- Coletor de p6
- Giro de 45° da cabine sobre a esteira
- Perfuratriz PWPH-16.5
- Boom extensivo

Rua Anto6nio Barnabé, 652 - Distrito Industrial - Indaiatuba - Sao Paulo - CEP: 13347-340

pwhidro@pwhidro.com.br | www.pwhidro.com.br | 19 3801-9500
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TRANSFORMACAO
EM CURSO

APOSTANDO EM SERVICOS,
A CNH INDUSTRIAL
REORGANIZA A ESTRUTURA
CORPORATIVA VISANDO A

UM AUMENTO DE 5% NAS
VENDAS ANUAIS LIQUIDAS DE
EQUIPAMENTOS AO REDOR
DO MUNDO

Por Marcelo Januario
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ara acelerar os negdcios e
obter um aumento anual
de 5% nas vendas liquidas,

a CNH Industrial anunciou
na Bolsa de Nova York uma nova es-
trutura para o periodo 2020-2024,
promovendo alteragdes no formato
organizacional e aumentando o foco
de atuagdo em dareas emergentes
como sistemas digitais, automacdo e
propulsdo alternativa, fortalecendo
assim a oferta de tecnologias e servi-
¢os associados aos produtos.

Batizada de ‘Transform 2 Win, a
nova estratégia divide as areas de
atuacdo do grupo em On-Highway
(veiculos comerciais e powertrain) e
Off-Highway (segmentos agricola, de
construcdo e de veiculos especiais),
prevendo investimentos de US$ 13
bilhdes ao longo do plano em todos
os segmentos. “Uma boa parte desse
processo ja havia sido realizada no
inicio deste ano, com a divisdo por
segmentos”, ressalta Vilmar Fistarol,
presidente da CNH Industrial para a
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Fistarol: ociosidade industrial é desperdicio de investimento

Ameérica do Sul. “Assim, o fato de divi-
dir agora em duas areas nao deve im-
pactar em nada, pois isso ja fez parte
do processo que nasceu la atras, de
modo que cada um dos businesses ja
estd estruturado.”

Segundo o executivo, foram ne-
cessarios seis meses de trabalho
para ajustar todas as organizagdes
do grupo multinacional, segundo a
nova filosofia de divisdo por seg-
mentos. “Na area agricola, antes ti-
nhamos dois brands que agiam de
forma independente e, agora, temos
um segmento com dois presiden-
tes de brands”, explica. “Mas essa
reorganizacao ja estd funcionando
[desde antes do antuncio], e ja esta
assimilada internamente.”

Além de reduzir custos operacio-
nais e aumentar a eficiéncia da base
de ativos, a reorganizacdo também
busca obter maior interacido entre
os segmentos, que - dadas as ma-
crotendéncias atuais — tém compor-
tamentos comerciais e de mercado
bastante distintos, o que representa
um desafio para uma organizagio
com estrutura matricial complexa
como a CNHi. “As tendéncias impac-
tam os negdcios de maneiras dife-

rentes e em tempos diferentes”, diz
Fistarol. “Mas ha outro motivo que
é o interesse do préprio investidor,
que também projeta niveis diferen-
tes de investimentos em cada setor.”

AGRICOLAS

Por falar em negdcios, o executivo
mantém expectativas elevadas para
o mercado brasileiro e latino-ameri-
cano, apesar da apreensdo vivida no
decorrer do ano. “As projeg¢des do ini-
cio do ano previam um crescimento
do pais de 5% a 10%, especialmente
na agricultura, mas também em cami-
nhoes”, pondera. “Ja na area de cons-
trucdo nido esperavamos um grande
crescimento, mas que efetivamente
continuasse a crescer.”

Para ele, o mercado ‘sofreu’ pra-
ticamente durante seis meses bus-
cando ‘entender como ia se dar o
crescimento’. Até porque as osci-
lagdes continuaram. No segmen-
to agricola, por exemplo, talvez a
maior aposta atual para o segmento
de maquinas e equipamentos, o ano
comegou com um ritmo relativa-
mente ‘interessante’ no que se refe-
re a investimentos, mas depois es-

friou. “O que acontece é que o efeito
Moderfrota, que terminou em abril,
acabou gerando impactos bastante
complicados no setor”, avalia Fis-
tarol, admitindo que desde o inicio
do ano ja se sabia que o programa
ia terminar. “Chegamos a entrar em
contato com o governo para tentar
ampliar o prazo pelo menos até ju-
nho, mas como isso ndo aconteceu e
novos fundos ndo chegaram, o setor
sofreu muito, com praticamente um
trimestre de ‘sofréncia’ para poder
fechar o trimestre e comegar um
novo periodo.”

A partir do momento em que entra
em vigor, ele continua, ha uma demo-
ra natural de dez a 15 dias para voltar
a andar. “Hoje, os investimentos para
esse periodo estdo acontecendo, mas
ndo temos mais tempo habil no ano
para recuperar esse atraso”, acentua
Fistarol. Seja como for, a expectativa
é de um resultado ‘um pouco me-
lhor’ para o mercado de maquinas
agricolas em relagdo ao ano passado.
“Imagino que ndo va ser ruim, pois
do ponto de vista de area plantada as
associagdes tém previsdo de algo até
melhor que a anterior”, conjectura.

CAMINHOES

No segmento de caminhdes, que no
Brasil o grupo CNHi participa com a
marca Iveco, Fistarol avalia que o
mercado segue se recuperando, mas
a uma velocidade diferente do que se
viu no inicio do ano. “Isso é patente,
pois o crescimento eventual projeta-
do era de 40% ou 42%”" ressalta. “A
medida que passam os meses, ja se vé
que a projecdo esta em 20%.”

Para ele, todavia, o segmento se-
gue pujante, gragas em boa parte ao
agronegbcio e também aos investi-
mentos privados, que estdo ajudando
a recompor as frotas. “A preocupacio
é que isso ndo tenha uma continui-
dade” alerta. “Afinal, a velocidade de

NOVEMBRO/2019 27



FABRICANTE

recuperagdo entre os segmentos tam-
bém ¢é diferente. O que da indicio cla-
ro de que nio existe uma linearidade
no crescimento do PIB.”

Isso fica claro, diz ele, pelo com-
portamento da demanda. Ligados
ao agronegocio, os veiculos pesados
tém crescimento maior, enquanto os
médios, mais ligados ao segmento in-
dustrial, vivem altos e baixos. E essa
oscilagdo também traz preocupagdes
quanto a ociosidade industrial, ainda
um ponto critico para as fabricantes
com base local. “Ja ndo nos assusta-
mos com mais nada, mas da sim um
frio na espinha”, reconhece o executi-
vo, destacando que a capacidade ins-
talada atual é ‘muitissimo superior’
ao nivel da demanda, até de quatro
vezes. “Isso é uma loucura, um des-
perdicio de investimento”, indigna-se.

Outro fator que pode agravar o ce-
nario é aiminente chegada do Euro VI,
que entra em vigor a partir de 2023.
“O resultado é que todo mundo perde
dinheiro”, afirma. “Esse mercado tem
de voltar a ganhar dinheiro para justi-
ficar os investimentos, que vdo acon-
tecer em breve em funcdo das novas
legislagdes sobre emissdes.”

CONSTRUCAO

De acordo com Fistarol, o segmento
da construgio também continua sofren-
do pelo mesmo motivo. “Temos uma
fabrica com capacidade instalada de 7
mil maquinas, com uma linha absolu-
tamente completa de produtos para to-
dos os segmentos dessa economia’, diz.
“No ano retrasado, o mercado total foi
de aproximadamente 7 mil unidades,
depois foi para 11 mil unidades e, nes-
te ano, vai passar um pouco de 15 mil
unidades. Mas ainda estd muito longe
daquilo que precisaria ser”

Na avaliagao do executivo, o seg-
mento da construc¢do vai continuar
sofrendo até que os grandes proje-
tos de infraestrutura decolem, pois
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22 EDIGAO DE EVENTO DE INOVAGAO

Com foco no conceito de ‘servitizacdo’, a CNH Industrial realizou em Curitiba (PR) a
sequnda edicdo do evento ‘Innovation Day’, que tracou um panorama dos projetos tec-
nolégicos do grupo em seus varios segmentos de atuacdo. Que ndo sdo poucos. Em
2018, os investimentos em pesquisa e desenvolvimento chegaram a cerca de 1,1 bilhdo
de délares a nivel global, sendo 100 milhdes de dolares na América Latina, onde ao con-
glomerado mantém cinco centros de pesquisa, quatro deles no Brasil. O resultado desses
aportes é expresso em cerca de 1.140 patentes ativas no pais, incluindo desde sistemas
modulares multicombustivel até veiculos auténomos e elétricos, passando por solucdes
de conectividade, acessibilidade e digitalizacao, todos destacados no evento. “Todavia,
por mais que a tecnologia avance, quem inova sdo as pessoas”, ressaltou Telma Cracco,
vice-presidente de recursos humanos da CNH Industrial.

Provedora de alta tecnologia, a CNH \ndusﬁa\ investe pesado em pesquisa e desenvolvimento

a construcdo de imoveis até leva a
algum nivel de investimento em ma-
quinas e equipamentos, mas pro-
porcionalmente é residual quando
comparada aos projetos de infraes-
trutura. “Ha muitos projetos sendo
regulamentados, a partir do que se
espera que os investimentos sejam
destravados”, cogita. “A expectativa
geral é de que [o setor] vai voltar,
mas ndo com toda a velocidade que
a gente imagina e precisa.”

Em relagdo aos investimentos ne-
cessarios para tanto, Fistarol ava-
lia que sempre havera risco para o

segmento privado nas parcerias, e
nao apenas numeérico, pois também
ha o risco da instabilidade politica,
com a ‘luta continua entre as insti-
tuicdes’. “Chega uma hora que essa
mensagem tem de parar”, critica. “O
pais inteiro, por meio de suas ins-
tituicOes, tem de passar mensagens
integradas e positivas ao mercado
investidor. O pais tem de conseguir
- e estd lutando para isso - reverter
esse quadro, que se construiu por
uma série de motivos.”

Saiba mais:

CNHi: www.cnhindustrial.com
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0 NOVO PERFIL DO
MERCADO IMOBILIARIO

Tecnologia,
expectativa de vida
e habitos sociais
moldam o novo
perfil de consumidor,
viabilizando projetos
diferenciados e
praticas inovadoras
na venda de imdveis

om O passar dos anos,

mudang¢as de fundo

vém sendo observadas

em diferentes niveis
nos grandes centros urbanos, em
um processo estimulado principal-
mente pela aceleracao tecnoldgica,
motivadora de novos estilos de
vida e de inéditas necessidades de
consumo, principalmente entre as
geragdes mais jovens.

Dentre as transformagoes estd, por
exemplo, o surgimento de um novo
perfil de comprador no setor imobi-
lidrio, espelhando as mudangas ocor-
ridas na prépria sociedade. “Atual-
mente, as moradias buscam atender a
novos perfis de consumidores, que sdao
cada vez mais variados”, posiciona Ve-
rena Balas, diretora de incorporagao
da RZK. “O mercado estd muito mais
diversificado que antes, de modo que
temos que pensar nesses novos perfis.”

GRAND=S

CONSTRUCO=S

Para Rodolfo Dell Vale, gerente de
marketing e inteligéncia de mercado da
Nortis, ao longo dos ultimos anos foi
possivel observar nio sé6 uma reducio
significativa no tamanho dos apartamen-
tos, fato ligado ao nimero crescente de
solteiros e divorciados na sociedade atu-
al, mas também um aumento de animais
domésticos como protagonistas nas no-
vas familias. “A consequéncia disso foi
uma mudanca na configuragio das plan-
tas e nas dreas comuns dos empreendi-
mentos”, esclarece.

PERTENCIMENTO

Outro nicho disruptivo pode ser de-
tectado no aumento da clientela mais
jovem, levando ao surgimento de pro-
dutos especificos para essa faixa, as-
sim como a locagio, que também vem
impulsionando o mercado. De acordo
com Renato Rodrigues, executivo da
MaisM2 - startup que atua com car-
teiras de real estate via fundos imobi-
lidrios, bancos e investidores privados
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NORTIS

-, os imo6veis funcionais e de aluguel
estdo entre os pontos a serem conside-
rados em qualquer andlise de mercado.
Os primeiros porque sao muito pro-
curados, inclusive por empresas que
preferem adquirir iméveis ao invés
de manter seus executivos em hotéis.
J4 os segundos, pela questao de que
uma parcela crescente da populagio
vem desistindo da casa prépria, tdo
presente em geragdes anteriores, pre-
ferindo alugar um imovel e investir o
valor destinado a uma eventual com-
pra. “Isso, é claro, requer estudos da
drea e da viabilidade do imével”, diz
Rodrigues. “Mas o mercado estd aber-
to a todos os tipos de investimentos.”
Nesse sentido, outro segmento que
passa por uma transformagao sio os pro-
dutos mais econdmicos, compostos por

<« Mudangas no estilo de
vida moldam novo cenario
para o Real Estate

moradias populares que, de acordo com
Verena Balas, atualmente representam
cerca de 70% do mercado imobilidrio
nacional. “Quando surgiram, eram pro-
dutos situados em regides afastadas, em
terrenos precarios, sem infraestrutura ou
acesso adequado, além de constituirem
uma atividade de construtor”, descreve
a executiva da RZK, especializada nesse
tipo de mercado. “Hoje, ao contrério, é
um negdcio de incorporador, que se pre-
ocupa com a infraestrutura e a qualidade
de vida dos moradores.”

Desse modo, ja ndo basta estar atento
somente ao empreendimento em si, mas
é preciso ir além com uma visdo urba-
nistica mais integrada. “Sao empreendi-
mentos planejados com um olhar de per-
tencimento, de fazer parte de uma regido
e, até mesmo, de ajudar a desenvolvé-la
por meio de parcerias publico-privadas”,
ela ressalta.

Outro indutor de mercado que ji co-
meca a ter relevincia, como destaca Dell
Vale, é o envelhecimento da populagao.
“Cada vez mais os apartamentos e as
dreas comuns dos condominios terdo
de considerar esse fator”, acresce. Além
disso, segundo o diretor da Benx, Lu-
ciano Amaral, projetos com dreas me-
nores, empreendimentos sem vaga de
garagem, locais para carregamento de
carros elétricos, espagos de convivéncia
mais completos, dreas de co-working e
de uso misto, dentre outras, estio entre
as tendéncias mais fortes na atualidade.
“Com mais acesso a aplicativos de trans-
porte urbano, as pessoas estao deixando
de comprar carro, por exemplo, o que
tem influéncia direta nos langamentos
do mercado imobilidrio”, complementa.

NOVO CENARIO

De acordo com Odair Senra, presiden-
te do Sindicato da Industria da Constru-
¢io Civil do Estado de Sio Paulo (Sin-
dusCon/SP), o setor imobilidrio tem
uma ligagao profunda com o PIB, ou
seja, quando o desempenho econdémico
vai bem, a constru¢io imobilidria tam-

bém obtém bons resultados. “Atualmen-
te, estamos em uma rampa ascendente
de acesso, ap6s um longo periodo de
precipicio”, diz Senra. “Assim, vivemos
um periodo positivo, especialmente na
capital paulista, até mesmo pela deman-
da reprimida, pois o crescimento vege-
tativo continua, as pessoas se separam,
casam, estudam e trabalham.”

Outro fator que contribui para nor-
tear a tendéncia do mercado imobili-
drio é a legislagdo municipal urbana,
diz Senra. Em Sao Paulo, por exemplo,
o ultimo Plano Diretor Estratégico
(PDE) - principal articulador de uma
série de instrumentos que organizam
o planejamento urbano do municipio
- trouxe um consenso no sentido de
posicionar as grandes concentragdes
habitacionais preferencialmente onde
exista transporte publico, aproximan-
do moradia e trabalho.

Para o presidente do SindusCon/SP,
o plano atual — que foi aprovado em
2014 - tem outros aspectos positivos,
prevendo a revitalizagio de algumas
regides e melhorias na mobilidade, por
exemplo. Por outro lado, criou regras
que reduziram a constru¢io de aparta-
mentos maiores e fora do eixo defini-
do pelo mecanismo legal. “Mesmo nio
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» Produtos mais econdmicos
representam cerca de 70% do
mercado atual

sendo uma tendéncia, ainda existe um
publico que busca esse tipo de aparta-
mento com mais de 120 m?, ou seja, vai
faltar esse produto”, diz ele. Ja os aparta-
mentos menores — também conhecidos
como estudios — registraram aumento
nas vendas neste ano, em comparagao
a 2018. “No entanto, é preciso lembrar
que antes eram vendidos mil aparta-
mentos de 120 m? e, agora, passaram a
ser comercializados trés mil unidades
de 50 m®’, compara Senra.

Todas essas mudangas trazem um
novo cendrio para o setor, acredita Sen-
ra, no qual o interesse por esses produ-
tos estd relacionado a uma nova ma-
neira de viver. “Isso vale especialmente
para quem estd comegando a vida pro-
fissional e nao tem pressa de comprar
um apartamento’, diz. “Além de ser um
6timo investimento patrimonial para
quem quer obter renda de locagao.”

MOEDA FORTE

Alids, com recente a reducio da
Taxa Selic para 5% a.a., o setor de
imoéveis voltou a ser uma alternativa

interessante de investimento, espe-

cialmente com foco em locagio. Para
os especialistas, a baixa dos juros pos
o mercado imobilidrio novamente
em evidéncia como uma das melho-
res aplicacdes financeiras deste ano.
“Tijolo sempre foi moeda forte”, afir-
ma Senra.

Com isso, acresce Rodrigues, tende
a ocorrer uma curva positiva no mer-
cado, com foco em imdveis comerciais

For

¥ Novos produtos se preocupam com infraestrutura e qualidade de vida dos moradores

paralocagdo. “H4 uma fatia da popula-
¢do propensa a trocar o sonho da casa
propria por investimentos”, afirma o
executivo da MaisM2. “Ainda ndo é a
maioria, mas ja impulsiona uma mu-
danca visivel no mercado.”

Nessa linha, os Fundos de Investi-
mentos Imobilidrios (FII) ressurgem
como uma boa opgao e, por isso, se-
guem em plena expansdo. Segundo
Senra, aplicar em fundos imobilidrios
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era algo desconhecido no passado,
mas hoje é uma alternativa vantajosa.
“Os Fundos Imobilidrios sdo negocia-
dos na bolsa visando a captar recursos
de investidores para o setor imobilid-
rio”, explica. “Com o valor arrecadado,
o gestor do fundo compra um portfs-
lio de iméveis e passa a administrd-lo.”

Dessa forma, o investidor torna-se
dono de uma parte desse portfdlio, de
acordo com a quantidade de cotas ad-
quiridas, ganhando dinheiro por meio
do recebimento do valor dos aluguéis
pagos pelos locatdrios, assim como

M:T
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pela variagdo do valor das cotas. “Ou
seja, quem compra a cota de um fundo
recebe o retorno via aluguéis, sendo
isento de Imposto de Renda, pois ape-
nas a venda das cotas tem tributa¢io”,
completa Senra.

Além de redugio das taxas, as condi-
¢oes de financiamento oferecidas pe-
los bancos também vém melhorando,
beneficiando assim o mercado imobi-
lidrio ao estimular o consumidor final.
Em agosto, a Caixa Econ6mica Fede-
ral lan¢ou uma linha de crédito imo-
bilidrio corrigida pelo IPCA (Indice

COMERCIALIZAGAO PASSA POR
MUDANCA PROFUNDA, DIZ ESPECIALISTA

Frente ao cendrio de transformacdo na demanda e, consequentemente, de concor-
réncia, as imobilidrias tradicionais precisam se reinventar para atingir o novo nicho
que desponta no mercado. “Com a tecnologia de aplicativos, a comercializacdo
de imoveis também vem passando por uma mudanca profunda”, diz Odair Senra,
presidente do Sindicato da Industria da Construcao Civil do Estado de Sao Paulo
(SindusCon/SP). “A forma como se vendia imdveis esta saturada e aqueles lanca-
mentos enormes, cOm maquetes e muitas pessoas no estande, ja ndo serdo mais
necessarios”, avalia.

De fato, segundo o Radar Construtech Ventures de Startups de Construcdo e Mercado
Imobilidrio, atualmente j& ha 562 empresas de base tecnolégica atuando nessa area no
Brasil. Sao startups como a QuintoAndar, que estao ganhando destaque ao utilizar a
tecnologia para simplificar a locacdo de iméveis residenciais. “Por meio do aplicativo, 0s
inquilinos podem conferir dados do imével, como valor do aluguel e condominio, para
depois escolher as unidades de interesse e agendar pela internet a visita, que é acom-
panhada por corretores especializados”, explica Senra. “Dessa forma, o locatario ndo
precisa de sequro-fianca, depésito caugdo nem fiador para alugar o imével, reduzindo a
burocracia e o tempo entre a proposta e a assinatura do contrato.”

A Empresas de base tecnologlca estéo transformando a comercializagéo de iméveis
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Nacional de Precos ao Consumidor
Amplo), com o objetivo justamente
de reduzir os juros para a compra de
imoveis.

Com a mudanga, a taxa minima
para os imoéveis residenciais que se
encaixam no Sistema Financeiro da
Habitagio e no Sistema Financeiro
Imobilidrio é composta pelo IPCA
somado a uma taxa de 2,95% ao ano,
enquanto a taxa maxima passa a ser do
IPCA mais 4,95% ao ano, atingindo
um total méximo de 7,9%, percentual
menor do que era praticado até entdo.
Essas taxas valem para os novos con-
tratos e entraram em vigor no dia 26
de agosto. Antes, os financiamentos
eram feitos por uma taxa fixada pela
institui¢ao, que variava entre 8,5% e
9,7% ao ano, mais a TR (Taxa Refe-
rencial) estabelecida pelo Banco Cen-
tral, que atualmente estd zerada.

FINANCIAMENTOS

Segundo dados da Associagdo
Brasileira das Entidades de Crédito
Imobilidrio e Poupanca (Abecip),
os financiamentos imobilidrios com
recursos das cadernetas do Sistema
Brasileiro de Poupanga e Empréstimo
(SBPE) atingiram R$ 6,7 bilhoes em
agosto — o melhor resultado do ano,
superando levemente o registrado em
julho (+0,1%). Em relagdo a agosto
do ano passado, a alta foi de 18,4%.

Em agosto, foram financiados
26,4 mil imoveis nas modalidades
de aquisi¢io e construgio, indice
6% acima de julho e 17,3% acima
do registrado em agosto do ano pas-
sado. De acordo com a Abecip, foi
o melhor resultado mensal do ano.
No periodo de 12 meses encerrado
em agosto, foram financiadas a aqui-
si¢dio e a construcio de 267,5 mil
unidades, 34% a mais do que nos 12
meses anteriores, quando 199,6 mil
unidades foram objeto de financia-
mento bancério.

Saiba mais:

Benx: www.benx.com.br

MaisM2: maism2.com.br

Nortis: www.nortisinc.com.br

RZK/Reserva Raposo: reservaraposo.com.br
Sinduscon/SP: sindusconsp.com.br
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COMERCIO EXTERIOR

A OPERACAO
TRIANGULAR

A MODALIDADE BACK TO BACK SE CARACTERIZA POR UMA TRIANGULAGCAO
QUE ENVOLVE EMPRESAS SITUADAS EM DIFERENTES PAISES, COM REDUGAO
NO TEMPO DE ENTREGA E REDUGCAO DA CARGA TRIBUTARIA

0 caso de empresas que

ndo atuam com frequén-

cia com comércio exterior,

é natural que a expressao
Back to Back muito provavelmente
ndo lhes pareca nada familiar. Afinal,
é um termo especifico da atividade.

Em sintese, a operacdo Back to Back
se caracteriza por uma triangulacdo
que envolve empresas situadas em
paises diferentes. Na pratica, o que
ocorre nestas operagdes internacio-
nais pode ser resumido por meio da
seguinte sistematica: uma empresa
denominada “A”, situada no pais “A’,
adquire no mercado externo uma
determinada mercadoria de outra
empresa, denominada “B” e situada
no pais “B”. Depois, a mercadoria ad-
quirida pela empresa “A” é revendida
para uma empresa “C”, situada no pais
“C”. No entanto, nesta situacao a mer-
cadoria é enviada diretamente do pais
“B” ao pais “C".

A principal vantagem deste tipo de
operacdo é a eliminacdo de uma eta-
pa no ambito da venda internacional,
o0 que gera reducdo no tempo de en-
trega da carga ao cliente final e, de
quebra, proporciona reducio signifi-
cativa da carga tributaria, tendo em
vista a eliminacdo da necessidade de
nacionalizacdo da carga no pais “A”

3!" REVISTA M&T

Por Renan Rossi Diez*

e

para sua posterior venda.

Partindo do principio que a em-
presa “A” esta situada no Brasil, en-
tendemos que ndo havera transito
de mercadoria em territério bra-
sileiro. Portanto, operacdes como
Registros de Exportacio ou de Im-
portacdo estdo dispensadas. Como o
produto ndo entra em territério na-
cional, ndo ha incidéncia de impos-
tos como II, ICMS, IPI ou PIS/Cofins-
-importacdo. No entanto, observa-se
que a contratacdo do cambio, do
agenciamento da carga e de compra
e venda da mercadoria continuam

A principal vantagem
da triangulacéo ¢ a

. eliminac&o de uma etapa
- '
- no &mbito da venda
=" internacional

sendo exigidas normalmente.

Cabe destacar que essa operacao
triangular evidencia as intmeras
possibilidades que existem para uma
empresa se internacionalizar e bus-
car novos e promissores mercados.
Com o comércio cada vez mais glo-
balizado, ¢ sumamente importante
manter-se atualizado para aproveitar
o que de melhor o mundo dos negé-
cios pode oferecer, em qualquer lugar
do planeta.

*Renan Rossi Diez

é diretor na Intervip Comércio Exterior.
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IMPORTACAO

AS NOVAS REGRAS PARA
TRAZER MAQUINAS DE FORA

GOVERNO APRESENTA
MEDIDAS PARA SIMPLIFICAR
A AQUISICAO DE MAQUINAS
IMPORTADAS, REDUZINDO
IMPOSTOS PARA PRODUTOS
SEM SIMILARES NACIONAIS,
INCLUSIVE USADOS

% REVISTA M&T

nunciada pela Secreta-
ria de Comércio Exte-
rior e Assuntos Inter-
nacionais do Ministério
da Economia (Secex/ME) como
um tentativa de impulso a moder-
nizacdo das frotas no pais, a Por-
taria n? 11/2019 traz alteragdes
em relacdo a versdo anterior - a
n? 23/2011 -, dispondo-se a sim-
plificar o processo de andlise de
pedidos de importacdo de bens
de capital trazidos ao pais com
beneficios fiscais, inclusive usa-
dos. Pelas projecdes do advogado
Alessandro De Rose Ghilardi, sé-
cio do escritério DeRose Ghilardi,

OMATSU

a nova regulamentacdo “reduzira
pela metade o nimero de produtos
submetidos ao processo de consul-
ta publica”.

As principais mudancas, diz ele,
incluem a redug¢do do prazo para a
concessdo do beneficio, de 90 para
30 dias, além da possibilidade de
importagdo com aliquota tempora-
riamente reduzida para produtos
sem similar nacional, facilitando a
inclusdo de BKs (bens de capital)
ou BITs (produtos de informatica
e telecomunicagdes) na lista de ex-
-tarifarios.

0 chamado ex-tarifario consiste
na queda tempordria, para zero, da
tarifa de importacao sobre produ-
tos sem similares nacionais. Sem
o beneficio, a aliquota varia entre
14% e 16%. Ao todo, 780 produtos
serdo beneficiados com a reducao,
incluindo itens de bens de capital
como escavadeiras sobre pneus,
por exemplo.

0 prazo de validade dos ex-tari-
farios também foi ampliado para
31 de dezembro de 2021 - atual-
mente, a reducdo da tarifa de im-
portacio vale por 24 meses. “Cada
consulta publica levara 30 dias
para ser concluida”, diz Ghilardi.
“Desse modo, a nova medida be-
neficiard tanto os importadores,
que terdo seus pedidos analisados
com maior celeridade, quanto a in-
dustria nacional, que precisara se
manifestar menos vezes para com-
provar a producdo doméstica de
determinado bem.”



CONTRAPONTOS

0 advogado avalia que a mudanga
pode estimular investimentos, uma
vez que o regime de ex-tarifarios ‘re-
duz custos nas empresas, aumenta a
competitividade de produtos brasilei-
ros e estimula a incorporagio de no-
vas tecnologias’ “Isso é importante,
principalmente porque vivenciamos
uma severa desindustrializagdo, com
uma migracdo cada vez maior para o
setor de servigos”, comenta.

Segundo Ghilardi, as vantagens
das reducoes tarifarias, mesmo que
temporarias, fardo com que haja um
‘aumento produtivo nas indudstrias de
transformac¢do e maior competitivi-
dade, o que pode resultar em gera¢do
de empregos e, até mesmo, manuten-
cdo de precos sem aumento’. No en-
tanto, para a indudstria de maquinas

SERVICO

o beneficio talvez nio seja tio positi-
vo, pois - segundo o advogado - esse
setor precisa importar pecgas para a
industrializacdo das maquinas que
produz, ‘pagando integralmente os
impostos de importac¢ao’.

Além disso, ele pondera, o setor per-
manece submetido a carga tributaria e
a burocracia para o cumprimento das
suas obrigacdes fiscais, que oneram a
industria brasileira como um todo. “As-
sim, por um lado essa nova realidade
estabelecida com os ex-tarifarios sera
positiva para o mercado em geral, mas
pode ser um tanto restritiva para a in-
dustria de maquinas”, delineia. “A me-
nos que, paralelamente, se permita que
este segmento também se torne mais
competitivo, o que pode ser estimulado
principalmente com redugdo da carga
tributaria e desburocratizagdo para o
cumprimento das obrigacdes fiscais.”

SOLICITACAO DO EX-TARIFARIO E SOMENTE ONLINE

L e -

A Portaria ME 309/19 estabelece que o procedimento para obtencdo do beneficio de ex-
-tarifario seja totalmente realizado de forma eletrdnica, com pedidos encaminhados por
meio de formulérios online, disponibilizados no Sistema Eletrénico de Informacdes (SEI),
do Ministério da Economia. Para utilizar o sistema é preciso fazer um cadastro prévio,
tanto do interessado como do representante legal. A ferramenta esté4 disponivel neste
link: http://www.fazenda.gov.br/sei
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Tela do Sistema Eletrdnico de Informagées (SEI), que recebe as solicitagdes do ex-tarifario

USADOS

Na avaliacdo de Reynaldo Fraiha,
presidente da Analoc (Associacdo
Brasileira dos Sindicatos e Associa-
coes Representantes dos Locadores
de Equipamentos, Maquinas e Fer-
ramentas), para incluir maquinas
e equipamentos usados nas regras
do ex-tarifario é preciso considerar
que o pais conta com normas de
seguranca muito restritivas, limi-
tando o nimero de maquinas que
poderiam entrar no mercado. “Se
uma empresa que distribui maqui-
nas novas ja sofre com a certifica-
c¢do dos equipamentos para venda
em nosso mercado, o que falar de
usados sem certificagdo?”, indaga-
-se o dirigente.

Atualmente, a importacio de
maquina usada sé é possivel no
Brasil por meio de locagdo tempo-
raria para uso préprio. De acordo
com Ghilardi, a admissdo tempo-
raria ‘nada mais é do que o regime
aduaneiro’, pelo qual ingressam no
pais mercadorias com finalidade
especifica e por um periodo pre-
viamente estipulado. “Nesse caso,
ha a suspensao total ou parcial do
pagamento de tributos aduaneiros
incidentes na importagdo, com o
compromisso de serem reexpor-
tadas ou, ao final do prazo, nacio-
nalizadas”, diz o advogado. “E nao
ha qualquer previsio de mudanca
dessa regra.”

Para Fraiha, todavia, o ideal seria
a extincdo do imposto de importa-
c¢do. “Esta sim seria uma medida
importante e que impactaria posi-
tivamente no mercado, visto que
geraria uma reducdo no custo das
maquinas com reflexos no setor”,
defende.

Saiba mais:
Analoc: www.analoc.org.br
DeRose Ghilardi: https://drgadvbr.wordpress.com
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GUINDASTES

FORMULA AJUSTADA
DE OPERACAO

UTILIZAGAO DE GUINDASTES E ACESSORIOS DE ICAMENTO REQUER
ATENCAO A ALGUNS PONTOS CRITICOS QUE SAO ESSENCIAIS PARA
A SEGURANGA E A PRODUTIVIDADE DA OPERAGCAO

ara atender mais rapi-
damente a seus clientes,
algumas empresas de lo-
cacdo e prestadoras de
servigos muitas vezes enviam equi-
pamentos com itens faltantes ou da-
nificados, ou até mesmo recém-refor-
mados apds sofrerem sinistros.

Tanto que, para minimizar retra-
balhos em campo e mitigar custos
operacionais, algumas locatarias de
guindastes preferem contratar ter-
ceiros para fiscalizar e supervisio-
nar as operagdes, que chegam a ser
paralisadas pelo simples fato de que
o locador enviou equipamentos sem
anemdmetro (medidor da velocida-
de do vento) ou mesmo com matts
(acessérios de madeira utilizados no
patolamento) danificados, cintas cor-
tadas e inadequadas para a atividade.
Essas situacdes sdo frequentes e, evi-
dentemente, exigem uma analise téc-
nica criteriosa.

Antes de tudo, para obter-se uma
boa relacdo de custo x beneficio, a
selecio de um locador de guindas-
te ou a aquisicdo de uma solucdo de
icamento deve privilegiar empresas
com qualidade comprovada nos ser-
vicos fornecidos, com baixo indice de
sinistros e colaboradores treinados e
motivados. Além disso, é necessario
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Por Diego Alves*

questionar-se sobre o percentual ide-
al de utilizagdo do guindaste e seus
acessorios, como moitdo, cabos, cin-
tas, correntes, manilhas e outros.
Também é bom lembrar que em um
bom plano de rigging - que ademais
deve estar baseado nas normas NR-
12/12.132 e NR-18/18.14.24.17 - es-
tdo dimensionadas e expostas todas
as caracteristicas da operagio, como
dimensionamento dos equipamentos
de guindar e demais acessoérios uti-

lizados na atividade, dentre outros
detalhes operacionais. Como se vé, ha
véarios detalhes a considerar.

PREVISIBILIDADE

Na tela do computador de um guin-
daste, a indicacdo “rate” apresenta o
limite de carga que o equipamento
pode icar (sua capacidade) e “actu”
exibe quanto esse mesmo guindaste
esta icando naquele exato momento.



Ao se fazer a equacio de percentual
de utilizagdo [% = (CBe/CBG)*100,
onde: CBe = carga bruta estatica e
CBG = capacidade bruta do guin-
daste], verifica-se que um guindas-
te pode estar utilizando, por exem-
plo, 150% de sua capacidade bruta.
Esse teste normalmente é feito pelo
fabricante com guindastes novos,
recém-retirados da fabrica, de
modo a analisar todos os sistemas
da maquina. Mas, o que acontece no
dia a dia? E possivel utilizar 150%
da capacidade de um guindaste? E
claro que néo.

No plano de rigging ja se deter-
mina a variacdo maxima de carga
com a respectiva margem de segu-
ran¢a, dependendo da atividade a
ser feita. Isso porque o percentual
maximo de utilizagdo (que nor-
malmente varia entre 10% e 85%)
depende das condi¢coes de opera-
¢do e apoio, incluindo a presenca
de operador, sinaleiro, rigger, su-
pervisor, engenheiro de rigging e
demais equipes envolvidas na ativi-
dade de icamento, todas devidamen-
te qualificadas e certificadas.

Alias, em quaisquer operagdes com
guindastes, guindastes articulados
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A falta de critério técnico no uso de guindastes
pode acarretar tombamentos (1 e 2) e recorréncia de
pontos criticos como improvisos (3), matts danificados
(4), aplicacdo errada de cintas (5), prato do outrigger
sem travas (6), cintas danificadas (7 e 8), manilhas sem
identificacao (9) e flecha acentuada dos outriggers (10)

tipo guindauto, pontes rolantes, ta-
lhas, tirfores (guinchos mecanicos),
gruas, porticos e outros é necessario
que haja ao menos um engenheiro e
um rigger qualificados para o correto
dimensionamento dos equipa-
mentos, prevendo-se o melhor
percentual de utilizacdo para
cada situagao.

Também é necessario contar
com uma maquina adequada,
equipada com anemdmetro e

REPRODUGAO
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Na tabela de cargas, a linha vermelha indica a
separacao entre a resisténcia estrutural da langa e a
carga de tombamento do guindaste

com a manutengio em dia, além
de acessorios certificados e em
perfeitas condigdes. Do mesmo
modo, devem ser analisados as-
pectos como situacdo climatica,
peso da carga, centro de gravida-
de, pontos de icamento e condi-
¢oes do solo, certificando-se que
ndo existam interferéncias aére-
as e terrestres. A documentacio
necessaria para desenvolver a
atividade é outro requisito im-

portante, assim como o esboco
do plano de rigging.

Com base nessas informagdes
preliminares, pode-se utilizar,
por exemplo, 85% da capacidade
tabelada (DIN ISO) do guindas-
te. Ja em um icamento com dois
guindastes, o percentual maximo
sugerido é de 75% da capacidade
bruta de cada maquina, tanto na
faixa de tombamento como na de
resisténcia estrutural da langa,
sempre verificando a tabela de
cargas. Desde que o cendrio seja
totalmente favoravel, ha uma
margem satisfatéria de seguran-
¢a sempre que se trabalha entre
75% e 85% dos valores indica-
dos pelo fabricante.

CALCULO

Em termos puramente estru-
turais, é igualmente necessario
prever-se o percentual de utili-
zacdo dos materiais e acessorios
de icamento. Por exemplo: um

contéiner de 12 m x 2,5 m, com cen-
tro de gravidade equidistante e carga
de 25 t fixada internamente, deve ser
icado com quatro cintas e quatro ma-
nilhas, conforme indicado no plano
de icamento do fabricante e no plano
de rigging. J4 o angulo de amarragio
(em relagdo ao eixo “x”) deve ser su-
perior a 60°.

Para calculo do comprimento e ca-
pacidade das cintas e manilhas, a pri-
meira tendéncia seria estipular que
TC = (PC/NC)/sena - sendo TC = ten-
sdo no cabo; NC = nimero de pontos
de icamento; PC = carga a ser icada; o
= angulo da amarracdo; e x = fator de
utilizacdo do material (considerando-
-se 85%) -, indicando assim o esforco
médio distribuido em cada ponto (no
caso, de 7,2 t).

Porém, se for usado um dinamo-
metro, cada eslinga pode indicar uma
carga diferente da outra, sendo até
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GUINDASTES

DIMENSIONAMENTO DOS ACESSORIOS

Amarragdo com angulo
igual ou maior que 60°

Amarragdo com angulo
menor que 45°

REPRODUGAQ

Eslingas nao sao tensionadas com a mesma forca em todos os pontos

possivel que uma delas fique sem car-
ga. Entdo, o melhor a fazer é dimensio-
nar as quatro eslingas distribuindo-se
a carga em trés pontos, pois ndo sio
tensionadas com a mesma forca. Logo,
dimensionamos a carga para trés pon-
tos de icamento (para calculo), com
fator de utilizagdo maximo de 85%
em cada acessorio. A formula ajustada
passaria entdo para: TC = (PC/NC)/
Sena/0,85 (o que elevaria a capacida-
de minima das eslingas para 11,33 t).

Esse calculo serve apenas para cin-
tas novas que acabam de chegar do
fabricante, conforme a NBR 15637-1
e a NBR 15637-2 /2018. Para mate-
riais com aparéncia ja desgastada,
que apresentam caracteristicas de
uso demasiado, deve-se utilizar, no
maximo, 75% desse valor para cobrir
- além de eventual fadiga ou desgaste
- algumas situacdes adversas, como
mau uso do material, armazenamen-
to inadequado, torcdo na aplicacdo

Painel do guindaste exibe informacgoes sobre capacidade e carga icada no momento

b
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das cintas e encurtamento de um dos
lados de igamento, dentre outras.

INSPECAO

Como se sabe, existem normas es-
pecificas para inspecdo de acessorios
como cintas, cabo de ago e outros,
tais como a NBR13541-2 (Utiliza¢do
e Inspecdo) e ABNT NBR 13541-1, na
qual sdo impostos critérios de rejei-
¢do para os dispositivos de icamento.

A partir dessas diretrizes, a inspe-
¢do do equipamento deve ser feita em
uma etapa que anteceda a sua che-
gada a obra, verificando-se o plano
de manutengdo e a A.R.T. (Anotagdo
de Responsabilidade Técnica), docu-
mento emitido por engenheiros me-
canicos no site do CREA, juntamente
com o plano de rigging da operacdo
a ser desenvolvida, conforme as nor-
mas aplicaveis citadas acima.

A propésito, a primeira coisa que
chama a atencdo quando um equipa-
mento chega a obra é sua aparéncia:
magquindrios bem-cuidados e em boas
condi¢Ges ndo apresentam vazamen-
tos, trincas, corrosdes ou amassa-
mentos, além de terem a parte elétri-
ca em ordem.

Dentre as situagdes mais comuns,
€ possivel citar outriggers (vigas de
patolamento) traseiros do guindaste
com uma flecha acentuada, ocasiona-
da pela ma qualidade do material com
que foram construidos, somada a forga
atuante no quadrante traseiro. Calgos
da viga desregulados também podem
ser a causa técnica deste problema,
dentre outras possibilidades que re-
querem a maxima aten¢do para uma
operacao ajustada, segura e produtiva.

*Diego Alves G. da Silva

é diretor da AGS Rigger - Treinamentos
e Servigos de Rigging.

Saiba mais:

AGS Rigger: www.agsrigger.com
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Terex® RT 100US — o que ha de mais moderno
em desempenho confiavel.

Multiplique seu desempenho nos icamentos com
o guindaste fora-de-estrada Terex® RT 100US.
Com cinco secoes totalmente hidraulicas, sua
imponente lanca atinge 47 m, ampliando seus
recursos em aplicacdes de longo alcance.

Os controles do IC-1 facilitam a operacao,
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‘,'!:bq:p,_

integrados, enquanto o contrapeso removivel —

viabiliza ?eslocamentos_répidos e eficientes de | Phone 0800 69 8 3739

um canteiro para o seguinte. O RT 100US tem tudo
de que vocé precisa para dar conta do trabalho. E-mail myterexla@terex.com
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ECONOMIA

DISPARIDADE DE DESEMPENHO NO MERCADO DE IMPLEMENTOS
RODOVIARIOS REFLETE O CENARIO ECONOMICO ATUAL DO PAIS,
COM AGRONEGOCIO PUJANTE E SETOR DE VAREJO AINDA SEM REAGAO

eterminante, o desempe-
nho da economia consti-
tui-se no principal termo-
metro para os diferentes
segmentos industriais do mercado.
Nesse sentido, o segmento de imple-
mentos rodoviadrios é lapidar. Entre
janeiro e agosto, esse mercado regis-
trou vendas de 35.938 produtos Le-
ves (carrocerias sobre chassis), ante
42.527 unidades comercializadas no
segmento Pesado (reboques e semir-
reboques), segundo dados da Asso-
ciacdo Nacional dos Fabricantes de
Implementos Rodoviarios (Anfir).
Em uma leitura econométrica basi-
ca, essa diferenca de 6.500 unidades
indica que o setor de varejo - o princi-
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Por Melina Fogaca

pal consumidor de carrocerias - ainda
ndo deu sinais mais consistentes de
retomada, influenciando diretamente
os negdbcios no segmento. “A venda de
implementos rodoviarios, sejam Pesa-
dos ou Leves, esta diretamente ligada
aos negocios em outras areas”, pontua
Norberto Fabris, presidente da Anfir.
“Isso significa que ninguém adquire
um produto se ndo for para utiliza-lo.
Portanto, a Gnica forma de estimular
as vendas nesse setor é fazer com que
a economia reaja como um todo.”

Até aqui, o desempenho do seg-
mento de Pesados - atendido prin-
cipalmente pelas linhas de produtos
graneleiros e basculantes - segue di-
retamente ligado ao PIB do agronego-

cio, oriundo principalmente da safra
de graos. Segundo dados do 122 levan-
tamento da safra brasileira de grios
2018/19, realizado pela Companhia
Nacional de Abastecimento (Conab), a
safra atual apresentou colheita recor-
de de 242,1 milhées de toneladas, em
uma area de cultivo igualmente recor-
de de 63,2 milhdes de hectares, com
produtividade média de 3,83 t/ha.
Como reflexo desse movimento, en-
tre janeiro e agosto deste ano foram
emplacadas 11.359 unidades de gra-
neleiros (carga seca), o que represen-
ta um aumento de 57,2% em relacdo
ao mesmo periodo do ano passado
(7.222 unidades), enquanto no seg-
mento de basculantes foram emplaca-



dos 8.479 unidades, em um avango ex-
pressivo de 80,56%, de acordo com a
Anfir. “Em reboques e semirreboques,
foram registrados emplacamentos de
42.527 unidades, ou 51,16% a mais
do que no mesmo periodo de 2018
(28.133)”, afirma a Associacdo.

J& o segmento de Leves estd atre-
lado diretamente ao consumo das
familias, que segue sem reagir. “Isso
mostra que a diferenca em nimeros
absolutos dos diferentes mercados re-
laciona-se aos setores que eles aten-
dem”, refor¢a Fabio Tronca, gerente
de marketing da Librelato, ressaltan-
do que os investimentos em logistica
e constru¢do ainda ndo apontaram
indicios de crescimento. “Mas acredi-
tamos que os investimentos que estao
por vir irdo fomentar toda a cadeia,
desde a infraestrutura viaria até o sa-
neamento”, completa.

DISPARIDADE

Apods cinco meses seguidos de que-
das, o indice que mede a Intencdo do
Consumo das Familias (ICF) registrou
alta de 1,8% em agosto, mas perma-
nece em 91,4 pontos, ainda abaixo do
patamar de 100 pontos, o que indica
um cenario insatisfatorio.

Segundo Tronca, somente uma

eventual alta no PIB pode gerar cresci-
mento na renda da populacgio, incen-
tivando assim o aumento de demanda
de bens de consumo como eletrodo-
mésticos, eletronicos, imoéveis, ves-
tudrio etc. “Sdo esses segmentos da
economia que afetam diretamente
as vendas de produtos da linha Leve
como furgdes, por exemplo”, afirma.
Para Alexandre Gazzi, COO da divisdo
de montadoras da Randon, essa corre-
lagdo econdmica entre Leves e Pesados
tem sido uma exceg¢do na historia des-

Ritmo da economia é
determinante para o equilibrio na
demanda de implementos

ses dois segmentos, mas na atual con-
juntura ndo é uma surpresa, pois reflete
‘exatamente’ o que vem ocorrendo na
economia brasileira. “O avang¢o das ven-
das do segmento Leve depende basica-
mente de um crescimento mais consis-
tente do PIB, que ocasionara a reduc¢io
do desemprego e, consequentemente, 0
retorno as compras pelas familias e go-
vernos”, reitera.

Outro ingrediente necessario, diz, é
contar com um cenario de confianca,
que - segundo ele - pode se viabilizar
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IMPLEMENTOS RODOVIARIOS

MODELOS LIGADOS AO
AGRONEGOCIO DOMINAM A DEMANDA

No segmento Pesado, os produtos mais vendidos no mercado brasileiro neste ano incluem
modelos como graneleiro, basculante, dolly, tanque carbono e bad para carga geral. J& no
segmento Leve, os destaques sdo bau aluminio, graneleiro, basculante, tanque e betoneira.
Os dados sdo da Anfir.

Como aponta Alexandre Gazzi, COO da divisdo de montadoras da Randon, os produtos
que integram a cadeia do agronegdcio seguem como os mais demandados, com os equi-
pamentos ligados a indUstria e ao varejo na sequéncia. “Embora o mercado brasileiro seja
bastante diversificado, os equipamentos sdo customizados para cada aplicacao, seja pelo
uso em si ou pelas possibilidades de combinacdes que a legislacdo permite”, posiciona.
“Com isso, mais da metade da demanda de implementos rodoviarios seguramente recai
sobre trés familias de produtos: graneleiros, basculantes e tanques.”

RANDON

1
Gazzi: produtos para 0 agronegocio seguem
como 0s mais demandados no segmento

LIBRELATO FAZ 50 ANOS E RENOVA POSICIONAMENTO

Celebrando 50 anos de atuacdo, a Librelato exibiu na Fenatran 2019 modelos de im-
plementos ainda mais leves e resistentes do que os existentes em seu portfdlio, além de
solugbes em conectividade e seguranca. Sequndo a empresa, 0s novos produtos partem de
um novo posicionamento da marca, com utilizacdo de matérias-primas que prometem uma
transformacdo para o setor, que ganha implementos com as mesmas dimensées, porém
com capacidades muito maiores.

Além de solucdes em conectividade, as inovacdes também estardao nos eixos e suspensoes
dos produtos. De acordo com José Carlos Spricigo, CEO da Librelato, as inovacdes ndo sé
atendem a uma série de necessidades dos clientes, mas também entregam resultados que
nédo sdo esperados pelo setor. “Estudamos o mercado e investimos em novos desenvolvimen-
tos para melhorar a realidade do transporte no Brasil e na América Latina”, diz o executivo.

Spricigo: novos
produtos partem de um
Nnovo posicionamento
da marca
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com as reformas macroecondmicas
(previdenciaria e tributaria), permi-
tindo ao mercado aproveitar a dispo-
nibilidade de financiamento e queda
das taxas de juros. Malgrado essas dis-
paridades, Gazzi observa que o mer-
cado brasileiro de semirreboques ja
vem registrando resultados melhores
que 2018. No ano passado, foram em-
placados 46 mil equipamentos e, para
este ano, houve uma revisao de expec-
tativa, para 60 mil unidades. “Temos
expectativas positivas em relagio as
exportacdes, por exemplo, especial-
mente para a América do Sul”, afirma.
0 gerente da Librelato também en-
xerga um ambiente mais positivo em
relacdo ao ano passado - de acordo
com a Anfir, o setor atingird a meta
prevista de recuperacdo de 20% em
2019. Contudo, o executivo aponta a
necessidade de se ganhar velocidade
na geracdo de negocios, erigindo um
ambiente econdmico mais solido, com
taxas de juros e inflacdo controladas e
reformas implementadas. “O Brasil é
um pais de dimensdes continentais e
que tem um potencial enorme de ati-
vidades econdémicas no segmento de
caminhoes”, finaliza Tronca.

Saiba mais:

Anfir: www.anfir.org.br
Librelato: www.librelato.com.br
Randon: www.randon.com.br




MINERACAO M&T

A EFICIENCIA DA
INFORMACAO

A INDUSTRIA DA MINERAGAO TENDE A SE FORTALECER QUANDO
A INFORMAGAO E APROVEITADA PARA INTRODUZIR NIVEIS MAIS
ELEVADOS DE PRODUTIVIDADE, SEGURANCA E CONFORMIDADE

Por Kerry-Lyn Hope*
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MINERACAO

complexidade do setor de

mineragdo apresenta de-

safios cada vez mais espe-

cificos no gerenciamento
de informagdes. A volatilidade dos
precos, preocupagdes ambientais e
estruturas regulatorias rigorosas tor-
nam os processos de mineragdo ex-
tremamente complexos e dificeis de
gerenciar.

Melhorar o fluxo de dados dentro
da organizacdo pode fornecer as in-
formagdes necessarias para auxiliar
na tomada de decisOes pelos gestores.
Nesse quadro, as organizagdes de mi-
neracdo podem usar a integracdo de
dados para otimizar os processos de
negocios, logistica e cadeias de supri-
mento, garantindo a seguranca das mi-
neradoras e a conformidade com as re-
gulamentag¢des ambientais e do setor.

Apesar dessa necessidade de inte-
gracdo de dados, as industrias de re-
cursos naturais ainda gastam apenas
1% de seu faturamento em tecnologia
da informacdo, em comparac¢do ao ni-
vel de 5 a 7% praticado pela maioria
das industrias.

PRODUTIVIDADE

Alguns tépicos ilustram como a
integracdo de dados pode ajudar a
promover valor imediato e gerar for-
te retorno do investimento para as
organizagdes do setor. Em relacdo a
produtividade, por exemplo, a Tec-
nologia da Informacgao (TI) integrada
a Tecnologia Operacional (TO) pode
trazer uma profunda transformagio
nos negdcios, reformulando a manei-
ra como as empresas de mineragdo
geram valor.

Em um mundo de caminhdes e per-
furatrizes auténomas, é crucial con-
tar com um unico modelo operacional
para a tecnologia, de modo a propor-
cionar uma melhoria real na produti-
vidade. Quando a integracdo de dados
¢ implementada para se criar uma
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mina conectada, obtém-se uma maior
visibilidade da utilizacdo dos ativos,
24 horas por dia, 7 dias por semana,
com capacidade de aumento de ren-
dimento dos turnos e fornecimento
aos supervisores de dados aprimora-
dos dos equipamentos, com analises
em tempo real.

A vida util dos equipamentos tam-
bém pode ser beneficiada. Afinal, as
pressdes e tensdes provocadas nos
equipamentos de mineragdo por ro-
chas de tamanho e dureza imprevisi-
veis resultam em avarias frequentes.
Assim, contar com uma rede total-
mente integrada e dotada de sensores
inteligentes permite monitorar todos
os aspectos de uma operagio para ob-
ter maior produtividade e seguranca.
Isso inclui a deteccdo de desgaste em
pecas vitais do equipamento, além
de projetar reparos e procedimentos
de manuteng¢do quando necessarios.
Como resultado, equipamentos de
alto custo podem durar mais tempo,
permitindo as empresas evitar para-
lisagbes igualmente dispendiosas e
inconvenientes devido a falhas nas
maquinas.

Outro aspecto importante diz res-
peito ao gerenciamento remoto. Ge-

Controle de ativos, de condicoes climaticas e de pessoal sao pontos favorecidos pela tecnologia digital
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Hope: integragdo de dados ¢ vital para a mineracao

ralmente, as minas estdo localizadas
em regides remotas e, muitas vezes, de
dificil acesso. Para contornar essa di-
ficuldade, um nimero cada vez maior
de sensores e dispositivos inteligentes
de conectividade vem expandindo as
possibilidades de se monitorar a dis-
tancia os ativos e materiais na lavra.
Um aplicativo de monitoramento
pode, por exemplo, localizar equipa-
mentos ausentes na operacao, distri-
buir o uso de veiculos em toda a frota
e planejar as atividades de manuten-
¢do. Isso, evidentemente, pode ter um
impacto consideravel nas despesas de
capital, bem como gerar economia de
custos e eficiéncia operacional.
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MINERACAO
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Gestao integrada de dados pode aumentar o nivel de seguranca dos profissionais diretamente envolvidos nas atividades

SEGURANCA

Em vdarias regides do planeta, o
clima rigoroso pode ter efeitos pre-
judiciais nas operagdes de minera-
¢do. Embora a chuva e o vento nio
possam ser controlados, a integracgio
de dados também permite receber
dados de estacdes meteoroldgicas re-
motas, o que é vital para a detecgdo
antecipada de tempestades, riscos de
enchentes e descargas atmosféricas,
além de auxiliar na programacio das
explosodes controladas.

Do mesmo modo, os sensores po-
dem ser usados para medir condi-
¢des ambientais, como temperatura,
precipitacdo, velocidade e dire¢do do
vento, umidade, pressdo barométrica
e radiacdo solar. Com tais dados em
maos, os analistas podem decidir en-
tre manter as operacdes em funcio-
namento ou desliga-las, para prote-
ger as pessoas e equipamentos.

Por falar em seguranga, garantir
a integridade e o bem-estar dos
profissionais - especialmente em

!‘8 REVISTA M&T

locais de alto risco - é uma preo-
cupacao constante para muitas em-
presas de mineracdo. Por conta da
natureza da atividade, engenheiros,
geodlogos, gerentes e outros qua-
dros costumam viajar em estradas
ndo pavimentadas e inseguras para
o trabalho de exploracgao.

A fim de reduzir o risco de aciden-
tes, as empresas também podem
rastrear as velocidades dos veiculos,
tanto em horarios criticos (como, por
exemplo, ao anoitecer), com em are-
as de alto risco. Do mesmo modo, um
botdo de emergéncia pode ser usado
para notificar as equipes sobre quais-
quer emergéncias, seja um bloqueio
na estrada ou mesmo o mau funcio-
namento do veiculo rastreado.

FLEXIBILIDADE

Além de contribuir para aumentar
a produtividade e a seguranca, con-
tar com sistemas integrados também
confere uma maior flexibilidade as
mineradoras, que podem reagir mais

rapidamente as mudangas nas regula-
mentagdes legais, por exemplo.

Em suma, investir em middleware
(software que atua como uma ponte
entre um sistema operacional ou ban-
co de dados e as aplicagoes, especial-
mente em uma rede) para suportar o
fluxo livre de informagdes pode resul-
tar em uma infraestrutura mais fle-
xivel. E o que fazem o Analytics e ou-
tras ferramentas algoritmicas atuais,
que sdo capazes de analisar grandes
quantidades de dados e estabelecer
padrdes para permitir uma tomada
de decisdo mais assertiva.

Por tudo isso, a indudstria da mine-
racdo tende a se fortalecer quando a
informacdo é aproveitada para intro-
duzir niveis mais elevados de eficién-
cia, seguranca e conformidade.

*Kerry-Lyn Hope
é gerente de desenvolvimento
de negocios na Magic Software.

Saiba mais:

Magic Software: www.magicsoftware.com
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TRANSFORMANDO
RESIDUOS EM RECURSOS

TAMBEM APLICADA A INDUSTRIA DO CIMENTO, TECNOLOGIA DE
COPROCESSAMENTO REINTRODUZ NA CADEIA PRODUTIVA OS RESIDUOS DE
DIVERSAS FONTES, QUE ANTES ERAM DISPOSTOS EM ATERROS

Tecnologia de coprocessamento reintegra de forma segura o material descartado ao processo de fabricagdo de cimento

aumento da geracdo de
residuos nos dltimos 30
anos tem se tornado um
dos grandes desafios para
a sustentabilidade global. Atualmente,
sdo produzidas 1,4 bilhdo de toneladas
por ano. Uma alternativa sustentavel
e adequada para a destinagdo desses
residuos é o coprocessamento, cuja
tecnologia reintegra de forma segura o
material descartado ao processo de fa-
bricacdo do cimento.

O coprocessamento vem sendo apli-
cado de maneira mais ampla no Brasil
desde a década de 90. Dos anos 2000
até o momento, ja foram coprocessadas
cerca de 13 milhdes de toneladas de
residuos, reduzindo o uso de combus-
tiveis fosseis, colaborando ativamente
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para a redugdo de passivos ambientais
e contribuindo para a preservagio de
recursos naturais. “Transformar resi-
duos em recursos é chave para o de-
senvolvimento do pais”, ressalta Daniel
Mattos, head do Nucleo de Coproces-
samento da ABCP (Associagdo Brasi-
leira de Cimento Portland). “Inserida
na economia circular, a tecnologia de
coprocessamento tem a capacidade
de reintroduzir na cadeia produtiva os
residuos de diversas fontes, que antes
eram dispostos em aterro.”

Essa atividade também contribui
para a diminuicdo da emissdo de ga-
ses de efeito estufa pela industria de
cimento. Globalmente, o segmento
responde por cerca de 7% de todo o
CO2 emitido pela atividade humana.

No Brasil, acentua Mattos, os esforcos
promovidos pela industria ha décadas
vém colocando o pais em uma posi¢do
destacada, com um dos menores niveis
mundiais de emissdo por tonelada de
cimento produzida (2,6%).

EMISSOES

Mesmo assim, ainda ha muito trabalho
a ser feito no que se refere a substituicio
de combustiveis fosseis por opgdes alter-
nativas. Na Europa, paises como Alema-
nha ja utilizam o coprocessamento em
substituicdo aos combustiveis fosseis em
niveis de 65%. “O Brasil chega até o mo-
mento a 15%, porém com a ambicdo de
atingir 55% de substitui¢do até o ano de
2050" explica Mattos.
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Desde o ano 2000, ja foram coprocessadas cerca de 13 milhoes de toneladas de residuos no Brasil

Para isso, a ABCP lan¢ou o ‘Roadmap
Tecnoldgico do Cimento, um documento
que traga as metas e diretrizes da indus-
tria brasileira do cimento para a redugdo
da emissdo de CO2 em dois cenarios,
sendo um primeiro estagio até 2030 e
um segundo, até 2050. “Isso pode resul-
tar em uma reducdo cumulativa de 55
milh6es de toneladas de CO2, ou cerca
de 13% do potencial total”, acrescenta.

Para alcangar esses percentuais, fo-
ram adotadas medidas em quatro pila-
res: adi¢cdes e substitutos de clinquer -
produto intermediario do cimento -, por
meio do uso de subprodutos de outras
atividades;
com a utilizacdo de biomassas e residuos
com poder energético em substituicdo
a combustiveis fosseis ndo renovaveis;
medidas de eficiéncia energética, me-
diante investimentos em linhas e equi-
pamentos de menor consumo térmico
e/ou elétrico; e tecnologias inovadoras e

combustiveis alternativos,

emergentes, por meio da pesquisa e de-
senvolvimento em tecnologias disrupti-
vas, como a captura de carbono.

Contudo, o especialista avalia que ha
outros fatores a serem trabalhados para
que o coprocessamento avance ainda
mais no pais. “Sdo necessarias novas
discussdes técnicas para manutencdo
e ampliacdo desta pratica como alter-
nativa de destinacdo ambientalmente
adequada de residuos soélidos”, reforca
Mattos. “Além disso, é preciso contar
com politicas publicas que tragam maior
seguranca juridica e previsibilidade aos
investimentos do setor privado.”

Em termos de legislacdo, Mattos reco-
nhece os esfor¢os realizados pelas areas
responsaveis. No entanto, ele ressalta a
importancia de o poder publico acom-
panhar o avango tecnolégico do setor,
a fim de manter atualizadas as normas
pertinentes e preencher as lacunas cria-
das pela evolugdo do coprocessamento.
A Resolugdo Conama n2 264/1999, por
exemplo, encontra-se defasada ante ao
atual cenario tecnolégico do segmento.
“A atualizacdo é vital para impulsionar
o movimento que encaminha o Brasil
em uma rota para o desenvolvimento

Para informacgodes e reservas de areas:
11 2501-2688 ou e-mail: info@bwexpo.com.br

sustentavel, alinhando-se as
melhores praticas internacio-
nais”, diz o profissional. “Um
bom exemplo sdo as atuacdes
em paises da Unido Europeia,
onde o coprocessamento tem
um papel social importante
e se caracteriza por ser uma
atividade complementar e de
auxilio ao desenvolvimento
das etapas de reutilizacdo e
reciclagem de residuos, elimi-
nando conflitos com a cadeia
de valorizagao e alinhando-se
perfeitamente a hierarquia
estabelecida na legislacdo vi-
gente, pois atua somente na
parcela de residuos que nio
se habilita a tais objetivos.”

No que se refere a fracdo de trata-
mento dos residuos ndo reciclaveis,
0 coprocessamento também tem de-
monstrado sua viabilidade técnica, am-
biental e econdmica. “Trata-se de uma
alternativa que beneficia a destinacido
correta de uma boa parte do lixo ur-
bano em aglomerados populacionais
mais proximos as fabricas de cimen-
to”, analisa Mattos. Segundo dados da
Organizacdo das Nagdes Unidas, cerca
de 80 mil toneladas sdo descartadas de
maneira incorreta diariamente no Bra-
sil. “Este é um niimero que pode e deve
ser reduzido com o crescimento da ati-
vidade”, complementa.

Além disso, a tecnologia também
auxilia na reducdo de residuos, por
ndo gerar novos descartes. “Isso sig-
nifica que sua ampliagcdo contribui
diretamente para a erradicacdo dos
lixos nas cidades e a ampliagdo da
vida util de aterros sanitarios, tendo
beneficios diretos com ganhos so-
ciais, econOmicos e ambientais”, con-
clui Mattos. @

www.bwexpo.com.br
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O esgotamento
criativo apos os anos 70

o final da década de 70, os

equipamentos de terraplana-

gem tinham caracteristicas

muito bem-definidas, que
néo se alteraram significativamente até os
dias de hoje. A Ultima novidade a surgir
foram os caminhdes articulados, lancados
no periodo.

Apds essa época, as principais mudan-
¢as que ocorreram se referem a evolugédo
dos componentes de cada maquina,
como, por exemplo, motores, controles
e outros, que foram aperfeicoados e
modificados de modo a atender melhor
as necessidades decorrentes das condi-
¢oes dificeis dos locais de trabalho. Assim,
foram aparecendo os primeiros controles
hidraulicos e eletronicos — que ainda n&o
aguentavam as condi¢des dos ambientes
das obras, os motores eletrénicos e os sis-
temas de monitoramento. Mas, no geral,
nao ocorreram mudangas conceituais.

A concorréncia entre os fabricantes
passou para uma escala mundial. Além
dos norte-americanos e europeus,
surgiram inicialmente os japoneses, cujos
fabricantes enxergaram rapidamente as
possibilidades e se expandiram por todo
o mundo. No final do século, os chine-
ses, que tinham uma grande producéo
destinada essencialmente a seu mercado
interno, também comecaram a aparecer
como exportadores.
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IMAGENS EEPRODUQAO

Por Norwil Veloso
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Destinada a mineragao a céu aberto, a escavadeira EC1000 foi langada em 1971 pela Poclain

A variedade de modelos das escavadei-

ras hidraulicas aumentou cada vez mais,
enguanto as maquinas a cabo foram
sendo relegadas a servicos especificos,
como mineragdo e obras de grande
porte. No final dos anos 70, a tecnologia
hidraulica estava bastante difundida em
méaquinas menores, mas a confiabilidade
dos sistemas ainda ndo concorria com a
das méaquinas a cabo.

Embora as dimensdes e capacidades
tivessem aumentado significativamen-
te, 0 conceito e as caracteristicas eram
bastante similares as primeiras maquinas
criadas no final do século XIX e no inicio
do século XX.

SUPERACAO
Os engenheiros da Marion decidiram
inovar suas escavadeiras e desenvolve-



ram o sistema “Superfront’, que permitia
a movimentacao horizontal do shovel e
possuia alta forca de escavacdo. Até foram
vendidas algumas maquinas, mas ja era
tarde. As maquinas hidraulicas ja haviam
entrado no mercado, que acabou por
ser dominado por elas gragas a maior
produtividade oferecida. Se esse sistema
tivesse sido desenvolvido algumas déca-
das antes, talvez a histéria das maquinas
tivesse tomado outro rumo.

No final dos anos 70, embora as ma-
quinas hidraulicas ja dominassem a cena,
problemas no sistema hidraulico ainda
eram comuns. Mas a tecnologia progre-
diu com rapidez. E as maquinas hidrdu-
licas foram crescendo: em 1966, a O&K
langou uma maquina para mineracao a
céu aberto, a RH60, de 112 ton, a pioneira
nesse tipo de aplicacéo, logo seguida por
méaquinas como a Poclain EC1000 (em
1971), de 140 ton, substituida pela 1000
CK'em 1975, dentre outras.

Muito populares nos anos 50, as escava-
deiras continuas também foram perden-
do espago, até serem usadas somente em
aplicacdes especificas a partir da metade
da década de 70. As pas carregadeiras,
por sua vez, que haviam nascido nos
anos 50, se tornaram maguinas comuns

em qualquer tipo de obra j& no inicio da
década de 70. O chassi articulado foi um
grande avanco, que também se tornou
padrao. As capacidades aumentaram até
atingirem valores como os 12 m® da L.700
da LeTourneau, de 80 ton, ou 0s 18,4 m?
da Michigan 675, de 159 ton, extrema-
mente avancada para a época.

Sao interessantes alguns projetos
dessa época (1971), muito a frente de seu
tempo, ja com transmissao hidrostatica e
cabina frontal. Um deles foi desenvolvido
pela JCB, que recebeu um prémio pelo
modelo 110. Também se destacaram as

maquinas C11 e C21 produzidas pela
CMC, uma diviséo da Poclain, nas quais o
motor traseiro funcionava como contra-
peso, de maneira a manter a maquina
equilibrada, sem necessidade de pesos
adicionais. Essa solugao também foi
adotada pela Deutz DL1300. A resposta
das vendas, contudo, nao foi a esperada,
de modo que essas maquinas deixaram
de ser produzidas na segunda metade da
década.

No inicio da década de 70, as carrega-
deiras de esteiras, lancadas na década de
40, passaram a enfrentar as escavadeiras

Extremamente avancada para a época, a pa carregadeira Michigan 675 tinha capacidade de 18,4 m?
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A ERA DAS MAQUINAS

hidrdulicas e carregadeiras de pneus,
que estavam tendo uma participacéo
cada vez maior no mercado. Os projetis-
tas buscaram inovagdes para manter a
competitividade, mas o conceito acabou
sendo superado.

DERRADEIROS

Com a possibilidade de acabamento do
terreno com a cacamba das escavadeiras
ou carregadeiras, as vendas de tratores de
esteiras também comecaram a se reduzir,
mesmo com as inovacdes langadas nos
tratores pesados de pneus, muito populares
nos anos 60, que praticamente desaparece-
ram na década seguinte.

Nessa mesma época, alguns projetistas
estavam buscando aperfei¢oar o projeto
basico das motoniveladoras, mirando
principalmente maior precisao no posi-
cionamento da lamina. Em 1972, a RayGo
langcou uma maquina gigantesca, de 48
ton, com 318 hp em dois motores, um

A minicarregadeira autonoma
da Built-Robotics: futuro por vir
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dianteiro e um traseiro, e duas articula-
¢des, uma na frente e outra na traseira. Era
praticamente uma maquina situada entre
o trator pesado de pneus e a motonivela-
dora. Mas seu sucesso nao durou muito.
Uma maquina interessante que ndo che-
gou a passar da fase de protétipo foi a Auto-
blade da CMI, que tinha uma configuragao
com dois motores e uma cabina que girava
180°, conforme o sentido de deslocamento
da maquina. Assim, o projeto convencional
das motoniveladoras comprovou sua efici-
éncia e permaneceu sem grandes alteragbes
durante os anos que se seguiram, até hoje.
Essa foi também a época dos scra-
pers. Os modelos elevatorios se torna-
ram populares por algum tempo, sendo
produzidos por diversos fabricantes.
A Caterpillar desenvolveu um sistema
amortecedor na articulacdo (Cushion
Hitch) para reduzir o balanco durante o
transporte. Na mesma linha, a Terex lan-
¢ou o Loadrunner e a Komatsu langou

0 K23S, ambos com suspensdo hidrop-
neumatica, para maior conforto do
operador. Outras inovacdes foram o sis-
tema push-pull da Caterpillar, adotado
por FiatAllis, International e Terex, além
das maquinas com scrapers em série,
que nado tiveram grande aceitagao.
Alids, os scrapers comecaram a desapa-
recer no final da década de 70, substituidos
por escavadeiras hidraulicas e caminhoes
articulados, os Ultimos equipamentos que
podem ser chamados de inovadores.

FUTURO

Mais de 40 anos depois, 0s equipamen-
tos continuam sendo basicamente os
mesmos. Como procuramos mostrar nes-
te artigo, as maquinas apenas cresceram
(e se reduziram novamente) e tiveram
aperfeicoamentos, principalmente devido
a evolucao da hidréulica e da eletronica,
que melhorou o desempenho e garantiu
maior eficiéncia e confiabilidade, mas ndo
alterou as diretrizes bésicas de projeto,
cujas inovagdes parecem ter cessado no
final dos anos 70.

Neste século, as inovagdes surgiram
principalmente com os equipamentos
autbnomos, ainda em fase de testes, que
dispensam a atuacdo do operador. Alguns
ja passaram da fase de protétipo, mas ainda
nao entraram em produgao comercial.
Talvez esse seja 0 rumo evolutivo do setor,
mais de 40 anos depois da Ultima inovacéo.
Vejamos o que o futuro nos trara.

Leia na proxima edicao:
As carregadeiras que marcaram época
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TABELA DE CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS

M.0. OPERACAQ

EQUIPAMENTO

PROPRIEDADE
MANUTENCAO
COMB./LUBR.
PCS. DESGASTE

Autobetoneira montada sobre caminhdo - 4x2 (17 ) - Capacidade para transporte de 3 m* 35,12 27,44 37,22 3,12 145,60
Autot ira montada sobre caminhao - 6x4 (26 1) - Capacidade para transporte de 5 m* 46,02 34,04 46,53 578 180,64
Autobetoneira montada sobre caminhdo - 8x4 (32 ) - Capacidade para transporte de 7 m? 50,87 36,79 51,18 6,70 198,20
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 20 e 24 m - Cap. 60 m/h 86,64 18,80 83,75 4883 28531
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 28 m - Cap. 60 m*/h 103,44 18,63 83,75 51,40 309,79
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuigdo de 32 m - Cap. 90 m*/h 127,59 21,12 104,69 74,80 383,08
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuico de 36 e 37 m - Cap. 90 m’/h 134,94 21,10 104,69 7340 394,36
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuigdo de 38 e 39 m - Cap. 90 m*/h 171,69 22,89 153,55 93,03 504,10
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 42 e 43 m - Cap. 140 m*/h 213,69 24,18 153,55 9347 556,44
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 52 m - Cap. 160 m*h 316,59 29,80 223,34 13443 782,45
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuiio de 56 e 58 m - Cap. 160 m*/h 358,59 30,46 22334 140,47 834,17
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 61 63 m - Cap. 160 m*/h 379,59 29,38 22334 133,83 849,36
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 3" - Linha hombeio de 3”- Cap. 30 m*/h - 70 Bar 59,67 13,80 30,94 3317 200,17
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 3"/ 5”- Linha bombeio de 3”- Cap. 50 m*/h - 70 Bar 7837 1731 52,35 4a.2 259,17
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 5”- Linha bombeio de 5”- Cap. 90 m*/h - 110 Bar 73,09 15,02 83,75 373 281,98
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 5” - Linha bombeio de 5”- Cap. 50 m*/h - 240 Bar 137,71 34 116,32 3546 37043
Caminhdo basculante articulado 6x6 (222 251t) 21857 165,82 102,36 0,00 548,10
(aminhdo basculante articulado 6x6 (26a35t) 32392 23371 125,63 0,00 756,83
Caminhao basculante fora de estrada (30t) 85,58 67,97 97,7 0,00 296,04
(aminhdo basculante fora de estrada (35 a 60t) 300,12 17,75 186,12 0,00 721,45
Caminhao basculante fora de estrada (612 91t) 380,57 222,89 27917 0,00 955,29
Caminhao basculante rodovidrio 6x4 (23 a251t) 40,70 4039 37,22 0,00 148,22
Caminhao basculante rodovidrio 6x4 (26 a 30t) 271 41,81 41,88 0,00 156,57
Caminhao basculante rodovidrio 6x4 (31a451) 56,43 50,09 53,51 0,00 191,69
Caminhao basculante rodovidrio 8x4 (45 a 50t) 68,97 58,67 62,81 0,00 223,66
Caminhao basculante rodovidrio 10x4 (48 66 1) 71,88 60,65 69,79 0,00 235,88
Caminhao comboio misto 4x2 - 6 reservatdrios (5.000 ltros) 38,53 30,88 44,20 0,00 142,16
Caminh&o guindauto 4x2 (12 tm) 38,81 29,32 44,20 0,00 152,12
Caminhdo irrigadeira 6x4 (18.000 litros) 4740 3579 41,88 0,00 154,50
Carregadeira de pneus (0,6a 1,5 m3) 15,35 20,51 37,2 1,80 108,66
(arregadeira de pneus (1,522,0 m3) 35,50 31,58 51,18 401 158,04
(arregadeira de pneus (2,0a2,6 m3) 53,98 2,0 65,14 6,10 204,88
Carregadeira de pneus (2,6a3,5m3) 72,26 59,14 83,75 9,52 265,40
Carregadeira de pneus (3,624,9m3) 14492 107,01 9.7 19,10 418,09
(arregadeira de pneus (5a 6,5 m3) 199,75 143,13 116,32 26,32 541,37
(arreta hidréulica de perfuracao de rocha (2,0 a 3,0 polegadas) 94,03 72,96 134,93 11,90 359,81
Carreta hidraulica de perfuragdo de rocha (3,1 4,0 polegadas) 146,69 106,28 144,24 18,56 467,76
(arreta hidrdulica de perfuracao de rocha (4,12 6,0 polegadas) 252,89 173,48 162,85 32,00 685,30
Compactador combinado - cilindro e pneus (2.400 a 5.000 kg) 59,07 40,32 2792 6,14 168,50
Compactador combinado - cilindro e pneus (5.001 a 10.000 kg) 81,25 51,86 60,49 845 239,17
Compactador de pneus para asfalto 6a 10t (sem lastro) 68,75 45,36 37,22 0,00 187,29
Compactador de pneus para asfalto 102 12t (sem lastro) 71,87 46,99 46,53 0,00 201,64
Compactador de pneus para asfalto 12a 18t (sem lastro) 7422 48,20 5583 0,00 214,72
Compactador estético 4 cilindros (15.000 a 23.000 kg) 292,66 161,79 148,89 3044 690,69
Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (6a 7 t) 47,22 34,16 51,18 491 174
Compactador vibratério - 1 cilindro liso / pé de cameiro (7a 101) 52,28 36,80 55,83 544 184,76
Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (102 141) 55,22 3832 65,14 574 199,11
Compactador vibratcrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (142 26 1) 140,26 82,55 83,75 14,59 363,80
Compactador vibratério tandem (1.000 a 2.500 kg) 3282 26,67 13,9 341 109,45
Compactador vibratdrio tandem (2.501 2 4.000 kg) 4545 33,25 23,26 473 140,46
Compactador vibratério tandem (4.001a 8.000 kg) 4593 33,50 41,88 478 15991
Compactador vibratdrio tandem (8.001 a 12.000 kg) 59,37 40,49 69,79 21091
Compactador vibratdrio tandem (12.001a 17.000 kg) 7187 46,99 93,06 748 255,65
Compressor de ar portdtil (70 a 249 pcm) 14,06 15,56 32,57 0,00 83,77
Comp! dear portdtil (250 a 359 pcm) 21,50 19,73 65,14 128,70
Compressor de ar portdtil (360 a 549 pcm) 20,58 19,19 102,36 164,36
Compressor de ar portdtil (550 a 749 pcm) 35,91 27,76 144,24 0,00 231,68
Comp de ar portdtil (750a 999 pcm) 45,96 3337 200,07 0,00 30418
Compressor de ar portdtil (1.000 A 1.500 pcm) 54,61 3821 251,26 0,00 369,73
Escavadeira hidrdulica (122 171) 3891 42,95 5583 184,90
Escavadeira hidrdulica (17 2 201t) 46,52 87 65,14 209,76
Escavadeira hidrdulica (20a 25t) 52,33 53,13 79,10 238,75
Escavadeira hidrdulica (25a351) 65,66 67,68 139,59 335,53
Escavadeira hidrdulica (35a40t) 75,40 75,72 153,55 370,33
Escavadeira hidrdulica (402 501) 112,93 106,70 195,42 492,48
Escavadeira hidraulica (51a701) 162,05 147,26 2334 625,49
Escavadeira hidrdulica (712 841) 268,28 23497 251,26 880,68
Fresadora de asfalto (350 a 600 mm) 182,82 116,53 6049 436,22
Fresadora de asfalto (1.000a 1.300 mm) 308,49 188,72 139,59 740,61
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Fresadora de asfalto (2.000  2.200 mm) 405,24 24428 367,58 36,48 142,03
Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhao TC (Até 50t) 67,61 4346 37,22 3840 190,89
Guindaste com langa telescdpica sobre caminhdo TC (512 90t) 13521 73,46 51,18 45,60 312,65
Guindaste com langa telescdpica sobre caminhao TC (91 1501t) 259,14 128,46 69,79 55,20 520,64
Guindaste com langa telescépica sobre caminhdo AT (Até 501) 134,65 68,46 37,2 38,40 286,43
Guindaste com langa telescdpica sobre caminhdo AT (512 901t) 269,29 123,46 51,18 45,60 49943
Guindaste com lanca telescpica sobre caminhdo AT (91a 1501) 392,57 156,34 69,79 55,20 686,76
Guindaste com langa telescdpica sobre caminhdo AT (1512a3001) 473,67 185,86 93,06 62,40 830,51
Guindaste com lanca telescopica sobre caminhdo AT (301 a 5001t) 640,29 210,68 116,32 76,80 1.057,90
Guindaste com langa telescopica RT (Até 501t) 12542 69,46 37,2 38,40 280,58
Guindaste com langa telescdpica RT (512 901t) 149,61 80,26 51,18 45,60 338,67
Guindaste com lanca telescdpica RT (912 120t) 243,67 122,26 69,79 55,20 510,50
Guindaste sobre esteiras com langa telescopica (Até 501t) 125,58 68,46 37,2 45,60 286,76
Guindaste sobre esteiras com langa telescdpica (512 901t) 205,50 103,46 51,18 55,20 31,54
Guindaste sobre esteiras com langa telescopica (912 1101) 292,42 129,46 65,14 62,40 570,30
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (Até 501t) 137,00 73,46 37,2 45,60 304,08
Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (512 901) 239,75 118,46 51,18 55,20 483,49
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (912 150t) 423,50 181,46 69,79 62,40 767,39
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (151a3001) 786,50 325,46 93,06 72,00 133318
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (301 a 500 ) 1.225,00 433,46 116,32 76,80 1.927,18
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (501 a 750) 1.590,00 493,46 139,59 88,30 2398,25
Manipulador telescdpico (3.500a 6.900 mm) 35,27 29,21 46,53 38,40 152,25
Manipulador telescdpico (7.000a 10.000 mm) 5291 37,08 65,14 38,40 197,78
Manipulador telescdpico (10.100 a 14.000 mm) 85,07 51,45 69,79 38,40 251,55
Manipulador telescdpico (15.000a 18.000 mm) 101,11 58,60 74,45 3840 280,69
Manipulador telescdpico (20.000 a 30.000 mm) 141,10 76,46 93,06 38,40 360,36
Mastro de distribuicdo de concreto - Hidraulico - ¢/ torre 12 m - Linha de bombeio de 5”- Lana de 28 m 92,75 732 0,00 48,72 181,14
Mastro de distribuigdo de concreto - Mecnico s/ torre - Linha de bombeio de 5”- Langa de 12m 633 240 0,00 8,63 64,89
Minicarregadeira (Skid Steer) (300 a 700 kg) 2239 2347 27,92 29,28 107,60
Minicarregadeira (Skid Steer) (701 a 1.000 kg) 2445 24,57 3122 29,28 120,48
Minicarregadeira (Skid Steer) (1.001a 1.300 kg) 2981 274 46,53 2928 139,09
Minicarregadeira (Skid Steer) (1.301a 1.850 kg) 33,82 29,57 51,18 29,28 150,71
Miniescavadeira (850 a 2.000 kg) 15,33 21,07 931 2928 78,62
Miniescavadeira (2.001 2 4.000 kg) 27,51 28,65 18,61 29,28 110,55
Miniescavadeira (4.001a6.000 kg) 37,76 35,02 43 2792 29,28 13891
Miniescavadeira (6.001 a 8.000 kg) 42,26 37,82 4,73 41,88 29,28 161,23
Miniescavadeira (8.001 a 10.000 kg) 43,59 38,65 4388 46,53 29,28 168,35
Motoniveladora (140 170 HP) 71,76 46,94 637 7445 4,64 257,24
Motoniveladora (180 a 260 HP) 93,57 51,75 8,32 93,06 44,64 306,58
Recicladora de asfalto (400 a 600 mm) 394,56 238,15 40,79 307,09 36,48 1.062,39
Retroescavadeira (Até 69 HP) 32,74 27,68 3,60 27,92 31,92 127,86
Retroescavadeira (70a 110 HP) 3437 28,68 378 37,2 3192 140,17
Trator agricola (Até 65 HP) 14,62 15,83 146 2792 24,9 84,79
Trator agricola (66 a 99 HP) 19,98 18,81 2,00 34,90 24,96 100,65
Trator agricola (100a 110 HP) 27,59 23,06 271 46,53 2496 12491
Trator agricola (1112 199 HP) 40,84 30,44 4,10 65,14 24,96 165,48
Trator agricola (200 a 300 HP) 7647 50,30 7,67 107,02 24,96 266,42
Trator de esteiras (80 a 99 HP) 71,06 56,93 8 6049 30,00 23499
Trator de esteiras (100 a 130 HP) 86,06 66,11 948 69,79 10,53 30,00 271,97
Trator de esteiras (131 160 HP) 8,11 60,25 842 93,06 936 30,00 283,20
Trator de esteiras (160 a 230 HP) 80,13 73,79 10,86 125,63 12,07 33,12 335,60
Trator de esteiras (250 a 380 HP) 206,49 192,80 30,21 181,46 33,56 38,40 682,92
Vibroacabadora de asfalto (150 a 250 t/h) 106,64 72,78 11,02 41,88 12,25 38,16 28273
Vibroacabadora de asfalto (300a 550 t/h) 111,36 7549 11,51 65,14 12,79 38,16 314,45
Vibroacabadora de asfalto (600 a 750 t/h) 296,87 182,04 30,69 102,36 3410 38,16 684,22
Vibroacabadora de asfalto (800 a 1.100 t/h) 472,26 282,78 48,82 139,59 54,25 38,16 1.035,86
« A Sobratema disponibiliza aos seus associados um SIMULADOR DE CUSTOS para os equipamentos mais utilizados no setor, permitindo a customizagao do calculo de acordo com a necessidade. O programa € interativo e permite alterar todas s varidveis que entram no calculo. Consulte
0 TUTORIAL na pagina Custo Horério de Equi dossite: www. org.br/C io/Tutorial

« Descritivo: Equipamentos na configuraao padréo, com cabine fechada e ar condicionado (exceto compactadores de pneus, fi de asfalto, minicarreg (skid steer), vibroacabadoras de asfalto e tratores agricolas); tracdo 4x4 (retroescavadeiras e tratores agricolas); escarifica-
dor traseiro (motoniveladoras e tratores de esteiras >130 hp); [amina anguldvel (tratores de esteiras <160 hp) ou reta (trator de esteiras >160 hp); tracao no tambor (compactadores); PT0 e levantamento hidraulico (tratores agricolas). Caminhdes com cabine fechada e ar condicionado;
cagamba com revestimento (OTR), comporta traseira (articulados), cagamba 8 m* solo (basculante rodovidrio 23 a 25 t), cagamba 11 m® solo (basculante rodovidrio 26 a 30 t) ou 12 m* rocha (basculante rodovidrio 36 a 45 t e 48 a 66 t); tanque com bomba, barra espargidora e bico de
pato (irrigadeira). Caminhao comboio acionamento hidréulico com 3.500 litros de diesel, 1.500 litros de dgua, 6 reservatdrios e bomba de lavagem.

« Para aperfeicoar as informagoes disponibilizadas, a Sobratema atualizou a dologia de apuracao. Dentre as alteracdes, foi acrescentada a parcela de “Pegas de Desgaste”. No calculo da parcela “Combustivel e lubrificantes” foi considerada a composicao do combustivel com 47% de
Diesel S-500, 49% de Diesel S-10 e 4% do Aditivo Arla32. Também foi adotado como base o prego médio do litro do 6leo lubrificante para motores grau SAE 15W40 e nivel APl CJ-4, praticado em Sao Paulo - SP. Foi incluido o valor do DPVAT (seguro obrigatdrio de veiculos automotores)

no célculo da sub-parcela de sequros. Para o Valor de Reposicao (aquisicao de equipamento novo) foi adotado um valor orientativo médio sugerido para cada categoria de equipamento, independentemente da marca e modelo.

« 0 Custo Hordrio Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condigdes normais de aplicacao, utilizando-se valores médios, sem englobar horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima,
sugeridos pela Sobratema, correspondem a experiéncia prética de varios profissionais associados, mas nao devem ser tomados como tinica possibilidade de combinagao, uma vez que todos os fatores podem ser influenciados pela marca escolhida, local de utilizagao, condicdes do terreno
ou jazida, ano de fabricagao, necessidade do mercado e oportunidade de execugao do servico. Valores referentes a prego FOB em Sao Paulo - SP.

« Obs.: Todos os valores apresentados nesta tabela estdo com Data-Base em Julho/2019 - Mais i es no site: www. org.br

w REVISTA M&T
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ROLAMENTOS

PARA QUE O COMPONENTE TENHA O DESEMPENHO ESPERADO,
E IMPORTANTE QUE SUA MONTAGEM SEJA FEITA DE ACORDO COM 0S
PROCEDIMENTOS TECNICOS DEFINIDOS PELO FABRICANTE

uando o assunto sdo rolamen-

tos, praticas corretas de monta-

gem e ajuste sdo fundamentais

para que se possa obter uma
vida util pfena e o desempenho esperado des-
ses componentes.

Basicamente, o ajuste pode ser definido
como o conjunto de folgas ou interferéncias
existentes em um rolamento montado. As
folgas internas do rolamento, por sua vez,
sdo afetadas pelo nivel do ajuste das pistas
interna e externa. E fatores dependentes da
aplicacao — tais como carga, velocidade, po-
sicdo, processo de instalagéo, tensdes, pro-
jeto dos eixos e carcagas — também devem
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ser levados em conta.

Na montagem, os rolamentos recebem uma
camada de anticorrosivo, que é compativel
com a maioria dos lubrificantes e nao preci-
sa ser removida antes da instalacdo. Os rola-
mentos sdo montados em um eixo ou em uma
carcaca, que possuem ressaltos para assequ-
rar que sejam montados no local e posicdo
corretos e também mantenham a posicdo sob
quaisquer condicdes de trabalho. Em alguns
casos, 0s ressaltos podem ser substituidos por
espacadores ou anéis de trava.

Deve-se dar especial atencdo as superficies
de montagem, principalmente no que tange a
circularidade, perpendicularidade dos encostos

e coaxialidade dos dois pontos de montagem.
Além disso, os encostos devem ter uma secdo
suficiente para resistir aos esforcos projetados.

Geralmente, as carcacas dos mancais sao
construidas em ferro fundido e recebem tra-
tamento térmico para reduzir possiveis distor-
¢Oes. Mas carcacas menores para rolamentos
de alta rotacdo normalmente sdo construidas
em aco. Ja os eixos sdo usinados em aco e re-
cebem tratamento térmico, prevendo-se nor-
malmente uma dureza de 45 a 50 HRC (Escala
de Dureza Rockwell).

Na instalacao, é importante observar a lim-
peza dos componentes e utilizar as ferramen-
tas adequadas, para que as pistas interna e

REPRODUCAO




Morencso & Bensloga

Método de expansao por calor

odedod 2 dleo
rolamento
bloco de suporte
SUDC’”%EI?Q% queimador de chama

Em alguns casos, ¢ necessario utilizar aquecimento para montagem dos rolamentos

externa sejam posicionadas corretamente no
eix0 ou na carcaga.

MONTAGEM

A montagem dos rolamentos é feita com
ajuste de interferéncia, pois o giro em falso da
pista no eixo ou carcaca ira desgastar o aloja-
mento e o encosto, criando folga e danificando
o rolamento e seus alojamentos. Note-se que
0 ajuste com interferéncia ira causar contracdo
da capa e/ou expansdo do cone, reduzindo a
folga de fabricacdo. Essa reducéo da folga axial
(end play) deve ser compensada na montagem.

Os rolamentos de esferas e de rolos cilin-
dricos podem ser montados individualmente,
embora a montagem mais comum seja com
dois rolamentos desse tipo. Em rolamentos
de esferas, um dos rolamentos normalmente
é fixo axialmente, enquanto o outro é mon-
tado com ajuste sem interferéncia e folga
axial, para que possa se movimentar e com-
pensar as variacdes de temperatura e outras
necessidades. A folga interna é especificada
pelo fabricante.

Os rolamentos de rolos cénicos sao pro-
jetados para receber cargas radiais e axiais.
Todavia, as cargas radiais criam uma forca
axial que precisa ser contrabalancada. Por
essa razdo, esses rolamentos s&o montados

em pares, um contra o outro. Um dos siste-
mas de montagem, usado principalmente em
rolamentos de menor didmetro, consiste na
prensagem no eixo ou na carcaca, utilizando-
-se uma prensa e um dispositivo adequado
de contato. Nunca se deve aplicar pressdo
no anel interno para montar o rolamento em
um eixo, nem no anel externo para executar a

montagem na carcaga.

Em alguns casos é previsto o aquecimen-
to dos rolamentos para montagem. Normal-
mente, isso é feito em banho de dleo ou por
indugdo (ndo se pode usar agua ou vapor,
nem aquecimento direto por chama). A tem-
peratura ndo deve ultrapassar 120°C, sendo
que 95°C sdo suficientes para a maioria das

Acomodacao das cargas em rolamentos

CARGA AXIAL

=)

Modelo esquematico
mostra a acomodacao
de cargas radiais e axiais
em rolamentos

Q)
i

o

SKF

ROLAMENTO RADIAL ROLAMENTO RADIAL
ACOMODANDO APENAS ACOMODANDO CARGAS
CARGAS RADIAIS RADIAIS E AXIAIS

NOVEMBRO/2019 59

REPRODUGAQ



MANUTENCAO

aplicacdes. No caso de resfriamento, a tempe-
ratura limite é de 55°C negativos.

No caso de ajustes com alta interferéncia,
esse procedimento simplifica bastante a monta-
gem, uma vez que, apds ser aquecido por 20 a
30 minutos, o rolamento pode deslizar no eixo.
No caso de instalacdo de capa, pode-se aque-
cer o alojamento. Em sequida, sdo instaladas as
porcas ou chapas de travamento. Os furos de
lubrificagdo, quando houver, devem ser limpos
cuidadosamente antes da instalacdo.

AJUSTE

Como regra geral, as pistas internas em ro-
tacdo sdo montadas em ajustes com interfe-
réncia. O ajuste normal fard com que a pista
se mova e provoque desgaste no eixo e no
encosto, podendo danificar o conjunto.

0 mesmo raciocinio é valido para a utilizacdo
da pista externa em movimento, que deve ser
montada com interferéncia na carcaca do man-
cal. Em contrapartida, a montagem fixa desses
componentes é feita com ajuste normal, para
permitir a montagem e desmontagem.

Os rolamentos de rolos cdnicos s&o mon-
tados em pares, um contra o outro. Uma das

que consiste da interferéncia axial entre roletes
e pistas, de modo a eliminar o movimento axial
quando se aplica uma forca axial em qualquer
sentido, com o rolamento em movimento; e
Line-to-line, uma regulagem no ponto de tran-
sicdo entre a folga axial e a precarga.

A regulagem € feita na montagem inicial, an-
tes da entrada do equipamento em servico. Tam-
bém pode ser feita apds a entrada em servico,
devido a mudancas ambientais, dilatacdo térmi-
Ca ou manutencdo. J& a temperatura é funcdo da
velocidade de rotacdo e, a medida que o gradien-
te térmico aumenta, a folga axial se reduz.

Os limites de regulagem séo definidos por
diversos fatores, tais como tipo de aplicacao,
carga e ciclo de trabalho, variacbes de tempe-
ratura, deflexdes, dimensdes do rolamento, lu-
brificacdo, material do eixo ou carcaca e outros.

TEMPERATURA

A velocidade de um rolamento estd limitada
principalmente por sua temperatura interna,
consequéncia de diversos fatores (apresenta-
dos abaixo) e do tipo, quantidade e eficiéncia

do sistema de lubrificacdo. Se forem instala-
dos adequadamente e tiverem lubrificagdo
satisfatoria, os rolamentos podem operar em
alta rotagdo por muito tempo.

A temperatura de funcionamento de um
rolamento depende de diversos fatores, entre
0s quais podem ser citados: fontes geradoras
(rolamentos, retentores, engrenagens, embre-
agem, fluxo de 6leo etc.), troca de calor entre
0s componentes, capacidade de dissipacdo do
sistema e outros.

A dissipacdo também é afetada por diver-
sos fatores. Isso inclui o gradiente de tem-
peratura entre o rolamento e a carcaca ou o
eixo, decorrente da configuracdo da carcaga,
de fontes de calor proximas e de dispositivos
externos como ventiladores, circulacdo de
agua ou acao dos componentes em rotacao.
Outro fator é o calor removido por um siste-
ma de circulagdo de 6leo ou pela lubrificacdo
por graxa. Por fim, os modos de dissipagdo
compreendem conducdo através do sistema,
conveccdo interna, troca de calor por radiacdo
com as superficies vizinhas e outras. ®

PRINCIPAIS CAUSAS DE FALHAS PREMATURAS

pistas de ambos os rolamentos é fixa e a outra

permite a regulagem, usando-se um encosto,
porca de travamento, ressalto etc. O ressalto de
um eixo deve ser suficientemente grande para
permitir o encosto da face do anel interno, mas
a0 mesmo tempo ter uma dimensdo que per-
mita a remocdo do rolamento com sacadores.

Nos rolamentos de rolos conicos, define-
-se 0 ajuste como a folga axial entre a pis-
ta e os roletes. Essa regulagem é feita na
montagem, permitindo otimizar o desempe-
nho em quase todas as aplicacdes. Diferen-
temente de outros tipos de rolamentos, o
ajuste ndo depende somente do posiciona-
mento no eixo ou na carcaga.

Para esse tipo de rolamento, sdo definidos
trés tipos de ajuste. A saber, a Folga Axial (end
play) entre pistas e roletes, que produz um
movimento mensuravel quando se aplica uma
pequena forca em um dos sentidos, com o ro-
lamento em movimento; a Precarga (preload),

REVISTA M&T

Montagem
incorreta

Lubrificacao
inadequada

Contaminacao

Fadiga

Fonte: Encopel/SKF

Aproximadamente 16% das falhas sdo causadas por
montagem incorreta e desconhecimento das ferramentas
de montagem. Para realizar a montagem ou desmontagem
correta, podem ser utilizados métodos mecanicos, hidrau-
licos ou térmicos

Aproximadamente 36% das falhas do rolamento sdo
causadas por especificacdo incorreta e aplicagdo inade-
quada de lubrificante. Sempre que a lubrificagdo manual
for invidvel, podem ser utilizados sistemas automaticos de
lubrificacdo

Ao menos 14 % de todas as falhas prematuras séo atribu-
idas a problemas de contaminagdo, visto que variantes de
rolamentos com vedac&o permanente constituem apenas
uma reduzida proporcdo de todos os componentes em uso
Um indice de 34% das falhas ocorre devido a maquinas
sobrecarregadas ou com manutengdo inadequada, o que
pode ser evitado com a emissdo de sinais de alarme, que
podem ser detectados com a utilizacdo de equipamentos
de monitoramento da condicao
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IMAGENS: TEREX

GUSTAVO FARIA

Atual presidente da Terex Latin America, o executivo Gustavo Faria é
um dos profissionais que viram de perto o mercado de equipamentos
para trabalho em altura nascer no pais, contribuindo desde a primeira
hora para o seu desenvolvimento local.

Formado em engenharia civil pelo Instituto Maud de Tecnologia
(IMT) com pds-graduagdo pela Fundagdo Getulio Vargas (FGV) e espe-
cializagdo na Kellogg School of Management, o executivo iniciou sua
carreira profissional ainda na época de estudante, na sua prépria area
de formagdo, mas permaneceria no segmento por pouco mais de um
ano. Posteriormente, ingressou na multinacional francesa de cimentos

Lafarge, onde também ficou por pouco mais de um ano.

Em 1999 chegou a Genie Industries, na época uma empresa in-
dependente que iniciava sua operagdo no Brasil, ainda com poucos
equipamentos atuando no mercado nacional. A partir daquele ano,
0 executivo participaria de todo o processo de implantagdo da ope-
ragdo da fabricante norte-americana de plataformas e manipulado-
res telescopicos no pais, desde a divulgagdo dos equipamentos até
a construgdo de uma rede de locadores, passando pela constituigao
das normas locais para o entdo embrionario setor.

Com a compra da marca pela Terex Corporation, em 2002, Faria
passou a ter acesso as demais linhas da tradicional fabricante, como
guindastes, maquinas da Linha Amarela — operagdo posteriormente
vendida — e solugBes para mineragdo, chegando ha cerca de quatro
anos a posicao de lideranga do grupo na América Latina.

Nesta entrevista exclusiva a Revista M&T, realizada na sede regio-
nal da empresa em Alphaville (SP), dentre outros assuntos ele discor-
re sobre as expectativas da industria de equipamentos em relagdo a
um eventual novo ciclo de crescimento da economia, destacando o

atual momento do mercado de guindastes no pais, o potencial de

maquinas ainda incipientes como manipuladores de material
e solugGes florestais e o novo perfil do mercado de plata-
formas de trabalho aéreo. “Minha participagdo no de-
senvolvimento desse mercado no Brasil é profunda”,

diz ele. Acompanhe os principais trechos.
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e O que levou a Terex a enxugar
o portfélio de guindastes?

A estratégia é transparente no
sentido de focar no portfélio em
gue seja o 12 ou 22 principal player
do mercado global, o que implica es-
cala e posicionamento. Ao longo de
varios anos, a Terex teve uma parti-
cipacdo muito forte em guindastes,
mas ndo estava mais sendo compe-
titiva com o desenho que apresen-
tava. Assim, chegou a conclusdo de

REVISTA M&T

que faria muito mais sentido que a
Demag, uma linha de fabricagdo ale-
ma muito nobre, estivesse com uma
empresa ja forte no segmento. Dai
tomou-se a opgdo de vender a linha
para a Tadano, com esse conceito de
que estaria muito bem-posicionada.
Entdo, a linha de RTs nos EUA foi
desativada, permanecendo a opera-
¢do na Italia, assim como a linha de
gruas, além de uma linha menor na
Austrdlia, com atuagao regional. En-

tdo, a operacdo de guindastes ficou
menor, amparada nessas linhas.

e Como ficou a estrutura para
esse segmento no Brasil?

A visdo ndo é mais sO Brasil, mas
inclui a América do Sul. Assim, a equi-
pe técnica serve do México para bai-
x0, abrangendo toda a regido. Temos
equipe de pds-venda no Brasil e pre-
senca comercial no Chile. Nos demais
paises, o foco é atuar exclusivamente
por meio de dealers, enquanto aqui
a venda é feita diretamente para os
locadores. S6 que, nos ultimos dois
anos, a participacdo é praticamente
zero no pais.

e 3 é possivel sentir mudangas
nesse cenario?

Se comparar com os Ultimos anos,
jd vemos certa mudanga, com mais
cotagdes e gente interessada. Mas em
negocios, [a retomada] ainda ndo se
refletiu. Para gerar volume de negé-
cios tem de haver o que chamamos
de ‘megaobras’ de infraestrutura ou
de grandes fabricas. E agora é que al-
guma coisa comega a se movimentar.
Entdo, para guindastes a expectativa
fica mesmo para 2021.

e Como a empresa vé essa
instabilidade la de fora?

A crise pela qual passamos — uma
das mais profundas e longas do pais
— ndo tirou a demanda, que conti-
nua existindo, mesmo que reprimida.
Quando se olha para a parte de garan-
tia financeira, seguros, seguranca e
evolugdo da forma de atuagdo, o Brasil
é um pais muito interessante e pros-
pero. E com muita coisa por construir.
Entdo, |4 fora existe uma visdo de que
se trata de uma regido que ainda tem
muito a ser trabalhado.

e O que falta para esse

potencial se efetivar?
Ficamos muito tempo sem inves-
timentos em infraestrutura, mas a
demanda permanece. Para os inves-



timentos voltarem, o cenario preci-
sa se firmar mais. Mas ndo se deixa
de fazer planos. Quando se faz um
planejamento estratégico, de cinco
anos, por exemplo, ha sempre uma
boa pitada de otimismo e ideias de
expansdo. Assim, os investimentos
podem ndo ter comegado neste
ano, mas os projetos sim. Existe um
forte indicador de crescimento de
2,7% para o préximo ano e, entre
2021 e 2024, deve haver uma nova
onda, com movimentacdo de vulto.

e E possivel que faltem
magquinas nessa retomada?

Confirmando-se as expectativas,
vai faltar maquina. Entre 2015 e
2017 houve uma saida fenomenal
de maquinas, que precisardo entrar
novamente. E, apesar de ser possi-
vel antecipar-se em varios projetos,
a reacdo do mercado demora um
pouco. O mercado planeja, anali-
sa, entra em negociagdo e, na hora
em que toma a decisdo, ja estd um
pouco atrasado. Embora tenhamos
de acelerar, tanto nés como os con-
correntes, equipamentos de grande
porte sempre demandam um plane-
jamento maior. Dificilmente alguém
faz estoque de guindastes.

e Qual é a situagao atual do
mercado de plataformas?

As locadoras comegam a se recu-
perar, com o valor de locagdo ja che-
gando a 40% acima do ano passado
em algumas regides. Claro que isso
parte de uma base ruim, mas houve
reacdo e o mercado ja aceita até pa-
gar mais. Com isso, o mercado — an-
tes sé de construgdo — se expandiu,
e essas maquinas migraram para a
industria, aeroportos, supermerca-
dos, galpOes logisticos e até igrejas.
Com isso, a cultura [de uso] ja esta
60% ou 80% implementada. Quan-
do o mercado da construgdo voltar,
as maquinas que estdo no merca-

Para o executivo, segmento de plataformas de trabalho aéreo atingiu um novo estagio de maturidade no pais

do ja estardo mobilizadas e, assim,
sera necessaria uma nova frota para
atender a demanda. Se eventual-
mente vier uma nova crise, ja ndo
terd o mesmo impacto, pois havera
outros nichos utilizando as maqui-
nas. Ou seja, houve um amadureci-
mento do negdcio em si.

e Como ocorreu essa transformagao?

O Brasil criou uma frota de 30 mil
plataformas ativas em quatro ou cin-
co anos. Nesse auge, a demanda es-
tava muito mais forte do que a oferta,
com valor de locagdo muito alto. Mas
quando veio a crise e a utilizacdo de
magquinas parou, ficou evidente que
0s equipamentos estavam sendo usa-
dos em apenas um nicho de trabalho,
que era a constru¢do. Como comegou
a sobrar maquina —uma parte foi ven-
dida, mas boa parte ficou aqui —, as
locadoras foram obrigadas a oferecer
esses equipamentos a outros merca-
dos. E, se pegar essa frota hoje, entre
65% e 70% ja estdo alugados.

e Como as locadoras vém
reagindo a esse novo cenario?

Em 2011 ou 2012, era possivel
contar o numero de locadoras que
estavam no negdcio. A forte deman-
da chamou a aten¢do de outros,
gue comegaram a experimentar as
maquinas. Depois, alguns sairam e
pouquissimos de fato quebraram,
pois a maioria conseguiu se estrutu-
rar. Mas houve uma diminui¢ao do
tamanho dessas locadoras, inclusive
nos quadros. Por outro lado, com a
oferta de mdaquinas usadas a pregos
muito bons, muitos dos que sairam
montaram seu préprio negécio. As-
sim, imaginava-se que haveria uma
consolidacdo das locadoras, mas
o que houve foi uma pulverizagao,
com aumento expressivo no nu-
mero de locadoras regionalizadas.
Comparando as vendas de 2018
com as deste ano, a diferenca esta
justamente nesse publico de loca-
doras menores, que estdo crescen-
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do. J4& as de médio e grande porte
ainda ndo estdo comprando.
e A propoésito, quais sdo as
expectativas para esse mercado?
Neste ano, o mercado ja foi mui-
to melhor que em 2018, devendo
chegar a 2.200 unidades. Ja ndo é
pouco. Para 2020, o resultado tam-
bém deve ser razoavel, com cerca
de 3.500 maquinas. S6 nisso ja te-
mos uns 40% de crescimento de
mercado. O que ainda ndo é possi-
vel vislumbrar é o volume de obras
maiores. No 12 semestre ndo deve
haver muito movimento, mas no 22
semestre talvez ja comece. E, para
2021, essas obras devem vir mais
fortes. Agora, hd um avango bas-
tante rapido da adogdo dessa cul-
tura na industria, onde ainda nédo
penetramos nem 30% do potencial.
Assim, a expectativa é de dobrar a
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frota nos préximos cinco anos, ul-
trapassando as 60 mil maquinas no
parque nacional.

e Como esta o processo de
reposicionamento da Fuchs?

E aquela velha maxima: nunca
temos todos os recursos que gos-
tariamos. Mas esse mercado é in-
teressante, tanto no Brasil como
na América Latina. Hoje, temos
uma pessoa dedicada ao desen-
volvimento de dealers. Uma parte
desse esforgo é mostrar que existe
interesse em estabelecer um rela-
cionamento mais forte na regido, o
que demanda um pouco de ener-
gia. Paises como Argentina, Peru e
Chile tém uma demanda interes-
sante para esse tipo de equipamen-
to. Mas ja tivemos resultados inte-
ressantes de nomeacgao de dealers
também no Brasil.

Abertura de dealers é a
prioridade no reposicionamento
da linha de manipuladores de
materiais, reforca o presidente da
Terex LA

e Por que marcas como CDI e Ecotec
ainda tém pouca presenga no pais?
Poderiamos ter um esforco maior
de entrada com essas linhas, mas
faltam dealers financeiramente
estruturados para suportar isso.
Como sdo equipamentos de alto va-
lor agregado, o dealer teria de fa-
zer um investimento na linha, com
maquinas em estoque e pegas. Atu-
almente, ainda ndo conseguimos
casar isso. Estamos saindo de uma
situacdo delicada, de modo que ain-
da é dificil achar alguém capacitado
para fazer um investimento grande
e apostar nessas linhas. Estamos
nesse embate, mas tem potencial,
com vdrias maquinas ja vendidas no
Brasil. Agora é esperar um momen-
to mais firme para avangar.

e Como o avancgo da tecnologia
pode afetar o negécio?

A telemetria demorou a entrar no
segmento de elevagdo de pessoas e
cargas. Mas nos ultimos anos foram
desenvolvidos softwares com inteli-
géncia artificial que ja comecam a fa-
zer recomendacoOes e, até mesmo, a
tomar algumas decisGes. Nos EUA ja
esta acontecendo e, na segunda meta-
de do préximo ano, também veremos
isso no Brasil. Esses sistemas vao aju-
dar na gestdo da frota, na otimizacdo
da manutencdo periddica e até na atu-
acdo dos técnicos. Isso vai otimizar a
disponibilidade da maquina e mudar a
forma como esses equipamentos s3o
locados. Hoje, a locagdo é feita por
periodo, mas com um controle maior
do funcionamento da maquina, as lo-
cagdes tendem a caminhar para um
modelo de cobranga por hora, condi-
¢Oes de terreno, altura de trabalho etc.
E isso gerard uma disruptura profunda
do processo da locagdo.

Saiba mais:

Terex Latin America: www.terex.com.br
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COLUNA DO YOSHIO

Trabalhos que nada ensinam

RAIZ CONSULTORIA

Quando uma

atividade

profissional ou
mesmo wm mero
emprego nao
produz outro
beneficio sendo a
remuneracao, o

seu valor é muito
limitado, quase
inutil para a vida.”

REVISTA M&T

trabalho é um dos processos educativos mais importantes na vida
de um cidadé&o. Quando uma atividade profissional ou mesmo um
mero emprego ndo produz outro beneficio sendo a remuneragao e
seus acessorios para o cidaddo, o seu valor é muito limitado, quase
inutil para a vida.

Um dos exemplos mais contundentes disso é o emprego “deseducador” que existia ha
alguns anos nos shopping-centers mais sofisticados do Brasil. Na época, havia uma moca
que anotava cada venda da loja, totalizando seu faturamento para cobranca da comissédo
do shopping.

Tal atividade existia porque os lojistas ndo reportavam suas vendas corretamente a
administracdo. Mas creio que nunca houve uma preocupacao sobre a influéncia desta
experiéncia nos jovens que exerciam tal atividade. Nunca se questionou que oferecer
um emprego sem valor agregado e com aprendizado nulo seria © mesmo que enganar
a pessoa, confundindo a razéo da remuneracgéo.

Certa vez, recomendei a uma destas mogas que procurasse um emprego produtivo o
mais rapido possivel. Afinal, se viesse a habituar-se a este emprego e nele permanecesse
por algum tempo, no fundo ela sé teria perdido tempo na vida em troca de uma baixa
remuneracao. Nada de Util teria aprendido com a experiéncia.

Contudo, pensar que este fato € parte do passado e que ndo hd mais empregos sem
valor agregado e sem aprendizado é um grande equivoco. Ha poucos dias, por exemplo,
estive em Brasilia, onde o funcionalismo ainda tem préticas histéricas. Na recepcéo de
uma agéncia a moca do atendimento demonstrou em poucos segundos uma falta
de atencdo e qualificacdo que sé continua sendo aceita em uma reparticdo publica.
Certamente, a falha desta funcionaria diz tudo sobre incompeténcia de sua chefia.

Em outra oportunidade, ao participar de um curso notei que havia um rapaz dedicado
a coletar as assinaturas dos participantes em uma prancheta, o que me fez lembrar a
minha época de ensino primario (o ensino basico de hoje), em que alguém carimbava
diligentemente a caderneta didria de presenca de cada aluno. Eis ai outro trabalho sem
qualquer valor agregado, gerando um aprendizado inutil. Mas que diz muito sobre a
chefia da area, que certamente reclama da falta de recursos e de condi¢des de trabalho.

Como conclusédo, posso deduzir que a grande responsabilidade dos gestores atuais
continua sendo desenvolver e capacitar continuamente seus colaboradores. Negligenciar
esta funcdo é subtrair aos colaboradores as oportunidades da vida. Se aqueles que
trabalham em sua equipe e convivem com vocé diariamente nao obtiverem ao menos
um bom aprendizado, considere-se um chefe incompleto e, sobretudo, mediocre.

*Yoshio Kawakami

é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema
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Pas-carregadeiras LiebherrL 538 /L 556 /L 580

« Baixo consumo de combustivel e menor desgaste
de freios devido ao sistema de translagédo hidrostatico

« Alta produtividade e elevada carga de tombamento
devido a montagem diferenciada do motor

» Menor desgaste dos pneus por meio da regulagem
gradual da forga de tracéo

» Cacambas entre 2,3 m® até 14,0 m?

www.liebherr.com.br
info.lbr@liebherr.com
www.facebook.com/LiebherrConstruction




