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A EQUIPE CASE PARABENIZA A SOBRATEMA PELOS 30 ANOS DA
REVISTA M&T, SEMPRE OFERECENDO CONHECIMENTO E INOVACAO
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EDITORIAL

A Revista M&T chega aos 30 anos como uma das mais
longevas e importantes publicacdes especializadas

do setor brasileiro de maquinas e equipamentos para
construcdo, mineracao e agribusiness. Neste ja extenso
periodo, a revista tem acompanhado o que de mais
importante acontece nestes setores produtivos, seja

em termos de langamentos, feiras, eventos, inovacgoes e
tendéncias tecnoldgicas, segurancga e aspectos legais, tanto
no Brasil como no exterior.

A parte o fato admiravel de ser a tinica publicagdo em todo
o mundo que deu nome a uma exposicao de maquinas

- amaior da América Latina, diga-se de passagem -,

seu amplo acervo jornalistico de 237 edi¢des regulares
(excluindo-se os especiais) ja conta com milhares de
reportagens, coberturas internacionais, artigos técnicos,
entrevistas, editoriais, colunas assinadas e notas
informativas, ajudando a aumentar a visibilidade de uma

TRES DECADAS DE
DEDICACAO AO SETOR

foco intrinseco em valores como seguranc¢a operacional,
qualificacao, conformidade e produtividade.

Apds tanto tempo de publicagdo ininterrupta, esse
compromisso ndo sé permanece inalterado como vem se
expandindo, de modo a acompanhar e suprir os novos
desafios que se interpdem ao braco editorial desta
industria. E nesse sentido que a revista vem promovendo
reformulacdes editoriais ao longo do tempo, culminando
na diversificacdo de suas plataformas, que atualmente
incluem versdes impressas, digitais e online, permitindo ao
leitor acessar praticamente todo o seu acervo histérico na
palma da mao, seja em computadores, tablets ou celulares.
E, a despeito dos desafios atuais para o formato, a revista
ainda permite ao leitor folhear suas paginas mensalmente,
como diferentes geracdes de profissionais o fizeram no
passado.

Por tudo isso, 0 momento é de comemorar, pois o éxito

“0 éxito de uma publicagdo segmentada como a Revista M&T
simboliza a vitalidade da propria industria, que passa por quedas
ciclicas profundas, mas sempre se levanta para cumprir seu
papel em prol do desenvolvimento nacional.”

industria que esta no cerne do desenvolvimento estrutural
e econdmico do pais.

Mais que isso, o principal objetivo que levou ao
lancamento do programa - o primeiro criado pela
Sobratema, em setembro de 1989 - também é digno de
nota, pois a publicacdo é produzida prioritariamente para
servir de ferramenta referencial ao usuario das tecnologias
introduzidas pelos players, esclarecendo e detalhando

os avancos obtidos em engenharia, nas boas praticas

de utilizacdo e nas op¢des de mercado, sempre com um

de uma publicacdo segmentada como a Revista M&T
simboliza a vitalidade da prépria industria de maquinas
e equipamentos, que muitas vezes passa por quedas
ciclicas profundas, como vimos nos ultimos anos, mas
sempre se levanta para cumprir seu papel em prol do
desenvolvimento nacional. Boa leitura.

Perminio Alves Maia de Amorim Neto
Presidente do Conselho Editorial
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PAINEL

Adquirido pela empreiteira francesa Spac, o modelo ECR25 Electric esta sendo utilizado
para escavar valetas no campo de golfe de Saint-Nom-la Bretéche, nos arredores de Paris.
Equipada com carregadores integrados, a maquina de 2,5 t possui baterias de fon-litio de
48V com autonomia de 8 h e motor elétrico para alimentagdo do sistema hidraulico.

Disponivel em duas versdes, o modelo Potain MCT 325 possui
extensdo de jib de 40 a 75 m, permitindo manuseio de 2,5 t (na
classe de 12 t) e de 2,3 t (classe de 16 t). Prometendo facilidade

de transporte e montagem, o guindaste topless pode ser

operacionalizado em apenas 1,5 dia, com a langa completa e a

contra-lanca erguidas em quatro icamentos, informa a fabricante.

Fabrica da FPT
aprimora ambientes digitais

Segundo a fabricante, os projetos implementados na planta de Sete
Lagoas (MG) para reduzir desperdicios de tempo e materiais incluem
uma sala 100% digital, que integra diferentes dreas, e o sequenciamento
digital de kits de pegas utilizados na montagem dos propulsores, além de
reposicionamento ergondmico e de layouts em cada estacado da linha.

Liebherr fecha acordo com

fabricante chinesa de motores
Subsididria da SAIC Motor, maior fabricante chinesa de componentes

e veiculos, a Shanghai Diesel Engine fechou acordo com a Liebherr
Components para desenvolver novos motores fora de estrada de alto
desempenho. Como parte do acordo, a Liebherr fornecera componentes
de sistemas de inje¢do common rail para motores de 6 cilindros.

Prémio

O portal Mylveco
ganhou na Itélia o
prémio “Interactive
Key Award” na
categoria Melhor
Utilizagdo de

Midia Digital, que
reconhece projetos
inovadores de
comunicagao.

Rede 1

Sediada em
Itabaiana, a Servel
foi anunciada como
nova concessionaria
daCase lH em
Sergipe, oferecendo
o portfélio completo
de maquinas, pecas
e servicos da marca.

Rede 2

A Foton
Caminhdes anuncia
contrato coma
concessionaria
VCA Foton Motors
para avenda de
caminhdes, pegas e
servigos na regiao
de Rio Branco, no
Acre.
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Parceria 1
Buscando novos
niveis de eficiéncia,
a Leica Geosystems
anunciou
cooperagao

com a Autodesk
paraintegrar os
softwares de campo
Leica Captivate e
iCon com o Autodesk
BIM 360.

Parceria 2
AlLiuGong e

a Valvoline
estabeleceram uma
parceria estratégica
que prevé o
fornecimento
preferencial de
lubrificantes para
os mercados da
fabricante fora da
China.

Produto

Com ganhos de
poténcia e torque,
os motores Stage V
da Cummins ganham
nova arquitetura

e passam a ser
reunidos na linha
Performance Series,
que cobre umrange
entre 100 e 675 hp.

Exceléncia
Fornecedora das
baterias Heliar,

a Clarios foi
inserida na lista de
fornecedores da
DAF com o selo
de qualidade de
alto desempenho,
sem apresentar
defeitos de
fabricagao.



Pulverizador de concreto
ganha atualizacao

Com nova base de langa, o pulverizador de concreto
Meyco ME3 da Epiroc ganhou melhorias como
capacidade de fluxo ampliada, vibragao reduzida

e design aprimorado. O equipamento também é
equipado com o Certig, um sistema de apoio para
operagOes que fornece informagdes vitais sobre os
equipamentos, destaca a fabricante.

N i
ApOds entregar uma unidade na Bélgica no inicio do ano, a

desenvolvedora COBOD realizou nova entrega, desta vez para a
Universidade Técnica da Dinamarca, que usara a tecnologia em

processos de P&D na constru¢do. A impressora BOD2 é composta por
mddulos de 2,5 m de comprimento, tornando possivel imprimir uma
area de 12 x 10 x 4 m, informa a empresa.

Grupo CNHi divide-se

em duas empresas

Anunciado na Bolsa de Valores de New York, o novo
planejamento estratégico do grupo para os préximos cinco
anos separa os ativos em ‘On-Highway’ (veiculos comerciais
e powertrain) e ‘Off-Highway’ (segmentos agricola, de
construcdo e de veiculos especiais), que juntos receberdo
investimentos de US$ 13 bilhdes até 2024.

Sob o nome de Kion Battery Systems, a empresa associa-se
a BMZ Holding para desenvolver baterias de ion-litio de 24,
48 e 80 volts que equiparao empilhadeiras de contrapeso

e dispositivos de armazenamento das marcas Linde e Still,
disponibilizadas para a regido EMEA (Europa, Oriente Médio
e Africa), informa comunicado.
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PAINEL

Getefer traz nova tesoura
de demolicao ao
mercado nacional

Equipada com o sistema Ramplifier, a nova tesoura de

concreto Rotar RCC € indicada para operagdes primarias

de demoli¢do industrial pesada, prometendo um

aumento de 350 a 700 bar na forga de corte. A solugdo

oferece caracteristicas como dentes substituiveis, V.
l[aminas de corte ajustaveis e nova infraestrutura das
linhas hidraulicas, informa a empresa.

Desenvolvido pela Here Technologies, o servico
Here Trucks fornece informacdes de localiza¢do
em tempo real para frotistas e caminhoneiros
autébnomos. Segundo a empresa, a solugdo
oferece planejamento de rotas, cdlculo de custos e
rastreamento de frotas, com monitoramento em

tempo real e auditorias demandadas pelos clientes.

Plataformas da Haulotte
ganham sistema de
desligamento automatico

Para evitar consumo desnecessario de energia,

0s equipamentos que possuem a ferramenta

de diagndstico Activ’Screen agora contam com
desligamento automatico apds quatro horas de
inatividade, sem descarregar a bateria de ignicao do
motor. A fun¢ao serd gradualmente inserida como
padrao em seis modelos da marca, diz a empresa.

REVISTA M&T 30 ANOS
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, diz Alexandre
Gazzi, COO da divisao de montadoras da Randon
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ESPACO SOBRATEMA

TENDENCIAS

Agendada para 28 de novembro, no Espago
Hakka, em S3o Paulo, a nova edi¢do do evento
estratégico ‘Tendéncias no Mercado da Construgao’
conta neste ano com uma programagao voltada
para a divulgagdo de informagdes relevantes e
inéditas sobre o setor de equipamentos e também
sobre macroeconomia.

DESTAQUE POS-VENDA

O evento ‘Tendéncias’ também sera palco para a
divulgagao dos resultados da pesquisa ‘Destaque
Pds-Venda 2019’. Até 3 de novembro, os profis-
sionais das empresas usudrias de equipamentos
podem avaliar diferentes quesitos de desempenho
dos fabricantes, especificamente no que se refere
ao servico de pds-venda.

EVENTO

No dia 7 de agosto, a Sobratema e a Messe
Miinchen do Brasil promoveram o langamento da
‘Smart.Con’ (leia reportagem nesta edicdo), que
chega com um formato inédito na industria da
constru¢do no Brasil. Com foco em tecnologia e
inovagao, a primeira edi¢cdo ocorre nos dias 17 e 18
de junho de 2020 no S3o Paulo Expo. Informacées:
www.exposmartcon.com.br

BW EXPO E SUMMIT 2020

A ‘BW Expo e Summit — 3% Biosphere World’ apre-
senta soluc¢des e novidades em produtos, equipa-
mentos e servi¢os para a sustentabilidade ambien-
tal. Também estdo programadas Ilhas Teméticas e
a apresentagdo de cases que ressaltem a impor-
tancia da diminui¢do do impacto ambiental para as
industrias e para a economia. A feira acontece entre
os dias 6 e 8 de outubro de 2020 em Sao Paulo/SP.
Acesse: www.bwexpo.com.br

INSTITUTO OPUS

Cursos em Setembro

Sede da Sobratema
Sede da Sobratema
Sede da Sobratema
Sede da Sobratema
Sede da Sobratema

Curso em Outubro

Formagdo de Rigger Sede da Sobratema



3°BIOSPHERE WORLD

EXPO E SUMMIT DE TECNOLOGIAS PARA A
SUSTENTABILIDADE DO MEIO AMBIENTE

SAO PAULO-SP | 6-8 OUTUBRO DE 2020

PREPARE-SE: EM 2020, SAO PAULO SEDIARA 0 EVENTO MAIS :
IMPORTANTE PARA A COMERCIALIZAGAO DE TECNOLOGIAS DESTINADAS A
SUSTENTABILIDADE DO MEIO AMBIENTE.

Umareuniao de fornecedores de equipamentos, servigos e produtos com foco na reducao de impactos Reallzacac:
no meio ambiente. <+ 100 marcas expositoras. 4 8 mil visitantes. < 8.000 m? de areas de exposi¢ao.
SOBRATEMA

GARANTA SEU ESPAGO: 11 2501-2688 | WWW.BWEXP0.COM.BR
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Com investimento inicial de R$ 100 milhdes, as
operagdes tiveram inicio em junho com as modalidades
de CDC para clientes finais e linhas de financiamento
de estoque para revendedores DAF. O Finame estard
disponivel no 2° semestre, enquanto opg¢des de leasing
para cliente final e capital de giro para concessiondrias
chegam a partir de 2020, diz a empresa.

Ferramenta digital
prové suporte a

producao de cimento

A ABB Ability anunciou a instalagdo da solu¢ao
Knowledge Manager nas plantas globais de cimento
da LafargeHolcim, que utilizara o sistema como
espinha dorsal da gestdo de informagdes técnicas
de suas instalag6es. A solugao incorpora recursos
digitais para administrar dados criticos de processo

nas industrias de cimento e mineragao.

Com aquisicao, Valme
expande oferta de
solucoes para concreto

Com a aquisicdo da Pamec e o relangamento da
marca Acme, a empresa expande a oferta global
de componentes, sistemas e equipamentos para

bombeamento de concreto. Com o negdcio, que ndo
teve valores revelados, a fabricante italiana passa a
contar com duas unidades fabris, que totalizam que 15
mil m? de drea, informa comunicado.

REVISTA M&T 30 ANOS

parabeniza Roberto Barral, vice-presidente das operac6es
comerciais da Scania no Brasil

1 ﬂ REVISTA M&T

FEIRAS & EVENTOS

SETEMBRO
25° SEMANA DE TECNOLOGIA METROFERROVIARIA

Solugdes de Transporte sobre Trilhos de Passageiros e Carga
Data: 3 a 6/09
Local: Hotel Matsubara — Sao Paulo/SP

BICES 2019

The 15™ China Beijing International Construction Machinery, Building
Material Machines and Mining Machines Exhibition & Seminar
Data:4a7/09

Local: New Beijing International Exhibition Center — Pequim — China

INTERMAT ASEAN

The Southeast Asian Trade Show for Construction and Infrastructure
Data: 5a7/09

Local: Impact Exhibition and Convention Centre — Bangkok —
Tailandia

EXPOSIBRAM 2019

Expo & Congresso Brasileiro de Mineracao

Data: 92 12/09

Local: Expominas — Belo Horizonte/MG

CONGRESSO ABCR & BRASVIAS

110 Congresso Brasileiro de Rodovias e Concessdes

Exposicdo Internacional de Produtos para Rodovias

Data: 10 e 11/09

Local: CICB — Centro Internacional de Convencdes Brasil — Brasilia/DF

FENASAN/30° ENCONTRO TECNICO AESABESP
302 Feira Nacional de Saneamento e Meio Ambiente

Data: 17 a 19/09

Local: Pavilhdo Branco do Expo Center Norte — Sao Paulo/SP

9° JORNADAS DE TUNELES

Y ESPACIOS SUBTERRANEOS

Avances de la Tecnologia en el Disefio,

Construccién y Operacion de Tdneles

Data: 24 a 26/09

Local: Palacio de las Aguas Corrientes — Buenos Aires — Argentina

OUTUBRO

ABRAFATI 2019

Exposicdo Internacional dos Fornecedores para Tintas

Data: 1°a3/10

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — S&o Paulo/SP

TUBOTECH 2019

Feira Internacional de Tubos, Valvulas,

Bombas, Conexdes e Componentes

Data: 1°a3/10

Local: Sdo Paulo Expo Exhibition & Convention Center — S&o Paulo/SP

CONEXPO LATIN AMERICA

International Construction Industry Exhibition

Data:2a5/10

Local: Centro de Eventos y Convenciones Espacio Riesco — Santiago
— Chile

CONPAT 2019

XV Congreso Latino-Americano de Patologia de Construccion
XVII Congreso de Controle de Calidad en la Construccion
Data: 8a10/10

Local: Tuxtla Gutiérrez — Chiapas — México

FENATRAN 2019

220 Saldo Internacional do Transporte Rodovidrio de Carga

Data: 142 18/10

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — Sao Paulo/SP

IBRACON 2019

61° Congresso Brasileiro do Concreto

Data: 15a18/10

Local: Centro de Eventos do Ceara — Fortaleza/CE

IFAT INDIA 2019

Trade Fair for Water, Sewage, Solid Waste and Recycling
Data: 162 18/10

Local: BEC — Mumbai — India

5™ INFRA BRAZIL GRI 2019

Upcoming Infrastructure and Energy Projects
Data:30e31/10

Local: Sao Paulo Corporate Towers — Sao Paulo/SP
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_~"_ SERVICOS PARA CARGAS DE PROJETO

@ PENSAMOS GRANDE

A MSC oferece solugdes completas para as suas cargas de
projeto. Combinando a nossa cobertura portuéria global,
0 nosso equipamento especial e equipes especializadas,
orientamos a sua empresa em cada passo do processo
de transporte internacional. Vocé pode confiar em nossa
experiéncia como lideres mundiais em transporte e logistica.
A sua carga fora de padrao e fracionada estara em boas
maos.

Para saber mais, entre em contato com a sua agéncia
MSC local.

0 BREAKBULK | Visite-Nos Stand F38
eas] AMERICAS 8-10 outubro 2019, Houston

msc.com/project

L -

m

MOVING THE WORLD, TOGETHER. sc




FINANCIAMENTO

EM BUSCA DE
CREDITO

DESDE 2015, A QUEDA ACUMULADA NO VOLUME DE CREDITO LIBERADO
AS EMPRESAS NO PAIS FOI DE 27,8%, LEVANDO OS INVESTIMENTOS
NO SETOR AO SEU MENOR NIVEL EM MUITAS DECADAS

Por Marcelo Januario
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inanceiramente fragilizado, o setor da construcdo - com a locagao
a frente - agora enfrenta problemas na hora de levantar capital e
renovar as frotas de maquinas e equipamentos, que nesta altura ja
estdo em sua etapa final de vida util, quando nio obsoletas. Mas
isso ndo tem sido nada facil, e ndo é de hoje.

H4 cerca de dois anos, o Departamento de Economia, Competitividade e
Tecnologia (Decomtec) - instituicdo ligada a Federagao das Industrias do Es-
tado de Sdo Paulo (Fiesp) - realizou uma pesquisa com 1.036 empresas para
avaliar o acesso ao crédito, no caso, do BNDES (Banco Nacional de Desen-
volvimento Econémico e Social). Os resultados mostraram que somente 39%
da amostra (403 empresas) tentaram acesso ao crédito do banco publico nos
dois anos anteriores, sendo que 45% desse grupo ndo conseguiram aprova¢do
na ocasido, notadamente as de menor porte.

Como justificativas para a dificuldade, as empresas citaram fatores como o
excesso de ‘exigéncias’ em relacdo a documentacdo e de ‘garantias’, além da
taxa de juros (TJLP + spread) para quem finalmente consegue a aprovacdo




FINANCIAMENTO

do crédito - lembrando que a taxa
basica real brasileira é considerada
uma das mais elevadas do mundo.
Mas a pesquisa também evidenciou
uma ‘inflexibilidade’ do banco em
aspectos como ‘negociacdo dos
spreads’, ‘prazos de financiamento’
e ‘limites disponibilizados’, sobre
0 qué nio é possivel generalizar
para todo o sistema, mas que -
como veremos - ecoa nos demais
instrumentos financeiros disponiveis
ao comprador, inclusive privados.

Some-se a isso a prdopria diminui-
¢do da relevancia para a infraestru-
tura do setor publico, que em 2017
respondeu por 52% do valor das
obras tocadas no pais, mas que rapi-
damente vem perdendo a capacida-
de de concessao de crédito. De que-
bra, o ajuste nos bancos publicos ndo
foi compensado com a ampliacao da
atuacdo do setor privado, fazendo
com que a baixa liberagdo de crédito
se tornasse, por tabela, um dos prin-
cipais entraves para a volta do cres-
cimento da economia.

Pelos calculos do banco Santander,
citados em reportagem da revista
Istoé Dinheiro, entre 2003 e 2012
aproximadamente 35% do cresci-

R n T )

Além &a elelvéda taxa de juros, exce S0 e
mento do PIB estavam relacionados
ao crédito, que desde entdo vem se
tornando cada vez mais dificil de
captar. De acordo com dados divul-
gados pelo Banco Central, em janeiro
deste ano o total de crédito no Siste-
ma Financeiro Nacional retraiu 3,1%
em relacio ao mesmo periodo do
ano passado, retrocedendo a 46,6%

sso de exigéncias dificulta a renovagéo da frota

e

do PIB nacional (R$ 3,1 trilhdes), ou
menos da metade da média mundial.

No acumulado, como o Instituto de
Pesquisa Econdmica Aplicada (Ipea)
mostrou em sua ‘Carta de Conjuntu-
ra 2018’, a queda no volume de crédi-
to liberado a pessoas juridicas foi de
27,8% nos ultimos quatro anos. Com
isso, a taxa de investimento no Brasil

REVISTA M&T 30 ANOS

A atuacao da Revista M&T e de toda sua equipe ao longo

de 30 anos ¢ de fundamental importancia para o segmento

de constru¢do e mineracdo, através de pautas técnicas e

discussoes sempre muito relevantes. Como referéncia no

setor, a revista fornece informacgdes atuais sobre as mais

1 l" REVISTA M&T

Walter Rauen, presidente da Bomag Marini Latin America

recentes inovagoes ao redor do mundo.”
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Produtividade, tecnologia e inovacao

Com a Escavadeira Hidraulica PC200-8M0 vocé tem maior produtividade e alta tecnologia, aliadas a inovagao
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estd em seu menor nivel em 50 anos,
expondo uma debilidade sem prece-
dentes dos gastos com maquinas e
equipamentos, constru¢dao e inova-
¢do, itens que compdem a Formacgao
Bruta de Capital Fixo (FBCF).

Na construgdo, a taxa de investi-
mentos em 2018 registrou seu pior
desempenho em mais de 70 anos,
caindo a 7,5% do PIB. Em maquinas
e equipamentos, especificamente,
essa taxa foi de 6,1% do PIB no ano
passado, o que mostra até alguma

FIESP/IDEIA

recuperacido, mas ainda abaixo de
2010, por exemplo. E que deve con-
tinuar assim neste ano. “A questao
do crédito no pais é o maior reclamo
do setor de maquinas no momento”,
resume José Velloso, presidente
executivo da Abimaq (Associagdo
Brasileira da Indastria de Maquinas
e Equipamentos). “O spread é mui-
to alto, de modo que precisamos
de instrumentos mais rapidos para
melhorar o crédito.”

Excesso de exigéncias quanio & documenlagio

Falta de garantias ou exigéncias de garanlia muito elevadas
Problemas apontados na documentagio da emprasa
Falta relacionamento com o banco, hd exigdncias de reciprocidade

Linha de crédito fechada ou ndo formecida pelo banco operador

Problemas financeiros da empresa

Custos de garantias muito elevados

Reducio no limite disponiel para financlamento
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PROBLEMAS

Ha capital, mas ele é fugidio. To-
mando-se a locacdo como base, tra-
dicionalmente um dos maiores com-
pradores de bens de capital no pais,
é possivel visualizar o tamanho do
problema. Segundo Eurimilson Da-
niel, vice-presidente da Sobratema
e diretor da Associagdo Brasileira
dos Sindicatos e Associacdes Repre-
sentantes dos Locadores de Equi-
pamentos, Maquinas e Ferramentas

IMPEDIMENTOS PARA APROVAGAOQ DO CREDITO mm GRANDES

47% 50% 61%
41% 33% 17%
36% 33% 33%
34% 41% 39%
31% 22% 33%
27% 33% 39%
25% 26% 33%
REVISTA M&T 30 ANOS

Inovacdo, pioneirismo e credibilidade sdo os atributos que

fazem da Revista M&T um dos principais veiculos para o

setor de equipamentos. Sempre a frente das tendéncias de

mercado e das transformagdes do setor, a revista tornou-se um

canal expressivo ao longo desses 30 anos, trazendo inovagao

e credibilidade ao jornalismo especializado.”

Roque Reis, vice-presidente da Case CE para a América Latina

16 REVISTA M&T
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(Analoc), o fosso se abriu a partir de
2013, quando o setor saiu de uma
oferta de juros subsidiados para um
cenario sem obras. “Até 2013, quan-
do entramos em uma das maiores
crises do setor, ainda tinhamos cré-
dito e maquinas com condi¢des até
atrativas”, diz ele, que também ¢é di-
retor da Escad Rental. “Depois disso,
o segmento, bastante machucado,
viu o crédito ruir, os subsidios aca-
barem e as obras escassearem, for-
¢ando os prec¢os para baixo.”

Com isso, o numero de locadores
com restricdo de crédito esta acima
do razoavel. Em consequéncia da
grave situacdo econdémica do pafs, o
rigor na analise para liberagdo tor-
nou-se muito maior, fazendo com que
muitos solicitantes ndo consigam ter
seus pedidos aprovados. “A maior
dificuldade estd no proéprio merca-
do”, crava José Antonio S. de Miran-
da Carvalho, presidente do Sindicato
das Empresas Locadoras de Equipa-
mentos, Maquinas e Ferramentas do
Estado de Minas Gerais (Sindileq/
MG). “A expectativa de melhora na
demanda existe, mas isso ainda ndo
aconteceu. Portanto, a maior dificul-
dade esta na falta de confianca do lo-
cador em se endividar.”

b, CATERPILLAR

Cenario sem obras e fim dos juros subsidiados fizeram a oferta de crédito ruir no pais

Segundo o presidente da Analoc,
Reynaldo Fraiha, o cenario recessi-
vo tem aumentado as exigéncias dos
bancos. “Uma parte representativa
de maquinas é importada, o que li-
mita ainda mais o universo finan-
ciador”, acresce o dirigente. “Além
disso, as taxas de juros nos bancos,
exceto o BNDES, sdo proibitivas para
o setor, em funcio de ndo haver como
repassar para os precos de locagdo.”

Nesse ponto, Carvalho retoma a pa-
lavra e diz que o mercado financeiro
precisa entender que nalocagdo, mas
do que em outros setores, o retorno
dos investimentos se da invariavel-
mente no longo prazo. “As condi¢des
do crédito precisam ser adequadas
as realidades do mercado, para que
os financiamentos sejam uma ferra-
menta de auxilio ao crescimento das
empresas, e ndo uma fonte de pro-

REVISTA M&T 30 ANOS

H4 30 anos a Revista M&T corresponde com competéncia e

brilhoamissaodecongregarempresas, entidades e profissionais

para o desenvolvimento dos setores de construgdo, mineracao,

energia e agricola. Suas paginas, impressas ¢ digitais, dao o

merecido espaco ao relevante conteudo que cerca o universo

do publico apaixonado por equipamentos.”

18 REVISTA M&T

Renato Sanchez, consultor de assuntos corporativos da Caterpillar
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HA UMA DECADA A SDLG VE
SUA HISTORIA GANHAR VIDA NAS
PAGINAS DA REVISTA M&T.

A SDLG tem orgulho de ver a sua histdria na América Latina contada
com qualidade, competéncia e seriedade nessas paginas.
Revista M&T, parabéns pelos 30 anos de sucesso.

www.sdlgla.com
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blemas”, ele refor¢a. “A maioria das
empresas, principalmente as peque-
nas e micro, esta fragilizada e sem
confianga para novos planejamentos.
Nesse quadro, um aquecimento eco-
noémico é fundamental para a melho-
ria no ambiente de negdcios.”

Alijs, outro fator a ser considera-
do é justamente a enorme diferenca
existente entre as empresas do setor.
“Empresas que alugam maquinas da
Linha Amarela geralmente tém uma
realidade muito diferente das em-
presas que atuam na Linha Leve, e
isso precisa ser considerado na hora
de andlise e liberacdo de crédito”,
pondera Carvalho, que também é lo-
cador e afirma ndo fazer uso de cré-
dito externo em sua empresa, a Ergo
Escoramentos. “A criacao de progra-
mas especificos para as locadoras
pode ser uma soluc¢do”, sugere. “Até
porque, se o crescimento econémico
vier de maneira intensa, é possivel
que faltem algumas linhas de ma-
quinas e equipamentos para atender
aos pedidos.”

APOIO

De acordo com o presidente do
Sindileq/R], Sebastido Lucas Rentes,

Aquecimento econémico ¢ fundamental para a melhoria no ambiente de negécios

o custo financeiro para quem toma
crédito no pais é ‘patente’, mas ha
ainda uma flagrante ‘falta de inte-
resse’ de alguns bancos em trabalhar
com este nicho de mercado. “Precisa-
mos de maior apoio do nosso setor
financeiro, com linhas em maior nu-
mero e qualidade para os locadores,
com juros mais baixos e pagamento
no médio e longo prazo”, enumera o

dirigente, que obteve aprovacdo de
uma linha de crédito pela tltima vez
ha distantes cinco anos, no valor de
1 milhdo de reais, utilizados na com-
pra de andaimes e acessérios, utili-
tarios, betoneiras e compactadores,
dentre outros equipamentos. “Isso
pode estimular a retomada da de-
manda - via renovacio de frota - na
locagdo, que por sua vez passaria a

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T tem contribuido significativamente para

difundir as novas tecnologias, equipamentos e solugdes para a

infraestrutura do pais, além de sempre efetuar uma excelente

cobertura dos principais fatos e eventos do setor. Sem duvida,

através de todas as suas plataformas tornou-se um veiculo

Jandrei Goldschmidt,

importante na divulgagao e evolucao do setor.”

gerente de marketing da Ciber Equipamentos Rodoviarios

m REVISTA M&T
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cobrar pregos mais viaveis, nivelan-
do a lucratividade.”

Mas ndo sao apenas 0s juros e as
taxas elevadas que tém sido um em-
pecilho para essa renovacido, pois
para os locadores a desconfianca
dos credores ndo fica atras. “Sdo
inimeras as exigéncias, garantias,
fiadores, além da prépria alienacao
do bem”, reclama Flavio Figueire-
do, presidente da Apelmat/Selemat
(Associagdo Paulista dos Emprei-
teiros e Locadores de Maquinas de
Terraplanagem e Ar Comprimido).

Também diretor das empresas
Utilrent, Unyduy, Plury Rental e
Hunter Locag¢des, o empresario su-
blinha que, para reagir rapido, a
locagdo precisa de ‘linhas de cré-
dito especificas’, a exemplo do que
ocorre no setor agricola. “Como en-
tidade setorial, fornecemos apoio
juridico aos associados para que as
suas fichas cadastrais fiquem em
condig¢des ideais para a liberacao de
crédito junto as instituicées finan-
ceiras”, informa.

Na visdo de Fraiha, da Analoc, o
mercado ja esta comecgando a sair da
inércia, mas ainda falta um empur-
rao. “Se o setor ndo tiver onde se an-
corar, teremos uma volta muito mais

MARCELO VIGNERON

COMPRE
ESCAVADEIRAS
SDLG COM FINAME.

Linhas de crédito especificas sdo uma das principais demandas no setor da locagao

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T ¢ hoje uma publicagdo que faz diferenca para
o setor, por meio da disseminagdo de informagao de qualidade,
divulgacao de novas tecnologias e equipamentos de ponta,
contribuindo para o avanco da infraestrutura no Brasil. Temos
orgulho de fazer parte dessa historia, estampando algumas

paginas da revista que tanto admiramos.”

Alisson Brandes, diretor de vendas e marketing da JCB do Brasil

& REVISTA M&T
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lenta que o desejado”, projeta o em-
presario, cuja empresa, a Fercunha
Locagdes, também so utiliza capital
préprio na aquisicio de maquinas.
“No momento, ndo temos nenhum
investimento previsto, mas assim
que a construc¢do voltar a andar, com
certeza teremos de fazer investimen-
tos em novos equipamentos”, diz ele.

ALINHAMENTO

Em uma abordagem mais conjun-
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Construtoras como a Hidropav optam pelo financiamento privado para aquisicoes

tural, Daniel, da Sobratema, diz que
faltou uma avaliagdo mais adequada
por parte das institui¢cdes financei-
ras privadas no que diz respeito ao
peso do ‘efeito Lava-Jato’ na constru-
¢do. “O BNDES praticamente retirou
os subsidios, enquanto o spread dos
bancos aumentou”, lamenta-se. “Des-
se modo, a interpretacdo dos prejui-
zos contabeis se sobrepds a valores
cadastrais e operacionais, ou seja,
empresas sem nenhum problema de
inadimpléncia e com base sdélida car-

regam até agora o prejuizo contabil
da crise, em um movimento muito
mal-interpretado pelos bancos.”
Para ele, o setor ndo demanda no-
vos subsidios, mas sim um ‘maior
equilibrio’ no crédito ofertado para
maquinas, alinhado as politicas de
investimento. “O que pedimos sio
juros justos para quem produz e gera
emprego e renda, pois ter uma Selic
de 6,5% a.a. [obs.: entrevista realiza-
da antes da reducdo para 6%] e pa-
gar juros de até 30% a.a. é penalizar

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T fornece noticias e atualizagdes sobre a

industria de constru¢do e mineracao, bem como as mais

recentes tecnologias, inovagoes, produtos, servigos e recursos.

Isto proporciona a indistria uma visdo para continuar a

Michael J. Brown,

fortalecer e aumentar as relagdes de negocios com o publico.”

vice-presidente de vendas da JLG Industries para a América Latina

2’" REVISTA M&T
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muito o setor”, afirma Daniel, cuja

empresa contrata cerca de 80% de I?ARA AGENCIA’ MERCADO DE CAPITA‘IS
seus empréstimos com fabricantes e E MUITO POUCO COMPETITIVO NO PAIS

os demais 20% com bancos privados.
“A falta de critérios gera uma especu-
lagdo negativa nos investidores fora
do segmento, que optam por ganhos
ndo produtivos”, delineia.

Clamando por maior ‘flexibilidade
nos contratos’, o dirigente diz que
ajudaria muito se as taxas de mer-
cado fossem reguladas, com redugdo
do IPI e ICMS, por exemplo, além de
haver um melhor critério de alinha-
mento no que tange aos prazos. “Nao
se pode dar dez anos para um e trés
para outro, nem permitir que um
setor utilize subsidios destinados a
outro”, aponta o executivo. “Isso tira
a competéncia de campo e deixa en-
trar a especulag¢do.”

Para isso ndo ocorrer, é preciso contar
com opgdes. Tradicionalmente, o setor
de bens de capital - em especial equipa-
mentos para construcdo e minera¢ao —
conta com uma oferta variavel de crédito
via bancos comerciais (publicos ou pri-
vados), mas cada vez mais os bancos de
fabrica vém desempenhando esse papel
de estimular a aquisicdo de seus produ-
tos [leia reportagem nesta edicao].

Segundo a agéncia de empreendedorismo Endeavor Brasil, 0 mercado de capitais ainda
é pouco desenvolvido no pais. Menos de 1% da populacdo tem acesso a oferta das
cerca de 350 empresas listadas na Bolsa de Valores aptas a receberem investimento.
Além disso, quase 80% das operacbes de crédito no Brasil estdo nas mdos de quatro
bancos, sendo dois comerciais privados e dois estatais federais. E essa concentracdo se
reflete também na disponibilizacdo das informacdes de crédito dos empreendedores.
“Um banco pequeno ou médio, novo e digital, ndo tem acesso ao histérico para saber
se alguém é bom ou mau pagador e, portanto, tem menos mecanismos para oferecer
crédito com melhores condigdes e baixo risco de inadimpléncia e atrair novos clientes”,
ressalta a organizacao.
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Para a Endeavor, mercado de capitais ainda permanece na ‘infancia’ no Brasil

REVISTA M&T 30 ANOS

Nestas trés décadas, a Revista M&T caminhou lado a lado
com todos que, de alguma forma, fomentam e ajudam o
segmento de maquinas de construcao e a infraestrutura a se

desenvolver. O setor cresceu exponencialmente neste periodo,

JOHN DEERE

com a entrada de novos players no mercado, e a revista sempre

apoiou e cobriu as movimentagdes do setor.”

Roberto Marques, diretor de vendas da divisdo de construgdo da John Deere

26 REVISTA M&T
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Brasil

US$ 14,60 (por 100 délares)

Chile

US$ 41,60 (por 100 délares)

EUA

US$ 81,80 (por 100 délares)

VOLUME DE EMPRESTIMOS RECUPERADOS
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Inadimpléncia é maior no Brasil do que em outros paises
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FONTE: DOING BUSINESS

INTERESSES

De acordo com Daniel, os bancos de
fabrica ‘nasceram fortes’ na operagio
de recursos do BNDES, tornando-se
rapidamente um aliado importante
para a industria de maquinas e equi-
pamentos. “Isso aconteceu por co-
nhecerem melhor o seu publico”, diz o
especialista. “Mas com a reducdo dos
recursos do BNDES e a retirada dos

subsidios, os bancos de fabrica viram
a preferéncia se reduzir em uma de-
terminada linha de mercado.”

Mesmo assim, pelo interesse e ali-
nhamento dos objetivos, os servicos
financeiros das fabricantes continu-
am mais préximos dos clientes da
constru¢do que o braco comercial
deste mercado, que - como ressaltou
Daniel - impde limitacdes de crédi-

to baseadas unicamente na situagio
contabil do tomador. “Mas como ha
variaveis de produtos e também fa-
bricantes que ndo tém banco, temos
visto parcerias da indudstria com os
bancos privados, que evidentemente
se preocupam em ndo perder esse
segmento”, analisa o dirigente da So-
bratema. “De tal modo que chega-
mos a uma situacdo na qual a rela-

REVISTA M&T 30 ANOS

Parabenizamos a Revista M&T pelos seus 30 anos de publicagao,

uma referéncia no setor de construcdo e mineragao. Ao longo

desses anos, a publicagdo vem trazendo informacodes relevantes

KOMATSU

de mercado, contribuindo para manter o setor atualizado sobre
os principais acontecimentos e ajudando a enfrentar os desafios

da atualidade.”

Luciano Rocha, gerente geral de equipamentos para constru¢cao da Komatsu
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FINANCIAMENTO

¢do de aproximacdo dos interesses
ganhou espaco, com uma vantagem
momentanea menor para os bancos
dos fabricantes, que por sua vez se-
guem sendo uma op¢do forte aos
bancos privados, sinalizando que o
cadastro positivo pode contribuir
nessa briga.”

Briga que, como se percebe, tem
seus pros e contras para ambos os la-
dos. Segundo Rentes, do Sindileq/R],
os bancos de fabrica praticam prazos
‘muito curtos’, enquanto nos bancos
comerciais ‘ha falta de interesse’,
com percentual alto nas contraparti-
das aos valores adquiridos e, ainda,
exigéncia de compra de outros pro-
dutos, como seguros, consdrcios etc.

Sem dispor de dados consolida-
dos do sistema financeiro, torna-
-se dificil apontar quem tem levado
vantagem. Na Apelmat, como revela
Figueiredo, os associados tém perce-
bido que o acesso aos bancos comer-
ciais atualmente esta mais facil do
que aos similares de fabrica. “Esta
é a posicao de alguns locadores que
consultamos”, confirma. “Mas temos
conclamado aos integrantes da Ca-
mara Técnica de Linha Amarela da
entidade que também interajam com
os bancos de fabrica, buscando en-

contrar a solugido mais viavel para a
renovacao da frota.”

Isso é necessario, diz ele, pois até
mesmo o BNDES esta praticando in-
dices na ordem de 16% ao ano. “Isso
torna inviavel a geracdo de ganho
para honrar a taxa, sendo necessa-
rio realizar gestdes junto aos bancos
publicos e privados para criar linhas

especiais que fomentem a aquisicao
de maquinas e caminhdes”, defende
o dirigente. Por outro lado, Fraiha,
da Analoc, avalia que as linhas de
crédito mais factiveis para compra
de maquinas ainda sdo as do BNDES,
hoje disponiveis de forma mais limi-
tada. “Até porque as linhas de bancos
de fabrica estdo restritas ao seg-

LIEBHERR

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T é um dos mais influentes veiculos de

comunicacdo do nosso setor e cumpre um papel importante

na dissemina¢do de informagdes da nossa industria. Por

1sso, queremos parabenizar a publicagdo pelos 30 anos,

sempre trazendo informacgdes atualizadas sobre tecnologias e

inovacoes do setor de construcado.”

30 RevisTA MaT

Klemens Stroebele, diretor administrativo-financeiro da Liebherr Brasil
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FINANCIAMENTO

mento da Linha Amarela”, diz. “Mas
a grande diferenca entre as linhas é
mesmo o tratamento dado ao clien-
te. Além de que, para ‘conquistar’
um financiamento no setor privado,
o0 empresario precisa levar junto um
aglomerado de penduricalhos.”

CONSTRUTORAS

Se para as locadoras de modo geral
esta dificil obter crédito para a reno-
vacgao das frotas, algumas construto-
ras também tém reclamado das difi-
culdades impostas para a aprovacgao
de liberacdo de recursos. De acordo
com Sinésio de Freitas Ferreira, dire-
tor do Grupo Hidropav, especializado
em pavimentac¢do e infraestrutura, a
atual oferta de crédito para compra
de maquinas e equipamentos pode
ser considerada de ‘baixa a modera-
da’ no pais.

Ainda a exemplo dos locadores, o
empresario também destaca difi-
culdades como a ‘generalizacdo de
riscos da atividade, juros elevados,
exagero nas garantias e analise de
crédito baseada em faturamento,
incompativel com a realidade de
mercado em recessdo’. Mas, mesmo
assim, é preciso ir adiante. Com uma

LINK-BELT

frota préopria de 200 equipamentos,
a paulistana Hidropav ja projeta a
aquisicdo - com financiamento pri-
vado - de cinco (‘ou mais’) maquinas
novas, assim que o mercado come-
car a reagir e houver oportunidades
de negdcios no setor da construgdo
civil, infraestrutura e manutencio
viaria e rodoviaria. “O lote inclui-
rd escavadeira, retroescavadeira,
equipamentos de britagem e penei-
ramento e acessoérios para a linha
florestal”, descreve Ferreira, cuja

empresa ja utilizou todo o tipo de
fonte de crédito nas compras ante-
riores, como Finame, CDC, bancos de
fabrica e institui¢es privadas.

Em uma posicdo intermediaria, a
Construtora Domingues Bim avalia
a oferta geral de crédito no merca-
do brasileiro de forma ‘positiva’, mas
acredita que ‘é possivel melhorar’
Segundo o engenheiro Gustavo R. Do-
mingues Bim, coordenador de obras
da construtora, a principal dificul-
dade enfrentada é mesmo a falta de

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T ¢ um dos principais veiculos de divulgagao

técnica sobre o nosso mercado. Atraves dela, sempre estamos

informados sobre o que ha de mais moderno em inovagdes

para esta area, além de contarmos com um canal de qualidade

que se destaca por sua credibilidade e relevancia na divulgacao

das principais novidades da industria.”
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Matheus Fernandes, gerente geral da Link-Belt para a América Latina
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FINANCIAMENTO

estabilidade de mercado. “Com a ‘vo- f i
Intilidade’ do mercado atual é dificii  ESTRATEGIA DE CAPTACAO FONTE: ENDEAVOR
elaborar um planejamento complexo 1 Converse com outros empreendedores para entender operacdes e

de longo prazo como uma renovacgao solugdes alternativas

de frota exige”, ele pondera. “Conse-
guir ‘alinhar’ tal planejamento com a
instabilidade atual é, sem davida, um
grande desafio.”

Sediada em Campinas (SP), a Do-
mingues Bim conta com uma fro-
ta de 15 equipamentos da Linha
Amarela, além de atuar com qua-
tro equipamentos terceirizados. Na
mais recente aquisi¢do, a constru- o —
tora adquiriu uma motoniveladora 1
e um trator de esteiras, que foram
comprados no primeiro semestre
deste ano. “Apds o mercado entrar
em crise, passamos a utilizar ape-
nas recursos proprios para aquisi-
¢do de equipamentos”, revela Bim,
que anteriormente ja utilizou fon-
tes externas para a aquisicdo de
equipamentos convencionais como
escavadeiras e retroescavadeiras,
mas agora tem evitado. “O setor de
prestacdo de servigos nao conta com
os incentivos e linhas de crédito ja
existentes nos setores agricola e in-
dustrial”, ele avalia. “Desta forma, é

Defina seu objetivo na operagdo levando em conta as implicagdes e
riscos

Alinhe com sdcios e gestores sobre sua visao de captagcao

Avalie os parceiros em relagdo a objetivos, aspiragdes e recursos
disponibilizados

Contrate apoio juridico especializado

SO AN

Invista tempo e recursos em melhoria de gestao interna

RODOBENS

4

e

necessario um planejamento mui- Definico e programacéo de orcamento devem ser planejadas até a liberagdo do crédito

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T ¢ um ponto de referéncia para a industria

acompanhar os movimentos do mercado de maquindrio

LIUGONG

pesado. Além disso, o veiculo sempre esteve de portas abertas,

como um canal de opinides abalizadas e, acima de tudo, de

informagdes precisas e objetivas. Hoje, a revista ¢ uma leitura

essencial para o corpo de executivos e técnicos das empresas.”

%-4:?- i Hebert Francisco, gerente de produto da LiuGong Latin America
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MANITOU

recursos do

REVISTA M&T 30 ANOS

Nesses ultimos 30 anos, a Revista M&T sem duvida vem

cumprindo um papel fundamental no segmento de méaquinas

e equipamentos para constru¢do e mineragdo no Brasil,
reportando os principais acontecimentos deste setor com

muita imparcialidade e profissionalismo.”

Marcelo Bracco, diretor da Manitou para o Brasil e América Latina
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FINANCIAMENTO

PREPARE-SE PARA DIMINUIR 0S GARGALOS

1
2

Estrutura: revise a estrutura financeira da sua empresa, avaliando se esta
preparada para passar pelas criteriosas avaliagdes dos bancos

Fluxo de caixa: determine o valor necessario de captacdes, considerando
projecdo de juros, amortizacdo, prazos e limites de endividamento

Diagndstico: faca o diagnostico de quais garantias podem ser oferecidas,
seguro garantia, fianga bancaria, recebiveis, estoque, empresa e aval

Garantia: verifique outros tipos de garantia o banco aceita, além das tradicionais

Apresentacdo Institucional: defina os principais pontos, necessidades,
grandes nlmeros e o resumo do plano de negécios. O processo é semelhante
ao pitch para investidores, ja que os bancos precisam de elementos sélidos que
diminuam a inseguranca no empréstimo

FONTE: ENDEAVOR

Gracas aos bons resultados operacionais, construtoras
como a BC2 dizem ndo ter problemas de crédito

to cuidadoso antes de utilizar essas
carteiras.”

E ha ainda quem nio diga ndo en-
frentar qualquer restri¢cdo de crédito,
até por conta dos resultados obtidos.
E ocaso da BC2, construtora de Ouri-
nhos (SP) especializada na prestagio
de servigos de manutencdo, conser-
vagao, obras e ITS (Intelligent Traffic
Systems) em rodovias, aeroportos
e ferrovias. Com uma frota de 1.500
maquinas, a empresa avalia que as
condi¢des oferecidas pelo BNDES ja
ndo sdo ‘tdo vantajosas’, preferindo
optar pela modalidade CDC (Crédito
Direto ao Consumidor). “Temos re-
gistrado um crescimento de 30% ao
ano, de modo que ndo temos qual-
quer problema em obter crédito na
praca”, destaca o diretor financeiro
da empresa, José Agrilson Cordeiro
de Oliveira.

Saiba mais:

Abimag: www.abimag.org.br

Analoc: www.analoc.org.br

Apelmat: www.apelmat.org.br

BC2: bc2.com.br

Domingos Bim: www.dominguesbim.com.br
Ergo Escoramentos: ergoescoramentos.com.br
Escad Rental: escad.com.br

Fercunha: www.fercunhaltda.com.br
Hidropav: www.hidropav.com.br

Sindileq: sindileq.org.br

REVISTA M&T 30 ANOS

Leandro Nilo de Moura,

ARevista M&T tem sido uma importante fonte de informacao,
trazendo conhecimento sobre atividades, ideias e praticas do
setor. As matérias sdo elaboradas com o cuidado necessario
para ndo deixar escapar o que ¢ realmente importante e,
a0 mesmo tempo, apresentam a visao do todo, que ¢ muito

essencial para o trabalho e o desenvolvimento pessoal.”

gerente de marketing da Manitowoc para a América Latina
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FINANCIAMENTO

OPCOES PARA A
RENOVACAO DA FROTA

COM MAIOR RESTRICAO

AO CREDITO DO BNDES,
INSTRUMENTOS FINANCEIROS
AVANCAM NO SEGMENTO

DE BENS DE CAPITAL POR
MEIO DE INSTITUICOES
COMERCIAIS, BANCOS DE
FABRICA E AGENCIAS DE
FOMENTO

l‘n REVISTA M&T

specificamente no que se
refere ao mercado de bens
de capital para uso na
construcdo e na mineragao,
a desinformagdo sobre o acesso a
linhas de financiamento - seja de
bancos publicos ou privados - é outra
dificuldade que se antepde ao eventual
tomador de crédito, que ja sofre com
as limitagdes - e exigéncias - trazidas
pela crise econdémica ao sistema
financeiro nacional, como vimos nas
paginas anteriores.

De acordo com o ja citado estudo
da Fiesp sobre o acesso ao crédito
do BNDES - ainda a principal fonte
de captacdo de recursos para as em-
presas, com o Finame a frente -, “as
empresas que pretendem obter cré-
dito (...) precisam enfrentar diversos
obstaculos e tentativas de restricdo
ao crédito, tanto antes da aprovagio
quanto depois, na fase de operacio-
naliza¢do do crédito”, endossa o do-
cumento, que é assinado pelo dire-
tor do Departamento de Economia,

ROMERO CRUZ



Competitividade e Tecnologia (De-
comtec) da entidade, José Ricardo
Roriz Coelho.

E neste quadro que despontam
no pais as alternativas de crédito,
aumentando a oferta de produtos
direcionados a este mercado por
agentes financeiros. Hoje, essas op-
¢des passam por bancos de fabrica,
instituicdes comerciais, operadoras
e agéncias de fomento, dentre ou-
tras, que nao perdem o setor de vista
pelo imenso potencial - devido ao
alto valor agregado movimentado
em bens, insumos e servigos para ca-
pital de giro ou investimento - que
ele representa para a alocagdo de re-
cursos. “Com o final da operagao de
Finame TJLP (que apresentava varia-
¢do trimestral da taxa), dando lugar
ao Finame TLP (que possui indexa-
dor flutuante, com variagdo mensal),
o BNDES vem balizando suas linhas
de financiamento com a atual reali-
dade de mercado”, avalia Wagner Ve-
nancio, gerente comercial do Banco
CNH Industrial para o segmento de
construcdo. “Em contrapartida, os
bancos comerciais e de fabrica vém
ocupando este espaco, oferecendo
taxas mais atrativas e tornando via-
vel a renovacdo de frota do pais.”

BANCO CNHi

Alids, as op¢des comegam com o
proprio Banco CNH Industrial. Ja
com 20 anos de atuagdo no mercado
brasileiro, o segmento de servi¢cos
financeiros da fabricante dispde de
op¢des de financiamento para to-
das as maquinas e equipamentos
de construc¢ido das marcas Case CE e
New Holland Construction, além de
implementos de outras marcas.

Além das modalidades de crédi-
to subsidiadas pelo BNDES, como o
Finame - que utiliza indexador fixo
(NTN-B), mais indexador flutuante
(IPCA) -, a instituicdo também ofere-

ce a opgdo de CDC (Crédito Direto ao
Consumidor), podendo chegar a até
100% do valor do bem. “Atualmente,
80% de nossos financiamentos estao
concentrados em recursos proprios
(CDC), sendo que ha dois anos 60%
envolviam as linhas de repasse do
BNDES”, compara Venancio.

Os prazos do Banco CNH Industrial
variam de 6 a 60 meses, dependendo
da modalidade de crédito escolhida.
“0 principal beneficio desse finan-
ciamento é contar com uma equipe
de campo especializada, disponivel
nas concessiondrias das marcas em
todo o pais”, afirma. “Isso garante
um acompanhamento especializado
durante todo o processo de contrata-
¢do do crédito, além de agilidade na
liberagdo do recurso.”

Ao utilizar as linhas de financia-
mento para a aquisicdo de bens de
capital, diz ele, o empresario do mer-
cado de construcao pode aportar os
recursos em outras frentes de traba-
lho. “Isto torna o financiamento uma
excelente oportunidade de aquisicao
de bens, fazendo com que o bem ad-
quirido pague as parcelas do finan-
ciamento com a produg¢do gerada”,
acresce Venancio.

" 4 : . i
Com prazos de até 60 meses, 0 Banco CNH Industrial aposta em solucées da Linha Amarela no agronegécio

Com aproximadamente 220 con-
sultas por més, historicamente o in-
dice de financiamentos executados
pelo banco chega a 65% de todos
os bens vendidos pelas marcas do
grupo. “No segmento de construgao,
nossa carteira atual chega a 731 mi-
lhdes de reais, com liberacdo mensal
na ordem de 27 milhdes de reais”,
informa o gerente, destacando que
os setores de locagdo e agricola sdo
compradores de peso. “A agricultura
vem buscando aquisi¢des para mo-
vimentacdo de graos ou até mesmo
para [realiza¢do de] curva de nivel”,
exemplifica.

Nas suas projegcdes, o executivo
acredita que o setor da construgio
se recuperard em breve, juntando-se
aos setores mais aquecidos. “Ja em
2018, com a retomada da confian-
¢a no cenario econdmico, as vendas
chegaram a 12.500 madaquinas, de
modo que a estimativa de cresci-
mento para 2019 é muito positiva”,
vislumbra.

BANCO JOHN DEERE

Na John Deere, a divisdo de cons-
trucdo iniciou operagdes no pais

SETEMBR0/2019 l"‘
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em 2012 ja com o apoio do Banco
John Deere, que oferece linhas de
recursos proprios, como CDC, além
de repasses dos recursos do BNDES
especificos para clientes que adqui-
rem equipamentos de construgdo
da marca para atividades agricolas.
“Oferecemos financiamentos em até
oito anos para os programas Pronaf
e Pronamp, além da linha Finame BK,
com taxa variavel atrelada a TLP”, ex-
plica Sérgio Moreira, diretor do Ban-
co John Deere. “Seguimos as regras
do programa para essas operacgdes
de repasse do BNDES, que por vezes
demandam um percentual obrigaté-
rio de entrada.”

Com uma carteira acima de 8 bi-
lhdes de reais, o portfélio também
inclui produtos de financiamento em
délar para clientes que possuem re-
ceitas em moeda estrangeira. E, mais
recentemente, passou a incluir uma
linha especifica para o financiamen-
to de pecas e servicos para clientes
de construcdo, facilitando o acesso
a compra de pecgas originais, bem
como o financiamento de reformas,
adequando os pagamentos ao fluxo
de caixa do cliente. “O banco oferece
taxas a partir de 0% ao més, confor-

MERCEDES-BENZ

JOHN DEERE

me as condi¢des comerciais, mix de
entrada e prazo, que pode chegar a
60 meses”, relata Moreira. “Para a
linha de recursos préprios, ha uma
andlise de entrada e prazo, que varia
de acordo com o porte e fluxo de cai-
xa do cliente.”

Visando a mitigar possiveis restri-
¢des, o Banco John Deere realiza visi-
tas prévias ao potencial cliente. “Isso
traz um maior entendimento sobre o
negocio do cliente, auxiliando-nos a
ser mais assertivos em nossa decisido
de crédito”, diz o diretor, destacando
ainda que o banco ja dobrou as con-
tratagdes no ano fiscal de 2019. “O

Incluindo recursos proprios e repasses, a oferta do Banco John Deere também inclui financiamento em dolar

T

melhor ainda esta por vir, principal-
mente por conta do reaquecimento
da infraestrutura no pais.”

BANCO KOMATSU

Ha cerca de trés anos, a Komatsu
investiu 100 milhdes de reais para
ofertar solug¢des financeiras aos
clientes da marca nos setores de
construcdo, mineracido e florestal,
incluindo financiamento de maqui-
nas, pecas e servic¢os. “O fim do pro-
grama PSI foi um marco na mudan-
¢a do mix de produtos financeiros
que suportavam a industria”, posi-

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T se consolidou por levar aos leitores

informagdes completas e atualizadas sobre as tecnologias e

inovagdes que sdo lancadas e que estdo marcando uma nova

era para a nossa industria. Temos orgulho de participar da

constante evolucdo dessa publicagdo dedicada a cobertura

Roberto Leoncini,

dos assuntos relacionados ao setor.”

vice-presidente de vendas e marketing da Mercedes-Benz do Brasil

l‘z REVISTA M&T




) i .
¥ o -‘ﬁ i

Manitou é versatilidade

Conheca nossa linha de maquinas para elevagdo e movimentagao de cargas,
acessorios e solugbes para diversos mercados.

1 ,,..- - - &

CONSTRUCAO, MINERACAO, INDUSTRIA E AGRICULTURA

r *T Rodovia Miguel Melhado Campos (Rod. SP 324) n° 60
é MA", m" Distrito Industrial Benedito Storani - Vinhedo-SP - CEP 13288-003
HANDLING YOUR WORLD  contatobrasil@manitou-group.com
Siga-nos nas redes sociais O o G @ @




FINANCIAMENTO

ciona Laerte Britto, gerente comer-
cial do Banco Komatsu do Brasil. “O
Finame era o carro-chefe dos finan-
ciamentos, mas a diferenca entre a
taxa do PSI e a nova taxa mostrou-
-se bem expressiva e, por vezes, im-
possivel de ser repassada aos clien-
tes que locavam os equipamentos.”

Diante desse novo cendrio, analisa
0 executivo, a industria aumentou
seus niveis de subsidio, oferecen-
do produtos mais atraentes que a
média do mercado através de seus
bancos de fabrica. O Banco Komat-
su, por exemplo, iniciou as opera-
¢0es com a oferta de financiamen-
tos por meio da modalidade CDC,
Leasing e Finame (com prazos de
até 60 meses e caréncia de até 6
meses), além de programas de
seguros. “Nossas taxas de juros
sdo extremamente competitivas
e flexiveis, podendo ser adapta-
das a cada perfil de cliente”, asse-
gura Britto. “Durante a Agrishow,
por exemplo, chegamos a ofere-
cer taxa de 0,45% a.m. em prazos
mais curtos.”

Segundo ele, o banco recebe en-
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tre 80 e 100 consultas por més,
com valor médio de liberacgio
de 350 mil reais, principalmen-
te para grandes frotistas ligados
ao agronegocio e construgdes de
médio e grande porte, além do
varejo em setores diversos. “Em
funcido da instabilidade econémi-
ca, empresas com maior capacida-
de financeira decidiram pagar os
equipamentos a vista ou parce-
lados em prazos de até 6 meses,
evitando aumento das dividas
bancarias”, ressalta Britto. “E, nos
altimos 12 meses, também houve

’ | & e i o A [l W VU -
Com forte apelo entre grandes frotistas, o Banco Komatsu recebe entre 80 e 100 consultas por més

e

uma forte venda ao setor publico,
levando a uma ligeira queda no
percentual financiado.”

VOLVO FINANCIAL

Outra fabricante que conta com
banco proéprio é a Volvo, que ofere-
ce linhas de financiamentos para
equipamentos da Linha Amarela por
meio da divisdo financeira Volvo Fi-
nancial Services, que esta ha 25 anos
no pais. De acordo com o perfil e a
necessidade de cada cliente, a divi-
sdo atualmente financia aproxima-
damente 50% de todas as maquinas

REVISTA M&T 30 ANOS

Ao longo desses 30 anos de ininterrupta atividade jornalistica,
a Revista M&T sem duavida teve um papel fundamental para
difundir o conhecimento especializado, assim como técnicas
inovadoras e melhores praticas para o setor de maquinas e

equipamentos utilizados em diversos setores produtivos.”

Sérgio Kariya, CEO da Mills Solaris

U4
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FINANCIAMENTO

das marcas Volvo CE e SDLG comer-
cializadas no mercado brasileiro,
além de O6nibus e caminhdes, tendo
pequenas e médias mineradoras
como principais clientes, ao lado de
empresas de prestacdo de servicos e
do setor agricola.

A oferta inclui repasses do BNDES,
Leasing e CDC, com prazos que po-
dem chegar a 60 meses para cada
um desses produtos. “Tanto no CDC
como no Leasing os beneficios estdo
principalmente nas parcelas, que
sdo fixas, isto é, o cliente sabe exata-
mente quanto vai pagar, do comeco
ao fim do contrato”, ressalta Valter
Viapiana, diretor comercial da Volvo
Financial Services Brasil. “E dentro
do CDC, temos um plano para aten-
der as empresas impactadas pela
sazonalidade de suas operacdes e
que precisam gerenciar seu fluxo de
caixa, como é o caso de mineracgdo
e agricultura. Assim, o cliente pode
optar por pagar parcelas menores
na entressafra e parcelas maiores no
periodo de aumento de receita.”

No Finame, diz ele, sdo oferecidos
dois produtos: o TFB (Taxa Fixa do
BNDES), com parcelas fixas e cus-

NEW HOLLAND CONSTRUCTION

Responsavel por metade das vendas da Volvo CE e da SDLG, a VFS também oferece consorcio de caminhdes

to definido no momento da contra-
tacdo, e a modalidade Finame TLP
(Taxa de Longo Prazo), com parcelas
variaveis, de acordo com inflagdo. “O
mercado tem se mantido estavel nos
ultimos dois anos”, pondera Viapia-
na. “Cerca de 70% dos bens vendidos
atualmente sdo financiados e aproxi-
madamente 30%, pagos a vista.”

Adicionalmente, a VFS vé o consor-
cio como uma op¢do que vem crescen-
do no Brasil. Administrado pela Volvo
Corretora de Seguros, o produto tem o
diferencial de oferecer um prazo mais
longo, que pode chegar a 100 meses,
sem cobranca de juros. “O mercado
esta se ajustando ao novo modelo”,
conjectura o diretor.

BRADESCO

Fora das montadoras, o setor de
maquinas também tem atraido aten-
¢do. Um dos maiores grupos finan-
ceiros do pais, o Bradesco posicio-
na-se como o ‘maior repassador de
recursos do BNDES’ no ranking geral
do Sistema Financeiro Nacional,
especialmente na modalidade Fi-
name, tanto em volume como em
valor. “Neste ano, passamos a ope-
rar na plataforma BNDES On-line
todos os programas de repasses,
aperfeicoando e reduzindo pro-
cessos, com desembolsos mais
ageis aos clientes”, informa José
Henrique Simdées Camargo, superin-
tendente executivo do Departamen-

REVISTA M&T 30 ANOS

Nestes 30 anos de existéncia, a Revista M&T construiu

uma solida reputagdo, tornando-se referéncia para o setor.

A cada edi¢do, desenvolvida por uma equipe dindmica e

atenta, a publicacdo abre caminhos para as tltimas tendéncias

¢ demandas do mercado. Acompanhar o seu conteudo ¢

l‘ﬁ REVISTA M&T

fundamental para entender a realidade em que atuamos.”

Paula Araijo, vice-presidente da New Holland Construction América do Sul

VOLvVO
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FINANCIAMENTO

to de Empréstimos e Financiamentos
do Bradesco.

Além dos repasses de recursos
do Finame, as linhas do banco
também incluem produtos como
CDC e Leasing. “Sdo modalidades
que sempre estiveram disponiveis
aos clientes em nossa prateleira de
solugdes de crédito”, reforga Simdes,
destacando que, no primeiro, o
percentual de financiamento é de até
70% do valor do bem, com prazos de
até 48 meses e taxas a partir de 0,99%
am. “Outro diferencial do portfdlio
é a possibilidade de aquisi¢io de
maquinas usadas, desde que estejam
em perfeitas condigdes de uso e
conservacao”, diz ele.

No Leasing, o percentual de finan-
ciamento e as taxas sdo idénticos
ao CDC, mas com prazo maximo de
60 meses. “Aqui, o beneficio é poder
negociar o melhor pregco com o for-
necedor, em funcdo do pagamento a
vista”, diz Camargo. “Mas as contra-
prestacdes também podem ser lan-
cadas como ‘despesas operacionais’,
sendo possivel para as empresas
deduzi-las do imposto de renda, em
regime tributario pelo lucro real.”

No caso de bens importados, o
Bradesco abre ainda a possibilida-

NLMK

de de aquisicdo no exterior. “Isso é
feito sem burocracia e com incenti-
vos fiscais, por meio do Leasing Im-
portacao por Encomenda”, completa
Simdes. “J]& o BNDES Finame (pés-
-fixado) tem prazo de até 72 meses,
incluindo caréncia de até 12 meses.
Nesse caso, o percentual de financia-
mento é de até 90% do valor do bem,
dependendo do porte da empresa e
tipo de maquina ou equipamento.
Em relacdo as taxas, também inci-

dem TLP e remuneracio do BNDES
(2,1% a.a.) e do agente financeiro,
com aliquota zero de IOF (Imposto
sobre Operagdes Financeiras).”
Como ocorre nas montadoras, o
propriobem é agarantiadaoperagio,
mas em casos excepcionais também
podem ser solicitadas garantias
adicionais. “Podem surgir eventuais
restricdes quando o cadastro e/ou
plano de negdcios ndo apresentarem
informag¢des necessarias para uma

0 Bradesco se apresenta como o maior repassador
de recursos do BNDES do Sistema Financeiro Nacional

REVISTA M&T 30 ANOS

Referéncia nos segmentos de construgdo e mineragdo, a

Revista M&T se tornou uma ferramenta estratégica muito

importante pela capacidade de gerar informagdes. Vemos

a revista como uma excelente plataforma para apresentar

lancamentos, inovacdes e atividades, assim como para

divulgar conhecimento técnico aos formadores de opinido.”

l‘a REVISTA M&T

Paulo Seabra, diretor de vendas da NLMK para a América do Sul



analise detalhada, bem como se
houver apontamentos em certiddes
ou licengas ambientais”, descreve o
superintendente.

Segundo ele, a frequéncia de
propostas evoluiu 25% entre abril
de 2018 e abril 2019, quando houve
uma evolucdo de 70% no valor
e 91% no volume de contratos
realizados. “Também tivemos uma
reducdo significativa no nivel de
inadimpléncia no periodo de margo
de 2018 a marc¢o de 2019”, ressalta
Camargo. “No caso das micro e

CAT FINANCIAL TAMBEM APOSTA EM CONSORCIOS

Desde 1981 no mercado, a Cat Financial é mais uma op¢do de ban-
co de fabrica para o mercado de maquinas e equipamentos no Brasil.
A instituicdo oferece solucdes de financiamento e protecido estendida
de acordo com cada cliente, incluindo BNDES/Finame (para produtos
novos de produg¢do nacional), financiamento direto (até 60 meses), Lea-
sing financeiro (com op¢ao de compra do equipamento) e capital de giro
(baseado em garantias como a frota existente). Também ha um produ-
to especifico para aquisicdo de pecas e servigos (Compror), que requer
equipamento da marca como garantia e valor minimo de 30 mil reais por
contrato. “Além dessas opg¢des, a fabricante mantém uma parceria com a
Maggi para consércios, que é uma opg¢ao que vem crescendo bastante no

pais”, informa Renato Sanchez, consultor de assuntos governamentais &
corporativos da Caterpillar Brasil

SEILAR

pequenas empresas, o indice foi
de 6,1% para 4,1%, enquanto nas
grandes foi de 2% para 0,9%.”

DEUTSCH LEASING

0 mercado nacional também conta
atualmente com empresas especiali-
zadas em arrendamento mercantil. E
o caso da Deutsche Leasing, que atua
em 20 paises e, desde 2011, mantém
escritério em Sdo Paulo/SP. A oferta
do grupo inclui produtos financeiros
como locac¢do de equipamentos (des-
de 2012) e Leasing financeiro (desde
2015), com prazos de até 60 meses e
taxas de acordo com o porte e risco

Opcoes de crédito como a Cat Financial buscam incentivar o investimento produtivo no setor

REVISTA M&T 30 ANOS

A construcdo € o segmento com maior capacidade de absor¢do

de mao de obra e geragdo de renda. Mas para que 1Sso

aconteca, ¢ fundamental ter acesso a informagdes precisas e

SCHWING-STETTER

conhecimento técnico. E € esse o trabalho que a Revista M&T
faz ha 30 anos, com profissionais competentes que despertam

reconhecimento e respeito em todo o setor.”

Silvio Teixeira Amorim, CEO da Schwing-Stetter Brasil

SETEMBR0/2019 ag



FINANCIAMENTO

do cliente. “Nosso principal modelo
de negécio - ‘vendor finance’ - con-
siste em apoiar as grandes fabrican-
tes de maquinas e equipamentos,
atuando como banco de fabrica des-
tas empresas”, descreve Renato Chia-
ra, diretor presidente do Deutsche
Leasing. “Dessa maneira, agregamos
valor ao produto final dos fabrican-
tes que oferecem uma solucdo com-
pleta aos seus clientes.”

De acordo com o executivo, o clien-
te também pode utilizar as linhas
correntes em outros bancos, para
funcdes como capital de giro, de-
rivativos e construcido de imoéveis,
dentre outras. Normalmente, a Gini-
ca garantia requerida é o préprio
equipamento financiado. “Temos
parcerias especificas com fabrican-
tes de produtos da Linha Amarela e
dos segmentos de logistica (empi-
lhadeiras), movimentacio de carga
e transporte”, ele conta. “Todos os
equipamentos produzidos e reven-
didos por nossos fabricantes parcei-
ros também podem ser arrendados
e/ou locados.”

Nesse caso, diz ele, o limite minimo
do equipamento a ser arrendado/
locado é de 50 mil reais, com valor
maximo de 11 milhdes de reais. “A

principal restricio é que sé opera-
mos com equipamentos de fabrican-
tes parceiros, que também precisam
ser diretamente relacionados aos ne-
gbcios do cliente”, afirma Chiara.

Desde o inicio da operacdo, a
Deutsche Leasing ja avalizou mais
de 500 contratos, totalizando mais
de 600 milhdes de reais e cerca de
1.500 maquinas financiadas, com
um valor médio de contrato de 600
mil reais. “No Brasil, as principais
solicitagdes dos contratantes se re-
ferem a caréncia para a 12 parcela
e reducdo de taxa”, conta Matheus
Gera, diretor vice-presidente do
Deutsche Leasing.

Todavia, como ressalta o diretor,
a demanda atual do setor esta 50%
abaixo do pico observado entre 2014
e 2015. “A taxa Selic estd no menor

nivel da histéria do pais, porém o
custo de captacdo da instituicdo é
muito mais elevado do que a taxa
basica de juros da economia (Selic)”,
frisa Gera. “Mas o Brasil esta corri-
gindo uma distor¢do do mercado ao
permitir que os agentes privados
atuem competitivamente no seg-
mento, incentivando o investimento
produtivo com decisdo econdmica
fundamentada.”

DESENVOLVE SP

0 eventual comprador de maqui-
nas tem ainda a sua disposi¢do ini-
ciativas como a da Desenvolve SP,
uma instituicdo financeira ligada
ao governo de estado de Sdo Paulo
que, diferentemente de um banco
comercial, financia o desenvolvi-

REVISTA M&T 30 ANOS

A Revista M&T ¢ fundamental para o nosso segmento, pois

soube captar a demanda dos setores de infraestrutura e da

industria e traduzi-la em jornalismo técnico, sem deixar

de ser analitico, valorizando a reportagem aprofundada.

Isso resgata e, ao mesmo tempo, estimula o leitor que

busca informag¢ao bem apurada, concisa e clara, que auxilie

na tomada de decisdes.”

w REVISTA M&T

Gustavo Faria, presidente regional da Terex Latin America

REPRODUGAQ



mento sustentavel de pequenas e
médias empresas - com faturamen-
to anual entre 360 mil e 300 milhdes
de reais - em municipios paulistas.
“A agéncia ndo possui uma linha de
financiamento exclusiva para cons-
trucdo civil, mas apoia as PMEs do
setor”, explica Rafael Bergamaschi,
superintendente de negocios da De-
senvolve SP.

Em uma década de atuacio, diz ele,
a instituicao ja desembolsou mais de
3,2 bilhodes de reais em financiamen-
tos para diversos projetos, desde
amplia¢do, modernizag¢ido e aumento
da capacidade produtiva a compra
de maquinas e equipamentos, pas-
sando por investimentos em inova-
¢do, eficiéncia energética, exporta-
¢do para novos mercados e capital
de giro. “As taxas partem de 0,17%
ao més, acrescidas de Selic, enquan-
to os prazos para pagamento che-
gam a dez anos, incluindo até dois
anos de caréncia”, detalha o executi-
vo. “Mas cada linha de financiamen-
to tem condigdes especificas.”

O limite de crédito operado pela
agéncia vai de 20 mil até 30 milhdes
de reais por tomador, mediante ana-
lise de crédito vigente da instituicdo
e apresentacdo de garantias. Especi-

CONGESSIONARIA ROTA DAS BANDEIRAS

——

Ligada ao governo, a agéncia Desenvolve SP também apoia a compra de maquinas e equipamentos no estado

ficamente para linhas de capital de
giro e maquinas e equipamentos, a
Desenvolve SP leva em consideragio
o histérico de faturamento da em-
presa solicitante, com financiamen-
to limitado a 500 mil reais. “Ja para
projetos de investimento, o apoio
s6 é possivel quando o projeto da
empresa se refere a sua base admi-
nistrativa, mas nunca em financia-
mento de empreendimentos que se-
rdo vendidos, por exemplo”, ressalta
Bergamaschi.

De acordo com o executivo, um dos
principais problemas que dificultam
0 acesso ao crédito, principalmente
para investimento de longo prazo, é

a falta de documentacdo da empre-
sa. “Para que um projeto seja apro-
vado, os principais documentos a
serem apresentados sdo certi-ddes
reguladoras (estaduais e munici-
pais), demonstrativos conta-beis e
financeiros, garantias e informacgdes
sobre o projeto a ser financiado”, ele
orienta. / M]

Saiba mais:

Banco John Deere: www.deere.com.br/pt/financiamento/banco-
john-deere

Banco Komatsu: www.bancokomatsu.com.br

Bradesco: banco.bradesco

Cat Financial: www.catfinancial.com/pt_BR

CNH Industrial Capital: www.cnhindustrialcapital.com/pt_br
Desenvolve SP: www.desenvolvesp.com.br

Deutsche Leasing: www.deutsche-leasing.com

VFS: www.vfsco.com.br/pt-br/home

\VOLVO CE

REVISTA M&T 30 ANOS

Tenho a satisfagao de afirmar que a Revista M&T ¢ uma das

melhores publicagdes que cobrem o setor. E uma revista que

faz a diferenga, pelo excelente conteudo e pela primorosa

edicdo e escolha das pautas. E completar 30 anos ¢ um

marco no mercado brasileiro e latino-americano, pois poucos

veiculos de comunicagao tém tal privilégio.”

Gilson Capato, diretor comercial da Volvo CE Latin America
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PAVIMENTACAO

CORTES NA
SUPERFICIE

COM DIFERENCAS

DE APLICACAO E
EQUIPAMENTOS, AS
TECNICAS DE FRESAGEM E
GRINDING SE SOBRESSAEM
NA REMOGAO DO PAVIMENTO

E MELHORIA DA ADERENCIA
EM PISTAS DE RODAGEM

Por Santelmo Camilo

uando o assunto é pavi-

mentacdo, a fresagem e o

grinding constituem téc-

nicas que estdo entre as
mais utillZadas no mundo todo, mas
que se diferenciam em aplicacdo e fi-
nalidade, embora muitas vezes sejam
erroneamente consideradas idénticas,
até por apresentarem similaridades.
Enquanto a fresagem tem como con-
ceito basico a remocdo de material do
pavimento, seja de asfalto ou concreto,
o grinding é um tratamento superficial
normalmente aplicado a pavimentos
de concreto para melhorar a superfi-
cie, reduzindo ruidos e aumentando
sua resisténcia a derrapagem.

Conceitualmente, as duas praticas
possuem origem na técnica de usina-
gem mecanica, utilizada para desgas-
te ou corte de metais e outras pegas.
Por meio de varias arestas cortantes,
que giram em movimento uniforme
rotacional, as particulas de mate-
rial sdo gradativamente removidas a
medida que as ferramentas avangcam
pelo material.

No entanto, hd diferencas impor-
tantes de tecnologia. Segundo Arthur
Soldera, técnico de equipamentos da
Bomag Marini, a fresagem é realizada
por meio de um tambor com ferra-
mentas de corte salientes em sua su-
perficie, enquanto o grinding consiste



A WIRTGEN GROUP COMPANY

Incomparavel em
mobilidade e produtividade.
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A CIBER parabeniza a
Revista M&T pelo seu
30° aniversario.

USINA DE ASFALTO MOVEL CONTINUA CIBER iNOVA SERIES. A mais avancada tecnologia para a producéo
de misturas asfélticas que combina a capacidade de producéo de até 100 t/h (iNOVA 100), 150 t/h (iNOVA
1500 e iINOVA 1502) ou 200 t/h (iNOVA 2000) em apenas 1 ou 2 mobilidades. As usinas possuem quatro silos
dosadores com pesagem individual, queimador CIBER Total Air e o inovador sistema inteligente de troca de
calor que garante méaximo desempenho térmico e baixo consumo de combustivel. A mistura é externa através
de um Pug Mill, garantindo maxima homogeneidade ao produto final, além do controle automético do tempo
de mistura. Possibilidade de utilizar RAP 15%, dependendo da configuracdo. Nova central de comando com
operagao 100% automética, sistema de diagndstico e monitoramento remoto, proporcionando a mais alta

tecnologia em controle de producéo.
www.ciber.com.br ciberoficial

CIBER Equipamentos Rodoviarios Ltda. - Rua Senhor do Bom Fim, 177 - 91140-380 Porto Alegre/RS - Brasil - T: +55 51 3364 9200



PAVIMENTACAO

em varios discos de corte posiciona-
dos lado-a-lado, obtendo o formato
de um cilindro. “A técnica de fresagem
pode ser utilizada para cortes pro-
fundos, em torno de 30 cm, quando
é necessaria uma manutencdo mais
intensa do cimento asfaltico”, expli-
ca o especialista. “Todavia, também
pode ser aplicada em cortes mais su-
perficiais, como 1 cm ou até menos,
mas para que isso ocorra é necessario
montar um tambor especifico na fre-
sadora, com uma quantidade maior
de ferramentas de corte.”

Ja o grinding, continua Soldera, é
mais utilizado para trabalhos super-
ficiais, que exigem qualidade ja no
acabamento do corte, uma vez que a
superficie ndo recebera tratamentos
posteriores. “Portanto, é diferente
da fresagem, que mesmo em profun-
didades mais baixas necessita de re-
cobrimento de uma nova camada de
asfalto”, ele acresce.

TRATAMENTO

Basicamente, a técnica de fresagem
permite duas aplicacées: uma de re-
moc¢ao do pavimento para possibilitar
uma nova pavimentacdo e outra para
tratamento da superficie, diminuin-
do irregularidades e aumentando a
resisténcia a derrapagens. “A fresa-
gem é principalmente aplicada em
pavimento flexivel”, sublinha Brunno
Schulz, especialista de produto e apli-
cacdo da Ciber. “A técnica é realizada
por fresadoras, equipamentos que
possuem um rolo fresador dotado
de ferramentas de cortes (bits), que
propiciam acabamentos superficiais
e diferentes aplica¢des, dependendo
da distancia entre as linhas.”

De acordo com ele, um processo
eficaz de melhoria da superficie exi-
ge um sistema de nivelamento pre-
ciso, independentemente da técnica
utilizada, que seja capaz de manter o
padrio estabelecido no projeto. “Sis-
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Conceitualmente, praticas

temas como o Multiplex, da Wirtgen,
auxiliam na diminuicdo das imper-
feicdes longitudinais, melhorando o
indice de irregularidade”, diz Schulz.
Desse modo, diferentes trabalhos
podem ser realizados com o uso das
fresadoras. Um deles é o gripping,
uma técnica utilizada para propor-
cionar melhor aderéncia a veiculos
que passam por trechos sinuosos e
escorregadios das vias, onde costuma
haver pocas de dgua ou respingos de
6leo sobre o pavimento. Nesse caso,
utiliza-se uma microfresadora com
mais de 600 bits em seu rotor, que
faz cortes de menos de 1 mm, estrei-
tando as ranhuras do asfalto. “A mi-
crofresagem também integra o rol de
trabalhos que podem ser realizados

de fresagem e grinding t¢m origem na usinagem mecanica

M T

na manutencdo de uma rodovia, seja
para correc¢do de ondulagdo, aumento
de aderéncia em patios de rolagens
ou até mesmo elimina¢do de marcas
nas vias”, ressalta o especialista.

‘LIXAMENTO’

Diferentemente da fresagem, a téc-
nica de grinding é realizada por um
equipamento dedicado, com procedi-
mento apropriado. “Os discos realizam
um ‘lixamento’ superficial da pista”,
explica Schulz. “Para tanto, geralmente
contém diamante em sua composicao,
para aumentar a durabilidade.”

De modo geral, o grinding se asse-
melha a microfresagem por conferir
esse tratamento superficial ao pavi-
mento, em especial ao rigido, devido
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PAVIMENTACAO

PARA ESPECIALISTAS, USO DE MINIS
NA PAVIMENTAGCAO APRESENTA LIMITAGOES

Atuando como porta-ferramentas, a minicarregadeira é capaz de receber implementos
como minimartelos hidraulicos, vassouras e minifresas, dentre outros. Geralmente, esses
acessorios sao utilizados em uma grande variedade de trabalhos urbanos nos quais é in-
vidvel a aplicacdo de maquinas maiores. Segundo o técnico de equipamentos da Bomag
Marini, Arthur Soldera, os tambores de corte podem ser acoplados a minicarregadeiras
com a finalidade de obter poténcia e mobilidade, além da funcionalidade do corte em
si. “A partir dessa unido, é possivel realizar um trabalho de corte sem adquirir uma fre-
sadora”, admite.

0 especialista destaca que esse equipamento pode realizar pequenos reparos em vias
com baixo fluxo de veiculos, leves arremates e acabamentos mais simples, que nao re-
querem uma fresadora de médio ou grande porte. “Mas devido a restricdo de capacida-
de, ndo se pode esperar alta produtividade dessa configuracdo”, ele adverte. “Para esses
trabalhos de manutencao, ja ha equipamentos especificos de pequeno porte, como a BM
500/15 e a BM 600/15, que permitem uma fresagem versatil e eficiente com operacdo
ergondmica”, diz.

Na mesma linha, o especialista de produto da Caterpillar, Paulo Roese, ressalta que
uma minicarregadeira equipada com fresa pode realizar a fresagem convencional
apenas em trechos reduzidos da via e, mesmo assim, com baixa precisdo. “A mi-
crofresadora faz um bom trabalho para tapar buracos ou reparos rapidos em vias”,
avalia. "J& para reformas mais complexas, é necessaria uma fresadora maior, com
performance e capacidade superiores.”

Na mesma linha, o especialista de produto e aplicacdo da Ciber, Brunno Schulz, afirma
que a utilizacdo de fresadoras em miniequipamentos nao é recomendada quando é ne-
cessario garantir parametros basicos de operacdo, como profundidade de corte, padro-
nizacao, produtividade e logistica. “Embora possam ser utilizados, os miniequipamentos
ndo tém peso operacional, estabilidade ou controle suficiente para garantir que esses
parametros sejam adequados a um servico de boa qualidade”, ele argumenta.

Devido a restricdo de
capacidade, o0 uso de
miniequipamentos adaptados ndo
permite alta produtividade em
operacoes de fresagem, garantem
especialistas

CATERPILLAR
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principalmente ao acabamento das
juntas. Essas ranhuras aumentam a
aderéncia dos pneus, o que é essen-
cial para a contencdo da velocidade
das aeronaves em pistas de aeropor-
tos, por exemplo, assim como em fai-
xas de rolagem em rodovias.

Por padrio, a técnica é utilizada no
acabamento, além de ajudar na dis-
persdo de acimulo de agua, jA que
cria pequenos sulcos que facilitam o
escoamento. “Se o pavimento possui
uma estrutura em boas condicgdes,
mas necessita de melhoria em qual-
quer um destes aspectos, esse trata-
mento pode ser aplicado na sua su-
perficie”, acrescenta Schulz.

Ja para reduzir a velocidade em
faixas de rodagem rodoviarias,
acrescenta-se um nivel de pavimen-
to novo, com protuberancia de 3 ou
4 mm. Nesse caso, como observa Ri-
cardo Picarone Nogueira, especialista
em desenvolvimento de negocios da
Kennametal para a América do Sul,
“o grinding é facilmente identificavel,
pois o motorista é obrigado a reduzir
a velocidade quando trafega sobre
faixas sonoras”.

Apesar dessas diferengas, tanto na
fresagem como no grinding as ferra-
mentas de corte sdo giradas por meio
de acionamentos mecanicos. Esse
movimento rotacional permite que,
ao entrarem em contato com o asfal-
to, as ferramentas de corte removam
o material de acordo com a profun-
didade em que forem introduzidas.
“Devido a forca centrifuga causada
pelo movimento, o material removido
é lancado tangencialmente em uma
esteira transportadora, que o leva até

~x n»

um caminhio”, descreve Soldera.

ROTORES

Seja qual for a técnica utilizada,
o especialista de produto da Cater-
pillar, Paulo Roese, reforca que a
quantidade de bits dos rotores e o
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PAVIMENTACAO

Espacamento:

Espacamento: 13
e - Ninmera de bits:

Ninmera de bits: 162

A fresagem é realizada por meio de um tambor com

ferramentas de corte salientes em sua superficie

espacamento entre eles fazem toda
a diferenca na operacgao. “Enquanto
uma fresadora com modelo padrio
sai de fabrica com 15 mm entre os
bits, o modelo para fresagem fina
possui 8 mm e o de microfresagem
tem espacamento ainda mais estrei-
to, de 6 mm”, detalha. “Isso significa
que, em um rotor convencional, ha
aproximadamente 180 bits, enquan-
to em outros modelos é possivel es-
timar mais de 600 bits.”

Por meio de uma parceria com a
Kennametal, a fabricante disponibi-
liza rotores de fresagem convencio-
nal, para fresagem fina e microfre-
sagem. A diferenca entre cada um
estd baseada no tipo de aplicagao.
O rotor convencional é apropriado

REVISTA M&T

WIRTGEN

& mm
™ Namera de bits: 672

acamento:

para trabalhos pesados, em que é
possivel realizar fresagens de 2 mm,
5 mm, 15 mm ou 20 mm, retirando
até mesmo a capa completa do pa-
vimento, incluindo base, sub-base
e camada de blindagem. “Assim, é
possivel fazer uma reforma parcial
ou completa no pavimento, reparan-
do buracos e problemas na base”,
frisa Nogueira.

Ja os rotores para trabalhos de mi-
crofresagem possuem perfil flexivel
e sdo apropriados para remocdo de
marcas, detritos como manchas de
6leo e correcdes de trechos imperfei-
tos do pavimento. “Nesse tipo de tra-
balho, a pista é liberada para trafego
imediatamente apds o servigo”, acres-
centa Nogueira.

Material removido é lancado
em uma esteira transportadora, que o
descarrega no caminhao

CATERPILLAR

PRECISAO

Recentemente, a indudstria sentiu a
necessidade de propiciar um fresado
com maior qualidade, tornando pos-
sivel manter controle permanente
das camadas retiradas do pavimento
e remover apenas a quantidade ne-
cessaria, diminuindo assim os gastos
com asfalto. “Quando se retira uma
quantidade excedente na fresagem,
ha desperdicios e custos de reposi-
¢do com asfalto novo”, aponta Roese.
“Para evitar esse tipo de problema, as
maquinas modernas possuem senso-
res de nivelamento 3D, que indicam
com precisdo a quantidade de mate-
rial removido, possibilitando o con-
trole da qualidade.”

Equipadas com tecnologia embar-
cada, as fresadoras também se tor-
naram mais confiaveis. “Se o gabarito
passado para o operador indicar a
retirada de 5 cm do revestimento e,
de repente, ele comega a pegar um
trecho de ascendéncia, a maquina
mantém a poténcia e a profundidade,
as vezes com alguma diferenca, con-
forme a ondulagdo da via”, descreve
Roese.

De acordo com ele, o sensor tam-
bém permite maior estabilidade
operacional. Ou seja, se for preciso
manter 2 cm de capa ou, ao contrario,
retirar 3 cm, a maquina fara o traba-
lho da mesma maneira. Com interfa-
ce amigavel, quando o equipamento
encontra alguma oscilacdo de dureza
no asfalto, o sensor envia uma men-
sagem para o painel do operador, que
pode ou ndo reduzir a progressao da
maquina. “Isso se reflete também em
economia de bits, além de otimizar
o consumo de combustivel e o custo
operacional”, conclui o especialista.

Saiba mais:

Bomag Marini: www.bomag.com/br-pt
Caterpillar: www.cat.com/pt_BR

Ciber: www.ciber.com.br

Kennametal: www.kennametal.com/pt/home




HIDRODEMOLICAO

COM A FORGA

RELATIVAMENTE RECENTES
NO PAIS, SISTEMAS DE
HIDROJATEAMENTO MANTEM
ESTRUTURAS METALICAS
INTACTAS EM OBRAS DE
LIMPEZA E DEMOLICAO, MAS
AINDA ESBARRAM NO ALTO
CUSTO DE AQUISIGAO

Por Antonio Santomauro

a construcdo, bombear
agua com alta pressdo
é um método bastante
comum de limpeza, pre-
paracao de superficies e desobstru-
¢do de tubos e dutos. Bem menos
conhecido é o uso de sistemas de
hidrojateamento, que bombeiam
jatos de dgua em pressdes elevadas
para demolic¢ao.

A técnica agrega a capacidade de
remocdo, de maneira seletiva e con-
trolada, de concreto e outros mate-

DA AGUA

riais utilizados em obras de engenha-
ria, mantendo intactas as respectivas
estruturas metalicas e propiciando
assim sua posterior recuperacao. Co-
nhecida como ‘hidrodemoli¢ao’, essa
técnica ainda ndo é muito emprega-
da no Brasil, onde comecou a chegar
apenas nos anos 1980, mas pode vir
a constituir uma ferramenta valiosa
no indispensavel processo de recu-
peracdo da infraestrutura do pais,
gracas a essa caracteristica de man-
ter incélumes as estruturas.




HIDRODEMOLICAO

Por meio do hidrojateamento, di-
ferentes niveis de pressdo (confira
tabela abaixo) sdo utilizados para
remover os materiais construtivos,
o que pode implicar volumes sig-
nificativos de agua. Via de regra,
todavia, quanto maior a pressao,
menor a necessidade desse insu-
mo. “Atualmente, as bombas com
pressodes de 750 a 1.400 bar e vazao
entre 88 a 180 1/min sdo os equipa-
mentos mais utilizados em hidrode-
moli¢do”, posiciona Christian Willi,
gerente comercial da Lemasa, fabri-
cante de bombas com pressdes en-
tre 100 e 2,8 mil bar e de acessorios
para o uso desses equipamentos em
diversas aplicagées.

DIFERENCIAL

Em uma operacido de hidrodemo-
licdo, explica Willi, a 4gua é bombe-
ada em pressoes suficientemente
elevadas para penetrar na estrutu-
ra, saturando seus capilares e ex-
pulsando para o exterior o material
ali existente, efetuando assim sua
remocgdo. Desse processo resulta
uma superficie livre das microfissu-
ras que costumam advir de outros
métodos — como o uso de rompedo-
res, por exemplo -, pronta para ser
recuperada ou receber tratamento
técnico. “Além de preservar a com-
posicdo capilar da estrutura, a hi-
drodemolicio mantém intactas as
barras metdlicas estruturais, como

REVISTA M&T

Bombeada em pressoes elevadas, a agua penetra na estrutura e expulsa o material para o exterior

a armadura de uma estrutura de
concreto ou a ‘colmeia’ de um forno
refratario”, explica.

Apontada como a vantagem mais
marcante da hidrodemoligdo, a ca-
pacidade de ndo gerar dano as es-
truturas metdlicas tampouco é o
unico diferencial favoravel a essa
tecnologia, quando comparada a
outras técnicas potencialmente
concorrentes. “Por utilizar somen-
te agua, constitui um processo lim-
po, que diminui o risco de aciden-
tes com particulas e evita as lesdes
causadas pelas vibragoes das ferra-

FLOW

mentas pneumaticas”, destaca Re-
nata Simon, engenheira de vendas
da Flow, multinacional norte-ame-
ricana que fabrica bombas para ja-
teamento de dgua com pressdo de
até 6.500 mil bar.

Essa tecnologia, ela prossegue,
também permite uma demoli¢do
altamente seletiva - restrita a par-
tes muito especificas de uma cons-
trucdo -, reduzindo a vibracdo nas
estruturas de base. “Também é mais
rapida que os processos manuais,
preparando melhor a superficie,
apresentando melhor relacido cus-
to x beneficio e deixando a super-
ficie imediatamente pronta para a
restauracdo, sem a necessidade de
trabalho adicional”, observa Rena-
ta Simon, destacando que, além de
oferecer seus proprios produtos, a
Flow também é distribuidora au-
torizada no Brasil da fabricante de
ferramentas e acessorios para hi-
drojateamento StoneAge. “A hidro-
demolicdo geralmente usa bombas

PRESSOES NECESSARIAS PARA HIDRODEMOLICAO E PREPARAGAO DE SUPERFICIE

Superficies em epoxi

>2.000 bar

Remocdo de granito

>2.000 bar

Concreto BN 25/35

1.000 — 2.500 bar (min. 25 N/mm?, valor
médio: 35 N/mm?)

Remocgdo de pintura

1.000 — 2.500 bar

Jateamento de formagdo em calcario >1.800 bar
Remocdo de reboque (calcério) >300 bar
Remocdo de reboque (cimento) >1.200 bar

Fonte: Lemasa

Ao manter intactas as barras metalicas
estruturais, 0 processo resulta em uma superficie
livre das microfissuras que advém do uso de
métodos como rompedores

CONJET




com pressoes a partir de 1.000 bar”,

USO DE ROBOS AUMENTA especifica,
A SEGURANCA NA DEMOLICAO Utilizando pressoes elevadas, a hi-

drodemoli¢do exige volumes gran-
diosos de dgua. No caso de remogdo
de concreto e de outros materiais,
sdo necessarios ao menos 90 1/min,
muitas vezes bem mais que isso,
que ndo realimentam o hidrojato.
“Mas essa agua pode ser reaprovei-
tada para outras finalidades”, res-
salta Fernando Campos, diretor da
Pramatech, fabricante que em trés
anos ja produziu nove bombas de
alta pressdo, sendo a mais elevada
de 2.480 bar.

Além da demolicdo, outro método empregado no desmonte de camadas refratarias de
fornos de siderdrgicas e cimenteiras inclui o uso de robds controlados remotamente, nos
quais podem ser acoplados diversos implementos hidraulicos, como rompedores, tesou-
ras, trituradores, garras e outros.

Com um portfélio composto por servicos de demolicdo e de cortes e furos em con-
creto, a Lubrimatic conta com 12 desses robds — todos da marca Husqvarna —, cujos
pesos variam entre 0,9 a 2,3 mil kg. “Retirando os operadores das areas de risco, essa
tecnologia aumenta muito a sequranca da operacdo”, destaca Edivaldo Santos, dire-
tor da empresa. “Nesse momento todos 0s nossos robds estdo em operacao, sendo
90% na industria sidertrgica.”

LUBRIMATIC

INVESTIMENTO

0 executivo pondera ainda sobre al-
guns fatores que tornam essa técnica
pouco conhecida no Brasil. De saida,
ele cita o custo. “Além de relativamen-
te nova, é um solucdo que exige um
volume significativo de obras para
justificar o investimento nos equipa-
mentos necessarios a sua aplicacdo”,
argumenta Campos. “Sdo acessorios
caros, COmo as mangueiras, por exem-
plo, que precisam ser capazes de su-
portar pressoes elevadas.”

Além das mangueiras, ha ainda os
bicos e conexdes especificos para

Eqipdos com implementos, robe refiram o operador da drea de agdo
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HIDRODEMOLICAO

hidrodemoli¢do. Para aturar com
pressdes mais elevadas, como re-
lata Willi, da Lemasa, podem ser
necessarios inclusive trajes espe-
ciais para protecdo dos operadores.
Contudo, essa necessidade desapa-
rece com as solugdes robotizadas.
“A Lemasa ja oferece equipamentos
robotizados de hidrodemoli¢ao”, in-
forma o profissional.

Por enquanto, os equipamentos
robotizados da marca focam o corte
de estruturas de concreto, modali-
dade da hidrodemoli¢do que, entre
outras coisas, permite cortar vigas,
pilares, lajes e pontes, assim como
abrir furos e vaos. Além de aumen-
tar a seguranca, a robotizacdo pode
conferir maior precisdo ao processo
(em relacdo a operagdo manual). “O
hidrojateamento também apresenta
vantagens como a implementagio
sem danos ao conjunto da estrutura,
minimizando os impactos no fluxo
de veiculos e pessoas”, diz Willi.

Para o corte com 4gua, ele especifi-
ca, sdo necessarias bombas com pres-
soes de pelo menos 1,4 mil bar, mas
que podem chegar a 2,8 mil bar (h3,

| EMASA

Solucéo exige um volume significativo de obras para justificar o investimento nos equipamentos

porém, necessidade de vazdes meno-
res de agua, geralmente entre 30 e 50
1/min). Nesse género de aplicagdes, o
hidrojateamento tem a concorréncia
de tecnologias como o corte com fios
diamantados. “Mas essa tecnologia
é muito cara, sendo que o corte com
adgua vem atingindo patamares de
pregos bastante competitivos”, afirma
o especialista da Lemasa.

POTENCIAL

Grandes construtoras nacionais -
como Andrade Gutierrez e Odebre-

cht, dentre outras - ja dispdem de
equipamentos de hidrodemolicdo,
que também podem ser emprega-
dos no ‘apicoamento’ do concreto,
como é denominado o processo
de incremento da rugosidade feito
para aumentar a aderéncia das ca-
madas aplicadas sucessivamente.
“Somente na construcdo da usina de
Belo Monte foram utilizadas mais
de 20 bombas de hidrojateamento
para essa aplicacdo”, diz Campos, da
Pramatech.

Mas a demanda por esses equipa-
mentos no pais, como destaca Willi,

ADAPTACOES AUXILIAM NAS OPERACOES

Miniescavadeiras com rompedores controlados remotamente também sdo utilizadas em
projetos de demoli¢do. “J& realizamos esse tipo de adaptacao em miniescavadeiras Bob-
cat”, conta José Alberto Moreira, diretor da Machbert, que entre outros produtos distribui
os rompedores da marca Furukawa. “Como as atuais escavadeiras a diesel sdo controladas
por comandos eletro-hidraulicos, esse tipo de adaptacdo ficou até mais simples e mais
barato do que antes.”

Um dos projetos nos quais foram utilizados rompedores adaptados pela Machbert foi a
demolicdo de uma fabrica de produtos quimicos. “Mas também é possivel adotar essa
tecnologia em situacdes nas quais a cabine da escavadeira estd muito distante de onde
opera o rompedor”, exemplifica Moreira. “Isso é feito com bracos longos de escavadeiras,
atuando em andares muito acima do pavimento onde a maquina esta.”

Em sua linha de produtos, a Machbert também inclui bracos operados por controle re-
moto — equivalentes a bracos de escavadeiras —, que sdo fixados ao solo em plantas de
mineracao, na chamada ‘boca do britador’. Quando um bloco vai entrar nesse britador
sem ter a forma ou a dimensdo correta, é quebrado por esse brago controlado remota-
mente. "E plenamente viavel utilizar esse tipo de tecnologia também em uma maquina
movel”, ressalta o diretor.
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Adaptacao de implementos tornou-se
mais facil com os comandos eletro-hidraulicos

64

REVISTA M&T



da Lemasa, teve inicio com os pres-
tadores de servicos especializados,
como os recuperadores de pontes e
pieres. “No caso de pieres, ja ha até
licitagdes que exigem essa tecnolo-
gia”, ressalta.

Seja como for, o potencial de mer-
cado da hidrodemolicido é acompa-
nhado de perto por prestadoras
desse género de servigos no Brasil.
E o caso da Intech, construtora de-
dicada a servigos especializados de
engenharia em projetos de recupe-
racdo e reforgo estrutural, imper-
meabilizacdes, cortes, perfuragoes,
demolicdo controlada e geotecnia.
“De fato, nosso plano de expan-
sdo prevé a aquisicdo de maquinas
para esse servi¢o”, afirma Rodrigo
Foureaux Salim, gerente comercial
da Intech. “Por ser uma tecnologia
nova no Brasil, atualmente esta-

mos em contato com fornecedores
estrangeiros.”

Para justificar o interesse, Salim
lembra que no Brasil ha diversas apli-
cagdes para as quais essa tecnologia
pode se mostrar bastante adequada.
“Mesmo ndo havendo grandes obras
em execu¢do no pais neste momento,
temos recebido consultas para proje-
tos nos quais a hidrodemoli¢do pode
ser interessante”, diz ele.

Além de preservar as armagoes es-
truturais, afirma o diretor da Intech,
a hidrodemoli¢do também pode ser
vantajosa por ser uma tecnologia
mais rapida que as técnicas concor-
rentes, eliminando poeira e gerando
poluicdo sonora reduzida. “A técnica
pode ser usada ndo apenas para re-
cuperar uma estrutura, mas também
para reforca-la”, especifica Salim.
“Para reforgar a base de um rotor, por

exemplo, é preciso antes retirar o con-
creto, o que pode ser feito com hidro-
jateamento.”

Para Renata Simon, da Flow, a re-
tirada de camadas refratarias em
grandes fornos siderurgicos também
constitui uma aplicagdo que eviden-
cia as potencialidades da hidrode-
molicdo, pois as estruturas metalicas
desses fornos sdo totalmente preser-
vadas. “Essa tecnologia aplica-se tam-
bém a obras como reparos de pontes,
edificios, estadios, tuneis, barragens e
parques de estacionamento subterra-
neos”, acrescenta.

Saiba mais:

Flow: flowhidrojateamento.com
Intech: www.intech-engenharia.com.br
Lemasa: www.lemasa.com.br
Lubrimatic: www.|ubrimatic.com.br
Machbert: machbert.com.br
Pramatech: www.pramatech.com.br
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CONFIGURACAO
EXPANDIDA

NOS ULTIMOS ANOS, MODELOS DE TORRE RECEBERAM INOVAGCOES PARA
FACILITAR A LOGISTICA DE TRANSPORTE E A MONTAGEM, SEM DEIXAR
DE LADO ASPECTOS QUE REFORGAM A SEGURANGA DA OPERACAO

LIEBHERR

ambém chamados de gru-
as, os guindastes de torre
podem ter dimensdes fi-
sicas grandiosas, a ponto
de demandar complexos e onerosos
processos de transporte e montagem.
Além disso, pela prépria natureza da
atividade, podem causar sérios aci-
dentes se operados incorretamente.
Por isso, simplificar a logistica e
minimizar os riscos no uso seguem
como prioridades para as fabrican-
tes, que buscam desenvolver mode-
los cada vez mais compactos e aptos
a operar de modo seguro nos con-
gestionados espacos urbanos, o que
exige um controle preciso e confiavel.
Obviamente, isso também resulta em
um melhor desempenho, se possivel
com consumo de energia reduzido.
H4 varios cases que ilustram essa
tendéncia. A busca pela simplifica-
cdo logistica, por exemplo, foi uma
das diretrizes do desenvolvimento da
linha MCT, langada ha cerca de dois
anos pela Potain (marca controlada
pela Manitowoc). Comparativamente
aos modelos equivalentes, a linha in-
clui maquinas mais compactas, o que
resulta em um transporte mais facil.
“No modelo MCT 565, de até 32 t de
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Com até 32 t de capacidade, a grua MCT 565 requer quatro carr

capacidade, o transporte completo de
80 m de jib pode ser feito com nove
carretas - quatro a menos que a ver-
sdo anterior -, sendo que o tempo de
montagem pode ser de apenas dois
dias, igualmente menor que os mo-
delos anteriores da mesma classe”,
conta Leandro Nilo de Moura, geren-
te de marketing da Manitowoc para
a América Latina. “Ja no modelo MCT
125, que tem capacidade de até 8 t,
elimina-se pelo menos uma carreta
para o transporte, com duas horas
para a montagem.”

Segundo Moura, as gruas dessa li-
nha possuem topo plano, ou seja, seu
suporte da lanca nio excede a altura
total do equipamento. Também co-
nhecidos como gruas topless (con-
fira Quadro), esses equipamentos
mostram-se mais adequados para
areas com espago restrito, ou onde se
faz necessario o uso de mais de uma
grua, uma vez que a sobreposicio de
diversas maquinas é menos comple-
xa. “Também sdo mais versateis, pois
permitem a configuragio de diversos
comprimentos de lan¢a para um uni-
co equipamento, além de serem mais
faceis de transportar e montar”, res-
salta o especialista, destacando que
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etas a menos para o transporte

o modelo nio exige a montagem do
tirante da langa.

Também com topo plano, o guin-
daste CTT 472-20 da Terex é outro
modelo que agrega tecnologias des-
tinadas a proporcionar maior efici-
éncia e facilidade no traslado e ins-
talacdo. “Conseguimos obter ganhos
significativos no tempo de montagem
e nos custos de transporte”, ressalta
Ricardo Beilke Neto, gerente de pos-
-vendas de guindastes da empresa.

MANITOWOC

Lang¢ado na bauma 2019, o equipa-
mento pode ser configurado com di-
versas lancas - e até mesmo com uma
combinacdo entre elas -, valendo-se
de se¢oes de transferéncia que po-
dem alcancar alturas livres elevadas,
sem a ancoragem usualmente neces-
saria nesses casos. “O novo sistema
de controle oferece op¢des de confi-
guracdo expandida e uma montagem
mais rapida”, reitera Beilke Neto.

Recentemente, a empresa langou
ainda o Terex Power Plus, um recur-
so capaz de, sob condi¢bes controla-
das, aumentar temporariamente o
momento de carga maxima, elevan-
do a capacidade de icamento em até
10%. “Nas versdes mais atuais dos
guindastes também estd disponivel
a tecnologia Power Match, que ajuda
o operador a selecionar o equilibrio
correto entre desempenho e consumo
de energia”, ressalta o profissional.

CONTROLE

Em se tratando de gruas, a monta-
gem também pode ser agilizada com
o uso de fibras sintéticas no lugar dos
cabos feitos com ago, como acontece
em alguns modelos ja apresentados

Modelos topless como o CGTT 721 agregam tecnologias que facilitam a instalacao
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Terex® RT 100US — o que ha de mais moderno
em desempenho confiavel.

Multiplique seu desempenho nos icamentos com
o guindaste fora-de-estrada Terex® RT 100US.
Com cinco secdes totalmente hidraulicas, sua
imponente lanca atinge 47 m, ampliando seus
recursos em aplicacoes de longo alcance.

Os controles do IC-1 facilitam a operacao,
suavizam o controle e produzem diagnésticos
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LOCACAO
EQUIPAMENTOS DE MENOR PORTE OBTEM
MELHORES RESULTADOS NO 1° SEMESTRE

Equipamentos menores — com capacidade de até 100 t — podem gerar algum aqueci-
mento no mercado de locacdo de gruas no Ultimo trimestre deste ano, projeta Carlos
Muzzi Neto, diretor da Construservice, locadora sediada na cidade mineira de Contagem
e que disponibiliza gruas com capacidade entre 30 e 500 t, com lancas com alcance de
até 80 m. No 1° semestre, diz ele, a locadora realizou um volume de negécios similar ao
registrado no mesmo periodo de 2018, com expectativas melhores nos meses iniciais,
sequidas por uma “queda drastica” da demanda entre abril e junho, o que deve ter per-
durado no 3° trimestre. “Porém, comeco a enxergar um 4° trimestre um pouco melhor, o
que evidentemente depende das medidas tomadas no campo politico-econémico”, pro-
jeta o diretor, citando a mineracdo como um segmento que ja comeca a mostrar algum
aquecimento. “Mas o grande mercado de gruas ainda é a construcéo civil, que responde
por aproximadamente 70% dos negdcios”, posiciona.

J& a Grumont obteve na primeira metade do ano uma receita cerca de 5% superior ao
mesmo periodo de 2018, como revela Aurélio Lippi, gerente de engenharia da empresa
paulistana. Ainda inferior a previsdo inicial, a expansdo em grande parte também foi
obtida por negdcios com gruas menores para obras de moradias populares, incluindo
o Minha Casa, Minha Vida. “Para o ano, projetamos crescimento de aproximadamente
10%", afirma Lippi, destacando que j& comecam a surgir orcamentos para obras de
infraestrutura — como viadutos, por exemplo —, além de edificios residenciais de alto
padrdo, que geralmente demandam equipamentos maiores. “Os setores de mineracao,
siderurgia, energia e cimento também demandam gruas, mas esses mercados estdo com
demanda muito baixa”, avalia o gerente da Grumont, que conta com uma frota de cerca
de 100 equipamentos da familia, atualmente com uma taxa de ocupacdo de aproxima-
damente 40%. “Mas na faixa dos equipamentos de menor porte, a taxa de ocupacdo é
total”, arremata Lippi.
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pela Manitowoc e agora também pela
Liebherr, que mostrou a opg¢do na
bauma deste ano. Pelo fato de serem
mais leves e flexiveis, os cabos de fi-
bra simplificam a passagem do cabo
de elevacao.

Todavia, a agilizacdo da montagem
ndo é o principal diferencial dessa
tecnologia, como ressalta Luiz Mei-
rellles, gerente comercial de guindas-
tes de torre da Liebherr. “Os cabos de
fibras sdo quatro vezes mais duraveis
que os de aco”, ele destaca. “Também
reduzem o peso do gancho de carga,
permitindo assim que os guindastes
obtenham um aumento de capacida-
de de até 20%, além de consumirem
menos energia.”

Dispensando lubrificagdo, os cabos
sintéticos também reduzem a neces-
sidade de manutencdo, além de tra-
zerem uma capa que informa visual-
mente as condi¢des de seu desgaste
- algo que, nos cabos de aco, exige
verificagdes manuais, com o uso de
instrumentos como paquimetros, por
exemplo. “Onze de nossos modelos ja
utilizam, ou comegam a receber, os
cabos de aco”, relata Meirellles.

A Liebherr também agregou aos
guindastes da série Litronic - que ja
contavam com uma série de recursos
de assisténcia inteligente - um sis-
tema que garante o posicionamento
mais preciso das pegas. Fundamen-
tada em sensores, essa caracteristi-
ca é especialmente importante em
obras como montagens industriais
em barragens e construcdes com pré-
-fabricados ou estruturas metalicas,
ampliando a seguranca da operacao.

Denominado Micromove, o sistema
proporciona controle mais preciso
das distancias, mantendo as pecas
suspensas sem o acionamento do
freio, o que permite um reinicio sua-
ve do movimento. “Utilizando-se do
curso total do manete de comando,
esse sistema manuseia as pe¢as com



CONFIRA OS PRINCIPAIS CONCEITOS NO SEGMENTO DE GRUAS

TIPOS DE LANCAS

Horizontais

Basculantes
e descer

Topless

TIPOS DE MONTAGEM

Langas mais tradicionais, que giram somente para os lados
Lancas que basculam, ou seja, além de girar, também podem subir

Langas sem pivot (estrutura onde se prendem os tirantes). Geral-
mente, s30 mais compactas e permitem o cruzamento de varias

gruas com pequenas diferencas de alturas entre elas. Podem ser
basculantes ou horizontais

Fixas

Sobre trilhos

Ascensionais

Telescopicas
200 m

o maximo cuidado, com a precisdo
prépria de micro velocidades”, afir-
ma Meirelles, comentando ainda
que, para demonstrar a tecnologia,
a fabricante realizou um inusitado
teste no qual posicionou uma carga
de 1,3 t sobre trés tacas de champa-
nhe, sem danificar nenhuma delas.
“As tacas suportam essa carga, mas
nao podem receber nenhum choque,
sendo quebram”, diz.

Ja os guindastes da série Litronic
contam com o botdo Load-Plus, que
permite reduzir a velocidade, au-
mentando assim a capacidade em até
20%. “Nos guindastes dessa série o
operador pode definir previamente a
area de trabalho do equipamento, evi-
tando que passe sobre um refeitorio,
por exemplo”, acrescenta o gerente.

VERSATILIDADE

A busca incessante por equipamen-
tos mais adequados aos ambientes
onde hd menos espago para movi-
mentacdo também se materializa no

Modelos montados a uma altura determinada, sem uso de estais
(cabos ou rigidos). Com bases chumbadas em concreto, geralmente
tém maior capacidade de carga

Gruas montadas a uma altura fixa, em bases especiais - com trilhos
- para movimentacdo. Podem atender obras com varios edificios

Também possuem altura fixa, mas acompanham a evolugdo da obra.
Geralmente internas as edificaces, passam por locais como o pogo
do elevador ou vaos abertos na laje

Gruas cuja altura pode ser elevada com o uso de estais e fixagGes.
Proprias para construcdes mais altas, podem atingir até cerca de

novo desenho do modelo Potain MCH
125, que teve seu raio de rotagdo livre
- ou seja, com a grua fora de servico
-, reduzido para apenas 13,5 m, em
uma configuracdo na qual, em opera-
¢a0, o raio de giro chega a 50 m. “Com
um gerador menor, esse equipamen-
to também consome menos energia”,
ressalta Moura.

As novidades mais recentes da
Potain também incluem a linha de
gruas automontaveis HUP, que ago-
ra combinam a estrutura dobravel
- comum a equipamentos dessa
categoria - com um mastro telescd-
pico, cuja altura pode chegar até 40
m. “Essas gruas demandam poucos
minutos para a montagem”, assegu-
ra Moura, “e quando desmontadas,
compdem blocos cujo transporte
exige somente uma carreta, incluin-
do os acessdrios”.

0O novo desenho, ele destaca, tam-
bém tornou os equipamentos mais
versateis. Agora, os trés modelos da
linha possibilitam um total de 16
configuracdes, atendendo as mais

| IEBHERR

Montagem é facilitada pela substituicdo
de cabos de aco por fibras sintéticas

diversas condi¢cdes de operacdo.
“Antes, precisdvamos de nove mo-
delos para obter esse conjunto de
configuragdes”, ressalta Moura.

Na Terex, a necessidade de de-
senvolver projetos que envolvam
varias unidades de equipamentos
resultou na criacdo do sistema de
gestao telematica T-Link. “Esse re-
curso conecta cada grua da frota,
permitindo aos gerentes comerciais
e técnicos centralizar uma ampla
gama de dados em tempo real, exe-
cutando um leque de andlises para
avaliar o desempenho da frota”,
conclui Beilke Neto.

Saiba mais:

Construservice: www.construservice.com.br
Grumont: www.grumont.com.br

Liebherr: www.liebherr.com.br

Manitowoc: www.manitowoccranes.com/pt-BR
Terex: www.terex.com.br

SETEMBR0/2019 71



CONCRETE SHOW

PERSPECTIVA DE
RECUPERACAO

COM FOCO EM ECONOMIA E AUMENTO DE CAPACIDADE PRODUTIVA,
A 122 EDICAO DO EVENTO MANTEM A TRADIGCAO DE ATUALIZAR
O MERCADO SOBRE AS NOVIDADES DO SETOR DE CONCRETO

este ano, a Concrete Show

foi realizada em um mo-

mento de recuperagdo

ainda timida no setor da
construcdo, combalida apds anos de
retracdo, especialmente no segmento
de cimento. Nos ultimos quatro anos,
para o leitor ter uma ideia, essa indus-
tria registrou uma reducao de 27% nas
vendas, levando ao fechamento de 22
fabricas e a uma ociosidade de 47% das
unidades instaladas no pais. “A perda
da capacidade de investimento publico
e privado levou o setor a uma recessao
profunda, com brutal retracdo no con-
sumo de cimento” lamenta-se Paulo
Camilo Pena, presidente da Associacdo
Brasileira de Cimento Portland (ABCP)
e do Sindicato Nacional da Industria do
Cimento (SNIC). “Os caminhos a serem
percorridos sdo desafiadores, mas é
no periodo de maior adversidade que
construimos o futuro.”

Como se vé, aparentemente o pior
ja passou. De acordo com o SNIC, no
acumulado de agosto de 2018 a ju-
lho de 2019 foram comercializados
no pais 53,5 milhdes de toneladas
de cimento, em um leve acréscimo
de 1,3% sobre periodo equivalente
anterior. Neste ano, todavia, a in-
dustria ja apresenta sinais mais po-
sitivos de recuperacgdo. De janeiro a
julho, o mercado movimentou 30,8
milhdes de toneladas, o que repre-
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senta um aumento de 2,8% sobre o
mesmo periodo do ano passado.

Na comparacdo més a més, € possi-
vel constatar que aos poucos as vendas
vém se acelerando. Em julho, totaliza-
ram 5 milhdes de toneladas, em um
crescimento mais promissor de 8,1%
em relagio ao mesmo més de 2018.
“Existem gargalos que precisam ser
enfrentados e vencidos, o que exige
esfor¢os de integra¢do”, afirma o pre-
sidente da ABCP. “Nesse momento, é
preciso ter em perspectiva a recupera-
¢do da industria, com acdes promovi-
das pelas trés esferas governamentais
em parceria com a iniciativa privada.”

Neste cenario, a inddstria mais uma
vez apresentou suas estratégias, equi-
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pamentos e tecnologias para o mer-
cado nacional. Realizada em agosto, a
122 edicao do Concrete Show contou
com a participagao de cerca de 350 ex-
positores, nacionais e internacionais.

De acordo com Marco Basso, presi-
dente da Informa Markets Brazil, orga-
nizadora do evento, o setor da constru-
¢do apresenta uma demanda latente, o
que permite manter-se otimista quanto
ao seu crescimento futuro. ‘A feira é
uma plataforma setorial de desenvol-
vimento, negbcios e capacitacdo pro-
fissional, com a presen¢a marcante de
fabricantes para apresentacdo de suas
novidades, solugdes e tecnologias cons-
trutivas”, comenta. Confira a seguir al-
guns destaques da edigdo.



Com capacidade de 8 m?, protdtipo de caminhdo-betoneira da Convicta traz baldo de aco inoxidavel

TRANSPORTE

Neste ano, um dos destaques foi
a presenca de caminhdes-betoneira
que possibilitam encher o baldo com
a carga maxima de concreto permi-
tida, sem exceder o Peso Bruto Total
Combinado (PBTC). Fruto de uma
parceria entre a Convicta e a Volkswa-
gen, com a participacdo da Associacdo
Brasileira das Empresas de Servigos
de Concretagem (Abesc) e da Aperam
South America - produtora de acos
inoxidaveis, acos elétricos e ago car-
bono -, um protétipo de caminhao-
-betoneira mais leve, equipado com
baldo de ago inoxidavel, ganhou os
holofotes no evento.

Segundo Geraldo Bernardi Junior,
consultor comercial da Volkswagen
Caminhdes e Onibus, o projeto busca
resolver um problema recorrente nas
operacdes com caminhdes-betoneira,
que vem recebendo multas por ex-
cesso de peso do equipamento, so-
mando-se a carga de concreto. “Para
justificar a produtividade na entre-
ga de concreto, um caminhdo tem
de transportar um baldo de 8 m? de
capacidade”, ele explica. “Mas o que
acontece é que, na tracio 6x4, eles
ndo conseguem rodar mais do que 4
m? e, na configuragdo 8x4, nada mais
doque6,5a7m*”

Sendo assim, o segmento sentiu a

necessidade da realizar um trabalho
com os implementadores de cami-
nhoes-betoneira, no sentido de redu-
zir o peso do conjunto, tanto do baldo
quanto do préprio caminhdo, ao in-
vés de tentar obter licencas especiais
para transportar mais. Para tanto, o
projeto utilizou ago inox da Aperam,
enquanto a Convicta reduziu o peso
da betoneira em 1,1 t (mantendo a
mesma vida ttil) e a Volkswagen con-
seguiu diminuir o peso do caminhdo
(modelo VW 26260) em 1,3 t. “Ou
seja, o peso do caminhdo-betoneira
foi reduzido em 2,4 t, o que corres-
ponde a 1 m® de concreto, aproxima-
damente”, conta Bernardi.

Segundo o executivo, o equipamen-
to sera lancado oficialmente em no-
vembro, com o inicio das vendas pre-
visto para marco de 2020.

Também atenta a essa necessidade
de mercado, a Liebherr levou ao even-
to um caminhdo-betoneira igualmen-
te mais leve, denominado Lightweight
Neo. De acordo com Jodo Bosco Cor-
réa, engenheiro de desenvolvimento
de produtos da fabricante, a combi-
nacdo de novos materiais com mo-
dificagbes no design dos acessorios
permitiu reduzir em cerca de 20% o

As bombas para concreto Putzmeister da linha City Pump oferecem uma combinacdo de desempenho e mobilidade.
Com ampla area de carga para acessorios, a City Pump € a melhor opgao quando o assunto € agilidade nos grandes
centros urbanos. O melhor da tecnologia alema fabricado no Brasil!

PUTZMEISTER BRASIL

Estrada Municipal do Mingu, 1407 - Parque Rio Abaixo
Atibaia/SP - CEP: 12952-720 Email: contato@putzmeister.com.br
Telefone: 011 4416-6200 Site: www.putzmeister.com.br
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CATERPILLAR

CONCRETE SHOW

peso total do equipamento. “Devido a
necessidade de carregar mais volume
de concreto, reduzimos o peso de di-
versas partes do equipamento, como
tambor, redutor, carga sobressalente
e para-choque”, ele detalha. “Olhamos
o produto como um todo, e onde po-
diamos retirar peso, nds o fizemos”,
comenta.

Outro destaque da marca foi o siste-
ma de comando EMC-BR, que prome-
te aumentar a eficiéncia do equipa-
mento por meio de funcionalidades
como o controle de rotacdo do tam-
bor, que se torna independente da
aceleracdo do caminhdo. “No modo
trafego, essa funcdo permite acelerar
o caminhdo sem que o tambor gire”,
explica Corréa. “Dessa forma, é pos-
sivel fixar o nimero de rotacées do
tambor, sem consumir poténcia adi-
cional do veiculo.”

COMPACTOS

Fabricantes como a Caterpillar
também apresentaram novidades.
Os langcamentos da marca no evento
incluem a pa carregadeira de rodas
compacta 920K, que chega para com-
pletar o portfélio da empresa com
equipamentos voltados para concre-
teiras e obras de construcgao leve.

Segundo Renata Farina, gerente
comercial dos segmentos de constru-
¢do leve e agricultura da Caterpillar,

Destaque no evento, a
miniescavadeira Cat 303.5E CR passa
a ser produzida no Brasil. No detalhe, a

nova versao da miniescavadeira Vi020

o
cc
=]
[as]
L
4

Uso de novos materiais e modificacoes no design
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permitiram reduzir em 20% 0 peso do equipamento da Liebherr

0 equipamento traz motor mecanico
C4.4 de 4 cilindros, com 75 kW de
poténcia liquida e nivel de emissdes
equivalente ao Tier Il dos EUA e Sta-
ge IIIA da EU. Prometendo uma ma-
nutencdo simplificada, a carregadeira
foi projetada para cargas elevadas de
tombamento, aumentando a estabili-
dade durante o manuseio. “A concep-
¢do desta carregadeira exigiu em tor-
no de um ano e meio de estudos, de
modo a criar uma maquina mais leve,
curta e que, por isso, permite a ma-
nobrabilidade em lugares com pouco
espaco”, comenta a executiva.

Outro equipamento mostrado
pela fabricante foi a miniescava-
deira 303.5E CR, que passa a ser
produzida no Brasil. Seguindo a
tendéncia global de equipamentos
compactos com alto desempenho,
o maquinario serd produzido com
quatro diferentes combinacgdes, in-
cluindo opc¢des de esteira de bor-
racha ou aco e cabine aberta ou fe-
chada, além de contar com martelo

,
N/

YANMAR

hidraulico compativel com o porte.
“Superior a 200 graus, a rotacdo da
cacamba permite ao operador man-
ter o controle do equipamento nas
pontas dos dedos,”, comenta Renata
Farina. “Além disso, a maquina tam-
bém conta com sistema para detec-
¢do de carga.”

Ainda no segmento de miniequi-
pamentos, a Yanmar levou a feira a
nova série de seu conhecido modelo
de miniescavadeira ViO020. Segundo
Anderson Oliveira, subgerente da li-
nha de construgio civil da Yanmar, a
maquina traz algumas mudancas que
a tornaram mais eficiente, com maior
economia de combustivel, seguranca
e facilidade de manutencio.

A versido de série, diz o executivo,
oferece poténcia de 19,6 hp a 2.400
rpm, profundidade de escavagdo de
2.410 mm e capacidade na cagamba
de 60 1, além de trazer o sistema de
gerenciamento SmartAssist Remote
(SA-R), um software de telemetria
capaz de monitorar a atividade da
maquina em tempo real, o que inclui
localizagdo geografica, bloqueio a
distancia, gestido de custos operacio-
nais e alerta de falhas. “A nova versao
também apresenta caracteristicas
como giro zero, acelerador por poten-
cidmetro, monitor LCD, funcdo modo
eco e desaceleragdo automatica, para
uma operacdo com baixo consumo de
combustivel”, descreve Oliveira.

Saiba mais:

Concrete Show: www.concreteshow.com.br




ara a fabricante britanica
JCB, o Brasil sempre foi um
mercado de grande impor-
tancia nos negdcios. Tanto
que, ao longo dos ultimos anos, a em-
presa tem investido um aporte sig-
nificativo no pais, seja na introdugio
de novos maquindrios - em principio
importados das mais de 20 fabricas
distribuidas por quatro continentes
- como na fabricacdo local, desde a
unidade fabril em Sorocaba/SP.
Como parte desta estratégia de
investimentos, a empresa acaba de
apresentar ao mercado trés novos
modelos de rolos compactadores:
116D, CT160 e CT260. Trata-se de um
reforco expressivo no portfélio, pois
com os novos produtos a companhia
passa a cobrir cerca de 70% do mer-
cado de rolos no pais. “Em principio,
os equipamentos serdo importados,
mas ja ha projetos de fabricagao local,
dependendo da demanda do merca-

do”, adianta Etelson Hauck, gerente
de produto da JCB do Brasil.

De acordo com ele, os novos equi-
pamentos ja estao sendo comerciali-
zados, inicialmente com exclusivida-
de para distribuidores, mas em breve
serdo iniciadas as operagdes com
clientes finais. “A introducdo local de
um equipamento ndo consiste apenas
na importacdo e comercializacdo”, ele
ressalta. “Também é preciso pensar
em estoques de pecas, tanto na fabri-
ca quanto nos dealers, assim como
na manutencdo e no treinamento dos
nossos técnicos de campo.”

CENARIO

No atual cendrio, a movimentagdo
pode indicar um novo momento para
essa industria no Brasil. Afinal, nos l-
timos anos o mercado de pavimenta-
¢do registrou uma queda acentuada,
principalmente em 2015, na esteira
dos escandalos envolvendo as gran-
des empreiteiras do pais, que parali-
saram as obras de pavimentacdo.

Com isso, o volume de aquisicao
de rolos, em especial, reduziu-se até
mais do que outros equipamentos.
“Contudo, o Brasil nunca deixou de
ser um grande canteiro de obras, em



LANCAMENTO

No sentido horario, os rolos 116D, CT260 e
CT160: ampliacdo da cobertura de mercado no pais

que a maior parte das pessoas e mer-
cadorias circula pelo transporte ter-
restre”, reflete o executivo. “Com ape-
nas 12% das rodovias pavimentadas,
o Brasil tem inimeras oportunidades
tanto de transformar as estradas de

terra em asfalto quanto de criar no-
vas rodovias.”

Tal confianca também vem dos nua-
meros atuais. Mesmo que gradativa e
lentamente, o segmento de compac-
tagdo vem apresentando uma ten-
déncia de crescimento no Brasil. “Em
2019, estima-se que o volume desse
mercado seja cerca de 50% maior
que no ano passado”, pontua Hauck.

SINGLE DRUM

Em visita a fabrica, a JCB apresen-
tou com exclusividade a Revista
M&T os novos modelos de rolos com-
pactadores da marca. Indicado para
trabalhos em terra e asfalto, o mode-
lo single drum 116D pode contar com
tambor liso, tambor pé de carneiro ou
kit pé de carneiro aplicado ao cilindro.
“Esse rolo é indicado para aplica¢ido
em obras em rodovias e aberturas de
novas estradas”, informa o executivo.

0 equipamento apresenta diferen-
ciais como trem de for¢a desenvolvido

100% pela marca, com motor, trans-
missao e eixos projetados e fabrica-
dos pela propria empresa. A maquina
oferece forca centrifuga de 256 kN,
carga linear estatica de 34,2 kg/cm? e
amplitude de 1,8 mm, o que - segun-
do a fabricante - garante a entrega de
uma melhor compactagio. “Além dis-
so, o motor Dieselmax 444 apresenta
poténcia de 114 hp e alto torque, sen-
do certificado de acordo com o MAR-
1”, completa Hauck, destacando que o
modelo conta ainda com um sistema
de vibracdo acionado na cabine. ‘A
maquina também traz tambor sélido
com 28 mm de espessura e laterais
reforcadas com chapa de aco de 10
mm, sendo que alguns pontos do ci-
lindro chegam a ter 38 mm”, ressalta.
Esse fator, como garante Hauck,
contribui para o aumento da vida util
e eficiéncia de compactacio, pelo fato
de o rolo portar um peso adicional.
“Com isso, conseguimos aumentar
nossa capacidade de compactacdo e
diminuir o desgaste”, afirma.

FABRICANTE ANUNCIA NOVO CICLO DE INVESTIMENTOS

No inicio de julho, a JCB anunciou mais um
ciclo de investimentos no pais, desta vez no
valor de 100 milhdes de reais, que serdo
aplicados nos proximos trés anos em sua fa-
brica de Sorocaba, no interior de Sao Paulo.
De acordo com José Luis Gongalves, presi-
dente da JCB para a América Latina, esse

montante ser4 utilizado no desenvolvimento
de novos produtos para o mercado brasileiro
e América Latina, incluindo incremento fer-
ramental, expansdo de fornecedores e am-
pliacdo das linhas de producdo. A proposta
da empresa é produzir de duas a trés novas
maquinas por ano no periodo. “Desde 2015

nosso market share vem crescendo mais de
um ponto percentual por ano”, ele afirma.
“Assim, em trés anos chegaremos ao topo
da nossa capacidade com o que temos
hoje, de modo que esses investimentos
permitirdo que avancemos ainda mais na
participacdo de mercado.”
R
Fabricante anuncia investimentos

de R$ 100 milhdes nos proximos frés
anos no Brasil




TANDEM

Os outros dois modelos introduzi-
dos sdo do tipo tandem, compostos
por cilindro vibratério duplo e utiliza-
dos principalmente no acabamento e
manutenc¢do de estradas, assim como
na construgio de vias menores e tra-
balhos em espacos confinados.

Para tanto, os modelos CT160
(poténcia de 19,8 hp) e CT260
(24,4 hp) contam com tambores
atrds e na frente, pesando menos
de quatro toneladas, com bordas
chanfradas para um melhor nivel
de acabamento. “O tambor traseiro
é alinhado ao chassi traseiro, o que
garante maior visibilidade ao ope-
rador”, explica Hauck.

Visando ao conforto do operador, os
trés modelos tém cabine fechada, sen-
do que 0 116D possui protecdo ROPS/
FOPS (Roll-Over Protective Structu-

re/Fall-Over Protective Structure). “O
projeto do equipamento buscou pro-
porcionar maior visibilidade e confor-
to para quem opera a maquina”, diz o
gerente. “Assim, o capd traseiro conta
com angulo baixo e plano, que permi-
te uma visilidade traseira total, além
de exigir menos esforgo fisico do ope-
rador para visualizar a parte de tras
da maquina.”

Para assegurar a produtividade, os
novos rolos oferecem como opcional
o sistema Compatronic, um dispo-
sitivo que mede a compactacdo em
tempo real, ajudando a diminuir o nd-
mero de passadas necessdarias para se
atingir o nivel desejado de compacta-
¢do. “Localizado no painel, esse siste-
ma permite que o operador confira o
nivel de compactacao do solo, identi-
ficando o nivel real daquele ponto es-
pecifico”, acresce o especialista.

MANUTENCAO

Na parte de manutengio, os novos
rolos foram projetados com pontos
mais acessiveis. A revisdo e a troca
de filtros, por exemplo, sdo realiza-
das ao nivel do solo. “Ou seja, ndo é
necessario escalar ou entrar debaixo
da maquina para trocar um filtro”,
assegura Hauck. “Assim, facilita-se a
vida do operador, ndo sé na questdo
de tempo, mas também da seguranca
de quem realiza a manuten¢ao.”

Outro ponto de destaque, especial-
mente no modelo 116D, é a possibi-
lidade de abertura da tampa do capo
traseiro em 70°. “Com isso, é possivel
verificar o motor, os filtros, as bombas
hidraulicas e grande parte dos com-
ponentes”, conclui o gerente.

Saiba mais:
JCB: www.jcb.com/pt-br
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A LOTTI LEILOES é uma empresa
especializada na recapitalizacao
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territorio nacional. Sabemos o valor
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EVENTO

SETOR GANHA NOVA
FEIRA DE TECNOLOGIA

COM APOIO DA SOBRATEMA, SMART.CON TRAZ SOLUGCOES
TECNOLOGICAS E CONTEUDO ESPECIALIZADO PARA OS SETORES

DE ENGENHARIA, INFRAESTRUTURA, CONSTRUGAO IMOBILIARIA E LOCAGAO

m um ritmo vertiginoso, a tecnologia tem

rompido convengoes e exigido novos olhares

para os mais diversos tipos de mercados. E

isso ndo é diferente na construcdo, cada vez
mais impactada pela industrializagao, pela digitalizacao
e pela adogdo de novos processos, materiais e ferramen-
tas de gestao.

Frente a tantas transformacgdes, a industria brasileira
da construgdo ganha uma proposta inédita com a chega-
da da Smart.Con, nova feira da Messe Miinchen do Brasil
realizada em parceria com a Sobratema. Com o objetivo
de apresentar novos procedimentos ao setor, o evento
terd sua primeira edicdo entre os dias 17 e 18 de junho
de 2020, no Sao Paulo Expo, na capital paulista.

Mostra de produtos e servigos, o evento propoe-se a
ser uma fusdo entre o Summit e a Construction Expo,
mantendo o foco em tecnologia e inovacdo desses tra-
dicionais programas para os setores de engenharia,
infraestrutura, construgao imobiliaria e locagdo. “A inte-
gracdo entre conteddo e exposicdo, ambos com alta qua-
lidade, é um formato que garante uma melhor troca de
experiéncias entre os participantes”, afirma Katharina
Schlegel, CEO da Messe Miinchen do Brasil.

Segundo ela, a nova feira é voltada para representan-
tes, profissionais e influenciadores das areas de constru-
¢ao, minerac¢do, infraestrutura, agronegdcio e operagdes
florestais, assim como agéncias governamentais, depar-
tamentos de engenharia militar, prestadores de servicos
e institui¢des bancarias.

ALAVANCA

Para o presidente da Sobratema, Afonso Mamede, o
langamento da Smart.Con também responde a uma ne-
cessidade de mercado. “Temos assistido ao desenvolvi-
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Mamede: formato inovador e conteldo relevante

mento de maquinas dotadas de siste-
mas de gerenciamento que permitem
alavancar a produtividade e garantir
mais seguranca as operacgoes”, diz ele.

O dirigente também observa que,
assim como ocorre em outras areas, as
novas tecnologias estimulam novos pa-
droes de planejamento e trabalho. “Os
impactos ocorrem em toda a cadeia
produtiva”, comenta Mamede. “Na area
de projetos, por exemplo, o BIM (Buil-
ding Information Modeling) trouxe be-
neficios imensos para o setor”

De acordo com Augusto Andrade,
diretor de feiras da Messe Miinchen
do Brasil, o evento tera formato hori-
zontal, representando todos os setores
da construcdo. “Trata-se de uma nova
experiéncia em termos de feiras técni-
cas”, assegura. “Estamos combinando a
exposicdo de produtos, servigos e so-
lugdes com uma plataforma de conte-
udos técnicos relevantes e atualizados
no que diz respeito a tecnologias e ino-
vagdo para esses mercados.”

Ja o diretor executivo de bens de ca-
pital da Messe Miinchen, Collin Davis,
destaca que a feira quer acompanhar
as tendéncias internacionais atuais,
como o uso de robos, impressido 3D de
materiais, sistemas modulares de cons-

trucdo, tecnologias auténomas e sem fio
e Internet das Coisas (IoT). “A digitali-
zagdo na industria da construgio, com
solugdes aplicadas em algumas obras,
ja deu seus primeiros passos no Brasil e
na América Latina”, ressalta Davis. “Mas
ainda ha muito por fazer”

PILARES

De acordo com Andrade, a Smart.
Con foi organizada para facilitar a
visitacdo dentro do evento de forma
l6gica. Para tanto, o espaco prevé um
palco central dividido em segmentos,
de modo a possibilitar palestras si-
multaneas para cada um dos cinco pi-
lares de conteudo do evento, a saber:
“Planejamento da Construcio”, “Pegas
e Equipamentos High-Tech”, “Sistemas
Construtivos e Novos Materiais”, “Au-
tomacgao e Seguranga no Canteiro de
Obras” e um painel projetivo chama-
do “O Futuro da Construgio”.

A expectativa dos organizadores é de
reunir cerca de 600 participantes nes-
sas atividades, que serdo pagas, mas
também receberdo convidados. Toda-
via, além do palco principal, também
serdo instalados cinco palcos menores

Con

Tela

ON of Tormorrow

Technology and Innovation

Feira estreia em junho de 2020 no S&o Paulo Expo

em diferentes areas da feira. Nesses es-
pagos, projetados para 30 espectadores,
os visitantes poderdo assistir a pales-
tras gratuitas. “Ao todo, serdo mais de
125 horas de conteudo a disposi¢do dos
participantes”, informa Andrade.

Na area de exposigdo, por sua vez,
o destaque sera a possibilidade de
uma visita¢do coerente, com comeco,
meio e fim. Nesse sentido, a planta
do evento foi projetada para que o
visitante possa caminhar pela feira e
acompanhar as varias etapas e equi-
pamentos de uma obra - muitos deles
demonstrados em pleno funciona-
mento, facilitando ao publico a assi-
milagdo de seus atributos. E a divisdo
da mostra de produtos e servigos se-
guird os mesmos temas dos pilares de
conteudo. “A exposicdo de produtos e
servicos deve estar combinada com o
conteddo”, complementa Andrade.

Por meio de programas de aprendi-
zagem, diz ele, a Smart.Con também
apresentara diversas sec¢des e estudos
de caso, demonstrando tecnologias de
ponta e palestras sobre seguranca, li-
deranca e principios fundamentais da
construcdo, além de treinamentos com
certificagdes. “Ou seja, tudo que € vital
para o setor com foco no crescimento
e na rentabilidade das empresas no
ramo da construcdo”, resume Andrade.

Por tudo isso, Mamede acredita que
a Smart.Con tem potencial para fomen-
tar o mercado, estimulando os players
a adotar solucdes que incrementem a
produtividade, a eficiéncia e a qualida-
de. “Empresas altamente inovadoras e
startups com produtos e servigos dife-
renciados estardo presentes no evento,
ressaltando aos participantes como a
aplicagdo de uma tecnologia pode re-
sultar em beneficios e contribuir com
o crescimento do mercado”, arremata o
presidente da Sobratema.

Saiba mais:

Smart.Con: exposmartcon.com.br
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COM UM INDICE DE 94% NA
DESTINAGCAO FINAL, BRASIL
CONTA COM O MAIOR
PROGRAMA DO MUNDO PARA
COLETA E RECICLAGEM DAS
EMBALAGENS PLASTICAS DE
DEFENSIVOS AGRICOLAS

sustentabilidade ambien-

tal é um dos fatores estra-

tégicos para os diversos

segmentos da economia.
Diversos programas vém sendo cria-
dos para ampliar a conscientizacgio
da importancia de se produzir com
mais eficiéncia, respeitando o meio
ambiente.

No agronegécio, esse fato ja é
uma realidade. Atualmente, o Brasil,
além de ser lider global no mundo,
com grandes safras e expressiva
produtividade em diversas culturas,
é referéncia mundial por manter o
maior programa de logistica rever-
sa em relacdo a coleta, reciclagem e
destinacdo final adequada das em-
balagens de defensivos agricolas
utilizados na produgio.

0 Sistema Campo Limpo, desen-
volvido pelo Instituto Nacional de
Processamento de Embalagens Va-
zias (inpEV) em 2001, ja deu des-
tinacdo final adequada para mais
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Logistica aprimorada garante coleta, reciclagem e desﬂnacao de embalagens de defensivos agnco\as

de 500 mil t de embalagens, alcan-
cando a expressiva marca de 94%
das embalagens plasticas primarias
vendidas no mercado.

Mas o sistema acumula outros
nimeros expressivos em relacdo a
ecoeficiéncia: de 2002 a 2018, por
exmplo, o volume de embalagens
retiradas do campo poderia abaste-
cer 4 milhdes de casas durante um
ano, enquanto a diminuicao na gera-
¢do de residuos soélidos equivale ao
volume gerado por uma cidade de
500 mil habitantes durante 12 anos.
Além disso, 688 mil t de CO2 deixa-
ram de ser emitidas, o equivalente
a 1,6 milhdes de barris de petréleo
nao utilizados, ou 4 milhoes de ar-
vores preservadas.

Formado por uma rede de 400
pontos de captacdo que cobrem as
principais regides agricolas do pais,

o sistema envolve todos os elos da
cadeia produtiva do agronegdécio
num esquema de responsabilidade
compartilhada. Ao agricultor cabe
lavar, armazenar e devolver as em-
balagens apds seu uso final.

Os canais de distribuicdo de de-
fensivos e cooperativas precisam
especificar o local de devolugdo na
nota fiscal de venda e receber as
embalagens vazias. Ja os fabricantes
de defensivos sdo responsaveis por
recolher as embalagens nos pontos
de coleta e dar a destinacdo final. Ao
poder publico, cabe fiscalizar todo o
processo.

Nos centros de coleta, as embala-
gens sdo separadas e classificadas
de acordo com o tipo de plastico. Em
seguida, sdo separadas em fardos e
direcionadas as empresas recicla-
doras parceiras do inpEV, que se
incumbem de processa-las e trans-
forma-las novamente em resinas,
que estardo prontas para reinser¢ao



no ciclo. “Esse é um claro exemplo
de economia circular, na qual a ma-
téria-prima é redirecionada, apods
coleta e reciclagem, ao inicio do
processo”, comenta Renata Nishio,
gerente de desenvolvimento tecno-
l6gico do inpEV.

Atualmente, o resultado da coleta
e processamento de matéria-prima
envolve a producdo de cerca de 30
produtos feitos a partir da reciclagem
das embalagens vazias. Sdo desde tu-
bulagdes para esgoto, dutos corruga-
dos para sistemas elétricos e artefatos
empregados pela industria automo-
tiva até dispositivos para o sistema
elétricos, como cruzetas de postes de
iluminacdo, dormentes ferroviarios e
outros artefatos.

Segundo Renata Nishio, o Brasil é
0 Unico pais do mundo onde o pro-
dutor rural, ao comprar um defen-
sivo agricola, pode conferir na sua
nota fiscal o local para onde deve
direcionar a embalagem apds ter
utilizado o produto. Ela vai mais
longe, ao afirmar que a cultura da
logistica reversa esta tdo impregna-
da na mentalidade dos fabricantes
de defensivos que muitos deles, ao
desenhar uma nova embalagem ou
desenvolver um novo produto, ja le-
vam em conta as etapas posteriores
envolvidas no descarte adequado do
material. “Nesse sentido, sdo leva-
das em consideragdo quesitos como
cores ou materiais que podem difi-
cultar a etapa final de descarte e re-
ciclagem das embalagens”, comenta.

O sistema possui ainda um pro-
grama de educa¢do ambiental que,
em 2018, envolveu 2.462 escolas
em todo o pais, alcancando um to-
tal de 231 mil alunos. No programa
sdo abordados temas relacionados

EVENTO DESTACA LOGISTICA REVERSA

O tema integra a grade da BW Expo e Summit 2020 - 32 Biosphere World,
unico evento multidisciplinar do mercado direcionado exclusivamente as tec-
nologias voltadas para a sustentabilidade ambiental. Agendado para outubro
de 2020, o evento prevé a participacdo de empresas que contribuem com
0 meio ambiente por meio do desenvolvimento de produtos, equipamentos,
servigos, materiais e solu¢ées. Também estio previstas Ilhas Tematicas, além
da apresentacao de cases que ilustrem os resultados positivos das a¢des sus-
tentaveis em relacdo ao ar, 4gua, residuos e energia.
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Conceito envolve todos os elos da cadeia produtiva em um esquema de responsabilidade compartiihada

ao meio ambiente, complementados
com conteddos curriculares. Além
dessa iniciativa, desde 2008 foi
instituido o Dia Nacional do Cam-
po Limpo, uma forma de chamar a
atengdo para a importancia da con-
servacdo ambiental. Promovido em
diferentes pontos do pais, o Dia Na-
cional do Campo Limpo ja contou
com a participacdo de mais de um
milhdo de pessoas.

Direta e indiretamente, o Sistema
emprega cerca de 1.500 pessoas,

Para informacgodes e reservas de areas:
11 2501-2688 ou e-mail: info@bwexpo.com.br

considerando os profissionais que
atuam no inpEV e nas unidades de
recebimento, além dos coordena-
dores regionais de operacdo. In-
diretamente, sdo considerados os
trabalhadores das demais unidades
de recebimento e da area de reci-
clagem e incineracdo das empresas
parceiras, assim como os envolvi-
dos nas diversas etapas do proces-
so, como transporte especializado e
operacdo logistica. @

www.bwexpo.com.br




A ERA DAS MAQUINAS §
O asfalto

—
SOBRATEM)

produzido na pista

desenvolvimento da pavimen-

tacdo de rodovias teve inicio no

século XVIll, quando John Met-

calf e Thomas Telford construi-
ram centenas de quildmetros de rodovias
pavimentadas com pedras na Europa. Ja
John McAdam aperfeicoou a técnica adi-
cionando betume para manter as pedras
unidas, uma solucdo que ficou conhecida
como "‘macadame betuminoso’.

Mas a primeira usina moderna de asfalto
s6 foi produzida em 1901 pela fabricante
Warren Brothers. Em 1910, j& havia diversas
solugdes, derivadas na maioria dos siste-
mas de producgao de concreto. O sucesso
levou a diversos aperfeicoamentos tecno-
l6gicos e a entrada de outros fabricantes
no mercado.

No inicio da década de 30, havia neces-
sidade de pavimentar algo em torno de
3 milhdes de km de rodovias secundarias
nos Estados Unidos. E a escolha teria de
ser feita entre concreto e asfalto. Embora
o concreto fosse mais duravel e desde
1910 houvesse equipamentos para esse
trabalho, a tecnologia disponivel e o custo
dificultavam a utilizagdo dessa alternativa.

Para o uso do asfalto, havia duas possi-
bilidades dentro da tecnologia existente
na época: mistura em uma usina dosa-
dora e langamento com uma motoni-
veladora ou espalhador, ou mistura in

82 REVISTA M&T

Por Norwil Veloso

IMAGENS: REPRODUGAO

Equipado com cilindros verticais, o roadmixer Madsen Road Pug
possufa camara misturadora situada entre as esteiras, com o motor acima delas

loco, na qual os agregados e o asfalto
a quente eram misturados no leito da
estrada através de passadas sucessivas
de uma motoniveladora.

Embora a mistura in loco fosse mais
barata que a producdo em usina, a mistura
n&o era homogénea, e o recobrimento de
cada pedra do agregado era dificil quando
se usava uma motoniveladora. Havia,
portanto, necessidade de produzir uma
mistura de melhor qualidade, de forma
mais rapida e econémica.

SOLUCAO

A forma encontrada foi uma mescla
das duas tecnologias, por meio de usinas
moveis do tipo pug-mill. Esses equipa-
mentos comegaram a ser desenvolvidos
nos anos 30 por diversas empresas, entre
as quais podem ser citadas a Barber-
-Greene e a Madsen. Esta Ultima desde

1915 ja fabricava usinas de asfalto fixas do
tipo pug-mill, enquanto a Barber-Greene
comecou a produzi-las somente no final
da década de 30.

Nessas usinas de asfalto, 0 agregado
é seco e aquecido, iniciando a mistura a
seco. Em seguida, acrescenta-se asfalto
até recobrir todas as pedras com uma
fina camada, o que demora de 25 a 35
segundos. O processamento é feito entdo
por batelada de duas a seis toneladas.
Quando a mistura estd completa, a tremo-
nha é aberta, liberando a mistura quente,
iniciando-se um novo ciclo.

A méquina projetada pela Madsen
reunia todos os componentes sobre um
Unico chassi e era montada sobre esteiras,
utilizando componentes Caterpillar. A
locomogao utilizava um motor a gasolina
Mercury de 85 hp e transmissao de trator
D2, que possufa uma tomada de forca
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Vista interna de um pug mill
com o motor de mistura removido

para as bombas hidrdulicas e a bomba de
asfalto. As esteiras eram do trator Cat RD7,
enquanto um motor Cat D13000, de 130
hp, acionava o misturador. O peso total
era de 20 ton.

Apos escarificar e acertar a se¢éo da via,
eram feitas leiras de agregado com 0,3 a
0,9 m? por metro linear. A homogeneida-
de dessas leiras era um fator critico para
assegurar um fluxo uniforme de material
na entrada do misturador. O conjunto de
direcionamento reunia o material e alimen-
tava o misturador. Por sua vez, as aivecas do
conjunto permitiam o controle da profun-
didade de trabalho.

O misturador ficava situado entre as
esteiras. Era constituido por dois eixos
girando em 90 a 100 rpm em sentidos
opostos, montados em uma camara
com comprimento de 2,60 m, cada um
deles com 10 pares de pas. Essa camara
se estendia para frente até um par de
aivecas moveis convergentes de ago
especial, que formavam a lamina de corte
substituivel. Esse conjunto possufa um
sistema de elevacado hidraulica de até 9°
para compatibilizacdo com o subleito.

OPERACAO

As primeiras pas faziam a mistura dos
agregados secos, e as seguintes, a mistura
dos agregados com o asfalto, que era
adensada com pressao controlada através
de uma comporta de descarga. A capaci-
dade de mistura era de 190 a 500 ton/h.

O asfalto ficava armazenado em um
reboque acoplado a méaquina, sendo
injetado na camara de mistura antes dos
primeiros pares de pés, prevendo-se um
segundo ponto de injecdo para melhoria
do recobrimento do agregado. Foi usada
uma bomba dupla com vazdo de 560 a
750 I/min, com dispositivo de medicdo
de volume e curso varidvel, que permitia
regular a dosagem de asfalto.

Essa bomba era acionada por um
sistema de corrente, a partir da coroa do
diferencial, e tinha recursos para com-
pensacao de variagdes devidas a largura
da pista, dimensoes das leiras e quanti-
dade de finos.

A equipe de operacao era formada por
duas pessoas. Um operador ocupava um
posto de trabalho padréo Caterpillar, de
onde controlava a locomocéo e direcao,
além da vazao de descarga de asfalto
nos dois pontos da camara de mistura. O
segundo operador, que caminhava ao lado
da mdaquina, cuidava da valvula de corte
de 6leo, monitorava o consumo e acionava

0 Q-7 da Nelson foi
construido sobre um chassi
industrial McCornick-Deering

os cilindros hidraulicos de regulagem da
altura do misturador e do posicionamento
das aivecas, além de executar o abasteci-
mento de asfalto quando necessario.

O equipamento da Madsen foi testado
por dois anos em obras, antes de se iniciar
a producdo comercial, com resultados
satisfatérios em diversos tipos de mistura,
inclusive com areia e cascalho.

Mas a evolucéo das vibroacabadoras
e usinas acabou por dar fim as usinas de
execucdo de pavimentos in loco. A usina
dosadora produzia a mistura com maior
rapidez e, de quebra, assegurava total
controle da dosagem e qualidade dos
agregados, sem precisar depender da
capacidade de um operador.

O secador resolveu o problema da
umidade do agregado que, anterior-
mente, podia impedir a execucdo dos
servicos. Com as vibroacabadoras,
também foi eliminada a necessidade de
regularizacdo do pavimento, antes de
se iniciar a compactacao.

Tudo isso causou uma redugao signifi-
cativa de tempo, custo e interrupgoes de
trafego, o que acabou com essas maqui-
nas. Mas nos anos 50 e 60, o conceito
voltou a ser aplicado em bases tratadas
com cimento.

Leia na proxima edigao: As solugoes
que revolucionaram a agricultura
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Valores em reais/hora (R$/h)

TABELA DE CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS

M.0. OPERACAO

EQUIPAMENTO

PROPRIEDADE
MANUTENCAO
COMB. /LUBR.
PCS. DESGASTE

Autobetoneira montada sobre caminhao - 4x2 (17 t) - Capacidade para transporte de 3 m? 35,12 2744 37,2 3,12 145,60
Autobetoneira montada sobre caminhéo - 6x4 (26 t) - Capacidade para transporte de 5 m* 46,02 34,04 46,53 578 180,64
Autobetoneira montada sobre caminhao - 8x4 (32 t) - Capacidade para transporte de 7 m? 50,87 36,79 51,18 6,70 198,20
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuigao de 20 e 24 m - Cap. 60 m*/h 86,64 18,80 83,75 48,83 28531
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 28 m - Cap. 60 m*/h 103 44 18,63 83,75 51,40 309,79
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuigao de 32 m - Cap. 90 m*/h 127,59 21,12 104,69 7480 383,08
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 36 e 37 m - Cap. 90 m*/h 134,94 21,10 104,69 7340 394,36
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicao de 38 e 39 m - Cap. 90 m*/h 171,69 22,89 153,55 93,03 504,10
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuigao de 42 e 43 m - Gap. 140 m*/h 213,69 2418 153,55 9347 556,44
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicao de 52 m - Cap. 160 m*/h 316,59 29,80 22334 13443 782,45
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicao de 56 e 58 m - Cap. 160 m*/h 358,59 30,46 22334 14047 834,17
Autobomba de concreto ¢/ mastro de distribuicdo de 61 63 m - Cap. 160 m*/h 379,59 29,38 22334 133,83 849,36
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 3"'- Linha bombeio de 3”- Cap. 30 m/h - 70 Bar 59,67 13,80 30,94 33,17 200,17
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 3"/ 5” - Linha bombeio de 3”- Cap. 50 m*/h - 70 Bar 7831 1731 52,35 7.2 259,17
Bomba de concreto rebocdvel ou Autobomba estaciondria - 5”- Linha bombeio de 5”- Cap. 90 m?/h - 110 Bar 73,09 15,02 83,75 43,73 281,98
Bomba de concreto rebocavel ou Autobomba estaciondria - 5”- Linha bombeio de 5”- Cap. 50 m?/h - 240 Bar 137,77 1342 116,32 3546 37043
Caminhdo basculante articulado 6x6 (222 251t) 218,57 165,82 102,36 548,10
(aminhao basculante articulado 6x6 (26 a351) 323,92 23371 125,63 756,83
Caminhdo basculante fora de estrada (301) 85,58 67,97 97,1 296,04
Caminhéo basculante fora de estrada (35a60t) 300,12 171,75 186,12 721,45
Caminhdo basculante fora de estrada (612 91t) 380,57 22,89 2917 955,29
Caminhéo basculante rodoviario 6x4 (23 a 25t) 40,70 40,39 37,22 148,22
Caminhdo basculante rodovidrio 6x4 (262 301t) 2N 4181 41,88 156,57
Caminhdo basculante rodovirio 6x4 (31a451) 5643 50,09 5351 191,69
(aminhdo basculante rodovidrio 8x4 (45 a 50 t) 68,97 58,67 62,81 223,66
Caminhdo basculante rodovidrio 10x4 (482 66 t) 71,88 60,65 69,79 235,88
Caminh&o comboio misto 4x2 - 6 reservatdrios (5.000 litros) 38,53 30,88 44,20 142,16
(aminh&o guindauto 4x2 (12 tm) 38,81 2932 4420 152,12
Caminhdo irrigadeira 6x4 (18.000 litros) 4740 3579 41,88 154,50
(arregadeira de pneus (0,62 1,5 m3) 15,35 20,51 37,22 108,66
Carregadeira de pneus (1,5a2,0m3) 35,50 31,58 51,18 158,04
(arregadeira de pneus (2,02 2,6 m3) 53,98 42,01 65,14 204,88
(arregadeira de pneus (2,6 23,5 m3) 72,26 59,14 83,75 265,40
Carregadeira de pneus (3,6 24,9 m3) 14492 107,01 9.7 418,09
(arregadeira de pneus (5a 6,5 m3) 199,75 143,13 116,32 541,37
Carreta hidrdulica de perfuragdo de rocha (2,0 a 3,0 polegadas) 94,03 72,9 13493 359,81
Carreta hidrdulica de perfuragdo de rocha (3,12 4,0 polegadas) 146,69 106,28 144,24 467,76
Carreta hidrdulica de perfuragdo de rocha (4,1 6,0 polegadas) 252,89 17348 162,85 685,30
Compactador combinado - cilindro e pneus (2.400 a 5.000 kg) 59,07 40,32 27,92 168,50
Compactador combinado - cilindro e pneus (5.001 a 10.000 kg) 81,25 51,86 60,49 239,17
Compactador de pneus para asfalto 6a 10t (sem lastro) 68,75 45,36 37,2 187,29
Compactador de pneus para asfalto 10a 12t (sem lastro) 71,87 46,99 46,53 201,64
Compactador de pneus para asfalto 12a 18t (sem lastro) 7422 48,20 55,83 21472
Compactador estatico 4 cilindros (15.000 a 23.000 kg) 292,66 161,79 148,89 690,69
Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (62 7t) 4.0 34,16 51,18 1714
Compactador vibratério - 1 cilindro liso / pé de cameiro (72 10t) 52,28 36,80 5583 184,76
Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (102 141) 55,22 38,32 65,14 199,11
Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de cameiro (142 26 t) 140,26 82,55 83,75 363,80
Compactador vibratério tandem (1.000 a 2.500 kg) 3282 26,67 13,96 109,45
Compactador vibratrio tandem (2.501 a 4.000 kg) 4545 33,25 23,26 140,46
Compactador vibratério tandem (4.001 a 8.000 kg) 4593 33,50 41,88 15991
Compactador vibratério tandem (8.001 a 12.000 kg) 59,37 40,49 69,79 21091
Compactador vibratdrio tandem (12.001a 17.000 kg) 87 46,99 93,06 255,65
Compressor de ar portatil (70 a 249 pcm) 14,06 15,56 32,57 83,77
Comp dear portatil (250 a 359 pcm) 21,50 19,73 65,14 128,70
Compressor de ar portatil (360 a 549 pcm) 20,58 19,19 102,36 164,36
Compressor de ar portatil (550 a 749 pcm) 3591 27,76 144,24 231,68
Compressor de ar portatil (750 a 999 pcm) 45,96 3337 200,07 304,18
Compressor de ar portatil (1.000 A 1.500 pcm) 54,61 38,21 251,26 369,73
Escavadeira hidrulica (12a 171t) 3891 42,95 55,83 184,90
Escavadeira hidréulica (17a20t) 46,52 4871 65,14 209,76
Escavadeira hidrulica (20225 1t) 5233 53,13 79,10 238,75
Escavadeira hidrdulica (25a351) 65,66 67,68 139,59 335,53
Escavadeira hidraulica (35 a40t) 75,40 75,72 153,55 370,33
Escavadeira hidrdulica (40a 501) 112,93 106,70 19542 49248
Escavadeira hidréulica (51a701t) 162,05 147,26 223,34 625,49
Escavadeira hidrdulica (71a84t) 268,28 23497 251,26 880,68
Fresadora de asfalto (350 a 600 mm) 182,82 116,53 60,49 436,22
Fresadora de asfalto (1.000 a 1.300 mm) 308,49 188,72 139,59 740,61
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TABELA DE CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS

M.0. OPERACAO

EQUIPAMENTO

PROPRIEDADE
MANUTENCAO
COMB. /LUBR.
PCS. DESGASTE

Fresadora de asfalto (2.000 2 2.200 mm) 405,24 24428 367,58 3648 1.142,03
Guindaste com langa telescépica sobre caminhd@o TC (Até 50 t) 67,61 43,46 37,22 38,40 190,89
Guindaste com langa telescdpica sobre caminhdo TC (512 901) 135,21 73,46 51,18 45,60 312,65
Guindaste com lanca telescopica sobre caminhd@TC (912 1501) 259,14 128,46 69,79 55,20 520,64
Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhéo AT (Até 501) 134,65 68,46 37,22 3840 28643
Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhdo AT (512 901t) 269,29 123,46 51,18 45,60 49943
Guindaste com langa telescépica sobre caminhdo AT (91a 1501t) 392,57 156,34 69,79 55,20 686,76

(

(

Guindaste com langa telescdpica sobre caminhdo AT (1512 3001) 473,67 185,86 93,06 62,40 830,51
Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhdo AT (301 a 500) 640,29 210,68 116,32 76,80 1.057,90
Guindaste com langa telescopica RT (Até 501t) 12542 69,46 312 38,40 280,58
Guindaste com lanca telescopica RT (512 901t) 149,61 80,26 51,18 45,60 338,67
Guindaste com langa telescépica RT (912 120t) 243,67 122,26 69,79 55,20 510,50
Guindaste sobre esteiras com lanca telescdpica (Até 501t) 125,58 68,46 37,2 45,60 286,76
Guindaste sobre esteiras com langa telescdpica (512 90t) 205,50 103,46 51,18 55,20 431,54
Guindaste sobre esteiras com lanca telescdpica (91a 110t) 29242 129,46 65,14 62,40 570,30
Guindaste sobre esteiras com lanca treliada (Até 50t) 137,00 73,46 37,22 45,60 304,08
Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (51a 90t) 239,75 118,46 51,18 55,20 483,49
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (91a 150t) 423,50 181,46 69,79 62,40 767,39
Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (151a300t) 786,50 325,46 93,06 72,00 1.333,18
Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (301a 500 t) 1.225,00 433,46 116,32 76,80 1.927,18
Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (501a7501) 1.590,00 493,46 139,59 88,80 2.398,25
Manipulador telescdpico (3.500 a 6.900 mm) 3527 2921 46,53 38,40 152,25
Manipulador telescdpico (7.000 a 10.000 mm) 5291 37,08 65,14 38,40 197,78
Manipulador telescdpico (10.100 a 14.000 mm) 85,07 51,45 69,79 38,40 251,55
Manipulador telescdpico (15.000 a 18.000 mm) 101,11 58,60 813 7445 38,40 280,69
Manipulador telescdpico (20.000 a 30.000 mm) 141,10 76,46 1,34 93,06 38,40 360,36
Mastro de distribuicao de concreto - Hidrdulico - ¢/ torre 12 m - Linha de bombeio de 5”- Langa de 28 m 92,75 732 0,00 0,00 4872 181,14
Mastro de distribuicdo de concreto - Mecanico s/ torre - Linha de bombeio de 5”- Lanca de 12m 633 240 0,00 0,00 43,63 64,89
Minicarregadeira (Skid Steer) (300a 700 kg) 22,39 247 2,15 27,92 29,28 107,60
Minicarregadeira (Skid Steer) (701 a 1.000 kg) 2445 24,57 235 37,22 2928 120,48
Minicarregadeira (Skid Steer) (1.001a 1.300 kg) 29,81 2743 2,86 46,53 29,28 139,09
Minicarregadeira (Skid Steer) (1.301a 1.850 kg) 33,82 29,57 3,25 51,18 2928 150,71
Miniescavadeira (850 a 2.000 kg) 1533 21,07 1,72 9,31 29,28 78,62
Miniescavadeira (2.001 a 4.000 kg) 2751 2865 3,08 18,61 2928 110,55
Miniescavadeira (4.001a6.000 kg) 37,76 35,02 43 2792 2928 13891
Miniescavadeira (6.001 a 8.000 kg) 42,26 37,82 473 41,88 29,28 161,23
Miniescavadeira (8.001 a 10.000 kg) 43,59 38,65 488 46,53 2928 168,35
Motoniveladora (140 a 170 HP) 71,76 46,94 6,37 74,45 44,64 257,24
Motoniveladora (180a 260 HP) 93,57 57,75 832 93,06 44,64 306,58
Recicladora de asfalto (400 a 600 mm) 394,56 238,15 40,79 307,09 3648 1.062,39
Retroescavadeira (Até 69 HP) 32,74 27,68 3,60 2792 31,92 127,86
Retroescavadeira (70a 110 HP) 3437 28,68 378 37,22 31,92 140,17
Trator agricola (Até 65 HP) 14,62 15,83 1,46 2792 24,96 84,79
Trator agricola (66 a 99 HP) 1998 18,81 2,00 3490 24,96 100,65
Trator agricola (100a 110 HP) 27,59 23,06 2,77 46,53 0,00 24,9 12491
Trator agricola (111a 199 HP) 40,84 30,44 410 65,14 0,00 24,9 16548
Trator agricola (200 a 300 HP) 7647 50,30 767 107,02 0,00 24,96 266,42
Trator de esteiras (80a 99 HP) 71,06 56,93 782 60,49 8,69 30,00 234,99
Trator de esteiras (100a 130 HP) 86,06 66,11 9,48 69,79 10,53 30,00 27197
Trator de esteiras (1312 160 HP) 82,11 60,25 842 93,06 9,36 30,00 283,20
Trator de esteiras (160 a 230 HP) 80,13 73,19 10,86 125,63 12,07 33,12 335,60
Trator de esteiras (250 a 380 HP) 206,49 192,80 30,21 181,46 33,56 3840 682,92
Vibroacabadora de asfalto (150 a 250 t/h) 106,64 72,78 11,02 41,88 12,25 38,16 282,73
Vibroacabadora de asfalto (3002 550 t/h) 111,36 7549 11,51 65,14 12,79 38,16 314,45
Vibroacabadora de asfalto (600 a 750 t/h) 296,87 182,04 30,69 102,36 3410 38,16 684,22
Vibroacabadora de asfalto (800 a 1.100 t/h) 472,26 282,78 48,82 139,59 54,25 38,16 1.035,86
« A Sobratema disponibiliza aos seus associados um SIMULADOR DE CUSTOS para os equipamentos mais utilizados no setor, permitindo a customizagdo do clculo de acordo com a necessidade. O programa € interativo e permite alterar todas as varidveis que entram no calculo. Consulte
0 TUTORIAL na pagina Custo Hordrio de Equi do site: www.sot io/Tutorial

0rg.br/C
g

« Descritivo: Equipamentos na configuragao padréo, com cabine fechada e ar condicionado (exceto compactadores de pneus, deasfalto, minicarregadeiras (skid steer), vibroacabadoras de asfalto e tratores agricolas); tragao 4x4 (retroescavadeiras e tratores agricolas); escarifica-
dor traseiro (motoniveladoras e tratores de esteiras >130 hp); lamina angulavel (tratores de esteiras <160 hp) ou reta (trator de esteiras >160 hp); tragao no tambor (compactadores); PTO e levantamento hidraulico (tratores agricolas). Caminhdes com cabine fechada e ar condicionado;
cagamba com revestimento (OTR), comporta traseira (articulados), cagamba 8 m* solo (basculante rodovidrio 23 a 25 t), cacamba 11 m* solo (basculante rodovidrio 26 a 30 t) ou 12 m* rocha (basculante rodoviario 36 a 45 t e 48 a 66 t); tanque com bomba, barra espargidora e bico de
pato (irrigadeira). Caminh&o comboio acionamento hidréulico com 3.500 litros de diesel, 1.500 litros de dgua, 6 reservatdrios e bomba de lavagem.

« Para aperfeicoar as informagdes disponibilizadas, a Sobratema atualizou a ia de apuracao. Dentre as alteragdes, foi acrescentada a parcela de “Pegas de Desgaste”. No calculo da parcela “Combustivel e lubrificantes” foi considerada a composicao do combustivel com 47% de
Diesel S-500, 49% de Diesel S-10 e 4% do Aditivo Arla32. Também foi adotado como base o preco médio do litro do dleo lubrificante para motores grau SAE 15W40 e nivel API CJ-4, praticado em Sao Paulo - SP. Foi incluido o valor do DPVAT (seguro obrigatdrio de veiculos automotores)
no cdlculo da sub-parcela de sequros. Para o Valor de Reposicao (aquisicao de equipamento novo) foi adotado um valor orientativo médio sugerido para cada categoria de equipamento, independentemente da marca e modelo.

« 0 Custo Hordrio Sobratema reflete uni o custo do equip do em condicdes normais de aplicagdo, utilizando-se valores médios, sem englobar horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima,
sugeridos pela Sobratema, correspondem a experiéncia pratica de vrios profissionais associados, mas nao d ser tomados como tinica possibilidade de combinagao, uma vez que todos os fatores podem ser influenciados pela marca escolhida, local de utilizagao, condigges do terreno
ou jazida, ano de fabricado, necessidade do mercado e oportunidade de execucao do servico. Valores referentes a preo FOB em S&o Paulo - SP.

"

+ Obs.: Todos os valores apresentados nesta tabela estao com Data-Base em Julho/2019 - Mais i ¢0es no site: www.

org.br
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MANUTENCAO

CUIDANDO DE
PISTOES, ANEIS E PINOS

INSPECAOQ E MONTAGEM
CORRETAS AJUDAM A RESOLVER
PROBLEMAS CAUSADOS PELO
DESGASTE NATURAL DOS
COMPONENTES, GARANTINDO
QUE PRODUZAM OS EFEITOS
NECESSARIOS AO SISTEMA

eito de liga de aluminio, o pis-
tao do motor é uma pega com
formato quase cilindrico, que se
move no interior do cilindro (ou
camisa) dos motores a explosdo. Na verda-
de, devido a distribuicdo desigual da mas-
sa, a forma é ligeiramente ovalada na par-
te superior (a “cabega”), para que o pistao
torne-se cilindrico apés ser aquecido.

Da mesma forma, a parte inferior (a
“saia”) normalmente é mais larga, para
compensar a maior dilatacdo da cabeca. Ja
na parte média (o “corpo”) do pistdo exis-
tem dois furos (os “cubos”), destinados a
receber o pino, que liga o pistdo a biela.

Mas para maximizar a compressdo du-
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rante o movimento do pistdo, é necessa-
rio que haja uma vedacéo perfeita entre o

pistdo e a camisa ou cilindro. Para tanto, o
pistdo é fabricado com uma pequena fol-
ga, que permite a dilatagdo sem engripa-
mento e possui rasgos na parte superior,
destinados a instalacdo dos anéis que da-
rao a vedacdo necessaria.

Grosso modo, os anéis tém por funcao
controlar o fluxo de ¢leo lubrificante nas
paredes do cilindro, sem deixar o lubrifi-
cante subir para a cdmara de combustao.
Essa peca também retém os gases gerados
na camara no momento da combustdo e
impede sua passagem para o carter, dis-
sipando o calor do pistao para o cilindro,

para que possa ser aliviado pelo sistema
de arrefecimento.

FUNCOES

Cada tipo de anel possui projeto e fun-
cdo diferentes, devendo ser montado na
canaleta correspondente. O anel situado
mais proximo da camara de combustdo é
chamado de "anel de fogo” e destina-se
a vedar a fuga dos gases no momento da
explosao.

Por sua vez, o anel mais distante da ca-
mara de combustdo é chamado de "anel
raspador de dleo”. Ele possui um conjunto
de orificios em contato com o interior do
pistdo, destinando-se a — no movimento




de descida — retirar o 6leo lubrificante que
cobre a superficie do cilindro. E através das
aberturas desse anel que o 6leo lubrifica a
saia do pistdo, as canaletas internas e a
“bucha da biela”, descendo para o carter.

Os anéis (um ou dois) situados entre o
anel de fogo e o raspador de 6leo sao cha-
mados “anéis de compresséo” e se desti-
nam a evitar que haja fuga de gases no
momento da compressdo do ar ou mistura.
Além disso, ajudam a espalhar o 6leo no
movimento de subida do pistao, removen-
do ainda o 6leo das paredes do cilindro no
curso de descida.

Acontece que, com o desgaste, 0s anéis
deixam de remover o dleo dentro do cilin-
dro, fazendo com que queime junto com o
combustivel e, assim, produza carboniza-
¢do (uma camada de depésito na cabeca
do pistdo e nas canaletas dos anéis) e fu-
maga negra no escapamento. Além disso,
devido a redugdo da taxa de compressao, o
consumo de combustivel também aumen-
ta. Como a queima ndo é completa, parte
da mistura ndo queimada segue para o
carter, diluindo o 6leo lubrificante e preju-
dicando a lubrificacdo do motor.

Outro ponto é a necessidade de que
0s anéis se movam dentro das canaletas.
Além do acimulo de carvdo, as causas
mais comuns de travamento dos anéis sao
as deformagdes na canaleta e espessuras
do anel acima da especificada.

Por padrdo, os pistdes possuem mar-
cacdes na parte superior que indicam a
data de fabricacdo, o sentido de monta-

Termos técnicos

Piatdes
A& = Disthneia entea culos
F = Alturk i 2ona o8 kg
GL = Alura iotal
K = Al i oompnssio
M = Difmasm da chmana
MT = Profundiciade da cdman
M= Deslocamanto oa chmars
U+ = Salbbncs (reseaha)
VT = Profundicacs oo rebain ob vikulas

Pinoa de piaiso
Denansdes dos pros:
Damagbec edemo oo pind @ comprments otal

gem (“front”) e a indicagéo standard (STD)
ou sobremedida (por exemplo, .020"). No
caso de retifica, antes de se alterar o dia-
metro dos cilindros é importante confirmar
se 0s pistdes e anéis estdo de acordo com
a nova medida.

CILINDRADA

O volume total deslocado pelo pistdo
em seu curso entre o Ponto Morto Inferior
(PMI) e o Ponto Morto Superior (PMS) é
chamado de “cilindrada”. J& a distancia
entre esses dois pontos de parada do pis-
tdo é chamada de curso. Normalmente,
especifica-se a cilindrada total, ou seja, a
soma das cilindradas de todos os cilindros
(em centimetros ou em polegadas cubicas).

Para o célculo da cilindrada também é

Cada tipo de anel possui projeto e funcao diferentes,

devendo ser montado na canaleta correspondente

Morencso & Bensloga

IMAGENS: REPRODUCAO

necessario considerar o diametro do pis-
tdo. Quando o diametro e o curso sao
iguais, 0 motor é chamado de “quadrado”.
J4 quando o didmetro é maior que o cur-
so, é chamado de "superquadrado”. Se for
menor que o curso, de “subquadrado”.

Os motores superquadrados apresen-
tam melhor funcionamento em alta rota-
¢ao, enquanto os subquadrados apresen-
tam melhor funcionamento em rotacdo
mais baixa, como ocorre nos motores die-
sel. Os motores quadrados tém um fun-
cionamento mais homogéneo em toda a
faixa de rotacéo.

MONTAGEM

Deve-se iniciar a montagem pelos anéis
da canaleta de ¢leo. Os anéis devem ser

METAL LEVE
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MANUTENCAO

QUADRO DE FALHAS PREMATURAS

COMP. ERRO FALHA

Expulsdo da trava
do pino

Engripamento

ERRO DE MONTAGEM

Destruicdo das
canaletas dos
anéis

Engripamento
por deficiéncia de
refrigeracéo

Engripamento
por excesso de
combustivel

Detonacao

Pré-ignicao

Trincas ou fratura
do pistdo nos
cubos ou na parte
inferior da saia

Trincas radiais na
borda da camara
de combustao

S
S
=
(=3
[a]
o
—_
=
L
=
<
=
=
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=
=
(T
=2
<
=

Trincas na saia do
pistao

Interferéncia com
o cabecote ou as
valvulas (marcas
de batida na
cabeca do pistdo)
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CAUSA

e Montagem incorreta da trava
® Folga excessiva entre pino e trava

e Rompimento da canaleta da trava por esfor¢o

longitudinal

e Folga insuficiente entre pino e bucha, no
pistdo ou na biela

¢ Deformacdo da camisa devido a falha de
montagem, aperto excessivo do cabecote ou
defeito de retificacdo

® Folga excessiva entre anel e canaleta

* Montagem de anéis novos em canaletas com
desgaste

e Utilizagdo de anéis com altura incorreta

e Depdsitos nas canaletas

* Mau funcionamento da valvula termostatica,
da bomba d'agua ou da vélvula da tampa do
radiador

® Bloqueio da colmeia do radiador

e correia do ventilador patinando

* Diluicdo da pelicula lubrificante pelo
combustivel, causando engripamento na
lateral

e Superaquecimento do cilindro

® Regulagem incorreta da mistura
e Avanco excessivo da igni¢do

¢ Combustivel de ma qualidade

e (Criagdo de ponto quente na camara de
combustao
® \lelas inadequadas; V. “Detonagdo”

e Engripamento devido a folga inadequada
entre pistdo e cilindro ou deficiéncia de
refrigeracdo ou lubrificagdo

* Injecdo adiantada ou excessiva
e Pontos de superaquecimento causando
dilatacdo excessiva local

e Solicitacdo excessiva do motor

e Depésito de carvao na cabeca do pistao

e Altura do bloco abaixo da especificada

e Flutuagdo das valvulas

e Sincronizacdo incorreta do comando de
valvulas

CORRECAO

o Alinhar ou trocar bielas
¢ Montar corretamente a trava

¢ Montar o pino com a folga especificada

o Verificar o didmetro do alojamento das gaxetas
de vedacao da camisa

e Apertar os parafusos do cabegote com o torque
correto

o Verificar minuciosamente as condicées das
canaletas, mantendo a folga dentro do
especificado

e Revisar periodicamente todos os componentes
do sistema de arrefecimento

e Revisar periodicamente a bomba e os bicos
injetores

e Revisar periodicamente os sistemas de
alimentacdo e ignicao
e Evitar sobrecarga

¢ Instalar velas adequadas; Verificar o sistema de
arrefecimento

e Descarbonizar o cabegote e o topo dos pistdes

® Regular periodicamente as valvulas

e Conferir a folga entre pistdo e cilindro
o Verificar os sistemas de refrigeragdo,
lubrificacdo e injecéo

 Regular o ponto de injecdo
® Regular a bomba injetora

o Verificar rotacdo méaxima
o Utilizar combustivel adequado

o Verificar a sincronizacdo do comando de
valvulas

o \ferificar a projecdo dos cilindros em relagdo
ao bloco

o Verificar a profundidade das sedes das valvulas

¢ N&o ultrapassar a rotagdo maxima especificada




Monutencio & menaosic

Excesso de combustivel injetado

. ® Regular bomba e bicos injetores
Ponto adiantado 9 :

Erosdo no topo do

istao e e Corrigir n injeca
P ® Pulverizagdo incorreta Corrigir o ponto de injecdo
e Carbonizacdo excessiva na zona de fogo e
Funcionamento canaletas ® Regular a mistura
em temperatura ® Ma regulagem da mistura o Verificar a valvula termostética
abaixo da normal e Valvula termostatica bloqueada na posi¢do o N3o solicitar o veiculo com o motor frio
aberta
Montagem ¢ Os anéis ndo cumprem sua funcdo

. . . e Trocar 0 jogo de anéis e monta-lo corretamente
invertida do anel ¢ Aumento do consumo de dleo

* Montagem sem o uso do alicate expansor,

Torcao e . : X
¢ < deixando as pontas desalinhadas (ndo girardo e Usar ferramentas adequadas na montagem
deformacao
na canaleta, aumentando o desgaste)

S
25 S ) ) o Verificar vazdo e regular bicos injetores
& | Lavagem do * Deficiéncia no sistema de combustivel e/oude Verificar periodicamente o sistema de
E E cilindro lubrificacdo - ?
e 2 lubrificacdo
=
3=

montados com as aberturas em posicoes
opostas e fora da direcdo do eixo do pino,
com as marcacdes (CTi ou logotipo) volta-
das para cima. Apds a montagem, deve-se
verificar se os anéis giram livremente nas
canaletas.

O pino faz a ligacdo entre o pistdo e a
biela. Esta, por sua vez, faz a ligagdo entre
0 pistao e o virabrequim, transformando o
movimento alternativo do pistdo em rota-
cao. Existem dois tipos de pinos: o tipo 0s-
cilante, que é fixo na bucha da biela, mas
livre na é4rea do pistao, e o flutuante, mais
comum, livre em ambos os locais e man- Para maximizar a
tido no lugar por meio de anéis de trava. compressao durante o

Para a montagem dos anéis no pistdo mememo’ ° fevesan aue

aja uma vedagdo perfeita entre
devem ser usados alicates especiais, con- 0 pistdo e a camisa ou cliindro
ferindo-se a fixacdo apds a montagem.
Finalmente, apds posicionar corretamente
0S anéis nas canaletas do pistdo, deve-se
utilizar uma cinta de montagem para ins-
talar os pistdes nos cilindros.
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SERGIO KARIYA

Apesar do persistente cenario de crise vivido no Brasil, as empresas
Mills e Solaris — duas das maiores locadoras de maquinas do merca-
do nacional, principalmente de plataformas de trabalho aéreo — nunca
deixaram de acreditar em uma retomada do setor. Tanto que, desde
2018, as empresas vinham conversando sobre uma possivel fusdo, que
acabou enfim se concretizando em maio deste ano, formando uma das
principais companhias do segmento no pais, com receita liquida conso-
lidada de RS 81,9 milhdes no segundo trimestre deste ano.

Para o executivo Sergio Kariya, presidente da Mills desde 2015, a
unido de forgas permitird que ambas as empresas mantenham e reno-
vem suas bem-sucedidas trajetdrias no mercado brasileiro de maqui-
nas. Segundo ele, que apds a fusdo permaneceu como CEO a frente da
nova companhia Mills Solaris, as empresas serdo responsaveis por 28%
de market share no segmento de locacdo de equipamentos, ocupando
assim o 242 lugar no ranking mundial em volume de frota.

Antes de chegar a Mills ha 11 anos, onde liderou o inicio das opera-
¢Oes da unidade de negdcios em Rental, o executivo atuou na Elevado-
res Otis por mais de uma década e na prépria Solaris, onde permaneceu
por quatro anos. Apegado aos estudos, o CEO é graduado em enge-
nharia mecanica pela Escola Politécnica da Universidade de Sdo Paulo
(POLI/USP), pds-graduado em marketing pela ESPM (Escola Superior
de Propaganda e Marketing), com MBA em administragdo pelo IBMEC
(Instituto Brasileiro de Mercado de Capitais) e especializagdo em finan-

cas pelo Insper (Instituto de Ensino e Pesquisa) e em estratégia pelo

Insead (Instituto Europeu de Administracdo de Empresas).

Nesta entrevista exclusiva a Revista M&T, dentre outros assun-
tos Kariya revela que a transagdo para a unificagdo das empre-
sas foi feita com a emissdo de aproximadamente 76 milhdes de
novas agles na bolsa de valores, sendo que a Solaris, no final,

passou a ser 100% controlada pela Mills. “Estamos aliando o que

ha de melhor das duas companhias, seja em termos comerciais,
como no atendimento personalizado e na eficiéncia operacio-
nal”, diz ele. Acompanhe.




e

Sinergia e posicionamento
diferenciado sao pontos fortes da
nova companhia, garante Karyia

e Como ficaram as operagoes apos a
fusdo entre a Mills e a Solaris?
Desde o dia 13 de maio temos uma

Unica equipe, a da Mills Solaris, apesar
de ainda contarmos com filiais proé-
prias na mesma cidade, em enderegos
distintos. E a unificagdo destas filiais
serd realizada gradativamente, con-
forme o nosso planejamento da inte-
gragdo. Esse ciclo de integracdo deve
durar em torno de dois anos, periodo
em que a empresa ira integrar pro-
cessos, equipes e desenvolver as me-
lhores sinergias para a operagao, que
chegara a 32 enderegos em 18 estados
brasileiros. Nesta fase de transicdo es-
tamos utilizando o nome Mills Solaris,
mas doravante o nome da organizagao
sera apenas Mills.

e E o que levou a fusao?

As conversas comegaram ha cerca de
dois anos, sendo que a fusdo ocorreu
por se tratar de uma ag¢do que pode

gerar muito valor para ambas as em-
presas, seja pelo aspecto de sinergias,
como também pelo posicionamento
diferenciado que a nova companhia
possui. Mas a unificagdo das empresas
também traz uma oportunidade impar
para o setor. Afinal, estamos aliando
o que ha de melhor das duas com-
panhias, seja em termos comerciais,
como no atendimento personalizado e
na eficiéncia operacional. Esperamos
ndo somente melhorar cada vez mais
a diferenciacdo dessa nova compa-
nhia para atender melhor aos clientes,
como também buscar economias den-
tro da empresa para melhorar o retor-
Nno aos N0SsOs acionistas.

e O que mudou na locagao ao longo
desses longos anos de crise?

Antes da crise, mais de 80% das re-
ceitas da companhia eram provenien-
tes do setor de construgdo e quase
60% das receitas eram originarias das

grandes construtoras e seus consor-
cios. Com a crise, foi necessario reali-
zar ndo somente a reestruturagdao dos
processos, mas também buscarmos
nos adequar ao tamanho do mercado
por meio de melhorias na produtivi-
dade. Dessa forma, foi preciso buscar
outras verticais de atuagdo. Hoje, mais
70% da receita da companhia vém de
outros setores que ndo estdo relacio-
nados a construgdo civil.

¢ Nesse quadro, qual é o panorama
atual deste mercado?

O mercado de locagdo brasileiro so-
freu muito com a queda da demanda
dos Ultimos anos. A época, todos os
players do setor de locagdo realizaram
investimentos para suprir o ritmo de
crescimento que o Brasil tinha antes
de 2014, sejam direcionados pelos
eventos da Copa do Mundo, Olimpi-
adas, pré-sal ou outros, o que — com
a paralizacdo da economia nos anos
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Além de plataformas, portfélio nacional da Mills
Solaris inclui solugdes como geradores de energia

seguintes — acabou criando uma ofer-
ta muito grande no setor. Além disso,
a crise prolongada trouxe diversos
outros problemas, como o envelheci-
mento da frota de maquinas no Brasil
e o aumento de custos para os loca-
dores, dentre outros. Todavia, com os
fundamentos da economia brasileira
se ajustando e melhorando, havera
mais demanda de equipamento no
longo prazo. Ndo obstante, especifi-
camente no que tange ao conceito de
penetragdao de nossos equipamentos,
o apelo crescente por produtividade
e seguranga também sera outro ve-
tor de evolugdo de demanda, fazendo
com que o mercado se reequilibre no-
vamente.

e A propdsito, qual setor apresenta
maior demanda atualmente?

Na realidade, qualquer pessoa ou
empresa que tenha a necessidade de
realizar um trabalho em altura é um
potencial consumidor de plataformas
aéreas. Mas o setor de construgdo
também é um consumidor forte. O

REVISTA M&T

que ocorre é que, uma vez que ainda
estamos em uma fase de poucas obras
no pais, este setor tem demandado
pouco. Como disse acima, atualmente
apenas 30% das receitas da Mills So-
laris vém deste setor. Agora, um setor
que tem apresentado uma demanda
constante é o de consumo, ou seja,
apesar da crise continuamos a comer,
a nos vestir etc. Obviamente, este se-
tor também foi afetado pela crise, mas
ndo deixamos de consumir. Dito isso,
as industrias continuam produzindo e,
consequentemente, demandam ma-
nutencdo e reformas de suas plantas,
0 que nos gera demanda.

e Quanto o mercado de plataformas
aéreas representa para a empresa?
Hoje, o mercado de plataformas

aéreas representa aproximadamente

90% das receitas da Mills. Ao longo dos

anos, o Brasil vem se transformando

profundamente no que tange a cons-
cientizagdo e aplicagdo das plataformas
aéreas. Porém, ainda ha muito espago
para continuar crescendo. No entanto,

além das plataformas aéreas, também
oferecemos ao mercado desde gerado-
res de energia e compressores de ar até
torres de iluminacdo e solucGes de en-
genharia para obras complexas, como
férmas e escoramentos.

e Como avalia o acordo de livre

comércio entre a Unido Europeia e

o Mercosul?

Vejo tais acGes de forma extrema-
mente positiva, pois trardo maior volu-
me de negdcios para o pais e, por con-
sequéncia, melhora do PIB — Produto
Interno Bruto, o que impacta positiva-
mente o pais e a empresa. O risco é o
pais ndo conseguir se desburocratizar
a tempo de ser mais eficiente e com-
petir de igual para igual com o mundo.

e Como a tecnologia esta mudando o
setor de maquinas?

A combinacgdo de diferentes disrup-
¢Oes tecnoldgicas ja esta ocorrendo,
aliando solugdes de telemetria, 10T (In-
ternet das Coisas) e inteligéncia artifi-
cial, por exemplo, trazendo ainda mais
informacdo e conhecimento sobre
0s equipamentos, bem como sobre a
aplicacdo em si e a propria demanda
dos clientes. Com isso, no futuro as
locadoras ndo serdo mais apenas ‘lo-
cadoras’ e sim prestadoras de servigcos
que trazem solugdes, antecipam pro-
blemas e aumentam cada vez mais a
eficiéncia das operagées.
¢ Localmente, quais sdo as

expectativas para o futuro?

Com as reformas acontecendo, o
Brasil volta a entrar no caminho do
crescimento novamente e, com isso,
se abrirdo oportunidades para o setor
de equipamentos. Temos uma visdo
otimista para o futuro. Mas, hoje, os
investimentos da companhia estdo di-
recionados para a integragao dos pro-
cessos de fusdo.

Saiba mais:

Mills Solaris: www.mills.com.br/millssolaris




ESPECIAL INFRAESTRUTURA

DOS RESIDUOS

Ap6s dez anos da implementacao da Politica Nacional de Residuos
Sélidos, as iniciativas de coleta seletiva ainda sao incipientes, enquanto
os indices de reciclagem permanecem estagnados

GRAND=S

CONSTRUCO=S

AGENCIA BRASIL

Por Melina Fogaca

producdo crescente
de residuos e o modo
como sdo descarta-
dos constituem um
problema que afeta diversos pa-
ises do mundo, elevando-se ao
topo das preocupagdes ndo sé
de ambientalistas, mas de toda a
sociedade. E ndo é para menos.
De acordo com o Programa das Na-
¢oes Unidas para Assentamentos Hu-
manos (ONU-Habitat), atualmente

sdo produzidos mais de 2 bilhoes de
toneladas/ano de residuos no mundo.
No Brasil, a questio também ¢é pre-
ocupante. Segundo estudo realizado
pelo Fundo Mundial para a Nature-
za (WWF), o pais ¢é hoje o quarto no
mundo que mais produz lixo, atrds
apenas dos EUA, China e India.

Em 2010, o pais aprovou a Po-
litica Nacional de Residuos Soli-
dos (PNRS) - via Lei Federal no
12.305/2010, justamente para en-
frentar a criticidade da situagao.

WV Desde 2014, aterros s6 deveriam receber rejeitos sem potencial de reaproveitamento
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Todavia, de acordo com a Associagio
Brasileira de Empresas de Limpeza Pa-
blica e Residuos Especiais (Abrelpe),
ap6s nove de anos de sua efetivagao
o instrumento infelizmente ainda nao
trouxe grandes avangos na questao.

E o que revela Carlos Silva Filho,
presidente da Abrelpe, destacando
que, de 2010 para cd, a produgio de
lixo no pais passou de 61,9 milhoes
de ton/ano para 78,4 milhdes de ton/
ano, em um aumento expressivo de
28%. Ao mesmo tempo, a coleta dos
residuos gerados manteve-se estagna-
da na casa dos 90%, o que representa
7 milhGes de ton/ano ainda fora do
sistema de coleta regular e que aca-
bam abandonados no meio ambiente.

Além disso, mais de 36 milhdes
de ton/ano de material descartado
seguem diretamente para lixdes, po-
luindo o meio ambiente e impactan-
do diretamente a saide da populagio.
“Do volume de residuos - secos e
umidos — coletado nas residéncias,
cerca de 60% seguem misturados e
sao dispostos em aterros sanitarios”,
diz Silva Filho. “Mas, desde 2014, os
aterros s6 deveriam receber rejeitos,
que sdo residuos sem nenhum poten-
cial de reaproveitamento.”

DESAFIOS

Um dos principais pontos que di-
ficultam a implementagio da Lei no
12.305 é de ordem cultural. Historica-
mente, a matriz brasileira de disposi-
¢do de residuos s6lidos sempre foi ba-
seada no afastamento, ou seja, quanto
mais distante estiver o lixo, menos a
sociedade serd incomodada.

Claramente, trata-se de uma visdo
obsoleta e inadequada a luz dos novos
tempos. “O que fazer com o lixo é uma
questdo de saude publica, que fere a
Legislagio ambiental e atinge a drea
social, que por sua vez replica na drea
econdmica e também gera problemas
em outras édreas”, posiciona Marco
Antonio Barbieri, diretor adjunto do
Departamento de Desenvolvimento
Sustentével da Fiesp (Federacio das
Inddstrias do Estado de Sio Paulo).

Segundo o diretor, desativar os li-
x0es também configura um problema
estrutural, pois nao se pode fazer isso

somente determinando-se um prazo
legal. H4 ainda a necessidade de pla-
nejamento com acompanhamento
rigido, incluindo na férmula a libera-
¢io de verbas e o financiamento de
projetos. “Todos, de forma undnime,
entendem que o lixdo é um gigantes-
co problema que recai sobre os mu-
nicipios, que tém a responsabilidade
constitucional de gerenciar os residu-
os solidos, notadamente os urbanos”,
comenta Barbieri.

Para ele, é justamente nesse ponto
que as discussdes emperram, pois os
municipios alegam ndo possuir re-
cursos financeiros. “Se, por um lado,
a liberag¢do desses recursos é dificul-
tada, do outro a sociedade clama por
acoes”, sublinha. “Ou seja, a discussdo
permanece enquanto nio houver uma
agao orquestrada e planejada, com ho-
rizontes e metas possiveis.”

Esse ponto é deveras intrincado,
até por conta do proprio conteudo da
Lei. Como explica Davi Bomtempo,
gerente-executivo de meio ambiente e
sustentabilidade da Confedera¢io Na-
cional da Indastria (CNI), o fato de a
PNRS nio prever a necessidade de sus-

tentabilidade financeira na gestio de
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residuos urbanos dificulta a desativa-
¢do dos lixdes. “Sem recursos financei-
ros garantidos, os municipios ndo con-
seguem investir e arcar com os custos
da desativacdo dos lixdes”, afirma.

Além disso, Bomtempo avalia que
o Brasil estd muito atrasado na imple-
mentac¢do dos diversos instrumentos
previstos pela PNRS. Nesse rol estao
o Plano Nacional de Residuos Sélidos
(Planares) — até hoje nao publicado —
e o Sistema Nacional de Informagdes
sobre Residuos Sélidos (Sinir), recen-
temente lancado pelo Ministério do
Meio Ambiente (MMA).

LOGISTICA REVERSA

O que mais avangou, diz ele, foram
os acordos setoriais de logistica rever-
sa. Segundo a PNRS, a logistica re-
versa consiste na obrigatoriedade de
as empresas reciclarem os produtos
descartados em suas operagdes, além
de também se responsabilizem pela
sua destinagdo final. Segundo a Lei, a
responsabilidade sobre o ciclo de vida
dos produtos cabe a comerciantes, fa-
bricantes, importadores, distribuido-
res e titulares de servigos de limpeza e
manejo dos residuos sélidos urbanos,




P Apds a PNRS, apenas 0s
acordos setoriais de logistica
reversa tiveram algum avango

mas também dos cidadaos.

Amparados na Lei, j4 foram implan-
tados sistemas de logistica reversa
para determinados tipos de produ-
tos, como embalagens de agrotdxicos
e seus residuos, assim como outros
produtos cuja embalagem, apés o
uso, constitua um residuo perigoso,
como ¢ o caso de pneus, pilhas e ba-
terias, produtos eletroeletronicos e
seus componentes, 6leos lubrificantes
e lampadas fluorescentes, de vapor
de sodio, de merctirio e de luz mista.
“Dos pontos da Lei, a logistica rever-
sa foi a que mais caminhou, especial-
mente por ser de mais facil controle
sobre os setores que tem a responsabi-
lidade de implementa-la, além de ge-
rar resultados de forma mais répida’,
comenta Barbieri.

Nesse sentido, os estados de Sio
Paulo e do Rio de Janeiro jé avanga-
ram no desenvolvimento de regras
especificas para a logistica reversa.

PONTA GROSSA AMBIENTAL

MARCIO BRUNO OLIVEIRA/RECICLO

Entretanto, ainda seguem com OS
mesmos problemas do nivel federal,
até com algum acréscimo, em razdo da
competéncia legal do 6rgao fiscaliza-
dor ficar restrita ao fabricante local,
nao atingindo produtos similares pro-
duzidos em outros estados do pais.

Apesar de ser um dos poucos pon-
tos da Lei que vém sendo efetivamen-
te aplicado, esse instrumento ainda
tem muito a ser trabalhado. Para
Barbieri, hd varios gargalos na ope-
racionalizagdo que ainda necessitam
de resolucdao, como o envolvimento e
fiscalizagdao de todos os responsaveis
pela implementacido e operacionali-
zagao da logistica reversa. “Os fatores
tributdrios e crediticios vém na sequ-
éncia, em paridade com os custos de
frete e desburocratizacdo das licengas
e autorizagdes”, avalia. “Mas a lista de
desafios é grande e, assim como os de-
mais instrumentos da PNRS, necessi-
ta de uma abordagem mais prética e
menos burocrética.”

RESPONSABILIDADE

De acordo com Barbieri, a situagdo
em relagdo aos residuos sélidos até
vem apresentando alguma evolugao
no Brasil, porém ainda muito aquém

do que se esperava quando a Lei foi
promulgada. Apesar disso, ele acres-
centa, a Lei apresenta acertos do pon-
to de vista organizacional, principal-
mente ao trazer uma estrutura bdsica
direcionada a criagdo de um banco de
dados (Sinir, inventdrios etc.), que
por sua vez serve de subsidio para o
planejamento de agdes (planos e pro-
gramas). “Entretanto, esses dois itens
bésicos caminharam muito lentamen-
te, ou seja, temos somente um quadro
estimativo de geragio, classificagdo e
destinacdo de vérios tipos de residu-
os solidos”, destaca. “E, se ndo temos
essa informagdo bésica, o planejamen-
to fica extremamente dificil.”

Outro ponto fundamental que, ape-
sar de citado de forma abundante na
Lei, é a questdo econ6mica, tanto do
ponto de vista tributdrio quanto de
financiamento, sendo motivo de dis-
cussOes intermindveis e pouco efica-
zes entre setores do governo e agentes
que necessitam desses instrumentos
para a viabilizacio das operagdes.
“Em razdo dessa inércia, o préprio
legislativo vem tentando, por meio
de uma infinidade de projetos de Lei,
fazer alteragbes na PNRS, buscando
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ESPECIAL INFRAESTRUTURA

RESiDl}OS DA CONSTRUGCAO
TAMBEM REPRESENTAM DESAFIOS

Para evitar o desperdicio e o descarte incorreto, uma boa parte dos residuos da constru-
cdo pode (e deve) ser reciclada. No entanto, a reciclagem neste segmento também vem
passando por uma crise nos Ultimos anos. A Lei no 12.305/2010 define como Residuos
da Construcdo e Demolicdo (RCD) todo o entulho gerado em obras de construcdo, re-
formas, reparos e demolicBes, incluidos nesse rol o material resultante da preparacéo e
escavacao de terrenos para obras civis. Nesse campo, a PNRS atribui responsabilidades
tanto a geradores e transportadores quanto a gestores dos residuos.

Todavia, sequndo o mais recente Panorama dos Residuos Sélidos no Brasil, publicado
pela Abrelpe, os municipios do pais coletaram cerca de 45 milhdes de toneladas de
RCD em 2017, o que configura uma diminuicdo de 0,1% em relacdo ao ano anterior.
Além disso, apenas 0,6% do total de 290,5 mil toneladas de RCD gerado pelo setor é
reaproveitado, sequndo dados da Associacdo Brasileira para Reciclagem de Residuos da
Construcao Civil e Demolicdo (Abrecon).

H& uma questdo cultural no problema. Para Hewerton Bartoli, presidente da Abrecon,
ainda existe certa resisténcia do consumidor quanto ao uso de agregado reciclado. Até o
final de 2019, diz ele, a estimativa é que o agregado reciclado chegue a apenas 5% do
total comercializado no pais. “Isso mesmo com o valor de venda sendo 10% mais baixo
em relacdo ao agregado in natura”, comenta Bartoli, destacando que o RDC pode ser
utilizado para produzir diversos tipos de materiais, como contra-pisos, sub-bases, tijolos,
bloquetes, rebocos e artefatos de concreto, dentre outros.

e ey 3 L L

A No Brasil, mercado consumidor ainda néo assimilou a utilizagéo de agregados reciclados

assim criar um ambiente de novas
discussoes e, principalmente, de segu-
ranga juridica nos setores regulados”,
diz Barbieri.

Para o diretor presidente da Abrel-
pe, foram quase 20 anos de discussao
no Congresso Nacional para conse-
guir aprovar a PNRS, que hd nove
anos segue sem conseguir viabilizar
os avangos planejados. “E como se
ela nio existisse efetivamente, ji que
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ninguém parece querer assumir sua
responsabilidade no assunto, incluin-
do cidadios, gestores publicos e em-
presas, que estio obrigadas a fazer a
logistica reversa”, observa Silva Filho.

Saiba mais:

Abrecon: abrecon.org.br

Abrelpe: abrelpe.org.br

CNI: www.portaldaindustria.com.br/cni
Estre: www.estre.com.br

Fiesp: www.fiesp.com.br

JOGO RAPIDO

AGRIBUSINESS

Agricultores familiares e cooperativas
agricolas poderdo adquirir maquinas e equi-
pamentos com isen¢dao do Imposto sobre
Produtos Industrializados (IP1). E o que de-
termina o projeto de lei (PL) 2.505/2019,
aprovado em junho pela Comissao de Agri-
cultura e Reforma Agraria (CRA) e que prevé
o beneficio apenas para maquinas fabricadas
em paises integrantes do Mercosul.

STARTUPS

Em tramita¢do no Congresso, o Projeto de
Lei Complementar (PLP 146/2019) quer esti-
mular a cria¢do de startups no Brasil. Autor
da proposta, o deputado federal Jodo Henri-
que Holanda Caldas (AL) afirma que o marco
legal das startups vai ajudar o pais a se adap-
tar a Industria 4.0 e facilitar a atuacdo de in-
vestidores e empreendedores da drea digital.

SANEAMENTO

Segundo levantamento do Instituto Trata
Brasil, 70 entre as 100 maiores cidades do
pais reinvestem menos de 30% do que arre-
cadam no setor de saneamento. Dessas, ape-
nas cinco investem 60% ou mais na melhoria
dos servigos — tdo poucas que sdo considera-
das “outliers” pelo estudo, que utiliza dados
de 2017 do Sistema Nacional de Informagdes
sobre Saneamento (SNIS).

TELECOM

Utilizado em paises desenvolvidos hd mui-
tos anos, o cabeamento subterraneo vem se
tornando uma realidade nos grandes centros
urbanos do Brasil. Promovendo maior segu-
ranga, o modelo previne casos de rompimen-
tos acidentais de cabos, além de reduzir a
necessidade manutencdo constante e possi-
bilitar uma “despoluicao” visual do entorno.

ENERGIA

O setor fotovoltaico tem se destacado
na crescente busca por energias limpas. De
acordo com a Associa¢do Brasileira de Ener-
gia Solar Fotovoltaica (Absolar), a geragdo
solar distribuida deve arrecadar um saldo li-
quido de R$25,2 bilhdes até 2027 para os go-
vernos estaduais e o federal. E com o Sistema
Interligado Nacional (SIN), qualquer consu-
midor pode conectar sua geragao prépria ao
sistema geral.
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BOMAG www.bomagmarini.com.br 57 LIEBHERR www.liebherr.com 67
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J(B www.jch.com.br 59 SDLG www.sdlgla.com 19

LG www.jlg.com 27 SINTO BRASIL www.sinto.com.br 63
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COLUNA DO YOSHIO

A ambivaléncia dos acordos comerciais
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No comercio
internacional,
as partes firmam
acordos mirando
seus ganhos

no territorio
alheio, mais do
que facilitando

a entrada dos
parceiros em seu
proprio mercado.”
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ssim como outras promessas do passado, novos movimentos de aber-
tura econdmica prometem aumento do comércio bilateral e conse-
quéncias positivas para o pafs. E claro que um acordo bilateral entre
o Mercosul e a Comunidade Europeia, por exemplo, pode gerar um

crescimento do volume do comércio entre as duas comunidades re-
gionais, e certamente a dimensao econdmica do Brasil polariza a atengéo de todos.

Mas olhando para o que houve no passado, é de se perguntar se 0 que vem se concre-
tizando equivale ao que se criou como expectativa. Particularmente, tenho a impressao
de que o equilibrio ndo serd necessariamente o resultado. Alguns setores, como o de
commaodities, tirardo beneficio do acordo para incrementar seus volumes de exportacao,
mas 0s ganhos para algumas importantes questdes sociais serao eventualmente meno-
res do que os proporcionados aos setores de transformacéo.

Para esses, 0s beneficios podem incluir custos menores na obtencdo de insumos por
meio da importacdo, mas isso ndo também significa que poderdo obter grandes ga-
nhos competitivos de imediato. Até porque os importados chegarao antes que os se-
tores transformadores brasileiros se tornem competitivos a ponto de obter ganhos na
exportacdo. Por outro lado, o consumo de produtos importados serd mais competitivo,
reduzindo os ganhos destes setores no mercado doméstico. Ou seja, bens e servigos de
maior valor agregado, principalmente, chegarao mais rapidamente aqui do que a saida
dos nossos produtos equivalentes.

Claro que havera setores em que as nossas empresas terdo vantagens, mas em muitos
outros as empresas produtoras complementardo seu portfolio com importagdes para
aumentar os ganhos no mercado doméstico, antes de pensarem em desenvolver suas
exportacdes. No comércio internacional, as partes firmam acordos mirando seus ganhos
no territério alheio, mais do que facilitando a entrada dos parceiros em seu préprio mer-
cado. Isso nédo significa que todo acordo seja negativo ao longo do tempo, mas até que
0s ganhos se concretizem, os custos podem ser mais elevados.

O fato é que, historicamente, os acordos comerciais, sejam bilaterais ou regionais,
sempre favoreceram o lado que estd “‘mais pronto” com sua tecnologia e presenca in-
ternacional. Paises mais competitivos e suas empresas ndo necessitam de acordos para
competir e avangar no mercado mundial. Sdo 0s menos capacitados que necessitam de
beneficios preferenciais e privilégios, de modo a estimular as suas exportagoes. Por estas
desconfiancas, recomendo que as empresas se preparem adequadamente, revisando
meticulosamente seus portfélios e custos para evitar que “eles”cheguem aqui antes que

"nés”tenhamos tempo habil de ir para 13.

*Yoshio Kawakami

€é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema
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NAO IMPORTA
QUANDO:
ESTAMOS I
PERTO DE VOCE.

Relacionamentos fortes s3o construidos

com tempo e proximidade. E por isso que
a New Holland é sua grande parceira:
temos mais de 65 anos de Brasil e uma
rede de concessionarias espalhada por
todo o pais. Seja para tomar um café, seja
para encontrar uma solucao para o seu

negocio, conte sempre com a gente.
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VERSATILIDADE E CONFIANGAs
PRA VOCE PRODUZIR M

A Volvo apresenta sua mais nova solugio para ajudar vocé com o trabalho pesado. A Escavadeira EC210DL
oferece mais conforto e visibilidade para o operador sem deixar de apresentar resultados. O econémico e
potente motor Volvo D5E conta com o novo sistema Eco e um sistema hidraulico modemo, que resulta em mais
facilidade na hora da manutengéo. A forga de trabalho € muito maior com o brago e a langa para cargas
pesadas, que realizam as tarefas de maneira mais eficiente e segura.

N, ﬁ
Volvo Construction Equipment K \/ﬁ

www.volvoce.com.br Building Tomorrow



