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Se o trabalho é pesado,
amarca é Volvo.
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Poténcia, forca e resisténcia fazem parte dos caminhdes, equipamentos de
construcdo e motores industriais Volvo. Séo solugdes integradas exclusivas
que, aliadas a servigos de alta tecnologia, levam muito mais performance ao
seu negécio. Nos terrenos mais dificeis e nas operagdes mais exigentes, conte
com uma produtividade tao robusta quanto as maquinas Volvo.

VOLVO

VOLVO GROUP

www.volvo.com.br




EDITORIAL

Sob o mote “Conhecimento que constro6i”, a Sobratema
anuncia ao mercado seu novo posicionamento estratégico,
marcando as comemorac¢des de 30 anos e direcionando os
trabalhos associativos que serdo executados nos préximos
anos e, quica, décadas de atividades.

De saida, em uma informacdo ja comunicada
anteriormente, a entidade passa a atuar com mais
intensidade nos segmentos agricola e florestal, buscando
prover os profissionais desses setores com referéncias
técnicas quanto a gestdo de frotas, custo horario,
manutencdo, segurancga, produtividade e outros assuntos
pertinentes ao maquinario. Buscando parcerias com

entidades desses setores, esse acréscimo reforca a

PREPARADA
PARA O FUTURO

de cargas, dimensionamento e instalacdo de plantas
industriais, gestdo de frotas e de equipes, normatizagdo

e seguranga em equipamentos, dentre outros ainda em
desenvolvimento. A ideia é aproveitar a experiéncia
acumulada por nossos profissionais para disseminar
informacgdes Uteis aos players do mercado, que precisardo
de todo o apoio na retomada que se anuncia.

Na mesma linha, a Sobratema também reforga o
rejuvenescimento de sua atuagdo, o que ja indica os novos
rumos da Associag¢do e de sua interface com o mercado.
Exemplo disso é o recém-criado reconhecimento para
operadores de escavadeiras, que tera sua primeira edi¢ao
finalizada durante a M&T Expo 2018. Por falar em feiras,

“Essas mudancgas beneficiam-se da maturidade associativa
atingida pela Sobratema, que em 30 anos de atuagdo ininterrupta
sempre soube ouvir o mercado e se adaptar para melhor atender

aos propdositos e anseios dos segmentos que acompanha.”

caracteristica de hub da entidade, que se propde a unir
diferentes segmentos no que tange ao uso de bens de
capital mdveis e sua produtividade.

Mas as surpresas nao param por ai. Outra novidade,
anunciada no inicio do més, durante o evento Tendéncias
no Mercado da Construgdo, é a criagdo de um novo
programa voltado para a prestacdo de servicos aos
Associados, aproveitando a ampla e experiente cadeia de
profissionais mobilizada pela entidade nesses 30 anos
para prover consultoria, estudos e outros servicos aos
setores de construcdo, mineragao, agricola e florestal.
Nesse rol, ja estdo estruturados, por exemplo, suportes
em planejamento, rigging e supervisao em movimentagdo

alias, também figura no reposicionamento a confirmagio
da realizagdo da BW Expo no préximo ano, um evento
com grande potencial que preenche um hiato no mercado
brasileiro relativo a sustentabilidade financeira e
ambiental dos projetos de infraestrutura tocados no pais.
Todas essas mudancas, é bom frisar, beneficiam-se da
maturidade associativa atingida pela Sobratema, que em
30 anos de atuacdo ininterrupta sempre soube ouvir o
mercado e se adaptar para melhor atender aos propoésitos
e anseios dos segmentos que acompanha. Boa leitura.

Perminio Alves Maia de Amorim Neto
Presidente do Conselho Editorial

NOVEMBRO/2018 3



EXPEDIENTE
V‘
mlﬂ'iﬁ

Associacao Brasileira de Tecnologia
para Construcdo e Mineracao

Conselho de Administragéo
Presidente:
Afonso Mamede (Filcam)
Vice-Presidentes:

Carlos Fugazzola Pimenta (Intech)
Eurimilson Jo&o Daniel (Escad)
Jader Fraga dos Santos (Ytaquiti)
Juan Manuel Altstadt (Herrenknecht)
Mario Humberto Marques (Consultor)
Mario Sussumu Hamaoka (Rolink)
Mucio Aurélio Pereira de Mattos (Entersa)
Octavio Carvalho Lacombe (Lequip)
Paulo Oscar Auler Neto (Odebrecht)
Silvimar Fernandes Reis (S. Reis Servigos de Engenharia)

Diretoria Executiva
Claudio Afonso Schmidt

Conselho Fiscal
Carlos Arasanz Loeches (Eurobras) — Dionisio Covolo Jr. (Metso) — Edvaldo Santos (Epiroc)
Marcos Bardella (Consultor) — Perminio Alves Maia de Amorim Neto (Getefer)
Rissaldo Laurenti Jr. (Bercosul)

Diretoria Regional
Américo René Giannetti Neto (MG) (Inova Magquinas) — Gervésio Edson Magno (RJ / ES)
(Consultor) — José Demes Didgenes (CE / PI / RN) (VD Locag&o) — José Luiz P. Vicentini (BA /
SE) (Terrabras) — Luiz Carlos de Andrade Furtado (PR) (Consultor)
Rui Toniolo (RS / SC) (Toniolo, Busnello)

Diretoria Técnica
Aércio Colombo (Automec) — Agnaldo Lopes (Consultor) — Alessandro Ramos (Ulma)
Angelo Cerutti Navarro (Consultor) — Arnoud F. Schardt (Caterpillar) — Benito Francisco
Bottino (Odebrecht) — Blés Bermudez Cabrera (Serveng Civilsan) — Edson Reis Del
Moro (Entersa) — Eduardo Martins de Oliveira (Santiago & Cintra) — Fabricio de
Paula (Scania) — Giancarlo Rigon (Logmak) — Guilherme Ribeiro de Oliveira Guimardes
(Andrade Gutierrez) — Gustavo Rodrigues (Brasif) — Ivan Montenegro de Menezes (New
Steel) — Jorge Gléria (Comingersoll) — Laércio de Figueiredo Aguiar (Consultor) — Luis
Afonso D. Pasquotto (Cummins) — Luis Eduardo Buy Costa (Solaris) — Luiz Gustavo Cestari
de Faria (Terex) — Luiz Gustavo R. de Magalh&es Pereira (Tracbel) — Luiz Marcelo Daniel
(Volvo) — Marluz Renato Cariani (Iveco) — Mauricio Briard (Loctrator) — Nicola D"Arpino
(New Holland) — Paulo Carvalho (Locabens) — Paulo Esteves (Consultor) — Paulo Lancerotti
(BMC Hyundai) — Pedro Luiz Giavina Bianchi (Camargo Corréa) — Rafael Silva (Liebherr)
— Ricardo Fonseca (Sotreq) — Ricardo Lessa (Lessa Consultoria & Negdcios) — Roberto
Marques (John Deere) — Rodrigo Konda (Volvo) Roque Reis (CNH) — Sergio Kariya (Mills)
— Silvio Amorim (Schwing) — Takeshi Nishimura (Komatsu) — Valdemar Suguri (Consultor)
— Walter Rauen de Sousa (Bomag Marini) Wilson de Andrade Meister (Ivai) — Yoshio
Kawakami (Raiz)
Diretoria Comercial
Arlene L. M. Vieira
Geréncia de Comunicacao e Marketing
Renato L. Grampa
Assessoria Juridica
Marcio Recco
Revista M&T — Conselho Editorial
Comité Executivo: Perminio Alves Maia de Amorim Neto (presidente)
Claudio Afonso Schmidt — Eurimilson Daniel — Norwil Veloso
Paulo Oscar Auler Neto — Silvimar Fernandes Reis
Membros: Agnaldo Lopes, Benito F. Bottino, Cesar A. C. Schmidt, Eduardo M. Oliveira,
Lédio Vidotti, Luiz Carlos de A. Furtado, Mario Humberto Marques,
Nicola D'Arpino e Pedro Luiz Giavina Bianchi
Producéo
Editor: Marcelo Januério
Jornalistas: Mariuza Rodrigues e Melina Fogaca
Reportagem Especial: Antonio Santomauro e Santelmo Camilo
Revisao Tecnica: Norwil Veloso
Publicidade: Edna Donaires, Evandro Risério Muniz e Suzana Scotini Callegas
Assistente Comercial: Vanessa da Silva Cristino
Producao Grafica: Diagrama Marketing Editorial

A Revista M&T - M: a0 & blicagao dedicad: logi
g i 30 e custos de

laboradi nao refletem,

ia é uma a

As opinides e de seus
as posicdes da diretoria da SOBRATEMA.

Tiragem: 12.000 exemplares
Circulac@o: Brasil
Periodicidade: Mensal
Impresséo: Duograf

Endereco para correspondéncia:
Av. Francisco Matarazzo, 404, cj. 401 — Agua Branca
Séo Paulo (SP)— CEP 05001-000
Tel.: (55 11) 3662-4159 — Fax: (65 11) 3662-2192
anatec

Auditado por: IVC Filiado a:
www.anates.org.o1

Latin America Media Partner:

"nor.rrls ONE
AMERICAS ™

Thas Informad Aasthority

1Y
el

www.revistamt.com.br
novembro/2018

4

INDICE

FSTUDO DE MERCADO

No loop da montanha-russa

REVISTA M&T

MOTONNELADORAS
Escolha nos detalhes

RECICLAGEM
Alta tecnologia
de destinacao

M&T EXPO 2018
Show de maquinas
e conhecimento

FABRICANTE
O futuro tem de vir



Capa: rscavadeia PC OO0 LC
alimenta britador mével Destroyer

D

PAVIMENTADORAS
Tracdo e estabilidade

Ty s, =
WAL CAVENTO 1 08 S g
82 . Preparando
2y 0 Nnovo ciclo
RS [/ RESA
sstam - 112
: como valor ]
PNEUS OTR
Alta severidade
Sem riscos

EMPRESA
Engenharia
da inovacao

DISTRIBUIDORA
Confianca no
mercado brasileiro

TABELA DE | ESPECIAL

CUSTO HORARIO

123 125

1313 em canteiro de reciclagem
(Imagem: Keestrack).

INFRAESTRUTURA

SANEAMENTO
O desafio das aguas

A ERA DAS MAQUINAS
Os guindastes
no pds-guerra

MANUTENCAO
Suportando a
fadiga de movimentos

ENTREVISTA
PAULO HENRIQUE C. BRUNO

“E preciso quebrar
paradigmas”

ESPECIAL
INFRAESTRUTURA

Cultura da inovacéo

COLUNA
DO YOSHIO

L




PAINEL

A partir de dezembro, o BNDES adota uma nova metodologia para
calcular o conteddo nacional das maquinas e equipamentos que
podem ser comprados com financiamento da instituicdo. Com as
novas regras, que levam em conta esforco de inovacdo e nivel de
exportacao, a exigéncia de contetido local nos produtos cai dos
atuais 60% para 30%.

Volvo lancara caminhoées
elétricos na América do Norte

Em parceria com uma organizagao de gerenciamento da qualidade do
ar da Califérnia, a fabricante anunciou que comercializard caminhdes
totalmente elétricos nos EUA a partir de 2020. Utilizando ferramentas
de diagndstico remoto e cercas virtuais, os veiculos eliminam 3,5 ton de
poluentes e 3 ton de gases do efeito estufa anualmente, diz a empresa.

Aparafusado as plataformas, o Sistema Antiqueda Aparafusavel permite
ao operador sair da plataforma e andar sobre estruturas adjacentes,
mantendo-se preso a um ponto de ancoragem de talabarte no
equipamento. Com dois suportes de aco, o sistema possui um cabo fixo de
1,83 m com um anel, que pode ser movido de um final ao outro do cabo.

Atlas Copco introduz
nova linha de geradores

Os primeiros cinco modelos da linha QAS5 trazem novas versdes dos
geradores 80, 100, 120, 150 e 200, todos equipados com motores Stage
[11A, tanque de alta capacidade e motor de ignicao integrado de velocidade
varidvel. Segundo a empresa, a combinagdo oferece redu¢do média de 5%
no consumo, comparada a modelos equivalentes.

WEBNEWS

Rede 1 Rede 2 Rede 3 Fundacao Aquisicaiol  Aquisigao 2 Aquisicao 3
Apds inauguraruma  Agora com 19 Com mais de 20 Langada em A Deere & Company A Hitachi Construction A Trimble anunciou a
nova concessionaria  concessionarias, a anos de experiéncia  setembro, a completou a Machinery (HCM) aquisi¢do da Veltec,
em Maringa (PR), Case |H expande na comercializagdo ~ AGCO Agriculture aquisi¢do da PLA, adquiriu 33,3% da empresa brasileira

suarede no Parand

a lveco pretende
abrir mais duas
lojas, em Londrina
e Paranavai,
aumentando sua
participagdo no
estado para 20%.

com a abertura

da Agricase
Equipamentos
Agricolas, localizada
em Paranavai, no
noroeste do estado.

de maquinas, o
distribuidor Dimaq
passa a representar
as escavadeiras

da Link-Belt em
territério mexicano.
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Foundation visa a dar
suporte a iniciativas
sem fins lucrativos
que contribuam para
o desenvolvimento
sustentdavel da
agricultura.

fabricante argentina
que produz diversos
maquindrios para
agricultura nas
fabricas de Las Rosas
e Canoas (RS).

locadora especializada
em trabalhos

aéreos Acme Lift,

que possui frotas

de manipuladores,
plataformas e
compressores.

de Londrina (PR)
especializada em
gestdo de frotas
que conta com uma
carteira de mais de
900 empresas.
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Respeite a sinalizagéo de transit

Financie através do

BANCO /4

Ranpon]

QUANDO O TRABALHO CHAMAR
RESPONDA A ALTURA.

Se vocé busca eficiéncia, durabilidade e versatilidade para o trabalho pesado, a Randon Veiculos possui uma linha de
produtos ideal para vocé. Sdo caminhdes fora-de-estrada, retroescavadeiras e minicarregadeiras, desenvolvidos com
estruturas robustas, componentes de qualidade e com a maxima tecnologia, atendendo suas necessidades com o melhor
custo operacional. E com a produgéo nacional, vocé ainda ganha mais praticidade e rapidez, sempre que precisar.

Acesse www.randonveiculos.com.br e conheca as solucoes que vao
trazer maior produtividade e rentabilidade para vocé e seu negécio.
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A Manitou incorporou protétipos de drives
hibridos e elétricos da Deutz em seus
manipuladores telescépicos MT 1135 e MT
1355. A vers3o hibrida traz motor a diesel TCD
2,2 de 55 kW e elétrico de 20 kW, enquanto o
modelo totalmente elétrico possui fonte de
alimentagao de 360 v, motor elétrico de 60

kw e bateria com capacidade de 30 kWh.

CM Labs apresenta estacao de
treinamento para sinalizadores

A desenvolvedora anuncia sua primeira estacdo de treinamento de sinais
baseada em simula¢do. Projetada para trabalhar junto aos simuladores
Vortex, o produto permite engajar diversos estudantes em um mesmo
exercicio, inspecionar dreas de icamento, identificar riscos potenciais e

prover sinais manuais ao operador via webcam e imagens.

Areportagem “Uma nova cultura na perfuracdo” (ed. n° 226)
informa erroneamente o endereco virtual da Sandvik.
O correto é: rocktechnology.sandvik

PERSPECTIVA

, projeta Elbia Gannoum,
presidente da Associagao Brasileira de Energia
Edlica (Abeedlica)

REVISTA M&T

ESPACO SOBRATEMA

PORTAL

Em comemoragdo aos 30 anos de sua bem-sucedida tra-
jetdria, a Sobratema langou um novo portal institucional,
mais moderno e de facil navegagdo. Com um layout mais
intuitivo e que se adapta a todas as plataformas de acesso,
0 novo website possibilita que os associados e internautas
obtenham informacGes sobre os programas da entidade
e se atualizem sobre 0 que a Associa¢do vem realizando
para o desenvolvimento dos setores de constru¢ao, mine-
ragao e agronegdcio. Acesse: www.sobratema.org.br

CAPACITACAO

Desde outubro, o Instituto Opus de Capacitacdo Profis-
sional também conta com um inédito website préprio, no
qual estdo reunidas informagdes detalhadas sobre cada
um dos cursos oferecidos pela institui¢do ligada a Sobra-
tema. Além de conferir a agenda completa de cursos, o
internauta pode fazer sua inscri¢do e se cadastrar para
receber noticias sobre o curso de seu interesse. Acesse:
http://opus.org.br

OBRA DO ANO

O vice-presidente da Sobratema, Paulo Oscar Auler
Neto, foi convidado pela Abcic (Associagdo Brasileira da
Constru¢do Industrializada em Concreto) para integrar
a Comissao Julgadora do “Prémio Obra do Ano em Pré-
-Fabricados de Concreto”, como representante da Revista
Grandes Construgdes. A solenidade de premiagao estd
marcada para o dia 29 de novembro.

EFEMERIDE

No dia 20 de setembro, o Sindileq/MG (Sindicato das
Empresas Locadoras de Equipamentos, Maquinas, Ferra-
mentas e Servicos Afins do Estado de Minas Gerais) cele-
brou 25 anos de histdria. O vice-presidente da Sobratema,
Eurimilson Daniel, participou do evento comemorativo
da entidade, realizado na sede do Sicepot/MG (Sindicato
da Industria da Construcdo Pesada no Estado de Minas
Gerais), na capital mineira.

INSTITUTO OPUS

Cursos em Novembro
Agregados: Desmonte de Rocha | Sede da Sobratema

Sede da Sobratema
Sede da Sobratema
Sede da Sobratema
Sede da Sobratema

Gestdo de Ativos Sede da Sobratema
Supervisor de Rigging Sede da Sobratema

Curso em Dezembro

10-14 Rigger Sede da Sobratema



Microtuneladora bate recorde de
perfuracao na Nova Zelandia

Patenteada pela Herrenknecht, a tecnologia Direct Pipe foi usada

para instalar uma tubula¢ao adicional nos emissarios de uma estacao
de tratamento de esgoto préxima a Auckland. Na operacéo, a
microtuneladora “Blanche” perfurou 1,5 km abaixo do subsolo, em um
novo recorde mundial em distancia com o uso da tecnologia.

A Case IH langou na Expointer a versao com tragao 4x4 da

sua colheitadeira Axial-Flow modelo 4130, que traz motor
eletrénico da FPT NEF 6.7 com 253 cv, nova mesa de sem fim —
que promete acréscimo de 13% na capacidade de transporte e
distribuicdo — e tanque de graos de 7.050 litros, 8% maior que a
concorréncia, garante a empresa.

MANTENHA SUA FROTA
EM MOVIMENTO

= Economize tempo e dinheiro

» Menor custo e tempo de inatividade
o » Menor consumo de graxa

¥ = Maior disponibilidade do veiculo

GROENEVELD

LA AT EAGTIE=E
y

mmmm-ﬁnzsmmm.ma

+ 5511 2449 0353 / info-brazil@groeneveld-group.com
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Disponivel em vdrias medidas, o novo modelo
Armor Max OTR é produzido com composto
especial e traz quatro cintas estabilizadoras de
aco, banda de rodagem com distribui¢ao de carga
entre os pontos de contato com o solo e desenho
de tragdo diferenciado, com sulcos de 26,1 mm de
profundidade na medida 11.00R22.

Comansa apresenta novo
guindaste de alta capacidade

A empresa expande sua linha de alto desempenho com a
introdugao do novo modelo flat-top 21LC1050, que chega
ao mercado global em trés versdes, com capacidades de
25, 37,5 e 50 ton. O equipamento pode ser erigido com
alcances entre 30 e 80 m (ou 85 m, incluindo jib opcional),

com configura¢des a cada 5 m, informa a fabricante.

Desenvolvido em parceria com a empresa Jinit[, o app Connect venceu o
prémio Red Dot de design, um dos mais prestigiados do mundo. A solugao,
que bateu 8.600 concorrentes de 45 paises, é o primeiro aplicativo da marca
para diagndstico de motores fora de estrada, disponibilizando informagdes em
tempo real por meio de uma interface intuitiva.

FOCO

, opina Paulo Resende,
pesquisador da Fundagdo Dom Cabral (FDC)
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FEIRAS & EVENTOS
NOVEMBRO

SEMINARIO INTERNACIONAL BIM
Uma Agenda para o Brasil

Data: 6/11

Local: Teatro Hotel Jaragué — S&o Paulo/SP

FEIPLAR COMPOSITES & FEIPUR

Feira e Congresso Internacionais de Composites, Poliuretano
e Compostos Termopldsticos/Plasticos de Engenharia

Data: 62 8/11

Local: Expo Center Norte — Sao Paulo/SP

BE 2018

Encontro Nacional Betdo Estrutural 2018

Data: 7/11

Local: Laboratdrio Nacional de Engenharia Civil - Lishoa — Portugal

WORLD DEMOLITION 2018
International Event for the Demolition Industry
Data: 7 e 8/11

Local: Aviva Stadium — Dublin — Irlanda

TENDENCIAS DO MERCADO DA CONSTRUCAO
Evento Estratégico da Sobratema

Data: 8/11

Local: Espago Hakka — Sao Paulo/SP

63° PREMIO FUNDACAO BUNGE 2018
Servicos Ambientais Para o Agronegdcio

Data: 13/11

Local: CIEE — Sao Paulo/SP

2° SEMINARIO NACIONAL ABRECON
Reciclagem de Residuos da Construcéo Civil e Demolicdo
Data: 22/11

Local: Centro de Exposicoes Pro Magno — Sao Paulo/SP

10° SEMINARIO NACIONAL

Modernas Técnicas Rodovidrias

Data: 25a28/11

Local: Centro de Eventos da ACE — Floriandpolis/SC

M&T EXPO 2018

102 Feira e Congresso Internacionais de

Equipamentos para Construgao e Mineragao

Data: 26 2 29/11

Local: Séo Paulo Expo Exhibition & Convention Center — S&o Paulo/SP

BAUMA CHINA

9™ International Trade Fair for Construction Machinery, Building
Material Machines, Construction Vehicles and Equipment

Data: 27 a30/11

Local: Shanghai New International Expo Centre — Xangai — China

AEM ANNUAL CONFERENCE

Events, Conferences and Seminars

Data: 28a30/11

Local: Terranea Resort — Rancho Palos Verdes — EUA

THE BUILDINGS SHOW

Architecture, Construction, Design, Engineering, Property, Renovation
Data: 28a30/11

Local: Metro Toronto Convention Centre — Toronto — Canadda

DEZEMBRO/JANEIRO
EXPO URBANO

Manutencdo e Gerenciamento de Espacos Urbanos
Data:3a5/12
Local: Expo Center Norte — Sao Paulo/SP

BAUMA CONEXPO INDIA

International Trade Fair for Construction Machinery, Building
Material Machines, Mining Machines and Construction Vehicles
Data: 11a14/12

Local: HUDA Grounds — Nova Délhi — india

BAU 2019

Trade Fair for Architecture, Materials and Systems
Data: 14 2 19/01

Local: Messe Miinchen — Munique — Alemanha

WORLD OF CONCRETE 2019
International Event for the Concrete and Masonry Industries
Data: 22 2 25/01




Mediante investimento de US$ 20 bilhGes, a ponte de

55 km que liga Hong Kong a Macau e a cidade chinesa

de Zhuhai foi inaugurada no final de outubro, apds nove
anos de constru¢do e atrasos no cronograma. Segundo as
autoridades chinesas, a obra deve receber um fluxo de 29
mil veiculos e 126 mil passageiros diariamente até 2030.

Link-Belt apresenta
escavadeira 180X3E para

o mercado brasileiro
Operando na faixa de 18 t, 0o modelo 180X3E traz motor

diesel Isuzu 4JJ1 de quatro cilindros, com controle
eletrénico. A maquina chega ao Brasil com cabine ROPS/
FOPS, camera de ré, cinco pontos de iluminagao, sistema
centralizado de lubrificacdo e sistema de rastreamento e
telemetria RemoteCare, informa a empresa.
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« Economize espaco

* Instale mais rapido

* Reduza as necessidades energéticas

* Aumente a confiabilidade de seu projeto

Especifique um controle hidrdulico HydraForce para

sua mdquina. Iremos atender as necessidades mais
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Para obter mais informacoes visite hydraforce.com/br,
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ESTUDO DE MERCADO

NO LOOP DA
MONTANHA-RUSSA

APOS A VERTIGINOSA OSCILACAO VIVIDA NOS ULTIMOS ANOS, NINGUEM
ESPERA UMA EXPLOSAO DE VENDAS EM 2019, MAS UM PERIODO DE
CRESCIMENTO MODERADO NAO FARA MAL ALGUM AO SETOR

Por Brian Nicholson*
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essa altura, ja ndo restam
duvidas de que o setor de
construgdo e, por tabe-
la, o mercado para equi-
pamentos de constru¢do sentem o
cheiro de novos ares. As vendas de
equipamentos vém crescendo, assim
como o nivel de atividade de muitas
construtoras e locadoras, de modo
que o otimismo ronda o setor como
ha muito nio ocorria, embora em boa
parte mais pelas perspectivas ainda
incertas de um novo governo.

Como revela este Estudo de Merca-
do Sobratema 2018-2019, sdo muitas
as indicac¢bes de que o pior ja passou.
Todavia, apés a oscilagdo dos ultimos
anos entre um crescimento que pare-
cia ndo ter fim - mas que acabou - e
uma queda antes inimaginavel - mas
que aconteceu - toda cautela é pou-
ca. “Apesar de ndo haver previsdo de
novos investimentos em equipamen-
tos no médio prazo, em funcido da alta
ociosidade da frota, minha percep¢io
é de que as coisas estdo melhorando”,
deu o tom um alto executivo de uma
grande construtora.

0 ano que comegou com otimismo
também termina assim, embora soé
apos superar dramas politicos e enor-
me turbuléncia na economia, a ponto
de obrigar a inédita postergacdo da
feira M&T Expo. Do mesmo modo, o
ciclo anual termina em um cenario
repleto de sinais por vezes nebulosos
ou até mesmo contraditorios, como
veremos.

No Grafico 1, podemos acom-
panhar a evolugdo do animo das
construtoras e locadoras ao longo
dos ultimos 12 meses. Nele, pode-
mos inicialmente constatar que, em
outubro do ano passado, o otimis-
mo venceu o pessimismo, tanto nas
perspectivas para a economia bra-
sileira, quanto para o setor de cons-
trucdo e para as proprias empresas
participantes da sondagem. Mas,
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Grafico 1. Expectativas frustradas

Em outubro de 2017 -
expectativas para 2018
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Fontes: Sobratema Estudos de Mercado 2017 e 2018, sondagens com empresas que compram equipamentos de construgdo, universo 2017: 32 empresas; 2018: 28 empresas

conforme também revela o Grafico
1, apds 12 meses o sentimento ha-
via piorado. Para 43% das empresas
ouvidas, 2018 foi “pior” ou “muito
pior” que o esperado, contra 14%
que consideraram o ano “melhor” -
vale notar que a precisio estatistica
de uma sondagem com trés dezenas
de participantes é relativamente li-
mitada, mas ainda assim util para
apontar as macrotendéncias.

EXPECTATIVAS

0 mais interessante talvez seja o
fato de que a mesma sondagem que
agora revela empresas menos en-
cantadas com 2018, também indica
sinais de crescimento nos volumes
de negocios. Ou seja, para o setor em
geral o ano de 2018 nao foi muito pior
que 2017, mas seguiu abaixo das ex-
pectativas, causando um sentimento
de decepgdo no setor.

Quanto a melhora dos animos nos
ultimos meses de 2018, aparente-
mente isso se deu pela combinagao
de um mercado um pouco mais forte
com as expectativas de uma clareada
mais nitida na politica. Em outubro,
o Indice de Confianca da Construcio
(ICST), divulgado mensalmente pela
Fundacdo Getulio Vargas, voltou a um
nivel préximo ao registrado no inicio
do ano. “O distanciamento dos dias

TABELA 1.
A B C D E
VENDAS INTERNAS* 2017 est. 2017 ajust. 2018 prev. 2018 est. A 2018/17 %
DcfB
Tratores de esteiras 280 290 305 455 57%
Retroescavadeiras 1.960 2.085 2.060 3.150 51%
Pas carregadeiras 2.170 2.210 2.280 3.140 42%
Escavadeiras (exceto minis) 2.025 2.200 2.250 2.870 30%
Miniescavadeiras 250 305 290 420 38%
Caminhdes fora de estrada 50 50 60 60 20%
Motoniveladoras 460 480 510 730 52%
Rolos compactadores 215 215 240 280 30%
Minicarregadeiras (skid steers) 365 490 400 550 12%

Subtotal: Linha Amarela

Tabela 1. *Incluindo importados. Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos para Construcao, ABIMAQ, ANFIR,

ANFAVEA, Siscori/RFB. Elaboracdo: Sobratema
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conturbados de maio - com a greve
dos caminhoneiros - e a proximida-
de de mudanc¢a no cenario politico
parecem estar contribuindo para a
recuperacdo da confianga do empre-
sario da construgdo”, explicou Ana
Maria Castelo, responsavel pelo in-
dice da FGV. “Houve uma redugio do
pessimismo em grande parte dos seg-
mentos setoriais, associada as expec-
tativas de demanda para os proximos
meses. Por sua vez, a carteira de con-
tratos das empresas cresceu, recupe-
rando o patamar de 2015, o que deve
sustentar a melhora da atividade nos
proximos meses.”

A confianca do setor pode ter vol-
tado ao nivel de 2015, mas continua
muito aquém do que fora no perio-
do pré-crise. De fato, o ICST tem sido
negativo desde o segundo semestre
de 2013 e a razdo fundamental para
isso seria o declinio acentuado da
participagdo da construgio no PIB
brasileiro. Conforme pode ser visto
no Grafico 2, em valores reais o se-
tor encolheu 22,8% entre o segundo
trimestre de 2013 e 0o mesmo periodo
deste ano. Enquanto isso, como com-
paracdo, a agropecudria ficou 12,8%

Grafico 2. PIB
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Fonte: IBGE. Elaboracdo: Sobratema

maior e as industrias extrativas cres-
ceram 18,4%.

Assim, foram cinco anos mais que
perdidos, durante os quais o pais
efetivamente andou para tras econo-
micamente. Neste periodo, o PIB bra-
sileiro se apequenou em 5,1%, mas o
recuo per capita foi bem mais acen-
tuado, em torno de 10%. No mesmo
quinquénio, se o Brasil tivesse des-
frutado de um crescimento relativa-

mente modesto de 3% ao ano - uma
taxa nada “chinesa” e minimamente
razoavel para um pais no estagio de
desenvolvimento do Brasil - o PIB
seria algo como 22% maior do que é
atualmente. E se a construcao tivesse
acompanhado o mesmo ritmo - ou
seja, simplesmente preservado sua
participacao dentro de um PIB em
expansdo - o setor seria 50% maior
hoje. Isso da o que pensar...

TABELA 2.
DEMAIS EQUIPAMENTOS 2017/2018
A B C D E
VENDAS INTERNAS* 2017 est. 12017 ajust. | 2018 prev. | 2018 est. | A 2018/17 %
D cfB
Subtotal: Linha Amarela 7.775 8.325 8.395 11.655 40%
Compressores portateis 160 185 180 220 19%
Gruas torre 25 15 40 10 -33%
Guindastes (exclui guindautos) 40 40 50 20 -50%
Plataformas aéreas 550 700 550 1.000 43%
Manipuladores telescépicos 75 65 80 65 0%
Tratores de pneu pesados** 380 380 420 420 11%

Subtotal: Demais equipamentos

Subtotal: Princip

Caminhoes rodoviarios**

Total: Principais

12.900

equipamentos de construgao

16 REVISTA M&T

12.140

Tabela 2. *Incluindo importados. **Estimativa; usados na construcdo. Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construcao, ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Siscori/RFB. Elaboracdo: Sobratema

13.100 17.855 38%
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Participacao do setor da construcéao no PIB vem diminuindo, afetando diretamente a industria de equipamentos pesados

DESEMPENHO TABELA 3.

Neste quadro pouco animador, o

mais intrigante é o desempenho das 11 Dealers, vendas em 2018

JOHN DEERE

vend~as de equipamentos de cons- Area Média simples Média ponderada
trugdo em 2018. Conforme mostrou .
Construcao 25,8 21,8
o Estudo de Mercado de 2017, a .
tativa d des fabri Locacao 21,3 17,2
:xpec ativa _OS grandes a. rjcac? Agricola/Agribusiness/Florestal 15,3 13,1
es se resumiu em uma previsido de Outros* 376 18,0

crescimento de 8% na Linha Ama-

Tabela 3. *Inclui inddstria, comércio, setor publico etc.
rela em 2018, para um mercado de

8.395 equipamentos. De fato, a es-  pode ser visto na Tabela 1. Desta-  esta fora de qualquer margem esta-
timativa atual é de 11.655, ou seja,  que-se que a diferenga entre um tistica de erro.
um crescimento de 40% acima do  crescimento previsto de 8% para Mas o crescimento nos demais

total ajustado para 2017, conforme  outro estimado em 40% sem duvida  equipamentos (Tabela 2) também

Grafico 3. Expectativa 2019, construtoras e locadoras
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Universo: 28 construtoras e locadoras ouvidas em outubro de 2018, respostas mostradas em porcentagens
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TABELA 4. QUEM COMPRA?
LINHA AMARELA 2018/2019 Das 28 construtoras e locadoras

que, em outubro de 2018, partici-

D E Fi Fii Gi Gii param da mais recente sondagem
VENDAS INTERNAs+ | 2018 |A2018/17 2019 2019/18 de empresas que compram equi-
est. % range % pamentos, quase a metade afirmou

DcfB F cfD demandar menos equi t
. quipamentos

Tratores de esteiras 455 57% 455 485 0% 7% s

Retroescavadeiras | 3.150 51% | 2.835 | 3.020 | -10% | -4% que o esperado no inicio do ano,
Pas carregadeiras | 3.140 42% 3.140 | 3345 | 0% | 7% Para cada empresa que comprou
Escavadeiras (exceto minis) | 2.870 30% | 2.870 | 3.055 | 0% | 6% mais que o esperado, outras duas
Miniescavadeiras | 420 38% 505 | 540 | 20% | 29% compraram menos. E o grupo de 26
Caminhdes fora de estrada 60 20% 60 60 0% 0% empresas que responderam ao que-
Motoniveladoras 730 52% 585 625 -20% | -14% sito sobre a variagdo da frota neste
Rolos compactadores 280 30% 225 240 [-20% | -14% ano, um percentual de 58% afirmou
Minicarregadeiras 550 12% 605 645 10% 17% que ela encolheu, enquanto 31% re-

Subtotal: Linha Amarela | 11.655 | 40% | 11.280 | 12.015 | -3% | 3% gistraram crescimento. J4 a média
Tabela 4. *Incluindo importados. Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Brasi- simples das 21 empresas que ofere-

leiro de Equipamentos para Construcao, ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Siscori/RFB. Elaboracdo: Sobratema ceram uma estimativa quantitativa

da diferenga apontou para um enco-

lhimento de 7%.
embora nesse caso tenha sido forte- meses anteriores a setembro de 2018, Nesse contexto, dois setores - a

ocorreu em um nivel semelhante, importacdes quase dobraram nos 12

mente influenciado pelas vendas de comparadas ao periodo anterior (Cf. agropecudria e a inddstria extrativa
plataformas de trabalho aéreo, cujas  Box na pag. 26). - registraram um crescimento mais

SOBRE O ESTUDO SOBRATEMA DE MERCADO BRASILEIRO DE EQUIPAMENTOS

Desde 2007, o Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipa-

mentos vem sendo divulgado anualmente, sempre no més de no- - ko o ks e M
.. . ~ o Loy i A oo | ] fencions comae:
vembro. Para supervisionar sua realizacdo, a Sobratema conta com ‘ agec de lr eenacional, s scomso Sinis
. , . N . o [T
um Grupo de Apoio que redine executivos com ampla experiéncia do ] - -
setor, tanto no Brasil, quanto na América Latina. Preparado por um GRUPO DE APOID SOBRATEMA =

consultor externo, o Estudo de Mercado engloba, ainda, as sonda-
gens com o Grupo de Dealers (trés vezes ao ano) e as sondagens com
empresas do setor que compram equipamentos de construcdo, ou
seja, construtoras e locadoras (duas vezes ao ano). Em todos os casos,
as informacdes fornecidas pelas empresas participantes (fabricantes,
importadoras, dealers, construtoras e locadoras) sdo agregadas pelo
consultor e posteriormente avaliadas em sua forma agregada pelo
Grupo de Apoio. Assim, é preservada a confidencialidade das infor-
macbes fornecidas pelas empresas participantes. Atualmente o Estu- SR fMTACRG) A Skt Sha e
do Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos € composto TR | eion Cousbile
por trés elementos: NECTS | COnMM L AN 2 L
e O Estudo de Mercado propriamente dito, que acontece anualmen-
te em outubro desde 2007, ouvindo fabricantes de equipamentos;
¢ 0 Grupo de Dealers, que retne trés vezes por ano, via teleconferéncia, uma duzia de empresas que representam mais da metade do mercado nacional;
e A Sondagem de Compradoras, que busca ouvir duas vezes por ano trés dezenas de empresas, de composicao varidvel, mas sempre construtoras e
locadoras que compram equipamentos de construcéo.
Ha ainda um acompanhamento mensal das importacdes de equipamentos, feito internamente pela Sobratema. Juntos, estes elementos oferecem uma
visdo privilegiada do andamento do mercado e do sentimento dos profissionais nele envolvidos.
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robusto e, desse modo, mantiveram-
-se como demandantes importan-
tes de varios tipos de equipamentos
de construcdo. Nao é de se admirar,
portanto, que quem fabrica (e quer
vender) equipamentos de construcdo
venha priorizando quem precisa (e
pode) comprar essas solucoes.

Na ultima sondagem do Grupo de
Dealers, realizada em outubro de
2018, as 11 empresas que, juntas,
contabilizam mais da metade das
vendas de equipamentos da Linha
Amarela no Brasil estimam que o se-
tor de construgdo atualmente respon-
da, diretamente, por menos de uma
em cada quatro maquinas novas ab-
sorvidas neste ano, conforme mostra
a Tabela 3. O fato de a média ponde-
rada - pelo volume de vendas de cada
empresa — indicar uma taxa de ven-
das para a construgdo menor que a
média simples, sugere que os dealers
maiores tém vendas mais diversifica-
das, enquanto os menores se mantém
mais focados na construcao.

Também é importante lembrar que
boa parte dos equipamentos vendi-

Grafico 4. Estudo de Mercado: 2007-2019
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Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construcao, dados da ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Elaboracdo: Sobratema

dos para locadoras seria utilizada por
construtoras, mas também pode ir
para outras areas de atividade. Assim,
a demanda total da construcdo para
equipamentos novos em 2018 estaria
posicionada entre os 21,8% de ven-

Projegﬁes para 2019 szo de estabilidade na demanda de equipamentos como escavadeiras

—

e
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das diretas e os 39% de vendas para
construtoras e locadoras, juntas. En-
quanto isso, a agropecuaria (incluin-
do o setor florestal) demandou ao
menos 13,1% dos novos equipamen-
tos na Linha Amarela, ao passo que

LINK-BELT
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Grafico 5. Estudo de Mercado: 2016-2019
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para Construcdo, dados da ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Elaboracdo: Sobratema

outros setores, incluindo industria,
comércio, mineragdo e setor publico,
ficaram com ao menos 48%.

Nesse ponto, vale a ressalva de que
nem todas as empresas usam exata-
mente a mesma classificacdo de areas
da economia. Portanto, a distribui-
¢do vista na Tabela 3 deve ser trata-
da como um indicador de tendéncia

somente. Além disso, o ano de 2018
- por “coincidéncia”, um ano eleito-
ral - registrou compras relevantes
feitas pelo governo. Tanto que um fa-
bricante de peso estimou em 34% a
participagdo do setor publico em suas
vendas de equipamentos da Linha
Amarela nos primeiros trés trimes-
tres de 2018. Resta saber se as com-

pras publicas se manterao neste mes-
mo nivel no inicio do novo governo.

Ressalvas feitas, ndo ha davida de
que a presenc¢a da construcdo na de-
manda por equipamentos novos vem
caindo, como consequéncia do en-
colhimento do setor dentro da eco-
nomia, como destacado acima. Em
um caso extremo, um dos principais
dealers do pais relatou vendas de so-
mente 5% para o setor de constru¢ido
em 2018, oferecendo a seguinte jus-
tificativa: “Tinhamos um mix de 80%
para construgdo e 20% para os de-
mais mercados. Mas, hoje, vendemos
muito pouco para constru¢ao... Tam-
bém houve uma decisdo estratégica
de focarmos em mercados mais per-
manentes como agricultura, aterros
sanitarios e outros”.

Como comentdrio, configura-se
uma triste realidade quando um se-
tor tdo sujeito as imprevisibilidades
climaticas como a agricultura possa
constar como “mais permanente” que
os grandes investimentos em infraes-
trutura, tdo necessarios ao desenvol-
vimento do pais.

Na mesma linha, outro dealer esti-
ma que a construgdo tenha absorvido
somente 5% de suas vendas em 2018,

TABELA 5.
DEMAIS EQUIPAMENTOS 2018/2019
D E Fi Fii Gi Gii
VENDAS INTERNAS* 2018 est. A 2018/17 % 2019 range 2019/18 %
DcfB FcfD

Compressores portateis 220 19% 265 275 20% 25%

Gruas 10 -33% 15 16 50% 60%

Guindastes (exclui guindautos) 20 -50% 30 32 50% 60%
Plataformas aéreas 1.000 43% 1.000 1.060 0% 6%
Manipuladores telescépicos 65 0% 80 85 23% 31%
Tratores de pneu pesados** 420 11% 335 355 -20% -15%

Subtotal: Demais equipamentos

Subtotal: Principais equipamentos

1725 | 1823 |

Caminhdes rodoviarios**

4.465 40%

4.465 4.735 0% 6%

Total: Principais equipamentos de Construcao
Tabela 5. *Incluindo importados. **Estimativa; usados na construgdo. Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construcao, ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Siscori/RFB. Elaboracdo: Sobratema
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observando que, anteriormente, o
normal seria algo em torno de 20%.
Quase todos os membros do Grupo
relataram a mesma tendéncia, embo-
ra em patamares e graus diferentes.
Um deles, que em 2018 contabilizou
25% de vendas para a construgdo e

40% para outros setores, observou
que “até 2014 as percentagens se-

riam inversas”.

PROJECAO

Construtoras e locadoras ouvidas

IMPORTAGOES REGISTRAM AVANGCO EXPRESSIVO

em outubro, antes do segundo turno
da eleicdo presidencial, mas com a
tendéncia do pleito ja conhecida, mos-
traram bastante otimismo referente a
2019. Como revela o Grafico 6, sdo
poucos os pessimistas, embora entre
um quarto e um terco das empresas

O Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de
Equipamentos busca estimar o mercado nacio-
nal para equipamentos de construgao. Conceitu-
almente, isso representaria a producdo nacional
somada as importacdes, menos as exportacdes. O
célculo, no entanto, € feito a partir de estimativas
dos varios players. Mesmo assim, a Sobratema faz
um acompanhamento mensal das importacoes de

quanto os dados de importacdo séo sempre histé-
ricos e, no fechamento desta matéria, disponiveis
até setembro somente. Também, as importagtes
consideram dados de entrada no pais, enquanto
0 Estudo de Mercado busca estimar vendas ao
comprador final. Entre estes dois eventos pode
haver uma demora leve ou razoével, nem sempre
constante, ainda mais que as importacées nem

enquanto no conjunto foi de 19% para 29%.
Embora o Estudo de Mercado ndo examine as
exportacdes, nem a Sobratema faca um acom-
panhamento nos moldes do que é feito para
importacOes, € interessante observar que, de
outubro de 2017 a setembro de 2018, quando
o Brasil importou 2.430 equipamentos na Linha
Amarela, os fabricantes instalados no pais pro-

TABELA 6.
IMPORTADOS 2017/2018
Importacoes Importagoes
Out/16-Set/17 | tM2017 Share | gut/17-seti1g| FM2018 | Share
Tratores de esteiras 21 290 7% 0 455 0%
Retroescavadeiras 16 2.085 1% 0 3.150 0%
Pds carregadeiras 513 2.210 23% 827 3.140 26%
Escavadeiras 257 2.200 12% 449 2.870 16%
Miniescavadeiras 162 305 53% 472 420 112%
Rolos compactadores 15 215 7% 107 280 38%
Minicarregadeiras 168 490 34% 575 550 105%

Subtotal: Linha Amarela

Compressores de ar 2 185 1% 0 220 0%

Gruas 0 15 0% 4 10 40%

Guindastes 3 40 8% 7 20 35%

Plataformas aéreas 535 700 76% 976 1.000 98%
Manipuladores telescopicos 52 65 80% 32 65 49%
Tratores de pneu 17 380 4% 169 420 40%

3.618

Tabela 6. Fontes: Estudo de Mercado Sobratema, Siscori/RFB. Elaboragdo: Sobratema. Ver texto para explicacbes

12.600

varias categorias de equipamentos, principalmen-
te, mas ndo apenas, da Linha Amarela, a partir
de dados do governo brasileiro (Siscori/RFB). O
conjunto de equipamentos acompanhados ndo é
exatamente igual ao conjunto da Linha Amarela
utilizado no Estudo de Mercado — faltam cami-
nhoes fora de estrada e motoniveladoras, por ndo
haver registro de importacdes em 2017 e 2018.
Tecnicamente, a Tabela 6 compara maga com
laranja, pois confronta importaces e Estudo de
Mercado em periodos diferentes; primeiro porque
0 Estudo de Mercado projeta 0 ano completo, en-
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sempre acontecem na forma de um fluxo re-
gular ao longo do ano. Flutuages de estoque
também sao relevantes, principalmente para
categorias de menor volume. Assim, comparar
0s 12 meses de importacdo até setembro com
as vendas no ano-calendario provavelmente
representa uma aproximacdo razoavel entre
as duas “frutas”, mas ndo deixa de ser uma
limitacdo a se levar em conta.

Feitas as ressalvas, a tabela mostra que, na
Linha Amarela, a penetracdo das importacoes
subiu de 15% em 2017 para 22% em 2018,

duziram 17.689 unidades (dos equipamentos
contemplados), dos quais exportaram 10.441
unidades, ou seja, 59% da fabricacéo total, con-
forme dados da Abimag. Ha, portanto, ao me-
nos na Linha Amarela, um balanco amplamente
favoravel, pelo menos em niimero de maquinas.
E as motoniveladoras (que ndo contam com im-
portacdo ha vérios anos e nao estdo cobertas
nos calculos de importacdo) tém fortes vendas
para o exterior. Isso seria um reflexo da busca,
pelos fabricantes localizados no Brasil, de mer-
cados alternativos frente a crise em casa.
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Grafico 6. Expectativa 2020, construtoras e locadoras
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Universo: 28 construtoras e locadoras ouvidas em outubro de 2018, respostas mostradas em porcentagens

prefiram ainda optar pela cautela. Ja
o otimismo é maior referente ao de-
sempenho da economia brasileira e
de suas prdprias empresas, enquanto
aparece ligeiramente menor para o
setor de construcdao em geral.

Uma explicacdo para essa diferenca
seria o fato de que boa parte do setor
de construcdo depende de licitagdes,
financiamentos e investimentos pu-
blicos em infraestrutura, o que pode
demorar a se concretizar logo no pri-
meiro ano de um novo governo. Ao
mesmo tempo, porém, a maioria con-

fia na capacidade de suas empresas
em gerar melhores resultados que os
do setor em geral.

Na visdo de participantes da refe-
rida sondagem pode haver “uma boa
reacdo no préximo ano devido ao
grande volume de obras represadas
e projetos com necessidade de sair
do papel”. “Se tudo correr bem no
cenario politico, 2019 tem potencial,
ao menos para nossa companhia, de
crescimento de dois digitos”, desta-
cou uma locadora de Minas Gerais.
Por sua vez, uma construtora do Rio

de Janeiro acentuou que isso “depen-
dera da politica econémica do proxi-
mo governo. De qualquer forma, se
houver uma agio positiva, o mercado
deve se ‘movimentar’ mais a partir do
segundo semestre de 2019”".

Para uma locadora paulista, “a ex-
pectativa deve ser alterada em fung¢io
da definicdo das elei¢cdes presiden-
ciais e de quais serdo as tratativas do
novo governo com relacdo a execucdo
das obras e projetos paralisados, de-
finindo qual sera o papel da iniciati-
va privada neste processo”. J& uma
construtora da regido Sul do Brasil
destaca que projeta uma “estagnacio
inicial para o setor de constru¢io nos
primeiros seis meses de implanta¢ido
de novo governo, havendo expectati-
va de algum movimento no terceiro
trimestre de 2019”".

Resumindo: existe otimismo quanto
ao potencial, mas temperado com a per-
cepgdo de que o mercado pode demo-
rar a reagir e que, de qualquer maneira,
tudo vai depender da politica econdmi-
ca adotada pelo novo governo.

Ainda, como alertou o alto execu-
tivo de uma grande construtora ci-
tado no inicio do Estudo, o mercado
esta bastante ciente de que existe um
volume muito alto de maquinas pa-
radas. E ndo se trata de frota antiga,

TABELA 7.
RETAGEM 2¢
D E Fi Fii Gi Gii
VENDAS INTERNAS* A A 2018/17 % 2019 . 2019/180{?
est. range FicfD Fii cf D
Autobombas com mastro de distribuicao 16 23% 16 17 0% 6%
Autobombas estaciondrias 27 238% 27 29 0% 7%
Bombas estaciondrias rebocaveis 1 38% 1 " 0% 0%
Subtotal: Bombas/Concreto total 54 86% 54 60 0% 11%
Caminhdes betoneira 150 -12% 150 160 0% 7%
Centrais de concreto 10 -33% 10 1 0% 10%
Total: Concretagem 214 0% 214 231 0 8%

Tabela 7. *Inclui importados. Dados para betoneiras ja adicionados em “Caminhdes rodovidrios”. Fontes: Empresas participantes do Estudo Sobratema do Mercado Bra-
sileiro de Equipamentos para Construcdo, ABIMAQ, ANFIR, ANFAVEA, Siscori/RFB. Elaboracdo: Sobratema. Contexto: venda de cimento no Brasil jan-set 2018 x jan-set 2017:
-2,2%; (comparacdo com 0 ano anterior: jan-set 2017 x jan-set 2016: -7,4%) (Fonte: SNIC)
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de velharias encostadas, pois em ge-
ral sdo equipamentos razoavelmente
novos, em boas condi¢cdes e prontos
para entrar em servigo (Cf. Box 3 na
pag. 31). O mesmo executivo calcula
que, simplesmente absorvendo a fro-
ta ociosa, sua empresa possa atender
a um aumento em torno de 30% em
seu nivel atual de atividade, embora
sempre com a ressalva que tudo de-
pende do tipo de obra envolvida.

H4, também, a questdo dos equipa-
mentos seminovos. Na dltima sonda-
gem do Grupo de Dealers, realizada
em outubro, 12 empresas responde-
ram a pergunta sobre o impacto no
mercado dos equipamentos semino-
vos, que surgiram em grande quan-
tidade durante a crise na medida em
que construtoras e locadoras se des-
fizeram de equipamentos que se tor-

7 . S
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ou mesmo foram reavidos por bancos
e agéncias financiadoras e posterior-
mente colocados em leildo.

Pois bem. Para ilustrar a variedade
de visdes que existe sobre o mercado
atual, um ter¢o dos dealers entende
que hoje os seminovos tém pouco
impacto no mercado para maquinas
novas. Para um terco, o impacto ja
diminuiu, mas continua relevante, en-
quanto outro terco ainda percebe um
impacto forte. Para complicar mais,
ainda persiste a duvida quanto ao ni-
vel das compras publicas no primeiro
ano do novo governo.

RANGE

Com tantas incertezas, ndo deve-
mos nos surpreender que os fabri-
cantes que participaram do Estudo
de Mercado 2018-2019 tenham reve-
lado visGes bastante variadas quanto
a demanda para equipamentos em
2019. Referindo-se a Linha Amarela,
uma grande empresa do setor projeta
uma queda mais ou menos geral em
torno de 17%, comparado as vendas
em 2018, enquanto outra cita vendas
rigorosamente iguais as de 2018 para
todas as categorias estudadas. Um
terceiro fabricante espera pequenas
varia¢des (positivas e negativas) em
torno de zero, ao passo que um quarto
player entende que pode haver varia-
¢des maiores em diferentes catego-
rias, mas que somadas representam
um crescimento geral de apenas 1%.

Nos demais equipamentos (Tabela
5) e de concretagem (Tabela 7), os
fabricantes participantes do Estudo
ndo fizeram previsdo de queda nas
vendas em 2019, mas houve nitida
variacdo entre as previsdes de cres-
cimento positivo, junto a previsoes
de estabilidade. Categorias com um
reduzido nimero absoluto de unida-
des vendidas podem estar sujeitas a
maiores flutuagoes percentuais. E as
cifras para caminhdes rodoviarios e
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FROTA PARADA: FREIO PARA NOVAS VENDAS?

CATERPILLAR

CGusto financeiro dos ativos imobilizados preocupa as empresas

Supondo que haja um aumento na demanda
na construcdo, a extensa frota atualmente pa-
rada nos patios brasileiros pode vir a ser um
obstaculo para a recuperacdo do mercado de
novos equipamentos. Essa questao inquieta
muita gente. Na sondagem de outubro de
2018, a média simples da estimativa de fro-
ta parada em 24 construtoras e locadoras foi
de 40%, com trés empresas indicando taxas
de 80% ou mais. Os dados revelam um ligeiro
viés de tamanho — a média ponderada foi de
45%. No Nordeste, como relata um Associado,
“a maioria das empresas continua com frotas
ociosas, acima de 60%, o que, com certeza,
impacta na compra de equipamentos novos”.
Mesmo que a maioria das empresas calcule
sua frota parada pela contagem simples de
maquinas, também € preciso considerar a me-
dicdo por valor, sendo melhor, nas palavras
de um participante da sondagem, “manter 10
caminhdes parados, que somados valem R$
2 milhes, do que um guindaste de grande
capacidade, que vale mais de R$ 6 milhdes”.
Ja estimativas de quanto as empresas podem
aumentar seu nivel atual de atividade — sem ter
de comprar ou alugar equipamentos adicionais
—, até certo ponto seriam indicadas pelas taxas
de frota parada. “Poderiamos dobrar a receita
com a mesma frota”, observa um executivo que
atualmente registra mais de 80% de ociosidade.

“Mas ha sempre a questao do tipo de obra nova,
sendo que o perfil de equipamento adicional de-
mandado pode ndo ser exatamente igual ao da
frota parada.”

A maioria das empresas diz ndo temer pro-
blemas de vandalismo ou roubo com equi-
pamentos parados, muitos ja recolhidos
aos depositos. A preocupacao maior é com
manutencao. Outra questao que surge apos
um longo periodo de mercado recessivo é a
defasagem tecnolégica, tanto em termos de
produtividade como pela exigéncia de mui-
tos contratantes em ter sua obra tocada com
equipamentos novos ou seminovos. “Geren-
tes de frota se esforcam para ficar com os
equipamentos mais novos, considerados es-
tratégicos para a retomada, mas nem sem-
pre é facil se desfazer dos mais antigos”,
afirma um Associado do Nordeste.

Pairando sobre todas as decisoes esta o cus-
to. Quase todas as empresas ouvidas disse-
ram se preocupar com o custo financeiro dos
ativos imobilizados. Mas um locador observa
que ha uma boa diferenca se o equipamen-
to j& foi pago ou se ainda tem prestacdes
a quitar. “Frota parada acima da demanda,
porém quitada, preocupa menos e da a con-
dicdo de levantar caixa com venda”, diz. “Ja
ficar na mesma condicdo com endividamen-
to da frota é bem mais preocupante.”




tratores de pneu, por exemplo, repre-  Grafico 7. Expectativa 2020, Grupo de Dealers

sentam estimativas de volumes de-

mandados pelo setor de construgio, Expectativa para o mercado da Linha Amarela em 2020
sendo suas previsdes de crescimento )
baseadas no desempenho de outros MEDIA

equipamentos relevantes no Estudo
de Mercado.

Finalmente, é bom lembrar que, em
todos os casos, os equipamentos com
vendas significativas fora do setor de
construgdo estao sujeitos a uma mes-
cla de diferentes drivers de demanda, E
se comparados com equipamentos
absorvidos somente pela constru-
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SOBRATEMA COMEMORA 30 ANOS COM FESTA

Durante o evento Tendéncias no Mercado da Construcao, que nesta 13* edicao contou com
a participacdo do economista Fernando Garcia, a Sobratema comemorou oficialmente seus
30 anos com o mercado. Na presenca de representantes das principais empresas do setor no
pais, a entidade retomou sua tradicional Festa de Confraternizacao de final de ano e aprovei-
tou para anunciar seu novo foco estratégico. “Queremos atuar em todos 0s aspectos no que
se refere a maquinas e equipamentos”, disse Claudio Schmidt, diretor executivo da Sobra-
tema. “Isso inclui uma atuacdo mais forte em prestacdo de servicos aos nossos associados.”
Neste ano, a festa foi especial. No periodo de trés décadas, a contribuicdo da Sobratema para
o mercado nacional de equipamentos para construcao e mineragao pode ser comprovada
pelas iniciativas que desenvolveu ao longo de sua historia. “Atualmente, contamos com ca-
torze programas, que promovem a disseminacdo de informacdo qualificada e conhecimento
técnico e mercadoldgico, além de formacdo, qualificacdo e capacitacdo profissional, desen-
volvimento de tecnologia e inovacao, relacionamento e troca de experiéncias entre pessoas

que atuam no setor”, afirmou Afonso Mamede, presidente da Sobratema.

e temos expectativas que manterao o
ritmo em 2019”, disse.

E evidente que, em suas previsoes,
todas as empresas - e ndo so6 no setor
de construcdo - refletem expectati-
vas quanto ao provavel desenrolar da
politica econémica no novo governo,
algo que a Sobratema, como entidade
de classe, ndo manifesta opinido pré-
pria. O Estudo de Mercado Sobrate-
ma, em suas previsoes, sempre busca
refletir uma sintese das avaliacdes e
previsdes das empresas participan-
tes. Para 2019, dada a diversidade
das opinides e as incertezas por tras
dessa amplitude, o Estudo optou por
apontar, na Linha Amarela, um range
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Diretores e conselheiros comemoram a data com alusao a fundacdo da Associacao em 1988

de 3% para cima ou para baixo em re-
lacdo as vendas estimadas para 2018.
E ndo se trata de uma média aplicada
linearmente para todas as categorias;
as previsoes individuais sdo ajustadas
para cima ou para baixo, caso a caso,
para refletirem a tendéncia das expec-
tativas dos fabricantes.

Como categoria, os equipamentos
de concretagem - recentemente in-
cluidos no Estudo de Mercado - sdo
mostrados em separado na Tabela 7,
meramente para preservar a compa-
racao estatistica ano-a-ano do grupo
dos “Demais equipamentos”. J4 as be-
toneiras estdo incluidas nessa mes-
ma tabela para mostrar seu volume

e tendéncia junto aos equipamentos
associados, mas suas vendas ja estdo
totalizadas dentro da categoria de ca-
minhodes rodoviarios.

As estimativas para 2018 e as pre-
visdes para 2019 estdo incluidas no
Grafico 4, sendo excluidos somente
os equipamentos de concretagem.
Por questdes de escala, o grafico mos-
tra somente o valor central do ran-
ge para 2019, enquanto o Grafico 5
mostra o range.

Como se V€, torna-se claro que o se-
tor de equipamentos continua muito
abaixo de seus melhores dias. Reme-
morando, o auge da Linha Amarela se
deu em 2013, com vendas de 33.435
unidades. Assim, as vendas estimadas
para 2018, de 11.655 equipamentos,
representam somente 35% daquele
momento recorde. Vale lembrar que
o nivel impressionante de vendas em
todas as categorias de equipamen-
tos (pelo menos, em todas as cober-
tas pelo Estudo) em 2011 refletiu a
demanda artificialmente alta de ca-
minhdes rodoviarios naquele ano -
como todos se recordam, as empresas
anteciparam compras para evitar pre-
¢os maiores, previstos com a introdu-
¢do de modelos com padrio Euro 5.

E DEPOIS?

Quanto ao futuro, permanece em
aberto. “Ainda havera dificuldades
em 2019 em fun¢do do or¢amento
apertado em todas as esferas publi-
cas, tendendo a melhorar a partir
de 2020” opinava o diretor de uma
construtora de tamanho médio, loca-
lizadoa no Sul do pais, pouco antes do
segundo turno das eleigdes.

Na mesma linha, o executivo de um
renomado fabricante nido esperava
grandes alegrias para 2019. “A reto-
mada do pais deve ocorrer no segun-
do semestre de 2020, ou mesmo no
comeco de 2021” disse ele.

Também falando em meados de
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INICIATIVA RECONHECE OPERADORES DE ESCAVADEIRAS

Em mais uma iniciativa inédita do Nucleo Jovem da Sobratema, o Destaque Operador do Brasil
destaca a importancia dos operadores de escavadeiras de todo o territorio nacional. Apds uma
prova online, a etapa final e a premiacdo serdo realizadas no dia 29 de novembro, durante a M&T
Expo 2018. Segundo Alisson Daniel, coordenador do Ncleo Jovem, a homenagem foi criada para
homenagear a profisséo, que exige alta capacitacdo e qualificacdo profissional. “Também é uma
chance de os operadores demonstrarem suas habilidades e conhecimentos técnicos em diversas
situacdes e tipos de obras”, acrescenta.

Pés-Venda — A premiacdo vem se juntar ao Destaque Pés-Venda, que em sua 4° edi¢do apontou
as empresas que obtiveram a melhor avaliacdo de mercado em seus servicos de atendimento.

Equipamentos de Perfuracao | Equipamentos de Concreto

Air Service Convicta

Atlas Copco Euromecc

Sandvik Ixon

Caterpillar Caterpillar

Genie J(B

J(B New Holland Construction

Destaque Pds-Venda homenageou as empresas com o atendimento mais bem-avaliado no ano

outubro, um dos principais dealers
do pais reforcava a mensagem de
cautela. “O segmento de construcao
continua totalmente paralisado, sem
perspectivas no médio prazo”, ates-
tou. “Mas pode voltar a crescer no se-
gundo ano dos novos governos.”
Outro membro do Grupo de Dealers
se mostrava mais animado quanto a
possibilidade de ver o mercado re-
agindo mais rapidamente. “Acredito
em uma forte influéncia no desem-
penho da economia em 2018 e 2019,
com o resultado das urnas e possiveis
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reformas que serdo implementadas
em 2020” afirmou. E o alto executivo
de uma grande construtora, o mesmo
que ja alertou sobre o tamanho da
frota parada, estava animado pelo
impacto previsto das propostas do
presidente eleito no clima de inves-
timento: “A proposta baseada, entre
outros pontos, na melhoria da segu-
ranga publica, reformas tributarias e
previdenciarias, além da reducio de
custos e estrutura na ‘maquina gover-
namental’, a meu ver, traz estabilida-
de politica e atratividade aos investi-

dores nacionais e internacionais. Por
isso, estou realmente confiante e oti-
mista com o nosso futuro”, disse.

Nao ha duvida de que o setor esta
bastante animado e que o consenso
aponta para crescimento maior em
2020. Nesse ponto, o Grafico 6 re-
vela que 86% se declaravam “otimis-
tas” ou até “muito otimistas”, uma
vez que 0 novo governo, ja no segun-
do ano de mandato, teria tempo para
se organizar e pOr em pratica suas
propostas.

E o que tudo isso pode representar
para o mercado de equipamentos?
Conforme mostra o Grafico 7, entre
os membros do Grupo de Dealers ha
previsdo de uma melhora suave, para
12 mil maquinas. Caso o mercado em
2019 chegue ao limite superior do
range proposto pelo Estudo de Mer-
cado, essa previsdo pode vir a ser
conservadora demais.

Finalmente, temos as previsdes de
seis fabricantes que, como parte do
Estudo de Mercado deste ano, ofere-
ceram previsoes para a Linha Ama-
rela em 2020, sendo que a média
das respostas aponta para 13.400
maquinas, dentro de um range de
10.859 unidades até “em torno de”
15 mil unidades.

0 resumo da 6pera, portanto, é que
realmente ha bastante otimismo,
mas sem exagero. Ninguém fala em
uma “explosdo de crescimento”, mas,
apos as subidas e as quedas vertigi-
nosas dos anos recentes, um periodo
de crescimento moderado nao fara
mal algum ao setor.

*Brian Nicholson é coordenador do
Estudo Sobratema do Mercado Bra-
sileiro de Equipamentos

Saiba mais:

Estudo de Mercado: sobratema.org.br/Programas/300524
Sobratema: sobratema.org.br

Tendéncias: sobratematendencias.com.br




MAQUINAS MOVIDAS A INOVACAO.

A JCB tem o maior orgulho de sua origem inglesa e, como nao poderia deixar de ser, tem a inovacao
como parte fundamental de sua filosofia. Nesses mais de 70 anos de histéria, tornou-se uma das trés
maiores fabricantes de equipamentos de construcao do mundo. Quando o assunto é criar solugdes
mais eficientes e econémicas, nao existe obstaculo que pare nossas equipes.

BRITISH INNOVATION

WILLIAMS IHIRACING
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A DESPEITO DA CRESCENTE PADRONIZAGCAO
TECNOLOGICA, FABRICANTES APRESENTAM
DIFERENCIAIS CONSTRUTIVOS E CONCEITUAIS
CAPAZES DE INFLUENCIAR DECISIVAMENTE NA
ESCOLHA DO EQUIPAMENTO

Por Antonio Santomauro

JOHN DEERE

quipamentos classicos da

construgdo, as motoni-

veladoras tém presenca

garantida (e imprescindi-
vel) em canteiros de grandes obras,
nos quais cortam, escavam, nivelam
superficies e movimentam mate-
riais, dentre outras tarefas pesadas,
porém cada vez mais precisas. Até
por isso, também sio cada vez mais
usadas em atividades do agronegé-
cio, que se vale dessas maquinas
- em seus mais diferentes portes e
modelos - em um amplo leque de
atividades produtivas no campo
(confira Box na pag. 46).

De saida, poténcia e peso man-
tém-se como os critérios mais basi-
cos para a selecido entre um modelo
e outro. No amplo leque oferecido
comercialmente pelas fabricantes
no pafs, a linha multimarcas parte
de 15, 17 e 19 toneladas e segue
acima disso, em poténcias nas fai-
xas entre 130 hp e 280 hp. Essas
varia¢des elementares, é bom des-
tacar, desdobram-se em diversas
outras configuracdes, definidas por
tipo de transmissdo, motor, largura
e alcance da lamina, escarificador,
eletronica embarcada, sistema hi-
draulico, tracdo, posicionamento da
cabine, dentre outros subitens, so-
bre os quais é indicado consultar o
manual do fabricante.

De todo modo, alguns principios
sdo passiveis de observacdo. Por
exemplo, os especialistas sdo una-
nimes em apontar que inicialmente
a escolha deve considerar a rotina
que a maquina enfrentara - como
corte, movimentacido e acabamento
-, assim como o material com o qual
lidara, conhecendo sua composicido
e grau de compactacdo. A andlise
prévia requer ainda uma avaliagdo
das caracteristicas do terreno sobre
o qual o equipamento trabalharj,
sendo que topografias inclinadas
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MOTONIVELADORAS
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Conversor mantém indices

ou com elevada incidéncia de chu-
va, por exemplo, podem exigir uma
versdo com tragao nas seis rodas.

E apenas um exemplo. A despei-
to da padronizacdo crescente dos
projetos, com a qualidade nivelada
por cima, as diferentes marcas de
motoniveladoras ainda apresen-
tam alguns diferenciais capazes de
influenciar na escolha por um ou
outro modelo, como é o caso do sis-
tema de transmissao, que pode ser
direto ou dotado de conversor de
torque. Ou seja, a escolha também é
definida nos detalhes.

USUARIOS

E isso nem sempre é tdo simples de
se fazer, tendo em vista a ampla ofer-
ta do mercado brasileiro. Segundo o
Guia de Equipamentos da Sobratema,
o mercado brasileiro de equipamen-
tos atualmente disponibiliza nada
menos que 27 diferentes modelos de
motoniveladoras, de nove fabricantes
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elevados do torque de saida mesmo em baixas rotacoes

- e esse niumero pode ser ainda maior
na préxima atualizacdo do programa.

Para aprofundar a questdo, a Re-
vista M&T foi a campo ouvir alguns
usudrios e fabricantes dessa classe
de maquina. A transmissdo direta,
por exemplo, é a opcdo preferencial
de Anderson de Oliveira Ferreira,
sécio-gerente da Moviterra, locadora
sediada na cidade de Belo Horizon-
te (MG), cuja frota conta atualmente
com dez motoniveladoras da marca
Caterpillar. “A transmissao direta con-
fere a poténcia desejada sem perda de
combustivel”, ele justifica. “Além dis-
so, tenho maquinas que operam ha 12
mil horas sem nenhuma necessidade
de manuten¢do na transmissao.”

Ja o conversor de torque é mais va-
lorizado por Eurimilson Daniel, dire-
tor da Escad Rental, que mantém 35
motoniveladoras das marcas Case e
New Holland para locagao. “O conver-
sor de torque é um alinhamento da
rotacdo do motor com a transmissao,
que potencializa a operacdo através

dessa sintonia de rotacdo”, explica.
“Assim, caso determinada etapa de
um trabalho exija mais torque em ro-
tacdes mais baixas, o conversor con-
segue disponibiliza-la.”

No entanto, esse ndo é o inico ponto
a ser considerado. Para Daniel, o mais
importante é haver op¢des ao merca-
do, com diferentes graus de tecnolo-
gia. “No setor de locagdo, valorizam-
-se itens como a poténcia de motor,
que deve ser adequada a necessidade,
o sistema de operac¢do, com respostas
mais rapidas, e a escarificagio trasei-
ra”, descreve. “Esses sdo pontos que
contribuem decisivamente na hora da
escolha do investimento.”

Outro ponto destacado pelo espe-
cialista refere-se ao posto de tra-
balho. “As cabinas fechadas vém ao
encontro de uma evolucio tecnold-
gica que conquistou a preferéncia
do mercado ao oferecer mais con-
forto e seguranga”, diz Daniel, que
também é vice-presidente da So-
bratema. “Por experiéncia, também
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MOTONIVELADORAS

prefiro a cabina no chassi traseiro,
pois assim propicia melhor visao
para o operador, além de estrutura
ROPS/FOPS e ar condicionado, para
garantir seguranca e bem-estar ao
operador.”

Ja o socio-diretor da Satélite Terra-
plenagem, José Antonio Spinassé, vé
a motoniveladora como um equipa-
mento dedicado principalmente ao
acabamento, uma etapa que, depen-
dendo da condicdo da obra e do es-
paco disponivel, pode desenvolver-
-se em maior ou menor velocidade.
“Por isso, sdo interessantes opgdes
com numero maior de marchas, que
ddo mais condi¢es as transmissdes
de, somando as poténcias dos mo-
tores, multiplicar for¢a e velocida-
de”, destaca, informando ainda que
a maior parte das motoniveladoras
disponiveis no Brasil possui entre 9
e 14 marchas, contando ré.

l‘n REVISTA M&T

FABRICANTES

Com isso, ja é possivel ter uma
ideia, mas ha ainda o ponto de vis-
ta de quem produz a maquina. Re-
forcando o comentario de Daniel,
a New Holland Construction reite-
ra que a presenca do conversor de
torque nos sistemas de transmissao
realmente confere vantagem signi-
ficativa as suas motoniveladoras.

Além de cambio powershift - ade-
mais, presente em equipamentos da
concorréncia -, as transmissoes das
motoniveladoras da marca contam
com conversor de torque capaz de
“multiplicar em até 2,4 vezes o tor-
que de saida”, mantendo esse para-
metro em indices elevados mesmo
em baixas rotacdes. “Elas também
incluem a funcdo automatica lock-
-up, capaz de anular a multiplicacao
do torque, resultando em um com-
portamento mais suave da maqui-

na”, acrescenta Fernando Neto, es-
pecialista de marketing de produto
da New Holland Construction.

Atualmente, a fabricante dispo-
nibiliza trés modelos de motoni-
veladoras com poténcias entre
160 hp e 219 hp e cabina monta-
da no chassi traseiro, propiciando
ganhos na visibilidade da lamina.
Ja os motores sido de 6,7 litros,
enquanto os concorrentes traba-
lham com motores de 8,8 litros
ou mais. “Teoricamente, motores
maiores proporcionam mais po-
téncia e torque maior”, ressalta
Neto. “Mas essas motoniveladoras
possuem motores elétricos, que
se ajustam automaticamente a
cada necessidade de torque e po-
téncia, de modo que a eficiéncia
se da pela relacdo entre produti-
vidade e consumo.”

A Caterpillar, por sua vez, agrupa

Projetadas para alto
rendimento, transmissoes
diretas evitam perda de energia
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ALMOCO NOS MELHOR ES

RESTAURANTES.

ESSE £ O MUNDO REAL.
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MOTONIVELADORAS
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Sensores e s

suas motoniveladoras nas séries K
e M, compostas por nove modelos
com poténcias que variam entre
103 e 399 kW. Com motores dife-
rentes, os equipamentos da série M
também contam com mais recursos
tecnolégicos, inclusive comandos
por joysticks. Mas todos trazem
transmissdo direta. “Sdo transmis-
sOes projetadas para alto rendimen-
to, que geram maior transmissao de
poténcia sem perda de energia, com
alta durabilidade”, afirma Pablo
Santos, especialista em aplicagdo de
produtos da fabricante.

A marca, nio obstante, também
disponibiliza transmissdo com con-
versor de torque no modelo 919,
que em novembro se tornara a pri-
meira motoniveladora com a marca
SEM comercializada oficialmente
no Brasil. “O sistema de aciona-
mento direto entrega mais potén-
cia livre no solo”, destaca Santos.
“Mas independentemente do tipo
de transmissdo, ambas as maquinas
entregam a poténcia ideal para cada
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oftwares opcionais geram informacoes em

=,

. I -
tempo real sobre a operagéo

aplicagao.”

Ja a John Deere aposta em moto-
niveladoras com sistema de trans-
missao direta, concebido com a tec-
nologia EBS (Event Based Shifting)
e que, de acordo como o gerente de
vendas da fabricante, Thomas Spa-
na, permite ao operador ir de uma
marcha a outra, para frente ou em
ré, sem a necessidade de passar por
marchas intermediarias ou mesmo
parar o equipamento para neutra-
lizar a transmissdo antes de inver-
ter o sentido. “Isso facilita enorme-
mente o trabalho do operador e,
de quebra, faz a transmissdo durar
mais tempo”, destaca Spana.

Atualmente, a John Deere fornece
ao mercado brasileiro quatro dife-
rentes modelos de motonivelado-
ras, com poténcias entre 200 e 250
hp e peso operacional entre 17,5 te
19,3 t. A manuten¢do tem um lugar
especial na linha. Isso porque, de
acordo com Spana, o projeto des-
ses equipamentos permite acesso
rapido aos filtros, possibilitando

NEW HOLLAND CONSTRUCTION

que o proprio operador troque ra-
pidamente os cal¢os dos circulos
[componentes que movimentam as
laminas e que também requerem
substituicdes periddicas]. “As ma-
quinas contam ainda com sistema
de bloqueio automatico do diferen-
cial, que precisa ser acionado para
que oS pneus traseiros girem jun-
tos”, acrescenta Spana. “Mas nem
sempre o operador se lembra de
fazer esse bloqueio, ocasionando
quebras nas correntes e no tandem
da transmissdo.”

OPCIONAIS

Acompanhando as tendéncias do
setor, as motoniveladoras também
embarcam cada vez mais a eletronica
em seus projetos, notadamente via
sensores e softwares especializados
que geram informag¢des em tempo
real sobre sua operagdo. Isso inclui
dados sobre temperatura, pressio,
consumo e outros, em um fluxo con-
tinuo de informagdes que permitem
corrigir de imediato a¢des potencial-
mente danosas aos equipamentos,
além de programar paradas de ma-
nutencdo preditiva e, em uma etapa
ainda mais avancada, automatizar
alguns processos ou mesmo toda a
atividade da maquina.

Geralmente, esses sistemas ainda
sdo comercializados como opcionais
no pais, exigindo investimentos adi-
cionais. Em alguns casos, com sis-
temas completos de automacio, os
investimentos sdo tdo significativos
que podem equivaler ao valor investi-
do na prépria maquina ou em grande
parte dela.

No momento, isso é algo fora de
cogitacdo. Mas para uma locadora
média, por exemplo, um sistema de
rastreamento e monitoramento das
informagdes da maquina pode ser
interessante, por permitir identificar
manuseio incorreto por parte dos
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MOTONIVELADORAS

Tecnologias de entrada otimizam o monitoramento das maquinas

operadores de seus clientes, como
observa Ferreira, da Moviterra. “Ao
se detectar rapidamente algo que
acontece em algum componente,
reduzem-se bastante as paradas, agi-
lizando inclusive as a¢des de manu-
tencdo inesperadas [corretivas], pois
indicam onde pode estar o problema”,
ressalta o especialista.

Spinassé, da Satélite, reforca que a
automatizacdo dos equipamentos de
fato permite ampliar os indices de
acerto dos trabalhos, ajudando as-
sim a reduzir seus custos. Nesse sen-
tido, diz ele, ja é possivel até mesmo
eliminar a necessidade do greidista
- como é denominado o profissional
que caminha a frente da motonive-
ladora fazendo as anotacdes para a
distribuicao uniforme dos materiais.
“Mas esses sistemas exigem uma ca-
pacitacdo que, por sua vez, demanda
tempo e investimento”, contrapde. “E
isso, na atual conjuntura da economia
brasileira, também ndo estid muito
disponivel.”

U4

REVISTA M&T

O especialista expande a conside-
racdo ao analisar a importancia dos
joysticks, que em alguns modelos ja
substituem as alavancas. “Esses com-
ponentes permitem obter um con-
trole mais preciso, proporcionando
maior rendimento a maquina”, asse-
gura. “Mas, assim como os sistemas
embarcados, também demandam
operadores mais capacitados, pois o
padrdo brasileiro ainda é [usar] o co-
mando com alavancas.”

Embora o controle por joysticks
possa realmente constituir um dife-
rencial para as motoniveladoras, as
alavancas também vém evoluindo,
observa Daniel, da Escad. “Elas agora
tém cursos mais curtos e bem-posi-
cionados para operagio, além do cus-
to mais atrativo”, argumenta.

Segundo o locador, é preciso consi-
derar que a evolucio tecnolégica das
motoniveladoras nem sempre encon-
tra uma contrapartida comercial no
mercado brasileiro. Principalmente
no mercado de locacdo, que segundo
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ele ndo acompanha pari passu o valor
agregado as maquinas pela tecnolo-
gia. “Apesar de ser um propulsor de
maquinas e tecnologias no mercado,
nosso setor ainda sofre com a sus-
tentabilidade econdémica dos inves-
timentos. No caso das motonivelado-
ras, ainda temos alguns passos a dar
no sentido de equilibrar as melhores
ofertas de tecnologia embarcada com
as possibilidades e exigéncias de mer-
cado”, afirma. “Todavia, temos de ad-
mitir que esses recursos — como, por
exemplo, o bloqueio de tragdo, hoje
presente nas principais marcas, as-
sim como sensores e outras tecnolo-
gias que oferecem maior precisdo na
distribuicdo dos materiais -, tém per-
mitido obter niveis mais elevados de
produ¢do, materializando uma nova
realidade para o setor”

ENTRADA

Até porque ja existem ferramen-
tas eletronicas capazes de agregar
beneficios palpaveis a operagdo de
motoniveladoras com custo mais
acessivel. No caso das maquinas da
Caterpillar, como garante Santos,
isso representa menos de 5% em in-
vestimento adicional.

Exemplos dessas “tecnologias de
entrada”, diz ele, sdo o sistema de
nivelagdo automatica Cross Slope
- com o qual o operador pode con-
trolar apenas um lado da lamina,
enquanto o outro mantém automati-
camente a inclinagdo - e os sistemas
Auto Articulation e Stable Blade que,
respectivamente, reduzem o raio de
giro e harmonizam automaticamente
a velocidade da maquina quando os
sensores detectam saltos excessivos.
Ambos ainda sdo opcionais nos equi-
pamentos da série M da marca.

Ja na Série K, conta o executivo, a
recente atualizagdo promovida pela
fabricante incluiu opcionais como o
Sensor Digital de Inclinacdo da La-
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NO AGRONEGOCIO, CONFIGURAGAO
DEPENDE DA CULTURA TRABALHADA

Segundo o gerente de vendas da John Deere, Thoméas Spana, as motoniveladoras indica-
das para atividades agropecuarias podem ser subdivididas em dois grupos: “intensas”
e "utilitérias”. O primeiro inclui uso em lavouras de cana, nas quais preparam o solo
para o plantio, nivelam terracos e realizam curvas de nivel, todas elas atividades que
demandam alta produtividade e, portanto, requerem equipamentos maiores. “J& nas
atividades utilitarias, nas quais podemos elencar culturas de graos e algodao, as moto-
niveladoras trabalham na maior parte do tempo na manutencao das estradas”, diz ele.
“Trata-se de um servico mais leve e que, portanto, pode ser executado satisfatoriamen-
te por um equipamento de menor produtividade.”

Heavy Duty - Para atividades mais pesadas, a New Holland apresentou na Agrishow
deste ano uma motoniveladora que incorpora como item de série a configuracdo Heavy
Duty, antes oferecida apenas como opcional. Nessa configuracdo, os pneus sdo maiores
e 0 peso da placa de empuxo sobe significativamente, de 492 kg para 800 kg. Obtém-
-se assim um aumento nas forcas de tracdo e de penetracdo da ldmina. “Em breve,
também haverd uma atualizacdo no painel de instrumentos, que passara da coluna de
direcdo para o para-brisa”, revela Fernando Neto, especialista de marketing de produto
da New Holland.

All Wheel Drive — Também no agronegocio, a definicdo da melhor configuracao do
equipamento requer avaliacdo prévia do trabalho a ser realizado, assim como calculo
dos ciclos por horas de utilizacdo, peso adequado para o solo em que a maquina rodara
e tempo de retorno do investimento esperado pelo proprietario, entre outras informa-
cBes. “E valido mencionar o uso de motoniveladoras com tracio AWD (All Wheel Drive),
que pode constituir uma opcao para trabalhos em curva de nivel, dreas muito chuvosas
ou com material solto ou arenoso”, destaca o especialista em aplicacao de produtos da
Caterpillar, Pablo Santos.

JOHN DEERE

se destacam em atividades
agropecuarias

mina, além de outros recursos que pas-
saram a ser padrio de fabrica. “Desde
setembro as maquinas dessa série tra-
zem de fabrica os sistemas ECO Mode e
de Desligamento do Motor em Marcha
Lenta, destinados a reduzir o consumo
de combustivel”, cita Santos.

J& a New Holland disponibiliza
um sistema de telemetria e mo-
nitoramento remoto (FleetForce)
e uma tecnologia de otimizacdo e
automatizacdo do trabalho das ma-
quinas (FleetGrade). O portfélio
da marca também inclui o Datar,
uma ferramenta de diagnéstico que
rastreia e grava diversos parame-
tros de funcionamento da maqui-
na, como temperatura, pressio,
corrente e tensdo de componentes
eletrohidraulicos e de motores. “O
Datar identifica varia¢gdes que indi-
quem sinais de avarias, otimizando
o desempenho e as programacdes
de intervengdes, ajudando a mini-
mizar o tempo de maquina parada
e evitando a troca desnecessaria de
componentes”, diz Paulo Cassimiro,
gerente de suporte de produto da
New Holland Construction.

Também a John Deere inclui sis-
temas de telemetria e de produti-
vidade em suas motoniveladoras.
Denominado JDLink, ha tempos seu
conhecido sistema de telemetria ja é
padrdo nos equipamentos da marca,
enquanto os sistemas de automati-
zacdo da producdo, como acredita
Spana, logo também se tornarao im-
prescindiveis, ao menos em determi-
nadas aplicagdes. “O mercado ja sabe
do valor desses sistemas e, agora, o
que se discute sdo basicamente seus
aspectos financeiros”, finaliza.

Saiba mais:

Caterpillar: www.cat.com/pt_BR

Escad Rental: escad.com.br

John Deere: www.deere.com.br

Moviterra: moviterra.com.br

New Holland Construction: construction.newholland.com/lar/pt
Satélite Terraplenagem: www.sateliteterraplenagem.com.br
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arregagam as mangas e fazem o que precisa ser feito. Os que
nao tém medo de dizer “sim, vamos tentar”. Pessoas que olham
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forga e intuicdo. Homens e mulheres que acreditam em suas
decisdes e acdes. E assim que grandes feitos sdo realizados.
No mundo real, os legados nascem por causa de pessoas
assim. Porque, enquanto os sonhadores herdam a Terra, sao

realizadores como vocé que a fardo melhor.
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RECICLAGEM

ALTA TECNOLOGLA DE
DESTINACAO

CONTANDO COM A PRIMEIRA CENTRAL MECANIZADA DA AMERICA LATINA,
A ESTAGAO DE TRANSBORDO E TRIAGEM DA PONTE PEQUENA CONJUGA
EQUIPAMENTOS PESADOS E DISPOSITIVOS INDUSTRIAIS AVANCADOS NA OPERAGAO

Por Marcelo Januario

l‘s REVISTA M&T



SANDVIK TIGER
UM SALTO PARA A ERA
DA PRODUTIVIDADE

A nova linha Tiger DG de carretas de perfuracao hidraulica de rochas vai te
surpreender. Caracterizada por sua alta funcionalidade, eficiéncia e confiabilidade, ela
garante alta produgdo mesmo nas condigdes operacionais mais dificeis.

A linha Tiger DG ¢é a sua oportunidade de dar um grande salto de lucratividade.

ROCKTECHNOLOGY.SANDVIK
vendas.sandvik.@sandvik.com
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RECICLAGEM

uando se fala em recicla-

gem de residuos sélidos,

é notorio que falta muito

para o Brasil atingir ni-
veis malS avancados de tratamento
e destinacdo. Até porque isso passa
também por um avango na conscien-
tizacdo da populagdo, que precisa
aprender a separar seu descarte de
maneira mais sistematica e responsa-
vel. Sem falar nos investimentos que a
questao envolve.

Mas alguns dados expdem a di-
mensdo concreta do desafio. A ge-
racdo de Residuos Sélidos Urbanos
(RSU) no Brasil chegou a 78,4 mi-
lhées de toneladas em 2017, em um
aumento de cerca de 1% em relacao
ao ano anterior, como informa re-
portagem recente do jornal Folha
de S.Paulo. Desse total, diz o texto,
“a coleta regular atingiu 91,2%, o
que corresponde a 71,6 milhdes
de toneladas”. Sendo assim, um vo-
lume expressivo de 6,9 milhdes de
toneladas de residuos teve destino
totalmente desconhecido.

Mais que isso, de todo o material
capturado pelo sistema de coleta re-
gular, 40,9% sdo descartados de for-
ma inadequada, resultando em um
total de 29 milhdes de toneladas que
sdo enviadas a lix6es ou a aterros sem
sistemas adequados para protecdo do
solo, das dguas e do entorno. E a des-
peito da vigéncia da Politica Nacional
dos Residuos Sélidos (PNRS) - ampa-
rada na Lei 12.305/2010, que quali-
fica e da rumos as discussdes sobre o
tema -, nos ultimos dois anos o uso de
lixoes cresceu 3% no territério nacio-
nal, passando de 1.559 a 1.610 o nu-
mero de cidades que fazem uso desse
improviso arcaico para a destinagdo
final dos residuos.

Aparentemente, esse cenario ainda
vai demorar a mudar. Como mostra
estudo recente da Abrelpe (Associa-
¢do Brasileira Empresas de Limpeza
Publica e Residuos Especiais), até o
ano passado 1.647 municipios brasi-
leiros ndo contavam com quaisquer
iniciativas nessa importante area do
planejamento urbano.

PROJETO

Se as cidades brasileiras ndo con-
seguem avanc¢ar na coleta e reci-
clagem seletiva, isso ndo se da por
falta de solugdes. E ao menos em
termos de tecnologia, o pais ja con-
ta com algumas experiéncias exem-
plares, como o complexo da Estacdo
de Transbordo e Central Mecaniza-
da de Triagem da Ponte Pequena, na
regido do Bom Retiro, que aponta o
caminho a ser seguido. A Revista
M&T visitou o local para descobrir
porque a instalagdo vem chamando
a atencdo de especialistas de varias
partes do mundo.

Encravada em pleno coracido da
capital paulista, a estacdo consti-
tui a primeira central mecanizada
de material reciclado da América
Latina, com capacidade nominal
de processar 250 t/dia de residuos
recolhidos na regido noroeste da
metrépole, atendendo a 1,5 milhdo
de domicilios. Inaugurada em 2013,
atualmente a instalacdo de 19 mil
m? processa 60 t/dia e, mesmo ain-

Encravada no coracéo da capital paulista, a estacdo de transbordo atende a 1,5 milhdo de domiciios na regido noroeste da metropole
"—-"'"
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Fachada da operacéo: objetivo de;Ievar a10% o indice de éfdcessamento' dos residuos solidos na capital

da operando abaixo da capacidade
maxima, vem contribuindo para a
meta de multiplicar exponencial-
mente a quantidade de residuos re-
ciclados na cidade.

Dividida em duas operagdes desvin-
culadas, mas em sintonia, a iniciativa
representa um esforco para alcangar
a meta estabelecida pela prefeitura,
no sentido de aumentar de 1,8% para

10% o indice de processamento dos
residuos so6lidos da capital, de acordo
com as diretrizes da PNRS. Na Euro-
pa, para comparagio, esse indice ja
ultrapassa 16% em alguns paises.
Um montante de R$ 26 milhges foi
investido na instalacdo da central,
sendo R$ 15 milhdes aportados em
equipamentos de tecnologia alema,
francesa e espanhola, sem custos

para a prefeitura. Isso porque, por
obrigac¢des contratuais, a responsavel
pelo empreendimento é a concessio-
naria Loga (Logistica Ambiental de
Sao Paulo), que administra a opera-
¢do de transbordo e monitora a plan-
ta de reciclagem, que por sua vez é
parcialmente operacionalizada por
cooperativas credenciadas pela Auto-
ridade Municipal de Limpeza Urbana
(Amlurb), ligada a Secretaria Munici-
pal de Servigos.

TRANSBORDO

Quando chegam a estac¢do, os cami-
nhoes coletores - brancos para séli-
dos domiciliares e verdes para mate-
riais reciclaveis secos, cada um deles
contendo cerca de 10 toneladas de
residuos - pesam a carga antes de
subirem para o transbordo, onde
despejam o material em um fosso

Full lectric processing

reddot award 2018 WelriiDEET
DE MOLITION
AWARDS2018

winner

SHORTLISTED

2 AWARD - PLANT & ECUIPMENT

¥ Monitoramento remoto 24/7 _
temas com eficiencia de combustivel e Si
Baixo custo de operacdao e manutencao
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Equipamento industrial da Stradler é um dos recursos de alia tecnologia utilizados na central de triagem

de 10 m de largura, 50 m de compri-
mento e 8 m de profundidade, com
capacidade para de 4 mil m*. “Os ve-
iculos fazem a manobra, projetam-se
sobre o fosso e fazem o transbordo”,
explica Jodo Paulo Lopes da Costa,
analista técnico da Loga.

Compondo uma frota com cerca
de 300 unidades, os veiculos fazem
de duas a trés viagens por dia, au-
xiliados por vans brancas do tipo
Sprinter, que recolhem material
hospitalar e corpos de animais do-
mésticos, por exemplo. Além dos
caminhdes especiais que fazem a
coleta e trazem o material, em um
fluxo continuo, atuam de modo per-
manente no local uma minicarrega-
deira (que alimenta a planta e ade-
qua o material para abrir espago
para os caminhdes) e duas platafor-
mas de trabalho aéreo, uma telescé-
pica e outra tesoura (que atuam na
manutencdo predial). Também ha
um a caminhdo “delivery”, que faz
a limpeza do tunel das carretas, e
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CESAR OGATA

um caminhdo-pia, para limpeza das
ruas internas e do fosso.

No centro da operacéo, a frota da
estacdo conta com quatro escava-
deiras Volvo EC 380 DL com peso
operacional de 38,3 t, sendo duas
unidades de reserva. Girando 1802
em um processo continuo, as esca-
vadeiras tém a responsabilidade
de transferir o residuo nio reci-
clavel lancado no fosso para as 25

Material reciclavel seco

percorre quilometros de esteiras no

carretas VW Constellation 19330
(equipadas com implementos Ros-
setti de 55 m?), que o levam a sua
destinacdo final, no aterro sanita-
rio de Caieiras (SP). “Em outros lo-
cais, sdo utilizadas garras mecani-
cas, mas com nosso contingente de
residuos, ndo famos conseguir su-
prir a logistica de entrada e saida”,
comenta Costa. “E verdade que,
pelo peso, a esteira das maquinas

processo de friagem

CESAR OGATA
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quase arrebenta todo o nosso piso,
mas nao hd nada melhor para fazer
a transferéncia, com estabilidade,
capacidade de carga e velocidade
de operacgdo.”

Sdo dois operadores por maquina,
com a troca feita a cada duas horas
em funcdo da insalubridade do recin-
to. Ja os treinamentos do pessoal (que
ja foi terceirizado, mas nido é mais)
sdo feitos nos finais de semana. “Se-
manalmente, temos uma pausa — mas
ndo paramos a operag¢io - aos domin-
gos, para lavar a unidade”, informa o
especialista, explicando que a Loga
ndo costuma contratar diretamente
no mercado, devido a complexidade e
especificidade da atividade. “A maio-
ria dos operadores vem da prdpria
empresa, comec¢ando com a minicar-

regadeira, passando depois para as Em uma operagao simulténea, o processo inclui a disposicéo da coleta, passa pelo carregamento de carretas com
outras maquinas até se tornarem pro- 0 residuo perecivel, pela triagem mecanizada do matertal reciclavel seco e pela descontaminagdo manual das esteiras,
até finalizar com a prensagem e armazenamento para destinagdo final do produto

IMAGENS: MARCELO JANUA

fissionais da area”, explana.

R 380 LC-9

EXTREMAMENTE ECONOMICA.
SO NAO ECONOMIZA NA FORCA!

* MAIS POTENCIA E TECNOLOGIA
PARA O SETOR DE MINERACAD.

* MOTOR DE NIVEL 3 INSTALADO.

* MAXIMA PRECISAO NO
CONTROLE HIDRAULICO.

PERSONALIZACAD DA CABINE PARA
NECESSIDADES INDIVIDUAIS.

@BMC | AHYUNDA

03007700262 | 08007700262
(para Capital) (para Demals Localidades)

www. bmchyundal.com.br
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Em relagdo a manutengdo das ma-
quinas pesadas, a operagdo conta
com oficina prépria. Mas antes e ao
final da operacdo diaria, a equipe de
manutencao faz o check-list de todos
os equipamentos, incluindo limpeza,
troca de pecas, lubrificacdo e calibra-
¢do. Além disso, as maquinas even-
tualmente também sdo paradas no
meio do expediente para verificagdo
do combustivel e nova lubrificacdo.
“O maior problema esta relacionado
as mangueiras, que estouram com a
intensidade da movimentagio”, afir-
ma Costa. “Algumas vezes, também
surgem problemas no motor, mas isso
€ muito raro.”

CENTRAL

Na central de triagem, situada
logo ao lado do fosso, entra em cena
a tecnologia industrial, que utiliza
principios épticos, magnéticos e me-
canicos para separar os residuos por
formato, material e até mesmo cor.
Para tanto, o material reciclavel seco
(papelao, plastico, papel e metais) é
depositado pelos caminhdes em uma
area da central, a partir de onde sdo
sequencialmente separados, prensa-
dos e enfardados por meio de pro-
cessos mecanizados.

Nesse processo ininterrupto, os
residuos de maior volume e vidro
passam por pré-selecdo manual, em
uma operacdo feita por catadores das
cooperativas. A proxima etapa consis-
te na passagem dos residuos por um
equipamento balistico, que identifica
residuos bidimensionais (como papel
ou papeldo) e tridimensionais (como
latas e garrafas).

Todo o trajeto dos materiais ocor-
re por quildbmetros de esteiras au-
tomatizadas e os sacos sdo abertos
por uma maquina, que tem capaci-
dade de separar cerca de dez dife-
rentes tipos de residuos. Em segui-
da, o material é encaminhado para

5" REVISTA M&T

um equipamento chamado Trom-
mel, da marca Stadler, semelhante
a uma peneira rotativa e que faz a
separacdo do material por tama-
nho. “Também é utilizado um equi-
pamento chamado double vacuum,
com dois cilindros que trabalham
com ar comprimido”, descreve Cos-

ta. “De um lado faz a sucgio e, de ou-
tro, expele. Assim, o plastico sobe,
enquanto o papel mais pesado cai.”

Em outro ponto, uma esteira seg-
mentada reduz os residuos em pe-
dacos menores, que caem por pe-
quenas aberturas. Depois, a esteira
passa sob um tambor imantado

IMPLANTAGAO DE CENTRAIS E DESAFIO NO PAIS

Mencdo honrosa no 18° Prémio Fiesp de Mérito Ambiental, o projeto da Estagdo de
Transbordo e Central Mecanizada de Triagem da Ponte Pequena constitui um avanco vital
para a cidade, a satde da populacdo e o meio ambiente. “A destinacéo final de residuos
sempre foi um desafio historico para a cidade de S&o Paulo”, comenta Jodo Paulo Lopes
da Costa, analista técnico da Loga.

Segundo ele, mais trés estacdes totalmente mecanizadas devem ser instaladas na cidade
de S&o Paulo, incluindo uma nova unidade na Rodovia Anhanguera, que ja possui licenca
prévia da Cetesb (Companhia Ambiental do Estado de Sdo Paulo) e aguarda a licenca
de instalacdo. Todavia, diz o especialista, a implantacdo de uma operacao como essa
provoca reacdes de diversos tipos, o que exige uma maior integracao com a populacao,
para mostrar os seus beneficios. “Aqui, como o transhordo estd encravado no centro da
cidade, ja& configura uma situacdo muito complicada, pois enfrenta varias restricdes, des-
de 0s municipes até o poder publico”, afirma. “Se ndo houver um entendimento, pode
ter lei e penalizar, mas ndo vai mudar nada, pois isso tem de vir da populacdo.”

Isso porque as pessoas precisam entender a importancia dessas instalagoes, além de
terem o cuidado de separar o material. "Possuimos maquinario, engenheiros e profissio-
nais, mas falta a conscientizacao, pois o problema esta |a no inicio, na geracdo do resi-
duo”, avalia o especialista, destacando outra questdo muito pertinente. “Os estrangeiros
chegam aqui e dizem que jogamos dinheiro fora, assustados com o desperdicio, tanto
econémico como ambiental.”

LOGA

ranshordo e triagem da
Ponte Pequena: instalagdo de
novas operacoes ainda enfrenta
restrigoes




Seja gentil. Seja-o trénsito seguro.- i

A obra nao pode parar. Por isso, € melhor
ter um caminhao que nunca para também.

O trabalho na construgao civil exige a forca que s6 um caminhdao Mercedes-Benz possui.
O Atego 2730 oferece toda a qualidade, a robustez e a confiabilidade necessarias para realizar
atividades pesadas. Visite um concessionario.

Robustez: Conforto:

* Resisténcia e facilidade de manutencéo * Maior espago interno

e Motor OM 926 LAde 7,2 1 e 286 cv - ¢ Painel de instrumentos interativo,
excelente desempenho e economia maior controle do caminhao

» Quadro do chassi sem emenda atras da cabina, * Bancos mais confortaveis da categoria

mais robusto e resistente
* Sistema de freios com ABS e EBD,

melhora a performance de frenagem e a dirigibilidade
* Protetor de cérter, grade de protec¢éo dos fardis
* Escape vertical e bloqueio de diferencial opcionais

n MercedesBenzCaminhoes mercedesbenz_caminhoes

www.mercedes-benz.com.br | CRC: 0800 970 9090

Mercedes-Benz

A marca que todo mundo confia.
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USO DE TECNOLOGIA ESBARRA NO ALTO CUSTO

Importados, escaneres 6p-
ticos como os utilizados na
operacdo da Loga represen-
tam um investimento de alto
custo, dificultando uma maior
adocdo pelas cooperativas
em todo o pais. “Associado
a politicas publicas, somente
0 crescimento do mercado da
reciclagem pode incentivar
a producdo nacional destes
equipamentos e a consequen-
te reducao de custos”, avalia
a engenheira Claudia Khair,
especialista da Recicloteca
(Centro de Informacdes sobre
Reciclagem e Meio Ambien-
te). Segundo ela, a industria
brasileira estd bem atenta
as novas tecnologias na re-

ciclagem e que, inclusive, ja

ha fabricantes locais para solucdes como pas
e garras mecanicas, esteiras rolantes e prensas
especializadas. "0 investimento em tecnologia

o Entrada na esteira dos residuos misturados
emmmumaem
@ Cabas de fibra éptica
€T Controlador do escaner éptico

Bmﬁmmmmarmm

RECICLAGEM HI-TECH

ESCANER FAZ A TRIAGEM DO MATERIAL

poderia se tornar viavel e, assim, permitir que
alcancemos melhores indices de reciclagem em
nosso pais”, conclui.

Equipamento de ultima geracao, 0 escaner
Optico exige investimento de alto custo, mas pode
alavancar os indices de reciclagem no pais

que - por meio de magnetismo e
inducdo elétrica - retira os metais,
transferindo-os para uma esteira
a parte, onde sdo separados por
tipos. “O metal ferroso é atraido e
jogado em um duto”, conta o analista.

Mas os residuos restantes ainda
precisam ser separados por tipo e
cor, o que é feito por modernos es-
caneres 6pticos, que fazem a leitura
e classificam o material. “Aqui fica
uma das maquinas mais interessan-
tes da operacio”, destaca Augusto
Colombo, técnico em mecatrénica
da Loga. “Adaptado ao residuo bra-
sileiro, o escaner também é um dos
equipamentos mais avancados da
central.”

Produzido pela francesa Pellenc,
o escaner possui lampadas haloge-
nas que emitem feixes de luz sobre
a esteira, fazendo com que o mate-
rial que passa sob a luz reflita um
espectro no equipamento, identifi-
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cando o tipo de material que esta
passando. “Ele consegue identificar
se é Tetra Pak, papel, sacola, PET, o
que for”, conta o técnico.

Enfim classificados e separa-
dos, os materiais sdo depositados
em “bunkers” abaixo da estrutu-
ra. Quando esses receptaculos en-
chem, sdo liberados para a area das
prensas, onde os materiais triados
sdo compactados automaticamente
por equipamentos da marca espa-
nhola Imabe, em fardos de 200 a
300 kg cada um, que ficam a dispo-
sicdo para comercializagdo em um
deposito temporario localizado na
area externa da central.

Nesse ponto, uma minicarrega-
deira e duas empilhadeiras elétri-
cas de pingca atuam no manuseio
dos fardos finalizados. “Geralmen-
te, o material é vendido por leildo,
sendo que o proprio comprador
vem retirar”, diz Costa, lembrando

que o dinheiro arrecado é revertido
pela prefeitura para as cooperativas
de catadores.

E assim o ciclo finalmente se en-
cerra. Com monitoramento por
cameras, todo esse complexo pro-
cesso é controlado por softwares
da ProControl em uma sala isolada
no alto, entre o transbordo e a cen-
tral, que gerencia o maquinério e as
operagdes. “As pessoas ndo fazem
ideia do que acontece em relacao
aos residuos, pensam que eles de-
saparecem por magica”, diz Costa,
apontando para o layout da insta-
lagdo em um monitor. “Pensam que
o material desintegra sozinho, nao
imaginam que h4 toda uma estrutu-
ra de engenharia para fazer a desti-
nag¢ao correta disso tudo.”

Saiba mais:
Loga: www.loga.com.br
Recicloteca: www.recicloteca.org.br
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certa paraa
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As Ferramentas para Penetracéo de Solos Ecoplan
s&o fabricada na liga especial de Aco ME12, que
garante superior resisténcia e durabilidade das pegas
frente aos mais abrasivos solos e rochas.

A\ecoplcn

AGCOS ESPECIAIS

A linha FPS Ecoplan conta com mais de
600 opcdes de ferramentas destinadas
a aplicagcdo em Escavadeiras,
Carregadeiras, Tratores de Esteira,
Retroescavadeiras e Motoniveladoras.

+55 51 3041.9100 www.acosecoplan.com.br
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SHOW DE MAQUINAS
E CONHECIMENTO

REFERENCIA DO SETOR POR EXIBIR INOVACOES E TECNOLOGIAS
DE PONTA, EVENTO MARCA A ESTREIA DA PARCERIA DA SOBRATEMA
COM A MESSE MUNCHEN E TRAZ NOVIDADES AOS VISITANTES
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CARBON

BEM-VINDO AO FUTURO
DAS USINAS DE ASFALTO!

A tnica usina conteinerizada do tipo continua contrafluxo de alta producao do mercado oferece
todas as solucdes incorporadas nos mais modernos conceitos da Industria 4.0.

Um novo conceito de sistemas revolucionando todos os padroes vistos até hoje.

A CARBON T-BOX, mais do que uma nova maquina, é a construgao de um futuro de novas possibilidades.

B Alta eficiéncia na filtragem de gases e retorno dos finos [
B Controle e automacgéo de ultima geracéo [
B Uso de até 30% de RAP ¢ materiais especiais [ |
B Maior durabilidade das mangas [
B Economia de combustivel [

BOMAG MARINI LATIN AMERICA
Rua Com, Clement Cifali, 530 | CEP 94935-225 | Cachoeirinha/RS | Brasil
< BOMAG <& MARINI ¢ Fone: +55 (51) 2125 6642 | Fax: +55 (51) 3470 6220

& bmia@bomag.com | www.bomagmarini.com.br
K| @ | o BOMAG MARINI Latin America

Facilidade e economia no transporte (contéiner - 150)

Praticidade na instalacao (Plug & Play)

Sistema de dosagem de alta capacidade e eficiéncia

Maior eficiéncia térmica na secagem e aquecimento dos agregados

Sistema TITANIUM de secagem e mistura




M&T EXPO 2018

Em sua 10? edigéo, a M&T Expo
mantém a tradicao de estimulo

a0 desempenho do setor de
equipamentos para construgao

no Brasil, estimulando negacios,
transmitindo conhecimento e
aproximando 0s profissionais

p
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ROMERO CRUZ

show estd de volta. Adia-
da para final do més de
novembro, a 102 edigdo
da M&T Expo (Feira In-
ternacional de Equipamentos para
Construgao e Mineragio) - a mais im-
portante do setor na América Latina
- pela primeira vez é promovida pela
Sobratema em parceira com a Messe
Miinchen, no Sdo Paulo Expo.

Como Unico evento do setor reali-
zado neste ano, ao abrir suas portas
no dia 26 de novembro a feira passa
a oferecer ao mercado a oportunida-
de de se atualizar sobre as novidades
de toda a cadeia produtiva. “A feira
contribui para a consolidacdo e ex-
pansao do setor de maquinas no pais,
que atualmente é reconhecido como
um segmento altamente tecnoldgico,
focado em produtividade, qualidade,
sustentabilidade, rentabilidade e se-
guranca”, destaca Afonso Mamede,
presidente da Sobratema.

Segundo ele, ao longo de mais de 20
anos a feira tem contribuido para o
desenvolvimento econémico e social
do segmento, tornando-se referéncia
para usuarios, fabricantes, distribui-
dores e prestadores de servigos, que
participam do evento para conhecer
tendéncias e inovacdes tecnoldgicas,
mas também adquirir novos conheci-
mentos, estabelecer contatos e reali-
zar negocios.

Nesse aspecto, o vice-presidente da
Sobratema, Octavio Lacombe, ressal-
ta que a M&T Expo tem sido impor-
tante ao oferecer contato direto entre
usuario e fornecedor, possibilitando
a troca de informagdes ndo apenas
sobre aspectos técnicos, mas ainda
sobre tecnologia e tendéncias globais
de mercado. “Os clientes encontram
neste evento uma chance de obter
todo o ciclo de informagdo necessa-
rio para que sua operacao seja mais
produtiva, eficiente e sustentavel”,
afirma.



TRABALHE EM QUALQUER LOCAL

~AMBIENTES,
L INTERNOS E”
E'X"I"ERNGS-




M&T EXPO 2018

Forga do nome e credibilidade junto aos visitantes imprimem importéncia continental ao evento

Além da exposicdo, o evento tam-
bém comemora os 30 anos da Sobra-
tema, que tem sua trajetéria profun-
damente marcada pela idealizacdo e
promocdo da feira. “No inicio, falta-
va uma grande marca para mostrar
0 que é a Sobratema, sendo que a
M&T Expo trouxe isso, ao ressaltar
aspectos que fazem parte do DNA da
entidade, como networking, conhe-
cimento, comunicag¢do, informacio,
tecnologia e desenvolvimento técni-
co”, afirma o vice-presidente Eurimil-
son Daniel. “A feira apresenta para o
mundo o mercado brasileiro, mas é a
Sobratema que segue dando susten-
tacdo ao setor, por meio de sua repre-
sentatividade e suas atividades.”

0 vice-presidente Paulo Oscar Au-
ler Neto acentua que a M&T Expo foi
0 evento que projetou a Sobratema
no Brasil e no exterior. “A cada evento
o profissionalismo com que as feiras
sdo realizadas atrai um niimero maior
de expositores e visitantes”, pontua.
“E isso deu visibilidade a associacgio,
transformando-a em uma formadora
de opinido, com capacidade de trans-
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mitir ao mercado os interesses de um
setor em franco crescimento e per-
manente mutagdo.”

E a transformacdo ndo para. A M&T
Expo 2018 marca o inicio do acordo
de cooperacdo de longo prazo fir-
mado entre a Sobratema e a Messe
Miinchen, referéncia global na area
de feiras de negbcios para constru-
¢do. “A forca do seu nome e credibi-
lidade junto aos visitantes, além da

chega mais forte
Se no cenario internacional de
feiras de negacios

ROMERO CRUZ

importancia que os fabricantes lhe
dedicam, garantem que a edi¢do 2018
seja um sucesso”, diz Mario Humberto
Marques, também vice-presidente da
Sobratema.

MENU

Na préxima edicdo, a Revista M&T
traz a cobertura completa do evento.

Neste ano, além do Summit - tra-
dicional evento de contetdo técnico
e especializado realizado em parce-
ria com a Sobratema -, a feira apre-
senta trés novas atracdes: Arena de
Contetido, Arena Smart Construction
e Arena de Demonstragdes. A Arena
de Conteudo possibilita aos visitan-
tes participar, de forma interativa, de
debates, palestras e exposi¢des. Em
um dos destaques, o sécio da KPMG,
Emerson Melo, que ministra palestra
no dia 26 de novembro, fala sobre os
beneficios da adog¢do do compliance.
“A func¢do de compliance deve ser en-
carada como uma vantagem compe-
titiva, pois fortalece a credibilidade
e a confianca da empresa, estimula o
comportamento e conduta ética nos
negdcios, atrai investimentos publi-
cos e privados, internos e externos,
melhora a reputacio e possibilita que
as organizagdes consigam taxas mais
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Nova
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e Motor Perkins 1106D, 190 hp.

e Acionamento hidraulico de extrema precisao.
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¢ A maior profundidade de corte da categoria: 715 mm.
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ARENA DE DEMONSTRAQ[\O
TRAZ EXPERIENCIA COMPLETA

Um show de maquinas funcionando em tempo real pode ser conferido na M&T Expo
2018. Em uma area de 622 m2, na parte externa do Sdo Paulo Expo, 0s visitantes tém a
oportunidade de ver de perto maquinas como escavadeiras, pas carregadeiras, cacambas,
motoniveladoras, compactadores de percussdo, compressores, elevadores, geradores,
placas vibratdrias, plataformas aéreas, retroescavadeiras, rolos compactadores, rompe-
dores e outras, que serdo apresentadas na Arena de Demonstracdo. De acordo com Au-
gusto Andrade, diretor de feiras da Messe Miinchen do Brasil, a Arena de Demonstracao
foi criada para oferecer ao profissional uma experiéncia completa, trazendo informacao
qualitativa, conhecimento e solucao pratica ao dia a dia. “Cada projeto possui uma
especificidade que demanda um tipo de equipamento e implemento”, explica. "Por isso,
é importante ver a maquina em acdo para obter informacGes técnicas que permitam
realizar o dimensionamento correto na obra.”

A programacdo da Arena de Demonstracdo tem inicio as 14h00 e término as 19h00,
entre os dias 26 e 28 de novembro, e as 10h00 até 16h00, no dia 29 de novembro.

Demonstracao de equipamentos em acéo ¢ uma das novidades da edigao de 2018

ARENA DE CONTEUDO DISSEMINA CONHECIMENTO

Durante a M&T Expo 2018, a arena de contetido promete oferecer uma verdadeira fonte de conhecimento

aos visitantes. Confira no quadro o contelido das principais consultorias.
APRESENTACAO | ESPECIALISTA

Compliance: o Mercado da Construgao e Infraestrutura Emerson Melo (KPMG)

Cendrios para a Infraestrutura, Concessoes e Parcerias

Pablico-Privadas no Brasil Renan Fernandes Facchinatto (DalPozzo)

A Busca pela Eficiéncia e a Produtividade na Construcdo e

Infraestrutura Helcio Bueno (EY)

Construction 4.0 Ingo Canovas Glawe (Porsche Consulting)
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equilibradas de crédito e financia-
mento”, diz ele.

Segundo Augusto Andrade, diretor
de Feiras da Messe Miinchen do Bra-
sil, a Arena de Contelddo apresenta
uma oportunidade Unica para o visi-
tante, uma vez que 0 espago possui
uma programa¢do com apresenta-
¢coes de apenas uma hora de duragio
realizadas em um dos pavilhdes da
feira. “Isso significa que, em um mes-
mo dia, o profissional pode agendar
reunides com expositores e ainda
assistir as palestras de seu interes-
se”, diz. “Desenvolvemos esse espaco
justamente para que o visitante, em
um Unico ambiente, tenha acesso a
novidades tecnoldgicas, networking,
conteddo, conhecimento e solugdes
praticas para seu dia a dia.”

A Arena Smart Construction, por
sua vez, tem o intuito de apresentar,
de forma simplificada e gratuita, o
que ha de mais avancado em tecno-
logia em diferentes setores da indus-
tria. “Essa iniciativa tem o objetivo de
oferecer uma oportunidade aos pro-
fissionais da construcdo para conhe-
cer solugdes inovadoras, a fim de que
possam selecionar de maneira mais
assertiva aquelas que melhor podem
ser aplicadas ao seu cotidiano e da
sua empresa”, afirma Andrade.

0 espaco conta com a participagao
de empresas como 3D Systems, ACR
Sistemas Industriais, Groeneveld,
Manfra & Cia (Leica), Mapear com
Drones, Moba do Brasil, Tracktoor e
Trimble. Entre as solugdes apresenta-
das estdo drones, sistemas de automa-
¢do, sistemas de lubrificagio, eletrd-
nica e Big Data, solu¢des de controle
de maquinas, sistema de impressio
3D, solugdes de seguranga para movi-
mentacdo de carga em equipamentos
e inovagdes para o trabalho colabora-
tivo no setor. “As novidades englobam
diversos segmentos dentro do mer-
cado da construgdo, possibilitando
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COMPLIANCE: SETOR DA CON§TRU(}AO EVOLUI
RAPIDAMENTE, MAS AINDA HA DESAFIOS

As empresas de infraestrutura e construcdo no pafs vém adotando e aprimorando
suas praticas de compliance, conduta empresarial e governanca corporativa alinhada
as boas praticas nacionais e internacionais, com o objetivo de prevenir, detectar e
monitorar desvios de conduta e acdes ilicitas, que trazem prejuizos financeiros, ferem
relacionamentos institucionais e a imagem da organizacao.

Segundo a 3? edi¢do da pesquisa “Maturidade do Compliance no Brasil”, realizada
pela consultoria KPMG, 73% das empresas ja criaram comités de ética para auxiliar
na implantagao de mecanismos de compliance, enquanto 65% dos executivos C-Level
acreditam que a governanca e a cultura de compliance sdo essenciais para o sucesso.
“A repercussao de casos de corrupcdo acelerou a necessidade de aprimorar e trans-
formar os modelos de governanca e a conduta ética nos negocios e na sociedade,
impulsionando a evolucdo na percepcao por parte dos executivos, empresarios e se-
tores sobre a importancia da adocao destas praticas no desenvolvimento e execucao
e planejamento estratégico da organizacao”, diz Emerson Melo, sécio da KPMG, que
ministra palestra sobre o tema na Arena de Conteldo, no dia 26 de novembro.
Seqgundo ele, ainda hd uma longa jornada para se alcancar a exceléncia nesse seg-
mento. A pesquisa da consultoria relevou que, em termos de governanca, 47% dos
executivos ndo supervisionam nem patrocinam de forma adequada os termos de com-
pliance e 30% afirmam que o conceito de compliance ndo é uniforme no sistema
hierarquico da organizacdo. “0O desafio ainda é grande, mas ha esforcos para avancar,
a fim de aperfeicoar todos os elos do ecossistema da inddstria”, conclui.

Governanca e cultura de compliance serdo temas debatidos na Arena de Contetido

MARCELO VIGNERON

que profissionais de diferentes areas
encontrem as solucdes para atender
suas demandas”, avalia Andrade.

Ja a Arena de Demonstragido exibe
de maneira funcional muitas das ma-
quinas expostas na feira. Em mais uma
novidade desta edigdo, os visitantes
podem conferir de perto os equipa-
mentos em funcionamento. “Esta con-
firmada a participagdo de importantes
marcas nacionais e internacionais, que
apresentam o que ha de mais moderno
e tecnoldgico no segmento na atuali-
dade”, destaca o diretor.

EXPECTATIVAS

Em termos de visitagdo, Andrade
afirma que os profissionais que visi-
tam a M&T Expo sdo altamente qua-
lificados. O publico é composto prin-
cipalmente por decisores de compra
de construtoras, locadores de equipa-
mentos, mineradoras e pedreiras. “De
acordo com a pesquisa realizada na
ultima edigdo, em 2015, 51% dos visi-
tantes sdo CEOs, diretores e gerentes,
30% atuam na area de construgio ci-
vil, engenharia e infraestrutura e 23%
no segmento de distribuicdo e locacdo
de equipamentos”, diz ele.

Sobre estimativa de negdcios, o pre-
sidente da Sobratema analisa que his-
toricamente a movimentagdo de ven-
das antes, durante e depois da M&T
Expo representa entre 20% e 30%
do volume total de vendas anuais do
segmento. “Neste ano, nosso Estudo
de Mercado prevé um crescimento na
quantidade de maquinas comercializa-
das emrelagdo a 2017, em decorréncia
do inicio de aceleracdo da economia e,
também, da realizacdo da feira, que em
edi¢cbes passadas sempre contribuiu
de forma expressiva para o bom resul-
tado do setor”, arremata Mamede.

Saiba mais:
M&T EXPO: mtexpo.com.br

DO  REVISTA M&T
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0 FUTURO
TEM DE VIR

EM VISITA AO BRASIL, PRESIDENTE MUNDIAL DA DYNAPAC
CONTA COM EXCLUSIVIDADE A REVISTA M&T COMO A INDUSTRIA DE
MAQUINAS PESADAS PARA CONSTRUGAO ESTA SOFRENDO NO PAIS

industria nacional de

maquinas pesadas para

construcao precisa se

recuperar rapido. Cor-
tante, tal alerta vem do principal
executivo de uma das maiores fa-
bricantes de rolos compactadores e
pavimentadoras do mundo, o belga
Paul Hense, presidente mundial da
Dynapac. “Desde 2014 estamos em
crise muito profunda e, mesmo as-
sim, continuo confiante, pois acre-
dito que mercado brasileiro seja
muito so6lido”, afirmou.

Todavia, o executivo avalia que,
pelo importante papel que desem-
penha na América Latina, o pais
nio pode ficar “escondido atras do
muro”, devendo se esfor¢car mais
para participar da economia inter-
nacional. “No momento, o Brasil
nao tem mercado, ndo é compe-
titivo”, dispara. “A China compete
com a Alemanha, sendo 40% mais
barato produzir 1a. Se as coisas ndo
melhorarem logo, para muitas em-
presas ficard dificil justificar sua
presenca aqui. E muitas compa-
nhias pensam o mesmo.”

Segundo ele, o Brasil continua
sendo um pais fechado economica-
mente, sem competitividade com
os fundos internacionais. “Para
competir com o resto do mundo, o
mercado brasileiro precisa ser mais
aberto, adotando soluc¢des de longo
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prazo”, disse. “Isso de administrar
custos € loucura, além do que exis-
tem muitos encargos, taxas, buro-
cracia etc. O fato é que hoje nao faz
sentido ter uma fabrica no Brasil,
mas ndo temos qualquer intencao
de fechar a planta.”

De fato, a queda no mercado bra-

sileiro de equipamentos tem sido

profunda e continuada nos ultimos
anos. Para ficar apenas no carro-
-chefe da companhia, desde 2014 o
mercado interno de rolos compac-
tadores caiu 80% em apenas 2 anos.
No ano passado, quando todos pen-
saram que o cenario iria melhorar,



Paul Hense: busca por rentabilidade

repetiu-se o mesmo desempenho.
“Ninguém vé com bons olhos o que
estd acontecendo no Brasil, mas a
matriz aprova as a¢gdes que temos
feito para reducdo de custos de
producdo e prospeccdo de forne-
cedores”, comentou a esse respei-
to o gerente regional de vendas da
Dynapac do Brasil, Paulo Henrique
Caetano Bruno (leia Entrevista a
partir da pag. 119).

Para Hense, todavia, tal situacdo
€ passageira, pois o pais é realmen-
te “fantastico”. “O povo brasileiro é
formado por pessoas com ambicoes
e muito competitivas, por isso valo-
rizamos gerentes locais que tém um
bom relacionamento com o merca-
do internacional e apostamos nesse
capital humano”, contrapos. “Acre-
ditamos que 2019 sera um ano bom
para o mercado brasileiro.”

POTENCIAL

Em sua recente estada no palis,
em outubro, o principal executivo
global da Dynapac acompanhou a
apresentacido de dados econémicos
e conjunturais realizada por uma
equipe de especialistas da Abimaq

Momtercao & enoiosio

(Associacdo Brasileira de Maquinas
e Equipamentos) nas instalagdes
da fabrica da empresa em Soroca-
ba (SP). E o que ele ouviu foi que o
mercado doméstico continua para-
do, puxado pelas exportacgdes.

Para estimular a volta do cresci-
mento, a gerente do departamento
de economia e estatistica da enti-
dade, Maria Cristina Zanella, des-
tacou a necessidade de realizacdo
de reformas estruturais, adogio de
politicas de desenvolvimento e es-
timulos a uma maior insercao glo-
bal para alavancar a infraestrutura.
“Com a renovacdo do Congresso, a
tendéncia é que seja mais facil fazer
as reformas”, disse a especialista.

Outros pontos destacados por
ela incluiram a necessidade de me-
lhorias na industria de 6leo e gas,
reduzindo a participacdo da Petro-
bras no setor, criacdo de leis para
investimentos nas concessdes em
infraestrutura existentes, autoriza-
¢do para renovacdo de concessoes
antes da expiracao e regularizacio
do uso da terra. Além de se estimu-
lar a vinda de bancos internacio-
nais. “Temos poucos bancos, esse
mercado precisa ser mais competi-
tivo”, afirmou, tracando ainda uma
andlise do cendrio de investimen-
tos. “A taxa [Selic] caiu de 14% para
6,5% e pode reduzir ainda mais, o
que seria positivo para o mercado.”

Citando projetos em PPI estima-
dos em dezenas de bilhdes de dola-
res, a gerente da Abimaq detalhou
ainda a projecdo de investimentos
em infraestrutura em vdarias are-
as estratégicas, como Oleo e gas,
modais de transporte, geracdo de
energia, mineracdo e terminais por-
tuarios, que podem devolver vitali-
dade a indtstria de bens de capital.
“Além disso, o pais também possui
reservas elevadas, de 380 bilhoes
de dolares, uma garantia de que vai
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arcar com as responsabilidades”,
sublinhou Maria Cristina Zanella. “E
continua a receber investimentos
externos altos, sendo atualmente o
sexto principal destino de investi-
mento estrangeiro direto no mun-
do, com quase 70 bilhoes de délares
neste ano. Com tudo isso, permane-
ce abaixo dos demais emergentes
na média de risco global.”

Na visdo de Hense, o potencial é
nitido, mas a recuperagdo é mais
que urgente, pois o mercado bra-
sileiro continua “dramaticamente
reduzido”. “Até 2014, produziamos
centenas de maquinas, o patio sem-

pre estava repleto, [um negbcio]
muito lucrativo”, compara. “Hoje,
temos uma participacdo de merca-
do muito expressiva, mas isso nio
significa muito quando ndo existe
mercado”, afirmou.

RENTABILIDADE

A partir daquele ano, ele recorda,
adveio uma crise muito profunda,
que nao foi mais embora. E com um
volume muito baixo de maquinas (a
fabrica esta preparada para produ-
zir de cinco até dez maquinas por
dia), tem se tornado cada vez mais

MERCADO DE ATUAGAO E UM DOS MAIS DISPUTADOS

um player talhado para este mercado.”

Diversificacao do portfélio
faz a diferenca no roadbuilding

72 REVISTA M&T

Globalmente, a lideranca na construcao de estradas é disputada por um ndmero muito
reduzido de players, cerca de apenas cinco fabricantes principais, 0 que — segundo o
presidente mundial da Dynapac, Paul Hense — resulta em uma concorréncia muito gran-
de neste setor, que exige competitividade agressiva de precos, investimentos continuos
em novas tecnologias e, principalmente, diversificacdo na oferta de produtos. “Li em um
artigo que para se deter um nicho de mercado no segmento de roadbuilding é preciso
contar com um portfélio de 25 maquinas diferentes”, comentou. “Ou seja, nds somos

dificil manter a planta viva. “Vocé
ndo pode ter uma fabrica para pro-
duzir apenas cinco maquinas por
més, nio essa fabrica”, lamentou.
“Tudo bem, estamos usando a fabri-
ca para [abastecer] o mercado de
exportacdo, mas a cada seis meses
somos obrigados a reduzir os qua-
dros de colaboradores.”

Segundo ele, a fabrica atualmente esta
em um nivel muito baixo de atividade,
com bem menos profissionais do que o
normal, apenas com elementos basicos
nas fungdes de controle de qualidade.
“Nao queremos ir mais longe nisso”,
avisou. “Nenhum pais ou fabrica pode
continuar a existir no longo termo se
ndo for rentavel. A rentabilidade é que
permite a companhia projetar produtos
e construir o futuro. E a companhia tem
de trazer resultados. Afinal, ainda acre-
ditamos no futuro.”

Menos mal que o mercado exter-
no tem ajudado nessa tarefa. Es-
trategicamente, a fabrica da Dyna-
pac Brasil em Sorocaba abastece
os mercados da América Latina e
América Central, incluindo agora o
México, antes atendido a partir dos
EUA. H4 cinco anos, a demanda da
unidade era distribuida em 75%
da producido para o mercado local
e 25% para exporta¢do, mas agora
é o oposto exato. “Estamos sobrevi-
vendo aqui por estarmos enviando
maquinas para outros paises para
compensar”, disse Hense. “Precisa-
mos ser competitivos no mercado
internacional. No ultimo ano, ti-
vemos um mercado se aquecendo
na Argentina, mas agora esse pais
também mostra queda nas vendas,
de modo que é uma grande luta
manter a fabrica para o futuro. Mas
acreditamos que o futuro sempre
tem de vir”

Saiba mais:
Abimagq: www.abimaq.org.br
Dynapac: https://dynapac.com
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PAVIMENTACAO

TRACAO E
ESTABILIDADE

PRODUTIVIDADE
DAS MAQUINAS ESTA
ATRELADA A FORCA, RITMO
DE DESLOCAMENTO E
CAPACIDADE DE FLUTUACAO
DA MESA, SEM ABRIR MAO DE
PLANEJAMENTO E INTERACAO
ENTRE AS EQUIPES

Por Santelmo Camilo

7"' REVISTA M&T

pavimento asfaltico das

rodovias  brasileiras

tem vida util estimada

entre oito e doze anos.
Isso na teoria, pois na pratica os
graves problemas estruturais co-
megam a aparecer bem antes, em
alguns casos ja no primeiro ano
apods a conclusao da rodovia. Essa
realidade foi trazida a tona no es-
tudo “Transporte Rodoviario: Por
que os pavimentos das Rodovias
do Brasil ndo duram?”, encomen-
dado pela Confederagdo Nacional
do Transporte (CNT).

Para essa pesquisa, foram avalia-
dos o estado de conservacdo dos pa-
vimentos nos ultimos 13 anos, mé-
todos e normas que regem as obras
rodovidrias no Brasil e em outros
paises, além de resultados de audi-
torias realizadas por 6rgaos de con-
trole e entrevistas com especialistas
de diferentes setores. Os resultados
deixam claro que o Brasil ainda utili-
za metodologias ultrapassadas para
o planejamento de obras, abusando
de técnicas deficitarias na execucao,
investindo pouco e reincidindo em
falhas basicas no gerenciamento
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LATINOAMETRICA

Com seis décadas de atuacdo na
Ameérica Latina, a Dynapac possuli
um amplo portfolio de
equipamentos, com as mais altas
tecnologias para compactacdo de
solos e asfaltos, pavimentacdo e
fresagem. Oferecendo sempre a

DYNAPAC: 60 ANOS DE
AMERICA LATINA E DESDE 1934
COMO REFERENCIA MUNDIAL EM
SOLUCOES PARA CONSTRUCAO!

maxima qualidade e gue uma maquina avancada, com
produtividade em obras viarias por tecnologia de Ultima geracdo. Vocé
todo o mundo. tem a disposicdo mais de oitenta

anos de conhecimento e experiéncia
A Dynapac é muito mais que que cobrem todas as demandas nos
equipamentos. Ao adquirir um campos da compactacdo, fresagem
produto, vocé recebe muito além do e pavimentagdo.

[m]#i[m] Acesse nosso site:
F dynapac.com
[x]

Fresagem de Solo

[m]zif[m] Acesse nosso blog:
dynapac.blog o
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Baixe nosso APP:
Busque no
Google Play por
Dynapac.
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PAVIMENTACAO
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Controle de nivelamento é indispensavel p

das obras, na fiscalizagdo e na manu-
tengdo das pistas.

VERTENTE

O mais irénico nessa realidade é
que o mercado brasileiro dispde de
uma oferta ampla de equipamentos
com altissima tecnologia, nacionais e
importados, absolutamente apropria-
dos para atender aos parametros téc-
nicos necessarios desse setor. Nesse
sentido, a pavimentadora - também
conhecida como vibroacabadora - é
uma das vedetes para essa aplicagao.
A maquina é capaz de produzir uma
camada superficial pré-compactada
do pavimento, proporcionando esta-
bilidade na camada asfaltica e uma
textura homogénea, facilitando o pro-
cesso posterior de compactagio. Ali-
as, esse desempenho é fator crucial
para se alcangar a qualidade final no
pavimento.

Uma pavimentadora pode ser ca-
racterizada por trés conjuntos princi-
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ara manter a regularidade do pavimento

A ——
- e T

pais: o silo de material (responsavel
pelo recebimento da massa asfaltica
produzida na usina de asfalto), a es-
trutura principal (onde se encontra o
trem de forca responsavel pelo trans-
porte da massa asfaltica até a mesa
compactadora e seu deslocamento)
e, por fim, a mesa compactadora (que
faz o espalhamento e nivelamento da
nova camada pavimentada). ‘A efi-
ciéncia da maquina estd atrelada a
forca de tracgdo, velocidade de deslo-
camento e capacidade de flutuacdo da
mesa compactadora, além de prover
movimentos suaves”, explica Rodrigo
Pereira, gerente de produtos e negd-
cios da Bomag Marini Latin Ameri-
ca, cujo portfdlio inclui a Série VDA
MAX, equipada com motor Cummins
QSB4.5, Tier 3, sistema eletronico de
injecdo e 130 hp de poténcia. “Como
item adicional, na mesa compactado-
ra também é possivel instalar o siste-
ma automatico de controle de nivela-
mento, indispensavel para manter a
regularidade do pavimento.”

Normalmente, esse sistema de ni-
velamento é composto por um sensor
transversal e outro longitudinal. “O
nivelamento transversal determina

o percentual de inclinacdo da pista,
também conhecido como Slope, po-
dendo ser utilizado em combinacdo
com o nivelamento longitudinal, que
é responsavel por executar a regulari-
zacgdo longitudinal da pista”, descreve
Pereira. “O importante é que ambos
seguem os parametros pré-estabele-
cidos de projeto.”

Uma pavimentacdo de qualidade
leva em conta varios fatores, desde
as caracteristicas e regulagens da pa-
vimentadora até o treinamento dos
técnicos envolvidos no planejamento
de aplicacdo da massa asféltica. Para
aumentar a eficiéncia da pavimen-
tadora, alguns pontos prévios pre-
cisam ser observados, mormente os
relacionados ao tipo de pré-compac-
tacdo realizado pela mesa alisadora
(vibratério ou tamper), a eficiéncia
do sistema de aquecimento da mesa
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PAVIMENTACAO

e os tipos de sensores e material ro-
dante utilizados.

De acordo com Paulo Roese, ter-
ritory manager para o segmento de
pavimentac¢do da Caterpillar no Bra-
sil, Paraguai e Uruguai, muitos pro-
blemas podem ser evitados com um
planejamento adequado, ja antes do
inicio da pavimentagao. “E prioritario
criar sistemas eficientes de comu-
nicacdo entre o pessoal da usina e a
equipe de pavimentagdo, que deve ter
conhecimento de possiveis mudancas
de horario ou de formulagdo da mis-
tura recomendada”, sugere. “A equipe
também precisa se planejar com an-
tecedéncia para ter um processo que
assegure uma execucdo correta a to-
dos os elementos do plano.”

TRACAO

Tradicionalmente, a pavimentado-
ra encosta no caminhdo e o empurra.
Entdo, o veiculo bascula a cagamba e
despeja o material no silo da maqui-
na. Nesse processo, qualquer balanco
causado por frenagem no trator da
maquina pode interferir no traba-
lho da mesa, causando mudancas na
espessura do pavimento. “Todas as
paradas para troca de caminhdo re-

Tracdo ao eixo dianteiro ¢ essencial para manter constante a velocidade da maquina

sultam em saliéncias, imperceptiveis
a olho nu, mas que podem ser detec-
tadas na rodovia a uma velocidade de
120 km/h”, explica Carlos Eduardo
dos Santos, gerente de produto e apli-
cacdo da Dynapac. “Quando sdo uti-
lizados veiculos de transferéncia de
asfalto, essas paradas ndo ocorrem.”

Isso porque, sem o uso desses ve-
iculos, o caminhao faz a descarga do
material diretamente na pavimen-
tadora. De acordo com Santos, isso
normalmente provoca atrasos ope-
racionais na atividade, além de gerar
outros custos, com o caminhdo preso
a pavimentadora, quando poderia re-
alizar mais viagens.

Durante o carregamento da acaba-
dora também é comum o caminhdo

movimentar-se em ré e bater nos
roletes frontais da maquina. Nesse
caso, toda a carga é transferida para a
mesa da acabadora, na parte traseira,
que sofre o impacto e consequente-
mente deixa marcas no pavimento. ‘A
operacdo correta deve ser realizada
com a acabadora movimentando-se
e conectando-se ao caminh3do, e ndo o
oposto”, orienta Jandrei Goldschmidt,
gerente de marketing da Ciber Equi-
pamentos Rodoviarios.

0 sistema de tracdo tem pouca in-
fluéncia no trabalho. A parte dianteira
da maquina tem a func¢do de coloca-
-la para andar, pois é a mesa que faz
o trabalho de pavimentagdao em si,
tornando-se a parte mais critica do
conjunto. Segundo Santos, da Dyna-




pac, a mesa determina o acabamento
da massa asféltica, a espessura e o ni-
velamento da pavimentagdo. “A tragao
é essencial para manter a velocidade
constante da maquina, que nao pode
patinar”, diz.

Para ele, o mercado brasileiro
mostra preferéncia por modelos
com esteiras em estrutura de aco
e sapatas revestidas de borracha,
para contato com o solo. “H4a mode-
los com esteiras com sapatas de ago
sem cobertura emborrachada, mas
sdo inviaveis pois acabam maltra-
tando o solo que ja teve a base pre-
parada”, explica, adicionando que
nao vé aplicabilidade em esteiras
sem revestimento de borracha.

Ja no caso das esteiras com estrutu-
ra de borracha, o que ocorre mais em
maquinas menores, o especialista ob-
serva que podem esticar e gerar pro-
blemas de tracdo, com as rodas pati-

nando no lado interno das esteiras.
“Sao modelos até com aplicabilidade
no mercado, porém com parcela res-
trita de vendas”, avalia.

CORACAO

A mesa de pavimentacgao é consi-
derada o coracdo da pavimentado-
ra. Goldschmidt, da Ciber, descreve
como principais funcdes o perfila-
mento e o acabamento do material
conforme as especificagoes pré-de-
finidas. “Elas regulam as larguras,
espessuras, inclinagbes e coroa-
mento, obtendo uma pré-compacta-
¢do adequada, conforme o sistema
disponivel”, explica.

Segundo ele, as pavimentadoras
atuais possuem diferentes tecnolo-
gias de nivelamento, para as mais
variadas aplicacdes. O sistema me-
canico é utilizado para copiar uma

referéncia, como cabo e base, entre
outras, enquanto o sensor sdnico
copia uma referéncia, sem contato
fisico. “Devido as dimensdes redu-
zidas, esse sistema é particular-
mente adequado para obras com
espaco reduzido e para trabalhos
que exigem a reproducdo exata da
referéncia”, detalha.

Por sua vez, o sensor de inclinacdo
indica a inclinagdo transversal do
greide, servindo de referéncia para
0 receptor, com nivelamento gerado
por laser rotativo. Por fim, o progra-
ma Big MultiPlex Ski faz a medicao da
referéncia sem contato, com trés sen-
sores sOnicos com comprimento vari-
avel da régua de 6,5 m a 13 m. “Com
a tecnologia, podem ser atingidas
elevadas densidades iniciais no pavi-
mento, sem utilizacdo de rolos com-
pactadores”, garante Goldschmidt. “As
mesas podem ser ajustadas com pre-

DDMADVERTISING.COM

THE CRUSHING EVOLUTION

ASSISTA MB EM ACAO
< Escaneie o Cdéddigo QR
info@mbcrusher.com.br
WWW.MBCRUSHER.COM.BR

UM SISTEMA,
VARIAS AREAS DE APLICAGCAO

. N
! d P
DEMOLIGOES RECICLAGEM CANTEIROS
URBANOS
B
/\ 14a) A
OBRAS ESCAVACOES PEDREIRAS
RODOVIARIAS E MINAS
O AN ¥
CANALIZAGCOES TUNEIS MANUTENGAO DE

AREAS VERDES




PAVIMENTACAO

EC

bana, em que precisam ser desloca-
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Shuttle buggy: disposicao homogeneizada da massa, sem bolsoes de asfalto frio

cisdo milimétrica para trabalhos com
larguras de pavimentacdo variaveis.”

Na Dynapac, a mesa das pavimenta-
doras traz um sistema de quatro tubos
que prové ganhos ao equipamento. “Em
pavimentos em curvas, normalmente
exige-se uma corre¢do e a abertura da
mesa em um dos lados, ja que a tendén-
cia é o deslocamento para fora da cur-
va’, detalha Marcos Bueno, especialista
de produtos da marca. “Com esse sis-
tema de quatro tubos, é possivel fazer
0 ajuste de maneira agil, com rigidez e
estabilidade.”

Por conta desse sistema, ele com-
pleta, a mesa nao precisa ser muito
alta, melhorando a visibilidade do
compartimento dianteiro pelo ope-
rador, que pode averiguar se ha ma-
terial suficiente a frente. Outra van-
tagem destacada pelo especialista
advém do sistema de sapatas mais
largas, com 320 mm de largura.

Além dessa tecnologia, a solucdo
chamada “Add Traction” para ma-
quinas de rodas consegue identifi-
car automaticamente o peso adicio-
nal de material a frente e transferir
mais forca de tracdo ao eixo dian-
teiro. “Isso evita a patinagem”, ga-
rante o especialista. H4 ainda o

m REVISTA M&T

“Truck Assist”, um sistema de luzes
a frente do silo que indica ao ca-
minhdo o momento exato de parar,
encostar ou descarregar, o instante
em que a cagamba pode ser baixada
e sair etc. “O operador pode acionar
a sinalizacdo luminosa para facili-
tar o trabalho, especialmente em
horarios noturnos e locais de dificil
visibilidade”, ressalta.

RODANTE

Antes de escolher uma pavimenta-
dora pelo material rodante, Roese, da
Caterpillar, alerta que varios questio-
namentos devem ser respondidos: o
trabalho é urbano ou rodoviario? E
tapa buracos? A maquina pavimen-
tara grandes larguras de asfalto? As
camadas sdo espessas? Os caminhdes
possuem capacidade acima de 20
toneladas? Ha rampas de inclinacdo
elevada? Serdo usados equipamentos
de transferéncia de material?

De acordo com ele, somente com
base nas respostas a essas perguntas
€ que sera possivel escolher entre um
modelo de esteiras ou de rodas. Como
se sabe, as pavimentadoras de rodas
sdo indicadas para pavimentacdo ur-

das entre diferentes trechos isolados
para trabalhar. Segundo Santos, da
Dynapac, esses modelos realmente
possuem agilidade, porém sdo susceti-
veis a patinagem. “Por isso, ha certa re-
sisténcia cultural em relagao a eles. O
cliente ja sabe desse problema e evita
adquirir”, afirma. “Mas empresas que
precisam de agilidade em perimetros
urbanos, tomando os cuidados com a
limpeza a frente da maquina, optam
pelos modelos de rodas.”

A maquina de pneus pode ser tra-
cionada nas duas, quatro ou mesmo
oito rodas. Todavia, as pavimentado-
ras de esteiras apresentam melhor
aderéncia ao solo em relacdo aos mo-
delos de pneus, embora ndo sejam tdo
apropriadas para situagdes em que,
para pavimentar pontos isolados, seja
preciso se deslocar por vias urbanas
ou rodovias.

Nesse ponto, Goldschmidt, da Ciber,
acrescenta que as maquinas de estei-
ras apresentam maior area de contato
do material rodante, o que gera maior
forca de tracdo, podendo ser aplica-
das em situa¢des que demandam alta
forca, como em obras com grandes
inclinacdes. “Devido a essa alta ca-
pacidade, permitem pavimentar em
larguras maiores que as maquinas de
pneus, além de obter uma pavimenta-
¢do mais estavel”, avalia. “Esses equi-
pamentos sdo recomendados para as
obras onde for¢a de tracdo e estabili-
dade sejam fatores determinantes.”

0 executivo concorda que as maqui-
nas de pneus apresentam elevada ve-
locidade de transporte e mobilidade
para aplicagdo em obras continuas e
intermitentes, mas faz um contrapon-
to. “Muitas vezes, as pavimentadoras
de pneus sdo classificadas como in-
feriores, com resultados ruins ou de
baixa qualidade em qualquer situa-
¢do, o que ndo é correto”, assinala. “Na
maioria das vezes, o equipamento



é operado de forma incorreta e isso
gera resultados ruins, decorrentes da
operacdo e nio do tipo de seu mate-
rial rodante exclusivamente.”

TRANSFERENCIA

Mais que tendéncia, os veiculos de
transferéncia de asfalto - Shuttle Bu-
ggy - ja sdo realidade em varios paises.
De acordo com José Rogério de Paula
e Silva, diretor da Astec do Brasil, os
veiculos sdo abastecidos pelos cami-
nhdes e permanecem constantemente
conjugados a pavimentadora, fazendo
o suprimento de massa asféltica de
maneira homogénea e continua.

Assim, funcionam como uma espé-
cie de pulmao para a massa asfaltica,
servindo ao armazenamento do mate-
rial até a chegada de outro caminhao
para descarregar. “A temperatura
de deposicdo e disposicdo da massa

torna-se homogeneizada, sem dei-
xar pontos de bolsdes de asfalto frio
nem areas onde ocorram potenciais
futuras quebras e buracos no asfalto”,
esclarece. “Dessa maneira, ajudam a
aumentar a vida util do pavimento.”
De acordo com o diretor, esses vei-
culos geram trés impactos principais:
pavimentag¢do continua e com maior
produtividade, otimiza¢do do uso dos
equipamentos e possibilidade de se
obter um estoque de massa asfaltica
enquanto se trabalha na homogenei-
zacdo na massa. “Algumas empresas
ja detectaram esses beneficios, mas
ainda ndo puderam investir nesses
equipamentos devido ao cendrio difi-
cil dos altimos anos”, reconhece. “Mas
certamente ainda verao a necessida-
de de investir em solu¢des que au-
mentem a qualidade e produtividade.
Hoje, as concessiondrias que inves-

tem nesses equipamentos mensuram
a qualidade e durabilidade do pavi-
mento por parametros e procedimen-
tos que sé podem ser atendidos com a
otimizagdo tecnolégica.”

Em concordancia, Pereira, da Bo-
mag Marini, observa que a utilizagdo
desses veiculos no mercado brasi-
leiro ainda é incipiente. “Possuimos
consultas em aberto, porém, como
sdo equipamentos recomendados
para obras de grande porte, em que
se requer o deslocamento de grandes
volumes de massa e, principalmente,
grandes larguras de pavimentacdo, as
perspectivas de curto prazo ainda sdo
pequenas”, encerra.

Saiba mais:

Astec do Brasil: www.astecdobrasil.com
Bomag Marini: bomagmarini.com.br
Caterpillar: www.cat.com/pt_BR

Ciber: www.ciber.com.br

Dynapac: www.dynapac.com
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recupe- uma necessidade urgente de ‘curar
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conjunto pela Volvo CE e pela Tra-
cbel nas cidades de abrangéncia
da revendedora, o que inclui parte
do Norte e do Centro-Oeste, além
do Sul da Bahia e, claro, da regido
de Contagem, em Minas Gerais,
onde fica a sede da representante.
“Agora, estamos ainda mais perto
de nossos clientes e dos mercados
em que eles atuam, levando nossos
produtos, especialistas, consultores
e pessoal de pds-venda”, disse Gil-
son Capato, diretor comercial da
Volvo CE no Brasil.

Até novembro, seriam realizados
a0 menos mais trés eventos em ou-
tras partes do pais, A série de lan-

8’4 REVISTA M&T

Langamentos para escavagao foram apresentados em tumé pelo pais, culminando na M&T Expo 2018

camentos serd completada durante
a M&T Expo 2018, que ocorre en-
tre os dias 26 e 29 de novembro no
Sao Paulo Expo Exhibition & Con-
vention Center, em Sao Paulo (SP).
“Em todos esses encontros, vamos
mostrar o que as novas maquinas
podem oferecer, esclarecer os be-
neficios e tirar duvidas sobre os
equipamentos”, destacou Adriano
Mercadante, gerente de marketing
e de seminovos da Tracbel.

ANIMO

Apoés anos de pentiria, o tom agora
é de otimismo. “Temos acompanha-

do os numeros do mercado como
um todo, tanto produzidos pela Abi-
maq (Associacdo Brasileira de Ma-
quinas e Equipamentos) como por
outras entidades, que nos ddo uma
visdo geral por estado”, disse Paulo
Brasil. “Se compararmos o acumu-
lado de janeiro a agosto desse ano
com o de 2017, veremos que hou-
ve uma recupera¢ao muito forte do
mercado.”

Segundo o especialista, os indi-
ces relacionados a demanda tém
aumentado a cada trimestre, sendo
que, até agora, o melhor periodo
ocorreu no terceiro trimestre. “Ain-
da ndo sabemos os nimeros conso-
lidados do quarto trimestre, mas se
tomarmos como pardmetro somen-
te o ultimo, teremos um crescimen-
to de 40% em relacdo ao ano passa-
do”, completa. “E este é um nimero
bastante positivo.”

Claro que a base ainda é timida
para um mercado que ja foi hot spot
internacional para varias familias
de maquinas. Como se sabe, o mer-
cado brasileiro despencou de um
volume de dois digitos (acima de 10
mil unidades) para menos de 4 mil
unidades por ano. No entanto, 40%
sobre essa base ja ultrapassa 1.600
maquinas, o que é animador, como
ressalta o diretor da Tracbel. “Sem
duvida a demanda ainda estid muito
contida”, pontua. “O mercado ainda
estd muito abaixo [do volume real],
mas comemoramos o fato de que ja
houve uma recuperacio.”

0 alivio é ainda mais compreensi-
vel quando se considera os reflexos
desse recuo na industria. “Até entao,
estavamos no viés de contencdo de
despesa e reducdo de equipes, mas
comeg¢amos a migrar para um mo-
mento de recontratacées e redi-
mensionamento das equipes, ja mi-
rando o crescimento para o ano que
vem”, afirmou Brasil, destacando o
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Capato: maior proximidade em relacdo aos clientes pode alavancar resultados da fabricante

esforco para reconstruir a estrutu-
ra que havia antes do turbilhdo da
maior crise dos tempos modernos
no pais. “Cada agente depende do
outro, mas este ndo é um processo
facil. Muitos profissionais mudaram
de ramo e ha locais em que faltam
técnicos qualificados”, diz ele. “Nos-
sa previsdo é de que esse processo
vai levar ao menos um ano para se
concretizar.”

Reflexo desse momento mais pro-
missor, o lancamento das novas es-
cavadeiras na unidade de Sumaré é
parte deste esforgo. “Estamos oti-
mistas e, principalmente, preparan-
do o terreno para uma nova fase”,
completa o executivo.

ESCAVADEIRAS

Segundo Brasil, os novos mode-
los EC210D e EC210DL se diferen-
ciam pela economia e, em decor-
réncia disso, pela competitividade.
As novas maquinas, diz ele, sdo
projetadas para oferecer uma re-
ducao significativa no consumo de
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combustivel, um item critico em
qualquer operac¢do e que gera uma
economia consideravel no final do
processo. “Sdo maquinas muito
produtivas a um custo menor por
hora trabalhada, o que confere a es-
tes equipamentos um grande valor
agregado e que, sem duvida, vem
atender a tendéncia cada vez mais
forte do mercado de buscar reducio
de custos e mais eficiéncia na ope-
racdo”, complementou. “Essa ino-
vacao representa um investimento
muito forte da Volvo e segue uma
tendéncia forte de mercado.”

Além disso, nestes tempos “bicu-
dos” em que vivemos, no qual cada
centavo é valorizado, a versatilida-
de torna-se uma qualidade-coringa.
“Estes modelos atendem a uma ex-
tensa gama de clientes que precisam
de equipamentos para aplicacdo em
diversos segmentos, que exigem
solucdes produtivas, economicas e
que apresentem alta disponibilida-
de”, disse Capato. “Pelos beneficios
que oferecem, certamente essas
maquinas serdo muito procuradas

por varios setores, como a locagao,
por exemplo.”

Da classe de 21 toneladas, a mais
demandada no pais, as novas esca-
vadeiras EC210D e EC210DL sédo
indicadas para aplicagdes gerais e
podem ser utilizadas em diferentes
areas. “Qualidade, robustez, melhor
eficiéncia de combustivel e reducio
eficiente nos custos de propriedade
sdo os seus principais atrativos”, ga-
rante o diretor comercial da Volvo
CE.

Em relacdo a estrutura, a princi-
pal diferenca entre os dois mode-
los é o fato de a EC210DL possuir
um carro inferior mais longo e a
EC210D, um carro standard. Ambos
também saem de fabrica com bracgo
e langca Heavy Duty, em um reforgo
de robustez para os equipamentos
atuarem com desenvoltura tanto
na construcio pesada, como no ro-
adbuilding e na agricultura. “Ja& no
quesito tecnologia, as maquinas
trazem de fabrica o sistema de mo-
nitoramento da maquina Matris e o
sistema de telemetria Care Track,
recursos ja consolidados dos equi-
pamentos da Volvo CE ao redor do
mundo”, refor¢ou Capato.

VALOR AGREGADO

Para conquistar ainda mais o
cliente, bastante machucado pela
crise, as novas maquinas da Vol-
vo CE prometem manutencdo e
operacgdo facilitadas, ergonomia e
alta produtividade, o que - como
assegura a fabricante - no final se
traduz em maior valor agregado,
preservando a simplicidade opera-
cional dos projetos.

0 novo motor Volvo de 4 cilindros
entrega poténcia bruta de 167 cv,
sendo combinado com uma pressao
hidraulica adequada para propor-
cionar forcas de escavagdo mais ele-
vadas e tempos de ciclo mais curtos,



VFS COMPLETA 25 ANOS NO BRASIL

Nascida como um banco no inicio dos anos 90, a Volvo Financial Services (VFS) posterior-
mente decidiu ampliar a atuacdo, incluindo a expansao do consorcio e, mais tarde, a criacao
de uma corretora de seguros. Atualmente, a empresa é responsavel pelo financiamento de
40% das vendas do Grupo Volvo no pais, representando 7% dos negécios globais do braco
financeiro da marca. “A criacdo do banco foi 0 embrido da VFS no mercado, que mais tarde
passou a oferecer um leque inteiro de solugdes financeiras”, afirma Ruy Meirelles, presidente
da VFS Brasil, que detém um mercado menor apenas aos dos EUA.

Um dos primeiros produtos de sucesso da empresa, o Consércio Volvo — que também com-
pleta 25 anos em 2018 — j& comercializou 51 mil cotas no pais, contemplando 23 mil delas e
disponibilizando um montante de R$ 5 bilhdes em cartas de crédito aos clientes para compra
de caminhdes, Onibus e equipamentos de constru¢ao da marca. Ao todo, sao 170 grupos
abertos ao longo dos 25 anos. Atualmente, sao 33 grupos ativos, o que representa 10 mil
cotas ativas. “"Desde 0 ano passado, o setor tem vivido uma melhoria crescente, com uma
reducdo de 60% na inadimpléncia”, comenta o executivo.

Pioneira no setor, nos Ultimos trés anos a empresa obteve novos recordes ao atingir cerca
de R$ 1 bilhdo anuais em novas vendas de consorcios. “Com o tempo, o Consdrcio Volvo
transformou-se numa importante ferramenta de renovacdo e ampliacdo de frotas de muitos
clientes da Volvo”, diz Meirelles, salientando que o mercado hoje é dividido em caminhdes
(75% do volume), 6nibus (16%) e maquinas de construcdo da Linha Amarela (9%).
Novidades — Comemorando seus 25 anos, o Consorcio Volvo promoveu o lancamento
de um aplicativo para celulares e tablets, com o qual o cliente pode visualizar extratos
das contas, gerar boletos, ofertar lances e acompanhar as assembleias. “O app oferece
muitos beneficios ao consorciado, facilitando o acesso, agilizando a busca por infor-
macoes e trazendo todos os assuntos relacionados ao consorcio”, diz Valter Viapiana,
diretor comercial de financiamentos e consorcio da VFS Brasil.

Outra novidade recente foi o lancamento do iLabX, um programa acelerador para Fin-
techs de todo o mundo, que — segundo a empresa — agora terdo a oportunidade de
colaborar com a VFS no desenvolvimento e implementacdo de novas solucées e tecno-
logias. “Com o iLabx estamos dando apoio a transformacéo dos servicos financeiros na
indUstria de transportes”, ressalta Meirelles.
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Meirelles: 25 anos do consorcio que mudou o cendrio do setor de pesados

VFS

elevando a produtividade. “O motor
Volvo trabalha em conjunto com o
sistema hidraulico para proporcio-
nar mais poténcia e, assim, obter
um melhor equilibrio entre desem-
penho e consumo de combustivel”,
descreve a empresa em material de
divulgacio.

Além disso, tanto a EC210DL
como a EC210D chegam equipadas
com nove modos inteligentes de
trabalho, de marcha-lenta a maxima
poténcia, incluindo o novo modo de
trabalho G4. “As maquinas oferecem
movimentos harmonicos e precisos,
facilitando as operagdes de nivela-
mento e de manuseio de materiais,
como assentamento de tubos, tra-
balhos com garras e tarefas de esca-
vagao”, continua a assessoria.

Todavia, um dos principais dife-
renciais oferecidos pelos novos mo-
delos esta mesmo em um item que,
geralmente, é erroneamente colo-
cado pelos gestores em segundo
plano, mas que impacta diretamen-
te no custo x beneficio da maquina:
a manutencao.

Nesse aspecto, a fabricante pro-
curou sintetizar caracteristicas que
garantam uma maior agilidade ope-
racional ao produto. Assim, as ma-
quinas possuem placas antiderra-
pantes, filtros agrupados, acesso de
manutencido ao nivel do solo e pon-
tos de lubrificacido centralizados.

As portas, por sua vez, sdo am-
plas e incluem trava de seguranga,
permitindo acesso aos pontos de
servi¢o e tornando mais rapidas as
inspec¢des. “O modo de servico no
monitor exibe os intervalos de ma-
nuten¢do dos principais componen-
tes para a realizacdo de diagnésti-
cos”, conclui a divulgagio.

Saiba mais:

Trachel: www.tracbel.com.br

VFS: www.vfsco.com.br

Volvo CE: www.volvoce.com/brasil/pt-br
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INOVACAO
COMO VALOR

COM INVESTIMENTOS EM COMBUSTIVEIS ALTERNATIVOS,
AUTOMAGCAO, ELETRIFICAGAO, CONECTIVIDADE E ACESSIBILIDADE,
A CNH INDUSTRIAL REPASSA SUAS APOSTAS EM NOVAS TECNOLOGIAS
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Prototipo do trator autﬁﬁémo, turbina do moetor GNV e trator movido a biometano estdo entre as inova

busca incessante por inova-
¢do em diferentes areas do
setor de maquinas pesadas
foi o principal foco de um
inédito evento realizado pela CNH In-
dustrial no final de setembro em sua
fabrica de Sorocaba (SP), que também
abriga o novo Centro de Inovacdo, Tec-
nologia e Treinamento do grupo multi-
marcas.

Em sua primeira edi¢do, que a Re-
vista M&T acompanhou, o Innova-
tion Day reforcou como a companhia
tem investido forte em novas tecnolo-
gias, relacionadas principalmente as
transformagdes que vém provocando
alteracdes profundas nos padrdes in-
dustriais utilizados na producio de
maquinas, equipamentos, veiculos,
motores e geradores de energia, itens
que compdem seu extenso segmento
para o mercado de bens de capital.

Segundo o presidente da CNH Indus-
trial para a América Latina, Vilmar Fis-
tarol, no ano passado a empresa investiu
cerca de US$ 100 milhdes em pesquisa
e desenvolvimento nas operacoes bra-
sileiras. “No mundo, o investimento glo-
bal essa area foi acima de 950 milhdes
de dolares em 2017”, sublinhou.

Varios lancamentos recentes fo-
ram fruto desses aportes, pontuou a
empresa, reforcando ainda o engaja-
mento de seu time de profissionais
nos projetos apresentados ao merca-
do. “Faz parte do nosso DNA a valo-
rizagdo do ser humano, com a parti-
cipagdo crescente dos colaboradores

de todos os setores na promogio de
diferentes programas de incentivo a
novas ideias”, declarou Sérgio Soares,
diretor de engenharia para o segmen-
to agricola da CNH Industrial.

FOCO

Com foco em tendéncias disruptivas,
o Innovation Day contou com palestras
e debates com especialistas em inova-
¢do da CNH Industrial, tragando um
quadro de como essas novas tecnolo-
gias tém sido desenvolvidas, geridas e
implementadas, de forma gradual, mas
também continua, na organizagao.

Em primeiro plano, a inovagdo sem-
pre surge atrelada a sustentabilidade
financeira e ambiental. No setor agri-
cola, por exemplo, foi destacado como
a automacdo e a interpretacio de sis-

No ano passado,

s

a CNHi investiu R$ 100 milhoes na operacdo brasieira

temas inteligentes vém estimulando a
autossuficiéncia no agronegocio e nas
propriedades agricolas. “Além de trazer
ganhos reais de economia de combusti-
vel’, ressaltou a empresa, “a tecnologia
possibilita que o produtor rural produ-
za seu proprio combustivel, conquistan-
do uma independéncia energética que
pode ser vital para seu negécio”.

Nessa linha, o trator da New Holland
Agriculture movido a biometano - re-
centemente exibido no pais - ilustra o
esforco realizado pelo grupo no desen-
volvimento de novos combustiveis e
alternativas energéticas. “O novo proto-
tipo consome 30% a menos de combus-
tivel, além de reduzir a emissio de CO2
em 80%”, frisou Soares.

A automagio dos equipamentos tam-
bém desponta com destaque nas pes-
quisas de desenvolvimento, materializa-



EMPRESA

FABRICANTE APRESENTA NOVO CONCEITO
EM INOVACAO NA M&T EXPO 2018

Segundo o vice-presidente da Case Construction Equipment, Roque Reis, a marca apro-
veitara a M&T Expo 2018 para apresentar “um novo conceito em inovagao” ao pals, que
pode ajudar a alavancar o mercado e auxiliar as empresas, especialmente em inclusao
social. “Ndo podemos adiantar nada ainda, pois sera um dos destaques da marca no
evento, mas posso garantir que se trata de um produto Unico, que ird percorrer o mundo

INNOVATION

'

da em projetos como o trator-conceito
Case IH Magnum, apresentado em 2017
e que trabalha sem operador, interagin-
do com o fazendeiro via computador
ou tablet. “O desenvolvimento desse
conceito contou com a participacdo da
equipe brasileira”, ressaltou o executivo.

Ja no segmento de constru¢ao, Hum-
berto Lopes, diretor de engenharia para
maquinas e equipamentos de constru-
¢do da CNHj, as tendéncias atuais estdo
consolidadas em vetores como eficién-
cia operacional, conectividade e acessi-
bilidade. “Apesar da estagnacdo vivida
nesses ultimos anos, a construgao foi
um dos negdcios da CNH Industrial que
mais recebeu investimentos, remode-
lando completamente sua linha de pro-

m REVISTA M&T

para desbravar esse novo nicho de mercado que deve surgir”, comenta.

Ainda na M&T Expo, ajunta Humberto Lopes, diretor de engenharia para maquinas e
equipamentos de construcao da CNHi, havera um equipamento “acessivel” em exposi-
cdo, que mesmo um operador com deficiéncia pode operar, mostrando que as marcas de
construcao do grupo “ja nascem com o conceito de acessibilidade”.
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Investimentos em P&D estdo no foco da empresa tambem no Brasil

dutos com equipamentos mais produti-
vos, economicos e sustentaveis”, frisou.

ALTO RENDIMENTO

O diretor de engenharia do neg6-
cio de transportes da CNH Industrial,
Darwin Viegas, mencionou que atual-
mente o setor de transporte também
busca a autonomia dos veiculos e a
popularizagio de combustiveis alter-
nativos, como o gas natural veicular e
a eletrificagdo. “Essas alternativas tém
sido alvo de pesquisas e lancamentos
da FTP Industrial, que fornece siste-
mas de powertrain para veiculos e
maquinas de diversas marcas, dentro
e fora do grupo”, disse, ressaltando
ainda o trabalho de P&D feito pela Ive-

co. “Além dos caminhdes, a marca tam-
bém atua com veiculos militares.”

Ja o segmento de energia, que tem
reflexo em todos os demais, se de-
bruca sobre aspectos cruciais como
eficiéncia energética, buscando obter
alto rendimento e baixas emissoes
dos equipamentos. “Nesse segmento,
recentemente a CNH Industrial - por
meio da FPT Industrial - apresentou
um gerador movido a biometano,
com densidade e poténcia similares
ao diesel”, exemplificou Viegas.

EVOLUCAO DIGITAL

De acordo com o diretor de solu-
¢oes de precisdo e telematica da CNH
Industrial para a América Latina, Gre-
gory Riordan, o grupo vem estrutu-
rando um plano de “evolugdo digital”
de suas diversas marcas. “Para 2019,
o plano inclui investimentos em IoT &
Cloud, para possibilitar um processa-
mento avang¢ado das informacgdes ex-
traidas das maquinas, que hoje ja esta
presente em servigos de valor agre-
gado como o Centro de Controle e
os Planos de Manutengdes Flexiveis”,
disse ele durante o Innovation Day.

Entre 2020 e 2023, o plano evolui
para o que o especialista chama de
“Edge”. “As tecnologias Edge irdo per-
mitir que o veiculo ganhe uma capaci-
dade ainda maior de processamento
de dados, ofertando servigos como o
Controle Coordenado de Veiculos e
a Configuracdo Automatica dos Vei-
culos”, complementa Riordan, desta-
cando ainda que, entre 2023 e 2026,
a inteligéncia artificial ird estender o
conjunto de servicos disponiveis ao
usuario, representando “o proximo
passo da tecnologia com o conceito
de Automacio através das Capacida-
des Cognitivas”.

Saiba mais:
CNH Industrial: http://cnhindustrial.com
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PNEUS OTR

ALTA SEVERIDADE
SEM RISCOS

BLINDAGENS,
PREENCHIMENTO E
ESCUDOS PROTEGEM

OS COMPONENTES QUE
ATUAM SOB CONDIGOES
SEVERAS EM MINERAGAO,
PEDREIRAS E ATIVIDADES
INDUSTRIAIS COMO
SIDERURGIA

uando se fala em minera-
¢do e pedreiras, sempre
é importante destacar
0s requisitos que contri-
buem p a seguranca operacional
dos equipamentos utilizados nessas
operacdes, das mais exigentes para
os equipamentos (e profissionais)
em toda a industria. No rol de solu-
¢coes moveis, os pneus OTR sem duvi-
da constituem um dos componentes
mais criticos da operacdo, tendo em
vista sua exposicdo constante e a se-

veridade implacavel do ambiente em
que atuam.

Segundo Leandro Pavarin, gerente
de vendas para o segmento OTR da
Bridgestone, o grau de agressividade
das condi¢des geralmente enfrenta-
das em uma operacdo subterranea,
por exemplo, é muito similar ao de
uma mina de superficie, excetuando-
-se os impactos na lateral do pneu
que tendem a ocorrer (muito) mais
no subsolo. “Por se tratar de um am-

biente confinado, tanto a banda de 4 ‘




para proteger pneus fora de estrada

rodagem como as laterais dos pneus
sofrem abrasdo, enquanto em minas
a céu aberto a maior agressdo se da
na banda de rodagem”, explica. “Mas
também é comum a terra estar ala-
gada, lubrificando as paredes das
rochas e, como consequéncia, acarre-
tando maior incidéncia de cortes nos
componentes.”

Por conta dessa caracteristica ope-
racional, o pneu OTR - empregado
macicamente em operagdes carboni-
feras, por exemplo - precisa receber
uma camada de borracha mais espes-
sa na capa, para proteger a carcaga.
Além de maior, essa camada também
pressupde um composto com maior
resisténcia a cortes. “A dissipagdo
de calor é menor por ser um am-
biente confinado, onde inclusive as
condi¢cées de manuten¢do sdo mais
dificeis”, destaca Pavarin. “Nos cami-
nhoes, o pneu de classificagdo E4 é
o mais usado, com profundidade de
sulco intermediaria entre o pneu E3 e
o E5, enquanto nas pas carregadeiras
usa-se mais o L5.”

Ja as medidas mais usadas em ca-
minhdes variam bastante neste seg-
mento, sendo mais comum a tria-

Camadas extra de borracha e compostos mais resistentes estao entre 0s recursos

de composta pelas especificacdes
14.00-24, 16.00-25 e 18.00-25, bias
e radial. Para pas carregadeiras, por
sua vez, as op¢Oes partem da medi-
da 20.5-25, passam pela 23.5-25 até
chegarem a 29.5-25. Segundo Pava-
rin, a diferen¢a mais significativa
entre pneus fora de estrada para
caminhdes, pas carregadeiras e ou-
tras maquinas que atuam na opera-
¢do subterranea fica por conta da
velocidade e capacidade de carga.
Dentre as ofertas comerciais atu-
ais, recomendam-se o Earthmover

Frotas precisam contar com pneus em estoque para evitar maquina parada
.:5' Ty

4 para caminhdes e o Loader 4 (ou
Loader 5) para pas carregadeiras.

Uma questdo de suma importan-
cia nesse segmento diz respeito a
vida util dos pneus, que evidente-
mente depende das caracteristicas
de cada operacdo, mas também da
qualidade da manuteng¢do reali-
zada. De acordo com Pavarin, na
minera¢do subterranea também é
possivel realizar a reforma do pneu
por duas ou trés vezes, dependendo
da condi¢do da carcacga. Todavia, o
especialista recomenda que as fro-
tas sempre contem com pneus em
estoque, de modo a evitar que a ma-
quina seja paralisada devido a falta
de componentes para a reposicio
emergencial.

Um segundo ponto que jamais pode
ser negligenciado é a protegdo. O exe-
cutivo destaca que a blindagem geral-
mente é utilizada em pneus dianteiros
das pas carregadeiras, mas ndo é raro
que isso ocorra nos quatro pneus da
maquina. “Essa maquina trabalha no
desmonte de material solto, que é al-
tamente cortante”, reforca Pavarin. “E
como ela manobra em espacos confi-
nados, a prote¢do também é colocada
nos pneus traseiros, visando a redu-
¢do de cortes. Ja em caminhdes nio se
usa, por conta da sua velocidade.”

i
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PNEUS OTR
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Resisténcia e qualidade das

PROTECAO

Para André Varini Mutti, diretor
da Helevar, que representa o Pewag
Group no Brasil, a forma mais tradi-
cional para protecdo de pneus de mi-
neracdo é a adoc¢do de correntes pro-
tetoras. Em resumo, trata-se de uma
malha bastante fechada que cobre as
partes mais vulneraveis dos pneus,
tanto na banda de rodagem como nas
laterais, formando uma barreira con-
tra avarias. Seu uso, inclusive, vem
crescendo nos dltimos tempos, devi-
do ao alto custo que os pneus repre-
sentam nas frotas de mineragao.

Detalhando o assunto, o executivo
explica que as linhas de produtos se
diferenciam de acordo com o tama-
nho das maquinas. “Conforme a apli-
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malhas definem o

desempenho da blindagens

cacdo realizada pela maquina, as blin-
dagens podem ser mais robustas ou
mais leves, com malhas mais abertas
ou mais fechadas, assim como podem
ser diferenciadas conforme a dureza
e os materiais empregados na sua
fabrica¢do”, informa. “No nosso caso,
para facilitar a escolha e o entendi-
mento por parte dos clientes, utili-
zamos uma classificacao de produtos
que é definida pela dureza do minério
com que as blindagens irdo trabalhar”

Assim como outros insumos de mi-
nerac¢do, o controle da durabilidade
destes produtos é realizado por meio
do registro das horas trabalhadas
pela maquina. “O produto tem como
caracteristica a possibilidade de rea-
lizacdo de medig¢bes periddicas, per-

HELEVAR

mitindo o monitoramento da taxa de
desgaste e a previsibilidade da sua
vida util final”, comenta Mutti. “Tam-
bém sdo registradas as quantidades
de interven¢des de manutengao para
reaperto ou realizacdo de reparos,
que podem representar um grande
diferencial ndo apenas pela reducio
dos custos com as pecas empregadas,
mas ainda pela menor necessidade de
se parar a maquina”, explica.

Na mesma linha, o engenheiro Ce-
sar Bergami, gerente de vendas e
aplicacdo da RUD Correntes Indus-
triais, concorda que as blindagens de
fato constituem a melhor alternativa
para protecdo de pneus de equipa-
mentos fora de estrada que atuam em
mineradoras e pedreiras, principal-
mente contra furos e cortes, tanto nas
laterais (internas e externas) como
nas bandas de rodagem. “Montadas
externamente, essas malhas densas
sdo constituidas por pecas forjadas
de aco-liga, que conferem protecdo
superior aos componentes, resultan-
do em significativa diminui¢cdo dos
acidentes com perdas por cortes e au-
mento de vida til”, diz o profissional
da RUD, precursora em blindagens
para pneus na Alemanha e que possui
fabrica no Brasil h4 40 anos.

Responsaveis por ganhos de pro-
dutividade na operacdo, as correntes
de pneus basicamente sdo divididas
em trés linhas. No primeiro grupo, as

A malha de corrente mais fechada é indicada para aplicacoes severas em mineragao, pedreiras e siderurgia, enquanto
a malha mais aberta garante tragao extrema, sendo indicada para superficies com lama, barro ou neve. Ja a malha intermedidria
proporciona protecao e tracao de forma balanceada em superficies molhadas e escorregadias

9%

REVISTA M&T




correntes que protegem os pneus sdo
chamadas de “blindagens de pneus”,
enquanto no segundo estdo as cor-
rentes hexagonais, também chama-
das de “correntes de tra¢ido”, que con-
ferem maior tracdo ao equipamento.
Nesse rol, constituem alternativas
para aplicagdes agressivas as malhas
de oito e dez elos, que proporcionam
uma tracdo extra aos equipamentos.
Por fim, ha ainda um mix entre as
duas anteriores. Se a aplicagdo for ex-
tremamente severa, como ocorre em
pedreiras, minas subterraneas e tam-
bém altos-fornos industriais, pode-se
escolher o melhor tipo de blindagem
para a operagdo em uma variedade de
combinagdes, incluindo protecio, tra-
¢ao, protecao-tracdao ou extra-tracao.
Segundo Bergami, a op¢do indicada
para tracdo possui a malha mais aber-
ta, evitando que o barro se agregue a
corrente e ao pneu e proporcionando

Em 2015, a provincia de Colimbia Britanica, no Canada, aprovou uma nova solugdo de fracao de pneus

para uso em rodovias cobertas de neve, as chamadas protecoes “meias de neve”. Aprovado em 2011 pela Associacao
de Inspecdo Técnica da Alemanha (TUV - Technischer Uberwachungsverein), o produto de base téxtil da empresa
norueguesa AutoSock propde-se a entregar ainda mais tragdo que as correntes

um maior atrito entre o pneu e o solo,
o que resulta em melhorias conside-
raveis na mobilidade do equipamento
em terrenos lamacentos.

Ja a malha mais fechada é indica-
da para prote¢do contra cortes e fu-
ros. Por ser muito fechada, contudo,

ndo deve ser usada em terrenos com
barro, pois tende a reter o material e
a criar uma capa de barro, afetando
desse modo a tragdo do equipamento.
“Por este motivo, a malha fechada é
destinada somente para protecdo de
pneus”, diz o engenheiro.

CR SOLUGOES EM PNEUS E ANTIDANOS
B RS- PARA MINERACAO
RODRIGUES r “ EIFI | Pﬁ[mt:/mmm DE PNEUS
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PNEUS OTR

Dependendo da aplicagio, tais re-
cursos podem aumentar a vida util
dos pneus em trés, cinco ou até mais
vezes. “Diante disso, até para justifi-
car o investimento, calcula-se o cus-
to/hora do pneu sem a blindagem,
comparando-o ao custo/hora do con-
junto blindagem mais o pneu”, explica
Bergami.

Além disso, o pneu com blindagem
preserva a carcaca durante toda a
sua vida util, possibilitando duas ou
até trés reformas do componente e
reduzindo ainda mais o seu custo/
hora. “Como o custo/hora da blinda-
gem é baixo, pois sua vida util é alta,
obtém-se um custo/hora reduzido e
favoravel ao conjunto, quando com-
parado ao custo/hora do pneu sem
corrente”, afirma.

Mas, para tanto, é preciso critério
na selecdo. Segundo o especialista,
o mercado nacional conta com uma
diversidade de modelos de correntes
e blindagens, indicados para as mais
distintas aplicacbes. Segundo Berga-
mi, a indicacdo assertiva de um mode-
lo especifico depende diretamente do
tamanho da maquina e, consequen-
temente, do tamanho do pneu, mas
ndo apenas disso. “Também se deve
considerar a severidade da aplicagio,
a abrasividade do solo e as distan-

Tecnologia de preenchimento permite a pneus OTR transitar sobre vidros, pregos, metais e pedras

cias percorridas durante a operagao,
dentre muitos outros fatores”, ressal-
ta. “Assim, para se chegar ao modelo
mais adequado de corrente, a suges-
tdo é que o cliente avalie as condic¢des
de trabalho sempre em conjunto com
a fornecedora”

PREENCHIMENTO

Além das blindagens, o mercado
oferece outras op¢des para proteger
0s pneus, como o preenchimento,
em substituicdo ao ar. Especializada
em pneus fora de estrada, a Laguna
Pneus, por exemplo, é representante
oficial no Brasil da Gripmaster, fabri-
cante norte-americana que desenvol-
veu uma tecnologia de preenchimen-
to para todos os tipos de pneus OTR.
Recentemente, a empresa apresentou

o 3S Solution, um produto indicado
para operagdes pesadas que permite
que o pneu transite sobre vidros, pre-
gos, metais, pedras e afins, garantin-
do resisténcia a cortes e perfuracoes.

De acordo com o especialista da
area técnica da Laguna Pneus, Adria-
no Marinho, as condicdes de opera-
¢do em minas subterraneas sido bas-
tante severas também por conta das
pedras que ficam ocultas sob a agua.
Por isso, ele acentua, neste tipo de
operacao é fundamental apresentar
uma resisténcia elevada a cortes, pois
muitas vezes o espaco exiguo de ma-
nobra nas minas nao permite desviar
de pedras pontiagudas.

Nesses casos, os pneus geralmente
apresentam desenhos borrachudos
ou lisos, com estruturas radiais e
compostos mais resistentes a cortes,

Substituindo ar, os elastomeros sintéticos (detalhe) prometem ganhos econdmicos e ambientais em operacoes subterraneas de mineragao
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sendo por isso mais duros. Para pas
carregadeiras que trabalham em con-
di¢des ainda mais severas em minas,
a empresa recomenda a aplicacdo do
pneu L5S, enquanto os caminhdes de
transporte tém a opg¢do do pneu E4.
“A vida util do pneu depende muito
do manuseio correto e, é claro, das
condi¢bes adversas, que contribuem
para a diminui¢do da sua durabilida-
de”, diz Marinho. “Assim, é importan-
te controlar a¢des que interfiram em
seu desempenho, como controle de
pressao, por exemplo, evitando que a
maquina rode com pressdo acima ou
abaixo do recomendado.”

Como destaca o especialista, a hos-
tilidade do ambiente faz com que o
pneu de uma pa carregadeira LHD,
por exemplo, dure em torno de 800
h. Mas com uma manuten¢do mais
adequada, é possivel é ampliar essa
durabilidade. Segundo Rogério Ro-

drigues, também especialista da area
técnica da Laguna Pneus, outro aspec-
to que merece atencgdo diz respeito a
gestdo de estoque, mantendo-se uma
programacdo preventiva de compras
ajustada para as frotas. “Algumas em-
presas adotam programacgéo anual ou
semestral, ja que ndo é um item que
se pode encontrar em qualquer lu-
gar”, diz ele.

Com duas décadas de atuagio, a Co-
mercial Rodrigues (CR Pneus - Tyre
Solutions) é outra empresa nacional
que comercializa preenchimentos
de poliuretano em substituicdo ao
ar, no caso, os elastomeros sintéti-
cos da marca TyrFil, produzidos pela
empresa Accella Polyurethane Sys-
tems. “Varios estudos comprovam
aumento significativo na produgao
de minas subterrdneas ao se deixar
de parar o equipamento e substituir
de forma prematura os pneus, além

de uma reducido expressiva dos ris-
cos de explosdo”, comenta a empresa,
que também oferece solu¢bes para
mineragdo a céu aberto ou subter-
rdnea como correntes protetoras e
de tracdo da marca Las Zirh, além
de escudos e pneus OTR para varios
setores produtivos. “Outros benefi-
cios apontados nesses relatoérios in-
cluem a eliminagdo quase completa
dos servicos de borracharia e uma
significativa reducdo da geracdo de
pneus inserviveis e sucateados, re-
duzindo assim os custos e também
contribuindo fortemente para a pre-
servacdo do meio ambiente”, conclui
a empresa.

Saiba mais:

Bridgestone: www.bridgestone.com

Comercial Rodrigues: www.comercialrodrigues.com
Helevar: www.helevar.com.br

Laguna Pneus: www.lagunapneus.com.br

RUD: www.rud.com.br

CR SOLUGOES EM ANTIDANOS
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DE 22 A 25 DE JANEIRO 2019 | LAS VEGAS - NEVADA - EUA

Uma das maiores feiras internacionais dedicadas a industria do concreto e alvenaria. Para esta edigdo, sdo esperados 1.564 expositores que

trardo as mais recentes inovagdes em equipamentos, produtos e servicos, em uma area total aproximada de 69 mil mz2, atendendo um
publico de mais de 58.000 visitantes.

O Departamento Comercial da Embaixada Americana e a SOBRATEMA em parceria com a TRANSLINE Viagens e Turismo, estdo
organizando uma delegagao oficial brasileira para visitar a WOC 2019.

Participe desta delegacdo e aproveite privilégios exclusivos:
e Isencdo de taxa de inscricdo para a feira;

e Acompanhamento de um representante do Departamento de Comércio dos Estados Unidos, com o intuito de ajudar
identificar oportunidades e produtos de interesse na feira;

e Assisténcia para realizacdo de reunides exclusivas com expositores na feira;

e Acompanhamento de intérprete para reunides previamente agendadas dentro do pavilhdo;

e Acompanhamento de um coordenador da TRANSLINE com o objetivo de assessorar em todos os tramites de viagem e
deslocamento em Las Vegas para uma adesdo superior a 20 participantes.

Nossa programacgao:

e 20/01/2019 (Dom) - Embarque com destino Las Vegas.

® 21/01/2019 (Seg) - Chegada e acomodacgao no hotel escolhido.
e 22/01 a 25/01 - Dias dedicados a WOC 2019.

* 26/01/2019 (Sab) - Embarque ao Brasil.

INVESTIMENTO POR PESSOA EM USD APTO DUPLO APTO INDIVIDUAL Importante:
T
e Recomendamos visto americano de negdcios.
PARK MGM 4* US$ 756,00 US$ 1.185,00 e Passaporte com validade minima de seis (6) meses
Nosso programa inclui: Nosso programa nao inclui: Forma de Pagamento:
e 05 noites de hospedagem no hotel selecionado | e Passagem aérea; ¢ A vista ou faturado (para empresas ja
ou similar, incluindo taxas* e impostos; e Despesas com documentacdo (passaporte, visto); | cadastradas);
e Inscrigdo na feira; e*Resort Fee: e Parcelado: em até trés (03) vezes no
e Transporte rotativo para a feira (shuttle); o Westgate: U$ 25/por apartamento/por noite; cartdo de crédito.
e Seguro viagem; o Park MGM: U$ 35/por apartamento/por noite. e Pacote aéreo + terrestre: Entrada +
e Internet no quarto do hotel e acesso ao fitness | e Taxas de embarque; saldo em 5x sem juros no cartdo de
center; e Inscricdo nos seminarios; crédito.
e Café da manha e demais refeigbes;
eDespesas pessoais (lavandeira,
telefonemas, passeios opcionais).

e Passagens aéreas — Consulte nossas tarifas promocionais e customizagdo de sua viagem;

« Tarifas imperdiveis: Sdo Paulo/ Las Vegas/ Sdo Paulo - a partir de U$ 562,00* voando American Airlines

Informacoes / AdesoOes

TRANSLINE VIAGENS E TURISMO INFORMACOES / DEPARTAMENTO DE COMERCIO AMERICANO
Rua Peixoto Gomide, 996 - Cjto. 340 - Cep 01409-000 Patrick Levy

S&o Paulo / SP Business Development Specialist | U.S. Consulate General, Rio de
Fone: 55 11 3264-0077 / Fax: 55 11 3264-0067 Janeiro, Brazil | U.S. Department of Commerce - International Trade
Falar com: Sara / Cyntia / Rosana Administration

E-mails: sara@transline.com.br | Tel: + 55 (21) 3823-2413 | E-mail: patrick.levy@trade.gov
cyntia@transline.com.br | rosana@transline.com.br export.gov/Brazil | buyusa.gov/Brazil
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EMPRESA

ENGENHARIA DA

INOVACAO

A ZF COMEMORA 60 ANOS NO BRASIL COM A ABERTURA DE UM
NOVO CENTRO DE COMPETENCIA PARA O SEGMENTO FORA DE ESTRADA,
QUE FORNECERA EIXOS AO MERCADO GLOBAL DE EQUIPAMENTOS

riada ha mais de 100 anos

pelo conde Ferdinand Von

Zeppelin, a ZF completa 60

anos de atuagdo no Bra-
sil. A celebracdo ocorre em momento
emblematico para a empresa, uma vez
que a inovacdo tecnoldgica - seu DNA
desde a origem - vem se tornando
uma das principais commodities de
alto valor agregado em todo o mundo.
Nesse sentido, a unidade brasileira - a
primeira fora da Alemanha - é vista
como estratégica para a empresa, que
acaba de criar aqui seu novo Centro
de Competéncia, a fim de concentrar a
producao dos eixos off-road para aten-
der aos mercados globais.

Mais que acompanhar de perto a
evolucdo da linha de montagem e
qualidade dos produtos desenvolvi-
dos ao redor do planeta, o novo arran-
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jo produtivo atesta como a unidade
brasileira contribui para os avangos
de processos e produtos da prépria
companhia. Um compromisso, alias,
assumido desde o inicio de sua pre-
senca no pais. “A ZF foi uma das pou-
cas multinacionais de autopegas a
participar ativamente de todo o pro-
cesso de instalagdo, desenvolvimento
e expansdo da industria automotiva
brasileira” relembra Wilson Bricio,
presidente da ZF América do Sul.
Essa perfeita sintonia fica agora
cristalizada no novo Centro de Com-
peténcia instalado no pais. Segun-
do Stefan Prebeck, diretor global de
engenharia da Unidade de Negocios
Fora-de-Estrada da ZF, o foco do novo
nucleo sdo os principais mercados da
América Latina, Oriente e Europa, nos
quais ha uma forte demanda para es-

tes produtos. “Essa é mais uma pro-
va de que o Brasil é considerado um
centro desenvolvedor de tecnologia
mundial” destaca o executivo.

Fazendo coro, o gerente da Unidade
de Negocios para Tecnologia Industrial
da ZF América do Sul, Paulo Vecchia,
revela que estdo previstos novos inves-
timentos, além da contratacdo de enge-
nheiros e equipes de campo. “O objetivo
¢ acelerar o tempo de desenvolvimento
de novos produtos e reduzir o tempo de
resposta aos clientes”, explica.

INOVACAO

Atualmente, o mercado global de
eixos dianteiros tracionados movi-
menta 500 mil unidades, conside-
rando as montadoras que constroem
0 seu proprio eixo. Isoladamente, o

i TT‘ ©



EMPRESA

[
Bricio: participacao no desenvolvimento do pais

mercado brasileiro representa apro-
ximadamente 11% deste total. “Com
esta acdo, o objetivo principal é am-
pliar o portfélio de solugdes para a
area off-road em todo o mundo, que
passa por um momento de expansdo
e modernizagdo continua, ajudando
a atender as maquinas destinadas a
todos os tipos de operagio, seja no
campo como nos canteiros de obras”,
comenta Vecchia.

Para tanto, a empresa vem trabalhan-
do forte para transferir o conceito de
sistemas inteligentes - jA amplamente
assimilado no segmento de automéveis
de passeio e de utilitarios comerciais -
para aplicacdo também em veiculos fora
de estrada. E vé no Brasil um mercado

Primeira fabrica da
Zahrrfabek Friedrichshaden
fora da Alemanka f insugurads
i i para prochug o e
el o DWW
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muito promissor para isso, principal-
mente na drea agricola.

Segundo Silvio Furtado, diretor de
vendas da ZF América do Sul,a empre-
sajavem dialogando e estudando com
fabricantes e clientes como aplicar es-
sas tecnologias em tratores agricolas,
por exemplo, tendo em vista a grande
demanda por produtividade existente
neste segmento. “Para um produtor, é
fundamental monitorar a sua produ-
¢do, saber exatamente onde e como o
equipamento estd rodando, em vista
das grandes extensdes de terras”, ele
afirma, destcando ainda que a empre-
sa vem trabalhando nesse sentido em
conjunto com universidades e setores
produtivos da cana-de-agticar (na re-
gido de Jabuticabal, no interior pau-
lista) e de graos (no Centro-Oeste).
“Ja temos maquinas sendo testadas
nesseas operagoes.”

Na area da construcdo, todavia, esse
movimento deve demorar mais um
pouco, como destaca o especialista.
“Nessa area, ja vem acontecendo uma
recuperacdo da producdo, mas ainda
ndo das vendas, o que deve levar mais
uns trés anos”, diz Furtado. “Nesse se-
tor, o desenvolvimento deve ocorrer
principalmente em relagdo as trans-
missdes e comunicagao com eixo, vi-
sando a obter maior produtividade,
reducgdo no consumo de combustivel
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e ganhos no torque.”

EXPERTISE

Na visdo da ZF, o Brasil é respeitado
globalmente por sua engenharia de
inovagao, sobretudo no segmento off-
-road, o que justifica o investimento
no pais. Um exemplo claro disso é a
expertise do pais em energias alter-
nativas, que inclusive ja vem sendo
replicada pela China no campo do eta-
nol e em plantagdes de cana-de-acu-
car. Na opinido de Victor Rosales, ge-
rente sénior da drea desenvolvimento
da divisdo off-road da ZF na China, a
experiéncia adquirida em campo e a
aplicacdo final do produto no Brasil
vém ajudando a reduzir tempo e cus-
tos de desenvolvimento de produtos
globais.

Na mesma linha, o know-how bra-
sileiro para calculo de desempenho
de estercamento de eixos, por exem-
plo, ja estd incorporado a biblioteca
de ferramentas de desenvolvimento
de produtos do grupo, para utiliza-
¢do em centros de engenharia até na
propria Alemanha, ber¢o da com-
panhia. O exemplo mais recente de
desenvolvimento bem-sucedido foi
o lancamento do Eixo TSA23, desti-
nado ao setor agricola, que obteve
receptividade positiva do mercado.




Com design e aplicacdo desenvolvi-
dos integralmente pela engenharia
de produto no Brasil, o produto vem
demonstrando estar em linha com a
necessidade do cliente e das monta-
doras. “Nos ultimos 33 anos, a uni-
dade brasileira sempre mobilizou
esforcos no sentido de desenvolver
tecnologias especificas para as apli-
cacbes locais”, observa Vecchia.

De acordo com o executivo, os ei-
x0s nacionais vém recebendo diver-
sos aperfeicoamentos no projeto,
como a criagdo de carcagas modula-
res, que trouxeram maior eficiéncia
e facilidade na manuten¢io, deman-
dando um numero mais reduzido
de ferramentas. Além disso, a ZF
também trabalhou para reduzir o
peso do equipamento, paralelamen-
te ao aumento de sua robustez, o
que trouxe a possibilidade de apli-
cacdo em front loader, uma solucio
atualmente disponivel na familia
de eixos TSA da marca. “Toda essa
expertise no desenvolvimento de
eixos permitiu inclusive que novos
tratores passassem a ser fabricados
no Brasil”, acresce o gerente.

MARCA

Mas toda essa histéria de desen-
volvimento também estd simboli-

k]

Unidade brasileira contribui para os avancos de produtas € processos do grupo

zada em um recorde histdrico para
a ZF no Brasil, desta vez de cunho
quantitativo. No ano passado, a em-
presa celebrou a marca historica de
500 mil eixos produzidos na fabrica
de Sorocaba (SP), que conta com um
portfélio que inclui eixos dianteiros
para tratores e maquinas agricolas
- com poténcias de 75 a 240 cv - e
dianteiros e traseiros para retroes-
cavadeiras, utilizadas no segmento
de construcao.

A producio no local foi iniciada em
1985, ano em que a média mensal de
producdo alcancada era de 148 uni-

-

dades. Décadas depois, o recorde em
um Unico més ocorreu em outubro
de 2016, quando a planta entregou
3.290 eixos. Ja o maior volume anu-
al de producio se deu em 2010, com
30.243 unidades produzidas ao longo
de 12 meses. “De 14 para c3, os eixos
APL da ZF possibilitaram a producio
local de maquinas agricolas de maior
poténcia e permitiram um salto na
produtividade dos tratores rurais
brasileiros”, garante Vecchia.

Saiba mais:

ZF: www.zf.com.br
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DISTRIBUIDORA

CONFIANGCA NO
MERCADO BRASILEIRO

GRUPO VENEZA INAUGURA A NOVA SEDE DA VENEZA EQUIPAMENTOS SUL
EM CURITIBA PARA DISTRIBUIGAO DE EQUIPAMENTOS JOHN DEERE NOS
ESTADOS DO PARANA E DE SANTA CATARINA

Por Melina Fogaca

102 REVISTA M&T




CADO DE

= - O VERDADEIRO SIGNIFK
PARCERIA

GRUPO HIDRAU TORQUE

Solucces sem limites

Lado a lado, presente no dia a dia,
entendendo as necessidades e
oferecendo as melhores solucdes para
equipamentos pesados, além do
acompanhamento constante de
consultores e técnicos de campo. E assim
que trabalhamos.

Esse é nosso compromisso.

© O verdadeiro significado de parceria.
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DISTRIBUIDORA

Mercado de equipamentos esta em recuperagdo, avalia Jodo Paulo Melo

mpliando a atuagdo na re-
gido Sul do pais, no final de
outubro o Grupo Veneza
inaugurou uma nova filial

na cidade de Curitiba, capital do Pa-
rand. Distribuidora de equipamentos
da Linha Amarela da marca John De-

ere para os estados do Parana e San-
ta Catarina, a nova instalacdo passa a
ser a matriz da Veneza Equipamentos
Sul, que deve se expandir ainda mais,
conforme o mercado dé sinais subs-
tanciais de evolucdo. “Acreditamos
que o mercado de equipamentos ja

Nova estrutura da distribuidora em Curitiba conta com 4 mil m? de area construida

REVISTA M&T

esteja em recuperagdo e, como prova
dessa confianca, antecipamos a inau-
guracdo da nova filial em Cascavel
para dezembro e também aceleramos
a construcdo da unidade de Floriané-
polis, que tem previsdo de conclusido
até o final deste ano, com a inaugura-
¢do oficial no primeiro semestre de
2019” informa Joao Paulo Melo, dire-
tor executivo da Veneza Equipamen-
tos Sul.

A Veneza Equipamentos mantém
uma parceria com a John Deere desde
2012, voltada especificamente para
distribuicido de equipamentos de
construcdo. Desde entdo, a empresa
ja conta com a forte atuacdo em Sdo
Paulo, um mercado que - na visdo
dos executivos - mantém-se bastante
competitivo. Agora, o grupo busca ex-
pandir sua presenga no pais, aproxi-
mando-se da regido Sul, que, segundo
Melo, é um dos maiores mercados de
equipamentos voltados para constru-
¢do e agricultura no pais.

De fato, os resultados regionais dao
amparo a decisdo. De acordo com o




executivo, a unidade de Curitiba esta
em atuacdo desde marco de 2018
e, neste periodo, ja comercializou
aproximadamente 120 maquinas da
marca norte-americana. Atualmente,
o Grupo Veneza é responsavel por
cerca de 50% da comercializagdo de
produtos da John Deere Construgio
no Brasil.

DESEMPENHO

0 desempenho é animador, tendo
em vista os anos seguidos de queda
na demanda de maquinas pesadas no
pais. “Para o préximo ano, projeta-
mos um crescimento de 100% sobre
as vendas que obtivemos em 2018
complementa o executivo.

Essa expectativa ganha ainda mais
relevancia tendo em vista a impor-
tancia do segmento para o grupo.
Segundo Marcos Hacker Melo, CEO

Gom foco na construgao produtos como retroescavadelras sao fabmcados no pa\s

da Veneza Equipamentos, atualmen-
te a divisdo de maquinas e equipa-
mentos representa cerca de 38% do
faturamento do Grupo Veneza que,

além deste segmento, também atua
com caminhdes, 6nibus e automaveis
e conta com aproximadamente 1.200
colaboradores nas areas de venda, su-

MET EXPO

PART OF bauma NeTWORK

REFERENCIA#29:

TRANSPORTE RODOVIARIO DE UM TRANSFORMADO
DE 290 T E 4,8 M DE ALTURA.

Utilizavel como maquina automotriz e médulo de tragdo. Apoio de
forca de tragdo comutavel. Desacoplavel mecanicamente para
elevadas velocidades. Para transportes sem transbordo e uma gestéo
de frota eficiente: o acionamento adicional »ADDRIVE«.
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DISTRIBUIDORA

porte ao cliente e servigos.

Com os novos negocios, diz ele, a
ideia é aumentar essa participa¢do
com uma maior representatividade
no Sul do pais, alavancando a filial.
“Até 2022, a Veneza Equipamentos
Sul pretende crescer 30% por ano’,
ressalta.

A nova estrutura em Curitiba con-
ta com 7 mil m? de 4rea total e 4 mil
m? de area construida, com estrutura
que - além do departamento comer-
cial - inclui oficinas de atendimento,
distribuicao de pecas e showroom. Ao
todo, a operacdo exigiu investimento
de R$ 28 milhdes, montante direcio-
nado a abertura de novos pontos de
venda na regido Sul, contratacido de
pessoal, treinamento de equipes, su-
porte ao cliente, estoque de produtos
e infraestrutura fisica. “Todas as ins-
talacdes atendem ao padrdo global da
John Deere, inclusive com estoque de

pecas suficiente para suprir a deman-
da na regido”, afirma Nilson Morais,
diretor de operagdes da Veneza Equi-
pamentos Sul.

Durante a inauguracdo oficial da
matriz, o presidente global da John
Deere, Jim M. Field, ressaltou a impor-
tancia da nova instalacdo para a fabri-
cante e a oportunidade que o Brasil
continua a representar nas areas de
atuacgdo da fabricante na América La-
tina, que incluem construgao, agricola
e florestal. “Para o futuro, esperamos
um investimento mais significativo
no pafs, especialmente em infraestru-
tura, o que ird proporcionar a opor-
tunidade para nossos distribuidores
trabalharem de forma mais efetiva os
clientes”, diz Field.

ATUACAO

No segmento de maquinas e equi-

pamentos pesados, a Veneza conta
com duas areas de atuacao, incluin-
do a John Deere Maquinas, com
sede em localizada no Recife (PE)
e votada para a comercializacao de
equipamentos agricolas da John
Deere desde 2008, com destaque
de atuacdo na prdpria regido Nor-
deste. Atualmente, a divisdo pos-
sui filiais nas cidades de Petrolina
(PE), Jodo Pessoa (PB), Fortaleza
(CE) e Salvador (BA).

Ja& a Veneza Equipamentos foi
instalada em Indaiatuba (SP) em
2015 para a distribuicdo da linha
de construcao da fabricante nas re-
gioes Sudeste e Sul. “Em Sao Paulo,
Parana e Santa Catarina nosso foco
é exclusivamente voltado para a mi-
neracdo e a constru¢do”, comenta
Hacker Melo.

Para atender a esses segmentos,
como destaca o CEO da empresa, a
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DISTRIBUIDORA REFORCA PRESENCA NACIONAL

Maior distribuidora de equipamentos da John Deere no Brasil, tanto no segmento agricola
quanto de construcdo, a Veneza Equipamentos possui uma forte presenca no estado de Séo
Paulo. Além da unidade inaugurada em 2015 em Indaiatuba (SP), situada nas proximidades
da fabrica da marca, em agosto deste ano a empresa abriu uma nova filial na cidade de Séo
José do Rio Preto, também no interior paulista.

Com isso, além das unidades paulistas a divisao passou a contar com representacoes locali-
zadas em Salvador (BA), Jodo Pessoa (PB), Fortaleza (CE), Recife (PE), Petrolina (PE), Curitiba
(PR) e Cascavel (PR). E, em breve, a atuacdo sera reforcada ainda mais com a inauguracdo de
uma nova unidade de Floriandpolis (SC).

Um aspecto estratégico relevante dessa acelerada expansao em territorio nacional da empre-
sa de origem pernambucana é o fato de que cada filial mantém um atendimento uniforme e
individual nos territérios de atuacdo. “As unidades sdo independentes, com estrutura comple-
ta para atender a demanda do mercado em que atuam”, comenta o diretor de operacdes da
Veneza Equipamentos Sul, Nilson Morais.

Nilson Morais: unidades
nacionais possuem atuacao
independente

Veneza Equipamentos trabalha com
um portfélio amplo de produtos,
que inclui retroescavadeiras, esca-
vadeiras, pas carregadeiras, trato-
res de esteira e motoniveladoras,
todos produzidos no pais, exceto a
ultima familia, que é fabricada pela
John Deere em Davenport, no esta-
do de Iowa, nos EUA.

Com a inauguracio da Veneza
Equipamentos Sul, o intuito ndo se
restringe apenas a venda de equi-
pamentos, mas se estende a oferta
de servicos de p6s-venda e manu-
tencdo dos equipamentos no local,
oferecendo ainda a opcdo de ser-
vigos em campo para manutenc¢ao
corretiva e preventiva. Além disso,
todos os equipamentos oferecidos,
comenta Hacker Melo, estdo aptos
a receber programas e sistemas de
monitoramento de frota e teleme-
tria. “A empresa vem investindo de
forma expressiva em estoque de
pecas e capacitacdo do seu time de
servicos para suportar com pleni-
tude as operacdes dos nossos clien-
tes”, conclui o executivo.

Saiba mais:

Veneza Equipamentos Sul: www.venezaequipamentos.com.br
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SANEAMENTO

O DESAFIO DAS

ENGENHARIA SANITARIA
SUPERA OBSTACULOS
TECNICOS PARA
TRANSPORTAR AGUA AO
LONGO DE 50 KM ENTRE
IBIUNA E VARGEM GRANDE
PAULISTA, VISANDO A
ABASTECER O SISTEMA
CANTAREIRA

1 REVISTA M&T

m 2015, a populagdo ur-
bana de Sdo Paulo sofreu
um dos maiores abalos ao
seu costumeiro padrao de

vida. Como resultado de uma seca
inédita, o abastecimento de agua
em parte da cidade foi seriamente
comprometido com a baixa acen-
tuada do Reservatério Cantareira,
que chegou ao Volume Morto.

Em parte, a solugdo viria com a
entrada em operacdo, em abril de
2018, do novo sistema produtor de
Sao Lourengo, um canal subterraneo

de transposi¢do de dgua que percor-
re mais de 50 km de distancia. Com
capacidade de 6,4 m3/s, o sistema
conecta-se outros a oito sistemas
produtores, que constituem o Siste-
ma Integrado Metropolitano - Can-
tareira, Alto Tieté, Alto e Baixo Cotia,
Guarapiranga, Rio Claro, Rio Grande
e Ribeirdo da Estiva. Até entdo, a
Sabesp tinha capacidade instalada
para produzir 73 mil litros de agua
tratada a cada segundo. Com a en-
trada do Sdo Lourenco, esse volume
passoua 77.7001/s.

IMAGENS: SABESP
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PROJETO

De fato, os nimeros do Projeto Sao
Lourenco sdo impressionantes: 83 km
de adutoras e uma elevagdo de 330 m,
passando pela Serra de Paranapiacaba.
A captagdo ocorre na represa Cachoei-
ra do Franca, no municipio de Ibitna.
Ja a vazio retirada passa por 49 km de
tubulacoes de ago-carbono, com diame-
tros que chegam a 2,1 m, até chegar a
nova estacdo de tratamento, em Vargem
Grande Paulista.

Mas para alcangar a estacdo, a agua
tem que subir 330 m, “escalando” a Ser-
ra de Paranapiacaba. Para isso, foram

Passando pela Serra de Paranapiacaba, o Projeto Séo Louren(;o inclui 83 km de adutoras e elevagdo de 330 m

instaladas cinco bombas na captacio,
com uma poténcia total de 40 mil cv - o
equivalente a 40 motores de um carro
de Formula 1 em poténcia maxima. A
partir dai, a 4gua percorre mais 32 km
de adutoras, atendendo aos municipios
de Barueri, Carapicuiba, Cotia, Itapevi,
Jandira, Osasco, Santana de Parnaiba
e Vargem Grande Paulista. Além das
bombas e das estruturas de captacdo e
tratamento, o projeto possui trés gran-
des reservatérios de agua bruta (ante-
rior ao tratamento), que armazenam 75
milhdes de litros no total. Ha ainda mais
trés reservatorios de agua potavel, tota-

lizando 50 milhdes de litros.

A tubulacio passa ainda por um tiinel
sob a Rodovia Raposo Tavares, realiza-
do pelo MND (método ndo-destrutivo) e
evitando a interrupgao do trafego na ro-
dovia. H4 ainda outro tinel de 1 km, por
onde passa a adutora. As estacdes de
tratamento tém padrdo arquitetonico
incomum, com formas arredondadas,
que remetem ao movimento da dgua. Os
prédios, por sua vez, permitem a entra-
da de luz natural e de ar, diminuindo o
consumo de energia elétrica com ilumi-
nagio e ventilagio, por exemplo.

0 trecho principal de 4gua tratada sai
da ETA Vargem Grande Paulista e segue
via adutora (com 1,80 m) até o Reserva-
tério de Compensacdo Granja Carolina.
A partir desse reservatorio, o trajeto
percorre mais 20 km até interligar com
a alca oeste do Sistema Adutor Metro-
politano (Cantareira). No caminho, o
diametro da tubulagdo é reduzido para
1,50 me 1,20 m.

A partir do trecho principal, surgem
derivagdes para abastecimento de re-
servatdrios locais através de subaduto-
ras, com didmetro de 0,80 m. Uma delas
¢ a interligacdo com a rede existente do
Sistema Alto Cotia para o atendimento
dos reservatdrios de Caucaia (Cotia) e
Vargem Grande. Também ser4 feita uma
derivagio para abastecimento do reser-
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SANEAMENTO

vatdrio Cotia-Atalaia e uma interligacdo
com o Sistema Produtor Baixo Cotia. No
caminho, constam mais duas derivacdes
para o abastecimento dos reservatdrios
Tupa (Barueri) e Mirante (Jandira).

TUBULACAO

Um dos principais diferenciais da
obra é justamente a tubulagdo com
a qual foi executada. Devido a classe
de pressdo, empregou-se aco carbo-
no norma API (normalmente utili-
zado no segmento de dleo e gas) no
trecho de agua bruta de recalque. A
distribui¢ao de fluxo de agua flocula-
da, por sua vez, é realizada através de
difusores na decantagdo. De maneira
complementar, sdo utilizados outros
sistemas de alta carga para a implan-
tacdo das tubulagdes.

Um deles é o revestimento dos tu-
bos das adutoras em Poliuretano
(PU). Ja a solda das juntas dos tubos
foi realizada por arame tubular se-
miautomatico, empregando-se ultras-
som automadtico para ensaio de junta
soldada dos tubos - técnica conside-
rada de alta tecnologia, mais comum
na area de 6leo e gas. A especificagdo
dos materiais inclui ainda tubo em
aco carbono (norma API) no trecho
de recalque da adutora.

Segundo Adilson Menegatte de
Mello Campos, consultor e professor
da Faculdade de Tecnologia de Sao
Paulo (Fatec), foram encontrados va-
rios desafios sanitarios no empreen-
dimento, cuja resolu¢ido representa
um ganho tecnoldgico significativo ao
setor. “A pressdo da agua, por exem-
plo, estava acima do usual para a nor-
ma AWWA (saneamento) e o didme-
tro acima da norma API (petroéleo e
gas)”, destacou o especialista.

O fato é que todo o detalhamento do
projeto, desde a matéria-prima para a
fabricagdo dos tubos até a selecdo de
valvulas, exigiu o estudo de novas so-
lugdes e materiais. Apds negociagdes
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Resolugéo dos desafios encontrados no empreendimento representa ganho tecnoldgico para o setor

com a Usiminas, foi desenvolvido um
material com caracteristica do API
5L X65 (o que atendia as exigéncias
almejadas de resisténcia mecanica),
porém com um requisito a mais - pois
se limitou o teor de carbono em 0,25 e
o carbono equivalente em 0,3.

Todavia, também era preciso aten-
der as peculiaridades de uma linha
de agua, que sofreria constantes fe-
nomenos de transientes hidraulicos,
exigindo que o tubo trabalhasse sob
o risco de fadiga. Atualmente, o aco
ASTM A 1018 Gr 65 atende a essas
especificacoes. Desse modo, os fabri-
cantes nacionais de tubos adaptaram
seus equipamentos e 0 projeto pas-
sou pelo seu primeiro teste.

ESPECIFICIDADES

Outro desafio encontrado foi a de-
cisdo de se empregar o processo de
soldagem com arame tubular FCAW
nos passes de enchimento e cober-
tura, sendo o passe de raiz realizado
com TIG, possibilitando a execugdo
da solda sem a necessidade do passe
de selagem. Frente ao alto nivel de es-
pecificidade das soldas, foram treina-
dos, testados e certificados 350 solda-
dores, continuamente peneirados até
serem obtidos 92 soldadores aptos a
trabalhar nas obras.

Todas as soldas foram inspeciona-
das com ultrassom automatico pelos

métodos de Phased Array e ToFD (Ti-
me-of-Flight Diffraction), obtendo-se
laudos mais confiaveis. Foram desen-
volvidos ainda softwares e procedi-
mentos especificos para inspecido de
juntas soldadas em curvas pelo mes-
mo método, um procedimento utiliza-
do pela primeira vez no pais com tal
finalidade, ressalta o especialista.

As vélvulas também representaram
um bom desafio, pois o uso de mode-
los ndo usuais em saneamento preci-
sou ser analisado e reestudado para
que sua aplicagdo pudesse se adequar
ao uso, em um meio incomum para
o “mundo” API. Chegou-se inclusive
a empregar valvulas de retencdo de
fechamento rapido para as pressoes,
nos didmetros adequados, em um tra-
balho conjunto com fornecedores do
exterior.

Por fim, Mello Campos ressalta que
o nivel de detalhamento do Projeto
Sdo Lourengo sé foi possivel gracas
a integracdo entre todos os agentes
(Sabesp - TE, Consércio Construtor
- CCSL, Consércio Supervisor — CCV e
Controle de Qualidade - Concremat).
“Todo esse desenvolvimento pode ser
utilizado como um ‘guia’ para o setor,
tornando-se de muita utilidade para
futuros empreendimentos e desafios
semelhantes”, conclui.

Saiba mais:

Fatec: www.fatecsp.br
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SOBRATEM

Os guindastes no
pOS-gucrra

o final da Segunda Guer-
ra Mundial e no periodo
gue se seguiu, 0 mundo
passou por extraordinarias
transformacdes politicas, econdmicas
e sociais que afetaram toda a socie-
dade por muitas décadas, inclusive
em termos tecnolodgicos. Nos Estados
Unidos, as locomotivas a vapor, por
exemplo, comecaram a ser substitu-
fdas. Em 1953, mais de 50% dessas
maquinas ja eram movidas a diesel.
Ja expressiva durante a guerra, a
producdo em massa de escavadeiras,
scrapers e guindastes continuou em
ritmo acelerado. Lancada em 1940
pela Lorain, a série Motocrane, por
exemplo, consistia de trés modelos

Por Norwil Veloso

montados sobre chassis e foram en-
tregues aos milhares as Forgas Arma-
das. O MC-2 tinha capacidade de 7,6
ton, o MC-3, de 9,9 ton e 0 MC-4, de
13,5 ton. O guindaste MC-4, inclusive,
recebeu uma montagem em portico
para uso em portos. Posteriormen-
te, foram agregados novos projetos,
chegando-se a um total de 12 mode-

los com capacidades de até 58,5 ton e

raio de 3 m.

Lancado em 1946, 0
Hydrocrane Taylor possuia dois

cilindros e era inicialmente montado
sobre veiculos militares como o
Morris WD, visto nesta imagem

A guerra, porém, reduziu significa-
tivamente a mao de obra disponivel,
0 que impactou a disponibilidade de
operadores. Foram criados cursos cur-
tos, numa primeira atividade organi-
zada de treinamento (A. C. Burch, um
mecanico experiente da Marinha, e

IMAGENS: REPRODUGAO
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Introduzido pela Bucyrus-Erie
em 1946, o Hydrocrane H-2 tinha

lanca telescopica de trés secoes e
cilindros para luffing

L.R. Jenkins, que havia participado do desenvolvimen-
to do Motocrane, foram alguns dos pioneiros no de-
senvolvimento dessa atividade). Além desses modelos,
foram fabricadas mais de 10.000 unidades do TL-20, a
maquina com maior produg¢ao na época.

NOVAS IDEIAS

O proprietario de uma pedreira em lowa, Vern L.
Schield, ndo estava muito impressionado com os
modelos disponiveis. Teve entdo a ideia de produzir
um guindaste pequeno, répido e versatil sobre pneus,
gue se movimentasse com facilidade. Como nao
existia nada parecido, sua maquina — que foi lancada
em 1941 - definiu as bases do que viria a ser a Schield
Bantam, fundada em 1946.

O primeiro guindaste produzido consistia em um
chassi modificado de caminhao National, de 1932, no
qual foi montada uma superestrutura produzida pelo
préprio Schield, com material disponivel na pedreira.
Produzido apds a criagdo da empresa, o guindaste
Bantam era uma maquina que atendia perfeitamente
as premissas iniciais do empreendedor.

Em 1946, a Bucyrus-Erie langou o Hydrocrane com
lanca telescopica, dotado de uma série de avancgos.
Esse guindaste estava baseado nas ideias de Roy O.
Billings, presidente da Milwaukee Hydraulics Corpo-
ration. No final de 1947, haviam sido vendidas mais
de 200 unidades, mas Billings queria fazer algumas
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mudangas conceituais. Procurou entdo a Bucyrus-Erie, que ad-
quiriu sua empresa em 1949. O guindaste produzido era o H-2,
modificado um ano depois para o H-3. Esses guindastes foram
o infcio da série Hydrocrane, que permaneceu por muitos anos
em producao.

Mas os guindastes de lanca trelicada ainda dominavam o

mercado. Um exemplo tipico era o TLDT-20, de 10,8 ton, produ-
zido pela Michigan Power Shovel, montado sobre um chassi
Ross.

No Japéo, a Kato, fundada em 1895 para produzir motores,

POS-GUERRA

passou a fabricar locomotivas e vagdes antes de langar seu pri-
meiro guindaste, em 1942, Uma estrutura giratoria foi montada
num chassi similar ao de um trator, equipada com uma lanca
com elevacgdo acionada por guincho. Durante a guerra, essa
empresa passou a produzir veiculos militares.

Com o final da guerra, comegaram a aparecer problemas

nos paises europeus. Em 1945, a Orenstein & Koppel - que
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durante a guerra havia mantido oito
fabricas e 135 filiais, com cerca de 20
mil funcionarios — perdeu 80% de suas
propriedades na Alemanha e todas
nos demais paises. A mesma situacdo
ocorreu com varios outros fabricantes.

Grandes extensdes das cidades
estavam em ruinas. A remocéo do
entulho por ferrovias e antigos veicu-
los militares foi feita inicialmente por
processos manuais e, posteriormente,
com pequenas escavadeiras e maqui-
nas de terraplanagem. As éreas limpas
eram usadas rapidamente para cons-
trucao de habitagdes, ruas, sistemas
de tréfego, parques e fabricas, criando
um boom que levou a um grande pro-
gresso tecnoldgico devido a exigéncia
de maquinas de maior produtividade.

Para os fabricantes americanos, os
tempos eram maravilhosos, devido a
disponibilidade de chassis que haviam
retornado das frentes de batalha ou
sequer haviam sido usados. A ideia de
um guindaste que pudesse trafegar
nas rodovias foi muito bem-acolhida,
ocorrendo também avangos nos
equipamentos de terraplanagem, que
nao precisavam mais de trilhos para se
movimentar pelos canteiros.

A maioria dos fabricantes apro-
veitou a disponibilidade de veiculos
militares para criar suas maquinas a
partir deles. Entretanto, alguns prefe-
riram outro caminho, com foi o caso
de Schield, que preferiu projetar e
produzir veiculos de transporte de 2 e
3 eix0s, com ou sem tracédo integral.

A demanda na Europa era muito
alta, mas a industria estava muito
longe de “voltar ao normal”. As esperas
eram de 10 meses para uma betoneira
e de até dois anos para uma escava-
deira. Guindastes fabricados por Allen,
Whitlock, Jones e Coles foram muito
populares nessa época de inicio do
pos-guerra.
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Um dos grandes problemas eram os
pneus. Os veiculos eram de rodagem
simples, portanto sua capacidade
estava limitada pela capacidade dos
pneus. A Coles modificou os guindas-
tes EMA (Electro Mobile Aerodrome),
criados em 1936 para a RAF, com
acionamento elétrico, dois eixos e
capacidade de 1,8 ton a 2,4 m de raio,
para produzir o Mark VII, de maior
capacidade, usado na montagem da
casas pré-fabricadas, construidas em
grande quantidade para suprir o défi-
cit habitacional do pés-guerra.

CAPACIDADES

A Steel, uma subsidiaria da Coles,
que nao havia monopolizado sua pro-
ducéo para fins militares, lancou entre
1944 e 1945 novos modelos com
capacidades entre 0,9 e 5,4 ton. Em
1946, a F. Taylor & Sons lancou o que
pode ter sido o primeiro guindaste
hidraulico, o Taylor Hydracrane, com

dois cilindros que movimentavam a
lanca.

Cinco anos depois, a capacidade
maxima dos guindastes havia subido
para 18 ton e, em 1954, para 37 ton,
em um desempenho considerado
sensacional. Em 1963, foi ultrapassa-
da a barreira das 100 ton, marca até
entdo considerada intransponivel.

Enquanto isso, a Ransomes e Rapier
produzia guindastes de lanca trelicada
acionados por veiculos diesel ou por
uma combinagao de motor a explo-
sdo e eletricidade. O Super Mobile
Crane 8, por exemplo, podia manusear
cargas de até 8,6 ton a uma altura de
15,5 m. Os veiculos de quatro eixos,
qgue foram uma tendéncia comum por
Muitos anos, passaram a ser usados,
atendendo as diretrizes de trafego em
diferentes paises.

Leia na préxima edicdo: Os primeiros
equipamentos de pavimentacao

Modelo da Taylor & Sons, empresa pioneira ao lancar o primeiro guindaste hidraulico do mundo
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MANUTENCAO

SUPORTANDO A FADIGA

SELECAO E CALCULO DA

VIDA UTIL DE ROLAMENTOS
IMPLICA CONHECIMENTO DAS
CARACTERISTICAS DE CADATIPO
DE COMPONENTE, ENTENDENDO
AS OCORRENCIAS DE ESFORCOS
COMBINADOS

omponentes fundamentais
para o movimento controlado
em sistemas de maquinas, 0S
rolamentos podem ser produ-

zidos com esferas ou roletes e apresentarem
estruturas conicas, esféricas ou cilindricas.
Conforme sua construcdo, essas pecas podem
ser radiais, de empuxo (axiais) ou de contato
angular. Basicamente, os roletes ou esferas
estdo montados em um separador — normal-
mente de aco ou nylon — e ficam apoiados em
suas pistas.

DE MOVIMENTOS

Embora tenham sido desenvolvidos para
suportar cargas radiais, os rolamentos de es-
feras de contato angular também apresentam
desempenho relativamente bom com cargas
axiais ou combinadas. As esferas se assentam
sobre pistas concavas e s&o mantidas na po-
sicdo por um separador metalico ou plastico.

Os rolamentos de esferas de contato an-
gular podem ser construidos com uma ou
duas carreiras de esferas. Os rolamentos de
carreira simples foram projetados para uso
com cargas combinadas, mas com alta carga
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TIPOS DE ROLAMENTOS

ROLAMENTO
DE ESFERAS

ROLAMENTO AUTOCOMPENSADOR
DE ROLOS ESFERICOS

ROLAMENTO DE
ROLOS CILINDRICOS

ROLAMENTO
DE ENCOSTO

ROLAPMENTO DE ESFERAS
DE CONTATO ANGULAR

ROLAMENTO
DE AGULHAS

ROLAMENTO DE
ROLOS CONICOS

ROLAMENTO AUTOCOMPENSADOR
DE ESFERAS

MAMNCAL DE
ROLAMENTOS

Produzidos com esferas ou roletes, os rolamentos apresentam estruturas

conicas, esféricas ou cllindricas

de empuxo em um sentido, suficiente para in-
viabilizar o uso de rolamentos radiais de esfe-
ras. Sua capacidade de suportar cargas axiais,
portanto, é significativamente maior que a dos
rolamentos convencionais de esferas de mes-
mas dimensdes.

Os rolamentos radiais de rolos conicos, por
sua vez, apresentam projetos mais comuns com
carreira simples, consistindo de um conjunto
de pista interna, roletes conicos e separador
(cone), além de uma capa externa, em cujo
interior circulam os roletes. Normalmente, sdo
montados aos pares, em posicdes invertidas.

Ha ainda os rolamentos radiais de rolos ci-
lindricos e esféricos, que séo formados por um
anel externo, um anel interno e um conjunto de
roletes com o respectivo separador. Dependen-
do da aplicacdo, um dos anéis possui dois res-
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saltos para guiar os roletes, enquanto o outro
possui um ou nenhum, podendo ser separado
do conjunto para montagem e desmontagem.
Esse tipo de rolamento pode suportar car-
gas radiais pesadas e cargas axiais leves em
um Unico sentido. No caso dos rolos esféricos,

Galculo da vida média passa pela carga radial dinamica equivalente do rolamento

tém o formato de barrilete e caracteristicas
autocompensadoras de desalinhamento.

De modo geral, os rolamentos axiais de
esferas sdo projetados para suportar cargas
axiais, embora alguns possam suportar tam-
bém cargas radiais. A construcdo compreende
duas pistas iguais com sulco para as esferas
e um separador para as mesmas. Sao comu-
mente utilizados para cargas mais leves e
velocidades maiores que as dos rolamentos
axiais de roletes.

Os rolamentos cilindricos e esféricos
podem suportar cargas pesadas em velo-
cidades moderadas (15 m/s na periferia da
pista), devendo operar sob carga continua
para apresentar desempenho satisfatorio.
Os rolamentos de rolos esféricos tém maior
capacidade de carga, com baixo atrito e
alinhamento continuo, podendo suportar
cargas axiais ou combinadas.

Os rolamentos de rolos conicos séo proje-
tados para suportar cargas radiais, axiais ou
combinadas. Possuem duas pistas conicas
iguais sobre as quais gira um conjunto de ro-
letes conicos de perfil controlado, distribuidos
igualmente gracas a um separador. As duas
pistas e os roletes convergem para um mesmo
ponto no centro do rolamento. S&o mais usa-
dos em aplicagbes nas quais é preciso resistir
a cargas de empuxo extremamente altas e
cargas de choque.

SELECAO
Existem diversos critérios de desempe-
nho para a selecdo de rolamentos, basea-




dos na resisténcia a fadiga, esforcos pre-
vistos, limites de temperatura, velocidade
maxima etc. Basicamente, utilizam-se dois
valores nominais basicos de carga para ro-
lamentos: estatico e dinamico.

0 valor dindmico é usado para estimar a
vida (til, enquanto o estatico, para determi-
nar a carga maxima que pode ser aplicada
ao rolamento quando n&o esta em rotacao.
Para um eixo com dois mancais, as cargas
radiais sdo determinadas pelo afastamento
entre os mesmos (distribuicdo efetiva) e pe-
las forgas aplicadas, ou seja, seus compo-
nentes horizontais e verticais dentro de um
plano de referéncia conveniente, mas ainda
pelos momentos com relacdo a posicdo dos
mancais e pelas reagbes aos esforcos em
cada um deles. Destaque-se que, para eixos
com trés ou mais mancais, as solugdes sao
significativamente mais complexas.

Quando se aplica uma carga sobre um
rolamento de rolos cOnicos (ou de conta-
to angular), as forcas internas sdo normais
a pista do mesmo. Essas forcas possuem
componentes radiais e axiais. Com a exce-
cao dos casos de carga axial pura, a pista
interna e o eixo sofrem momentos impostos
pelas componentes axiais das cargas assi-
métricas sobre os elementos de rotacao.

Para um rolamento de rolos conicos,

define-se como centro efetivo o ponto de
interseccdo entre a normal da pista externa
e a linha de centro do eixo (pode ser con-
siderada como um valor aproximado para
rolamentos de contato angular). A distan-
cia de distribuicdo seria entdo a distancia
entre os centros efetivos dos dois mancais.

E possivel demonstrar matematicamente
que, se o eixo for suportado em seus cen-
tros efetivos e ndo nos centros geométri-
cos, 05 momentos se tornam despreziveis
no calculo das cargas radiais. No caso de

Critérios de desempenho
consideram resisténcia a
fadiga, esforcos previstos, limites
de temperatura e velocidade
maxima, dentre outros

rolamentos de rolos esféricos, eventuais
desalinhamentos sdao compensados sem
a criacdo de esforcos internos, evitando a
criacdo de momentos a serem absorvidos
pelos mancais.

CALCULOS

Para comparar a carga sobre um rola-
mento que ndo esteja em rota¢do com sua
capacidade estatica basica, é necessario
definir sua carga estatica equivalente. Essa
carga é definida como sendo a carga pu-

CARACTERISTICAS OPERACIONAIS DOS DIFERENTES TIPOS DE ROLAMENTO

RADIAIS E AXIAIS

sferas contato

CARACTERISTICA c:::::s dl:::::iios e;::’:os Eferas |  angular | Rolosconicos | Rolosdilindricos es':‘ef:’:os Esferas
CARGA RADIAL PURA Bom Excelente Bom Bom Regular Inadeq. Inadeq. Inadeq. Fraco
CARGA AXIAL PURA Bom Inadeq Regular Regular Bom Excelente Bom Excelente Excelente
CARGA COMBINADA Excelente Regular Bom Bom Excelente Fraco Inadeq. Regular Fraco
MOMENTO Excelente Inadeq. Inadeq. Regular Bom Fraco Inadeq. Inadeg. Fraco
ALTARIGIDEZ Excelente Bom Bom Regular Bom Excelente Excelente Bom Bom
BAIXO ATRITO Bom Excelente Regular Excelente Bom Bom Fraco Regular Bom
DESALINHAMENTO Fraco Fraco Excelente Bom Fraco Fraco Inadeq. Excelente Fraco
POSICAQ FIXA Excelente Regular Bom Bom Bom Bom Regular Bom Excelente
POSICAQ FLUTUANTE Bom Excelente Bom Bom Bom Inadeq. Inadeq. Inadeg. Inadeq.
VELOCIDADE Bom Excelente Regular Excelente Excelente Bom Fraco Regular Excelente

Fonte: Timken
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CAMPANHA INCENTIVA
O USO DE ROLAMENTOS ORIGINAIS

Segundo dados da NTN, uma das principais fabricantes do setor, cerca de 20% dos
rolamentos consumidos hoje no mundo sdo falsificados. Diante deste cenério, 0 Grupo
Hidrau Torque (GHT) desenvolveu uma campanha em parceria com a fabricante desta-
cando a importancia do uso de componentes originais. “Na maioria das vezes, a quebra
deste componente causa sérios problemas”, diz o consultor técnico do GHT, Claudio
Ferreira. "Isso interrompe a funcdo principal de equipamentos como escavadeiras e ca-
minhdes fora de estrada, exigindo que a troca seja realizada, o que resulta tanto em hora
de maquina parada quanto no aumento de custo para as empresas.”

0O especialista explica que o travamento de um rolamento pode ter inimeras causas,
como folgas ou contaminacao do 6leo, causada pela oxidacdo de particulas soltas. “Essa
contaminacdo pode resultar na ma fluidez do dleo, o que, consequentemente, prejudica
o sistema de seguranca da maquina, entre outras implicagcbes”, diz. E mesmo que a
identificagdo ndo seja uma tarefa facil, a empresa da algumas dicas que podem ajudar
neste processo. “Muitas vezes, 0s rolamentos falsos sdo embalados da mesma forma que
os originais, o que dificulta ainda mais a identificacdo”, conta o gerente de qualidade e
materiais do GHT, Marco Antonio Silva.

No entanto, existem algumas formas de comprovar a veracidade do produto. A mais
6bvia é o custo do produto. “Quando existe uma discrepancia muito grande no prego do
mesmo produto, de um fornecedor para outro, é preciso ficar em alerta”, complementa
Silva, destacando que ficar atento ao codigo de identificacdo gravado no rolamento tam-
bém é uma dica valiosa, bem como s6 comprar pecas de empresas confiaveis. Ele conta,
ainda, que algumas companhias tém desenvolvido ferramentas que podem auxiliar o
consumidor. A NTN, por exemplo, lancou recentemente um aplicativo chamado “NTN Au-
thenti Bear”, que possibilita a leitura do QR Code impresso na embalagem do rolamento.
Se o produto for original, o aplicativo mostrara informagdes sobre a sua produgdo. “No
entanto, se ainda assim houver ddvidas sobre a autenticidade do item, a orientacdo é en-
trar em contato com o fabricante da marca ou com um distribuidor autorizado”, finaliza.
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garante que a maauina ndo pare indevidamente
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ramente axial ou radial (a mais adequada
a0 caso), que gera uma pressdo de conta-
to no centro do componente rotativo mais
solicitado igual a resultante dos esforgos
combinados.

Para o calculo da vida média, sera necessa-
rio calcular uma carga radial dindmica equiva-
lente, definida como uma carga radial Unica
que, quando aplicada sobre o mancal, resul-
tara na mesma vida Util do mancal submetido
aos esforcos combinados.

A relagdo entre as cargas radiais e axiais,
juntamente com a quantidade de roletes
em contato com a pista, é que determina a
zona de carga do rolamento. Em situacdes
de carga exclusivamente radial, assume-se
que metade dos roletes est4 suportando a
carga, ou seja, que a zona de carga é de
180°. Em rolamentos axiais, no entanto, a
ocorréncia de cargas radiais torna os calcu-
los bem mais complexos.

VALORES NOMINAIS

Como foi mostrado acima, existem diversos
critérios de determinacdo da vida Util de um
rolamento. Se for considerada a fadiga, a vida
é definida como aquela que causa uma area
de lascamento de 6 mmZ A vida nominal é
definida como aquela que sera atingida por
90% de um grupo de rolamentos aparen-
temente iguais, antes da chegada ao limite
estabelecido. Para esse célculo, sdo usadas
funcbes estatisticas.

Para enfatizar a relacdo entre as con-
dicdes de referéncia e o ambiente real de
operacdo, foram agregados diversos fato-
res de ajuste de desempenho as equacbes
usuais de célculo de vida atil. Os principais
sdo: confiabilidade (percentual do lote que
deverd atingir a vida atil esperada), qua-
lidade do material de fabricacdo, concen-
tracdo de residuos no lubrificante em rela-
¢do aos padrdes IS0, zona de carga, carga
dinamica equivalente, diferenca entre as
velocidades da pista interna e externa e
desalinhamento. @




ENTREVISTA

PAULO HENRIQUE C. BRUNO

Com mais de uma década de atuacdo na industria de equi-
pamentos pesados, o gerente de vendas da Dynapac do Brasil,
Paulo Henrique Caetano Bruno, comegou sua carreira profissio-
nal com uma rdpida passagem pela Scania, atuando posterior-
mente nas areas de papel e celulose e comércio exterior, até
ingressar na Dynapac, em 2006, inicialmente como engenheiro
de vendas. Durante o periodo em que a empresa foi controlada
pela Atlas Copco, entre 2007 e 2017, Bruno foi gerente de pro-
duto e de linha de negdcios, sempre com foco na area comer-
cial, até assumir o cargo atual, no qual é responsavel por geren-
ciar a estratégia comercial da marca sueca — agora controlada
pelo Grupo Fayat — em territdrio brasileiro.

Graduado em engenharia mecanica pela FEI (Fundagdo Insti-
tuto de Administragdo), com MBA em administracdo pela Fun-
dagdo Instituto de Administragdo (FIA) e em gestdo de negdcios
e marketing pela Fundagdo Getulio Vargas (FGV), o executivo
teve seu destacado desempenho reconhecido pela empresa ao
ser escalado para replicar a expertise brasileira com redistri-
buicdo na China, onde permanecera por seis meses mostrando
como gerenciar o comércio de maquinas pesadas em um terri-
tério continental.

Prestes a embarcar, o executivo concedeu esta entrevista ex-
clusiva a Revista M&T, na qual explica as diretrizes de convivén-
cia multimarcas definidas pelo Grupo Fayat apds a aquisicao da

Dynapac, que neste ano completou 60 anos no Brasil,
além de discorrer sobre mercado, tecnologia, se-
guranga, capacitacdo e outros assuntos. “Prati-
camente toda a minha carreira se desenvolveu
dentro da Dynapac”, diz ele. “Ndo é comum
uma pessoa ficar muito tempo na mesma
empresa, mas tive a sorte —e a competéncia
—de ir galgando postos.” A seguir, acompa-

nhe os principais trechos.
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Grupo Fayat definiu as regras de atuacao multi-brand, diz Bueno

e Como a empresa esta estruturada
atualmente?

A estrutura inclui uma fabrica em
Sorocaba (SP), que produz uma va-
riedade de rolos compactadores — na
verdade, o maior range de produtos
com fabricagdo local do mercado —,
e um centro de distribuicdo de pegas,
que antes era ligado a fabrica, mas
foi separado para ganhar foco. Atu-
almente, a drea comercial conta com
um gerente geral, um gerente nacio-
nal de vendas e um gerente de vendas
para a América Latina.

e Como é a relagdo com a Bomag,
que também integra o grupo?

As empresas trabalham de formain-
dependente. Mas trabalhar com duas
marcas no mesmo segmento é uma
coisa nova para o grupo. Ha pouco,
houve uma reunido na sede do grupo
em Bordeaux, na Franca, onde se dis-
cutiu como lidar com “multi-brand”
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e se definiram as regras de atuacao.
Nenhuma empresa pode, por exem-
plo, aliciar funcionarios da outra. A
ndo ser que haja um consenso, que
seja bom para todos. Brigas de pregos
também sdo controladas, de forma
que o grupo toma a melhor decisdo
sobre qual equipamento ou area vai
tocar [cada projeto]. Isso para nao ha-
ver canibalismo.

e E possivel evitar essa concorréncia
interna?

Quando se fala em pavimentadoras,
por exemplo, os produtos fabricados
aqui — projetos que, na Bomag, sao
provenientes da Terex — ndao sdo os
mesmos produzidos na Italia ou na
Europa em geral. Sdo maquinas mais
simples preparadas para o mercado
brasileiro, que dificilmente entrariam
na Europa. Mas sdo perfeitamente
adaptadas ao mercado brasileiro, tan-
to que tém uma participagdo inveja-

DYNAPAC

vel. De modo que ndo consigo brigar
nesse nivel de maquina, pois as pavi-
mentadoras da Dynapac sdo todas im-
portadas, agregam tecnologia alema e
sdo superdimensionadas para o pais.
Mas na hora em que o cliente precisar
de uma maquina para construir um
aeroporto, por exemplo, eles mesmos
[da Bomag] indicam uma maquina
maior, importada. Além disso, temos
focado nossos esforcos na exporta-
¢do, aproveitando a cotagdo do ddlar.
Logo, acaba ndo havendo briga inter-
na no mercado brasileiro.

e Ha intercambio entre as
operagoes?

Da porta da fabrica para dentro ha
sinergia de plataformas, como ocorre
com os cilindros de rolos, que eram
produzidos em Karlskrona, na Suécia,
e estdo migrando para a fabrica da
Bomag em Boppard, na Alemanha. O
projeto é da Dynapac, mas como a Bo-
mag — que tinha acabado de construir
uma linha sé para cilindros — precisava
de mais volume, iniciou-se a sinergia.
Assim, a juncdo das empresas faz com
que se otimizassem custos e recursos.
Ja da porta para fora, o diferencial
esta no valor que cada marca expde
ao mercado. Outra questdo é a distri-
buicdo, que vai seguir completamente
independente. Como regra de convi-
véncia, ndo pode haver pressdo para
que o distribuidor troque de bandei-
ra, por exemplo. E uma quest3o ética.

e E como essa sinergia funciona Ia
fora?

Na india, algumas fabricas da Dyna-
pac ja estdo fabricando produtos para
a Bomag. Além disso, a fabrica em
Wardenburg, na Alemanha, produz
um equipamento chamado alimenta-
dora moével. Sem contar as joint ven-
tures, como ocorre com a Ammann.
Com isso, estamos consolidando nos-
sa posicdo de OEM.

e Esse arranjo tende a homogeneizar



os produtos?

Se a empresa entender que esse é o
caminho, pode acontecer. Por que pro-
duzir dois tipos de cilindros diferentes,
se tétm a mesma caracteristica e pro-
dutividade? Mas, em um primeiro mo-
mento, ndo vai ocorrer. Os valores de
cada marca mudam. Uma pode buscar
uma ergonomia superior a legislacdo,
enquanto a outra pode optar por um
produto mais bdsico, para atender a
um nicho especifico. Vai depender
muito dessas decisdes.

e Pode citar algum exemplo?

Recentemente, a Dynapac langou a
linha leve, incluindo placas de asfalto
reversiveis, do tipo walking-behind.
S3do produtos da Bomag com a mar-
ca Dynapac. Isso ja esta acontecendo
e tem sido um sucesso. Por exemplo,
a Bomag ndo tinha penetragdo desse
produto na Australia, mas a Dynapac
acabou de vender 73 rolos de trinchei-
ra D.One para um locador da regido.
Isso mostra como o distribuidor, 13 na
ponta, diferencia o produto e o nivel
de servico. Contudo, a similaridade
ocorre entre equipamentos com me-
nor complexidade. Conforme o nivel
de tecnologia aumenta, ha cada vez
mais diferenciagdo.

e Como tem sido o0 ano em termos
comerciais?

Em relagdo a 2017, a Dynapac Brasil
amentou em 40% o faturamento, com
crescimento de 8% no volume. Isso
se explica pela mudanga no mix de
produtos, com mais itens de alto va-
lor agregado. Com isso, conseguimos
compensar a oscilagio do dodlar e o
aumento dos custos, pois o Brasil ndo
€ um pais barato para se produzir.

e E como se divide a demanda?
Nosso negécio divide-se em 60% de
rolos de solo, 20% de asfalto e 20% de
pneus, mas depende do momento.
Atualmente, estd indo mais para o rolo
de asfalto, pois ndo se esta construin-

do muito. E isso se reflete no merca-
do, que ndo tem sido facil para nds.
Em rolo compactador, o mercado total
comprou 2.100 maquinas em 2014.
No ano seguinte, foram 770 unidades.
E, em 2016, por volta de 350 unidades,
0 que se repetiu no ano passado.

e Como contornam essa situagao?

Vinhamos com resultados bastante
fracos. Além disso, passamos por mo-
mentos de mudangas que, por mais
que a empresa dé suporte, sempre
trazem traumas. Entdo, hd um ano e
meio trocamos os distribuidores que
ndo estavam performando a conten-
to. E o resultado comegou a aparecer.
Tanto que a empresa fecha o ano fiscal
com o melhor resultado dos ultimos
trés anos, com 10% de crescimento.
Nos ultimos 12 meses, mantivemos
um share de 33% no mercado de rolos,
0 que nos garante a lideranca.

e Quais sao as novidades em termos
de produtos?

Um destaque é a volta dos vibrado-
res de concreto. Alids, em seu inicio a
empresa se chamava AB Vibro-Betong
[nome usado até 1958], s6 depois vie-
ram as placas de asfalto e os rolos. Por
isso, € um orgulho voltar com essa li-

Segundo o executivo,
novidades da linha leve incluem
solugdes como este rolo de
trincheira D.One

nha, pois foi de onde saimos. Ficamos
muito tempo fora desse mercado,
quando a linha se tornou uma divi-
sdo da Atlas Copco. Com isso, 0 nome
Dynapac praticamente morreu nesse
segmento. Mas a marca continua for-
te nesse nicho, sendo que seu retorno
vai ajudar a diversificar nossa linha e
atingir mercados que ndo tinhamos
acesso — como pequenas construtoras
e locadoras.

e Ha projetos de atualizagao em
andamento?

Reformulamos um rolo de pneus
para asfalto chamado CP1200, de me-
nor porte, mas com capacidade de
compactacdo préxima as maquinas de
21 ou 27 t. Com menos peso, também
possui pneus menores, que aplicam
maior pressdo sobre o solo. Além disso,
no inicio do ano chegaram pavimenta-
doras de pequeno porte de uma joint
venture com uma empresa americana.
Com isso, queremos ser mais compe-
titivos em pavimentagdo urbana. Se o
mercado voltar — e vai voltar, s ndo sa-
bemos com que velocidade —, uma das
primeiras a¢des que a gestdo publica
vai trabalhar serdo as cidades, onde a
manutencdo da infraestrutura mais im-

DYNAPAC
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pacta. E essas maquinas vao pegar essa
tendéncia na veia.

e Até que ponto a seguranga
operacional é um valor para a
marca?

E um ponto nevralgico para nés. O
asfalto é um dos locais mais perigosos
de aplicagdo das maquinas. Como os
rolos de pneus sdo muito altos, a Dy-
napac foi uma das primeiras a rebaixar
e alargar o equipamento, aumentan-
do sua visibilidade. Também foram
desenvolvidos produtos biodegrada-
veis para tirar as pessoas do entorno
da maquina, como o DynaGuard, um
emulsivo espirrado sobre o pneu para
evitar que grude no asfalto.

e Quais sdo as apostas tecnoldgicas
atuais?

L4 fora, a empresa vem desenvol-
vendo projetos de equipamentos
hibridos, além de investir em tecno-
logias embarcadas para ganhar efici-

Fabricante quer
reforcar a atuacao
em pavimentagdo urbana,
comenta o gerente
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éncia energética. Também estdo sen-
do promovidas mudangas no sistema
de excéntrico, pois grande parte do
consumo de energia da maquina nao
vem da sua movimentagdo, mas da vi-
bragao. Contudo, o CA250, nosso car-
ro-chefe, ja é a maquina mais produ-
tiva do mercado. Entdo, mexer nesse
tipo de projeto exige critério, para ndo
perder as caracteristicas que o merca-
do gosta.

e Quais sao as barreiras para a
insercdo de tecnologias no Brasil?
N3o creio que o brasileiro goste de

equipamentos mais simples. Acontece

que, no passado, o acesso a informa-
¢do era muito mais dificil. [O mercado]
tinha o que tinha. N3o se ia a bauma,
por exemplo, para conferir a tecnolo-
gia que havia |3 e trazé-la para o Brasil.

Agora temos internet, feiras, facilida-

de de locomocgdo etc. De modo que

o cliente brasileiro é mais antenado,

DYNAPAC

sabe o que estd acontecendo I3 fora.
Atualmente, corre-se até o risco de ser
questionado pelo cliente.

¢ De que maneira?

O sistema de monitoramento, por
exemplo, comegou como um teste
para obter informagdo para as proprias
fabricantes. Mas chegou um momento
em que se tornou necessario coloca-lo
como padrao. Na Europa, todas as ma-
quinas saem de fabrica com o sistema.
No Brasil, ainda é opcional por uma
questdo cultural e de investimento,
pois ndo é visto como um bom custo
x beneficio. E ndo adianta ter um sis-
tema se ndo é usado. Mas os clientes
com operadores preparados ndo so
migram, como exigem essa tecnologia.

¢ Nesse sentido, a mao de obra é
uma barreira?

Conforme a exigéncia da obra au-
menta — ou o custo aperta — parte-
-se para sistemas de monitoramento.
Mas, as vezes, a equipe muda e, com
isso, o equipamento fica parado. As-
sim, se quiser colocar tecnologia no
equipamento, é preciso ter certeza de
que vai ser usada. Educagdo e treina-
mento constituem a base para se inse-
rir novas tecnologias.

e Estamos evoluindo nesse sentido?

Com a ajuda de entidades como a
Sobratema, o Brasil estd passando
por uma evolugdao dos operadores.
Mas falta muito a se avanc¢ar em
capacitagdo. Com isso, as empresas
tornam-se pouco competitivas e a
mao de obra fica cara pelo que agre-
ga. Posso colocar toda a tecnologia
do mundo na maquina, mas se o
operador ndo estiver preparado para
usa-la, ndo vai adiantar. Essa é a to-
nica. E preciso quebrar paradigmas
para se ganhar em eficiéncia.

Saiba mais:

Dynapac: www.dynapac.com




TABELA DE CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS Valores em reais/hora (R5/h)

M.0. OPERACAO

MANUTENCAO

EQUIPAMENTO

PCS. DESGASTE

PROPRIEDADE
COMB. / LUBR.

« Caminhao basculante articulado 6x6 (22 a 25 t) 162,52 136,54 95,29 457,60
- Caminhao basculante articulado 6x6 (26 a 35 t) 246,58 190,71 116,95 627,24
« Caminhdo basculante fora de estrada (30 t) 85,58 73,23 90,96 302,95
« Caminhdo basculante fora de estrada (35a 60 t) 247,25 150,15 173,25 637,67
« Caminhdo basculante fora de estrada (61a 91 t) 340,08 206,48 259,87 883,59
- Caminhdo basculante rodovidrio 6x4 (23 a 25 t) 37,32 41,1 34,65 150,54
« Caminhdo basculante rodovidrio 6x4 (26 a 30 t) 40,25 43,19 38,98 160,25
« Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 45 t) 55,69 52,71 49,81 197,75
« Caminhado basculante rodoviario 8x4 (36 a 45 t) 65,13 59,17 58,47 223,48
« Caminhdo basculante rodovidrio 10x4 (48 a 66 t) 67,88 61,04 64,97 234,93
« Caminhao comboio misto 4x2 - 6 reservatorios (5.000 litros) 35,72 31,94 41,15 143,75
« Caminhdo guindauto 4x2 (12 tm) 36,92 30,96 41,15 152,00
+ Caminhdo irrigadeira 6x4 (18.000 litros) 43,96 36,48 38,98 159,42
« (arregadeira de pneus (0,6 a 1,5 m3) 14,35 23,09 34,65 113,08
« Carregadeira de pneus (1,5 2,0 m3 30,81 32,09 47,65 154,96
49,62 42,1 60,63 201,40
72,25 62,29 77,96 268,39
« (arregadeira de pneus (3,6 a 4,9 m3 95,63 77,69 90,96 326,02
- (Carregadeira de pneus (5 a 6,5 m3) 123,25 95,89 108,28 396,08
« (Carreta hidrdulica de perfuracdo de rocha (2,0 a 3,0 polegadas) 49,78 48,64 125,60 272,95
« (arreta hidrdulica de perfuracéo de rocha (3,1 a 4,0 polegadas) 64,16 57,74 134,27 308,56
« (Carreta hidrdulica de perfuracdo de rocha (4,1 a 6,0 polegadas) 154,87 115,14 151,59 495,80
« Compactador combinado - cilindro e pneus (2.400 a 5.000 kg) 54,68 40,68 25,99 183,16
« Compactador combinado - cilindro e pneus (5.001 a 10.000 kg) 75,00 51,24 56,30 248,36
- Compactador de pneus para asfalto 6 a 10t (sem lastro) 65,63 46,36 34,65 203,78
- Compactador de pneus para asfalto 10a 12 t (sem lastro) 68,75 47,99 43,31 217,49
- Compactador de pneus para asfalto 12a 18 t (sem lastro) 71,87 49,62 51,98 231,20
- Compactador estatico 4 cilindros (15.000 a 23.000 kg) 226,57 130,05 138,60 584,99
« Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (6 a 7 t) 43,75 34,99 47,65 180,04
- Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (7a 9 t) 48,43 37,43 51,98 192,41
- Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (10 a 14 t) 53,13 39,86 60,63 209,11
« Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (14 a 26 t) 92,18 60,18 77,96 293,54
« Compactador vibratdrio tandem (1.000 a 2.500 kg) 23,43 24,43 12,99 110,48
- Compactador vibratério tandem (2.501 a 4.000 kg) 37,50 31,74 21,66 143,31
- Compactador vibratdrio tandem (4.001 a 8.000 kg) 45,32 35,80 38,98 174,05
- Compactador vibratdrio tandem (8.001 a 12.000 kg) 53,13 39,86 64,97 213,45
« Compactador vibratério tandem (12.001 a 17.000 kg) 65,63 46,36 86,62 256,57
« Compressor de ar portatil (70 a 249 pcm) 12,50 16,79 30,32 81,27
« Compressor de ar portatil (250 a 359 pcm) 20,32 21,17 60,63 124,57
« Compressor de ar portatil (360 a 549 pcm) 18,79 20,29 95,29 156,66
« Compressor de ar portatil (550 a 749 pcm) 37,58 30,79 134,27 226,82
(
(

« (arregadeira de pneus (2,0 a 2,6 m3
- Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m3

)
)
)
)

« Compressor de ar portatil (750 a 999 pcm) 46,35 35,69 186,24 293,34
« Compressor de ar portatil (1.000 A 1.500 pcm) 52,62 39,19 233,88 351,38
« Escavadeira hidraulica (12a 17 t) 34,64 43,39 51,98 183,18
- Escavadeira hidraulica (17 a 20 t) 39,58 47,14 60,63 201,95
« Escavadeira hidraulica (20 a 25 t) 48,48 53,89 73,63 236,47
« Escavadeira hidrdulica (30 a 35 t) 62,68 68,89 129,94 332,18
« Escavadeira hidraulica (35a 40 t) 69,95 74,89 142,93 360,72

( )

( )

« Escavadeira hidraulica (40 a 50 t 99,92 99,64 181,91 463,82
« Escavadeira hidrdulica (51270t 136,25 129,64 207,89 567,53
« Escavadeira hidraulica (71 a 84 t) 218,00 197,14 233,88 768,42
- Fresadora de asfalto (350 a 600 mm) 167,57 110,94 56,30 414,58
« Fresadora de asfalto (1.000 a 1.300 mm) 289,44 180,94 129,94 706,69
- Fresadora de asfalto (2.000 a 2.200 mm) 380,86 233,44 342,16 .082,79
« Guindaste com lanca telescépica sobre caminhao TC (Até 50 t) 66,54 46,64 34,65 204,04
+ Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhdo TC (51 a 90 t) 127,38 73,64 47,65 317,95
« Guindaste com lanca telescpica sobre caminhdo TC (91a 150 t) 304,27 152,14 64,97 607,10
+ Guindaste com lanca telescopica sobre caminhao AT (Até 50 t) 104,12 59,64 34,65 256,44
« Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhdo AT (512 90 1) 257,11 122,14 47,65 498,85
« Guindaste com lanca telescpica sobre caminhao AT (91a 150 1) 329,78 137,14 64,97 618,96
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M.0. OPERACAO

EQUIPAMENTO

PROPRIEDADE
MANUTENCAO
MAT. RODANTE
COMB. / LUBR.
PCS. DESGASTE

« Guindaste com lanca telescépica sobre caminhdo AT (151 a 300 t) 428,68 173,14 14,04 86,62 0,00 90,05 792,53

Guindaste com lanca telescpica sobre caminhao AT (301 a 500 t) 672,11 224,14 14,49 108,28 0,00 104,16 1.123,18

Guindaste com lanca telescopica RT (Até 50 t) 116,46 69,14 9,36 34,65 0,00 52,08 281,69

« Guindaste com lanca telescépica RT (51a 90 t) 143,33 81,14 11,52 47,65 0,00 62,50 346,14

Guindaste com lanca telescpica RT (91 120 t) 241,88 125,14 19,44 64,97 0,00 76,27 527,70

Guindaste sobre esteiras com lanca telescépica (Até 50 t) 119,87 69,64 9,45 34,65 0,00 62,50 296,11

Guindaste sobre esteiras com lanca telescépica (512 90t) 194,08 102,14 15,30 47,65 0,00 76,27 435,44

Guindaste sobre esteiras com lanca telescopica (91a 110 t) 282,33 129,14 20,16 60,63 0,00 86,69 578,95

Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (Até 50 t) 108,45 64,64 8,55 34,65 0,00 62,50 278,79

Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (51 a 90 t)) 171,25 92,14 13,50 47,65 0,00 76,27 400,81

Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (91 a 150 t) 332,75 149,14 23,76 64,97 0,00 86,69 657,31

Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (301 a 500 t) 1.050,00 377,14 64,80 108,28 0,00 104,16 1.704,38

(
(
Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (151 a 300 t) 645,33 273,14 46,08 86,62 0,00 96,77 1.147,94
(
(

Guindaste sobre esteiras com lanca trelicada (501 a 750 t) 1.351,50 425,14 73,44 129,94 0,00 120,96 2.100,98

Manipulador telescopico (3.500 a 6.900 mm) 33,60 32,14 2,70 43,31 0,00 50,40 162,15

Manipulador telescdpico (7.000 a 10.000 mm) 50,38 39,64 4,05 60,63 0,00 50,40 205,10

Manipulador telescdpico (10.100 a 14.000 mm) 72,23 49,39 5,80 64,97 0,00 50,40 242,79

Manipulador telescopico (15.000 a 18.000 mm) 87,35 56,14 7,02 69,30 0,00 50,40 270,21

Manipulador telescdpico (20.000 a 30.000 mm) 134,37 77,14 10,80 86,62 0,00 50,40 359,33

Minicarregadeira (Skid Steer) (300 a 700 kg) 15,47 22,94 1,48 25,99 1,65 36,00 103,53

)
Minicarregadeira (Skid Steer) (701 a 1.000 kg) 21,09 25,94 2,02 34,65 2,25 36,00 121,95
Minicarregadeira (Skid Steer) (1.001 a 1.300 kg) 23,91 27,44 2,30 43,31 2,55 36,00 135,51

« Minicarregadeira (Skid Steer) (1.301 a 1.850 kg) 25,31 28,19 2,43 47,65 2,70 36,00 142,28

Miniescavadeira (850 a 2.000 kg) 13,92 23,35 1,56 8,67 1,73 36,00 85,23

Miniescavadeira (2.001 a 4.000 kg) 20,81 27,64 2,33 17,32 2,59 36,00 106,69

+ Miniescavadeira (4.001 a 6.000 kg) 29,67 33,15 3,32 25,99 3,69 36,00 131,82

Miniescavadeira (8.001 a 10.000 kg) 40,08 39,63 4,49 43,31 4,99 36,00 168,50

(
(
(
Miniescavadeira (6.001 a 8.000 kg) 32,34 34,81 3,62 38,98 4,02 36,00 149,77
(
(

+ Motoniveladora (140 a 170 HP) 75,21 48,89 6,16 69,30 6,84 55,50 261,90

Motoniveladora (180 a 250 HP) 86,09 57,17 7,65 86,62 8,50 55,50 301,53

Recicladora de asfalto (400 a 600 mm) 213,28 137,19 22,05 285,86 24,50 54,00 736,88

Retroescavadeira (Até 69 HP) 27,30 26,41 2,99 25,99 3,32 37,50 123,51

« Retroescavadeira (70 a 110 HP) 31,60 29,04 3,46 34,65 3,85 37,50 140,10

Trator agricola (Até 65 HP) 13,93 17,49 1,39 25,99 0,00 39,06 97,86

Trator agricola (65 a 99 HP) 18,01 19,77 1,80 32,49 0,00 39,06 111,13

« Trator agricola (100 a 110 HP) 23,97 23,09 2,39 43,31 0,00 39,06 131,82

Trator agricola (111a 199 HP) 39,36 31,67 3,94 60,63 0,00 39,06 174,66

Trator agricola (200 a 300 HP) 70,76 49,17 7,09 99,61 0,00 39,06 265,69

Trator de esteiras (80 a 99 HP) 46,48 45,58 512 56,30 5,69 36,00 195,17

Trator de esteiras (100 a 130 HP 66,41 57,76 7,31 64,97 8,12 36,00 240,57

)
Trator de esteiras (130 a 160 HP) 73,00 58,74 7,49 86,62 8,32 36,00 270,17
Trator de esteiras (160 a 230 HP) 73,49 72,47 9,96 116,95 11,07 41,10 325,04

Trator de esteiras (250 a 380 HP) 229,69 218,49 33,60 168,91 37,33 46,80 734,82

Vibroacabadora de asfalto (150 a 250 t/h) 112,74 79,44 11,66 38,98 12,95 72,00 327,77

Vibroacabadora de asfalto (300 a 550 t/h) 137,11 93,44 14,18 60,63 15,75 72,00 393,11

Vibroacabadora de asfalto (600 a 750 t/h) 258,99 163,44 26,78 95,29 29,75 72,00 646,25

« Vibroacabadora de asfalto (800 a 1.100 t/h) 426,57 259,69 44,10 129,94 49,00 72,00 981,30

0 acesso ao programa Custo Hordrio no Portal Sobratema é gratuito para os associados. 0 programa é interativo e permite alterar todas as varidveis que entram no cdlculo. Consulte o TUTORIAL na pdgina. Descritivo:
Equipamentos na configuracdo padrao, com cabine fechada e ar condicionado (exceto compactadores de pneus, fresadoras de asfalto, minicarregadeiras (skid steer), vibroacabadoras de asfalto e tratores agricolas); tracao
4x4 (retroescavadeiras e tratores agricolas); escarificador traseiro (motoniveladoras e tratores de esteiras >130 hp); ldmina angulavel (tratores de esteiras <160 hp) ou reta (trator de esteiras >160 hp); tracao no tambor
(compactadores); PTO e levantamento hidraulico (tratores agricolas). Caminhdes com cabina fechada e ar condicionado; cacamba com revestimento (OTR), comporta traseira (articulados), cagamba 8 m* solo (basculante
rodovidrio 23 a 25 t), cacamba 11 m*solo (basculante rodovidrio 26 a 30 t) ou 12 m? rocha (basculante rodovidrio 36 a 45 t e 48 a 66 t); tanque com bomba, barra espargidora e bico de pato (irrigadeira). Caminhao comboio
acionamento hidraulico com 3.500 litros de diesel, 1.500 litros de dgua, 6 reservatdrios e bomba de lavagem.

Para aperfeicoar as informacdes disponibilizadas, a Sobratema atualizou a metodologia de apuracao. Dentre as alteracoes, foi acrescentada a parcela de “Pecas de Desgaste” - FPS (ferramentas de penetragao no solo); No
cdlculo do custo hordrio de material rodante/pneus foi incluido o tipo de aplicacdo do equipamento: leve/médio/pesado; No cdlculo da parcela “Combustivel e lubrificantes” foi considerada a composicao do combustivel
com 47% de Diesel S-500, 49% de Diesel S-100 e 4% do Aditivo Arla 32. Também foi adotado como base o prego médio do litro do dleo lubrificante para motores grau SAE 15W40 e nivel APl CJ-4, praticado em Sao
Paulo-SP; Foi incluido o valor do DPVAT — seguro obrigatdrio de veiculos automotores — no cdlculo da sub-parcela de sequros; Foi adotado para o Valor de Reposicao (aquisicdo de equipamento novo) um valor orientativo
médio sugerido para cada categoria de equipamento, independentemente da marca e modelo. Ao utilizar o programa interativo no Portal Sobratema, o associado da Sobratema deverd adotar os valores reais de aquisicdo
efetivamente pagos pelos equipamentos novos.

0 Custo Hordrio Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condicdes normais de aplicacao, utilizando-se valores médios, sem englobar horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo,
custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a experiéncia prética de varios profissionais associados, mas ndo devem ser tomados como tinica possibilidade
de combinacdo, uma vez que todos os fatores podem ser influenciados pela marca escolhida, local de utilizacao, condicdes do terreno ou jazida, ano de fabricacao, necessidade do mercado e oportunidade de execucao do
servico. Valores referentes a preco FOB em Sao Paulo (SP). Obs.: Todos os valores apresentados nesta tabela estdo com Data-Base em Junho/2018. Mais informacdes no site: www.sobratema.org.br
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GRAND=S

CONSTRUCO=S

ApOs criar um programa
de inovacao na
construcao, a Andrade
Gutierrez testa novas
solugdes em campo,
que envolvem desde

0 uso de drones até
inteligéncia artificial

Por Mariuza Rodrigues
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ESPECIAL INFRAESTRUTURA

CULTURA DA
INOVACAO

roduzido pelo McKin-
sey Global Institute
(MGI) em 2017, o re-
latério  "Reinventing
construction: A route to higher
productivity” apontou um pro-
blema persistente para o setor de
engenharia e construcdo: a baixa
produtividade em comparagdo a
outros setores econdmicos, asso-
ciada ao atraso tecnolégico.
Segundo o relatério, a construgao
ainda é um dos ambientes menos di-
gitalizados do mundo, conforme o
Indice de Digitalizagio do MGI. Nos
EUA, o setor ocupa o pentltimo lugar,
enquanto na Europa é o dltimo do In-

dice. Como se vé, o cendrio é de urgén-
cia. Afinal, hd um potencial de o setor
elevar seu valor agregado em US$ 1,6
trilhao, mas também um abismo a ser
superado para se chegar 14, ligado prin-
cipalmente a incapacidade de se intro-
duzir e assimilar inovagdes em todo o
conjunto da cadeia produtiva.

O relatério indica que serd preciso
enfrentar desafios globais e uma revisao
de todo o processo construtivo, com
énfase em aspectos como redefinicao
da regulamentagio, readequagio do
modelo contratual para redefinir a di-
nimica da industria, remodelagio dos
processos de projeto e engenharia e
melhoria na gestiao de compras, cadeia
de suprimentos e execugdo das obras.




ESPECIAL INFRAESTRUTURA

» Projeto da Construcode possibilita
interagéo no canteiro em tempo real

Por fim, sugere o uso de tecnologia digi-
tal, novos materiais e técnicas avangadas
de automagcio, além de, é claro, dispor de
mao de obra mais capacitada.

DESAFIOS

No Brasil, a construtora Andrade
Gutierrez é um exemplo de como esse
desafio ja comecou a ser enfrentado. No
inicio deste século, a construtora perce-
beu que havia um gap entre as préticas
convencionais e as possibilidades aber-
tas pelo desenvolvimento da tecnologia,
em um momento em que as inovagoes
j& sacudiam empresas de vérios setores.
Todavia, o tema Inovagio sé seria intro-
duzido definitivamente na estratégia da
empresa no biénio 2014/2015, no caso,
com a meta de fortalecer o processo de
compliance, em um momento critico
para a construtora, quando seu nome ja
aparecia nos autos da Lava Jato.

Em seguida, a Inovagdo passou a ser
vista como um diferencial competitivo
para o mercado. Assim, a empresa come-
¢ou a estruturar um modelo para mate-
rializar o que ainda eram somente ideias.
O ponto inicial se deu com um grupo in-
terno de Lean Construction, mostrando
que o tema ainda era visto como prerro-
gativa da drea de engenharia.

A empresa foi entdo em busca de con-
sultorias para dar embasamento a sua re-
volugdo tecnoldgica interna. O primeiro
resultado veio com a criagdo de um gru-

po de multiplicadores, encarregado de

facilitar a nova cultura tanto na frente
de obra como nos setores administrati-
vos. Mas logo se percebeu a necessida-
de de agregar agentes externos, a fim de
encurtar esse caminho. A partir disso, a

empresa formulou um programa “guar-
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da-chuva” para estimular a inovagao de
maneira mais ampla e aberta ao merca-
do, atraindo start-ups que comegavam
a se destacar. Foi assim que, em meados
de 2017, surgiu o A2G - All Together,
programa baseado em duas agdes: 0 AG
Digital Day e a aceleradora Vetor AG.

O primeiro consistiu em um desafio
tecnoldgico proposto para que as start-
-ups resolvessem problemas especificos.
A edigao inaugural do programa teve
como foco o setor de transmissio de
energia, aproveitando o contrato que a
empresa ganhou para construir um gru-
po de linhas da Equatorial Energia. J4 o
Vetor AG consistiu em um programa de
aceleragdo de start-ups.

O aspecto inusitado é que a compa-
nhia decidiu constituir uma aceleradora
interna, que funciona em sua prépria

<« Monitoramento de caminhdes via
hardware foi a proposta da Rio Analytics

- ANDRADE GUTIERREZ
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A Por meio de drones, a Maply propds controle digital dos processos construtivos

CONFIRA 0S PROJETOS E SOLUCOES DO PROGRAMA A2G

PILOTO

ANDRADE GUTIERREZ

sede, ao lado da engenharia, o que exi-
giu uma remodelagio da drea. As ex-
perimentagdes piloto, no entanto, sio
feitas em campo. Como passo inicial, foi
realizada uma pesquisa para entender
como seria o intercimbio entre a AG e
as start-ups. O resultado mostrou que
a maior barreira para se trabalhar com
construgio pesada é o proprio setor, al-
tamente regulamentado e com poucos
players com qualificagdo técnica. Por
outro lado, evidenciou-se que a maior
dificuldade estava justamente em testar
as inovagdes em escala.

RESULTADOS

Com 150 empresas inscritas, o pri-
meiro ciclo de aceleragio incluiu sete
start-ups. As escolhidas foram: Levitar
(Inteligéncia com drones); Constru-
code (Digitalizagio de projetos em
campo); LEsense (Sensores para coleta
automitica de dados); Controller (Apli-

OBRA |

BELO
MONTE

Automatizacdo e digitalizacdo dos processos de Monitoramento
de PRAD e dos marcos superficiais da topografia, a partir da
utilizacao de drones

| S0LUCHO

“Drone as a Service”: Operacdo com drones,
sensoriamento de alta precisdo, coleta inteligente e
andlise de dados e dashboard para tomada de decisao

‘ START-UP

Levitar

BELO
MONTE

Instalacdo de sistema de imantadores em linha de producdo
de concreto, focado na mudanga de comportamento da
dgua de amassamento e com modificacoes do estado fresco
(trabalhabilidade e coesao) e endurecido (resisténcia a compressao
e retracdo)

Imantacao de dgua para reducdo de custos e melhoria de
desempenho de concretos e argamassas

Levitar MG

PMG

Desenvolvimento da Backpack LEsense, que une sensores de
umidade de solo, coletores de dados de sensores (loT) e software
de monitoramento de operacao

Monitoramento instantaneo de umidade do solo antes
da compactacao

LEsense

UTENT

Treinamento da equipe para coleta de dados com drones,
processamento de imagens e utilizacdo do software Maply, para
monitoramento digital dos processos construtivos, através de
mapeamento continuo feito por drones

Gerenciamento de atividades de campo de forma visual
através de mapas de alta resolugdo e precisdo gerados
por drones de baixo custo e apresentados em uma
plataforma online

Maply

ROMA

Personalizacdo e melhoria do software e app da Controller.
Validacdo do ganho de controle de producdo dos servicos
executados, melhoria na tomada de deciso e visdo estratégica
do projeto

Plataforma de gestdo da produtividade através da
digitalizacao dos processos de controle e gestao

Controller

UTENT

Refinamento do software e implementacdo de integragdes com o
sistema interno de gestao de documentos existente. Validagdo de
ganho de qualidade, assertividade e tempo

Garantia de projetos atualizados e distribuidos em tempo
real para projetistas, gestores e equipe no canteiro

Construcode

UTENT

Instalacdo de hardware em caminhdes que se comunicam em
tempo real com o sistema de inteligéncia artificial. O sistema
realiza predicdo de falhas, identificando operaces fora do padrao
e gerando alarmes de inconformidade

Inteligéncia artificial aplicada na predicdo de falhas de
equipamentos, aumento de eficiéncia e otimizacdo de
operagoes

Rio Analytics
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ANDRADE GUTIERREZ

cativo de gestio de produtividade); Ma-
galhies Gomes (Agua magnetizada para
produgio de concretos e argamassa);
Maply (Automagio de voos de drones
e medi¢io de dados) e Rio Analytics
(Inteligéncia Artificial para predicao de
falhas de ativos industriais).

A vpartir dai, foram cinco meses de
testes em campo com diferentes tecno-
logias, desde inteligéncia artificial para
manutengdo preditiva de equipamentos
até solugoes de concreto. Um dos proje-
tos escolhidos, da Levitar, consiste no
uso de drones para lancamento dos ca-
bos nas torres de transmissio, superan-
do um dos principais problemas nesse
tipo de obra. Além de reduzir a utiliza-
¢ao de tratores, a iniciativa diminuiu sig-
nificativamente a drea desmatada para a
construcio da linha.

Mas em todos os pilotos foram ve-
rificadas melhorias e oportunidades
relevantes em relagdo ao método tradi-
cional. “Podemos citar, por exemplo,
a otimizagdo de 40% de retrabalho em
processos de gestio da qualidade em
obras de terraplenagem, redugio de 70%
no consumo de papel na engenharia da
obra e aumento da eficiéncia em mais
de seis vezes em processos de monitora-
mento de obras, dentre outros”, informa
Clarisse Gomes, gerente de exceléncia e
inovag¢io da AG.

Segundo a especialista, a Inovagio é o
caminho escolhido pela empresa para ob-
ter maior sustentabilidade em seus neg6-
cios e se tornar mais competitiva. “Inovar
de forma fechada é um processo lento e
de alto risco”, diz ela. “Por isso, decidimos
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A Tecnologias focadas na digitalizag@o tém espago para avancar no setor

criar um programa de inovagio aberto,
focado em projetos-piloto para a induis-
tria de engenharia e construgio.”

Outro ponto diferenciado é que todos
os pilotos desenvolvidos sio elaborados
em conjunto com o time de operagao.
“Muitas vezes, sdo necessarias adaptacoes
das solugdes a nossa realidade, o que exi-
ge flexibilidade das duas partes (empre-
sae start-up) para entendermos as reais
necessidades da operacio’, comenta Cla-
risse Gomes. “Além disso, a cultura da in-
dustria de engenharia é conservadora, de
modo que o modelo de inovagdo aberta
exige flexibilidade para o desenvolvimen-
to de um novo mindset.”

A especialista destaca que todas as
tecnologias que contribuam para elevar
a produtividade na construgao sdo mui-
to bem-aceitas. Segundo ela, trata-se de
um mercado tradicional e pouco digita-
lizado. “Se nao fizermos a digitalizagao
de processos, pouco absorveremos des-
sa transformagdo trazida pela Industria
4.0%, alerta. “Portanto, tecnologias foca-
das em digitalizagdo também sao muito
bem-aproveitadas.”

A seu ver, o processo tem outro aspec-
to positivo: uma nova rede de aprendi-
zado em formagdo. “O objetivo nao foi
apenas absorver novas tecnologias, mas
também aprender quais sdo as tecnolo-
gias que funcionam na nossa industria,
além de toda a transformagdo cultural
que o programa promove internamen-
te”, finalizou.

Saiba mais:

Vetor AG: vetorag.com.br

JOGO RAPIDO
RETROFIT

Especialista na recuperacdo de estruturas,
a Concrejato finalizou a restauragao das
fachadas e esquadrias do Palacio Gustavo Ca-
panema, no Rio de Janeiro. O projeto incluiu
arecuperagao do sistema dos brises-soleil
(quebra-sol formado por laminas horizontais
maveis), recuperacdo estrutural das faces dos
mais de 6 mil m? de esquadrias em ago e vidro
e restauragdo dos sistemas de movimentagao
das janelas.

HABITACAO

ATenda comemora a marca de 100 mil
imdveis construidos no pais. Nos tltimos
quatro anos, a empresa passou a utilizar
exclusivamente o método construtivo com
férmas de aluminio e paredes de concreto,
possibilitando que os empreendimentos
sejam entregues em intervalos mais curtos de
tempo. Atualmente, todas as suas unidades
sdo enquadradas nas faixas 1,5 e 2 do Progra-
ma Minha Casa, Minha Vida.

PROJETOS

Desde 2008, a Acciona.org mantém
projetos de acesso a energia em locais como
0 México e o Peru. Atualmente, a instituicdo

também desenvolve projetos de tratamento
de 4gua e saneamento, para o beneficio de
comunidades rurais isoladas. Sob o lema “The
Energy & Water Foundation”, a Acciona.org
utiliza o modelo de microempresa social,
envolvendo as comunidades e agentes institu-
cionais de cooperagdo internacional.

PACTO

A Repsol Sinopec Brasil ¢ uma das empre-
sas signatarias do Pacto de Integridade da
Industria de Petréleo, Gas e Biocombustiveis,
iniciativa liderada pelo IBP em parceria com o
Instituto Ethos. Outras 13 empresas lideres do
setor assinam o documento, que tem como
objetivo estimular a luta contra a corrup¢ao
e promover um cenario de negdcios mais
ambiental e socialmente responsavel.

EMPREGO

O més de agosto fechou com +110.431
novas vagas no mercado formal, um acrés-
cimo de +0,29% em relagdo ao més anterior.
Esse desempenho foi resultado de 1.353.422
admissdes. Com isso, 0 estoque de empregos
no pais chegou a 38.436.882 vinculos. A infor-
magao esta no Cadastro Geral de Empregados
e Desempregados (Caged), divulgado pelo
Ministério do Trabalho.
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www.randonveiculos.com.br
www.revistamt.com.br
www.rbauction.pt/heavy-equipment-auctions/ocana-esp
www.rocktechnology.sandvik
www.sdlgla.com
http://www.semacaterpillarbrand.com/brasil/
www.sinto.com.br
www.tracbel.com.br
www.volvoce.com
www.en.zoomlion.com

PAGINA
51
73

42 CAPA
n

32CAPA
29
9
31
79
55
67
98
23
85

7
98
81
49
21
63,64 E65
107
33
22(APA
69

E ASSIM QUE A SUAEMPRESA
VAIENXERGAR O MERCADO.

Na hora de or¢ar locagéo de plataformas aéreas, escolha ur
reconhecida por sua atuagéo nacional e alto padrdo de qualidade.

Se seu negdcio precisa ir mais alto, conte com a AuraBrasil.

Faca um orgamento agora
Central de Atendimento

08008199999

www.aurabrasil.com.br

AURABRASIL

MAQUINAS E EQUIPAMENTOS

Baixe
gratuitamente

nosso aplicativo



COLUNA DO YOSHIO

O teste da crise
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Empresas maiores

e com mais tempo

de existéncia

sobrevivem

porque valorizam

o aprendizado e

acumulam reservas

para os ‘tempos
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bicudos’”.

tualmente, ainda vivemos um ambiente de grandes desafios para as

empresas e 0s negdcios. A crise econdmica afeta a quase todos, des-
de pequenas empresas familiares a grandes corpora¢ées com capital
aberto. Algumas ja ndo conseguem sobreviver e desaparecem, en-
guanto outras se ajustam a situagdo como podem.

J& estamos vivendo um periodo relativamente longo de situacéo de crise, pelo menos
desde o segundo semestre de 2014, periodo este marcado pela destruicdo da ilusao que
se formou em torno da Copa do Mundo e das Olimpiadas no Brasil. Alids, para os que
se recordam mais de fatos corriqueiros, o fracasso da Selecao Brasileira na Copa de 2014
ficou marcado como a causa deste periodo desfavoravel.

Mas o que de fato foi aprendido ao longo destes quatro anos de provagdes? A maio-
ria das empresas estd sobrevivendo a crise, aprendendo a lidar com as dificuldades e
ajustando-se as condicées no dia-a-dia do mercado. E tem de ser assim. Afinal, temos a
obrigagdo de, no minimo, colher aprendizados importantes para o nosso futuro.

Nesse sentido, um dos aspectos que mais saltam aos nossos olhos é que muitas em-
presas que crescem e prosperam em tempos mais favoraveis simplesmente desapare-
cem ou sofrem muito nas crises. Entéo, é de se perguntar se teriam construido um suces-
SO auténtico ou apenas tiveram um lampejo momentaneo de sorte.

Costumamos creditar 0s sucessos ao nosso esforco pessoal, justificando os insuces-
SOSs por motivos extemporaneos. Mas a experiéncia nos ensina que mesmo as empresas
que nasceram de oportunidades e ideias inovadoras devem desenvolver uma estratégia
sustentavel com o tempo. Empresas maiores e com mais tempo de existéncia nao sobre-
vivem melhor apenas porque sao maiores. Elas sobrevivem porque valorizam o aprendi-
zado e acumulam reservas para os “tempos bicudos”.

Outro aspecto interessante € que existem negocios e setores — que antes Nao eram tao
atrativos ou interessantes — sobrevivem e até mesmo crescem durante as crises. Os seto-
res basicos continuam atendendo a uma demanda que cresce com a populacao e evolui
lentamente com as mudancas de habitos. Talvez ndo tenham o “sex-appeal’, 0 encanto
das inovagdes e a seducdo da modernidade, mas sdo consistentes.

Um estudo sobre as 20 empresas familiares mais longevas de diversos pafses do mun-
do indica que um dos fatores fundamentais para a sua prolongada existéncia estd no
fato de atuarem em setores basicos da sociedade. Muitas vezes, ndo tém uma presenca
empresarial glamorosa, mas sao naturalmente resistentes as crises.

No futuro, certamente todos enfrentardo novas crises e dificuldades, pois a vida das
empresas obedece ao ciclo do mundo. Em tal contexto, o aprendizado de hoje pode
tornar-se o bem mais valioso de todos, desde que ndo caia no esquecimento.

*Yoshio Kawakami

é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema



Viva o Progresso.

Pas-carregadeiras LiebherrL 538 /L 556 /L 580

+ Baixo consumo de combustivel e menor desgaste
de freios devido ao sistema de translagao hidrostatico

« Alta produtividade e elevada carga de tombamento
devido a montagem diferenciada do motor

» Menor desgaste dos pneus por meio da regulagem
gradual da for¢a de tracao

» Cagambas entre 2,3 m® até 14,0 m®

www.liebherr.com.br
info.lbr@liebherr.com
www.facebook.com/LiebherrConstruction




O mais avangado sistema de
gerenciamento remoto do
mercado, gratuito por 10 anos

Motoniveladora GD535-5, com Solugdes em mineragao,

lamina de 3,71 m e dois modos ; com uma linha completa

de trabalho (P e E) Kumatsu gh@[@ ! ‘k*""n _ de produtos
Alinha de vestuario premium K

da Komatsu

PC200-8M0, com poténcia
iquida de 138 HP e peso
operacional de 21t

WA430-6, com motor Tier 3 de
231 HP de poténcia e peso
operacional de 195t

Camegadeira de Rodas D6 1EX-23M0 com

WAZ20-6, com especificaiio especificacio para
para ferblizante sterro sanitario Harvester Komatsu 370E
ja preparado para uso em
escavadeiras hidraulicas PC3S0LC-8, com poténcia
da linha amarela liquida de 231 HP & peso
operacional de 351
Banco Komatsu

Rompedor Montabert
Y1800, com peso

operacional de 2,2t M

PART OF baUMQ NETWORK

Condighes especiais para o sau
negocio durante a M&T Expo

Visite a Komatsu na M&T Expo 2018, o maior evento de
negoclos do setor na América Latina

Presente desde a 1% edigdo da M&T Expo, a Komatsu contara com a presenga completa de sua rede
de Distribuidores, responsaveis pela cobertura em todo territorio nacional através de seus 35 pontos de
atendimento. Cadastre-se em www.mtexpo.com.br, visite nosso estande e conhega nossas solugdes
em equipamentos e suporte ao produto para os mercados de Construgéo, Mineragéo e Florestal.

Komatsu Brasil Intemational - Fone: 0800 10 0080 - Consulte nossos Distribuidores pelo site: www.komatsu.combr Yol Komatsu Bras



