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PROJETADAS PARA PRODUZIR
MAIS GASTANDO MENOS.

Uma solugdo completa para o setor de mineragdo. As carregadeiras Volvo oferecem mais
seguranca, forga e alta produtividade com o menor consumo de combustivel, mesmo
nas condi¢des mais dificeis. Além disso, sua espagosa cabine proporciona uma ampla
visibilidade ao operador, garantindo a total eficiéncia de sua operagéo no dia a dia.

Procure um dos distribuidores Volvo e saiba mais.

www.volvoce.com.br

You
VolvoCELAM

@ instagram.com/volvocebrasil

ﬁ facebook.com/volvocebrasil Volvo Construction Equipment




EDITORIAL

O principal mercado do mundo para equipamentos de
construcdo ndo para de crescer. Elaborado pela consultoria
[HS Economics por encomenda da Associagdo de Fabricantes
de Equipamentos (AEM, da sigla em inglés), o relatério
“Tamanho do Mercado e Contribui¢cdes Econdmicas da
Industria de Equipamentos Fora de Estrada” (em traducdo
livre) mostra isso ao fazer um apanhado da situagao atual e
das tendéncias emergentes do setor de maquinas méveis na
América do Norte.

Apesar de referir-se especificamente a industria dos Estados
Unidos e Canadi (leia reportagem nesta edi¢do), o estudo traz

O exemplo da industria
norte—americana

considerarmos os trabalhadores indiretos, o niimero sobre a
1,3 milhdo de profissionais, incluindo especialistas em design,
producdo e venda dos bens e prestacio de servicos. Ao todo,
entre diretos e indiretos, o setor representa mais de 7% da
base de pessoas empregadas nos EUA.

Se no Ambito econdmico a vitalidade do setor é evidente,

no aspecto tecnoldgico ndo fica atras. O relatério destaca a
emergéncia de solugdes inovadoras que estdo redesenhando
a industria, como big data, drones, automacao e impressao
3D, tendéncias que - juntas - podem reduzir o tempo e

os investimentos associados aos projetos de construcdo

“O desafio para os fabricantes é continuar a adaptar o novo ambiente

tecnoldgico as necessidades dos seus clientes, atendendo simultaneamente

as demandas que exigem solugées ambientalmente mais amigaveis, que

preservem energia e estimulem maior eficiéncia do operador”

pontos importantes de reflexdo para as demais as regides, no
que tange a importancia econémica e ao futuro tecnoldgico do
setor de maquinas para constru¢do, de mineragdo, agricolas

e florestais. Em termos de receitas, por exemplo, o trabalho
aponta que dos US$ 31,3 trilhdes gerados por vendas em
2016 nos EUA, US$ 416,2 bilhdes foram movimentados por
equipamentos fora de estrada. Esse resultado inclui US$ 266,5
bilhdes em vendas diretas, além de um efeito multiplicador
na cadeia de suprimentos e em servicos que, no ultimo ano,
movimentou mais US$ 96,7 bilhdes em vendas indiretas.

Por sua vez, as companhias e seus contratados usaram seus
rendimentos em atividades que injetaram outros US$ 55
bilhdes na economia no ultimo ano, sem falar nos impostos
pagos por esta indudstria (empresas e colaboradores), que
emprega diretamente 500 mil pessoas nos EUA e Canada. Se

de larga escala. O desafio para os fabricantes, diz o

estudo, é continuar a adaptar esse novo ambiente
tecnolodgico as necessidades dos seus clientes, atendendo
simultaneamente as demandas que exigem solugdes
ambientalmente mais amigaveis, que preservem a energia
e estimulem uma maior eficiéncia do operador. “O préximo
passo é desenvolver equipamentos que possam ser cada
vez mais eficientes sem o operador”, escrevem os autores
Brendan O’Neil, Scott Hazelton e Shane Norton, permitindo
vislumbrar o que o futuro reserva para a industria de
maquinas pesadas nos proximos anos. E que o leitor, como
sempre, acompanha de perto em M&T. Boa leitura.

Perminio Alves Maia de Amorim Neto
Presidente do Conselho Editorial
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PAINEL

Bobcat lanca novo
manipulador nos EUA

Equipado com motor D34 de 74 hp, o novo manipulador telescépico

V519 traz langa de dois estagios com alcance de 3 m, altura de icamento
de 5,7 m e capacidade de elevagao de 2,5 t. Segundo a companhia, o
equipamento também incorpora sistema hidrostatico de duas velocidades
e sistema de acoplamento rapido na versao padrao.

Lancado na SaMoTer 2017, 0 novo modelo HL975 tem peso
operacional de 26,5 t e traz propulsor Cummins QSG12 Stage
IV com poténcia de 247 kW. Como novo design, a maquina
promete maior durabilidade e eficiéncia energética, incluindo
sistema de hiberna¢do do motor para prevenir consumo

desnecessario de combustivel e reduzir as emissdes.

Guindaste reforca frota na Irlanda

Proprietaria de 55 guindastes, a empresa irlandesa
Kavanagh recentemente acrescentou o modelo Demag
AC 220-5 a sua frota. Com contrapeso de 18,7 ton, o
equipamento de cinco eixos possui langa principal de 78
m e estrutura compacta (14,5 m x 3 m), além de trazer
o sistema de controle Terex IC1-Plus, que calcula as
capacidades de icamento em cada posicao da lanca.

Composta pelos modelos 524K-1l, 544 K-l e 624 K-II, a nova
linha chega ao mercado com a promessa de reducao até 10% no
consumo e ciclos de operagao até 5% mais rapidos. Produzida
em Indaiatuba (SP), a nova linha apresenta transmissdo

padrao de cinco velocidades, com relagdes otimizadas entre

as marchas, neutralizacdo adaptativa da transmissao e novas
bombas hidrdulicas, elevando o desempenho das maquinas

Producao 1
Divisdo da Himoinsa
para geradores, a
Hipower Systems
inaugura em
setembro uma
nova fabrica em
Olathe, no Kansas.
Com 515 mil m?, é
cinco vezes maior
que a atual.

Producao 2

A fabrica latino-
americana da

Volvo CE passou a
utilizar uma linha
compartilhada de
montagem para a
producdo simultanea
de pds carregadeiras
e caminhdes
articulados.

Cargas

Em parceria com a
Embraport, a Locar
inaugurou uma nova
base operacional

em Santos (SP),
disponibilizando
linhas de eixo,
pdrticos, guindastes,
plataformas e balsas
as operagoes.
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Crédito

Nos dois primeiros
meses deste

ano, a linha do
Finame - que
financia maquinas
e equipamentos
- teve alta de 35%
nas aprovacgoes,
ante o mesmo
periodo de 2016.

Aftermarket
Apds a integragao
da TRW ao Grupo
ZF, as operagoes
de reposicao

das unidades de
Sorocaba, Limeira
e Sdo Bernardo
do Campo foram
centralizadas em
Itu (SP).

Aquisicao

A Brokk anuncia
aaquisi¢ao da
empresa sueca
Aquajet Systems,
especializada em
solugdes robdticas
de hidrodemoli¢do
e manutencdo de
concreto com jatos
de alta pressao.

Parceria

A Messe Miinchen
anunciou o Canada
como pais parceiro
na realizacdo da
bauma 2019. 0
pais é atualmente
0 sétimo maior
mercado

mundial para
equipamentos

de construcao e
mineragao.



Produtos Montabert
lideres da industria

A Joy Global Brasil € a Unica e exclusiva distribuidora de produtos
e pecas genuinas Montabert no Brasil, e a partir de agora com
cobertura em todo territorio nacional.

Possuimos estoque de pecas sobressalentes estratégicas, oficina
certificada e homologada com técnicos e especialistas treinados
de fabrica para atendimentos externos e internos com capacidade
para prestar servicos com rapidez e qualidade para toda linha de
equipamentos Montabert.

Contato:

Joy Global Brasil Industria e Comércio Ltda.
Av. Portugal, 4511 - Itapoa

Belo Horizonte, MG - 31710-400, Brasil
Telefone: +55 31 3311-7200

E-mail: pecasbrasil@joyglobal.com

JoyGlobal.com

Joy Global, Joy, Montabert and P&H are trademarks of Joy Global Inc. or one of its affiliates.
© 2017 Joy Global Inc. or one of its affiliates.

Produtos:

e Rompedores hidraulicos

e Cacambas Britadoras

¢ Perfuratrizes Hidraulicas

o Acessorios de Perfuracdo Hidraulica (CPA)

JOYGLOBAL




PAINEL

Tecnologia permite instalacao

de tubulacoes na Polonia

Em um terreno arenoso desafiador, a tecnologia Direct Pipe da
Herrenknecht foi utilizada pela primeira vez no pais para instalar dois
dutos de 700 e 460 m de extens3o sobre linhas j& existentes do Projeto
Czeszéw-Wierzchowice Gas Pipeline. O método combina vantagens de
microtunelagem e HDD (Perfuragdo Horizontal Direcional).

Trimble lancas novas versoes
de software de BIM

Segundo a empresa, as versdes 2017 das solugbes Tekla
Structures (para projetos), Tekla Structural Designer (andlise
e design) e Tekla Tedds (calculos) trazem novas ferramentas
para promover fluxos de trabalho mais colaborativos,

com melhorias significativas em relagdo aos métodos de
comunicagdo e de modelagem.

ConExpo estabelece

novos recordes

Em cinco dias de feira, a ConExpo-CON/AGG 2017 recebeu
um publico de 128 mil pessoas de 150 paises, com
aproximadamente 20% provenientes de fora dos EUA.
Segundo a AEM, o evento — que teve avango de 8% na
participacdo de compradores — também registrou um novo
recorde, ao reunir 2,8 mil expositores em Las Vegas.

Escavadeira impressa em 3D
é apresentada nos EUA

A ConExpo-CON/AGG 2017 também apresentou partes da primeira escavadeira do
mundo impressa em tecnologia 3D. Apresentado no novo espago “Tech Experience”
da feira, o projeto AME (Additive Manufactured Excavator) utiliza tecnologias
emergentes em aditivos para impressdo de componentes metalicos.

PERSPECTIVA

A parceria da Sobratema com a Messe

Miinchen permite dar ao setor uma visdao

global, consistente e atualizada dos processos,

tecnologias, métodos construtivos, materiais

e sistemas, além de permitir que as empresas

brasileiras tenham uma maior abrangéncia no

mercado latino-americano”,
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MB redesenha cacamba britadora

Afabricante italiana apresenta ao mercado internacional sua nova cagamba britadora
compacta BF90.3 S4, destinada aos mercados de construcdo e reciclagem. Segundo
a empresa, a solu¢do oferece ganhos em produtividade gragas ao redesenho de sua
estrutura interna, o que permitiu agregar maior estabilidade e precisao a operagao.

Fabricante expoe nova

linha de pneus agricolas

Utilizando um trator de acrilico transparente em tamanho real, a BKT
apresentou na Sima 2017 seu novo pneu new Agrimax V-Flecto. A fabricante
também apresentou no evento parisiense suas demais solu¢des para o
segmento, incluindo os modelos Agrimax Force (para tratores acima de 250
hp), Agrimax Fortis (tratores 4WD) e Agrimax Sirio (pesados).

Demonstracao testa
solucoes hibridas na Noruega

Realizada na Noruega, uma demonstracdo de tecnologias hibridas
diesel-elétricas evidenciou a capacidade da combinagdo de solugbes de
britagem e peneiragdo. Dentre outros equipamentos, o teste incluiu
plantas mdveis da Keestrack como o britador de mandibula B4e e o cone
movel H4e, com capacidades de 180 t/h e consumo de 60 I/h.

Manitowoc expande %
linha de guindastes A |
de esteira E :
Resultado de uma parceria com 2
. a Sennebogen, o novo guindaste a
S Grove GHC30 possui dimensdes £
compactasde10,6 mx3mx3m .
Toyota testa empi]hadeiras e giro traseiro de 3,3 m. Menor .
» . A equipamento da linha GHC, o
com célula de hidrogénio

guindaste de 30t pode elevar e

iliz ra movimentaca rga na fabri . o
Utilizadas para movimentacgo de carga na fabrica de movimentar em 100% de sua tabela

Motomachi, as empilhadeiras empregam hidrogénio como
fonte geradora de energia elétrica, sem emissao de CO2.
Segundo a empresa, outra vantagem da tecnologia é o
tempo de reabastecimento, de aproximadamente 3 min. O
objetivo é chegar a 170 veiculos até 2020, diz a Toyota.

de carga eminclinagdes de até 4
graus, girando totalmente as cargas
em 360 graus.
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PAINEL

A E-Z Drill apresentou nos EUA um novo coletor de
poeira que pode ser utilizado com brocas portateis.
O produto coleta os residuos diretamente dos
buracos, armazenando-os em um compartimento.
Com apenas 97,5 kg, a solugdo utiliza o mesmo
compressor da broca, requerendo apenas 40 ¢fm
adicionais na operacao, diz a companhia.

Altec apresenta
equipamentos com

novo chassi

Dois dos maiores guindastes da marca — AC40-
152S e AC45-127S — passam a ser disponibilizados
sobre chassis Panther T22, da Prinoth. Segundo
a empresa, a configuragdo permite acesso a
areas de dificil alcance, utilizando modo aéreo
de operacdo com 67,6 m de altura de trabalho e
544,3 kg de capacidade na plataforma.

A FPT Industrial assinou acordo de parceria com

a Liebherr Machines Bulle para fornecimento de
motores N45 Tier 4 Final de 4,5 | e poténcia de 130
kW. Equipados com o sistema High Efficiency SCR
(H1-eSCR), os propulsores de quatro cilindros sdo
projetados especificamente para as solu¢des de
construc¢do da fabricante alema.

FOCO

diz Marco Rangel, presidente da FPT Industrial para a América Latina
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4° CBT/LATIN AMERICAN TUNNELING SEMINAR

Congresso Brasileiro de Tdneis e Estruturas Subterraneas
Data: 3 a 5/04
Local: Centro de Convengdes Rebougas — Sao Paulo/SP

232 INTERMODAL

Feira Internacional de Logistica,

Transporte de Cargas e Comércio Exterior

Data: 4 a 6/04

Local: Transamérica Expo Center — Sao Paulo/SP

POLLUTEC BRASIL

Il Feira Internacional de Tecnologias

e Solugdes Ambientais

Data: 4a 7/04

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — Sao Paulo/SP

232 FEICON BATIMAT

232 Saldo Internacional da Construcao

Data: 4 a 8/04

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — Sao Paulo/SP

WORKSHOP SOBRATEMA 2017

Novas Préticas de Manutencao no Cendrio Atual

Data: 5/04

Local: Centro Brasileiro Britanico (CBB) — Sao Paulo/SP

NORTH AMERICAN NO-DIG SHOW
Trenchless Technology Exhibition and Congress
Data: 9 a 13/04

Local: Gaylord National Hotel & Convention Center
— Washington — EUA

INTERMAT PARIS

International Exhibition for Equipment and
Techniques for Construction and Materials Industries
Data: 23 a 28/04

Local: Paris Nord Villepinte — Paris — Franca

AUTOMEC PESADOS

132 Feira Internacional de Autopecas,

Equipamentos e Servicos

Data: 25 a 29/04

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — Sao Paulo/SP

SMOPYC2017

Salon Internacional de Maquinaria de

Obras Publicas, Construccién y Minerfa

Data: 25 a 29/04

Local: Feria de Zaragoza — Zaragoza — Espanha

MAIO
IRE 2017

International Rental Exhibition
Data: 2 a 4/05
Local: RAI Amsterdam — Amsterda — Holanda

13° INFRA SAO PAULO

Encontro Latino-Americano em Gerenciamento de Servicos
e Infraestrutura de Espagos Prediais e Corporativos

Data: 3 e 4/05

Local: Centro de Convengdes Frei Caneca — S&o Paulo/SP

FORUM EMPRESARIAL INFRA

0 Brasil com os Servicos que o Mercado Deseja

Data: 4/05

Local: Centro de Convengdes Frei Caneca — Sao Paulo/SP

EXPOMAFE

Feira Internacional de Maquinas-Ferramenta

e Automacdo Industrial

Data: 9 a 13/05

Local: Sao Paulo Expo Exhibition & Convention Center — Sao Paulo/SP

(0TEQ 2017

Conferéncia sobre Tecnologia de Equipamentos
Data: 15a 18/05

Local: Windsor Oceénico — Rio de Janeiro/R)

CEMAT SOUTH AMERICA

Feira Internacional de Movimentagao

de Materiais e Logistica

Data: 16 a 19/05

Local: Transamérica Expo Center — Sao Paulo/SP

FABRICON 2017

Feira Brasileira de Fabricantes da Construgdo Civil

Data: 25 a 28/05

Local: Parque de Exposicdes Vila Germénica — Blumenau/SC

(1712017

18th International Specialized Exhibition
Construction Equipment & Technologies
Data: 30/05 a 3/06

Local: Crocus Expo IEC — Moscou — Rissia
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LOCACAO

REVISAO DE

VALORES

EFEITOS ACUMULADOS POR DOIS ANOS DE ECONOMIA INSTAVEL
DIFICULTAM A SOBREVIVENCIA DE EMPRESAS NO SETOR DE LOCAGAO DE
EQUIPAMENTOS, MAS ALGUMAS ENSINAM COMO ISSO E POSSIVEL

Por Camila Waddington

o contrario do que muitos
podem imaginar, o final
de 2016 nao foi o momen-
to mais agudo da crise,
“mas uma consequéncia dos ultimos
dois anos. E neste primeiro semestre
de 2017 que as coisas realmente vdo
se agravar”. Alarmante, a analise - ou
sentenca - é de Eurimilson Daniel,
vice-presidente da Sobratema e secre-
tario-geral da Analoc (Associagao Bra-
sileira dos Sindicatos e Associagdes
Representantes dos Locadores de Ma-
quinas, Equipamentos e Ferramentas).
Para o executivo, que também é di-
retor da locadora Escad, a progressiao
acelerada em direcdo ao atual esta-
do de dificuldades vem desde, pelo
menos, meados de 2014, quando os
primeiros sinais de desaceleragido do
setor de construgao - principalmente
pesada - comegaram a surgir no hori-
zonte econémico. “Entramos em uma
linha muito mais financeira do que
operacional”, diz Daniel. “Estamos a
margem da sobrevivéncia, mantendo
apenas o que é essencial ao funciona-
mento das empresas.”
De acordo com ele, os ultimos dois
anos foram marcados por ajustes for-
cados. “Nossa rotatividade e taxa de

1 2 REVISTA M&T




ocupacio de frota ja haviam caido em
2015, e continuaram caindo em 2016.
Vinhamos trabalhando com uma mé-
dia préxima a 50%, com viés negativo,
e no ano passado esse nimero baixou
para algo entre 30% e 35%” detalha.
“Isso representa uma enorme taxa de
ociosidade das frotas, algo como 65%
a70%.”

Em tal contexto, a reducdo do qua-
dro de funcionarios e da quantidade
de filiais foram ajustes necessarios ao

longo do periodo. Ajustes que, no caso
da Escad, foram os mais severos ao
longo dos seus 40 anos de existéncia.
Ainda assim, Daniel mantém uma po-
sitividade inabalavel. “Temos de con-
ter essa sangria, parar de desconstruir
valor. E, embora muitas empresas te-
nham saido do negbcio, acredito que
as mais saudaveis, bem administradas,
venham se mantendo”, diz. “De fato,
este mercado estd mostrando uma
enorme capacidade de resisténcia. Se

a taxa de juros cair, e pelo menos uma
parte dos projetos do governo for re-
tomada, teremos uma resposta muito
positiva e rapida no nosso setor. Esta-
mos ansiosos por isso.”

DIVERSIFICACAO

De forma semelhante caminham os
negdcios na Mills, uma das principais
locadoras do pais. Segundo Sérgio Ka-
riya, CEO da companhia, os nimeros
atuais sdo muito semelhantes aos de
Daniel: “Nossa taxa de utilizagdo em
2014 girava em torno de 73%”, revela.
“Hoje, ndo passa dos 50%, ou metade
da frota em agdo”.

Precursora no negocio de platafor-
mas aéreas no pais, a Mills tem seu
ponto forte neste segmento especifico,
no qual tem cavado oportunidades.
Em termos de aplicagdes, a diversifi-
cacdo tornou-se uma verdadeira tabua
de salvacdo para suportar as perdas
na construgdo. Assim, uma das estra-
tégias da empresa para sobreviver a
crise é buscar negocios nos chamados
segmentos extra-constru¢do, ou seja,
tudo aquilo que ndo contempla um
canteiro de obras. “Existe uma varie-
dade enorme de operagdes atendida
pelas plataformas aéreas, que antes
ndo exploravamos a fundo”, comenta
Kariya, destacando que a Mills tem co-
locado equipamentos até em planta-
¢des de coco. “Com a crise do setor de
construcdo pesada, queremos aumen-
tar a participacdo destas atividades
que, embora menos rentaveis, atual-
mente representam cerca de 40% dos
nossos negécios em locacdo.”

Nestes tempos de crise, a questao
da renovacdo dos equipamentos é
uma preocupa¢do a mais, em parte
dirimida por esses novos fildes. A re-
ducdo é uma consequéncia natural da
ociosidade; contudo, mais do que isso,
também resulta da dificuldade de ma-
nutencdo de tantos equipamentos. Por
esta razdo a Mills adotou o conceito de
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A margem da sobrevivéncia, muitas locadoras mantém apenas o essencial ao seu funcionamento, diz especialista da Sobratema

defleet, que implica na venda de ma-
quinario para o mercado internacio-
nal, visando a manter o equilibrio da
estrutura frente a demanda. “Sempre
usamos este canal internacional de co-
mércio como ferramenta para manter
nossa frota atualizada”, sublinha o CEO.
“Mas com a crise no mercado brasilei-
ro e a enorme sobreoferta disponivel,
estamos adotando este recurso como
meio de desafogar o excedente de fro-
ta que temos, mantendo uma média de
idade baixa e adequando nossa frota
ao tamanho atual do mercado.”

A cada negociagdo, a Mills adota o
método mais atrativo, de acordo com
o mercado. “Seja em regime Ex Works,
FOB ou qualquer outro, isso depende
da oportunidade”, afirma. “Atemo-nos
avender com margem positiva, o que é
imprescindivel, especialmente na atu-
al conjuntura econémica.”

A depreciagdo do real frente ao dé6lar
é outro fator que tem dado uma forci-
nha para equilibrar a balanca. Perde-
-se por um lado, no valor do equipa-
mento, em razdo da grande oferta,
mas se ganha por outro, na competi-
tividade, por conta da moeda. O mais
importante, de acordo com Kariya, é
ndo descuidar da manutencido - “pois
é preferivel abrir mao de volume para
ndo perder qualidade”, instrui.

1 l" REVISTA M&T
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FINANCIAMENTO

Outro aspecto técnico levantado por
Daniel, da Sobratema, pode trazer al-
gum alento para o segmento. Trata-se
de atrelar as taxas de juros dos con-
tratos de financiamento dos equipa-
mentos a TJLP (Taxa de Juros de Lon-
go Prazo), ao invés da Selic (Sistema
Especial de Liquidacdo e de Custodia),
como vinha sendo usual no setor nos
ultimos anos. “Acontece que, com a
crise, muitas empresas ficaram endivi-
dadas e deixaram de honrar seus com-
promissos, como os financiamentos
de maquinas. Por conta disso, muitas
empresas tiveram bens tomados, pois
perderam o prazo de renegociacdo da
divida e acabaram sendo acionadas”,
explica. “Em razdo disso, estamos plei-
teando junto ao governo que as novas
taxas sejam fixadas na TJLP, que esta
em 7,5% ao ano, enquanto a Selic, na
qual se baseiam os financiamentos do
BNDES atualmente, estd em 13% ao
ano, fora a taxa administrativa que,
dependendo da instituicdo financeira,
pode elevar o valor a 22%.”

E importante lembrar que cerca de
90% dos contratos de venda de equi-
pamentos vigentes foram feitos via
BNDES. Com a mudanga do perfil da
instituicdo, deixando de ser financia-

dor para assumir o papel de garan-
tidor, a tendéncia é de que cada vez
menos recursos sejam direcionados
ao financiamento de maquinas e equi-
pamentos. Como ja ndo existe abun-
dancia de recursos, o foco voltara para
as obras de infraestrutura as quais,
historicamente, o Banco se dedica.
Nesse sentido, Daniel reitera que ha
um lado positivo no fato de que, como
garantidor das operagdes, o BNDES
passa a ter de atrair investidores inter-
nacionais para alavancar os negocios.
“A mudanca da taxa de fixacdo dos fi-
nanciamentos da Selic para TJLP ja é
um indicativo dessa mudanca de posi-
cionamento, configurando um atrativo
para os investidores, que arcardo com
menos juros trazendo seus negdcios
para o pais”, frisa.

Conforme pontua Daniel, muito do
furor que levou a um inchago do setor
no inicio da década se deve justamen-
te a isso, mas dentro de uma realidade
de mercado distinta. “Como ha cin-
co ou seis anos o crédito estava mais
acessivel, muita gente entrou no setor
sem ter ideia do que era o negdcio de
locagdo de equipamentos. O dentis-
ta, o agougueiro, todo mundo queria
ter uma maquina para alugar, porque
era muito rentavel, era um filio em
que todos queriam entrar”, critica o
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LOCACAO

especialista. “Mas ai veio a crise, e os
aventureiros que ndo conheciam bem
0 segmento nao resistiram, e simples-
mente quebraram.”

Embora atuem em setores diferen-
tes, com a Escad mais presente em
operacdes de movimentagdo de terra
e a Mills, em edificagcdes complexas e
maquinas de elevacdo, tanto Daniel
quanto Kariya concordam que o des-
conhecimento do negécio de locacdo
foi o que implicou na quebradeira de
muitas empresas do setor. “Muitos
empresarios que abriram seus ne-
gbcios naquela época cresceram via
divida, a taxas de juros pos-fixadas, e
ndo equity, como deveria ser”, resume
o executivo da Mills. “Mas a despesa
acaba com qualquer resquicio de ren-
tabilidade e, por isso, muitas empre-
sas estdo em default junto aos bancos,
tornando-se devedoras. H4 muitas
empresas no setor que, inclusive, es-
tdo em recuperacao judicial por conta
disso.”

E facil entender como se chegou a
isso: o sujeito que entrou no setor la
pelos idos de 2010 esperando retorno
rapido comprou seus equipamentos a
uma taxa de juros baixa, muito atrati-
va, com prazo de amortiza¢io em cin-

Fase |: Desconhecimento
do produto
Piataformas sungém como opeao
para o j& maduio marcado de

andaimes
9]

Fase ll:

Em 2007, as novas
reguiagtes MR-18
reslrngiam as atividades
em altura para PTAS

co anos. SO que, no meio do caminho,
irrompeu a crise, e as taxas comeca-
ram a subir. De repente, o que era um
empreendimento garantido tornou-se
uma bola de neve de dividas, com juros
aumentando quase que diariamente,
enquanto a demanda pelo equipamen-
to minguava.
Era a receita para o desastre.

RESILIENCIA

Naturalmente, o impacto foi maior
para as empresas iniciantes, mas tam-
bém se fez sentir nas mais tradicio-
nais, como a Escad e a Mills, focadas no
negdcio em sua esséncia. No entanto,
é possivel encontrar bons exemplos,
tanto de supera¢do como de susten-
tacdo. No primeiro caso, encaixam-se
Escad e Mills, cada uma a sua maneira,
garantindo a permanéncia no merca-
do.]a em sustentacio, salta aos olhos o
desempenho da Solaris, uma das pou-
cas, segundo seu CEO, Arthur Lavieri,
a permanecer no azul - mesmo vendo
“a demanda minguar a ordem de 30%
a 40%, dependendo do equipamento,
entre 2014 e 2016".

Uma das pioneiras em plataformas
aéreas no Brasil, em 2016 a Solaris

Fase lli: Anos
dourados

Invastimentos de privale eguily
BT YERES ampresas &0 sabor

Aument de profissionalizacio
2 expansdo regional

Nesta fase. houve a introdugso
da NR-35 (irabalbo &m altura)

Taxas de ulilizagdo de T

Requerimento
legal

comemorou duas décadas de vida. Me-
lhor do que isso: enquanto seus pares
de mercado amargaram inadimplén-
cia de clientes a média de 10%, a So-
laris fechou o ano com menos de um
terco disso. “Credito esse resultado
ao intenso trabalho do nosso depar-
tamento de relacionamento com os
clientes, bem como ao de financas, que
trabalharam em conjunto para redu-
zir os impactos desta crise em nossas
operac¢des”, avalia Lavieri.

Paralelamente, a Solaris investiu pe-
sado na oferta de servicos com uma
interface de comunica¢do mais in-
terativa e, portanto, mais produ-
tiva. “Nossos servigos nao sdo os
mais baratos, mas cumprimos com
o compromisso assumido”, diz o CEO.
“Estamos integralmente a disposicdo
do cliente, para sanar quaisquer duvi-
das ou problemas.”

Para Lavieri, este é um aspecto da
maior relevancia, por uma razio bas-
tante simples. “A locagdo de um equi-
pamento gira em torno de 1% do custo
total de uma obra. E prego baixo defi-
nitivamente ndo gera maior demanda;
ela existe e ponto”, comenta. “Mas uma
maquina parada representa um pre-
juizo enorme, que impacta no prazo

Fase IV: Crise

A crige reduziu ivesiimentos
em infra & outros selores

A demanda da PTAS caiu
para ulilizacse de 50%

Cuada nos pragos da 30°%
sobratudo Iesouras & lancas
de porie médio (até 43m)
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Em apenas dois anos, segmento nacional de plataformas teve a trajetéria de hot spot
internacional em volume de entrada estancada pela queda na mobilizagdo das frotas
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final de entrega, em desperdicio de
material e ociosidade de mao-de-obra.
Em geral, o cliente s6 atenta para isso
quando surge o problema.”

Diante disso, no topo da lista de
prioridades da Solaris figura, justa-
mente, a disponibilidade de seus equi-
pamentos, em que a manutencdo em
dia, com pecgas genuinas e funcionarios
especializados, ndo pode faltar. Lavie-
ri ilustra esta premissa com um dado
preocupante: “Somente 10% a 15%

Operacoes ainda inexploradas com plataformas aéreas estao na mira das empresas

das empresas atualmente no merca-
do trabalham com este rigor, ou seja,
com equipamentos em perfeito esta-
do, rastreabilidade de pecas, 6leo e
combustivel, diz ele. “No entanto, noto
que isso esta crescendo, pois o cliente
ndo aceita mais uma maquina em mau
estado, que quebra durante o servigo.
0O mercado estd mudando, e isso ndo é
mais um luxo, mas uma demanda real.”

Seguindo os critérios de manufatura
lean, a Solaris se especializou na qua-

lidade de servicos, algo importante,
sobretudo, em um segmento em que
os riscos sdo grandes, tanto no as-
pecto humano, quanto financeiro. Por
esta razdo, a questdo do treinamento
também é algo levado extremamente a
sério na Solaris. Nos ultimos trés anos,
a empresa diz ter investido sete mil
horas ao ano na capacitacao de seus
cerca de 500 funciondarios. “Em vez de
terceirizar o conhecimento, optamos
por oferecé-lo na empresa, com fun-
cionarios treinados para difundi-lo”,
ressalta Lavieri. “Isso ndo sé nos pro-
porciona uma equipe de elite, sempre
atualizada, como também reduz cus-
tos com treinamentos externos.”

EXPECTATIVAS

Ha ainda outras estratégias. Ao cus-
to de “muito sacrificio”, nas palavras
de seu CEO, a Solaris vem realizando
ajustes internos, melhorando ferra-
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LOCACAO

mentas e ampliando a oferta de servi-
¢os, para adequar-se ao mercado. Até o
momento, a locadora tem mantido seu
quadro de funcionarios estavel, o que
é motivo de orgulho para Lavieri, sem-
pre de olho no futuro. “Nosso foco esta
na exceléncia operacional, buscando
reducdo em tudo o que for possivel
negociar, mas sem comprometer nos-
sa qualidade”, ensina. “Se tudo ocorrer
dentro do esperado, e ndo tomarmos
mais nenhum grande susto até o meio
do ano, esperamos que o segundo se-
mestre apresente um leve aumento de
demanda, a ordem dos 4% a 5%.”

Na Mills, as perspectivas do recém-
-empossado diretor comercial, Daniel
Brugioni, conferem uma leitura clara
da situagdo atual. Ele até arrisca uma
sutil projecdo, ao afirmar que “a com-
panhia conseguiu fazer um ajuste ra-
pido a nova realidade econ6mica, sem
perder o foco no que sempre a diferen-
ciou dos concorrentes”. “Para isso, me-
lhoramos processos, tornamos nossas
operagdes mais robustas, mudamos
KPI's e métricas para ganharmos
produtividade”, detalha o executivo.
“Também temos aproveitado os hia-
tos de mercado para qualificar nossos
funcionarios, preparando a empresa
para a retomada que, ainda que lenta,
esperamos que comece ja no segundo

Melhoria d

e processos e mét
. r -:'. -..“',_J-
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semestre deste ano.”

Kariya, por sua vez, acrescenta - até
como medida preventiva de perdas
neste momento de revisdo de valores
- a manutencdo de equipamentos de
menor porte em detrimento de ma-
quinario maior e, portanto, mais one-
roso. “Apesar da rentabilidade menor,
esses equipamentos tém maior giro”,
comenta. “Ademais, a maioria das
obras de infraestrutura, as de maior
complexidade, praticamente sumiram
do mercado. Entdo, faz mais sentido
manter o que tem maior demanda e
adquirir novas maquinas no devido
momento.”

Com o custo de manutencdo eleva-
do, equipamentos de grande porte

ricas esta entre 0s ajustes realizados pelas empresas para superar a cri
—— 9 F B

—
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costumam ter maior demanda quan-
do obras estruturais estdo em anda-
mento, caso da Copa do Mundo, o ul-
timo suspiro destes grandes projetos.
“De 14 para c3, a retragdo foi enorme”,
ressente-se Daniel, da Escad, também
esperangoso de que, a partir do meio
do ano, alguns ventos auspiciosos pos-
sam trazer boas novas para as compa-
nhias de rental. “O atual governo tem
colocado muitos assuntos espinhosos
em pauta, tem prestado contas e da
constantes sinais de que quer melho-
rar a situagdo”, pondera. “Temos sacri-
ficado a depreciacdo de nossos ativos
em nome da sustentacdo de nossas
empresas, por isso é importante ver
que o governo tem feito esfor¢os.”
Seja pelos esforcos para sanar al-
guns dos abundantes problemas do
pais, seja pela inten¢do de atrair in-
vestimentos para projetos da maior
relevancia para a economia, como em
rodovias, ferrovias e aeroportos - nos
quais, inclusive, a exclusdo da Infrae-
ro em algumas licita¢des foi vista com
bons olhos -, é notério certo ar de
alento para um segmento ha tempos
pressionado por problemas oriundos
muito além de suas proprias forgas.

Saiba mais:

Analoc: www.analoc.org.br

Mills: www.mills.com.br
Sobratema: www.sobratema.org.br
Solaris: www.solarisbrasil.com.br
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PAS CARREGADEIRAS

PESOS-PESADOS
EM AGAO

FABRICANTES UTILIZAM DIFERENTES DEFINICOES PARA O QUE SEJA DE
“GRANDE PORTE” NESTA FAMILIA, POREM TODAS INCLUEM CARACTERISTICAS
INDELEVEIS PARA TRABALHOS EM MINERAGCAO

Por Evanildo da Silveira

mineracdo é uma atividade na qual se trabalha
com operagdes de grande escala, que incluem a
necessidade de carregar e transportar materiais
de diferentes formas, tamanhos e densidades,
num ambiente de altas temperaturas, quantidades exorbi-
tantes de s6lidos em suspensio e objetos diversos sobre o
solo. Disso decorre a necessidade de se contar com equipa-
mentos robustos, com grande resisténcia e capacidade de
carga para movimentar os volumes explorados e viabilizar
economicamente a atividade. Dentre essas maquinas estdo
as pas carregadeiras de grande porte, com peso operacional
acima de 20 t, cagambas de 3 m® ou mais e capacidade de
carga superiora 6 t.

Na verdade, nesta familia de equipamentos as configu-
racdes do que é considerado grande porte variam de fabri-

cante para fabricante. No caso da Case CE, por exemplo, as
especificacdes dos modelos fabricados iniciam com 250 hp
de poténcia liquida de motor e 24 toneladas de peso opera-
cional. “No Brasil, disponibilizamos o modelo 1021F nesta
configuracao”, diz Pablo Sales, especialista em pas carrega-
deiras da empresa. “E uma maquina com poténcia maxima
liquida de 296 hp (221 kw), peso operacional de 24,3 t, ca-
camba padrio de 4,1 m® e carga de operacdo 7,9 t.”

Para a Liebherr, por sua vez, sdo consideradas de gran-
de porte as maquinas com cagamba padrdo acima de 3,2
m?. “Dessa forma, no Brasil sdo classificados como grande
porte modelos a partir da série L556, que tem cacamba pa-
drdo de 3,5 m3 e carga de tombamento de 17,6 t”, explica
Pedro Gaspar, gerente de produto de pas carregadeiras da
Liebherr Brasil. “Além desse, fabricamos outro modelo de




- 2

COMPROMISSO G

com a retomada do crescimento do Brasil ” -

Com a melhora dos indicadores economicos nacionais, a
confianca do investidor e as previsdes de crescimento sdo
favordveis para a prosperidade financeira do Brasil.

Chegou a hora da retomada do trabalho e
desenvolvimento na construcdo de nosso pais. Chegou a
hora de ter a sua XCMG para o progresso de nossa nagdo.

Todos as especificages apresentadas correspondem & maguina com equipamentos padres de fabrica.

Para financiamento prépric XCMG consulte nossas condigbes e representantes. Cansulte lista de produtes fabricadas ne Brasil com nossos revendedores.

ens llustrativas. Os produtes podem variar de acordo com ¢ ano e moedelo de fabricagéo. Consulte a lista de méquinas financiadas pelo FINAME com nossos revendedor

Rolo Compactador Vibratdrio

XS83PDBR

Peso operacional: 7500-8500Kg

Mator Cummins QSB3.3 Tier 3
Frequéncia de vibragio vertical: 31/43 hz
Poténcia centrifuga: 136/143 kN
Velocidade: 0~4.5 - 0~12 Km/h

Motoniveladoras Retroescavadeiras Pd-Carregadeiras
GR1803BR:16100kg de peso operacional XT870BR: 2500kg de carga nominal LW300BR - 3000kg de carga operacional
Largura da ldmina: 3660mm Capacidade da cacamba de carregamento: 1m? LW500BR - 5000kg de carga operacional

Conheca toda a linha asfdltica no site da XCMG.

Procure seu revendedor proximo ou ligue no nosso 0800 para maiores informagoes. Xcm
XCMG BRASIL - COMERCIO E SERVICOS XCMG BRASIL INDUSTRIA 7
Av. Ladslau Kardos, 700 - Bairro dos Fontes Rodovia Fernao Dias - BR 381 - KM 854/855 Www.xcmg-america.com

Guarulhos - SP — CEP 07250-125 Pouso Alegre — MG - CEP 37550-000

Tel: +55 (11) 2413-0500 Tel.: +55 (35) 2102-0500 0800-7708866



PAS CARREGADEIRAS

grande porte no pais, a L580, com ca-
camba padrio de 5 m® e 18 t de carga
de tombamento”.

No caso da Volvo CE, os modelos que
se enquadram na categoria sdo aque-
les com poténcia igual ou superior
a 300 hp, peso operacional de 25 t e
cacamba de 3,4 m°. “Temos cinco mo-
delos de pas carregadeiras de grande
porte: E150H, 1180H, 220H, 250H e
350F”, informa Boris Sanchez, gerente
de aplicacdes da empresa. “Desses, o
ultimo modelo é o de maior poténcia,
com 540 hp, e cagamba de 6,4 m3”

Para aumentar ainda mais a cizinia
conceitual, a New Holland utiliza uma
definigdo ligeiramente diferente. “Nas
pas, grande porte inclui equipamentos
com poténcia bruta acima de 227 hp,
peso operacional acima de 20 t e capa-
cidade de carga superior a 6 t”, explica
Esio Dinis, especialista de marketing

de produto da empresa. “Nessa cate-
goria, temos em nosso portfdlio as ma-
quinas W230D, W270D, W300C”

ROBUSTEZ

O fato é que todas essas variagdes
de grande porte podem ser utilizadas
em operagdes de mineracgio, pedreiras
e areeiros, normalmente para movi-
mentacdo de material no patio. Isso
porque sdo equipamentos robustos,
construidos para oferecer maxima
produtividade e disponibilidade mes-
mo nas mais severas operacgoes.

No caso de trabalho em minas, o ta-
manho e as configuracdes mais ade-
quadas dependem de uma série de
fatores. E preciso considerar o mate-
rial que sera movimentado, o trabalho
que a maquina ira realizar, se existem
restricdes na operacdo, a condi¢io do

Configuragdes acima de 24 toneladas incluem opcoes como este modelo Case 1021F
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patio, dentre outros varios aspectos.
Gaspar, da Liebherr, cita um exemplo
simples para configuragdo de pneus e
cagambas. “Caso uma pa carregadeira
L580 for operar no carregamento de
um caminhdo com brita, em um patio
regular, sem objetos que possam cor-
tar o pneu, ela podera ser configurada
com pneus L3 e ua cagamba padrdo de
5 m?, com ldmina reta e placas de des-
gaste aparafusadas”, diz. “Se essa mes-
ma maquina for operar na bancada
de rocha, no entanto, movimentando
‘matacos’, recomenda-se a utilizacdo
de uma cagcamba de rocha de 4 m3,
com lamina delta e dentes e pneus L5.”
Ja Sales, da Case CE, acrescenta que a
configura¢do do equipamento deve ser
sempre pensada com relacdo a aplica-
¢do e restricdes do ambiente de traba-
lho, como temperatura, tipo de solo e
existéncia de sélidos em suspensio,




b
ReGADEIRA 12D.

\.A. PELO FINAME E
' : 60 MESES".
R A SUA NEW HOLLAND.

CABINE ROPS/FOPS: ' A TRANSMISSAO
CAPO DO MOTOR

MAIS ESPACO, FACILIDADE DE POWER SHIFT

VISIBILIDADE EIX0S COM

ESEGURANCA | MANUTENCAO | Mg 4or TRACAO

NN

Y% NEW HOLLAND
COMSTRUCTION

N *Condicoes comerciais FINAME TJLP pelo Banco CNH Industrial.




PAS CARREGADEIRAS

PLAYERS MANTEM CAUTELA QUANTO A RETOMADA DO SETOR

Com queda de 36% nas vendas, o ano de 2016 foi um dos piores
da Ultima década para o mercado de equipamentos da Linha Ama-
rela, que ja havia caido 50% em 2015 em relagdo a 2014. Segundo
o Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos para
Construcdo 2016, essa reducao fez com o setor retraisse a um nivel
similar ao de 2006. No caso especifico das pas carregadeiras, o recuo
nas vendas foi de 31% em 2016, na comparacdo com o0 ano anterior.
A boa noticia é que o mercado devera ter uma leve melhora em 2017,
com um crescimento previsto de 6,6%.

Segundo Pedro Gaspar, gerente de produto de pas carregadeiras da
Liebherr Brasil, a crise pela qual o pais estd passando impactou for-
temente 0 mercado de maquinas de movimentacao de terra nos ulti-
mos dois anos. “O mercado para pas carregadeiras de grande porte
nao esta passando por situacdo diferente dos demais setores, ou seja,
estamos todos ansiosos pela retomada econémica e o consequente
aquecimento do mercado de maquinas”, diz.

O especialista em pas carregadeiras da Case CE, Pablo Sales, lembra
que essas maquinas de grande porte sao destinadas ao mercado de

mineracao e, por isso, sua venda acompanha a evolugdo desse setor.
“Como vimos nos dltimos dois anos, houve queda na demanda e pre-
cos das commodities e, como consequéncia, a comercializagdo dessas
maquinas também caiu”, afirma. “De acordo com a Abimaq (Asso-
ciacdo Brasileira de Méquinas e Equipamentos), as vendas totais de
pas carregadeiras na categoria acima de 24 toneladas foram de 73
maquinas no ano passado, o que corresponde a uma queda de 18%
ante as 89 vendidas em 2015."

Diante desse cendrio, as expectativas para 2017 séo cautelosas, mal-
grado a ligeira recuperagdo global das commodities minerais neste
inicio de ano. “De fato, houve uma elevacdo no preco e demanda
no final de 2016, mas isso ainda ndo se refletiu na venda de pas
carregadeiras de grande porte”, informa Sales. De acordo com Gas-
par, para alguns players ainda paira certa divida quanto ao cenario
econdmico, especialmente no que tange ao futuro préximo. “Mas,
por acreditarmos no imenso potencial que o pais tem no longo prazo,
continuaremos a oferecer os melhores produtos e servicos e semean-
do relacdes duradouras com todos os nossos parceiros”, diz.

por exemplo. “Pensando nisso, as pas
carregadeiras da marca oferecem uma
configuracgdo basica, que inclui cabine
fechada com ar condicionado e certi-
ficacdo ROPS/FOPS”, informa, referin-
do-se ao recurso de seguranca para o
operador caso a maquina venha a ca-
potar ou algum objeto cair sobre ela.
“Além disso, elas possuem pré-filtro
de ar no motor, para filtrar os sélidos
em suspensdo e garantir melhor qua-
lidade na admissdo de ar, e sistema de
amortecimento da cagamba.”

Em relacdo a este ultimo item, Sa-
les explica que, devido as oscila¢des
provocadas pelo terreno irregular e
ao deslocamento intenso, faz-se ne-
cessaria a instalagdo de um sistema
para amortecimento, de modo a evitar
a perda de material da cagamba e ga-
rantir maior produtividade. Também é
preciso aten¢ao com os pneus, que de-
vem ser robustos e resistentes. “Além
disso, se o solo apresentar objetos que
possam cortar os componentes, re-
duzindo sua vida util, deve-se colocar
correntes sobre eles”, diz Sales.

Ou seja, muitos aspectos devem
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ser considerados para definir a cor-
reta configuracdo dessas maquinas
para trabalhos pesados em minera-
¢do. Mas ndo é s6 isso. “Em fungio da
analise do ambiente e das condi¢des

A pa L566 da Liebherr se enquadra na classificacdo com cacamba padrdo acima de 3,2 m3

em que a maquina vai operar, podem
ser acrescentados a ela diversos op-
cionais”, acrescenta Gaspar. “Como
exemplo, podemos citar a protecdo
do cilindro da cagamba, radiador

LIEBHERR
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PAS CARREGADEIRAS

de malha larga, reversdo de hélice
do ventilador e lubrificagdo centra-
lizada automatica. E essa definigdo
requer consultoria no momento da
venda dos equipamentos.”

PROCEDIMENTOS

Ap0ds definir-se o tamanho e as con-
figuracbes mais adequados para o
trabalho, é preciso ficar atento a ou-
tros cuidados para que a operagdo nas
minas ou em outros ambientes seja
segura e eficiente. Sanchez, da Volvo,
cita a capacitagdo do operador como
um dos mais importantes. “Se nio for
bem treinado e nao tiver as habilida-
des necessarias para operar a maqui-
na, o custo de manuten¢do aumenta
muito”, alerta. “Isso porque o operador
vai maltratar e exigir muito do equipa-
mento, pois ndo sabera como entrar
no material, nem carregar o caminhdo
corretamente.”

Ha ainda outro aspecto que jamais
pode ser negligenciado: a seguranca
na hora de operar. Sales alerta que a
carregadeira deve sempre estar equi-
pada com todos os itens de seguranca,

Capacitagdo é fundamental para o operador de maguinas como a Volvo L250H
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Mais robustos, 0s equipamentos de grande
porte sao utilizados em operagoes severas de
mineradoras, pedreiras e areeiros

incluindo a cabine ROPS/FOPS, mas
também camera e alarme de ré (para
que o operador possa obter melhor vi-
sualizagdo traseira), cinto de seguran-
¢a, farois, adesivos e placas de sinali-
zacdo e seguranca, buzina, espelhos
retrovisores, extintor de incéndio, lim-
pador de para-brisas e guarda-corpo.
Além disso, o operador deve seguir
alguns procedimentos padrdes, como,
por exemplo, utilizar os EPI’s de segu-
ranca, para que seja facilmente visto
quando estiver fora da maquina; veri-

VOLVO CE

REPRODUGAO

ficar se todos os fluidos, pneus e alar-
mes no painel estdo corretos; conhe-
cer o local de operacdo antes de iniciar
o trabalho; ndo deixar ninguém, além
dele, entrar no equipamento em ope-
racdo; ndo trabalhar com pessoas
proximas nem proximo a linhas de
transmissao de energia elétrica; trans-
portar o material com a cagamba na
posicao baixa, para que tenha a melhor
visibilidade e controle da carregadei-
ra; e, finalmente, ao desligar, apoiar a
cagamba no chdo ou utilizar um calgo
para que a maquina ndo se mova.

CONSERVACAO

Mas dentre todos os cuidados para
uma operacdo eficiente e produtiva,
mantendo a maquina em perfeitas
condi¢des de trabalho e garantindo
sua vida util prevista, um dos mais
importantes € mesmo a manutencdo,
tanto preventiva como programada.
Dinis, da New Holland, observa que
pas carregadeiras de grande porte exi-
gem inspecdes visuais e lubrificacdo
diarias, além das manutengdes progra-
madas de acordo com o recomendado
pelo fabricante. “Além disso, devem-se
respeitar os alertas de seguranca do
equipamento e, em hipotese alguma,
extrapolar sua capacidade operacio-
nal”, previne.

0 aviso é refor¢cado por Gaspar, da



Liebherr, acrescentando que é funda-
mental - e ndo s6 para as aplicacGes
de alta severidade, mas para todas -
respeitar os intervalos de manutencdo
preventiva e de componentes, incluin-
do a andlise e troca de 0leos e filtros,
para que a vida util da maquina e seus
componentes seja prolongada.

Para que a maquina alcance a maior
vida util possivel, Sales também adver-
te que o operador deve atuar defensi-
vamente, realizando a checagem diaria
do equipamento com a verificagdo dos
niveis de todos os fluidos (combusti-
vel, 6leo do sistema hidraulico, 6leo
do motor e liquido de arrefecimento),
da condicdo dos pneus e da cagamba,
além dos alarmes no painel e funcio-
namento correto dos itens de segu-
ranca da maquina. Preventivamente,
deve-se seguir todos os procedimen-
tos de operacdo e manutencao descri-
tos no manual do fabricante, para que,

além da maior vida til, obtenha maior
produtividade e eficiéncia do combus-
tivel. Afinal, a maioria dos equipamen-
tos sai de fabrica com um plano de ma-
nutencgdo preventiva, que nem sempre
é seguido pelo comprador. “No nosso
caso, as pas carregadeiras sdo equipa-
das com um sistema de monitoramen-
to, que avisa antecipadamente quando
é necessario trocar o 6leo do motor ou
do sistema hidraulico ou mesmo fazer
a manutengdo de alguma pega ou sis-
tema”, explica Sanchez, da Volvo CE.
“Cada componente tem seu proprio
intervalo de manutencio preventiva.
0 do motor, por exemplo, é 500 horas,
o do sistema hidraulico é de 10 mil ho-
ras, e o do eixo, de mil horas.”

Além do plano de manuteng¢ido, mui-
tas maquinas sdo equipadas com al-
guns itens que ajudam e facilitam na
hora da manutencao. Sales, da Case
CE, d& um exemplo. “A nossa pa car-

regadeira 1021F é de facil manuten-
¢do, pois é equipada com capd com
acionamento elétrico e abertura total,
pontos para escoamento de fluidos
ambientalmente seguros e de facil
acesso e verificagdo, para facilitar a
manutenc¢do no nivel do solo”, garante.
No caso da New Holland, os projetos
privilegiam o “serviceability”, termo
em inglés utilizado para avaliar a di-
ficuldade de acesso aos componentes
para inspeg¢des visuais, manuteng¢des
preventivas e corretivas. “Além disso,
contamos com sistemas de monito-
ramento remoto, que possibilitam a
coleta de dados em tempo real sobre
a forma como o equipamento esta sen-
do operado”, conclui Dinis.

Saiba mais:

Case CE: www.casece.com

Liebherr: www.liebherr.com

New Holland: www.newholland.com.br
Volvo CE: www.volvoce.com/brasil/pt-br

Ter as melhores pessoas
trabalhando para vocé é difi-
cil, mas ter o melhor das pes-
soas trabalhando para vocé é
possivel.

O Instituto Opus ja formou, prepa-
rou e certificou mais de 6 mil
profissionais envolvidos na opera-
¢ao de equipamentos para cons-
trucdo e mineragao. Sao mais de
490 empresas no Brasil e no Exte-
rior, que reconhecem o Instituto
Opus como referéncia em excelén-
Cia nos cursos ministrados em suas
unidades e “In Company”. Para
aumentar a capacitacao de seus
profissionais, conte com a experi-
éncia do Instituto Opus.

Mais informacoes:
5511 3662-4159
www.sobratema.org.br
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HUB AMPLIADO
DE NEGOCIOS

EM PARCERIA INEDITA NA AMERICA LATINA, SOBRATEMA ANUNCIA
ACORDO DE COOPERAGAO COM A MESSE MUNCHEN PARA A REALIZAGAO
CONJUNTA DAS PRINCIPAIS FEIRAS DE CONSTRUGAO DO CONTINENTE

o dia 15 de margo, duran-

te encontro realizado no

Sdo Paulo Expo Exhibition

& Convention Center, a
Sobratema anunciou oficialmente ao
mercado brasileiro a recém-acordada
cooperacdo com a Messe Miinchen -
organizadora da bauma - na promo-
¢do de suas feiras, incluindo a M&T
Expo (Feira Internacional de Equipa-
mentos para Construcdo e Mineragio),
a Construction Expo (Feira Internacio-
nal de Edificagdes e Obras de Infraes-
trutura) e a M&T Pecas e Servicos (Fei-
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ra e Congresso de Tecnologia e Gestdo
de Equipamentos para Construcdo e
Mineragdo).

Com validade de 30 anos, o acordo
ja vale para a edi¢do de 2018 da M&T
Expo. “Esta associacdo permite criar
uma via tecnolégica de mao dupla, que
nos conectara aos mercados globais e
a uma extensa rede de eventos inter-
nacionais, trazendo constantemente
inovacbes ao pais”, afirmou o presi-
dente da Sobratema, Afonso Mamede.

Dias antes, a inédita associacdo das
entidades ja havia sido comunicada
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ao mercado internacional durante a
ConExpo-CON/AGG 2017, em Las Ve-
gas. “Essa parceria amplia o papel da
Sobratema e da M&T Expo no sentido
de disseminar o conhecimento para o
setor de equipamentos para constru-
¢do na América Latina”, acrescentou
Mamede. “Isso implica uma expansao
das redes de inovacdo e uma visdo
mais global e atualizada do setor.”

A alian¢a das entidades também
corrobora o alto potencial do merca-
do latino-americano, notoriamente o
brasileiro. Atualmente, o pais é uma

LT [RAD
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CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS
= ATUALIZADO

0 programa Custo Horario de Equipamentos teve duas importantes atualizacdes, com o objetivo de aperfeicoar as
informacdes disponibilizadas para melhor espelhar a realidade atual:

NOVA METODOLOGIA | INCLUSAO DE GUINDASTES

0 programainterativo é disponibilizado gratuitamente aos associados da Sobratema no Portal e a tabela com os valores
médios € divulgado na Revista M&T — Manutengao e Tecnologia e também publicada na Revista Grandes Construgoes,
além de constar em area aberta do Portal Sobratema.

O ACESSO AO PROGRAMA
CUSTO HORARIO E GRATUITO PARA

ASSOCIADOS SOBRATEMA.

CONSULTE O TUTORIAL EM
WWW.SOBRATEMA.ORG.BR/CUSTOHORARIO

Mais informacdes pelo e-mail sobratema@sobratema.org.br ou ligando para (11) 3662-4159
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das dez maiores economias globais e
abrange mais de 50% do mercado da
América do Sul para equipamentos
de construgao. “A cooperac¢do permite
acesso aquele que, para nds, é o mais
importante mercado na regido, refor-
c¢ando a posicdo de lideres como or-
ganizadores de feiras de maquinas de
construcdo”, comentou Klaus Dittrich,
CEO da Messe Miinchen.

Na mesma linha, Mamede ressal-
tou que a parceria representa uma
“oportunidade para fomentar a re-
alizacdo de negobcios bilaterais e a
entrada de novas tecnologias no
mercado, que contribuam decisi-
vamente para o desenvolvimento
sustentavel da infraestrutura e da
construc¢io no continente”.

TERMOMETRO

Principal feira do mercado de equi-
pamentos para constru¢do e minera-
¢do na América Latina, a M&T Expo
2018 sera a primeira exposicdo a ser
realizada com o apoio da equipe da
bauma. Prevista para ocorrer em ju-
nho do prdéximo ano, a feira trienal
conta agora com uma nova configura-
¢do, resultado da recente moderniza-

Da esq. para a dir.: Jonny Altstadt, Afonso Mamede, Klaus Dittrich e Stefan Rummel celebram acordo em Las Vegas

¢do do espago Sdo Paulo Expo, o que
incluiu a reforma do pavilhdo de 40
mil m? e a construgdo de outros 50 mil
m? em area expositiva, além de mais
10 mil m? para o Centro de Conven-
¢oes, totalizando uma area de 100 mil
m?. Outra atualizagdo importante na
estrutura foi obtida com a construgio
de um edificio-garagem, o maior es-

Em Sao Paulo, Afonso Mamede anuncia a nova edigao da M&T Expo, ja com participacao da equipe da bauma
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tacionamento coberto do Brasil, com
capacidade para 5 mil veiculos, sendo
90% das vagas cobertas.

Como “termometro” da area de equi-
pamentos para construcdo e minera-
¢do, a M&T Expo celebrou em 2015
as duas décadas de sua bem-sucedida
trajetoria, reunindo - a despeito da
recessio econdmica - nada menos
que 45.755 visitantes e 478 exposito-
res de 25 paises. “Além da parceria, a
nova edi¢ao se beneficiara da retoma-
da do setor da construcio, alavanca-
do por um pacote de concessdes que
prevé investimentos de R$ 45 bilhdes,
incluindo projetos de rodovias, fer-
rovias e terminais portuarios, com
destaque para os projetos nas areas
de saneamento e energia”, ponderou
Mamede em seu discurso.

E o impacto dessa movimentacdo
serd direto no evento. Afinal, histo-
ricamente (ja foram realizadas nove
edicoes) a M&T Expo movimenta en-
tre 20% e 30% das vendas anuais de
equipamentos na regido, o que rati-
fica o seu papel de importante fonte
para a geracdo de negdcios, fomen-
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“A EXPANSAO E NATURAL”, DIZ EXECUTIVO

Diretor executivo de feiras de bens de capital
da Messe Minchen, o alem&o Collin Davis
nao titubeia quando questionado sobre as
perspectivas da parceria com a Sobratema
no Brasil. “Certamente, teremos sucesso jun-
tos”, diz ele. Acompanhe.

As previsdes sao de um novo ciclo de
crescimento do setor ja neste ano, me-
nos na América Latina. Como vé este
cenario?

Sabemos que a situacdo nao esta facil no
momento, mas o pais ja esta se recuperan-
do. Além disso, ndo somos imediatistas, pois
quando chegamos a um novo mercado, para
nos isso sempre significa um investimento de
longo prazo. E estamos absolutamente con-
vencidos que o mercado ird se restabelecer
novamente.

Por que escolheram o Brasil?

O Brasil é uma das economias mais
fortes da regido e, por isso, nossa es-
tratégia é comecar por aqui. Para tan-
to, abrimos uma subsidiaria no pais [a
“Messe Miinchen do Brasil Feiras”]. Ja

tivemos uma experiéncia de parceria
como apoiadora da AEM na ConExpo
Latin America, realizada no Chile em
2015, mas aqui teremos um nivel dife-
rente de cooperacdo, mais efetiva.
Como a empresa pode contribuir para
os eventos no Brasil?

Acreditamos que a network global da Messe
Munchen trara muito beneficios ao setor bra-
sileiro da construcdo. Além disso, acionare-
mos nossa equipe de vendas espalhada pelo
mundo, que estarad mobilizada para a orga-
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Davis (a (iireita): acordo completa portfolio

nizacdo desses eventos. Temos agentes em
diversos paises, como Canada, Japéo e India,
por exemplo, inseridos dentro de cada cultu-
ra, prospectando continuamente os clientes
com potencial para expor nos eventos ao
redor do mundo.

E o que pode atrair ainda mais publico
ao evento?

E cedo para afirmar, mas diria que muitas
experiéncias realizadas na bauma podem
ser implementadas na M&T Expo, incluindo
a atragao de setores ainda apouco presentes
na feira, como o de férmas e escoramentos,
por exemplo.

Qual é o objetivo com a parceria?

A meta é crescer fora da Alemanha, onde as
oportunidades de crescimento j& estdo sa-
turadas. Essas oportunidades, naturalmente,
estdo no exterior. Mas olhamos atentamente
onde investir e crescer. Assim, formulamos
alguns paises-chave com potencial, como
China, [ndia, Russia, Turquia, Africa do Sul
e também o Brasil, que era um ‘pedaco de
papel em branco’ na nossa estratégia. E es-
tamos satisfeitos que ja ndo seja.

tando a competitividade e o desen-
volvimento econdémico e tecnoldgico
do setor. “Acreditamos no Brasil e na
inddstria brasileira da construcio”,
atestou Collin Davis, diretor executivo
de feiras de bens de capital da Messe
Miinchen. “Por isso, viemos para ficar”

COMPROMETIMENTO

Anunciado para uma seleta plateia
de 139 profissionais, entre represen-
tantes das principais fabricantes com
atuacdo nacional, associados, lideres
setoriais e jornalistas, o acordo solidifi-
ca a posicdo da Sobratema no setor na-
cional da constru¢do, no qual atua com
destaque desde 1988. “Com esta acdo, a
Sobratema amplia o seu papel de hub de
negocios do setor da construgdo no Bra-
sil”, comemorou Mamede.
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A histéria mostra como se chegou
a isso. Nas ultimas trés décadas, a As-
sociacdo tem desenvolvido inimeros
programas e atividades setoriais,
seja produzindo pesquisas e estudos
de mercado, oferecendo cursos de
capacitacdo profissional e eventos
de perfil técnico-mercadolégico ou
concebendo sistemas de certificagdo
de terceira parte para profissionais e
missOes empresariais para os prin-
cipais eventos do setor, mantendo
sempre uma participa¢do ativa nos
principais grupos de estudos, fren-
tes parlamentares e féruns de debate
nacionais e internacionais.

Apostando na inovagio, a Sobratema
também estabeleceu parcerias com
eventos globais de ponta como, por
exemplo, a World of Concrete, maior
feira de concreto das Américas, reali-

zada em Las Vegas, e a BAU, principal
feira mundial para arquitetura, mate-
riais e sistemas, que acontece em Mu-
nique. Em um trabalho incansavel, a
entidade também edita livros técnicos
e publica¢des especializadas, como as
revistas M&T e Grandes Construcoes
e o Guia Sobratema de Equipamentos.
“O comprometimento [demonstrado]
no Brasil é um elemento crucial para
a implantacio da nossa estratégia fora
da Alemanha”, declarou Stefan Rum-
mel, diretor-gerente da entidade, en-
fatizando a importancia do mais novo
projeto Brasil-Alemanha. Ou seja, apds
trés anos, o hub da construgio esta de
volta, agora ainda mais vigoroso.

Saiba mais:
Messe Miinchen: www.messe-muenchen.de
Sobratema: www.sobratema.org.br




MERCADO

A VOLTA POR CIMA

MANTENDO DISPARIDADES REGIONAIS ACENTUADAS, AS ESTIMATIVAS
APONTAM PARA UM CRESCIMENTO GLOBAL DE 7% NAS VENDAS DE
EQUIPAMENTOS PARA CONSTRUGCAO NESTE ANO

e acordo com as previ-
sdes da companhia de in-
teligéncia de mercado
Off-Highway Research,
as vendas globais de equipamen-
tos para construcdo devem cres-
cer 7% neste ano. Espera-se que
o numero de maquinas vendidas
em 2017 alcance 695.142 unida-
des em todo o mundo, comparado
com as 650.133 maquinas comer-
cializadas no ultimo ano, que re-
presentaram o ponto mais baixo
do ciclo econdmico da industria.
Segundo David Phillips, diretor da
Off-Highway Research, as vendas de
equipamentos para constru¢do no
ultimo ano foram afetadas pelo bai-
X0 crescimento econdmico em ambi-
to mundial e pelos baixos pregos de
muitas commodities. “Estes fatores
tiveram um efeito impactante na de-
manda de muitos tipos de maquinas,
particularmente as utilizadas em
mineracdo e em outras atividades
extrativas”, diz o especialista. “Con-
tudo, com o avan¢o das commodities
a partir da virada do ano, as vendas
comecgaram a reagir em varios mer-
cados-chave.”

PERSPECTIVAS

De particular importancia neste
ano, espera-se um retorno do cres-
cimento no mercado chinés, que
chegou ao fundo em 2016 apoés cin-
co anos de queda acentuada nas
vendas. No entanto, mesmo com 0s
13% de crescimento previsto para
2017, a demanda na China continu-

VENDAS GLOBAIS E PREVISOES ATE 2016-2021 (EM UNIDADES)

PREVISOES PARA 0 MERCADO GLOBAL ATE 2020 (POR REGIAO)

China

Europa

india

Japao

América do Norte
Resto do Mundo
Total

% variacao

* Previsao

2016

119.218

140.511

52.619

59.700

158.925

119.160

650.133

-5

2017*
134.655
140.430

59.295

64.245
168.600
127.917
695.142

7

2018*
144.380
143.801

65.770

67.410
183.785
136.572
741.718

7

2019*
153.375
141.778
66.270
74.960
199.150
143.5M
779.044
5

2020* 2021*

161.420  168.750
144.495  146.267
69.895 73.470

75.460 74.960

209.910  196.900
149.147  149.340
810.327 809.687

4 -
Fonte: Off-Highway Research
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ara a representar somente 30% do
que foi registrado em 2010 e 2011.
Entrementes, o robusto mercado in-
diano tem previsdo de continuar a
avangar. As vendas subiram 40% no
ultimo ano no pais asiatico, gragas
aos crescentes investimentos e a im-
plementacao de um amplo projeto de
infraestrutura. Com isso, a previsao
é de que as vendas de equipamentos
continuem consistentes nos proxi-
mos cinco anos, ao passo que a India
se consolide como um significativo
fornecedor regional para a industria.

Especialistas da industria estimam
que o Sudeste Asiatico também ob-
tenha bons resultados neste ano,
especialmente na Indonésia e em
Mianmar. No Oriente Médio, ndo é
esperado um volume substancial de
negocios no ano.

Mais maduros, os mercados da Eu-
ropa, Japao e América do Norte re-
gistraram discrepancia nas vendas
no ultimo ano, induzidos por fatores
como os desdobramentos da eleigdo
presidencial nos EUA e o Brexit no
Reino Unido, afetando a confianca
dos investidores. Para este ano, es-
pera-se crescimento particularmen-
te no Japao e na América do Norte,
enquanto as perspectivas europeias
sdo mais estaveis.

INDUSTRIA ALEMA PREVE RITMO FORTE EM 2017

No ano passado, as empresas alemas se be-
neficiaram de sua forte posicdo no merca-
do europeu e alemao e avancaram 3% nos
negocios, com vendas totais de 3 bilhdes
de euros. Apos um ja forte ano registrado
em 2015, o mercado doméstico aumentou
20% em 2016 e obteve um nivel quase téo
alto quanto em 2007 (veja quadro abaixo).
“Em vista deste alto volume, um novo ciclo
de crescimento parece amplamente viavel,
desde que nossos clientes continuem a fa-
zer bons negécios na Alemanha”, afirma
Johann Sailer, chairman da Associacdo da
Industria de Equipamentos para Constru-
cao, entidade ligada a Federagdo Alema de
Engenharia (VDMA). Para 2017, a indUstria
projeta novo avango de 3%.

Integrac@o — Tendo em vista as proximas
eleicdes na Holanda, Franca e Alemanha,
a industria de equipamentos espera que o
continente mantenha-se integrado politica
e economicamente, como Unica maneira de
garantir 0 sucesso econémico, a criacao de
empregos e o bem-estar social. “No futu-
ro, s6 manteremos o crescimento se hou-
ver um esforco no sentido de estimular a
cooperacdo internacional”, diz Sailer. “Em
um setor altamente especializado como
0 N0sso, No qual maquinas especiais nao
estao disponiveis em todas as regides do
mundo, manter os mercados abertos é es-
sencial. Dependemos de um comércio livre
e de bom senso econdmico. E isto se aplica
tanto a Europa como aos EUA."

Na Europa, apds a Alemanha (leia
box acima), a Franga foi o segundo
mercado que mais avangou em 2016,
enquanto o Reino Unido e o Leste Eu-
ropeu registraram quedas. Em 2017,
segundo a Federagdo Alema de Enge-
nharia (VDMA), as regides ao Norte e
a Oeste do continente devem se man-
ter estaveis, ao passo que o Sul deve
ter recuperacdo leve no ano, projeta
a entidade. Ja na América Latina, ndo
deve ser registrado um avanco signi-

Mercado alemao de equipamentos para construcao - 2016
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ficativo. “Na média, os mercados da
regido foram afetados pela debili-
dade da industria da construgdo no
Brasil”, aponta o relatério.

LONGO PRAZO

No longo prazo, as previsdes para o
mercado global indicam um periodo
de crescimento moderado, podendo
registrar aumento de 650.133 unida-
des em 2016 para 810 mil unidades
em 2020 - em um avancgo de 25% no
total (confira quadro na pag. 33).

Em termos de valores, estima-se
que o mercado cres¢a 28% no mes-
mo periodo, de US$ 69,8 bilhdes
em 2016 para US$ 89,3 bilhdes
em 2020. “Isso reflete um poten-
cial ressurgimento para algumas
familias de maior valor agregado
nos proéoximos anos, notadamente
escavadeiras sobre esteiras e cami-
nhdes OTR rigidos”, projeta a Off-
-Highway Research.

Saiba mais:
0ff-Highway Research: www.offhighway.co.uk
VDMA: www.vdma.org/en
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O MOTOR DA RETOMADA

NO LASTRO DA SUPERSAFRA AGRICOLA, FPT PROJETA AVANGCO DE
13% NOS NEGOCIOS PUXADO PELO SETOR DE CAMINHOES;
BIOCOMBUSTIVEIS E HIBRIDIZAGAO ESTAO NO HORIZONTE DA MARCA

FPT Industrial tem pres-
sa, mas ndao é afoita.
Vivendo um bom mo-
mento, tendo em vista
a conjuntura desafiadora do pais, a
empresa do Grupo CNHi faz planos
para brigar pela ponta em todos os
mercados em que atua, inclusive
aqui. Globalmente, a fabricante dis-
puta a segunda posi¢do nos chama-
dos mercados “emissionados”, mais

Por Marcelo Januario

regulamentados, para motores de
2 a 20 1. Na América Latina, afirma
estar se aproximando dos dois lide-
res, crescendo em volume e market
share, até por possuir uma carteira
de clientes dentro do préprio grupo
e, ainda, fornecer propulsores para
outros fabricantes OEM a partir de
duas unidades fabris, em Sete Lago-
as (MG) e em Cérdoba (Argentina).
“Saimos de um momento de desen-

volvimento interno para um de de-
senvolvimento global”, avalia Marco
Rangel, presidente da FPT Industrial
para a América Latina.

No mercado interno, o executivo
diz que a empresa ja esperava uma
recuperacdo gradual, mas ndo deixa
de comemorar os bons resultados do
setor agricola, que volta a movimen-
tar o segmento de caminhdes, atu-
almente responsavel por metade da
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demanda. “Nos ultimos dois meses
de 2016, o mercado agricola recu-
perou um ritmo bem melhor do que
vinha sendo projetado”, diz ele, ja
vislumbrando um aumento de 13%
nos negocios em relagdo a 2016. “Se
olharmos para o resultado do fecha-
mento do ano passado, ja é possivel
detectar sinais dessa recuperacdo.”

Neste ano, a FPT projeta um mer-
cado de 63 a 65 mil caminhdes, com
o setor agricola consumindo qua-
se 50 mil unidades. Em 2011, por
exemplo, o mercado total chegou a
120 mil caminhdes. “Temos mercado
para voltar a isso, mas precisamos
de estimulos para o transportador
voltar a investir”, comenta Rangel.
“A recuperacdo ndo esta acontecen-
do ainda, pois 0 mercado esta meio
confuso, ainda sem saber quais sdo
as regras de financiamento.”

Na mesma linha, o executivo cla-
ma por uma retomada mais forte
dos projetos de infraestrutura, cuja
morosidade prejudica o agronego-
cio e a prépria economia. “Os trés
mil caminhdes parados no Mato
Grosso, onde sempre foi dificil pas-
sar, mostram que nao houve inves-
timento para escoar a producio”,
analisa. “Construir estradas, hidro-
vias, portos... tudo isso pode trazer
movimento ao pais.”

Desse modo, ndo é surpresa que
o mercado para maquinas de cons-
trucdo continue “muito complica-
do”, como reconhece Rangel, pois a
infraestrutura foi o setor que mais
sofreu os efeitos da retracdo eco-
némica. “Ainda temos um cenario
de incertezas”, frisa. “De modo que
o mercado deve ter uma pequena
recupera¢do, mas ainda sem uma
tendéncia clara.”

TECNOLOGIA

Também ha um fator tecnolégico
na equacdo. Afinal, cinco anos apds

REVISTA M&T

Segundo a FPf, setor agricola deve impulsionar a industria de caminhoes

a implantag¢do do Euro V, ja deveria-
mos assistir ao come¢o de um novo
ciclo de renovagdo das frotas. Mas,
no cenario instavel, os frotistas tém
duvidas. “Se a economia melhorar, é
possivel tentar buscar uma renova-
¢do”, afirma Rangel. “Ademais, o Euro
V gerou uma expectativa muito gran-
de”, sublinha o executivo, admitindo
que a solugdo tecnolégica apropria-
da (motor eletrénico com sistema de
pos-tratamento) gerou uma série de
preocupacdes e deu trabalho. “Tive-
mos de convencer o usuario de que
nao era um problema”, conta.

Na construgdo, diz Rangel, nao
houve um impacto comparavel em
relacdo ao Proconve MAR-1, pois
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muitas maquinas ja traziam a tecno-
logia embarcada, ajudando a mini-
mizar o efeito da transicao, que nao
tem sido tdo radical quanto a dos
caminhdes, que pulou direto do Euro
III para o Euro V. A diferenca em re-
lacdo ao automotivo, ele afirma, é
que o Tier III representa um estagio
anterior na tecnologia, permitindo
utilizar varias solu¢des, dependendo
do segmento atendido. “Ha uma nova
geracdo de motores eletronicos em
diversas maquinas mais sofisticadas,
como escavadeiras hidraulicas, até
maquinas mais simples, com motor
mecanico, mas que atendem a legis-
lagdo”, explica. “Assim, analisamos
cada segmento para definir a melhor




solucdo a ser adotada.”

Desse modo, o portfélio pode
adequar-se a cada segmento. “Em
maquinas leves, que é um mercado
mais sensivel ao custo de aquisicao,
buscam-se solu¢des mais simples e
acessiveis”, destaca o especialista,
“enquanto na linha pesada, evolui-
mos para uma solu¢do que integra
telemetria e conectividade, pois o
mercado ja aceita essa tecnologia”.

TENDENCIAS

No que tange a pesquisa e inovacao,
Rangel aponta para duas tendéncias
objetivas no setor: biocombustiveis
e hibridiza¢do. Citando o primeiro
motor agricola movido a biometano
da New Holland Agriculture (que ja
estd na segunda geracido), o executi-
vo descreve como o ciclo do biocom-
bustivel “faz todo o sentido” na area
agricola, pois cria a “possibilidade
de producgdo do préprio comburente
na fazenda, reduzindo a pegada am-
biental e eliminando o rejeito da pro-
ducdo, que é transformado em um
gads que pode ser usado para gerar
energia aos equipamentos, inclusive
caminhdes”.

Segundo o executivo, por uma ca-
racteristica do ciclo operacional do
motor, o veiculo movido a gas na-
tural tem emissdes ainda menores
que o Euro V. Mas sua popularizacao
ainda depende de viabilidade eco-
noémica. “Na agricultura, em dez ou
15 anos isso estara consolidado” diz
ele. “E também em aterros sanitarios
dos grandes centros urbanos isso é
possivel, desde que seja possivel via-
bilizar maquinas movidas a biometa-
no, que hoje é queimado, pois ainda
€ um gas de baixa qualidade.”

Hoje, algumas empresas ja filtram
e enriquecem esse gas, possibilitan-
do - ao menos em tese - manter uma
frota movida a biometano compos-
ta por coletores de lixo, tratores de
esteira e compactadores. “Do ponto

GRUPO LANGCA LINHA DE REPOSIGAO PARA USADOS

Batizada de NexPro, a nova linha da CNH
Industrial Parts & Service — responsavel
pela distribuicdo de pecas de reposi-
cdo das marcas Case IH, Case CE, New
Holland Agriculture, New Holland Cons-
truction, Iveco e FPT Industrial — chega
ao mercado para atender especificamen-
te aos equipamentos fora de garantia.
Segundo Mauricio Gouveia, vice-presi-
dente de pecas da CNHi para a América
Latina, a nova linha integra um projeto
mundial da marca. “E uma inovacio ca-
paz de gerar novos negdcios”, explica
Gouveia. “Para isso, homologamos testes
e fornecedores e ampliamos nosso por-
tfolio, oferecendo uma nova solucéo de
pecas para 0s segmentos de construcao,
transporte e agricola.”

Inicialmente, o projeto inclui fornecedores
que j& atuavam com pecas genuinas. “Os
itens da linha NexPro tém garantia de seis
meses quando instalados pela rede de con-
cessionarias do grupo”, comenta Gouveia,
acrescentando que a garantia para pecas
retiradas no balcdo é de trés meses. “Isso
acontece porque a equipe de mecanicos
das concessionarias tem treinamento ex-
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Regina Barbosa: foco no ciclo de vida da maqina
clusivo para garantir a aplicagao correta
das pecas em qualquer equipamento”,
afirma o executivo.

Alinha disponibiliza itens de maior giro, que
apresentam desgaste mais rapido, como
filtros, rolamentos, correias e lubrificantes.
De acordo com Regina Cavinato Barbosa,
gerente de vendas de pecas da CNHi, o ob-
jetivo é manter-se presente durante todo o
ciclo de vida da méquina, ndo s6 na garan-
tia, mas também no poés-garantia. “Com as
pecas adequadas — como itens de desgaste
—, nos prolongamos a vida 0til dos equi-
pamentos, depreciando no tempo correto
e ndo de forma prematura”, finaliza. / MF

de vista de motores, ja solucionamos
essa questdo. Agora, falta viabilizar o
resto”, comenta, referindo-se ao fato
de que a hibridizacdo acompanha
uma tendéncia de downsize (redu-
¢do) dos motores, por sua vez movi-
da pela busca de melhoria no custo
total de propriedade, disponibilizan-
do motores de menor cilindrada, mas
com maior densidade de poténcia,
acoplados a acessorios inteligentes
para recuperacdo de energia.

0 “motor” dessas mudangas, nunca
é demais repassar, é a necessidade
de elimina¢do do ruido e da polui-
¢do nos centros urbanos, principal-
mente na Europa. “L3a, existe uma
consciéncia em relacdo ao assunto,
tanto do governo como da popu-
lagdo”, afirma o executivo. “Com o

tempo, haverd uma eletrificacdo
mais integral, com veiculos com-
pactos para uso urbano.”

Em transporte de carga, contudo,
Rangel aposta que o mais provavel
é o predominio de uma solucgdo hi-
brida - diesel e elétrica -, combina-
da a células de combustivel. “Essa
composicdo tecnolégica ainda nao
esta 100% definida, de modo que
os motores de combustdo interna
ainda tém uma longevidade maior
pela frente, até por conta das dis-
tancias a cobrir, desniveis na infraes-
trutura e disponibilidade de energia
elétrica”, conclui.

Saiba mais:
CNHi: www.cnhindustrial.com
FPT Industrial: www.fptindustrial.com
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PRECISAO
MILIMETRICA

TECNOLOGIAS GARANTEM ALTO DESEMPENHO NA RECUPERAGAO DE PAVIMENTOS
ASFALTICOS, MAS HA PRINCIPIOS QUE DEVEM SER SEGUIDOS PARA GARANTIR A
MAXIMA QUALIDADE E PRODUTIVIDADE

Por Joas Ferreira




tido como certo o fato de que

a fresagem é uma operacdo

necessaria e de extrema im-

portancia na recuperagao de
pistas de rolagem, visto que ao longo
dos anos todos os pavimentos asfalti-
cos envelhecem naturalmente e trin-
cam ao perderem a capacidade elastica
de resistir as cargas do trafego.

Segundo o especialista de produ-
to e aplicagdo da Ciber Equipamen-
tos Rodoviarios, Juliano Gewehr, essa
operacgdo vital para a recuperacio de
pavimentos asfalticos atingiu seu esta-
do-da-arte com as modernas fresado-
ras, que sdo projetadas para remover
a camada deteriorada com largura e
profundidade pré-definidas, cortando
e triturando o material para que possa
ser transportado em forma granular.

Refor¢cando a analise, Mariana Mo-
chizuki, consultora de marketing da Cat
Paving para a América do Sul, acres-
centa que a aplicacdo do processo de
fresagem a frio na remogdo do pavi-
mento desgastado apresenta elevada
capacidade de producao e diversas
outras vantagens, como controle mais
preciso da profundidade de corte e
possibilidade de trabalho com sistema
de inclinacdo e nivelamento automa-
tico, além da utilizacdo de diferentes
tipos de referéncia de corte, versatili-
dade no uso de tambores e correcdo de
irregularidades, deformagdes e desgas-
tes. “Também podemos citar a maior
aderéncia, corte por camada, selecio
do tipo de mistura e, ainda, redugdo do
material a granulometria correta para
ser usado como RAP (Reclaimed As-
phalt Pavement)”, diz ela.

Outro ponto importante dessas
solucdes é a capacidade de remover
mecanicamente as camadas de asfal-
to, sem utilizacdo de calor ou agentes
quimicos, transferindo o material di-
retamente para o caminhdo. “Para o
executor do trabalho, a eficiéncia no
processo de fresagem traz baixo custo
de operagio e, para o usuario, maior

qualidade de pavimento e seguranga
de rolagem”, corrobora Carlos Santos,
especialista de produto e aplicacao da
Atlas Copco Brasil.

Mas, além do maquindrio, ha outras
variaveis a considerar, como a aplica-
¢do. Para ilustrar, ele cita um exemplo.
“Se o executor escolher uma fresa-
dora nao recomendada ou um bit de
fresagem improéprio para o trabalho,
ou mesmo se aplicar uma velocidade
de corte inadequada para a operacao,
certamente nio executara a obra ade-
quadamente e isso implicara maior
custo final”, diz.

Os resultados dessa inadequacgao
sdo evidenciados na medida em que
a superficie fresada torne-se irregular
ou o consumo de bits de fresagem seja
mais alto que o normal, aumentando a
quantidade de massa asfaltica neces-
saria para corrigir as irregularidades

presentes no pavimento. Além dis-
so, a camada de pavimento que fica
abaixo da parte superficial continuara
com problemas estruturais, que serao
transmitidos para a nova pista de rola-
gem, 0 que - por sua vez - pode acar-
retar trincas posteriores.

TIPOLOGIA

O fato é que o maquinario utilizado
faz a diferenca, pois a técnica, em si, é
bem conhecida. Como explica Gewehr,
da Ciber, ha dois tipos distintos de fre-
sagem. “Um € a fresagem convencio-
nal, cuja fungdo é apenas a remogio do
material deteriorado para a aplicagido
de uma nova camada asfaltica”, expli-
ca. “O outro é a fresagem fina, ou mi-
crofresagem, cuja funcdo é a melhoria
de aderéncia e de textura da capa de
rolagem, sem a necessidade de se apli-
car um novo material.”

Solucdes removem as camadas de asfalto mecanicamente, transferindo o material diretamente para o caminhdo
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CUIDADOS COM BITS GARANTEM
DESEMPENHO DE FRESADORAS

No que diz respeito a gestdo das fresadoras, Mariana Mochizuki, consultora de marketing
da Cat Paving para a América do Sul, diz que, em primeiro lugar, é extremamente importante
estar sequro de que o sistema de resfriamento dos bits esteja funcionando em perfeitas con-
dicbes. “Se houver falta de 4gua no sistema, por exemplo, os bits terdo superaquecimento
e tenderdo a se desgastar mais rapidamente, sendo necessario parar a maquina para fazer

a reposicao”, diz ela.

Para assegurar a maxima eficiéncia, também é importante escolher corretamente os bits de
corte, respeitando o tipo de aplicacdo e material a ser fresado, a fim de que ndo se quebrem
ou se desgastem precocemente. “Uma técnica usada para assegurar a maxima eficiéncia,
tanto em obras grandes como nas que precisam ser executadas no menor tempo possivel, &
a utilizacdo dos bits de diamante, que duram até 80 vezes mais que os de carbeto”.

Escolha do bit de fresagem
adequado e aplicacdo da velocidade de
corte correta garantem resultados

Seja qual for a tipologia, as fresado-
ras de asfalto removem o material e
o colocam diretamente em um cami-
nhdo, para o transporte as usinas. En-
tretanto, é recomendavel a varricdo da
area ap0s a fresagem, para a retirada
de materiais finos que, normalmente,
permanecem na pista. “Sé entdo, deve-
-se proceder a aplicagdo da nova ca-
mada asfaltica”, destaca Gewehr. “Para
isso, além da propria fresadora, sdo
necessarios ao menos um caminhdo e
uma maquina de varricdo.”

E no mercado brasileiro ha diversas
opcdes de fresadoras, com diferentes
larguras de trabalho. “Embora as mais
comuns sejam as da classe de 1 m,
também operam no pais maquinas de
grande porte, com 2 m de largura de
trabalho, por exemplo”, afirma, acres-
centando que, independentemente do
porte, seus processos sdo similares.

!Iﬂ REVISTA M&T

“Ou seja: ha um cilindro dotado de fer-
ramentas removiveis de corte com alta
resisténcia, que executam o desbaste”,
descreve. “Essas ferramentas devem
ser inspecionadas com frequéncia dia-
ria, para constatar o desgaste e avaliar
a necessidade de eventual troca.”

PARAMETROS

Ja Santos, da Atlas Copco, alerta que
somente “a escolha adequada do equi-
pamento para cada aplicacdo é capaz
de proporcionar maxima produtivida-
de e maior qualidade do servigo”. Se-
gundo ele, quando iniciar um processo
de fresagem o empreiteiro deve ter em
mente os seguintes parametros: pro-
fundidade e largura de fresagem, ta-
manho da fresadora, tipo de pavimento
(para selecdo correta do bit de fresa-
gem), velocidade de trabalho e tipo de

fresagem (comum ou microfresagem).

Quanto as fresadoras e dispositivos
de fresagem, especificamente, o espe-
cialista da Atlas Copco explica que as
capacidades mecanicas se diferenciam
pelo peso (de 2,5 a 33 t), largura (de 350
a 2.000 mm), profundidade (de 10 a 32
cm), velocidade (de 0 a 40 m/min), tipo
de descarga (frontal ou traseira) e tipo
de maquina (de esteira ou de rodas).

Aqui, ele faz um paréntesis. Para
a tarefa de fresagem de pavimentos
desgastados, Santos comenta que
ha fresadoras a frio e implementos
de fresagem: “As fresadoras a frio,
por serem equipamentos dedicados,
oferecem melhor qualidade e maior
produtividade de trabalho”, conta. “Ja
os implementos, muito utilizados em
minicarregadeiras, sdo mais flexiveis
e indicados para pequenos trabalhos,
com menor volume de producao.”

H4a ainda outras especificagdes no
que tange aos tambores. Segundo Mo-
chizuki, da Cat, atualmente sido mais
utilizadas fresadoras equipadas com
tamboresde 1 m,2 m e 2,2 m de largu-
ra de corte. Entretanto, diz ela, “a es-
colha do tamanho do tambor depende
diretamente da dimensao da obra, da
produtividade desejada e da largura
das faixas de rolagem”.

De acordo com a especialista, a es-
pessura maxima de corte também va-
ria de acordo com o tipo de aplicacao.
Com espessura milimétrica, a micro-
fresagem normalmente é utilizada em
correcdes de desvios longitudinais,
visando a atender as especificacdes do
IRI (International Roughness Index,
ou Indice de Irregularidade Interna-
cional). “Também pode ser utilizada
para remoc¢do milimétrica do pavi-
mento desgastado, permitindo a apli-
cacdo somente de tratamento super-
ficial em vez de uma nova camada de
CBUQ (Concreto Betuminoso Usinado
a Quente), ou em pavimentos rigidos,
com a finalidade de proporcionar
maior aderéncia”, detalha Mochizuki.
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FRESAGEM

Ela ressalta que o controle preciso
da espessura de fresagem e da inclina-
¢do garantem alta produgdo e precisao
na manutencao de rodovias, ruas e
estradas, resultando em menor quan-
tidade de CBUQ necessaria para o re-
capeamento. “Isso acontece porque a
precisdo no corte reduz a necessidade
de correcido dos desniveis e da inclina-
¢do com a vibroacabadora, implicando

MICRONIVELAMENTO
RENDE INDICACAO A
PREMIO EM SP

Especializada em micronivelamento de pa-
vimentos, tanto cepilhado (grinding) como
ranhurado (grooving), a Epav do Brasil foi
indicada ao “Prémio Inovacao das Conces-
siondrias de Rodovias” — concedido anual-
mente pela ARTESP (Agéncia de Transporte
do Estado de Sao Paulo) para incentivar
as concessiondrias a adotarem acbes que
tornem as estradas mais sequras — pela
realizacdo de cortes em um trecho de 120
km de asfalto no Rodoanel paulistano. Na
operacdo, a empresa Uutilizou discos dia-
mantados da marca Husqvarna para reali-
zar cortes transversais na via, permitindo a
maximizacao da drenagem e aderéncia do
pavimento. “Com apenas um jogo de dis-
€0S, conseguimos tornar a recuperagao dos
pavimentos menos custosa na rodovia”, co-
menta Marcos Souza, especialista da Epav.

He '|_' i
it 1

Técnica proporciona macrotextura artificial
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Configuragdo dos equipamentos
leva em consideragao fatores como
largura de trabalho,

capacidade mecanica e dispositivos
disponiveis, dentre outros

redugdo de custo, economia de tempo
e melhoria da qualidade do trabalho
em geral”, explica, enfatizando que as
maquinas da Cat saem de fabrica com
o sistema 2D integrado (nivelacdo e
inclinacdo) e estdo prontas para insta-
lacdo do sistema 3D, que proporciona
corte preciso e elimina o uso de esta-
cas e cabo de referéncia, “reduzindo a
possibilidade de falha humana e per-
mitindo que o operador se concentre
em outros fatores inerentes a qualida-
de do processo de fresagem”.

GROOVING

Um capitulo a parte impoe-se sobre
a diferenca entre fresagem e grooving.
Mochizuki esclarece que, para cada
uma dessas técnicas, sio empregadas
maquinas diferentes para aplicagcoes
distintas. “Na fresagem, o principal ob-
jetivo é remover o pavimento flexivel
ou rigido que esta desgastado, a fim
de aumentar a aderéncia, melhorar a
drenagem ou substituir por uma nova
camada de pavimento”, pontua. “No
caso do grooving, o objetivo é manter
0s pneus em contato constante com a
superficie e evitar o acimulo de agua.
A maquina utilizada para grooving
também possui discos diamantados,
com diferente espacamento e profun-
didade de corte.”

Essatécnica, segundo ela, é usada es-
pecificamente em aeroportos - cujo
corte é transversal - e em rodovias,
em que o corte pode ser transver-
sal (em pontes) e longitudinal (ao
longo da pista de rolagem). Se-
gundo Gewehr, contudo, a técni-
ca é mais aplicada no sentindo
transversal. “Um equipamento
especial penetra no pavimento
e realiza um corte mais profun-
do, cuja linha de corte apresenta
formato retangular, sendo utilizado
em aplicagdes onde haja exigéncia de
aumento da aderéncia, como as pistas
de decolagem e pouso de avides, por
exemplo”, corrobora.

Ja Santos, da Atlas Copco, pondera
que o grooving refere-se a uma fresa-
gem especial que visa a adequacdo da
rugosidade e textura do pavimento a
uma necessidade especifica. “Em al-
guns casos, utiliza-se o procedimento
de grooving para aumentar a rugosi-
dade, melhorando o nivel de atrito en-
tre o pneu do veiculo e o pavimento, a
capacidade de frenagem do veiculo e a
seguranca da pista”, conclui.

Saiba mais:

Atlas Copco: www.atlascopco.com.br
Caterpillar: www.cat.com/pt_BR
Ciber: www.ciber.com.br

Epav do Brasil: www.epav.com.br
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TRANSFORMACAO

COM FOCO

EM REESTRUTURAGCAO DE SUAS OPERAGOES, A TEREX QUER FORTALECER
SUA PRESENGA NO MERCADO BRASILEIRO E NA AMERICA LATINA, AGORA
CENTRADA EM GUINDASTES, PLATAFORMAS E UTILITIES

ara muitas empresas, as

mudancas acontecem em

momentos oportunos.

E o caso da Terex, que
anuncia um novo posicionamento
de mercado sintetizado na recém-
-langada campanha global “Terex
Transformation”. E que ja traz mu-
dancas significativas também nas
operagoes brasileiras.

Segundo Gustavo Faria, novo pre-
sidente da Terex Latin America, esse
processo de transformag¢do da em-
presa — que tem capital aberto - tem
como foco principal a maximizacao
do portfdlio de equipamentos e das
areas de atuacgdo, buscando alinhar
estratégias especificas que tragam
maior retorno sobre o capital inves-
tido. “Nesse sentido, a Terex decidiu
sair da parte de guindastes portua-
rios, pontes rolantes e equipamen-
tos da Linha Amarela, focando mais
em guindastes, plataformas aéreas
eutilities, além de uma linha especi-
fica de processamento de materiais”,
explica Faria, referindo-se a conclu-
sdo da venda da divisdo MHPS (Ma-
terial Handling and Port Solutions)
para a Konecranes, anunciada no
inicio deste ano.

A divisio MHPS, como destaca o
executivo, inclui as reconhecidas
marcas Gottwald e Demag. “No ba-
lanco final, a Terex ficou com 25%
dessa compra”, afirma. “De modo

que, com venda dessas linhas para
a Konecranes, a Terex se capitalizou
de forma expressiva”, complementa
0 executivo.

PLANEJAMENTO

Para o mercado brasileiro, especifi-
camente, as principais novidades in-
cluem a mudanca do escritério central
da empresa, até entdo implantado em
Cotia (SP), préximo a capital, que foi
transferido para a regido de Alphavil-
le, em Barueri (SP). O Centro de Repo-
sicdo de Pecas (CRP), por sua vez, foi
transferido de Jundiai para Louvei-

ra, também no interior de Sio Paulo,
onde se encontra o maior centro de
distribuicdo da Ceva Logistics, par-
ceira mundial da marca na area de lo-
gistica. “O investimento no escritério
demonstra o compromisso da Terex
com a regido, mostrando que, apesar
das dificuldades, continuamos no pais
e apostamos em uma retomada”, re-
forca o executivo. “Até por isso, essas
mudancas ndo significam uma descon-
tinuidade da empresa no Brasil, mas
sim um fortalecimento da operagao,
uma transformacdo com foco bem es-
pecifico, em linha com o planejamento
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EMPRESA

que a Terex busca seguir globalmente”,
complementa Faria.

Para reforgar a declaracdo, o dire-
tor da unidade de negécios da Terex
Latin America, Luiz Luvisario ressalta
que a empresa ainda conta com um
centro de operacdes em Vitoria (ES),
localizado préximo ao porto, o que
facilita o processo de importacdo dos
equipamentos. “Essa configuracdo
desmembrada da empresa no pais
proporciona maior agilidade para
atender aos clientes de forma especi-
fica”, diz ele, destacando ainda que a
empresa continua com sua operacio
em Betim (MG), na qual fabrica solu-
¢Oes para a linha de utilities, incluin-
do cestos aéreos para manutencdo de
redes elétricas.

POSICIONAMENTO

Desse modo, como frisa o pre-
sidente da Terex Latin America, o
ano de 2017 configura-se como um
periodo de adequacgido da oferta de
produtos no Brasil. “No segundo se-

i
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mestre, comegaremos com o reposi-
cionamento de novas maquinas, mas
de uma maneira gradativa”, diz ele.
“E, para 2018, esperamos uma nova
demanda, mais forte.”

O executivo destaca a natureza ci-
clica do mercado. Para exemplificar,
ele cita que até a metade de 2014,
quando o mercado ainda registra-
va resultados positivos, a empresa
teve uma participagdo importante
no mercado brasileiro, principal-
mente no segmento guindastes e de
plataformas de trabalho aéreo, com
a marca Genie aumentando signifi-
cativamente sua presenca nos can-
teiros do pais. “Agora, dependemos
da retomada de obras grandes para
essa pujanca voltar”, sublinha Faria.

Alguns aspectos, diz ele, podem
contribuir para ajudar a movimen-
tar a economia. Segundo Faria, inde-
pendentemente da politica adotada,
as commodities impulsionardo os
investimentos das empresas e o
mercado edlico, com uma alta de-

Operacdo da Terex na América Latina esta mais centrada em solugdes como plataformas

manda potencial por guindastes,
por exemplo, tanto no Brasil quanto
na Argentina.

Até que isso se concretize, a em-
presa mantém a estratégia de prover
suporte aos seus clientes com servi-
¢os e pecas, além de buscar novos
parceiros, especialmente as empre-
sas de locagao, que tradicionalmen-
te sdo os principais clientes da fa-
bricante na regido latino-americana.
“De fato, o portfélio da Terex é volta-
do para locacdo, tanto de guindastes
quanto de plataformas de trabalho
aéreo, mais focado em produto do
que em engenharia, com destaque
para equipamentos com baixa ma-
nutencao”, complementa Luvisario.

REDE

Atualmente, como Faria faz ques-
tdo de frisar, a Terex Latin America
consegue atingir 90% em pedidos
de reposicio de pecas, buscando
atender a essa disponibilidade com
precos competitivos. Para a comer-
cializacdo de guindastes e platafor-
mas de trabalho aéreo, contudo, a
companhia adota estruturas dife-
renciadas para o Brasil em relagdo
aos demais paises da América La-
tina. Aqui, como explica o executi-
vo, a empresa trabalha com vendas
diretas, voltadas para os principais
clientes na area de locadores. Ja para
os outros paises da regido, a estra-
tégia é contar com distribuidores
locais. “No Brasil, sdo as locadoras
que fazem a distribui¢do no merca-
do, incluindo venda e locagdo”, co-
menta Luvisario. “Mas nosso traba-
lho estratégico atual também inclui
o desenvolvimento de uma rede em
paises em que nio tinhamos dealers,
como Paraguai e Bolivia, assim como
na América Central.”

Saiba mais:

Terex Latin America: www.terex.com.br
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LEGISLACAO

TRANSITO

LIVRE

FLEXIBILIZAGAO NAS LEIS BRASILEIRAS DISPENSA O LICENCIAMENTO E
O EMPLACAMENTO DE EQUIPAMENTOS, REDUZINDO A BUROCRACIA NOS
PROCESSOS DE REGISTRO DOS PRODUTOS

circulacdo de tratores agri-

colas e equipamentos de

construcdo em vias pu-

blicas ou estradas vem se
tornando cada vez mais corriqueira
no pais. No entanto, a presenca desses
veiculos - transitando juntamente a
veiculos automotivos, 6nibus e cami-
nhdes - evidentemente exige regras,
algumas que em vigor desde o ano
passado, mas que ainda sdo pouco co-
nhecidas pelos usuarios.

No inicio de 2016, mais precisamen-
te no dia 23 de margo, foi publicada no
Diario Oficial da Unido a Resoluc¢do n®
587, do Conselho Nacional de Transi-
to (Contran), que estabelece critérios
para o registro de tratores e demais
aparelhos automotores destinados a
puxar ou arrastar maquinaria de qual-
quer natureza ou a executar trabalhos
agricolas e de construgdo, pavimenta-
¢do e guindar (maquinas de elevagio).

Anteriormente, a Lei n? 13.154, de
30 de julho de 2015, estabeleceu que
os equipamentos de arrasto fabrica-
dos a partir de 12 de janeiro de 2016
estariam sujeitos ao registro para
transitar em via publica, o que deveria
ser realizado em cadastro especifico
do Ministério da Agricultura, Pecu-
aria e Abastecimento (MAPA). Ja os
tratores destinados a executar traba-
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Por Melina Fogaca

lhos de construg¢do ou pavimentagio
- fabricados a partir da mesma data
- passam a se sujeitar a registro na
reparticdo competente para transitar
em vias publicas, sendo dispensados
de licenciamento e emplacamento, o
que, na visdo da Assessoria de Comu-
nicacdo Social do Ministério das Cida-
des, ajudara a reduzir a burocracia dos
processos de registro de novos equi-
pamentos. “Para o registro dos veicu-

los destinados a executar trabalhos de
construcdo ou de pavimentagio, sera
exigido o Certificado de Adequacio a
Legislacdo de Transito (CAT) junto ao
Denatran, além da apresentagdo do
cédigo de marca, modelo e versdo e da
realizacdo de pré-cadastro pelo fabri-
cante ou montadora, 6rgio alfandega-
rio ou importador”, define a entidade.

Assim, para a homologacdo dos
equipamentos deve-se antes obter o



codigo. “O interessado deve solicitar
junto ao Departamento Nacional de
Transito a concessdo do cdodigo de
marca, modelo e versio conforme
previsto na Portaria Denatran n?
130/2013” diz a lei.

Ja em relacgdo a fiscalizagdo, a Asses-
soria de Comunicacdo do Ministério
das Cidades informa que deve ser re-
alizada pelos 6rgaos que possuem cir-
cunscrig¢do sobre a via.

IMPACTOS

Para os fabricantes, as mudancas sio
positivas. Segundo Leonardo Daronco,
engenheiro de produto da JCB, a Reso-
lugdo n° 587/16 harmoniza uma série
de resolucdes que eram conflitantes
com as demandas de fabricantes e pro-
prietarios de equipamentos, tanto no
que se refere ao cadastro de maquinas
novas, quanto a etapa de remarcacao
de equipamentos usados. “Dentre os
ajustes previstos nesta Resolucdo, um
dos mais importantes é o que define
que os novos equipamentos de cons-
trucdo ou pavimentacdo facultados a
transitar em vias publicas devem pos-
suir apenas o Certificado de Registro de
Veiculo (CRV)”, comenta o especialista.

Para a fabricante inglesa, os impac-
tos da Resolucdo foram minimos, uma
vez que - segundo Daronco - seus
equipamentos estdo de acordo com as
resolugdes e especificagdes vigentes
de longa data na Comunidade Euro-
peia, atendendo as exigéncias das nor-
mas de seguran¢a em vias publicas.
“Neste rol, incluem-se equipamentos
como as retroescavadeiras 3CXG e
4CX, a pa carregadeira 422ZX e os ma-
nipuladores telescopicos 540-170", co-
menta o engenheiro.

A tnica excec¢do, de acordo com
Daronco, é a necessidade de adapta-
¢do do Numero de Identificacdo do
Produto (PIN), tanto para permitir
a emissdo do CRV, quanto para re-
gistrar os equipamentos na Base de
indice Nacional (BIN) do Denatran.

CONDUCAO TAMBEM TEM NOVA REGULAMENTACAO

“O cédigo PIN é composto por 17
digitos para identificacdo do equipa-
mento e, por isso, a JCB modificou o
décimo digito para inclusdo do ano
de fabricacao”, diz ele.

Para Alexandre Bernardes de
Miranda, gerente de relacdes go-
vernamentais da CNH Industrial, a
Resolucdo flexibiliza o transito de
maquinas em vias publicas, excluin-
do a necessidade de placas para as
maquinas. Segundo ele, a Resolucao
ndo impacta de forma direta o grupo,
pois todos os modelos de maquinas
de construcdo da marca - a exem-
plo da JCB - ja possuiam ha tempos

De acordo com a nova redagdo da Lei n® 13.097/2015 do Cddigo de Transito Brasileiro
(CTB), tratores de esteira ou mistos e equipamentos automotores destinados a movimenta-
cdo de cargas, terraplenagem, construcdo ou pavimentacdo s6 podem ser conduzidos em via
publica por condutores habilitados nas categorias C, D ou E. J& os tratores de roda e equipa-
mentos automotores que realizam trabalhos agricolas também podem ser conduzidos em via
publica por condutores habilitados na categoria B, determina a regulamentacao.

Para fabricantes, nova lei harmoniza resolucoes conflitantes no cadastro de maguinas

o CAT, estando assim regularizados.
Contudo, para auxiliar o cliente que
adquire equipamentos, a CNH Indus-
trial realiza um procedimento de so-
licitagdo do registro no sistema Re-
navam (Registro Nacional de Veiculos
Automotores). “Se o cliente comprar
uma retroescavadeira e quiser empla-
car, a CNH Industrial faz o registro e o
cliente realiza o procedimento de em-
placamento junto ao érgio de transito
de sua localidade”, comenta Miranda.

Saiba mais:

CNH Industrial: www.cnhindustrial.com
Contran: www.denatran.gov.br/contran.htm
JCB: www.jcb.com/pt-br
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A Retomada dos Negdcios Negodcios em Sintonia com o Meio Ambiente
Para atender a demanda e facilitar a tomada de decisdo dos usudrios A BW EXPO é um evento que retine empresas e profissionais que oferecem
e frotistas na aquisi¢do de novas tecnologias, servicos, assisténcia solugdes para a gestao sustentdvel dos recursos naturais, gerando sinergias,
técnica e pecas de reposi¢éo, a Sobratema apresenta a M&T Pecas parcerias e negocios que visam preservar e melhorar a qualidade de vida e o

e Servigos —32 Feira de Tecnologia e Gestdo de Equipamentos para meio ambiente.
Construgiao e Mineragéo.
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Desenvolvimento Urbano &
Tecnologias para Construcao

O SUMMIT 2017 é um importante conjunto de palestras e workshops
que possibilitara a interagdo com uma série de eventos paralelos,
que apresentardo, de forma inovadora, “cases” e iniciativas do setor
da construgéo.
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Cidades em Movimento: Solu¢des
Construtivas para os Municipios Brasileiros

A 32 edicdo da CONSTRUCTION EXPO tem o apoio de mais de 130 entidades
do Construbusiness e das principais construtoras do Pais. As atividades

da feira vdo apoiar e estimular os municipios na realizac¢do dos projetos de
infraestrutura que irdo potencializar os negécios e criar novas oportunidades.
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SISTEMAS CONSTRUTIVOS

ABRINDO CAMIN
NOS CANTEIRO

SOLUGOES
INDUSTRIALIZADAS
AVANCAM NO PAIS,

MAS AINDA ENFRENTAM
DIFICULDADES EM
RELAGCAO AOS SISTEMAS
CONVENCIONAIS POR
QUESTOES CULTURAIS,
TRIBUTARIAS E DE
INFRAESTRUTURA

tualmente, os diversos siste-
mas industrializados utiliza-
dos pela construgdo civil ja
Icangaram um elevado grau
de maturidade e conseguem obter uma
convivéncia harmonica nas questdes téc-
nicas e institucionais. Essa, ao menos, € a
opinido de diversos especialistas. “Hoje,
todos os sistemas industrializados apon-
tam para uma tendéncia de solugdes
mistas envolvendo drywall, estrutura
metdlica, pré-fabricado de concreto e
madeira’, afirma Walter Cover, presiden-
te da Associagdo Brasileira da Industria
de Materiais de Constru¢do (Abramat).
“E claro que, nos aspectos comerciais,
cada um desses sistemas trilha seu pro-
prio caminho, disputando mercado.”
Para balizar sua visdo, Cover rei-
tera as vantagens dos sistemas
construtivos industrializados, que
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incluem pontos como a redug¢ido do
tempo de execugdo das obras, manu-
tencao da qualidade final da constru-
¢do, atenuacdo e previsibilidade dos
custos, menor geracdo de residuos e
reducdo do consumo de energia. “Ja
a principal barreira que impede o
maior uso dos sistemas industriali-
zados no Brasil é a falta de isonomia
tributaria com os sistemas conven-
cionais”, aponta o dirigente.

TENDENCIAS

Além dessa barreira, para Luiz An-
tonio Martins Filho, gerente executivo
da Associa¢do Brasileira do Drywall,
existem outras dificuldades para uma
maior disseminacdo desses sistemas.
“Temos questdes culturais e dificulda-
des como a falta de infraestrutura ade-
quada de transporte e logistica, além

I

de obstaculos legais, pois os modelos
de contratacdo de obras publicas ain-
da sdo concebidos visando as carac-
teristicas dos sistemas tradicionais”,
pondera.

Apesar das dificuldades, os siste-
mas industrializados tém conseguido
avancos significativos. “No caso do
Steel Frame, apesar de ja estar bas-
tante disseminado no Brasil, ainda ha
grande potencial de crescimento, pois
representa apenas 15% do total das
obras de multiplos pavimentos, en-
quanto nos EUA ja representa 50% e,
no Japao, quase 70%”, afirma Eneida
Jardim, integrante da Comissdo Execu-
tiva do Centro Brasileiro da Constru-
¢do em Aco (CBCA).

A tendéncia do uso combinado de
varios sistemas também é apontada
por Rosane Bevilaqua, representante
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Flexibilidade arquitetdnica e uso racional de recursos estdo entre as caracteristicas do concreto pré-fabricado
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O setor brasileiro de construcao ndo para em sua
busca por inovacdo. Um exemplo disso é o mode-
lo de gestao e avaliagdo ambiental de construgdes
aplicado pela Fundacdo Vanzolini (SP) que, por
meio do selo AQUA-HQE (Alta Qualidade Ambien-
tal), vem promovendo uma mudanca de cultura nas
praticas de planejamento, gestao e construcao de
edificacbes no pais. “Entre as qualidades desse
processo estd o respeito as caracteristicas locais,
como clima, legislagdo e contexto socioecondmi-
co”, explica Manuel Carlos R. Martins, coordena-
dor de certificacdo da Fundacdo Vanzolini. “N&o se
pode falar em mudanca de cultura sem respeito as
caracteristicas brasileiras.”

0 especialista refere-se a necessidade de promover uma integracdo de compe-
téncias nas fases iniciais das obras, de modo a aperfeicoar o controle ao longo
do projeto. Para tanto, hd um longo caminho de conscientiza¢cdo do mercado so-
bre a necessidade de uma prética mais sustentavel. Prova disso é que os referen-
ciais técnicos do AQUA-HQE atendem as Normas da ABNT, inclusive a 15.575 (de
desempenho), a Norma de Acessibilidade NBR 9050 e as resolucées do Conama
(Conselho Nacional do Meio Ambiente), entre outras. Para Martins, o fato de o
empreendedor, por meio do processo de certificacdo, se predispor a planejar as
etapas do projeto com antecedéncia, integrando as competéncias e o controle
nas fases iniciais do processo construtivo, “demonstra forte mudanca de postura
e isso tem ocorrido com frequéncia no Brasil”.

ABCIC

da ABCEM (Associacdo Brasileira da
Construgdo Metalica). “O uso misto
de concreto com estruturas metalicas,
por exemplo, representa uma série de
vantagens, como dispensa do uso de
formas para pilares, aumento da pre-
cisdo dimensional, redugido do peso e
do volume das estruturas e, ainda, di-
minuicao de 20% a 40% no uso de aco
estrutural”, comenta.

Na mesma linha, o engenheiro Car-
los Franco, representante da Abcic
(Associagdo Brasileira da Construgao
Industrializada de Concreto), destaca
as vantagens do uso de pré-fabricados
de concreto. “Além da eficiéncia estru-
tural, o sistema possibilita flexibilida-
de arquitetdnica, velocidade construti-
va, uso racional de recursos e reducio
da geracdo de residuos, além de maior
resisténcia a propagagio de fogo”, re-
sume Franco, destacando obras nas
quais o sistema tem sido utilizado com
diferenciais de competitividade e aten-
dimento aos prazos. “Em boa parte
delas, o pré-fabricado foi utilizado de
maneira harmoniosa com outros siste-
mas”, complementa.

Outro sistema que luta para avan-
c¢ar, o Woodframe propde-se a ser
uma tecnologia inovadora e susten-
tavel. Para José Marcio Fernandes,
diretor da Tecverde, “a grande van-
tagem do uso de madeira é a expres-
siva reduc¢do na necessidade de mao
de obra”. “Enquanto uma construgio
convencional demanda 80 horas/ho-
mem por m? esse sistema nio passa
de 7 horas/homem por m?’, ele ga-
rante. “E temos testes dos materiais
que nos permite assegurar que a casa
construida com o sistema tem uma
vida tutil de 50 anos.”

Saiba mais:

ABCEM: www.abcem.org.br

Abcic: www.abcic.org.br

Abramat:; www.abramat.org.br
Associacdo Drywall: www.drywall.org.br
CBCA: www.cbca-acobrasil.org.br
Fundag@o Vanzolini: www.vanzolini.org.br
Tecverde: www.tecverde.com.br
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3° Feira e Congresso de Tecnologia
e Gestto de Equipamentos
para Construgdo e Mineragdo.

DE 7 A9 DE JUNHO DE 2017

A retomada dos negocios.

Participe da maior feira latino-americana especializada em tecnologia, gestao e pés-venda de equipamentos para construcdo
e mineragao.
M&T Pecas e Servicos 2017, onde as empresas encontram solucdes, insumos e demais servigos para encarar a retomada dos negocios.

RESERVE SUA AREA. INFORMAGCOES: CONTATO@MTPS.ORG.BR
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VERSATILIDADE A TODA PROVA

A0S poucos, equipamentos compactos abrem espaco no pais estimulados pela necessidade

premente de aumento da eficiéncia operacional e reducao de custos

No Brasil, a aplicagéio de equipamentos compactos em obras forma de calculo que subavaliava o custo de locagéo dos
urbanas, edificacdes e infraestrutura vem crescendo na Gltima miniequipamentos e definia que, juntas, uma minicarregadeira
década, especialmente em duas vertentes: venda direta ao e uma miniescavadeira, por exemplo, deveriam valer o
usudrio final e para atender ao segmento de locagdo. E um prego de uma retroescavadeira”, diz. “Atualmente, esses

dos principais motivos para essa expansdo é a assimilagdio equipamentos estdo sendo locados pelo valor aproximado
dos beneficios advindos do uso desse tipo méaquina, como de uma refroescavadeira, pois o mercado j& reconhece sua
produtividade, qualidade, custos e seguranga. “Os ganhos de  alta produtividade. Sendo assim, mesmo com a volatilidade
produtividade sdio obtidos na medida em que a mecanizagéo da taxa de cémbio, o mercado seguird demandando esses
das atividades garante volumes maiores de trabalho e produtos.”

redugdio dos tempos das obras”, comenta Paulo Oscar

Auler Neto, vice-presidente da Sobratema. “O uso desses OBRAS URBANAS

equipamentos também garante uniformidade aos trabalhos, No mercado de obras urbanas, a aplicagéio dos
traduzindo-se em maior qualidade. Além disso, o trabalho miniequipamentos também vem crescendo por permitir
torna-se mais leve, limpo e ergonémico para a méo-de-obra a operagdo em espacos restritos e oferecer facilidade
envolvida.” de transporte. Os miniequipamentos também s&o mais
Segundo Carlos Franga, gerente de marketing para a econdmicos em relacdo ao consumo de combustivel, além de
América Latina da Case CE, também ha um beneficio apresentarem facilidade na manutencdo e na operacdio. Em
importante do ponto de vista do locador, que é a recente Séio Paulo, por exemplo, as solugdes vém sendo utilizadas em
correcdio no valor de locacéio. “Antes, havia no Brasil uma canteiros de vias, reduzindo a interferéncia no cotidiano da
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cidade e no transito. “O tamanho reduzido permite transitar
no centro expandido com caminhdes VUC ou guinchos-
plataforma, deslocando-se para locais de dificil acesso e
confinados”, comenta Vladimir de Rafael M. Filho, engenheiro
de aplicagdio da Komatsu.

Outro beneficio apresentado pelos miniequipamentos é a
versatilidade, devido & ampla quantidade de implementos que
podem utilizar. “Além disso, os compactos apresentam um
custo menor de aquisigdio, manutengdo e locacéio, atendendo
a atual necessidade de reducdo de investimentos das
construtoras, que buscam equipamentos com custo-beneficio
compativel a orgamentos mais enxutos para o término das
obras”, avalia Rafael Ricciardi, especialista de produto da
New Holland Construction para a América Latina.

VERSATILIDADE

Para Guilherme Couto Ferreira, especialista de produto da
LiuGong, a versatilidade desses equipamentos faz com que o
mercado da construgdio sejam um dos mais relevantes para
sua aplicagdio. “Em uma minicarregadeira, por exemplo, pode
ser acoplada mais de uma centena de opcionais, em grande
parte voltados para a construgéo”, afirma.

Outro mercado potencial que registra grande crescimento

no uso dos minis é a infraestrutura urbana, em especial
edificacdes, saneamento, eletrificacéio e pavimentagéio

em grandes centros. “Porém, o que mais impulsiona este
segmento é a tendéncia generalizada de substituicdio da méo-
de-obra bragal, fruto dos altos custos, questdes trabalhistas e
regulamentagdes que enfrentamos atualmente”, analisa Auler
Neto.

Outros mercados também s&o promissores. “Além das obras
urbanas, destaco a construgdio de residéncias e de espagos
comerciais, o setor de manutengéio e a érea agricola”, relata
Alisson Brandes, diretor de vendas e marketing da JCB. “Este
segmento, especificamente, vem crescendo muito em fungéio
da necessidade de automagdio, profissionalizagéio da érea,
demanda por equipamentos seguros e reducdo do espago de
trabalho.”

Em 2016, diz o especialista, houve uma tendéncia de
crescimento na representatividade das méaquinas compactas
na frota brasileira. “Hoje, podemos dizer que representam

\ﬁtrigg: jornalistas registram Iangamemo de minicarregadeira em feira da Sobratema
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LEONARDO CASTRO

Feira exibe
portfélio de compactos

Entre os dias 7 e 9 de junho, as novidades em
miniequipamentos podem ser conferidas na M&T
Pecas e Servigos 2017 (3¢ Feira e Congresso

de Tecnologia e Gestdo de Equipamentos para
Construg@o e Mineracdo), que ocorre durante a
Semana das Tecnologias Integradas para Construgdo,
Meio Ambiente e Equipamentos. O evento também
conta com a BW Expo 2017 (Feira de Servigos

e Tecnologias para Gestdo Sustentavel de Agua,
Residuos, Ar e Energia), Construction Expo 2017
(Feira de Edificacées e Obras de Infraestrutura —
Servicos, Materiais e Equipamentos) e Sobrafema
Summit 2017, (maior evento nacional de contetdo do
mercado da construcdo e da drea de meio ambiente).

cerca de 15% do total de maquinas”, projeta.

Para Anderson Verta, gerente de vendas da Sany, o
mercado de miniequipamentos de fato é o que tem maior
potencial de crescimento, principalmente nas regides Sul

e Sudeste, j@ que os grandes centros fendem a necessitar
mais deste tipo de produto. “Os mercados mais promissores
incluem as prefeituras e obras de construgdo leve”, infere.
“Mas, sem dovida, o principal fator que contribui para a
utilizagdio desses equipamentos & a necessidade no aumento
da eficiéncia operacional e reducéo de custos.”

ﬁretomgd_a Reserve sua drea
/0S Nnegocios.
9 WWW.MTPS.0RG.BR
DE 7 A 9 DE
i JUNHO DE 2017
PECAS E SERVICOS SAO PAULO EXPO
B ———— EXHIBITION &
i e CONVENTION

pare Construgoo e Minerogoc CENTER, BRASIL.
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nascimento de um

gigante

Por Norwil Veloso

Guindaste de torre da Liebherr atua em construcdo de edificio, em imagem de 1955

Os primeiros guindastes de torre sur-
giram na Europa na primeira metade do
século XX. Com o uso dessas maquinas,
as obras em ruas estreitas tornavam-se
mais produtivas e simples, podendo-se
trabalhar em grande altura sem ocupar
mMuito espaco no solo. Isso fez com que
os principais fabricantes de guindastes de
torre surgissem na Europa, principalmente
para aplicacdo em estaleiros e portos. No
entanto, esses guindastes ainda eram
pesados e dificeis de transportar e montar.

Apds o término da Il Guerra Mundial,

quando os trabalhos de reconstrucéo se
espalhavam por toda a Alemanha, um
pioneiro chamado Hans Liebherr dirigia a
construtora de sua familia no sul do pais.
Ao perceber a necessidade de desenvol-
ver maquinas para o setor de construcéo,
Liebherr — juntamente com sua equipe de
engenheiros — projetou o primeiro guin-
daste moével de torre da historia, o TK-10.
Tratava-se de um guindaste com giro
na base e uma langa horizontal na parte
superior, facil de ser transportado e colo-
cado em posicdo de trabalho, gracas a um

IMAGENS: REPRODUGAO

sistema de automontagem. Essa maquina
foi apresentada na Frankfurt Trade Fair de
1949, tornando-se o primeiro produto da
Hans Liebherr Maschinenfabrik, fundada
nesse mesmo ano e que se transformaria
em um dos maiores fabricantes de equipa-
mentos de construcdo do mundo.

Apesar da reagdo negativa inicial, o
conceito provou suas vantagens e pode
ser colocado em producéo. Afinal, a
maquina conseguia recolher o material
do solo, icé-lo e descarregé-lo diretamente
no local necessario, um recurso ainda ndo
disponivel na época, pois 0 material tinha
de ser transportado manualmente a partir
do ponto de descarga.

CONSOLIDACAO

Na década de 50, ocorreram diversos
aperfeicoamentos na tecnologia, gragas ao
boom na construcéo de edificios. O uso de
lancas moveis foi consideravelmente redu-
zido, utilizando-se principalmente lancas
horizontais com carrinho de translagao. As
alturas maximas, alcances e capacidades
foram aumentando gradualmente, ao
passo que eram desenvolvidos mecanis-
mos telescopicos de montagem da torre,
permitindo aumentar a altura de operacéo
com o guindaste montado.

O crescimento dessas maqguinas tam-
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bém levou ao uso de guindastes ascensio-
nais, montados em pocos de elevador, que
subiam junto com o edificio. A dificuldade
de desmontagem apds a conclusao do
edificio levou ao desenvolvimento de sis-
temas de ancoragem da torre na estrutura
do prédio, com o guindaste montado na
parte externa.

Dos anos 60 em diante, os projetos
estavam voltados para aumentar o raio
de trabalho e 0 momento de carga,
oferecendo sistemas sofisticados de
controle e seguranca, além de disposi-
tivos que permitissem a montagem e
elevagdo mais rapidas.

Nos anos seguintes, a empresa conti-
nuou a crescer, expandindo suas instala-
¢oes e criando unidades adicionais. Inclu-
sive, a primeira escavadeira hidrdulica da
Europa, a L300, foi produzida nessa época.

No final dos anos 50, foram criadas
unidades na Irlanda, Africa do Sul e Austria.
Na década de 70, além de continuar a se
expandir na Europa, a empresa iniciou a
venda de escavadeiras no Canadéa (1974) e
Criou raizes no continente norte-americano
por meio da fundacédo da Liebherr-Ame-
rica, que passou a fornecer escavadeiras e
carregadeiras, além de representar areas
como maquinas-ferramentas, manuseio
de materiais e equipamentos aeronauticos.
Ainda em 1974, foram constituidas unida-
des no Brasil e no Canadd, além de novas
unidades na Austria e Suica.

ESTRATEGIA

Dentro do processo de evolugéo tec-
noldgica, a empresa apresentou em 1977
0 LTM 1025, o primeiro guindaste todo
terreno (AT), para uso combinado on e
off-road, com langa de 24 m e capacidade
de 25 ton. Essa maquina, juntamente com
sua sucessora, a LTM 1030, estabeleceu o
conceito de guindaste AT.

A estrutura da empresa acabou por
exigir uma area de gestdo centralizada.

% REVISTA M&T

Assim, em 1983 foi criada uma holding
central, a Liebherr-International AG, esta-
belecida na Suica, que até hoje adminis-
tra a organizagao.

A partir de 1976, Hans Liebherr pas-
SOU a Se concentrar no gerenciamento
estratégico da empresa. Seu trabalho Ihe
rendeu diversas honrarias, como o titulo
de honorary senator pela Universidade de
Eberhard-Karls (1984) e a Grand Cross for
Distinguished Service, da Ordem do Mérito
da Republica Federal da Alemanha (1986).

Para manter o nivel de qualidade de
seus produtos, a Liebherr investiu na
qualificacdo e evolucao das equipes.
Dentro dessa visao, foram desenvolvidas
importantes linhas de produtos, cuja
integracao vertical chegava a 60%, tais
como motores diesel, cuja producao se
iniciou em 1984 com o modelo D926.
Nessa época, a empresa pdde otimizar
0s projetos de suas maquinas e projetar
motores confidveis dentro das condicoes
mais adversas. E,em 1985, foram produzi-
dos os primeiros guindastes ascensionais,
utilizados na construcao de edificios.

SERVICOS

Apds 40 anos, a empresa tinha uma
posicdo sélida no mercado, que lhe
permitiu desenvolver produtos inovadores
para implementacao em longo prazo. O

enfoque na sustentabilidade para sua linha
de produtos facilitou a entrada em novos
mercados estratégicos.

Apds o estabelecimento da primeira
representacdo em Pequim (1978), a em-
presa buscou aumentar as vendas com a
implantagcao de uma estrutura de servicos,
que culminou na formacao de uma joint-
-venture com uma empresa chinesa, que
comecou a operar em meados da década
de 90, focada na distribuicéo de centrais de
concreto e caminhdes betoneira.

Em 7 de outubro de 1993, Hans Lie-
bherr faleceu. Seu legado foi uma corpo-
racao constituida por 46 empresas e 15
mil funcionarios, que passou a ser dirigi-
da pela segunda geracdo. O ano de 1997
marcou a entrada no setor de locacao,
por meio da Liebherr-Mietpartner que,
além de equipamentos de construcao,
oferece miniequipamentos, solucdes de
demolicdo, compressores, geradores e
stackers de outros fabricantes. O século
XXl se iniciou com a entrada em opera-
cao na Alemanha da Liebherr-Elektronik,
um centro de tecnologia para fabricacao
de componentes e sistemas eletrdnicos,
guindastes portuarios, vagoes e avioes,
dentre outros.

Leia na proxima edicao:
A evolucao do transporte de material

0 pioneiro Hans Liebherr (1915-1993): visionario da construgao




MANUTENCAO

SIMBOLOGIA
PADRONIZADA

ESPECIE DE “"ROTEIRO" PARA TECNICOS E ENGENHEIROS, MANUAIS DE ESQUEMAS HIDRAULICOS SAO
FUNDAMENTAIS PARA O PROCEDIMENTO DE MANUTENCAQ, REPARO E AJUSTE DOS SISTEMAS

e maneira geral, os sistemas hi-
draulicos — inclusive os que equi-
pam maquinas pesadas da chama-
da Linha Amarela de equipamentos
— sdo componentes sofisticados, que trabalham
com pressdes elevadas, velocidades considera-
veis e alta sensibilidade. Por isso, requerem ins-
pecdo continua de desempenho e do estado de
conservacdo e limpeza, além de manutences
preventivas e corretivas.

Devido a essa complexidade, ndo é das ta-
refas mais simples. Justamente para facilitar a
vida dos técnicos encarregados de operar e fa-
zer a manutencdo do magquinario, quase todos
os fabricantes elaboram e fornecem junto ao
equipamento um Hydraulic Schematics Manual
(ou Manual de Esquemas Hidraulicos). Embora
para os leigos esses guias possam parecer bas-
tante complicados, sdo fundamentais para os
especialistas manterem os equipamentos fun-
cionando perfeitamente, garantindo sua vida
atil prevista e a disponibilidade necessaria.

CUIDADOS

No entanto, antes de lancar-se mao do manual,
ha uma série de cuidados bésicos que precisam
ser observados na hora de fazer a manutencéo ou
conserto de sistemas hidraulicos. Dentre os princi-
pais, incluem-se ndo fumar préximo aos sistemas,
evitar lava-los com jatos d'agua, ndo realizar qual-
quer intervencdo com a parte elétrica ligada e evi-
tar aproximagdo de chamas ou objetos quentes.

Também se deve tomar cuidado com a lim-
peza do local onde a manutengdo ou conserto
sdo realizados, para evitar a contaminacdo dos
sistemas. Se isso ocorrer, pode haver desgastes
de componentes, emperramentos e obstrucdo de
orificios, por exemplo. Note-se que um elemento
estranho circulando num circuito hidraulico pode
causar estragos relevantes, como desgaste ou,
até mesmo, a quebra de um componente.

No caso do desgaste, geram-se contami-
nantes derivativos que, em contato com ou-
tros componentes, levam a formagéo de novos
pontos de contaminacdo. Se ndo for feita a

limpeza para elimina-la, os custos de manu-
tencdo, substituicdo e reposicdo de pecas,
tempo de parada e perda de producdo serdo
significativamente aumentados.

Atencdo especial deve ser dada ao dleo, um
elemento que, num sistema hidraulico, é o meio
de transmissdo de energia e, a0 mesmo tempo,
lubrificante de todos os componentes. Por isso,
0 correto é sempre utilizar o tipo recomendado
pelo fabricante, de boa qualidade e sem misturar
diferentes marcas. Antes de abastecer a unidade
hidréulica, deve-se limpar externamente o reser-
vatorio e verificar se ele esta limpo também inter-
namente. Um sistema bem instalado e regulado
terd um funcionamento normal e sem falhas, com
vida Util garantida.

MAO NA MASSA

Tomados esses cuidados basicos, passa-se
a fase seguinte, que é por a mdo na massa, ou
seja, fazer a manutencédo ou conserto exigido
pelas maquinas. £ af que a leitura correta dos
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MANUTENCAO

ESQUEMA DE CIRCUITO HIDRAULICO DE ESCAVADEIRA

Exemplo de
Manual de
Esquema
Hidraulico:
referéncia
fundamental para
0s especialistas

esquemas produzidos pelos fabricantes é fun-
damental para a compreensdo e interven¢ao
em sistemas hidraulicos.

Trata-se de uma documentacdo que serve
de “roteiro” para os técnicos e engenheiros
realizarem a manutencdo, descrevendo-os
minuciosamente. Como lembra Frans Cos-
ta, coordenador de servicos da New Holland
Construction, a correta leitura e interpretagdo
desses documentos sdo fundamentais para
0 procedimento de manutencdo, reparos e
ajustes. Afinal, sistemas hidraulicos sao, em
sua maioria, bastante complexos. “Contudo,
a facilidade ou dificuldade de lidar com eles
depende mais da base técnica que o profis-
sional possui do que do sistema em si”, diz
ele. “Com o tempo e a pratica fica mais facil
a intepretagdo, e 0s esquemas se tornam de
simples compreens&o. Por isso, a New Holland
disponibiliza a sua rede de concessionarios
um ciclo bésico de treinamentos inteiramente
centrado na interpretagdo desses diagramas.”

De acordo com Sandro Ricardo de Gouveia,
especialista da Novak & Gouveia, hé ainda ou-
tro aspecto importante nessa questdo. O grau
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de complexidade de um manual de esquemas
hidraulicos, diz ele, também depende do equi-
pamento em questdo. “Nao diria que sdo es-
quemas complicados, pois isso vai depender
muito da maquina”, explica. “Em alguns mo-
delos, o diagrama pode ser bem simples e, em
outros, muito complexo. De qualquer forma,
a pessoa habilitada devera compreendé-lo.”
J4 o coordenador de servicos da Case CE,
Relton Henrique Cesar, acrescenta outra ca-

REPRODUGAQ

racteristica frequente desses manuais es-
quematicos, que no fim das contas acaba
facilitando sua leitura e interpretacdo. “Nor-
malmente, os esquemas hidrdulicos sequem
normas internacionais, com uma simbologia
padronizada”, comenta. “Se o técnico tiver
um conhecimento prévio do que cada sim-
bolo significa, fica mais facil entender. Ele
consegue pegar o manual de qualquer equi-
pamento e fazer a manutencdo ou conserto.”
Por meio dos simbolos, o profissional sabe
se uma determinada valvula é regulavel ou
ndo, quantas vias ela tem e qual é o sentido
do fluxo do ¢leo, por exemplo. “A Case CE
oferece um curso on-line sobre essas normas
internacionais”, complementa Cesar.

ESSENCIAIS

Apesar disso, muitos técnicos podem enfren-
tar algumas dificuldades para ler e interpretar
corretamente 0 manual. Dentre as principais
causas disso estdo a falta de treinamento ou, até
mesmo, a desatualizacdo conceitual em relacdo
aos modelos de controle e valvulas mais moder-
nos. “Outras dificuldades mais comuns estao
associadas as interpretagdes das simbologias”,
acrescenta Costa, da New Holland Construction.
“E comum encontrar técnicos despreparados
com mais dificuldades em compreender o que
determinado simbolo significa. Também sé&o
comuns os problemas relacionados a normati-

Dificuldades de interpretacao decorrem de desatualizagdo conceitual dos profissionais
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zagdo das simbologias porque, apesar de haver
normas internacionais que padronizam o uso,
os fabricantes divergem em alguns pontos e, até
mesmo, utilizam padronizagdo propria, o que
complica a interpretacdo dos técnicos.”

Seja como for, o Hydraulic Schematics
Manual é concebido especialmente para
técnicos e engenheiros responsaveis por
analises e solucdes de falhas em campo. Ha
ainda aqueles que também utilizam os dia-
gramas hidraulicos na adequagdo de alguns
implementos necessarios a melhoria do de-
sempenho de um equipamento. Como exem-
plo, Costa cita a aplicacdo em escavadeiras
hidrdulicas que necessitam de martelete.
“Nossos esquemas indicam como adequar o
fluxo de 6leo segundo a demanda do imple-
mento”, informa o especialista.

Levando em conta todos esses aspectos, a
importancia do manual ndo pode ser nega-
da. Sem ele, é muito mais dificil (sendo im-
possivel) fazer um diagnéstico de problemas
nos sistemas hidraulicos ou mesmo realizar
uma manuten¢do preventiva ou corretiva
adequada. “Com os esquemas na mdo, a
solugdo é muito mais rapida”“, garante Ce-
sar, da Case CE. De acordo com Gouveia, 0s
diagramas sdo essenciais igualmente para
determinar ou localizar possiveis falhas e
entender como foi projetado cada compo-
nente do equipamento. “Sem o guia, quando
analisamos uma bomba ou grupo de valvu-
las montado, ndo é possivel determinar como
foi projetado, regulado e mesmo como deve
funcionar”, diz ele.

CAMINHO

A partir de um sintoma ou indicios de
um problema no sistema hidraulico, inicia-
-se a analise das possiveis causas, explica
Costa. Nesses casos, sao 0s manuais que
indicam o caminho correto para solucionar
a falha. E ele cita um exemplo, quando o
operador constata que ha lentiddo ao re-
alizar um trabalho com um equipamento.

Com base na analise do diagrama,
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Construir o amanha é
plantar inovacao para colher
desenvolvimento

A Danfoss, por meio de seus sistemas hidraulicos méveis, faz parte
do dia a dia de empresas de construcdo que contam com
magquinario pesado em seus servicos. Durabilidade e gerenciamento
inteligente de energia sao alcangados junto a otimizagdo de
performance e a garantia da construgao de um novo amanha.

Descubra como a Danfoss pode oferecer solu¢des para o seu negocio.
www.powersolutions.danfoss.com.br

30%

menos consumo de
energia comparado
as solucoes hidrauli-

cas convenﬁ' ais
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% Restrigio varidvel 4# Motor ascilante
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Esquemas hidraulicos seguem normas internacionais, com simbologia padronizada

0 técnico avalia quais sdo os compo-
nentes internos que estdo associados
a essa funcdo e descobre o que deve
avaliar: bomba, distribuidor, vélvulas
etc. E, ainda, pode aferir quais sdo as
pressdes corretas que devem ser lidas
para que o sistema como um todo este-
ja em perfeita condicdo de trabalho. Ou
seja, todas essas avaliagdes sdo possi-
veis somente apos a interpretacdo do
esquema hidraulico.

Mas é ai que reside um perigo que pode
causar grandes estragos: o erro de inter-
pretacdo do Hydraulic Schematics Manual.
“A interpretacdo incorreta de esquemas
hidraulicos causa diagnosticos errados e,
por consequéncia, pode provocar demora
na solugdo da falha e, até mesmo, a poten-
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cializagdo dos defeitos e do mau funciona-
mento dos sistemas”, alerta Costa.

Na mesma linha, Gouveia complementa
que “diversos problemas podem ocorrer
devido a md interpretacdo dos diagramas,
desde a remocdo de componentes sem
necessidade por erro de diagnéstico até
causar acidentes”. “Atualmente, os siste-
mas hidraulicos trabalham com pressdes
elevadas e, infelizmente, é comum ver al-
gumas pessoas tentando corrigir proble-
mas sem saber exatamente o que estdo
fazendo, na base da tentativa de acerto e
erro”, adverte.

PROGRAMAS

Para evitar isso, algumas empresas tém
acbes e programas proprios. E o caso das
principais fabricantes do setor, como as do
Grupo CNHi. “Trabalhamos sempre visando
facilitar a interpretacdo, por isso, utiliza-
mos esquemas hidraulicos de acordo com
o padrdo internacional”, garante Costa, da
New Holland Construction. "Além disso,
capacitamos nossos engenheiros e técnicos
para que se sintam sempre confortaveis e
seguros ao analisar um diagrama desses.”

Erro de leitura pode potencializar
defeitos e mau funcionamento dos sistemas

PALFINGER
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Negocios em Sintonia com o Meio Ambiente

A BW EXPO ¢ o evento que reline as empresas e profissionais que oferecem solugbes para a gestao sustentavel dos recursos
naturais, gerando sinergias, parcerias e negocios que visam preservar e melhorar a nossa qualidade de vida e o meio ambiente.

A BW EXPO, dessa forma, assume um compromisso com o futuro do nosso planeta, por meio da criagdo de uma rede
lucrativa e sustentavel, capaz de oferecer as melhores tecnologias e inovagdes para um mercado de desafios crescentes.

Realizagéo: Co-Realizagéo: Patrocinio: Local:
Informacoes e reservas de area:
11 4304-5255 | sobratema@sobratema.org.br
www.bwexpo.com.br




TABELA DE CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS Valores em reais (R$)

EQUIPAMENTO
PROPRIEDADE
MANUTENCAO
MAT. RODANTE
(OMB./LUBR.

PCS. DESGASTE

Caminhdo basculante articulado 6x6 (23 a 251) R$ 235,58 R$ 158,59 R$ 23,21 R$ 82,32 R$ 0,00 R$ 40,50 R$ 540,20

Caminhdo basculante articulado 6x6 (26 a 35 1) R$ 312,44 R$ 200,66 R$ 30,78 R$ 101,02 R$ 0,00 R$ 40,50 R$ 685,40

Caminhdo basculante fora de estrada 30 t RS 87,61 RS 55,44 RS 5,88 R$ 78,57 R$ 0,00 RS 40,50 R$ 268,00

Caminhao basculante rodoviario 6x4 (26 a 30 t) RS 42,14 R$ 39,21 RS 4,59 RS 33,67 R$ 0,00 R$ 30,00 R$ 149,61

Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 45 t) R$ 63,17 R$ 50,20 RS 6,57 R$ 43,03 R$ 0,00 R$ 30,00 R$ 192,97

Caminhao basculante rodoviario 8x4 (36 a 45 t) R$ 75,96 R$ 57,60 R$ 7,91 R$ 50,51 R$ 0,00 R$ 30,00 R$ 221,98

Caminhao comboio misto 4x2 (6 reservatdrios - 5.000 litros) R$ 39,94 R$ 29,71 R$ 3,30 R$ 35,55 R$ 0,00 R$ 28,80 R$ 137,30

Caminhdo guindauto 4x2 (12 tm) RS 42,48 RS 29,25 RS 3,21 RS 35,55 R$ 0,00 RS 26,40 RS 136,89

Caminhao irrigadeira 6x4 (18.000 litros) RS 41,92 R$ 30,62 RS 3,46 R$ 33,67 R$ 0,00 R$ 32,40 R$ 142,07

Carregadeira de pneus (1,52 2,0 m’) RS 42,02 RS 33,20 R$ 3,51 RS 41,16 RS 3,90 RS 34,50 R$ 158,29

Carregadeira de pneus (2 a 2,6 m®) RS 56,42 RS 39,89 RS 4,72 RS 52,38 R$ 5,24 RS 34,50 R$ 193,15

Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m’) RS 84,75 R$ 59,61 R$ 8,27 RS 67,34 R$9,19 R$ 34,50 R$ 263,66

Compactador de pneus para asfalto 10 a 12 t (Sem lastro) R$ 73,31 RS 41,56 RS 5,43 RS 37,42 R$ 0,00 RS 46,92 RS 204,64

Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (10a 14 t) RS 64,23 R$ 37,82 R$ 4,76 R$ 52,38 R$ 5,28 R$ 41,40 R$ 205,87

Compactador vibratdrio - 1 cilindro liso / pé de carneiro (7a 9 t) R$ 47,89 R$ 31,10 R$ 3,55 R$ 44,90 R$ 3,94 R$ 41,40 R$ 172,78

Compressor de ar portatil (250 pcm) R$ 17,44 R$ 16,85 R$ 1,39 R$ 52,38 R$ 0,00 R$ 18,00 R$ 106,06

Compressor de ar portatil (360 pcm) R$ 18,59 R$ 16,80 R$ 1,38 R$ 63,61 R$ 0,00 R$ 18,00 R$ 118,38

Compressor de ar portatil (750 pcm) R$ 50,05 R$ 29,79 RS 3,72 R$ 97,28 R$ 0,00 R$ 18,00 R$ 198,84

Escavadeira hidrdulica (12a 17 1) R$ 46,26 R$ 42,91 R$ 4,85 R$ 44,90 R$ 5,39 R$ 39,60 R$ 183,91

Escavadeira hidrdulica (17 2 20 t) R$ 51,28 R$ 45,83 R$ 5,38 R$ 52,38 R$ 5,97 R$ 39,60 R$ 200,44

Escavadeira hidrdulica (202 25 1) R$ 59,10 R$ 50,38 R$ 6,20 R$ 63,61 R$ 6,88 R$ 43,50 R$ 229,67

Escavadeira hidrdulica (30 a 35 t) R$ 78,82 R$ 67,51 R$ 9,28 R$ 112,24 R$ 10,31 R$ 46,50 R$ 324,66

Escavadeira hidrdulica (35240 t) R$ 91,62 R$ 75,88 R$ 10,79 R$ 123,47 R$ 11,98 R$ 46,50 R$ 360,24

Escavadeira hidrdulica (40 a 46 t) R$ 183,46 R$ 135,96 R$ 21,60 R$ 157,15 R$ 24,00 R$ 46,50 R$ 568,67

Guindaste com langa telescépica RT (51290 t) R$ 197,37 R$ 86,14 R$ 12,63 R$ 41,16 R$ 0,00 R$ 60,48 R$ 397,78

Guindaste com lanca telescpica RT (Acima de 90 ) R$ 319,88 R$ 129,69 R$ 20,47 R$ 56,12 R$ 0,00 R$ 73,92 R$ 600,08

Guindaste com lanca telescopica RT (Até 50 t) R$ 120,60 R$ 58,84 R$ 7,72 R$ 29,93 R$ 0,00 R$ 50,40 R$ 267,49

Guindaste com lana telescopica sobre caminhao AT (51 90 t) R$ 309,64 R$ 118,43 R$ 18,44 RS 41,16 R$ 0,00 R$ 60,48 R$ 548,15

Guindaste com lanca telescopica sobre caminhao AT (912300 1) R$ 558,03 R$ 177,05 R$ 29,00 RS 67,34 R$ 0,00 R$ 73,92 R$ 905,34

Guindaste com langa telescdpica sobre caminhao AT (Acima de 300 t) R$ 1.407,60 R$ 422,34 R$ 73,15 R$ 93,54 R$ 0,00 R$ 100,80 R$ 2.097,43

Guindaste com langa telescdpica sobre caminhao AT (Até 50 1) R$ 128,46 R$ 58,46 R$ 7,65 R$ 29,93 R$ 0,00 R$ 50,40 R$ 274,90

Guindaste com lanca telescdpica sobre caminhao TC (512 90 t) RS 146,14 R$70,19 R$ 9,76 RS 41,16 R$ 0,00 R$ 60,48 R$ 327,73

Guindaste com langa telescpica sobre caminhdo TC (Acima de 90 t) RS 356,26 RS 148,21 RS 23,80 RS 56,12 R$ 0,00 R$ 73,92 RS 658,31

Guindaste com langa telescopica sobre caminhdo TC (Até 50 t) R$ 79,81 RS 45,56 RS 5,33 R$ 29,93 R$ 0,00 R$ 50,40 R$ 211,03

Guindaste sobre esteiras com langa telescopica (51a 90t) R$ 204,00 RS 87,96 RS 12,96 RS 41,16 R$ 0,00 R$ 73,92 R$ 420,00

Guindaste sobre esteiras com lanca telescopica (91a3001) R$ 577,50 RS 195,96 R$ 32,40 RS 67,34 R$ 0,00 R$ 84,00 R$ 957,20

Guindaste sobre esteiras com lanca telescopica (Acima de 300 t) R$1.219,17 | R$ 395,96 R$ 68,40 R$ 93,54 R$ 0,00 R$ 100,80 | R$1.877,87

Guindaste sobre esteiras com lanca telescopica (Até 50 t) R$ 147,33 R$ 67,96 R$ 9,36 R$ 29,93 R$ 0,00 R$ 60,48 R$ 315,06

Guindaste sobre esteiras com lanqa trelicada (512 901) R$ 175,38 R$ 77,86 R$ 11,14 RS 41,16 R$ 0,00 R$ 73,92 R$ 379,46

Guindaste sobre esteiras com lanqa trelicada (91 300 t) R$ 784,12 R$ 260,36 R$ 43,99 R$ 67,34 R$ 0,00 R$ 84,00 R$ 1.239,81

Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (Acima de 300 t) R$ 1.767,58 R$ 566,89 R$ 99,17 R$ 93,54 R$ 0,00 R$ 100,80 R$ 2.627,98

Guindaste sobre esteiras com langa trelicada (Até 50 t) R$ 134,58 RS 63,46 R$ 8,55 R$ 29,93 R$ 0,00 RS 60,48 R$ 297,00

Motoniveladora (140 a 170 hp) R$ 89,82 R$ 45,82 R$ 5,78 R$ 59,87 R$ 6,43 R$ 51,00 R$ 258,72

Motoniveladora (180 a 250 hp) R$ 102,18 R$ 54,18 R$ 7,29 R$ 74,83 R$ 8,10 R$ 51,00 R$ 297,58

Retroescavadeira (70 a 100 hp) R$ 34,91 RS 26,85 R$ 3,19 R$ 29,93 R$ 3,55 R$ 34,50 R$ 132,93

Trator agricola (100 a 110 hp) R$ 25,57 R$ 20,84 R$ 2,11 R$ 37,42 R$ 0,00 R$ 35,70 R$ 121,64

Trator de esteiras (100 a 130 hp R$ 86,46 R$ 59,47 R$ 7,83 R$ 56,12 R$ 8,70 R$ 33,00 R$ 251,58

)
Trator de esteiras (130 a 160 hp) R$ 89,90 R$ 56,91 R$ 7,37 R$ 74,83 R$ 8,19 R$ 33,00 R$ 270,20
Trator de esteiras (160 a 230 hp) R$ 87,69 R$ 70,27 R$ 9,78 R$ 101,02 R$ 10,86 R$ 37,50 R$ 317,12

Trator de esteiras (250 a 380 hp) R$ 260,55 R$ 209,91 R$ 32,45 R$ 145,92 R$ 36,05 R$ 43,50 R$ 728,38

Obs.: Todos os valores apresentados nesta tabela estédo com Data-Base em Outubro/2016.

« A consulta ao site da Sobratema, gratuita para os associados, € interativa e permite a alteragdo dos valores que entram no calculo. Descritivo: Equipamentos na configuragao padrao, com cabina fechada e ar condicionado (exceto compactador de
pneus e trator agricola), tragao 4x4 (retroescavadeira e trator agricola), escarificador traseiro (motoniveladora e trator de esteiras > 120 hp), lamina angulavel (trator de esteiras < 160 hp) ou reta (trator de esteiras > 160 hp), tragao no tambor
(compactador), PTO e levantamento hidréulico (trator agricola). Caminhdes com cabina fechada e ar condicionado, cagamba com revestimento (OTR), retardador (OTR), comporta traseira (articulado), caamba 11 m® solo (basculante rodovidrio
262 301) ou 12 m? rocha (basculante rodovidrio 36 a 45 t), tanque com bomba e barra espargidora (irrigadeira). Caminhdo comboio com 3.500 | a diesel, 1.500 | 4gua, 6 reservatérios e bomba de lavagem.

- Para aperfeicoar as informacdes disponibilizadas, a Sok lizou a dologia de apuracao. Dentre as alteragoes, foi acrescentada a parcela de “Pecas de desgaste” - FPS (ferramentas de penetracdo no solo); No calculo no custo
hordrio de material rodante/pneus foi incluido o tipo de aplicacao do equipamento: leve/médio/pesado; No calculo da parcela “Combustivel e lubrificantes”foi considerada a composicao do combustivel com 47% de Diesel S-500, 49% de Diesel
S-10 e 4% do Aditivo Arla 32. Também foi adotado como base o preco médio do litro do dleo lubrificante para motores grau SAE 15W40 e nivel API (J-4, praticado em Sao Paulo; Foi incluido o valor do DPVAT — seguro obrigatdrio de veiculos
automotores — no cdlculo da sub-parcela de seguros; Foi adotado para o Valor de Reposicao (aquisicao de equipamento novo) um valor orientativo médio sugerido para cada categoria de equif Ao utilizar o prog| interativo no Portal
Sobratema, 0 associado da Sobratema deverd adotar os valores reais de aquisicao efeti pagos pelos equipamentos novos.

« 0 Custo Hordrio Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condices normais de aplicacdo, utilizando-se valores médios, sem englobar horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos,
impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a experiéncia pratica de varios profissionais associados, mas ndo devem ser tomados como Unica possibilidade de combinagao, uma vez que todos os
fatores podem ser influenciados pela marca escolhida, o local de utilizagdo, condigdes do terreno ou jazida, ano de fabricacdo, necessidade do mercado e oportunidade de execugdo do servico. Valores referentes a preco FOB em Sao Paulo (SP).
Mais informagdes no site: www.sobratema.org.br
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IMAGENS: SCANIA
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ROBERTO BARRAL

No dia 1° de junho de 2016, o executivo Roberto Barral
tornou-se o novo diretor-geral das operagGes comerciais da
Scania no Brasil. O executivo chegou para ocupar o posto de
Mathias Carlbaum, que, apds dois anos no pais, assumiu no
mesmo dia a vice-presidéncia das operagées comerciais do
grupo no mundo.

Formado em ciéncias econémicas pela Universidade de Sdo
Paulo (USP), Barral tem pds-graduagdo em administragdo de
empresas pela Fundagdo Getulio Vargas (FGV) e especializa-
¢do em controladoria pela mesma instituicdo. Sua ascensao
coroa uma trajetdria de dedicacdo. O executivo ingressou na
Scania em 1995 e, desde entdo, acumulou sélida experiéncia
nas areas comercial e industrial da empresa.

Em 2006, assumiu a geréncia financeira da Codema, uma
das principais concessionarias da marca no Brasil, periodo
em que aprimorou seus conhecimentos sobre as operagdes
de transporte dos clientes. Quatro anos depois, foi nomea-
do CFO da Scania Ibérica e permaneceu na posi¢do por cinco
anos, até tornar-se diretor-geral do Consdrcio Scania, em 12
de janeiro de 2016. Em margo do ano passado, foi anunciado
como novo diretor-geral da montadora no Brasil.

Agora lider das operagdes no pais, o executivo deu uma
pausa em sua apertada agenda para falar com exclusividade a
MA&T, revelando os desafios que tem pela frente em seu atual
cargo. Acompanhe os principais trechos.
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Ja é possivel ver uma luz no fim do tinel para o mercado brasileiro, garante executivo

e Como avalia o atual momento do
mercado de caminhGes no Brasil?
Continua sendo um periodo de-

safiador. Nestes trés ultimos anos,

os volumes cairam a niveis muito
abaixo do que a industria imaginou.

O mercado de veiculos comerciais é

exatamente um espelho da econo-

mia. E nosso pais parou de crescer

e entrou em profunda recessdo. As-

sim, o reflexo é o mais fiel possivel.

Mas a Scania ndo ficou lamentando

a queda de vendas. Arregacamos as

mangas e permanecemos ao lado do

cliente, pois nestes momentos é que
se comprova o significado da pala-
vra ‘parceria’. E unimos a rede. Mu-
damos nossa estratégia mantendo

o foco no varejo e em novos clien-

tes. Com isso, a Scania conquistou

24% de novos clientes nos pesados

e 40% nos semipesados. Contudo,

para 2017 ja conseguimos ver uma
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luz no fim do tunel, especialmente
no segundo semestre. O cliente aos
poucos vem retomando a confianga
para voltar a investir. Assim, vamos
continuar apresentando solucgdes
para aumentar a rentabilidade e a

disponibilidade das frotas.

¢ Nesse periodo, quais medidas a
empresa adotou para manter a
operagdo no Brasil?

Desde o inicio do desaguecimento
do mercado brasileiro, a Scania voltou
sua producdo para o mercado exterior.
Atualmente, 70% do nosso volume
sdo direcionados para cerca de 30 pai-
ses, sobretudo na Africa, Asia, Oriente
Médio e América Latina.

e Qual é a sua meta como diretor-geral
no Brasil?

Desde que assumi, em junho de
2016, os principais focos da minha
agenda tém sido na proximidade
com o cliente, rentabilidade e sus-

tentabilidade. Além disso, em 2017
a Scania comemora 60 anos de Bra-
sil, em uma trajetéria marcada pela
parceria com os nossos clientes.
Queremos vivenciar um ano especial
com eles, com a nossa equipe e a
nossa rede.

e E como pretende atingir tais metas?
A parceria com o cliente, especial-
mente em um cenario econémico
adverso, ja se comprova no dia a dia
com agdes concretas de confianga
mutua. Contamos com uma rede de
concessionarias ampla e capaz de pro-
porcionar os melhores servigos, dispo-
nibilidade e menor tempo parado na
oficina. O compromisso da Scania é
entregar rentabilidade. Sabemos que o
nosso caminhdo oferece o menor con-
sumo de combustivel, o melhor custo
por quildmetro rodado e conforto su-
perior, traduzindo-se em um produto
Premium. Nosso esfor¢o é constante
para o desenvolvimento de produtos
que evoluam sempre. Adotamos uma
filosofia de trabalhar com melhoria
continua, ou seja, ndo precisamos es-
perar um langamento para trazer uma
nova tecnologia ao transportador.

e |sso abrange metas sustentdveis?

Ser uma empresa sustentavel en-
volve mais fatores do que somente
cuidar do meio ambiente. Significa
atuar nos pilares ambientais, sociais
e econdbmicos de forma a minimi-
zar os impactos causados pela sua
atividade principal. E por isso que
a Scania tem concentrado esforgos
em agdes para reduzir a emissdo de
CO2, promover a mobilidade urbana
e a seguranca nas estradas. Quere-
mos ser parceiros dos clientes nessa
transicdo para um sistema de trans-
porte mais sustentavel.

¢ A Scania sempre apostou em
veiculos movidos a alcool, uma



matriz energética que ja nao recebe

investimentos no pais. Como a marca

Vé o posicionamento deste tipo de

produto?

Globalmente, a Scania acredita em
uma matriz mista no uso de combus-
tiveis. Por isso, disponibiliza em seu
portfélio produtos aptos a trabalhar
com diferentes matrizes energéti-
cas. Uma das tecnologias disponi-
veis no Brasil é o propulsor movido
a etanol. Ja temos Onibus utilizan-
do etanol desde 2011 e, no final de
2015, fizemos a primeira venda de
caminhdes, para a Clariant. Mas, de
fato, o etanol depende de uma sé-
rie de fatores para ser um combusti-
vel vidvel. Nos ultimos tempos, ndo
houve subsidios direcionados pelo
governo e os produtores estdo pre-
ferindo comercializar mais o agucar
e menos o combustivel. O caminhdo
a etanol também necessita de um
investimento de aquisi¢do um pouco
maior do que o diesel e, portanto,
é uma solugdo para empresas com-
prometidas em diminuir os impactos
ambientais de suas operagbes de
transporte. Mas o produto continua
em nosso portfélio.

e Como superar esses desafios para
aumentar as vendas de caminhdes
movidos a etanol no Brasil?

Nossos estudos provam que é uma
opgdo 100% vidvel. A Clariant pode
servir de exemplo concreto para ou-
tras empresas. Os trés primeiros ca-
minhdes a etanol adquiridos por ela,
chamados de Ecotrucks, trabalham 24
horas por dia. Apés um ano de ope-
ragdo, os Ecotrucks — os primeiros da
América Latina — confirmaram a pro-
messa da Scania de reduzir em aproxi-
madamente 90% as emissdes de CO2,
na comparag¢dao com os motores a die-
sel utilizados anteriormente. Apesar
dos desafios, o produto prosseguira no

portfélio e vamos continuar apresen-
tando esta solugdo, que faz parte de
nossa gama, além do GNV e do biome-
tano, que sdo novidades disponiveis
para Onibus.

e Os veiculos comerciais atuais

estdo mais digitais, conectados,

automatizados e com tendéncias

de eletrificacdo. Na sua visao,

quando esses aparatos tecnoldgicos

dominarao as estradas brasileiras?

Infelizmente, é dificil predizer quan-
do teremos infraestrutura interna em
larga cobertura para a diregdo auto-
matizada e a eletrificacdo, por exem-
plo. As rodovias e as cidades precisam
estar preparadas para isso. E, hoje,
ainda faltam aparatos basicos, como
um asfalto eficiente. Contudo, o Brasil
tem um enorme potencial e a Scania
tem suas solugdes para a demanda
futura, mantendo-se pronta para o
momento em que esta realidade che-
gar ao pais. Sobre a conectividade, a

Scania acabou de langar seus Servigos
Conectados no Brasil, utilizando a ex-
periéncia de 200 mil veiculos conec-
tados no mundo para trazer o melhor
ao transportador brasileiro. E estas
tecnologias ainda irdo evoluir muito
por aqui.

e Poderia antecipar alguma novidade
para o mercado de construgao civil?
Por enquanto, ndo podemos revelar

nossos planos. Mas, teremos novi-

dades de produto. Afinal, é um seg-
mento que atualiza suas necessidades
constantemente.

e A proposito, qual é a inser¢do da
marca sueca neste setor?

Sempre tivemos um olhar bem pro-
ximo a este setor. A cada ano, estamos
acompanhando de perto as novas de-
mandas e as necessidades. Esse clien-
te ndo precisa apenas de um caminhdo
robusto, mas deve ter um suporte e
uma solugdo completa que torne sua
operagdo rentavel do inicio ao fim.

Conscientizacdo da importéancia dos servigos ¢ um dos focos da Scania
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Para Barral, Brasil para melhorar sua infraestrutura precisa de obras em diversos niveis

Estamos avangando também na cons-
cientizagdo da importancia dos servi-
¢os, especialmente dos programas de
manutencdo, que geram maior dis-
ponibilidade da frota. Em termos de
produtos, nossa Linha Off-Road foi re-
novada e temos colhido muitos frutos,
pois nossos modelos tém agora uma
identidade 100% para este segmento.
Um DNA verdadeiro, pois temos uma
gama completa de caminhGes de 250
a 480 cavalos e tragOes até 8x4.

e Quais sao as opgoes de
financiamento que a marca pratica
na construgdo?

Oferecemos solugbes de financia-
mentos pelo Scania Banco e outros
bancos parceiros, que contemplam Fi-
name, CDC, Leasing e Leasing Opera-
cional (Scania Banco), com taxas muito
competitivas. H4, ainda, a opgdo pelo
Consorcio Scania, com parcelamento
do bem em até 100 meses, sem juros

REVISTA M&T

™

e sem entrada.

e Qual a sua analise em relagdo a este
nicho de mercado no Brasil?
Infelizmente, este segmento estd

praticamente parado no Brasil. Sem-

pre teve uma grande participagdo nas
vendas, e acredito que gradativamen-
te voltara a ter nos préximos anos.

Espero que ndo demore muito tempo,

pois o Brasil precisa de obras para me-

Ihorar sua infraestrutura em diversos

niveis, desde modais até mobilidade

urbana.

e Qual é a posi¢ao da marca para
veiculos “off-road” em nivel global?
Mundialmente, a Scania tem uma

grande participacdo no segmento e,

como ocorre no Brasil, também tra-

balha na base da segmenta¢do. Ou
seja, analisando e atuando nos ni-
chos. Cada pais tem uma necessida-

de e caracteristicas peculiares. Cabe a

Scania desenvolver o melhor produto

para cada mercado. Estamos sem-
pre atentos para trazer novidades da
oferta global. O cliente tem sempre a
disposi¢do o que ha de melhor.

e Qual é a previsao de vendas para o
mercado interno neste ano?

Temos uma expectativa de cres-
cimento de 10% a 15% no mercado
doméstico acima de 16 toneladas, do
qual participamos com linhas semipe-
sadas e pesadas.

e Em 2015, a Scania nao participou

da Fenatran. A marca pretende

participar neste ano?

Sim, vamos comemorar nossos 60
anos na feira. Sera uma oportunida-
de para mostrar aos clientes nossas
mais recentes solugdes em produtos
e servigos.

Saiba mais:
Scania: www.scania.com/br/pt/home




ANUNCIE NA PUBLICACAO QUEE
REFERENCIA NO MERCADO DA
CONSTRUCAO E MINERACAO

0 CONTEUDO QUE VOCE JA CONHECE, AGORA EM FORMATO DIGITAL.
Este ano, o Guia passa a ser totalmente digital, mas vocé pode veicular
a sua publicidade como era antes.

li-’_ {SOBRETEMA DF ECUAPRMENT DS

IDENTIFIQUE,
COMPARE E ESCOLHA!

GUIA
L BOERATEMA OE
—— POUPANENTOS

Vocé pode incluir suas mensagens publicitarias, com custo menor do que o impresso.
Essa é uma publicacao com dados técnicos dos equipamentos para construcao comercializados no pais,
com o objetivo de trazer aos profissionais todas as op¢oes de equipamentos disponiveis no mercado.

No site do Guia Sobratema, o usuario pode fazer comparacao entre até 5 equipamentos (da mesma familia)
em uma mesma tela de consulta.

0 Guia Sobratema também esta disponivel no site em formato PDF e para download em tablets e smartphones.

Para mais informacoes, acesse: www.guiasobratema.org.br




INTERNACIONAL

CONTEUDO EXCLUSIVO KHL

Novos ares para
a construcao

recente realizacdo da
ConExpo-CON/AGG
2017 pode ter marcado
um ponto de virada para
o mercado continental de constru-
¢do. De acordo com os organizado-
res da maior feira dos EUA, o otimis-
mo percebido entre os participantes
foi a grande noticia a se destacar.
Segundo a AEM (Association of
Equipment Manufacturers), entida-
de que redne os fabricantes de ma-
quinario dos EUA e que organiza a
feira, o nimero de expositores em
Las Vegas neste ano foi recorde, com
2,8 mil empresas. Além disso, 128
mil pessoas compareceram ao even-
to, das quais cerca de 20% prove-
nientes de outros paises (de um to-
tal de 150 paises representados). Se
levarmos em consideracio apenas a
parcela de compradores, o nimero
foi 8% maior do que o registrado na
edicdo anterior, em 2014. Contando
apenas os compradores dos EUA, o
nimero cresceu 16% no periodo.
Para além do aspecto comercial,
no plano institucional a grande no-
vidade a ser celebrada por todos na
América Latina foi a inédita asso-
ciagdo da Sobratema com a Messe
Miinchen para realizagdo dos gran-
des eventos da construc¢do no Brasil
(como o leitor pode conferir na pag.
28). Sem duvida, serda um aporte ao
mercado como um todo, pois esti-
mulara a ado¢do de mais e melhores
tecnologias, com reflexo na produti-
vidade das empresas e na seguranga
dos trabalhadores.
Sdo fatos que parecem indicar

novos ares. Ainda que de manei-
ra timida, ao sul do Equador ja se
respira mais otimismo, tanto na
macroeconomia como no setor da
construcdo pesada, infraestrutura
e maquinario. Que o diga o Banco
Mundial, que soltou uma previsao
de crescimento médio para a Amé-
rica Latina e Caribe de 1,2% para
2017. Se o Brasil ainda se levanta
lentamente do tombo que tomou,
paises vizinhos esbanjam previsdes
de 4,2% (Peru) ou 3,6% (Paraguai)
para o ano. Em ambos os casos, com
a construcio a frente.

Visto de maneira mais ampla, tal
contexto ja deveria justificar um
alivio no setor, mesmo que timido.
Dependendo da insercdo comercial
tipica de cada segmento da indus-
tria, é certo que, em maior ou me-
nor grau, ja ha oportunidades. Seja

Iniciando pela M&T Expo 2018, parceria entre Sobratema e Messe Miinchen estimulara o setor na América Latina

no Brasil, com a retomada de mais
de mil obras paralisadas, seja na
pujan¢a de mercados vizinhos. Al-
guns deles em franca ascensao, ou-
tros solidificando uma recuperacio,
como a Argentina.

O fato é que as portas latino-ame-
ricanas sempre estiveram abertas
as empresas nacionais. Os instru-
mentos para uma internacionaliza-
¢do segura e planejada ja estdo dis-
poniveis, tanto por parte de drgios
como a APEX, como de consultorias
especializadas. O dever de casa do
setor é manter uma gestao altamen-
te profissional e alcang¢ar a maxima
qualidade em produtos e servigos.
Afinal, muitas empresas brasileiras
ja tém o nivel de profissionalismo e
competitividade necessarios para
abocanhar as oportunidades glo-
bais que se anunciam.

ABRIL/2017
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Garantindo assertividade a operagdo, escaneres de parede auxiliam
na deteccdo de diferentes tipos de materiais durante a perfuracao de
estruturas de alvenaria drywall, e madeira

programados.
algum cano ou fiagdo é um risco real, que pode trazer Segundo Renan Gongalves, gerente de produto da
contratempos em obras de acabamento na construgdo. linha de medic¢do da divisao de ferramentas elétricas
Contudo, gragas a tecnologia, isso pode ser evitado da Bosch Brasil, os detectores de fato proporcionam
com a utilizacdo de escaneres de parede. Com essa mais praticidade e seguranca na realizacdo de diversos
ferramenta, é possivel identificar tubulagdes, cabos de servigos, facilitando o dia a dia do construtor e, ao mes-
energia e outros tipos de estruturas internas, evitan- mo tempo, aumentando a produtividade e a precisao
do assim varios problemas e gastos indesejados e ndo do trabalho. “"Muitas vezes, para fazer uma reforma ou
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Composto de
galvanizacao a frio
protege da corrosao
Produzido pela Quimatic Tap-
matic, o composto CRZ é indica-

do para aplicagdo em pontos de
solda e estruturas de ferro e ago que
necessitem de protecdo anticor-
rosiva extrema. Por meio de fusao
eletroquimica, o produto forma uma
camada protetora que penetra na
porosidade do metal, aumentando
sua resisténcia a corrosdo e varia-

¢Oes de temperatura.

Kit de bomba gera até 21
MPa de pressao limpa
Divisao da Fluke Corporation, a

Fluke Calibration langa no mercado
brasileiro seu novo kit de bom-

ba para teste pneumadtico Fluke
700HPPK, uma ferramenta portatil
que gera e ajusta pressdes pneuma-
ticas de até 21 Mpa para dispositivos
em teste (DUTSs), sem precisar de
cilindro de nitrogénio ou outras

fontes de pressdo externa.

' 70 REVISTA M&T

Ferramentas séo utilizadas em contato direto
com a superficie, identificando tubulagdes, cabos e
outras estruturas internas

realizar instalagdes, o proprietario do
imovel ndo tem a planta original para
que os profissionais identifiquem a
estrutura e facam o trabalho com
mais assertividade e sem imprevis-
tos”, explica Gongalves. “Por isso o
uso de escaneres de parede é tdo
importante.”

MULTIDETECTOR

De maneira geral, conforme explica
Rodrigo Oliveira, instrutor de treina-
mentos técnicos da Stanley Black &
Decker, as ferramentas sao utilizadas
em contato direto com a superficie a
ser escaneada, no momento em que
se faz necessario desviar (ou acertar)
em guias ou montantes metalicos,
bem como identificar por onde per-
corre a rede elétrica.

Desse modo, as aplicagdes dos
detectores em obras sdo muito
diversificadas, sendo indicadas tanto
para eletricistas, marceneiros e car-
pinteiros, como para encanadores e

STANLEY

empreiteiros. Na Bosch, os detecto-
res profissionais sdo projetados para
identificar metais magnéticos e ndo
magnéticos, cabos elétricos, estrutu-
ras em madeira e tubos de plastico.
“A profundidade maxima varia de
acordo com o modelo de detector e
o tipo de material, podendo ir de 38
mm a 150 mm”, diz o executivo.

Para detectar cabos energizados,
por exemplo, o modelo D-Tect 120
Professional permite uma profun-
didade méaxima de detec¢do de 60
mm, mas pode alcangar 120 mm para
materiais ferrosos. Segundo Oliveira,
a ferramenta detecta objetos ao ser
posicionada sobre o ponto de perfu-
racdo, sem necessidade de se mover
o equipamento.

Além deste, a empresa também
disponibiliza outro escaner de parede
— 0 D-Tect 150 — que consegue de-
tectar varios materiais, como canos,
estruturas de cobre, madeiramento e

Aviso sonoro e optico indica o material que esta por
tras da parede e a profundidade de perfuragao
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fiacdo elétrica, em profundidades que
chegam a 150 mm por tras da parede.
O modelo é indicado para paredes

de drywall, painel de calor (paredes e
pisos revestidos com tubulagdes para
aquecimento) e alvenaria. “Um aviso
sonoro e Optico indica o tipo de ma-
terial que esta por tras da parede e a
profundidade maxima de perfuragdo”,
comenta o especialista.

Além desses dois modelos, a fa-
bricante conta ainda com o GMS 120
Professional, um detector com pro-
fundidade méaxima de 120 mm e trés
modos de detecc¢ao para diferentes
aplicacdes: pré-fabricados e acaba-
mentos, metal e condutores elétricos.
Os detectores da marca apresentam
diferentes tipos de tecnologias, todas
patenteadas. "Esses modelos pos-
suem empunhadeira ergondmica e sdo
compactos, o que proporciona maior
facilidade de uso em areas estreitas,
de dificil acesso e com irregularida-
des”, diz Gongalves.

OPCOES

Com oferta ampla de solugdes, o
mercado brasileiro apresenta op¢oes
para o construtor. E o caso da
Milwaukee, que produz equipamentos
que podem ser aplicados para detec-
¢do de colunas de fixagdo em paredes
de drywall, madeira ou PVC e de ma-
teriais ferrosos (a¢o) e ndo ferrosos
(aluminio e cobre) em alvenaria.

De acordo com o gerente da empre-
sa, Vagner Ferreira, o equipamento
detecta materiais até 152,4 mm e
possui quatro rodas (duas superiores e
duas inferiores), que facilitam o deslize
sobre a superficie de aplicagdo. "O es-
caner funciona com bateria de 12 volts,
conta com indicador para marcacao
de furagdo e calibracdo para todas as
superficies”, explica o executivo.

J4 os escaneres da Stanley Black &

MILWAUKEE

SUPLEMENTO ESPECIAL
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Equipamentos podem ser aplicados na detecgdo de
colunas de fixagao em diversos tipos de paredes

Decker sdo destinados para paredes
drywall ou em steel frame (sistema
de construgao a seco constituido por
uma estrutura leve de perfis de ago
galvanizado). Suas aplica¢des abran-
gem a detecgdo de materiais como
metal, madeira e eletricidade. "Uma
das principais fun¢des do equipamen-
to é minimizar a quebra de paredes
em drywall, além de qué facilitam o
encontro de pontos especificos em
paredes drywall para realizacdo de
ancoragens”, detalha Oliveira.

Para o segmento, a fabricante conta
com dois modelos de detectores,
que funcionam por meio de pilhas.
O escaner digital Saso utiliza LEDs
indicadores, que informam os locais
das bordas dos materiais detectaveis.
“Esse equipamento tem design ergo-
nomico e botdes de punho suaves,
que proporcionam conforto e controle
total da ferramenta”, diz o instrutor
da marca.

A Stanley também conta com o de-
tector de metal Digital S300, que traz

Mascara inteligente
para solda traz ajuste
automatico

Chamada de “mascara inteligen-
te”, a mascara de escurecimento
automatico Vonder MSV 913 é
produzida em polipropileno com
visor automatico de cristal liquido.
O produto dispensa a troca de
lentes durante o processo de solda,
ajustando-se automaticamente a
capacidade visual do operador por

meio de um botdo de tonalidade.

Bomba submersivel
OCUpa menos espaco
Projetada para recalque de 4gua
limpa em esgotamentos, drenagens
ou transferéncia de agua limpa, a
bomba submersivel BSAL-32 da Fer-
rari & equipada com succdo inferior,
requer pouco espago para instalacdo
e conta com cabo elétrico de 12 m,
motor IP-68, alca para movimenta-
¢do e grade de sucgdo, que protege a

bomba contra particulados.
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Serra marmore promete
poténcia e leveza
Desenvolvida no pais pela Bosch,

a serra marmore Titan é considerada
uma das mais potentes da categoria,
com 1.500 W. Segundo a fabricante,
0 equipamento proporciona maior
alcance para cortes em virtude do
design da placa-base, que é de facil
ajuste e ndo requer uso de chaves. A
ferramenta esta disponivel em dois

modelos e sete versdes.

Nova geragdo de sistema
de soldagem chega ao
mercado

A Fronius traz para o mercado
brasileiro uma nova geracdo de seus
sistemas monofasicos de soldagem
de eletrodos. Prometendo caracte-
risticas mais eficientes de soldagem,
0s novos modelos TransPocket 150
eTransPocket 180 contam com
regulador digital, que adapta a
caracteristica da fonte de solda para

o eletrodo a ser soldado.

c 72 REVISTA M&T

visor em cristal liquido e oferece
uma busca mais apurada, informan-
do o centro dos materiais detecta-
veis. A profundidade de detecgdo
deste modelo varia de acordo com
o tipo de material encontrado. Para
metais ferrosos, o equipamento
detecta até 76 mm, enquanto para
metais ndo ferrosos o alcance é de
38 mm e para deteccdo tipo AC —
responsavel pela identificagdo dos
fios elétricos — é de até 52 mm.

Em relagdo a manutengdo das
ferramentas, como explica Ferrei-
ra, da Milwaukee, ndo existe um
reparo especifico. "No entanto,
considerando que se trata de um
equipamento de precisdo, o escaner
de parede requer alguns cuidados
pontuais, especialmente em relagao
ao manuseio e limpeza”, conclui o
gerente.

Escaner de parede requer cuidados em
relagao ao manuseio e limpeza

Eathviax

Bosch: www.bosch.com.br
Milwaukee: www.milwaukeebrasil.com
Stanley Black & Decker: www.stanleyferramentas.com.br
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Ajude-nos a fazer o bem.

Somos uma entidade de carater assistencial, sem fins
lucrativos e com finalidade educacional e formadora.

Oferecemos atendimento a criangcas
em situagdo de abandono, vitimas
de maus tratos ou abusos, visando

seu bem-estar, junto as varas da
Infancia e o Conselho Tutelar.
Nossa proposta é fazer com que o
abrigo seja o mais parecido com um
lar, oferecendo atividades de cultura
e lazer, assisténcia
médica e instrucdo por meio de
acordos com escolas.

COLABORE
COM DOACOES

Entre em contato
com a CASA.

R. Alianca Liberal, 84 - Sao Paulo - SP
Tel.: 11 3537. 9619 | 3644.3915
casadopequenocidadao.com.br

DOE PARTE DE SEU
IMPOSTO DE RENDA

Pessoas juridicas até 1%
e pessoas fisicas até 3%.

Consulte o site
para mais detalhes.

Casa Do Pequeno Cidadao
Nossa Senhora Aparecida
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COLUNA DO YOSHIO

O futuro a ser criado

MARCELO VIGNERON ' e
-
b -

Nos momentos

de maior desafio
€ que se torna
essencial pensar
mais sobre a

vida e sobre

as mudancas

na sociedade,
atentando-se aos
fatos que indicam
novos caminhos.”

7"' REVISTA M&T

tualmente, a fase pela qual passamos no Brasil certamente nédo é
das mais férteis para a nossa sociedade, com todos os fatos de-
sestimulantes ocorridos nos Ultimos trés anos, até como conse-
quéncia de mudancas profundas no cenério global, mas também

doméstico.

Ao comentar o assunto com executivos de diversos setores, percebe-se que
nem todos vivem as mesmas dificuldades nos negdcios, mas absolutamente
todos — sem excecao — sofrem de um desconforto inédito ao tentar sintetizar as
perspectivas futuras.

Pela sua complexidade, tal cenario pode causar apatia mental e deciséria nas or-
ganizacdes, tornando obrigatdrio refletir sobre o futuro e encontrar caminhos para
0s negocios. Por ora, faz-se extremamente necessario cuidar do caixa e das des-
pesas da empresa, ajustando continuamente a estrutura a conjuntura. Da mesma
forma, profissionais vivem a sombra do “downsizing” das organizacdes, que estao
demitindo e terceirizando sem parar.

Tem sido comum, mesmo em niveis considerados estratégicos em outros tempos,
propor-se um novo modelo “PJ” (Pessoa Juridica), que reduza os custos e desonere a
empresa, numa espécie de “meia demissdo”. Assim, muitos profissionais experientes
sentem que perderam seu Ultimo emprego pleno e que, agora, precisam empre-
ender para estender sua vida Util no mercado em busca de uma renda digna. Feliz-
mente, ainda hd muitas oportunidades para aqueles que adquiriram competéncia e
habilidades ao longo da carreira. Para muitos, é hora de tomar as rédeas da sua pro-
pria vida e deixar o conforto das corporagdes que sempre cuidaram, em maior ou
menor grau, da vida dos seus colaboradores. E duro perceber que é o mercado que
estabelece o preco do trabalho, dentro de uma incOmoda lei da oferta e da procura.

Mas uma nova realidade precisa ser pensada em termos de modelos de negécios
para as empresas, muito além de um “canvas” superficial. Precisa ser projetada em
termos de competéncias e habilidades voltadas para um futuro afetado por rapidas
mudancas, em termos de obsolescéncia do emprego, num modelo de vida profis-
sional mais livre e definido pelas suas préprias vontades.

Enfim, nos momentos de maior desafio é que se torna essencial pensar mais so-
bre a vida, informa-se sobre as mudancas na sociedade, atentando-se aos fatos que
impactam nossas vidas e indicam novos caminhos. Voltemos ao principio e a capa-
cidade que distingue o ser humano de todos outros seres vivos.

A capacidade exclusivamente humana de imaginar o futuro.

*Yoshio Kawakami
é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema



Viva o Progresso.

Pas-carregadeiras LiebherrL 538 /L 556 /L 580

« Baixo consumo de combustivel e menor desgaste
de freios devido ao sistema de translacao hidrostatico

« Alta produtividade e elevada carga de tombamento
devido a montagem diferenciada do motor

» Menor desgaste dos pneus por meio da regulagem
gradual da forca de tracao

» Cagambas entre 2,3 m® até 14,0 m®

www.liebherr.com.br
info.lor@liebherr.com
www.facebook.com/LiebherrConstruction




CONHECA A
FAMILIA DE
PRODUTOS
AMMANN

MAXIMIZE SEU INVESTIMENTO

Qual a semelhanca entre o compactador de placa, o menor compactador,

a usina de asfalto de maior capacidade de producao e todos os outros produtos do
portfolio de Equipamentos da Ammann?

- Inovagdo que aumenta a produtividade e a eficiéncia dos equipamentos; melhorando
consideravelmente o resultado final
 Pecas e componentes que garantem uma longa vida util, criando a melhor relacdo custo-beneficio

« O comprometimento de um negocio familiar que prospera na industria de construcao por
quase 150 anos mantendo hoje em dia as mesmas promessas — e conhecendo o que os clientes
necessitarao amanha

Ammann do Brasil, Av. Ely Correa, 2500/Pavilhdes 21 & 22, Bairro Sitio Sobrado,

CEP: 94180-452 Gravatai -RS- Brasil, Tel. +55 51 3945 2200, info.abr@ammann-group.com AM MAN N
Para obter mais informacdes sobre produtos e servicos, visite: www.ammann-group.com

GMP-1292-00-P2 | © Ammann Group




