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COMPACTADOR VOLVO.
CONFORTO, VISIBILIDADE E e
DESEMPENHO EM ALTO NIVEL.  R=t=

W

Produzidos no Brasil, os compactadores SD105 apresentam excelente
desempenho ao compactar diferentes espessuras e materiais em menos
passadas. Suas cabines permitem visibilidade ao redor do equipamento,
oferecendo mais seguranga e conforto para o operador. E a tecnologia Volvo
no caminho da produtividade.

Conhega mais sobre os compactadores SD105 em seu distribuidor Volvo.

www.volvoce.com

Yi . .
£ facebook.com/volvocebrasil v @VolvoCEGlobal @ VolvoCEBrazil Volvo Construction Equipment



EDITORIAL

Desde o langamento da Matriz de Responsabilidades
da Copa, um documento firmado em 2010 por Uniao,
estados e cidades-sede que listava 56 obras e previa
R$ 15,4 bilhdes em investimentos para o torneio
(niimeros que posteriormente cairam para 41 obras
e R$ 8 bilhoes, respectivamente), criou-se muita
expectativa sobre o chamado “Legado da Copa”.

Em um pais com um déficit gritante de
infraestrutura - que induz a uma falta de
produtividade sistémica -, as expectativas eram as
melhores possiveis, principalmente em relagéo as
obras de mobilidade previstas em diversos estados,
incluindo expansdo e construcdo de avenidas, criacdo

O legado da

Copa para o pais

do BRT (Bus Rapid Transit) Leste/Oeste (PE), do
corredor Aeroporto/Rodoferroviaria (PR), das
intervencgdes viarias no entorno da Arena Corinthians
(SP), da implantagdo do corredor de BRT Transcarioca
(R]) e outras. Mas ha casos esdruxulos como Manaus,
que pediu a exclusao das duas intervencdes que
estavam na lista original - uma linha de BRT e o
monotrilho - porque nio ficardo prontos em tempo
habil. Ou mesmo a pavimentacdo do entorno do Beira-
Rio (RS), que sequer saiu do processo de licitacao.
Quanto as obras para implantacio de veiculos leves
sobre trilhos (VLTs), os cinco projetos previstos
também foram adiados e podem até ndo sair do papel.

“Em um pais com um déficit gritante de

infraestrutura, as expectativas eram

as melhores possiveis, principalmente

em rela¢do as obras de mobilidade”

de corredores, implantacdo de meios mais eficientes
de transporte coletivo etc. E, evidentemente, toda essa
movimenta¢do também representaria um inestimavel
estimulo para o setor de equipamentos.

Porém, faltando apenas alguns meses para o inicio
do Mundial, o que se conclui é que o “legado” pode
se resumir a uma duzia de estadios modernos,
aeroportos um pouco melhor estruturados e algumas
poucas obras de mobilidade urbana efetivamente
concluidas. Isso porque, das intervencdes prometidas
no documento, apenas cinco (de pequeno porte)
ja foram concluidas, a maior parte continua em
construcdo, enquanto outras simplesmente foram
deixadas de lado.

Se ndo chegarem a tempo, algumas obras ao menos
devem ser concluidas apds o evento, como é o caso

As causas para tantos volteios sdo as mais diversas,
dizem os analistas. Desde atrasos em licitac¢des,
dificuldades em desapropriacgdes, erros de projeto,
questOdes ambientais, prazos apertados para
conclusdo... Tudo tem sido aventado para justificar
o injustificavel, que é perdermos uma oportunidade
historica de fazer o Brasil realmente avancar. Afinal, o
que trava o pais - como ocorria em outros tempos - ja
ndo é a falta de investimentos e muito menos a oferta
de tecnologias e equipamentos apropriados, como
o leitor pode conferir nesta edicdo em reportagens
sobre caminhdes, motoniveladoras, manipuladores,
locagdo, p6s-venda e outros assuntos. Boa leitura.

Claudio Schmidt
Presidente do Conselho Editorial
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FORA DE ESTRADA
Pesados na area

MOTONNELADORAS
Novamente em cena

POS-VENDA
O préximo estagio

MANIPULADORES

TELESCOPICOS
Em busca do ponto mais alto
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CONEXPO 207 4 Capa: Operagao em condigdes

extremas exige forca de tragdo

Foco total na industria de caminhio articulado fora de
estrada (Foto: Volvo CE).

EMPRESA

Ampliando a oferta VOMENTO M&T

j PECAS E SERVICOS
~ Po6s-venda torna-se elemento-
chave na decisao de compra

RENTAL
Em busca da consolidagao

| A ERA DAS MAQUINAS
=1 A chave da evolugdo na
¥ construcéo rodovidria

FABRICANTE
Em dose dupla

MANUTENCAO
Quando o problema

IMPLEMENTOS esta na embreagem

Vassouras hidraulicas
ganham terreno no Brasil

ENTREVISTA

“As empresas
estrangeiras acham caro
0 produto brasileiro”

& TRANSPORTES ESPECIAIS
! Extrapesados ganham m
nova associagao no pais

SECOES

08 PAINEL 84 TABELA DE CUSTOS 85 COMPACTOS & FERRAMENTAS m COLUNA DO YOSHIO



“ESCOLHEMOS A CAT PORQUE ELA OFERECE
ASSISTENCIA NOS LUGARES MAIS REMOTOS."
Luciana Neve, U&M Mineracao.

A mineracao leva a U&M para lugares remotos como Juruti, no Para. Mas isso
ndo é problema para a Cat. Os revendedores Cat® sdo.determinados e estao
sempre ao lado da U&M. Algo essencial para quem nao pode atrasar suas
entregas e precisa de uma assisténcia rapida e eficiente, mesmo que isso
signifique mandar as pecas por uma balsa. Onde outros veem obstaculos, Cat
ajuda vocé a-achar solucdes. frator.cat.com.br

CONSTRUIDA PARA FAZER:

© 2014 Caterpillar. All Rights Reserved. CAT, CATERPILLAR, CONSTRUIDA PARA FAZER, seus respectivos logotipos, “Caterpillar Yellow” e
aidentidade visual “Power Edge”, assim como a identidade corporativa e de produtos aqui usada, sdo marcas registradas da Caterpillar
e ndo podem ser usados sem permissao.
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New Holland amplia

linha de tratores
A fabricante amplia seu portfdlio com a introdu¢do de novos

modelos de poténcia intermedidria. Fabricada em Curitiba
(PR), alinha T7 inclui trés modelos na versdo mecanica e trés
na versao Semi Powershift Command, oferecendo recursos
como computador de bordo Intelliview 1V, cap6é com fardis cat

eyes e piloto automatico.

WEBNEWS

- 2 e

Paladin iniciara
producao no Brasil

Primeira unidade da empresa fora dos EUA, a fabrica de

Guaranésia (MG) iniciard a producdo de attachments no pais

Wirtgen incorpora
novo sistema a fresadoras

A empresa langcou um novo sistema cambidvel de porta-

com valetadeiras, bracos de retroescavadeiras, fresadoras de
asfalto, garfos pallet, perfuratrizes e vassouras para diversas
aplicagbes.

-ferramentas para fresadoras a frio que ja integra todos seus
equipamentos de fabrica. Segundo a empresa, o sistema HT 22
oferece forca superior de tensdo prévia e aumenta a vida dtil
do tambor de fresagem, prolongando os intervalos de servico
de 250 a 500 horas.

Rede

A Scania inaugu-
rou anova Casa
Rovema Vilhena
(RO), que foi
totalmente rees-
truturada e passa
a contar com

Avanco

A Ciber Equipa-
mentos Rodovia-
rios fechou 2013
com faturamento
bruto de R$ 408
milhdes, valor que
representa uma

Organizacao
Com nova estrutu-

ra de liderancas, a
Manitowoc Cranes
nomeou os vice-presi-
dentes Larry Weyers
(produtos), Josef
Matosevic (opera-

alta de 44% em ¢Bes) e Dean Nolden 3.700 m*de drea
relacdo ao ano (finangas). construida.
anterior.

8 REVISTA M&T

Fabrica
Especializada em sis-
temas de construgao
a seco, a multina-
cional alema Knauf
abrird na Bahia sua
segunda fabrica no
Brasil, com investi-
mento estimado de
R$ 150 milhdes.

Joint venture
A Metso e a LiuGong
formaram uma joint
venture para fabrica-
¢do de plantas mdveis
de britagem e solugbes
de peneiramento na
China. A empresa se
chamara LiuGong
Metso.

Recorde
Com forte cres-
cimento fora da
Europa, a Palfinger
anunciou receita
recorde de 1 bilhdo
de euros em 2013,
0 que representa
um acréscimo de
4,9% sobre 0 ano
anterior.

Evento

A Messe Miinchen
e a AEM (Associa-
tion of Equipment
Manufacturers)
anunciaram a orga-
nizagao conjunta
da Bauma Conexpo
Africa, que acon-
tece em setembro
de 2015.



KBW fabricara

guindastes no Ceara

A saudita KBW anunciou investimento de R$ 40 milhdes para
instalagdo de uma fébrica de guindastes no Ceara. Ainda neste
ano, a unidade iniciara no local a produ¢do de equipamentos
daitaliana Raimondi Cranes, uma das maiores fabricantes
globais de guindastes recentemente adquirida pelo grupo do
Oriente Médio.

Case IH apresenta nova
geracao de média poténcia

A Case IH traz ao mercado quatro novos modelos de tratores
de média poténcia da linha Puma. Segundo a empresa, a nova
geracdo oferece op¢Ses com motores e transmissoes eletroni-

cos, além de diferenciais como o sistema de gerenciamento de
poténcia (APM), que permite economia de até 24% no consu-
mo de combustivel.

YANMAR

Solutioneering Together

BN 2 Yo | LR
COMPACTA NO TAMANHO GRANDE NO DESEMPENHO.

Para mais informacgbes entre em contato pelo niemero (13) 3801 9200 ou consulle nossos Revendedores: 6
Lass Maquinas (5P) Ecoeng (5P} 505 Guindastes (SP) Liftractor (SP) Sami Maquinas (SP)

Tel.: {15) 3282-5109 Ted.: (18) 3908-3358 Tel.: (19) 3543-7777 Tel.: (11) 3641-3634 Tel.: (16) 3713-2600 .
augustof@lass com.br edusrdoscoengbniigmail.com kleben@sosempilhadeiras.com. br lucianof@robemar.com.br comarcialsamimaquinas.com.br

Dafonte (RN /PB/PE/AL) Sermaq (PR /SC) Tratomag (FPA [ MA) Dimaq (MT) Tratermadq (AP)

Ted.: (B1) 3087-0266 Tel.: (49) 3329-9994 Tel.: (91) 3342-4400 Tel.: (65) 3685-1040 Tel.: (96) 32511017

dafoented@dafonte.com.br sermagifsermag. net.br tratomagiEtratomag.com.br diego@dimageampotral.com.br  tratormag@Eitratormagmagquinas, com br
Tractorbel (RJ [ MG [ ES) Unytarra (RS) Formaquinas (CE [/ PI) Tractorgyn (G0 Tramix (BA 7 SE)

Tel.: (31) 2105-1455 Tel.: (54) 3238-8800 Tel.: (85) 3474-3819 Tel.: (B2) 3923-287T1 Tel.: {71) 3391-1553

vendasiitractorbel comobr comprasunytena.com.br formagquinas@iformagquings.com carlosi@tractorgyn.com,br tram | xequlpamentosgtramicequipamentes.com. b

http://www.yanmar.com.br YANMAR SOUTH AMERICA IND. OE MAQ. LTOA.
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ESPACO SOBRATEMA
v WORKSHOP

A serrealizado no dia 8 de

abril no Centro Brasileiro Brita-

A fabricante britanica anunciou o nico (SP), 0 evento contara com
inicio da fabricagdo da pa carre- - quatro palestras relacionadas ao

gadeira 426ZX em sua unidade de T sl NG tema Gest3do de Riscos nas Obras
Sorocaba (SP). Segundo a JCB, a : - & _Desafios e Solucdes, incluindo
implantagdo da nova linha de pro- rsm Bl riscos ambientais, planejamento

ducdo recebeu investimento de 5,7 logistico, seguros, acidentes e

milhGes de reais e levou 12 meses seus impactos na construcdo civil.

para ser concluida. B, Inscri¢bes:

www.sobratemaworkshop.com.br

MISSAO EMPRESARIAL

A primeira missdo empresarial
de 2014 levou empresarios brasilei-

Scania obtém ros para a Conexpo-Con/Agg 2014.

desempenho recorde Durante o evento, a Sobratema
Com mais de 20 mil emplacamentos de também divulgou suas publicagdes

caminhdes e &nibus, a Scania bateu seu re- e feiras, em especial a M&T Expo,

corde histdrico de desempenho em 57 anos maior feira de equipamentos

de atuacdo no pais. Segundo a empresa, o para construcdo e mineracao da

resultado — que representa uma alta de 77,8% América Latina, que ocorrera no

sobre 2012 — garante a lideranga da categoria préximo ano.

dos pesados, com 32% de participagdo.

GUIA SOBRATEMA

Ao todo, 2.477 equipamentos
estao disponiveis para consulta
no site. Referéncia indispensavel,

PERSPECTIVA a plataforma permite comparar
diversos modelos de uma mesma
familia, contribuindo para a sele-
¢do adequada de maquinas nos
canteiros. Acesse:
www.guiasobratema.org.br

INSTITUTO OPUS

Cursos em mar¢o

10-13 | Supervisor de Rigging | Sede da Sobratema
17-19 |  Gestdo de Frotas Sede da Sobratema
17-21 Rigger Parauapebas

diz Roque Reis, diretor comercial | 2428 |  Rigger | SededaSobratema |

da Case CE para a América Latina Cursos em abril
Gestdo de Frotas Sede da Sobratema

Gerenciamento de
24-25 Sede da Sobratema
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POTENCIA LIQUIDA

218 HP @ 2100 pm o
PESO OPERACIONAL

17915 kg

COMPRIMENTO DA LAMINA
IMmoudI2m

Komatsu Brasil International - KBI - Fone: 0800 10 0080 - Consulte nossos Dismbuidores ¢ visite nosso site: woawkomatsu.com.br
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Ruukki e SSAB

unem operacoes
As siderurgicas Ruukki e

SSAB anunciaram fusdo de suas
operagbes. Com o acordo, 0s
setores de construgdo das duas
companhias serdo agregados
para criar uma unidade de ne-
gocio focada no segmento.
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avalia Mario Felisbino, responsavel pela drea de
ativos da Andrade Gutierrez

Diferentemente do que informa a reportagem
“Caminho aberto para minimaquinas”, publicada
na edi¢do n°175 (dez/jan), aimportadora que traz
a0 pais os equipamentos da marca Kubota é a
Argos GPS, de So Paulo. Data: 28/04 a 02/05

FEIRAS & EVENTOS
MARCO

Trade Show for the Construction Industry
Data: 4 a 8/03
Local: Las Vegas Convention Center - EUA

100 Maiores Construtoras do Brasil
Data: 12/03
Local: Transamérica Expo Center

De olho nas concessdes rodovi- 530 Paulo/sP

arias, a empresa anunciou que ao
, 3 A necessidade de infraestrutura
longo do ano langard dois modelos especifica no Brasil
. Data: 18/03

de vibroacabadoras (A865820 € Local: Hotel Golden Tulip Paulista Plaza
ABG2820) e ampliara sua linha de Sdo Paulo/SP
compactadores com os modelos
DD38 (de asfalto, de 4 t) e PT220

(pneumatico, de 24 t), além de ofere-

20° Saldo Internacional da Construgdao
Data: 18 a 22/03

Local: Pavilhdo de Exposi¢des do Anhembi
S&o Paulo/SP

cer operagéo com joystick na linha de Show for Building Owners and Managers
Data: 19 e 20/03

motoniveladoras. Local: Javits Convention Center
New York - EUA

Novas Regras e Casos Praticos

Data: 21/03

Local: Hotel Golden Tulip Paulista Plaza
S&o Paulo/SP

International Concrete

Conference & Exhibition

Data: 25 a 28/03

Local: Centro de Convengdes e Exposi¢des
CentroSul - Floriandpolis/SC

ABRIL

20° Feira Internacional de Logfstica,
Transporte de Cargas e Comércio Exterior
Data: 1°a 3/04

Local: Transamerica Expo Center

S&o Paulo/SP

Saldn Internacional de Maquinaria de
Obras Publicas, Construccién y Mineria
Data: 1°a 5/04

Local: Feria General de Muestras

de Zaragoza - Espanha

4? Feira Internacional Especializada em Pegas,
Equipamentos e Servigos para Veiculos Pesa-
dos e Comerciais

Data: 1°a 5/04

Local: Pavilhdo de Exposi¢des do Anhembi
S&o Paulo/SP

Gestdo de Riscos nas Obras

Desafios e Solugées

Data: 8/04

Local: CBB - Centro Britanico Brasileiro
S&o Paulo/SP

Oil & Gas Expo
Data: 8 a 11/04
Local: Mendes Convention Center — Santos/SP

4° Feira Internacional de Tecnologia em Pavi-
mentagdo e Infraestrutura Viaria e Rodovidria
Data: 9 a 11/04

Local: Transamérica Expo Center

ERRATA Sao Paulo/SP

11* Feira Internacional da Industria de Pneus
Data: 23 a 25/04
Local: Expo Center Norte — Sdo Paulo/SP

21? Feira Internacional de
Tecnologia Agricola em Agao

Local: Polo Regional de Desenvolvimento
Tecnoldgico dos Agronegdcios do Centro-
-Leste — Ribeirdo Preto/SP



IPAF divulga relatério
de acidentes em 2013

De acordo com o banco de dados de acidentes da entidade, em 2013 houve
53 vitimas fatais em acidentes envolvendo plataformas de trabalho aéreo
(PTAs) em todo o mundo. O relatério mostra que 57% dos casos ocorreram
nos EUA, que detém a maior frota em operagao desse tipo de equipamento.

II:IHM DE ACIDENTES FATAL DIVIDIDO POR CAUSA E EQUIPAMENTD - 2013

| Evento debate
| setor de feiras
2" Realizado em 18 de fevereiro em S&o Pau-
lo, o IX ESFE (Encontro do Setor de Feiras e
ﬁ ' Eventos) debateu o atual momento da érea
' de turismo de negdcios no Brasil. Dentre os
| homenageados no evento, o presidente da

nw 1-1 FEAAGAAE NTD .
ﬁ Sobratema, Afonso Mamede (a esquerda),

recebeu mengdo especial pela realizacdo da
Construction Expo 2013.

BATE MAIS FORTE

DISTRlBUIDORES NO BRASIL e . . u ..

= - " - b= h £
. W o i
DCML GETEFER PROBELT ROCK BRIT TEC ROCK NORDESTE TECDRAULICA
Amapd — Maranhdo — Pard Mato Grosso — Mato Grosso do Sul Distrito Federal — Goids — Tocantins Minas Gerais — Rio de Janeiro Alagoas — Ceard — Paraiba Rio Grande do Sul — Santa Catarina
markefing@deml.com.br Parand — So Paulo probeli@uol.com.br vendas@rockbrit.com.br Pernumbuto Rio Grunde do Norte sandvik@tecdraulica.com.br
(91) 3073-2700 getefer@getefer.com.br (62) 3204-2477 (31) 3393-4240 tecrocknord fec Jeste.com.br (48) 3462-2525 ®
(11) 5666-1795 (81) 3040-6295

Sandvik Mining and Construction Oy Lahti, Finland / +358 205 44 151 / rammer@sandvik.com / www.rammer.com
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FABRICANTES DE CAMINHOES OTR APOSTAM NOS GRANDES PROJETOS
DE INFRAESTRUTURA PARA ALAVANCAR O MERCADO, QUE SE MANTEM
NA MEDIA DA LINHA AMARELA DE CONSTRUGAO

Por Rodrigo Conceigao Santos

cenario € promissor para os cami-

nhoes fora de estrada no Brasil. Em

2013, o Estudo Sobratema do Mercado

de Equipamentos mapeou a venda de
280 veiculos da categoria. O volume é 12% supe-
rior as 250 unidades vendidas no ano anterior, o
que coloca essa classe de equipamentos na média
do crescimento anual da Linha Amarela, que foi de
13%. Para os fabricantes ouvidos pela M&T, o de-
sempenho ainda é acanhado, mas a expectativa é
de um crescimento sustentado nos préximos anos,
principalmente pelo potencial de demanda trazido
pelo mercado de infraestrutura.

A Volvo CE, por exemplo, aponta que ja ha um au-
mento expressivo na procura por articulados, fator
que pode ser atribuido a uma mudanga de cultura
dos clientes de mineragdo e construgao, principal-
mente por conta da maior visibilidade nos projetos
de infraestrutura. Segundo Agnaldo Silva, gerente co-
mercial da Volvo Construction Equipment Latin Ame-
rica, que oferece modelos de até 40 t, o consumidor
nacional é pautado por exemplos praticos e esse tipo
de caminhdo tem um histoérico de trabalho em obras
afastadas e de dificil acesso. “Antes, muitas operagoes

utilizavam modelos rigidos e até mesmo rodoviarios,
concentrando a demanda dos articulados na minera-
¢do subterranea, um segmento que exige menor raio
de curvatura por conta dos espacos reduzidos nas
operagoes”, explica.

A Caterpillar - que também vé as obras de in-
fraestrutura como impulsionadoras essenciais
para esse mercado - cita os exemplos das usinas
hidrelétricas de Belo Monte (PA) e Jirau (RO). “A
primeira, principalmente, tem sido um exemplo de
sucesso da utilizacdo de caminhdées fora de estrada
em projetos de construcdo pesada”, afirma Othon
Di6genes, gerente geral de mineragao para a Amé-

rica Latina da fabricante.

LEQUE

No Brasil, Silva afirma que os modelos mais requi-
sitados sdo os das classes de 30 t e 40 t. O primeiro é
demandado principalmente em projetos de constru-
¢do e mineracdo subterrdnea, ao passo que o segun-
do é mais utilizado em mineracdo de grande escala e
grandes obras de infraestrutura.

Ja para Di6genes, seguramente os modelos fora de
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estrada sdo mais apropriados a mi-
neragdo, apresentando menor custo
por tonelada produzida e melhor re-
torno sobre o investimento realizado.
“Apesar disso, algumas mineradoras
de pequeno porte ainda optam por
outros tipos de caminhdes, como os
rodoviarios”, diz ele.

Na classe de caminhdes para mi-
neracgdo, alias, a Caterpillar atende
ao mercado nacional com trés li-
nhas. A primeira oferece modelos
articulados de 26 t a 40 t de capaci-
dade de carga, enquanto os modelos
rigidos, oferecidos na linha OHT da
marca, englobam os caminhdes de
40ta 106 t. Acima disso, a fabrican-
te oferece modelos que alcangam
capacidades de até 400 t.

Outra fabricante que atua no seg-
mento em nivel nacional, a Komatsu
também oferece modelos rigidos (de
44 t) e articulados (até 360 t). Vice-
-presidente de vendas e marketing da
empresa, Agnaldo Lopes afirma que
-no caso dos rigidos - os equipamen-
tos acima de 100 t estdo entre os mais
demandados no pais, com destaque
para o de 244 t. “No mercado brasilei-
ro atual, hd uma demanda de 60 uni-
dades ao ano para modelos rigidos de
todas as capacidades”, revela. “Nesse
nicho, temos 74 equipamentos em
operacdo e 12 novas unidades previs-
tas para este ano.”

A propésito, Lopes avalia que o
nimero de vendas de caminhdes
rigidos em 2013 manteve o mesmo
ritmo do ano anterior. “Essa relati-
va estagnacdo estd sendo motivada
pelas reprogramagdes de investi-
mentos e postergacdes de grandes
projetos de mineradoras, causados
pelo atraso na emissdo de novas li-
cengas”, defende ele. “Mas, eviden-
temente, a indefinicdo do novo cédi-
go de mineracgdo, ainda em transito
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\OLVO CE

na Camara dos Deputados, também
impacta na situacao.”

Para os modelos articulados, o ce-
nario é mais positivo. Ao menos é as-
sim que a Volvo CE avalia o cendrio,
prevendo um aumento de 4,5% nas
vendas desse mercado em relagido
ao ano passado. Na América Latina,
a empresa aponta a mesma taxa de
crescimento.

COMPARATIVO

Ao comparar os dois tipos de cami-
nhao off-road, os especialistas des-
tacam que é preciso levar em conta
o tipo de operacao a que cada um se
destina. Para operagdes em minas
subterraneas ou obras de grande
porte, os modelos articulados se so-
bressaem pelo desempenho relativo
ao principal obstaculo nesse tipo de
operacdo: a falta de espaco.

No caso da Volvo CE, os caminhées
articulados possuem opgao de tragido
nas seis rodas, todas direcionaveis,
o que reduz o raio de curvatura e fa-
cilita manobras em locais de dificil
acesso. Na mineracao, principalmen-

h ..ﬂ.{-&ﬁ‘:& WIF.

Mudanca de cultura dos clientes de mineragdo e consirucao vem provocando aumento na procura por caminhdes arficulados

te, a tracdo e a suspensao especiais
também ajudam a vencer terrenos
irregulares e declives, assim como
auxiliam na distribuicdo de peso ao
longo dos eixos. No entanto, justa-
mente devido a essas caracteristicas
0 equipamento tende a ser menor,
limitando a capacidade de carga a
uma faixa entre 25 te 40 t.

Ja os modelos rigidos, que partem
de 30 t e alcangam até 400 t de capa-
cidade, sdo equipamentos projetados
para operar em mineracgio de grande
escala, na qual - além da produtivida-
de - o planejamento de pista precisa
ser maior. Ou seja, os equipamentos
atuam em terrenos extremamente
irregulares, escorregadios e com
angulos acentuados de aclives e de-
clives. De acordo com Renato Silva,
gerente comercial da Randon Vei-
culos, em entrevista a edicdo 170
de M&T, o contraponto esta no fato
de que, apesar de apresentar menor
raio de giro, o modelo rigido é mais
curto, melhorando também a questio
de manobrabilidade.

Em relacdo aos custos de aquisi-

¢do, Silva, da Volvo CE, afirma que os
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modelos articulados sdo mais caros,
porém oferecem maior durabilida-
de e melhor custo-beneficio quando
utilizados por periodos mais longos.
“Isso ocorre principalmente porque
0 equipamento suporta variaveis
agudas de terreno e clima, mantendo
todas as rodas no chio, com estabili-
dade controlada e robustez”, explica o
especialista.

Por outro lado, Silva, da Randon,
afirma que o custo menor de aquisi-
¢do e de manutencdo tornam os mo-
delos rigidos mais vantajosos para o
cenario da mineracdo. Vale ressaltar
que a Volvo CE - até a incorporacio
dos caminhdes OTR da Terex - fabri-
cava exclusivamente modelos articu-
lados, enquanto a Randon mantém
uma producdo totalmente voltada
para os rigidos.

RECURSOS

Evidentemente, os equipamentos
fora de estrada possuem recursos es-
pecificos para suportar os excessos de
peso e as irregularidades do terreno.
Os articulados da Volvo CE, por exem-
plo, tém sistema de pesagem TW, que
indicam ao operador o limite de car-
ga a ser transportada. “Esse cuidado
é necessario, pois a sobrecarga pode
danificar pneus, chassi e toda a estru-

~

tura do caminhdo”, explica Silva. “Por
outro lado, se estiver abaixo do limite
maximo, o equipamento apresentara
queda na produtividade.”
Recentemente, a empresa sueca
langou uma suspensdo hidraulica
automatica para distribuir correta-
mente o peso sobre os eixos e rodas
do caminhdo. A vantagem da tecnolo-
gia, segundo Boris Sanchez, gerente
da engenharia de vendas da Volvo CE,
acentua-se em terrenos irregulares e
trabalhos com a cagamba vazia, situa-
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¢do na qual o veiculo esta mais sujeito
a trepidacdes. Para ele, além de con-
servar a integridade do equipamento
o sistema aumenta a dirigibilidade,
permitindo trafegar em solos irregu-
lares a velocidades maiores.

mos do ponto de descarga, diferente-
mente dos rigidos e dos rodoviarios,
que necessitam de terraplenagem
para chegar ao local”, explica Masashi
Fujiyama, engenheiro de vendas da
Volvo CE.

O sistema ainda apresenta um ni-
velamento do chassi traseiro para

PRECISAO

Conquistando espa¢o no segmento

aumentar a seguranca durante a des-

carga, evitando tombamentos em ter-

renos com declive. “Por esse motivo, off-road, os sistemas de telematica

os articulados podem fazer a descar- oferecem transmissio a distancia de

ga do material em locais mais préxi- dados operacionais para cada veicu-

CAMINHAO-CONCEITO
PERMITE VISLUMBRAR O FUTURO

Desenvolvido ha alguns anos pela Volvo CE, o caminhdo-conceito Centaur deve pau-
tar os proximos lancamentos mundiais da marca. Inspirado no Centauro, personagem
mitico da Grécia antiga, o projeto visa a unir seguranca, robustez e produtividade. Equi-
pado com um sistema de suspensdo independente para cada roda, o caminhdo podera
mover-se em velocidades maiores por terrenos irregulares sem causar desconforto ao
motorista ou correr riscos de tombamento. Além disso, um sistema de escaneamento a
laser é responsavel por mapear o entorno do veiculo, prevenindo possiveis choques e
acidentes.

Em relagcdo a ergonomia, a cabine é redesenhada para descer até o nivel do chéo,
facilitando a entrada do operador. Por meio de um campo eletromagnético, a cabine
também fica quase inteiramente suspensa, trazendo maior conforto em terrenos desni-
velados. O conceito de suspensao permite que cada roda tenha um brago mével préprio,
um sistema projetado para manter todas as rodas em contato simultaneo com o solo.
A mesma tecnologia permite que o caminhdo controle a altura do chassi, adequando-a
de acordo com a necessidade de descarga ou a velocidade do equipamento, que podera
chegar a 70 km/h.

Mas um dos pontos mais insdlitos do projeto é a capacidade de a cabine separar-se
do restante da estrutura para — utilizando computadores e giroscopios — movimentar-se
de forma auténoma sobre duas rodas. A cacamba também se movimenta, trazendo a
metade traseira para dentro da dianteira enquanto bascula. Dessa forma, a cacamba di-
minui de tamanho enquanto descarrega, aumentando a estabilidade do veiculo. Apesar
de ainda ser apenas um conceito quase ficcional, os engenheiros da Volvo esperam que
essas ideias inovadoras tornem-se realidade em um futuro préximo.

VOLVO CE
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lo da frota, permitindo que o gestor
mantenha um controle mais preciso
da operacio.

Por meio de sensores instalados
nos componentes do equipamento,
esse sistema permite a monitoracgao
de diversas fungdes vitais, como pres-
sdo e temperatura dos fluidos, rota-
¢do do motor, modo de trabalho, ho-
ras trabalhadas e paradas, tempo de
manutencdo, indicadores de consumo
e carga, localizacdo e outras. “Nos ca-
minhdes da Komatsu, esses dados sdo
transmitidos via satélite para arma-
zenamento em nuvem”, informa Lo-
pes, referindo-se ao recurso de cloud
computing.

Atualmente, a eletronica embar-
cada também permite que os cami-
nhdes off-road sejam operados sem
o motorista ao volante, transmitin-
do os comandos a partir de uma
base de controle com auxilio de
um GPS. “O principal objetivo é au-
mentar a seguranca das operagdes,
minimizando a quantidade de pes-
soas expostas em campo, além de
ter um ambiente e equipamento
mais controlados e previsiveis,
reduzindo consideravelmente os
gastos com combustivel e pneus”,
explica o especialista da fabricante
japonesa, que apresenta dados para
ilustrar a crescente popularizacio

Custo menor de aquisi¢ao e manutengdo tomam o0s
modelos rigidos mais vantajosos para o cendrio da mineracao

da tecnologia. Segundo ele, entre
2006 e 2013 mais de 400 milhdes
de toneladas de materiais foram
transportadas com a utilizacao de
60 caminhdes equipados com moni-
toramento remoto.

Recentemente, a Volvo CE também
anunciou a disponibilizagdo de envio
de dados por sinal de telefonia celu-
lar, uma ferramenta capaz de coletar
automaticamente mais de 300 tipos
de dados. Com as informagdes em
mios, o frotista pode emitir relato-
rios de produtividade e operacao,
assim como monitorar os caminhoes

h‘-’l‘:l‘
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em tempo real e tomar medidas pre-
ventivas em relacdo as falhas de ope-
ra¢do. “Com isso, o distribuidor pode
realizar um diagnéstico antecipado,
ligar para o cliente e tomar as pre-
caugdes ou manutengdes necessarias,
reduzindo o tempo do processo pela
metade”, afirma Renan Wagner, ge-
rente responsavel pela area de tele-
matica embarcada da Volvo CE.

Saiba mais:

Caterpillar: brasil.cat.com

Komatsu: www.komatsu.com.br
Randon: www.randon-veiculos.com.br
Volvo CE: www.volvoce.com

CATERPILLAR
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MOTONIVELADORAS

COM A COMPRA DE
CINCO MIL MAQUINAS,
PAC ELEVOU AS VENDAS
DE MOTONIVELADORAS
EM INCRIVEIS 177 %

NO ULTIMO ANO,
REVITALIZANDO UM
MERCADO QUE AVANGAVA

TIMIDAMENTE NO PAIS

NOVAMENTE
EM CENA

té o final do primeiro semestre, o Ministério do Desenvolvimento
Agrario (MDA) deve entregar mais um lote de 18 mil equipamentos

aos municipios brasileiros com menos de 50 mil habitantes. Por meio
do programa PAC 2, as cidades receberdo motoniveladoras, retroesca-
vadeiras e caminhdes basculantes, sendo que as localidades em situa¢do declara-
da de emergéncia também receberdo uma pa carregadeira. Para o leitor ter uma
ideia de seu impacto no mercado, a demanda do MDA nos dltimos oito meses o
posiciona como o maior comprador isolado de equipamentos em todo o mundo,
como lembra o presidente da Volvo CE, Afranio Chueire.

A maior parte das entregas (cerca de 70%) foi realizada ainda no ano passado,
impactando positivamente no desempenho do setor de equipamentos para cons-
trucdo. Na Linha Amarela, o maior beneficiado pelo programa foi - disparado - o
nicho de motoniveladoras, com uma previsdo de entrega de mais 5.061 unidades
até o final do primeiro semestre deste ano.

Como categoria isolada, o indice representou um recorde histérico. De acordo
com o Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos para Constru-
¢do, em 2013 as compras do MDA ajudaram o nicho de motoniveladoras a crescer
fabulosos 177% em relacdo ao ano anterior. Em nimeros redondos, foram comer-
cializadas 4.050 unidades, contra 1.460 do ano anterior. Nesta reportagem, M&T
ouve fabricantes que participaram do programa para elucidar obriga¢cdes pontu-
ais do edital, que envolveu oito lotes de licitacdo de compra das motoniveladoras.



“Foram muitos os fatores que nos fizeram optar pela compra
de nosea escavadeira Cat® 374 DL , e todos me fazem ter a
certeza de que temos o melhor equipamento em nossa operagao”

Sr. Claudio L . Giuzio — Diretor Vice-Presidente da Embu S.A. Engenharia e Coméreio

A escavadeira Cat® 374DL foi a escolha certa na hora de atualizar o equipamento de nossa
operacdo na Pedreira Embu. Palavra de Claudio Giuzio, que ainda complementou: “Sua alta
performance, associada a um consumo menor de combustivel, reduz o custo por tonelada

produzida em um tempo de ciclo muito menor, ja que conta com uma cagamba bem maior”.

Nos, da Caterpillar, ficamos extremamente satisfeitos em receber a opinido de clientes como o
Sr. Claudio, da Embu S.A, e aproveitamos para parabenizar esta companhia, muito mais que
por sua escolha, mas por seus 50 anos recém-completados, agradecendo pela oportunidade
de nossa parceria. Faga como a Embu S.A. e coloque na sua frota a forga de uma Cat® 374DL .

CIau.dio L. Giuzio CONSTRUIDA PARA FAZER.
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MOTONIVELADORAS

Previsto em contrato, fornecimento ao MDA inclui compromisso de manter as maguinas atuantes e produtivas

COMPROMISSO

Em primeiro lugar, como pontua
Keller Melo, gerente de vendas da
Sany, apenas empresas com produ-
¢do nacional (acima de 60%) par-
ticipam do processo licitatério. Por
isso, a marca chinesa - que ndo fa-
brica esse tipo de equipamento no
Brasil - nao integrou nenhum dos
grupos que concorreram ao forneci-
mento de equipamentos ao MDA. A
empresa, no entanto, produz maqui-
nas em regime de CKD (Complete
Knock Down), mantendo presenca
nacional e concorréncia em outros
tipos de empreendimentos.

Ja a Case venceu trés lotes (3¢, 42 e
52) e forneceu motoniveladoras para
cidades de 10 estados brasileiros. Ao
todo, a fabricante estd entregando
809 equipamentos desse tipo, com o
compromisso de manter as maquinas
atuantes e produtivas. “O edital con-
templa o treinamento minimo de 16
horas para dois técnicos operadores
ou mecanicos por maquina entre-
gue”, informa Fabio Costa, especialis-
ta de produto da Case. Segundo ele,
os treinamentos abordam aspectos
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tedricos e praticos, garantindo crité-
rios de qualidade na certificacdo dos
técnicos-operadores dos municipios
beneficiados.

Outra exigéncia do edital, segun-
do Costa, diz respeito as manu-
tengdes preventivas. O fabrican-
te se responsabiliza por realizar
paradas em até 2.500 horas de
operac¢do, ou 100 mil km rodados.
Segundo o portal de informacdes
do MDA, “os servigos de manu-
tenc¢do e revisdo do equipamento
niao imputam, no geral, custos as
prefeituras (...) e ndo podem ser
cobrados deslocamentos dos téc-
nicos da empresa para realiza-los,
independentemente da distancia
percorrida”.

Pelas regras, as manutengdes pre-
ventivas ou programadas incluem o
fornecimento, substituicdo e troca de
6leos, filtros, lubrificantes e compo-
nentes previstos na revisao comum
dos equipamentos. Inclui também a
mao de obra necessaria para a rea-
lizacdo dos servigos. Ja o prazo total
da garantia é de 24 meses, a partir da
data de entrega.

RESPALDO

A New Holland - empresa do mes-
mo grupo corporativo da Case (CNH)
- venceu um dos lotes para fornecer
471 motoniveladoras. Segundo Mar-
cos Rocha, gerente de marketing da
empresa, o fornecimento certamente
deu “respaldo” ao bom resultado co-
mercial obtido pela empresa e pelo
préoprio mercado de motoniveladoras
no ano passado. O mesmo efeito é es-
perado para este ano, apesar da ex-
pectativa de leve retracio no setor de
equipamentos. “Neste ano, os aportes
do governo nao serdo os mesmos de
2013” diz ele. “Porém, ainda assim os
investimentos serao altos e isso nos
permitird uma boa participa¢do no
mercado.”

Na avaliagdo do executivo da New
Holland, o governo federal acerta em
investir para a renovagao e expansao
da frota de equipamentos disponibi-
lizados as regides mais carentes do
pais. Ainda no primeiro semestre de
2014, devem ocorrer novos aportes
por parte do MDA, traduzidos por
aditivos dos contratos firmados em
2013. “J& no segundo semestre e em



2015 toda a movimentacio do mercado serda impactada
pelo resultado das elei¢des presidenciais”, avalia Rocha.

A Caterpillar também venceu parte dos lotes de moto-
niveladoras licitados pelo MDA. A empresa nao divulgou
quais exatamente, ou a quantidade envolvida, mas refor-
¢ou a importancia de participar de uma licitacdo publica
e aberta a qualquer fabricante com produg¢do nacional.
“Oferecemos um produto de qualidade, que atende a todos
os requisitos apresentados no edital, a um prego competi-
tivo”, informou sua assessoria de comunicac¢do. “Por isso
mesmo, ganhamos alguns lotes.”

APLICACOES

As motoniveladoras adquiridas pelo MDA devem atuar
na construcdo e manutengdo de estradas vicinais, tanto
para a infraestrutura urbana das pequenas cidades quan-
to para escoamento e aplicacdes em campos agricolas. Se-
gundo Rocha, da New Holland, essa é uma situagdo comum
de aplicacdo das patrols (como as motoniveladoras tam-
bém sdo conhecidas) no Brasil. “Diferentemente dos paises

CONFIRA AS COMPRAS DO MDA:

Retroescavadeiras 5.071
Motoniveladoras 5.061
(aminhdes basculantes 5.061
Pés carregadeiras 1.440
(aminhdes cisterna 1.440
TOTAL 18.073 unidades

desenvolvidos, onde esse tipo de equipamento é utilizado
para manutencdo das vias ja existentes, o desafio no Brasil
é muito maior”, adianta ele. “Aqui, as maquinas trabalham
o dobro das horas de uma similar nos EUA ou Europa e
com aplicagdo mais severa, uma vez que sio utilizadas na
duplicacdo de rodovias existentes, quando ndo na constru-
¢do de novas, além da pavimentacdo.”

Ja na agricultura, o especialista avalia que é cada vez
maior o ingresso de novas tecnologias e equipamentos, in-
cluindo de construcio. E, nesse rol, ndo entram somente
as motoniveladoras, mas também tratores de esteira, pas
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» Durante a feira Brazil Road Expo, de 09 a 11 de Abril,
apresentaremos solugdes para construgdo e mineracdo de
estradas no Brasil, com uso de:
> Pavimentadoras de Asfalto
> Rolos Tandem
> Escavadeiras
» Visite-nos para conhecer as nossas mais recentes tecnologias!
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Tel.: +55 51 33643075 E-mail: neves@cpetecnologia.com.br
E-mail: franco@tubiello.com www.cpetecnologia.com.br
www.fubiello.com



MOTONIVELADORAS

carregadeiras, escavadeiras e re-
troescavadeiras. “As maquinas de
construcdo tém funcdes diversas
nas lavouras”, explica. “Elas atuam
na execucdo de curvas de nivel, gra-
deamento, adubacio, cultivo etc.”

Na avaliacdo da Caterpillar, em ou-
tros paises o mercado de motonive-
ladoras é mais amplo, em decorrén-
cia principalmente da versatilidade
de uso e acessorios disponiveis para
esses equipamentos, que vao desde
laminas frontais até acessorios late-
rais para remoc¢ao de neve. “No Bra-
sil, além das aplica¢des tradicionais
em pavimentac¢do e manutengdo de
estradas vicinais, o mercado agrico-
la apresenta grandes oportunida-
des para aplicacao do equipamento,
sobretudo em manutenc¢io de vias
de acesso e preparagio de terracos”,
informa a empresa.

Costa, da Case, é enfatico ao
apontar a manutencio de estradas
como principal forma de utilizagao
das motoniveladoras no Brasil. Ele
recorda que, de modo geral, as li-
citagdbes do MDA também visam a

atender municipios na manuten-
¢do de vias vicinais para melhorar
0 escoamento da producdo agrico-
la e a circulacdo de bens e pesso-

“O mercado agricola também

Pawmentagao e construgo rodovidria em gera\ mantém-se como o pmncwpa\ mercado para a categoria

é interessante, sem duvida, pois
as motoniveladoras sdo cada vez
mais utilizadas para construcio e
manutenc¢do das vias de acesso e
manutencdo de solo para plantio”,
confirma.

A Sany também confirma como
mercado principal a pavimentacao
e construgao rodoviaria. Segundo
Melo, o equipamento da marca
estd preparado para atender as
demandas. “Nossa motonivelado-
ra tem motor Cummins de 190 hp
e transmissdo totalmente hidrau-
lica e automatica, o que se traduz
numa opera¢do mais simples”, diz
ele. A maquina conta ainda com
painel digital e computador de
bordo dotado de todos os parame-
tros do equipamento e de sistema
para diagnéstico de falhas.”

TECNOLOGIAS

Segundo Melo, o sistema de trans-

Fabricantes aprovam a iniciativa do governo federal em investir para a renovagao e expansao da frota de equipamentos

missdo hidraulico da marca chine-
sa possui controle de tracao, o que
evita o atoamento do equipamento
e melhora a forga de trabalho, além
de proporcionar maior vida 1util aos
componentes em relagdo as moto-
niveladoras com trag¢ao por corren-
te (mecanicas). “A mesa giratéria
dessa maquina é blindada e evita
a contaminacdo”, afirma. “Por isso,
ela tem vida util de até 10 mil horas
sem necessidade de reparo.”

A New Holland também apresen-
ta uma extensa lista de recursos em
sua motoniveladora. Segundo Ro-
cha, a maquina possui comandos hi-
drdulicos e transmissao de controle
eletronico, além de articulacdo do
chassi a frente da cabine. O motor
atende as exigéncias do Tier III, com
injecdo de combustivel controlada
eletronicamente. “Os eixos da nossa
motoniveladora foram feitos para
garantir robustez e maior capaci-
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MOTONIVELADORAS

dade de transferéncia de poténcia ao
solo”, detalha. “O dianteiro é feito em
estrutura de aco soldada, com partes
fundidas de alta resisténcia, oferecen-
do um vao livre amplo e constante de
580 mm em toda a sua extensdo.”

O eixo traseiro da patrol da New
Holland é feito em ferro fundido e a
estrutura do tandem é construida
com perfil retangular soldado em
chapas de aco. “A maquina também
tem sistema de diferencial de patina-
gem limitada, com transferéncia de
torque e bloqueio automaticos. A os-
cilacdo do tandem é de 20 graus para
cada lado”, destaca.

Como recurso operacional, o es-
pecialista cita o Electronic Data Mo-
nitor (EDM), que monitora todas as
fungdes vitais do equipamento, possi-
bilitando ao operador obter informa-
¢des seguras sobre o funcionamento
da maquina. “O painel lateral possui
mostradores analdgicos de cristal li-
quido, de facil leitura para o nivel de
combustivel, temperaturas e pres-
sodes do 6leo do motor e da transmis-
sao”, diz.

COMANDOS

Principalmente no que tange a
parte estrutural, a motonivela-
dora da Case possui tecnologias
semelhantes as da coirmi, a New
Holland. Mesmo assim, o executivo
de marketing da empresa destaca
a lamina com perfil multirraios,
que favorece o rolamento do mate-
rial, ao invés do seu empuxo “Isso
garante menor esfor¢o ao equipa-
mento e, consequentemente, me-
nor consumo de combustivel”, fi-
naliza Costa, complementando que
o comando de marcha é eletrénico
e a cabine montada sobre o chassi
traseiro, o que gera maior espago
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RELATORIO APONTA FALHAS, DIZ JORNAL

Encaminhado ao Ministério do Desenvolvimento Agrario (MDA) em janeiro, relatério
preliminar da Controladoria-Geral da Unido (CGU) acompanhou a distribuicdao de retro-
escavadeiras em uma amostra aleatéria de 67 municipios, conforme informou o jornal
0 Estado de S.Paulo. Segundo o documento, ndo ha fiscalizacdo adequada (82% dos
municipios analisados), as retroescavadeiras ndo passam pela revisao prevista (42% da
amostra analisada) e os operadores ndo recebem capacitacdo para lidar com as maqui-
nas (55% dos municipios). O CGU afirma que a auditoria sera divulgada apenas quando
o relatdrio final estiver concluido, enquanto o MDA diz que as recomendacdes do docu-
mento — como a instituicdo de um sistema informatizado para registro da utilizacdo do

maquinério doado — estdo em anélise.

interno para o operador.

Ja as motoniveladoras da Cater-
pillar recebem destaque pela ope-
ra¢do por joystick nos modelos da
sua série M. Segundo a empresa,
essa tecnologia oferece controles
suaves e intuitivos, que facilitam
o manuseio do equipamento e en-
curtam o periodo de treinamento
e qualificacdo de operadores. “O
joystick auxilia nossos clientes a
superar um dos principais desa-
fios do mercado de motonivelado-
ras na atualidade, que é o de en-
contrar operadores qualificados”,
informa a empresa.

Outro diferencial da Caterpillar

sdo as opcdes de automacdo do
processo de nivelamento, como o
Cross Slope, que permite ao opera-
dor controlar, de dentro da cabine,
o angulo de nivelamento, facilitando
a operacdo e provendo melhores re-
sultados com menos passadas. Esse
mesmo acessério é compativel com
o sistema AccuGrade, que habilita o
controle da operagdo com auxilio de
GPS ou Laser e que pode ser instala-
do pelo usuario no campo.

Saiba mais:

Case CE: www.casece.com.br
Caterpillar: brasil.cat.com

New Holland: www.newholland.com.br
Sany: www.sanygroup.com/group/pt-br
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Cabine com os mais

baixos niveis de ruido, ar-
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com ajuste lombar,

painel de controles
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muito mais.

Disponivel apenas na familia Spin Ace da Link-Belt Escavadeiras,
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a langa com 130° de giro proporciona agilidade incomparavel em

qualquer operacao. Com 135 anos de tradicdo, as

Potente, confidvel e com pequeno raio de giro traseiro, a escavadeiras Link-Belt séo hoje
Spin Ace 80 traz para o mercado a melhor op¢ao para trabalhos em fabricadas no Japao, atendendo aos
espacos confinados. mais rigorosos padrdes de qualidade do mercado.
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0 PROXIMO
ESTAGIO

NOVOS RECURSOS DE CONFIABILIDADE E PRODUTIVIDADE SERAO EMBASADOS EM SERVICOS MAIS
EFICAZES DE DIAGNOSTICO, MONITORAMENTO, GESTAO DE INFORMAGOES E POS-VENDA

om a consolidagdo de

um perfil de usuario

cada vez mais exigente,

o setor de equipamen-

tos para construg¢do e mineragao

vive um momento de transicdo. No

novo cendrio, a tendéncia que se de-

senha no horizonte é de renovacio

das praticas da industria, embasada

em conceitos de pds-venda que pri-

vilegiem a produtividade, confiabi-
lidade e seguranca dos ativos.

De saida, o consistente avancgo

obtido na ultima década fez com

que incontaveis novos players pas-

Por Marcelo Januario

sassem a brigar arduamente por
espagos e mercados inexplorados,
provocando uma dispersdo de re-
cursos humanos e, em termos tec-
nolégicos, uma acentuada diluicao
dos diferenciais competitivos en-
tre as marcas. Por esse motivo, o
momento é propicio ndo apenas a
incorporacdo de recursos mais efi-
cazes, como também a um atendi-
mento continuo durante toda a vida
util dos equipamentos.

Entretanto, este novo patamar
ainda ndo foi atingido no Brasil.
Em um contexto de retomada dos

mercados internacionais, a inova-
¢do - que se tornou um dos mais
importantes e propagandeados va-
lores do mercado - aparentemente
ainda ndo tem sido suficiente para
trazer ganhos substanciais ao usu-
ario final. “De fato, no momento
nem tudo sdo flores para os fabri-
cantes”, opina Yoshio Kawakami,
consultor da Raiz Consultoria e di-
retor técnico da Sobratema. “Isso
porque é dificil afirmar que a con-
fiabilidade, por exemplo, entendi-
da como a probabilidade de falha

das maquinas, melhorou em relagdo




ao que tinhamos anteriormente.”

Em outras palavras, o setor de
equipamentos - como avalia Ka-
wakami - atingiu um nivel evolutivo
que ndo esta sendo superado na ve-
locidade e intensidade que seriam
desejaveis e necessarias no novo
contexto. Segundo ele, é o fabrican-
te que pode (e deve) melhorar esse
processo, desenvolvendo novos
recursos baseados em servigos de
diagndstico, monitoramento, gestao
de informagdes e poés-venda mais
eficazes.

Com o conhecimento de dados re-
ais sobre a degradacido de compo-
nentes, por exemplo, ndo s o custo
total da maquina tende a reduzir,
como a produtividade efetiva pode
aumentar consideravelmente. “Para
isso, o estagio atual requer uma mu-
danca das praticas”, confirma o es-
pecialista. “Afinal, o custo de aqui-
sicdo representa apenas 10% do
custo total ao longo da vida util do
equipamento, enquanto seu custo
total envolve varidveis que normal-
mente ainda ndo sdo atendidas de
maneira satisfatoria.”

Para ele, o mercado atual enfoca
demasiadamente a corre¢do da falha,
as famosas “intervenc¢des corretivas”,

um procedimento que nem sempre
resgata a integridade da maquina.
“De fato, ha uma diferenca sensivel
entre funcionalidade e integridade”,
diz Kawakami. “Com o reparo, a fun-
cionalidade retorna, mas nio se sabe
se 0 equipamento tera a mesma con-
fiabilidade de antes.”

EVOLUCAO

Até por isso, o gerenciamento de
ativos do futuro impde uma mudan-
¢a do conceito de confiabilidade,
centrado em um novo cenario de
tecnologia digital, eletrénica em-
barcada e analise massiva de dados
em tempo real, algo que - apesar de
alardeado aos quatro ventos - ape-
nas se desenha no horizonte da in-
dustria atual.

Nesse sentido, o consultor exem-
plifica as possibilidades tecnolégi-
cas que se abrem para o setor com
o conceito de Integrated Vehicle
Health Management (IVHM) - algo
como Gestdo Integrada da Saude do
Equipamento, em traducdo livre -,
surgido na década de 70 no ambi-
to da industria aeroespacial norte-
-americana.

Como explica Kawakami, origi-

nalmente o IVHM tinha o intuito de
assegurar o retorno do astronauta
ao planeta, minimizando as falhas
nas espagonaves e criando a pos-
sibilidade de corre¢do instantanea
dos equipamentos. Na década de 80,
esse processo de gerenciamento da
satde do equipamento migrou para
o setor da aviacdo, no qual o poten-
cial de fatalidade ndo permite pro-
telacdes de qualquer espécie e o sis-
tema deve intervir ao menor sinal
de instabilidade no conjunto.
Segundo o consultor, o conceito
precisa migrar para o setor de equi-
pamentos. Nesse novo estagio, além
de integrar componentes de diferen-
tes linhas, o equipamento melhora a
cada dia, por meio de simulacgdes,
testes e métodos de otimizagdo em
tempo real que permitam isolar as
falhas e impecam o comprometi-
mento do sistema. “Essa é a ten-
déncia e o paradigma possivel: ndo
apenas a venda do produto, mas
também seu resultado operacional”,
sublinha Kawakami. “Atualmente, a
propriedade, operacdo e manuten-
¢do ainda sdo responsabilidades do
usuario, que evidentemente deveria
preocupar-se apenas com a utiliza-

¢do da maquina.”
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REDESIGN

Para elucidar, o especialista apon-
ta avancgos possiveis (alguns ja em
desenvolvimento) em dire¢do ao
conceito IVHM, como sensores em-
barcados no préprio equipamento
para a coleta de dados em tempo
real de anormalidades, incluindo
ruidos, temperatura, vibracdes e
outros indicios de comprometimen-
to da seguranca dos componentes e
estanqueidade do sistema.

Esses sensores de processamento
interno podem prevenir a degrada-
¢do real do conjunto, mas requerem
uma gestdo apurada de informac¢des
para monitorar continuamente os
subsistemas criticos, isolando fun-
cionalidades e enviando os dados
para uma base, de modo a ativar a
operacdo de suporte e intervengao
direta. “A partir desse ponto, um al-
goritmo permite progndsticos pre-
cisos e gera um estado de predicido
sobre a possibilidade de falha”, diz o
consultor.

Essa arquitetura computador/ser
humano ja existe em alguns setores,
mas a interface pode ir além, permi-
tindo até mesmo o redesign da ma-

Dados obtidos em tempo real nas operacoes permitirao o redesign continuo dos equipamentos
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Kawakami: setor de equipamentos atingiu um nivel evolutivo que néo esta sendo superado na velocidade necessaria

quina a partir dos dados recebidos.
“Hoje, ninguém faz isso, pois ainda
nao ha condic¢des”, afirma Kawaka-
mi. “Como consequéncia, os dados
sdo tratados apenas internamente
e leva-se muito tempo para fazer a
corre¢do, gerando um nivel muito
reduzido de input para o préximo
produto.”

Por uma conveniéncia do fabri-
cante, diz o especialista, o actu-
mulo de informag¢des também ndo

\VOLVO CE

é realizado em real time, o que
coloca esse novo estagio tecnolo-
gico em um estagio apenas inci-
piente. “Tudo ainda é feito muito
em cima de ‘time based’, conside-
rando-se apenas quantas horas
serdo necessarias para a préxima
revisdo”, pontua. “E isso é ruim
para o setor, pois se trabalha com
uma margem muito ampla e fal-
ta de precisdo, incluindo ajustes
desnecessarios ou atrasados. E
o mais importante é justamente
fazer as intervencdes necessarias
no momento certo.”

PROCESSO

A visdo de Kawakami, que ja foi
presidente da Volvo CE no Brasil e
conhece a fundo a realidade dos fa-

7

bricantes, é corroborada por Elson
Rangel, gerente de recursos huma-
nos e engenharia da area de equi-
pamentos da Construtora Norberto
Odebrecht. Sua andlise, entretanto,
é a de quem esta do outro lado do
balcio.

Segundo ele, atualmente as cons-



trutoras tém grande necessidade de correr atras de ino-
vacdo, que nem sempre é oferecida pelos fabricantes no
pais. “Os fabricantes sdo os principais indutores desse
processo”, afirma. “Antes, o foco estava mais nos equipa-
mentos e menos na gestdo, mas hoje isso mudou, princi-
palmente devido a sensivel reducdo de prazos ocorrida
nas obras.”

Para ele, também é necessario estimular a otimiza-
¢do do ativo, buscando um melhor equilibrio na equa-
¢do que envolve sua comercializagio e utilizagdo efetiva
no campo, considerando mais o operador, por exemplo.
“Por falta de informacao, infelizmente ainda temos mui-
tas mortes no setor da constru¢io”, avalia. “Por isso, dis-
seminar mais informacdo sobre as maquinas é algo que
pode salvar vidas.”

Nessa linha, Rangel aponta ainda aspectos como a
necessidade de melhoria da qualidade da mao de obra,
preocupacio ambiental e gestdo da informacéo. “E pre-
ciso ensinar como descartar residuos, por exemplo, mi-
nimizando seu impacto”, afirma. “Mas a verdade é que

nao temos visto isso em feiras.”

Rangel: construtoras correm continuamente afras das inovagoes

RECURSOS

Em relacdo a seguranca operacional, o gerente lista

uma série de recursos que ainda ndo sdo disponibiliza-
dos no pais, obrigando que as construtoras desenvolvam
solucdes por conta propria. Nesse ponto, o especialista
cobra uma mudanca de mentalidade, de modo que as no-
vas tecnologias sejam trazidas para o Brasil e se tornem

‘default’ na industria. “Isso acontece, por exemplo, com
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Ha 60 anos, colocando
mais verde e amarelo
na nossa historia.

Os filtros de ar, 6leo, combustivel, cabine, hidraulicos e para sistema
de ventilagdo do carter MANN-FILTER para maquinas de construgcéo
possuem alta performance e a mesma qualidade do equipamento
original. Com Filtros MANN-FILTER, seus motores e agregados podem
trabalhar nas condigdes mais dificeis de forma segura e sem desgaste,
como em seu primeiro dia de trabalho.

MANN-FILTER. Original como vocé.
www.mann-filter.com.br
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cintos de seguranca, indicadores de
bascula erguida, sistemas anticoli-
sdo, etilometro, monitoramento de
elevadores, deteccdo de objetos e
pessoas e outros recursos”, ele enu-
mera. “Na Europa ha tudo isso, mas
aqui ndo. Mas por que nao tem? Va-
mos trazer entdo.”

Em capacitacdo, Rangel pontua a
necessidade de se popularizar o uso
de simuladores nos processos de
selecdo e de operacdo, Segundo ele,
esses recursos reduzem em mais de
20% o tempo de formagdo da mao
de obra, aumentando a seguranca
sobre a habilidade do profissional
para operar os equipamentos. “Para
caminhodes-basculantes, ndo tinha-
mos nada parecido aqui, entdo de-
senvolvemos nosso proprio modelo,
que em abril j4 estara funcionando”,
revela. “N3o é barato, mas da resul-
tado e agiliza muito o processo de
operagao.”

Outro ponto importante citado é
a viabilizacao de plataformas espe-
cificas de ensino a distancia - o e-
-learning -, ainda raras no pais. “O
dealer e o fabricante tém de liberar

Tecnologias como o etildmetro

ATENDIMENTO E TECNOLOGIA
GANHAM RELEVANCIA NO SETOR

Para debater o crescente impacto das
inovagdes tecnoldgicas e do atendimento
ao cliente, a Sobratema realizou em janei-
ro um evento ligado a M&T Pecas e Servi-
cos — 2° Feira e Congresso de Tecnologia e
Gestao de Equipamentos para Construcao
e Mineracdo, que ocorrerd entre 3 e 6 de
junho no Imigrantes Exhibition & Conven-
tion Center (SP) e — dentre outros temas
— tem foco no pés-venda.

Na ocasido, o presidente da associacao,
Afonso Mamede, destacou o Saldo de
Tecnologia, Seguranca e Sustentabilida-
de Aplicada a Equipamentos, que reunira
fabricantes de maquinas, componentes e
pecas para apresentar os mais recentes
conceitos utilizados na industria. “Nesta

vitrine, o visitante terd uma visdo das ino-
vagOes tecnoldgicas que cada expositor
estd trazendo”, disse. “Depois, podem
conferir in loco seu funcionamento e apli-
cacao no préprio estande das empresas.”

(na foto, utiizado em operagao em Angola) requerem maior disseminacao no pais

a informacio”, sugere. “Se o cliente
souber o que eles sabem, ndo vai fi-
car mais pedindo garantias.”

Por fim, Rangel destaca a tendén-
cia de automag¢do da manutencio,
embasada em um processo de qua-
limetria padronizada para avaliar
com precisdo a operacdo do equi-

pamento. “Este é
industria, que a gente ndo vé por

mais um gap da

ODEBRECHT

aqui”, dispara. Segundo o gerente
da Odebrecht, a construtora possui
um sistema autéctone chamado Au-
toman, que é ligado ao ERP Oracle
da organizacdo e realiza a inspegdo
eletronica dos equipamentos, ga-
rantindo a configuracdo correta das
frotas e possibilitando reducgdo de
custo e aumento na disponibilidade
das maquinas.

“Os sistemas de monitoramento
e controle de maquinas se pagam
rapidamente”, enfatiza, advertindo
que tais sistemas precisam ser hi-
bridos (por satélite e GPSR), padro-
nizados e alocados em provedores
que se intercomuniquem. “Além de
faltarem dados que comprovem sua
eficicia, com dez sistemas diferen-
tes ndo da para trabalhar. Essa é sim
uma necessidade do mercado, mas
ainda precisam comprovar que real-
mente vale a pena.”

Saiba mais:

M&T Pecas e Servigos: www.mtps.org.br
Odebrecht: www.odebrecht.com.br
Sobratema: www.sobratema.org.br
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INOVADOR FORNECEDOR DE SOLU(,'()ES PARA MANIPULA(}T\O, HA MAIS DE
20 ANOS PRESENTE NO BRASIL.

Desde a concepgéo da sua primeira empilhadeira fora de estrada em 1958, a MANITOU
se dedicou ao fornecimento de solugdes exclusivas para as necessidades de manuseio
de materiais do mercado global. Para corresponder as tendéncias do mercado, a
MANITOU oferece uma linha completa de manipuladores telescdpicos de construgéo,
empilhadeiras todo-terreno e plataformas elevatorias.

Com uma gama de produtos exclusiva a MANITOU conta com uma rede de
concessionarios altamente conceituados composta por mecanicos treinados e
especialistas de vendas para ajuda-lo com a sua necessidade de operagéo.

Contate o seu representante local para maiores informagdes!

=9} JMANITOU

www.manitou.com



MANIPULADORES TELESCOPICOS

PONTO MAIS

ALTO

COM A DEMANDA PARA CONSTRUGAO ESTABILIZADA NOS ULTIMOS ANOS, FABRICANTES APOSTAM
NO AGRONEGOCIO PARA IMPULSIONAR O MERCADO DE MANIPULADORES NO BRASIL

E quase consenso de que o prin-
cipal apelo dos manipuladores ¢é
mesmo sua versatilidade operacio-
nal, uma vez que oferecem uma sé-
rie de implementos, como conchas,
garfos, guinchos etc. Mas, no Brasil,
aparentemente sua aplica¢do ainda
nio decolou. No ano passado - que
foi melhor do que os anteriores -
apenas 550 unidades foram vendi-
das, segundo o Estudo Sobratema
do Mercado Brasileiro de Equipa-
mentos. Em comparacgdo, a venda de
retroescavadeiras bateu na casa das
11 mil unidades.

% REVISTA M&T

No Reino Unido e na Franga, alias,
a cada cinco manipuladores telesco6-
picos negociados se vende uma re-
troescavadeira. L4, essas maquinas
sdo populares por atender a proje-
tos de construcdo civil, mineracao,
indudstrias e outros, com predomi-
nancia do setor agricola, principal
usudrio mundial para esse tipo de
maquina.

Por aqui, a situacdo momentanea
para essas maquinas - chamadas
originalmente de telehandlers - é
de luta por espago e crescimento.
Mas, na avaliacdo dos fabricantes,

tal situacdo ndo deve perdurar por
muito tempo, pois as projecdes
para os proximos anos sdao mais
que otimistas.

MECANIZACAO

No curto prazo, as fichas sdo de-
positadas na construcdo pesada e
civil. Em alguns anos, “a menina
dos olhos” se tornara definitiva-
mente a agricultura. Atualmente,
porém, os Unicos compradores ex-
pressivos sdao as construtoras atu-

antes em programas de habitacao

MANITOU
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Para saber mais, Na Terex, estamos sempre dedicados em oferecer os produtos, os

acesse 0 nosso site: servigos e o suporte que sua empresa precisa para ser mais produtiva,

www.terex.com.br proporcionando um expelente rt’atorno sobre o seu investimento. Pesde
_ nossa rede de distribuidores até o suporte local de pegas e servigos,
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gue sua empresa possa se concentrar nos negocios e aumentar a
lucratividade. Venha conhecer nossas solugoes!
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MANIPULADORES TELESCOPICOS

Setor agricola representa um dos nichos mais promissor

popular (como Minha Casa, Minha
Vida), onde as obras comegaram a
ser paletizadas e os telehandlers ja
vém demonstrando eficiéncia. “Na
verdade, a versatilidade dos mani-
puladores foi conhecida no Brasil
apenas nos ultimos cinco anos”, diz
Nei Hamilton, diretor comercial da
JCB no pais. “E chegou justamente
para atender a um amadurecimen-
to natural do mercado, que passou
a exigir mais produtividade e, con-
sequentemente, maior mecanizagao
no canteiro de obras.”

Como enfatiza o especialista, tra-
ta-se de uma modalidade de equipa-
mento relativamente nova no Brasil,
ainda bastante desconhecida pelos
usudarios brasileiros e que tende a
ser mais comercializada a medida

38 REVISTA M&T
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€S para telehandlers

que se popularize. Para Hamilton, o
ponto de virada para um maior cres-
cimento ocorrerd quando os merca-
dos de mineragao e agricultura de-
mandarem mais maquinas, algo que
ja comegou a acontecer neste ano.
“Outros nichos também serdo usua-
rios, como o de logistica, no qual os
manipuladores desmontam cargas
de caminhdes e contéineres”, afirma.
“A agropecuaria também é potencial
usuaria para movimentagdo de ma-
teriais a granel, limpeza de currais e
movimentacdo de big bags.”

Ja Pierre Warin, gerente de vendas
da Manitou, acredita que no Brasil
ocorrerd 0 mesmo que em outros
paises, nos quais o setor agricola foi
o grande responsavel por tornar o
telehandler bem-sucedido. Até por

isso, ele projeta potencial de cresci-
mento para o Brasil, um mercado
apenas incipiente que nao deve ter
consumido mais de 30 equipamen-
tos do género em 2013. “As poucas
unidades operaram na movimen-
tacdo de big bags e fardos de pa-
lha, cana-de-actcar e algodao”, diz
o especialista.

ATRATIVOS

A Brasil Maquinas (BMC), que
comercializa os equipamentos
da italiana Merlo, credita o timi-
do desempenho do mercado nédo
somente a uma questdo cultural,
“mas também a falta de politicas
tributarias mais atrativas”. Nesse
aspecto, Warin, da Manitou, revela
espanto com o fato de os telehan-
dlers serem tributados como pro-
dutos importados com similar na-
cional, quando nio sdo exatamente
isso. “Comparam os manipulado-
res a outros tipos de equipamen-
tos muito mais simples, como tra-
tores com brago”, diz ele.

Mas o gerente também reconhece
que a popularizacido desses equipa-
mentos - principalmente em novos
nichos - também depende de um
trabalho mais contundente por par-
te dos fabricantes. Tanto que a Ma-
nitou vem expandindo esse proces-
so, com a disponibilizagdo de uma
extensa linha de modelos, que - se-
gundo Warin - vai dos equipamen-
tos rotativos (que podem ser clas-



sificados como miniguindastes), a
modelos de alta capacidade de carga
(MHT), que sdo um tipo de maquina
mais especifica.

“Definitivamente, o mercado ain-
da n3o entendeu os manipulado-
res telescopicos”, confirma Marcelo
Bracco, diretor da Haulotte no Bra-
sil. Aqui, segundo ele, utilizam-se
outros equipamentos em func¢des
nas quais os manipuladores seriam
mais adequados. “E o caso das re-
troescavadeiras na pega de cana-
-de-agticar, ou da combinagido da
empilhadeira com o guindauto para
movimentacdo de paletes”, esclare-
ce. “Sao servigos que o manipulador
faz com mais propriedade e segu-
ranga, resultando em melhor custo
operacional.”

ESPACO

A questao cultural ndo envolve so-
mente a penetragdo das maquinas
no mercado, mas também o princi-
pal tipo de cliente. E assim que ava-
lia Pedro Quintana, gerente latino-
-americano para vendas da Dieci,

empresa italiana distribuida no

HAULOTTE

Para alguns fabricantes, mercado nacional ainda ndo absorveu as vantagens dos manipuladores

Brasil pela Machbert. “Aqui, grande
parte das unidades vendidas foi
para locadores”, destaca. “Consi-
derando que menos de 30% dos
equipamentos da Linha Amarela
vdo para locadores, enquanto em
outros paises esse indice chega a
70%, vemos que ainda hd um gran-
de espago para o crescimento das
locadoras e isso, acredito, também
devera impulsiona-las a investir
mais em manipuladores.”
Reafirmando a inadequacéo, Quin-
tana cita o uso de guindastes na mo-
vimentacdo de vigas pré-fabricadas
na construcdo de galpdes no Brasil.
“Na Europa, a utilizagdo de manipu-

ladores para esse tipo de servigo ja
é consagrada”, afirma.

Assim como os demais entrevis-
tados, o executivo acredita no po-
tencial do mercado agricola para a
implementacdo dos equipamentos,
principalmente no Brasil, onde o
setor é forte e ndo sofre oscilacdes
como os de infraestrutura e a mine-
racdo. “Por isso, mantemos em nos-
so rol de produtos alguns acessdrios
especificos para o trabalho agricola,
como um voltado para a plantacao
de oliva, com o implemento fazendo
vibrar os troncos para a oliva ser co-
lhida”, explica.

Além dos acessorios, a Dieci de-

Endereco: No. 128, Jinz! W

1ou district,
Ningxiang, Changsha,Hunan,China.

Telefone: 0086 BT7T116500 [ext.B5

Email © overse sinoboom.com
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MANIPULADORES TELESCOPICOS

senvolveu manipuladores telesco-
picos exclusivamente para o setor
agricola. Os modelos contam com
tomada de for¢ca mecanica traseira,
como em um trator, com engate de
dois pontos e com a mesma poténcia
do motor e diferengas na transmis-
sdo, dependendo do equipamento.
Ha versdes com bragco mais curto,
de 7 m, mais adequadas a lavoura
do que os tradicionais bragos de 14
m utilizados na construcao.

IMPLEMENTOS

Todos os fabricantes de telehan-
dlers ofertam uma gama extensa de
implementos. Porém, é consensu-
al que, no Brasil, a maior demanda
é de garfos para carregamento de
material paletizado. Bracco, da Hau-
lotte, avalia que 80% das vendas da
fabricante no pais sdo concentrados
nesses implementos. “Em segundo
lugar vém as conchas, usadas para
manipulacdo de produtos a granel,
principalmente areia”, diz.

Setor de locagao ¢ uma das apostas

40
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Warin, da Manitou, explica que as
cacambas (conchas) permitem ao
manipulador realizar servigo muito
semelhante ao da pa carregadeira,
mas em quantidades menores. “Mas,
em menor escala, também vende-
mos os jibs, ganchos e guinchos para
icamento de cargas”, diz ele, salien-
tando que os implementos podem
ainda ser adquiridos para operacgao
por controle remoto.

No fim da lista, o executivo cita os
cestos para elevagdo de pessoas, o
que transforma o manipulador em
uma espécie de plataforma elevatd-
ria com capacidade de elevar até 1,2
mil kg. “Para mineracio, oferecemos
maquinas de alta capacidade, que
elevam até 22,5 t com o garfo para
paletes”, completa.

Os equipamentos da JCB ja vém
equipados com garfo e cacamba
de 1 m3, mas podem receber ou-
tros implementos por encomenda.
“Inclusive, ja podem sair de fabri-
ca com o cesto para elevacdo de
pessoas por controle remoto, em
conformidade com a Norma Regu-
lamentadora 18”, comenta.

Questdes culturais e fributarias ainda represam mercado no pais

Segundo Hamilton,

na cons-
trucdo civil os garfos atuam no
manuseio de cargas paletizadas
e dividem espag¢o de tempo com
as cacambas, que limpam o local
de trabalho, esparramam casca-
lho e movimentam cargas fluidas
(como argamassa, concreto e ci-
mento) ou soltas (como areia e
brita). “Além desses acessorios,
que ja consideramos como pa-
drdo para esse equipamento, a
lista de implementos engloba jibs
trelicados, ganchos para icamen-
to de estruturas, vigas e arma-
¢bes, funis para os trabalhos de
concretagem e diversos outros”,
diz o executivo, finalizando com
a observacido de que os telehan-
dlers da marca vém com um sis-
tema de engate rapido mecanico,
denominado Q-Fit, que permite
trocas de implementos em menos
de 30 segundos.

Saiba mais:
Haulotte: www.haulotte.com.br
JCB: www.jchbrasil.com.br
Machbert: www.machbert.com.br
Manitou: www.frmanitou.com




Produtos para trabalhos pesados

Pa Carregadeira JCB, tecnologia
inglesa fabricada no Brasil.
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CONEXPO 2014

FOCO TOTAL NA INDUSTRIA

MEGAEVENTO DA CONSTRUGAO PROMOVE A COOPERAGAO E O NETWORKING DA INDUSTRIA,
ESTIMULANDO O SETOR, INCREMENTANDO RESULTADOS E DIFUNDINDO TECNOLOGIAS APLICADAS

ealizado a cada trés

anos, o maior encontro

da industria da cons-

trucio nas Américas
pode ser considerado uma das mais
importantes avant-premiéres da
inovacdo tecnolégica. Afinal, como
diz o slogan da Conexpo-CON/AGG
2014, “Se é novo, estd aqui”. No caso,
em Las Vegas, precisamente entre
os dias 4 e 8 de margo.

Ocupando um espago expositivo de
mais de 2 milhdes de m? no Las Vegas
Convention Center, a Conexpo - reali-
zada em paralelo a IFPE (Fluid Power,
Power Transmission, Motion Control
Exposition) - ocorre em um momento
de recuperacdo da industria e da pro-
pria economia norte-americana. Até
por isso, o leitmotiv da feira é justa-
mente estimular os fabricantes na re-
alizacdo de negdcios e divulgacdo de
suas marcas. “Nosso objetivo é prover
uma experiéncia de qualidade a visi-
tantes e também aos expositores, de
modo que obtenham o maior retorno
possivel de seu investimento de tem-
po e dinheiro”, afirma Melissa Mages-
tro, diretora da IFPE.

Mas a disposicdo dos realizadores
também é permitir uma visdo global
do setor, sintetizando para o visitan-
te o que ha de mais recente no mer-
cado em termos de equipamentos,
materiais, componentes, servi¢os e
tecnologias para o segmento da cons-
trucdo, provendo recursos que prepa-
rem os negocios do futuro.

“Como sempre, o publico encontra-
ra as mais recentes inovacdes para

!‘2 REVISTA M&T
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tornar suas operac¢des mais eficazes”,
adianta Megan Tanel, vice-presidente
de eventos da Association of Equip-
ment Manufacturers (AEM) e direto-
ra da Conexpo. “Das grandes compa-
nhias aos segmentos especializados,
da América do Norte ao resto do mun-
do, absolutamente tudo estd aqui.”

OTIMISMO

Certamente, know-how para isso é
o que nao falta. Realizada em 2011,
a ultima edicdo atraiu um publico de
120 mil visitantes, estabelecendo um
marco de otimismo para a recupera-
¢do da industria ap6s alguns anos de
marasmo e incertezas. “Existe uma
tremenda expectativa com a feira”,
afirmou na ocasido Mike Haberman,
chairman do comité de gestdo da Co-
nexpo. “Por isso, é realmente anima-
dor verificar como a industria olha

Na tltima edic&o (foto), publico pode conferir as novidades de 2.400 expositores

para o futuro com entusiasmo apds
anos de recessdo.”

De fato, a se tomar a edi¢do de 2011
como modelo, o visitante pode espe-
rar nada menos que um verdadeiro
show na atual edi¢do. Naquele ano,
foram mais de 2.400 expositores, 10
pavilhdes internacionais, 860 even-
tos, programas educacionais e encon-
tros paralelos, além de dezenas de
reunides, treinamentos e conferén-
cias anuais de associa¢des nacionais
do setor. “Os visitantes dizem que este
é o lugar ideal para conferir o que ha
de novo e conhecer mais rapidamen-
te as ultimas tendéncias da industria”,
ressalta Magestro.

0 alto nivel da assisténcia também
é um diferencial. Os visitantes inter-
nacionais chegaram a 24% do publi-
co total, representando mais de 150
paises. A feira de 2011 reuniu ainda
42 delegacdes oficiais, oriundos de 37

IMAGENS: CONEXPO
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CONEXPO 2014

paises. No geral, sdo executivos com
poder decisdrio nas organizagdes,
incluindo 44% com cargos de pre-
sidéncia, proprietarios, gerentes e
diretores. “O incremento da partici-
pacdo global acentua a importancia
do mercado mundial para a nossa
industria” avalia Tanel.

NOVIDADES

Na edicdo 2014, que comercia-
lizou os espagos 30% mais rapido
que ha trés anos, uma das novi-
dades é a selecdo de espago por
prioridade virtual, na qual todos
0s expositores que submeteram
antecipadamente as aplica¢des pu-
deram participar diretamente na
selecdo dos espacos.

Além disso, os expositores passa-
ram a ter acesso a um amplo progra-
ma de patrocinio, incluindo op¢ées
customizadas, de modo a expandir
suas mensagens institucionais. A
feira também forneceu material
complementar de marketing e ses-
sdes de treinamento aos exibido-
res, um recurso util principalmente
para novas empresas que exibem
pela primeira vez no evento.

“Entendemos que o engajamento
do expositor é o elemento-chave
para o sucesso da Conexpo”, pon-

ey __ -

Objetivo do evento ¢ prover uma visao global do sefor da construgao

tua Magestro. “Por isso, nos empe-
nhamos em desenvolver uma forte
conexao com 0S expositores e um
entendimento completo de seus
objetivos.”

E a estratégia tem funcionado. Na
ultima edicdo, 90% dos expositores
expressaram satisfacdo com a qua-
lidade e quantidade de visitantes. O
contato direto com o cliente, alias, é
um aspecto muito importante para o
sucesso das empresas. “Sabemos que
nossos expositores vém aumentando
as formas de investir em marketing e,
por isso, nos esforcamos em oferecer
continuamente novas opg¢des para
ajuda-los a aumentar as vendas
e atingir objetivos de marketing,
sempre controlando as despesas”,
finaliza Tanel.

Saiba mais:

Conexpo: Www.conexpoconagg.com

Afluxo de visitantes internacionais é um dos diferenciais da Conexpo

PROJETOS EVIDENCIAM
IMPORTANCIA DO SETOR

Uma novidade interessante da edi¢do 2014
da Conexpo é a campanha promovida para
conscientizar o publico da importancia da
participacdo da industria da construcdo na
elevacao da qualidade de vida dos cidadaos.
Com o objetivo de divulgar os beneficios dos
projetos de construcdo de todos os portes e
naturezas através dos EUA, a feira convidou
contratantes e profissionais do setor para que
submetessem projetos, dos quais 50 foram
selecionados e apresentados no evento.
“Nosso sucesso é o resultado da qualidade
de nossa industria”, reforca Megan Tanel,
vice-presidente de eventos da Association
of Equipment Manufacturers (AEM) e di-
retora da Conexpo. “Desse modo, temos
consequido obter resultados significativos,
sustentados por uma atuacgdo enérgica das
equipes e foco total na industria durante
todos os ciclos do evento.”

Confira a cobertura da Conexpo 2014
na edi¢do de abril de M&T.
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EMPRESA

AMPLIANDO A OFERTA

REAGINDO AO AUMENTO DA CONCORRENCIA - MAS TAMBEM DAS
OPORTUNIDADES -, A CATERPILLAR REORGANIZA SUAS OPERACOES NO BRASIL,
REMODELA PRODUTOS E TRANSFERE LINHAS DE PRODUCAO
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igante mundial da construgao, a Ca-

terpillar vem redimensionando suas

operagdes no Brasil para garantir a

posicdo de lideranca e, se possivel,
conquistar novos segmentos de uma industria
cada vez mais vigorosa e competitiva.

Apoiada por um programa de investimentos
de 400 milhoes reais deflagrado ha pouco mais
de trés anos, a nova estratégia da empresa para
a América Latina ja comegou a dar frutos com o
primeiro langcamento da fabrica de Campo Lar-
go (PR) - alinha de pas carregadeiras de peque-
no porte da Série K - e a remodelagem de suas
linhas de produtos.

REVISTA M&T

“Somos ambiciosos, queremos continuar cres-
cendo”, atesta o presidente da Caterpillar Brasil,
Luiz Carlos Calil. “Nossa visdo é de cinco a dez
anos e, por isso, estamos focados em estabelecer
uma comunicagao cada vez mais eficaz para mobi-
lizar mais pessoas e instrumentos nesse sentido.”

URGENCIA

Pedra angular dessa estratégia, a fabrica para-
naense foi adquirida em 2010 e remodelada para
suprir de imediato a demanda crescente, inician-
do operagdes em tempo recorde, em outubro de
2011. “Precisavamos iniciar a produc¢do o mais ra-
pido possivel”, relembra José Otavio Briiler, dire-

IMAGENS: CATERPILLAR
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Fabrica da Caterpillar em Campo Largo (PR): tempo recorde para instalagdo e inicio da produgdo

tor geral da unidade de Campo Largo.
“Por isso, optamos por construir essa
nova fabrica a partir de uma estrutura
pré-existente.”

A nova fabrica ocupa uma area de
1 milhdo de m? que j4 comportava
uma infraestrutura de 40 mil m?

ocupada anteriormente por outras
empresas, como a Chrysler. Dentre
outros aspectos, a escolha levou em
conta a proximidade do porto de Pa-
ranagua (a 131 km) e a capacidade
de expansio permitida pelo terreno.
Definido o local, foram necessarios

apenas dez meses para adaptar a fa-

brica ao conceito CPS (Cat Produc-
tion System) - o que incluiu a am-
pliacdo das instalagdes para 50 mil
m?, refor¢o dos pilares e realizacido
de treinamentos de pessoal em Pira-
cicaba - e produzir a primeira retro-

GRII®” |

0 QUE TODOS BUSCAM E OPORTUNIDADE, DIZ CALIL

Segundo Luiz Carlos Calil, presidente da Caterpillar Brasil, a empresa vem mantendo
sua participacdo de mercado dentro de uma faixa previsivel, mesmo com a chegada
de novos concorrentes. Sequndo ele, é possivel estipular projecdes de crescimento até
mesmo em um cenario no qual a capacidade produtiva supere a demanda. “A economia
funciona assim e o que todos buscam é oportunidade”, avalia. “Assim, nos sentimos
confortaveis em relacdo a isso, pois sabemos quais s&o os riscos e o que temos de fazer,
trabalhando forte para nos mantermos assim.”

Questionado sobre as perspectivas de mercado, o executivo crava nimeros vinculados
ao comportamento da economia. Segundo ele, o PIB da infraestrutura devera atingir o
dobro do PIB nacional, algo em torno de 3% nos préximos anos. “Em 2014, espero que
o PIB da infraestrutura seja de 4% a 4,5%", projeta. “Em 2015, um pouco menor, pois
serd um ano pds-eleicdo e de ajuste de contas, mas de 2016 em diante podera ser de
6% a 8%. Desse modo, acredito em um crescimento nessas proporcées em nosso volume
de negocio.”

Calil também afasta o pessimismo que teima em permear alguns agentes do setor.
"Tirando o MDA, o ano de 2013 néo foi bom, mas acreditamos que 2014 sera melhor,
apesar de muita gente dizer o contrario”, apregoa. "0 que ndo pode é haver precipita-
cao, pois sdo investimentos de bilhdes de ddlares. Mas o fato é que nunca se investiu
tanto em maquinas como agora.”

narco/201 Gf




EMPRESA

escavadeira 416E, cuja linha migrou
definitivamente para la.

A empresa, alids, realizou um es-
tudo para definir quais produtos
iria transferir para a nova unidade,
que passaria a monta-los com exclu-
sividade. “O conceito norteador foi
de ampliar a capacidade no Brasil”,
diz Calil. “E, para iniciar a opera-
¢do, a escolha da retroescavadeira
também levou em conta uma razio
légica, pois se trata de um produto
que tem cerca de 70% da demanda
na regido Sul do pais.”

Mais que isso, o mercado exter-
no para esse tipo de equipamento
também pode ter influenciado na
decisdo, pois a operacdo nacional
¢é fonte para a América Latina. “A
maior fatia de mercado para pas
carregadeiras esta no Brasil, com
70% da producdo”, contextualiza
John K. Rousch, gerente industrial
da Caterpillar para a América La-
tina. “Ja para retroescavadeiras é
diferente, com mais exportacdo.”

RECORDE

Realizado a toque de caixa, o fei-
to representou um recorde mundial
para a empresa. “O projeto precisa-

Briiler: manufatura enxuta
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REMODELAGEM REFORCA

COMPETITIVIDADE DE CARREGADEIRAS

Com investimento global de US$ 100
milhdes, em setembro passado a Cater-
pillar apresentou ao mercado a nova linha
de pas carregadeiras de rodas de pequeno
porte da Série K, que inclui os modelos
924K, 930K e 938K. Segundo a empresa,
as maquinas foram completamente remo-
deladas, incorporando motor C7.1 Acert
(que atende aos requisitos de emissdes
EU Stage IlIA / EPA Tier 3) e novas funcio-
nalidades, como sistema de transmissdo
hidrostatica com controle eletronico, arti-
culagdo do brago no conceito de barra Z,
engate rapido de implementos e outras.

Com ajuste fino de tracdo e veloci-
dade, a linha traz alterac6es na cabine
como o joystick montado no assento,
além de alguns opcionais como tela se-

cundéria e camera de ré. “Tinhamos seis modelos que viraram trés”, diz o especia-
lista de produtos Rodrigo Cera. “Agora, as carregadeiras oferecem cacamba com
base mais longa e maior abertura, retendo melhor a carga. A capacidade de elevacao
também aumentou e o fator de enchimento ganhou um acréscimo de até 15%."

va ser rapido para atender ao volu-
me de pedidos”, frisa Briiler. “E fi-
zemos todo o esforgo possivel para
que a fabrica comecasse a operar ja
dentro do Sistema de Producao Ca-
terpillar, que se baseia nos princi-
pios do ‘lean manufacturing’”

Além da qualidade dos equipamen-
tos, o diretor refere-se a cuidados
como treinamentos operacionais,
layout da planta e fluxo interno de
materiais. “Quando a fabrica ja esta
estabelecida hd muitos anos, as mo-
difica¢des ficam mais dificeis”, diz ele.
“Mas ao fazer a remodelagdo, tivemos
a oportunidade de preparar a fabrica
com todos os movimentos logisticos
ajustados. E fizemos questdo de ja co-
mecar dentro desse modelo.”

Alguns meses ap6s o inicio da

producgdo, precisamente em abril de

2012, a empresa apresentou o pilo-
to da nova Série K de pdas carrega-
deiras de rodas de pequeno porte,
cuja linha inclui os modelos 924K,
930K e 938K e foi anunciada ao
mercado no final do ano passado
(leia Box acima). Mas o processo
de transferéncia e ajustes ndo se
encerrou, pois, segundo os exe-
cutivos, outras mudancas podem
ocorrer em breve. E o caso do tra-
tor de esteira D8R, do qual a ope-
racdo de Piracicaba é fornecedora
mundial e que migrard para outra
fabrica, ainda ndo revelada. “Nesse
sentido, a tendéncia é abrir espago
para outros modelos”, revela Calil.
“Mas, no futuro, também podemos
incorporar outros tipos de produ-
tos, de modo a obter crescimento
por outras variaveis.”



FORCA DE TRABALHO

Atualmente, a unidade de Campo
Largo tem 857 funcionarios, com pre-
visdo de chegar a mil, como foi anun-
ciado no seu langamento. “Evidente-
mente, sio numeros redondos, sendo
que, quando o mercado muda e a pro-
ducdo aumenta em 5%, por exemplo,
esse numero é superado rapidamen-
te”, afirma Calil. “Mas é sim uma fa-
brica para mil funcionarios, em uma
projecdo de dois a trés anos.”

Com 80% da forga de trabalho no
chio de fabrica absorvida na proé-
pria cidade, o executivo destaca
que a fabrica desenvolve a mao de
obra dentro das suas instalagdes,
utilizando para isso a expertise
adquirida em Piracicaba, a maior
fabrica da Caterpillar no mundo

em numero de funcionarios e a
mais complexa, com 42 modelos
de equipamentos. “Até por conta
do tempo recorde em que fizemos
essa fabrica funcionar, trouxemos
pessoas
para ajudar no desenvolvimento

algumas de Piracicaba

das pessoas aqui”, explica.

Além da continuidade, outro pon-
to importante para a operacao, como
pontua Calil, foi a atracdo do fornece-
dor de fabricacdo CCS, que emprega
mais 200 pessoas e se estabeleceu
na cidade de Palmeira, ha 30 km de
distancia da fabrica.
mos essa parceria ha pouco mais de

“Desenvolve-

10 anos”, explica o presidente. “E eles
aceitaram vir para ci e fornecer uma
série de componentes para nds, jus-
tamente do tipo que precisamos ter

proximo as nossas operagoes.”

Como se vé, a aposta da gigante
norte-americana no Brasil é am-
biciosa e s6 o tempo dira se foi
acertada. Mas, respaldada por uma
experiéncia de 59 anos no pais, a
Caterpillar Brasil - a iinica operacgio
da empresa com fabricas na América
Latina - acredita que a unidade de
Campo Largo tem tudo para refor-
¢ar sua atuacdao como um dos maio-
res players da construgao na regiao.
“No Parana, dizem que tem um sapo
enterrado nesse terreno, pois duas
fabricas ja morreram aqui”, brinca o
executivo. “Mas tenho absoluta cer-
teza de que esta nio morrerd.”

Saiba mais:

Caterpillar: brasil.cat.com

[/// //[/[’l System

SOLUCOES EM TROCA DE OLEO MOVEL

:.r' nr"'

TRUQAO PESADA | TERRAPLANAGEM
@ Drenagem rapida a vacuo pelo bujio do carter, 100% seguro para o operador e o0 ambiente FROTAS DE TRANSPORTES

MINERACAO
@ Equipamentos customizados para camindes, trailers e pick-ups ENERGIE EOLICA

PRESTADORES DE SERVICO DE LUBRIFICACAO MOVEL

@ Consulte-nos para adquirir o KIT OIL VAC para “RETROFIT” do seu comboio

oivae oo o1

www.sageoilvac.com.br info@sageoilvac.com.br 11 2631-6343 | 11 2631-7112



RENTAL

EM BUSCA DA CONSOLIDACAO

FACILIDADES NA COMPRA DE MAQUINAS ATRAEM PLAYERS DE TODOS OS PORTES E MATIZES,
MAS LOCADORES TRADICIONAIS APOSTAM EM UMA RAPIDA RECONFIGURAGAO DO MERCADO

Um ano de consolidacdo no setor.
Esta é a perspectiva para 2014 de
algumas das principais locadoras
nacionais de equipamentos, que nos
ultimos anos vém sobrevivendo em
meio a um cendrio de canibalismo
comercial e ardua competicdo por
espaco — o que inclui desde players
tradicionais,
protagonistas de pequeno porte até
grandes locadoras aqui aportadas via

passando por novos

fundos financeiros internacionais.
Obviamente, cada tipo de empre-
sa aponta um motivo diferente para
acreditar na consolida¢do do merca-
do, mas no limite todas elas esperam

um ano ligeiramente melhor do que

Com o0 aumento da presenga em territorio nacional, setor de locagdo obteve uma representatividade de 30% dos equipamentos da Linha Amarela comercializados em 2013

ESCAD
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2013, que, diga-se, ndo foi exatamen-
te ruim para o setor.

E o caso da quase quarentona Es-
cad. Na avaliacdo de seu diretor co-
mercial, Eurimilson Daniel, o setor
de rental manteve uma significativa
representatividade de 25% a 30%
em negociacdes de equipamentos da
Linha Amarela para o mercado pri-
vado. “Esse é um dado importante,
principalmente se considerarmos
que o mercado nacional vendeu cer-
ca de 30 mil unidades no total, sendo
dez mil diretamente para o governo,
por meio do Ministério do Desenvol-
vimento Agrario”, diz ele. “Mas esse

indice de locagdo foi alcancado gra-

¢as a pulverizacdo do setor em todo
o territorio brasileiro, com a chegada
de novos entrantes e um expressivo
crescimento de empresas menores,
além da renovacgido de frota das em-
presas maiores.”

Para Daniel, outro fator que impul-
siona fortemente a aquisi¢do de equi-
pamentos por parte das locadoras é
o crescente oferta de produtos com
propostas atrativas, estimulada pela
concorréncia cada vez mais acirrada
entre os fabricantes com operag¢io no
Brasil. “Basicamente, essa oferta ex-
pandiu pela atua¢do de dois grupos
de competidores: os importadores,
com pregos competitivos gracas a po-
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A GERADORA

RENTAL

litica macroecondmica e tributaria, e
os que produzem aqui no Brasil, que
obtém financiamentos com baixas
taxas de juros via BNDES (Finame)”,
explica.

READEQUACAO

Na mais recente sondagem reali-
zada pelo Estudo Sobratema do Mer-
cado Brasileiro de Equipamentos
para Construcdo, cerca de 40 cons-
trutoras e locadoras foram ouvidas
durante o ano de 2013. Um dos re-
sultados que mais chamam a aten-
¢do neste estudo é a convicgido - ex-
pressa pelos players - de que alguns
dos locadores menores e com pouco
tempo de operacdo tendem a desa-
parecer nos proximos anos. A jus-
tificativa é a endémica falta de pro-
fissionalismo dessas empresas, o que
dificultaria sua atuacdo em um mer-
cado progressivamente mais maduro
e competitivo, como tende a se tornar
a locacdo nacional no curto prazo.

Segundo o executivo da Escad,

grande parte dos locadores menores
niao tem conhecimento preciso do
custo-hora dos seus equipamentos e
isso, evidentemente, prejudica o se-
tor como um todo. Em momentos de
baixa no mercado, por exemplo, as
locagdes sdo feitas com valores muito
inferiores aos custos efetivos, deses-
tabilizando os valores de locagdo no
mercado. “A facilidade de compra de
maquinas nos ultimos anos culmi-
nou num mercado oportunista e sem
know-how”, crava Daniel. “Tanto que,
em 2013, muitas empresas desse tipo
entraram em processo de insolvéncia,
0 que traz perspectivas de reconfigu-
racido do mercado, com uma ‘limpeza’
no nosso setor.”

PRESSOES

Ha, porém, outros pontos a conside-
rar. Expandindo a anélise das tendén-
cias, uma das locadoras entrevistadas
pelo Estudo Sobratema avalia que -
na atual conjuntura - pode haver uma
acomodac¢do acelerada do mercado

Algumas empresas expandem atuagdo e investem na aquisicio de maquinas
I
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Médulos habitacionais tornam-se tendéncia no setor

entre os grandes grupos.

Para esse entrevistado, que prefe-
riu ndo se identificar, tal rearranjo
sera incitado pela perda de rentabili-
dade dos grupos financeiros interna-
cionais que recentemente aportaram
em locadoras de grande porte. “Ao in-
vés de eficiéncia e rentabilidade, eles
se guiam por indicadores que nao le-
vam em consideracdo a sustentabili-
dade do negdécio, como faturamento
e market share, o que leva a pratica
de valores irreais e insustentaveis”,
diz ele, sugerindo resultados ne-
gativos para esse tipo de empresa
“oportunista” em 2014. “Como o
‘prazo de validade’ de alguns des-
ses fundos ja esta chegando ao fim
e ndo ha perspectivas de melhora no
mercado aciondrio que possibilite
uma ‘porta de saida’, as pressodes por
resultados tendem a crescer.”

Se isso realmente acontecer, em-
presas como A Geradora - que desde
2012 é controlada parcialmente pela
Angra Partners, um fundo de gestdo
de investimentos em private equity
- ndo querem estar entre os prejudi-
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cados. Para isso, a locadora vem am-
pliando o seu ramo de atuagio nos al-
timos anos e pretende investir R$ 70
milhées na compra de novas maqui-
nas. “Acreditamos no mercado, pois
boa parte das construtoras e usua-
rios de equipamentos ja entende que
o custo-beneficio da locacdo é mais
atrativo que o da compra”, explana
Candido Terceiro, diretor comercial
de marketing do grupo. “Portanto,
a representatividade da locacdo nas
compras anuais de equipamentos sé
tende a subir, chegando a indices proé-
ximos dos 60%, como ja ocorre em
paises mais desenvolvidos.”

Recentemente, A Geradora - que
ja teve outro fundo de investimentos
em seu quadro societario - comprou
a Poliservice, passando a atuar tam-
bém no fornecimento de energia e
climatizagdo para eventos. “Enxerga-
mos a locacdo como um negocio que,
cada vez mais, exige escala e capilari-
dade para atuagio”, diz Terceiro. “Por
isso, ja possuimos 19 unidades de
negdcios no Brasil e queremos expan-
dir ainda mais em 2014, aumentan-
do também a frota de equipamentos,
que atualmente ultrapassa as 10 mil
unidades”, completa, explicando que
esse volume inclui grupos geradores,
plataformas aéreas, torres de ilumi-
nacio, rolos compactadores, equipa-
mentos compactos e outros.

OPORTUNIDADES

Com matriz em Belo Horizonte
(MG) e filiais em outras sete capitais,
a Lafaete também aposta no merca-
do para 2014. A perspectiva otimista
baseia-se no resultado positivo ob-
tido pela empresa com a locagdo de
equipamentos da Linha Amarela nos
altimos dois anos. “Contudo, tive-

mos como alavanca outras linhas de
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produtos que oferecemos para loca-
¢do, como os mddulos habitacionais
para canteiros de obras, caminhdes,
grupos geradores, tendas e torres de
iluminacdo”, informa a assessoria de
imprensa.

Neste ano, a empresa pretende am-
pliar o nimero de filiais em outras ca-
pitais brasileiras, em uma estratégia
diretamente atrelada ao crescimento
da frota. “A questao logistica é um fa-
tor decisivo para o cliente de loca¢do”,
pondera a Lafaete. “Portanto, estar
préximo a obra faz a diferenca, uma
vez que, em alguns casos, o custo do
frete tem um peso consideravelmen-
te maior na decisdo de locagao pelo
cliente.”

A Mills Rental é outra empresa de
locagdo que pertence a um grupo de
negécios, a Mills. Em 2010, o grupo
abriu o capital por meio de uma ofer-
ta publica de acdes (IPO) de R$ 685
milhdes e, desde entdo, se apoia nes-
sa estratégia para crescer. Segundo
Sérgio Kariya, diretor da Mills Rental,

Com capital aberto, empre-.saS de locacao como a Mills Rental apostam no potencial de plataformas

em 2014 a divisdo planeja um aporte
de R$ 71 milhdes na compra de no-
vas plataformas aéreas de trabalho,
o principal tipo de maquinas locado
pela empresa. De fato, o momento é
mais que oportuno, pois, como mos-
tram os numeros divulgados pela So-
bratema, s6 em 2013 foram vendidas
7,9 mil maquinas desse tipo.

“No ano passado, todos os modelos
de plataformas tiveram um aumento
significativo, sendo que a frota total
chegou a cerca de 30 mil unidades”,
diz Kariya. “O motivo é que as plata-
formas aéreas tém contribuido sig-
nificativamente na melhoria da se-
guranga, mobilidade e produtividade
das obras e o mercado locador enten-
deu isso, oferecendo maior flexibili-
dade para locagdes menores, sejam
didrias, semanais ou mensais.”

Saiba mais:

A Geradora: www.ageradora.com.br
Escad: www.escad.com.br

Lafaete: www.lafaetelocacao.com.br/pt
Mills Rental: www.mills.com.br
Sobratema: www.sobratema.org.br
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DE TANTO
CONHECER O
BRASIL, A GENTE
PODERIA SER UMA
EMPRESA DE
MUDANCAS

A Mills é uma empresa completa
em produtos e servigos de
engenharia que participa das
grandes obras por todo o pals.
A gente roda tanto o Brasil

que poderia até ser também
uma empresa de mudancgas.

A Mills vem acompanhando

0 crescimento desse pafs ha mais
de 60 anos, contribuindo com

as transformacdes gue mudaram
0 Brasil nessas seis decadas.
Pensando bem, a Mills ¢ uma

empresa que adora mudancas.

Mills




FABRICANTE

CONSOLIDANDO O INGRESSO NA LINHA AMARELA, A JOHN DEERE INAUGURA DUAS FABRICAS NO PAIS AO
MESMO TEMPO PARA PRODUZIR PAS CARREGADEIRAS, ESCAVADEIRAS E RETROESCAVADEIRAS

cidade de Indaiatuba

(SP) foi escolhida pela

John Deere para abrigar

duas fabricas da linha
de equipamentos pesados para cons-
trugdo, sendo uma delas em parce-
ria com a japonesa Hitachi Cons-
truction Machinery, que produzira
escavadeiras de ambas as marcas.
Durante o evento de inauguragio
das unidades, realizado no dia 11 de
fevereiro, as duas empresas ressal-
taram que o investimento conjunto
de US$ 180 milhdes representa um
sinal claro de que acreditam em
uma breve retomada do mercado bra-
sileiro de construgao.

Além dos principais executivos da
John Deere e da Hitachi, o evento con-
tou com a presenca do vice-presiden-
te da Republica, Michel Temer, e do
governador de Sao Paulo, Geraldo Al-
ckmin. “Este investimento represen-
ta uma unido das industrias norte-
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Por Thomas Tjabbes

-americana e japonesa para produzir
no Brasil, apostando e ajudando no
desenvolvimento do nosso mercado”,
afirmou Temer.

J& o presidente mundial da John
Deere Construcio e Florestal, Micha-
el Mack, enfatizou que a chegada das
duas fabricas ao Brasil posiciona o
pais como segundo mercado global
da marca em receitas. De fato, na li-
nha de constru¢do da John Deere o
pais ultrapassou a posi¢cdo do Canada,
ficando agora atras apenas dos EUA.

VANTAGENS

Mack informou que a produgdo -
implantada em uma area com mais
de 24 mil m? - gerard mais de 600
empregos diretos e 1.800 indiretos.
Segundo o executivo, a empresa pre-
tende realizar investimentos conti-
nuos, impulsionar a transferéncia de
tecnologias e qualificar mao de obra
na propria regiao.

Em relacdo aos equipamentos, as
vantagens de producdo local também
foram colocadas em evidéncia pelo
executivo. “A nacionalizagdo desses
produtos viabiliza o financiamento
via Finame/PSI, facilitando o acesso
aos equipamentos, antes importa-
dos”, diz Mack.

Dentre os equipamentos que ago-
ra contam com producdo nacional,
estardo disponiveis - de forma pro-
gressiva - as pas carregadeiras de
2,1 m? a 3,6 m?® de capacidade, bem
como a retroescavadeira 310k. Na
linha de escavadeiras, os modelos
da John Deere variam de 17,7 a 34,7
toneladas de peso operacional. A Hi-
tachi, parceira da John Deere desde
1988 e com forte atuacdo em cons-
trucdo e mineracgao, produzira esca-
vadeiras com as mesmas capacida-
des, porém com algumas diferencas
no sistema hidraulico e em outros
conjuntos.

IMAGENS: JOHN DEERE



Mack (de perfil) com Alckmin e Temer: maior acesso a equipamentos

ESTREIA

Segundo a fabricante, o primeiro equipamento produzi-
do e vendido pela nova fabrica foi uma escavadeira modelo
250G, de 24,9 toneladas de peso operacional. A maquina foi
adquirida pela empresa Bessa Terraplenagem, sediada na
cidade de Rio Branco (AC).

Segundo o diretor da empresa, Raimundo Bessa, o equi-
pamento sera utilizado para movimentac¢ido de terra. Para
ele, a escolha na aquisi¢ao foi decidida principalmente por
questdes como qualidade de atendimento, disponibilidade
e agilidade na reposicdo de pecas. “Dentre as fabricantes
do segmento, a John Deere possui um dos melhores atendi-
mentos de pds-venda”, afirma o empresario.

A importancia na velocidade de entrega de pecas também
foi destacada por Romualdo Farias da Silva, gerente opera-
cional da Serveng Mineragao. Segundo o especialista, a de-
mora com importacdo de pec¢as gera uma dificuldade para
o cliente final, que ndo pode arcar com a produc¢ao parada.
Por esse motivo, ele acredita que a entrada da joint venture
no pais representa uma vantagem a mais em um mercado
de equipamentos altamente competitivo como o brasileiro.

“Certamente, a John Deere e a Hitachi terdo um grande
desafio pela frente, mas a qualidade do produto e do aten-
dimento fara diferenca para suprir a demanda de grandes
projetos de construcdo, a exemplo das hidroelétricas e es-
tradas”, diz ele. Para minera¢do, Farias demonstrou interes-
se nas escavadeiras de maior porte oferecidas pelas fabri-
cantes, como as de 35 toneladas, encontradas em pedreiras
e outras aplica¢des mais pesadas.

DISTRIBUICAO

De acordo com o presidente da John Deere no Brasil, Pau-
lo Herrmann, a distribui¢do é uma base essencial para os
planos de consolidagdo da joint venture no pais, que con-
tinuard investindo para fortalecer a rede de distribuidores,
que atualmente ja atende a 90% do territério nacional.
“Mas tanto a produgdo na fabrica como os investimentos
em cobertura nacional serdo estipulados pela demanda do
mercado”, afirma.

A exigéncia, diz o Herrmann, é que cada distribuidor
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mantenha um estoque préprio de pegas preventivas e cor-
retivas, bem como técnicos treinados e ferramentas ade-
quadas para consertos em oficina. No caso de ndo haver as
pecas necessarias na distribuidora, a fabricante disponibi-
liza componentes das linhas de construgio, agricultura e
florestal a partir do estoque central de pegcas na América
Latina, localizado na cidade de Campinas (SP).

Nos estados do Par3, Tocantins, Amazonas, Roraima, Acre
e Amapa, o atendimento sera feito pela Deltamaq, enquan-
to o estado de Sdo Paulo e a regido Nordeste serdo cobertos
pela Mega Maquinas. Para completar o atendimento na re-
gido Sudeste, bem como a regido Sul, a responsabilidade da
distribuicdo ficou com a Tauron Equipamentos.

Segundo o presidente da operagdo nacional, o setor agri-
cola ja conhece os equipamentos da John Deere Agricultura
e Florestal, o que pode representar outro importante mar-
co na consolidagdo da linha de construgao. “O Brasil tem
crescido bastante em agricultura, principalmente no Cen-
tro-oeste, e os agricultores inevitavelmente necessitam de
infraestrutura, como a construcdo de estradas”, conclui o
executivo.

Saiba mais:

John Deere: www.deere.com.br
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IMPLEMENTOS

VASSOURAS HIDRAULICAS
GANHAM TERRENO NO BRASIL

ACOPLADOS A EQUIPAMENTOS COMPACTOS, ACESSORIOS VEM SE POPULARIZANDO NO PAIS,
MAS ERROS OPERACIONAIS E FALHAS DE MANUTENGAO AINDA LIMITAM POTENCIAL DE UTILIZAGAO

om o avango no uso de

maquinas compactas em

um amplo raio de apli-

cagdes - como obras de
terraplenagem, demoli¢do, constru-
¢do civil e plantas industriais -, uma
mirfade de acessdrios passou a ser
disponibilizada no mercado nacional.
As opgdes incluem as tradicionais
cacambas carregadeiras, perfuratri-
zes hidraulicas e Kkits de escavacio.
Outras sdo ainda incipientes, como
as vassouras hidraulicas, utilizadas
na limpeza de grandes areas e que
tendem a ser tornar cada vez mais
comuns no pais. No entanto, esses
implementos ainda enfrentam um
relativo desconhecimento e, conse-
quentemente, padecem com falhas de
montagem, manuten¢do e operagao
que limitam seu potencial de utiliza-

¢do e desempenho.

RECOLHEDORAS

Em sua configuragdo basica, o mo-
delo mais difundido no mercado
brasileiro é composto por uma caixa
frontal que direciona os detritos para
tras e para baixo, abafando a poeira
e o som. Denominada vassoura re-
colhedora, a maquina inclui um rolo
com cerdas giratérias para varrer
0 piso e uma cacamba traseira, que
recolhe a sujeira langada pelo rolo e
atua como pa para detritos maiores
como pedras, pedacos de asfalto, ter-
ra e outros materiais.

Devido a tais caracteristicas, como
explica Marcos Alves, especialista da
locadora Nilcap, as recolhedoras sido
indicadas para uso conjunto com fre-
sadoras de asfalto, por exemplo. “O
acessorio é robusto, mas sofre des-
gaste nas cerdas e na lamina da base
da cagamba, que ficam em permanen-

te atrito com o solo”, explica.
Segundo Marcos Piccolo, da fabrica
italiana de acessdrios Cangini, o fun-
cionamento do equipamento deve ser
mais divulgado, pois muitos usuarios
ainda ndo conhecem em detalhes seu
modo de operagdo na pavimentacao.
“Enquanto a fresadora avancga, o ope-
rador deve primeiro mover o equipa-
mento para frente, usando o rolo no
sentido inverso”, explica. “A cagamba
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entdo recolhe os detritos maiores ou
os empurra para frente, para dentro
do rolo. As cerdas entdo fazem boa
parte da sujeira circular pela caixa e
cair na cagamba, atras do rolo.”

CONSERVACAO

Destaque-se que, conforme o volu-
me de detritos, o estado de conserva-
¢do das cerdas e a regulagem do rolo,
apenas um movimento pode concluir
o trabalho. Porém, os acessérios com
esse desenho foram construidos para
realizar a limpeza em duas passagens
(ida e volta) pela area a ser varrida.
“Depois que varrer mais ou menos
15 metros, o operador deve voltar em
marcha ré, usando o rolo no sentido

inverso, ou seja, girando para frente e

CANGNI

langando a sujeira diretamente para a
cacamba”, explica Piccolo.

Essa é a etapa em que toda a sujeira
restante é varrida. “Nesse movimento,
até as pedras maiores - que a cacam-
ba ndo recolheu - sido capturadas por
meio do rolo”, completa Alves.

Como o modelo depende da agdo da
cacamba, que é utilizada como pa em
contato direto com o chio, sua aplica-
¢do é indicada apenas para pisos lisos
e com inclinacdo moderada. Se for
utilizado sobre paralelepipedos, por
exemplo, as imperfeicdes na altura
do piso podem danificar a 1amina ou
mesmo comprometer o resultado do
trabalho.

Por isso, manuten¢des preventivas,
montagem correta e regulagem das
escovas no rolo sdo cuidados impor-
tantes nesse tipo de acessdrio. Segun-
do Sérgio Malavazzi, representante
da Osborn International, o aproveita-
mento ideal da rotagdo do rolo - sem
dispersdo de detritos e poeira - exige
que a disposicdo das cerdas no eixo
das vassouras seja precisa.

“Os rolos devem empurrar a sujeira
para o centro do implemento, evitan-
do langa-la para os lados e para fora
da caixa”, pontua Malavazzi. “Além
disso, para funcionar corretamente, é
importante montar as escovas somen-
te com cerdas em ziguezague e ndo
alternadas, com cerdas de modelos
diferentes ou montagem em espiral.”

UNIVERSAL

De acordo com os especialistas,
existem modelos especificos para
aplicacdo em 4areas nas quais o piso
ndo pode ser raspado. No entanto, Pic-
colo explica que as vassouras para uso
universal sdo planejadas para operar
apenas quando a maquina se desloca
para frente.
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IMPLEMENTOS

Por isso, a caixa recolhedora foi
transferida para a parte frontal do
acessoério, sendo que o rolo empurra
a sujeira para dentro dela, enquanto o
operador observa o trabalho de fren-
te. “A caixa recolhedora fica apoiada
sobre rodas e trabalha rente ao chio,
mas sem contato direto com ele”, ex-
plica o expert da Cangini. “O rolo de
cerdas opera embutido e ha pulveri-
zadores de dgua internos, instalados
para diminuir a suspensio de poeira.”

Alves, da Nilcap, ressalta que esse
acessorio pode ser instalado em skid
loaders, empilhadeiras e pas articula-
das. “As rodas e a posi¢do da caixa evi-
tam desgaste excessivo e acidentes”,
diz ele. Nesse sentido, alias, Eduardo
Arrunategui, engenheiro dalocadora e
distribuidora de implementos Zemax,
sublinha que qualquer equipamento
pode ser danificado se o operador ndo
ficar atento aos buracos e a velocidade

CANGINI

MECANIZAGAO
OFERECE VANTAGENS

Especialista em minicarregadeiras da
Case CE, Durval Victor explica que, em
média, uma minicarregadeira equipada
com vassoura hidraulica substitui 18 tra-
balhadores dedicados a varricdo manual.
“Em uma operacdo mecanizada, é possi-
vel prever um custo de 22 reais por hora
de trabalho”, afirma. “Em contrapartida,
uma equipe de 15 trabalhadores nao al-
cancaria custo por hora de trabalho infe-
rior a 60 reais.”

Outro aspecto que favorece o trabalho
mecanizado sdo o0s beneficios oferecidos
pelos componentes adicionais das ma-
quinas. “Para quase todos os modelos, 0s
fabricantes oferecem componentes que
aumentam a durabilidade do acessorio e
a seguranca na operacdo”, afirma Marcos
Piccolo, da Cangini. “Itens como escovas
giratdrias laterais, aspersores, laminas em
ligas de aco reforcado e roletes especiais
aumentam consideravelmente a vida Util
e a eficiéncia das vassouras.”

REVISTA M&T
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Ainda pouco utilizadas no pais, vassouras hidraulicas tm aplicacdo em diversos setores e afividades

de trabalho.

“A maior parte das vassouras é fabri-
cada para reproduzir o efeito da varri-
¢do manual, mas em escala maior e sem
pausas. Por isso, durante a operagio, a
velocidade da maquina deve se apro-
ximar a de uma caminhada, ou seja, 6
km/h” aponta. “Acelerar demais a ma-
quina s6 ira deixar falhas na varrigao,
elevar o risco de danos aos equipamen-
tos e aumentar desnecessariamente o
consumo de combustivel.”

REGULAGEM

Outro ponto importante recai sobre a
qualidade das cerdas e a regulagem da
altura entre o rolo e o chdo, de modo a
evitar desgaste excessivo e varri¢do ine-
ficiente. A regulagem da altura do rolo
determina se a area de contato com o
piso esta correta. Malavazzi enfatiza
que, ao término da montagem das esco-
vas no rolo, o comprimento da area de
contato com o piso deve ser de 70 mm.
“Para averiguar a regulagem do rolo
basta gird-lo com a maquina parada e,
depois, levantar a vassoura”, ele detalha.
“Se for maior que 70 mm, é sinal que
existe muita pressio e ocorrera desgas-
te em excesso, enquanto se for menor, a
varrigio apresentara falhas.”

Quanto a variedade entre os materiais

das cerdas, uma escolha correta também
faz diferenca na qualidade da varrigdo,
demanda de tempo de trabalho e des-
gaste das escovas. “Aconselhamos inter-
calar escovas com cerdas de polipropi-
leno e ago, para evitar o entrelacamento
entre os fios metalicos”, recomenda. “O
acessodrio deve estar bem regulado e o
operador ficar atento a pressdo que a
maquina aplica sobre as cerdas.”

ANGULAR

Construidos para concentrar detritos
para posterior recolhimento, os mode-
los angulares apresentam apenas o rolo
de escovas, de porte maior e deslocado

N

em relagdo a simetria da maquina, de
modo a varrer grandes dreas e empur-
rar a sujeira para a lateral das vias.

Arrunategui afirma que esse mo-
delo é indicado para limpeza de pi-
sos em que ha necessidade de uma
operacgdo mais agil, como aeroportos,
circuitos e vias em areas litoraneas.
“Comparada aos outros modelos, a
vassoura angular pode até parecer
simples, mas a velocidade de traba-
lho e a eficiéncia sdo seus grandes
diferenciais”, frisa o representante
da Zemax. “Basta haver uma canaleta
na lateral da via onde a sujeira possa
ser depositada.”



OFERTA CRESCE, MAS RITMO AINDA E LENTO

Com a crescente popularizacdo, diver- Equipamento ainda ¢ caro no pais g
s [aa]
sas marcas ja oferecem modelos de vas- 2
souras hidraulicas ao mercado brasileiro, ]
desde empresas nacionais a players glo- 1 ,& X .‘|'
is. “0s i i 3 MH = R
bais. “Os investimentos em obras no am- _ . &

bito rodoviario e urbano, por exemplo, po-
dem criar grande oportunidade de vendas =

de vassouras recolhedoras nos préximos

anos”, confirma Chrystian Moreira Garcia, gerente de desenvolvimento de mercados da
Sotreq, distribuidora que oferece sete diferentes modelos da marca Caterpillar.

A empresa brasileira Xingu desenvolve acessorios voltados para o uso exclusivo em
minicarregadeiras. Em seu portfélio, a empresa oferece modelos equipados com motor
hidraulico bidirecional acoplado ao eixo das escovas por meio de correntes e engre-
nagens. Com seis modelos, a série SPS de vassouras coletoras da italiana GF Gordini é
distribuida com exclusividade pela AGF Equipamentos. As méaquinas estdo disponiveis
para minicarregadeiras entre 1,5e 5 t.

J& a Bobcat produz vassouras para acoplamento nas carregadeiras da prépria mar-
ca, disponibilizando cinco opc¢des para limpeza de patios, estacionamentos, depo-
sitos e calcadas. Segundo Plinio Santos, gerente de importacao da Silmaquinas, a
demanda por vassouras ja apresenta uma musculatura comercial razoavel no pafs,
mas poderia ser melhor. “Além de caros, esses equipamentos sao muito frageis e
susceptiveis a problemas técnicos, fazendo com que o mercado ndo se amplie mais
rapidamente”, afirma o especialista.

Esquema ilustra o funcionamento do implemento

Novamente, Malavazzi reforca que a
habilidade do operador, a regulagem do
acessdrio e a qualidade dos materiais
utilizados na fabricacdo das cerdas sdo

CANGINI

as variaveis que exigem maior aten-
¢do. O especialista explica ainda que,
diferentemente das caracteristicas das
cerdas em polipropileno, as escovas
montadas com cerdas em compostos
com plastico reciclado (PET) tendem a
desgastar-se mais rapido e ser menos
resistentes ao efeito memoria. “Para
que a vassoura alcance o melhor de-
sempenho é fundamental somar quali-
dade do implemento, montagem correta
das escovas, treinamento do operador e
aplicagdo de cerdas de boa qualidade”,
ressalta o especialista.

Saiba mais:

Cangini: canginibrasil.com.br

Case: www.casece.com.br

Caterpillar: brasil.cat.com

Nilcap: www.nilcap.com.br

Oshorn: www.osborn.com.br
Silmaquinas: www.silmaquinas.com.br
Zemax: www.zemax.com.br

A woVMENTO DA MACUNA

MARCO/2014 61

AS MELHORES
SOLUCOES
EM EQUIPAMENTOS

EIMPLEMENTOS
PARA CONSTRUCAO,

s | MiNIPAS CARREGADEIRAS
7Tl | PAS CARREGADEIRAS COMPACTAS
# | Eescavapeiras compacTas
ROLOS COMPACTADORES
DUMPERS

TORRE DE ILUMINACAD

AUTOBETONEIRAS
5ILOS

CACAMBAS PENEIRAS
CACAMBAS TRITURADORAS
SEPARADOR DE METAIS

ESCARIFICADORAS
FRESADORAS PL
FRESADORAS PLB
COMPACTADOR DE TRINCHEIRA
NIVELADOR DE ASFALTO
VALETADEIRAS

ROMPEDORES HIDRAULICOS
EMPILHADEIRAS ELETRICAS
TRAMSPALETEIRAS

CONSULTE-NOS

@ MAXTER MAQUINAS LTDA.

BARUERI f 5P
AL JALA, 3454 - TAMBORE

5511 3173-1010
WWW.MAXTERMAQUINAS.COM.ER

CONTATO@MAXTERMAL




TRANSPORTES ESPECIAIS

EXTRAPESADOS GANHAM
NOVA ASSOCIAGAO NO PAIS

FORMADA POR REPRESENTANTES DE EMPRESAS, ASSOCIPESA PLEITEIA JUNTO AOS ORGAOS PUBLICOS
A ATUALIZACAO DAS NORMAS DO SETOR, QUE VIVE EVOLUGAO TECNOLOGICA ACELERADA

ar aumentar a represen-

tatividade do segmento

de extrapesados no pais,

no final de 2013 foi criada
a Associagdo Brasileira das Empresas
de Movimentagdo e Transportes de
Cargas Superpesadas (Associpesa).
A nova entidade tem por objetivo de-
fender os interesses dos players des-
se mercado, que vém investindo pe-
sado na aquisicdo de equipamentos
importados, principalmente conjun-
tos transportadores, equipamentos
de movimentagdo e guindastes, além
de estimular o desenvolvimento de
tecnologias inovadoras que permi-
tam aumentar a seguranca e a rapidez
nesse tipo de operacgio.

Segundo dados da Associa¢do Na-
cional dos Fabricantes de Veiculos
Automotores (Anfavea), atualmen-
te o setor de caminhdes extrapesa-
dos representa 35% do mercado de
veiculos pesados no pais. Mesmo
com tal participacdo, as empresas
ha anos apontam a necessidade de
um esfor¢o concentrado para nor-
malizar o segmento e aumentar sua
representatividade junto aos 6rgaos
de governo, que - segundo os execu-
tivos - ainda adotam normas e me-
todologias inadequadas a realidade
do setor.

“As normas, procedimentos e por-
tarias dos 6rgaos governamentais,
tanto federais quanto estaduais, es-
tdo muito defasadas em relacdo as
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inovacdes tecnoldgicas que estes no-
vos equipamentos oferecem”, afirma
Henrique Zuppardo, presidente da
Associpesa e CEO da empresa Mega-
tranz, empresa especializada na area
de logistica internacional e transpor-
te multimodal de cargas superpesa-
das e indivisiveis. “Isso porque essas
normas foram implantadas ha quase
40 anos, ainda na década de 1970, du-
rante o transporte dos equipamentos
eletromecanicos para as obras da UH
de Itaipu.”

Em termos tecnolégicos, os conjun-
tos transportadores mudaram muito,
destaca Zuppardo. Hoje, os equipa-
mentos incorporam inovagdes que
garantem maior seguranca e fluidez
nas operacgdes de transporte. “Princi-
palmente nos ultimos cinco anos, as

Objetivo da nova entidade ¢ superar a defasagem normativa no setor

dimensdes e 0s pesos cresceram mui-
to, assim como o volume de transpor-
te com AETs (Autorizacdo Especial de
Transito), sem o devido acompanha-
mento normativo dessa evolucio”, diz
0 executivo.

EVOLUCAO

As principais propostas encabeca-
das pela Associpesa incluem agdes
pontuais para atualizar as normas
para o transporte de cargas pesadas,
eliminando os custos abusivos e dis-
paridades (leia reportagem na edi¢cdo
176 de M&T) que incidem sobre tais
operagdes, por exemplo.

Desse modo, como explica o presi-
dente, dentre as solicitacdes encami-
nhadas em novembro do ano passado

MAKRO



MAKING MODERN LIVING POSSIBLE

A Sauer-Danfoss agora é Danfoss

Os especialistas que vocé ja conhece, 0
servico em que vocé pode confiar
Somente 0 nome mudou

A Sauer-Danfoss agora fornece solucdes hidraulicas Na Danfoss Power Solutions — um segmento de
avancadas para suas maquinas fora-de-estrada sob negdcios totalmente integrado da Danfoss — vocé terd
um novo nome: Danfoss. Nos continuaremos em agora um parceiro mais forte com sdlidas fundacdes e
sua localizacdo, fornecendo habilidades técnicas e ainda maior foco em inovacéo.

servicos em que vocé pode confiar.
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marca global forte

Levando nossos especialistas
em hidraulica a uma
companhia compromissada
com a exceléncia em
engenharia desde 1933

powersolutions.danfoss.com



TRANSPORTES ESPECIAIS

ao governador de Sido Paulo, Geraldo
Alckmin, estd a revogacdo da TAP

CONFIRA A COMPOSICAO DA
PRIMEIRA DIRETORIA DA ASSOCIPESA: e

(Tarifa Adicional de Pedagio), da Se- Presidente Henrigue Zuppardo Megatranz ‘
taria de T te do Estado d Vice-presidente de . .

CI;e aria de ranépor e- o st _O ¢ Movimentacio e Guindastes David Rodrigues Makro

Séo Paulo, que foi atualizada em julho | vice-presidente de Transportes | Sandro de Castro Gonzalez| Transpes | "~ * " " -

de 1997 para gerar novas receitas as Diretor de Gestdo Henrique Zuppardo Jr. Megatranz | ASSOCIPESA

concessionarias rodoviarias.

Além disso, a Associpesa pleiteia a
revogacdo da Portaria n° 17, de se-
tembro de 2007, da Artesp (Agéncia
de Transporte do Estado de Sdo Pau-

Zuppardo: evolucao tecnologica
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lo), que prevé cobrancas operacionais
adicionais, além da revisdo da porta-
ria 22/10 do DER/SP, que estabelece
as normas para a obtenc¢do das AETs
(Autorizacao Especial de Transito).
“Inicialmente, estio sendo ana-
lisadas as normas e portarias exis-
tentes nos 6rgdos de governo e per-
tinentes ao setor”, diz Zuppardo,
acrescentando que esse estudo esta
sendo realizado por um corpo juri-
dico constituido por advogados da
area administrativista e de direito
constitucional, além de engenhei-

ros rodovidrios. “Sdo especialistas
do meio académico, provenientes
de universidades e fundagdes, que
colaboram com a Associpesa para
verificar se tais cobrancas repassa-
das as concessionarias realmente
sdo legais, bem como se elas tém em
seu contrato de concessdo o direito
de intervir nas emissdes de AETs e
operacdes de transportes de cargas
excedentes”, finaliza.

Saiba mais:

Associpesa: www.associpesa.com.br
Megatranz: www.megatranz.com
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Servicos para Velculos Pesados 8 Comercinis

01 A O5 peEABRIL 2014

PAVILHAD DE EXPOSICOES ANHEMBI - SAQ PAULOD

\
/

AL ridAn ot

A Automec Pesados & Comerciais € a melhor plataforma para encontrar
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TORNA-SE ELEMENTO-CHAVE NA DECISAO DE COMPRA

EQUIPARAGAO TECNOLOGICA

DOS EQUIPAMENTOS EVIDENCIA
IMPORTANCIA DA PRESTAGAO DE
SERVICOS AO USUARIO, TORNANDO
A AREA DE ATENDIMENTO CENTRAL

PARA AS EMPRESAS

Nos ultimos anos, o mercado de
equipamentos para construcdo e
mineragdo tem assistido a um au-
mento exponencial no nimero de
players, que se esforcam em ampliar
o portfélio de produtos, incorporar
recursos e oferecer precos mais
competitivos. Neste cendrio, a cres-
cente equiparacdo de tecnologias
vem contribuindo também para o
desenvolvimento da &area de poés-
-vendas, que se consolida como um
dos maiores diferenciais de merca-
do para os fabricantes.

Na avaliacdo de Yoshio Kawaka-
mi, diretor técnico da Sobratema
(leia reportagem na pag. 30), cada
vez mais o valor de cada marca de-
pendera do lado “soft” do negdcio,
ou seja, de tecnologias aplicadas e
suporte ao cliente. “Nao ha equipa-
mento que nido necessite, de vez em
quando, de manutencdo e reparos,
uma vez que todos sdo submetidos a
esforcos elevados e regimes de tra-

6

balho muito intensos, inclusive em
locais com restricdes para uma boa
manutencdo”, explica. “Além disso,
a capacidade de oferecer tranquili-
dade aos clientes é sempre um di-
ferencial importante para bens de
capital.”

Com isso, a area de p6s-venda pro-
gressivamente se configura como
um fator econdmico primordial
para o fabricante de equipamentos
para constru¢do e mineragio. “E
uma fonte de receita importante,
na medida em que a populagdo da
marca cresce no mercado”, afirma
Kawakami, destacando que, a cada
sete anos, a receita obtida pelo pos-

-venda se iguala ao valor de aquisi-

¢do da maquina.

EXCELENCIA

Ndo a toa, tal visdo é comparti-
lhada por diversos empresarios do
setor. Para Luiz Gustavo Pereira,
diretor executivo do Grupo Trac-
bel, para elevar a produtividade os
equipamentos tornaram-se mais
similares no que tange a tecnolo-
gia avancada. “Hoje, o que garante
a sustentabilidade do nosso negocio
e seu futuro é o pés-venda, que se
tornou a area que absorve os maio-
res investimentos”, ressalta. Até por

isso, atualmente a empresa mantém

SANDVIK



26 filiais em territorio nacional. “As
filiais sdo totalmente estruturadas
para essa drea, uma vez que nosso
cliente necessita de estoque de pe-
¢as, estrutura de oficina e técnicos
qualificados para atendé-lo adequa-
damente”, pontua.

A BMC é outra empresa que tam-
bém compreende a importancia do
pés-venda e executa investimentos
pesados nessa area. “Apdés a inau-
guracdo da fabrica da Hyundai em
[tatiaia, nosso foco passou para o
desenvolvimento de uma estrutu-
ra de atendimento em todo o pais,
objetivando melhorar cada vez mais
a qualidade de nossas 32 bases e
prestar o melhor servigo possivel
aos nossos clientes”, enfatiza Felipe
Cavalieri, CEO da BMC.

Outro player que investe forte-
mente no pos-venda é a Cummins
Brasil, que vem realizando vultosos
aportes financeiros na area de dis-
tribuicdo e atendimento ao cliente.
“Em nossa estratégia de crescimen-
to na América do Sul, é fundamental
estimular a exceléncia na prestacio
de servicos aos usuarios de nossos
produtos”, salienta Marco Rangel,
diretor de marketing, comunicagio
e relagdes governamentais da Cum-
mins. A fabricante de motores, alias,
recentemente ampliou sua rede de
atendimento e ja possui quase 480
pontos de atendimento de pds-ven-
da na regido.

Para a Caterpillar, a area de poés-
-venda também tem uma importan-
cia estratégica. “Esse setor é a prin-

cipal fonte para a venda de solu¢des
para o cliente”, garante Edgard Go-
mes Reis Jr., gerente sénior de su-
porte ao produto para construgdo e
infraestrutura da marca. “Por isso,
temos a preocupagdo em oferecer
uma solugdo integrada, que possibi-
lite ao equipamento obter a melhor
produtividade possivel.” Para tanto,
a empresa conta com uma equipe
de engenheiros atuando em todo o
planeta, oferecendo assisténcia aos
usuarios com o apoio dos dealers
em cada localidade de atuacgio.

USUARIO

Alias, do ponto de vista do usuario,
Kawakami afirma que os aspectos
fundamentais na prestacdo de ser-
vicos sdo basicamente dois: tempo
de resposta a solicitacdo do servico
e qualidade do servico prestado. “O
‘certo na primeira vez’ é o resultado
desejado pelo cliente e almejado pelo
prestador de servicos”, assegura. “Mas
a exceléncia decorre da qualidade do
fator humano e do processo. Quan-
do esses elementos nio alcancam
um nivel adequado, a combinagdo
torna-se imperfeita, impedindo que
se alcance seu melhor potencial.”

Diretor comercial da Case CE para
a América Latina, Roque Reis con-
corda que nos dias atuais nido se
compra mais apenas o equipamen-
to, mas principalmente o servigo
oferecido. O executivo cita como
exemplos as areas de movimenta-
¢do de materiais, pavimentacio,
escavacio e outros. “Para que o ser-
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Centro de Exposicoes Imigrantes
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vico seja obtido a maquina precisa
ter disponibilidade, o que s6 sera
possivel com um pés-venda eficaz”,
pondera Reis.

Para Mario Felisbino, responsavel
pela compra de ativos da Construto-
ra Andrade Gutierrez, o pds-venda
tornou-se determinante na selecao de
fornecedores, gracas ao apoio presta-
do as equipes que atuam nos cantei-
ros. “Em um projeto como o de Belo
Monte, por exemplo, a estrutura de
pds-venda possui um grande peso
na decisdo de escolha dos equipa-
mentos de uma determinada marca,
a fim de suprir todas as necessida-
des da obra”, finaliza.

Saiba mais:

Andrade Gutierrez: www.andradegutierrez.com.br
BMC: brasilmaquinas.com

Case CE: www.casece.com.br

Caterpillar: brasil.cat.com

Cummins Brasil: www.cummins.com.br

M&T Pecas e Servigos: www.mtps.org.br
Sobratema: www.sobratema.org.br

Trachel: www.tracbel.com.br

Realizagdo
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Prepare-se para expor na Unica feira latino-americana
especializada em tecnologia e gestdo de equipamentos
para construcdo e mineracdo. Na M&T Pecas e Servicos

2014, sua empresa vai encontrar o publico certo que PECAS E SERVICOS
procura ?olugoes, insumos e demais servicos, para que % Feira 6 Congresso de Tecnologia
seus equipamentos se mantenham em campo. e Gestdio (?e Equipamentos

para Construgdio e Mineragdo.

DE 3 A 6 DE
JUNHO DE 2014
SAO PAULO,
BRASIL.
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A ERA DAS MAQUINAS
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SOBRATEM),

A chave da evolucao na
construcao rodoviaria

Historicamente, o periodo entre
1935 e 1960 foi o mais importante
na evolugdo dos equipamentos de
construcao rodovidria. Em meio as
diversas novidades surgidas, trés
fatores foram fundamentais para
possibilitar a evolugdo do segmen-
to: 0 aparecimento de novas tecno-
logias, a necessidade crescente de
comunicagoes e a Segunda Guerra
Mundial.

Em termos tecnolégicos, os
principais avancos desse periodo
foram os pneus de baixa pressao
(introduzidos em 1932 e utiliza-
dos em equipamentos de constru-
¢do a partir de 1935), a hidraulica
de baixa pressao (disponfvel a
partir de 1920 e cujo desenvolvi-
mento assegurou maior confiabili-
dade e durabilidade) e, finalmen-
te, os motores a diesel (utilizados
a partir de 1930).

O conhecimento dos proces-
sos construtivos e dos materiais
utilizados na construcdao tam-
bém passou por uma grande
evolucdao no periodo, particu-
larmente nas 4dreas de compac-
tagao - gragas aos trabalhos do
engenheiro Ralph Roscoe Proc-
tor (1894-1962) — e de agrega-
dos revestidos, iniciada com o
uso do macadame betuminoso.
O processo foi deflagrado pela
implantagao das redes de vias
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Por Norwil Veloso

expressas nos EUA e Alemanha,
que impulsionaram o desenvol-
vimento tecnolégico.

DEMANDA

Ap&s a revolucdo industrial, a me-
lhoria do padrdo de vida, a criacao
das técnicas de producéo seriada e
0 avanco tecnoldgico geral criaram
uma demanda irrefredvel por infra-
estrutura, em todas as suas verten-
tes: estradas, aeroportos, canais,
saneamento e outras. Essa situagao,
que exigia equipamentos cada vez
mais produtivos e confidveis para
execucdo das obras, tornou-se ain-
da mais emergencial apds o final
da Segunda Guerra Mundial, quan-

0 modelo Vickers 180
foi langado em 1952 e tinha design atipico

do a Europa precisava reconstruir
as cidades e as redes de infraestru-
tura destruidas durante o conflito.

Nessa época, a tecnologia norte-
-americana ja era a mais avancada
do mundo, sendo que os exceden-
tes de guerra e a implantacao do
Plano Marshall permitiram enviar
equipamentos a pregos acessiveis
para o velho continente. Alguns
anos depois, a Europa e o Japéo
comecaram a produzir seus pro-
prios equipamentos, de modo a
evitar os altos custos alfandega-
rios e diminuir a dependéncia das
importagdes.

Nos anos que se seguiram ao fi-
nal do conflito, tornou-se cada vez

IMAGENS: ARQUIVO M&T
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Estudo Sobratema
do mercado brasileiro
de equipamentos
para construcao.

Para vocé que atua no mercado da construcdo, a Sobratema - Associacao Brasileira de
Tecnologia para Construcdo e Mineracéo apresenta as novas edicdes do Estudo Sobratema do
Mercado Brasileiro de Equipamentos para Construcdo e da Pesquisa Principais Investimentos em Infraestrutura no
Brasil, que, juntamente com a Pesquisa Frota Brasil em Atividade, formam o Programa Inteligéncia de Mercado.
Estas ferramentas estratégicas sdo indispensdveis para vocé entender o comportamento do mercado e
enxergar as oportunidades de negécios, projecdes do setor e expectativas de comercializacdo de produtos e

Servicos para os proximos anos.

Potencialize seus negécios, adquirindo ja os seus exemplares. www.sobratema.org.br/LojaSobratema



A ERA DAS MAQUINAS

mais flagrante o contraste entre as
nacoes ricas (EUA, Europa e Japao)
e as demais, onde o progresso
tecnolodgico era significativamente
mais lento.

INOVACOES

O aumento da poténcia dos mo-
tores e o uso de controles hidrauli-
cos nos tratores de esteiras levaram
a criacdo de equipamentos cada
vez maiores e ao desenvolvimento
de novos processos, como a limpe-
za de terrenos para implantacao de
grandes projetos.

Nessa linha, surgiram os destoca-
dores (inventados por LeTourneau)
para extracao de arvores, equipa-
mentos para manuseio de madeira
cortada, ancinhos para remocéao de
raizes e outros, além de processos
de desmatamento com tratores
de maior poténcia, como 0 uso
de uma corrente com até 30 m de
comprimento puxada por dois tra-
tores, para remocdo de vegetacéo
densa.

No decorrer do processo, as
madaquinas cresceram significativa-
mente, com solucdes extravagantes
como a unido de dois tratores D8
para empurrar uma lamina Unica,
uma ideia surgida no final de déca-
da de 40 e posteriormente seguida
pela Euclid, com o lancamento do
TC-12 (1959).

Também a poténcia evoluiu
rapidamente. Em 1930, o Cat Sixty
tinha 60 hp e, apenas cinco anos
depois, a maquina mais possante
do mercado - o Cletrac - ja ofere-
cia 100 hp. Em 1947, o Internatio-
nal TD24 chegou aos 180 hp, sendo
superado em 1954 pelo Cat D9 (270
hp) e pelo Euclid TC-12 de dois
motores (390 hp). Enquanto isso, as
empresas europeias voltaram a pro-
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duzir, inicialmente apenas modelos
menores, ampliando gradativamen-
te suas linhas. O trator Vickers 180,
por exemplo, foi lancado na Ingla-
terra em 1952, sendo equipado com
motor Rolls-Royce e esteiras espe-
ciais para alta velocidade.

No final da década de 40, o uso
do conversor de torque e transmis-
s6es powershift simplificou a ope-
racao, aumentando a produtividade
das maquinas. J&d o uso de guinchos
para acionamento dos implemen-
tos, comum até a década de 50, foi
substituido por sistemas hidrdulicos
cada vez mais confidveis.

SCRAPERS

Embora eficientes, as maqui-
nas de esteira eram muito lentas.
Isso se refletia negativamente na
produtividade dos scrapers, que
eram puxados (e, posteriormen-
te, empurrados) por tratores de
esteiras. LeTourneau, entre outros,
foi responsavel por diversos aper-
feicoamentos que aprimoraram o

0 modelo TD24, visto na imagem rebocando um
scraper Bucyrus-Erie operado a cabo, possufa motor
de 180 hp de 6 cilindros e cambio sincronizado

desempenho desses equipamentos.

No final da década de 30, LeTour-
neau revolucionou esse segmento
com o langamento do Tournapull,
composto por um scraper tra-
cionado por trator sobre pneus
de eixo Unico, uma configuracao
que durante os 15 anos seguintes
seria copiada pelos concorrentes.
Nessa época, alids, ja havia uma
grande quantidade de fabricantes,
com caracteristicas diferenciadas
e oferecendo uma ampla faixa de
capacidade.

Geralmente com quatro rodas, os
scrapers rebocados foram produzi-
dos até a década de 60. Mas Le-
Tourneau também aperfei¢oaria o
projeto dessas maquinas, tornando-
-as mais estdveis com o uso de uma
viga superior e de um mecanismo
corredico para elevar e abaixar a
cacamba.

Em 1944, ele lancaria o primeiro
trator pesado sobre pneus, o Tour-
nadozer Modelo C. Com poténcia
de 180 hp e lamina acionada por
guincho elétrico, o projeto serviu




Lancado em 1952, o Tournadozer C era equipado com um guincho de controle da lamina

acionado eletricamente, enquanto o guincho traseiro era utilizado para operar um scraper acoplado

de modelo para todas as maquinas
lancadas posteriormente, sendo
seguido pelos modelos B (300 hp)
e A (750 hp), lancados no final da
década de 40.

CARREGADEIRAS

As primeiras carregadeiras
surgiram por volta de 1935, mas
considera-se que a primeira carre-
gadeira sobre pneus foi criada por
Frank Hough, em 1939. Durante a
década de 50, a produgao cresceu
velozmente, com o surgimento de
uma enorme quantidade de fabri-
cantes que produziam madaquinas de
chassi rigido, derivadas de tratores
agricolas ou projetadas especifica-
mente para essa aplicagao.

Em 1953, quando muitos fabri-
cantes ainda produziam maquinas
com controles a cabo, os irmaos
Eddie e Elmer Wagner lancaram a
Scoopmobile, uma mdaquina revo-
luciondria, totalmente hidraulica
e com chassi articulado, que seria
copiada até hoje.

ESCAVADEIRAS

Desenvolvidas simultaneamen-
te por empresas como Bruneri e
Poclain, as primeiras escavadeiras
surgiram no final de década de
40. Com giro de 360° o modelo
precursor comecou a ser produ-

zido pela Bruneri em 1952, sendo
lancado em 1954,

Posteriormente, a Bruneri licen-
ciou diversos fabricantes em todo
o mundo para sua producdo. Um
deles, a Poclain, utilizou hidraulica
de 400 bar em sua primeira ma-
quina sobre chassi de caminhéo
(produzida em 1951), em lugar dos
80 bar utilizados pela Bruneri. Jd o
primeiro modelo TY, com giro de
360°, foi produzido em 1959.

A evolucao da hidraulica tam-
bém propiciou diversas tentativas
de producdo de caminhdes bascu-
lantes acionados hidraulicamente.
Por volta de 1935, empresas como
Mack, Euclid e Sterling produzi-
ram caminhdes de chassi rigido,
inicialmente com basculamento
por gravidade e, posteriormen-
te, com acionamento hidraulico.
Mas o progresso mais acelerado
desses equipamentos s6 ocorreria
apods o final da Segunda Guerra
Mundial, quando as empresas
puderam aproveitar a experiéncia
adquirida em veiculos de trans-
porte empregados em terrenos
acidentados.

Leia na préxima edicao:
0 impulso tecnoldgico no pés-guerra

Errata: na edi¢ao anterior, aimagem da pag. 59
retrata uma pa carregadeira sobre esteiras,
e nao um trator, como esta escrito na legenda.
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SOBRATEMA
EVENTOS

UM TEMA CRITICO PARAO
SUCESSO PROFISSIONAL.

A Sobratema, a fim de proporcionar um amplo debate sobre gestao mais eficiente dos riscos em uma obra, convida vocé a
assistir as palestras de especialistas que abordardo relevantes aspectos relacionados ao tema: Gestao de Riscos nas Obras —
Desafios e Solucdes. O Sobratema Workshop é direcionado a engenheiros, empresarios, técnicos e profissionais do setor da
construcdo, que, por meio de um caso real, poderdo avaliar riscos nos canteiros de obras, aprenderao a elaborar uma matriz
de riscos e conheceréo as agdes para remediar contingéncias e minimizar os riscos logisticos, além de informagdes sobre tipos
de acidentes e suas consequéncias na construgao civil.

Gestao de Riscos nas Obras - Desafios e Solucdes. Dia 8/4/2014, das 13h as 18h30,
no CBB - Centro Brasileiro Britanico, Sao Paulo / SP.

Faca ja sua inscricio e aumente Patrocinio - Cota Apoio Apoiode Midia  Realizacdo
a produtividade das obras com SRANDSS

mais eficiéncia e segurancga. CASE m ﬁf vae @ 5 A
509% de desconto para S ezuTETIo @ SCANIA

Associados Sobratema. BrasH DESENVOLVIMENTO
Mais informacdes: = : m
www.sobratemaworkshop.com.br Satreq = TEREX WVOLVO 2 ke "¢
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ESTA NA EMBREAGEM

MOTORISTAS MAL TREINADOS UTILIZAM O SISTEMA DE FORMA INADEQUADA, GERANDO AVARIAS;
MAS FALTA DE MANUTENCAO E LUBRIFICACAO INCORRETA TAMBEM CAUSAM DANOS

a sentiu trepidagdes, falha e
ruidos ao trocar de marcha?
Todos esses sintomas sao in-
dicadores de alguma avaria na
embreagem. Sem ela, o cami-
nhdo ndo consegue fazer a mudanca
de marchas e sequer sair do lugar. Isso
porque a funcdo dela é justamente co-
nectar e desconectar, de forma suave, a
rotagdo continua do motor com a trans-
missao e as rodas do equipamento, que
ndo possuem geracao prépria de forca e
dependem dessa ligagdo para funcionar.

E por isso que esse componente é tdo
vital e exige cuidados operacionais e de
manutencdo especificos.

Para entender melhor como a em-
breagem funciona, é interessante co-
nhecer um pouco mais sobre “atrito”.
A dificuldade com que uma superficie
desliza sobre outra é determinada
pelo atrito, que sdo os picos e vales
de ambas as faces que se encostam.
Quanto maiores, mais dificil serd o
deslizamento dos objetos um contra
0 outro, até mesmo em escala micros-

copica. Nos veiculos, além de auxiliar
na aderéncia das rodas contra o solo,
0 atrito também serve para pressio-
nar o volante do motor contra o disco
da embreagem, que possui uma su-
perficie projetada para gerar atrito
suficiente para travar de forma suave
e transmitir a rotacdo do volante de
forma integral.

Com esse propdsito, alids, é que
os discos de embreagem possuem
revestimentos especiais que forne-
cem melhor atrito. Segundo especia-
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MANUTENCAO

listas, os revestimentos organicos
sd0 mais comuns no mercado atual,
sendo constituidos basicamente de
fibras estruturais impregnadas com
solucdes de resina sintética, borra-
cha, cargas organicas e minerais,
entre outros materiais e aditivos. Ja
para aplicacdes fora de estrada, que
exigem maior torque e durabilidade,
0 mercado disponibiliza opcdes ce-
rametdalicas e com Kevlar, uma fibra
sintética cinco vezes mais resisten-
te que 0 aco.

Esses modelos de embreagem se
encaixam tanto em transmissdes me-
canicas quanto automatizadas. Dife-
rentemente da transmissdo automati-
ca — que utiliza conversor de torque
no lugar da embreagem —, o sistema
automatizado se assemelha ao manu-
al, porém com uma embreagem auto-
matica. Ou seja, as trocas de marcha
sdo feitas de forma suave e precisa,
diminuindo o consumo de combusti-
vel e aumentando a durabilidade do
conjunto em até quatro vezes, quan-
do comparada a uma transmissdo me-
canica convencional.

Para fazer essa mudanca de mar-
chas, o sistema automatizado conta
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com acionamento eletro-hidraulico,
em que um moddulo eletronico de
controle aciona a embreagem para
fazer a troca quando o veiculo exi-
gir. No caso do manual, esse acio-
namento é mecanico e feito pelo
motorista por meio do pedal, po-
dendo ser assistido por um sistema
hidraulico ou pneumatico.

SINTOMAS

Como o sistema de acionamento
estd interligado ao conjunto de em-
breagem, falhas no funcionamento
podem ser identificadas de forma
semelhante. Da mesma forma, um
componente danificado do conjun-
to pode levar outras pegas a sofrer
avarias, motivo pelo qual fabricantes
e oficinas autorizadas vendem Kkits
completos de embreagem, com platé,
rolamento e disco.

Isso também se aplica as pecas
periféricas, como garfo, volante do
motor e rolamento da ponta do eixo
piloto. Sendo assim, vazamentos de
6leo do motor ou do cambio, dois
conjuntos préximos a embreagem
e que utilizam lubrificagdo, podem

contaminar a embreagem e danifi-
ca-la seriamente (veja mais sobre
cuidados de lubrificacdo no Box da
pag. 77).

Para quem ja conhece o veiculo e
sente uma mudanca de peso ao pres-
sionar o pedal da embreagem, bem
como na altura em que comeca o
acionamento (variacdo do curso livre
do pedal), j& identificou uma neces-
sidade de parada para vistoria do
conjunto. Outras caracteristicas do
fim do processo de desgaste natural
do sistema incluem patinagdo — em
casos criticos acompanhado de fu-
maca, trepidacdo do veiculo e do
pedal durante a partida, além da
dificuldade de engatar a marcha.
Esses problemas geralmente vém
acompanhados de ruidos e chiados
ao utilizar a embreagem.

Ao identificar qualquer um desses
indicadores, é necessario levar o
caminhdo a uma oficina autorizada
para inspecdo em ambiente limpo
e fechado, j& que qualquer conta-
minacdo de poeira nas pecas da
embreagem pode danifica-la logo
ap6s a troca. Em outras palavras,
o erro humano pode se repetir se
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0 técnico de manutencdo nao tiver
conhecimento dos cuidados e pro-
cedimentos de avaliacdo e monta-
gem desses componentes. Inclusive,
muitos erros de vibracdo ou quebra
de componentes fazem parte do rol
de problemas causados por erros de
instalacdo nas oficinas, assim como
conexdes desalinhadas e parafusos
frouxos.

PROCESSOS

O primeiro passo de troca da em-
breagem danificada é a remocdo da
caixa de cambio para ter acesso ao
conjunto e desmonta-lo, removen-
do o platd e o disco da embrea-
gem, bem como as pecas periféri-
cas. Vale lembrar que, como esses
componentes atingem temperatu-
ras elevadas durante o uso, podem
provocar queimaduras se o tempo
de resfriamento nédo for respeita-
do. Por isso, o uso de luvas tam-
bém é imprescindivel, assim como
6culos de seguranca, outro EPI es-
sencial que protege o contato dos
olhos com a fuligem gerada pelo
desgaste das pecas.

Em seguida, deve-se verificar se
0s componentes da embreagem
estdo gastos ou danificados. Isso
pode ser feito avaliando as super-
ficies do disco e do volante, ambos
componentes de atrito. Um disco
novo possui aproximadamente 10
mm de espessura, enquanto um que
necessita de troca apresenta 7 mm
ou menos. No volante e outras su-
perficies de atrito, deve-se procurar
por trincas e rachaduras, geralmen-
te causadas por superaquecimento
da peca ou, em outras palavras, uso
irregular da embreagem. Da mesma
forma, os danos por calor excessi-
vo podem ser vistos nas placas de
pressao.

Para definir se a embreagem so-
freu desgaste natural ou foi sub-
metida a “maus tratos” é preciso
antes avaliar se houve excesso de
patinacdo entre as superficies do
disco e do volante. Quando isso
ocorre, o técnico identifica a ava-
ria por duas causas. A primeira é

revelada pelo tom azulado que se
forma apds o superaquecimento
nas superficies de atrito do volan-
te ou da placa de pressdo do platé
da embreagem. J4 a segunda é re-
conhecida pelo desgaste prematu-
ro e irregular no revestimento do
disco e componentes interligados,

podendo até ser identificada por
rachaduras ou quebra total, o que
geralmente ocorre quando a em-
breagem é exposta a altas rota-
cbes com desalinhamento.

E claro que pecas menores, como
garfo, cabo, rolamento e linguetas da
mola membrana, também precisam

LUBRIFICACAO DESCUIDADA
PODE DANIFICAR A EMBREAGEM

Independentemente do material utilizado no revestimento, a infiltracao de dleo
lubrificante deve ser evitada a todo custo, pois inviabiliza a forca de atrito gerada
pelo conjunto da embreagem, podendo causar danos irreversiveis ao sistema. Por
essa razao, é sempre recomendado inspecionar os retentores de dleo do motor e
da caixa de cambio. Se isso nao for feito, 0 vazamento ndo detectado poderd vir a
contaminar todo o conjunto novo de embreagem.

Sendo assim, deve-se evitar o uso de lubrificantes nas regides periféricas e de
atrito do conjunto da embreagem e eliminar qualquer tipo de vazamento de 6leo
no interior da capa seca. Para componentes que necessitam de graxa, como rola-
mentos, garfo e cabo, o uso excessivo também pode resultar em contaminacao da
embreagem. No caso dos rolamentos, o mercado estd adotando cada vez mais o
tipo blindado, que ndo necessita da aplicacdo de lubrificantes, sendo sujeito ape-
nas a substituicdo pés-desgaste.

Todas as pecas dependentes de lubrificagdo devem ser periodicamente vistoria-
das, pois — principalmente em operacdes fora de estrada — a falta de graxa pode
resultar até no “travamento” do veiculo. Em situacdes como essa, o excesso de
vibracoes, por conta da irreqularidade do terreno, e a contamina¢do de dgua na
embreagem também podem causar avarias.

Em operacdes fora de estrada, a falta de graxa pode travar o veiculo
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MANUTENCAO

ser vistoriados, pois sofrem igual-
mente com desgaste e quebra. Muitos
desses componentes sdao sensiveis
ainda a vibrag@es irregulares do mo-
tor, causadas por irregularidades no
sistema de injecdo ou utilizagdo de
combustiveis inadequados.

VISTORIA

Aliés, a vistoria de alguns itens va-
ria conforme o tipo de acionamento
da embreagem. No caso do aciona-
mento mecanico, o conjunto forma-
do por rolamento, cabo e garfo sofre
desgaste natural ou acelerado por
conta da perda de lubrificagdo. J& no
caso de acionamento eletro-hidrauli-
co e hidréaulico, além dos componen-
tes mecanicos, hd pecas que podem
sofrer com vazamentos de 6leo, como
cilindros de pedal e atuador de em-
breagem.

Se houver necessidade de troca
desses componentes, os especialis-
tas recomendam a substituicdo por
pecas novas e, possivelmente, do
conjunto completo de desgaste da
embreagem. £ importante ressal-
tar a escolha correta das pecas por
meio do manual do fabricante, pois
a qualidade e adequacao do produ-
to sdo essenciais para garantir seu
bom funcionamento. J& a reutili-
zagao do disco, opcdo empregada
em alguns casos, depende de con-
dicdes especificas: primeiramente,
0 revestimento ndo pode apresen-
tar qualquer tipo de contaminacao
por elementos graxos, assim como
ndo deve mostrar desgaste irregular
pela superficie.

Durante a remontagem do conjunto,
é importante verificar se a tampa da
embreagem assentou-se de forma
plana e uniforme contra a superficie
de contato do volante. Essa mesma
atencdo deve ser dada ao aperto de
parafusos na instalacdo do disco,
platd e outros componentes, garan-
tindo o total assentamento das fa-
ses e torque correto nos parafusos.
Para isso, os especialistas recomen-
dam o uso de torquimetros, ferramen-
tas que garantem o aperto uniforme
dos parafusos.
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SACHS

Discos de embreagem contam com revestimentos especiais que demandam cuidados

Por fim, antes de instalar a caixa de
cadmbio, o mecénico deve verificar o
funcionamento de todo o conjunto da
embreagem, inclusive dos sistemas
de acionamento eletro-hidréulico,
elemento vital da transmissdo auto-
matizada. Nesse quesito, a recomen-
dacdo é examinar todas as manguei-
ras, tubulaces e servos do sistema,
buscando eventuais vazamentos.

CALIBRACAO E
LUBRIFICACAO

Exceto a atencao com as manguei-
ras e 6leo hidraulico, a manutencao
de um sistema de embreagem auto-
matizado é bem similar ao sistema
convencional. Vazamentos do fluido
podem ser identificados por meio
da falta de resposta na mudanca de
marchas, permanecendo em posicao
neutra.

Em relacdo ao atuador de embre-
agem, que é uma peca-chave, mes-
mo que ndo apresente vazamento
recomenda-se sua substituicdo jun-
to com o kit da embreagem, pois
pode apresentar desgaste interno,
causando dificuldade de engate das
marchas. Ap6s a troca de pecas gas-
tas da embreagem, o principal zelo
deve ser direcionado a integridade do
6leo hidraulico do atuador.

Para evitar que o 6leo hidraulico
fique contaminado por bolhas de ar,
é comum a pratica de “sangria”, ou
limpeza do fluido. E recomendado
que esse processo seja efetuado com
uma maquina especifica que circula
e filtra o ¢leo. No caso da sangria
manual, especialistas advertem que
a embreagem pode apresentar tre-
pidacdo, dificuldade de engate e até
patinacdo ap6s poucas horas de uso.
Ou seja, pode voltar a apresentar os
mesmos problemas em ciclos muito
reduzidos.

Segundo os especialistas, outro
ponto de atencdo é a calibracdo da
nova espessura e posicionamento
do disco pelo sistema, feita eletro-
nicamente com auxilio de softwares
especificos. Alias, a correta parame-
trizagao do sistema é essencial para
o bom funcionamento e durabilida-
de da transmissdo automatizada.
A solucdo tecnolégica consiste em
zerar os parametros por meio de um
scanner de diagnose, que por sua
vez é conectado aos diversos senso-
res de avaria e armazena todos os
dados de operacao do veiculo.

Saiba mais:
Sachs: www.zf.com
Scania: www.scania.com.br
Volvo CE: www.volvoce.com




ENTREVISTA

m janeiro, a brasileira CZM completou um ano de ope-

racdo em sua nova fabrica nos Estados Unidos. Sem

duvida, trata-se do mais importante passo ja dado

pela empresa para sua internacionalizagdo, desde que
iniciou a exportagdao de perfuratrizes na década de 90 como for-
ma de compensar a entdo persistente instabilidade do mercado
nacional, afetado constantemente pela desvalorizacdo cambial e
pela falta de obras que adotassem os equipamentos fabricados
pela companhia. Com o mesmo tamanho da fabrica brasileira de
Contagem (MG), a incipiente unidade norte-americana tem 22
mil m2 de drea Gtil, mas atualmente produz dois equipamentos ao
més e fatura USS 18 milhdes, enquanto no Brasil sdo fabricadas
10 unidades mensalmente, gerando um faturamento anual de RS
100 milhGes. Diretamente de Miami, onde esta estrategicamente
localizado para atender as diversas regides dos Estados Unidos,
Marcos Cl9, socio e diretor comercial da empresa, detalha os ne-
gbcios da CZM e explica a diferenga de atuar no mercado mundial
com o selo “Made in USA” nos equipamentos.

M&T - Apds um ano de atividades, como a fabrica nos EUA
esta estruturada?

IMAGENS: CZM

Marcos Cl6 — A fabrica fica em Savannah, no estado da Georgia
(regido Sudeste do pais), e tem 22 mil m? de drea. Atualmente,
produzimos dois equipamentos ao més, mas devemos aumentar
a produgdo para trés maquinas mensais ainda neste ano. Esta-
mos bastante satisfeitos com a operagdo, que em 2013 obteve
um faturamento de US$ 18 milhdes e tem nos ensinado muito
sobre sistemas administrativos, pois aqui [nos EUA] o processo
é bem mais simples que no Brasil. Digo isso principalmente em
relacdo a questdo tributaria, pois no Brasil precisamos de oito
profissionais inteiramente dedicados a isso, enquanto aqui ape-
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nas um da conta do recado com facilidade. Mas, inde-
pendentemente disso, adoramos o Brasil e temos plena
consciéncia de que foi ele quem nos fez.

MR&T - Pode detalhar essa diferenga?

Marcos Clé — Uma das maiores dificuldades é o sis-
tema de créditos e débitos do ICMS (estadual) e do IPI
(federal). No caso do nosso produto, as perfuratrizes,
a tributagdo é de 18% de ICMS na venda e zero de IPI.
Mas para fabrica-las nés compramos diversos compo-
nentes, cerca de quatro mil no total. E cada um desses
componentes tem uma aliquota de ICMS e IPI diferente.
Logo, entre tantos diferentes créditos que incidem na
compra até o débito da venda surge um risco de bitribu-
tagdo bem acentuado. Ja no caso do IPl que s6 gera cré-
ditos, com aliquota zero na venda, temos de pensar em
qual imposto federal sera possivel compensar. Junte-se
aisso PIS, Cofins, Finsocial e impostos municipais de ISS
e realmente temos um processo bastante complexo.

M&T - Em comparagdo, como é a tributagdo nos EUA?

Marcos Clé — Como disse antes, é bem mais simples.
Aqui, sé o consumidor final paga imposto. Ou seja, ndo
existe esse sistema de créditos e débitos. Nem sequer
existem Nota Fiscal Eletrénica, Speed etc. Em suma, ha
apenas o comprovante de venda e o recolhimento do
imposto pelo comprador.

M&T - Como foi o processo de construgao da fabrica?

Marcos Clé — Muito simples também. Alids, simples e ra-
pido, pois apenas um més apos a escolha do galpdo ja ti-
nhamos a licenga para operar. Depois, precisamos de mais
trés meses para fazer as reformas necessarias na estrutura.
Ou seja, em apenas quatro meses ficamos operantes, co-
megando a produgdo em janeiro do ano passado.

MR&T — A fabrica internacional foi planejada ou é fru-
to de oportunidade?

Marcos Clé — Nas décadas de 80 e 90, o Brasil foi um
mercado muito instavel para a construgao civil. Na época,
ndo era possivel fazer planejamentos com a previsdo de
um mercado futuro crescente e sélido, o que nos levou a
procurar negécios internacionais. E verdade que os anos
2000 foram bem melhores, com crescimento e estabili-
dade poucas vezes vividos no pais, motivo que também
fortaleceu a CZM, até mesmo para os negocios interna-
cionais. Mas, como ja tinhamos a experiéncia anterior,
mantivemos a internacionalizacdo com a pulverizacdo dos
nossos mercados. Logo, a vinda para os EUA foi fruto des-
ses anos de aprendizado no mercado internacional, até

REVISTA M&T

percebemos que — para aumentar a competitividade — era
mais seguro estabelecer uma produgdo norte-americana,
pois ja conheciamos o mercado.

M&T - A fabrica também é voltada para exportacido
ou atende somente a clientes estadunidenses?

Marcos Clé — Nosso foco é o atendimento local, ou
seja, aos clientes dos EUA. Mas, recentemente, vende-
mos duas perfuratrizes para empresas russas e ja esta-
mos negociando outras trés. E fato que o selo “Made In
USA” pesa a favor, pois o mercado internacional — diante
dos controles de qualidade existentes — enxerga como
diferencial qualitativo um equipamento produzido aqui.
Por isso, ndo é invidvel que a unidade norte-americana
— que estd indo muito bem — se torne o nosso principal
polo exportador para outros continentes.

M&T - O que definird essa possibilidade?

Marcos Clé — Essa é uma tendéncia que enxergo nao
s6 pelo “carimbo” de produgdo norte-americana, mas
também pelos impedimentos que a economia brasileira
causa para a exportagdo. Enfrentamos cambio desfavo-
ravel por anos a fio e, durante esse periodo, perdemos
competitividade, pois evidentemente ndo conseguia-
mos tornar o nosso equipamento atrativo, uma vez que
sempre custava mais do que os produzidos em outros
paises, principalmente os europeus. Por mais que te-
nhamos uma tecnologia diferenciada — e a temos —, no
final das contas o prego sempre pesa. E a cada dia fica
mais dificil reverter esse quadro, pois as empresas es-
trangeiras ja estdo pré-dispostas a considerar o produto
brasileiro caro. Por isso, acredito que, a medida que o
mercado internacional tome ciéncia de que produzimos

Para Cl6, controle de qualidade nos EUA abre portas no mercado internacional




GUIA
SOBRATEMA DE
EQUIPAMENTOS

2013-2015

0 Guia Sobratema de Equipamentos 2013-2015 é
uma publicacao especializada que apresenta 0s
modelos das principais empresas do mercado de
construgdo. Sao mais de 800 equipamentos com
fichas e desenhos técnicos para ajudar vocé na
escolha das melhores maquinas para a sua obra.

GUINDASTE COM LANCA [
| ESCOPIGA SHBRE CAMINNAD A1

DISPONIVEL TAMBEM PARA
FERf oy TABLETS ESMARTPHONES
i (SOMENTE PARA CONSULTA)

Available on the
D App Store

o P~ C'uuglx play

ADQUIRA JA SEU EXEMPLAR
www.guiasobratema.org.br | tel: 11 3662 4159




ENTREVISTA / marcos cLo

nos EUA, tenderemos a fazer mais negdcios carreados
por esta fabrica.

M&T — Com isso, a unidade brasileira deve atender
somente ao mercado local no futuro?

Marcos Cl6 — Ndo. Do mesmo modo que a exportagao
para a Europa e Asia n3o é algo t3o corriqueiro para os
brasileiros, para os paises latino-americanos ela é. Hoje,
ja é bastante natural atender a clientes dos nossos pai-
ses vizinhos e, na minha avaliagdo, isso acontecera cada
vez com mais frequéncia daqui para frente.

M&T - A propoésito, qual é a estrutura da fabrica brasileira?

Marcos Clé — Também ocupa uma area de 22 mil m?
e estd localizada em Contagem (MG), onde produz 10
unidades de perfuratrizes ao més e fatura anualmen-
te RS 100 milhdes. Sobre esse faturamento, é neces-
sario ressaltar que — para ndo ser bitributada e ter de
repassar o custo ao produto — a CZM instrui os clien-
tes para que comprem separadamente as escavadei-
ras, no caso das perfuratrizes montadas sobre essas
maquinas, uma modalidade que tem boa representa-
tividade nos nossos negdcios. Isso ocorre porque a
escavadeira é tributada em 12% de ICMS, enquanto
nas perfuratrizes esse percentual chega a 18%. En-
tdo, se eu pudesse comprar a escavadeira e revender
sem onerar o meu cliente final, o faturamento bruto
chegaria a RS 150 milhdes. Por isso, quando fazemos
relacdo de market share, computamos como se tivés-
semos comprado a escavadeira.

M&T - E nos EUA, a venda é completa?

Marcos Cl6 — Sim. Aqui nds compramos a escavadeira,
montamos e vendemos o produto final. Até por isso, o
nosso faturamento bruto foi de US$ 18 milhdes no ulti-
mo ano, o que inclui a venda do equipamento completo.

M&T - Em relagdo ao market share, qual é a posicao
da CZM no Brasil e nos EUA?

Marcos Clé6 — No Brasil, avaliamos deter cerca de
60% do mercado de perfuratrizes. E isso ocorre pelo
fato de ndo termos concorrentes com produg¢do na-
cional, o que nos coloca mais proximos dos clientes
finais. Nos EUA, planejamos fechar 2014 com 7% de
participagdao de mercado, com meta de alcangar 20%
nos proximos cinco anos.

M&T — A CZM patenteou uma tecnologia de rotacao
para hélice continua. Como isso impacta nos planos
para o mercado norte-americano?

Marcos Clé — Diferentemente do que ocorre no Brasil,

REVISTA M&T

Por questdes tributarias, no Brasil instrui-se a aquisicdo separada de escavadeiras

aqui nos EUA a tecnologia de hélice continua ainda ndo
é muito difundida. Por isso, até agora, nosso principal
mercado tem sido o de equipamentos para perfuragdo
com estaca de grande diametro (vulgo estacdo). Mas
temos trabalhado na “catequiza¢dao” da hélice continua
em feiras, eventos, palestras etc. Portanto, acreditamos
gue nos préximos anos desenvolveremos bons negdcios
nesse nicho.

M&T - Quais devem ser os préximos passos interna-
cionais da CZM?

Marcos Clé6 — Nos préximos cinco anos, queremos
consolidar a operagdo norte-americana. Mas, recente-
mente, compramos por 200 mil euros uma participagdo
de 25% da Verlichi, uma fabrica italiana de componen-
tes para perfuratrizes. Essa empresa era nossa fornece-
dora ha algum tempo e ja conheciamos sua qualidade.
No futuro, nossa incursdao no mercado europeu talvez
esteja |3, fornecendo a perfuratriz completa.

Saiba mais:

CZM: www.czm.com.br




IROAD

9-11
ABRIL

TRANSAMERICA
EXPO CENTER
Sao Paulo - SP

“XPOQ 2014

TUDO SOBRE INFRAESTRUTURA VIARIA E RODOVIARIA

VENHA VISITAR O EVENTO

e conheca todas as novidades

Expo: 11h - 20h
Summit: 9h - 18h

ROAD SUMMIT

Serdao dezenas de palestras
sobre temas como:

e lancamentos do setor.

15.000m? de EXPOSICAO

- Pontes, Viadutos e TlUneis
- Drenagem

- Geotecnia

- Seguranca e Sinalizacao

- Muito mais!

INDOOR E OUTDOOR

270 EXPOSITORES
NACIONAIS E INTERNACIONAIS

Faca ja seu credenciamento online!

Veja a programacao no site
e saiba como se inscrever!

www.brazilroadexpo.com.br

+55 1138931300 ¢« info@brazilroadexpo.com.br
www brazilroadexpo combr ¢ ([EJ/RoadExpo

m /in/brazilroadexpo

y @BrazilRoadExpo

Patrocinador Platinum

VOLVO

Patrocinador Bronze

QCONSIGAZ. ‘

Lo N SSHUS  DER LA

Cia Aérea Oficial

7 =
‘IBNETRANS  ABSeV



CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS (EM R$)
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Caminhao basculante articulado 6x6 (25a30t) RS 96,46 RS 73,64 R$ 21,34 RS 62,37 RS 34,50 RS 288,31
Caminhao basculante articulado 6x6 (30 a35t) R$ 161,50 RS 106,45 R$ 27,51 R$ 76,54 RS 34,50 RS 406,50
Caminhao basculante fora de estrada 30 t R$ 68,12 R$ 53,58 R$ 32,72 RS 41,1 R$ 34,50 R$ 230,03
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (26 a 30 t) R$ 31,84 R$ 26,90 R$ 5,46 R$ 14,18 R$ 25,50 R$ 103,88
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 45 t) R$ 43,08 R$ 30,84 R$7,97 R$ 28,35 R$ 25,50 R$ 135,74
Caminhao basculante rodoviario 8x4 (36 a45 t) R$ 59,81 R$ 38,34 R$9,39 R$31,18 R$ 25,50 R$ 164,22
Caminhéo comboio misto 4x2 R$ 36,96 RS 24,90 R$ 3,77 R$ 9,64 RS 24,48 R$ 99,75
Caminhao guindauto 4x2 R$ 29,36 R$ 23,20 R$3,77 R$ 9,64 R$ 22,44 R$ 88,41
Caminhio irrigadeira 6x4 R$ 40,28 R$ 26,84 R$ 4,71 R$7,37 R$ 27,00 R$ 106,20
Carregadeira de pneus (1,5 a 2,0 m®) R$ 38,49 R$ 29,04 R$ 5,71 R$31,18 R$ 28,50 R$ 132,92
Carregadeira de pneus (2a 2,6 m%) RS 54,48 R$ 36,32 RS 6,62 R$ 39,69 R$ 28,50 R$ 165,61
Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m’) R$76,92 R$ 46,53 R$ 8,46 R$ 45,36 R$ 28,50 R$ 205,77
Compactador de pneus para asfalto (18a 25 t) RS 55,02 RS 24,68 RS 5,26 RS 28,35 RS 28,56 RS 141,87
Compactador vibratdrio liso / pé de carneiro (10 t) RS 57,47 RS 25,34 R$0,71 R$ 39,69 R$ 25,20 RS 148,41
Compactador vibratorio liso / pé de carneiro (7 t) R$ 45,46 R$ 22,06 R$ 0,67 R$ 34,02 R$ 25,20 R$ 127,41
Compressor de ar portatil (250 pcm) R$9,02 R$ 12,32 R$0,05 R$ 39,69 R$ 15,60 R$ 76,68
Compressor de ar portatil (360 pcm) RS 11,47 R$ 13,58 R$0,05 R$ 48,20 R$ 15,60 R$ 88,90
Compressor de ar portatil (750 pcm) R$ 22,61 R$ 19,02 R$0,10 R$ 73,71 R$ 15,60 R$ 131,04
Escavadeira hidraulica (15a17t) R$ 43,73 R$32,76 R$ 2,00 RS 25,52 R$ 33,00 R$ 137,01
Escavadeira hidraulica (17 a 20 t) RS 44,71 R$ 33,19 RS 2,48 R$ 39,69 R$ 33,00 R$ 153,07
Escavadeira hidraulica (20225 t) R$ 45,30 R$32,93 R$ 4,14 R$ 53,86 R$ 36,00 R$172,23
Escavadeira hidraulica (30 a 35 t) R$ 61,36 R$ 41,49 R$ 6,39 R$ 85,05 R$ 39,00 R$ 233,29
Escavadeira hidraulica (35a401) R$ 74,35 R$ 47,43 R$ 7,25 R$ 104,90 R$ 39,00 R$ 272,93
Escavadeira hidraulica (40 a 46 t) R$ 118,53 RS 67,62 R$ 7,36 R$ 119,07 R$ 39,00 R$ 351,58
Motoniveladora (140 a 180 hp) RS 66,19 R$ 39,82 R$ 4,36 RS 45,36 R$ 42,00 R$ 197,73
Motoniveladora (190 a 250 hp) R$ 76,05 RS 44,04 RS 5,14 R$ 56,70 R$ 42,00 R$ 223,93
Retroescavadeira (70 a 95 HP) R$ 36,34 R$ 18,94 R$ 2,89 R$ 22,68 R$ 28,50 R$ 109,35
Trator agricola (90 a 110 hp) R$ 22,76 RS 14,07 RS 1,64 R$ 28,35 R$ 29,40 R$ 96,22
Trator de esteiras (100 a 120 hp) R$ 78,66 R$ 39,48 R$ 4,80 RS 42,52 R$ 27,00 R$ 192,46
Trator de esteiras (120 a 160 hp) RS 85,96 R$ 39,43 RS 6,35 RS 45,36 R$ 27,00 RS 204,10
Trator de esteiras (160 a 180 hp) R$ 79,03 RS 46,14 R$ 7,92 R$ 56,70 R$ 31,50 R$ 221,29
Trator de esteiras (250 a 380 hp) R$ 148,98 R$ 93,06 R$ 19,56 R$ 107,73 R$ 36,00 R$ 405,33

O Custo Horario Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condic6es normais de aplicacdo, utilizando-se valores médios, sem englobar
horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a |
experiéncia pratica de varios profissionais associados, mas nao devem ser tomados como Unica possibilidade de combinacdo, uma vez que todos os fatores podem ser |
influenciados pela marca escolhida, o local de utilizacao, condicoes do terreno ou jazida, ano de fabricacao, necessidade do mercado e oportunidade de execucao do servico. |

Valores referentes a preco FOB em Sé&o Paulo (SP). Maiores informacdes no site: www.sobratema.org.br
A consulta ao site da Sobratema, gratuita para os associados, é interativa e permite a alteracao dos valores que entram no calculo. Referéncia: Fevereiro/2014
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SUPLEMENTO ESPECIAL

Utilizados para limpeza, corte, desbaste e lapidacao de

superficies, discos abrasivos tém aplicacao intensiva em
diversos segmentos da constru¢ao, mineragao e industria

Por Melina Fogaga

os discos
abrasivos sdo ferramentas constituidas de gréos unidos por li-
gas de resina e telas de reforco, geralmente fabricadas em fibra
de vidro. Dentre outros, o produto tem aplicacdo intensiva nos
ramos de construgao civil, marmorista, moveleiro, automotivo,
naval e aeronautico.

Geralmente acoplados a lixadeiras e politrizes, os discos rea-
lizam cortes e desbastamento de superficies e pisos sem muita
rugosidade, tendo como diferencial a capacidade de autoafia-
mento. De acordo com informacgdes da fabricante Starret, é a
combinagdo de grdos abrasivos, liga e porosidade que define
as caracteristicas da aplicagdo a que se destina a ferramenta
abrasiva.

As ferramentas sdo classificadas em grdos abrasivos, lixas

e abrasivos de liga. Os grdos abrasivos, alias, sdo utilizados
como matéria-prima para fabricacdo de lixas e abrasivos como
também podem ser aplicados isoladamente em operagdes de
lapidagdo e polimento. Segundo o Sindicato da IndUstria de
Abrasivos (Sinaesp) — entidade que representa o segmento nos
estados de SP, MG, RJ, ES, PR, SC e PE —, os grdos abrasivos
podem ser constituidos por diversas substancias, como oxido de
aluminio marrom, dxido de aluminio branco, carbeto de silicio
preto, carbeto de silicio verde, abrasivos zirconados, diamanta-
dos naturais e artificiais e abrasivos especiais.

O conjunto pode ainda apresentar lixas em folhas padroni-
zadas ou especiais, correias (também conhecidas como cintas)
“estreitas” ou “largas”, discos, cones, tubos e rodas de flaps.

Ja os formatos de abrasivos de liga incluem rebolos (abrasivos

MARCO/2014




Ferramenta a bateria
promete ganho de
produtividade

A nova linha de furadeira/pa-
rafusadeira 20V Max Lithium lon
XR da Dewalt possui motores
sem escovas que controlam ele-
tronicamente a transferéncia de
energia dentro da ferramenta,
permitindo que funcione mais
tempo entre as cargas. Segundo
aempresa, essa caracteristica
possibilita um ganho de 57% no
tempo de trabalho.

Equipamento de
impacto oferece
versatilidade

A parafusadeira/furadei-

ra de impacto da Makita
HP457DWEXj4 é utilizada
especialmente para aplicacdes
em madeira e concreto. Com
duas velocidades mecanicas, o
equipamento conta com mandril
de aperto rapido, torque de 42
Nm, peso de 1,7 kg e rotagdes
por minuto de o0-400 (baixa) e
0-1.400 rpm (alta).
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de liga), discos de corte e de desbastes,
pontas montadas, tijolos, limas, bastdes,
brunidores, serras diamantadas e segmen-
tos. Segundo a Husqvarna, que também
produz esse tipo de produto, os discos
abrasivos sdo indicados prioritariamente
para cortes de ferro, sendo que ndo permi-
tem refrigeracdo a agua.

INOVACAO

Voltada para pesquisa e desenvolvimento
de produtos em varios segmentos, a 3M
disponibilizou recentemente ao mercado
a linha de Discos de Desbaste Premium
Cubitron II. “Essa linha especial é voltada
para o setor de abrasivos industriais, sendo
indicada especialmente para remocdo

pesada de solda, rebarbacdo e chanfros em
chapas metalicas”, aponta Cesar Carvalho,
gerente de produto da 3M para o mercado
metalurgico.

Segundo ele, os novos discos sao

preparados com grdos ceramicos mi-
crorreplicados PSG (Precision-Shaped
Grain, uma tecnologia patenteada pela
empresa), apresentando uma elevada
taxa de corte em diversos metais. No
desenvolvimento do PSG, os engenhei-
ros da 3M descobriram uma forma de
orientar cada grdo triangular para poten-
cializar o corte, resultando em uma nova
tecnologia na qual cada grdo atua como
uma ferramenta de corte. Atuando como
uma faca, os grdos microrreplicados ras-

0 QUE EVITAR NA UTILIZACAO DE DISCOS ABRASIVOS:

Utilizar os discos ou rebolos trincados

Exceder a rotacdo méxima permitida, indicada no rétulo do produto

Forcar o disco ou rebolo durante a montagem
Utilizar as laterais do abrasivo para qualquer finalidade

Permanecer em frente a linha de acao de um disco com a maquina ligada

Forcar o rebolo, pois ele deve cortar normalmente. Se notar que a peca estd muito
quente, ou que 0 motor esta diminuindo a rotacao, pare e verifique o que esta
acontecendo

Expor os rebolos a acdo da dgua e outros solventes

ou outros produtos quimicos quaisquer

Submeter a condicdes de temperatura e umidade extremas,
de maneira que possa ocorrer condensacao no interior do rebolo

0O N O N A WIN =




SUPLEMENTO ESPECIAL

Produzida pela 3M, a linha Cubriton Il ¢ indicada para remogao

pesada de soldas, rebarbagéo e chanfros em chapas metélicas

gam o metal ao mesmo tempo em que
se autoafiam, possibilitando o corte sem
queimar a pega.

“Devido as suas propriedades, eles cortam
com mais rapidez, oferecem maior durabi-
lidade e demandam muito menos forga do
operador em relagdo aos discos de desbaste
convencionais”, comenta Carvalho. “"Com
isso, o resultado € um aumento significativo
de produtividade e menos fadiga para o
operador.”

VERSATILIDADE

Fabricante com presenca nacional, a
empresa Norton também conta com discos
abrasivos de corte e de desbaste utilizados
em diversos setores, como obras de cons-
trugdo civil e naval, mineracdo, serralherias,
montagens industriais, fundi¢des, marmora-
rias e reparagao automotiva.

Segundo Bruno Maximo Maldonado,

Al 1L

|'E‘:|. s

engenheiro de produtos da empresa, os
produtos sdo indicados para corte de mate-
riais metalicos e ndo-metalicos. Isso inclui
aplicagdes em, por exemplo, ago, bronze,
ferro fundido, latao, titanio, tungsténio, ce-
ramica, tubos, placas, chapas, perfis e vidro
em forma de barras, além de viabilizarem a
abertura de canaletas.

Dentre os destaques da linha, Maldona-
do cita o Disco Multicorte, que — segundo
ele —corta diversos tipos de materiais,
como azulejos, pedras decorativas, PVC,
ago inox e aluminio. Com diametro de 115
mm e espessura de 1,0 mm, o disco deve
ser utilizado exclusivamente em esme-
rilhadeiras portateis. “Esse produto se
caracteriza pelo corte rapido e preciso”,
diz o especialista. “Mas também oferece
outros beneficios como corte sem conta-
minacao, estabilidade, reducdo de ruidos e
de desperdicio de material.”
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0s discos multicortes da Norton séo utiizados em
esmerihadeiras portateis para aplicacdo em diferentes tipos de materiais
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Alta performance
em bombeamento

Para agua,
esgoto e
produtos
quimicos.

A ltuBombas oferece equipamentos de alta
performance, com a maxima eficiéncia. Suas
bombas possuem o sistema de escorva automatica a
vacug, que permite iniciar o bombeamento a seco
com succao de ate T metros de altura e passagem de
sflidos de ate 75mm, Perfeitos para solugdes de
fluxo intermitente, os equipamentos da ltuBombas
podem rodar a seco indefinidamente e sem danos
devido ao sistema de selo mecanico |ubrificado a
oleo. A ltuBombas tambeém oferece a locacdo de
mangueiras, acoplamentos e demais acessorios,
além do suporte técnico para dimensicnamento
hidraulico de cada aplicagac.

i
Ibitubombas

Locacdo e vendas de motobombas

0800 777 5785

! Pl

www.itubombas.com.br



Ferramenta prepara
extremidades de tubos
para fixagao

Produzida pela EscoTool, a
ferramenta elétrica Prepzilla Mil-
Ihog foi projetada para chanfrar,
polir e transpassar ligas rigidas
na preparacgao de extremidades
de tubos para fixagdo. Equipada
com motor elétrico de 1.800 W,
a ferramenta conta com sistema
de trava de lamina rigida e lami-
nas de corte de aco revestidas
com nitreto de titanio.

f)

Equipamento de
mapeamento é utilizado

em minas profundas
Utilizado em profundida-

des de até 2 km, o sistema de
mapeamento ZEB1 contém a
tecnologia robdtica Simulta-
neous Localisation and Mapping
(SLAM), além de incluir um
scanner a laser montado sobre
um mecanismo de mola simples,
que realiza leitura continua a
medida que o operador entra no
local a ser examinado.
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A ORIENTACAO DE
GRAOS ABRASIVOS
MICRORREPLICADOS.”

Ja os Discos de Desbaste, como explica
o engenheiro, sdo indicados na limpeza
de superficie antes da soldagem, desbaste
em corddes de solda, remocao de defei-
tos superficiais e imperfei¢cdes em pegas
fundidas, rebarbagao de pegas fundidas
e preparagdo superficial para pintura ou
revestimento. O modelo Multiuso, como
explica Maldonado, permite operagdes de
corte, desbaste e acabamento, eliminando
a necessidade de troca de maquina ou do
disco. “Esta opgao é refor¢ada com trés

telas de fibra de vidro e fabricada com
grdos finos especiais, o que garante um
acabamento mais uniforme”, ele garante.
Além dos modelos descritos, a linha da
Norton inclui ainda o BNA12, um disco
com espessura de 1 mm que —segundo a
empresa — proporciona alto desempenho
em diversos segmentos. Desenvolvido com
alta tecnologia e graos abrasivos especiais,
este modelo é recomendado para cortes de
aco carbono e inoxidavel, principalmente em
atividades de manutencao industrial.

3M: solutions.3m.com.br
Norton: www.norton-abrasivos.com.br

Mercado nacional conta atuamente com um amplo leque de opgdes em discos abrasivos
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ITUBOMBAS www.itubombas.com.br 87 SOLARIS www.solarisbrasil.com.br 53
J(B www.jch.com.br 41 TEREX www.terex.com.br 37
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LBX http://Ibxco.com/brazil 29 WORKSHOP www.sobratemaworkshop.com.br 74
LIEBHERR www.liebherr.com 27 WTC www.wtc2014.com.br 64
MANITOU www.manitou.com 35 XCMG www.xcmgbrasil.com.br 43
MANN FILTER www.mann-filter.com.br 33 YANMAR www.yanmar.com.br 9
MAXTER www.maxtermaquinas.com.br 61 ZCROS WWW.ZCros.com 73
MILLS www.mills.com.br 55

CELENCIADOSETOR

A revista M&T impacta um universo de
leitores altamente qualificado nos setores de
construcao e mineragao do pais.

Revista

MANUTENGAD & TECNOLOGIA

Consulte-nos sobre o calendario anual e
garanta a exposicao de sua empresa em 2014.

GARANTA JA SEU ESPACO

sobratema@sobratema.org.br

11 3662-4159




COLUNA DO YOSHIO

O preco do crescimento

A nova

relacdo
produtiva
exige que 0
modelo de
negocio seja
aprimorado
em todas

as dreas”

REVISTA M&T

uando analisamos o problema da mao de obra no Brasil, principalmen-
te para os chamados trabalhos bracais, como os operérios da constru-
¢do civil, percebemos que algumas coisas realmente mudaram para
(muito) melhor em nosso pas.

No entanto, o desenvolvimento de uma na¢do n&o ocorre apenas
com a simples tnanutencdo do que é conveniente. Se antes a capacidade de consu-
mo da populacdo ndo sustentava um crescimento econdmico robusto e o baixo nivel
de renda era fonte permanente de tensdo social, agora vivemos uma nova realidade.
E essa nova realidade tem um preco.

Ha muitos anos, quando surgiram as primeiras evidéncias das atuais dificuldades
de contratagdes, a reacdo geral foi de queixa contra aqueles gue ndo possufam uma
formacao adequada, mas comecavam a demandar um melhor nivel de remuneracéo,
melhores condicbes de trabalho e universalizacdo dos direitos trabalhistas. No inicio,
as dificuldades foram detectadas entre trabalhadores mais qualificados, como opera-
dores de méquinas e motoristas, cuja limitada disponibilidade passou a representar
uma séria restricdo ao crescimento sustentado dos negdcios.

Ficava claro que a conta comecava a chegar as empresas que nao treinavam seus
trabalhadores e se contentavam em esperar passivamente que o ‘mercado” disponi-
bilizasse o recurso necessario. Os debates chegavam a ser francamente coOmicos, na
medida em que se apontavam apenas as consequéncias, sem uma avaliagdo crite-
riosa das causas. Evidentemente, a fonte estava secando para todos, seja no setor de
construgao, de transportes, industrial e até mesmo doméstico, com a regulamenta-
¢do da profissdo de empregada.

A facilidade que tinhamos no pais — com farta disponibilidade de méo de obra ba-
rata — nunca havia sido fruto da atratividade dos setores ou das profissdes, muitas de-
las frequentemente depreciadas. Na verdade, o “bonus”da forca de trabalho era fruto
da desigualdade de oportunidades de estudo e formacdo. Da semiescraviddo, marca-
da por saldrios insuficientes para se viver, mas suficientes para mitigar o sentimento
de culpa coletiva, engendrou-se a cada ano um batalh&o de trabalhadores baratos.

Ou seja, a fonte da méo de obra acessivel ndo era a formacdo dos sistemas “S’,
a atratividade dos empregos ou a generosidade das patroas, mas sim a pobreza. A
falta de oportunidades de formacédo e a necessidade de sobrevivéncia mantinham
um exército de trabalhadores no limbo entre o desemprego e um quase inatingivel
emprego digno.

Antes pudéssemos dizer que a pobreza acabou e que, desse modo, ndo ha mais
mao de obra barata. Seria um otimismo exagerado, mas certamente esta na hora de
se repensar o modelo em que os negdcios até entdo se estruturavam no pais.

Com trabalhadores mais bem remunerados, é natural que o foco recaia sobre a
produtividade e eficiéncia, para compensar os custos adicionais com a méo de obra.
Nesse cendrio, 0s gestores precisam exercitar suas competéncias para reduzir a du-
racao das obras, diminuir a perda de material, melhorar a eficiéncia via mecanizacao
etc. Oportunidades existem, mas a nova relacédo produtiva exige que o modelo de
negdcio seja aprimorado em todas as areas.

*Yoshio Kawakami
é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema



SOLUGOES COMPLETAS Vs
EM EQUIPAMENTOS PARA PAVIMENTAGAO, IRCIKIOR;
COMPACTAGAO E MINERAGAO. =

Close to
our customers

HAMM: REFEREI\!CIA MUNDIAL
EM COMPACTACAO E EXCELENCIA
EM TERRAPLANAGEM.

VISITE O STAND DO
GRUPO WIRTGEN NA

BRAZIL

IROAD
IEXPO 2014

0911 Abril

BRAZILROADEXPO.COMBR

Facil manutengéo, com
todos os itens do mesmo
lado do equipamento

Maior seguranca e
_ conforto ao operador
Excelente compactacao

em subidas

Dupla frequéncia e
amplitude de vibragao

Controle de
tracéo standard

Articulacéo de trés pontos

Maior grau de compactagao com menor
namero de passadas = mais economia

=

=

Modelo 3411P produzido no Brasil

= ROLO.CON

e e

Seja para pavimentacéo, compactacao, renovagﬁo de rodovias ou mineracéo, o Grupo Wirtgen
possui solucdes completas com tecnologias orientadas ao futuro, equipamentos confiaveis,
inovacao crescente e o mais alto padrao em servigos em todo Brasil.

FRESADORAS E RECICLADORAS WIRTGEN  VIBROACABADORAS VOGELE E CIBER BRITADORES KLEEMANN USINAS DE ASFALTO CIBER

www.ciber.com.br
www.wirtgenbrasil.com.br

ROAD AND MINERAL TECHNOLOGIES www.wirtgen-group.com

0800 604 2012 - SUPORTE A0 PRODUTO Atendimento imediato em todo o Brasil.

Wirtgen Brasil Sul Wirtgen Brasil Sudeste i Equi Deltamaq Equipamentos da Amazonia
RS/ SC | Fone: 51 3364 9292 RJ/ES | Fone: 21 3570 9199 MG | Fone 31 3490 7000 AM/ RR | Fone: 92 3651 4222

Wirtgen Brasil Centro-Oeste Vianmaq Equipamentos Reciclotec Comercial Inova Maquinas (Compactadores Hamm)
MT/MS/DF/GO/TO/MA/RO/AC | Fone: 62 3086 8900 PR | Fone: 41 3555 2161 SP | Fone: 11 2605 2269 / 2605 4430 MG /RJ/ES | Fone: 31 2566 1717
Wirtgen Brasil Nordeste Requimaq Equipamentos e Maquinas Delta Maquinas Mega Maquinas (Compactadores Hamm)
CE/RN/PE/PB/PI|Fone: 81 3366 8150 BA/SE /AL | Fone: 71 3379 3655 / 3379 1551 PA /AP | Fone: 91 3344 5000 CE/RN/PE/PB/PI/MA/BA/SE/AL

Fone: 0800 071 8008



Doosan Infracore

Oferecer a melhor linha
tle produtos e serviGos.
A solida promessa da Doosan.

idaniys Srand dem;

DOOsLy

o
: -s.'i*‘; ==
Pd-carregadeira de Rodas

Do 20357 my Forte Rﬁde de
Distribuicao

Com um extenso portifélio de produtos, a Doosan Infracore oferece ao mercado nacional, Tor,
equipamentos de alta tecnologia que estao ajudando a transformar o Brasil. Voltados a 5“"1‘ ,E':a
infraestrutura, construgdo, mineracao e florestal, os equipamentos Doosan sao comercializados | i.'
no Brasil por uma confiavel rede de distribuicdo que garante a vocé uma ampla disponibilidade x

de produtos, pecas e servigos para tornar ainda mais facil os trabalhos mais exigentes, ’ras}}"f-mu

onsuble nassos distribuldo

DOOSAN www.doosaninfracore.com/ce



