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EDITORIAL

O setor da construcdo, principalmente a pesada, comeg¢a mais
um ano com expectativas renovadas. Publicado no final do ano,
o Estudo Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construcgio revelou - como o leitor podera conferir
nas proximas paginas - um avang¢o de 13,1% nas vendas da
Linha Amarela em comparagdo a 2012, o que representa a
comercializagdo de 33.355 maquinas no ano. Equipamentos
como retroescavadeiras, pas carregadeiras, caminhoes OTR,
rolos compactadores e motoniveladoras foram os mais
beneficiados.

0 indice representa um recorde histérico no pais e, ao lado
da previsdo de investimentos de R$ 1,19 trilhdo até 2018 em
transporte, logistica, saneamento, energia e habitacao, traz
justificadas esperangas para a industria de um ritmo mais forte
ja em 2014. Estes dados, entretanto, precisam ser colocados
em perspectiva. Como é de conhecimento, o principal motor
que sustentou o mercado foi a aquisicdo de maquinas por parte
do governo. Até meados de novembro, foram entregues 4.848
retroescavadeiras e 2.205 motoniveladoras pelo programa
PAC 2. Como a tendéncia daqui para frente é que as compras
governamentais diminuam, mesmo que os investimentos de
construtoras e locadoras se intensifiquem a possibilidade é
de leve retracdo (-3,3%) na demanda da Linha Amarela. Tal

Agenda de crescimento
é imprescindivel

situagao, evidentemente, traz incertezas ao mercado.

Até por isso, a agenda do setor deve ser intensificada, de modo
a possibilitar um empuxo mais consistente. HA movimentacgao
intensa para, por exemplo, uma maior exigéncia de contetdo
nacional em maquinas e equipamentos comprados com
recursos publicos. Sao medidas que podem ajudar, assim como a
intensificacdo de programas como o Inovar Maquinas (que prevé
desoneragao de empresas que fabricam maquinas com contetudo
nacional) e Mais Investimento (que prevé abatimento de dividas
federais para fabricantes que tomem recursos com o BNDES para
investir em maquinas), mas é necessario avanc¢ar mais.

Isso sera possivel com a eliminacdo de gargalos nas areas
tributaria e juridica, desburocratizagdo progressiva do setor,
maior capacidade de gestdo por parte governamental para
dar ritmo as obras do PAC, transferéncia mais 4gil dos modais
de transporte para a iniciativa privada, aumento da taxa de
investimento em relacdo ao PIB e por ai afora. Como se vé, ha
muito a ser feito, mas o setor de equipamentos vem realizando
sua parte, como mostram as reportagens sobre reciclagem,
compactos, motores, locacdo e outros assuntos contidos nesta
edicdo. Feliz ano novo e boa leitura.

Claudio Schmidt
Presidente do Conselho Editorial

Programacion de crecimiento

El sector de construccién, principalmente la pesada, empieza un nuevo afo
con expectativas renovadas. Publicado en fines el afio, el Estudo Sobratema do
Mercado Brasileiro de Equipamentos para Construgdo revelé - como el lector
podrd conferir en las préximas pdginas - un avance del 13,1% en las ventas de
la Linea Amarilla en comparacion a 2012, lo que representa la comercializaci-
6n de 33.355 mdquinas en lo que va del aiio. Equipos como retroexcavadoras,
cargadores de ruedas, camiones OTR, compactadores vibratorios y motonivela-
doras fueron los mds beneficiados.

El indice representa un récord histérico en el pais y, juntamente con la previ-
sién de inversiones de R$ 1,19 billén hasta 2018 en transporte, logistica, sane-
amiento, energia y habitacion, trae justificadas esperanzas para la industria
de un ritmo mds fuerte ya en 2014. Sin embargo, dichos datos necesitan ser
estudiados en perspectiva. Como es de conocimiento, el principal motor que ha
respaldado el mercado fue la adquisicién de mdquinas por parte del gobierno.
Hasta mediados de noviembre, fueron entregadas 4.848 retroexcavadorasy
2.205 motoniveladoras por el programa PAC 2. Como la tendencia de aqui hacia
adelante es que las compras gubernamentales sean reducidas, aunque las inver-
siones de constructoras y empresas de alquiler sean intensificadas, la posibili-
dad es de una pequena retraccion (-3,3%) en la demanda de la Linea Amarilla.

Dicha situacién, evidentemente, trae incertidumbres al mercado.

es imprescindible

Por eso mismo, la programacién del sector debe ser intensificada, para posibi-
litar un empuje mds consistente. Hay un movimiento intenso para, por ejemplo,
una mayor exigencia de contenido nacional en mdquinasy equipos comprados
con recursos ptblicos. Son medidas que pueden ayudar, bien como la intensi-
ficacion de programas como el Inovar Mdquinas (que prevé la reduccién de
la sobrecarga tributaria de empresas que producen mdquinas con contenido
nacional) y Mais Investimento (que prevé abatimiento de deudas federales para
fabricantes quiénes tomen recursos con el BNDES para invertir en mdquinas),
pero es necesario avanzar atin mds.

Eso serd posible con la eliminacién de gargajos en las dreas tributaria y juri-
dica, desburocratizacion progresiva del sector, mayor capacidad de gestion por
parte del gobierno para darle ritmo a las obras del PAC, transferencia mds dgil
de los modales de transporte para la iniciativa privada, aumento de la tasa de
inversion en relacion al PIB, etc. Como se puede ver, hay mucho que hacer, pero
el sector de equipos estd realizando su parte, como muestran los reportajes
sobre reciclaje, equipos compactos, motores, alquiler y otros temas contenidos

en esta edicion. Feliz afio nuevo y buena lectura.

Claudio Schmidt
Presidente del Consejo Editorial
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RECICLAGEM

Processamento de residuos cresce no Brasil

RECICLAJE

Procesamiento de desechos crece en Brasil

REVISTA M&T

RETROESCAVADEIRAS

A preferéncia nacional
RETROEXCAVADORAS CARGADORAS
La preferencia nacional

FUNDACOES

Solidez indispensavel
FUNDACIONES

Solidez indispensable

EQUIPAMENTOS COMPACTOS
Demanda estimula
fabricantes e distribuidores

EQUIPOS COMPACTOS
Demanda estimula fabricantes y distribuidores

EQUIPAMENTOS COMPACTOS
Caminho aberto para minimaquinas
EQUIPOS COMPACTOS

Camino abierto para mini-maquinas



Cummins Brasil lanca b
motores e nova linha de filtros mandibula modelo 0J241 atua

Cummins Brasil lanza
motores y nueva linea de filtros

Linha Amarela
avanca 13% no Brasil

Linea Amarilla avanza
un 13% en Brasil

Cresce demanda por solugdes
para gerenciamento em locagao

Crece demanda por soluciones
para gestion en alquiler

Cultura da inovagéo

Cultura de la innovacion

Reforma ganha forca
no mercado brasileiro

Reforma gana fuerza
en el mercado brasilefio

FABRICANTE
Caterpillar inaugura
nova fabrica no Brasil

Caterpillar inaugura
nueva fabrica en Brasil

SECOES

Capa: Britador mével de

em operacao de reciclagem
(Foto: Sandvik)

MOMENTO M&T

PECAS E SERVICOS
Investimentos em
infraestrutura contabilizam
R$ 1,19 trilhdo até 2018
MOMENTO M&T

REPUESTOS Y SERVICIOS
Inversiones en infragstructura
contabilizan R$ 1,19 billéon
hasta 2018

FESTA
Noite de encantamentos

FIESTA
Noche de encantamientos

A ERA DAS MAQUINAS

A evolugdo das

solucdes para

construcéo de estradas
LA ERA DE LAS MAQUINAS

La evolucion de las soluciones
para construccion de carreteras

MANUTENCAO

Elementos estruturais também
tém pontos fracos
MANTENIMIENTO

Elementos estructurales también
tienen puntos débiles

ENTREVISTA
“0 potencial para tecnologias mais
avancadas € enorme no Brasil”
ENTREVISTA

“El potencial para tecnologias mas
avanzadas es enorme en Brasil”

TABELA DE CUSTOS INTERNACIONAL 8 COMPACTOS & COLUNA DO YOSHIO

INTERNACIONAL FERRAMENTAS COLUMNA DE YOSHIO

COMPACTOS Y HERRAMIENTAS
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Britador de impacto

promete maior eficiéncia

Indicado para reciclagem e pedreiras, o novo britador hori-
zontal de impacto Terex Finlay I100RS é equipado com peneira
embutida de deck uUnico de 2,44 m x 1,2 m para dimensionar e
recircular materiais fora de especificagdo de volta a camara de
britagem. O equipamento possui ainda articulagao hidraulica
em todos os transportadores.

O Steiger 620 mo-
delo Quadtrac ganhou
o prémio “Maquina
do Ano 2014” na feira
Agritechnica.

zida pela Case IH, a

Produ-

maquina possui motor
Cursor 13 de seis cilin-
dros e 700 HP de poténcia, cabine com sistema de suspensdo e
quatro esteiras de borracha independentes, que proporcionam
drea de contato com o solo de 5,6 m2.

WEBNEWS

Equipamento recebe mencao
honrosa em prémio de design
Fabricada pela Wacker Neuson, a escavadeira compacta
ET20 recebeu men¢ao honrosa na edicao 2013 do Red Dot
Design Award, um dos mais prestigiosos do mundo. Segundo o

juri, a despeito das reduzidas dimensdes do equipamento, seu
desenho é extremamente funcional, oferecendo alto nivel de
conforto ao operador.

Portfélio de esteiras ganha reforco

A Laguna Pneus e Esteiras traz ao mercado brasileiro novas

esteiras de borracha para miniescavadeiras. Produzidas em
parceria com a fabricante japonesa Fukuyama Rubber, as estei-
ras Westlake-Yonggu estdo disponiveis em diversas medidas e
atendem a marcas como New Holland, Bobcat, Komatsu, Case,
Terex, Volvo, Sunward e outras.

Lideranca Resultado Controle Lojas Concessionaria Corretora Parceria
Proveniente dadrea Locadorade Concessiondria das Distribuidorada A J. Malucelli é a nova con- Novo brago da A Palfinger e a
de servicos finan- plataformas aéreas  marcas JCB e Mitsu-  John Deere, a cessionaria Case Construc- BMC criado para Sany finalizaram

ceiros do grupo,
Martin Weissburg foi
nomeado presidente
mundial da Volvo
Construction Equip-
ment, substituindo
Pat Olney.

e geradoras, a

Estaf Equipamentos
encerrou o ano com
um faturamento

de R$ 52 milhGes,
prevendo uma
expansdo de 13% em
2014.

bishi Empilhadeiras,
a Auxter passa a ter
100% de seu capital
controlado pelo
Grupo Schunck.

6 REVISTA M&T

Mega Mdquinas
inaugurou suas
primeiras lojas na
regiao Nordeste.
Asede ficaem
Recife e a filial em
Petrolina, ambas
em Pernambuco.

tion em Santa Catarina. A
unidade possui servios de
vendas, pds-vendas, oficina,
patio e estoque de pecas.

a protecdo de
equipamentos

de construcdo, a
BMC Seguros atua
inicialmente na co-
bertura de riscos
patrimoniais na
Linha Amarela.

contrato para ne-
gociagdo cruzada
de agbes. Como
acordo, cada em-
presa adquire 10%
de participagao no
capital da outra.



Sistemista nacionaliza
componentes

Fornecedora de eixos e sistemas para drivetrain, a Meritor
fechou o0 ano com US$ 454 milhdes na América Latina. Para
este ano, a empresa prevé crescimento de 5% nos negdcios,

em um avanqo estimulado pela nova unidade no parque de
fornecedores da MAN e a nacionaliza¢do de produtos como
eixos diferenciais com soldagem a laser.

Escavadeira nacionalizada
possui tanque revestido

Para obter o Finame, a Doosan nacionalizou a escavadeira
DX225LCA, de 21,5 t. Utilizado principalmente em terraple-
nagem e mineragao de areia e agregados, o equipamento
mantém o desempenho do modelo importado, oferecendo
revestimento interno no tanque contra oxidagao causada pela

presenca de dgua no diesel.

A BERCAM Novamente sai na Frente: Adquira os Conjuntos Maveis sobre Esteira BERCAM através do FINAME.

Quem Compara Compra :
Equipamento 100% fabricado
no Brasil; Pegas de Reposiao
a Pronta Entrega; Pds Venda e
Assistencia Técnica Imediata;
Equipamento Financiado através
do FINAME. M.,

82 BNDES 3'iccciinine



PAINEL

ESPACO
SOBRATEMA

Guindaste veicular

combina tecnologias
A Argos Guindastes anuncia o lan-
¢amento no mercado nacional de sua
nova linha AGE Evolution de guindas-
tes veiculares. Segundo a empresa,

A Pesquisa Principais Inves-
timentos em Infraestrutura
no Brasil até 2018, a 7
Edicao do Estudo Sobrate-
ma do Mercado Brasileiro
de Equipamentos para a
Construcao e o Guia So-
bratema de Equipamentos
2013-2015 estdo disponiveis
o desempenho canivete. para aquisicio na Loja

0 equipamento é leve, compacto e
permite ganhos em alcance e capaci-
dade de carga, gragas a combinagao
do sistema de tecnologia goleira com

Sobratema. Informagdes:

Executiva toma posse na Camara www.sobratema.org.br/
pd o LV 4 [ ° . b
de Maquinas Rodoviarias da Abimaq LojaSobratema

Andrea Zamolyi Park
assumiu o segundo man-
A feira M&T Pegas e
Servicos 2014 oferece uma
Méaquinas Rodoviarias (CSMR) oportunidade imperdivel
da Abimag. Em seu primeiro para mostrar a importancia
e o diferencial do setor
de pds-venda na sele¢ao
de equipamentos para
fabricantes de pas carregadei- construgao e mineragdo. O
ras e escavadeiras no estado de evento acontecerd entre
3 e 6 de junho de 2014, no

; ~ L Centro de Exposi¢oes Imi-
agora é obter a reducdo tarifa- grantes (SP). InformacGes:

dato na Camara Setorial de

mandato, a executiva condu-
ziu a redugdo de ICMS para as

Sao Paulo. Segundo ela, a meta

ria para retroescavadeiras. www.mtps.org.br

PERSPEC TIVA Para debater os principais

. temas relacionados aos
O grande desafio para 2014 serd manter setores de pecas, insumos,
o PSI. Alem disso, como sera um ano de

componentes, servigos
de pds-venda e gestdo de

eleicdo, poderemos sofrer algum tipo de SqUIpEITETE FETE Gone

trugdo e mineragao, a M&T

impacto, como, por exemplo, a oscilacéo Pegas e Servigos 2014 con-
tara com um Congresso a

na taxa fixa de juros de 4% para compra ser realizado paralelamente

a feira. Informagdes: www.

de caminhées, mdquinas e equipamentos”, mitpscongresso,com.br

diz Alcides Braga, presidente da Associacdo
Nacional dos Fabricantes de Implementos ) Sededa
20-24 Sobratema

Rodovidrios (Anfir) _
g,
rigging




Semirreboques ganham melhorias
A Randon apresenta altera¢es em seus produtos, como o
semirreboque Sider Randon, que agregou beneficios com uma
nova traseira, apara-barro antispray, protetores laterais, novo
balancim e instalacdo elétrica totalmente em LED. J3 o semir-
reboque Furgdo Carga Geral apresenta teto em chapa Unica e

rebitagem reforcada.

Metso adquire
fornecedora espanhola

A Metso concluiu a aquisi¢ao da fornecedora Santa Ana

de Bolueta (Sabo). Fundada em 1841, a Sabo produz corpos
moedores para aplicagdes de cominuicdo em moinhos SAG (se-
miautdgenos), moinhos de bolas e Vertimill (moinhos verticais)
e barras para moinhos de barras.

a partir de

RS 349 nil

. Preco promocional

Famllla a producao €
0 transnune em areas

de ¢ dificil acesso.

{Iimduz concreto no
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Sobratema reforca

parceria com a Abendi
A parceria com a Associagao Brasileira
de Ensaios Nao Destrutivos e Inspe¢ado
(Abendi) certificara profissionais que
atuam no segmento de icamento e
movimentagao de cargas. “A Abendi é
referéncia em termos de certificacdo

de pessoas, com mais de 25 mil profis-
sionais certificados”, enfatiza Afonso
Mamede, presidente da Sobratema.

FEIRAS &
EVENTOS

Congress and Exhibition for
Architecture and Interior
Design

Data: 11 a 14/01

Local: Deutsche Messe AG

Hannover — Alemanha

Furniture, Lifestyle

Kit hidraulico é indicado para S
linha automotiva pesada Data: 19 22/o1

o . Local: NEC Birmingh
Lancado pela Soprano Hidraulica, o kit T-Power para ocal: NEC Birmingham
National Exhibition Centre

basculantes semirreboque traz como novidades a
- Inglaterra

reducao de componentes no processo de fabricacao e

o formato do tanque, que passa a ser redondo. O pro- —~\VORLD oF

i
— CONCRETE

WD o MR Y

duto possui reservatdrio de déleo de 180 |, sistema com
cintas para fixacdo e bomba hidraulica de 82 I/min.

Sistema de escoramento
aumenta produtividade

A Estaf langou um novo sistema de esco-

Commercial Concrete and
Masonry Construction
Local: Las Vegas Conven-
tion Center — EUA

Data: 21 a 24/01

ramento predial com vigas para sustentagdo
HT Plus. O sistema oferece capas protetoras
criadas para, segundo a empresa, aumentar a
eficiéncia e facilitar as aplicagbes estruturais na

. . Architecture and Design
hora da montagem. - Data: 28 a 30/01

Local: Mandalay Bay Con-
vention Center — EUA

FOCO
O maior patrimonio do Brasil é
certamente o seu mercado interno. Mas
quem quiser usufruir desse mercado
deve preparar-se para gerar renda e
produzir no pais, que precisa muito de
investimentos”,

Encontro da Cadeia de
Armazenagem

Data: 20/02

Local: Golden Tulip Paulista
Plaza - S0 Paulo/SP

afirma Luiz Moan, presidente da
Associacao Nacional dos Fabricantes de
Veiculos Automotores (Anfavea)



Antigamente, a gente trabalhava para sustentar a familia e atender

ao bairro. O bairro e a familia cresceram e passamos a trabalhar para

uma cidade, uma regido, um pais. E, de repente, estamos plantando,
alimentando e construindo o futuro de muita gente. Gente que sé

tem um limite para crescer: 0 mundo. Hoje e POR GERACOES.

A John Deere deseja um feliz 2014.

@ JOHN DEERE

JohnDeere.com.br/construcao
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os poucos, a Reciclagem
de Residuos de Constru-
¢do (RCD) consolidou
um nicho de mercado
promissor no Brasil. Prova disso é
que 85% dos empresarios desse se-
tor planejam ampliar os negdcios nos
proximos dois anos, segundo dados
da Associagdo Brasileira para Reci-
clagem de Residuos de Construcdo
Civil e Demolicao (Abrecon), que re-
centemente publicou pesquisa sobre
o assunto estimando um volume de

84 milhdes de m? de entulhos produ-

zidos anualmente no pafs.

E é justamente neste indice que se
encontra a promessa de grandes ne-
gbcios, pois pouco mais de 6% desse
total sdo reciclados atualmente. De
acordo com a Abrecon, a capacidade
ja instalada de britadores para esse
fim no pais seria capaz de elevar esse
percentual a 42% no médio prazo.
“Como modelo de negocio, cerca de
um ter¢o das usinas realiza apenas
atividades paralelas complementares
a reciclagem, como demoli¢des e ter-
raplenagem”, diz Leonardo Miranda,
consultor da Abrecon e professor de
engenharia na Universidade Federal
do Parana (UFPR). “Mas esse percen-
tual deve crescer nos proéximos anos,
em virtude da entrada de empresas
de grande porte no setor e pelo fato
dessas atividades complementares
poderem trazer maior viabilidade
econdmica ao negdcio.”

Ao todo, a associagao lista 310
usinas de reciclagem de residuos
de construcdo no pais, sendo que a
maior parte (58%) estd em Sado Paulo.
A pesquisa da Abrecon ouviu 112 des-
sas usinas, constatando que a maioria
(80%) esta sob o controle do capital
privado. O dado é interessante, pois
confirma o desenvolvimento do mer-
cado: ha pouco mais de dez anos, a
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RECICLAGEM

maioria das usinas era publica.

Como influéncia positiva ao desen-
volvimento do mercado, a pesquisa
da Abrecon também revela a neces-
sidade de cumprimento dos decretos
municipais que exigem 0 uso prio-
ritario de agregados reciclados em
obras publicas, além da fiscaliza¢do
crescente das obras quanto a triagem
e destinacdo dos residuos nos cantei-
ros. A existéncia de um programa de
qualidade setorial e a necessidade de
reenquadramento tributario do ne-
gdcio sdo outros pontos importantes
destacados na analise.

PRAXIS

E nesse mercado aquecido que a

Ambiéncia Solu¢des Sustentaveis
aposta. A empresa é totalmente fo-
cada em gestdo de residuos soélidos
de construcdo e possui construtoras
destacadas em sua carteira de clien-

tes. Segundo Henrique Ferreira Ribei-

LY

ro, engenheiro ambiental da empresa,
o principal negdcio da empresa é a
consultoria para gestdo de entulhos,
contando com uma série de parcei-
ros para recolher, receber, reciclar e
revender os materiais. “Esses parcei-
ros ndo cobram para retirar o residuo
da obra”, explica o especialista. “De
modo que o ganho deles encontra-se
na revenda do material reciclado.”
Ribeiro explica que a consultoria da
Ambiéncia ocorre em trés fases dis-
tintas. A primeira é o projeto, quan-
do sdo definidos os procedimentos
operacionais e administrativos. Nesta
etapa, avaliam-se como os residuos

Aproximadamente 80% das empresas do setor sdo de capital privado

00402 SY11Y

DISTRIBUIGAO POR
. ESTADO DAS USINAS NO BRASIL*

et

Sao Paulo 58%

Rio Grande do Sul 7%
Parana 6%
Goias 4%
Minas Gerais 4%
Santa Catarina 4%
Pernambuco 3%
Rio de Janeiro 3%

*Demais estados com 1% a 2% cada

(ago, cimento, madeira etc.) serdo
separados, para onde cada tipo sera
destinado, os transportes que serao
adotados e outros aspectos praticos.
“A segunda fase é a implantagdo, ou
seja, colocar as diretrizes do projeto
em funcionamento e estabelecer a
cultura de reciclagem no canteiro de
obras por meio de treinamentos com
os funcionarios”, diz Ribeiro. A tercei-
ra e ultima fase é o acompanhamento,
para verificar se as diretrizes esta-
belecidas estdo sendo devidamente
cumpridas pelas equipes.

O especialista da Ambiéncia re-
vela que grande parte das obras
nas quais a empresa atua destina
os entulhos para processamen-
to em usinas fixas, fora do local da
construcdo. Isso incide em custo de
transporte, com todos os revezes
ambientais que o acompanha. “Por
isso, estamos estudando aumentar a
nossa oferta de servicos para atuar
também na reciclagem de entulhos
dentro da obra”, revela. “Nesse caso,
a decisao levard em conta o custo-
-beneficio da locacdo ou compra de
britadores méveis ou fixos.”

LRI OAINDHY
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Expect results

- Oquefazda
linha Lokotrack
amelhor
- Opgao’

Valor Agregado: Os conjuntos mdveis sobre esteiras da linha Lokotrack
permitemn operacao em diferentes estagdes de britagem com o mesmo
equipamento, oferecendo uma producac elevada e consistente.

Tecnologia verde: tecnologia limpa com baixos niveis de ruido, motor com a
melhor eficiéncia energética e acessorios para reduzir a emissao de particulas.

Diferencial: Suas medidas compactas estao dentro das normas de transito
brasileiras, o que permite trafegar sem dificuldade até a préxima empreitada.
Comn uma rede de pds-venda e atendimento rapido, a linha Lokotrack produz

mais para atender os mais exigentes trabalhos de britagem e reciclagem. %&*E
A ‘ =T
0 .El'lil 4:
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Para mais informagoes, visite nossa pagina na web: www.metso.com.br/lokotrack
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USINAS

A tendéncia indicada por Ribeiro
é confirmada pela pesquisa da Abre-
con, que contabiliza um percentual de
83% das usinas de reciclagem de re-
siduos como fixas. Ou seja, sdo locais
que recebem e processam o entulho
das obras por meio de britadores fixa-
dos em uma planta de processamento
também fixa. Entretanto, os demais
17% sao compostos por usinas de
britagem moéveis, um montante nada
desprezivel e em crescimento, como
destacado pelos especialistas. “Esse
tipo de instalacdo representa maior
flexibilidade e tem sido mais adotado
em consondncia com a evolug¢do do
mercado de construcdo civil no pais”,
avalia o professor Miranda.

Justamente por
players como o Grupo Wirtgen - de-

esse motivo,
tentor da marca de britadores mo-
veis Kleemann - estdo de olho nesse
mercado. Segundo revela Luiz Tegon,

presidente da Ciber (leia entrevista
na pag. 84), a empresa vem reestru-
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turando suas equipes para aumentar
o foco comercial no mercado de re-
ciclagem, que - como citado acima
- atravessa um momento de boas
oportunidades em funcio das legis-
lagdes mais restritivas, andamento
de grandes obras e revitalizacdo de
areas urbanas. “Antes, trabalhava-
mos as vendas dos britadores mé-
veis somente para pedreiras”, diz
ele. “Mas agora, com grandes pro-
jetos de demolicdo em andamento,
queremos ampliar o foco.”

Nessa linha, o executivo cita o
exemplo do municipio do Rio de Ja-
neiro, que gerara uma grande quanti-
dade de entulhos com a demoli¢ao da
Perimetral - uma via elevada de 5,5
km de extensdo construida nos anos
50 - e em diversos pontos da revitali-
zacao do Porto Maravilha.

ALEM DO CONCRETO

Coordenadora técnica do Comité
de Meio Ambiente do SindusCon/SP,

Mercado de reciclagem vive momento de oportunidades geradas pelo fluxo de obras € legislagdes mais restritivas
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DISTRIBUICAO DE MAQUINAS
UTILIZADAS NAS USINAS

Britador de mandibula 49%
Britador de impacto 29%
Moinho 8%

Nao responderam 7%
Mandibulas e impacto 3%
Nao possui 3%
Picador de madeira 1%

*Pesquisa Abrecon

a engenheira Lilian Sarrouf confir-
ma que a reciclagem de agregados
ja tornou-se um assunto difundido
e com mercado bem encaminhado
no pais. “Agora, o trabalho deve ser
focado na reciclagem de madeira,
que também ja vem crescendo, e de
embalagens, que ainda é incipien-
te, para ficarmos em apenas dois
exemplos”, diz ela. Até por isso, a
especialista cita a necessidade de a
industria desenvolver novos equi-
pamentos para a area de reciclagem.
“Um bom exemplo é uma maquina
desenvolvida por uma construtora
para reciclar gesso, por meio de um
inovador sistema de secagem por
lampadas”, acresce.

Na reciclagem de madeira, alias,
a Ambiéncia demonstra uma ma-
quina fabricada pela Vermeer que é
utilizada para triturar ripas e trans-
forma-las em cavacos destinados a
queima de fornos ou outras utilida-
des. “Esse equipamento é bastante
comum mundo afora, principalmen-
te nos Estados Unidos, onde o tipo
de construcdo de casas de madeira
favorece o reaproveitamento da
matéria-prima”, diz Lucas Zimmer,
gerente do segmento de meio am-
biente da Vermeer. “No Brasil, en-
tretanto, sua utilizacdo esta apenas
no comeg¢o, mas ja temos recebido
boa aceitagdo.”
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Precisao
para eficiéncia absoluta

Carretas de perfuragio Sandvik DX com sistema TIM 3D trazem a perfuragio de rocha
em superficie para o campo da navegagio GPS. Com este recurso, sua precisdo de
perfuracdo se tornara uma nova referéncia em precisiao — se traduzindo em fragmentagao
excelente e assim reduzindo custos em perfuragao e processos subsequentes. Combine
estes beneficios com a excelente estabilidade, sistema de giro e eficiéncia das perfuratrizes
da linha DX — vocé nio encontrara uma maquina melhor para perfuragio de superficie em
aplicagdes de engenharia de construgio.

Sandvik Construction

Filial Belo Horizonte: Av. do Contorno, 5593 Belo Horizonte Minas Gerais 301 10-035 T: 31-3045 3045 F: 31-3045 3003

Filial Sdo Paulo: Av. Das Nag&es Unidas 21.732, Sao Paulo, SP, 04795-914 . T:11-5696 5400 You @
info.cns@sandvik.com www.construction.sandvik.com e

SANDVIK
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CONHEGCA AS PRINCIPAIS NORMAS E ESPECIFICACOES DO SETOR

Fixa 0s requisitos exigiveis para projeto, implantacdo e operacao
ABNT NBR 15112 . . . A
de dreas de transbordo e triagem de residuos da construcdo civil e residuos volumosos
ABNT NBR 15113 Fixa 0s requisitos minimos exigives para projeto, implantacdo e operaao
de aterros de residuos sélidos da construcao civil classe A e de residuos inertes
ABNT NBR 15114 leal os requisitos minimos exigiveis para projeto, |mpla~nta.ga.o e 0peragdo
de dreas de reciclagem de residuos sélidos da construgdo civil classe A
Estabelece os critérios para execucao de camadas de reforco do subleito, sub-base e base
ABNT NBR 15115 de pavimentos, bem como camada de revestimento primdrio, com agregado reciclado de
residuo solido da construcdo civil, denominado agregado reciclado, em obras de pavimentacao
ABNTNBR 15116 | Estabelece os requisitos para o emprego de agregados reciclados de residuos solidos da construcdo civil

*Fonte: Abrecon

O triturador HG6000TX tra-
balha com rotor de martelos de
corte capaz de aceitar um ma-
terial levemente contaminado
com pregos, dobradi¢as ou ou-
tros metais. “Sdo 10 martelos
duplos (20 cabecas de corte)
em um rotor girando a apro-
ximadamente 1.050 rotagdes
por minuto”, explica Zimmer.
Esse sistema é alimentado por
um potente motor a diesel de
630 hp, enquanto os cortado-
res sdo revestidos por carbe-
to de tungsténio, um material
resistente a diferentes tipos
de metais que eventualmente
podem contaminar o processa-
mento da madeira. “O material

é triturado contra uma bigorna
e classificado por meio de um
sistema de peneiras”, completa
o gerente.

Segundo ele, a fabricante dis-
ponibiliza ainda 140 tipos de
peneiras com granulometria en-
tre 0,5 e 2,5 polegadas, capazes
de classificar materiais das mais
diversas dimensdes. “A esteira
de saida do equipamento possui
um eletroima para recolher os
metais ndo processados e sepa-
ra-los do produto final”, finaliza.

Fontes:

Abrecon: www.abrecon.com.br

Ambiéncia: www.ambiencia.org

Sinduscon/SP: www.sindusconsp.com.br
Vermeer: www2.vermeer.com/vermeer/EM/pt/N/

Comum nos EUA, picador mdvel de madeira favorece reaproveitamento de matéria-prima
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Procesamiento de desechos crece en Brasil

Poco a poco, la Reciclagem de Residuos de Construgao
— RCD (reciclaje de desechos de construccion) consoli-
do un nicho de mercado promisor en Brasil. Una prueba
de eso es que el 85% de los empresarios de ese sector
planean ampliar los negocios en los proximos dos ainos,
segun datos de la Associacado Brasileira para Reciclagem
de Residuos de Construgdo Civil e Demoligao (Abrecon),
que recientemente publico pesquisa sobre el tema esti-
mando un volumen de 84 millones de m? de escombros
producidos anualmente en el pars.

Y es justamente en ese indice que Sse encuentra la pro-
mesa de grandes negocios, pues poco mas del 6% de dicho
total son reciclados actualmente. Segun Abrecon, la capaci-
dad ya instalada de martillos neumaticos para fragmentacion
de gravilla en el pais, seria capaz de elevar dicho porcentual
al 42% a mediano plazo. “Como modelo de negocio, alrede-
dor de un tercio de las usinas solamente realiza actividades
paralelas complementarias al reciclaje, como demociones y
allanamiento”, dice Leonardo Miranda, consultor de Abrecon
y profesor de ingenieria en la Universidad Federal de Parana
(UFPR). “Pero ese porcentual debe crecer en los proximos
anos, debido a la entrada de empresas de gran porte en el
sector y por el hecho de que dichas actividades complemen-
tarias pueden traer mayor viabilidad econdmica al negocio.”

En el total, la asociacion relaciona 310 usinas de reciclaje
de desechos de construccion en el pais, siendo que la ma-
yor parte (58%) estd en Sao Paulo. La pesquisa de Abrecon
entrevisto 112 de dichas usinas, constatando que la mayo-
ria (80%) esta bajo el control del capital privado. El dato es
interesante, pues confirma el desarrollo del mercado. hace
poco mas de diez arios, la mayoria de las usinas era publica.

Como influencia positiva al desarrollo del mercado,
la pesquisa de Abrecon también revela la necesidad de
cumplimiento de los decretos municipales que requieren
el uso prioritario de agregados reciclados en obras pu-
blicas, ademas de la fiscalizacion creciente de las obras
cuanto a la seleccion y destinacion de los desechos en
los sitios de trabajo.
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RETROESCAVADEIRAS

A PREFERENCIA
NACIONAL

EM CRESCIMENTO SUSTENTADO PELAS COMPRAS DO
MDA, MERCADO DE RETROESCAVADEIRAS SE MANTEM NA
LIDERANCA DE VENDAS ENTRE AS MAQUINAS DA LINHA
AMARELA DE CONSTRUCAO

20 revistamar




omo é de conhecimento, em 2013 o Ministério do De-
senvolvimento Agrario (MDA) salvou a lavoura no mer-
cado nacional de retroescavadeiras. No ano passado, o

6rgdo comprou nada menos que 3.100 equipamentos.
Comparando com 2012, o crescimento foi de significativos 20%, com
um volume total de vendas de 12 mil unidades até dezembro. Em
2012, foram 9,5 mil maquinas.

Em uma opinido que é consensual entre os fabricantes, o MDA foi
um inestimavel esteio que, entretanto, ndo deve se repetir daqui em
diante. “Isso ndo tira o potencial desse mercado, que deve crescer
agora em 2014, embora em menor propor¢do, mas com apoio forte
das compras privadas”, pontua Carlos Franga, gerente de marketing
de produto da Case Construction Equipment.

Presidente da Volvo Construction Equipment, Afranio Chueire ava-
lia que, mesmo sem o apoio do MDA, as vendas da marca cresceram
15% no primeiro semestre do ultimo ano. O executivo, entrementes,
ndo relaciona esse crescimento apenas ao ganho de market share ou
mesmo ao incremento do mercado em geral. Para ele, o foco é que foi
fundamental. “Apostamos muito nesse mercado e a prova disso é que
iniciaremos ainda em janeiro a fabricacdo das retroescavadeiras na
planta de Pederneiras, no interior de Sao Paulo”, diz ele, explicando
que essa linha de producio esta sendo transferida do México e aten-
dera a toda América Latina.

Roberto Marques, gerente da divisdo de construgido da John Deere,
reconhece - assim como os demais entrevistados - a influéncia das
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compras do MDA para o crescimento
das vendas de retroescavadeiras em
2013. “Isso, certamente, ndo aconte-
cera na mesma intensidade no ano
que vem”, avalia o especialista. “Mas,
ainda assim, trata-se de uma classe de
maquinas com vigoroso crescimento
no Brasil e que teve papel importante
na nossa decisao de construir fabri-
cas nacionais.”

Neste momento, a John Deere esta
acertando os detalhes finais para o
inicio das operagbes de duas fabri-
cas no pais, o que deve ocorrer mui-
to em breve. Uma das unidades é
exclusiva da marca e produzira pas
carregadeiras e retroescavadeiras. A
outra é uma parceria com a Hitachi
para produzir escavadeiras das duas
marcas. “Ambas as fabricas ficam em
Indaiatuba (SP) e a distribuicao dos
produtos esta a cargo da John Deere”,
explica Marques.

Como contraponto, a Caterpillar
avalia o mercado de forma menos
entusiastica. “Em uma analise fria, se
excluirmos as unidades adquiridas
pelo MDA, o setor brasileiro de retro-
escavadeiras apresenta retracdo de
10% a 15% em relagdo a 2012”, crava
Rodrigo Cera, especialista de produto
da empresa.

Isso mesmo com o modelo Cat 416E
mantendo-se entre os mais vendidos
de todas as classes de equipamentos
disponiveis no pais. J& a representa-
¢do por nicho (quanto se vende para
cada tipo de cliente) é um dado con-
fidencial na empresa, mas a impor-
tancia do mercado de locagdo é algo
patente. “Esse setor é diferente no
Brasil, onde muitos locadores ofere-
cem o servigo com operador, cobran-
do por hora”, diz o executivo, des-
tacando que esse tipo de demanda
continua em crescimento no pais.
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PNEUS DIAGONAIS DOMINAM
MERCADO DE RETROESCAVADEIRAS

Para os especialistas entre- [T At
vistados por M&T, o0s pneus
diagonais ainda sdo os mais
utilizados em retroescavadei-
ras. A preferéncia se explica
porque, como explica Afranio
Chueire, presidente da Volvo
CE, os modelos radiais sao mais
indicados para deslocamento a
distancias maiores. "0 trabalho
em solo exige maior aderéncia
e, por isso, o diagonal é o mais
indicado e o preferido entre os
usudrios desses equipamen-
tos”, diz o executivo.

Nei Hamilton, diretor comer-
cial da JCB, completa que os pneus diagonais atendem perfeitamente as necessidades
operacionais das retroescavadeiras em suas diversas aplicaces. “Os pneus tém maior
impacto na produtividade quando as maquinas trabalham nas operacées de carrega-
mento”, pontua. Na mesma linha, para o especialista de produto da Caterpillar, Rodrigo
Cera, na maioria dos casos as retroescavadeiras ndo fazem deslocamentos a grandes
distancias e, portanto, ndo aproveitam plenamente os beneficios dos pneus radiais. “Em
equipamentos utilizados para deslocamento maior, o pneu radial faz a diferenca no con-
sumo de combustivel, pois oferecem vantagens como menor temperatura de rodagem”,
adverte. “Mas esse ndo é o caso das retroescavadeiras.”

J& Roberto Marques, da Deere, lembra que as retroescavadeiras trabalham parte do
tempo apoiadas nos estabilizadores, caso em que o tipo de pneus ndo faz diferenca.
“Todavia, as opcdes de pneus sao determinadas para oferecer o melhor custo-beneficio
aos clientes finais que, em geral, optam pelo custo de aquisicao mais acessivel”, diz ele.
“A necessidade de conteddo local para fabricacdo nacional é outro fator que direciona
a escolha por pneus mais acessiveis no pafs, o que justifica a tendéncia pelos diagonais
no caso das retroescavadeiras.”

Crescimento vigoroso da demanda estimula implantagdo de fabricas locais

34330 NHOP



Minguém sabe melhor que a JCB como fabricar uma escavadeira robusta As
escavadeiras compactas da JCB sao frutos da nossa vasta experiéncia e know-how
no setor: Elas 530 livres de problemas, sélidas como pedra e fabricadas para durar.
Elas podem até ser compactas, mas sao podercsas. A JCB & uma
multtinacional britinica com mais de 65 anos no mercado de maquinas rodovidnas e
com 2| planas no mundo. Mo Brasil fabrica retroescavadeiras, escavadeiras
hidraulicas, manipuladores telescépicos e rolos compactadores,

Telefone: {15) 3330.0400

E

www, jebbrasil.com.br
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LOCACAO

A avaliacdo da Caterpillar ndo é iso-
lada. A propria Associagdo Brasileira
da Industria de Maquinas e Equipa-
mentos (Abimaq) mostra que o setor
de locacdo é o segundo mais repre-
sentativo no mercado de retroesca-
vadeiras, com responsabilidade di-
reta por 25% das compras em 2012.
Dados do udltimo ano ainda néo estdo
disponiveis.

Segundo a Abimaq, com 41% as
construtoras continuam sendo as
maiores compradoras dos equipa-
mentos, enquanto as compras gover-
namentais representam outros 22%.
Mineragdo, industria, agricultura e
florestal ficam com a porcentagem
restante. Na escala por fabricante, os
indices tendem a se repetir. “Na Case,
a locagdo ja é o principal mercado,
pois vendemos 45% do nosso volu-
me a esses clientes, em um segmento
que lideramos ha 20 anos”, confirma
Franca.

Marques, da Deere, afirma que o
levantamento estatistico sobre o vo-
lume destinado a locagdo ainda esta
em desenvolvimento na empresa, que
avalia detalhadamente os locadores
com perfis diferentes. “Do mesmo

W

Apos as construtoras, setor de
maior consumidor de retroescavade

-

modo que ha uma grande quantidade
de empresas que se especializaram
em vender hora/maquina, e que de
fato sdo rental, ha outra boa quan-
tidade nas quais o aluguel é apenas
mais um entre os varios servigos
que oferecem”, explica. “E, muitas
vezes, esse perfil de empresa ndo é
captada como locadora nas estatisti-
cas do setor”

Na BMC-Hyundai, um percentual de
31% das retroescavadeiras vendidas
também é direcionado para a locacio.
0 segundo mercado é o de terrapla-
nagem, com distantes 16%. “Aposta-
mos no setor de retroescavadeiras ao
ponto de iniciarmos a montagem do
modelo H940C via SKD, na planta in-
dustrial de Itatiaia”, diz Noel Teixeira,
diretor de vendas da empresa. “Neste

Para aumentar a produtividade, equipamentos incorporam diferenciais tecnoldgicos

-.{ . ..l-'.
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ano, planejamos fabrica-la com indi-
ce de nacionaliza¢do acima de 60%,
para dar acesso ao Finame.”

COMPETITIVIDADE

Além dos planos de financiamento
e capilaridade crescente de mercado,
os fabricantes apostam no diferencial
tecnolégico para ganhar fatias maio-
res de mercado. Mais do que isso, os
players trabalham duro para identifi-
car com precisdo o perfil de compra
dos diferentes tipos de clientes nesse
quesito. “Ao longo do tempo, as retro-
escavadeiras tém adicionado fungdes
para aumentar a produtividade, em
alguns casos com o uso de eletronica
embarcada”, diz Nei Hamilton, diretor
comercial da JCB.
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RETROESCAVADEIRAS

No caso da BMC-Hyundai, segundo
Teixeira o incremento de eletronica
embarcada ndo tem sido uma prio-
ridade. E a razdo é que “aproxima-
damente 85% dos clientes preferem
maquinas com cabine aberta e pro-
tecdo limitada ao vidro dianteiro”.
Essa condicdo impede a instalacdo
de controladoras eletronicas para ge-
renciamento das principais fung¢oes
da maquina, mas para os usudrios,
diz ele, os beneficios dessas solugdes
“tornam-se secundarios se o equipa-
mento oferecer boa produtividade e
baixo consumo de combustivel”.

Para a Caterpillar, a op¢do por com-
ponentes eletronicos deve necessa-
riamente estar atrelada a condicdo
operacional da maquina. Segundo
Cera, um exemplo de aplicacdo no
qual os componentes eletronicos
requerem atencdo especial sdo os
ambientes corrosivos, como mani-
pulacdo de fertilizantes ou sal. “Nao
introduzimos novas tecnologias sim-
plesmente por estarem acessiveis,
mesmo que muitas vezes sejam utili-
zadas em outras linhas de produtos”,
infere. “Antes, nossa decisdo leva em
conta o beneficio ao cliente e a con-
fiabilidade da tecnologia para a ope-
racdo em questdo.”
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Segundo ele, esse foi o caso do sis-
tema de monitoramento via satélite,
incorporado a retroescavadeira 416E
desde sua introdug¢do no mercado
brasileiro. “Essa maquina também
conta com sistema de diagndstico de
falhas, que otimiza as manutengoes
do equipamento”, pontua Cera.

NaJohn Deere, como enfatiza Mar-
ques, a avaliacdo é de que o merca-
do brasileiro vem acompanhando os
demais grandes mercados do mun-
do, nos quais os equipamentos de
apoio e de multiplas fun¢des - como
as retroescavadeiras - incorporam
eletronica embarcada de uma forma
lenta, mas progressiva. “Essa ten-
déncia de oferecer todos os benefi-
cios possiveis ao cliente é irrever-
sivel”, diz ele. “Afinal, sdo solugdes
que permitem uma comunicag¢ao
mais eficiente da maquina com seu
operador.”

DIVISAO POR NICHOS NO
MERCADO BRASILEIRO

De acordo com a Abimag, em 2012
as vendas de retroescavadeiras foram
divididas em seis nichos de mercado. As
construtoras continuam como maiores
compradoras, mas as empresas de rental
ja despontam com destaque na segunda
colocacdo. O setor governamental tam-
bém tem grande representatividade, mas
é preciso considerar que as compras do
MDA sdo pontuais, tornando as estatisti-
cas desbalanceadas.

CONSTRUCAO %
LOCACAO 25%
GOVERNO 22%
INDUSTRIA 5%

MINERACAO 3%

AGRICULTURA 3%
FLORESTAL 1%

Opcao por componentes eletronicos deve necessariamente estar atrelada & condicéo operacional da maquina
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TECNOLOGIAS

Nas retroescavadeiras da John Dee-
re, alids, essa comunicacdo é feita por
meio de um monitor na cabine, que
oferece capacidade de diagndstico
de falhas, calibra¢des e informacgdes
operacionais. “O intuito dessas solu-
¢des é proporcionar ao usuario me-
lhor entendimento da maquina, com
um tempo de resposta mais rapido no
diagndstico e solucao dos problemas
encontrados”, explica Marques. “Em
aplicagdes intensivas, que exigem alta
disponibilidade mecanica e podem
definir todo o processo produtivo, os
clientes pedem até mais beneficios
que a eletronica embarcada atual
pode oferecer.”

Na Case, a série N de retroescava-
deiras foi lancada em 2012 e, desde
entdo, vem adicionando tecnologias
como o freio de estacionamento com
acionamento eletrdnico, que substi-
tuiu o acionamento mecanico usado
nas séries anteriores. “Em breve, ire-
mos oferecer a transmissao automa-
tizada, que é equipada com médulo
eletronico e possui controles pilota-
dos com comandos eletronicos pro-
porcionais para a retroescavadeira”,
revela Franca.

Nas retroescavadeiras da Volvo
CE, a disponibilidade de sistemas de
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RETROESCAVADEIRAS

tistas. “A demanda por transmis-

BMC/HYUNDAI

sdo automatizada por pequenos
proprietarios é cada vez maior”,

salienta. “J& as transmissdes au-
tomaticas ainda estdo restritas aos
grandes e médios frotistas.”

Essa ultima tecnologia, como acen-
tua Teixeira, da BMC-Hyundai, as-
segura reducdo significativa de con-
sumo principalmente em operacgdes

leves, como pequenas escavacoes, ni-
Para algumas marcas, incremento de

L ] MOHS  velamento de terrenos, carregamento
eletrbnica embarcada ndo tem sido prioritario

de caminhoes e outras. “Nesses casos,

a média de consumo ndo ultrapassa

transmissao automatica e automa- 10 litros por hora”, calcula.

tizada constitui um de seus maiores

apelos comerciais. Segundo Chueire, Fontes:

BMC-Hyundai: brasilmaquinas.com

Case CE: www.casece.com.br

Caterpillar: brasil.cat.com

JCB: www.jcb.com

John Deere: www.deere.com.br

Volvo CE: www.volvoce.com/constructionequipment/brazil/br-pt

essas tecnologias influenciam dire-
tamente no consumo de combustivel
das maquinas, em um beneficio que

também se estende aos pequenos fro-

RETROEXCAVADORAS CARGADORAS
La preferencia nacional

Como es de conocimiento, en 2013 el Ministério do Desenvolvimento Agrério (MDA) salvo el
mercado nacional de retroexcavadoras cargadoras. En el afio pasado, la entidad comprd nada me-
nos que 3.100 equipos. Comparando con 2012, el crecimiento fue de significativos 20%, con un
volumen total de ventas de 12 mil unidades hasta diciembre. En 2012, fueron 9,5 mil maquinas.

En una opinion que es consensual entre los fabricantes, el MDA fue un inestimable respaldo, que,
sin embargo, no debe repetirse de aqui por adelante. “Eso no elimina el potencial de ese mercado,
que debe crecer ahora en 2013, aunque en menor proporcion, pero con un apoyo fuerte de las
compras privadas”, subraya Carlos Franga, gerente de marketing de producto de Case Construction
Equipment.

Presidente de Volvo Construction Equipment, Afranio Chueire evalta que, aunque sin el respaldo
del MDA, las ventas de la marca han crecido un 15% en el primer semestre del ultimo afio. El ejecu-
tivo, entremedias, no relaciona dicho crecimiento solamente a la ganancia de market share ni mismo
al incremento del mercado en general. Para él, el foco fue fundamental. “Apostamos mucho en ese
mercado y la prueba de eso es que iniciaremos en enero la fabricacion de las retroexcavadoras
cargadoras en la planta de Pederneiras, en el interior de Sdo Paulo”, dice, explicando que dicha linea
de produccion esta siendo transferida desde Meéxico y atendera toda Latinoameérica.

Roberto Marques, gerente de la division de construccion de John Deere, reconoce — asi como
los otros entrevistados — la influencia de las compras del MDA para el crecimiento de las ventas
de retroexcavadoras en 2013. “Eso, por cierto, no sucedera en la misma intensidad en el proximo
afio”, evaltia el experto. “Pero, aun asi, se trata de una clase de maquinas con vigoroso crecimiento
en Brasil y que ha tenido un importante rol en nuestra decision de construir fabricas nacionales.”

En este momento, John Deere estd acertando los detalles finales para el inicio de las operaciones
de dos fabricas en el pais, lo que debe ocurrir muy pronto. Una de las unidades es exclusiva de la
marca y producird cargadores de ruedas y retroexcavadoras cargadoras. La otra es una asociacion
con Hitachi para producir excavadoras de las dos marcas.
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FUNDACOES

SOLIDEZ
INDISPENSAVEL

PERFURATRIZES ROTATIVAS COM BRAGO TELESCOPICO DESDOBRAVEL PERMITEM ESTAQUEAMENTO
PARA A CONSTRUGCAO DE UMA DAS MAIORES E DELICADAS INSTALAGOES DE PESQUISA DO MUNDO

Por Marcelo Januario

o custo de 1,6 bilhdo de Euros, uma

das maiores instalacdes de pesquisa

do mundo estd sendo construida em

Darmstadt, na Alemanha. Trata-se de
um acelerador internacional de particulas, conhe-
cido como FAIR - Facility for Antiproton and lon
Research in Europe (confira detalhes no Box na
pag. 34). No momento, as obras estdo no estagio
de fundagdo, no qual alguns equipamentos vém
tendo papel de destaque pelas condi¢coes geologi-
cas do terreno que sediara as instalagdes.

De fato, a composicao do subsolo da “cidade das
ciéncias”, como Darmstadt é chamada, ocupa um
lugar especial na construcao, interpondo um de-
safio técnico aos engenheiros. Ao se realizar testes
com o uso de um penetrometro, um instrumento
automatizado que avalia a composi¢do, compacta-
¢do, consisténcia e permeabilidade do solo, cons-
tatou-se que os primeiros 20 m sdo constituidos
por depdsitos quaternarios (areia e sedimentos),
depois mais 60 m de argila e, por fim, rocha calca-
ria a partir dos 80 m de profundidade.

Apés extrair e examinar 250 amostras do solo, a
equipe do projeto calculou a taxa de adensamen-
to e de deformacdo do subsolo com a aplicacio
de elementos tridimensionais de calculo finito. A
conclusido foi de que a construgido pesada reque-
ria fundagdes profundas e sdélidas, o que exigiu
a utilizacdo dos métodos Osterberg, com estacas
reforcadas com acgo de diferentes profundidades,
e CPRF (Combined Pile Foundation Raft), uma
técnica de fundagcdo combinada que leva em conta
as interagdes entre os elementos de fundagdo e o
subsolo.
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INFRAESTRUTURA TECNICA
E CONSTRUIDA EM MODULOS

Com um custo total de 500 milhdes de Euros, as obras de construcao civil da FAIR
comecaram em 2010 e tém previsao de duracao de seis anos. Para a constru¢ao da
carcacga de concreto, que se estende por aproximadamente 200 mil m?, o canteiro *
de obras mobiliza uma equipe de 600 trabalhadores, entre técnicos e engenheiros.
A construgdo esta a cargo da FAIR Bohrpfahle, parceria formada pelas empresas
Zublin Spezialtiefbau e Max Bogl.

O projeto de construcado é dividido em varios médulos. Finalizada a preparacao
do terreno, que demandou a escavacdo de 1,2 milhdo de m? de terra, estao sendo
realizadas as fundacdes, que sustentardo uma infraestrutura técnica com 600 mil
m? de concreto, 35 mil ton de aco, 24 edificios, um anel de concreto com 1,1 km de
circunferéncia, 8 km de estradas de acesso, reservatorio de dgua e secdes de tuneis.
“Além das obras em si, o projeto construtivo inclui ainda protecdo contra radiacdo
e incéndio, instalagdes eletromecanicas e compensagao ambiental”, afirma Florian |
Hehenberger, diretor de operagdes e edificacdes da obra. “Nesse sentido, faremos o | "\i
reflorestamento de uma area equivalente de 200 mil m2.” L

LIEBHERR
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Os calculos também mostraram
que, para estabilizar o subsolo e
prover as bases para as construgdes
pesadas, seria necessaria a inserc¢io
reforcada e concretagem de 1.500
estacas com didmetro de 1,20 m, em
contato direto com as bases dos edifi-
cios e atingindo até 65 m de profundi-
dade. Enfim, apds a necessaria etapa
de calibragem do modelo, era chega-
da a hora da execu¢ao das fundagdes
profundas, uma operagdo que consu-
miu um total de 25 milhdes de Euros.

EXECUCAO

Para a parte pratica dos trabalhos,
iniciada em agosto do ano passado, a
maquina escolhida foi a Liebherr LB
44-510, um equipamento de grande
porte sobre esteiras para execucdo de
estacas de trado continuo (CFA). Pro-
duzida pela Liebherr-Werk Nenzing e
lancada na bauma 2013, a perfuratriz
rotativa é acionada por motor diesel
V8 de 505 kW, tem 170 ton de peso
operacional e 33,5 m de altura. Ope-
rando no modo com cabecote de per-
furacao Kelly, a maquina foi projetada
para diametros de furo de até 3 m e
profundidades de até 92 m. “Tais ca-
racteristicas a fazem o maior e mais

COMPOSIGAO DO SOLO NO CANTEIRO DA FAIR

potente equipamento de seu tipo em
operacdo na Alemanha”, garante a
Liebherr.

Foi justamente aqui que surgiu um
aspecto desafiador. “Como uma ma-
quina de 33 m pode escavar 65 m?”,
questionou-se Michael Mose, gerente
de projeto das obras da FAIR, adian-
tando ele préprio a resposta técnica
a charada. “Isso é possivel devido
ao brago telescopico desdobravel
do equipamento, o que - ao lado da

Detalhe da composicéo do solo no canteiro da FAIR em Darmstadt: necessidade de fundagtes profundas e reforgadas

32 REVISTA M&T

FAIR

I0 E CARBONATO

possibilidade de ajuste de velocidade
e mobilidade das esteiras - o torna
versatil e plenamente funcional para
a tarefa.”

Na operacdo, o material escavado é
retirado durante o processo de perfu-
ragdo, que avanga sob a protecdo de
uma tubulacdo e, devido a presenga
de agua subterranea, requer carga
adicional de 4gua para estabilizar o
fundo. Na sequéncia, o perfurador de
cacamba libera e transporta o mate-
rial removido. “Moldadas no local, as
estacas sdo entubadas completamen-
te até a profundidade final, sem ne-
cessitar da ajuda de uma maquina de
tubulacdo”, explica Markus Bernards,
relagdes publicas da FAIR.

MAQUINA

Apesar de suas grandes dimen-
sdes, a maquina - que é o produto
mais recente da linha para funda-
¢Oes da fabricante - oferece eleva-
do nivel de mobilidade no canteiro,
necessitando de apenas seis horas
para mobiliza¢do e entrada em ope-

FAIR
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FUNDACOES

racdo. “Equipada com cinematica
paralela, a maquina também tem
estrutura consideravelmente sim-
plificada, o que torna a manutencao
in situ bastante facilitada”, ressalta
Johannes Rhomberg, da area de tec-
nologia de processos e equipamen-
tos da Liebherr-Werk Nenzing.

De acordo com informagdes da
empresa, a montagem direta dos
guinchos na torre possibilita visibi-
lidade a partir da cabine do condu-
tor aos guinchos principais, evitan-
do o movimento dos cabos durante
aregulagem da torre. Na desmonta-
gem, a torre com o sistema hidrauli-
co conectado pode ser dobrada para
transporte. “Se necessario, a maqui-
na também pode ser desmembrada
em partes isoladas com até 40 t”, ex-

plica o especialista.

Outro aspecto destacado pelo fa-
bricante é o ganho de produtividade
obtido pelo equipamento, gracas a
incorporacdo da unidade giratdria
BAT com torque de 510 kNm, regula-
gem automatica, otimizagio continua
das rotagdes e ajuste eletronico com
quatro ranges de rotagdes. “Todo o
processo é realizado sem necessida-
de de se mudar a maquina”, afirma
Rhomberg. “Isso evidentemente traz
um ganho significativo na operagao.”

Destinadas as perfuragdes mais
profundas no canteiro da FAIR, as
duas unidades utilizadas na obra con-
tam ainda o apoio de outros modelos
menores, entre 50 e 173 ton, que exe-
cutam as operacdes de até 23 m (com
didmetro 1,3 m) e 33 m (com didme-

tro 1,4 m). Quando a M&T visitou o
canteiro, as operacdes de execugdo de
fundagdes profundas contavam ain-
da com equipamentos de apoio como
rolos compactadores, escavadeiras,
plataformas aéreas de trabalho, pas
carregadeiras, caminhdes betoneiras,
usina de reciclagem e outros.

Fontes:
FAIR: www.fair-center.de
Liebherr: www.liebherr.com

PROJETO E RESULTADO DE
COOPERAGCAO INTERNACIONAL

Examinar o desenvolvimento do universo desde o Big Bang. Este é o ambicioso obje-
tivo das futuras instalacdes para pesquisa de antiprétons e fons na Europa. Em termos
praticos, as pesquisas da FAIR sobre a constituicdo da matéria podem ajudar na criacéo
de produtos de colisdes extremamente raros — como a energia pura (glueballs) — e no
desenvolvimento de novos materiais, computadores de altissimo desempenho, métodos
de diagndstico e técnicas de terapia médica, incluindo a longamente ansiada cura para
o cancer. Os investimentos sdo bancados pela Republica Federal da Alemanha (75%) e
por um grupo de paises que inclui Finlandia, Franca, India, Polénia, Roménia, Russia,
Eslovénia e Suécia, além da Gra-Bretanha como associada.

O anel acelerador é o coracdo do projeto, que sera finalizado em 2018. No interior
desta estrutura, um detector CBM coletara 1 terabyte (TB) de informagdes por segundo,
que serdo manipuladas por trés mil pesquisadores de 50 paises. Em funcionamento, os
nlcleos atémicos serdo acelerados a velocidades préximas a da luz, girando mais de 270
mil vezes por segundo ao redor do anel instalado a 17 m de profundidade.
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Solidez indispensable

Al costo de 1,6 mil millon de Euros, una de
las mds grandes instalaciones de pesquisa del
mundo estd siendo construida en Darmstadt,
en Alemania. Se trata de un acelerador inter-
nacional de particulas, conocido como FAIR
— Facility for Antiproton and lon Research in
Europe (usted puede conferir detalles al lado).
En el momento, las obras estan en el estadio
de fundacion, en la cual equipos tienen rol de
destaque por las condiciones geoldgicas del te-
rreno donde seran ubicadas las instalaciones.

De hecho, la composicion del subsuelo de
la “ciudad de las ciencias” como Darnstadt es
llamada, ocupa un lugar especial en la cons-
truccion, representando un reto técnico a los
ingenieros. Al realizar testes con el uso de un
penetrometro, un instrumento automatizado
que evalia la composicion, compactacion,
consistencia y permeabilidad del suelo, fue
constatado que los primeros 20 m son cons-
tituidos por depdsitos cuaternarios (arena y
sedimentos), después mads 60 m de arcilla y,
por fin, roca calcaria a partir de los 80 m de
profundidad.

Tras extraer y examinar 250 muestras del
suelo, el equipo del proyecto calculo la tasa de
espesamiento y de deformacion del subsuelo
con la aplicacion de elementos de cdlculo fini-
tos tridimensionales. La conclusion fue que la
construccion pesada exigia fundaciones pro-
fundas y sdlidas, lo que exigio la utilizacion de
los métodos Osterberg, con estacas reforzadas
con acero de diferentes profundidades, y CPRF
(Combined Pile Foundation Raft), una técnica
de fundacion combinada que considera las in-
teracciones entre los elementos de fundacion y
el subsuelo.
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EQUIPAMENTOS COMPACTOS

presentados recentemente
como um novo nicho de mer-
cadono Brasil, os equipamen-

tos compactos atualmente
estdo recebendo demanda suficiente para
substituir a mdo de obra em canteiros ur-
banos, nos quais a mobilidade e a econo-
mia nos custos sdo fatores primordiais. E
nisso que aposta a Maxter, por exemplo,
que distribui maquinas compactas para
diversas frentes de trabalho.
A empresa acaba de trazer ao Brasil as
novas cagcambas trituradoras da MB Cru-
sher e os rompedores hidraulicos da All
Work para demoli¢do e reciclagem de ma-
teriais. Em outra frente, aparecem as no-
vas autobetoneiras da Carmix para obras
de pequeno porte e de dificil acesso, as-
sim como dumpers e pas carregadeiras
compactas da Wacker Neuson. A lista de
opc¢oes da empresa é extensa, sendo que
para obras de rodovias a Maxter também
distribui a linha Simex de fresadoras au-
tonivelantes, valetadeiras, niveladores de
asfalto, compactadores e escarificadoras.
Para Marco Colombo, gerente comer-
cial da Maxter, o parque de maquinas no
Brasil esta com boa disponibilidade para
modelos acima de 16 toneladas, porém
mantém-se defasado em relacdo aos equi-
. pamentos compactos. “Nas construtoras,
ENQUANTO NOS EUA HA UM EQUIPAMENTO entre 80 e 90% da frota sdo compostos
COMPACTO PARA CADA TRES OPERARIOS DA por equipamentos acima de 20 t, mas o
CONSTRUGAO CIVIL, NO BRASIL A PROPORGAO E cendrio estd mudando com a busca cres-
DE UM PARA 150, O QUE MOSTRA A DIMENSAO DA Z(:;lte(;epor modelos entre 3 e 4 toneladas’
OPORTUNIDADE DE MERCADO PARA AS EMPRESAS 0 executivo acrescenta que, nos EUA e

QUE INVESTEM NESSE TIPO DE MAQUINA na Europa, a disponibilidade desses equi-

pamentos é de uma unidade para cada



trés operarios, enquanto no Brasil
essa propor¢do é de uma para 150.
Logo, a indudstria tem nesse mercado
um amplo espacgo para crescer.

NOVA FRENTE

De modo geral, esses equipamentos
sdo demandados principalmente para
operar em espacos confinados, como
vias estreitas, subsolos e canteiros de
obras urbanas. Em projetos de tuneis,
o executivo da Maxter cita a tendén-
cia de uso crescente de compactos
por conta do didmetro mais estreito
para operacgao, além da possibilidade
de aplicagdes em remocgdo, carrega-
mento e transporte de materiais. Em
conjunto, a dificuldade de trafego ur-
bano e a necessidade de menor risco
de acidentes, emissdo de poluentes e
consumo de combustivel configuram
essa nova frente para as empresas.
“Mesmo assim, o mercado nio esta
facil”, pondera Colombo.

Com a desaceleragdo no crescimen-
to da construgao civil, a resposta do
mercado tem sido conservadora e
muitas empresas estio deixando de
renovar as frotas por conta da insta-

bilidade. Segundo ele, esses equipa-
mentos duram em média até cinco
anos (ou 25 mil horas de operacao),
dependendo das condigdes ambien-
tais e operacionais. “Se a troca nao for
feita apds esse periodo, as maquinas
estdo sujeitas a uma perda de eficién-
cia que pode acarretar custos maiores
para o usudrio”, diz o especialista.
Com o objetivo de fortalecer esse
mercado, a Maxter investiu R$ 3 mi-
lhdes na estrutura de suporte comer-
cial e de pds-venda. Dentro desse
plano, a empresa estd estruturando
novas instalacdes com estoque pro-
prio de 80% das pecas de reposicao,
bem como equipes de assisténcia
técnica. De acordo com Colombo, os
investimentos servirdo para atender
a uma rede crescente de distribui-
dores. “Esse crescimento se mostrou
palpavel nos contratos fechados entre
junho e julho, incluindo duas novas
distribuidoras para atender a regido
Nordeste e ao Rio Grande do Sul, que
estdo demandando equipamentos,
principalmente rompedores para pe-
dreiras”, diz ele. “A expectativa é boa,
pois se continuarmos nesse ritmo, as
vendas para 2013 chegardo a 150 ma-

Mercado é promissor para equipamentos
como as autobetoneiras para obras
confinadas de pequeno porte
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EQUIPAMENTOS COMPACTOS

Compactos vém substituindo maquinas maiores

quinas, com um faturamento em tor-
no de R$ 40 milhoes.”

FILAO

Além da Maxter, o aumento da de-
manda por equipamentos compactos
em obras urbanas vem coincidindo
com os projetos de expansdo da Ausa
no Brasil. Apds anos de auséncia, a
empresa espanhola retorna ao pais
com planos de implantagdo de uma
fabrica, lancamento de novos equi-
pamentos compactos e montagem de
uma rede estruturada de distribuigao.

A empresa ja havia anunciado a
apresentacdo oficial de uma nova
varredora, o modelo BD 202 HL, cuja
primeira unidade seria enviada para
Curitiba (PR) para trabalhar na lim-
peza externa das obras do estadio
Arena da Baixada. Outro lancamento
recente é a autobetoneira compacta
X500 RM, com capacidade de 500 li-
tros. Outros equipamentos compac-
tos da marca, como manipuladores
telescépicos e dumpers, também es-
tdo disponiveis via distribuidores.

& REVISTA M&T

Os dumpers compactos, alias, com-
pdem uma linha tradicional da em-
presa e devem retornar com fabrica-
¢do local em 2014. O projeto é iniciar
a producdo com quatro modelos de até
1,5 t e capacidade estimada em 300
unidades a partir do segundo ano de
atividade. Segundo Stefano Calcara, di-
retor da Ausa do Brasil, entre as cida-
des cotadas para sediar a fabrica estio
Caxias do Sul (RS) e Joinville (SC).

PRESENCA

Com o intuito de expandir sua pre-
senca no mercado, a empresa ja es-
truturou uma rede de 11 distribuido-
res préprios para atender as regides
Sul, Sudeste e Nordeste, bem como
uma filial no estado do Amazonas.
Para 2014, devem ser negociadas ou-
tras duas distribuidoras para a regido
Centro-Oeste e uma para o interior
de Sao Paulo. “Neste ano, os negocios
vao bem e estamos assegurados com
o segundo exercicio da filial no Bra-
sil”, afirma Calcara. “J4 para o proxi-
mo ano, queremos aumentar a nossa

presenca com a linha de varredoras,
introduzindo um modelo de succdo ja
consolidado no mercado europeu.”

0 executivo acredita que o Brasil
tem enorme potencial para as varre-
doras, pois - segundo ele - se trata de
um tipo de maquina mais econdmica
que as minicarregadeiras equipadas
com implementos que sdo utilizadas
para essa funcgio.

Da mesma forma, os dumpers e as
autobetoneiras compactas (como o
modelo de 1.000 litros) sdo impor-
tantes para mecanizar o processa-
mento de concreto em obras de pe-
queno porte. Esses equipamentos
atuam diretamente no transporte de
materiais como brita, areia, concreto
e escombros. “Os ‘minis’ sdo cada vez
mais utilizados no lugar de maquinas
maiores, pois além de maior mano-
brabilidade tém custos menores de
aquisicdo, operacao, combustivel e
manutenc¢ao”, conclui Calcara.

Fontes:
Ausa: www.ausa.com/pt-br
Maxter: www.maxtermaquinas.com.br

EQUIPOS COMPACTOS

Demanda estimula fabricantes y distribuidores

Presentados recientemente como un nuevo nicho de mercado en Brasil, los equipos compactos
actualmente estdn recibiendo demanda suficiente para reemplazar la mano de obra en sitios de
trabajo urbanos, en los cuales la movilidad y el ahorro en los costos son factores primordiales. Es
en eso que apuesta Maxter, por ejemplo, que distribuye maquinas compactas para diversos frentes
de trabajo.

La empresa ha recientemente importado a Brasil los nuevos cucharones trituradores de MB Crus-
her y los rompedores hidrdulicos de All Work para demolicion y reciclaje de materiales. En ofro
frente, aparecen las nuevas auto-hormigoneras de Carmix para obras de pequerio porte y de dificil
acceso, asi como dumpers y cargadores compactos de ruedas de Wacker Neuson. La relacion de
opciones de la empresa es extensa, siendo que para obras de carreteras Maxter también distribuye
la linea Simex de perfiladoras auto-niveladoras, equipos para apertura de zanjas, niveladoras de
asfalto, compactadores y escarificadoras.

Para Marco Colombo, gerente comercial de Maxter, el parque de maquinas en Brasil esta con bue-
na disponibilidad para modelos con mas de 16 toneladas, pero se mantiene desfasado en relacion
a los equipos compactos. "En las constructoras, entre un 80 y 90% de la flota son compuestos por
equipos con mds de 20 t, pero el escenario estd cambiando con la busqueda creciente por modelos
entre 4 y 4 toneladas”, dice.
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VISANDO A EXPANDIR A ATUAGCAO NO SEGMENTO DE EQUIPAMENTOS
COMPACTOS, EMPRESA GAUCHA ARGOS TRAZ AO BRASIL TRES
NOVOS MODELOS DE MINIESCAVADEIRAS DA KUBOTA

mpresa japonesa centendaria do setor de ma-

quindrios, a Kubota traz ao Brasil trés novos

modelos de miniescavadeiras (U15-3, U30-5

e U50-5) que visam a contribuir para o de-
senvolvimento local dos setores de agronegécio e cons-
trucdo. Os equipamentos chegam ao pais por meio da
Argos, importadora gaticha de minimaquinas e equipa-
mentos para construgao.

Segundo lkuo Hayashida, gerente geral da divisdo de
marketing da Kubota, ao final de 2011 a empresa havia fa-
bricado 390 mil miniescavadeiras, tendo comercializado
durante o ultimo ano um volume de 25 mil unidades desses
equipamentos, o que lhe garantiu abocanhar uma fatia de
22,6% do mercado internacional, enquanto a participagdo
mundial do segundo colocado é de 13,1%. “Com esse resul-

l‘n REVISTA M&T

tado, a empresa se mantém em primeiro lugar, uma posi¢cdo
garantida ja ha 11 anos”, assegura o executivo.

De 2007 a 2012, o nimero de maquinas compactas
vendidas no pais passou de 700 unidades por ano para
aproximadamente 3,4 mil. E, de acordo com o Estudo
Sobratema do Mercado Brasileiro de Equipamentos,
o mercado de maquinas compactas continua em ple-
na ascensao. Tendo como base o Estudo publicado em
2012, as vendas de minicarregadeiras, por exemplo,
avanc¢aram 5%, indo de 3,3 mil para 3,4 mil unidades
vendidas na comparacdo com 2011, enquanto as ven-
das de miniescavadeiras cresceram 19%, saltando de
800 para 900 unidades no mesmo periodo. Em 2013,
os resultados nao foram tdo expressivos, o que todavia
ndo tira o potencial desse nicho.



A entrada da empresa no Brasil,
como afirma Hayashida, foi motiva-
da pelo expressivo desenvolvimento
econdmico do pais nos ultimos anos,
incluindo ainda o foco e a necessidade
premente em diversos setores de me-

lhor infraestrutura, segmento consi-
derado estratégico para a Kubota. De
olho neste mercado, a empresa espera
vender no préximo semestre algo em
torno de 60 maquinas no Brasil, atin-
gindo 20% do mercado em trés anos,

conforme projeta o diretor geral da
Argos, Fabio Ciuchini. “A Argos ofe-
rece apoio comercial, mercadolégico
e técnico a Kubota, coordenando o
suporte de manutencdo em diversas
regides do Brasil por meio dos distri-

buidores regionais”, afirma.

EQUIPAMENTOS

Os equipamentos Kubota trazidos
ao Brasil, segundo Hayashida, podem
ser aplicados em distintos segmentos,
como grandes obras, estradas, side-
rurgia, redes de tubulagdo, conserva-
¢do de canais, pequenas empresas de
jardinagem e outros.

A miniescavadeira U15-3, por exem-

7

plo, é indicada para trabalhos com

mobilidade limitada. O equipamen-

Parceria entre a Kubota e a Argos disponibiliza equipamentos para diversos segmentos da construgdo e agronegocio

to conta com esteira expansivel, que
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EQUIPAMENTOS COMPACTOS

pode ser alterada com um simples toque na
alavanca, indo de 990 mm a 1.240 mm e per-
mitindo operacdes estdveis em diferentes
espacos. Equipado com e motor de 12.9 hp,
o modelo apresenta for¢a maxima de escava-
¢do de 15.2 kN, profundidade de 2.310 mm,
raio de 3.900 mm e profundidade de escava-
¢do vertical 1.910 mm.

Ja as miniescavadeiras U30-5 e U50-5 apre-
sentam quatro padrdes diferentes de opera-
¢do, permitindo ao operador escolher aquele
a que esta mais adaptado. Além disso, como
aponta o diretor geral da Argos, os modelos
contam com painel digital e o Sistema de Con-
trole Inteligente Kubota (Kubota Intelligent
Control System - KICS), que exibem informa-
¢oes de diagnéstico e alerta de manutencéo
de rotina, auxiliando na reducdo do tempo
da maquina parada e gastos com reparos. O
painel armazena informacdes sobre os pro-
blemas detectados nas maquinas e as reporta
automaticamente para a equipe de servicos
do proéprio local da operagao, reduzindo tam-
bém o tempo de inspecao (leia mais sobre os
modelos no Box ao lado).

PIONEIRA

No segmento de maquinas compactas de
construcdo, a Kubota foi - segundo Shiro Ito,
diretor da empresa - a primeira fabricante
do mundo a utilizar o recurso de Repouso
Automatico (Auto Idle), recurso responsavel
por uma economia de até 10% de combusti-
vel, minimizando o custo operacional. Outra
vantagem do sistema, como afirma o execu-
tivo, esta na reducgdo das emissdes de ruidos
e gases.

Com o Auto Idle em funcionamento, quan-
do as alavancas de comando permanecem na
posicdo neutra por mais de quatro segundos,
a rotagdo do motor passa automaticamente
para a marcha lenta. Para que a rotagdo do
motor retorne ao estado inicial, basta movi-
mentar qualquer alavanca de comando.

Fonte:

Kubota: www.kubotamaquinas.com.br
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MINIESCAVADEIRAS
ACESSAM LOCAIS CONFINADOS

Conforme explica Shiro Ito, diretor da Kubota, o sistema hidraulico das mi-
niescavadeiras U15-3 e U30-5 HMS consiste de uma vélvula de controle de
alta capacidade e bombas hidraulicas varidveis. Para obter um rendimento de
extracdo e carregamento, o sistema de trés bombas independentes permite que
a operacdo entre cacamba, plataforma de giro e lanca seja realizada de forma
suave e eficiente, diz ele.

Os motores a diesel dos equipamentos atendem as normas do controle de
emissdo de poluentes Tier IV, com poténcia nominal de 20 kW (26,8 hp) e 28.8
kW (38,6 hp), respectivamente. Ambos os modelos também contam com giro
zero, o que significa que a parte traseira permanece sempre dentro da largura
das esteiras, facilitando o acesso em lugares confinados. Ja a lanca articulada,
segundo a empresa, permite realizar operacdes de escavacdes nas proximida-
des da borda da carroceria, sem a necessidade de movimentacdo da maquina.

EQUIPOS COMPACTOS

Camino abierto para mini-maquinas

Empresa japonesa centenaria del sector de mdquinas, Kubota trae a Brasil tres
nuevos modelos de mini-excavadoras (U15-3, U30-5 y U50-5) que contribuirdn para
el desarrollo local de los sectores de agro-negocio y construccion. Los equipos llegan
al pais a través de Argos, importadora de Rio Grande do Sul de mini-maquinas y
equipos para construccion.

Seguin Ikuo Hayashida, gerente general de la division de marketing de Kubota, al final
de 2011 la empresa habia fabricado 390 mil mini-excavadoras, y comercializado durante
el dltimo afio un volumen de 25 mil unidades de eses equipos, lo que le garantizo con-
quistar una parcela del 22,6% del mercado internacional, mientras la participacion mun-
dial del segundo colocado es de un 13,1%. “Con ese resultado, la empresa se mantiene
en el primer lugar, una posicion garantizad hace 11 afios”, dice el ejecutivo.

Desde 2007 hasta 2012, el nimero de mdquinas compactas vendidas en el pais
pasd de 700 unidades por afio para aproximadamente 3,4 mil. Y, segun el Estudio
Sobratema del Mercado Brasilefio de Equipos, el mercado de mdquinas compactas
sigue en plena ascension.
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A Sany prova que veio ao Brasil para ficar. Com fabrica no pais ECONOMICA
ha dois anos, sdo mais de 1000 equipamentos vendidos e agora Sistema de desaceleraio
amplia a sua rede de atendimento e estrutura de pés-venda. automatica reduz até 10%
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CUMMINS BRASIL LANQA

motores e nova linha de filtros

FABRICANTE TAMBEM REFORMULA AREA DE REMANUFATURA COM INSERGCAO DE INJETORES,
MODULOS DE CONTROLE DO MOTOR, BOMBA DE COMBUSTIVEL DE ALTA PRESSAO E CABEGOTES

roduzida inicialmente na
fabrica da Cummins Fo-
ton, na China, a Série G é
a nova plataforma mun-
dial de motores da marca. Os primei-
ros modelos comerciais devem sair a
partir do primeiro semestre de 2014,
na versao de seis cilindros em linha
de 11,8 litros e com até 510 hp de
poténcia. Apresentando tecnologia

M REVISTA M&T

modular, o novo design da série foi
esculpido de modo a diminuir o peso
do componente para 860 kg e rodar
1,2 milhdo de km.

Apresentada como Cummins ISG12
ao mercado automotivo internacional
de motores pesados, a plataforma sé-
rie G atendera a diversas aplicagdes,
tais como tratores, colheitadeiras, es-
cavadeiras, guindastes, equipamen-

tos para movimentacdo de materiais
e construcdo de estradas, além de
compressores, maquinas de triagem
e britagem.

Para o mercado brasileiro, todavia,
a Cummins tem outras duas novida-
des em motores para aplicacdes mé-
dia e pesada. Com aumento de 20 cv
na poténcia, os motores eletronicos
ISL 8.9 e ISM 440 também tiveram o

IMAGENS: CUMMINS




Qualidade e Confiabilidade

FOTOMERAMENTE ILLESTRATIVA

Escavadeira Hidraulica PC160LC-8 produzida no

A Komatsu ha muitos anos produz no Brasil Escavadeiras Hidraulicas
de 17 toneladas. Agora, incorporou na ja conhecida PC160, toda a
tecnologia, qualidade e confiabilidade da série 8. Com isto todas as
vantagens do monitoramento via satélite, cabine ROPS, monitor de 7
polegadas e muitos outros itens passam a fazer parte da nova PC160.

Se vocé ainda ndo conhece este modelo, procure o Distribuidor
Komatsu de sua regiao. H)  (Kg)

PC160LC-8 121 17400

Komatsu Brasil International - KBI - Fone: 0800 10 0080 - Consulte nossos Distribuidores ¢ visite nosso site: www.komatsu.com.br

Poténcia Bruta Peso




MOTORES

tamanho reduzido, de acordo com a
atual tendéncia de “downsizing”, ter-
mo utilizado pela empresa para des-
crever os produtos menores e mais
eficientes que estdo chegando ao
mercado.

Versdo aprimorada do ISL, o pri-
meiro tem 420 cv e sofreu mudan-
¢as internas na calibracdo de po-
téncia, sem alteracdes no conjunto
mecanico. Produzido na fabrica de
Guarulhos (SP) desde outubro, o
modelo ird equipar o novo cami-
nhiao VW 25.420 da MAN. Ja para o
segmento de caminhdes pesados, a
novidade é o motor ISM 440, de 11
litros. Com produg¢do também desde
outubro, o propulsor segue a ten-
déncia de crescimento de poténcia
do segmento.

POTENCIAL

Segundo o diretor de marketing
e vendas da Cummins Brasil, Luiz
Chain Faraj, a empresa acredita no
potencial brasileiro, principalmente
no setor agricola, que demanda vei-
culos pesados. E, para esse nicho, a
fabricante oferece o motor mais po-
tente da sua linha pesada, que varia
de 360 a 440 cv. “Nossa participacgao
nesse mercado corresponde a 22%,

-
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Chain: aumento de participagéo no nicho de motores para veiculos pesados

ndmero que deve ter aumentado em
2013”, diz, ressaltando ainda que
essa linha de motores ira equipar
o caminhdo International 9800i, de
tragdo 6x4.

Essa série de motores, inclusive,
inclui tecnologias embarcadas como
a Xtra-High Pressure (XPI), que visa
a elevar a capacidade de torque
maximo para 2.200 Nm. “O motor
oferece respostas mais rapidas em
baixas rotagdes, o que, associado ao
seu baixo peso, permite maior ca-
pacidade de carga para ao equipa-
mento”, afirma Alex Savelli, diretor

EMPRESA AUMENTA OFERTA

DE REMANUFATURADOS

Conhecida pela linha de produtos remanufaturados da Cummins, a divisdo ReCon traz
novos componentes para atender ao segmento de caminhdes. Antes composta por moto-
res basicos e parciais, a gama de solucdes é agora ampliada com a insercao de injetores,
modulos de controle do motor, bomba de combustivel de alta pressao e cabecotes. O
processo sera todo feito na fabrica de Guarulhos (SP) e destinado inicialmente a linha
Mid Range automotiva. No mercado de caminhdes em geral, a linha possui market share
de 25% para esse tipo de produto.

De acordo com o gerente executivo de marketing e venda de pecas da Cummins na
América do Sul, Gerson Moreira, o objetivo dessa linha de servicos é proporcionar custo
reduzido de manutencdo e agilidade na hora de um eventual reparo. “Em eventos de
reparacao, nos quais ha necessidade de troca parcial, vamos trazer ao cliente a linha
completa de pecas, sejam novas ou remanufaturadas”, conclui.

!‘6 REVISTA M&T

executivo da unidade de negdcios
motores da Cummins Brasil.

FILTRO

Apostando no conceito de eficién-
cia e downsizing, a Cummins Filtra-
tion também apresenta novidades
em filtros de combustivel. Batizado
como NanoNet, o lancamento foi de-
senvolvido em fibras sintéticas com
capacidade de até 98,7% de retencdo
de particulas de até quatro micra,
unidade de medida 12 vezes menor
que particulas visiveis ao olho huma-
no. “O resultado é o aumento da vida
util de todo o sistema e o atendimen-
to aos novos requisitos de sistemas
de injecdo que trabalham com pres-
soes extremas”, explica Marco Rangel,
diretor de marketing, comunicagao
e relacdes governamentais da Cum-
mins na América do Sul.

0 produto sera direcionado para o
segmento de mineragdo, no qual o pe-
rigo de contaminac¢do do combustivel
é significativamente maior e, portan-
to, os equipamentos exigem melhor
retencdo e durabilidade dos filtros.



Langamento promete maior capacidade
de retengdo de particulas

Inicialmente, a tecnologia NanoNet
sera oferecida no Brasil junto aos fil-
tros de combustivel FleetGuard, sen-
do que posteriormente também equi-
para os demais produtos da marca.

POS-TRATAMENTO

Por sua vez, a Cummins Emission
Solutions (CES), unidade de negé6-
cios voltada para sistemas de poés-
-tratamento das emissdes de po-

luentes, apresenta a sua mais nova
marca, a Ecofit. Trata-se de um cor-
po de engenharia que desenvolve
solucdes limpas em duas categorias:
arquitetura de produtos e componen-
tes de engenharia. O primeiro inclui
novos tipos de design para os siste-
mas de reducdo de material particu-
lado e NOx a partir do escape. A so-
lucdo é oferecida em quatro pacotes:
Ecofit Catalisador de Oxidacdo Diesel
(DOC), Ecofit Filtro de Particulado
Diesel (DPF), Ecofit Reducédo Catali-
tica Seletiva (SCR) e Ecofit Sistemas
de Emissdo Ultra-Low.

J& os componentes de engenharia
sdo divididos em cinco categorias es-
pecificas, abrangendo desde sensores
até sistemas de dosagem. Sdo eles: o

Ecofit Controles, Ecofit Sistema de
Dosagem de Hidrocarbonetos (HDS),
Ecofit Tecnologia de Sensor e Ecofit
Sistema de Dosagem de Ureia (UDS).

Com o langamento, a Cummins
pretende oferecer tecnologias no-
vas e personalizadas para atender
a diferentes aplicacdes na gama de
produtos da CES. “O desenvolvimen-
to do design tem como objetivo me-
lhorar a integracdo e desempenho
do veiculo, de modo a oferecer um
produto integrado e que atenda as
necessidades de emissao”, afirma
Mauricio Rossi, diretor da Cummins
Emission Solutions.

Fonte:

Cummins: www.cummins.com.br

MOTORES

Cummins Brasil lanza motores y nueva linea de filtros

Producida inicialmente en la fabrica de Cummins Foton, en China, la serie G eS la nueva plata-
forma mundial de motores de la marca. Los primeros modelos comerciales deben salir a partir del
primero semestre de 2014, en la version de seis cilindros en linea de 11,8 litros y con hasta 510 hp
de potencia. Presentando tecnologia modular, el nuevo diserio de la serie fue esculpido de modo a
reducir el peso del componente para 860 kg y rodar 1,2 millon de km.

Presentada como Cummins ISG12 al mercado internacional de motores pesados, la plataforma
serie G servira para diversas aplicaciones, como tractores, cosechadoras, excavadoras, guindastes,
equipos para movimiento de materiales y construccion de carreteras, ademads de compresores, ma-
quinas de seleccion y fragmentacion de gravilla.

Sin embargo, para el mercado brasilefio Cummins tiene otras dos novedades en motores para
aplicaciones mediana y pesada. Con aumento de 20 cv en la potencia, los motores electronicos ISL
8.9 e ISM 440 también fueron reducidos en tamario, segun la actual tendencia de “downsizing”, un
término utilizado por la empresa para describir los productos mas pequerios y mas eficientes que
estan llegando al mercado.
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LINHA AMARELA

avanca 13% no Brasil

PUXADO PELAS COMPRAS DO MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO AGRARIO PARA O PAC 2,
RESULTADO COLOCA O PAIS A FRENTE DE EUROPA, AMERICA DO NORTE E CHINA EM 2013

dados do
“Estudo Sobratema

egundo

do Mercado Brasi-

leiro de Equipamen-
tos para Constru¢do”, no ano
passado a comercializacdo de
equipamentos de construcdo
da Linha Amarela obteve um
crescimento de 13% em com-
paragdo a 2012. O indice repre-
senta algo em torno de 33,3 mil

maquinas vendidas no pais, es-

REVISTA M&T

it

tipulando um novo recorde no
segmento de movimentacgdo de
terra. O recorde anterior, obtido
em 2011, era de 30,5 mil unida-
des vendidas.

O estudo constata que um
dos fatores que mais influen-
ciaram o resultado positivo foi
o grande numero de maquinas
encomendadas pelo Ministério
do Desenvolvimento Agrario
(MDA) para recuperacgio de es-

tradas vicinais em municipios
com até 50 mil habitantes. De
fato, até a primeira quinzena
de outubro, o MDA entregueu
7.053 maquinas, entre retro-
escavadeiras (4.848 unidades)
e motoniveladoras (2.205), so-
mando um investimento acima
de R$ 2 bilhdes. Com isso, as
duas categorias de equipamen-
tos tiveram um expressivo re-
sultado de vendas, com altas de
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GUIA SOBRATEMA CONTEMPLA MANUSEIO DE CARGAS,

TRANSPORTE VERTICAL E TRABALHO EM ALTURA

Inédita, a edicdo 2013-2015 do Guia Sobratema de Equipamentos relne e organiza
especificacdes de 803 equipamentos (nacionais e importados) de 64 marcas para manu-
seio de cargas, transporte vertical e trabalho em altura. A divisdo é feita em onze fami-
lias, incluindo elevadores, empilhadeiras, guindastes articulados, guindastes com lanca
telescopica sobre caminhdo (TC e AT), guindastes com lanca telescépica (RT), guindastes
de torre, guindastes sobre esteiras com lanca telescépica e lanca trelicada, manipulado-
res telescopicos e plataformas aéreas de trabalho.

Além da versdo impressa, uma versdo especial esta disponivel para tablets e smar-
tphones com sistemas operacionais i0S e Android, possibilitando o acesso as informa-
coes de forma 4gil, em qualquer local e horério. O aplicativo pode ser encontrado nas
lojas Apple Store e Google Play. Outra novidade é o site oficial remodelado, com layout
e navegacao mais amigaveis e possibilidade de se realizar, com poucos cliques, compa-
rativos entre os equipamentos de uma mesma familia. O site é aberto, sem restricdes de
acesso, visando a fornecer informacdes estratégicas sobre o mercado de equipamentos.

1'8IN ONINDYY

16% e 177%, respectivamente, em
comparac¢do a 2012.

COMPARATIVO

Segundo estimativas do Estudo
Sobratema, o desempenho do se-
tor da Linha Amarela obtido pelo
pais em 2013 foi melhor do que na
Europa, América do Norte - que
apresentaram recuo de 7% e 8%,
respectivamente - e China, cujo
crescimento ficou em torno de 4%.
Atualmente, o Brasil representa
cercade 3,5% do mercado mundial
de equipamentos.

No caso da importacdo, o Estudo
estima que houve uma elevacgdo de
apenas 2,2% em relacdo ao ano an-
terior. “Essa pequena alta deve-se,
principalmente, as taxas de cambio
mais desvalorizadas, que afetaram
a competitividade das empresas
importadoras de equipamentos”,
afirma Eurimilson Daniel, vice-pre-
sidente da Sobratema. Ao mesmo
tempo, as fabricantes que recente-
mente anunciaram fabricas no Bra-
sil adiaram os planos até a defini-

m REVISTA M&T

¢do de um horizonte mais claro de
crescimento nos investimentos em
infraestrutura.

IMPACTO

Outros equipamentos para cons-
trucdo, como gruas, guindastes,
compressores portateis, plataformas
aéreas, manipuladores telescopicos
e tratores de pneus, apresentaram
um desempenho ainda melhor, che-
gando a 19% ante 2012. O excelente
desempenho das plataformas aéreas
(36,2%) impactaram diretamente no
resultado.

Considerando todas as categorias
de equipamentos pesquisadas pelo
Estudo Sobratema, incluindo ain-
da caminhdes rodoviarios deman-
dados pelo setor de construgio, as
vendas registraram um aumento
de 5,45% (74,1 mil unidades, con-
tra 70,3 mil no ano anterior). O que
inpactou no nimero foi a retragido
nas vendas de caminhdes rodovi-
arios (-7%), guindastes (-20%) e
gruas (-21%).

De acordo com Daniel, o desem-




MERCADO MUNDIAL EM RECUPERAGAO

MILHARES DE UNIDADES (2013-2017 - PREVISAO)
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Em 2013, desempenho do mercado brasileiro foi melhor do que o registrado na Europa e nos EUA
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Alta performance
em bombeamento

Para agua,
esgoto e
produtos
quimicos.
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INDUSTRIA

A ItuBombas oferece equipamentos de alta
performance, com a maxima eficiéncia. Suas
bombas possuem osistema de escorva automatica a
vacuo, que permite iniciar o bombeamento a seco
com succao de até 7 metros de altura e passagem de
silidos de até 75mm. Perfeitos para solugdes de
fluxo intermitente, os equipamentos da ltuBombas
podem rodar a seco indefinidamente e sem danos
devido ao sistema de selo mecanico lubrificado a
dlec. A ltuBombas também oferece a locacao de
mangueiras, acoplamentos e demais acessorios,
além do suporte técnico para dimensionamento
hidraulico de cada aplicacdo.

ib Itubombas

Locacgdo e vendas de motobombas

0800 777 5785

www.itubombas.com.br



MERCADO

penho global serd menor do que o
obtido pela Linha Amarela e demais
maquinas principalmente por conta
dos resultados do segmento de ca-
minhodes rodoviarios, que registrou
um decréscimo de 7% nas unidades
vendidas. “Essa categoria impacta
fortemente no resultado final devido
ao numero absoluto de unidades en-
volvidas”, explica.

Em rela¢do aos setores que utilizam
maquinas para construgao, a area de
infraestrutura responde pela maior
parte dos equipamentos adquiridos
em 2013, com 35 mil unidades, o que
representa um crescimento de 9,9%
ante 2012. Registrando alta de 1,4%,
a construcdo civil surge em segundo
lugar em termos de vendas, com 28
mil unidades.

Segundo o Estudo Sobratema, a
estimativa do nimero de maquinas
com até quatro anos de uso é de 300
mil unidades, mais que o dobro do
indice registrado hd quatro anos,
em grande parte devido a renovagio
da frota e a um importante acrésci-
mo de populacdo de equipamentos.
No caso dos equipamentos com até

10 anos de uso, a projecdo é de qua-

DESEMPENHO DO MERCADO NACIONAL EM 2013
E PROJECOES PARA 2014

Milhares de
unidade
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488883

11.691

-
=1

se 480 mil unidades.

0 Estudo Sobratema também traca
projec¢des para a venda de maquinas
até 2018. A elevacdo média anual
deve ser de 5,49%, dependendo da
retomada de investimentos e da via-
bilizacdo dos projetos anunciados
para reduzir os gargalos da infraes-
trutura nacional.

Fontes:
Guia Sobratema: www.guiasobratema.org.br/
Sobratema: www.sobratema.org.br

Populacao de equipamentos com até quatro
anos de uso chega a 300 mil unidades no pais
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Linea Amarilla avanza un 13% en Brasil

Segun datos del “Estudio Sobratema del
Mercado Brasilefio de Equipos para Construc-
cion”, en el afo pasado la comercializacion de
equipos de construccion de la Linea Amarilla lo-
gro un crecimiento de un 13% en comparacion
con 2012. El indice representa algo alrededor
de 33,3 mil maquinas vendida en el pais, es-
tableciendo un nuevo récord en el segmento
de movimiento de tierra. El récord anterior, es-
tablecido en 2011, era de 30,5 mil unidades
vendidas.

El estudio constata que uno de los factores que
mas han influenciado el resultado positivo fue el
gran numero de mdquinas encomendadas por el
Ministério do Desenvolvimento Agrario (MDA) para
recuperacion de caminos vecinales en municipios
con hasta 50 mil habitantes. De hecho, hasta la
primera quincena de octubre, el MDA entregd
7.053 mdquinas, entre retroexcavadoras (4.848
unidades) y motoniveladoras (2.205), sumando
una inversion superior a R$ 2 mil millones. Con
eso, las dos categorias de equipos han demos-
trado un expresivo resultado de ventas, con altas
ael16% y 177%, respectivamente, en compara-
ciona 2012.

Segun estimativas del Estudio Sobratema,
el rendimiento del sector de la Linea Amarilla
obtenido por el pais en 2013 fue mejor que el
de Europa, Norteamérica — que presentaran un
retroceso del 7% y 8%, respectivamente — y
China, cuyo crecimiento quedd alrededor del
4%. Actualmente, Brasil representa aproxima-
damente un 3,5% del mercado mundial de
equipos.
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CRESCE DEMANDA POR SOLUGOES
PARA GERENCIAMENTO EM LOCA(}[\O

EMPRESA DN4 LANCA FERRAMENTA EM PARCERIA COM A SAP PARA ATENDER A MERCADOS
VERTICAIS DE ESPECIALIZAGAO COMO O SETOR DE LOCAGAO DE MAQUINAS E EQUIPAMENTOS

om o consistente cres-
cimento do mercado
nacional de locagdo de
maquinas e equipa-
mentos, a empresa brasileira DN4
Tecnologia avalia ter obtido em
2013 um expressivo crescimento de
60%, em um avan¢o que deve repe-
tir-se no préximo ano.

Atuando no mercado brasileiro ha
mais de 20 anos, a empresa é espe-
cializada em solugdes de gestdo cor-
porativa para empresas de locacao,
revenda e fabricagdo de maquinas e

equipamentos. Com o florescimento

do setor, no entanto, a empresa se
prepara para voos mais altos. Se-
gundo Claudio Duarte, diretor-pre-
sidente da DN4, uma fatia de 30%
do faturamento do préximo ano
serd mobilizada na parceria de OEM
(Original Equipment Manufacturer)
que a empresa acaba de fechar com
a SAP, gigante alema especializada
em aplicacdes avang¢adas de softwa-
re empresarial.

OPORTUNIDADE

Com o acordo, a empresa passa a

oferecer uma solucdo denominada
DN4 Powered by SAP, um sistema
ERP (Enterprise Resource Plan-
ning) que tem como funcido pri-
mordial a organizagdo do fluxo de
informagdes e centralizacdo dos
dados corporativos de diferentes
departamentos - ou mesmo de dis-
tintas unidades de negbcios - em
uma unica plataforma.

“Nos ultimos anos, percebemos
que a DN4 poderia contribuir ainda
mais para os chamados mercados
verticais de especializacdo, como
o setor de locacdo de maquinas e




RENTAL

equipamento, por exemplo”, expli-
ca Duarte. “Assim, com o tempo nos
especializamos neste segmento, a
ponto de fecharmos uma parceria
com a SAP para integrar o portfélio
da DN4 de front-end com o back-
-office disponibilizado no SAP Busi-
ness One.”

O resultado, diz o executivo, foi
o desenvolvimento de um siste-
ma que integra as fun¢cdes empre-
sariais basicas de uma empresa,
como finangas, vendas, gestao de
relacionamento com o cliente,
estoque, operacdes e outras. A
DN4, inclusive, realizara todo o
processo de implantacdo do sis-
tema, além de sustentacdo, pés-
-implantacdo e atuacido das ver-
sdes da ferramenta.

Duarte explica ainda que esta é a
primeira parceria da SAP com ex-

Duarte: especializagéo em solugdes para locagéo
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pertise nas verticais de locacdo e
concessionarias de maquinas, mer-
cados em que a DN4 ja conta com
uma base instalada de 200 clientes
e 5 mil usuarios no Brasil.

Sob qualquer angulo de andlise, a
alianca entre a SAP e a DN4 confi-
gura uma estratégia vantajosa para
ambas as empresas. Para a multina-
cional, trata-se de uma oportunida-
de valiosa de ampliar sua presenca
no mercado brasileiro de pequenas
e médias empresas, enquanto para
a DN4 - como avalia o diretor-pre-
sidente da DN4 - é um importante
passo em sua estratégia de inter-
nacionalizacao, visto que a parcei-
ra tem atuacdo global consolidada.
Com isso, as expectativas sdo extre-
mamente promissoras.

“O mercado de locagao tem cresci-
do de forma significativa”, sublinha
Duarte. “Temos percebido a chegada
de empresas de fora do Brasil, além
de um aumento das companhias ins-
taladas que demandam softwares
de gestdo, principalmente recursos
especializados no segmento.”

Com o aumento da demanda, a
empresa contratou Celso Maximia-
no como diretor comercial. O exe-
cutivo tem a missdo de aumentar as
vendas em 50% em 2014.

RECURSOS

Os principais recursos do DN4 Po-
wered by SAP incluem controle da
entrada e saida dos equipamentos,
gerenciamento de manutenc¢io cor-
retiva e preventiva, gerenciamento
de venda e revenda e controle do
histérico de locagcdo, horimetros e
hodoémetros das maquinas.

Em termos operacionais, a van-
tagem oferecida as empresas de
locacdo de maquinas também esta

CONFIRA

Esta e outras areas do construbusi-
ness na feira M&T Pecas e Servicos, que
acontece entre 3 e 6 de junho de 2014,
no Centro de ExposicOes Imigrantes, em
S&o Paulo (SP).

PECAS E SERVICOS

na caracteristica bem dirigida da
solugdo, o que significa que grande
parte dos processos é tratada den-
tro do préprio sistema. Assim, sdo
gerenciados aspectos como fatura-
mento, organizacdo das propostas
e pedidos, controle dos custos e in-
formacdes sobre os equipamentos,
permitindo controle pontual sobre
qual maquina a empresa loca mais,
qual maquindario estd parado ha
mais tempo e que tipo de equipa-
mento apresenta maior custo de
manutencdo, por exemplo.

Em relacdo a manutenc¢do, in-
clusive, as informag¢des podem ser
implantadas de forma manual ou
automatica no sistema, que avisa o
momento mais indicado de realizar
a manutencdo. “Para frotas grandes,
isso é algo imprescindivel”, pontua
Duarte.

Além de organizar o fluxo de in-
formacgdes, centralizando dados de
diversos departamentos, a ferra-
menta aperfeicoa o controle de es-
toque de produtos ou maquinas uti-
lizados pelos clientes, gerando, por
consequéncia, uma significativa re-
ducdo nos custos com manutencao.
Segundo a empresa, a reducdo pode
variar entre 22% a 43%.

“Dependendo do volume, as in-




EMPRESA FIRMA PARCERIAS NO NORDESTE

Com 12% de seu faturamento concentrado no Nordeste, a DN4 vem reforcando sua
presenca na regido. Para ampliar este indice para 20%, a empresa vem firmando par-
cerias como a da Aura Consultoria, que sera responsavel pela comercializacdo de suas

solucdes no estado do Ceara.

De acordo com Ricardo Brandé&o, diretor da DN4, o acordo prevé maior flexibilidade
no desenvolvimento de projetos, integrando os servicos de consultoria da Aura com o
suporte técnico da DN4. “Para o futuro, inclusive, ja planejamos parcerias semelhan-
tes nos estados da Bahia e de Pernambuco, ampliando nossa rede em cada estado

da regiao”, diz.

formacdes sdo praticamente in-
visiveis, sendo que s6 é possivel
visualiza-las se a empresa contar
com uma ferramenta que extraia
isso para ela”, afirma Duarte. “Por-
tanto, o sistema é fundamental na
alimentacao e geracdo de indicado-
res para uma gestdo apropriada do
negocio, como taxa de ocupacgdo,
rentabilidade por equipamento e
estatisticas de manutencio.”

As empresas que ja utilizam os
sistemas da DN4, diz o executivo,
sdo locadoras de maquinas como re-
troescavadeiras e geradores, como

Brandao: parceria e flexibilidade

Andmax Andaimes, Bell Engenha-
ria, Tecnogera Geradores, Geracon,
Intersea Ambiental, Lorenzon, Aura
Brasil e Mil Geradores.

Fonte:

DN4: www.dn4.com.br

RENTAL

Crece demanda por
soluciones para
gestion en alquiler

Con el consistente crecimiento del mercado
nacional de alquiler de madquinas y equipos, la
empresa brasileria DN4 Tecnologia espera llegar
en 2013 al expresivo crecimiento del 60%, en
un avance que debe repetirse en el proximo ano.

Actuando en el mercado brasileiio hace mas
de 20 afios, la empresa es especializada en so-
luciones de gestion corporativa para empresas
de alquiler, reventa y manufactura de madquinas
y equipos. Sin embargo, con el florecimiento del
sector la empresa se prepara para vuelos mas
altos. Segun Claudio Darte, director-presidente
de DN4, una parcela de un 30% de la factu-
racion del proximo afo serda movilizada en la
asociacion de OEM (Original Equipment Manu-
facturer) que la empresa recién firmo con SAF,
gigante alemana especializada en aplicaciones
avanzadas de software empresarial.

Segun el acuerdo, la empresa pasa con
ofrecer una solucion denominada DN4 Powe-
red by SAP. un sistema ERP (Enterprise Re-
source Planning) que tiene como funcion
primordial la organizacion del flujo de infor-
maciones y centralizacion de los datos corpo-
rativos de diferentes departamentos — o hasta
mismo de distintas unidades de negocios —
en una tnica plataforma.
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LiuGong, lider do setor de pas carregadeiras da China,
chega aos 55 anos com presenca mundial relevante

Do lancamento da primeira pa carregadeira ate se
tornar lider do setor; de uma unica.fabrica até um
grande grupo com 24 instalacées de producao
global, nove escritdrios internacionais € uma

linha completa de produtosde equipamentos
para construcao civil, mineracao e logistica. O
crescimento da LiuGong € pautado por muito in-
vestimento e resultano reconhecimento interna-
cional da qualidade de seus equipamentos. Neste
ano, a LiuGong comemora seu 55° aniversario. O
desenvolvimento dessa empresa revolucionaria e
uma historia de visao e de predisposicao para
integrar mudancas. Uma histéria que revela como
uma das maiores fabricantes de equipamentos
para construcao civil e mineracao da China
ingressou Nno mercado internacional.

A LiuGong vem se transformando e consolidando
como uma das empresas de equipamentos de
construcdo de mais rapido crescimento Nno mun-
do. Ao longo de sua existéncia, a LiuGong mante-
ve a filosofia basica de que “cooperacao gera va-

lor”, evidente na parceria com companhias de
classe mundial como Cummins, com quem desen-
volve motores, e ZF, que produz transmissoes e
eixos diferenciais. Essas parcerias impulsionam o
processo de internacionalizacao da empresa.

Em 1966, a LiuGong lan¢ou sua primeira
carregadeira de rodas Z435. Nos anos seguintes,
a empresa manteve seu ritmo de
desenvolvimento de novos equipamentos que se
tornaram referéncia de mercado: a primeira
carregadeira de rodas articuladas da China, a
Z450, a maior carregadeira de rodas do mercado
€ a maior carregadeira subterranea da época — a
ZL50 e a ZL90, respectivamente.

A LiuGong fornece produtos de qualidade supe-
rior e servicos rapidos nos quatro cantos do mun-
do. O processo de internacionalizacdo, iniciado
ha dez anos, abrange trés procedimentos:
comercializacdo e producdo internacional e
aquisicées. Em 2004, ao estabelecer uma
subsidiaria na Australia, a LiuGong deu inicio a




INFORME PUBLICITARIO

construcao de seu sistema de comercializacao
mundial. Em julho de 2007, a plataforma de
producdo da LiuGong india entrou em operacéo
e entregou o primeiro produto, marcando a
transicao da LiuGong da comercializacgao
internacional para a producao internacional em
atendimento as demandas locais. A aquisicao da
HSW Dressta na Polénia € um pioneirismo da
estratégia de investimento e aquisicao da
LiuGong, ampliando sua presenca internacional.
Em maio de 1992, a LiuGong tornou-se uma
sociedade por acées, implementando um sistema
corporativo moderno. Essa atitude ousada trouxe
muitos desafios e oportunidades e em marco de
1993, a Guangxi LiuGong Machinery Corporation
tornou-se parte da LiuGong.

Em dezembro de 1993, a LiuGong comecou a
negociar na Bolsa de Valores de Shenzhen. A
negociacao publica € uma conquista que registra
a implementacao do sistema corporativo
moderno na LiuGong. Também representa uma
estratégia no setor de equipamentos para
construcdo civil da China, tendo em vista que a
LiuGong foi o primeiro fabricante desse setor a
entrar na bolsa de valores. Apoiada por uma
estrutura de gestao moderna e investimentos em
P&D, a empresa se tornou global com mais de
400 revendedores em 130 paises, sete centros
internacionais de pecas e duas instalacées de
producao internacionais.

A empresa tem 15 linhas de produtos, que
abrangem maquinas de terraplenagem, maquinas
de construcao de pavimentacdo, pequenas
maquinas, maquinas de movimentacdo de
materiais, maquinas de icamento e transporte,
maquinas de concretagem, maquinas de
estaqueamento, maquinas de mineracao e
maquinas de construcao civil. Seus produtos sdo
resultados de 55 anos de uma longa historia,
construida com pesados investimentos,
capacitacdo de colaboradores, incorporacao de
novas tecnologias e parcerias de categoria global.

Empresa amplia presenca
no Brasil

A LiuGong atua no Brasil desde 2007. A
subsidiaria iniciou as atividades em 2009, em Belo
Horizonte, apoiando os negocios da empresa na
Ameérica Latina. Recentemente, fortaleceu sua
presenca nos mercados dos Estados de Sao Paulo
e Parana, com modernas estruturas de vendas e
atendimento de pos-venda.

A LiuGong atraveés de seus distribuidores no Brasil
e Ameérica Latina, comercializa diversos modelos
de carregadeiras, motoniveladoras, tratores de
esteiras LiuGong e Dressta, compactadores,
retroescavadeiras, empilhadeiras, entre outros
equipamentos para construcao, mineracao e
logistica. A rede de distribuicdo conta com amplo
servico de suporte ao produto, com assisténcia
técnica no local da operacao dos equipamentos,
opc¢do de planos de manutencao em periodos
definidos pelo cliente e amplo estoque de pecas
originais.

A estrutura de atendimento qualificado permite
receber consultas, e tem prazo medio reduzido de
atendimento. Este € um dos maiores atrativos
para os clientes dos equipamentos LiuGong, que
ganham a garantia de reduzidos periodos de
paradas técnicas e facilidade na manutencao,
mesmo em regides remotas e de dificil acesso.
Igualmente no Brasil, a LiuGong mantém o
compromisso de oferecer equipamentos
inovadores, de elevada qualidade, em todos os
mercados onde atua. Esta mesma atitude pautou
sua trajetoria de 55 anos de sucesso.

& LivGonG | 55.;.-.,;

www.liugong.com



EMPRESA

CULTURA DA INOVACAO

PARA MANTER-SE NO
TOPO, A VOLVO CE
APOSTA EM PESQUISA

DE NOVAS TECNOLOGIAS
VOLTADAS PARA PRECISAO
OPERACIONAL, BAIXO
CONSUMO E REDUGAO
DAS EMISSOES DE GASES
POLUENTES

IMAGENS: VOLVO CE

unte elementos como desenvolvimento de equipamentos inteligentes,
fabricas com acidente zero e sem paradas inesperadas, compromisso
com a eficiéncia energética e elimina¢do das emissodes de poluentes. O
resultado sera algo parecido com as operagoes da Volvo Construction
Equipment, comprovadamente um dos maiores fabricantes globais de equipa-
mentos. Manter-se no topo, entretanto, ndo permite qualquer acomodacio.
Afinal, tais valores orientam as a¢ées da marca desde a sua fundagdo, em
1927. Mas, como acentua o vice-presidente executivo de tecnologia, Anders
Larsson, a palavra-chave que explica o sucesso da empresa e a visibilidade de
seus produtos mundo afora é mesmo inovacgdo. “A inovagao se faz presente em
cada detalhe do nosso design, processos de desenvolvimento, vendas e marke-

ting”, diz Larsson. “E o nosso principio norteador.”




Até por isso, a empresa trabalha
com os olhos sempre voltados para o
futuro. Muitos projetos se desdobram
no tempo, por vezes décadas, como
equipamentos com operagdo autono-
ma e manipulados via laser e GPS que
a empresa desenvolve no momento.
“Mas nem sempre inovag¢do significa
produtos complexos”, afirma o execu-
tivo. “Por vezes, esse valor esta pre-
sente em algo relativamente simples,
mas que torna a manutencdo da ma-
quina mais facil para os clientes, por
exemplo.”

FUNCIONALIDADE

Nessa linha, Mats Jackson, gerente
de pesquisa industrial, explica que o
termo inovacdo implica em industria-
lizacdo de novos produtos, desenvol-
vimento e implementacdo de novas
tecnologias e conceitos de producdo
e, por ultimo, mas niao menos im-
portante, melhorias operacionais. “O
design dos equipamentos, por exem-
plo, atende ndo apenas a estética dos
equipamentos, mas também sua fun-
cionalidade e utilidade no campo”,
pontua o especialista.

Além disso, o foco estd ndo apenas
em “o que se faz”, mas também em
“como se faz”. “A Volvo conta com
diversas linhas de equipamentos
que se adaptam aos mercados de
atuacdo, mas a identidade central
da empresa mantém-se no conceito
dos produtos, independentemente
da diversificacdo”, diz Stina Nilimaa
Wickstrom, diretora de design da
Volvo CE.

A despeito disso, o mercado
global tem sim influéncia direta
na fabricacdo dos equipamen-
tos. De acordo com Tommy Strei-
pel, diretor da area de pdas car-
regadeiras, os maquinarios sdo

adaptados de acordo com as ne-
cessidades dos clientes e paises
em que oS equipamentos estdo
inseridos, garantindo qualidade,
prazos de entrega e cuidado com
0 meio ambiente de acordo com
cada realidade. “Precisamos co-
nhecer a necessidade especifica
do consumidor local”, diz ele.

Dentre os proximos conceitos
inovadores que serdo trazidos
ao mercado pela marca destaca-
-se uma escavadeira compacta
sem cabine, acionada por uma
Unica bateria. “A bateria também
funciona como um contrapeso”,
explica Wickstrém. Para o assen-
to, a equipe de design se baseou
nos contornos de uma cadeira de
madeira modernista, utilizando
o objeto como inspiragido. “Este
é um conceito que pode ser apli-
cado nas escavadeiras futuras”,
completa a diretora.

Larsson: inovagdo nem sempre é complexidade

EMISSOES

Outro valor central para a Volvo
CE, como comenta Arvid Rinaldo,
gerente global de estratégia de co-

FABRICA EM ESKILSTUNA

PRODUZ EIX0S E TRANSMISSOES

Uma das maiores da Europa, a fabrica
da Volvo CE em Eskilstuna, na Suécia,
produziu em 2012 aproximadamente
35 mil componentes, além de operar
na usinagem, montagem e pintura dos
equipamentos. Com area total de 65 mil
m2, a fabrica conta com 840 funciona-
rios, sendo que 700 atuam diretamente
na fabrica e 140 nos escritorios.

Segundo Mats Jackson, gerente de
pesquisa industrial, a producdo é divi-
dida em duas correntes principais, para
eixo e transmissao. “Ap6s serem mon-
tados, verificados e pintados, os eixos e

Féﬂrica: 35 mil componentes produzidos em 2012

transmissdes sao enviados para montagem final”, diz ele. “Essa etapa, por sua vez,
é realizada em Brads, onde sao fabricados os caminhdes articulados, e em Arvika,

que monta as carregadeiras de rodas.”

Dentre os destinos finais das operacdes realizadas em Eskilstuna incluem-se as fa-
bricas de Pederneiras, no Brasil, e de Shippensburg, nos EUA, informa Ivan Obrovac,

gerente geral de operacdes da Volvo CE.

DEZ/JAN/2014 59




EMPRESA

municacdo, é a responsabilidade
ambiental. Além de maximizar a
economia de combustivel nas ma-
quinas, a Volvo estd préxima de
alcancar seu objetivo de manter
uma fabrica com emissdo neutra
de Co,. Localizada em Brads, na
Suécia, sera a primeira de equipa-
mentos a obter a marca. “Na fabri-
cacdo de caminhoes, entretanto, a
empresa ja conta com uma fabrica
na Bélgica com emissdo livre de
COZ", afirma Rinaldo. Desde 2007,
diz ele, a Volvo Trucks Europa uti-
liza gas natural para aquecer suas
fabricas e escritérios. Com isso, a
empresa passou de 14 mil t de CO,
produzidas em 2004 para emissao
zero apenas trés anos depois.

Foi com esse propdsito, alids, que
a empresa se tornou em 2010 o
primeiro fabricante de caminhdes
do mundo a integrar o programa
do World Wide Fund For Nature
(WWF), uma das mais respeitadas
organizacdes ambientais do mun-

do. O acordo com a entidade prevé

Ao AN 'f

Rinaldo: fabricas com emissao zero de CO,

REVISTA M&T

uma redugdo de emissdo de CO, de
caminhoes produzidos até 2014 em
até 13 milhdes de t. Mas, incluindo
caminhodes, maquinas e Onibus, a
Volvo pretende reduzir as emissoes
em 30 milhdes de t ainda neste ano.
“Para tanto, a empresa vem reali-
zando pesquisas com combustiveis
alternativos e renovaveis, incluindo
solucdes hibridas, gas natural e éter
dimetilico”, revela Rinaldo.

TECNOLOGIAS

Em termos tecnolégicos, as apos-
tas recaem sobre solu¢des como o
sistema de transmissdo OptiShift, ja
presente nas pas carregadeiras de
grande porte. Conforme afirma Gun-
nar Stein, diretor global de sistemas
de propulsdo, o sistema reduz o con-
sumo de combustivel em até 15%,
devido a presenca do conversor de
torque e da tecnologia RBB (Reverse
by Braking), que garantem maior du-
rabilidade da maquina e tempos de
ciclo mais curtos.

NOVA LINHA DE MOTORES
REDUZ EM 95% AS
EMISSOES DE NOX

Neste inicio de ano, a Volvo CE lanca
globalmente sua nova linha de motores
Tier 4 Final/Stage IV. Para evitar mudan-
cas na base dos motores, a linha conta
com SCR (Selective Catalytic Reduc-
tion), uma tecnologia ja testada nos ca-
minhdes da marca. “Nos equipamentos
de construcdo, o Tier 4 Final reduzird a
emissdo de NOx em mais de 95%", afir-
ma Peter Engdahl, gerente de desempe-
nho de motor da Volvo CE.

“0 proximo passo é a incorporagio
do CVT (Continuously Variable Trans-
mission), transmissao que nao possui
marchas fixas e oferece relacdes de
marcha de forma variavel”, diz Stein.
A tecnologia reduz em 25% o consu-
mo de combustivel dos equipamen-
tos, mas o objetivo é obter uma queda
de 50% no consumo com a introdu-
¢do de sistemas de acionamento hi-
bridos elétricos e hidraulicos.

Quanto aos propulsores, a Volvo
também vem pesquisando novas so-
lucées. Uma delas é baseada no do-
wnsizing (redu¢do, em portugués)
dos motores, visando a diminuicdo
do tamanho do componente e, con-
sequentemente, do consumo e emis-



VOLVO ADQUIRE NEGOCIO DE CAMINHOES DA TEREX

Em um acordo de 160 milhdes de dolares, a Volvo CE anunciou acordo para ad-
quirir o negdcio de caminhdes da Terex. Além de transferéncia de propriedade inte-
lectual e direito de distribuicdo dos produtos nos EUA, a aquisicdo inclui a fabrica
escocesa de Motherwell, 25,2% do controle da NHL (Inner Mongolia North Hauler
Joint Stock) — que produz caminhdes rigidos na China com a marca Terex —, cinco
modelos de caminhdes rigidos (entre 32 e 91 ton) e a incorporagao de trés modelos
de articulados (entre 25 e 38 ton) ao portfélio da Volvo CE.

sdo de poluentes. OQutra é o electric
boosting, uma solug¢do que adiciona
reforcos do motor elétrico em cada
roda. “Sempre pensamos em solu¢des
técnicas diferenciadas e na utilizagdo
dos melhores componentes, garan-
tindo a eficiéncia dos equipamentos”,
frisa Stein. “No entanto, é preciso

acompanhar o mercado e verificar a
possibilidade de inser¢do destas no-
vas tecnologias, pensando simultane-
amente no preco dos combustiveis e
na manutencdo das maquinas.”

Fonte:

Volvo CE: www.volvoce.com

EMPRESA

Cultura de Ia innovacion

Junte elementos como desarrollo de
equipos inteligentes, fabricas con accidente
cero y sin paros inesperados, compromiso
con la eficiencia energética y eliminacion de
las emisiones de contaminantes. El resulta-
do serd algo parecido con las operaciones
de Volvo Construction Equipment, uno de los
mas grandes fabricantes globales de equi-
pos. Sin embargo, mantenerse en el topo no
permite cualquier acomodacion.

Al fin y al cabo, dichos valores orientan las
acciones de la marca desde su fundacion, en
1927. Pero, como Subraya el vice-presidente
ejecutivo de tecnologia, Anders Larsson, la
palabra-clave que explica el éxito de la em-
presa y la visibilidad de sus productos en todo
el mundo es realmente innovacion. “La inno-
vacion se hace presente en cada detalle de
nuestro disefio, procesos de desarrollo, ven-
tas y marketing”, dice Larsson. “Es el nuestro
principio orientador.”

Por eso, la empresa trabaja con los 0jos
siempre direccionados hacia el futuro. Muchos
proyectos son desdoblados en el tiempo, por
veces décadas, como equipos con operacion
autonoma, y manipulados via laser y GPS que
la empresa desarrolla en ese momento. “Pero
no siempre innovacion significa productos
complexos”, afirma el ejecutivo. “Por veces,
ese valor esta presente en algo relativamente
simple, pero que facilita el mantenimiento de
la mdquina para los clientes, por ejemplo.”
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PNEUS

REFORMA GANHA FORCA NO
MERCADO BRASILEIRO

SUPERANDO DESCONFIANCAS
DO PASSADO, TECNICA

DE RECAUCHUTAGEM

EVOLUI EM TERMOS
TECNOLOGICOS E COLOCA

O BRASIL COMO SEGUNDO
MERCADO MUNDIAL PARA A
RECUPERACAO DE PNEUS

62 REVISTA M&T

e acordo com dados compilados pela Associa¢do Brasileira do Seg-

mento de Reforma de Pneus (ABR), entidade que retine reforma-

dores de pneus, o mercado brasileiro consome cerca de 8 milhdes

de pneus recauchutados anualmente. Trata-se de um volume ex-
pressivo, tendo em vista que o consumo de pneus novos seria de 6 milhdes de
unidades no mesmo periodo. A recauchutagem, entretanto, ainda nao desfruta
de reconhecimento e aprovacdo unanimes entre os transportadores brasileiros,
motivo pelo qual a Vipal vem realizando uma série de road shows para apresen-
tar as tecnologias e o crescente controle de qualidade que as suas concessiona-
rias detém sobre a pratica.

Em S&o Paulo, a concessionaria Durapol realizou um desses encontros de de-
monstracao no final de 2013. Localizada na Zona Leste da capital paulista, a em-
presa recupera aproximadamente 3,5 mil pneus ao més, mas possui capacidade
de processar até 5 mil unidades/meés.

De saida, a questdo destacada pela Durapol é econdmica. Samuel Delamuta,

diretor da reformadora, confirma alguns niimeros de mercado apresentados

IMAGENS: VIPAL
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PNEUS

pela ABR. “O pneu reformado empre-
ga apenas 20% do material utilizado
na produgao de um pneu novo e tem
custo total inferior a 30% do novo,
proporcionando a mesma durabili-
dade”, diz ele. “Com isso, a economia
anual que essa pratica gera para as
transportadoras soma cerca de R$ 7
bilhdes.”

CADEIA

Além disso, o executivo destaca
que, atualmente, o Brasil ja é o segun-
do maior mercado para recuperagio
de pneus no mundo, atrds apenas
dos EUA. A pratica possui uma cadeia
produtiva que ao todo envolve 1.257
recauchutadoras, servindo de satélite
para a operacdo de outras cinco mil
micro e pequenas empresas agrega-
das. “A sustentabilidade também é um
dos principais apelos desse mercado,
ja que um pneu reformado utiliza
apenas 25% do petréleo em relacdo a
um pneu novo na linha de caminhdo e
onibus”, acresce Delamuta.

Em retrospecto, o diretor afirma
que no passado a recauchutagem
ndo era vista com bons olhos pelo
mercado devido, principalmente, ao
baixo nivel de qualidade de algumas
reformadoras. Mas isso, diz ele, mu-
dou bastante nos ultimos anos. “Atu-
almente, o Inmetro regulariza o ni-
vel tecnoldgico das reformadoras de
pneus, uma pratica que certamente
vem elevando a qualidade do setor”,
avalia o executivo.

Para ilustrar a evolucdo, Delamuta
cita como exemplo a dificuldade na
recuperacdo de pneus radiais, algo
que era bastante questionado. “Hoje
em dia, essa questdo ja nem é mais
colocada”, enfatiza. Nesse sentido,
o especialista informa que 80% dos
pneus que a Durapol recebe para re-
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forma sdo justamente radiais, sendo
que essa proporc¢do tende a crescer
nos préximos anos. “Vale destacar
que a qualidade do servico comeca
na admissao do pneu. Por isso, avalia-
mos inicialmente quais componentes
podem ou nido ser recuperados”, ex-
plica. “E essa avaliacdo é tdo criterio-
sa que 17% dos pneus que recebemos

s
il

para recuperacao sio rejeitados.”

CONFIRA O PASSO A PASSO
NA RECUPERACAO DE PNEUS

As carcacas de pneus podem ser recuperadas de duas a trés vezes, dependendo de
variaveis como condic6es e cuidados operacionais com o componente. Na Durapol,
o processo de reforma inclui a utilizacdo de maquinas e equipamentos tecnologi-
camente avancados, de modo a assegurar bom desempenho em cada etapa, como
mostra o quadro abaixo.
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12

INSPECAO E RECEBIMENTO
DE MATERIAIS

SECAGEM

LIMPEZA

EXAME INICIAL DE
CLASSIFICACAO

RASPAGEM

PREPARAAO DA
PRE-MOLDAGEM

ESCAREACAO

_ PREPARAGAOE
APLICAGRO DE CONSERTOS

REEXAME E
APLICACAO DE COLA

PREENCHIMENTO
DAS ESCAREACOES

APLICACAO COM
BANDA PRE-MOLDADA

VULCANIZACAO

Os pneus que chegam a reformadora sdo controlados com registro formal e
armazenados em local coberto. Cada pneu é identificado individualmente,
permitindo acdo especifica para sua reforma

Elimina a umidade do pneu

Retira possiveis contaminacdes para facilitar a inspegdo dos pneus e
manté-los limpos em todas as etapas sequintes

Seleciona ou classifica 0s pneus que estao aptos para reforma ou conserto

Remove a parte remanescente da banda de rodagem, deixando o pneu
com as dimensdes e texturas corretas para aplicacao da nova banda. Todo
0 p6 gerado é aspirado e a borracha raspada é armazenada para reciclagem

Prepara a banda pré-moldada para aplicagdo no pneu

Limpa e prepara todas as avarias que atingiram o pneu, incluindo preen-
chimento de furos ou rasgos, com borracha adequada

Devolve a0 pneu a resisténcia na regiao danificada

Reexamina as etapas anteriores e garante a adesdo necessdria entre pneu,
ligacdo e banda de rodagem. Protege a drea raspada do pneu e as cintas de
aco que ficam expostas a oxidacdo

Realizada em uma mdquina importada da Alemanha, a etapa preenche as
avarias escareadas, nivelando-as com a superficie do pneu

Repde a borracha removida, devolvendo as condicdes de uso ao pneu.
Para isso, a nova banda deve estar totalmente protegida de contaminacdo,
inclusive de impurezas nas maos do operador

Etapa que faz a adesdo entre o pré-moldado e 0 pneu numa autoclave.
Antes de ingressar na autoclave, porém, o pneu é envelopado com uma
protecdo de borracha para garantir a fixagdo da banda a carcaca durante a
vulcanizagdo




CARCACAS

Voltando a uma avaliagdo macro, De-
lamuta também desmistifica a integri-
dade da carcaca dos pneus nacionais.
“As carcacas importadas estdo proibi-
das atualmente”, sublinha. “Mas ainda
recebemos algumas que foram comer-
cializadas antes da proibicdo, o que nos
permite comparar a qualidade dos pro-
dutos nacionais e importados.”

No geral, diz ele, os importados tém
indice de rejeicdo maior para recau-
chutagem. “Isso mostra que as carca-
¢as nacionais sdo mais confiaveis, sen-
do que o processo de regionalizagdo
pelo qual passam antes de ingressar
no mercado brasileiro tem total vali-
dade”, finaliza.

Processando oito milhdes de unidades anualmente,
Brasil ja é 0 segundo mercado mundial para reforma
de pneus, atras apenas dos Estados Unidos

Fontes:

ABR: www.abr.org.br
Durapol: www.dellavia.com.br
Vipal: www.vipal.com

Atualmente, o Inmetro regulariza o nivel tecnoldgico das reformadoras de pneus

NEUMATICOS

Reforma gana fuerza
en el mercado brasilefio

Segtin los datos compilados por Associagédo
Brasileira do Segmento de Reforma de Pneus
(ABR), entidad que congrega reformadores de
neumaticos, el mercado brasilefio consume
alrededor de 8 millones de neumadticos recau-
chutados anualmente. Se frata de un volumen
expresivo, considerando que el consumo de
neumaticos nuevos seria de 6 millones de uni-
dades en el mismo periodo. Sin embargo, el
recauchutaje todavia no disfruta de reconoci-
miento e aprobacion undnime entre los trans-
portadores brasilefios, motivo por el cual Vipal
estd realizando una serie de road shows para
presentar las tecnologias y el creciente control
de caliaad que sus concesionarias detienen so-
bre la prdctica. En Sao Paulo, la concesionaria
Durapol realizo uno de dichos encuentros de
demostracion en fines de 2013. Ubicada en
la Zona Este de la capital paulista, la empresa
recupera aproximadamente 3,5 mil neumaticos
por mes, pero tiene capacidad de procesar hasta
5 mil unidades/mes.
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INAUGURA NOVA FABRICA NO BRASIL

NOVA LINHA DE PRODUGAO NA UNIDADE FABRIL DE PIRACICABA (SP)
FORNECERA MANGUEIRAS PARA 42 TIPOS DE EQUIPAMENTOS, ALEM DE
ATUAR NA REMANUFATURA DE COMPONENTES

naugurada no final de 2013, a nova planta da Cater-

pillar no Brasil atendera a producdo de mangueiras

hidraulicas e remanufatura de pecas, componen-

tes e conjuntos. No total, foram necessarios R$ 20
milhdes para viabilizar o projeto que, segundo a multi-
nacional norte-americana, aumentara em 15% ao ano a
producdo e o faturamento na nova planta, com retorno de
investimento em até trés anos de operacao.

De acordo com Luiz Carlos Calil, presidente da Cater-
pillar Brasil, as operag¢des foram iniciadas em carater ex-
perimental no final de outubro, mas a fabrica de 10 mil m?
entrou de fato em atividade plena no més de novembro.
Em relacdo a capacidade da unidade, o executivo prevé
uma producdo anual de aproximadamente 1,5 milhdo de
mangueiras hidraulicas e dez mil componentes remanu-
faturados. Ambas as linhas atuardo exclusivamente para
atender ao mercado brasileiro. “Futuramente, esperamos
atender a mais paises da América Latina”, diz Calil. “Mas

REVISTA M&T

ndo descartamos a possibilidade de fornecimento de man-
gueiras a outras fabricantes de equipamentos, além de rea-
lizar a recuperacdo de componentes de diferentes marcas,
0 que ja acontece nas filiais dos EUA, México e Europa.”

EXPERTISE

Apesar de ter inaugurado a nova fabrica ha pouco mais
de dois meses, a Caterpillar ja atua desde 1994 no Brasil
com pecas remanufaturadas, porém importadas de outras
unidades fabris da marca.

No total, a gigante possui 17 fabricas para remanufatura
ao redor do globo, com a unidade brasileira sendo a 182 da
marca do mundo. “Em nivel global, a Caterpillar recupera
sete mil diferentes itens, reutilizando 68 mil toneladas de
materiais por ano”, dimensiona Calil. Um detalhe impor-
tante é que a fabrica brasileira ndo podera receber pecas
de outros paises para remanufatura, pois a Legislacdo na-
cional ndo permite esse tipo de operacgao.

CATERPILLAR



Alids, como a Legislacdo nacional
nao contempla diretamente os bens
remanufaturados, a Caterpillar esta
trabalhando junto aos governos esta-
dual e federal para a inser¢do desse
conceito nas leis ambiental e tributa-
ria. “Em um mundo sustentavel nio
ha mais como nio termos processos
de remanufatura”, afirma o executivo.
“E, por isso, a Caterpillar vai continu-
ar trabalhando fortemente na difusao
macica desse conceito.”

SUSTENTABILIDADE

Nesse quesito, o gerente comercial
de Remanufaturados, José Eduardo
Fonseca, explica que - em relacdo ao
produto novo - o processo represen-
ta uma redugio de 85% no consumo
de energia, 90% no de 4gua e até 99%
no de matéria-prima. “Metade da

Unidade de Piracicaba ¢ a 182 da Caterpillar no mundo a contar com remanufatura de componentes

matéria-prima é reutilizada e a outra
metade vai para a fundicdo, sobrando
apenas 1% a ser destinado ao descar-
te”, explica.

Além das evidentes vantagens am-
bientais, o custo e a qualidade dos
produtos também sdo aspectos des-
tacados por Fonseca. O valor desses
componentes, diz ele, pode variar en-
tre 40 e 60% do pre¢o de um novo. A
venda ocorre por meio dos represen-

tantes e, para se estipular o preco da
recuperagao, passa por uma inspecao
das condig¢des dos “cascos”.

Durante a avaliacdo, os componen-
tes usados devem ser classificados
em trés niveis: aceitacdo total (antes
da falha), aceitagdo parcial (depois da
falha) ou rejeicao, atribuido as pegas
definitivamente queimadas ou en-
ferrujadas. No total, sdo seis etapas
desde o recebimento até a entrega

THOMAS TJABBES

TER AS MELHORES
PESSOAS TRABALHANDO
PARA VOCE E DIFICIL,
MAS TER O MELHOR DAS
PESSOAS TRABALHANDO
PARA VOCE E POSSIVEL.

e certificou mais de 5 mil pro

O Instituto Opus ja formou, greparqu
ssionais

SOMA Tertela

envolvidos na operacdo de equi-
pamentos para construcdo e minera-
¢do. Sdo mais de 400 empresas no
Brasil e no Exterior, que reconhecem
o Instituto Opus como referéncia em
exceléncia nos cursos ministrados
em suas unidades e “In Company’.
Para aumentar a capacitagdo de seus
profissionais, conte com a experiéncia
do Instituto Opus.

Mais informacoes:

55 11 3662-4159
www.sobratema.org.br

DESENVOLVIMENTO
HUMANO E PROFISSIONAL




FABRICANTE

da peca, incluindo limpeza, inspecao,
recuperacdo (usinagem, solda e tra-
tamento quimico), montagem, teste e
embalagem.

No Brasil, a fabrica trabalhara ini-
cialmente com cabegotes e conjuntos
montados de pistdo, biela, camisa e
anéis, atendendo a 20% da demanda
nacional por remanufatura, principal-
mente para equipamentos fora de es-
trada. Sobre o uso das pecas, Fonseca
garante que “os produtos remanufa-
turados complementardo a gama de
op¢des para o cliente, uma vez que a
linha de fabricacdo dos equipamentos
continuara usando itens novos”.

MANGUEIRAS

Além da remanufatura, a Cater-
pillar anunciou a montagem de quase
dois mil diferentes arranjos de man-
gueiras na nova planta. A produgio
de baixa, média e alta pressao servira

SAIBA O QUE E PRODUTO
REMANUFATURADO

Segundo o presidente da Caterpillar
Brasil, Luiz Carlos Calil, o conceito de
remanufatura consiste em um processo
industrial de recuperacdo estrutural re-
alizado pelo fabricante original da peca
ou mesmo por empresas autorizadas.
Porém, diferentemente da retifica ou do
recondicionamento, geralmente feitos
em oficinas, essas pecas retomam as
caracteristicas do produto novo, apre-
sentando as mesmas garantias, desem-
penho e exigéncias das normas técnicas
originais. A vantagem, sequndo ele, fica
por conta dos precos menores e da
sustentabilidade, mantendo o mesmo
nivel de qualidade. "A remanufatura
ainda é uma tecnologia nova no Bra-
sil”, pontua. “Por esta razao, estamos
muito satisfeitos por continuarmos
crescendo ao mesmo tempo em que in-
serimos o pais na rota do desenvolvi-
mento sustentavel.”

Segundo Calil, em breve a pro-
dugdo devera também abastecer o
mercado de reposicdo de pegas, por
meio de revendedores da empresa

no Brasil, Argentina, Uruguai e Para-
Producéo anual & &
deve chegara 1,5

milhdo de mangueiras

guai. Em um futuro um pouco mais
distante, ja a partir de 2015, a fabri-

cante podera viabilizar a oferta de

. : mangueiras a outras linhas do grupo
para atender as linhas de equipamen- Cateroill p Sust
oy L aterpillar, como a Power Systems
tos das fabricas em Piracicaba (SP) .p . . y
. Brazil, Perkins, Progress Rail e Solar
e Campo Largo (PR). Todos os equi- ) s
. ) Turbines. “J4 a venda para outras fa-
pamentos que utilizam mangueiras bricantes também & t“
- ricantes também é uma questao que
de 11 cm a 850 cm de extensdo e de 4 do estudad q q )
n N esta sendo estudada, mas essa possi-
3,6 cm a 63,2 mm de didmetro serdo o | ) P
. bilidade sera avaliada apenas em um
atendidos pela nova planta. O leque ) Y
. . L terceiro momento das operagdes”, fi-
inclui maquinas como retroescava- ) }
i : , i naliza o executivo.
deiras, escavadeiras, pas carregadei-

ras de rodas, tratores de esteira, mo-
Fonte:

Caterpillar: brasil.cat.com

toniveladores e compactadores.
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FABRICANTE

Caterpillar inaugura nueva fabrica en Brasil

Inaugurada en fines de 2013, la nueva planta de Caterpillar en Brasil producird mangueras hi-
drdulicas e re-manufacturacion de repuestos, componentes y conjuntos. En el total, fueron necesa-
rios R$ 20 millones para viabilizar el proyecto que, seguin la multinacional norteamericana, aumen-
tard en un 15% al afo la produccion y la facturacion en la nueva planta, con retorno de inversion en
hasta tres afios de operacion.

Seguin Luiz Carlos Calil, presidente de Caterpillar Brasil, las operaciones fueron iniciadas en ca-
rdcter experimental en fines de octubre, pero la fabrica de 10 mil m? entrd realmente en actividad
plena en el mes de noviembre. En relacion a la capacidad de la unidad, el ejecutivo prevé una
produccion anual de aproximadamente 1,5 millon de mangueras hidrdulicas y diez mil componentes
re-manufacturados. Ambas lineas actuaran exclusivamente para atender al mercado brasilefio. “Fu-
turamente, esperamos atender a mas paises de América Latina”, dice Calil. “Pero no descartamos
la posibilidad de suministro de mangueras a otros fabricantes de equipos, ademds de realizar la
recuperacion de componentes de diferentes marcas, lo que ya sucede en las sucursales de EE.UU.,
México y Europa.”

CATERPILLAR
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UM TEMA CRITICO PARAO
SUCESSO PROFISSIONAL.

A Sobratema, a fim de proporcionar um amplo debate sobre gestdo mais eficiente dos riscos em uma obra, convida vocé a
assistir as palestras de especialistas que abordardo relevantes aspectos relacionados ao tema: Gestdo de Riscos nas Obras -
Desafios e Solugdes. O Sobratema Workshop é direcionado a engenheiros, empreséarios, técnicos e profissionais do setor da
construcao, que, por meio de um caso real, poderao avaliar riscos nos canteiros de obras, aprenderao a elaborar uma matriz
de riscos e conhecerdo as agoes para remediar contingéncias e minimizar os riscos logisticos, além de informacoes sobre tipos
de acidentes e suas consequéncias na construcao civil.

Gestao de Riscos nas Obras - Desafios e Solucdes. Dia 8/4/2014, das 13h as 18h30,
no CBB - Centro Brasileiro Britanico, Sao Paulo / SP.

Faca ja’ sua inscrigﬁo e aumente Apoio de Midia Realizacao Patrocinio - Cota Apoio
a produtividade das obras com
mais eficiéncia e seguranca.

50% de desconto para 7 ¢ o
Associados Sobratema. GRANDZ=S F M&T « \/

. _ CONSTRUC N E ~ =
Mais informacées: | eAARAdadmd  Elurco scooan P SGANIA

www.sobratemaworkshop.com.br Y LV IMENTC  SOBRATEMA
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repare-se para expor na Unica feira latino-americana
Pespecializoda em tecnologia e gestdo de equipamentos
para construcdo e mineracdo. Na M&T Pecas e Servicos
2014, sua empresa vai encontrar o piblico certo que
procura solucdes, insumos e demais servicos, para que
seus equipamentos se mantenham em campo.

FACA JA'SUA RESERVA. /W
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2° Feira e Congresso de Tecnologia
e Gestto de Equipamentos
para Construgdo e Mineragdo.

DE 3 A 6 DE
JUNHO DE 2014
SAO PAULO,
BRASIL.
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INVESTIMENTOS EM INFRAESTRUTURA
CONTABILIZAM R$1,19 TRILHAO ATE 2018

SETOR COM MAIOR PARTICIPACAO E O DE TRANSPORTES, COM MONTANTE ESTIMADO DE R$ 369,6 BILHOES,
AO PASSO QUE O SUDESTE RESPONDE POR 49,36% DO TOTAL DE RECURSOS PREVISTOS

onsiderada fator prin-
cipal para a elevacdo da
competitividade brasi-

leira, a area de infraes-
trutura vem passando por um peri-
odo de definigdes estratégicas nos
ultimos anos. Por um lado, os gover-
nos federal, estadual e municipal vém
anunciando programas e aportes bi-
lionarios nesse segmento. Por outro
lado, o percentual de investimento
dos principais setores que compdem
a infraestrutura - energia, saneamen-
to e transportes - em relacdo ao PIB

(Produto Interno Bruto) apresenta
uma infima variacdo desde 2008. A
previsdo é que, este ano, esse indice
alcance 1,97%, considerando a soma
dos trés segmentos. Individualmente,
a estimativa é que a drea de transpor-
tes obtenha 0,96%, enquanto energia
registre 0,81% e saneamento, 0,2%
(cf. gréafico na pag. 73).

A anadlise de tal paradoxo provém
da pesquisa Principais Investimentos
em Infraestrutura no Brasil até 2018,
que aponta 8.300 obras em andamen-
to e em projeto e inten¢do, cujo mon-

Setor de transporte terd maior participagdo nos investimentos, revela pesquisa da Sobratema

2 @
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tante estimado chega a expressivo
R$ 1,19 trilhdo para o periodo entre
2013 e 2018. Encomendado pela So-
bratema - Associacdo Brasileira de
Tecnologia para Construcdo e Mine-
racdo as empresas CriActive e e8 In-
teligéncia, o levantamento compilou
informacgdes de cerca de 1.200 fontes
primarias e secundarias para apre-
sentar as perspectivas de oito setores
da economia, seus principais projetos
e aportes financeiros disponiveis.

INDICES

A pesquisa mostra que, em ter-
mos de investimentos, o setor com
maior participagdo é transportes,
com um montante estimado de R$
369,6 bilhdes, que equivalem a
30,94% do total calculado. Na sequ-
éncia, aparece a area de 6leo & gas,
com aportes de R$ 346,6 bilhdes, o
que corresponde a 29,02%. Em ter-
ceiro, estd o setor de energia, com
16,41%. Os demais segmentos con-
templados na pesquisa, por ordem
de participagdo, sdo industria, sane-
amento, infraestrutura de habitacio
e infraestrutura esportiva.

De acordo com Eurimilson Daniel,
vice-presidente da Sobratema, a pes-



quisa contempla os aportes financei-
ros previstos no Plano de Investimen-
to em Logistica (PIL), que somam R$
242 bilhdes, bem como outros inves-
timentos do préprio governo federal
em rodovias, ferrovias, portos e aero-
portos, além de aportes dos governos
estaduais e municipais para melhoria
e ampliacdo da malha rodoviaria e
mobilidade urbana.

Em termos regionais, com 49,36%
dos recursos o Sudeste responde
pela maior fatia, seguido pelo Nor-
deste, com 23,33%.
siona a regido Sudeste sdo os apor-

“O que impul-

tes financeiros ligados ao pré-sal,
além de investimentos em rodovias,
ferrovias e mobilidade urbana”, ava-
lia Daniel. “J& o Nordeste absorve
uma grande parte dos valores desti-
nada as malhas ferroviaria e rodovi-
aria, fora os recursos direcionados a
Refinaria Abreu e Lima (PE) e paraa

transposicdo do rio Sdo Francisco.”

PROJECOES

Outro aspecto revelador apontado
pela pesquisa diz respeito as expec-
tativas e projegcdes das principais
empreiteiras sobre a area de infra-
estrutura no Brasil. Em 2013, 78%
dos entrevistados afirmaram ter re-
gistrado crescimento, principalmen-
te com a demanda proveniente de
setores como mineracdo, infraestru-
tura esportiva (arenas), mobilidade
urbana e indudstria. Na opinido dos
executivos, a mineracdao - por nao
estar atrelada ao setor publico - re-
gistrou crescimento sem impactos di-
retos das ag¢des do governo. No caso
da infraestrutura esportiva, até por
conta da recente realizacdo da Copa
das Confederagdes e da aproximacao
da Copa do Mundo, as obras ja foram
encerradas ou estdo aceleradas para
serem entregues no prazo previsto.

Em relagdo aos principais gargalos
no setor, 89% dos entrevistados ava-

EVOLUCAD DE SETORES DA INFRAESTRUTURA (% PIB)
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Centro de Exposi¢oes Imigrantes
Sao Paulo | Brasil

Informacdes: contato@mtexpops.com.br

5511 3662-4159

liam que a burocracia continua como
o principal entrave para as obras
de infraestrutura. Nesse contexto,
existem varios aspectos que devem
ser considerados, como o peso das
agéncias reguladoras, a quantidade
de ministérios envolvidos para a li-
beragdo de uma obra (acima da mé-
dia mundial), o grau de exigéncia e a
estrutura necessaria para avaliacdo e
atendimento da demanda em relagdo
as questdes ambientais. “Esses fato-
res se convergem e criam uma série
de empecilhos, atrasando o inicio das
obras”, conclui Daniel.

Fonte:

M&T Pecas e Servigos: www.mtps.org.br

MOMENTO M&T
REPUESTOS Y
SERVICIOS

Inversiones en infraestructura con-
tabilizan R$ 1,19 billon hasta 2018

Considerada como un factor principal para la
elevacion de la competitividad brasilera, el drea
de infraestructura esta pasando por un perio-
do de definiciones estratégicas en los ultimos
anos. Por un lado, los gobiernos federal, esta-
dual y municipal estan anunciando programas
y aportes multibillonarios en ese segmento Por
otro lado, el porcentual de inversiones de los
principales sectores que componen la infraes-
tructura — energia, saneamiento y transportes
— en relacion al PIB (Producto Interno Bruto)
presenta una infima variacion desde 2008. La
prevision es que, este aro, dicho indice llega
al 1,97%, considerando el total de los tres
segmentos. Individualmente, la estimativa es
que el drea de transportes obtenga un 0,96%,
mientras energia registre 0,81% y saneamien-
to, 0,2% (cf. grdfico al lado).

Realizagdo

IMIGRANTES

EXPOSICOES



TRADICIONAL EVENTO DE FIM DE ANO DA SOBRATEMA REUNE 507 PROFISSIONAIS EM UMA ANIMADA
COMEMORAGAO A FANTASIA DE MAIS UM ANO DE ATIVIDADES E CONQUISTAS NO SETOR

14

242 edicdo da festa de fim de ano

da Sobratema foi realizada no dia

30 de novembro no Espaco Rosa

Rosarum, em Sio Paulo. Com o
tema “Uma Noite de Gala na Transilvania”, o
evento recebeu um publico de 507 convidados,
entre profissionais, executivos de fabrican-
tes, locadoras, distribuidoras e fornecedoras
de equipamentos, pecas e servicos. Além de
encerrar com brilho mais um ano de intensas
atividades, a festa teve um “qué” a mais por
integrar as comemoragdes dos 25 anos da So-
bratema, como foi destacado pelo presidente,
Afonso Mamede.

Animando a festa, a banda New Times mais
uma vez caprichou na trilha sonora, alter-
nado hits de varias épocas e estilos. Com 14
anos de atividades, o conjunto liderado pela
cantora Vilma Fortuna ndo deixou ninguém
ficar parado com seu show “A Musica Ao
Vivo”. Além da pista de danga, a festa ofere-

REVISTA M&T

ceu cenario tematico, coquetel e jantar aos
participantes, que também participaram da
distribuicdo de brindes oferecidos pelas em-
presas patrocinadoras. Outro ponto alto da
comemorac¢do foram os ja tradicionais sor-
teios de pacotes de viagens, passagens aé-
reas e fins de semana entre os participantes
(confirma os ganhadores no Box da pag. 77).

Como ja ocorreu nas trés ultimas edi¢ées da
festa, a Sobratema incentivou os convidados a
usarem fantasias. A Associacdo criou uma co-
missado julgadora especialmente para eleger as
melhores fantasias, nas categorias feminino e
masculino. Nesta edicdo, os vencedores (con-
fira na préxima pagina) foram contemplados
com tablets da marca Samsung Galaxy. “Esta-
mos muito felizes, pois as pessoas vém aderin-
do cada vez mais ao espirito da festa vindo fan-
tasiadas”, comemorou Arlene Vieira, diretora
de relagdes internacionais da Sobratema e uma
das coordenadoras do evento.

IMAGENS: MARCELQ VIGNERON
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CONFIRA 0S GANHADORES DOS SORTEIOS

Kelly Guaraldi (Yta?uiti)
Pacote de viagem para Mendoza (cortesia Trend)

Manuel Fernandes (Flutrol)
Final de semana em Campos do Jorddo (cortesia Almax)

Marcia Isique (Sobratema)
Pacote de viagem para Las Vegas

Ray Bales (Caterpillar)

Passagem aérea para Buenos Aires (cortesia Transline)

Walter Cover (Abramat)
Final de semana em Sao Carlos (cortesia Almax)

Todos os sorteados também ganharam canetas Cross
(cortesia Cummins)
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0S VENCEDORES DA MELHOR FANTASIA
Na festa de 2013, o prémio de melhor fantasia mascu-
*/ " lina ficou com José Luiz Vicentini, da Terrabrds, que
foi fantasiado de “Morte Medieval”. Ja no feminino, a
* /' esposa de Ricardo Lessa, da Schwing-Stetter, ganhou
0 prémio pelo segundo ano consecutivo. Desta vez,
Lilian Leite estava caracterizada a la “Morticia"

PATROCINADORES DO EVENTO

ATLAS COPCO CUMMINS LIEBHERR PUTZMEISTER SOLARIS
BMC IVECO MEGA SANDVIK SOTREQ
BRASIF J(B METSO SANY TEREX
CASE JOHN DEERE MILLS SCANIA TRACBEL
CATERPILLAR KOMATSU NEW HOLLAND SCHWING-STETTER VOLVO
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A ERA DAS MAQUINAS

D

—d
SOBRATEM),

A evolucao das solucoes
para construcao de estradas

Por Norwil Veloso

Com a implantacao das ferrovias,
as ruas e rodovias passaram a ser
tratadas com extremo descaso na
virada do século XIX para o XX. Con-
tudo, a necessidade de construcao e
manutencdo de uma estrutura vidria
que permitisse a distribuicao das
mercadorias trazidas pelos trens — ao
lado do aumento da populacdo de
automoveis, principalmente com a
entrada do Ford Modelo T na década
de 1910 - foi um elemento-chave
para reverter essa situacao.

Na drea de engenharia mecanica, a nive-
ladora foi um dos equipamentos especial-

78 REVISTA M&T

mente desenvolvidos para atender a essa
necessidade. Nos EUA, a primeira nivela-
dora rebocada de dois eixos (a "American
Champion”) fora patenteada por Samuel
Pennock anos antes, em 1877, sendo
utilizada até a década de 1940.

Com o tempo, empresas como Adams
(posteriormente incorporada pela
Wabco), Champion e Galion comecaram
a produzir niveladoras rebocadas, tra-
cionadas por bois ou cavalos. A Adams,
inclusive, foi a primeira a introduzir um
sistema de inclinagcdo nas rodas diantei-
ras das maquinas.

Na Europa, a demanda ainda era pe-

Motoniveladora Russell Patrol, montada em um trator
Caterpillar, em exibicao em convencao da HCEA em 1994

quena, o que fez com que o desenvolvi-
mento das niveladoras fosse mais lento
que na América. L4, havia muitas vias
reforcadas com lajes de pedra e o au-
mento de trafego se dava em um ritmo
muito menor. Por essa razao, durante os
anos 20, as niveladoras europeias eram
baseadas principalmente em proje-

tos norte-americanos e canadenses.
Gradativamente, os tratores de esteiras
substituiram os cavalos na tracao das ni-
veladoras, melhorando significativamen-
te a capacidade de tracdo e velocidade
de operacéo.

IMAGENS: ARQUIVO M&T
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AUTOPROPELIDAS

J& as primeiras tentativas de desenvolvimento de um equi-
pamento autopropelido resultaram em projetos discutiveis.
A Holt, por exemplo, desenvolveu em 1909 a “Good Roads
Machine’, usando um trator 40-45, uma roda para direcao no
lado esquerdo e uma esteira no direito, além de uma lamina
ajustavel por meio de um mecanismo de catraca. Em 1915, foi
inserida uma lamina na frente dos primeiros caminhoées, antes
de se pensar em colocé-la na frente dos tratores, como seria
feito posteriormente.

Outras tentativas buscaram mesclar tratores agricolas
de pequeno porte com niveladoras rebocadas, de modo a
construir niveladoras autopropelidas que requeriam somen-
te um operador. Nessa linha, uma das combinacdes mais
bem-sucedidas foi 0 uso de um trator Allis Chalmers 6-12
na maquina que pode ser considerada uma das primeiras
motoniveladoras da histéria. A mesma solucao foi usada em
1919 pela Galion (na "Light Premier Grader”) e, posterior-
mente, pela Russell.

Na década de 20, a Austin-Western produziu uma linha
diversificada de maquinas rodoviarias, incluindo niveladoras

¥ -

No final do séc. XIX, niveladoras puxadas por cavalos foram as maquinas mais comuns
na construgdo. Na imagem, um modelo Adams com sistema de rodas inclinadas

rebocadas cujo peso variava entre 1.600 e 5.700 kg. Com uma
lamina de 3,62 m, o modelo N° 20 sé poderia ser rebocado
pelo maior trator disponivel da época, o Best Sixty. A lamina
podia ser substituida por um escarificador, enquanto o eixo
traseiro era telescopico. J& o equipamento da Galion possufa
inclinacao nas rodas dianteiras.

A Russell Grader, por sua vez, desde 1903 produzia
equipamentos tracionados para abertura e manutencao de
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A ERA DA MAQUINAS

rodovias, destacando-se a Super Mo-
gul, de 5 ton e também tracionada por
tratores Best Sixty. A primeira motoni-
veladora autopropelida da Russell foi
a Motor Patrol N° 1, lancada em 1920.
Em 1924, a empresa langcou o modelo
N° 4, montado a partir de um trator
Holt de duas toneladas e que oferecia
opcao de esteiras com sapatas de
borracha para ndo danificar a superfi-
cie da pista.

Ainda em 1920, a Champion produziu
um antecessor da motoniveladora arti-
culada. Tratava-se, na verdade, de uma
niveladora rebocada com um trator For-
dson no lugar do eixo dianteiro. Os con-
troles eram acionados por um operador
posicionado na traseira da maquina. A
Austin-Western tamnbém incorporou um
trator Fordson numa méquina rebocada
e, em 1928, a Adams lancou uma linha
completa, com laminas variando entre
2,70 e 3,60 m.

ELEVADORES

Sdo também dessa década os dis-
positivos elevadores, que recolhiam
continuamente o material escavado e
carregavam carrocas de tracao animal.
Os primeiros modelos foram produzi-
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dos pela Sevison e Moak, que registra-
ram uma patente de uma maquina a
vapor extremamente complicada, na
qual o elevador era acionado por um
sistema de correias.

Nessa época, o principal problema
técnico era a poténcia desviada do
motor (por meio da tomada de forca)
para acionar os implementos e evitar
a lenta e cansativa tarefa de operar
os implementos por volantes manu-
ais. Diversas solucoes foram testadas,
como eixos tipo cardan e mesmo
sistemas hidrdulicos, mas o projeto foi
abandonado devido ao péssimo de-
sempenho decorrente das deficiéncias
da tecnologia disponivel na época.

Em 1928, a Russell foi comprada
pela Caterpillar, que implementou
uma série de inovacdes e, em 1931,
produziu sua primeira motonive-
ladora, batizada de Auto Patrol N°
10, ja equipada com motor sobre o
eixo traseiro, pneus de alta pressao
e outras caracteristicas que foram
copiadas rapidamente pela concor-
réncia. Em 1934, foi lancadaa N° 11,
jd com rodas em tandem e motor
diesel. Em 1938, a empresa lancou
a N° 12, a primeira motoniveladora

LA ERA DE
LAS MAQUINAS

La evolucion de Ias soluciones

para construccion de carreteras

Con la implantacion de ferrocarriles, las ca-
lles y carreteras pasaran con ser tratadas con
extremo descaso en la virada del siglo XIX para
el XX. Sin embargo, la necesidad de construc-
cion y mantenimiento de una estructura viaria
que permitiera la distribucion de las mercancias
fransportadas por los trenes — juntamente con el
aumento de la poblacion de automaoviles, princi-
palmente con el lanzamiento del Ford Modelo T
en la década de 1910 — fue un elemento-clave
para reverter dicha situacion.

En el drea de ingenieria mecdnica, la nivelado-
ra fue uno de los equipos especialmente desa-
rrollados para cumplir con esa necesidad. En los
EE.UU., la primera niveladora remolcada de dos
ejes (la "American Champion”) fue patentada por
Samuel Pennock arios antes, en 1877, siendo
utilizada hasta la década de 1940.

produzida no Brasil.

Na Europa, é provavel que a primeira
motoniveladora tenha sido produzida
pela Munktells (uma das antecessoras
da Volvo), que usou um de seus trato-
res sobre um chassi especial. Apesar
desses avancos, as niveladoras reboca-
das continuaram a ser produzidas até
a década de 50.

Leia na proxima edicao:

Avez dos orientais:

Da ferramentaria a constru¢do e mineragao

Adaptado de uma
motoniveladora rebocada,
0 modelo autopropelido
Russell n® 42 Giant foi muito
utilizado em terraplenagem
nos anos 20



MANUTENCAO

ELEMENTOS ESTRUTURAIS
TAMBEM TEM PONTOS FRACOS

APESAR DE ROBUSTAS, ESCAVADEIRAS E PAS CARREGADEIRAS POSSUEM ELEMENTOS NO SISTEMA DE
ARTICULACAO QUE DEMANDAM MONITORAMENTO CONSTANTE E MANUTENCAO ADEQUADA

m termos puramente fisicos,

0 braco da escavadeira tem o

formato da letra V, enquanto

o da pa carregadeira remete a

letra H. Ambos sdo elementos estrutu-

rais e, como tais, ndo funcionam apenas

como mais uma “letra do alfabeto” da

maquina. Pelo contrario, esses elementos

constituem a propria “coluna dorsal” dos
equipamentos.

Afinal, sédo eles que direcionam o

movimento de carregamento, a forca

de escavacdo ou mesmo a velocidade
de ataque. Normalmente produzidos
em aco especial, garantem a robustez
e forca de operacdo da maquina em
campo. O que muitos usuarios nao per-
cebem é que, mesmo com essas carac-
teristicas e funcdes basilares, os ele-
mentos estruturais também tém pontos
fracos, relacionados principalmente a
componentes do sistema de articula-
cdo como pinos e buchas, além de trin-
cas no “esqueleto” metalico.

PAREDES INTERNAS

Utilizados nos pontos de articula-
cao do elemento estrutural, os pinos e
buchas possuem tempo de vida util li-
mitado, devendo ser periodicamente

substituidos, de acordo com a exigén-
cia operacional a que sdo submetidos.
Normalmente, esses componentes ficam
encapsulados em alojamentos chamados
tecnicamente de “paredes internas”. Ha
equipamentos nos quais o pino e a bu-
cha sempre atuam em conjunto, enquan-




MANUTENCAO

to outros — menos usuais — apresentam
somente o pino. Existem ainda alguns
modelos que contam com as duas confi-
guracdes, dispostas em diferentes pontos
da articulacdo.

E justamente esse o caso de escava-
deiras de 20 toneladas, na qual, geral-
mente, ha quatro articulagdes na lanca
(com pino e bucha) e uma articulacéo da
cacamba (com somente pino). Nas duas
configuragdes, a atengdo se da no senti-
do de que a bucha ou o pino ndo girem
desordenadamente dentro das paredes
internas, permitindo o atrito de aco com
aco e desgastando seriamente esse alo-
jamento. Se isso ocorrer, & necessario
recuperar a parede interna, um procedi-
mento delicado que s6 pode ser realiza-
do por meio da deposicdo de solda e usi-
nagem do furo de ligagdo. Esse processo
restitui as paredes internas desgastadas
a sua espessura original.

A identificacdo e medicdo do desgaste
devem ser feitas por técnico especializa-
do. E, de modo geral, a recomendacéo é
que os elementos estruturais sejam ava-
liados a cada inicio de semana operacio-
nal, detectando as paredes desgastadas
de acordo com as folgas excessivas apre-
sentadas na movimentacdo dos bracos.

SOLDA E USINAGEM

A recuperacdo das paredes internas
por solda deve ser realizada em local

Elementos como as buchas ndo podem girar
desordenadamente dentro das paredes internas
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Desgaste diminui vida Gtil dos pinos

com pouca corrente de ar, para evitar a
ocorréncia de porosidade nas estruturas
recuperadas. A regulagem e a voltagem
da méquina de solda também influen-
ciam no resultado da recuperacdo, moti-
vo pelo qual é imprescindivel que a ope-
racao seja executada por um soldador
capacitado.

As soldagens do tipo MIG ou por ele-
trodo sdo as mais usuais nesses casos.
Em escavadeiras, 0 segredo esta em sin-
cronizar as espessuras recuperadas com

- ARQUVOM&T
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as das demais articulacdes do braco,
para evitar o desalinhamento do elemen-
to estrutural. Esse procedimento ndo é
nada simples, sendo tampouco conheci-
do por todas as oficinas. Por isso, além
de escolher com critério o fornecedor,
0 gestor mecanico deve ter sempre em
mente que a forma mais segura de rea-
lizar o servico é revestir as articulaces
simultaneamente.

No exemplo da escavadeira de 20 to-
neladas com quatro articulacdes na lan-
ca, a dica de sincronizacéo é ilustrada da
seguinte forma: revestir com solda trés
articulacdes simultaneamente, ficando
a quarta como base de referéncia. Essa
ltima serd recuperada no final, tendo
como referéncia as trés executadas an-
teriormente. Vale a nota de que a arti-
culacdo recuperada por ultimo é, geral-
mente, a que fixa o cilindro ao brago da
escavadeira.

ARTICULACAO DUPLA

Enquanto nas escavadeiras ha somen-
te uma articulacdo para cada segmento
do braco, nas pas carregadeiras existem
duas. Isso é facilmente verificado na li-
gacao entre o braco e a cacamba, o que
torna a recuperacao das articulacdes mais
complexa nesse tipo de equipamento.

Inicialmente, é necessario que as duas
articulagdes em questdo tenham os fu-
ros usinados simultaneamente. Se isso
ndo for feito, o elemento “H" (como é
chamado o braco da pa carregadeira)
tem grande chance de ficar desalinhado,
comprometendo a operacao e a longevi-
dade da mdaquina. A dica é importante,
pois hd empresas no mercado que re-
cuperam uma articulagdo de cada vez,
provocando desalinhamento e, conse-
quentemente, empenamento das hastes
de cilindros e contaminacdo de todo o
sistema hidraulico.

Desse modo, a qualidade operacional
— item fundamental para se prolongar
a vida atil de qualquer equipamento —
merece atencdo ainda maior no caso de
elementos estruturais de pés carrega-
deiras. Isso também diz respeito princi-
palmente ao carregamento da méaquina
em posicdo articulada, ou seja, entran-
do de canto na pilha de material a ser
carregado, o que forca mais um dos la-




Pas carregadeiras possuem duas articulages para cada segmento do braco, que devem ser usinadas simultaneamente

dos do elemento estrutural.

Essa pratica pode acarretar trincas no
centro do crossmember (estrutura que une
as duas longarinas do elemento H) e na sol-
da que une as longarinas do elemento com
o crossmember. Quando esse tipo de trinca
ocorre, é necessario substituir o crossmem-
ber e desembolsar um consideravel montan-
te da reserva financeira para manutencdo
corretiva das maquinas.

TRINCAS

Na estrutura das maquinas, os tipos de
trincas mais comuns — assim como proble-
mas na pintura — sdo facilmente perceptiveis
a olho nu. Mas nem todas as trincas sao as-
sim. Alids, o reparo de trincas merece aten-
cao especial justamente porque algumas s6
podem ser identificadas com a realizacdo de

Frequentemente, problemas na pintura e trincas sao perceptiveis a olho nu, mas fissuras microscopicas requerem técnicas avangadas de identificagdo

ensaio com liquido penetrante ou técnicas
avancadas de vibracdo. E esse procedimen-
to é essencial, pois a identificacdo de uma
trinca ndo perceptivel a olho nu pode evitar a
propagacdo da avaria e a incidéncia de cus-
tos extras na manutencao.

Para a recuperacdo de trincas impercep-
tiveis, a area deve ser chanfrada com uso
de eletrodo de grafite ou de chanfro. Tal
operagdo deposita uma camada de carbo-
no na superficie, que deve ser eliminada
com a aplicacao de esmeril, para remocéo
de pelo menos 1 mm de espessura. Pos-
teriormente, deve ser realizado um novo
teste com liquido penetrante, para certi-
ficar se a fissura foi eliminada por com-
pleto. Em caso negativo, deve-se repetir o
procedimento. Se a trinca for recuperada,
a area chanfrada deve ser preenchida com

JOHN DEER!

A

eletrodo AWS E 7018, nas pecas de baixo
teor de carbono. J& pecas com médio e
alto teores devem receber eletrodos AWS
E 309 ou AWS E 312.

Atualmente, ha diversos processos de
soldagem disponiveis, mas a selecdo ade-
quada ocorre pela necessidade de campo
ou pela forma do design de uma determi-
nada estrutura ou equipamento. No en-
tanto, pela facilidade de fornecimento no
mercado brasileiro, as soldas do tipo MIG
ou por eletrodo sdo as mais usuais para
aplicacdo em elementos estruturais de es-
cavadeiras e pas carregadeiras.

Fontes:

ABC Welding: www.abcweldingservice.com
Sotreq: www.sotreq.com.br

Tracbel: www.tracbel.com.br
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aulista de nascimento, Luiz Marcelo Tegon foi
criado no Rio de Janeiro. O executivo fez carrei-
ra no setor de equipamentos atuando em um
dealer da Linha Amarela de construcgdo, no qual
ingressou como trainee e posteriormente tornou-se geren-
te geral. Nesta trajetdria, adquiriu sélida experiéncia em
diferentes dreas, como marketing, inteligéncia de mercado,
administracdo de vendas, gestdo de mdaquinas e geréncia
de pecas e servigos. Ampliando ainda mais seu repertdrio
profissional, Tegon também atuou no desenvolvimento de

novas linhas de negdcios, inclusive nos segmentos de 6leo
& gas e mineragdo, quando — nesta Ultima drea — teve sob
sua responsabilidade o atendimento a Vale. Em 2009, in-
gressou no Grupo Wirtgen ao assumir a vice-presidéncia
da Ciber Equipamentos Rodoviarios, passando a presidente
da operacdao em 2012. Como condutor da linha de negé-
cios para construgcdo, manutengdo e recuperagao de vias
de transporte do grupo alemao, tem responsabilidades co-
merciais, administrativas, de marketing, pecas e servicos,
enquanto a gestdo de fabrica, engenharia e logistica fica
sob o encargo de outro presidente. Nesta entrevista, Tegon
explica como as operacgdes da Ciber e do Grupo Wirtgen
sdo estruturadas no pais, avaliando as potencialidades do
mercado brasileiro de pavimentacao.
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M&T — Em termos globais, como
a Ciber se integra aos negdcios do
Grupo Wirtgen?

Luiz Marcelo Tegon — Desde 1996, a
Ciber faz parte do Grupo Wirtgen, um
player especializado em mineragdo de
agregados com foco no mercado de
roadbuilding. Ao todo, o grupo conta
com cinco marcas, sendo que quatro
delas possuem fabricas na Alemanha.
A Wirtgen é a primeira delas, com um
portfélio de produtos que inclui reci-
cladoras, fresadoras, pavimentadoras
e mineradores de superficie. Ja a Voge-
le fabrica vibroacabadoras, enquanto
a Hamm produz rolos compactadores
e a Kleemann, britadores. A Ciber é a
Unica fora da Alemanha, cuja fabrica
no Brasil produz usinas de asfalto que
sdo exportadas para o resto do mundo.
Essa é a estrutura do Grupo Wirtgen
para atendimento ao mercado global.

M&T — Quais sdo os principais pro-
dutos da fabrica brasileira?

Luiz Marcelo Tegon — No Brasil, es-
pecificamente, a fabrica da Ciber é
licenciada para produzir equipamen-
tos como a fresadora de 1 metro,
que é idéntica a maquina fabricada
na Alemanha. Outro equipamento
nacionalizado é o rolo compactador
Hamm de 11 toneladas, um produ-
to para atuagdo em solo que possui
cerca de 60% do mercado desse tipo
de maquina no pais. Além disso, tam-
bém fabricamos aqui trés modelos
de vibroacabadoras sob o nome Ci-
ber, mas que complementam a linha
da Vogele. Evidentemente, o diferen-
cial dessas maquinas produzidas lo-
calmente é o acesso ao financiamen-
to via Finame.

Estratégia da empresa é aumentar exportacdes para depender menos do mercado local

M&T - Por falar nisso, como o
mercado brasileiro de roadbuilding
se comporta no momento?

Luiz Marcelo Tegon — Em duas pala-
vras, esta dificil. Posto em um grafico,
veremos que vivemos ciclos de vales
[oscilagBes]. Para dirimir isso, esta-
mos focando em aumentar o portfélio
de exportacdo, de forma a depender
menos do mercado local. Entendemos
que o setor de pavimentagdo depende
de investimentos federais e, por isso,
tivemos periodos muito ruins, como
em 2011, quando tudo ficou pratica-
mente parado. Como fabrica nacional,
temos feito um grande esfor¢o para
manter o quadro de colaboradores e
garantir a expertise técnica. Mas, no-
vamente, esta dificil porque as obras
ndo saem do papel. O plano de con-
cessdes anunciado pelo governo fe-
deral no ano passado teve um efeito
imediato ruim, pois muitas compras
foram paralisadas ou adiadas para es-

perar esse pacote grande. O que nos
anima é que tudo isso é um contrapon-
to ao déficit de recuperagao e, princi-
palmente, de implantacdo de rodovias
no Brasil. Em termos governamentais,
creio que precisamos de um trabalho
mais sério, a partir do qual poderemos
ter periodos excelentes para a venda
de equipamentos de roadbuilding nos
préximos anos.

M&T — Quais sao os resultados
consolidados do grupo?

Luiz Marcelo Tegon — Em 2012, o fa-
turamento mundial foi de 1,85 bilhdo
de euros, sendo que a operacdo brasi-
leira faturou RS 400 milhdes. Ou seja,
representamos cerca de 7% dos negoé-
cios globais do grupo. Isso mostra o
enorme potencial de crescimento que
temos, uma vez que menos de 35%
das estradas brasileiras sdo pavimen-
tadas, enquanto na Alemanha este in-
dice ultrapassa 90%. Essa é a visdo de
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mercado da matriz da Wirtgen, para
a qual mostramos constantemente as
oportunidades de negdcios no Brasil e
de outros paises emergentes.

Luiz Marcelo Tegon — Em volume, os
rolos compactadores sao os mais repre-
sentativos. A industria brasileira comer-
cializa cerca de 3 mil unidades ao ano do
produto. Como comparagdo, as vendas
de usinas de asfalto de todo o mercado
giram entre 100 e 120 unidades/ano.
Mas em valor, a conta muda, pois as usi-
nas de asfalto representam 30% do nos-
so faturamento, enquanto os rolos com-
pactadores, apenas 15%. Os produtos da
Wirtgen — recicladora, fresadora e mine-
rador de superficie — representam 25%,
com outros 15% de aftermarket. Por fim,
vém as vibroacabadoras, com 10%, e os
britadores méveis, com 5%.

Luiz Marcelo Tegon — Até 2013, tra-
balhamos os britadores de mandibu-
la, conico e de impacto da Kleemann
junto ao mercado de britagem, prin-
cipalmente pedreiras. Agora, estamos
reforgando a equipe para um trabalho
mais focado na industria de recicla-

gem de residuos de construcdo, que
é um mercado em constante cresci-
mento. O mais recente levantamento
da Associac¢do Brasileira para Recicla-
gem de Residuos da Construgdo Civil
e Demolicdo (Abrecom) mostra que
os britadores moveis aplicados nesta
atividade sdo cada vez mais adotados,
tanto que atualmente ja representam
17% dos britadores usados para reci-
clagem. Além disso, é preciso consi-
derar que o Brasil recicla apenas 20%
dos 84 milhdes de m3 de residuos de
construgdo gerados por ano. Mas com
a Resolugdo Conama 307 e a Politica
Nacional de Residuos Solidos, essa
proporg¢do sé tende a aumentar na
construgao.

Luiz Marcelo Tegon — No exterior,
a Ciber conta com revendedores que,
no geral, atuam para todo o Grupo
Wirtgen. No Brasil, em alguns estados
trabalhamos com um modelo misto
de revendedores terceirizados e assis-
téncia direta do Grupo Wirtgen. Nos
locais em que atuamos diretamente,
ficamos sempre atentos as demandas
apontadas pelos clientes, de modo
a obter subsidios para abastecer o
nosso corpo de engenharia e desen-

No segmento de britadores mdveis, o foco esté voltado para a crescente indUstria de reciclagem de residuos

volvimento de projetos. Temos mais
de 50 engenheiros dedicados a isso,
pois consideramos esse trabalho um
importante diferencial, uma vez que
muitas solugdes no mercado brasilei-
ro de roadbuilding sdo personaliza-
das. Essa visdo, inclusive, levou-nos a
dividir a linha de produtos entre solu-
¢Oes de prateleira e customizadas. E
isso ndo sé no Brasil, mas em outros
paises também. Alids, cada pais ou
regidao atua de uma forma diferente.

Luiz Marcelo Tegon — No Brasil, por
exemplo, cada estado apresenta usos
especificos de asfalto borracha ou ou-
tra modificagdo com polimeros, o que
demanda personalizagbes pontuais
para as usinas de asfalto. Aqui, a utili-
zacdo de asfalto reciclado (RAP) ainda
é incipiente, mas em outros paises isso
ja é uma realidade forte, como ocor-
re na Africa do Sul, onde cerca de 30%
dos projetos federais para reparacdo
de rodovias ja ocorrem com utilizacdo
dessa solugdo. Evidentemente, tudo
isso exige personalizagdo. Por isso,
acreditamos que o potencial de apli-
cacdo para solugdes com tecnologias

mais avancadas é enorme no Brasil.

Fonte:

Ciber: www.ciber.com.br/pt
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TABELA DE CUSTO | 7aBLA DE cosTos

CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS (EM R$) COSTO POR HORA DE EQUIPOS

EQUIPAMENTO
PROPRIEDADE
MANUTENCAO
MAT. RODANTE

Caminhao basculante articulado 6x6 (25 a 30 t) R$ 85,67 RS 62,63 RS 16,06 R$ 50,82 R$ 33,00 R$ 248,18
Caminhao basculante articulado 6x6 (30 a 35 t) R$ 130,09 R$ 83,79 R$ 27,53 R$ 62,37 R$ 33,00 R$ 336,78
‘ Caminhao basculante fora de estrada 30 t R$72,86 R$ 51,49 R$ 18,91 R$33,50 R$ 33,00 R$ 209,76
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (26 a 30 t) R$ 31,46 R$ 24,45 R$ 4,88 R$ 11,55 R$ 18,00 R$ 90,34
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 40 t) RS 47,02 R$ 29,90 R$ 9,09 R$ 23,10 R$ 21,00 R$ 130,11
Caminhao basculante rodoviario 8x4 (36 a 45 t) R$ 59,88 R$ 35,32 R$9,98 R$ 25,41 R$ 21,00 R$ 151,59
Caminhao comboio misto 4x2 RS 36,66 RS 22,65 RS 3,39 R$ 7,85 R$ 20,16 R$ 90,71
Caminhao guindauto 4x2 R$30,70 R$ 21,80 R$3,39 R$7,85 R$ 18,48 R$ 82,22
l Caminhao irrigadeira 6x4 RS 41,44 R$ 25,02 R$ 4,88 R$ 6,01 R$ 21,60 R$ 98,95
‘ Carregadeira de pneus (1,5a 2,0 m®) RS 41,04 RS 27,55 RS 5,28 R$ 22,28 RS 25,50 R$ 121,65
] Carregadeira de pneus (2 a 2,6 m%) R$ 58,02 R$ 34,78 R$7,98 R$ 22,95 R$ 25,50 R$ 149,23
' Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m°) RS 61,14 RS 36,11 RS 8,99 RS 25,41 RS 25,50 R$ 157,15
1 Compactador de pneus para asfalto (18 a 25 t) R$ 69,46 R$ 25,98 R$ 4,95 R$ 23,10 R$ 26,52 R$ 150,01
Compactador vibratorio liso / pé de carneiro (10 t) R$ 62,50 R$ 24,22 R$ 0,73 R$ 32,34 R$ 23,40 R$ 143,19
Compactador vibratario liso / pé de carneiro (7 t) RS 46,78 R$ 20,24 RS 0,55 R$ 27,72 R$ 23,40 R$ 118,69
Compressor de ar portatil (250 pcm) R$10,23 R$ 11,70 R$ 0,04 R$ 32,80 R$ 14,40 R$ 69,17
Compressor de ar portatil (360 pcm) R$ 12,99 RS 13,04 R$ 0,05 R$ 39,27 RS 14,40 R$ 79,75
1 Compressor de ar portatil (750 pcm) R$ 23,20 R$ 17,70 R$0,10 RS 60,06 RS 14,40 RS 115,46
Escavadeira hidraulica (12a17t) RS 40,41 RS 28,58 R$ 1,91 R$ 20,79 R$ 30,00 R$ 121,69
Escavadeira hidraulica (17 a 20 t) R$ 45,91 R$ 30,87 R$ 2,41 R$ 24,25 R$ 30,00 R$ 133,44
Escavadeira hidraulica (20 a 25 t) R$ 53,20 R$ 33,25 R$ 3,80 R$ 44,54 R$ 31,50 R$ 166,29
Escavadeira hidraulica (30a35t) R$ 69,16 R$ 41,66 RS 5,51 R$ 69,30 R$ 33,00 R$ 218,63
Escavadeira hidraulica (35 a 40 t) R$ 79,94 R$ 46,33 R$ 6,93 RS 85,47 R$ 33,00 R$ 251,67
Escavadeira hidraulica (40 a 46 t) RS 106,62 R$ 57,86 R$ 7,04 R$ 97,02 R$ 33,00 R$ 301,54
Motoniveladora (140 a 180 hp) R$72,19 R$ 36,82 R$ 3,76 R$ 36,73 R$ 39,00 R$ 188,50
Motoniveladora (190 a 250 hp) RS 66,46 R$ 34,70 RS 4,17 R$ 45,38 R$ 39,00 R$ 189,71
Retroescavadeira (70 a 95 HP) R$ 36,17 R$ 17,24 R$ 2,39 R$ 18,09 RS 24,00 R$ 97,89
Trator agricola (90 a 110 hp) R$22,13 R$ 12,54 R$ 1,29 R$ 23,10 R$ 27,30 R$ 86,36
Trator de esteiras (100 a 120 hp) R$ 79,00 R$ 36,22 RS 4,54 RS 34,65 RS 24,00 RS 178,41
Trator de esteiras (120 a 160 hp) R$ 90,65 R$ 39,84 R$ 4,05 R$ 36,96 R$ 24,00 R$ 195,50
Trator de esteiras (160 a 180 hp) R$ 71,97 R$ 39,62 R$ 7,04 R$ 46,37 R$ 27,00 R$ 192,00
Trator de esteiras (250 a 380 hp) R$ 144,89 RS 84,49 R$ 23,24 R$ 87,78 R$ 33,00 R$ 373,40

0O Custo Horario Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condigdes normais de aplicagdo, utilizando-se valores médios, sem englobar
horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a
experiéncia pratica de varios profissionais associados, mas ndo devem ser tomados como Unica possibilidade de combinagdo, uma vez que todos os fatores podem ser
influenciados pela marca escolhida, o local de utilizagao, condicdes do terreno ou jazida, ano de fabricacao, necessidade do mercado e oportunidade de execucao do
servico. Valores referentes a preco FOB em Sao Paulo (SP). Maiores informagGes no site: www.sobratema.org.br

A consulta ao site da Sobratema, gratuita para os associados, € interativa e permite a alteragao dos valores que entram no calculo. Referéncia: Outubro/2012
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INTERNACIONAL

O novo

CONTEUDO EXCLUSIVO KHL

e menolsio

ELDORADO ESPANHOL

COM UMA PERSISTENTE CRISE FINANCEIRA ASSOLANDO A EUROPA, EMPRESAS ESPANHOLAS MIGRAM
PARA A AMERICA LATINA VISANDO A OBTER CONDICOES MAIS FAVORAVEIS DE ATUACAO

Com um mercado local gravemente afetado pela crise fi-
nanceira mundial, a Espanha continua imersa num cenario
desolador. Ainda que nos Ultimos meses as noticias venham
se tornando mais animadoras, o pais sente diariamente o
peso da débacle financeira, com a expectativa de desempre-
go mantendo-se acima de 25% para 2014,

Nesse cendrio, 0 setor da construcdo sem divida foi um dos
mais prejudicados. O fim do “boom” imobilidrio e a posterior
queda nas vendas trouxeram duras repercussoes ao mercado.
Em 2008, varias empresas espanholas cairam em inadimplén-
cia, como a Martinsa-Fadesa, que — com um passivo de 4
bilhdes de euros — tornou-se protagonista do maior calote da
historia da Espanha. E empresas como Habitat, SEOP, Grupo
Contsa e San José seguiram caminho parecido.

Com isso, uma das saidas emergenciais encontradas pelas
empresas espanholas foi voltar-se para o mercado latino-
-americano. Como receptora potencial de seus investimentos,
a regido ndo era um mercado totalmente novo para essas
organizacdes, mas a crise interna fez com que o atrativo se
tornasse definitivamente maior. Ndo a toa, o ex-primeiro mi-
nistro do pals ibérico, José Maria Aznar, referiu-se seguida-
mente a importancia da globalizacdo no setor da construcao,
com destaque para novas formas de financiar a infraestrutura
em tempos de austeridade.

ESPACO PARA TODOS

No Brasil, a Sobratema projeta investimentos em infraestrutu-
ra ao redor de US$ 513 bilhdes no periodo entre 2013 e 2018.
Ao mesmo tempo, 0 México acaba de anunciar um plano de
cerca de US$ 100 hilhGes, enquanto o Peru — outra economia
que se mostra promissora para a constru¢do — executa um inves-
timento de pouco mais de US$ 20 bilhdes em trés anos.

Por sua vez, a Colémbia vem fortalecendo as relacées pu-

Projetos de infraestrutura e mobilidade em paises como o Panama atrae

m cada vez mal

SRR B

blico-privadas e conta com uma carteira de mais de US$ 24
bilhdes até 2020. Para as empresas espanholas, o pais é um
bom exemplo de prosperidade e oportunidades de negécio.
Nos Ultimos 24 meses, o nimero de pequenas, médias e gran-
des empresas espanholas duplicou na Colémbia. E essa é s6 a
cereja do bolo. Apenas estes quatro paises tém projetos que
valem cerca de US$ 657 bilhdes.

Dessa maneira, ha trabalho para todos. E assim que gran-
des e importantes construtoras como Acciona, ACS-Cobra,
Ferrovial, FCC, Isolux Corsan e Sacyr, entre muitas outras,
apontam suas miras a regido. A Sacyr — que participa ati-
vamente na ampliacdo do Canal do Panama — possui de
26% de sua carteira na regiao. Em 2012, inclusive, Panama
e Chile representaram 19,7% da renda da area de constru-
cao da companbhia.

A Acciona, por sua vez, ostenta nada menos que 41% de
suas iniciativas na América Latina. Vale destacar que a empresa
estd presente no Brasil desde 1996, participando atualmente de
importantes projetos como o metr6 de Fortaleza, o rodoanel de
Sdo Paulo, os diques externos do Porto do Acu e a rodovia BR-
393, estes dois Ultimos no estado do Rio de Janeiro.

Para a FCC, durante o primeiro semestre do ano passado a regiao
aportou 11,5% da cifra de negécios do grupo, enquanto o Grupo
ACS obteve 34% de seu faturamento no mesmo periodo também
na América Latina. A Ferrovial, cujo faturamento em construcdo
responde por 76% do total de seus negdcios internacionais, teve
um ano intenso. Além de abrir escritorio na Colémbia, a empresa
comprou 70% do controle da chilena Steel Ingenieria.

Para completar, também hé o caso da Tecna, a filial de
construcao industrial de petrdleo e gas do grupo Isolux Cor-
san. Recentemente, a empresa conquistou quatro novos con-
tratos na América Latina no valor de US$ 600 milhdes, sendo
dois deles com a Petrobras.
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de produtividade

Utilizacao de mesas voadoras em obras de constru¢ao reduz a necessidade de mao
de obra e imprime agilidade ao processo de forma e desforma em grandes areas

a solugdo denominada mesa voadora
consiste de um sistema que une a forma da laje e o escoramento
em uma estrutura monolitica, o que possibilita a desforma e a
transferéncia de um conjunto inteiro para a proxima laje que sera
concretada. A solucdo garante alta produtividade, pois, apos a
concretagem, a mesa pode ser retirada e deslocada por grua até o
proximo pavimento para execucdo da laje seguinte.

De modo geral, sua utilizagdo é indicada para trabalhos com
prazos curtos de execu¢do ou mesmo em obras com processos
repetitivos, tanto verticais quanto horizontais, permitindo maior
agilidade na montagem e desforma. Tais equipamentos sao
aplicados principalmente em grandes lajes planas, que podem ser
nervuradas, macigas ou protendidas, sem interferéncias de vigas
internas e de vigas de borda.

PROCESSO

Uma vez na obra, as mesas voadoras sdo montadas e posiciona-
das de acordo com o projeto estrutural pré-estabelecido. Termi-
nado o tempo de cura do concreto, realiza-se o reescoramento.
Ou seja, apos a desforma de uma etapa, o processo de execucdo
prossegue com o icamento por grua do conjunto, que é posicio-
nado no nivel superior da laje (no caso de repeticdo vertical) ou
mesmo deslizado para frente (na repeticdo horizontal). Segundo a
Abrasfe, 0 ganho de produtividade com o processo gira em torno
de uma faixa entre 0,15 Hh/m2 (homem-hora por metro quadrado)
e 0,35 Hh/m2.

“Mas para se atingir a produtividade potencial média em
torno de 0,20 Hh/m2, sdo necessarias algumas analises prévias”,
interpde Maria Alice Moreira, diretora comercial da Mills. “Isso
inclui avaliagdo do deslocamento e voo das mesas versus tempo e
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Cameras infravermelhas

aumentam

produtividade em campo
As cameras infravermelhas
Fluke Ti200, Ti3o00 e Ti400 vém
com conectividade sem fio,
facilitando a transferéncia de
imagens para PCs, iPads ou
iPhones. Segundo a fabricante,
a solu¢do também maximiza a
produtividade dos técnicos em
campo, pois o recurso automa-
tico LaserSharp permite obter
imagens com foco preciso.

Cortadora oferece

rotacao constante
Produzida pela Bosch, a nova
cortadora GNF 35 CA Professio-
nal é equipada com o sistema
Constant-Electronic, que
mantém as rotagdes constantes,
mesmo em situagdes de maior
esforco. Segundo a Bosch, a
maquina contém quatro rolos

na placa base, que permitem
uma condug¢ao mais leve e de
precisao, principalmente sobre
superficies metalicas.

' m REVISTA M&T

programagao da grua, movimentagao entre
mesas, verificacdo das cargas, tempo de cura
versus reescoramento e dimensionamento das
equipes versus ociosidade.”

Além do aumento de produtividade, a uti-
lizagdo das mesas voadoras na obra também
permite a redugdo dos custos operacionais,
como explica a especialista. “*Quando se une
forma e escoramento, a necessidade de mao
de obra é menor, assim como o tempo de
execucdo”, afirma Moreira.

APLICACOES

Nessa linha, de acordo com a diretora da
Mills, o Sistema Aluma Light é concebido para
agilizar a construgdo de prédios comerciais,
residéncias e shoppings com grandes panos
de laje. A solugdo é projetada em trelicas de
aluminio, garantindo — segundo a fabricante
—uma economia de até 70% da mao de obra,
reducdo em 30% nos custos de execucdo de
lajes e diminui¢do do desperdicio de materiais,

pois ndo requer montagem e desmontagem do

escoramento a cada etapa de concretagem.
Um aspecto importante a ser destacado é
que, para obter-se um melhor desempenho
do sistema, sua aplicagdo deve ser prevista ja
na concepgao original do projeto estrutural,
que deve incluir lajes planas (lajes protendidas
também se adaptam ao sistema) e sem vigas,
além de pé direito com pequena variagao.
Apesar das vantagens, para a diretora
comercial da Mills ainda existe pouco conheci-
mento sobre o uso de mesas voadoras no Bra-
sil. E o motivo, diz ela, é a propria caracteristica
dos projetos estruturais. “O sistema requer um
tipo de estrutura especifica e adequada a ele,
totalmente composto em laje macica plana e
com baixa incidéncia de vigas, algo que é ainda

muito pouco usual em nosso mercado”, afirma.

Outro aspecto é que, como explica Moreira,
a solugdo exige o uso de equipamentos para
movimentagdo vertical (como gruas), o que
nem sempre as obras possuem. “Apesar disso,

Por demandar estrutura especifica, uso de mesas voadoras ainda é incipiente no pais

Aplicaco deve ser prevista j& na
concepgao do projeto da obra

as mesas voadoras sdo altamente econdmicas
para o processo construtivo”, explica a especia-
lista, citando que recentemente a Mills forne-
ceu mais de 5 mil m2em mesas voadoras para
obras no Rio Grande do Sul, além de outros 8
mil m2 em outros estados do Brasil.

ATUACAO

Localizado na Barra da Tijuca, no Rio de
Janeiro (RJ), a constru¢ao do empreendimento
Seletto Business D.O.C. é uma das iniciativas
que utilizam o sistema de mesas voadoras no
Brasil. O projeto — que prevé duas torres com
284 unidades, 247 salas e 37 lojas para uso
empresarial e comercial — optou pela solucdo
devido a necessidade de um acabamento de
alta qualidade.

Nesta obra, utiliza-se uma mesa voadora




SUPLEMENTO ESPECIAL

REQUISITOS PARA 0 USO DE MESAS VOADORAS

De acordo com a Abrasfe, a utilizacao de mesas voadoras requer atencao a alguns pré-
-requisitos basicos como, por exemplo, a necessidade de grua (especialmente se a repeticéo for
vertical), afericao da capacidade de carga e conhecimento do local da obra, de modo que seja
possivel prever interferéncias potenciais o voo. Além disso, € importante haver planejamento
do ciclo de concretagem, pé direito constante (com lajes planas), repetitividade da estrutura e

interacao entre cliente, calculista e fornecedor.

produzida pela empresa Doka — o modelo
Dokaflex, que conta com estrutura simples e
elevada velocidade no posicionamento e ajus-
te. Tais caracteristicas, como explica Marcelo
Zdbboli, diretor técnico da Doka Brasil, sdo
responsaveis por uma significativa redugao
de 50% dos custos com pessoal, uma vez que
um Unico trabalhador consegue realizar o
deslocamento horizontal utilizando um equi-
pamento de translagdo, sem a necessidade
de utilizagdo de grua. “Ao combinar o carro de
translagdo com a unidade viajante, o sistema
permitiu a movimentagao horizontal das
mesas e solucionou o problema da indisponi-
bilidade de grua”, diz o diretor.

Segundo ele, algumas caracteristicas do
projeto, como a utilizagdo de painel Unico,
reduziram o nUmero de movimentagdes e,

r

—

consequentemente, de riscos de acidentes
na obra, tornando o projeto mais seguro.
“Outro ponto importante é que, ao se fazer o
voo de grandes painéis durante a construgao,
obtém-se maior produtividade, tornando
todo o processo mais rapido e eficiente”,
confirma Zéboli.

Além da Dokaflex, a Doka também conta
com a mesa voadora Dokamatic, que € equi-
pada com um sistema denominado DoKart
Plus, um equipamento operado por um Unico
trabalhador que viabiliza o reposicionamen-
to horizontal para a se¢do de concretagem
seguinte. De acordo com o diretor técnico da
Doka Brasil, 0o modelo Dokamatic permite
rapida adaptagdo a geometria, altura e espes-
sura da laje. “Isso ocorre por meio de cabegas
basculantes, que sao facilmente deslocaveis”,
diz. “Mas também oferece grande versatili-
dade, pois é possivel realizar o escoramento
tanto com escoras, como com mddulos ou
torres de carga.”

Solugdes garantem maior produtividade me
versatilidade as operacoes

'1.____

Caixa separadora possui

sensores de alerta

A Hydro Z apresenta ao mer-
cado seu novo modelo de caixa
separadora de agua e éleo. Com
capacidade de tratar 12 mil litros
de efluentes oleosos por hora, o
sistema compacto Super Flow
oferece como diferencial uma
area especifica para instala¢do
de sensores, que alertam sobre
a necessidade de limpeza do
equipamento.

Serra de fita realiza

cortes com apenas
uma lamina

A serra de fita bimetalica 3857
da Bahco apresenta ampla diver-
sidade de cortes, especialmente
pelo novo formato de dente pa-
tenteado pela fabricante. Indica-
da para varios tipos de materiais,
a ferramenta possui apenas uma
lamina e ponta do dente em
Mg2, garantindo — segundo a
empresa — melhor desempenho
de corte e longa duracdo.
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Serra de sabre universal
eletroportatil

Indicada para montagem,
desmontagem e reparacdo, a
serra de sabre universal REMS
Puma VE pode realizar corte em
materiais como madeira, pallets,
metal, azulejos, ladrilhos, cimen-
to ceramico, fibra de carbono e
outros. Com 3,8 kg, a ferramenta
conta com um sistema antivibra-
¢ao, placa de apoio ajustavel e
motor universal de 1.300 W.

Ferramentas possuem

selo de aprovacao VDE
Utilizados em linhas vivas, os
alicates e chaves de fenda da

Famastil contam agora coma
certificagdo europeia VDE de
seguranca e qualidade. Com
isso, as ferramentas passam

a ser verificadas em quesitos
como resisténcia a impactos,
eletricidade, retardamento de
chamas, aderéncia do isolamen-
to e pressao, garantindo maior
seguranga ao Usuario.
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TOTALMENTE COMPOSTA EM
. LAJEMACICAPLANA ECOM
® . BAIXAINCIDENCIA DEVIGAS”

Doka: www.doka.com
Mills: www.mills.com.br
Ulma: www.ulmaconstruction.com.br

g8 COMPACTOS Y HERRAMIENTAS
Vuelo certero de productividad

Segun Associagéo de Empresas de Formas e Escoramentos (Abrasfe), la solucion denominada mesa
voladora consiste de un sistema que une la forma de la laja y el apoyo en una estructura monolitica, lo
que posibilita la retirada de la forma y la transferencia de un conjunto entero para la proxima laja que serd
hormigonada. La solucion garantiza alta productividad, pues, fras la preparacion del hormigon, la mesa
puede ser refirada y desplazada por grua hacia el proximo pavimento para ejecucion de la laja siguiente.

En general, su utilizacion es indicada para trabajos con plazos de ejecucion cortos o hasta mismo
en obras con procesos repetitivos, tanto verticales cuanto horizontales, permitiendo mayor agilidad en
el montaje y la retirada de la forma. Dichos equipos son aplicados principalmente en grandes lajas
planas, que pueden tener nervaduras, pueden ser macizas o con tensiones previas para aumento de
resistencia, sin interferencias de vigas internas y de vigas de borda.

Una vez en la obra, las mesas voladoras son montadas y posicionadas segun el proyecto estructural
previamente establecido. Terminado el tiempo de cura del hormigdn, se realiza el nuevo apoyo. O sea,
fras la retirada de las formas de una etapa, el proceso de ejecucion sigue con el izamiento por grua del
conjunto, que es posicionado en el nivel superior de la laja (en el caso de repeticion vertical) o hasta
mismo deslizado hacia adelante (en la repeticion horizontal).
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AEXCELENCIADOSETOR

A revista M&T impacta um universo de
leitores altamente qualificado nos setores de
construc¢ao e mineracao do pais.

MAMUTENCAD & TECHOLOGIA

Consulte-nos sobre o calendario anual e
garanta a exposicao de sua empresa em 2014.

GARANTA JA SEU ESPACO

11 3662-4159
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Mudanca de comportamento
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Para dimensionar
a evolucdo

da sociedade
brasileira

como um todo

€ necessario
monitorar nosso
comportamento e
comprometimento
coletivos”

% REVISTA M&T

omo é possivel identificar sinais de que um pais estd evoluindo? No
Brasil, mesmo com o crescimento econdmico e a inclusdo de cerca
de 40 milhdes de pessoas a classe média na Ultima década, é dificil
afirmar que o bem-estar social acompanha o ritmo da economia.

Para auxiliar na reflexdo sobre a evolucdo da sociedade, é pos-
sivel encontrar uma referéncia interessante nas metodologias que organiza¢oes
como a ONU e o Banco Mundial utilizam para monitorar o impacto social de
projetos aplicados em comunidades carentes. Segundo esses 6rgdos, o principal
problema detectado é o fato de que, muitas vezes, o resultado sé é perceptivel
ao final do projeto, quando pode ser tarde demais para qualquer acdo paliativa,
principalmente quando o projeto ndo alcangou o seu objetivo.

O fato é que tal necessidade de aferi¢do criou alguns instrumentos de monito-
ramento que associam o sucesso do programa as mudangas comportamentais da
populagao envolvida, ao invés de monitorar apenas aspectos fisicos dos projetos.
Isso ocorre porque, mesmo realizando os investimentos fisicos, se ndo houver uma
mudanca comportamental (para, por exemplo, realizar a necessaria manutencao
dos equipamentos publicos), o investimento realizado é rapidamente perdido.

Esta correlacdo entre a mudanca comportamental e a manutencgao dos benefi-
cios gerados tem sido a melhor opcdo para assegurar resultados duradouros aos
programas sociais. Se aplicarmos tal conceito a sociedade em geral, veremos que
- na medida em que o palis e 0s recursos crescam — teremos de passar pelo mes-
mo desafio de assegurar permanéncia aos ganhos e beneficios.

Portanto, para dimensionar a evolugao da sociedade brasileira como um todo
é necessario monitorar nosso comportamento e comprometimento coletivos. E,
nesse ponto, o problema de fundo aparece, pois ainda falhamos em obter uma
evolucao significativa e relevante em nosso pafs. O trato da maquina publica, ges-
tdo de recursos financeiros, manutencao de equipamentos publicos, qualidade
dos servicos em geral e muitos outros aspectos indicam que o comportamento
coletivo nacional precisa evoluir. E muito.

Quando medimos nosso desempenho na educagao, na politica ou na saude,
constatamos que o pals permanece em retrocesso. Ou seja, mesmo avangando
em termos econémicos, se o comportamento ético coletivo ndo evoluir, ndo ha-
vera beneficios reais para a sociedade.

A evolucédo global de uma sociedade também é um processo qualitativo, ndo
apenas quantitativo, que sozinho pode assegurar apenas que nos tornemos maio-
res, mas ndo melhores. Para comecar nossa caminhada nessa direcéo, felizmente ja
dispomos de metodologias que asseguram um monitoramento eficiente de uma
imperativa mudanc¢a comportamental.

*Yoshio Kawakami
¢é consultor da Raiz Consultoria e diretor técnico da Sobratema



O mercado de betoneiras agora conta com a Bosch Rexroth!

Bosch Rexroth agora também oferece solucdes inteligentes para os fabricantes de betoneiras. Em parceria com a
Convicta, a Bosch Rexroth desenvolveu as bombas série A4AVTG e motores A2FM, para circuitos fechados TN 90.
Noés oferecemos as melhores alternativas do mercado, mais compactas, mais leves e que suportam pressdes até
400bar.

Com as nossas solucdes vocé garante um funcionamento perfeito do seu veiculo, e também pode reduzir em até
10% a rotacao do motor, diminuindo assim o consumo de combustivel. Essa reducao sé é possivel gracas a
possibilidade de aplicarmos motores com TN 80, operando com maiores pressdées e mantendo as mesmas
especificacdes de torque.

Conte com as aplicacdes energeticamente eficientes da Bosch Rexroth. Contate nossos especialistas!

Bosch Rexroth Ltda.
boschrexroth@boschrexroth.com.br The Drive & Control Company Rex rOt h
www.boschrexroth.com.br Bosch Group
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