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EDITORIAL

publicacdo que vocé tem em maos é uma
edicdo historica da revista M&T. No
momento em que a agora denominada
Associacdo Brasileira de Tecnologia para
Construcdo e Mineracdo completa 25

anos de existéncia, a publicagdo - que é o mais antigo
programa da Sobratema, com 24 anos ininterruptos
de veiculagdo - puxa as comemoragdes ao ganhar
um novo layout, mais moderno, arejado e dinamico,
em consonancia com os novos tempos do mercado
brasileiro de equipamentos e do prdprio pais, agora
mais confiante, confiavel e promissor.

A nova identidade visual esta integrada a uma renova-
¢do institucional mais ampla, como pode ser conferido
na mudanca da razdo social da Sobratema e nas novas
logomarcas da Associacdo e de seus diversos programas,
mas também nos abrangentes planos de insercdo social
desenvolvidos pela entidade.

Nessa linha, a publicacdo apresenta ao leitor novas
secdes, passando a acompanhar os setores agricola, de
ferramentas e de equipamentos compactos, expandindo

Um marco para os
25 anos da Sobratema

consideravelmente seu leque editorial e o universo de
equipamentos, empresas e tecnologias tradicionalmente
retratado em suas paginas.

Além das novas areas abordadas, a M&T traz mais um
presente ao seu leitor - que é a razdo de existéncia da
publicacdo e a tem acompanhado por quase um quarto
de século - com a veiculagdo de uma série inédita sobre a
histéria das maquinas de construgdo, um projeto antigo
da revista que finalmente vem a tona a partir desta edi-
¢do. Em 2013, o leitor também podera acompanhar uma
secdo mensal comemorativa do aniversario da Sobrate-
ma, com entrevistas e fatos da sua ja longa histoéria, cul-
minando na edi¢do de setembro, data de sua fundacao.

Por tudo isso, o momento é de comemorar e preparar-
-se para os proximos 25 anos, divulgando informagdes
técnicas e de mercado com a mesma exatiddo e respon-
sabilidade de sempre para, cada vez mais, consolidar-se
como a maior publica¢do do setor de equipamentos para
construcdo e mineragdo no Brasil.

Claudio Schmidt
Presidente do Conselho Editorial

Un marco para los 25 anos de Sobratema

La publicacion que usted tiene en manos es

una edicion histérica de la revista M&T. En el
momento en que la ahora denominada Associa-
¢do Brasileira de Tecnologia para Construgdo
e Mineragdo completa 25 arios de existencia, la
publicacién - que es lo mds antiguo programa
de Sobratema, con 24 afios ininterruptos de vei-
culacion - lidera las comemoraciones al ganar
una nueva configuracién, mds moderna, aireada
y dindmica, en consonancia con los nuevos tiem-
pos del mercado brasilefio de equipos y del mis-
mo pais, ahora mds confiante, fiable y promisor.
La nueva identidad visual estd integrada a
una renovacién institucional mdas amplia, como
puede ser confereido en el cambio de la razén
social de Sobratemay en las nuevas logomarcas

de la Asociacién y de sus diversos programas,
pero también en los abrangentes planes de in-
sercion social desarrollados por la entidad.

En esa linea, la publicacién presenta al lector
nuevas secciones, pasando con acompaiiar los
sectores agricola, de herramientasy de equipos
compactos, expandiendo considerablemente su
abarfiico editorial y el universo de equipos, em-
presas y tecnologias tradicionalmente retrata-
do en sus pdginas.

Ademds de las nuevas dreas abordadas, M&T
trae mds un regalo a su lector - que es razon
de existencia de la publicacién y la que tiene
acompariado por casi un cuarto de siglo - con
la veiculacion de una serie inédita sobre la
historia de las mdquinas de construccion, y un

proyecto antiguo de la revista que finalmente
se concretiza a partir de esta edicion. En 2013,
el lector también podrd acompariar una secci-
6n mensual conmemorativa del aniversario de
Sobratema, con entrevistas y hechos de sua ya
larga historia, culminando en la edicién de sep-
tiembre, fecha de su fundacion.

Por todo eso, el momento es de conmemorar
¥ prepararnos para los préximos 25 ariios, di-
vulgando informaciones técnicas y de mercado
con la misma exactitud y responsabilidad de
siempre para, cada vez mds consolidarse como
la mayor publicacién del sector de equipos para
construccion y mineria en Brasil.

Claudio Schmidt

Presidente del Consejo Editorial
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Usinas preparam a frota para a proxima safra

MERCADO DE AZUCAR Y ALCOHOL
Usinas preparan la flota para la proxima cosecha

MAO DE OBRA
A inadiavel tarefa
da qualificacao
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La inaplazable tarea de
la calificacion

TERCEIRIZACAO
Quando vale a pena
repassar a manutencao
SUBCONTRATACION

Cuando vale la pena repasar
el mantenimiento
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DRAGAGEM

A tecnologia mais adequada
para cada tipo de projeto
DRAGADO

La tecnologia més adecuada
para cada tipo de proyecto

(Foto: Usina Ester).
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TABLA DE COSTOS
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TABELA DE CUSTOS

Capa: Equipamentos realizam a preparagao do talhdo
em lavoura de cana-de-actcar no interior de Sao Paulo

MOMENTO

CONSTRUCTION

Saldes exclusivos ganham
destaque em evento
MOMENTO CONSTRUCTION

Salones exclusivos ganan
destaque en evento

A ERA DAS MAQUINAS

A historia dos equipamentos
de construcao

LA ERA DE LAS MAQUINAS

La historia de los
equipos de construccion

ENTREVISTA

“0 Brasil continua melhor
do que os outros mercados”
ENTREVISTA

“Brasil sigue siendo mejor
que otros mercados”

COMPACTOS & FERRAMENTAS

Mercado em alta

COMPACTOS Y HERRAMIENTAS
Mercado en alta
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PAINEL

Schulz expande
linha de

compressores

A Schulz ampliou sua linha de
produtos para manutengao de vei-
culos pesados com a incorporagdo
de versdes de um ou dois cilindros,
voltados para os sistemas de
freios de produtos da Agrale, Ford,
Iveco, Mercedes-Benz, Scania,
Volare, Volkswagen e Volvo. Outra
novidade sdo os compressores es-
peciais para implementos agricola-
-rodovidrios, criados a partir das
necessidades especificas como o
transporte de cana-de-aguicar no
interior paulista e a colheita de
graos no Centro-Oeste.

Made in Brazil

A JCB comegou a fabricar localmente a retro-
escavadeira 4CX, que é vendida no pais desde
1996. Segundo a empresa, a mdquina tem boa
receptividade no mercado por integrar atributos
de uma pa carregadeira com os diferenciais de
uma retroescavadeira. e

WEBNEWS

Laguna amplia
portfélio de pneus

Em parceria com a Titan, a Laguna
passa a comercializar pneus OTR e
industriais voltados para os setores
portuario, agricola, de construgdo
e terraplenagem. Os equipamentos
atendidos incluem motoniveladoras,
carregadeiras, empilhadeiras de con-
téiner e caminhdes articulados e de
chassi rigido para minérios. Segundo
Felipe Moblize, diretor da Laguna, a
parceria proporcionara maior agi-
lidade na entrega e pds-venda dos
produtos. “A Titan investiu bastante
no mercado brasileiro e queremos
ajudar a empresa a se estabelecer no
pais”, diz ele.

Cat desenvolve
carregadeira

lunar

Por encomenda da NASA, a Ca-
terpillar estd desenvolvendo uma
carregadeira multiterrenos para
operagOes de mineragdo na lua.
Segundo a empresa, a maquina
podera ser operada remotamen-
te, por meio de camera on-board,
ou mesmo ser pré-programada
para operar de forma autbnoma
na superficie lunar. Na Terra, a
tecnologia poderd ser implanta-
da em maquinas que atuam em
minas subterraneas e em outros
ambientes téxicos, sem a neces-
sidade de operadores.

P
Fabrica

A Randon Implemen-
tos anuncia nova
fabrica em Araraqua-
ra (SP), com previsdo
de investimentos de
até R$ 500 milhdes e
funcionamento pleno
em 2017.

Energia

O Grupo Baram
entrou no mercado
de microgeragao

de energia com

o langamento da
Baram Energy. A
empresa inicialmen-
te produzira até 100
equipamentos/ano.

REVISTA M&T

Materiais

Acessibilidade

Expansao

No inicio do ano, a
Caterpillar anunciou
a abertura de mais
duas fabricas na
China, uma para
teste de protdtipos e
outra para a fabrica-
Gao de carregadeiras
sobre rodas.

Mineracao
Os investimentos no
setor mineral brasi-
leiro devem chegar a
USs 75 bi entre 2012
€2016.S6 em 2011,

o setor atingiu uma
produgdo recorde de
US$ 50 bi (+28%).

Segundo a Abramat,
aindustria de mate-
riais para construcao
tem uma expectati-
va de crescimento
de 4,5% nas vendas
do setor para o ano.
Em 2012, 0 avango
foi de 2%.

Ampliando sua drea
de atuagao, a Palfin-
ger anuncia o ingres-
S0 no segmento de
elevadores elétricos
automotivos, com
perspectiva de cres-
cer 8% em2013.
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PAINEL

ESPACO SOBRATEMA
LOGOMARCAS

Em comemoragdo aos seus 25 anos,
a Sobratema modernizou a logomarca

de todos os seus programas e produtos.
Mais arrojada, a nova identidade visual
reflete a evolugdo do setor da construcao
e mineragdo ao longo do ultimo quarto de
século.

. . MANUAIS
ZF investe em infraestrutura Os novos langcamentos abordam guin-

e tecnologia no Brasil dastes sobre esteiras e manipuladores
Fabricante de componentes para varios setores industriais, a ZF investira telescépicos. O objetivo do projeto ¢

R$ 532 milhdes em infraestrutura e tecnologia no Brasil até 2016. Os principais contribuir para a difusao de informagges

focos concentram-se na construcdo de uma nova fabrica para componentes técnicas e legais dos principais equipa-

de metal-borracha e plastico, uma linha de montagem de transmissdes para mentos utilizadqs nos setores qe constru-

caminhdes e 6nibus, uma linha de eixos agricolas e um centro de desenvolvi- Gdo, montagens industriais e mineragdo.

mento de protétipos. Mais informag¢des em:
www.sobratema.org.br/Normalizacao

WORKSHOP
Com o tema “Movimentacao vertical
e trabalhos em altura”, o Sobratema

A Volvo CE estd investindo cerca de US$ 10 Workshop acontecera no dia 3 de abril,
milhdes na implantacdo de uma nova manufatura no Centro Britanico Brasileiro (SP). O pro-
de maquinas SDLG no Brasil. Segundo a fabrican- grama inclui palestras sobre elevadores
te, serdo produzidos quatro modelos de esca- de cremalheira, plataformas de trabalho e

vadeiras de esteira, cobrindo as classes de peso andaimes. InscrigGes no site:
entre 13,8 t e 24,3 t. Localizada no complexo de www.sobratemaworkshop.com.br
Pederneiras (SP), a nova estrutura produzird 120
unidades/ano. MISSOES

Em sua préxima missao técnica, a
Sobratema levard empresdrios e profis-
sionais a maior feira mundial do setor da
construcdo. A Bauma 2013 (Feira Interna-
cional de Maquinas, Veiculos, Materiais e
Equipamentos para Obras e Constru¢des)
acontecera entre 15 e 21 de abril, em Mu-
nique. Reservas em:
www.sobratema.org.br/MissoesTecnicas

JLG inaugura novo CD

Com um quadro de funcionarios 40% maior, o
espago de 11 mil m*> em Indaiatuba (SP) inclui
agora uma nova area de estocagem,

além de dois novos call centres para
pecas e servicos e uma drea de
treinamentos para clientes
das dreas derental e AGENDA OPUS
construgao. Cursos em fevereiro

18-22  Curso de Rigger — IDH — Sede da
Sobratema

25-27  Curso de Gestdo de Frotas — Sede da
Sobratema

28-01  Curso de Gerenciamento de Manu-
tengdo de Frotas — Sede da Sobratema

REVISTA M&T




Faturamento da Gargalo

Romac cresce 35% . .
Distribuidora das marcas Bomag e Doosan, a Romac encer- Os gTandeS tnvesti-

rou 2012 com um crescimento de R$ 35 milhGes no faturamento mentos em infra estru-

em rela¢do ao ano anterior. Com as unidades de Biguaqu e . .
Chapecd ja representando 19% de sua renda total, a empresa tura exigem r equallﬁ-

: 4 « -
deve ?bnr outros porjt(?s de ve'nda na regido Sul. “Tracamos um cacado de trabalhadores
planejamento estratégico que inclui a abertura de uma nova

filial em Caxias do Sul (RS) e outra em Cascavel (PR)”, antecipa e a volta Signiﬁcativa dos engenheiros
Jefferson Recus, diretor administrativo da Romac. ao setor, e isso s6 deverd ocorrer quando

__a-::w“ "

N~

as universidades comecarem a injetar no

mercado os estudantes que ingressaram nos
cursos da drea nos ultimos quatro a seis
anos.” Roberto Gerab, diretor da Kallas,
incorporadora que integra o consorcio
responsdvel pela ampliacdo do aeroporto de
Manaus (AM).

(Leia reportagem sobre mdo de obra na construcdo na pdg. 22).

NOVO BRITADOR CONICO =%
HIDRAULICO SERIE SX / SXE}

BRITADOR SOBRE ESTEIRA " 3 o JE
O Primeiro Britador sobre Esteira ' \K
100% fabricado no Brasil.

Rodovia SP 135. Km 16.5 - Sertdozinho - Piracicaba / SP www.bercam.com.br +55 (19) 3429 0033

Ajudando a construir
o Brasil e o Mundo



PAINEL

Calculadora mede

contaminacao

A Atlas Copco disponibilizou uma
ferramenta inédita para quantificar

o impacto de vazamentos em
equipamentos de energia portatil sobre
0 meio ambiente. A calculadora simula

a velocidade com que o éleo cai do
gerador e projeta seu impacto potencial.
A ferramenta pode ser acessada em:
www.blogar.ind.br/portateis/posts/37

Locar anuncia investimentos

A Locar langou um
programa de investimen-
tos de R$ 150 milh6es em
equipamentos, incluindo
plataformas aéreas,
maquinas para transpor-
te especial, guindastes
e andaimes. “Para 2013,
0 cenario estd bem mais
otimista, pois ja temos
varios contratos firma-
dos”, projeta Julio Eduar-
do Simdes, presidente
da empresa.

Foco O empresdrio ndo pode ficar

preso em uma gangorra, em
que investe para aumentar a
producao e, no ano seguinte,

o mercado cai. Ele jd estd
vacinado, mas até isso também
depende de planejamento.

Paulo Eduardo Ruschel de Souza,

diretor da Soprano Hidrdulica

(leia reportagem na pag. 40)
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FEIRAS & EVENTOS
FEVEREIRO

Concrete and Masonry
Construction Event

Local: Las Vegas Convention
Center - Las Vegas - EUA
Data: 5 a 8/02

Estratégias e Tecnologias
em Servicos e Suportes
Local: Milenium Centro de
Convencdes - Sao Paulo/SP
Data: 25 a 27/02

5° Férum Nacional para
Geragao de Energia Edlica
Local: Estanplaza International
—S&0 Paulo/SP

Data: 26 a 28/02

Local: Parque de Exposicdes
Floriano Varejao - Serra/ES
Data: 26/02 a 1°/03

Vermeer inaugura

nova filial

O novo prédio da empresa em Va-
linhos (SP) tem 6.250 m? e centraliza
escritdrios, oficina de manutencao,
drea para estoque de pecas e aces-
sorios de equipamentos das linhas
de agricultura, florestal, escavagao
especializada e infraestrutura.

ERRATA

Por um erro de montagem, na
reportagem “Rotinas de conser-
vagao em guindastes”, publicada
na secao Manutengdo da edi¢do n°
163 (novembro), as paginas 80 e 84
estdo trocadas.




Petrobras anuncia Diesel S-10
No dia 1° de janeiro, a Petrobras lancou em todo o pais o
Diesel S-10, combustivel com baixissimo teor de enxofre que
substitui integralmente o Diesel S-50. Segundo a empresa, o
novo combustivel j esta disponivel em quase seis mil postos
de servico, sendo mais de 2.400 postos da prépria Petrobras.

WEICHAI POWER

1 0 0 s de \ O
A empresa Weichat, fundada em 1948, possul maks de 50,000 colaboradores em diver-
B0s continantes, incluindo subshdidnas na Ewropa, Aménca do Norte, Sudesie Asid
anira outros.
Atualmente. possul centros operacionais nos Estados Unidos, Franga e Cingapura, as-
cribdrios comerciats em 22 pajses, além de mais ce 100 postos de servigos aulorizados
a0 redor do mundo
O produtos Weichai sfo comercializados em mais 80 paises & o Grupo Weichai & lider
mundial tante na producio como na comercializacio de motores de combusido e de
caixa da cambio de alto desempanho
0 Grupo Weichai conta com 7 centros de pesquisas localizadas na Chana, Franga & nos
Estados Unidos, formando uma plataforma integrada de produgo e pesquisa de produ-
tos inovadores de Gitima geragSo. FPrincipalmenta em areas como desenvolvimento de
maotor, cdmbio, eixo & caminhdo, por meio do conceito de “sistemna trem de forga®, uli-
lizado exclusivamente nos produtos Weichai
Visando a internacionalizagio, o Grupo Weichai, com foco na fecnologia de ponia do
motor & do sistema trem de forga, busca atingir o nhvel maximo de excel&ncia como for-
necedor global de equipameantos de qualidade com vantagens singulares e estar entre as
500 maiores empresas do mundo

Lideranga Absoluta em Sistemas de Poténcia

Empenhada em se tomar lider mundial no formecimento de matanes ¢ sistema de poténcia, a Weicha
possul uma Enha completa de motones de midia & alta rotegio na faiva de poléncia de 20cy & 10.000cy
com capacidade adequada para suprir a5 exgéncias ambisntais de emissfes do poluentes, inclushve
EURD-S, Os produios poderdo ser amplamente wilizades nos veicuios comercias, equipamentios de
construglo, méguinas agricctas, embarcagtos o grupes de geradons

Pottneia para Gaminnies Poléncia par Velcuos

Ritmo ascendente
Elaborado pela Fundacdo Getulio Vargas (FGV), o estu-

do “Sondagem da Constru¢do” demonstra que o nivel de
confianga no setor de infraestrutura vem ganhado f6lego. No
trimestre encerrado em dezembro, diz o estudo, a confianga
no segmento de obras vidrias estava 7,4% acima do patamar
registrado no mesmo periodo de 2011.

T

Arucn

WEICHAI

Grupd do Gemdones

Escrithrio da filal no Erasit: nmnqmm 1 187542-7 065 E-mmil: braswschmgliyihcs com cn wew. wachi com
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PROJEGAO DO GOVERNO FEDERAL APONTA CRESCIMENTO DA SAFRA QUE
SERA COLHIDA EM 2013, LEVANDO PRODUTORES SUCROALCOOLEIROS A
PREPARAR MINUCIOSAMENTE OS EQUIPAMENTOS MOVEIS PARA OBTER A
MAXIMA PRODUTIVIDADE NO PLANTIO E NA COLHEITA DE CANA-DE-AGUCAR

FOTOS: USINA ESTER

._ L

ntre dezembro e janeiro - periodo de realiza-
Eqéo desta reportagem - as usinas sucroalco-
oleiras da regido Sudeste, a maior produtora
de cana-de-agucar do pais (veja quadro na pag. 14),
estavam em periodo de entressafra. Esse intervalo,
improdutivo a primeira vista, foi justamente o esco-
lhido pela reportagem da M&T para acompanhar um
processo menos perceptivel do mercado sucroalcoo-
leiro, mas de extrema importancia para as usinas: a
manutencao dos equipamentos utilizados no plantio
e na colheita. Inaugurando a cobertura de um novo
segmento na publicacdo, o leitor podera acompanhar
nas préximas paginas como as empresas aproveitam
a entressafra para preparar o parque de maquinas da
safra seguinte, a partir da experiéncia da Usina Ester,
uma das mais antigas em operacao no Brasil.

Antes disso, vale lembrar que a previsio para a pro-
xima safra é de um significativo incremento de pro-
dutividade, o que traz uma necessidade ainda maior
de um ajuste fino na manuten¢io de equipamentos,
que - se as projecoes se confirmarem - atuardo com
uma intensidade ainda maior em 2013.

E 0 que mostram dados estatisticos da Companhia
Nacional de Abastecimento (Conab), ligada ao Mi-
nistério da Agricultura, Pecudria e Abastecimento.
Para cada safra, a Conab realiza trés levantamentos,
projetando a produtividade e area de cultivacdo de
diversos setores da agricultura, entre os quais se in-
clui o da cana-de-ac¢ucar. Para a safra 2012/2013, o
levantamento do 6rgdo traz uma previsio de produ-
¢do total de 595,13 milhdes de toneladas de cana, o
que significa um aumento de 6,2% em relagdo a sa-
fra anterior, que foi de 560,36 milhdes de toneladas.
Com isso, o pais mantém-se como o maior produtor
mundial dessa commodity agricola.

REVISTA M&T 13



SUCROALCOOLEIRO

MECANIZACAO

Na Usina Ester, a proxima safra é
esperada com atenc¢do. Localizada
no interior de Sdo Paulo, mais exa-
tamente na cidade de Cosmépolis
(préxima a Americana), a empresa
abriu a sua oficina para mostrar
como realiza a manutencao de suas
colhedoras, carregadeiras, trato-
res, caminhdes e demais equipa-
mentos moveis usados na colheita
e plantio da cana-de-agucar. “Hoje,
atuamos com 85% da colheita rea-
lizada de forma mecanizada e esta-
mos comec¢ando a mecanizar tam-
bém a colheita para plantio de cana,
0 que exige que tenhamos um par-
que de equipamentos confiavel para
a operacdo”, explana Marcos Rossine
Jinior, gerente de operagdes agrico-
las da usina.

Na colheita para moagem, a me-
canizacdo atingida pela Usina Ester
estd acima da registrada no estado
de Sao Paulo, no qual, em média, a
mecanizacdo da colheita chegou a
81% em 2012, o maior indice no
pais. Esse percentual recorde da
Usina Ester decorre da moagem de
1,8 milhdo de toneladas realizada
pela empresa no ano passado. Tal
montante foi colhido de uma é&rea
de 22 mil hectares cultivados em
fazendas proprias, arrendadas e de
“Em

toda essa terra, a colheita s6 ndo é

fornecedores subcontratados.

mecanizada em regides de aclives
ou declives com mais de 18% de
inclinacdo, onde as colhedoras nao
podem operar”, explica José Ribeiro
Netto, gerente de recursos humanos
da Usina Ester.

Segundo ele, nesses locais geral-
mente a colheita manual é feita com
a cana crua, restando uma parcela

1!" FEVEREIR0/2013 - REVISTA M&T
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Patio com colhedoras desmontadas para manutengao

residual que é queimada dentro dos
parametros regulamentados pelo
Ministério da Agricultura, Pecuaria e
Abastecimento. “A nossa preferéncia
pela colheita mecanizada é justifica-
da em ndmeros”, diz o gerente. “No
processo manual, o valor de corte,
carregamento e transporte (CCT)
gira em torno de R$ 36 por tonelada,
enquanto no mecanizado esse valor
cai para R$ 21.”

Para obter um indice de meca-
nizacao tdo elevado, a Usina Ester
conta ao todo com um parque de
17 colhedoras de cana, sendo 13
proprias e o restante de fornecedo-
res. “Na frota prépria, optamos por
padronizar as colhedoras e utilizar
uma s6 marca, o que facilita a ma-
nutenc¢do no que tange a reposicdo
de pecas e, até mesmo, ao treina-
mento de mecanicos e operadores”,
informa Rossine. Na Usina Ester, as
maquinas utilizadas sdo todas da
marca John Deere.

MANUTENCAO

Em operacdo, cada colhedora pica
cerca de 600 toneladas de cana por
dia, que sdo transportadas por 57
caminhdes canavieiros, também di-
vididos entre frota propria e de pres-
tadores de servicos. “Sdo caminhdes
da faixa de 400 hp, do tipo rodotrem
(com 30 metros de comprimento) e
que transportam, cada um, 55 tone-
ladas de cana”, detalha Rossine, para
dimensionar a frota sob sua admi-
nistracdo operacional.

Para garantir a alta produtividade,
as colhedoras passam por uma siste-
matica de manutenc¢do na época de
entressafra. Rossine conta que es-
ses equipamentos sofrem alto des-
gaste na operacdo, principalmente
em seus componentes de corte ou
que tém contato direto com a palha
da cana. “A mistura de impurezas
minerais e vegetais (presentes na
palha da cana e no solo) compde
um material altamente abrasivo,

SAFRA DE CANA POR REGIAO (EM MIL TONELADAS):

Norte
Nordeste
Centro-Oeste
Sudeste

2.529
62.896
92.233
362.089
Ref.: 2011/2012
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SUCROALCOOLEIRO

que causa desgastes excessivos nas
colhedoras”, ele afirma. “Isso exige
que, a cada entressafra, nossas equi-
pes de manutencdo as desmontem
quase que completamente, visan-
do a recuperar chapas de desgaste
e chassis com solda, além de trocar
instrumentos de corte e até mesmo
realizar a manutenc¢do corretiva ou
preventiva de alguns componentes
hidraulicos e mecanicos.”

A Usina Ester conta com um siste-
ma de acompanhamento de manu-
tencdo que gera dados sobre a vida
util de componentes fechados como
motor, transmissao e componentes
agregados. Contudo, a manutenc¢do
desses itens é totalmente terceiriza-
da, pois, segundo Rossine, ja ndo ha
necessidade de se manter uma equi-
pe especializada e ferramental com
alto custo de aquisicdo para realiza-
-la em oficina prépria. “No passado,
toda a manutenc¢ido era feita aqui,
implicando em alto custo”, diz. “Hoje,
com fornecedores cada vez mais es-
truturados, ja ndo compensa centra-
lizar esses processos.”

CONHECA A FROTA DA USINA ESTER

Caminhoes rodotrem 57 (entre proprios e terceiros)
Colhedoras 17 (entre préprias e de fornecedores)
; 60 (utilizados em irrigacdo, preparacao de terreno e outras
Tratores agricolas ; ( 9aceq, preparac
atividades)
Comboios de lubrificacao e 4 (utilizados para apoiar a manutencao e abastecimento em
abastecimento campo)

Outros equipamentos méveis 4 pas carregadeiras, 2 motoniveladoras e 8 carregadeiras

J& as manutengdes preventivas, como lubrificacao e troca de filtros de ar e
6leo, sdo realizadas na prépria oficina. L4, também ha ferramental especifico
para servicos de borracharia e soldagem. “Entre mecanicos e auxiliares, te-
mos um quadro de 85 profissionais de oficina, mas como ocorre em qualquer
mercado, enfrentamos dificuldades em manter esse quadro permanentemen-
te” diz Ribeiro Netto.

QUALIFICACAO

Essa dificuldade levou a empresa a criar um programa de qualificacdo em
parceria com o Senai. Até meados de abril sera formada a primeira turma
com 16 mecanicos, todos ja contratados pela propria usina na categoria de
auxiliares. Os aprendizes passarao ao cargo de mecanicos tdo logo encerrem
o processo de treinamento, que inclui contetido programatico pratico e tedri-
co. “Os proximos passos sdo a formacdo de operadores e de mais mecanicos”,
afirma o gerente de RH.

Para Rossine, de fato a conservagao dos equipamentos exige tanto a forma-
¢do de mecanicos como de operadores capacitados. Afinal, maquinas tio es-
pecificas como colhedoras demandam uma operagdo cuidadosa e criteriosa.
Como exemplo, ele cita a sensibilidade necessaria ao operador para manter

A partir do ponto de transferéncia
de cargas, rodotrens seguem para a moagem
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o divisor de linha - uma espécie de
moinho posicionado a frente das co-
lhedoras e que serve para icar e lan-
car a cana dentro da maquina - leve-
mente sobre o solo. “Se o divisor de
linha ficar em contato constante com
o solo, ele sofrera desgaste prematu-
ro e, consequentemente, terd a vida
util bastante reduzida”, explica ele.

PROCESSOS

Para entender como a utilizagdo
das colhedoras é critica, vale deta-
lhar sua operacdo: as maquinas se
deslocam rente a plantagdo e, enquan-
to seus dois discos de corte de base
cortam o pé da cana, outros dois dis-
cos cortam as pontas. Depois, quan-
do o destino final é a moagem, a co-
lhedora recolhe a cana e a corta em

toletes de aproximadamente 15 cm
de comprimento. Mas se a colheita
tiver como objetivo a jun¢do de mu-
das para plantio, o corte da maquina
deve ser ajustado para retirada de
toletes maiores, de até 50 cm.

No caso do plantio, a colheita exi-
ge outras adapta¢des. A maquina
recebe rolos revestidos em toda a
sua parte interna com o objetivo de
proteger as mudas da area de conta-
to do equipamento. De acordo com
Rossine, o corte também deve ser di-
ferente para que a “gema” da muda
nao seja danificada. Além disso, para
obter toletes maiores também sao
feitos ajustes na distancia entre os
facoes internos da colhedora.

Seja na moagem ou no plantio, a co-
lheita mecanizada da cana-de-agucar

gera palhas, que sdo sopradas pela
propria colhedora e acabam encobrin-
do o talhdo. Em parte, essas palhas sdo
carregadas junto com a cana para se-
rem utilizadas como fonte de energia
em cogeracdo, enquanto o restante
permanece sobre o solo.

A cana cortada manualmente re-
presenta 15% da safra da usina e é
carregada em caminhdes por meio
de carregadeiras. A frota da Usina
Ester conta com oito carregadeiras,
que - é bom que se diga - ndo se
parecem em nada com as pas carre-
gadeiras utilizadas pelo mercado de
construcio e mineracgdo. “Sdo equi-
pamentos sobre rodas, dotados de
garras na ponta da langa para icar o
material a até 5 metros de altura e
despeja-lo sobre a cacamba do cami-

ENTENDA A ESTRUTURA DE UMA COLHEDORA DE CANA

CASE IH

1 DESPONTADOR — corta a palha da ponta e o palmito da cana

2 DISCO DE CORTE LATERAL — corta as pontas das canas emaranhadas

3 DIVISORES DE LINHA — separam a linha da cana das linhas adjacentes
4 ROLO TOMBADOR - inclina o feixe da cana a ser cortada

5 ROLO ALIMENTADOR - auxilia no corte de base

6 CORTE DE BASE - corta o feixe no nivel do solo

7 ROLO LEVANTADOR - levanta o feixe e leva-o para o interior da maquina
&8 TREM DE ROLOS - transportam o feixe até 0s rolos picadores

9 ROLOS PIGADORES —cortam a cana e langam os toletes no extrator primério

18 FEVEREIR0/2013 - REVISTA M&T

10 B0JO - recebe 0s toletes que saem do picador

11 EXTRATOR PRIMARIO - 2z a limpeza dos toletes

12 ELEVADOR GIRATORIO - conaduz 0s toletes até o extrator secundério
13 MESA DO ELEVADOR - faz o giro do elevador para a descarga

14 EXTRATOR SECUNDARIO - f2z a sequnda limpeza dos toletes

15 FLAP - diireciona a descarga dos toletes

16 CABINE - controle do equipamento

17 MOTOR - energia mecénica

18 SISTEMA DE ARREFECIMENTO — radioadores para admisséo de ar



Além da manutengao dos equipamentos moveis utilizados nos processos de plantio e colheita da cana-de-
aclicar, a preparagdo das usinas sucroalcooleiras para a proxima safra também inclui uma intensa atividade

de conservagéo do maquindrio industrial. Nesta imagem, registrada em Cosmaopolis (SP), soldador realiza
intervengdo em moenaa de cana da Usina Ester.
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nhdo”, comenta Rossine.

Voltando a operacdo mecanizada,
imediatamente apds o corte a cana é
transportada por um elevador para
fora da colhedora, caindo direto no
transbordo, que é composto por
uma caixa sobre rodas acoplada a
tratores para transporte da cana até
o local onde estdo posicionados os
caminhdes rodotrem. Geralmente,
esse local é chamado de “ponto de
transferéncia de carga”, a partir do
qual os rodotrens seguem carrega-
dos até a moagem.

Para atender cada frente de traba-
lho, a usina disponibiliza um cami-
nhdo de manutenc¢do equipado com
maquinas de solda para pequenas
intervencdes nos instrumentos de
corte das colhedoras, como discos
e facas, além de componentes para
atividades preventivas. Na lavoura
de cana-de-acucar, alids, as trocas de
filtro de ar e de dleo e a substituicio
do lubrificante de motor sao feitas
quase que diariamente porque, em-
bora parecam simples, as operagdes
de colheita e transporte sdo severas
para os equipamentos. No caso das
colhedoras, as palhas se misturam a
terra do talhdo e ficam acumuladas
no material rodante e nos comparti-
mentos internos das maquinas. “Por

isso, os equipamentos de corte, como
as facas na base e os facdes fiadores
internos utilizados para picar a cana,
frequentemente apresentam um des-
gaste acentuado, o que implica na ne-
cessidade de reparos sistematicos e
corriqueiros”, explica Rossine.

PREPARO

Como ja citado nesta reportagem,
a Usina Ester também comecara a
utilizar a colheita mecanizada de
mudas para plantio. Mas esse pro-
cedimento caracteriza apenas uma
parte da mecanizacdo do plantio,
que também envolve a preparacdo
do talhdo e o préprio depoésito de
mudas em covas.

Na Usina Ester, assim como em
grande parte do setor sucroalcoo-
leiro do pais, o terreno é preparado
de forma mecanizada, comecando
pelo terraceamento, no qual as mo-
toniveladoras e os tratores de esteira
preparam o terraco com as devidas
contengdes de dgua e estradas, per-
mitindo o transito dos equipamen-
tos de plantio e colheita, conforme
especifica o projeto topogréfico.

A etapa seguinte é a correcdo de
solo, na qual sdo utilizados tratores
agricolas com uma espécie de carreta
acoplada. A terceira etapa é a grada-

gem, quando sdo eliminadas as socas
de cana restantes, permitindo que o
novo plantio seja executado com efi-
ciéncia. O calcério, que corrige as qua-
lidades quimicas do solo, também é
aplicado nessa fase, quando se faz ain-
da o incremento de adubos.

A fase seguinte envolve a aplicacio
de fertilizante. Para isso, os tratores
sdo novamente dotados de imple-
mentos especificos, como o sulcador
ou a prépria plantadora.

Enquanto a Usina Ester se prepa-
ra para iniciar o processo mecani-
zado pela colheita, algumas usinas
sucroalcooleiras ja atuam na me-
canizacdo de outras etapas, como
o plantio. Nesses casos, o processo
padrido é o transporte das mudas
retiradas até a frente de trabalho,
onde sdo despejadas em um equi-
pamento denominado plantadora.
Fornecida pelos principais fabri-
cantes de equipamentos agricolas,
essa maquina é composta por ca-
cambas de tamanhos variados pu-
xadas por tratores agricolas, que
despejam a muda no talhdo con-
forme a distancia pré-programada
entre as covas.

Fontes:
Conab: www.conab.gov.br
Usina Ester: www.usinaester.com.br

Mercado de azucar y alcohol

Entre diciembre y enero — periodo de realizacion de este reportaje —
las usinas de azicar y alcohol de la region Sureste, la mayor productora
de caria de aztcar del pais (véase cuadro en la pdgina 14), estaban en el
periodo entre dos cosechas. Ese intervalo, improductivo a primera vista,
fue justamente el seleccionado por el reportaje de M&T para acompariar
un proceso menos perceptible del mercado de aztucar y alcohol, pero de
extrema importancia para las usinas: el mantenimiento de los equipos
utilizados en la plantacion y en la cosecha. Inaugurando la cubertura de
un nuevo segmento en la publicacion, el lector podra acompariar en las
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Usinas preparan la flota para la proxima cosecha

proximas pdginas como las empresas aprovechan el periodo entre dos
cosechas para preparar el parque de maquinas de la zafra siguiente,
a partir de la experiencia de Usina Ester, una de las mds antiguas en
operacion en Brasil.

Antes de eso, vale recordar que la prevision para la proxima cosecha
es de un significativo incremento de productividad, lo que trae una ne-
cesidad todavia mayor de un ajuste fino en el mantenimiento de equipos,
que — si las proyecciones se confirmaren — actuaran con una intensidad
todavia mayor en 2013.
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Adquira ja a sua Carregadeira ZL30H e Escavadeira XE210.
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garantia de pronta entrega e assisténcia técnica em todo o pais.

CARREGADEIRA
XE210 ZL30 H

Peso operacional: 21.500 kg Peso operacional: 10.600 kg
Motor: Isuzu Mator: Cummins
Sistema hidraulico: Kawasaki Capacidade da cacamba: 1,8 m*

PROCURE A REVENDA MAIS PERTO DE VOCE.
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MAO DE OBRA

Com o avan¢o da economia brasileira, a mao
de obra especializada tornou-se um gargalo para
mercado brasileiro da construcdo, sendo que a
operacao das maquinas e o treinamento adequado
ocupam papeis de destaque nesse cendrio de insu-
ficiéncia de pessoal.

Segundo a mais recente Sondagem da Indus-
tria da Construcdo, publicada pela Confederagdo
Nacional da Industria (CNI) em setembro do ano
passado, a falta de mao de obra qualificada ainda
é o principal problema enfrentado pelas constru-
toras brasileiras. O problema foi apontado por

REVISTA M&T

A INADIAVEL TAREFA
DA QUALIFICACAO

DEFICIT DE MAO DE OBRA ESPECIALIZADA E HOJE O PRINCIPAL GARGALO
DA CONSTRUCAO, FAZENDO COM QUE FABRICANTES E INSTITUICOES
CRIEM PROGRAMAS DE TREINAMENTO PARA SANAR ESSA LACUNA

61,7% dos entrevistados na pesquisa, que duran-
te o més de outubro de 2012 reuniu e analisou da-
dos sobre 465 companhias de diferentes portes,
com atividades concentradas em construcio de
edificios, infraestrutura e servicos especializados.
0 estudo da CNI nao especifica os profissionais
mais requisitados nos canteiros de obras, mas a
M&T foi a campo ouvir profissionais que atuam
diretamente com a questdo para dimensionar o
tamanho do gap - e suas possiveis solugdes - de
operadores de maquinas de construcdo e de cur-
sos de capacitacdo atualmente existente no pais.
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De saida, o problema tem uma l6gi-
ca incontornavel. Como pontua Wil-
son de Mello Junior, diretor do Insti-
tuto Opus, que cita dados do Estudo
de Mercado da Sobratema, somente
no ano passado foram incorporados
29.760 equipamentos pesados a frota
de maquinas no Brasil, e outras 33.350
unidades devem chegar em 2013.

Sé na area de plataformas aéreas de
trabalho, uma das que mais crescem
no pais, o nimero de equipamentos
em operacdo é de cerca de 20 mil ma-
quinas. Elas ingressaram no pais nos
ultimos cinco anos, sendo que, so-
mente em 2011 e 2012, foram vendi-
das cerca de 10 mil unidades, equiva-
lente ao volume total comercializado
no pais entre 2007 e 2010.

“Se consideramos apenas um turno
de operacio, precisariamos ter, pelo
menos, 0 mesmo numero de novos
operadores e de maquinas ingres-
santes”, compara Mello Junior. “Mas
o ritmo de crescimento do parque

de maquinas é evidentemente muito
maior que o da formagio de opera-
dores”, diz o especialista, ressaltan-
do que o pais ainda ndo consegue
formar adequadamente essa quanti-
dade de profissionais.

FABRICANTES

Felizmente, ja existem algumas ex-
periéncias que podem apontar ca-
minhos. A Ciber Equipamentos Ro-
doviarios, por exemplo, representa
um grupo relativamente novo no que
tange ao treinamento de operadores
para equipamentos mdveis: o de fabri-
cantes. Assim como outras do setor, a
empresa oferece um programa de trei-
namento de operagdo que inclui aulas
tedricas e praticas em maquinas reais
ou simuladores.

“Centrados em nosso portfélio, os cur-
sos englobam instrugdes de aplicagdo,
manuseio, manobras, carga e descarga,
seguran¢a operacional e manutengdo
para cada categoria de maquina’, diz Derli
Macagnam, gerente de treinamento da

empresa, salientando que o certificado
s6 é emitido ap6s 40 horas de aula e sob
condicio de que o aluno obtenha as notas
de avaliagdo requisitadas pelo programa.

Para ele, o namero de treinamentos
de operadores sé vai aumentar no pais
se as empresas contratantes e com-
pradoras de equipamentos passarem
a exigir certificacdo. “Nesse sentido,
ja percebemos um cuidado maior nas
mineradoras e, mais recentemente,
em algumas construtoras maiores,
que também comecam a agir dessa
maneira”, diz Macagnam.

Fabricante de plataformas aéreas,
a Haulotte realiza treinamentos para
uma vasta gama de empresas que
atuam em diversos ramos da indus-
tria brasileira, como metaldrgico, de
petréleo e gas, de construgao civil e
outros. “Fomos a primeira fabricante
certificada pelo Ipaf no Brasil e, atual-
mente, nosso Centro de Treinamento
tem padrdo internacional compativel
com a ISO 18.878”, diz Alexandre Vac-
cari, coordenador de treinamentos da
Haulotte do Brasil.

Pra sua construcao
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MAO DE OBRA

Detalhando as exigéncias qualitativas dos cursos, o coor-
denador destaca que a carga horaria é definida de acordo
com o numero de participantes dos cursos e que os treina-
mentos sdo programados de tal forma que ndo haja exce-
dente do niimero de alunos por instrutor.

Para Vaccari, o crescimento acentuado da utilizagdo
de plataformas aéreas nos ultimos anos agravou a ca-
réncia de operadores de equipamentos qualificados no
pais, levando fabricantes e institui¢cdes do setor - alar-
madas - a tentar reverter o quadro por conta propria,
criando e aperfeicoando seus programas de treinamen-
to técnico intensivo.

ENTIDADES

Com tal necessidade, outros esfor¢cos também se dio
no ambito institucional. Voltada para a formacdo de
profissionais, a Federagdo Internacional de Plataformas
Aéreas (Ipaf) ja oferece no pais um padrio internacio-
nal de treinamento que é reconhecido pelo Powered Ac-
cess License, de quem é representante. Segundo Antdnio
Barbosa, diretor-geral da se¢do brasileira da entidade, o
curso atual tem carga de oito horas, entre atividades pra-
ticas e tedricas. “Somente em 2012, formamos cerca de
400 operadores de plataformas aéreas”, diz ele. “Mas o
objetivo é certificar mil em 2013

No Instituto Opus, por usa vez, que ja capacitou cerca
de cinco mil operadores em diversas categorias de equipa-

mentos, o certificado sé é emitido apds o aluno passar pe-
las provas de conhecimento pratico e teérico, sendo que a
nota média de corte é sete, reprovando automaticamente
o aluno que obter menos de cinco. “Nossos cursos variam
de 16 horas - nos quais certificamos apenas a aptiddo do
operador - até 80 horas, para atualizacdo de profissional
ja experiente, mas que ndo teve uma formacio inicial ade-
quada”, explica Mello. “Ja para a formagdo completa de um
novo operador, o curso pode ter de 160 a 240 horas.”

Mas o diretor adverte que nio se trata de uma mera
questdo de carga horaria, mas também de imprimir qua-
lidade a formacgao. “Criamos nossos proprios parametros,
pois, nesse aspecto, a legislacdo brasileira é muito genéri-
ca, exigindo apenas que o profissional seja capacitado por
um instrutor habilitado sem especificar como deve ser
essa habilitacdo”, avalia. “Na lei, ndo se define nimero de
horas de treinamento, contetido programatico e, tampou-
co, critérios de avaliagio do aluno.”

IMPASSE

Como se vé, a certificacdo de operadores no Brasil
ainda esbarra na falta de diretrizes claras. Conforme
destaca Mello, a Classificagdo Brasileira de Ocupagdes
do Ministério do Trabalho e Emprego (MTE) estabelece
apenas que o postulante tenha o ensino fundamental e
comprove a realizacdo de um curso basico de qualifica-
¢do de até duzentas horas.

Frota de maquinas cresce mais rapido
do que o nimero de operadores
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2 A Fabricantes, locadoras e governo ja se mobilizam em busca de solugdes Em 2011, foram produzidos 216 mil caminhdes no Brasil.

Inevitavelmente, a questdo da escolaridade mi-
nima é muito criticada pelo mercado, criando um
impasse entre déficit de pessoal e necessidade de
maior qualificacdo. “Ndo ha exigéncia maior de
escolaridade na formacdo de operadores, apesar
de o aluno precisar, por exemplo, ler e analisar os
manuais de operacgio, que ¢ a principal literatura
de referéncia sobre os equipamentos”, exemplifi-
ca Juliano Cesar Costa, supervisor de servicos da
Genie, marca de plataformas da Terex.

Ele recorda, entretanto, que no ano passado alguns
fabricantes de equipamentos, empresas de locacdo
e integrantes do Ministério do Trabalho e Emprego
(MTE) se reuniram para definir diretrizes e padro-
nizacdes de treinamento operacional no segmento
de plataformas de trabalho aéreo. Dessas reunides,
como revela Costa, resultou um documento que sera
adicionado a Norma Regulamentadora 18 (NR-18),
que trata do trabalho em alturas elevadas.

OPORTUNIDADE

Em relacdo ao nivel técnico da mao de obra bra-
sileira, o avango do setor como um todo pode estar
comegando aqui. Isso porque, a partir da publicacdo
dessas alteracdes, todo operador de plataforma aé-
rea de trabalho (PTA) devera ser certificado de acor-
do com a NR-18, como lembra Barbosa, da Ipaf Brasil.

O resultado ainda é recorde no setor, pois — de acordo com a
Associacdo Nacional de Fabricantes de Veiculos Automotores
(Anfavea) — até novembro de 2012 a queda de producdo foi
de quase 40%. Mesmo assim, sdo quase 400 mil caminhdes
vendidos nos Ultimos dois anos, nimero que as instituicdes do
setor e montadoras de veiculos ndo conseguem acompanhar
na mesma proporcdo quando o assunto é a formacdo de con-
dutores qualificados.

De acordo com a Fundacdo Adolpho Bésio de Educacao
no Transporte (Fabet), atualmente o Brasil tem um déficit
de 120 mil motoristas de caminhdo capacitados, abarcando
todos os tipos de carga. "Para reduzir esse gap, desenvol-
vemos cursos especificos para cada frotista na modalidade
in company, além de outros programas ministrados nas nos-
sas sedes em Concérdia (SC) e Sdo Paulo (SP)", diz Salete
Marisa Argenton, gerente da filial paulista da Fabet.
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Solaris treina
clientes de locacao

Certificada pelo Ipaf desde 2011,
a locadora de plataformas aéreas de
trabalho também oferece treinamen-
tos para operadores. Recentemente, a
empresa anunciou que esta investindo
na reestruturagao do seu programa de
treinamentos, que inclui ainda a clas-
se de manipuladores telescdpicos,
passando a oferecer um nimero limi-
tado de certificacdes como cortesia.

De acordo com a empresa, a iniciati-
va foi tomada para aumentar o padréo
de qualidade dos operadores brasi-
leiros. “Essa e outras medidas darao
maior sustentabilidade ao plano de in-
tensificar a qualidade dos nossos pro-
cessos de treinamento, mantendo os
altos niveis de seguranca pelos quais
somos reconhecidos no mercado”, diz
Paulo Esteves, diretor da Solaris.

Segundo ele, as altera¢des na nor-
malizacdo devem ser publicadas ain-
da no primeiro trimestre de 2013.
“As exigéncias legais e normativas
eram realmente muito vagas, algo
que certamente irda mudar com o
novo texto da NR-18" diz.

A maior exigéncia normativa, de
acordo com o diretor, é consonante
a evolucdo do mercado e pode sig-
nificar uma oportunidade de virada
do jogo. “Cada vez mais, estamos
percebendo que os contratantes de
plataformas aéreas - um mercado
cuja venda de maquinas é majorita-
riamente para empresas de locacao
- estdo comecando a exigir que os
operadores sejam certificados por
empresas ou instituicdes especiali-
zadas”, diz ele. Nesse sentido, resta
esperar que os demais segmentos
sigam pelo mesmo caminho.

Fontes:

Ciber: www.ciber.com.br

Confederac@o Nacional da Indistria: www.cni.org.br
Fabet: www.fabet.com.br

Genie: www.terex.com.br

Haulotte: www.haulotte.com.br

Instituto Opus: www.sobratema.org.br/Opus

Ipaf: www.ipaf.org/pt

Solaris: www.solarisbrasil.com.br
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Mano de obra
La inaplazable tarea de la calificacion

Con el avance de la economia brasilefia, la mano de obra especializada se volvio en un gargajo para
el mercado brasilefio de la construccion, siendo que la operacion de las maquinas y el entrenamiento
adecuado ocupan roles de destaque en ese escenario de insuficiencia de personal.

Segtin lo mds reciente Sondeo de la Industria de la Construccion, publicado por la Confederagéo Na-
cional da Industria (CNI) en septiembre del afio pasado, la falta de mano de obra calificada sigue siendo
el principal problema enfrentado por las constructoras brasilerias. El problema fue mencionado por el
61,7% de los entrevistados en el sondeo, que durante el mes de octubre de 2012 reunio y analizo datos
sobre 465 empresas de diferentes tamaiios, con actividades concentradas en construccion de edificios,
infraestructura y servicios especializados.

El estudio de CNI no especifica los profesionales mas solicitados en el sitio de trabajo, pero M&T
salid a campo para oir profesionales quiénes actuan directamente con la cuestion para dimensionar el
tamarnio del gap — y sus posibles soluciones — de operadores de maquinas de construccion y de cursos
de capacitacion actualmente existentes en el pais.

Para empezar, el problema tiene una logica incontestable. Como declara Wilson de Mello Junior,
director del Instituto Opus, quien cita datos del Estudio de Mercado de Sobratema, solamente en el aiio
pasado fueron incorporados 29.760 equipos pesados a la flota de maquinas en Brasil, y otras 33.350
unidades deben llegar en 2013.

Solamente en el drea de plataformas aéreas de trabajo, una de las que mas crecen en el pais, el nu-
mero de equipos en operacion es de aproximadamente 20 mil mdquinas. Ellas han ingresado en el pais
en los ultimos cinco afios, siendo que, solamente en 2011 y 2012, fueron vendidas alrededor de 10 mil
unidades, equivalente al volumen total comercializado en el pais entre 2007 y 2010,

“Si consideramos solamente un turno de operacion, necesitariamos tener, por lo menos, el
mismo numero de nuevos operadores y de maquinas ingresantes”, compara. “Pero el ritmo de
crecimiento del parque de maquinas es evidentemente mucho mayor que el de la formacion de
operadores’, dice el experto, subrayando que el pais todavia no logra formar adecuadamente
esa cantidad de profesionales.
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TERCEIRIZACAO

REPASSAR A

MANUTENCAO

EMPRESAS REVELAM OS FATORES QUE DEVEM SER CONSIDERADOS ANTES DE
TERCEIRIZAR A INTERVENGAO TECNICA NOS EQUIPAMENTOS DE SUAS FROTAS

mais recente Estudo de Mercado da So-

bratema revelou que, na atualidade, o

Brasil possui um parque de equipamen-

tos da Linha Amarela com 455 mil uni-
dades até 10 anos de uso. Desse montante, cerca de
60 mil unidades foram incorporadas a frota nacional
nos ultimos dois anos, sendo que a frota restante, de
aproximadamente 395 mil equipamentos, tem mais
de dois anos de uso e, por isso, é passivel de interven-
¢des de manutencdo mais contundentes. Para lidar
com essa frota mais antiga, as empresas ouvidas pela
M&T tracam diferentes estratégias de conservacio
das maquinas, sendo que a decisio por terceirizar ou
ndo os servigos de manuteng¢do tem se tornado cru-
cial para o planejamento e controle efetivo das plani-
lhas de custos e produtividade.

Na Ivai Engenharia, por exemplo, a terceirizagdo
representa cerca de 40% dos investimentos totais
em manutenc¢do da frota. O percentual é revelado
por Gerson Andretta, gerente de equipamentos
da construtora, que terceiriza todos os compo-
nentes que exigem mao de obra especializada e
ferramentas especificas de intervencio, como ca-
bine de pintura e jato de granalha. “Avalio que a
terceirizagdo é vantajosa”, opina. “E o que define
se investiremos mais ou menos nessa pratica é o
prazo de realiza¢do, a logistica da obra onde esta
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0 equipamento e, obviamente, o custo do servigo.”

Na Construtora Queiroz Galvao, a pratica de ter-
ceirizacdo também ocorre principalmente em com-
ponentes e conjuntos que requerem mao de obra
especializada. Sao os chamados “componentes
fechados” como motor, transmissido, bombas e ci-
lindros hidraulicos, que encabecam a lista, segundo
explica Francisco Neto, superintendente de equipa-
mentos da empresa.

“Além dos componentes ja citados, costumamos
terceirizar andlises de lubrificante, reforma de pneus
e material rodante, inspe¢des estruturais, laudos téc-
nicos, funilaria e parte dos servicos de pintura”, ele
enumera. “Isso porque a mao de obra e as instalacdes
necessarias para realizar esses tipos de servicos em
oficinas préprias, tanto por uma questdo de custos
quanto de logistica, ndo sdo contempladas na estru-
tura interna das obras.”

Na avaliacdo do executivo, a terceirizacdo pode ser
vantajosa por varios motivos, dentre os quais estio
um menor tempo de paralisacdo do equipamento e a
dispensa de grandes investimentos em ferramentas
e equipamentos de oficina, que ndo sdo usados com
tanta frequéncia para execucdo de servicos como
recuperacao de material rodante, dentes de fresa,



mandrilhamento, testes de bombas
injetoras, dinamdmetros e outros.
“Nos periodos de desmobilizacdo das
obras, quando ha paralisagdo de uma
grande quantidade de equipamentos,
também lancamos méo da terceiriza-
¢ao de servicos como funilaria e pin-
tura, visto que as instalacdes da obra,
muitas vezes, ndo abrigam muitas uni-
dades para reparo simultaneo”, diz ele,
salientando que a terceirizagdo, nes-
ses casos, pode agilizar a liberacdo dos
equipamentos.

Para o especialista da Queiroz
Galvdo, outra vantagem em ter-
ceirizar a manutenc¢do é a garan-
tia técnica fornecida por dealers e
representantes autorizados con-
tratados para realizar os servigos.
“Eles costumam estender a garan-
tia de cobertura a outras cidades
ou regides onde o equipamento ira
operar, algo que ndo ocorre no caso
de manutencdo feita internamente
pela proépria construtora”, diz Fran-
cisco Neto.

Sistematica de conservagao é crucial para o planejamento e controle dos custos operacionais

Mas para tirar proveito dessas
vantagens da terceirizagdo, o supe-
rintendente salienta que é preciso
avaliar alguns requisitos antes de
optar pela pratica. “Os custos com
transporte do componente a ser re-
parado é um dos pontos que devem

g

ser cuidadosamente contabilizados”,
diz ele. “Além disso, o periodo de pa-
ralisacdo da maquina por conta des-
sa manutencdo, ou seja, a agilidade
do fornecedor, constitui outro requi-
sito importante a ser considerado,
assim como a confiabilidade, a qua-
lidade do prestador de servigos e o
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TERCEIRIZACAO

tempo de garantia fornecido”, alerta
0 executivo.

J& Andretta, da Ivai Engenharia,
reforca a importancia de se analisar
a capacidade de servico e de atendi-
mento em rede oferecida pelo pres-
tador de servicos. “S6 assim pode-
mos ter seguranga e garantias para
o caso de o equipamento precisar de
pos-servico em uma obra localizada
numa regido distante do local onde o
reparo foi executado”, diz ele.

No caso da locadora de equipa-
mentos GAM, os principais aspectos
avaliados antes de decidir por ter-
ceirizar as manuten¢des sdo trés:
“0 primeiro é se nossa oficina tem
condi¢des de executar o processo”,
diz Nuno Ventura, diretor técnico da
empresa. “O segundo item diz res-
peito a qualidade da empresa que ira
prestar o servico, enquanto o tercei-
ro e ultimo fator sao os custos e pra-

Custos e prazos também incidem na escolha
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KS BEARING

zo de entrega do componente cuja
manutencio foi terceirizada.”

Na GAM, cerca de 20% das ma-
nutencodes sao terceirizadas, sen-
do que um dos principais servi-
¢os requisitados é a bobinagem
de motores elétricos, alternado-
res, motores de arranque e carre-
gadores para maquinas elétricas.
“Também costumamos terceirizar
a manutencdo de componentes
eletronicos, como placas, médu-
los e controladores, além de com-
ponentes hidraulicos, como val-
vulas, blocos, cilindros e bombas”,
afirma Ventura. As manutencgdes
em sistemas de injecdo, usinagem,
fresadoras, pneus e material ro-
dante, além da retifica de motores,
também sdo frequentemente re-
passadas pela GAM.

Ventura adverte que, por uma
questdo de estratégia, algumas ma-
nutenc¢odes sio realizadas na prépria
oficina da empresa e quase nunca
sdo terceirizadas. E o caso das manu-
tencdes preventivas, cujo processo
s6 é realizado por terceiros quando
as maquinas sdo novas e ainda es-
tdo em periodo de garantia. “Mesmo
nesses casos, os servicos sao feitos
pelos dealers dos quais compra-
mos 0s equipamentos e sempre sao
acompanhados por um dos nossos
técnicos, j& que a manuteng¢do pre-
ventiva é responsavel por assegurar
até 80% da vida util dos equipamen-
tos e, por isso, é encarada como um
item de alta criticidade para a nossa
operacao”, diz ele.

Na Queiroz Galvdo, a terceiriza-
¢do também nio é considerada para
as manuteng¢des preventivas pro-
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Qualidade e agilidade sdo essenciais

gramadas. Francisco Neto revela
que os servigos de lubrificacdo e as
acOes preventivas semanais sempre
sdo realizados nas préprias oficinas
da construtora, que possui planos
préprios de manutencdo e conheci-
mento do nivel necessario de inter-
vencgdes. “Além disso, sdo praticas
que podem ser executadas nos pro-
prios canteiros de obras, evitando
o deslocamento e, portanto, a ina-
tividade dos equipamentos”, frisa o
superintendente.

De acordo com o diretor de equi-
pamentos da CR Almeida, Luiz Car-
los Furtado, a terceirizagio é sempre
avaliada numa balang¢a na qual se
mede o peso do custo versus o be-
neficio em adota-la. Mas, apesar de
ver a terceirizacdo com bons olhos,
a empresa tem requisitado poucos
servicos dessa natureza. “Hoje, devi-



do ao baixo periodo médio entre falhas (MTBF) dos nossos
equipamentos - algo que obtivemos por meio de realizacao
pragmatica de manutengdes preventivas -, temos um indi-
ce baixo de falhas em nossos conjuntos”, diz o diretor. “Por
isso, somente 5% dos servicos de manutencao corretiva
em nossa frota tém sido terceirizados atualmente.”

0 executivo da CR Almeida também reforga que, an-
tes mesmo do custo da terceirizacio, é a qualidade do
servico que deve ser observada atentamente. De todo
modo, tais fatores sempre se complementam. “Se de-
terminado fornecedor comprova uma qualidade de
manutencdo superior a executada por nossa oficina,
ja € um bom motivo para que passemos a terceirizar
a manutencao”, ressalta. “Mas essa avaliacdo s6 esta-
ra completa apds a anadlise criteriosa dos custos apre-
sentados por ele e outros fornecedores disponiveis no
mercado com a mesma qualidade de servigo.”

CR Almeida: www.cralmeida.com.br
GAM Alquiler: www.gamalquiler.com
Ivai Engenharia: www.ivai.com.br
Queiroz Galvao: www.queirozgalvao.com

Subcontratacion
Cuando vale la pena
repasar el mantenimiento

El mas reciente Estudio de Mercado de Sobratema revelo que, en
la actualidad, Brasil tiene un parque de equipos de la Linea Amarilla
con 455 mil unidades de hasta 10 arios de uso. De ese montante,
alrededor de 50 mil unidades fueron incorporadas a la flota nacional en
los tltimos dos afios, siendo que la flota restante, de aproximadamente
395 mil equipos, tiene mds de dos afios de uso y, por eso, es pasible de
intervenciones de mantenimiento mas contundentes. Para administrar
esa flota mds antigua, las empresas oidas por M&T trazan diferentes
estrategias de conservacion de las maquinas, siendo que la decision de
subcontratacion o no de los servicios de mantenimiento se ha vuelto
crucial para el planeamiento y el control efectivo de las planillas de
costos y productividad.

En Ivai Engenharia, por ejemplo, la subcontratacion representa apro-
ximadamente el 40% de las inversiones totales en mantenimiento de la
flota. EI porcentual es revelado por Gerson Andretta, gerente de equi-
pos de la constructora, que subcontrata todos los componentes que
requieren mano de obra especializada y herramientas especificas de
intervencion, como cabina de pintura y chorro de granalla. “Evaltio que
la subcontratacion tiene ventajas’, opina. “Y lo que define si vamos in-
vertir mas o menos en esa prdctica es el plazo de realizacion, la logisti-
ca de la obra donde estd el equipo y, obviamente, el costo del servicio.”

A MAQUINA MAIS INTELIGENTE

Qualityimport

www.gimport.com.br/r40

DA CONSTRUCAO CIVIL

# * Produz concreto no proprio local de aplicacao.

* LInica cabine que gira 315°, permitindo perfeita visibilidade
= Alta tecnologia & menor tempo de atividade.,
* Facilita a produgao & o transporte em areas de dificil acesso

Gerencia todas as etapas da producdo
de forma personalizada, controla a
qualidade do concreto e ainda dentro
dos prazos mais rigorosos,

(Bame o lettor de OR Code no
seu celular @ se surpreanda
com essa novidada)
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DRAGAGEM

A TECNOLOGIA
MAIS ADEQUADA

PARA CADA TIPO DE PROJETO

FABRICANTES E USUARIOS AVALIAM O MERCADO BRASILEIRO DE DRAGAGEM E APRESENTAM
OPCOES DE EQUIPAMENTOS, SUGERINDO O TIPO MAIS INDICADO PARA CADA OPERAGCAO

e 2008 a 2012, a frota brasileira de dragas cresceu muito pouco: apenas
Dcinco novos equipamentos foram incorporados no periodo. A informa-
¢do é da IHC, empresa holandesa que produz e comercializa esse tipo

de equipamento também no Brasil. O motivo, de acordo com o engenheiro Jay-
me Herchenhorn, diretor da empresa, tem sido a “alta incidéncia de impostos e
custos sobre a importagdo, chegando a atingir 45% do valor final do produto”.

Segundo ele, somente o imposto de importagio para esse tipo de equipamento é
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de 14%, o que tem levado os emprei-
teiros especializados a fretar esses
equipamentos no exterior ou mesmo
importa-los temporariamente.

Com isso, a frota nacional de dra-
gas tem hoje, em média, 35 anos de
uso, fazendo com que muitos dos
servicos que dependem desse equi-
pamento sejam executados de ma-
neira ineficiente, em comparagdo
com o acelerado desenvolvimento
mundial do setor.

O baixo crescimento da frota bra-
sileira de dragas, como explica Jodo
Acdcio Oliveira Neto, da DTA Enge-
nharia, também se deve ao proprio
perfil do servico. Afinal, as dragas
sdao equipamentos itinerantes, que
se deslocam de um pais para o outro
em razdo da demanda. “Como o pla-
nejamento de dragagem dos portos
brasileiros deve ser alterado no bojo
do pacote portuadrio, essa indefinicao
gera incertezas para as empresas
mundiais especializadas em draga-
gem, fazendo com que elas busquem
preferencialmente negécios no exte-

rior”, complementa.

SUCCAO E RECALQUE

Diante desse cendrio, a M&T foi
a campo para entender quais sdo
as opgdes de dragas disponiveis no
mercado e a qual tipo de servico
cada uma se aplica. “No Brasil, a IHC
ja comercializou dragas de sucgdo e
recalque e do tipo Hopper, que ope-
ram em todos os pontos do pais em
portos, rios, lagoas e canais”, diz Jay-
me Herchenhorn, complementando
que, atualmente, as dragas de suc¢ao
e recalque da marca estdo em opera-
¢ao em projetos do Rio de Janeiro, Re-
cife, Santos, Navegantes, Rio Grande
do Sul, Paranagud, Carajas e Altamira,
entre outras cidades brasileiras.

De acordo com Walter Herche-
nhorn, também diretor da IHC no
Brasil, as dragas de succdo e recal-
que sdo as mais utilizadas atualmen-
te. Sdo equipamentos dotados de
cortadores capazes de, para facilitar
a succdo, desagregar material no
fundo do corpo aquatico a ser dra-
gado. “Atualmente, disponibilizamos
varios modelos dessas dragas que
sdo totalmente desmontdveis, o que
facilita o seu transporte rodoviario
até a frente de trabalho”, diz ele.

As dragas de succdo e recalque do
tipo desmontavel fabricadas pela
[HC, segundo o engenheiro, sdo de
porte variado, equipadas com moto-
res entre 300 hp e 3.800 hp e tubu-
lagdes de sucgdo e descarga de 10 a
26 polegadas. “A maioria das dragas
desse tipo é acionada por motores a
diesel ou elétricos, sendo os altimos
mais comuns em dareas definidas
onde ha o fornecimento continuo de
eletricidade, como em mineracdo”,
exemplifica.

Antonio Fidalgo, gerente de en-
genharia civil da também europeia
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DRAGAGEM

Rohde Nielsen, detalha que as dra-
gas de succdo e recalque operam
com uma cabeca de corte em forma
de coroa, onde ha dentes de ago ade-
quados ao tipo de solo que sera cor-
tado. “Assim, quanto realiza o corte,
os solos desagregados sdo sugados
pelo sistema de bombeamento e en-
caminhados por tubula¢des até uma
zona de aterro (recalque) ou até o
pordo de armazenamento da prépria
draga”, diz ele.

Dessa forma, essas dragas sdo des-
tinadas a diversas operagdes, como
abertura de novos canais de nave-
gacdo e constituicdo de novas areas
de expansao portudria, para ficar em
dois exemplos. “A Unica exigéncia é
que o local de operagdo esteja, no
maximo, entre dois e quatro quilo-
metros de distancia do recalque, de-
pendendo da poténcia da bomba de
suc¢ao”, detalha o especialista.

Walter, da IHC, esclarece que as
dragas de sucgio e recalque também
podem ser equipadas com bombas
submersas, capazes de aprimorar a
succdo de materiais. “Em média, a
mistura em uma dragagem contém

20% de material sélido e 80% de
agua”, explica. “Com bombas sub-
mersas, instaladas na langa de suc-
¢do, esses indices podem variar para
30% e até 40%, respectivamente. Ou
seja, aumenta-se a produtividade e a
concentracdo na operagdo.”

HOPPER

A tecnologia de bombeamento
submerso também pode ser instala-
da em outros tipos de dragas, como
as Hopper. Esses equipamentos, por
sua vez, sdo autopropelidos. “Esse
tipo de equipamento é utilizado
para dragagens de aprofundamento
de canais de acesso aos portos, de
manutencdo, de constituicdo de no-
vos terrenos, de engorda de praias e
até mesmo em obras de abertura de
canais para colocacdo de tubulacdes
submersas”, adianta Fidalgo, da Roh-
de Nielsen.

Walter Herchenhorn, da IHC, ex-
plica que as dragas Hopper sdo fa-
bricadas pela IHC com capacidades
de 250 m? a 33 mil m?. Segundo ele,
tais dragas sdao muito utilizadas em
portos por conta de sua caracteristi-

Com altos impostos de importacao, frota de dragas se renova em marcha lenta no pais

ca de autopropulsdo e por operarem
em condi¢des adversas no mar. “Ou
seja, se movimentam até a frente de
trabalho e executam o transporte do
material até o bota-fora”, diz o dire-
tor, lembrando que o dimensiona-
mento eficiente do conjunto, além
das bocas de suc¢do, também torna
as dragas Hopper indicadas para
operagdes em alto mar e, até mesmo,
em solos de dificil succ¢ao.

O fato de ser praticamente auténo-
ma torna a draga Hopper um equipa-
mento de operagdo em ciclos. Isso,
segundo Walter Herchenhorn, nao a
faz mais ou menos produtiva, sendo
que a sua eficiéncia esta ligada mais
ao tipo da operagdo e ao acompa-
nhamento do projeto pelo gestor do
equipamento.

Fidalgo, da Rohde Nielsen, explica
como funciona o ciclo de trabalho
das dragas Hopper. “Colocada na
ponta do tubo de suc¢do, a cabeca de
dragagem é submergida até o leito
marinho, quando o sistema de bom-
beamento é ligado, ao mesmo tempo
em que o sistema de jatos de agua
desagregadores instalados na cabe-

DTA ENGENHARIA




ca de dragagem é acionado”, pontua. “Esses a
jatos de alta pressdo desagregam o solo, que é
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sugado pela tubulacdo de arrasto, e o material
é entdo depositado na cisterna da draga, para
que seja posteriormente descarregado.”

J& o descarregamento das dragas Hopper,
diz Fidalgo, pode ser realizado de diversas
formas. Uma delas é o Split, técnica na qual
a draga abre a cisterna pelo eixo da quilha. O
descarregamento também pode ser feito por
portas de fundo ou até mesmo por tubulagoes
de longa extensao.

ESTACIONARIAS

Em alguns projetos, sdo as dragas estacio-
narias as mais indicadas. Esse tipo de equipa-
mento, no entanto, apresenta variagées que
sdo determinadas de acordo com a necessi-
dade do projeto. “Ha ainda tipos de dragas
especiais, como as estacionarias equipadas
com cortadores do tipo roda de cagamba”, diz

maquilinea -
[ental

Na hora de alugar uma pavimentadora
nao arrisque,

escolha uma empresa especializada
para sua obra.

A Maquilinea além de ser a revenda da Terex Roadbuilding para 0 est: '; 0 d
de pavimentadoras e usinas de asfalto. Com frota modermna e disponibilidade

Contato: (11} 4411-1449 ou Email: maquilinea@maquilinea.com.br



DRAGAGEM

PRINCIPAIS TIPOS DE DRAGAS

De succao plena
(estacionaria)

De succao e recalque com desagregador
(estacionaria)

De suc¢ao e recalque com bomba
submersa (estacionaria)

Hopper

De cacambas ou clamshell

Flutuante com retro cacamba
(com e sem propulsao)

De succao e recalque
com roda de cacambas

Anfibias ou anfidraga
de multiplas aplicacoes

IHC

Aplica-se somente em extracdo de areia (operacao em dguas abrigadas)

Executa dragagens em geral, aterros e mineracdo (operacao em aquas abrigadas) em
locais onde a tubulacdo de recalque ndo cause problemas ao transito de embarcacées

Dragagem a grandes profundidades ou em mineracdo, onde € exigida elevada concen-
tracdo na mistura: em média de 30% ou 35% (operagao em dguas abrigadas)

Dragagem maritima e portuéria em geral, aterros, operando em qualquer condicao de
mar (autopropulsada). Perspectiva de aplicacao futura também em mineracao off-shore

Opera de terra ou sobre pontdes na limpeza de rios, canais ou junto ao cais para limpeza
de fundo argiloso com presenca de lixo e materiais diversos submersos (dguas abriga-
das). Em obras portudrias, opera com apoio de bateldes autopropulsados

Para dragagens maritimas de qualquer tipo de material de elevada compacticidade,
como rochas ou argila rija. Ela opera com materiais de alta dureza, onde as dragas nor-
mais nao se aplicam

Empregada principalmente na dragagem de material argiloso e coesivo ou em minera-
¢do, onde se requer concentragdes elevadas na mistura dragada para despejo direto nas
plantas de tratamento de minerais. Geralmente, pode ser especificada com a instalagao
de bomba submersa

Como indica a prdpria designacdo, operam na dgua e em terra, podendo atuar como dra-
ga de succdo e recalque com desagregador, clamshell ou retro escavacdo, além de poder
ser aplicada na dragagem para retirada de vegetacao, lixo, rejeitos, dragagem ambiental,
cravacdo de estacas etc. Sao dragas de pequeno porte, que nao necessitam de apoio de
outros equipamentos para operar (operacao em dguas abrigadas)

NOTAS: a) As dragas de succdo e recalque tém, em geral, acionamento diesel-hidrdulico e sdo estaciondrias; b) As dragas
autotransportadoras sao autopropulsadas e tém acionamento diesel ou diesel-elétrico; ¢) As dragas de succao e recalque com

desagregador operam realizando aprofundamento e varredura no canal do projeto e descarregando na drea destinada por meio de
uma tubulacao de recalque; d) As dragas autotransportadoras utilizam suas bombas para executar a aspiragao através de tubos com
bocas de arrasto com jato desagregador na profundidade e largura do canal do projeto. Quando carregadas, se deslocam e despejam
por meio de portas de fundo na drea designada do projeto.
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DRAGAGEM

0S PRINCIPAIS COMPONENTES

O tipo de equipamento pode variar com cada projeto. Porém, na maioria dos ca-
s0s, alguns componentes dos equipamentos sao instalados em todas as variagdes:

CASCO: parte da embarcagdo onde se instala todo o maquinario;
CONJUNTO MOTOBOMBA: incorpora 0s tubos, a bomba de succdo e o sistema

de acionamento;

CISTERNA (HOPPER): 4rea da embarcacdo onde se descarrega o material dragado,

no caso das dragas Hopper;

CORTADOR: dispositivo que ajuda a desagregar material do solo para a sucgdo

pela bomba;

CHARUTOS OU ESTACAS: responsaveis pela fixagdo e movimentacdo de giro das

dragas de succdo ou de cacamba;

BOMBA SUBMERSA: instalada na lanca ou tubo de succao da draga para aumen-

tar a eficiéncia em profundidades maiores.

Walter Herchenhorn. Ele explica que
essa tecnologia é mais indicada para
desagregar solos compostos com
alta concentragdo de material sélido,
0 que a torna muito comum em pro-
cessos de mineragdo, por exemplo.
“A sua operagdo é bem semelhante
as dragas de succdo e recalque, nas
quais o cortador desagrega os ma-
teriais para facilitar a sucgao”, diz
ele, complementando que o sistema
também é eficiente na operacao com
material argiloso.

Outro tipo de draga estacionaria,
segundo o especialista da IHC, é a
draga de succ¢do plena. De forma ge-
ral, ela é equipada somente com o
conjunto motobomba e tubo de suc-
¢do com jatos d’agua para absorver
o material, sendo por isso limitada a
solos compostos por materiais sol-
tos. “Esse tipo de equipamento sé
¢ utilizado em operagdes simples
como extracdo de areia”, diz ele, com-
plementando que em manutencdo
de rios ou obras maritimas a draga
de sucgdo plena nao oferece tecnolo-
gia suficiente para realizar a draga-
gem. “Além disso, por operar apenas
succionando o material em um local
para despejar diretamente em outro,
ela criard uma espécie de cavas com

& FEVEREIR0/2013 - REVISTA M&T

ondulacgdes no fundo, o que prejudi-
card a eventual navegacao futura no
local em que for aplicada.”

Entre os equipamentos estacio-
narios, existem ainda dragas com
linha de cagambas, conhecidas como
alcatruzes. Elas receberam esta de-
nominag¢ao porque sao compostas
de linha com cagambas na langa, for-
mando uma corrente que desagrega
o solo conforme essa linha atua no
leito maritimo. “Esses equipamen-
tos realizam a extracdo de material
por linhas de cacambas e a sua pro-
dutividade esta totalmente atrelada
ao volume das cagambas”, completa
Walter Herchenhorn.

Por fim, Fidalgo, da Rohde Niel-
sen, cita também as dragas backhoe
(escavadeira). Esses equipamentos,
segundo ele, sdo uma opgao viavel
para substituir as dragas clamshell,
pois executam o mesmo tipo de tra-
balho, mas com capacidade e potén-
cia superiores. “Elas podem traba-
lhar com cagamba de até 40 m3, de
acordo com a poténcia da maquina e
do alcance do brago”, finaliza ele.

Fontes:

DTA Engenharia: www.dtaengenharia.com.br
IHC: www.ihcengenharia.com.br

Rohde Nielsen: www.rohde-nielsen.dk

Dragado
La tecnologia mas adecuada
para cada tipo de proyecto

De 2008 a 2012, la flota brasilena de dragas crecio
MLy poco: Solamente cinco nuevos equipos fueron in-
corporados en €l periodo. La informacion es de IHC,
empresa holandesa que proalice y comercializa ese
tino de equipo tambien en Brasil. El motivo, seguin €l
ingeniero Jayme Herchenhom, diirector de la empresa,
esta siendo la “alta incidencia de impuestos y costos
sobre la importacion, llegando hasta al 45% del va-
lor final del producto”. De acurdo con &), solamente el
arancel para ese tipo de equipo es del 14%, y la con-
secuencia es que conltratistas especializados deben
fletar dichos equipos en el extranjero o hasta mismo
importarios temporariamente.

Con eso, la flota nacional de dragas tiene hoy en
dia un promedlo de 35 arios de uso, haciendo con que
muchos de los servicios que dependen de ese equipo
sean egjecutados de manera ineficiente, en compara-
cion con el acelerado desarrollo mundial del sector.

El bajo crecimiento de la flota brasilena de dra-
gas, como explica Jodo Acdcio Oliveira Neto, de
DTA Engenharia, también se debe al propio perfil
ael servicio. Al fin y al cabo, las dragas son equipos
ftinerantes, que se desplazan de un pais hacia otro
en razon de la demanda. “Como el planeamiento de
dragado de los puertos brasilerios debe ser alterado
seguin el paquete portuario, esa indefinicion genera
incertidumbres para las empresas mundiales espe-
cializadas en dragado, haciendo con que ellas bus-
quen preferencialmente negocios en el extranjero”,
complementa.

Delante de ese escenario, M&T salio al campo
para entender las opciones de dragas disponibles
en el mercado y a cual tipo de servicio cada una
de ellas se aplica. “En Brasil, IHC ya comercializo
dragas de succion y recalque y del tipo Hopper, que
operan en todos los puntos del pais en puertos,
rios, lagunas y canales”, dice Jayme Herechenhorn,
complementando que, actualmente, las dragas de
succion y recalque de la marca estan en operacion
en proyectos de Rio de Janeiro, Recife, Santos, Na-
vegantes, Rio Grande do Sul, Paranagud, Carajas y
Altamira, entre otras ciudades brasilerias.

Segun Walter Herchenhom, también director de
IHC en Brasil, las dragas de succion y recalque don las
mas utilizadas actualmente. Son equijpos dotados de
cortadores capaces de, para facilitar la succion, des-
agregar material en el fundo del cuerpo acudtico que
clebe sr dragado. "Actualmente, hacemos disponibles
varios modelos de dichas dragas que son totalmente
desmontables, lo que facilita su transporte por carrete-
1as hasta el frente de trabajo”, dice.
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COM O OBJETIVO DE DOBRAR A
PRODUGCAO E O FATURAMENTO,
SOPRANO HIDRAULICA INVESTE

R$ 7 MILHOES NA MODERNIZACAO
DE SUAS INSTALACOES INDUSTRIAIS
EM CAXIAS DO SUL

POR MARCELO JANUARIO
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CORRESPONDE
AS EXPECTATIVAS

de componentes para equipamentos, fazendo com que

algumas empresas tenham de investir para manter a
competitividade. A gatcha Soprano Hidraulica, por exemplo,
concluiu no final de 2012 a expansdo de suas instala¢des in-
dustriais em Caxias do Sul (RS). Iniciado em 2010, o denomi-
nado Projeto DH 2013 envolveu investimentos superiores a R$
7 milhdes para aumentar significativamente a capacidade da
empresa em estrutura fisica, maquinas e softwares, visando a
duplicacdo da produtividade e do faturamento anual (que hoje
é de R$ 50 milhdes) da fabricante de cilindros e Kits hidraulicos
nos proximos quatro anos.

A remodelagem das instalagdes, onde a empresa esta ha 25
anos, foi ampla. O extenso incremento tecnolégico incluiu moder-
nizac¢do nos processos de gestdo, amplia¢des fabris, incorporagdo
de um sistema automatizado de pintura e de maquinas opera-
trizes, automacdo do processo de soldagem e postos operativos,
aquisi¢cdes de equipamentos de montagem, lavagem e laborato-
riais, ado¢do de um software PLM de engenharia, remodelagdo do
layout industrial e outros upgrades (leia Box na pag. 42).

Com tantas inova¢bes para melhorar o fluxo produtivo, a
planta fabril passa a ter capacidade para fabricar 300 mil cilin-
dros por ano, atendendo principalmente os segmentos mobil,

u concorréncia crescente também ja chegou ao mercado



agricola, rodoviario e de constru-
¢do no Brasil, América Latina e
América do Norte. Com isso, a di-
visdo hidraulica, que atualmente
representa 20% dos negdcios do
grupo, ganha um importante res-
paldo de competitividade. “Com
este projeto, queremos colocar a
divisdo hidraulica em um pata-
mar que venha a ter uma maior
participagdo dentro do grupo e
do share de mercado”, diz Paulo
Eduardo Ruschel de Souza, dire-
tor da Soprano Hidraulica.

CONCORRENCIA

Segundo ele, o que levou ao
programa de investimento foi a
constatacdo de que, para com-
petir em um cendrio de grande
concorréncia como o merca-
do atual - com novos entran-
tes, multinacionais e dinheiro
externo chegando ao pais -, a
Soprano Hidraulica sentiu a ne-
cessidade de se profissionalizar
ainda mais e alocar recursos
para manter-se competitiva,
uma vez que - nadando contra
acorrente - se mantém como
uma empresa 100% nacional e
de estrutura basicamente fami-
liar. “Nossos concorrentes tém
acesso a recursos de fora, o que
resulta em um cendrio de gente
grande”, enfatiza o diretor.

Essa confianca
que os clientes

Para compensar, ao longo do
tempo a empresa vem estabe-
lecendo parcerias fortes com as
mais importantes montadoras
nacionais e internacionais, lagos
cuja preservagdo atualmente se
tornou tdao importante quan-
to conquistar novos contratos.
“Com esse projeto, estamos cor-
respondendo as expectativas
dos atuais clientes, que de certa
forma nos abriram os olhos no
sentido de ganharmos terreno
em competitividade”, pondera
Souza. “Por isso, estamos acom-
panhando essa onda do merca-
do e queremos fortalecer nossa
capacidade de fornecimento a
esses clientes.”

Ele se refere as montadoras de
OEM (Original Equipment Manufac-
turer), as quais atende principalmen-
te com componentes telescopicos
rodovidrios. A Soprano, diz ele, tem
uma importante parceria na area
agricola com a norte-americana John
Deere que dura ja dez anos e fornece
solucdes para empresas como Madal
Palfinger; Manitowoc, Randon, Libre-
lato, Rossetti, Noma, Pastre e outras,
exportando ainda em torno de 20%
a 30% da sua produgdo - principal-
mente para o mercado agricola e de
minerag¢do de paises como Argentina,
Peru, Chile, Uruguai, México e Esta-
dos Unidos.

""‘“""'ﬁ%‘i*‘ﬁg

Empresa
Correspondiendo
a las expectativas

La competencia creciente también ya
llegd al mercado de componentes para
equipos, haciendo con que unas cuantas
empresas necesiten invertir para mante-
ner la competitividad. La empresa Sopra-
no Hidrdulica, de Rio Grande do Sul, por
gjemplo, concluyd en fines de 2012 la
expansion de sus instalaciones industria-
les en Caxias do Sul (RS). Iniciado en 2010,
el denominado Proyecto CH 2013 involucro
inversiones superiores a R$ 7 millones para
aumentar significativamente la capacidad
de la empresa en estructura fisica, ma-
quinas y software, visando la duplicacion
de la productividad y de la facturacion
anual (que hoy es de R$ 50 millones) de
la fabricante de cilindros y kits hidraulicos
en los proximos cuatro afos.

La remodelacion de las instalaciones,
donde la empresa estda hace 25 afios,
fue amplia. El extenso incremento tec-
noldgico incluyé modernizacion en los
procesos de gestion, ampliaciones de la
fabricacion, incorporacion de un sistema
automatizado de pintura y de maquinas
de operacion, automacion del proceso de
soldadura y puestos operativos, adquisi-
ciones de equipos de montaje, lavaje y
de laboratorios, adopcion de un software
PLM de ingenieria, remodelacion de la
configuracion industrial y otros mejora-
mientos (léase cuadro en la pdgina 42).
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também se reflete

em nossa cadeia de
fornecimento”




Souza: com expansao, divisdo hidraulica deve ganhar maior peso nos negdcios do grupo

ESTRATEGIA

Em relagdo ao foco de atuagdo, o
diretor enfatiza que a Soprano quer
sim dar uma énfase maior ao setor de
construg¢do, com maior valor agrega-
do e para o qual a empresa produzia
s6 por encomenda, mas novamen-
te sem se descuidar de seus nichos
tradicionais de atendimento. “Nao
temos um produto final, mas um que
se integra a outros e, como parte do
sistema hidraulico, tem uma repre-
sentatividade importante também
nos segmentos mabil, rodoviario e de
implementos”, pontua Souza. “E essa
é a caracteristica propria do sistema
hidraulico, de atuar nos trés segmen-
tos, cada um com caracteristicas e sa-
zonalidade préprias, o que equilibra
um pouco o nosso planejamento.”

Em seu esfor¢o de ganhar maior
competitividade, a empresa — a exem-
plo de outros players - também se
volta para o exterior na hora de ad-
quirir os suprimentos que compdem
a base de suas atividades. “Essa con-
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fianca que os clientes depositam na
Soprano também se reflete em nossa
cadeia de fornecimento”, diz Souza.
“O fornecimento local é muito im-
portante e qualificado, mas ndo da-
mos preferéncia apenas ao mercado
nacional, como estamos atentos as
oportunidades de fornecimento ex-
terno também.”

Para isso, como explica o executivo,
a Soprano visita paises como China,
Turquia, India e outros, em busca de
op¢oOes que minimizem o Custo Bra-
sil. “Eles tém uma cadeia de supri-
mentos que ja esta atingindo o nivel
de qualificagdo desejado pelo nosso
mercado”, avalia. “Estamos atentos
e, possivelmente, algumas novida-
des virdo por esse caminho, pois
estamos buscando alternativas para
ampliar esse horizonte também. Sao
momentos, e esse mercado é muito
de oportunidades.”

Fonte:
Soprano Hidraulica: www.soprano.com.br/linhas/
soprano-hidraulica.html

Reestruturacao
atinge todas as
areas da empresa

Instalada em um terreno de 120 mil m?,
a fabrica da Soprano em Caxias do Sul
(RS) foi ampliada em 2 mil m?, chegan-
do a 12 mil m? de area construida. Além
da ampliacdo do pavilhdo principal, foi
acrescentado um pavilhao de recebimen-
to e estoque vertical, mas também dois
novos galpdes e um almoxarifado para
vedacdes, kits e parafusos. A reestrutura-
cao chegou até mesmo as areas externa
e funcional, que foram aprimoradas em
relacdo a pavimento, gramado, fachada,
restaurante e areas de convivéncia.

No maquinério, a fabrica recebeu uma
roletadora para acabamento interno da
marca Sierra Machinery e um robd de
solda italiano com duas estacdes de sol-
dagem e nove eixos integrados. Também
foi incorporada uma nova cabine para
pintura, além de recursos de bancagem,
teste e armazenamento. Na area de de-
sign, o sistema high-end Siemens NX
promete aprimorar significativamente os
produtos da marca. “Com este software,
certamente teremos um nivel ainda mais
alto de modelagem em nossos projetos”,
comenta Leonardo Damassiani, projetis-
ta de produto da empresa.
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PROCONVE 7

UM AVANGCO
NECESSARIO MAS DIFICIL

PARA A PETROBRAS, REDE DE ABASTECIMENTO DE DIESEL S-50 E DE ARLA 32 JA TEM ALTA
CAPILARIDADE NO PAIS, ENQUANTO TRANSPORTADORAS RECLAMAM DOS CUSTOS MAIORES E DA
FALTA DE POSTOS DE ABASTECIMENTO, PRINCIPALMENTE FORA DOS GRANDES CENTROS
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eterminada por lei ha um
ano, a entrada do Procon-
ve 7 e dos novos com-

bustiveis ainda promete
muita divergéncia no pais. Responsavel
por normatizar a comercializacdo de
diesel no Brasil, a Agéncia Nacional do
Petréleo, Gas Natural e Biocombusti-
veis (ANP) estipulou a entrada do die-
sel S-50 em 2012 e do S-10 em 2013,
dentro do cronograma da sétima fase
do Programa de Controle da Poluicdo
do Ar por Veiculos Automotores (Pro-
conve 7). E assim foi feito, pelo nosso
proprio bem, mas nem tudo parece

correr como o previsto.

Para avaliar o cumprimento e os des-
dobramentos dessa regulamentagdo,
esta terceira reportagem da série es-
pecial Proconve 7 traz o contraponto
atual entre o que afirmam a Petrobras
e a Associacdo Brasileira de Logistica
(Abralog), entidade que representa as
transportadoras brasileiras, no que
tange a logistica de implantagao e dis-
tribuicdo dos novos combustiveis (S-
50 e S-10) e do Arla 32.

CAPILARIDADE

De acordo com a Petrobras, em
novembro de 2012 as vendas do
6leo diesel S-50 rodoviario chega-
ram a 530 milhdes de litros. Isso
representa 11,7% das vendas to-
tais de diesel (incluindo os com-
bustiveis S-50, S-500 e S-1800)
efetuadas pela estatal. “Segundo a
propria ANP, atualmente ha quase
seis mil postos que vendem o S-50,
sendo que 2.200 postos efetivam a
comercializacdo de forma volunta-
ria”, informa a assessoria de comu-
nica¢do da empresa.

ESCALA PROPICIA REDUCAO DOS CUSTOS PARA EMPRESA

A JSL é possivelmente uma das maiores compradoras de cami-

Quanto aos postos com bandeira da
empresa, existem atualmente outros
2.200 pontos que ja oferecem S-50,
volume que - segundo a estatal - é su-
ficiente para garantir uma capilarida-
de geografica e permitir aos gestores
e motoristas planejar rotas de abas-
tecimento exclusivamente em postos
sob sua bandeira.

Mas, segundo Ramon Alcaraz, con-
selheiro da Abralog e diretor da Fadel
Transportes, a capilaridade anuncia-
da pela Petrobras nio se confirma na
pratica. “A verdade é que encontra-
mos poucos postos com S-50, sendo
que a maioria esta restrita as grandes
cidades”, diz ele.

Para o conselheiro, a rede de abas-
tecimento dos novos tipos de com-
bustivel deve ser exponencialmente
multiplicada em relagdo a que efeti-
vamente é encontrada no pafs atual-
mente, para que s entdo seja possi-
vel aos transportadores trafegar em
todas as rodovias brasileiras sem
encontrar problemas com abasteci-

mento. “Ndo poderia haver distan-

nhdes do pais na atualidade. Diante do cendrio ainda recente do
P7, o presidente da empresa, Fernando Simdes, explica como a
companhia vem se adequando a nova regulamentacdo. Ele ressal-
ta que a empresa adota um planejamento anual para compra de
ativos, de forma que sua frota se mantenha na faixa etaria média
de 1,8 ano de uso. Por isso, a JSL ndo antecipou a aquisi¢ao de no-
vos caminhdes em 2011 para fugir das exigéncias do P7. “Prova
disso é que adquirimos 1.077 veiculos — entre caminhdes e dnibus
— com tecnologia P7 no ano passado”, diz ele.
Operacionalmente, Simdes também destaca que 0s equipamen-
tos P7 tém apresentado bom desempenho e que, apesar de o cus-
to do diesel S-50 ser cerca de 3% maior, 0s novos caminhdes de
fato permitem reduzir o consumo de combustivel. O custo da JSL, diga-se, é menor do que o relatado pelo mercado nesta série
de reportagens, na qual o valor do diesel S-50 é citado como 5% mais caro. A diferenca pode ser explicada pelo fato de a JSL
possuir postos de abastecimento internos em algumas das suas 160 filiais espalhadas pelo pais, o que Ihe permite fazer com-
pras de combustivel, lubrificantes e aditivos em grande escala. “Com isso, também eliminamos problemas com abastecimento,
apesar de que, quando precisamos abastecer em postos convencionais, ainda nao tivemos problemas para encontrar o S-50",
afirma Simdes.
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PROCONVE 7

Preco do Arla 32 tem baixado gradativamente

cia maior que 200 km entre os postos
aptos, como, alias, foi a promessa da
Petrobras”, aponta Alcaraz.

CUSTOS

Outra queixa do mercado transpor-
tador, como frisa Alcaraz, diz respeito
ao custo adicional que acompanhou
a entrada do Proconve 7 (para saber
mais, leia reportagem deste especial
na edicao 164 da M&T). Nesse pon-
to, vale a lembranca de que o P7, em
vigor desde janeiro de 2012, estabe-
leceu que os caminhdes produzidos a
partir de entdo incorporassem tecno-
logias que reduzam em 18,5% a emis-
sdo de 6xido de carbono (CO), 60% de
6xido de nitrogénio (NOx) e 80% de
materiais particulados (MP).

Como se sabe, para alcancgar tais ni-
veis 0s novos motores sdo equipados
com um sistema de redugio cataliti-
ca seletiva (SCR), solucao que exige
a adicao paralela de um tanque de
agente redutor liquido automotivo
(Arla 32) para realizar o tratamento
dos gases de escape.

Além disso, também é necessaria
a utilizacdo de um diesel mais limpo
do que o utilizado anteriormente. Em
comparagdo, o S-50 é um diesel que
contém 50 particulas por milhdo de
material particulado, ou seja, possui
uma composicao com 10 vezes me-
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nos poluentes que o diesel anterior, o
S-500. Ja o S-10, portanto, que acaba
de ser introduzido pela Petrobras, re-
duz em 50 vezes o volume de poluen-
tes do S-500.

“O fato é que o mercado transpor-
tador tem se queixado porque o cus-
to operacional com o P7 aumentou
sensivelmente”, confirma Alcaraz. Se-
gundo ele, uma divulgacio feita pelas
montadoras de caminhdes no final de
2011 - pouco antes da entrada defini-
tiva do P7 - apontava que o custo ope-
racional seria semelhante ao trazido
pelo P6, uma vez que o maior custo
do diesel S-50 e do Arla 32 seria com-
pensado pela reducdo de consumo
proporcionada pelas novas tecnolo-
gias aplicadas aos caminhoes P7.

“Na pratica, isso ndo ocorreu”, su-
blinha o representante da Abralog.
“O custo do Arla gera um acréscimo
aproximado de 7% ao preco total de
compra do combustivel, sendo que o
custo do S-50 tem sido praticado 10%
acima do S-500, fazendo com que o
custo com combustivel na verdade
seja 17% superior ao anterior, contra
uma reducao no consumo de apenas
5% na média”, calcula.

Mas o proprio executivo admite que
o valor do Arla 32 tem baixado grada-
tivamente e que alguns postos ja es-

tdo praticando o mesmo valor para o
S-50 e 0 S-500, o que permite esperar
que, no médio prazo, esse custo supe-
rior seja minimizado ou até mesmo
totalmente eliminado.

A Petrobras, por sua vez, contra-
pde que os critérios que determina-
ram a obrigatoriedade da disponibi-
lizagdo do diesel S-50 desde janeiro
de 2012 pelos postos foram estabe-
lecidos pela Resolucdo ANP n? 62,
de 12 de dezembro de 2011, que
procurou garantir uma autonomia
minima de 100 km para os veiculos
pesados. “Contudo, com o cresci-
mento da demanda pelo S-10 - que
comegou a ser distribuido em janei-
ro de 2013 - é esperado um aumen-
to gradativo da rede de postos que
comercializam diesel mais limpo de
maneira voluntaria”, afirma a Petro-
bras. “No que concerne aos postos
com bandeira da Petrobras, temos
procurado incentivar a expansio da
oferta do S-50 e S-10, sendo que em
janeiro de 2012 eram cerca de 850
estabelecimentos e hoje sdo mais de
2.200 postos oferecendo pelo menos
um dos dois novos produtos.”

Fontes:

Abralog: www.abralog.org.br
JSL: www.jsl.com.br

Petrobras: www.petrobras.com.br

Proconve 7

Un avance necesario, pero dificil

Determinada por ley hace mds de un afio, la entrada del Proconve 7 y de los nuevos combustibles
fodavia promete mucha divergencia en el pais. Responsable por normalizar la comercializacion el diesel
en Brasil, la Agéncia Nacional do Petrdleo, Gas Natural e Biocombustiveis (ANP) estipuld la entrada del
diesel S-50 en 2012 y del S-10 en 2013, segtin el cronograma de la sétima fase del Programa de
Controle da Poluigao do Ar por Veiculos Automotores (Programa de Control de la Contaminacion del
Aire por Vehiculos Automotores - Proconve 7). Y asi se hizo, para nuestro propio bien, pero ni todo

parece suceder como fue previsto.

Para evaluar el cumplimiento y los desdoblamientos de dicha reglamentacion, este tercer reportaje
de la serie especial Proconve 7 trae el contrapunto actual entre lo que afirman Petrobras y la ASso-
ciagdo Brasileira de Logistica (Abralog), entidad que representa las transportadoras brasilefias, en lo se
refiere a logistica de implantacion y distribucion de los nuevos combustibles (S-50 y S-10) y del Arla 32.
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EMPRESA

LICOE
DA CRIS

MESMO EM MEIO A CONDIGOES
ECONOMICAS POR VEZES ADVERSAS,

A BRASIL MAQUINAS DE CONSTRUCAO
CONQUISTOU ESPACO NO MERCADO
BRASILEIRO DE EQUIPAMENTOS
COM PARCERIAS ESTRATEGICAS

POR MELINA FOGACA
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Desde a sua fundagdo em 2007, a Brasil Maquinas de
Construcdo (BMC) ja superou diversas adversidades em
momentos que o mercado ndo se mostrava nada favoravel
aos dealers de equipamentos para construgdo e mineragao.
Para supera-las, a empresa langou mao de uma estratégia
agressiva, que inclui o abastecimento do mercado brasilei-
ro com equipamentos de diferentes marcas e paises.

Como é de conhecimento geral, o ano passado foi di-
ficil para muitas empresas, pois além de a economia
brasileira estancar com um decepcionante crescimento
de 1%, houve - segundo a Pesquisa de Mercado da So-
bratema - uma impactante reducdo de 19% na venda
de equipamentos para o setor da construgao. “Pelo fato
de sermos importadores e ainda ndo termos fabrica no
Brasil, 2012 foi sim um ano complicado”, corrobora Feli-
pe Cavalieri, CEO da BMC. “Tivemos ainda problemas com
a variagdo do ddlar, que tirou muito a competitividade de
quem era importador, mas também com o aumento de im-
postos da importacdo, por pressido das empresas locais,
que subiram para 25%."

Além desses fatores, como lembra o empresario, também
contribuiram para travar o mercado a queda do Finame-
-PSI (Programa de Sustentacdo do Investimento) a patama-
res “inacreditaveis” e os “gastos fabulosos do Banco Nacio-
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nal do Desenvolvimento (BNDES) para subsidiar juros de
maquinas, ao invés de usar esses recursos para financiar o
desenvolvimento do setor”.

DESEMPENHO

Mesmo com tantas turbuléncias, a BMC registrou um
volume de venda de aproximadamente trés mil maqui-
nas no ano. Antes que o interlocutor assimile a cifra,
Cavalieri ja avisa que a previsdo para 2013 é de supe-
rar esse numero, totalizando uma venda mensal de 300
maquinas e crescendo 20%. Com tais nimeros, diz ele,
a empresa busca manter-se no primeiro lugar em ven-
das de escavadeiras no Brasil, posto obtido em 2010 e
que, ao menos no curto prazo, tende a permanecer com
a empresa.

Mas o ano de 2012 foi também marcado pelo inicio do pro-
jeto de construcdo da nova fabrica da BMC/Hyundai no muni-
cipio de Itatiaia, no Rio de Janeiro, resultado de uma joint ven-
ture com a fabricante coreana que deve ser aberta agora em
margo. ‘A BMC mostra sim a que veio, pois, mesmo em meio as
dificuldades enfrentadas em 2012, ela conseguiu fechar novas
parcerias com grandes empresas como Link-Belt, Ammann e
Terex Finlay, além de manter as parcerias de sucesso com as
empresas Daemo, Hyundai, Merlo, Shantui e a XCMG’, afirma o
executivo (leia Box na pag. 53).



FILOSOFIA

Segundo Cavalieri, a filosofia que nor-
teia a empresa é viabilizar que os parcei-
ros que ainda atuam como importadores
montem suas proprias fabricas no pafs,
ao passo que conquistem uma participa-
¢do cada vez mais expressiva no mercado
brasileiro, com garantias e condi¢cdes que
justifiquem sua vinda para o Brasil.

E o caso da BMC/Hyundai. Como
revela Armando Mantuano, seu dire-
tor regional, a empresa ja detém cerca
de 20% de market share em escava-
deiras hidraulicas acima de 12 tonela-
das no estado do Rio, sendo que gran-
de parte das obras de constru¢do em
territério fluminense contam com a
operacdo de equipamentos da marca.

S6 na construgdo da fabrica, a BMC
investiu cerca de R$ 400 milhdes. Além
disso, em dezembro a empresa inaugu-
rou uma nova sede administrativa, loca-
lizada em Duque de Caxias (R]), princi-
palmente para dar suporte ao projeto de

Mesmo em meio as dificuldades, a empresa conseguiu fechar novas parcerias |

g7

Messe Miinchen
International

THE PEAK OF EXCELLENCE

auma 2013

15 a 21 de Abril, Munique

Eﬁll'\‘SCEIRO Indoneésia

Aproveite um dos
maiores mercados
emergentes do mundo!

Sinta o pulsar do futuro agora.
A bauma 2013 espera por vocé.

Junte-se a nos! Faca parte da feira
dos recordes:

B 500.000 visitantes
B 3.300 exp025|torles Cadastre-se

B 570.000 m? de area online e poupe -

de exposicao tempo e dinheiro!

Contacto: Manuel Niggli, Messe Miinchen International Aproveite os beneficios - entre no site e faca seu cadastro agora:
Tel. +55 11 3205 5050, manuel.niggli@mmi-brasil.com www.bauma.de/tickets/en



EMPRESA

A BMC mostra sim a que
veio, pois, mesmo em meio
as dificuldades enfrentadas

em 2012, ela conseguiu
fechar novas parcerias com

grandes empresas”
Felipe Cavalieri

producio local. Com a fabrica em solo brasileiro, a BMC
espera se tornar ainda mais competitiva, pois, como fa-
bricante local, tera acesso a financiamentos do governo
e menos motivos de preocupagdo com fantasmas como
a variagdo cambial e impostos de importagdo.

Uma vez instalada como fabricante, a BMC/Hyun-
dai sem duvida terd muitos incentivos e oportunida-
des de crescimento. Mas, vacinada pelos obstaculos
abruptamente surgidos nos ultimos anos, a empresa
ja sabe que enfrentard as mesmas dificuldades que
as empresas locais, como o impasse do governo em
dar andamento aos projetos de infraestrutura, sé
para ficar em um exemplo para la de critico.

Para o CEO da BMC, a propésito, a solugdo para
que as obras no Brasil finalmente caminhem é
transferir para a iniciativa privada a responsabili-
dade de gerir os projetos de reestruturacao e logis-
tica de aeroportos, ferrovias, saneamento, energia
e demais setores estratégicos do pais. Fica dado o
recado de quem superou muita coisa para crescer.

Fonte:
BMC: www.brasilmaguinas.com

Trajetoria € marcada por superacao

Em 2003, o atual CEO da Brasil Maquinas, Felipe Cavalieri, atuava na Comexport (antiga sécia da BMC) quando iniciou a
operacdo de importacdo de maquinarios pesados da Hyundai Heavy Industries (empilhadeiras). Segundo ele, essa foi a primeira
grande prova de superacio que teve de enfrentar: trazer ao pais maquinarios da Asia fabricados por uma empresa até entdo
desconhecida, encarando as dificuldades de distancia, lingua e, evidentemente, preconceitos de mercado.

Como importadora, durante a turbuléncia econémica de 2008 a empresa enfrentou dificuldades de financiamentos por
ter uma estrutura ainda muito fragil. Fora isso, Cavalieri conta que a empresa teve ainda de brigar com os fabricantes
locais ligados a multinacionais pelo pouco espaco que sobrou no mercado naquela época. Mas, mesmo em meio a crise
e para surpresa de muitos, a BMC alcancou rapidamente o sequndo lugar em market share de vendas de escavadeiras
no Brasil (hoje é a primeira). “Para nds, uma empresa nova, ingressar em um mercado tdo competitivo e conquistar o
segundo lugar em tao pouco tempo foi realmente gratificante”, relembra o CEO.

Depois disso, a ascensdo foi metedrica, com a empresa comprando as a¢des da Comexport ainda em 2009 e assinando a joint
venture com a Hyunday — com quem estabeleceu parceira hd uma década, inicialmente para a importacdo de empilhadeiras — em
2011. Hoje, sua estrutura de pés-venda conta com mais de 33 pontos de vendas no Brasil e um Centro de Distribuicao de Pecas em
Santana de Parnaiba (SP), composto por 18 mil itens e aproximadamente 130 mil pecas em estoque.
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Empresa expande
portfolio multimarcas

BMC Multimarcas é a denominacdo para a divisdo
da empresa que representa diversas marcas, como a
fabricante de tratores de esteira Shantui. Outra em-
presa que ha anos integra a divisdo é a coreana Da-
emo Engineering, fabricante de acessérios para esca-
vadeira como rompedores hidraulicos e de mandibula.
J& a XCMG, uma das maiores fabricantes chinesas
de equipamentos de construcdo, integra a divisdo de
concreto da empresa desde 2006 e tem no Brasil seu
terceiro maior mercado fora da China.

De olho no mercado europeu, ha dois anos a em-
presa passou a representar a empresa italiana Merlo,
fabricante de manipuladores telescopicos, betoneiras
autocarregaveis, coletores e plataformas. Em 2012,
a BMC juntou aos seus parceiros a suica Ammann
(linhas de compactacdo de solo e asfalto, pavimen-
tacbes e usinas de asfalto), a irlandesa Terex Finlay
(britadores de mandibulas, britadores de cones, brita-
dores de impacto, peneiras inclinadas e peneiras ho-
rizontais) e a norte-americana Link-Belt (guindastes).

Empresa
Lecciones de la crisis

Desde su fundacion en 2007, Brasil Maquinas de Construgéo ya
sobrepasd diversas adversidades en momentos que el mercado no se
mostraba nada favorable a los distribuidores de equipos para cons-
fruccion y mineria. Para superarlas, la empresa decidio por una es-
frategia agresiva, que incluye el suministro del mercado brasilerio con
equipos de diferentes marcas y paises.

Como es de conocimiento general, el afio pasado fue dificil para mu-
chas empresas, pues ademds de la economia brasilefia estancar con un
decepcionante crecimiento del 1%, hubo — seguin el Sondeo de Mercado
de Sobratema — una impactante reduccion del 19% en la venda de
equipos para el sector de construccion. “Por el hecho de que somos im-
portadores y todavia no tenemos fabrica en Brasil, 2012 fue realmente
un arfio complicado”, corrobora Felipe Cavalieri, CEO de BMC. “Tuvimos
también problemas con la variacion del dolar, que ha reducido en mucho
la competitividad de quien era importador, pero también con el aumento
de impuestos de importacion, por presion de las empresas locales, que
Subio para 25%”.

Ademads de dichos factores, como recuerda el empresario, también
han contribuido para trabar el mercado la reduccion del Finame-PSI
(Programa de Sustentacion de Inversiones) a niveles “increibles” y los
“gastos fabulosos de Banco Nacional do Desenvolvimento (Banco Na-
cional del Desarrollo — BNDES — para subsidiar intereses de maquinas
en vez de usar dichos recursos para financiar el desarrollo del sector”.
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SOBRATEMA 25 ANOS

OS PRIMEIROS
PASSOS

SOBRATEMA
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FOTOS: ARQUIVO M&T

Acima, capa de edigdo de novembro de 1993.
Abaixo, a edi¢o inaugural de M&T.
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residente da Sobratema em trés diferentes gestdes (1990-1991,
1992-1993 e 2002-2003), Jader Fraga dos Santos atualmente é
membro do conselho de ex-presidentes da Associacdo e sécio
majoritario da Ytaquiti Construtora. Rememorando o inicio da
entidade, o executivo avalia que o esforco dos primeiros membros foi um
fator essencial para o processo de formatagao institucional da Associacdo
ao longo da sua historia, contribuindo para qualificar e disseminar a in-
formacao técnica sobre equipamentos de construcdo e mineragdo no pafs.

M&T - Como instituicdo, qual a im-
portancia da Sobratema para o setor?
Jader Fraga dos Santos - Como
faco parte da Associacdo desde o ini-
cio, acompanhei de perto sua evolu-
¢do. A principio, era apenas um gru-
po de profissionais que acreditava
ser imprescindivel democratizar a
informacdo técnica de equipamen-
tos, pois, no final dos anos 80, ainda
havia muitas dificuldades no Brasil
de se obter informacdes sobre a
conservacdo de maquinas, a troca
de pecas originais, paralelas etc. Na
época, mesmo nas organizagdes ndo
havia um corpo técnico que geren-
ciasse de forma adequada a manu-
tencdo dos equipamentos. Nossa
proposta inicial, portanto, era fazer
com que as grandes empresas co-
mecgassem a repassar informagdes
para os empreendimentos menores,
visando a uma melhoria geral da
qualidade de gestdo das maquinas.
M&T - Quais foram as principais
dificuldades enfrentadas no inicio?
Jader Fraga dos Santos - No co-
mego, ndo tinhamos absolutamente
nada. Nossos primeiros semindrios
eram realizados nas proprias em-
presas, como o 12 Seminario de Ma-
nuten¢do Sobratema, que ocorreu
em 1989 na Lion, em Sio Paulo. Na
verdade, éramos um grupo de visio-
narios em que cada um fazia uma
parte, tudo na base do esforco, sem
qualquer remuneracgdo. O primeiro
programa implantado foi a revista
M&T, langada em agosto de 1989 e

que, a principio, era publicada com a
contribui¢do dos préprios membros.
Havia edi¢Ges, por exemplo, em que
eu ia ao local, tirava fotos, escrevia o
texto... Ou seja, famos tocando da for-
ma que era possivel.

M&T - Qual foi o momento-cha-
ve na histéria da associagao?

Jader Fraga dos Santos - Foi du-
rante as reunides dos membros
que surgiu a ideia de se realizar a
primeira feira, que geraria a M&T
Expo, de fato um ponto importan-
te para a histéria da Sobratema.
Antes da feira, éramos muito de-
pendentes do apoio das empresas
que nos ajudavam a sobreviver, ndo
tinhamos uma fonte de renda. Com
a feira, passamos a ter recursos su-
ficientes para que a Associacio ca-
minhasse sozinha.

M&T — Em termos profissionais,
0 que representou ter sido presi-
dente por trés vezes?

Jader Fraga dos Santos - Certa-
mente, desde 0 momento em que
vocé fez parte do corpo diretivo da
Sobratema, passa a ter uma pro-
jecdo nacional como profissional.
Eu recordo que, logo depois que
deixei a presidéncia da Associagao,
fui chamado para realizar diversas
palestras pelo Brasil afora, para di-
vulgar os conhecimentos técnicos
acumulados na fungio. Com isso,
ao mesmo tempo em que eu tive
essa projecdo profissional, também
foi possivel difundir a Sobratema
entre os profissionais do meio.
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Evolucao do publico na

M&T EXPL)

2012

54.597

& 1995:7.500

& 2012:54.597

995

¢ A ata de fundacdo da Sobratema foi assinada
em 12 de setembro de 1988, em Sdo Bernar-
do do Campo.

e Apoiaram a fundacdo empresas como Atlas
Copco, Caterpillar, Hyster, Firestone, Sotreq, Ta-
mrock, Eutectic, FiatAllis, Lark e outras.

e Atualmente, sdo ao todo 1.076 associados,
entre pessoas fisicas e juridicas.

e O primeiro seminario realizado pela Sobratema aconteceu em Sdo Paulo, em 20

de setembro de 1989, com cerca de 70 participantes. Fleld 1 N
. ﬁ F '\él&T Expo, que S#E)g;g comF? ”.ll\r/]l9st;a (ée M??;J;)engéo, Equipamentos & Tecnologia i el oin N m ST
plicada”, ocorreu em , N0 Pavilhdo da Bienal (SP).
e A edicdo inaugural ocupou um espago de 8 mil m2, com 70 expositores e 95 marcas. M i w1
* J4 a oitava e mais recente edi¢do, realizada no ano passado, ocupou um espaco de 62.057 gl v ol 1 1
mil m2 de 4rea de exposicao, com a participacdo de 494 expositores e 1.042 marcas. L " 'l | rr |

¢ No periodo, ndo s6 o nimero de marcas expostas foi multiplicado por dez, como o
publico presente ao evento cresceu mais de sete vezes.

g% Sobratema 25 anos

Los primeros pasos
Presidente de Sobratema en tres diferentes gestiones (1990-1991, 1992-1993 y 2002-2003), Ja-
der Fraga dos Santos es actualmente miembro del consejo de ex presidentes de la Asociacion y asocia-
do mayoritario de Ytaquiti Construtora. Recordando el inicio de la entidad, el ejecutivo evalia que los
esfuerzos de los primeros miembros fue un factor esencial para el proceso de formacion institucional
de la asociacion a lo largo de su historia, contribuyendo para calificar y diseminar la informacion técnica
sobre equipos de construccion y mineria en el pais.

hlﬁ-ﬁl"
0800 777 5765
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EXCLUSIVOS

GANHAM DESTAQUE EMIEVENTO

Um dos diferenciais da Construction Expo
2013 - 22 Feira Internacional de Edifica¢des
e Obras de Infraestrutura é contar com sales
de setores especificos da cadeia da construcio,
enfatizando a evolucio dos sistemas construti-
vos e o desenvolvimento das obras de edifica-
coes e de infraestrutura no pais.

Segundo Hugo Ribas Branco, diretor co-
mercial da Sobratema, organizadora da feira,
a ideia dos saldes é oferecer aos visitantes
informacdes detalhadas sobre determinado
setor, sistema ou obra, demonstrando aos
visitantes sua importancia para o desenvolvi-
mento da construgio.

Nesta edicdo, diz o diretor, serdo apresen-
tados trés espagos exclusivos: Saloes Tema-
ticos, Saldes dos Sistemas Construtivos e
Saloes das Grandes Constru¢des. “Optamos
por essas categorias porque refletem o setor
e, consequentemente, a propria Construction
Expo 2013” frisa Ribas. “Nosso objetivo é
que o visitante entenda a especificidade e a
importancia de cada espacgo exclusivo para a
cadeia produtiva da construgio.”

FEVEREIR0/2013 - REVISTA M&T

No caso de um setor ou sistema construtivo,
por exemplo, sera possivel conhecer sua apli-
cabilidade e as vantagens para a construtora e
para o usudrio final, além de seu desenvolvi-
mento tecnolégico ao longo dos anos. Em ter-
mos de obras, o visitante tera a oportunidade
de conhecer as empresas atuantes, a tecnolo-
gia embarcada e a plataforma de engenharia
aplicada, incluindo ainda o andamento e a evo-
lucdo do empreendimento.

Os Saldes Tematicos ja contam com quatro
espacos definidos: Saldo do Rental, Saldo da
Sustentabilidade e Green Buildings, Saldo da
Infraestrutura no Agronegécio e Saldo das Ha-
bitacdes de Interesse Social (HIS). Ja para os
Sistemas Construtivos estdo confirmados o
Saldao ABCIC da Construgio Industrializada do
Concreto e o Saldo da Construcgdo Seca.

Realizada no Centro de Exposi¢des Imigran-
tes entre os dias 5 e 8 de junho de 2013, a
Construction Expo 2013 também apresentara
novidades de métodos construtivos, fornece-



Solucdes e negocios na area de edificagcoes

A area de edificacbes no Brasil esta em
plena expanséo. Estudo da Ernst & Young
Terco aponta que o setor imobilidrio brasi-
leiro tem um Produto Interno Bruto (PIB) es-
timado em cerca de R$ 170 bilhdes por ano
e, em menos de uma década, esse montante
pode atingir R$ 270 bilhdes. Atualmente, ha
um aporte de capital estrangeiro recorde —
entre R$ 5 bilhdes a R$ 10 bilhdes — para
projetos do mercado imobilidrio. Nos outros
segmentos de edificacbes, a situacdo néo
é diferente. Dados de recente pesquisa da
Sobratema mostram que os investimentos
no setor hoteleiro e de resorts devem che-
gar a R$ 39,3 bilhdes até 2017. Ja as areas
hospitalar e shopping centers terdo aportes
de R$ 822,7 milhdes e R$ 654,5 milhdes no
mesmo periodo, respectivamente.

MORGUEFILE

Para atender a demanda com o espera-
do crescimento do setor de edificacbes no
Brasil, a Construction Expo 2013 apresen-
tard as principais novidades e lancamentos
em servicos, materiais e equipamentos que
propiciam maior produtividade, eficiéncia e
sustentabilidade na construcdo, ampliacdo e
reforma de edificios de qualquer natureza.

De acordo com Ribas, 0 evento serd uma
oportunidade Unica para expor solugdes a um
publico qualificado, formado em sua maioria
por empresarios, executivos, engenheiros e
técnicos de grandes empresas, proporcionando
um ambiente ideal para o fortalecimento de
relacionamentos e negacios. “A Construction
Expo 2013 reunird toda a cadeia da constru-
¢do, por isso conta com o apoio das principais
entidades setoriais e das principais construto-
ras do pais”, afirma o diretor.

- }
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dores de servicos e fabricantes
de produtos, matérias-primas,
insumos para construgdo de edi-
ficios residenciais, comerciais,

Momento Construction

Salones exclusivos ganan
destaque en evento

industriais, shopping centers e
hospitais, além de solu¢des para
a execucio de obras em rodovias,
ferrovias, metrds, pontes, aces-
sos, terminais de cargas e esta-
leiros, nas areas de saneamento,
energia edlica e hidrelétrica, ole-
odutos e gasodutos e estruturas
metalicas, entre outras. A feira
conta com o apoio de mais de 80
entidades setoriais e das princi-
pais construtoras do Brasil.

Fonte:
Construction Expo 2013:
Www.constructionexpo.com.br

Uno de los diferenciales de Construction Expo 2013
— 22 Feria Internacional de Edificaciones y Obras de
Infraestructura es contar con salones especificos de la
cadena de la construccion, enfatizando la evolucion de
los sistemas constructivos y el desarrollo de las obras de
edificaciones y de infraestructura en el pais.

Segtin Hugo Ribas Branco, director comercial de Sobrate-
ma, organizadora de la feria, la idea de los salones es ofrecer-
les a los visitantes informaciones detalladas sobre determi-
nado sector, sistema u obra, demostrando a los visitantes su
importancia para el desarrollo de la construccion.

En esta edicion, dice el director, seran presentados
fres espacios exclusivos: Salones Tematicos, Salones
de los Sistemas Constructivos y Salones de las Grandes
Construcciones. “Optamos por esas categorias porque
reflejan el sector y, consecuentemente, la propia Cons-
truction Expo 2013”, subraya Ribas.
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A historia dos

equipamentos de construcao

JA'HA UM BOM TEMPO, A REVISTA M&T PROJETA UMA SERIE DE ARTIGOS , SEGUIDAMENTE ADIADA,
SOBRE O PROCESSO DE DESENVOLVIMENTO DOS EQUIPAMENTOS DE CONSTRUCAQ. CHEGOU A HORA.
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dificuldade de se obter informa-

¢oes precisas, a necessidade de

tempo disponivel para pesquisas
em acervos, o requisito basico de conti-
nuidade e o desaparecimento de muitas
empresas (e de sua histéria) devido a um
constante processo de fusdes e aquisicoes
— além de uma vertiginosa sucessao de
inovagoes tecnoldgicas em determinadas
épocas —, sao alguns dos muitos motivos
que dificultaram a preparacéo dessa série
e retardaram a concretizagao do projeto
que se inicia justamente nesta edicao, que
marca uma nova fase para a publicacdo e
para a Sobratema.
No final de 2012, algumas possibilidades

de composicao comegaram a se delinear
mais claramente, seja por meio de acesso
a materiais obtidos em diferentes fontes
impressas, tais como livros e materiais de
arquivo, mas também informacoes colhi-
das na rede mundial de computadores, o
que possibilitou levar o projeto a frente e
preparar esta longamente ansiada série
de artigos mensais sobre a histdria das
maquinas no mundo.

HISTORIAS

E preciso ressaltar, no entanto, que
o intuito editorial desse projeto nao é
desenvolver uma abordagem cronolégica
e exaustiva desde a pré-histéria ou mes-

Leitores podem
colaborar com
projeto

A maior dificuldade neste projeto
certamente continua sendo a lo-
calizacéo de fontes historicas. Por
essa razdo, a revista M&T estimula
a participagao de leitores que tém
acesso a dados sobre as empresas
onde trabalham ou das marcas
que representam. Para participar,
encaminhe o material para:

veloso@sobratema.org.br
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mo da Antiguidade classica, nem uma
sequéncia descritiva por marca ou tipo de
equipamento, o que tornaria o material
excessivamente magante para o leitor ou
mesmo, muitas vezes, exigiria a redacao
de uma série de artigos técnicos sobre o
mesmo tOpIco, até esgotar o assunto.
Nesse sentido, o que se pretende com
essa nova segao é contar histérias panora-
micas e, partindo da primeira Revolucao
Industrial, elencar marcos de inovacao
sobre 0s equipamentos de construcao,
tratando, por exemplo, da introdugao das
primeiras escavadeiras e de personagens
singulares, voltando eventualmente ao
assunto para abordar outros aspectos de
interesse para o leitor. Cada artigo ser3,
portanto, uma unidade independente,
embora todas se relacionem entre si e se
complementem na longa duragao.

= Comprada
/' Euclid pela GM

EVOLUCAO

Em outras palavras, a ideia basi-
lar é abordar assuntos importantes
sobre o desenvolvimento histérico
das mdaquinas e da participagcao
de pessoas que, de alguma forma,
contribufram para a evolucéo do
setor, sempre expostos em narrati-
vas curtas, mas com detalhes que,
no conjunto, permitam visualizar a
historia dos equipamentos de cons-
trugdo: suas origens, a introducao
de novas tecnologias, o aperfeico-
amento das existentes, os grandes
inventores e empreendedores que
tiveram algumas (por vezes, muitas)
ideias geniais que literalmente mu-
daram o mundo, além de detalhes
curiosos dessas ideias e do impacto
que causaram na humanidade.

Escavadeira diesel

Toda a histéria moderna é ligada a
invencao de motores e tecnologias. Por
isso, referimo-nos a visionarios e lumina-
res como R. G. LeTourneau e C. L. Best,
mas também a singularidades como a
passagem do vapor para o motor de
combustéo interna, a criacdo de novos
equipamentos, ao desenvolvimento de
pneus gigantes, a troca das escavadeiras
a cabo pelas hidraulicas, a fundacao
das principais marcas e outros assuntos
relacionados, que serdo apresentados
em todas as edicoes de 2013 e, quica,
muito além disso. Afinal, como escreveu
o astrofisico Carl Sagan, “nao sentir en-
tusiasmo pela tecnologia ndo é apenas
tolice — é suicidio”.

Leia na proxima edicdo: Os primoérdios
- desafios e tecnologias em engenharia.

La erade

las maquinas
La historia de los
equipos de construccion

La dificultad de obtenerse informaciones pre-
cisas, la necesidad de tiempo disponible para
sondeos en acervos, el requisito basico de con-
tinuidad y el desaparecimiento de muchas em-
presas (y de su historia) debido a un constante
proceso de fusiones y adquisiciones — ademas
de una vertiginosa sucesion de innovaciones
tecnoldgicas en determinadas épocas — son al-
gunos de los muchos motivos que dificultaron la
preparacion de esa serie y han retardado la con-
cretizacion del proyecto que se inicia justamente
en esta edicion, que marca una nueva fase para
la publicacion y para Sobratema.
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MANUTENCAO

GARANTINDO A FORCA

CUIDADOS COM CILINDROS HIDRAULICOS
TELESCOPICOS ASSEGURAM A EFICIENCIA
OPERACIONAL DE EQUIPAMENTOS COMO
CAMINHOES FORA DE ESTRADA

Tecnicamente, o cilindro hidraulico é um atuador
mecdnico capaz de imprimir movimento linear por
meio da conversao de pressdo de fluidos em forca me-
canica. Em suma, ele é responsavel por atuar a for¢a
hidraulica de um equipamento na ponta da sua opera-

¢do, como o basculamento de uma cagamba ou a mo-

DO EQUIPAMENTO

vimentacao de bragos e conchas de uma escavadeira.
Embora existam diversos os tipos de cilindros hidrau-
licos (veja quadro na pag. 63), nesta reportagem serao
tratados principalmente os modelos telescopicos.
Esse tipo de cilindro hidraulico é destinado a diversas
aplicagdes, indo desde implementos rodoviarios, como
caminhdes basculantes e caminhdes de lixo com sistema
de compactagdo interno, até caminhdes fora de estrada.
Os tipos mais comuns desses componentes sdo os de agao
simples, utilizados quando se pretende que a posi¢do re-
colhida (cilindro fechado) seja a mais curta possivel em re-
lacdo a posic¢ao estendida (cilindro aberto). Assim, é possi-
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vel alocar o cilindro hidraulico em pequenos espacos e,
mesmo assim, obter curso de atuacdo de varios estagios.

Os cuidados de manuteng¢do com o modelo te-
lescopico ndo sdo diferentes dos aplicados em
outros tipos de cilindros hidraulicos - formados
basicamente por haste, camisa, olhais e vedacdes
internas -, nos quais a lubrificacdo encabeca a
lista de atencdes.

Nesse sentido, as agdes preventivas sao toma-
das para evitar o ingresso de particulas sélidas
contaminantes no sistema hidraulico. De modo
geral, a contaminagdo ocorre por falhas na fil-
tragem de ar e 6leo ou pelo ingresso de elemen-
tos externos durante procedimentos invasivos
de manutencao.

Procedimentos especificos devem ser feitos em oficina especializada

ESPECIFICACAO DE CILINDROS

A variedade de cilindros hidraulicos, bem como as suas caracteristicas (tamanho,
numero de estégios, didmetro, fixacdo etc.), sdo determinadas pelo tipo de aplicacdo
no qual serdo empregados. Como a sua fungdo é transformar a pressao hidraulica
em forca efetiva para acionar determinada parte do equipamento, o cilindro hidréu-
lico precisa percorrer um determinado curso estabelecido no projeto. Por isso, a sua
velocidade de deslocamento nesse percurso, que se traduz na eficiéncia da operacao,
depende basicamente de boas vedacdes e da estanqueidade nas conexdes. Assim,
se o cilindro perder velocidade durante a operacao pode haver algo errado em seu
conjunto ou, até mesmo, em outros componentes do sistema hidraulico, como a
bomba — que pode apresentar perda de eficiéncia, por exemplo.

WIPRO RKM

RECOMENDACOES

Para evitar essa ocorréncia, algumas
empresas adotam praticas de manuten-
¢do proativa, com andlise periddica de
lubrificante hidraulico para antecipar
problemas, identificando a presenca de
contaminantes no fluido antes mesmo
que esses atinjam um nivel de concen-
tracdo elevado. Como parametro, alguns
especialistas destacam que uma simples
colher de cha de contaminante ferroso é
suficiente para contaminar 200 litros de
lubrificante hidraulico.

Para agir preventivamente, a regra
é filtrar o 6leo com eficiéncia total,
um procedimento que sé pode ser
realizado com a troca dos filtros de
6leo nos periodos indicados pelos
fabricantes dos equipamentos.

Ao realizar qualquer intervenc¢ao no ci-
lindro hidraulico, a recomendagio é pela
troca do 6leo do sistema, para evitar que
0 procedimento acarrete o ingresso de
contaminantes. Como exemplo para ava-
liagdo do nivel de criticidade nesse caso, a
ISO estipula que os sistemas hidraulicos
ndo tenham mais de 18 ppm (volume de
particulas contaminantes) abaixo de cin-
co micra e 13 ppm abaixo de 10 micra.
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MANUTENCAO

Além disso, a filtragem de ar do sistema
hidraulico exige o mesmo nivel de atencio,
pois também configura uma via de ingres-
so de contaminantes no sistema. Por esse
motivo, é preciso verificar o estado do fil-
tro de ar regularmente, removendo a su-
jeira encontrada ou o elemento filtrante,
quando necessario. Para facilitar a tarefa,
equipamentos mais modernos ja contam
com indicadores especificos de saturagio
dos filtros de ar e de 6leo.

VEDACOES

0 lubrificante demanda cuidado nao
somente quanto a sua contaminacio,
mas também em relagdo a qualquer
indicio de vazamento pelas vedagdes
das hastes. De acordo com especialis-
tas ouvidos pela M&T, esse é o maior
problema apresentado em cilindros
hidraulicos telescépicos e ocorre nor-
malmente no fim da vida util das veda-
¢Oes, exigindo rotinas de manutengdo
para ser evitado.

As vedacgdes internas entre a haste e
a camisa do cilindro sio responsaveis
por manter a estanqueidade do 6leo hi-
draulico dentro do sistema. Quando des-
gastadas, elas permitem a passagem in-
desejada de dleo e, consequentemente,
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Utilizacao incorreta pode provocar danos estruturais no componente

a perda de for¢a do sistema hidraulico.
Esse sintoma deve ser detectado o mais
rapidamente possivel pelo operador ou
gestor de manutenc¢io da maquina, que
pode verificar se ha avarias nas veda-
¢Oes tanto ao abrir o sistema para reali-
zacdo de outro processo de manutencdo
como ao acompanhar as etapas da vida
util projetada para o sistema.

O invélucro do cilindro, conhecido
como camisa, também exige cuidados
€, nesse caso, 0 brunimento é o procedi-
mento mais adequado para a sua recupe-
racdo. Aplicada exclusivamente em ofici-
nas especializadas, essa técnica tem duas
etapas e consiste na criacdo de condi¢des
que assegurem uma pelicula de 6leo ade-
quada dentro da camisa. Primeiramente,
é realizada uma espécie de lixamento
mais grosso, que gera uniformidade com
rugas grossas dentro do metal. Posterior-
mente, aplica-se um lixamento fino, re-
sultando em rugas quase imperceptiveis
ao olho humano e que servem de repo-
sitérios de 6leo hidraulico, criando uma
pelicula protetora para a camisa.

HASTES

Tratando-se de cilindros hidraulicos
telescopicos, a utilizacdo incorreta em

caminhdes basculantes — nos quais o

componente pode estar posicionado
na parte frontal da cagcamba ou mesmo
sob ela - pode acarretar agressdes a
haste, danificando-a. Afinal, ndo é inco-
mum deparar-se com operadores que,
apos o basculamento, “chacoalham” a
cacamba para despejar o material que
eventualmente ficou preso as suas bor-
das. Mesmo que nio se perceba, esse é
o tipo de movimento que pode acarre-
tar danos estruturais a haste do cilin-
dro hidraulico.

CUIDADO NO
TRANSPORTE

O transporte de equipamentos hidrau-
licos deve ser realizado por empresas es-
pecializadas, pois, além de riscos iminentes
como tombamento, o contato da haste do
cilindro hidraulico com a rede de energia
elétrica pode ocasionar danos ao compo-
nente. Isso ocorre porque o processo de
cromeacdo é realizado eletricamente e,
quando submetido a grandes voltagens
apos ser finalizado, pode descolar o reves-
timento da haste e comprometer a segu-
ranga na operagao do equipamento. Apesar
de parecer inusitado, trata-se de um caso
registrado com frequéncia em oficinas es-
pecializadas na recuperagdo de cilindros.




Evidentemente, a recomendacdo de
especialistas é de jamais realizar prati-
cas incorretas como essa. Por outro lado,
se por qualquer motivo, como um aci-
dente, ocorrerem empenamentos ou ra-
chaduras na haste, a Unica solugdo sera
troca-la por uma nova.

Mas a haste também pode apresentar
avarias menores, como ofuscamento da
superficie. Nesse caso, a pratica indicada
¢ o polimento. Também realizado em
oficinas especializadas que detenham
ferramental adequado, como buchas de
polimento, o resultado obtido nesse pro-
cedimento é uma superficie totalmen-
te lisa e brilhante na haste. O brilho da
haste, alias, é sindnimo de estanqueida-
de para o sistema, uma vez que quanto
mais lisa estiver a superficie da haste,
menor sera a chance de aderéncia de
contaminantes sobre ela.

CROMEACAQO

Além disso, quando a haste apre-
sentar perda de espessura, pode
ser aplicada a técnica de cromea-
¢do para recupera-la. Esse processo
consiste no tratamento superficial
da haste por meio de deposicdo ele-
troquimica, na qual a pega é imersa

TIPOS DE CILINDROS HIDRAULICOS:*

De simples acao, com
“haste mergulhante”

De simples acao, com
émbolo e haste

De dupla acéo, com haste
simples em dois sentidos

De duplo efeito, com
haste dupla (ou passante)

Telescdpico

Especial, com triplo efeito

Com émbolo e haste em uma unica peca, exerce forga
num s sentido e o recuo € feito por forga exterior

0 recuo é efetuado por mola ou forga exterior,
enquanto o respiro fica ao lado da haste

Devido a existéncia da haste,
as areas de trabalho sdo diferentes

As areas sdo iguais, sendo geralmente
aplicado em sistemas de diregéo

Para cursos maiores com pequena interferéncia

Frequentemente utilizado em prensas,

tem duas velocidades de avango

“Ha variagdes nesses modelos, como cilindros com sistema
de amortecimento e cilindros telescdpicos de dupla agéo.

em banho de solucdo acida. A tensao
da corrente elétrica e o tempo de
banho definem a espessura da ca-
mada de cromo que a peca recebe-
ra, de forma a aumentar a sua vida
util ao conferir alta microdureza
superficial e protecao anticorrosiva.
Antes da cromeagdo, entretanto, a
haste deve passar por um processo
de preparacao, com banhos de lim-
peza (desengraxamento) e correcdo

de imperfeicdes.

A cromeacdo permite a criagdo de
uma camada mais dura para a super-
ficie da haste e, geralmente, serve para
reestabelecer o diametro original de fa-
brica. Apesar de comum, esse procedi-
mento é bastante arriscado, pois se for
executado fora das especificacdes para
o cilindro, pode acarretar a desagrega-
¢do dos sedimentos metalicos durante
a operacdo, contaminando todo o sis-
tema hidraulico com material ferroso
e gerando prejuizos significativos ao
equipamento.

Apbs a aplicagdo do cromo, a haste
também recebe polimento. Todavia, se
a avaria nesse componente for empe-
namento ou rachadura, como citado
anteriormente, a substituicio da haste
sera feita por um processo tradicional
de usinagem, no qual o olhal do cilindro
é cortado para a retirada da haste. Por
fim, a nova haste é soldada e a qualidade
da soldagem é verificada por meio de ul-
trassonografia.

Fontes:
Sotreq: www.sotreg.com.br
Wipro RKM: www.wiproinfra.com
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ENTREVISTA

undada em 1952 na cidade de Bad Laasphe, na

Alemanha, atualmente a Weber Maschinente-

chnik (MT) é um dos principais fornecedores

internacionais de maquinas para concreto e
compactacdo de solo. Simbolo da sofisticagdo tecnolé-
gica alem3, os produtos da marca estdo disponiveis em
mais de 150 paises e a empresa possui filiais em locais
como Pol6nia, Holanda, Franga, Austria, EUA e Brasil, no
qual o grupo chegou em 1994.

Surgida no imediato pds-guerra, a evolugdo da empre-
sa é representativa do cenario de desenvolvimento da
propria industria alem3 de equipamentos no periodo,
guando o pais encontrava-se completamente destruido
pela Il Guerra Mundial — o maior conflito armado da his-
téria da humanidade, que ceifou a vida de mais de 50
milhdes de pessoas — e comegou sua reconstruc¢do prati-
camente a partir do zero.

Em um cenario desolador, os alemaes decidiram virar
a pagina mais negra de sua histéria e passaram a em-
pregar esfor¢os no desenvolvimento de novas tecnolo-
gias de alta produtividade, principalmente na area de
equipamentos para construgdo, que se tornaram abso-
lutamente indispensaveis para a reedificacdo do pais. E
a Weber MT é um dos resultados desse processo, como
conta nesta entrevista exclusiva o presidente da empre-
sa para a América Latina e Sul da Africa, Carlos Hexsel.

FOTOS: WEBER MT




M&T — Como o periodo pds-guerra na Alemanha
estimulou o desenvolvimento do setor e a criacdo da
Weber MT?

Carlos Hexsel: A empresa foi criada em 1952, quan-
do houve um boom de construgdo (ou reconstrugao) na
Alemanha, exigindo grande quantidade de equipamen-
tos. Como a maioria dos ativos havia sido destruida ou
levada pelos Aliados, restou a engenharia alema “ape-
nas” a criatividade para desenvolver novas maquinas
com alta capacidade de produgdo. Isso, alids, explica
o nivel de qualidade atingido pela industria de equi-
pamentos da Alemanha atualmente, cenério no qual a
Weber MT felizmente se inclui.

M&T - Em qual nicho ela se inclui, especificamente?

Carlos Hexsel: No de equipamentos auxiliares com
alto nivel de tecnologia, inclusive eletrénica embarca-
da. Somos uma empresa familiar, de porte médio, com
faturamento mundial de cerca de RS 150 milhdes, na
qual Wolfgang Weber, filho do sécio fundador Ginter
Weber, lidera as opera¢ées mundiais, com sede na Ale-
manha e filiais na Polonia, Holanda, Franga, Austria,
Estados Unidos e Brasil. Aqui, a filial de Itatiba (SP) foi
estabelecida em 1997 para a fabricacdo e/ou comercia-
lizagdo de cortadores de pisos, acabadoras de superfi-
cie, rolos compactadores e torres de iluminagdo, todos
com tecnologia alema.

M&T - Quando menciona equipamentos auxiliares,
a que modelos se refere?

Carlos Hexsel: A Weber MT fabrica equipamentos
menores para obras de infraestrutura, que atuam em
espacos onde os grandes ndo conseguem. E o caso dos
rolos compactadores — o maior da nossa linha tem 1,5
tonelada —, que sdo aplicados para compactagdo em
trechos estreitos. Em uma cabeceira de ponte, por
exemplo, o compactador de grande porte atua até cer-
to ponto, mas n3o alcanga os cantos. E ai que 0 nosso
compactador entra, oferecendo a mesma qualidade de
compactagdo do modelo maior. A nossa linha de equi-
pamentos inclui ainda compactadores de percussao,
placas vibratdrias, cortadores de concreto e de asfalto,
vibradores de concreto, bombas submersiveis, motores
acionadores, alisadoras de superficie, réguas vibraté-
rias e torres de iluminagdo, que sdo uma novidade em
nosso portfélio.

M&T — Uma novidade? Como assim?

Carlos Hexsel: Exatamente. Definimos que, nesta
época de freada internacional, o foco deve estar volta-
do para a consolidagao da operagdo brasileira da em-
presa. E para aumentar nossa atuacdo nesse mercado,
langcamos inclusive novos produtos. As torres de ilumi-
nagdo sdao um exemplo da estratégia de incremento da
nossa linha, sendo que ja estamos estudando a possi-
bilidade de sua fabrica¢cdo nacional. Isso, obviamente,
nao nos afasta do foco principal do nosso negdcio, que
é a compactagdo. Devo destacar, alids, que a compac-
tacdo de solos é nossa maior expertise, mas também
temos forte atuagdo em compactagdo de asfalto para
obras urbanas, principalmente nas operagdes tapa-bu-
raco. Assim, o setor de infraestrutura é o nosso princi-
pal cliente. Em grandes obras, como as do Linhdo do
Madeira, por exemplo, a Toshiba e a Abengoa possuem
mais de 200 equipamentos produzidos por nds.

MA&T - Hoje, qual é a posi¢ao da operagdo brasileira
para o grupo, principalmente considerando o cenario
internacional desfavoravel?

Carlos Hexsel: E central, sem duvida. Isso porque,
atualmente, o principal mercado mundial da Weber MT
é o Brasil, onde faturamos RS 50 milhdes por ano, o que
corresponde a um terco do total que a empresa fatura
no mundo. Isso demonstra a importancia desse merca-
do para a empresa, motivo pelo qual temos instalagdes
locais nas quais fabricamos 70% dos produtos que ven-
demos para o pais e para a América Latina.
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M&T — Mas o mercado brasileiro de
infraestrutura, principalmente para com-
pactacdo, nao desacelerou em 2012?

Carlos Hexsel: Sim, mas mesmo as-
sim continua melhor do que os outros
onde atuamos. Nao podemos deixar
de lembrar, contudo, que o mercado
efetivamente esta bem parado. Inclu-
sive, soube pela Abimaqg (Associagdo
Brasileira da Industria de Maquinas e
Equipamentos) que o mercado para
grandes equipamentos esta ainda pior
gue o nosso. No caso dos equipamen-
tos auxiliares, conseguimos resultados
um pouco melhores, pois os investi-
mentos na compra de maquinas sdo
menores, o que permite ao locador ar-
riscar um pouco mais. Digo “locador”
porque esse setor representa 90% dos
nossos clientes, ja que as grandes em-
preiteiras preferem locar equipamen-
tos de pequeno porte, em lugar de
compra-los.

o A

Compactacao é a especialidade da empresa
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M&T - Ha proje¢des de melhora
no mercado de equipamentos auxi-
liares para 2013?

Carlos Hexsel: Ha. Mas temos de
ter o pé no chdo e lembrar-nos de
um detalhe importante: atualmen-
te, o parque de maquinas das em-
preiteiras e locadoras estd grande,
0 que ndo nos permite afirmar que
haverd demanda por novas com-
pras em 2013. Porém, acredito que
0s programas de investimentos —
como o de logistica (PAC das Con-
cessdes), lancado recentemente
pelo governo federal — podem sim
movimentar o mercado neste ano.
Resta saber se o parque de maqui-
nas obsoletas que temos no mer-
cado sera suficiente ou ndo para
atender a demanda.

Fonte:
Weber MT: www.webermt.com.br
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SUPLEMENTO

Mercado em alta

Impulsionadas pela locacao, betoneiras convencionais

conquistam espaco no mercado brasileiro de construgao

o mercado de betoneiras
passa por um boom no pais. Essencial no canteiro de obras de
menor porte, o equipamento garante a qualidade na produ-
¢ao do concreto, além de reduzir a necessidade de mao de
obra aplicada e, consequentemente, o custo final da obra.

De acordo com Daniel de Andrade Monteiro, gerente de
marketing da Loctubo, empresa locadora de equipamentos
para construcdo civil, a alta no mercado de misturadores
de concreto ja é um fato consumado. “Atualmente, sdo
poucas as obras nas quais uma betoneira ndao € requisita-
da”, diz ele. Além da compra, explica o gerente, as constru-
toras e empreiteiras tém hoje a opgao de locar o equipa-
mento para utilizagdo temporaria, um avanco de mercado

—_—
que aumentou consideravelmente a demanda do produto.

A mudanga sinaliza uma tendéncia geral para os equipa-
mentos portateis. Como informa André Fauth, diretor executi-
vo da Menegotti, empresa fabricante de betoneiras, aproxi-
madamente 30% dos equipamentos para constru¢ao vendidos
no pais tém como destino as empresas locadoras. “Em alguns
casos, a terceirizacdo se torna mais vidvel para construtoras
de pequeno e médio porte”, afirma.

Isso porque, segundo o gerente da Loctubo, muitas
empresas estdo optando pela locagdo das betoneiras com
o intuito de economizar, evitando gastos com manuten-
¢3d0, pecas e outros reparos do equipamento. “Nos ultimos
cinco anos, surgiram inimeras empresas de loca¢dao, mos-
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trando que o mercado esta bem aque-
cido”, diz Monteiro. “Ao invés de pagar
até cinco mil reais por uma betoneira,
muitas empresas acham valido locar

por um determinado periodo, pagando
mensalmente entre R$ 200 e R$ 300, que
€ o valor que cobramos pela locagao de
uma maquina de 400 |, recomendada
para obras de médio porte e que é a mais
solicitada a empresa.”

Por outro lado, como explica Monteiro, a
empresa — que loca de oito a dez betonei-
ras por més — ndo obtém um retorno de
lucro imediato, mas sim no longo prazo,
pois a maior parte das betoneiras volta da
obra com algum tipo de problema e, por
isso, acaba-se gastando mais com manu-
tengdo. “Além disso, a empresa tem de
fazer a limpeza, a remocao do concreto e
a aplicagdo de graxa para deixar o equipa-
mento pronto para a préxima loca¢do”,
diz ele.

TECNOLOGIA

H3a quem pense que as betoneiras nao
tém mais como evoluir tecnicamente, mas
nao é bem assim que acontece. Estudo
recente realizado pela Universidade

MENEGOTTI

REVISTA M&T

EMPRESAS REGISTRAM
AUMENTO NA DEMANDA
Em termos geograficos, sdo os
estados do Nordeste e Sudeste do
pais que registram um maior cresci-

mento na aquisicao de betoneiras
convencionais. “Nos ultimos cinco
anos, a Menegotti cresceu mais de
40% na linha de misturadores, tanto
para as construtoras, quanto para a
locagdo e revenda”, destaca o dire-
tor da empresa, André Fauth.

Tecnoldgica Federal do Parana (UTFPR),
denominado “Betoneira Aclstica”, atesta
que o uso de revestimento de borracha
nos misturadores pode ser uma solu¢ao
vidvel para a redugdo do ruido produzi-
do pelo equipamento — um problema
frequentemente apontado por usuarios.
Uma betoneira tradicional, € importante
ressaltar, apresenta faixa de ruidos que
ultrapassa em até 23,5% o limite maximo
permitido pela Norma Regulamentadora 15
(NR-15), que é de 85 dB.

Segundo os pesquisadores, os equipa-
mentos foram testados de quatro manei-

Devido a necessidade de
manutengdo, rentabilidade das
locadoras se d& no médio prazo

— AR

Sistema facilita
montagem de
mangueiras
Disponibilizado pela em-
presa Parker Hannifin, o
sistema Parkrimp permite que
a montagem de mangueiras
seja realizada diretamente
no campo, proximo a area de
trabalho das maquinas agricolas.
Segundo a fabricante, o sistema
também reduz a necessidade de
estoque de pegas, além de ser
mais compacto, o que facilita a
montagem e minimiza o indice
de falhas no equipamento.

Tecnologia traz ganhos
de durabilidade

Especializada no desen-
volvimento de tecnologia de
adesivos, a Henkel criou um
novo tipo de protecao da tocha
de soldagem que promete ser
mais resistente que os atuais.
Denominado Ceramishield, o
produto é composto por um tipo
de cerdmica com alta resisténcia
térmica, aumentando a durabili-
dade do equipamento. De acor-
do com a empresa, o objetivo é
acabar com a adesdo das par-
ticulas de metal produzidas
durante o processo de soldagem
natocha, o que causa perda de
produtividade e compromete a
qualidade da solda.
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Utilizagao temporéria
€ uma tendéncia forte
no mercado atual
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ras: vazios, com brita, com brita, areia e
cimento e com brita, areia, cimento e agua.
Ainda em fase experimental, os resultados
desejados foram obtidos durante o ultimo
caso, 0 mais comum no canteiro de obras e
que apresentou uma redugdo de 8 a 12 dB.
Os testes com a betoneira acustica devem
ser concluidos em 2014, diz a UTFPR.

No campo empresarial, a CSM (Compo-
nentes, Sistemas e Maquinas para Cons-
trucdo), que atende os setores de cons-
trugao civil e movimentagdo de cargas,
também investe em pesquisa e inovagao
para desenvolver seus produtos. Segundo
Alexsandro Possani, gerente de marketing
da empresa, a marca possui a Unica beto-

neira do Brasil acionada por um conjunto
de motor/redutor, dispensando o uso de
cremalheira, pinhdo e correias. Segundo
ele, a solu¢do aumenta a seguranga de
operagao e também reduz o ruido, o que a
torna uma opg¢ao eficaz para aplicagdes em
ambientes com restricGes sonoras.

SEGURANCA

O equipamento da CSM também possui
um redutor para o basculamento, mini-
mizando o risco de acidentes. Esse item,
alids, é um dos principais focos de atencdo
da fabricante. “Apesar de as betoneiras
ja serem conhecidas e de utilizagdo bem
simples, ndo deixamos de disponibilizar
manuais de operagdo e videos sobre seu
funcionamento, além de cursos profissio-
nalizantes”, destaca Possani.

Como detalha o gerente, além do ruido
excessivo os principais problemas que
podem ocorrer na utilizagdo de betoneiras
sao, pela ordem, descargas elétricas, agar-
ramento por partes mdveis, tombamento,
batidas, atropelamento, queda repentina
da cagamba carregadora, inala¢do de
produtos quimicos e dermatites. Para
garantir a seguranca do operador, orienta
o0 especialista, é imprescindivel utilizar
os Equipamentos de Protecao Individual
(EPIs), incluindo capacete, protetor articu-
lar, botas, luvas, dculos e trajes adequados
nos canteiros de obras.

“Seguindo essas recomendacdes, o

DICAS DE UTILIZAGAO E MANUTENCAO DE BETONEIRAS

v’ Antes de iniciar o trabalho, sempre ve-
rifique as condi¢des do equipamento;

v’ Limpe a betoneira diariamente ao
final da jornada de trabalho, sempre
com a maquina desligada;

v Verifique as condi¢des da alimenta-
cdo elétrica;

¥’ Quando necessdrio, lubrifique as
engrenagens e partes moveis;

v’ Registre as inspe¢des das maquinas
em documento especifico, com
datas e falhas observadas, medidas
adotadas e indicagdo do profissional
responsavel;

MORGUEFILE

v Verifique os dispositivos de seguranga e o aterramento elétrico;
v' Controle o acesso de pessoal na zona de manobras da cagamba;
v Evite limpar o misturador durante o funcionamento da maquina.

Esmerilhadeira tem
gatilho de seguranca
com acionamento duplo

ATramontina langou uma
nova linha de ferramentas que
tem como uma de suas vedetes
a esmerilhadeira de 9” e 2.500
W voltada para trabalhos de cor-
te e desbaste de médio e grande
porte. Utilizada na construcdo ci-
vil e em mecanica, a ferramenta
possui gatilho de seguranca com
acionamento duplo e entradas
de ar, que garantem maior refri-
geracdo do motor.

Rompedor montado
atende todas as marcas
Fabricado pela Stanley Hidrau-
licTools, o rompedor montado
MBos desfere de 650 a 1150
golpes por minuto e alcanca 750
Jde energia de impacto, sendo
projetado para trabalhos que
exigem impacto e alto desem-
penho. Com faixa de vazdo entre
38 831Ipm, o rompedor pode
ser instalado com facilidade
em escavadeiras, carregadeiras
compactas e retroescavadeiras.
Segundo a fabricante, os mode-
los possuem placa de montagem
para equipamentos de todas
as marcas. O especifico para
miniescavadeiras, por exemplo,
permite regular o angulo em
até quatro posi¢des, para atacar
paredes e pisos.

REVISTA M&T 71
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DESENVOLVIDA PELA UNI-
VERSIDADE TECNOLOGICA
FEDERAL DO PARANA (UTF-
PR), A“BETONEIRA ACUSTI-
CA” POSSUIREVESTIMENTO
DE BORRACHA NOS MISTU-

RADORES, QUE REDUZ O

NIVEL DE RUIDO

trabalho sera facilitado, tornando a atividade mais ergonémica e eliminando boa parte dos
problemas de lesdo e acidentes que podem ocorrer em um canteiro”, enfatiza Possani.
“Evidentemente, isso configura uma vantagem tanto para o operador como para a cons-
trutora e alocadora.”

Na Menegotti, o diretor afirma que, além de disponibilizar manual de operacdo, a em-
presa também oferece treinamentos praticos e tedricos em seu Centro de Treinamento
(CTM) e in loco, nos préprios canteiros. Atualmente, o portfélio de produtos fabricados
pela empresa inclui misturadores da série MAX de 400 e 600 I. “Os comandos dos equipa-
mentos sdo realizados por meio de um sistema totalmente hidraulico, resultando em alta
produtividade, praticidade e, ainda, beneficios ergonémicos, reduzindo o esforco fisico do
operador”, finaliza Fauth.

Compactos y Herramientas
Mercado en alta

Como en otros segmentos, el mercado de hormigoneras pasa por un boom en el pais. Esencial en el
sitio de trabajo de menor porte, el equipo garantiza la calidad en la produccion del hormigon, ademas
de reducir la necesidad de mano de obra aplicada y, consecuentemente, el costo final de la obra.

Segun Daniel de Andrade Monteiro, gerente de marketing de Loctubo, empresa de alquiler de equi-
pos para construccion civil, el mercado de hormigoneras esta en alta en el pais. "Actualmente, son
pocas las obras en las cuales una hormigonera no es necesaria”, dice. Ademds de la compra, explica el
gerente, las constructoras y contratistas tienen hoy en dia la opcion de alquilar el equipo para utilizacion
temporaria, un avance de mercado que aumento considerablemente la demanda del producto.

El cambio senaliza una tendencia general para los equipos portdtiles. Como informa André Fauth,
director ejecutivo de Menegotti, empresa fabricante de hormigoneras, de hecho aproximadamente el
30% de los equipos para construccion vendidos en el pais tienen como destine final las empresas de
alquiler. "En algunos casos, la subcontratacion se vuelve mds viable para constructoras de pequerio y
mediano porte”, afirma.

*Compactos & Ferramentas é um suplemento especial da revista
CSM: www.csm.ind.br

Loctubo: www.loctubo.com.br
Menegotti: www.menegotti.ind.br

M&T - Manuten¢ao & Tecnologia. Reportagem: Cleide Sales e

Henrique Sanches. Coordenacdo e edi¢do: Reda¢ao M&T.
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Serra de fita possibilita
cortes de alta precisao
De origem alem3, a serra
de fita Behringer HBM 500 SC
aceita barras de aco redondas de
até soo mm, realizando cortes
de alta precisdo mais rapido que
produtos similares disponiveis
no mercado, garante a fabrican-
te. As fitas de corte tém revesti-
mento de titanio e podem atuar
em qualquer tipo de aco.

Esmerilhadeira oferece
melhor ergonomia

A Dewalt apresenta a esme-
rilhadeira 4 %2" DWE4020 com
800 W de poténcia, que chega
ao mercado com o intuito de

trazer maior produtividade a
profissionais e indUstrias. O
produto pesa 1,7kg e alcanca ro-
tacOes de até 12.000 rpm, além
de possuir desenho montado
em rolamento de esferas, rotor
e caixa de engrenagens, cabo
elétrico emborrachado de 2,5 m
e empunhadura lateral de duas
posigoes.
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CUSTO HORARIO DE EQUIPAMENTOS (EM R$) COSTO POR HORA DE EQUIPOS
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Caminhao basculante articulado 6x6 (25a30t) RS 85,67 RS 62,63 R$ 16,06 RS 50,82 R$ 33,00 RS 248,18 -
Caminhao basculante articulado 6x6 (30 a 35 t) R$ 130,09 R$ 83,79 R$ 27,53 R$ 62,37 R$ 33,00 R$ 336,78
_ Caminhao basculante fora de estrada 30 t R$ 72,86 R$ 51,49 R$ 18,91 R$ 33,50 R$ 33,00 RS 209,76
j| Caminhéo basculante rodoviério 6x4 (26 a301t) R$ 31,46 R$ 24,45 R$ 4,88 R$ 11,55 R$ 18,00 R$ 90,34
| Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 40 t) R$ 47,02 R$ 29,90 R$9,09 R$ 23,10 R$ 21,00 R$ 130,11
Caminhao basculante rodoviario 8x4 (36 a45 t) RS 59,88 RS 35,32 R$ 9,98 RS 25,41 R$ 21,00 R$ 151,59
Caminhao comboio misto 4x2 R$ 36,66 R$ 22,65 R$3,39 R$ 7,85 R$ 20,16 R$ 90,71
Caminhéo guindauto 4x2 R$ 30,70 R$ 21,80 R$ 3,39 RS 7,85 R$ 18,48 RS 82,22
Caminhao irrigadeira 6x4 RS 41,44 R$ 25,02 RS 4,88 R$ 6,01 RS 21,60 R$ 98,95
Carregadeira de pneus (1,5a2,0 m°) RS 41,04 R$ 27,55 R$ 5,28 R$ 22,28 R$ 25,50 RS 121,65
Carregadeira de pneus (2 a 2,6 m®) R$ 58,02 R$ 34,78 R$7,98 R$ 22,95 R$ 25,50 R$ 149,23
Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m°) RS 61,14 R$ 36,11 R$ 8,99 R$ 25,41 R$ 25,50 R$ 157,15
Compactador de pneus para asfalto (18 a 25 t) RS 69,46 RS 25,98 RS 4,95 R$ 23,10 RS 26,52 R$ 150,01
Compactador vibratério liso / pé de carneiro (10 t) R$ 62,50 R$ 24,22 R$0,73 R$ 32,34 R$ 23,40 R$ 143,19
Compactador vibratorio liso / pé de carneiro (7 t) RS 46,78 R$ 20,24 R$ 0,55 R$ 27,72 RS 23,40 R$ 118,69
Compressor de ar portatil (250 pcm) R$ 10,23 R$ 11,70 R$ 0,04 R$32,80 R$ 14,40 R$ 69,17
Compressor de ar portatil (360 pcm) R$ 12,99 R$ 13,04 R$ 0,05 R$ 39,27 R$ 14,40 R$ 79,75
Compressor de ar portatil (750 pcm) R$ 23,20 R$ 17,70 R$0,10 R$ 60,06 R$ 14,40 R$ 11546 | %
Escavadeira hidraulica (12a 17 t) R$ 40,41 R$ 28,58 R$ 1,91 R$ 20,79 R$30,00 R$121,69 [
Escavadeira hidraulica (17 a 20 t) R$ 45,91 RS 30,87 RS 2,41 RS 24,25 R$ 30,00 RS 133,44 .. :
Escavadeira hidraulica (20 a 25 t) R$ 53,20 R$33,25 R$3,80 R$ 44,54 R$31,50 R$ 166,29 ;
' Escavadeira hidraulica (30a35t) R$ 69,16 R$ 41,66 R$ 5,51 R$ 69,30 R$ 33,00 R$ 218,63
i Escavadeira hidraulica (35a 40 t) R$ 79,94 RS 46,33 R$ 6,93 RS 85,47 R$ 33,00 RS 251,67
A Escavadeira hidraulica (40 a 46 t) R$ 106,62 R$ 57,86 R$7,04 R$ 97,02 R$ 33,00 R$ 301,54
Motoniveladora (140 a 180 hp) R$72,19 R$ 36,82 R$3,76 R$ 36,73 R$ 39,00 R$ 188,50
Motoniveladora (190 a 250 hp) RS 66,46 R$ 34,70 R$ 4,17 R$ 45,38 R$ 39,00 R$ 189,71 .
Retroescavadeira (70 a 95 HP) R$ 36,17 R$ 17,24 R$ 2,39 RS 18,09 R$ 24,00 R$ 97,89 '
Trator agricola (90 a 110 hp) R$ 22,13 R$ 12,54 R$1,29 R$ 23,10 R$27,30 R$ 86,36
Trator de esteiras (100 a 120 hp) R$ 79,00 R$ 36,22 R$ 4,54 R$ 34,65 R$ 24,00 R$ 178,41
Trator de esteiras (120 a 160 hp) R$ 90,65 RS 39,84 RS 4,05 RS 36,96 RS 24,00 R$ 195,50
Trator de esteiras (160 a 180 hp) R$ 71,97 R$ 39,62 R$ 7,04 R$ 46,37 R$ 27,00 R$ 192,00
" Trator de esteiras (250 a 380 hp) RS 144,89 RS 84,49 R$ 23,24 RS 87,78 R$ 33,00 R$ 373,40

0 Custo Horario Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condicdes normais de aplicagao, utilizando-se valores médios, sem englobar
horas improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a
. experiéncia pratica de varios profissionais associados, mas ndo devem ser tomados como Unica possibilidade de combinagdo, uma vez que todos os fatores podem ser
influenciados pela marca escolhida, o local de utilizagao, condi¢Bes do terreno ou jazida, ano de fabricacdo, necessidade do mercado e oportunidade de execucdo do
servico. Valores referentes a preco FOB em S&o Paulo (SP). Maiores informacées no site: www.sobratema.org.br

A consulta ao site da Sobratema, gratuita para os associados,  interativa e permite a alteracdo dos valores que entram no calculo. Ultima atualizacdo: Outubro/2012
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Viva o Progresso.

Pa carregadeira L 538.

B Custos de operacao reduzidos em fungédo da economia
de combustivel e menor desgaste dos pneus e freios

m Elevada carga de tombamento devido a montagem
diferenciada do motor

B Menor nimero de componentes sujeitos ao desgaste
proporcionado pelo inovador sistema de translacao
hidrostatico

m Otima acessibilidade para manutencao dos principais
componentes

Liebherr Brasil Guindastes

e Maquinas Operatrizes Ltda.

Rua Dr. Hans Liebherr, no.1-Vila Bela
CEP 12522-635 Guaratingueta, SP
Tel.: (012) 3128 42 42

Email: info.lbr@liebherr.com

www.liebherr.com.br The GI‘OUP




CARREGADEIRAS VOLVO. PROJETADAS
PARA O ALTO DESEMPENHO.

Com as Carregadeiras Volvo, conforto e produtividade séo itens de série. Sua espagosa
cabine proporciona conforto e ampla visibilidade ao operador que, aliados a motores de
baixo consumo de combustivel, garantem eficiéncia de operagéo e alta produtividade.
www.volvoce.com

VOLVO CONSTRUCTION EQUIPMENT




