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Viva o Prog

Pa carregadeira L 580.

m Baixo consumo de combustivel devido a elevada eficiéncia
e ao reduzido peso operacional

B Reduzido desgaste dos freios devido a frenagem hidrostatica
do sistema de translacao

B Menor desgaste dos pneus por meio da regulagem
gradual da forca de tracao

® Moderno conceito de acionamento que possibilita
uma reduc¢ao substancial das emissées acusticas e
proporciona mais conforto para o operador
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EDITORIAL

SUCESSO DE PUBLICO E DE NEGOCIOS

Maior feira de equipamentos para constru¢ao e mineracdo da
América Latina, a M&T Expo confirmou, na edi¢do deste ano, sua
vocacdo para bater recordes continuamente. Mais uma vez, o
evento superou suas marcas anteriores ao atrair mais de 54,5 mil
visitantes, com um crescimento de 32% no ndmero de visitantes
em relacdo a 2009. 0 numero de expositores também cresceu, to-
talizando 494 empresas nacionais e internacionais que ocuparam
62.057 m* de drea de exposicao.

Nesse ambiente, em que os expositores apresentaram a dltima
palavra em tecnologia de equipamentos, os visitantes puderam
pesquisar as melhores oportunidades para a aquisicao da maquina
mais adequada a suas necessidades. Com isso, a M&T Expo man-
teve seu perfil de ser uma feira voltada ao fomento do mercado,
movimentando cerca de R$ 1,2 bilhdo em negdcios, o equivalente
a 10% das vendas de equipamentos para construgao no periodo de
um ano em todo o pais.

Esta edicdo da revista M&T, totalmente dedicada a cobertura
da feira, traz um apanhado do que de melhor aconteceu na M&T

Expo 2012. Nossos repdrteres ouviram empresarios, engenheiros,
liderancas do setor, usudrios de equipamentos e executivos dos
principais expositores, tracando um perfil das tendéncias tecnolé-
gicas e dos principais lancamentos apresentados durante o evento.
Também constatamos o ingresso de uma grande quantidade de
novos competidores no mercado, muitos deles dispostos a investir
em producao local para o melhor atendimento aos clientes do Bra-
sil e demais paises da América Latina.

Em um momento delicado da economia, no qual as construtoras
precisam ficar ainda mais atentas a eficiéncia e rentabilidade da
operacao, as solucdes expostas na M&T Expo 2012 configuram uma
resposta em termos de tecnologias voltadas a produtividade, qua-
lidade e eficiéncia nos canteiros de obras e frentes de mineracao.
Nesse ponto, nao faltaram op¢des para as mais variadas necessida-
des dos usudrios. Veja algumas delas nas paginas a sequir.

Claudio Schmidt

EXITO DE PUBLICO Y DE NEGOCIOS

Mayor feria de equipos para construccidn y mineria de Latinoamérica, la M&T Expo confirmd, en la edicion de este afio, su vocacion para establecer récords
continuamente. Una vez mds, el evento superd sus marcas anteriores al atraer mds de 54,5 mil visitantes, con un crecimiento del 32% en el niimero de visitantes
en relacién a 2009. El nimero de expositores también crecid, totalizando 494 empresas nacionales e internacionales, que han ocupado 62.057 m? de drea de

exposicion.

En ese ambiente, en que los expositores presentaron la dltima palabra en tecnologia de equipos, los visitantes pudieron pesquisar las mejores oportunidades
parala adquisicion de la mdquina mds adecuada a sus necesidades. Con eso, la M&T Expo mantuvo su perfil de ser una feria direccionada al fomento del mercado,
moviendo alrededor de RS 1,2 mil millon en negocios, el equivalente al 10% de las ventas de equipos para construccidn en el periodo de un afio en todo el pais.

Esta edicion de la revista M&T, totalmente dedicada a la cubertura de la feria, trae un resumen de lo que de mejor sucedid en M&T Expo 2012. Nuestros repor-
teros han oido empresarios, ingenieros, liderazgos del sector, usuarios de equipos y ejecutivos de los principales expositores, trazando un perfil de las tendencias
tecnoldgicas y de los principales lanzamientos presentados durante el evento. Constatamos también el ingreso de una gran cantidad de nuevos competidores en el
mercado, muchos de ellos dispuestos con invertir en produccion local para lo mejor atendimiento a clientes de Brasil y demds paises de Latinoamérica.

En un momento delicado de la economia, en el cual las constructoras necesitan ponerse todavia mds atentas a la eficiencia y rentabilidad de la operacion, las
soluciones expuestas en M&T Expo 2012 configuran una respuesta en términos de tecnologias direccionadas a la productividad, calidad y eficiencia en los sitios
de trabajo y frentes de mineria. En ese punto, no faltaron opciones para las mds variadas necesidades de los usuarios. Vea unas cuantas de ellas en las pdginas

siquientes.

Cldudio Schmidt
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A ZOOMLION ESTA PRESENTE EM TODO O TERRITORIO NACIONAL
ATRAVES DOS SEUS REPRESENTANTES, QUE ALEM DE COMERCIALIZAR,
OFERECEM TAMBEM UM AMPLO E EFICIENTE SUPORTE
DE POS-VENDAS PARA SEUS EQUIPAMENTOS.
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UMA DAS MAIORES
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DO MUNDO, A ZOOMLION
PRODUZ EQUIPAMENTOS
RECONHECIDOS POR
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Feria supera todas las expectativas
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da feira
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Expositores conmemoran resultados de la feria.

GENARIO
Novos fabricantes estreiam no mercado brasileiro

ESCENARIO
Nuevos fabricantes estrenan en el mercado brasilefio

INVESTIMENTOS

planos para @0 no pais

INVERSIONES
Competidores anuncian planes para expansion en el pais

Langamentos na feira revelam o futuro do setor
TENDENCIA
Lanzamientos en la feria revelan el futuro del sector

GUINDASTES
Perfil das obras estimula desenvolvimentos da indistria
GRUAS
Perfil de las obras estimula desarrollos de la industria
GUINDASTES

Especialistas debatem como reduzir acidentes na operacao

GRUAS
Expertos debaten como reducir accidentes en la operacion

MERCADO
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Las estrategias de cada competidor
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Construgao civil puxa a demanda do setor
IMPLEMENTOS
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EM QUALQUER TERRENO,
A ESTABILIDADE DE U
GRANDE MARCA

A escavadeira 336D L é sindnimo de produtividade, baixo custo operacional e grande eficiéncia com 6timo
rendimento de combustivel. 0 modelo traz uma esteira mais larga, que permite melhor estabilidade e seguranga em
terrenos menos favoraveis. A possibilidade da utilizagao de ferramentas auxiliares amplia a versatilidade dessa
maquina que esta presente em diferentes tipos de obras que potencializa os projetos de sua empresa.

Toda a forca da marca Caterpillar com a melhor cobertura de suporte ao produto, que somente os revendedores
autorizados podem oferecer.

» SUPORTE EM TODO BRASIL Marcosa [4 pPESA [0 sotreq [IY
4 QUALIDADE COMPROVADA PELO MERCADO Av. Visconde do Rio Branco, 6000 BR 116, n° 11.807, Km 100 Rod. Anhanguera, Km 111,5

_ - _ ) 60850-012 | Fortaleza-CE 81690-200 | Curitiba-PR 13178-447 | Sumaré-SP
©2008 Caterpillar. Todos os direitos reservados. CAT, CATERPILLAR, seus respectivos logotipos, “Amarelo Fone: 0800 084 8585 Fone: 0800 940 7372 Fone: 0800 022 0080

Caterpillar” e o conjunto-imagem POWER EDGE™, assim como a identidade corporativa e de produto aqui usada,
sdo marcas registradas da Caterpillar e ndo podem ser utilizadas sem permiss@o. Www.marcosa.com.br Www.pesa.com.br WWW.SOII’eq.COm.bI’
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Gaterpillar vai recuperar componentes

com garantia de fabrica

Durante o evento Rio+20, encontro en-
tre chefes de estado de todo o mundo,
realizado no Rio de Janeiro, para um de-
bate sobre a sustentabilidade no planeta,
a Caterpillar anunciou a adogdo de uma
medida voltada ao melhor equilibrio eco-
l6gico. A empresa pretende instalar no
estado de Sdo Paulo uma linha dedicada
exclusivamente a remanufatura dos mo-
tores e demais componentes de grande
porte utilizados em seus equipamentos.

A empresa ainda nao definiu os inves-
timentos no projeto, tampouco sua loca-
lizagdo, embora haja uma tendéncia de
a nova unidade ficar localizada préxima
ao complexo industrial ja instalado em

Hyundai elege a BMC como melhor distribuidora

de empilhadeiras

Pelo segundo ano consecutivo, a Bra-
sil Maquinas de Construgdo (BMC) foi
homenageada pela Hyundai Heavy In-
dustries, em evento realizado na sede
da fabricante, na Coreia do Sul, como
a melhor distribuidora da marca para o
segmento de empilhadeiras. O prémio foi
entregue ao gerente da divisdao de em-
pilhadeiras da BMC, Marcos Mendes de
Oliveira, por B.K. Choe, presidente e COO
da Hyundai.

Devido ao seu desempenho e contri-
buicdo para o desenvolvimento desse

Piracicaba (SP). A Caterpillar j& mantém
operages de remanufatura de compo-
nentes nos Estados Unidos e demais
paises, mas esta sera sua primeira ini-
ciativa nesse sentido no Brasil.

Mesmo assim, o0 conceito nao repre-
senta uma novidade para o mercado
brasileiro, j& que outras empresas do
setor adotam essa estratégia. Além de
contribuir para a preservagao do meio
ambiente, a iniciativa — que proporciona
ao cliente a garantia de fabrica no pro-
cesso de recuperagdo dos componentes
— também resulta em uma economia de
até 40% para o cliente final, segundo
avaliacOes da prépria Caterpillar.

segmento de negdcio no Brasil, a BMC
foi agraciada com uma premiacdo de
ambito mundial. “Foi um orgulho poder
representar o pafs e toda a nossa ca-
deia de distribuidores espalhados pelo
pelo territério nacional num evento in-
ternacional com mais de 180 pessoas e
representantes de 27 paises”, comenta
Mendes. A BMC e a Hyundai sdo par-
ceiras na instalagdo de uma fabrica, em
Indaiatuba (SP), que sera dedicada a fa-
bricagdo de escavadeiras hidrdulicas e
pas carregadeiras.

Construction Expo
2013 traz solucoes
para o canteiro

Impulsionada pelo sucesso da
M&T Expo 2012, maior feira de
equipamentos para construgdo
e mineracdo da América Latina,
a Sobratema acaba de langar a
Construction Expo 2013, que sera
realizada no Centro de Exposi-
¢oes Imigrantes, em Sao Paulo,
entre os dias 05 e 08 de junho do
préximo ano.

Dedicado a exposicao de pro-
dutos, materiais e servigos para
construgdo civil e obras pesadas
de infraestrutura, desde o pro-
jeto e planejamento até os ma-
teriais de construgdo utilizados,
servicos de apoio, refeicbes e
outros, o evento chega para su-
prir uma caréncia no mercado,
diante dos fortes investimentos
previstos no setor.
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£Y
Sobratema premia os leitores com tablets

Dentro da campanha de divulgacao da iniciativa adotada pela Sobratema, que estd
disponibilizando suas publicacdes — as revistas M&T e Grandes Construgdes (GS)
— em formato digital, para serem baixadas em tablets e smartphones, a entidade
promoveu um concurso voltado aos leitores de ambas as publicacdes. Durante a M&T
Expo 2012, eles foram convidados a responder, em até 200 caracteres, a seguinte
questdo: “por que a M&T é a sua revista do setor de maquinas e equipamentos e a
Grandes Construcdes é a sua revista do setor de obras de infraestrutura?”

As respostas mais criativas, em um julgamento realizado por diretores da Sobra-
tema, vieram dos leitores Wellington de Sousa Feitosa, representante comercial da
Escad Rental, em Parauapebas (PA), e Pablo Correa, diretor da Riomar, do Rio de
Janeiro (RJ), que venceram o concurso e faturaram um tabl/et cada um. Wellington
Feitosa ganhou a competicdo com a seguinte frase: “porque sdo as revistas que in-
formam com responsabilidade e transparéncia, fatores fundamentais para qualquer
tomada de decisdo eficiente.”

Pablo Correa, da Riomar, conquistou seu tablet com a frase que afirma que, “além
de informar com precisdo, as revistas tém leitores qualificados e vao direto ao ponto,
gerando negdcios e alavancando o Brasil”.

0 lancamento da versdo para tablet e smartpho-
ne das revistas M&T e GC, uma iniciativa pioneira
em publicagdes do setor no pafs, representa mais
um passo no aprimoramento dos canais de comu-
nicagdo disponibilizados pela Sobratema, como
sites, boletins eletronicos, midias sociais e outros.
Além disso, o resultado do concurso demonstra a
penetracao dessas agdes no territério nacional, j&
que os ganhadores trabalham em cidades tao afas-
tadas como o Rio de Janeiro e Parauapebas.

ERRATA

Abraman lanca feira de
manutencao industrial

Em evento realizado no Instituto de
Engenharia de S&o Paulo, no més de
junho, a Abraman (Associacdo Brasilei-
ra de Manutencdo e Gestdo de Ativos)
realizou o langcamento oficial da Expo-
man 2012, feira de tecnologia, produtos
e servigos para o setor de manutengao
industrial. Segundo a entidade, a feira ja
tem ocupada ou reservada uma area de
mais de 63% dos seus 1.719 m? de es-
paco de exposicdo, que vai abrigar em-
presas com atuagdo nos setores de 6leo
e gas, papel e celulose, mineracdo, si-
derurgia e outros. A Expoman 2012 sera
realizada entre 10 e 14 de setembro, no
Centro de Convencdes Sulamerica, no
Rio de Janeiro, simultaneamente ao 27°
Congresso Brasileiro de Manutencao,
também organizado pela Abraman.

0 levantamento realizado pela Sobratema,
que lista os investimentos em construgdo civil
e obras de infrestrutura no pafs entre 2011 e
2016, aponta para um volume de recursos de
R$ 1,35 trilhdo e ndo R$ 1,35 bilhdo, conforme
publicado na edicdo de maio da revista M&T
(n® 157 — pagina 18 — “Um canteiro de obras

chamado Brasil).

A distribuidora de equipamentos KGC atua
exclusivamente no estado de Sao Paulo e ndo
em toda a regido Sul e Sudeste, conforme pu-
blicado na edicdo de abril da revista M&T (n°
156 — pagina 68 — “KGC amplia instalacdes
em S&o Paulo”).
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REUNINDO 494 EXPOSITORES, QUE TOTALIZARAM
MAIS DE 1.000 MARCAS DE EQUIPAMENTOS,
A FEIRA OCUPOU 62.057 M? DE AREA DE
EXPOSICAO, REFLETINDO O DINAMISMO DO
SETOR NO BRASIL E AMERICA LATINA

m evento para ficar na histdria. Assim pode ser
definida a M&T Expo 2012 — 82 Feira Interna-
cional de Equipamentos para Construcdo e 62
Feira Internacional de Equipamentos para Mi-
neracao, que superou todas as expectativas do mercado e
se converteu na maior edicdo de todos os tempos desse que
é 0 mais importante encontro do setor na América Latina.

Ao longo dos cinco dias do evento, mais de 54,5 mil visitan-
tes, oriundos de todas as regides do Brasil e de 71 paises do
exterior, compareceram ao Centro de Exposicdes Imigrantes,
em Sao Paulo, para conhecer a Ultima palavra em tecnologia de
equipamentos. Em seus 62.057 m? de 4rea de exposicao, ndo
faltaram novidades no portfélio apresentado pelos 494 exposi-
tores nacionais e internacionais, que totalizaram mais de 1.000
marcas de equipamentos.

Dos cerca de 3.500 equipamentos expostos, muitos foram
apresentados como lancamento em ambito mundial pelas em-
presas participantes. Além disso, uma parcela significativa da
amostra representou uma nova op¢ao para 0s usuarios brasi-
leiros, ja que, do total de expositores, 170 eram empresas in-
ternacionais sem operag6es no pais, que estrearam no mercado
durante a M&T Expo. Além dessas empresas, a feira contou
ainda com pavilhdes internacionais de quatro paises: China,
Coreia do Sul, Espanha e Reino Unido.

"0 desenvolvimento tecnoldgico aplicado as maquinas, a
competitividade entre as empresas do setor, a entrada de no-
VoS players no pais e a procura por equipamentos que aumen-
tam a produtividade e, ao mesmo tempo, reduzem o impacto
ambiental, sdo quatro exemplos do que havia na feira e que
pode ser encontrado no dia a dia de nosso setor”, ressalta
Afonso Mamede, presidente da Sobratema, organizadora da
M&T Expo.

DIVERSIDADE DE PRODUTOS

0O leque de produtos expostos também atendeu a todas as
necessidades nos canteiros de obras e frentes de mineracao,
abrangendo desde os equipamentos para movimentacao de
terra e transporte de materiais, até as maquinas para icamento
de cargas, concretagem, pavimentacdo, servicos de apoio, pe-
cas e outros. “Estivemos presentes em todas as edicbes ante-
riores da M&T Expo e notamos que a cada ano ela ganha em
qualidade de visitacdo”, afirma Agnaldo Lopes, vice-presidente
da Komatsu.

Para Roberto Marques, gerente de vendas da John Dee-
re, a feira contribuiu para ampliar a divulgacdo da empresa
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Abertura oficial da feira: recorde de publico e expositores

no Brasil, ja que ela esté ingressando
este ano no mercado local de equi-
pamentos para construcdo. A opinido
é compartilhada por Edward Gerber,
gerente geral da LBX do Brasil, que
também debutou no mercado brasi-
leiro com as escavadeiras da marca
Link-Belt. “Notamos que o publico
da feira é bastante técnico, pois 60%
das pessoas que passaram pelo nos-
so estande sabiam o que estavam
perguntando em relacdo aos nossos
produtos. Isso facilitou o contato e a
negociagdo para o nosso pessoal de
vendas, resultando em muitos negé-
cios”, ele completa.

O sucesso do evento também pode
ser medido pela quantidade de empre-
sas que gostariam de estar na feira, mas
que ndo puderam participar por falta de
espaco fisico. “Temos, inclusive, uma fila
de espera de expositores que querem
participar da M&T Expo”, diz Mamede.

M&T Expo 2012

FERIA SUPERA TODAS LAS

Uma alternativa sugerida pelos orga-
nizadores aos expositores é buscar es-
paco na Construction Expo 2013, feira
lancada pela Sobratema para realizacao
em Sao Paulo, entre 05 e 08 de junho
do préximo ano, com foco em solugdes
para grandes obras e infraestrutura.

Paralelamente a feira, um intenso ci-
clo de palestras e seminérios, o Sobra-
tema Congresso, contribuiu para atrair
profissionais e especialistas dos mais
diversos segmentos da construcao e mi-
neragdo. O evento, organizado em par-
ceria com 12 entidades do setor, contou
com mais de 15 palestras, dois semi-
narios, uma conferéncia, um workshop
técnico e um minicurso.

Veja, nas paginas a seguir, 0s prin-
Cipais lancamentos e tendéncias que
marcaram a M&T Expo 2012.

01\
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EXPECTATIVAS

COMPROMISSO COM A
SUSTENTABILIDADE

Atenta a questdo da sustentabilidade
na constru¢ao, a M&T Expo 2012 man-
teve a iniciativa ja adotada em edicdes
anteriores em desenvolver um plano am-
biental para sua realizagdo. Entre as ini-
ciativas adotadas, a organizagao da feira
criou um “selo verde” para concessao
a0S expositores que comprovaram a pra-
tica de acdes para diminuir a emissdo de
poluentes decorrentes das atividades re-
alizadas antes, durante e ap6s o evento.

0 selo é fruto de uma parceria entre a
Sobratema, o Instituto Totum, organismo
certificador de acbes ambientais, e a Fun-
dacdo SOS Mata Atlantica. Como promo-
tora do evento, a Sobratema também se
comprometeu a obedecer a uma série de
medidas em prol da sustentabilidade. Entre
as acbes, destacou-se a coleta e destinacdo
correta de todo o material resultante da
montagem e desmontagem do evento. Nos
cinco dias da feira, ocorreu um sistema de
coleta seletiva dos residuos gerados pela vi-
sitacdo, assim como a destinagdo adequa-
da desse material.

Ao final do evento, a Sobratema ini-
ciou um balanco das aces adotadas
pela entidade e pelos expositores, de
forma a calcular o volume de emissdes
de CO, que a feira provocou. Esse indi-
ce, que ainda estava sendo calculado
até o fechamento desta edicdo, resul-
tara em medidas compensatdrias, com
o plantio de arvores, de forma a conferir
a M&T Expo 2012 a chancela de evento
“carbon free".

Un evento para quedar en la historia. Asf
puede ser definida la M&T Expo 2012 — 82
Feria Internacional de Equipos para Cons-
truccion y 6@ Feria Internacional de Equipos
para Mineria, que superod todas las expec-
tativas del mercado y se convirtio en la ma-
yor edicion de todos los tiempos de ese que
es lo mds importante encuentro del sector
en Latinoamérica.

A lo largo de los cinco dias del evento,
mads de 54,5 mil visitantes, provenientes de

12!

todas las regiones de Brasil y de 71 paises
del extranjero, han comparecido al Centro
de Exposiciones Inmigrantes, en Sdo Paulo,
para conocer la Ultima palabra en tecnolo-
gia de equipos. En sus 62.057 m2 de drea
de exposicion, no faltaron novedades en el
portfolio presentado por los 494 exposito-
res nacionales e internacionales, que tota-
lizaron mds de 1.000 marcas de equipos.
De los cerca de 3.500 equipos expues-
tos, muchos fueron presentados como

lanzamiento en dmbito mundial por las em-
presas participantes. Ademds, una parcela
significativa de la muestra represento una
nueva opcion para los usuarios brasilefios,
ya que, del total de expositores, 170 eran
empresas internacionales sin operaciones
en el pais, que estrenaron en el mercado
durante la M&T Expo. Ademds de dichas
empresas, la feria contd también con pa-
bellones internacionales de cuatro paises:
China, Corea del Sur, Espania y Reino Unido.
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INOVAGOES EM TECNOLOGIA

Para uma feira que prima pela tecnologia dos produtos expos-
tos, a M&T Expo ndo poderia se furtar de investir nesse quesito.
Por esse motivo, a edicdo de 2012 inaugurou uma nova era em
feiras de grande porte no Brasil ao utilizar, pela primeira vez no
pais, o credenciamento eletronico dos visitantes por chip. Com
isso, foi possivel acompanhar em tempo real o nimero exato e a
localizacdo dos visitantes que participaram do evento.

“A utilizacdo pioneira da tecnologia RFID equiparou a M&T
Expo ao que ha de mais moderno e inovador em termos de tec-
nologia nos eventos internacionais realizados na Europa, Asia e
Estados Unidos. Além disso, a captagdo e transmissao de dados
em tempo real elevaram, ainda mais, a qualidade da informagéo
para o expositor, visitante e mercado em geral”, ressalta Afonso
Mamede, presidente da Sobratema.

Os portais, situados em todas as entradas e saidas dos pa-

[0 ERPILLAR

vilhdes do Centro de Exposicdo Imigrantes, captaram as infor-
macdes dos chips das credenciais, por meio da tecnologia RFID
(identificacdo por radiofrequéncia). A contagem e localizagdo das
pessoas foram exibidas em painéis eletronicos, localizados em
diversos pontos da feira. Os dados foram mostrados por meio do
mapa da feira, com a quantidade de pessoas e seu posiciona-
mento nos pavilhdes cobertos e nas areas externas.

A M&T Expo contou ainda com outras novidades na érea tec-
nolégica. A planta interativa, por exemplo, permitiu que o profis-
sional participante do evento planejasse melhor sua visita a feira,
a0 montar um roteiro com os estandes que pretendia conhecer.
Outra novidade para os visitantes que usam smartphones foi o
aplicativo para celulares dotados de sistemas operacionais An-
droid e iOS (Apple), que permite baixar informagées da feira, tais
como lista de expositores, planta e noticias, entre outros.

JUNHO/2012
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ZXPOSITORES COMEMORAM
ESUINIALR DA [FLEIRYA

EM cIiNco DIAS, A M&T ExPo MOVIMENTOU R$ 1,2 BILHAO EM NEGOCIOS REALIZADOS

1

E PROSPECTADOS,

O EQUIVALENTE A 107 DAS VENDAS NO MERCADO BRASILEIRO DE

EQUIPAMENTOS PARA CONSTRUGAO E MINERAGAO

Ao reunir, em um Unico espago, 0S
usudrios de equipamentos e fabrican-
tes do setor — juntamente com seus
distribuidores — a M&T Expo se carac-
teriza por ser um ambiente propicio ao
fomento de negdcios. Nesse sentido,
0s expositores da feira mostram-se sa-
tisfeitos em relacdo as oportunidades
geradas durante os cinco dias de even-
to. Pelos célculos da Sobratema, orga-
nizadora da feira, o saldo aponta para
um volume de negacios de mais de R$
1,2 bilh&o, ou um décimo do mercado
nacional de equipamentos para cons-
trucao e mineracao.

No universo de 494 expositores,

que totalizaram mais de 1.000 marcas
presentes ao evento, foram muitos os

casos de sucesso. A Case Construction,
por exemplo, contabilizou cerca de
500 pedidos durante a feira e a New
Holland Construction também atingiu
seus objetivos comerciais, incluindo
vendas das motoniveladoras e manipu-
ladores telescopicos recém-lancados.
No estande da Caterpillar, a distri-
buidora Sotreq, que atende as regides
Sudeste, Centro-Oeste e Norte do pais,
computou mais de 600 oportunidades
de negdcios, principalmente para a
linha de maquinas compactas, como
minicarregadeiras e miniescavadeiras.
“Ficamos surpresos com esse resul-
tado, pois embora haja uma grande
expectativa em relacdo as obras de
infraestrutura, a maioria dos projetos

ainda esta no papel ou dependendo
da liberacdo de verbas governamen-
tais, o que faz com que as construto-
ras adiem suas compras”, afirma Davi
Morais, diretor de construcdo da So-
treq. “Na M&T Expo, porém, tivemos
a oportunidade de vender pacotes de
equipamentos que serdo usados em
obras com inicio programado para 0s
proximos meses, 0 que mostra que 0
mercado acredita na liberacdo destas
obras para breve”, ele completa.

Ja Tracbel, distribuidora da linha Vol-
vo nas regides Sudeste, Norte e parte
do Centro-Oeste, encerrou a feira com
desempenho recorde, contabilizando a
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venda de 220 maquinas e mais de R$ 86
milhdes em negdcios. Entre caminhdes
fora de estrada e retroescavadeiras, a
Randon Veiculos fechou a venda de 43
equipamentos, enquanto a Manitowoc
comercializou ao menos 13 guindastes
para a Odebrecht e uma grua automatica
hidraulica para a Central Locadora, que
também assinou uma carta de intencdo
para a compra de outras dez unidades.

Além de diversos rompedores hidrau-
licos, a Atlas Copco computou a venda
de carretas de perfuracdo para o grupo
Votorantim, de britadores para a Global
Building e compressores de ar para lo-
cadoras como A Geradora, Degrau Ma-
quinas, Air Rent e até mesmo para o
consorcio construtor da hidrelétrica de
Belo Monte, que adquiriu um pacote
de 45 maquinas. A Sany do Brasil tam-
bém obteve resultados surpreendentes,
negociando aproximadamente R$ 50
milh6es em novos contratos. Foram
mais de 120 unidades vendidas, entre
guindastes e equipamentos de movimen-
tacdo de terra.

A lista de casos de sucesso inclui ain-
da a Tracbraz, distribuidora da SDLG,
que contabilizou R$ 12,8 milhdes em
negbcios, com a venda de 52 equipa-
mentos, e o grupo Wirtgen, que afir-
ma ter superado suas metas de vendas
em 90%, registrando um crescimento
de mais de 500% em relacdo ao even-
to anterior, em 2009. A GTM, por sua
vez, registrou a venda de um guindaste
telescépico para a Niplan Engenharia,
além de guindastes rodoviarios da
XCMG para empresas como a Imec,
Zana e Maroli, além de fechar contrato
com a Draga Itajubd e a Locmaq para
fornecimento da recém-lancada linha
de plataformas aéreas da Runshare.

“Esses exemplos, dentre indmeros
outros, ratificam o papel da M&T Expo
como gerador de negécios para os fabri-
cantes e revendedores de equipamentos,
fomentando a competitividade e o de-
senvolvimento econdmico-financeiro e
tecnoldgico de todo o setor da constru-
cdo e mineracao”, conclui Afonso Mame-
de, presidente da Sobratema.

O]\
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FABRICANTES APRESENTAM
AS FUNCIONALIDADES DOS SEUS
EQUIPAMENTOS
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NOVOS FABRICANTES

AS NORTE-AMERICANAS JOHN DEERE E LBX,

AS CHINESAS SHANTUI E ZOOMLION E

AS EUROPEIAS AMMANN E BOMAG ACIRRAM AINDA MAIS A COMPETIGAO NO MERCADO
A0 ANUNCIAR PLANOS PARA PRODUGAO LOCAL

0 estudo de mercado da Sobratema, apresentado anual-
mente em meados de novembro, revelou, em sua udltima edi-
¢ao, que 29% dos quase 30 mil equipamentos de terraplena-
gem comercializados no Brasil sdo importados. Grande parte
desse volume diz respeito a fabricantes que detém linhas de
producdo no pais, mas que complementam seu portfélio de
produtos com a importacdo de determinados modelos com de-
manda em menor escala, o que ndo justifica sua producao local.

Pelo que a reportagem da revista M&T apurou durante a
feira M&T Expo 2012, essa porcentagem pode permanecer
estavel ou até mesmo aumentar nos proximos anos. Com a
chegada de novos players que anunciaram investimentos em
fabricas no Brasil, o que deverd crescer consideravelmente,
entretanto, é a quantidade de modelos com producao local.
Além de casos j& divulgados extensamente pela imprensa,

como as fabricas em implantacdo pela Hyundai, Doosan,
Sany e XCMG, outras empresas reforcam o coro de novos
competidores dispostos a investir em producdo local.

A M&T Expo 2012 ajudou a identificar esse cenario com
maior precisdo. Das 494 empresas presentes na feira, 170
eram expositores novos e sem operacdes no pais. Entre ou-
tras empresas, a lista incluiu as norte-americanas John Deere
e LBX Excavator, as chinesas Shantui e Zoomlion e as euro-
peias Ammann e Bomag, todas com planos para a instalacdo
de fabricas no Brasil.

A John Deere por exemplo, que ja possui uma fatia signi-
ficativa do mercado de maquinas agricolas, inclusive com a
producao de alguns modelos no Brasil, anunciou investimen-
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Roberto Marques, da Deere: duas fabricas até 2013

tos de US$ 180 milhdes na construgdo
de duas fabrica de equipamentos para
construcao no pais. Uma dessas unida-
des serd destinada exclusivamente a
producdo de escavadeiras hidraulicas
em parceria com a japonesa Hitachi,
que serd responsavel por US$ 56 mi-
Ihdes do aporte total previsto.

A outra unidade industrial, contro-
lada exclusivamente pela John Deere,
serd destinada a producdo de retroes-
cavadeiras e pas carregadeiras. Segun-
do Roberto Marques, gerente de ven-
das da empresa, as duas fabricas serdo
construidas em Indaiatuba, no interior
de Sdo Paulo, e entram em operacdo
até o final de 2013. Enquanto isso, a
empresa inicia suas operacdes no pais
com a importagdo de modelos produzi-
dos nos Estados Unidos.

A empresa planeja disputar outros
segmentos do mercado, como o de mo-
toniveladoras e tratores de esteiras, po-
rém apenas com modelos importados.
Sua prioridade atualmente é estruturar
a rede de distribuicdo e atendimento
aos clientes, com o objetivo de cobrir
92% do territdrio brasileiro. “A rede de
dealers que estd sendo montada néo

dependerd exclusivamente dos grupos
que ja atendem a marca na rea agri-
cola”, comenta Marques.

Por questdes estratégicas, o executi-
vo evita revelar maiores detalhes sobre
a rede em fase de estruturacdo. Mas ele
antecipa que o dealer responsavel pela
area de Minas Gerais serd o grupo Ino-
va, que ja responde pela distribuicdo
de maquinas agricolas da marca e de
caminhdes Volvo. Marques explica que,
mundialmente, a empresa conta com
alguns dealers comuns aos segmentos
agricola e de construcdo, porém com
operacbes separadas “ja que esses dois
mercados sdo diferentes e apresentam
demandas igualmente diferentes, que
requerem especializagdo e foco.”

Segundo o executivo, a participacdo
na M&T Expo 2012 permitiu a empresa
uma apresentacdao em grande estilo
ao mercado brasileiro, por meio de um
contato direto com os clientes para ouvir
suas necessidades. Durante o evento,
ela destacou a retroescavadeira 310K,
que provavelmente serd produzida no
Brasil, equipada com cacamba frontal
de 1 m3 de capacidade e com opgdo

para cacamba retro de 18, 24 ou 30
polegadas. O equipamento possui 80
HP de poténcia e pode ser configurado
com tracdo 4x2 ou 4x4 e cabine com
protecdo ROPS/FOPS, dependendo da
opcao do usudrio.

Outra familia de equipamentos des-
tacada pela John Deere foi a de pas
carregadeiras. A empresa estd dispo-
nibilizando cinco modelos, na faixa de
146 a 246 HP de poténcia, com ca-
cambas de 2,1 a 3,6 m3 de capacida-
de, respectivamente. Eles tém sistema
hidraulico sensivel a carga, que propor-
ciona o fluxo necessério para fungdes
suaves e simultaneas, proporcionando
ciclos de trabalho mais rapidos com
menor consumo de combustivel. Além
disso, vém equipados com transmissao
Powershift dotada de um sistema de
ajuste automético do acoplamento das
marchas, de forma a proteger o con-
junto de eventuais “trancos” durante a

operagao.
Para disputar o segmento de
escavadeiras  hidraulicas, a John

Deere contard com quatro modelos
de 16 t, 21 t, 25t e 351, que contam
respectivamente com poténcia de
121 HP, 159 HP, 188 HP e 271 HP.
Além dessas escavadeiras, que serdo
produzidas em Indaiatuba, a linha
poderd ser complementada com outros
modelos importados. Marques destaca
que os modelos de fabricacdo local
serdo disponibilizados com as marcas
John Deere e Hitachi. No primeiro caso,
eles serdo equipados com motor da
prépria John Deere e no outro, contarao
com motorizagdo de tecnologia Isuzu.

A norte-americana LBX Excavator é
outra que aposta na forca de sua marca
para conquistar uma fatia significativa do
mercado brasileiro. A empresa, pertencen-
te a0 grupo japonés Sumitomo, dedica-se
exclusivamente a produgdo de escavadei-
ras hidrdulicas da marca Link-Belt, uma
das mais tradicionais na América do Norte.
“Para atender os usuarios brasileiros, con-
taremos com quatro modelos de 13 t, 16
t, 21 t e 35 t de peso operacional”, diz
Edward Gerber, gerente geral da LBX para
a area de negdcios internacionais.

Segundo o executivo, a marca ja é co-
nhecida no Brasil, 0 que permite a empresa
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apostar no ganho de mercado entre clien- ! A — _
tes de “primeira linha", ou seja, aqueles , " EikBells
que demandam equipamentos com alto \ ;
nivel de tecnologia embarcada e foco no )

aumento de produtividade. “Queremos
conquistar 10% do mercado brasileiro de
escavadeiras nos proximos dois anos e a
prova da importancia que damos a essa
empreitada é a presenca do alto escaldo
de executivos mundiais da empresa na
M&T Expo 2012", diz Gerber.

Ele se refere, principalmente, ao fato
de o presidente mundial da LBX, Chuck
Martz, ter comparecido ao evento para
um contato direto com os clientes locais.
Mesma atencdo vem sendo dedicada a
montagem da rede de distribuidoras, que
deverd ser constituida por 10 parceiros
para a cobertura da maior parte do ter-
ritdrio nacional. “J& nomeamos quatro
deles, sendo que no do Rio Grande do Sul
contamos com a experiéncia da Tauron,
uma empresa renomada que ja distribui

: S " o e
equipamentos da Terex ha muitos anos”, 8 hs
diz Gerber. . 4

Edward Gerber, da LBX: nova alternativa em equipamentos de primeira linha
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Outro fabricante internacional com
intencdo de fincar raizes no Brasil é a
chinesa Shantui. A empresa tem a sua
disposicao o terreno de uma fazenda, na
cidade de Presidente Prudente (SP), de
propriedade do atual presidente da Shan-
tui no Brasil, Julio Gonzalez-Reyes, onde
0 executivo pretende instalar uma fabrica
de equipamentos para construgdo. Se-
gundo ele, ha também uma verba de US$
120 milhdes disponibilizada pela matriz
mundial para investimento no Brasil.

“Com esses recursos, instalaremos
inicialmente uma unidade para a mon-
tagem dos equipamentos e, em até trés
anos, contaremos com uma fabrica com
indice de nacionalizacdo acima do exi-
gido para os financiamentos pela linha
Finame"”, ele afirma. Atualmente, a em-
presa esta montando o escritério admi-
nistrativo nesse mesmo local. “Esse foi
0 primeiro passo apds constituirmos a
Shantui do Brasil, em setembro passado,
consolidando uma relagcdo comercial que
a marca ja tinha com diversas constru-
toras brasileiras que adquiriram nossos
equipamentos”, completa o executivo.

Apesar de ser reconhecida no Brasil
pela familia de tratores de esteiras, a
Shantui aposta na comercializacdo da
sua linha completa de equipamentos,
que inclui desde escavadeiras, pas car-
regadeiras e rolos compactadores, até
bombas de concreto, caminhdes beto-
neira, perfuratrizes e empilhadeiras, en-
tre outros. Para isso, a companhia estd
estruturando uma rede de distribuido-
res que se comprometa a priorizar sua
marca. “Nossos dealers terdo de tra-
balhar com dedicacdo para a Shantui,
pois s6 assim poderdo explorar melhor
0 potencial competitivo de nossos equi-
pamentos”, diz Reyes.

Atualmente, a Shantui ndo dispde de
distribuidores para atendimento aos clien-
tes brasileiros, mas conta com alguns re-
vendedores locais. Segundo o executivo,
esse grupo, formado basicamente por
empresas de menor porte, poderd servir
de embrido para a montagem da rede nos
proximos seis meses. Reyes inclui nessa
lista de revendedores até mesmo a Brasil
Maquinas de Construcdo (BMC), que néo
se enquadra no perfil de uma empresa de
pequeno porte, mas atua na comercializa-
cdo de produtos da marca ha alguns anos.

Gonzales-Reyes, da Shantui: foco na rede de dealers

Em termos mundiais, a Shantui ocu-
pa a 19? posicao no ranking de maiores
fabricantes de equipamentos, segundo
Dave Lightle, consultor sénior e global
de comunicacao da empresa. “No seg-
mento de tratores de esteiras, detemos
mais de 60% do mercado chinés, que é
o maior do mundo”, ele complementa.

Na linha de equipamentos para obras
rodovidrias, 0 destaque na M&T Expo
2012 foi a chegada de dois competi-
dores europeus ja conhecidos dos usu-
arios brasileiros, mas que se preparam
para a instalacdo de fabricas no pais: a

suica Ammann e a alemad Bomag, que
é controlada pelo grupo francés Fayet.
Segundo Gilvan Pereira, diretor da Am-
mann para a América Latina, os resul-
tados obtidos em um ano de operagdo
no Brasil motivaram essa estratégia.
“Nesse periodo, comercializamos mais
de 100 rolos compactadores”, diz ele.
O projeto da nova fabrica, que entra
em operacgdo até o fim deste ano, deve
consumir investimentos de 9 milhdes de
euros, mas Gilvan evita revelar sua lo-
calizacdo. "A empresa se tornou conhe-
cida no mercado local com o trabalho
inicial de um distribuidor, a Comminge-
soll, e agora estamos trabalhando na
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ampliacdo dessa rede para cobertura
de todo o territério nacional.” A CHB ja
assumiu essa funcdo em Minas Gerais
e outros dealers estao sendo nomeados
para o Nordeste e Sul do pals.

O objetivo é consolidar a fabricante
suica como uma alternativa de primeira
linha no fornecimento de usinas de as-
falto, vibroacabadoras e rolos compac-
tadores para 0s usuarios brasileiros. A
Ammann ndo revela informacdes sobre
0 negdcio no pais, mas Pereira admite
que ele ainda é pequeno em relacdo as
receitas globais do grupo, de um milhao
de francos suicos. “Temos de produzir
localmente para sermos competitivos”,
admitiu o vice-presidente mundial da
Ammann, Elmar Egli, em entrevista a
imprensa, ao ressaltar a importancia
dos financiamentos via Finame para a
viabilizacdo de vendas no pais.

Além dos rolos compactadores da
marca, a empresa ja comemora a venda
de uma usina gravimétrica, que, segun-
do Pereira, seria o primeiro modelo gra-
vimétrico movel em operacdo no pais. O Gilvan Pereira, da Ammann: 100 maquinas em um ano no pais

BRASIL ANDES
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para construcdo pesada e presente em mais de 80 paises,
a LiuGong oferece no Brasil e em toda a América Latina
sua linha completa de equipamentos, reconhecidos pela
resisténcia e facil operacgao.
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assisténcia especializada e garantia de suprimento de pecas,
através de centros de distribuicdo estrategicamente localizados.

LiuGong.Trabalhando para sua producao nunca parar.



crescimento no Brasil, aliado ao avanco nos
demais paises emergentes, é peca fundamen-
tal do planejamento estratégico da empresa.
Suas vendas nesses mercados respondem por
10% do faturamento e, em cinco anos, Elmar
Egli espera que esse nimero chegue a 30%.

Gilvan Pereira aposta no sucesso da em-
preitada em funcdo da exceléncia e tradicdo
da marca suica, que conta com 143 anos de
experiéncia na fabricacdo de equipamentos
para obras rodoviarias. “Somos lideres mun-
diais na producdo de usinas de asfalto e os
planos para o Brasil também incluem posicio-
nar a empresa entre os principais fornecedo-
res nesse segmento de mercado.” Ele ressalta
que os misturadores e secadores utilizados
em suas usinas sdo fabricados pela propria
empresa e que a cabine dos modelos a se-
rem produzidos no Brasil, que realiza todo o
controle da operacdo e é o coracdo do equi-
pamento, sera trazida da Suica.

Além da fabricacdo de usinas de asfalto,
disponibilizadas para os clientes em modelos
gravimétricos e do tipo contrafluxo, em capa-
cidades de 80 a 400 t/h, a empresa pretende
produzir na unidade brasileira um modelo de
rolo compactador — de um cilindro, na faixa
de 12 t de peso — e quatro modelos de vibro-
acabadoras. “Nossa linha, entretanto, é muito
ampla, envolvendo pavimentadoras de asfalto
com capacidade entre 800 mm e até 6,5 m
de largura, incluindo a extensdo de mesa, e
uma familia de compactadores que vai desde
0s sapinhos de pequeno porte até rolos vibra-
torios de 25 t de peso”, afirma Pereira.

Entre os destaques da linha, Pereira aponta
a usina de asfalto continua movel Prime 140,
montada sobre rodas, que atinge 140 t/h de
capacidade de producdo. Toda a sua operacao
é controlada automaticamente e o sistema de
pré-dosagem conta com trés dosadores indivi-
duais, cada um equipado com dispositivo pro-
prio de pesagem, o que garante alta precisdo
a formulacdo da massa asfaltica. “"Além disso,
nossos rolos vibratérios contam com tecnolo-
gia de primeiro mundo”, ele completa.

A competicdo no segmento de rolos com-
pactadores, alids, devera crescer ainda mais
com o anlncio da Bomag, que pretende in-
vestir R$ 12 milhdes na instalacdo de uma
fabrica no pais. A nova unidade industrial,
que vai ocupar um terreno de 22 mil m?, em

ESCENARIO

NUEVOS FABRICANTES ESTRENAN
EN EL MERCADO BRASILERNO

El estudio de mercado de Sobra-
tema, presentado anualmente en
mediados de noviembre, revelo, en
su ultima edicion, que un 29% de
los casi 30 mil equipos de terra-
plén comercializados en Brasil son
importados. Grande parte de ese
volumen se refiere a fabricantes
que detienen lineas de produccion
en el pais, pero que complemen-
tan su portfolio de productos con
la importacion de determinados
modelos con demanda en menor
escala, lo que no justifica su pro-
duccion local.

Segun fue apurado por el repor-
taje de la revista M&T durante la
feria M&T Expo 2012, ese por-
centaje puede permanecer estable
0 hasta mismo aumentar en los
proximos aios. Sin embargo, con la
llegada de nuevos players quiénes
anunciaron inversiones en fabricas
en Brasil, lo que deberd crecer
considerablemente es la cantidad
de modelos con produccion local.
Ademds de casos ya divulgados
extensamente por la prensa, como
las fdbricas en implantacion por
Hyundai, Doosan, Sany y XCMG,
otras empresas refuerzan el coro
de nuevos competidores dispues-
tos a invertir en produccion local.

La M&T Expo 2012 ayudd con
identificar ese escenario con ma-
yor precision. De las 494 empresas
presentes en la feria, 170 eran ex-
positores nuevos y sin operaciones
en el pais. Entre otras empresas, la
lista incluyo las norte-americanas
John Deere y LBX Excavator, las
chinas Shantui y Zoomlion y las
europeas Ammann y Bomag, todas
con planes para la instalacion de
fabricas en Brasil.

John Deere, por ejemplo, que ya
tiene una parcela significativa del
mercado de mdquinas agricolas,
incluso con la produccion de unos
cuantos modelos en Brasil, anuncio
inversiones de US$ 180 millones
en la construccion de dos fabricas
de equipos para construccion en el
pais. Una de dichas unidades serd
destinada exclusivamente a la pro-
duccion de excavadoras hidrdulicas
en asociacion con la japonesa Hita-
chi, que serd responsable por US$
56 millones ael aporte total previsto.

La otra unidad industrial, con-
trolada exclusivamente por John
Deere, serd destinada a la produc-
cion de retroexcavadoras y carga-
dores de ruedas. Segun Roberto
Marques, gerente de ventas de
la empresa, las dos fdbricas se-
ran construidas en ldaiatuba, en
el interior de Sao Paulo, y entran
en operacion hasta fines de 2013.
Mientras tanto, la empresa inicia
sus operaciones en el pais con la
importacién de modelos produci-
dos en los Estados Unidos.

La norte-americana LBX Exca-
vator es otra empresa que apuesta
en la fuerza de su marca para con-
quistar una parcela significativa del
mercado brasilefio. La empresa,
perteneciente al grupo japonés Su-
mitomo, se dedica exclusivamente
a la produccion de excavadoras
hidrdulicas de la marca Link-Belt,
una de las mds tradicionales en
Norteamérica. “Para darle abasto
a los usuarios brasileros, contare-
mos con cuatro modelos de 13 t,
16t 21ty 35 t de peso operacio-
nal”, dice Edward Gerber, gerente
general de LBX para el drea de ne-
gocios internacionales.
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Campinas (SP), entra em operacdo no
més de outubro, com a producéo de ro-
los de vibratérios de um cilindro e 12 t
de peso operacional. “Depois, amplia-
mos a linha com o modelo de 17 t e os
compactadores de pneus”, afirma Ro-
gério do Nascimento, gerente comercial
da Bomag para a América do Sul.
Segundo ele, desde que iniciou as ven-
das no pais, ha quatro anos, a empresa
contabiliza cerca de 700 equipamentos
da marca em operacao, o que a coloca
entre os quatro principais competidores
nesse segmento do mercado. “Em todos
0S paises que esta presente, a Bomag
sempre se posiciona como lider ou vice-
lider e nosso propdsito no Brasil é atingir

também essa posicao”, diz ele. A nova ;

fabrica inicia suas operacdes com uma S : BDMHG

capacidade para a producdo de 250 uni- [ ’_!ﬂrqmyp

dades de rolos compactadores por ano.
Além da qualidade dos produtos,

Nascimento ressalta que esse proje-

to é apoiado por uma ampla rede de

suporte em pos-vendas aos clientes,  Nascimento e Stefan Karbach, da Bomag: objetivo ¢ disputar a lideranca
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TRIMAK

LOCACAO DE MAQUINAS E
SERVICOS DE BRITAGEM COM
QUALIDADE E COMPROMISSO
COM SUA OBRA.

A Trimak, tradicional locador e distribuidor de maquinas
para os mercados de construcdo civil e rodoviaria,
consolida sua posicdo de fornecedor no segmento
de britagem e processamento de materiais com a
aquisicao de mais um britador mével de mandibula,
disponibilizando ao mercado a contratagdo dos servigos
de britagem com equipamentos e equipe propria,
dimensionada e capacitada para cada tipo de material e
volume de producéo requerido.

www.trimak.com.br

Rio de Janeiro: (21) 2598-7000 | Sao Paulo: (11) 3857-4717 | Espirito Santo: (27) 3341-7000 | Minas Gerais: (31) 3392-6767



Facilidade e rapidez
com responsabilidade.

Mesmo com mais de
20 toneladas !

Operagdes com a
méxima eficiéncia mesmo
para cargas de 20 toneladas,

com praticidade e seguranga.

Além da locagéio de gruas de grande
porte, a MaxxiGrua também conta com
maquinas menores, sempre com o objetivo
de melhor atender seu projeto.

MAXX]E

D] |A®

R. Cons. Gavidio Peixoto, 61 - Rafard/SP

Fone: (19) 3496.2909 / 3496.2207
www.maxxigrua.com.br

composta por distribuidoras renomadas
como a Brasif (que atende o Sudeste e
parte da regido Centro-Oeste), Renco
(Norte, Nordeste e parte do Centro-Oes-
te), Romac (Sul e Mato Grosso do Sul) e
Dinamape (responsavel pela linha leve,
lancada durante a M&T Expo 2012).
“Apenas na Construtora Odebrecht, re-
conhecida pelo padrdo de exigéncia em
relacdo a qualidade dos equipamentos
e do atendimento, contamos com mais
de 40 unidades em operacdo na obra da
Ferrovia Transnordestina”, ele pondera.

A opcao por iniciar a producdo pelo
rolo de um cilindro (12 t) se deve ao
fato de que esse modelo responde por
cerca de 55% da demanda do mercado,

segundo explica Nascimento. “Nosso
modelo dispde de diferenciais, como
um cilindro com chapa de 35 mm, mais
resistente que os de outras marcas, que
tém apenas 25 mm de espessura, e 0
fato de sua articulacdo e oscilacdo se-
rem livres de lubrificacdo”. Além disso,
ele ressalta que o rolo liso é reversivel
para adocdo de patas sem apresentar
perda de poténcia de compactagdo, que
nos concorrentes chega a 20%.

FONTE
Ammann: www.ammann-group.com
BMC/Zoomlion: www.brasilmaquinas.com
Bomag: www.bomag.com/brazil
John Deere: www.johndeere.com.br/construcao
LBX: www.Ibxco.com
Shantui: www.shantui.com

ZOOMLION E BMC ANUNCIAM FABRICA PARA AUTOBOMBAS

A lista de fabricantes chineses com
projetos para a produgao no pais inclui
ainda a Zoomlion. Ela anunciou uma
unidade para a montagem de seus
equipamentos em regime CKD, que
exigird um investimento inicial de R$
20 milhdes, dos quais 30% serao da
parceira BMC, que também distribui os
equipamentos da marca. “A instalacdo
dessa unidade na regido Sudeste se
deve, principalmente, a proximidade
com os fornecedores de pegas e ser-
vicos, ja que prevemos uma segunda
fase para o projeto, contemplando
uma fébrica com indices de naciona-
lizacdo superior a 60%"”, diz Marcelo
Antonelli Silva, diretor da divisdo de
equipamentos para concreto da BMC.

Por enquanto, porém, as empre-
sas focam na construcdo da unidade
CKD, onde deverdo montar bombas-
lanca. Batizada de ZMC, com o ‘Z" de
Zoomlion, a nova fabricante deixa claro
em seu nome a importancia desempe-
nhada pela distribuidora nesse projeto.
“0 investimento anunciado se deve ao
bom desempenho da marca chinesa
no Brasil, que faturou R$ 28 milhdes
na operagao local em 2011", avalia
Antonelli, salientando que a meta para
2012 é crescer 60%.

Além da nova instalacdo, a futura
ZMC incluiu em seu catalogo de pro-
dutos brasileiros os caminhdes beto-
neira da Zoomlion com 8 m3 de capaci-
dade no baldo. O equipamento possui
chapas de 6 mm de espessura e facas
de 4,65 mm, além de uma estrutura
constituida por aco de alta resisténcia,
que confere um ganho de durabilidade

ao conjunto de até 25%, segundo a
fabricante.

Outro equipamento que a marca
passa a disponibilizar no Brasil é o Tur-
bomixer, um acessério para instalacao
em centrais dosadoras de concreto que
conta com sistema diferenciado de do-
sagem e mistura no preparo da nata de
cimento, 4gua e aditivo. Com isso, ele
proporciona maior homogeneidade a
mistura. “Esse sistema conta com con-
trole de emisséo dos residuos de po de
cimento, favorecendo 0 meio ambien-
te, e pode ser instalado facilmente em
usinas dosadoras que ja estejam em
operacao”, diz Antonelli.

Antonelli Silva, da BMC: vendas surpreenderam
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INVESTIMENTOS

SOMPETIDORES

ANUNCIAM PLANOS PARA
=XPANSAO NO PAIS

CRESCIMENTO DA DEMANDA ESTIMULA INVESTIMENTOS TANTO POR PARTE DE NOVOS
COMPETIDORES NO MERCADO, CcOoMO A DoOOSAN E LIUGONG, QUANTO DE EMPRESAS COM
FABRICAS JA INSTALADAS No PAIs, coMmo A CATERPILLAR E NEW HOLLAND

“ JUNHO0/2012



Uma empresa familiar de
1869 ao lado de seus cli

e

Agora com sede na america latina e mais perto de vocé AM MAN N
A Ammann é lider no mercado de equipamentos para a construcao de estradas.

Nossa forca € o compromisso de uma empresa familiar com grande tradigéo, e que

ao mesmo tempo possui um profundo conhecimento do mercado internacional.
Desde 1869 estabelecemos o “benchmark” na industria de construcao de estradas
com inumeras inovagdes e solucdes competitivas e confidveis. “Productivity Partner-
ship for a Lifetime” este seque sendo nosso lema, e isto requer produtos confiaveis
e maxima atengao ao cliente, por isto nossos servicos e a area de pds venda sao,

ao lado de nossos produtos, dois de nossos principais diferenciais competitivos. Ammann do Brasil

Rua Dr. Luiz Bastos do Prado 1251, Sala 201

E . P d d | £alti tacs . Barrio Centro
ncontre mais maquinas de nossa gama de plantas asfalticas, compactacao e pavi 94010-021 Gravatai -RS- Brasil

mentacdao em: www.ammann-group.com info.abr@ammann-group.com




INVESTIMENTOS

Ry omo principal mercado da
América do Sul e um dos mais
o atrativos do mundo no setor
de equipamentos para construgdo, o
Brasil esta definitivamente no foco de
investimentos dos principais players
globais dessa area. A lista inclui desde
competidores como a Caterpillar e New
Holland, j& tradicionais no mercado lo-
cal, até aqueles que ingressaram mais
recentemente na disputa pelos clientes
brasileiros, como a Doosan e LiuGong.
Essas empresas integram a lista das inU-
meras que anunciaram investimentos
em suas operacdes no pais, seja para a
instalacdo de fabricas, para a expansao
da rede de atendimento aos clientes ou
para ambas as acdes.

A sul-coreana Doosan Infracore, por
exemplo, que opera em 23 paises e tem
um faturamento global de US$ 21,3 hi-
Ihdes por ano, esta investindo US$ 100
milhdes na instalacdo de uma fabrica
em Americana (SP), programada para
entrar em operacdo até o final deste
ano. O objetivo, segundo Dong Hoon
Lee, presidente da Doosan para a Améri-
ca Latina, é diminuir a dependéncia das
importagbes para melhor atendimento
aos clientes. “Para atingir o objetivo de
crescer 10% em cinco anos no pais, pre-
cisamos de um indice de nacionalizacao
dos produtos em torno de 85%."

Ele ressalta que o projeto passa pela
montagem de um centro de distribuicéo de

Mascarenhas, da LiuGong: diversificag@o da linha

Dong Lee, da Doosan: meta é crescer 10% em cinco anos

ILICOES DA COREIA

pecas e de instalagbes para o treinamento
dos distribuidores. “Temos experiéncia em
estabelecer uma rede de atendimento 24
horas, como ocorre no exterior e que pode
ser transferida para as operacdes no terri-
tdrio brasileiro.” Os investimentos, segun-
do o executivo, sdo motivados pelos recur-
s0s que estdo sendo aplicados no pais em
infraestrutura e obras civis. “Somado a es-
tabilidade do mercado, isso torna o Brasil
muito atrativo para qualquer empresa do
setor e ndo seria diferente também para a
Doosan, que figura ente os cinco maiores
competidores globais na drea de equipa-
mentos para construcao.”

A unidade fabril em construcdo vai
ocupar uma area de 160 mil m? e pro-
duzird inicialmente a escavadeira hi-
drdulica DX 225 LCA, de 20 t de peso.
Componentes criticos, como parte do
sistema hidraulico e o motor, serdo im-
portados, mas o objetivo é desenvolver
uma cadeia de suprimento local para a
maxima nacionalizacdo da producdo.
“Inicialmente, produziremos 2 mil uni-
dades por ano, mas o potencial da nova
fabrica é para até 4 mil equipamentos”,
avalia o executivo.

Outro passo importante para se con-
solidar no pais é a instalacdo de um
centro de distribuicdo de pecas em
Campinas (SP), nas proximidades do
aeroporto de Viracopos. “Nosso objeti-
vo é garantir o pronto atendimento aos
clientes, desonerando os distribuidores
do estoque de componentes com me-
nor giro.” Além de comercializar no pais
suas linhas de escavadeiras hidraulicas
e pas carregadeiras, a empresa marca
presenca no mercado brasileiro com as
maquinas compactas da Bobcat, sua
controlada, que figura entre as lideres
nesse segmento.

Para explicar o projeto pelo qual pre-
tende transformar a Doosan num dos
principais competidores no mercado lo-
cal, o jovem executivo lanca méo até de
licGes historicas aprendidas em sua terra
natal, a Coreia do Sul. Ao ser questio-
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nado sobre a rapida ascensdo do pais
asiatico — que ha meio século era pre-
dominantemente agrario —, Lee ressalta
justamente a visdo de longo prazo, esti-
mulada pelo esforco em prover melho-
res condicGes de vida as novas geragoes.
“Para nos, coreanos, o futuro é sempre
mais importante”, ele arremata.

CRESCIMENTO DA
LIUGONG

Nao menos ambiciosos sdo os planos
da chinesa LiuGong, que conta com nove
subsidiarias no mundo e produz anual-
mente mais de 56 mil equipamentos, dos
quais 39 mil sdo unicamente pés carrega-
deiras, o seu carro-chefe. Esse desempe-
nho transforma a empresa, que tem um
faturamento anual de US$ 2,3 bilhdes, no
maior fabricante mundial de carregadei-
ras sobre rodas.

No dltimo ano, as vendas no exterior
representaram cerca de 10% dos negé-
cios da empresa, totalizando cerca de
5.700 unidades e US$ 255 milhdes em
receita. Na América Latina, a LiuGong
obteve um dos principais resultados fora
da China em 2011, com mais de 1.400
unidades vendidas e um avanco de 23%
sobre 0 ano anterior. Com isso, ela ja con-
ta com cerca de 5.700 equipamentos em
operacao na regido, entre carregadeiras
de rodas, escavadeiras hidraulicas, trato-
res de esteiras, motoniveladoras, retroes-
cavadeiras, rolos compactadores, maqui-
nas compactas e empilhadeiras.

Para atender os clientes latino-ameri-

Davi Morais, da Sotreq, Bernadette Manso e Hiram Villegas, da Caterpillar

canos, a empresa conta atualmente com
18 concessionarias em 14 paises, desde o
México a Argentina, totalizando 77 pontos
de vendas. “Trabalhamos para que a par-
ticipacdo do mercado externo nos nossos
negécios aumente de 15% para 20%, de
forma a tornar a companhia cada vez mais
global”, diz Fernando Mascarenhas, presi-
dente da LiuGong Latin America.

No Brasil, a estrutura de pds-venda
contempla trés distribuidoras e 20 pontos
de atendimento. Além disso, a LiuGong
conta com um escritério em Belo Hori-
zonte (MG), onde 30 profissionais dao
suporte a rede de concessionarias, e um
centro de distribuicdo de pecas em Gua-
rulhos (SP), inaugurado em 2011 para
facilitar a logistica de atendimento.

FABRICA DE
CARREGADEIRAS

Mascarenhas ressalta que essa es-
trutura deverd ser reforcada com a
ampliacdo da linha comercializada e a
decisdo de instalar uma fabrica no pais.
Apesar de ainda néo ter definido o lo-
cal para sua instalacdo, que poderd ser
em Sao Paulo, Minas Gerias ou Rio de
Janeiro, a empresa prevé investimentos
de R$ 100 milhdes no projeto. “Devido
ao tamanho do nosso portfélio de pro-
dutos, ndo serd possivel produzir tudo
localmente e vamos nos concentrar na
fabricacdo de pas carregadeiras, além
de considerarmos a possibilidade de fa-
zermos também retroescavadeiras”, diz
Mascarenhas.

Outro passo importante para a expan-
sdo da empresa foi a aquisicdo da po-
lonesa HSW (Huta Stalowa Wola), que
fabrica os tratores de esteiras da marca
Dressta. “Esses equipamentos estdo em
linha com a filosofia da LiuGong, que é
produzir méaquinas simples, de facil ope-
racdo e manutencdo.”, explica o presi-
dente. “Em locais com dificuldades de
acesso as regides mais remotas, como
é o0 caso do Brasil e demais paises da
América do Sul, isso faz a diferenca para
um cliente cuja maquina ndo pode ficar
parada aguardando o atendimento da
fabrica”, ele completa.

A expansdo da linha de produtos serd
contemplada até mesmo com caminhdes
off-road, segmento que a LiuGong in-
gressou com a compra da chinesa Beijing
Heavy Truck, que fabrica modelos de até
190 t. "Estamos preparando os produ-
tos para disponibilizar para exportacao
a partir do final do préximo ano”, diz
0 executivo. Outro investimento serd na
area de maquinas de perfuracdo, na qual
a empresa adquiriu a também chinesa
Jintai. "Essa linha também estd prevista
para comercializacdo na América Latina
a partir de 2013." As novidades incluem
ainda a comercializacdo da linha de
equipamentos para concretagem, como
autobetoneiras e bombas de concreto.

A RESPOSTA DA LIDER

Em um cendrio marcado pelo cresci-
mento da concorréncia, a Caterpillar,
que figura como lider do mercado, mos-
tra-se preparada para enfrentar os no-
vos competidores. Apesar de ressaltar
que os fabricantes asiaticos ndo dispu-
tam a sua faixa de mercado, composta
por clientes que demandam equipa-
mentos com alto indice de disponibili-
dade e produtividade superior, o diretor
comercial da empresa, Hiram Villegas,
destaca os investimentos realizados.
“Nosso plano contempla o aporte de
R$ 350 milhGes até 2013 em expansao
e modernizacao da produgdo”, diz ele.

Esse projeto inclui a instalacdo da
fabrica de Campo Largo (PR), onde a
Caterpillar comecou a fabricar pas car-
regadeiras de pequeno porte e retroes-
cavadeiras em outubro do ano passado,
e a modernizacao da linha de producao
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de Piracicaba (SP). Atenta aos investi-
mentos na area de 6leo e gas, a empre-
sa também iniciou a fabricacdo local de
uma familia de grupos geradores, com
propulsao diesel/elétrica e poténcias
entre 1.360 kW e 2.250 kW, para apli-
cacoes off-shore.

Esses produtos vém se somar a uma
linha de fabricacdo local composta por
42 modelos, entre escavadeiras hidrau-
licas, pas carregadeiras, rolos compac-
tadores, motoniveladoras, retroescava-
deiras e tratores de esteiras, além de
diversos outros equipamentos de me-
nor porte e para aplicagdo em obras de
pavimentacdo. “Além da qualidade dos
produtos, nosso diferencial é o supor-
te oferecido aos clientes por meio de
uma rede com a maior capilaridade do
pais”, afirma Villegas.

REDE SEXAGENARIA

Ele ressalta que, para atingir esse es-
tagio de operacdo, a empresa precisa
contar com muitas décadas de trabalho
e conhecimento do mercado. “Todos 0s
nossos distribuidores tém mais de 60
anos de atuacdo, mas essa vantagem
competitiva ndo nos mantém paralisa-
dos, pois estamos atentos a concorrén-
cia e ao desenvolvimento de solugdes
para o melhor atendimento aos clien-
tes.”

Davi Pinto Morais, diretor da unidade
de construcdo da Sotreq, que respon-
de pela distribuicao dos equipamentos
da marca no Sudeste, Centro-Oeste e
Norte do pais, confirma as informacdes.
“Além de investir na constante atuali-
zacdo dos mecanicos e ampliagdo do
suporte aos clientes, contamos com
cerca de R$ 100 milhdes em estoque
de pecas de reposicao, sem contar com
os estoques da prépria fabrica”, diz ele.

Para demonstrar o nivel de atendi-
mento oferecido aos clientes, Morais
cita a estrutura montada para suporte
as obras da hidrelétrica de Belo Mon-
te, no Pard, cujo consércio construtor
estd utilizando apenas equipamentos
de terraplenagem da Caterpillar. “Para
oferecer assisténcia técnica a uma frota
de mais de 700 equipamentos, monta-
mos uma filial dentro do préprio can-

teiro, composta por 120 profissionais,
dos quais 70 sdo técnicos e mecanicos
envolvidos com a manutencdo preven-
tiva, reparos e andlise de ¢leo da frota
em operacao”, ele afirma.

Morais ressalta que, num projeto des-
se porte, 0s equipamentos de escavacdo
e transporte sdo submetidos a aplica-
cOes severas, operando até 4 mil horas
por ano. Nessas condicdes, eles preci-
sam ser submetidos a reforma completa
ja no terceiro ano de atividade, mas,
com o suporte que oferecemos, podem
chegar a até 25 mil horas de trabalho.”

EXPANSAO DA LINHA

A New Holland, controlada pela CNH,
holding do grupo Fiat para a producdo
de equipamentos de construcdo e agri-
cultura, também enfatiza a capilaridade
da rede como uma vantagem competitiva
para os players tradicionais no mercado.
"Entre 2006 e 2011, nossa rede de dis-
tribuidores cresceu 78% em pontos de
atendimento na América Latina”, afirma
Marco Borba, diretor de marketing da fa-
bricante. No Brasil, que conta com mais
de 40 pontos de vendas, a expansdo da
rede foi direcionada para estados que

INVERSIONES

COMPETIDORES ANUNCIAN
EXPANSION EN EL PAIS

PLANES PARA

Como principal mercado en Sudamérica y uno de los mds atractivos del
mundo en el sector de equipos para construccion, Brasil esta definitivamente
en el foco de inversiones de los principales players globales de esa drea. La
lista incluye desde competidores como Caterpillar y New Holland, ya tradicio-
nales en el mercado local, hasta aquellos quiénes han ingresado mas recien-
temente en la disputa por los clientes brasilefios, como Doosan y LiuGong.
Esas empresas integran la lista de las inimeras que han anunciado inversio-
nes en sus operaciones en el pais, ya sea para la instalacion de fabricas o
para la expansion de la red de atendimiento a los clientes.

La sur-coreana Doosan Infracore, por ejemplo, que opera en 23 paises y
tiene una facturacion global de US$ 21,3 mil millones al afio, esta invirtiendo
US$ 100 millones en la instalacion de una fabrica en la ciudad de Americana
(SP), programada para entrar en operacion hasta fines de este ano. El ob-
Jetivo, segun Dong Hoon Lee, presidente de Doosan para Latinoamérica, €S
reducir la dependencia de las importaciones para un mejor atendimiento a los
clientes. “Para lograr el objetivo de crecer el 10% en cinco afos en el pais,
necesitamos de un alto indice de nacionalizacion de los productos ofrecidos
a los clientes locales.”

No menos ambiciosos son los planes de la china LiuGong, que produce
anualmente mds de 56 mil equipos, de los cuales 39 mil son tnicamente
cargadores de ruedas, lo que la transforma en en mayor fabricante mun-
dial de ese tipo de equipo. En el dltimo afo, las ventas en el extranjero
representaron alrededor del 10% de los negocios de la empresa, totalizando
aproximadamente 5.700 unidades y US$ 255 millones en ingresos. En Lati-
noamérica, LiuGong obtuvo uno de los principales resultados fuera de China
en 2011, con mds de 1.400 unidades vendidas y un avance del 23% sobre
el afio anterior.

En un escenario marcado por el crecimiento de la competencia, Caterpillar,
que figura como lider del mercado, se muestra preparada para enfrentar 10s
nuevos competidores. A pesar de subrayar que los fabricantes asidticos no
disputan su franja de mercado, compuesta por clientes quiénes demandan
equipos con alto indice de disponibilidad y productividad superior, el director
comercial de la empresa, Hiram Villegas, subraya las inversiones realizadas.
“Nuestro plan contempla el aporte de R$ 350 millones hasta 2013 en expan-
sién y modernizacion de la produccién”, revela.
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Cucchiari e Borba, da New Holland: R$ 600 milhdes para a nova fabrica

ainda demandavam uma presenca mais
efetiva da marca, como o Acre, Amapa e
Roraima.

Borba explica que esses investimentos
sao motivados pelo vertiginoso cresci-
mento na demanda de maquinas para
movimentacdo de terra, que aumentou em

213% entre 2005 e 2011. “Nesse periodo,
saltamos de um consumo anual de cerca
de 5.500 unidades para aproximadamente
30.000 unidades”, ele afirma. Para fazer
frente a esse novo patamar de demanda,
0 executivo destaca que a empresa langou
38 modelos para disponibilizar uma linha

completa aos clientes, desde escavadeiras
hidraulicas de pequeno a grande porte, até
pas carregadeiras, motoniveladoras, tra-
tores de esteiras, maquinas compactas e
manipuladores telescopicos, entre outros.

Completando a estratégia, ha ainda o
investimento de R$ 600 milhdes projeta-
do pelo grupo Fiat, para a instalagdo de
uma fébrica de equipamentos de cons-
trucdo em Montes Claros (MG) até 2014.
Segundo Gino Cucchiari, diretor da New
Holland, ela vai assimilar parte da produ-
cdo atualmente concentrada no complexo
industrial de Contagem (MG). “Como essa
unidade data dos anos 1980 e passou por
diversas ampliagbes e modernizagdes, op-
tamos por uma fabrica totalmente nova e
que incorpore 0s mais modernos conceitos
de producao”, ele finaliza.

Caterpillar: www.cat.com.br

Doosan: www.doosaninfracore.com
LiuGong: en.liugong.com

New Holland: www.newholland.com.br
Sotreq: http://sotreg.com.br
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clientes e amigos, que
nos honraram com a presenca em
nosso estande, durante a FEIRA
M&T EXPO 2012. E, dizer que
continuamos, da mesma forma, de
portas abertas com a mais completa

linha de produtos e servicos.

Jorge Rodrigues
Diretor Presidente




TENDENCIAS

ILANCAMENTOS NA FEIRA
REVELLAM O FUTURO DO SETOR

UMA ESCAVADEIRA COM ACIONAMENTO HIBRIDO DIESEL/ELETRICO,

UMA USINA DE

ASFALTO MOVEL COM ALIMENTAGAO GRAVIMETRICA E O RETORNO DAS MAQUINAS COM
POUCA ELETRONICA EMBARCADA FIGURAM ENTRE 0S LANGAMENTOS NA M&T EXPO QUE
APONTAM AS TENDENCIAS DO MERCADO

O crescimento do mercado brasileiro
de equipamentos para construcdo tem
impulsionado um processo de amadureci-
mento do setor, revelado pelo comporta-
mento dos usuarios em utilizar modelos
cada vez mais adequados a cada aplica-
cdo, para obter maior eficiéncia e produ-
tividade em suas operagdes. Essa tendén-
Cia, ja constatada na M&T Expo 2009,
se refletiu na diversificacdo da frota em
operacao no pais nos Ultimos anos, com
a popularizacdo de modelos até entdo
pouco utilizados nos canteiros de obras.

Se as plataformas aéreas de trabalho,
os manipuladores telescépicos e maqui-
nas compactas, como minicarregadeiras
e miniescavadeiras, figuraram como uma
tendéncia de mercado na Ultima edicdo
da feira, em 2012, eles ja podem ser con-
siderados como algo consolidado e ofe-
recido por diversos fabricantes. A tendén-
cia, agora, aponta para outras solugdes.

Em um mercado cada vez mais preo-
cupado com o equilibrio ambiental e a
sustentabilidade nos canteiros de obras,
a escavadeira hidraulica HB205-1, ex-

posta no estande da Komatsu, figura
provavelmente como uma das inovagdes
mais interessantes na M&T Expo 2012.
Dotado de acionamento diesel/elétrico,
0 equipamento foi apresentado como a
primeira solucdo comercialmente vidvel
para essa tecnologia no pais, reprodu-
zindo o pioneirismo da empresa em con-
sequir oferecer aos clientes japoneses,
europeus e norte-americanos um mode-
lo hibrido como produto de linha.

A HB205-1 reproduz a experiéncia da
Komatsu em outros mercados interna-
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cionais, contando com um sistema hibri-
do composto por um motor gerador elé-
trico que transforma em energia elétrica
a energia dissipada durante a desace-
leracdo do giro do carro. Essa energia,
armazenada em bancos de capacitores,
auxilia o motor a diesel nos picos de
demanda de poténcia, proporcionando
uma economia de até 25% no consumo
de combustivel e sensivel reducdo na
emissdo de gases poluentes.

Segundo a fabricante, os ganhos ope-
racionais e ambientais também se de-
vem ao fato de que o motor a diesel
sempre trabalha em regime de marcha
lenta, mesmo quando a operacao exige
maior torque e poténcia. Toda a opera-
cao pode ser acompanhada da cabine a
partir de um indicador de fluxo instala-
do no painel de controle da maquina.

USINAS MENOS
POLLUENTES

As preocupacbes com 0 consumo
energético e a sustentabilidade da
operacdo também marcam o desenvol-
vimento da nova geracao de usinas de

asfalto, conforme explica Clauci Morta-
ri, diretor comercial da Ciber. “O con-
sumo de combustivel foi reduzido de
10 I/t produzida, nos modelos fabrica-
dos na década de 1970, para 5 t/l nas
usinas atuais, que também diminuiram
pela metade e emissdo de poluentes.”
Ele ressalta que a evolucdo dos filtros
de manga também contribuiu para di-
minuir a emissao de materiais particula-
dos a indices praticamente despreziveis
nas modernas usinas de asfalto.

Segundo Mortari, esses equipamentos
foram inicialmente desenvolvidos para
atingir uma vida atil de 20 anos, mas as
exigéncias relacionadas a economia de
combustivel e as demandas por novas
misturas asfalticas tém diminuido esse
ciclo pela metade. “No Brasil, as con-
cessionarias de rodovias contribuiram
significativamente para esse processo
de modernizacdo ao estimularem o uso
de tecnologias voltadas a maior dura-
bilidade do pavimento, como os asfal-
tos modificados por polimero, o asfalto
borracha e as misturas mornas (WMA),
entre outras”, ele afirma.

Pertencente ao grupo alemao Wirt-
gen, a empresa fabrica usinas de asfalto
ha 54 anos, inclusive para exportacao
ao mercado externo, em modelos de 50
a 150 t/h de capacidade de produgéo.
Além disso, ela também comercializa no
Brasil outros equipamentos fabricados
pelas demais empresas do grupo, como
os rolos compactadores da Hamm, as
vibroacabadoras da Vdgele, as fresado-
ras e recicladoras de asfalto da Wirtgen
e 0s britadores méveis da Kleemann.

Essa Gltima linha, alids, também é
apontada pelo executivo como uma
tendéncia, voltada a maior flexibilida-
de nas operagdes de mineradoras, pe-
dreiras e producdo de agregados para
construcao civil. Ele avalia que o pais ja
consome de 80 a 100 unidades por ano
de britadores moveis, um volume rele-
vante para um mercado que demanda
anualmente cerca de 300 instalacdes de
britagem fixa. “Completando a lista de
tendéncias, também ha uma recupera-
¢do no segmento de usinas de asfalto
gravimétricas, que tém aplicagdo muito
especifica.”

Estande do grupo Wirtgen: producéo de asfalto com menor consumo energético
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Aonde ha desenvolvimento,
ha Bohcat",

Com forte atsagdo nos mescadoes de infra-estrutura, constucao civil, Norestal, agricultusa, paisagismo e servigos
publicos, indusinal e de mineracdo, s Bobeal” possu eguipamentos compactos que olerecem versalilidade com custo
operacional reduzido e maior qualidade no desempenhio. Mo seu vasto partitdlio, destacam-5e as minicanegadeiras &
minescavadeiras, proprias para o auxilio nos SEMIGDS pesados. A'Bobcat” possui também, uma linha de implementas
que podem tanto facilitar o transporte de materials como subsiituin, com enorme vantagem e seguranga, o trabalho
bracal, Bobcat” tazendo parte do progresso
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FACILITANDO A
MONTAGEM

Atenta a essa tendéncia, a Terex lan-
cou durante a M&T Expo 2012 uma
usina de asfalto gravimétrica montada
sobre esteiras. Segundo George Ellis,
presidente global da divisao de cons-
trucdo da Terex, a SB150HM redne a
flexibilidade das usinas maveis de fluxo
continuo tradicionalmente comercia-
lizadas no mercado brasileiro, com a
elevada precisdao dos modelos gravi-
métricos. “Apostamos em uma recupe-
racdo acelerada dos projetos de obras
rodoviarias no pais, o que justifica seu
lancamento”, ele afirma.

O equipamento possui dois modulos
na sua versao basica e trés na versao
completa com os opcionais, excluindo
a tancagem, cuja configuracdo varia
de acordo com a necessidade de cada
cliente. De acordo com Ellis, seu prin-
cipal diferencial é a facilidade de mon-
tagem, que dispensa a utilizacdo de
guindaste de alta capacidade de carga,
reduzindo o tempo de instalacdo em até
10 dias quando comparada com as usi-
nas gravimétricas fixas.

De acordo com o executivo da Tere,
essa usina de asfalto pode ser equipada
com agitadores e um sistema de tubu-
lacdo para trabalhar com asfalto con-
vencional, com asfalto modificado por
polimeros e também na producdo de
misturas mornas (WMA). A sua produti-
vidade é de 120 a 150 t/h, dependendo

Plataforma da Skyjack: mais simples e rot;ustas

SEM AMPLIA A LINHA E 0 ATENDIMENTO POS-VENDA

A SEM, uma fabricante chinesa de
equipamentos de terraplenagem per-
tencente a Caterpillar, estd implantando
uma estratégia ambiciosa, com o obje-
tivo de reforcar sua posicdo no merca-
do brasileiro com foco em clientes que
demandam equipamentos mais simples.
“Ap6s consolidarmos 50 pontos de ven-
da e mais de 600 unidades j& em opera-
¢do no pals, estamos trazendo novidades
integradas com a tecnologia Caterpillar”,
afirma Ivan Pezzoto, gerente de territorio
da SEM para a América Latina.

Durante a M&T Expo 2012, a empresa
ampliou a linha de equipamentos comer-
cializados no Brasil, composta basica-
mente por pas carregadeiras, com o lan-
camento do rolo compactador 8218, de
18 t de peso. Segundo o executivo, esse
modelo possui um motor com poténcia
nominal de 173 HP e sistema especial e
estavel de vibracdo, que prolonga a vida
atil do equipamento.

Entre os lancamentos da empresa
também estdo as pas carregadeiras
659C e 6168, de 17.000 kg e 5.360
kg de peso, respectivamente. O modelo

do tipo de material processado.

A Ticel, outra fabricante de usinas de
asfalto presente na feira, também des-
tacou a flexibilidade proporcionada pe-
los equipamentos moveis, que, no caso
do modelo apresentado em seu estan-

659C possui cagamba com capacidade
volumétrica de 3 a 4,5 m3 e até 5 t de
carga. A carregadeira 616B, por sua vez,
é mais compacta e opera com cacamba
de 0,9 m3 e capacidade de carga de 1,6
t. Os planos da fabricante para o Brasil,
entretanto, ndo passam pela instalagdo
de uma linha de produgdo local, o que
poderia criar conflito em relacdo as ope-
racoes de sua controladora.

De acordo com Paul D. Blackburn, pre-
sidente da SEM, a crescente demanda de
equipamentos da marca no Brasil levou a
empresa a decisdo de criar, até 2013, um
estoque de pegas proprio no pais. Essa
estrutura vai centralizar a logistica de
atendimento pos-vendas aos clientes da
marca, uma tarefa realizada atualmente
de forma descentralizada pelos principais
dealers da empresa, que recebem treina-
mentos anuais em visitas a China. “0s
estoques ja operados por esses distribui-
dores estdo nas cidades de Curitiba (PR),
Barueri (SP) e Fortaleza (CE), oferecendo
prazos de um a dois dias para a entrega
das pecas de reposicao aos clientes”, diz
Pezzoto.

de, do tipo contrafluxo, ndo representa
uma novidade. O ineditismo na usina
CF260 é que ela figura como a maior
instalacdo do tipo contrafluxo portatil
ja produzida na América Latina.

Com capacidade para produzir 260
t/h de massa asfaltica, o equipamento
é montado sobre quatro conjuntos mo-
veis, sendo uma carreta para os dosa-
dores quintuplos, outra para o conjunto
secador contrafluxo, uma terceira para
o sistema de filtros de ar a seco e uma
quarta para os silos de armazenagem.
Com essa configuracdo, a empresa res-
salta que o equipamento proporciona
rapidez na montagem e alta qualidade
na producdo dos mais diferentes tipos
de massas asfalticas.

MAQUINAS MAIS SIMPLES

Em meio a tantas inovacdes tecnolo-
gicas, a chinesa SDLG aposta na oferta
de equipamentos com menos conteu-
do eletronico para atender os clientes
com modelos de simples operacdo e
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manutencdo. Esse conceito, batizado
pela empresa de “simple tech”, revela
uma estratégia voltada para clientes
com menor capacidade financeira para
investimentos na frota, que tradicional-
mente adquirem seus equipamentos no
mercado de usados.

A empresa, pertencente ao grupo
Volvo, ja vem operando dentro desse
conceito no pais ha trés anos, periodo
no qual conquistou uma fatia significa-
tiva do mercado de pas carregadeiras.
0 foco da SDLG, nesse caso, sdo as
construtoras e locadoras de pequeno
porte, depdsitos de materiais de cons-
trucdo, propriedades rurais, concretei-
ras e demais empresas que operam com
movimentacdo de materiais em patios.
Durante a M&T Expo 2012, entretanto,
ela anunciou a intengdo de ampliar ain-
da mais essa linha de atuacdo com o
lancamento de uma familia de escava-
deiras hidraulicas, destinada ao mesmo
perfil de clientes

A nova linha de maquinas, que tam-
bém seque a filosofia “simple tech”, é
composta por quatro modelos de esca-
vadeiras, da classe de 13 t a 24 t de
peso operacional, que contam respec-
tivamente com motor de 93 HP a 180
HP de poténcia e operam com cacambas
de 0,75 m3 (no menor modelo da linha)
a 1,45 m3 (no maior modelo). Além da
SDLG, outro fabricante chinés que se-
gue 0 mesmo conceito voltado para 0s
equipamentos mais simples é a SEM,
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TENDENCIAS

que também ampliou sua linha de pro-
dutos durante a M&T Expo 2012 (veja
quadro na pag. 46).

SEM REINVENTAR A RODA

A opc¢do por maquinas robustas e com
menor conteldo tecnolégico, entretan-
to, ndo é uma exclusividade dos fabri-
cantes oriundos da China. A canadense
Skyjack, que produz plataformas aéreas
de trabalho, também aposta nesse con-
ceito como forma de facilitar a manu-
tencao de seus produtos e a logistica de
pecas de reposicdo, diminuindo o tempo
de maquina parada (downtime) para o
cliente. "Conseguimos tornar o comple-
X0 em algo mais simples por meio de
um atalho que é a reducdo da eletroni-
ca”, pontua Adriano Battazza, diretor de
vendas da Skyjack para a América Lati-
na. "lsso aumenta a confiabilidade do
equipamento, que apresenta um indice
de falhas bem menor.”

A empresa, que acaba de iniciar as
operacdes no pais, conta com um centro
de distribuicdo de pecas em Indaiatuba
(SP) e pretende focar as atividades co-
merciais na venda direta para locadores
de grande a pequeno porte. “Nos Esta-
dos Unidos, a Skyjack é bem-sucedida
no atendimento aos grandes grupos,
como a United Rentals, mas mantém
um relacionamento muito estreito com
as locadoras regionais e familiares, de-
nominadas de mon-and-pop”, diz Bat-
tazza. "Pretendemos reproduzir essa
mesma linha de atuacdo no Brasil”, ele
complementa.

O atendimento também é uma das
prioridades nos planos de investimento
da empresa. No centro de distribuicao
de pecas da América do Norte, Battazza
conta que a Skyjack consegue atender
prontamente um indice de 99% dos
pedidos, 0 que o desafia a repetir esse
desempenho no Brasil. “Sabemos como
é dificil atingir essa sintonia fina, mas
esperamos alcancar um indice acima de
90% j& no primeiro ano de operagao”,
diz ele.

Controlada pela Linamar Corporation,
fabricante global de autopecas, a Skyja-
ck produz todos os seus equipamentos
no Canada. Na M&T Expo, um de seus
primeiros passos para apresentagao

TENDENCIA

LANZAMIENTOS EN LA FERIA REVELAN EL FUTURO
DEL SECTOR

El crecimiento del mercado brasilefio de equipos para construccion estd
impulsando un proceso de maduracion el sector, revelado por el comporta-
miento de los usuarios en utilizar modelos cada vez mds adecuados para cada
aplicacion, para obtener mayor eficiencia y productividad en sus operaciones.
Dicha tendencia, ya constatada en la M&T Expo 2009, se ha reflejado en la
diversificacion de la flota en operacion en el pais en los dltimos afios, con
la popularizacion de modelos hasta entonces poco utilizados en los sitios de
trabajo.

Si las plataformas aéreas de trabajo, los manipuladores telescopicos y
mdquinas compactas, como mini-cargadores y mini-excavadoras, figuraron
como una tendencia de mercado en la ultima edicion de la feria, en 2012
ellos ya pueden ser considerados como algo consolidado y ofrecido por diver-
s0s fabricantes. La tendencia, ahora, apunta hacia otras soluciones.

En un mercado cada vez mas preocupado con el equilibrio ambiental y la
sostenibilidad en los sitios de trabajo, la excavadora hidrdulica HB205-1,
expuesta en el stand de Komatsu, figura, probablemente, como una de las
innovaciones mas interesantes en la M&T Expo 2012. Dotado de acciona-
miento diesel/eléctrico, el equipo fue presentado como la primera solucién
comercialmente viable para esa tecnologia en el pais, reproduciendo el pio-
nerismo de la empresa en lograr ofrecerles a los clientes japoneses, europeos
y norteamericanos un modelo hibrido como producto de linea.

La HB205-1 reproduce la experiencia de Komatsu en otros mercados inter-
nacionales, contando con un sistema hibrido compuesto por un motor genera-
dor eléctrico que transforma en energia eléctrica la energia disipada durante
la desaceleracion del giro del vehiculo. Dicha energia, almacenada en bancos
de capacitores, auxilia el motor a diesel en los picos de demanda de potencia,
proporcionando un ahorro de hasta un 25% en el consumo de combustible y
una sensible reduccion en la emision de gases contaminantes.

Las preocupaciones con el consumo energético y la sostenibilidad de la
operacion también marcan el desarrollo de la nueva generacion de usinas de
asfalto, segun explica Clauci Mortari, director comercial de Ciber. “El consu-
mo de combustible fue reducido de 10 I/t producida, en los modelos fabri-
cados en la década de 1970, para 5 t/I en las usinas actuales, que también
han reducido por la mitad la emision de contaminantes.” El subraya que la
evolucion de los filtros de manga también contribuyd para la reduccion de la
emision de particulas de materiales a indices prdcticamente simbdlicos en las
modernas usinas de asfalto.

ao publico latino-americano, a empre-
sa exp0s seis maquinas de diferentes
modelos. Segundo Battazza, um dos
destaques da linha é a SJIll 3226, uma
plataforma elétrica tipo tesoura com 26
pés de alcance e 2,3 m de largura.
“Sem dulvida, trata-se de um dos
modelos mais leves de sua classe, que
oferece extensdo da plataforma de até
0,9 m e pode ser conduzida com a pla-
taforma na altura maxima.” O equipa-
mento atinge uma altura de 7,9 me o

tempo de elevacdo da sua plataforma
é de 56 s. Além disso, ele opera com
inclinacdo de até 30%, tendo 227 kg de
capacidade de carga e uma largura de
plataforma de 2,1 m.

Ciber: www.ciber.com.br

Komatsu: www.komatsu.com.br
SDLG: www.sdlgla.com

SEM: www.semmachinery.cn/en-us
Skyjack: www.skyjack.com

Terex: www.terexla.com

Ticel: www.ticel.ind.br
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ESTIMULA DESENVOLVIMENTOS DA INDUSTRIA

IMPULSIONADO PELOS INVESTIMENTOS EM GERAGAO
EOLICA E NO SETOR DE OLEO E GAS, 0O MERCADO
DE GUINDASTES SE MANTEM AQUECIDO E ATRAI
NOVOS COMPETIDORES, INCLUSIVE PARA A
PRODUGAO LOCAL DE UM MODELO CADA VEZ MAIS
UTILIZADO NOS CANTEIROS: 0 RT
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ma analise mais detalhada
do estudo realizado pela

Sobratema, que aponta

investimentos de R$ 1,35
trilhdo em construcdo e infraestrutura
no pais, entre 2011 e 2016, revela um
cendrio promissor para o segmento de
guindastes. Sequndo esse levantamen-
to, que abrange desde os projetos de
energia, transporte, saneamento e mo-
bilidade urbana, até obras em hotelaria,
indUstrias e arenas esportivas para a
Copa de 2014 e as Olimpiadas de 2016,
o mercado de guindastes devera ser um
dos mais beneficiados por essa carteira
de obras.

Ao se debrucar sobre esse estudo, o
empresario Giancarlo Rigon, da locadora
de guindastes BSM Engenharia, constata
que embora apenas 1,9% dos projetos
listados (189 obras) sejam caracterizados
pelo uso intensivo de guindastes, eles res-
pondem por quase 44% dos investimen-
tos previstos. “Isso se deve ao fato de que
tais projetos estdo concentrados da area
de ¢leo e gas, que apresenta alto inves-
timento em cada empreendimento”, ele
pondera. Nessa area, o estudo aponta 30
expansdes de refinarias e dez de petroqui-
micas, além da construgdo de 26 platafor-
mas de exploragdo e produco.

Devido a essa caracteristica, a maior
parte da frota brasileira de guindastes
se concentra atualmente nos estados li-
toraneos, mais urbanizados e onde esta
localizada a producdo nacional de pe-
tréleo (off-shore), com destaque para
o Rio de Janeiro, sequido por Sdo Pau-
lo, Espirito Santo, Maranhao, Bahia e
Ceard. Rigon destaca ainda outros
segmentos da construcdo com impac-
to na demanda de guindastes, como
as obras de arenas esportivas — que
utilizam muitos guindastes de torre —
de geracdo de energia edlica e esta-
leiros (veja quadro na pag.52). “Por
esse motivo, as oportunidades nesse
mercado sdo muito promissoras”, ele
avalia.

Rigon destaca que nos Ultimos cin-
co anos, as vendas de equipamentos
de elevagdo de carga — incluindo des-
de guindastes de torre até os modelos
moveis e manipuladores telescopicos —
cresceu 219% no pais. “No segmento

de guindastes hidraulicos sobre chassi
de caminhdo, mais utilizados em obras
civis, quase 100% da frota tem até cin-
co anos de vida Util, o que revela os for-
tes investimentos realizados pelas loca-
doras e construtoras.” Ele ressalta que a
competitividade dos modelos chineses,
que ocuparam totalmente esse segmen-
to do mercado, também contribuiu para
essa renovacao.

PERFIL DA FROTA

Segundo um estudo sobre a frota de
equipamentos em operacao nos cantei-
ros de obras do pais, produzida pela So-
bratema, 85,3% dos guindastes hidrau-
licos sobre caminhdo existentes no Brasil
tém capacidade de carga de até 100 t.
No segmento de guindastes trelicados
sobre esteiras, que também passou por
uma renovagdo, embora em ritmo menor,
o levantamento aponta que 75,8% das
unidades em operagdo tem mais de 200
t de capacidade de carga. “Também ob-
servamos essa tendéncia de renovagdo
da frota no caso das gruas, inclusive com
a saida de operacdo de alguns equipa-
mentos mais antigos”, completa Rigon.

Para David Rodrigues, diretor comer-
cial da Makro Engenharia, especializada
em transportes especiais e elevacdo de
grandes cargas, o que vai impulsionar
a utilizacdo de guindastes no pais sdo
0s investimentos em geracdo edlica.

Guindaste RT da Manitowoc: fabricad no Brasl

51

Hanstancio & werlogio

“Analisando o resultado das licitacdes
da agéncia reguladora do setor, a Ane-
el, constatamos que ha uma ltaipu a ser
implantada no pais em termos de usinas
edlicas”, ele afirma. Para atender a essa
demanda do mercado, ele destaca que
as empresas do setor deverdo investir na
adequacdo da frota ao perfil das obras,
o0 que vem sendo realizado pela Makro.

0 especialista afirma que 80% dos pro-
jetos edlicos no pais contemplam turbinas
de 1,5 MW a 2,5 MW, cujos aerogeradores
pesam de 70 t a 90 t e as pas tém até
60 m de extensdo. “Isso exige investimen-
tos em equipamentos para o transporte e
icamento dessas cargas, como guindastes
e linhas de eixo especiais.” No caso das
turbinas entre 3 MW e 8 MW, que segun-
do ele “ja sdo uma realidade no Brasil”,
as cargas movimentadas chegam a 300 t,
implicando maior cuidado com a logistica
no transporte e montagem das pegas (veja
quadro na pag. 54).

Uma tendéncia observada por Rodri-
guez é o crescimento na utilizagdo de
torres de concreto em relacdo as meta-
licas, que estdo presentes em 70% dos
projetos edlicos no pais. Isso se deve,
segundo o especialista, aos atrasos na
implantacdo das usinas devido a indis-
ponibilidade de torres metalicas para
entrega. Ele destaca que as torres de
concreto serdo fabricadas no proprio




GUINDASTES

canteiro e montadas em 24 secbes, di-
ferentemente da média de quatro secdes
para a instalacdo das metalicas. “"Apesar
de esse novo perfil de obra eliminar a
necessidade de transporte das pecas, vai
aumentar a utilizacdo de guindastes e
exigira uma nova analise da configuracdo
de méaquina mais adequada.”

AVANCO DOS RTs

Outra tendéncia no mercado de guin-
daste, referendada pela estratégia de fa-
bricantes como a Manitowac, Terex e Sany,
é o0 avanco na utilizacdo de guindastes
RT (Rough Terrain). Indicado para ope-
rar em terrenos dificeis e acidentados, o
equipamento encontra larga aplicagdo em
mineradoras e obras industriais, caracteri-
zando-se pela capacidade de se movimen-
tar mesmo com cargas icadas. No caso da
Manitowoc, por exemplo, que acaba de
inaugurar uma fabrica em Passo Fundo
(RS), 0 primeiro modelo a ser produzido no
pais serd o Grove RT 765E-2, com 59 t de
capacidade de carga.

O equipamento se destaca pela mo-
bilidade, contando com dispositivos que
auxiliam o operador nas manobras e vi-
sualizacdo do campo de trabalho, como
um sistema de direcdo multimodo e Vision
Cab. Segundo Mauro Nunes, diretor geral
da Manitowoc no Brasil, a fabrica empre-
ga atualmente 75 funcionarios e tem ca-
pacidade para produzir de 44 unidades/
ano em um Unico turno de trabalho. Até

CII-Oasy

2013, ele avalia que a capacidade insta-
lada chegara a 97 unidades/ano, incluindo
a producdo de outros modelos de RT e de
guindastes de torre.

A instalacdo da fabrica consumiu in-
vestimentos de mais de US$ 75 milhGes,
prevendo a possibilidade de expansao fu-
tura da unidade. Como explica o executi-
vo, a principal motivagdo para a empresa
norte-americana concentrar investimentos
no Brasil foi a necessidade de proximida-
de junto aos clientes da América Latina,
regido com grandes perspectivas de in-
vestimentos em infraestrutura. “A ques-
tdo logistica pesou na decisdo, pois o Rio
Grande do Sul também oferece mao de
obra de qualidade e proximidade com o
Mercosul”, afirma Nunes.

Outro aspecto que pesou na balanca foi
0 senso de localizacdo de fornecedores.
“Precisdvamos de fornecedores locais e
ndo estrangeiros”, diz Larry Weyers, vice-
presidente para as Américas da Manito-
woc. “Queriamos que nossa base de clien-
tes e fornecedores estivesse em um raio
de, no méaximo, 200 milhas.” Para apro-
veitar as vantagens da produgdo local, a
empresa ndo mediu esforcos em adiantar
a produgdo em um més, de modo que pu-
desse atender aos pedidos. Que, alids, ndo
demoraram a chegar, como as 32 unida-
des vendidas ja na inauguracdo da fébri-
ca para a Makro Engenharia — incluindo
16 modelos RT e 16 AT, de 220 a 300 t
de capacidade.

PRE-SAL IMPULSIONA 0
MERCADO TAMBEM COM
OBRAS DE APOIO




JCB, tecnologia inglesa fabricada no Brasil.

A JCB é urma empresa britinica que atua no mercado global de maquinas
rodoviarias ha 65 anos, com unidade fabril no Brasl ha 10 anos. A
empresa ja ganhou 50 prémios importantes por sua engenharia, design,
marketing, exportacio, gestao e cuidado com o meio ambiente, dos quais
25 deles concedidos pela corca britinica por sua exceléncia em
tecnologia

Corn mais de 300 modelos diferentes de mdquinas em seu portifdlio, a JCB
& lder mundial em vendas de retroescavadeiras e manipuladores
telescopicos. E a terceira maor fabricante de equipamentos para
construgio, com 22 unidades fabris & 10.000 colaboradores no mundo.
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FABRICA DA TEREX

O segmento de RTs também ocupa
uma posicao central na estratégia da
Terex, que anunciou a producdo de
um modelo de 50 t de capacidade
em sua fabrica de Cachoeirinha (RS).
De acordo com a empresa, 0 equipa-
mento serd montado com 0s mesmos
padrées de qualidade dos fabricadas
nos Estados Unidos. Na primeira eta-
pa do projeto, 0s equipamentos serao
montados em regime de CKD, mas, em
uma segunda fase, que a Terex afirma
ja estar em andamento, a intengao é
homologar fornecedores locais para
que o equipamento seja dotado de
60% de contetdo nacional.

De acordo com Kevin Bradley, presi-
dente da divisdo de guindastes da Te-
rex, a investida na fabricacao local de
modelos RT se deve ao grande volume
de obras de infraestrutura previstas e
em realizacdo no Brasil, onde essas
magquinas operam com exceléncia por
se movimentar mesmo quando estdo
icando cargas. “Por esse motivo, ve-
MOS que precisamos ocupar espaco no
mercado de RT no Brasil, que esta em
pleno crescimento”, diz ele.

Bradley explica que a companhia ja
detém participacdo relevante na comer-
cializacdo de outros modelos no mer-
cado local. No segmento de guindastes

Guindaste RT da Sany:
vence rampas de 75%

Terex inicia a producdo local de RTs

todo terreno (AT), por exemplo, a em-
presa avalia ser responséavel por 35%
das unidades importadas. No disputado
segmento de guindastes sobre cami-
nhao (TC), por sua vez, o executivo diz
que a fabrica chinesa da Terex é respon-
savel por 20% das unidades importadas
para o Brasil.

LANCAMENTOS
DA SANY

Em sintonia com a concorréncia e a
demanda dos clientes, a Sany também
apresentou ao mercado um modelo RT,
durante a M&T Expo 2012, com 55 t de
capacidade de carga. Segundo a em-
presa, ele conta com langa principal de
cinco se¢des hexagonais, vence rampas
de até 75% e tem momento maximo de
icamento de 1.845 kN.

Para atender as construtoras, loca-
doras, obras de montagem industrial e
movimentacao de pré-moldados de con-

NOVOS MODELOS ATENDEM A0
PERFIL DAS USINAS EOLICAS
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ESTA CHEGANDO O MELHOR
CONCRETO PRA TODA OBRA.

MISTURA PERFEITA E ENTREGA COM QUALIDADE.
Lider mundial na Fabricacdao de Equipamentos para Concreto.
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* Sistema inovador que faz a pré-mistura forcada + 8m?® de capacidade:

do cimento, agua e aditivos; _ _ + Construida com aco de alta resisténcia mecéanica,
¢« 0% de emissao de residuos e dgua no meio ambiente; que garante 25% a mais de durabilidade;
+ Perfeita integracdo com a automacéo da usina. « Maior eficiéncia na carga, mistura e descarga.
T T
Lider mundial na fabricacdo de equipamentos para concreto. brasil méquinas

. Contato: comercial.zoomlion@brasilmaquinas.com ou ligue 11 3036.4008/4097
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creto, a empresa também lancou um
modelo todo-terreno, o SAC2200,
com 220 t de capacidade de carga.
De acordo com a Sany, trata-se do
primeiro modelo AT (all-terrain) pro-
duzido na China com cinco eixos e
essa capacidade de icamento.

Segundo Rene Toledo Porto, di-
retor de vendas da divisdo de guin-
dastes moveis, seu sistema de rodas
é mais compacto e facil de mano-
brar, sendo que o deslocamento é
feito por um sistema de suspensao
hidropneumatica de seis modos nos
eixos. “Ele vem equipado com dois
motores Mercedes-Benz e uma lan-
ca principal de 62 m, mais 43 m de
jib, 0 que resulta em uma altura ma-
xima de 105 m.”

INVESTIDA DA
LINK-BELT

A grande novidade no mercado
brasileiro de guindastes, entretan-
to, é a chegada da norte-americana

Link-Belt, que ja manteve operagdes
no pais ha mais de duas décadas. O
anuncio foi realizado durante a M&T
Expo, quando a fabricante apresen-
tou a Brasil Maquinas de Constru-
cao (BMC) como seu principal dis-
tribuidor. “Temos conviccdo de que,
com o suporte de uma das maiores
redes de distribuicao do pais, que
conta com solidez financeira e exce-
[éncia em servicos, vamos conquis-
tar grande participagdo no mercado
brasileiro”, diz Corey Rogers, ge-
rente de vendas da Link-Belt para a
América Latina.

Segundo ele, a operacdo brasi-
leira é estratégica para a compa-
nhia. “Nossa meta de crescimento
mundial este ano é de 8% a 10%,
principalmente em funcdo dos ne-
gocios no Brasil.” Rogers exempli-
fica essa importancia do pais nos
planos da empresa com a presenca
de muitos de seus executivos mun-
diais em tempo integral na M&T

Guindaste RT da Link-Belt

LUNA ALG LANGA GUINDAUTO DE OLHO NA CONCORRENCIA CHINESA
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GRUAS

PERFIL DE LAS OBRAS ESTIMULA DESARROLLOS DE LA

Un andlisis mas detallado del estudio realizado por Sobrate-
ma, que apunta inversiones de R$ 1,35 mil billon en construc-
cion e infraestructura en el pais, entre 2011 y 2016, revela un
escenario promisor para el segmento de gruas. Segun dicho
estudio, que abarca desde los proyectos de energia, transporte,
saneamiento y movilidad urbana, hasta obras en hoteles, indus-
trias y arenas deportivas para la Copa de 2014 y los Juegos
Olimpicos de 2016, el mercado de gruas debera ser uno de los
mads beneficiados por ese portfolio de obras.

Al dedicarse a ese estudio, el empresario Giancarlo Rigon, de
la empresa de alquiler de gruas BSM Engenharia, constata que
aunque solamente 1,9% de los proyectos relacionados (189
obras) sean caracterizados por el uso intensivo de gruas, ellos
son responsables por casi el 44% de las inversiones previstas.
“Eso se debe al hecho de que dichos proyectos estan concen-
frados en el drea de aceite y gas, que presenta altas inversio-
nes en cada emprendimiento”, pondera. En esa drea, el estudio
apunta 30 expansiones de refinerias y diez de petroquimicas,
ademads de la construccion de 26 plataformas de exploracion y
produccion.

Debido a esa caracteristica, la mayor parte de la flota bra-
silenia de grias se concentra actualmente en los estados lito-

Expo. “Para ganharmos o mercado local, estamos apostan-
do nos guindastes RT e nos trelicados sobre esteira, que sdo
modelos cujas empresas chinesas ndo detém expertise para
concorrer”, ele explica.

Alids, quando o assunto é concorréncia, 0 executivo da
Link-Belt é enfatico ao afirmar que os seus competidores di-
retos sdo os fabricantes de origem norte-americana ou euro-
peia, que ja detém tradicdo no mercado local. “Percebemos
que os clientes brasileiros estdo buscando alternativas con-
fidveis a essas empresas e, por isso, estamos estabelecendo
um projeto forte de pos-vendas, que prevé um estoque de
pecas suficiente para atender as 30 unidades que queremos
comercializar em 2012."

A linha de produtos ja disponibilizada pela Link-Belt Cranes
por meio da BMC é vasta, incluindo guindastes AT de 75 t
a 250 t, além de modelos RT de até 130 t e sobre esteiras
de até 500 t. "0 diferencial é que os ATs e RTs também sdo
disponibilizados com lanca trelicada, algo pouco conhecido
e utilizado no Brasil, mas que pode trazer grandes beneficios
operacionais ao permitir o icamento de carga por todo o raio
do gréfico de rigger, algo que nem sempre se encontra nos
produtos concorrentes”, completa o executivo.

FONTE
BSM Engenharia: www.bsm.com.br
Link-Belt: www.linkbelt.com
Luna ALG: www.lunaalg.com.br
Makro Engenharia: www.makroengenharia.com.br
Manitowoc: www.manitowoccranes.com
Sany: www.sanygroup.com
Terex: www.terexla.com

INDUSTRIA

ralefios, mas urbanizados y donde esta ubicada la produccion
nacional de petrdleo (off shore), con realce para Rio de Janei-
ro, sequido por Sao Paulo, Espirito Santo, Maranh4o, Bahia y
Ceard. Rigon subraya también otros segmentos de construc-
cién con impacto en la demanda de gruas, como las obras de
arenas deportivas - que utilizan muchas grias de torre — de
generacion de energia edlica y astilleros. “Por ese motivo, las
oportunidades en ese mercado son muy promisoras”, evalua.

Rigon subraya que en los ultimos cinco anos, las ventas de
equipos de elevacion de carga — incluyendo desde grias de
torre hasta los modelos mdviles y manipuladores telescopicos
—crecio un 219% en el pais. “En el segmento de gruas hidrdu-
licas sobre chasis de camidn, mas utilizadas en obras civiles,
casi el 100% de la flota tiene hasta cinco afios de vida, lo que
revela las fuertes inversiones realizadas por las empresas de
alquiler y constructoras.” El resalta que la competitividad de
los modelos chinos, que ocuparon totalmente ese segmento del
mercado, también contribuyd para esa renovacion.

Segtn un estudio sobre la flota de equipos en operacion en
los sitios de trabajo del pais, producido por Sobratema, 85,3%
de las griuas hidrdulicas sobre camion existentes en Brasil tie-
nen capacidad de carga de hasta 100 t.

REBAIXAMENTO
LENCOL FREATICO

Venda e locacao de conjuntos com motor elétrico ou a diesel.

itubombas

ib

114013.1116

www.itubombas.com.br



GUINDASTES

=SPECIALISTAS

DEBATEM COMO REDUZIR

ACIDENTES NA OPERACAQ

AINDA SEM REGULAMENTAGAO NO PAIS,

ALTO RISCO E EXIGE

Com o aquecimento do mercado e a
crescente sofisticacdo das maquinas, os
indices de acidentes em operacdes com
guindastes vém aumentando considera-
velmente no pais. Convidado para falar
sobre 0 assunto em seminario promovido
pelo Sindipesa (Sindicato Nacional das
Empresas de Transporte e Movimentagdo
de Cargas Pesadas e Excepcionais), o en-

genheiro mecanico Camilo Filho insistiu na
necessidade de certificacdo da atividade.
"0 trabalho de movimentacdo de cargas
exige planejamento e treinamento”, diz
ele. O evento integrou o Sobratema Con-
gresso 2012, que se realizou simultanea-
mente a M&T Expo 2012.

Durante sua explanagdo, o especialista
ressaltou que o tombamento da maquina

ATIVIDADE E CONSIDERADA DE
INVESTIMENTOS NA QUALIFICAGCAO DO PESSOAL

figura como maior tipo de ocorréncia, mas
com poucos casos fatais, pois o operador
normalmente tem tempo para sair da ma-
quina, ou “limpar o banco”, como se diz
no meio. J& os acidentes fatais sdo oca-
sionados geralmente por contato com a
rede elétrica (39% dos casos) ou durante
a montagem e desmontagem dos equipa-
mentos (12%). Outros riscos que exigem
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Camilo Filho: em defesa da certificagdo dos operadores

atencao sao 0s esmagamentos, decorrentes
da falta de isolamento da area. Prender o
pé durante a patolagem também é algo
comum. “Em 95% dos casos, é a atuacdo
falha do profissional que causa o acidente”,
explica o engenheiro.

Para mostrar como é possivel evitar aci-
dentes com esses equipamentos, Camilo
Filho enfatizou algumas medidas basicas de
seguranca pré-operacional. “Antes de tudo, é
necessario fazer um planejamento prévio, que
compreenda dados sobre o terreno, peso da
carga, velocidade do vento, a existéncia de tu-
bulacbes, fiacdes e outras redes no local”, diz
ele. O operador deve ainda verificar se existe
um plano de rigging e consultar a tabela de
carga do equipamento.

CUIDADOS BASICOS

As orientacOes praticas incluem aspectos
como contatar a empresa de energia elétrica,
colocar um calcamento adequado sobre as
patolas para evitar o afundamento de ter-
reno, certificar-se do isolamento da area de
giro do contrapeso e amarrar bem as cargas.
Ja a inspecdo do equipamento deve ser dia-
ria, contemplando a verificacdo de todos os
comandos, cabos de ago, manilha, guincho,
braco, polias, moitdo, cinta, esticador, pneus
e sensores, de forma a observar se todos os
acessorios estao instalados corretamente.

Em termos de manutencdo, itens como
folgas no pino, irregularidades nas polias,
corrosao no pé da lanca, acmulo de 4gua
e auséncia de protecdo no motor e na cor-
rente também exigem atencdo. £ importante
ainda afixar a sinalizacdo do American Natio-

nal Standards Institute (ANSI) e da American
Society of Mechanical Engineers (ASME),
norma composta por 23 sinais. Para evitar ica-
mentos cegos, a comunicagao entre 0 assis-
tente e 0 operador deve ser apenas por meio
de réadio e sempre por meio de sinais claros.
“Se o operador ndo entender a sinalizagao,
ele deve parar imediatamente a operacdo”,
alerta Camilo Filho.

0O auxiliar jamais pode ficar embaixo da
carga suspensa, assim como o operador
deve evitar icamentos multiplos e equilibrio
instavel. Com pesos iguais dos dois lados, a
tendéncia é tombar para tras, pois “o guin-
daste trabalha com momento de inércia,
como uma balanca”. Outro fator de risco é
o vento. “Pela frente é pior”, ele explica. “O
operador recebe a informagéo que a carga
estd mais pesada que o real e, quando o
vento cessa, a carga passa do ponto de
equilibrio e aumenta o raio.” J4 para evitar
dano estrutural, a lanca ndo deve receber
carga lateral, mas sempre vertical. “Assim,
s6 a forca peso atua”, ensina o especialista.

ATENCAO AOS
ACESSORIOS

0O engenheiro também abordou as con-
dicdes que reduzem a capacidade dos
guindastes, assim como o uso de lingada,
outriggers e outros acessorios para ica-
mento, como manilhas, cabos e balancins.
“Quanto menor o angulo da lingada com
a horizontal, maior é a tensdo atuante no
cabo”, explica Camilo Filho. “Por isso, o
melhor angulo para se trabalhar é o de 60°,
sendo que angulos menores que 30° nunca

B
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devem ser usados.” O cabo, inclusive, deve
ser compactado de alto desempenho, pois
contém muito mais ago em sua compo-
sicdo. A aplicacdo errada do cabo de aco
e da cinta também é algo recorrente: "a
capacidade do cabo de aco cai 25% e a
da cinta diminui 20% quando eles sdo en-
forcados.”

Conhecimento de fisica é algo igual-
mente fundamental neste tipo de ope-
racdo. Com a langa no angulo maximo,
por exemplo, 0 centro de gravidade sai
do prumo e pode ocorrer tombamentos,
como explica o engenheiro. Camilo Filho
lamentou a demora na regulamentagdo
desse tipo de atividade no pais, como ha
muito ja existe nos EUA. “As tecnologias
estdo em constante evolucdo, exigindo
que os operadores se atualizem. No futuro
proximo, sé os profissionais treinados po-
derdo operar e também terdo os melhores
saldrios”, ele afirma.

Para David Rodriguez, diretor comercial
da Makro Engenharia, especializada em
icamento de cargas pesadas, o indice de
acidentes com guindastes tende a diminuir
consideravelmente se as empresas do se-
tor forem consultadas na fase de plane-
jamento e projeto dos empreendimentos.
“No caso da instalacdo de usinas edlicas,
por exemplo, constatamos muitas vezes
que as vias de acesso nao foram dimen-
sionadas para suportar o trafego dos equi-
pamentos pesados que mobilizamos.”

FOCO NO TREINAMENTO

0 estudo do site de operacao, segundo

.
Especialistas discutem solugdes para a maior seguranca no icamento de cargas

ele, envolve até mesmo a andlise da ja-
nela de tempo em que o0s equipamentos
podem operar com seguranga, ja que, por
motivos dbvios, as usinas edlicas sempre
sao projetadas em locais com forte inci-
déncia de ventos. “0s guindastes contam
com sistemas que limitam sua operagdo
de acordo com a velocidade dos ventos,
mas ele se baseia em uma peca padrdo e
a carga movimentada pode variar de area,
0 que denominamos como area vélica.
Essa constatacdo nos leva a crer que as
tabelas de carga dos equipamentos de-
veriam ser reduzidas em mais de 50%
para a maior seqguranca da operagao”,
afirma Rodriguez.

GRUAS

Ele ressalta os investimentos dos fa-
bricantes em sistemas que proporcionam
maior seguranca nos trabalhos com guin-
dastes, mas destaca que as empresas do
setor precisam investir em solugbes pro-
ativas. “A caixa preta do equipamento
ndo evita os acidentes; por isso, estamos
investindo em um sistema préprio de mo-
nitoramento on line da frota.” O sistema
em implantacao vai acompanhar em tem-
po real a operacdo de todos os guindas-
tes da Makro, contando com um centro
de controle em sua sede, localizada em
Fortaleza (CE).

Assim como Rodriguez, o empreséario
Giancarlo Rigon, da locadora de guin-
dastes BSM Engenharia, ressalta a im-
portancia de se investir no treinamento
do pessoal. “Para isso, dispomos de
instituicdes de reconhecida qualidade,
como o Instituo Opus, da Sobratema,
e dos cursos oferecidos pelos préoprios
fabricantes”, ele completa. Rigon expli-
ca que, para se habilitar a operar guin-
dastes em sua empresa, o profissional
precisa ter sequndo grau completo e,
apds concluir um curso de qualificacéo,
ele trabalha pelo periodo de seis meses
sob a supervisdo de outro funcionario
mais experiente.

FONTE
BSM Engenharia: www.bsm.com.br
Makro Engenharia: www.makroengenharia.com.br
Sindipesa: www.sindipesa.com.br
Sobratema Congresso: www.sobratemacongresso.com.br

EXPERTOS DEBATEN COMO REDUCIR ACCIDENTES

EN LA OPERACION

Con el calentamiento del mercado y la creciente sofisticacion de las mdquinas, l0s
indices de accidentes en operaciones con grias estan aumentando considerablemen-
te en el pais. Invitado para hablar sobre el tema en seminario promovido por Sindipesa
(Sindicato Nacional das Empresas de Transporte e Movimentagédo de Cargas Pesadas
e Excepcionais), el ingeniero mecadnico Camilo Filho insistio en la necesidad de certi-
ficacion de la actividad. “El trabajo de movimiento de cargas requiere planeamiento y
entrenamiento”, dice. El evento integrd el Sobratema Congreso 2012, que fue realiza-
do simulténeamente con la M&T Expo.

Durante su explanacion, el experto subrayo que el revolcon de la mdquina figura
como mayor tipo de ocurrencia, pero con pocos casos fatales, pues el operador nor-
malmente tiene tiempo para salir de la mdquina. Por otro lado, los accidentes fatales
son ocasionados generalmente por contacto con la red eléctrica (39% de los casos)
0 durante el montaje y desmontaje de los equipos (12%). Otros riesgos que requieren
atencion son los aplastamientos, resultantes de la falta de aislamiento del drea. Pren-
der el pie durante la operacion de la patola también es algo comun.
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MERCADOQO
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APESAR DO ATRASO NOS
EM INFRAESTRUTURA,

STRATEGIAS
DE CADA COMPETIDOR

INVESTIMENTOS PUBLICOS
FABRICANTES PROSSEGUEM NA

ATUALIZAGAO TECNOLOGICA DE SEUS EQUIPAMENTOS

AS OBRAS FOREM RETOMADA

PARA MELHORAR A POSIGCAO COMPETITIVA QUANDO
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— Ry egundo especialistas do setor,
s qualquer proje¢do sobre o mer-
cado brasileiro de equipamen-
tos para construcdo rodovidria esharra
em indices pouco confidveis ja que esse
setor se caracteriza por apresentar um
comportamento volatil, fruto de sua forte
dependéncia em relacdo aos investimen-
tos publicos e as questdes de natureza po-
litico-burocratica decorrentes desse fato.
“Quando vocé observa a evolucdo
desse mercado, percebe que seu com-
portamento é completamente atipico”,
endossa Luiz Lemos, gerente da linha de
negdcios para equipamentos pesados da

Dynapac. "0 que aconteceu no ano pas-
sado pode ndo se repetir novamente este
ano e, por isso, s6 ao final de periodos es-
pecificos é que podemos fazer projecdes
mais consistentes.”

Lemos opina com a autoridade de
quem trabalha com a venda de maqui-
nas para esse mercado, especialmente os
rolos de compactacdo. Nesse segmento
especifico, diz ele, o pais deve consumir
atualmente cerca de 2.000 unidades por
ano, cabendo a Dynapac uma participa-
cdo em torno de 700 unidades (35%).
“Pode até ser melhor que isso, mas ainda
ndo sabemos o que vai acontecer”, ele

avalia ao se referir a possivel liberacdo
dos investimentos publicos para obras de
infraestrutura represados até o momento.

NOVOS COMPACTADORES

Para atender as demandas de compac-
tacdo de solo e asfalto, a Dynapc pro-
duz diversos modelos de equipamentos,
desde os rolos vibratérios de um cilindro
e tandem, até os compactadores estati-
Cos, pneumaticos e de impacto, uma li-
nha modernizada que é exportada para
o mundo inteiro. “Nossos produtos tém
se aprimorado muito e incorporado so-
lucbes como a transmissao hidrostatica,



MERCADO

sistemas computadorizados de acompa-
nhamento da compactacdo e outras solu-
coes”, diz Lemos.

0 modelo CA6000PD, por exemplo, é 0
novo conceito de rolos vibratérios da em-
presa. O equipamento apresenta cabine
climatizada, possibilidade de movimen-
tacdo lateral, controles eletrénicos de
vibracdo e frequéncia e outros recursos.
Sua amplitude nominal de compactagdo
gira entre 0,8 mm e 2,1 mm, enquanto a
frequéncia de vibracao fica entre 29 Hz e
30 Hz e a forca centrifuga, entre 150 kN
e 360 kN. "E a maquina mais completa
da empresa, projetada para proporcionar
muito conforto ao operador”, diz o geren-
te. “Ela se caracteriza pelo maximo rendi-
mento e baixo consumo de combustivel.”

A Dynapac quer ser vista como uma
empresa especializada no segmento e,
por isso, dedica-se a ampliacdo de seu
portfélio de produtos. Ha seis meses, por
exemplo, comegou a produzir um rolo de
tambor duplo para trabalhar com asfalto,
mas que atua com eficiéncia também na
compactacdo de concreto rolado. O in-
dice de nacionalizacdo do equipamento
é bastante alto, em torno de 75%. “Ele
é usado normalmente em construcdo de
barragem, conferindo alta resisténcia ao
concreto rolado”, diz Lemos.

TENDENCIA EM
PAVIMENTACAOQO

Um lapso do mercado brasileiro, segun-
do 0 executivo, esta no segmento de vibro-
acabadoras. Os modelos de grande porte,
com até 16 m de largura de compactacdo

e capacidades de 150 a 1.200 t/h, dificil-

=
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Luiz Lemos: volatilidade do mercado preocup'a os fabricantes

mente encontram aplicagdo no pais atual-
mente. A Dynapac trabalha com méquinas
desse tipo produzidas na Alemanha, capa-
zes de executar duas camadas asfalticas
3o mesmo tempo e imprimir ao pavimento
flexivel a mesma durabilidade de um pavi-
mento rigido de concreto.

No Brasil, o processo normalmente
é mais longo, envolvendo trés etapas
de trabalho. “Primeiro, é feita a capa
do binder, sequida pela imprimagdo
e, finalmente, pela aplicacdo da capa
asféltica”, ele explica. “Com a técnica
Compact Ashford, entretanto, é possivel
fazer simultaneamente o binder e a cai-
xa de rolagem, o que encurta considera-
velmente o tempo da obra e aumenta a
qualidade do servico.”

Apesar dos investimentos em tecnolo-
gia de equipamentos, o executivo reve-
la receio quanto a demora na liberacdo
dos investimentos para infraestrutura e

oque Reis: setor caminha para uma canibaliza¢do dos precos

as consequéncias dessa politica para os
fabricantes. “O mercado responde muito
mais rapidamente quando ha investimen-
to, mas as fabricas ndo acompanham
com a mesma velocidade. Se a liberacdo
ndo acontecer rapido, em determinado
momento podera haver falta de equipa-
mentos”, ele alerta.

CANIBALIZACAO DO
MERCADO

Mesma preocupacdo é demonstra-
da por Roque Reis, diretor comercial da
Case Construction, que avalia deter cerca
de 15% do mercado nacional de equi-
pamentos para escavacdo e movimenta-
cao de terra. O executivo ressalta que o
atraso na retomada das obras de grande
porte ja estd produzindo uma retragdo
na demanda de maquinas pesadas para
construgao, que atinge niveis mais sensi-
veis em segmentos como o de motonive-
ladoras, por exemplo.

“Em 2013, o mercado brasileiro devera
consumir aproximadamente 25 mil ma-
quinas para esse segmento, mas deveria
estar em torno 50 mil unidades, que era
o total vendido na América Latina em
2011", afirma Reis. Ele fundamenta esse
raciocinio no comportamento do merca-
do dos Estados Unidos, que no periodo
de crise econdmica consumiu cerca de 70
mil unidades anualmente e ja opera com
projecdes de vendas na faixa de 170 mil
unidades por ano.

Em um cenario marcado pela retracao,
0 aumento da competicdo acentua ain-
da mais os reflexos sobre a industria. "0

JUNHO/2012



Ponha as escavadeiras da série X2 da LINK-BELT trabalhando por vocé; assim voce
conseguira movimentar muito mais terra do que antes e gastara muito menos combustivel.

« Poupe milhares de reais por ano com a economia de combustivel.
» Carregue mais caminhdes com a super produtividade das escavadeiras Link-Belt.
« Encontre o distribuidor da sua regi@o no site: www./bxbrasil.com.br

L B : www. [bxbrasil.com.br

do Hrasil

Escavadeiras



numero de concorrentes no Nosso setor
saltou de 11 empresas, em 2006, para
36 atualmente”, diz o executivo ao res-
saltar que esse quadro esta apontando
para uma canibalizacdo nos precos prati-
cados no mercado de equipamentos para
construgdo. Como exemplo, Reis cita as
licitacbes realizadas pelo Ministério do
Desenvolvimento Agrario para a aquisi-
cao de maquinas.

Apesar dessas preocupaces em rela-
¢do ao mercado, Reis diz que a industria
estd fazendo sua parte ao investir na
modernizacdo e ampliacdo da capacida-
de produtiva. A Case Construction, por
exemplo, integra esse rol de empresas em
funcdo dos investimentos de R$ 600 mi-
Ihdes anunciados pela sua controladora,
a CNH, para a instalacdo de uma fabrica
em Montes Claros (MG), cujo inicio das
operag0es esta previsto para 2012.

Além disso, nos Ultimos seis anos, a
empresa expandiu seu portfélio de pro-
dutos em 150%, contando atualmente
com 32 modelos de equipamentos para
atender as mais variadas aplicaces em
obras civis e construcao pesada. Durante
a M&T Expo 2012, por exemplo, a em-
presa lancou no mercado a sua linha de
miniescavadeiras, para oferecer uma al-
ternativa ao segmento de obras urbanas
e canteiros com pouco espaco para a mo-
vimentacao dos equipamentos.

Importadas do Japdo, as maquinas se

1]

Britador mével da Atlas Copco: mercad

caracterizam pelo raio de giro curto e ele-
vada capacidade de escavagdo. “Uma das
principais aplicagdes para essas maquinas
é a escavacdo em area urbana e obras de
estradas, onde a atividade de construcao
ndo pode impactar o transito local”, diz
Edmar de Paula, gerente de marketing de
produto da Case Construction.

Apesar desse momento de apreensdo
do mercado, um segmento que se man-
tém em ritmo acelerado é o de britagem
movel, que vem se consolidando cada vez
mais como uma tendéncia nos canteiros
de construcao, projetos de demolicao, mi-
neradoras e na producdo de agregados
para construcdo civil. Com a demanda
por esse tipo de equipamento em expan-
sdao, 0 mercado brasileiro acaba de regis-
trar 0 ingresso de um competidor de peso
para disputar a preferéncia dos usuarios.

Pouco mais de um ano apds a aquisi-
cao da empresa alema Hartl Anlagenbau,
a agora denominada Atlas Copco Power-
crusher langou oficialmente na M&T Expo
2012 sua linha de britagem, incluindo
britadores de mandibulas, de cone e
peneiras moveis. A nova area de atua-
cdo complementa o extenso portfolio da
empresa, que ja atua em nivel global nos
segmentos de compressores de ar e gas
comprimido, geradores, equipamentos de
construcdo e mineracdo, ferramentas in-
dustriais e sistemas de montagem, além
de servicos relacionados a locagao.

0 promissor

Carlos Eduardo Quintaes, gerente de
produto da area de britagem movel da
Atlas Copco Powercrusher, ressalta a
praticidade e rapidez na mobilizacao
dos equipamentos como uma vantagem
competitiva para os britadores moveis.
“0 tempo gasto para colocar esse equi-
pamento em operacao é impressionante,
pois basta descarregé-lo na frente de
operagdo e, em menos de 24 horas, ele
esta pronto para produzir.”

Segundo o0 gerente, a estrutura mais
compacta dos equipamentos é outra
vantagem consideravel. “As caixas de
britagem tém a mesma produtividade de
modelos maiores, pois seu centro de gra-
vidade é mais baixo, conferindo melhor
estabilidade ao conjunto, que ndo preci-
sa de apoios como patolas hidraulicas ou
qualquer artificio para equilibrar o equi-
pamento”, diz Quintaes.

Além disso, ele ressalta que os modelos
de mandibulas da empresa séo equipados
com um sistema exclusivo, chamado Quat-
tro Movement, que amplia sua produtivida-
de ao fazer com que o queixo do britador
exerca coercao na rocha desde o inicio da
caixa de britagem. “Isso promove a quebra
do material a ser desmontado, agilizando o
processo e aumentando o volume de pro-
ducdo em relacdo aos demais modelos de
sua categoria”, explica Quintaes.

Para atender o mercado brasileiro, a
divisao Powercrusher montou um esto-
que de pecas de reposicdo na fabrica da
Dynapac (fabricante de equipamentos de
compactacdo e pavimentacao adquiri-
da ha seis anos pela Atlas Copco Road
Construction Equipment), em Sorocaba
(SP), e estruturou uma rede de 15 dis-
tribuidores nacionais selecionados estra-
tegicamente por regido. “Nossa meta é
vender 60 maquinas por ano”, diz Ro-
sana Rodrigues, gerente de vendas da
divisdo de construcao da Atlas Copco
Powercrusher. “Estamos apenas inician-
do as atividades nesse segmento no pais,
mas contamos com vantagens competi-
tivas que certamente poderdo nos levar
a lideranca nesse mercado”, ela conclui.

Atlas Copco: www.atlascopco.com.br
Case Construction: www.casece.com
Dynapac: www.dynapac.com/pt-br/home
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CONSTRUCAO CIVIL
PUXA A DEMANDA DO SETOR

EM UM SETOR MARCADO PELO DESAQUECIMENTO NOS NEGOGCIOS,

A FORTE

DEMANDA DOS MERCADOS DE CONSTRUGAO E MINERAGAO DITA O DESENVOLVIMENTO
DE NOVOS MODELOS PARA TAIS APLICAGOES

Em 2011, o mercado de implementos
rodovidrios cresceu 12%, ultrapassando
a marca de 190 mil unidades comercia-
lizadas. Esse montante engloba todo o
setor representado pela Associacdo Na-
cional dos Fabricantes de Implementos
Rodoviarios (Anfir), mas os responsa-
veis pelo incremento foram os produtos
sobre chassi, segmento que inclui os
equipamentos utilizados em construcdo
civil e mineracdo — como as cacambas
basculantes, por exemplo.

O bom desempenho do mercado para
esse tipo de implemento é confirmado
por fabricantes como a Noma e Rosset-
ti, que aproveitaram a M&T Expo 2012
para apresentar lancamentos em suas
respectivas linhas para operacdes em
construcao e mineracgao.

Pelas estimativas da Anfir, este ano
seria caracterizado pelo desaqueci-
mento nas vendas de implementos em
geral. A associacdo fundamenta tais
projecdes na redugdo do acesso ao cré-
dito do Finame, que diminuiu de 100%
para 70% a parte financidvel na com-
pra de implementos rodoviarios. Outro
fator que também contribuiu para o
desaquecimento do setor é a entrada
em vigor da nova etapa da legislacdo
de controle ambiental em veiculos au-
tomotores, o Proconve7. Prevendo um
aumento nos custos de aquisicdo de
caminhdes novos, muitos frotistas an-
teciparam as compras deste ano — ou
estdo retardardando tais aquisicdes — o
que influencia diretamente o mercado
de implementos.

ACOLES PALIATIVAS

"Essas projecbes se confirmaram,
pois no primeiro quadrimestre do ano o
mercado teve queda geral de 3,71%",
diz Alcides Braga, presidente da Anfir.
Para compensar essa situacao, o go-
verno baixou novas medidas de apoio
a industria nacional. No setor de imple-
mentos, por exemplo, as taxas de juros
foram reduzidas no crédito aos compra-
dores classificados como grandes em-
presas. “Agora, a taxa média é de 7,3%
ao ano, contra os 8,7% praticados an-
teriormente”, diz Braga.

Ele salienta que, no caso de pequenas
e médias empresas, a taxa de juros mé-
dia é de 5,5% ao ano, contra 0s 6,5%
anteriores. "Além disso, a parte financi-
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avel ficou em 90% do valor de aquisi¢do, para grandes em-
presas, e em 100% para as pequenas e médias, com alteracao
do prazo maximo de parcelamento de 96 para 120 meses”,
completa Braga. Segundo o presidente da Anfir, essas mudan-
cas proporcionaram uma recuperagdo do setor, que devera ser
computada a partir do segundo semestre.

No mercado de construcdo e mineracdo, entretanto, as ven-
das de implementos rodoviarios deverdo crescer ainda mais
do que os indices registrados no inicio do ano. E ndo se trata
de um crescimento modesto, afinal, somente na linha de pran-
chas carrega-tudo, bastante utilizadas por esses mercados, o

Cagamba basculante:
aposta da Noma para o setor

ASUA DISTRIBUIDORA CARRARD NO BRASIL
isiribuidon Auioriraso: Enroped Com. & Py e Moy, Lida
Rua Bewion Braga, 199 - Vil Maria - S Panla - 5P - (100 TH07-5650
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aumento nas vendas chegou proximo a 30% no primeiro qua-
drimestre do ano. “A Unica explicacdo para esse cenario é a
pujanca da construcdo civil, o que esta levando os fabricantes
do setor a investir no desenvolvimento e produgdo de novas
linhas para esses segmentos de mercado”, diz ele.

NOVIDADES PARA O SETOR

A Noma, por exemplo, se inclui nessa categoria. A fabri-
cante, tradicional no segmento de transporte rodoviario, lan-
cou trés produtos dedicados aos mercados de construgdo e
mineracdo durante a M&T Expo 2012, feira na qual, diga-se
de passagem, participou pela primeira vez como expositora.
"] vinhamos programando ha quatro anos a participacao
nesse evento com o intuito de ampliar os negdcios nos seto-
res de mineragdo e construcdo”, diz Luiz Mesquita de Arruda
Camargo, diretor comercial da fabricante.

Entre as novidades apresentadas pela empresa esta a
carreta basculante meia cana, voltada para o transporte de
minérios abrasivos. "Ela é confeccionada em aco de alta
resisténcia e estd disponivel em dois modelos, sendo um
deles para aplicacdo sobre chassi 8x4, mais usado por para
transportar rochas de primeira explosdo, e outro para chassi
6x2, para rochas provenientes de segunda explosao”, diz o
especialista da Noma.

A fabricante, cujas cacambas basculantes respondem
por 8% dos negécios e devem passar a representar 15%
até 2013, aposta em outra novidade para o transporte de
minérios e materiais movimentados em construcdo. Trata-
se de um produto-conceito lancado em parceria com a
SR Equipamentos Rodoviarios, formado por uma cacamba
que, ao invés de bascular, empurra o material carregado

TANQUE ISOTERMICO MELHORA 0
TRANSPORTE DE ASFALTO

0 equipamento foi desenvolvido pela Noma para transpor-
tar asfalto em estado liquido até a frente de obra em proje-
tos rodovidrios. Para isso, ele possui um aquecedor interno
que mantém a temperatura da massa asfaltica em até 200
°C, evitando o endurecimento do asfalto devido a diminui-
cdo de sua temperatura e a consequente perda do mate-
rial e também da carreta
— que ficaria inutilizada
pela adesdo do asfalto

em suas paredes. O im-
plemento conta ainda
com uma |& de revesti-
mento especial, que atua
como isolante térmico e

mantém a temperatura
interna constante. Além
disso, ele possui suspen-
sao pneumatica, o que
garante a distribuicdo da
carga entre 0s eixos.

“ JUNHO0/2012
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Vanderléia basculante: rapidez e estabilidade na descarga

para o despejo. “Com o acionamento
de uma tampa retratil, movida horizon-
talmente por um cilindro hidréulico, é
possivel fazer a descarga de material
em locais confinados, como tlneis de
menor diametro, onde essa operacao
seria invidvel”, explica Silvio Roberto
Romanelli, diretor da SR Equipamentos.

Uma aplicagdo para o implemento
sao as operacdes em que o despejo
de material precisa ser feito com o
caminhdo em movimento. Nos traba-
Ilhos com motoniveladoras, por exem-
plo, onde o equipamento vem nive-
lando o material descarregado pelo
caminhdo, a operacao pode ser oti-
mizada em até 80%, segundo testes
realizados recentemente pela Noma.

Esse modelo de cacamba ainda néo
foi comercializado no mercado, mas,
segundo Mesquita, da Noma, sua
operagdo também é ideal para obras
de pavimentacdo, pois otimiza a pro-
dutividade das vibroacabadoras. “0
basculamento tradicional de massa
asfaltica quente geralmente cria gran-
des blocos de material e dificulta o
trabalho da vibroacabadora, quando
ndo a danifica por ter que processar

extratos de materiais ja frios e endu-
recidos.” Ele ressalta que o tempo de
descarga desse equipamento, quando
se trata de terra, é de 8 minutos, um
periodo semelhante ao alcancado pe-
las cacambas basculantes.

VANDERLEIA BASCUIANTE

A Rossetti, por sua vez, que sem-
pre teve foco em implementos para o
transporte de materiais em operacdes
off-road, também lancou novos produ-
tos de olho na demanda do setor de
construcdo civil brasileira. O primeiro
deles é uma vanderléia basculante que,
segundo a empresa, conta com uma

configuragdo inovadora ao dispensar
o deslizamento da cacamba durante o
basculamento. Esse tipo de implemento
se caracteriza por contar com distancia
entre eixos superior a 2,4 m.

De acordo com Daniel Angelo Rosset-
ti, gerente de marketing da empresa, o
produto é patenteado e apresenta uma
extensdo da cacamba na parte traseira
para eliminar qualquer dispositivo de
deslizamento da cacamba sobre o chassi
ou 0s eixos, algo presente em outros im-
plementos desse tipo. “O deslizamento
gera desgaste de componentes e ainda
configura uma operacdo de bascula-
mento lenta”, diz ele. "0 nosso produto
realiza ciclos rapidos, de 2,5 minutos,
um prazo que é considerado até quatro
vezes menor que o dos concorrentes”,
complementa.

Nesse novo modelo da Rossetti, o
basculamento é acionado diretamente
da cabine e faz uso somente do cilindro
hidraulico central, que ergue a cacamba
até 0 angulo necessario para a descarga,
sem expor o caminhdo a riscos de tom-
bamento. “0O implemento foi desenvol-
vido para manter o centro de gravidade
do caminhéo durante o basculamento,
algo que também é uma diferencial em
relacdo a outras vanderléias basculantes
dos concorrentes. ”

A VEZ DOS 8X2

Ele explica que esse diferencial é impor-
tante para a seguranca da operacao, pois,
como as cacambas dessas vanderléias sdo
longas, necessitam ser erguidas a altos
angulos para o despejo do material. “Isso
pode configurar um risco de instabilidade
para o conjunto em regides com incidén-
cia de ventos fortes”, afirma o executivo.

ROSSETTI LANGA BALANCA PARA BASCULANTE

A empresa acaba de langar um acessorio que mede a carga no momento do carre-
gamento. “Essa balanca é diferente das instaladas nos eixos ou até mesmo daquelas
que se baseiam em deformagdes do chassi, duas tecnologias antigas e pouco precisas

na pesagem durante o carregamento”, diz Daniel Rossetti. O novo dispositivo, sequn-
do ele, cumpre esse papel com maior qualidade, auxiliando o operador da escavadeira
ou pa carregadeira durante a operacdo. “Com ele, o profissional pode optar ou nao
por realizar mais um ciclo de carregamento, fazendo com que o caminh&o transporte a
carga maxima, mas sem abdicar da seguranga”, complementa o executivo.
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0 novo implemento sai de fabrica equi-
pado com inclinémetro digital, impedindo
automaticamente o basculamento em an-
gulos laterais criticos. “O equipamento foi
projetado para operar em veiculos 6x2 e
6x4, com cacambas de 20, 25, 30 ou 35 m3
de volume, e capacidade de carga liquida
de até 34,6 t", diz Rossetti.

Outra novidade da fabricante consiste na
cagamba basculante para caminhdes 8x2,
denominada de Levtec e disponivel em ver-
soes de 10 e 14 m3 de capacidade. Os cami-
nhdes 8x2 — que contam com um segundo
eixo direcional — j& sdo, naturalmente, uma
opgdo mais produtiva que os tradicionais
6x2 e o desenvolvimento de cagambas para
sua aplicacdo visa a maximizar essa vanta-
gem. Isso porque, segundo o especialista da
Rossetti, 0s 8x2 sdo capazes de transportar

até 29 t de Peso Bruto Total (PBT Técnico),
enquanto os 6x2 transportam até 23 t.

No caso da Levtec, diz o especialista,
essa vantagem é ampliada, pois a cagam-
ba é constituida de aco de alta resisténcia,
0 que seria uma novidade da fabricante
para esse tipo de implemento. “Com o uso
de aco especial, pudemos compor chapas
estruturais de menor espessura, 0 que,
consequentemente, reduz o peso espe-
cifico da cacamba”, diz ele. “Por isso, na
versdo de 12 m3, por exemplo, a cagamba
pesa apenas 2,5 t, 0 que representa 35%
a menos do que o de produtos concorren-
tes”, ele finaliza.

Anfir: www.anfir.org.br

Noma: www.noma.com.br

Rossetti: www.rossetti.com.br

SR Equipamentos: www.srequipamentos.com.br
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LA CONSTRUCCION CIVIL AUMENTA LA DEMANDA DEL SECTOR

En 2011, el mercado de implementos para camiones de carreteras crecié un
12%, sobrepasando la marca de 190 mil unidades comercializadas. Ese montante
engloba todo el sector representado por Associagédo Nacional dos Fabricantes de
Implementos Rodovidrios (Anfir), pero los responsables por el incremento fueron
los productos sobre chasis, segmento que incluye los equipos utilizados en cons-
truccion civil y mineria — como los cucharones basculantes, por ejemplo.

El buen rendimiento del mercado para ese tipo de implemento es confirmado
por fabricantes como Noma y Rossetti, que aprovecharon la M&T Expo 2012 para
presentar lanzamientos en sus respectivas lineas para operaciones en construc-
cién y mineria.

Segtin las estimativas de Anfir, este afio serd caracterizado por la caida en el
ritmo de ventas de implementos en general. La asociacion fundamenta dichas pro-
yecciones en la reduccion del acceso al crédito de Finame, cuya parte financiable
en la compra de implementos para camiones de carreteras fue reducida de 100%
para 70%. Otro factor que también ha contribuido para la reduccion del ritmo del
sector es la entrada en vigor de la nueva etapa de la legislacion de control ambien-
tal en vehiculos automotores, el Proconve7. Previendo un aumento en los costos
de adquisicion de camiones nuevos, muchas empresas con flotas de vehiculos
anticiparon las compras de este afo — o estan postergando dichas adquisiciones
— lo que influencia directamente el mercado de implementos.

Sin embargo, en el mercado de construccion y mineria, las ventas de implemen-
fos para camiones deben crecer aun mas que los indices registrados en el inicio
del ario. Y no se trata de un crecimiento modesto, al fin y al cabo solamente en
la linea de camiones con carroceria abierta para cargar de todo, muy utilizados
por eses mercados, el aumento en las ventas llego cerca del 30% en el primero
cuadrimestre del afio. “Ese escenario estd llevando los fabricantes del sector con
invertir en el desarrollo y la produccion de nuevas lineas para eses segmentos de
mercado”, dice Alcides Braga, presidente de Anfir.
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* Carcaca blindada;

* Maior energia de impacto;

« Maior durabilidade;

* Sao mais silenciosos;

* Construidos com tecnologia de ponta;
* 0 melhor custo beneficio do mercado.

Modelos de 120 8 3300 kg de peso operacional

MAXTER
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LLANCAMENTOS

0 Qui 0s FABRICANTIES
APRESENTARAM DE MIELHOR

Em um mercado cada vez mais competitivo, nenhuma em-  constatacdo, o evento foi prodigo em novidades apresentadas
presa pode comparecer a uma feira do porte da M&T Expo  pelos expositores, seja com a ampliacdo da linha com novos
sem apresentar lancamentos em sua linha de produtos que  equipamentos ou com a atualizacdo tecnolégica de modelos
denotem preocupagdo com a melhoria da qualidade, produ-  j& consagrados no mercado. Veja, a sequir, alguns lancamen-
tividade e eficiéncia na operacdo dos clientes. Diante dessa  tos que movimentaram a feira.

VOLVO - Atenta & demanda dos
canteiros por equipamentos que supram
a caréncia de mao de obra, a Volvo
Construction langou sua nova geragao
de minicarregadeiras, composta por
modelos sobre rodas e sobre esteiras.
Os equipamentos da série C incorpo-
ram avan¢os na ergonomia e contam
com cabine fechada e climatizada, cujo
espaco interno aumentou em 27% em
relagdo as minicarregadeiras da série
anterior.

As minicarregadeiras sobre rodas,
oferecidas em nove modelos, possuem
porta lateral com area que cobre toda
a longitude da cabine, o que facilita o
acesso do operador. Os modelos sobre
esteiras, por sua vez, foram projetados
para oferecer maior transferéncia de
poténcia a concha, além proporcionar
melhor tracdo ao equipamento. “Isso
maximiza o desempenho do equipa-
mento, uma vez que a esteira multiuso
exerce baixa pressao sobre o solo, per-
mitindo, inclusive, a operacdo em areas
com grama ou em locais nos quais as
suas congéneres sobre rodas danifica-
riam o terreno”, completa Mario Bra-
ghetta, gerente de desenvolvimento de
negoécios de equipamentos compactos
da Volvo.

WWW.VOLVOCE.COM

SANY - Apés encerrar 2011 com a
venda de 405 equipamentos de movi-
mentacdo de terra, o que lhe conferiu
5% desse mercado no pais, a Sany quer

“ JUNHO0/2012
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ampliar a participagdo no setor com a
diversificacdo da linha oferecida aos
clientes. Um dos destaques da empresa
é a nova minicarregadeira da marca, de
5,5 t de peso, bem como as inovacdes
incorporadas a sua familia de escava-
deiras hidraulicas.

Nesse segmento, a empresa conta
com 17 modelos, que cobrem a faixa
de até 46 t de peso. Para oferecer ga-
nhos de produtividade nesse concorrido
segmento, a minicarregadeira SY55C
conta com caracteristicas como motor
Isuzu Tier 2 com poténcia de 40,9 kW
a 2100 rpm, bombas Kawasaki, cagam-
ba padrao com capacidade de 0,21 m3,
altura maxima de escavacdo de 5,7 m,
profundidade méxima de escavacdo de
3,8 m e forca de escavacdo na cacamba
de 45 kN.

WWW.SANYGROUP.COM/ABROAD/BRAZIL/PT-PT
LIEBHERR-Aempresacompare-

ceu ao evento com inovacdes em todas
as suas familias de equipamentos, des-

Strijele, da Liebherr: central dosadora
fabricada no Brasil

Sany moderniza a linha de escavadeiras

de a linha de movimentacdo de solos
(escavadeiras hidraulicas e pas carrega-
deiras), até as maquinas para elevacao
de cargas (guindastes mdveis e gruas),
draglines e solugbes para concretagem.
Nessa Ultima area, um dos principais
destaques foi a central dosadora de
concreto, que a Liebherr comecou a fa-
bricar no Brasil.

Segundo Richard Klemens Strdbele,
diretor superintendente da Liebherr, a
opcdo por produzir esse equipamento
no pais foi motivada pela forte deman-
da do mercado local pelas usinas do-
sadoras. “Com isso, passamos a contar
com um portfélio completo para aten-
dimento aos clientes”, diz ele, numa
referéncia ao fato de que, até entdo, a
empresa dispunha apenas de modelos
de usinas misturadoras. O foco da Lie-
bherr serd o atendimento aos clientes
brasileiros e dos demais paises da Amé-
rica do Sul.

A usina TDA 100 tem capacidade
para a producdo de 140 m? contando
com silo de agregados com quatro com-
partimentos. As duas balangas abaixo
das caixas de agregados atuam de for-
ma independente para assegurar que se
mantenha a alta producdo. Seus dois
silos de cimento, de 100 t cada, sdo po-
sicionados acima da estrutura da planta
e, gracas a esse layout, a usina dispensa
0 uso de roscas transportadoras de ci-

mento, o que reduz custos e minimiza a
manutencao.

WWW.LIEBHERR.COM.BR

JCB - As escavadeiras hidraulicas
JS 160LC e JS 200LC, que a JCB comeca
a fabricar no Brasil, foram apresenta-
das em seu estande com inovagdes no
sistema hidraulico e uma nova cabine
dotada de vidros planos, que oferecem
melhor visibilidade ao operador. “Além
disso, 0s novos modelos incorporam um
dispositivo que religa a maquina em
modo econdmico sempre que ela ficar
parada por mais de 90 minutos, evitan-
do o consumo desnecessario de com-
bustivel no momento da partida”“, diz
Nei Hamilton, diretor comercial da JCB.

A empresa também apresentou a
carregadeira compacta SSL 155, com
capacidade de carga de 703 kg, cuja
cabine panoramica oferece visibilidade
até 60% superior em relagdo aos mo-
delos similares, sequndo afirma Carlos
Hernandez, diretor geral da JCB para a
América Latina. “Junto com esses lan-
camentos, estamos intensificando nossa
politica de pds-vendas com os 16 dea-
lers que cobrem 100% do territorio na-
cional”, diz ele. Além disso, a empresa
desenvolveu um treinamento a distan-
Cia para operadores, com o intuito de
suprir parte do déficit de mao de obra
qualificada nos canteiros de obras. “No
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HP3 performance criativa

Tecnologicamente unico, o novo britador conico HP3 oferece
desempenho sem precendentes. Com qualidade dos produtos finais
notoriamente superior a outros equipamentos de sua categoria, 0
britador também simplifica o fluxo do processo de materiais. Sua
seguranga e facil manutencgao asseguram maxima confiabilidade.
HP3, o britador conico mais moderno.

marketing br@metso.com, www.metso.com.br
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ano passado, por exemplo, ministramos
2 mil cursos pela internet, antecipando
parte do treinamento de mecanicos, que
depois concluem os mdédulos presen-
cialmente”, ele finaliza.

WWW.JCB.COM

HYUNDAI - 0 destaque da em-
presa, que esta investindo na instalacao
de uma fabrica no palis, em parceria
com sua distribuidora master, a Brasil
Méquinas de Construcao (BMC), foi o
lancamento da nova série 9 de escava-
deiras hidraulicas e pas carregadeiras
da marca. “Ja temos mais de 10 mil
clientes brasileiros satisfeitos com os
equipamentos da série 7 e, com esse
lancamento, damos mais um passo em
direcdo a oferta de produtos diferencia-
dos pelo contetdo tecnolégico e alta
produtividade nas operacbes”, afirma
Christiano Kunzler, diretor da BMC.

Segundo ele, as escavadeiras da mar-
ca sdo oferecidas em modelos de 5,5t a
8 t de peso operacional e ja respondem
por cerca de 22% do mercado brasilei-
ro. No caso da série 9, a escavadeira
220 LC, uma das mais comercializadas
no mercado, conta com motor de 150
HP de poténcia bruta e sistema hidrau-
lico com bomba dupla de pistdes axiais

.

Deivid Garcialz GTM amplia a Iinﬁl

T4

i ! F
Hernandez e Hamilton: formando méao de obra via internet

e vazao variavel, o que resulta em ele-
vada forca de escavacdo e movimentos
precisos.

WWW.BRASILMAQUINAS.COM

GTM - As novas exigéncias estabe-
lecidas pela norma NR12 em operacdes
com plataformas elevatoérias, que ajuda-
ram a popularizar esse tipo de equipa-
mento no pais, sdo apontadas pela GTM
como um dos motivos para o ingresso
da empresa nesse segmento do merca-
do. Durante a feira, ela apresentou aos
visitantes a linha de plataformas da
chinesa Hunshare, que ela incorporou
recentemente ao seu portfélio de pro-
dutos.

Segundo Deivid Garcia, superinten-
dente comercial da GTM, o foco estd
direcionado para os modelos com maior
demanda nos canteiros de obras e ma-
nutencdo industrial. Além de destacar a
linha de guindastes da XCMG, segmento
no qual a empresa computa a venda de
cerca de 750 unidades desde 2004, ela
também lancou uma linha de empilha-
deiras da Tailif, importadas de Taiwan.

Garcia explica que o objetivo é dis-
putar o segmento de maquinas na faixa
de 2,5t a 4t de capacidade de carga.
“Estamos ingressando nesse segmento
a0s poucos e 0s primeiros passos envol-
vem o desenvolvimento de uma rede de

distribuidores com cobertura nacional”,
diz ele. Para garantir o atendimento aos
clientes, a GTM se compromete a man-
ter um estoque de pecas de reposicdo
equivalente a 20% do valor dos equipa-
mentos comercializados.

WWW.GTM.IND.BR

RIMAC - Com o foco no mercado
de movimentacdo de cargas portuérias,
a Rimac apresentou ao mercado a linha
de eixos transportadores da Scheuerle e
o trator de terminal Terberg, oferecidos
como alternativas ao uso de caminhdes
rodovidrios para a movimentacdo de
grandes cargas e carretas em patios,
centros logisticos, sidertrgicas, mine-
radoras e retodreas. Segundo Richard
Reinhardt, gerente comercial da Rimac,
a utilizacdo do trator proporciona ga-
nhos de conforto, de consumo de com-
bustivel e manutencdo em relacdo aos
caminhdes convencionais em operacdes
desse tipo.

"0 caminhdo possui caixa de marcha
que viabiliza desenvolver maiores velo-
cidades, mas o trator é apropriado para
trabalhos rotineiros e mais pesados.”
Fabricados na Holanda, os equipamen-
tos tém transmissao automatica e es-
tdo disponiveis em tracdo 4x2 ou 4x4,
atendendo a uma faixa de capacidade
de carga de 60 a 375 t. “S&o extrema-
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Presente nas cinco regides do pafs, a Exito/XCMGBrasil traz o que é de mais moderno em equipamentos e
tecnologia. Sua linha de produtos é composta por maquinas ideais para grandes obras, mineragao, construcao civil
e agronegdcio. Sdo carregadeiras, escavadeiras, retroescavadeiras, motoniveladoras, manipulador telescopico e
guindastes com entrega em todo o Brasil. A empresa possui um amplo estoque de pecas para reposi¢ao e garantia
de uma assisténcia técnica rapida e eficaz.

Entre em contato com o revendedor mais proximo e conheca mais sobre os nossos produtos.
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mente robustos e dimensionados, inclu-
sive nos freios, para operagées do tipo
‘anda-para"”, conclui o especialista.

WWW.RIMAC.COM.BR

RANDON - Principal destaque
apresentado no estande da Randon,
o caminhdo fora de estrada produzido
pela empresa, em parceria com a ita-
liana Perlini, em breve podera ser to-
talmente fabricado no Brasil. Ainda em
2012, o modelo RDP 470 j4 terd partes
de sua estrutura nacionalizada, confor-
me explica Norberto J. Fabris, diretor
executivo da Randon Veiculos. “Este
ano comecamos a produzir as cacambas
do modelo de 70 t", diz ele.

O RDP 470 tem capacidade de car-
ga de 65 t e atende prioritariamente as
demandas do setor de mineracdo. Den-
tre outras caracteristicas, o caminhao
possui motor de 760 HP de poténcia,

R A
Plataforma da Haulotte:

para aplicacdes severas

transmissdo automatica com controle
eletronico, sistema de direcdo hidrau-
lica independente com bomba e dois
cilindros de dupla acdo, além de eixo de
tragdo Perlini para servico pesado, dota-
do de central simples e diferencial.

Entre outras caracteristicas, o ca-
minh&o tem chassi em chapas de aco
longitudinais de alta resisténcia, ligadas
por sec¢do tubular e a prova de torcdes,
e sua cabine é protegida contra queda
de pedras e tombamentos (ROPS/FOPS).
A cacamba — o primeiro item do equipa-
mento a ser possivelmente nacionaliza-
do — apresenta estrutura reticular, com
dupla inclinacdo e produzida em aco
resistente a abrasao.

WWW.RANDON-VEICULOS.COM.BR

Richard Reinhardt: movimentacao de grandes cargas requer equipamentos aproprias

I 4

HAULOTTE - Um dos principais
destaques apresentado pela Haulotte, a
nova plataforma elevatéria C12DX, do
tipo tesoura, é indicada para servicos
de manutencdo externa e aplicagdes
todo-terreno. Equipado com motor Ku-
bota Tier IV de 24,8 HP de poténcia, que
garante um menor consumo de combus-
tivel e reducdo nos niveis de emissdo de
poluentes, o modelo é configurado para
atender as mais recentes normas de
seguranca europeias (EC marking e EM
280) e internacionais (ANSI, CSA e AS),
conforme enfatiza a fabricante.

O equipamento atinge altura de tra-
balho de 12,5 m, tem capacidade méaxi-
ma de 450 kg, gradeabilidade de 40%
e peso total de 4.060 kg. A plataforma

Caminhdo RDP 470: planos para producdo no pais
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mede 8,1 m e suas dimensdes, quando
estendida, sdo de 3,7 x 1,5 m. Dotada
de quatro rodas motrizes e de uma dis-
tancia até o solo de 27 cm, a platafor-
ma opera em terrenos dificeis com raios
de manobra mais curtos. Sua robustez
é confirmada pelos estabilizadores inte-
grados ao chassi.

O equipamento padrdo possui alarme
com 3° de inclinacdo, baterias de 12V,
horimetro, freios hidraulicos, protecdes la-
terais, buzina e ponto de ancoragem para
cinto de seguranga. Como acessorios op-
cionais, 0 modelo oferece Giroflex, tomada
elétrica no cesto, alarme de translacao, ca-

José Carlos: asfalto borracha é uma tendéncia em pavimentacéo

talisador, porta rebativel e gerador elétrico
de 3,5 kW, entre outros itens.
WWW.HAULOTTE.COM.BR

ROMANELLI - 0 espargidor hi-
dropneumatico EHR-15, lancado pela
Romanelli para aplicagdo de asfalto
borracha, é equipado com tanque cilin-
drico isotérmico construido em chapa
de aco carbono com espessura de 4,75
mm. Ele tem capacidade de 10 a 20 mil
litros, contando com tanque revestido
de manta de |a de rocha de 60 mm de
espessura e densidade 95, sobrepos-
ta com chapa rebitada de 1,6 mm. O

equipamento possui duas serpentinas
em forma de “U", construidas em tubo
de aco carbono 2440, com didmetro de
250,4 mm e encamisadas com bucha de
aco inox 248 x 2.000 mm, de acordo
com as normas da ABNT (Associacdo
Brasileira de Normas Técnicas).

A aposta da empresa neste tipo de
equipamento é embasada na expectati-
va da tdo aguardada concretizagdo dos
investimentos em obras rodoviarias e de
infraestrutura no pais. “O asfalto bor-
racha em breve vai ser uma tendéncia
muito forte no mercado nacional”, ava-
lia José Carlos Romanelli, presidente da
empresa. “Em todas as rodovias esté se
usando muito esse tipo de tecnologia, 0
que nos leva a acreditar na consolida-
cao desse produto nos proximos anos.”

Como acessdrios, 0 equipamento
oferece contagiro acoplado ao redutor
da bomba, quinta-roda ligada em um
tacometro no interior da cabine e lan-
ca manual com 6 m de mangueira de
alta pressdo, dotada de trama de aco
para manuseio de produtos quentes.
Ele também possui termémetro com
haste de 200 mm e escala até 250 °C,
pré-filtro com peneira em tela de aco e
mangueira de gramianto de 6 m, entre
outros itens.

WWW.ROMANELLIEQUIPAMENTOS.COM.BR
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Como 0 EXERCITO BRASILEIRO FAZ A GESTAO E MANUTENGAO DE UMA FROTA DE 3.600
EQUIPAMENTOS PESADOS QUE ATUAM EM OBRAS ESPALHADAS POR TODO 0 PAIS

A extensdo das estradas ja constru-
idas pelo Exército no Brasil seria mais
que suficiente para dar meia volta ao
mundo, ligando Sao Paulo a Téquio,
enquanto as obras ferroviarias no pais
que contaram com a ac¢do da engenha-
ria militar ligariam com sobras o litoral
paulista ao do Senegal, no outro lado
do oceano Atlantico. Com dados como
esses, é facil compreender por que o
Exército ocupa um lugar de destaque
na construcao pesada brasileira.

A atuacdo militar na area, alids, ja ge-
rou uma economia de R$ 130 milhdes
ao pais. Essas obras, realizadas em re-
gime de cooperacdo com o governo Fe-
deral, ajudam a manter a tropa treinada
em tempos de paz e contribuem para a
melhoria da infraestrutura em situacdes
de calamidade ou em projetos pou-
co atrativos a iniciativa privada. Para
cumprir esse papel, com quase 20 mil
km de rodovias e 6 mil km de ferrovias
ja construidas, a Arma de Engenharia

conta com um parque de 3.600 equipa-
mentos pesados, uma dos maiores fro-
tas em atividade no pais, e forma cerca
de 2.600 profissionais por ano para a
operacdo dessas maquinas.

A manutencdo da frota, entretanto,
ainda é reconhecidamente um aspecto
critico para a corporagdo. “A formacédo
de mao de obra é um dos nossos pontos
fracos”, avalia o general Joaquim Maia
Brandéo Junior, chefe do Departamen-
to de Engenharia e Construcdo (DEC)
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ENGENHARIA MILITAR

do Exército. “Desde a década de 1990,
quando a atividade de construcao pesa-
da retraiu muito, fomos perdendo técni-
cos e a estrutura desmantelou. A partir
do ano 2000, comecamos a reformular
a area, mas ainda terceirizamos muita
coisa para a iniciativa privada.”

Para superar esse desafio, o Exérci-
to conta com o apoio imprescindivel
dos fabricantes de equipamentos, que
oferecem treinamentos aos militares
mobilizados nos canteiros de obras e
até mesmo o suporte de manutencdo a
frota. “Muitas vezes ndo conseguimos
identificar os problemas, o que exige
um diagnostico de quem produz o equi-
pamento”, diz o coronel Osmar de Lima
Araujo, chefe da Secdo de Acompanha-
mento da Forca de Trabalho (SAF) da Di-
retoria de Obras de Cooperacdo (DOC),
6rgao de apoio técnico-normativo liga-
do ao DEC.

GESTAO
DESCENTRALIZADA

A frota do Exército abrange pratica-
mente todos os tipos de equipamentos
para construcao pesada, principalmen-
te os utilizados em servicos de terra-
planagem e pavimentacdo. Para operar
com essas maquinas em todas as regi-
des do pais, a corporacao adota o mo-
delo de gestdo descentralizado. “Quem
coordena a administracdo do equipa-
mento sao os batalhdes de engenharia,
que tém seus préprios planos de traba-
lho e de manutencao para atender as
necessidades de cada obra”, explica o
coronel Araujo.

Todos 0s equipamentos sao camufla-
dos, uma norma estabelecida pelo Exér-
cito desde 2002. O que nosso pessoal
faz em tempo de nao-guerra, como cha-
mamos, é a mesma atividade que fariam
em tempo de crise. No caso de necessi-
dade, nossos equipamentos estao sempre
preparados para pronta mobilizacao”,
afirma o chefe da DOC. “E também hd
0 apelo de marketing, pois s6 o Exército
usa equipamentos camuflados no pais. £
uma das nossas marcas.”

A DOC conta atualmente com 11 mil
militares em todo o pafs e cerca de 2 mil
profissionais atuam exclusivamente na
area de manutencdo de equipamentos.

General Branddo: obras mantém a tropa em atividade

Segundo o coronel Araujo, cada batalh&o ATUAG[\U ESTRATEGICA EM

de engenharia mantém uma oficina pro- i
pria e equipes volantes, que percorrem as T0DO 0 PAIS
obras para realizar manutenc@es preven-
tivas e preditivas, além de intervences
corretivas mais simples, como algumas
trocas de pecas. Consertos maiores ficam
por conta dos fabricantes, seus distribui-
dores e demais prestadores de servigos.

Essa autonomia é especialmente im-
portante em funcdo das peculiaridades
que envolvem a operacdo dos equipa-
mentos em cada regido do pais. “A abra-
sividade do solo, por exemplo, varia de
um local para o outro, gerando diferen-
tes niveis de desgaste nos componentes
e a necessidade de uma adaptacdo das
maquinas as condigdes locais”, diz o co-
ronel Araujo.

FOCO NO TREINAMENTO

Nesse aspecto, os militares se bene-
ficiam dos conhecimentos assimilados
nos cursos de treinamento ministrados
pelo Instituto Opus — centro de forma-
cao de mao de obra ligado a Sobratema
—para a melhor compreensdo de tais va-
riabilidades e de seu impacto na opera-
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¢do e manutencao dos equipamen-  da Ciber, em Porto Alegre (RS), e o a4 J LA Sy [ AR a1 {51742
tos. "Ha alguns anos a gente vem  EMAN 2012 — XIIl Estdgio de Encar- [ i1 Ly L0 1] 26
formando operadores em conjunto  regados de Manutencéo (veja qua-
com o Opus e a tendéncia é que dro ao lado). A data desses eventos,
essa parceria se amplie ainda mais  alids, foi programada para permitir
no futuro”, diz Araujo. que esses militares pudessem se
Nos Ultimos anos, o Opus mi-  deslocar de sua base de trabalho
nistrou diversos cursos para 0  para uma visita a M&T Expo 2012,
treinamento de operadores em di-  em Sao Paulo.
ferentes batalhdes de engenharia Outro desafio na gestao da frota é
e obras executadas pelo Exército, a logistica para mobilizacdo desses
bem como para a tropa enviada a0 equipamentos. Em regides como a
Haiti em missdo de paz pela ONU  Amazonia, o deslocamento das ma-
(Organizacdo das Nagdes Unidas).  quinas imp&e maior grau de dificul-
Além disso, em marco dltimo o ins-  dade e alto risco a operagdo. “Temos
tituto também realizou um curso  unidades posicionadas estrategica-
de gestdo de frotas para militares  mente em locais de interesse, como
das patentes de sargento, tenente, o 5° BEC, em Porto Velho (RO), que
capitdo e major, provenientes de  serve de entreposto”, explica o coro-
todas as regides do pais. nel. “Quando precisamos mobilizar
Para aprimorar os servicos de  ativos para a regido, ele serve de
manutencdo, a DOC promove anu-  base para que os equipamentos se-
almente diversos cursos voltados a  jam levados por balsas até as frentes
atualizacdo profissional dos milita-  de operacdo.”
res envolvidos com as atividades nas
oficinas mecénicas. Entre os meses

H H _ Exército Brasileiro: www.exercito.gov.br
de maio e JUﬂhO,A pOI' EXEIT]p'O,I es.ta Dep. de Eng. e Construgao: www.dec.eb.mil.br
vam pI’eVIStOS tres cursos na fabrlca Dir. de Obras de Cooperagéo: www.doc.eb.mil.br

Frota do Exército soma 3.600 equipam

entos mobilizados em todo o pais
T o 1
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AsTEC, METSO E SANDVIK APOSTAM EM NOVAS LINHAS DE PRODUTOS PARA ATENDER
AS NECESSIDADES DOS USUARIOS EM TERMOS DE MAIOR PRODUTIVIDADE E
QUALIDADE NA OPERAGCAO COM MENORES CUSTOS DE MANUTENGAO



uem visitou a feira M&T

Expo 2012 constatou

que o setor ndo para de

\ evoluir quando o assunto

é o desenvolvimento de novas tec-

nologias voltadas a maior produtivi-

dade, qualidade e reducdo de custos

na britagem de minérios e materiais

de construgdo. A Metso, por exemplo,

compareceu ao evento com trés lan-

camentos nessa area para atender os

mercados de mineracdo e construcao

que, juntos, responderam por 41% do

seu faturamento mundial em 2011, de
6,6 bilhoes de euros.

Um deles foi o britador de rolos
HRC 8050, indicado para a produgdo
de finos e extrafinos, que incorpora
uma tecnologia de ajuste hidraulico.
O sistema consiste em uma regulagem
simples, na qual o aumento da pres-
sdo hidraulica do britador é determi-
nado pelo crescimento da produgéo,
dependendo da especificacdo do ma-

terial que estd sendo britado. “Ele é
composto por dois motores elétricos
de 150 HP cada e o processo de bri-
tagem aproveita o choque de material
com material, reduzindo o desgaste
dos revestimentos”, diz Dionisio Co-
volo, diretor de construcdo da Metso.

A producdo de finos é controlada por
meio de um dispositivo posicionado na
superficie dos rolos, de modo que o re-
vestimento é reajustado com facilidade
quando apresenta niveis relevantes de
desgaste. “Com isso, é possivel evi-
tar um desgaste mais acentuado em
determinados pontos da chapa, am-
pliando a vida util do revestimento.”
Covolo ressalta que a presenca de um
dispositivo automatico para passagem
de material nao britavel também con-
tribui para a maior durabilidade dos
materiais de desgaste durante a opera-
¢do do britador.

Segundo ele, o HRC 8050 se difere
dos britadores de rolos convencionais

por adotar como parametro a for¢a de
esmagamento. O conceito se baseia
no aumento ou reducdo da distancia
entre os rolos de acordo com a forca
necessaria para o esmagamento do
material. Os demais equipamentos
do género, por sua vez, trabalham
sempre com 0 mesmo espagamento
entre rolos, independentemente das
variacdes na demanda de forca para
a reducdo granulométrica do material
processado.

Além disso, o executivo aponta a
abertura flutuante da boca de alimen-
tacdo como outro diferencial do bri-
tador, determinada automaticamente
pela granulometria de alimentagdo e
pela pré-carga dos acumuladores mon-
tados em conjunto com os cilindros
hidraulicos. “Essas caracteristicas pro-
porcionam melhor cubicidade aos finos
produzidos, reduzindo a emissdo de po-
eira e de ruidos durante a operagdo”,
diz Covolo.

CANTEIRO
DE. OBRAS
COMPETITIVO

TER AS MELHORES

PESSOAS TRABALHANDO
PARA VOCE E DIFICIL,

MAS TER O MELHOR DAS
PESSOAS TRABALHANDO

PARA VOCE E POSSIVEL.

O Instituto Opus ja formou,
preparou e certificou mais de 4 mil
profissionais envolvidos na operagéo
de equipamentos para construcio e
mineragdo. Sdo mais de 400 empresas
no Brasil e no Exterior, que reconhecem
o Instituto Opus como referéncia em
exceléncia nos cursos ministrados
em suas unidades e “In Company”.
Para aumentar a capacitacdo de seus
profissionais, conte com a experiéncia
do Instituto Opus.

Mais informacoes:

55 11 3662-4159
www.sobratema.org.br

INSTITUTO
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MINERACAQ

FACILITANDO A
MANUTENCAO

Outro lancamento da Metso foi um
britador conico da linha HP (High Per-
formance). Indicado para os estagios
secundario e terciario de britagem, ele
pode atuar na producdo de finos em
instalacdes que exigem alta producao,
mas cujo produto final ndo precisa
apresentar o mesmo nivel de cubicidade
que 0s materiais processados por brita-
dores de rolos ou de impacto. “O HP3
completa a linha ja composta pelo HP4
e HP5, lancados recentemente, e se des-
tina a uma ampla gama de aplicagdes,
desde a britagem de calcario e taconita,
até a producdo de areia de brita e lastro
para obras de rodovias, além de poder
ser instalado tanto em usinas semimé-
veis quanto nas fixas", diz Covolo.

Esse equipamento, segundo ele, con-
ta com mancais de bronze em diversos
pontos para a maior resisténcia aos
esforcos de britagem em um ambiente
agressivo, onde ha constante ocorrén-
cia de choques e contaminacao por pd.
“0s mancais de atrito custam menos do
que os de rolamentos, geralmente pre-
sentes nesse tipo de britador, e s&o de
facil substituicdo no campo, o que reduz
custos e agiliza o trabalho de manuten-
cao”, explica o executivo.

0 terceiro lancamento da Metso, por
sua vez, consiste no britador de mandi-
bulas C120, que pode ser aplicado em
usinas fixas e moveis, sejam elas sobre
esteiras ou pneus. O equipamento con-
ta com abertura da boca de alimenta-
cdo de 1.200 x 870 mm, reduzindo os
materiais até a faixa de 250 mm de
didmetro. Segundo Covolo, 0 C120 é
equipado com chapas de desgaste em
aco manganés aparafusadas, o que
facilita sua substituicdo. “Além disso,
0 equipamento é todo carenado, aten-
dendo as novas exigéncias da NR 12,
que ampliou os requisitos de seguranca
na operagdao com britadores.”

TENDENCIA PARA A
MOBILIDADIE

Um britador de mandibulas também
figurou como um dos principais des-
taques da Sandvik em seu estande na
M&T Expo 2012. Segundo a empresa,
0 QJ341 foi totalmente remodelado,
com base nas necessidades dos usua-
rios, e integra sua linha de britadores
primarios para aplicagdo em conjuntos
moveis sobre esteiras. “Percebemos

uma tendéncia para esse tipo de arqui-
tetura, que combina flexibilidade com
a automacao do processo”, diz Glauco
Teixeira, vice-presidente de construcdo
da Sandvik Brasil.

Ele ressalta que 0s conjuntos moveis
permitem configurar a operacdo na me-
dida em que a frente de trabalho vai se
desenvolvendo. “Com isso, podemos
colocar 0s equipamentos em um deter-
minado local e, posteriormente, quando
as necessidades mudarem, transferi-lo
rapidamente para outra frente de ope-
racao”. O QJ341 possui boca de admis-
sdo com abertura de 1.250 x 700 mm,
0 que lhe confere alta velocidade de
britagem.

Além disso, o equipamento pode
operar na funcdo de britagem reversa,
proporcionando um fluxo continuo de
carga. Outra caracteristica é a lubrifi-
cacao central automatizada, bem como
a configuracdo para trabalhar em tem-
peratura ambiente de até 50 °C sem a
necessidade de troca de 6leo e a opcao
de escolha entre motores Tier 3 e Tier 4.
O britador conta ainda com um sistema
de controle de carga aperfeicoado, com
sensor de nivel instalado na entrada
da mandibula para otimizar a taxa de
alimentacdo, e comandos por PLC com
tela colorida.

Com esse modelo, a Sandvik espera
que a linha de britadores méveis, uma
tecnologia ainda recente no mercado
brasileiro, possa finalmente decolar e se
consolidar como uma alternativa para

Sandvik aposta na demanda por mobilidade na britagem



pedreiras e construtoras. “O conceito
vem se estabelecendo a uma velocida-
de muito grande no mercado nacional”,
diz Teixeira. “Comecamos a vender esse
tipo de equipamento no pais ha apenas
trés anos e ja constatamos uma aceita-
cdo bastante expressiva por parte dos
clientes”, completa ele.

Em termos globais, sé na area de
construcdo e mineracdo a Sandvik fa-
turou aproximadamente 8 bilhdes de
coroas suecas (equivalente a US$ 1,2
bilhdo) em 2011.

As operacdes na América Latina, que
registraram um crescimento na faixa
de 20% no ano passado, respondem
por 9% desse total, sendo que o Brasil
é responsavel por dois tercos dos ne-
gbcios na regido. Como esse mercado
também ¢é atraente para os concor-
rentes, a Sandvik acredita que o seu
diferencial estd na oferta de solucdes
completas e ndo apenas de um produto.
“N&o vendemos um britador, mas a pe-
dra britada no tamanho e no local que

Estande da Sandvik na M&T Expo 2012 ' B o cliente precisa”, diz Teixeira.

COMO PRESERVAR OS
ATIVOS E MANTER SEUS
JOSE EDUARDO PACCOLA EQUIPAMENTOS MOVEIS
TRABALHANDO EM_
PERFEITAS CONDICOES?

O livro “Manutencdo e Operacao de
Equipamentos Moveis” traz conceitos e
experiéncias adquiridas no trato com equipamentos
méveis, ao longo de quase 30 anos de vivéncia

do autor, o engenheiro José Eduardo Paccola,

em empresas de grande porte atuando nas éreas
de manutencdo mecdnica, desenvolvimento,

~ treinamento, qualidade e novos projetos.

--Pgra mais informacdes e aquuslcao de
exer glar acesse a pagina Editoracao
Livros no site www. sobrafema.org br
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MINERACAQ

FABRICA DA ASTIEEC

Outro destaque da feira foi a estreia
da Astec Agregados e Mineracdo do
Brasil, que pela primeira vez se apre-
sentou ao mercado em um evento desse
porte. Fruto de uma joint-venture entre
a norte-americana Astec Industries e a
brasileira MDE (Manufatura e Desenvol-
vimento de Equipamentos), a empresa
pretende instalar, até o inicio do pré-
ximo ano, uma fabrica em Vespasiano
(MG) destinada a producdo de equipa-
mentos para mineragao.

Segundo Rick Patek, presidente mun-
dial da Astec, a unidade exigira investi-
mentos de US$ 50 milhdes, empregan-
do 150 funcionérios e com capacidade
para a producdo de 200 equipamentos
por ano. “Como serda uma instalacdo
moderna, a reducdo nos custos e no
tempo de fabricagdo vao se refletir
como beneficios diretos para os clien-
tes”, ele completa. A empresa norte-
americana terd uma participacdo de
75% no projeto e os 25% restantes
pertencerdo a MDE.

A nova fébrica, que ocupard uma area
de 14.000 m2, produzird uma ampla li-
nha de equipamentos para mineracdo,
como britadores, moinhos, peneiras,
alimentadores, transportadores de cor-
reias, bracos hidraulicos para rompe-
dores e equipamentos méveis de apoio
a mineracao subterranea, entre outros.
Os primeiros produtos a integrar a linha
brasileira serdo as peneiras vibratdrias,
os britadores de mandibulas e conicos,
aos quais se somardo futuramente os
demais equipamentos.

Até se decidir pelo Brasil, a multi-
nacional — que controla fabricantes
globais como a Telsmith (britadores),
KPI-JCI (equipamentos para britagem,
peneiramento e transporte), Astec Mo-
bile Screens (peneiras moveis), Breaker
Technology (rompedores hidréaulicos) e
Osborn (instalagbes de processamento
mineral) — trilhou um longo caminho,
nos Ultimos quatro anos, analisando as
potencialidades de diferentes merca-
dos, como a América do Sul, América do
Norte, Oceania e Africa.

ATENDIMENTO
AOS CLIENTES

Um dos motivos que levou a Astec a
optar pelo pais foi o fato de dispor de
uma parceira local,0 que faz com que o
negdcio ndo tenha que comecar a partir
do zero. Com isso, ela pode se benefi-
ciar da estrutura ja instalada pela MDE,
que ha dois anos atua como represen-
tante do grupo norte-americano no
Brasil. “A localizagdo da nova unidade
também é estratégica”, diz Patek. “Pois
ela fica a apenas 200 m de distancia da
fabrica da MDE, que tem 90 mil m2 de
area total e 25 mil m? de area construi-
da”, completa o executivo.

Em termos comerciais, a operacgao
tera uma configuragdo mista, com a
fabrica assumindo o atendimento a
algumas regides do pais e a rede de
distribuidores — que sera montada pela
empresa — realizando o suporte de pds-
venda em outras regides. “A vinda para
0 Brasil propicia rapidez de atendimen-
to, disponibilidade de mao de obra e
maior rapidez no segmento de reposi-
cdo de pecas”, diz Patek.

Recentemente, a empresa forneceu
a construtora Odebrecht uma instala-

Braco hidraulico da Astec: otimiza a alimentagdo da britagem

cao fixa de britagem completa para a
construcdo da usina hidrelétrica de Te-
les Pires. A usina conta com um brita-
dor de mandibulas Telsmith 3258, dois
britadores cdnicos 44SBS, um britador
de impacto VSI com motor de 300 HP,
seis peneiras, alimentadores, transpor-
tadores de correia e um pacote com-
pleto envolvendo os sistemas elétrico e
de automacdo do controle, cujos dados
podem ser transmitidos para a sede da
construtora, em Sao Paulo.

Além desse projeto, a Astec também
esta fornecendo duas instalagcdes sobre
esteiras completas para a Vale, que as
utilizard nas minas de Brucutu e Alegria,
ambas em Minas Gerais. Um dos des-
taques da empresa na M&T Expo, en-
tretanto, foi o britador conico Telsmith
44SBS, capaz de processar volumes su-
periores a 100 t/h de material, que con-
ta com ajustes hidraulicos e sistema an-
ti-travamento. Além disso, ela também
apresentou uma planta da série Global
GT200DF, da KPI-JCI, e as solugdes ofe-
recidas pela Astec Mobile Screens.

Astec do Brasil: www.astecdobrasil.com
Metso: www.metso.com.br
Sandvik: www.sandvik.com
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FORTE NO NOME, FORTE NO TRABALHO.

Para vocé que busca inovacao, eficiéncia, durabilidade e seguranca, a Randon Veiculos apresenta a nova retroescavadeira RD 406
Advanced. Construida com estruturas robustas, componentes de qualidade e projetada de acordo com as necessidades do mercado,
a RD 406 Advanced garante produtividade com o melhor custo operacional.

* 20 inovagoes; * Novo sistema de faréis, com maior capacidade

* Disponivel nas versdes com tracao 4x2 ou 4x4; de iluminacao;
* Motor aspirado 84 Hp ou turbo de 110 Hp; * Novos cilindros estabilizadores e filtro hidraulico

* Nova cabine ROPS / FOPS de série; incorporado ao tanque.
* Novo sistema de trava da lanca; e Opcional: Rompedor Hidraulico RD 08.

RANDON

VEICULOS V4

f Av. Abramo Randon, 660 - B. Interlagos - CEP 95055-010 - Caxias do Sul - RS - www.randon-veiculos.com.br



O SEGREDO E SABER

DIMENSIONAR

ESPECIALISTAS DETALHAM 0S PRINCIPAIS REQUISITOS PARA
DIMENSIONAR O0S SISTEMAS CORRETAMENTE E APONTAM AS FALHAS MAIS

RECORRENTES,

tecnologia empregada  nos
transportadores de correias,
muito utilizados em minera-
doras e até mesmo em can-
teiros de construcdo, avangou a passos tao
largos nos Ultimos anos que até as esteiras
que fazem o transporte de passageiros e
bagagens em grandes aeroportos interna-

& Wy

e

cionais tém o seu principio baseado nesses
equipamentos. Obviamente, essas esteiras
“high tech” presentes nos terminais de em-
barque possuem particularidades préprias,
como um dimensionamento adequado
para atender a operagdo aeroportudria de
acordo com a demanda de transporte e a
velocidade mais adequada a necessidade.

BEM COMO AS SOLUGOES PARA ESSES PROBLEMAS

No caso das correias utilizadas para o
transporte de minério e rocha, a regra é a
mesma, j& que seu dimensionamento influi
diretamente na eficiéncia da linha de bri-
tagem e até mesmo nas etapas seguintes
do processo. Ricardo Deguti, especialista
em britagem e peneiramento da Sandvik,
destaca que apesar de ser um equipamen-
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TRANSPORTADORES DE CORREIAS

to auxiliar, a correia transportadora exer-
ce um papel importante nas mineradoras
que a adotam. “Se for mal dimensionada,
ela pode comprometer a produtividade de
toda a operacao”, diz ele.

O mesmo pensamento € defendido
por Marcelo Gelais, engenheiro calculis-
ta da Tecnometal, que avalia a eficiéncia
do sistema de forma global. "0 projeto e
dimensionamento devem ser feitos com
base numa visao completa do equipamen-
to e de como ele estd inserido no processo
produtivo.” De acordo com Gelais, além de
seguir as normas vigentes de seguranca
na operacdo, o transportador deve aten-
der necessidades especificas do processo e
de cada cliente, com confiabilidade e bom
desempenho, sem deixar de lado outros
aspectos ndo menos importantes, como
a qualidade da montagem e facilidade de
manutencao.

Deguti, da Sandvik, por sua vez, ressal-
ta que a experiéncia de quem dimensio-
na o equipamento é um dos fatores que
mais conta. A aplicacdo a que se destina
o0 transportador e sua posicdo em rela-
¢do a linha de britagem também figuram
como dados importantes na definicdo do
projeto. “Uma largura mal dimensionada
vai ocasionar problemas como o extra-
vasamento de material pelas laterais do
transportador”, ele exemplifica.

CONSIDERACOES
PARA O PROJETO

André Luis Misael da Silva, gerente de
suporte de produto da Metso, lista nada
menos que sete quesitos a serem conside-
rados no dimensionamento do transporta-
dor de correias: caracteristicas do material

Quantidade de roletes presentes nos transportadores impacta no seu dimensionamento

transportado, condicdes de servico, tipos
de roletes, largura (determinada por cal-
culo), tensdo méxima (determinada por
calculo), tempo de percurso completo e
temperatura do material.

J& Mauricio Zuquim, chefe de departa-
mento de manutencdo da mineradora Sa-
marco, destaca que o rolamento, aplicado
em roletes e tambores, é o item responsa-
vel pelo maior ndmero de falhas em uma
correia transportadora. “Devido a grande
quantidade de roletes presentes numa
correia, devemos ter um cuidado especial
ao dimensionar esse componente.” Ele
fundamenta essa opinido com base na
experiéncia de um usudrio intensivo da
tecnologia.

Segundo Zuquim, quem projeta uma
operagdo usando correia transportadora
deve considerar a rotacdo de trabalho e a
carga a que serdo submetidos os roletes.
“Rolamentos de roletes para transporta-
dores de correia que trabalham 24 horas
por dia s&o dimensionados para uma vida
util tedrica de 30 mil horas”, ele detalha.
“Logo, em funcdo da velocidade da cor-
reia, devemos selecionar os rolos para que
ndo trabalhem acima de 500 rotagGes por
minuto (rpm).” Zuquim salienta que uma
operacdo em rotagbes altas resulta em
varias paradas para troca de roletes, redu-
zindo a disponibilidade do equipamento e
aumentando seu custo de manutencao.

No caso dos tambores, também desta-
cado pelo especialista como um item que
merece atencdo especial, a definicdo do
diametro exige cuidado. Nesse caso, 0s
projetistas precisam atender as especifi-
cacdes minimas recomendadas pelos fa-
bricantes de correias, para ndo prejudicar

CRITERIOS PARA A
MANUTENGAO DO SISTEMA

Ricardo Deguti, especialista em bri-
tagem e peneiramento da Sandvik,
explica que a inspegdo visual da cinta
€ uma das iniciativas mais recomenda-
das para a manutencdo de transporta-
dores de correias. “Esse desgaste € vi-
sivel e pode ser detectado nas tramas,
indicando que ha sinais de fissura da
borracha, inclusive com a observacao
das bordas gastas”. A observagao vi-
sual também inclui a analise nas bicas,
identificando a presenca de pedras po-
sicionadas de forma que possam cortar
a correia.

Deguti adverte ainda para a existén-
cia de roletes travados. Se por algum
motivo externo ou de desgaste, o ro-
lamento vier a travar, o rolete também
ficard preso com a cinta passando por
cima dele. Nesse caso, 0 atrito gerado
pode causar até um principio de incén-
dio na correia.

Marcelo Gelais, engenheiro calculista
da Tecnometal, inclui entre os cuidados
basicos com o equipamento a aten¢ao
a lubrificacdo e o monitoramento de
ruidos e temperaturas. O estado de
conservacao dos materiais de reves-
timento e dos itens de desgaste em
geral também deve ser acompanhado
atentamente, bem como o funciona-
mento da instrumentacdo. Segundo
ele, além de atuar na manutencao pre-
ventiva, alguns prestadores de servicos
ja executam manutengbes preditivas,
monitorando vibragoes, aquecimento
e a lubrificacdo do transportador, entre
outros fatores.
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as emendas e diminuir a vida Util do com-
ponente. “Como a correia é um dos itens
mais caros de um transportador e o que
exige maior tempo de reparo ou troca, de-
vemos ter muito cuidado na especificacdo
do didmetro dos tambores”, diz ele.

SUIDADOS ADICIONAIS

Segundo Zuquim, além do diametro,
outro ponto passivel de cuidado nos tam-
bores é o dimensionamento do eixo. Esse
dispositivo deve ser calculado para supor-
tar as tensdes de operacdo, evitando a
flexdo excessiva e, consequentemente, a
sobrecarga nos rolamentos e a quebra do
eixo por fadiga.

Para o especialista da Samarco, o grau
de enchimento da correia também deve ser
considerado na etapa de projeto. “Linhas
que trabalham com enchimento muito alto
tendem a ter um maior transbordamento
de material, 0 que impacta no desgaste
acelerado do revestimento dos tambores,
da correia e dos raspadores”, diz ele. “Isso
também pode provocar desalinhamentos e
rasgos na correia devido ao material que
volta sobre o retorno do transportador e
fica preso entre este e o tambor.” Zuquim
diz que o recomendado é trabalhar com
niveis de enchimentos entre 80% e 90%
do total permitido.

Apesar dos itens ja citados serem extre-

COMO EVITAR A PROPAGAGAO
DE CORTES

mamente importantes, Zuquim tem uma
consideracdo ainda mais enfatica em re-
lacdo ao acionamento da correia, que ele
considera como o “coracdo” do equipa-
mento. “Responsavel por transmitir o mo-

Condicoes topograficas e nivel de enchimento séo fatores fundamentais para o projeto

i

o

-

vimento ao transportador, o acionamento
recebe os maiores esforcos durante a par-
tida. E nesse momento que se tem o pico
de tenséo e de corrente, bem como uma
maior demanda de poténcia do motor.”

Foto: Samarco
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KIT SELA TRINCA KTR 150

O equipamento Kit Sela Trinca foi criado para atender
a demanda do mercado e necessidades dos rodovios.

ESPARGIDOR DE ASFALTO
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1° Espargidor de Asfalto Hidrostatico sem
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gueimadores termoelétricos.
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Espargidor com mais neva
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oplicactio de asfalto borracha.
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TRANSPORTADORES DE CORREIAS

Por esse motivo, ele avalia que, para se
obter méxima seguranca e qualidade na
operacdo do conjunto, 0 acionamento da
correia transportadora deve ser dimen-
sionado para a pior condicdo de traba-
lho. Essa situagdo consiste basicamente
no momento de partida do transportador,
com um fator de carregamento de 100%
nos trechos ascendentes e retos.

A lista de pontos criticos a se conside-
rar inclui ainda o fator de atrito entre o
tambor de acionamento e a correia. Con-
forme o tipo de revestimento utilizado, a
eficiéncia de transmissdo de poténcia va-
ria, assim como a poténcia disponivel (do
motor). “Uma alternativa é variar o an-
gulo de abracamento no tambor de acio-
namento até 120°, utilizando o tambor
de encosto para aumentar a eficiéncia de
transmissao”, indica Zuquim.

DEFININDO A VELOCIDADIZ

Ele completa seu rol de pontos pas-
siveis de atencdo com uma observacdo
sobre os tempos de parada dos transpor-
tadores, que devem ser bem monitorados
para se evitar o entupimento dos chutes
e vazamento de material. Se a fase de

Calculo determina a capacidade em fungao da velocidade e largura da correia

dimensionamento e projeto envolve cui-
dados especiais, o célculo para se deter-
minar a producdo de uma correia, intima-
mente ligado a sua largura e velocidade
de operacdo, representa um capitulo a
parte.

André Silva, da Metso, avalia que o
dimensionamento correto, nesse caso,
envolve o conhecimento dos seguintes
pontos: caracteristica do material a ser
transportado (tipo, granulometria, peso
especifico, angulo de repouso, tempe-
ratura, teor de umidade, abrasividade),
perfil do transportador (comprimento en-
tre centros de tambores extremos, altura
de elevacdo ou de declive), capacidade
desejada, condi¢des de operacdo (am-
biente, regime de funcionamento) e con-
dicbes especiais (correia reversivel, com
tripper etc).

Zuquim, da Samarco, da, literalmente,
a formula para se dimensionar a capaci-
dade de um transportador: Q = SxV x Y
x E x k. Ou seja, a capacidade de carga é
o0 produto da area da seccdo transversal
da correia (S) multiplicada pela velocida-
de de operacdo (V), o peso especifico do
material (Y), grau de enchimento (E) e

Foto: Tecnometal

fator de correcdo da capacidade devido
a inclinacdo (k).

Simples? N&o exatamente. Zuquim
explica que a area de um transportador
depende da largura da correia utilizada,
da configuracdo do cavalete — o que
remete a quantidade de rolos e sua in-
clinagdo — e do angulo de acomodacao
do material. “Para definirmos a largura
minima da correia que iremos utilizar,
devemos conhecer o top size do material
a ser transportado, ou seja, as dimen-
soes da maior particula dentro da faixa
granulométrica projetada para a opera-
cao”, diz ele.

LARGURA X VELLOCIDADE

Segundo suas recomendacdes, nas ope-
racOes em que 90% do material transporta-
do tiver granulometria igual a do top size,
a largura da correia deve ser de dez vezes o
tamanho da maior particula. Quando 90%
do material transportado for composto por
finos, a recomendacdo muda e a largura da
correia deve ser de seis vezes o didmetro
do top size. Uma vez definida a largura
minima e, consequentemente, a area da se-
¢do transversal, comega a especificacdo da
velocidade do equipamento para se chegar
a capacidade de transporte desejada. “A
velocidade ird depender do comprimento
do transportador e das caracteristicas do
material transportado”, ressalta o especia-
lista da Samarco.

SOLUGAO CUSTOMIZADA

JUNHO/2012




&
4
>
|
[
Manutengéo & Tecnologia

SOBRATEMA

VOCE, QUE

ACOMPANHA A EVOLUCAO
DA TECNOLOGIA, VAI GOSTAR
DESTA NOVIDADE._

8

M'l'

Munule ru;au Ee Tecrmlug

= |
i)‘l’.l

Available on the iPhone
D App Store

LOCACAO ;
0 BUI}M%B Msncunq_ .. l unms’g

|_*.x| I -LL'L,

EL Bﬂﬂhl DEL MERGADD DE Bﬂ!ﬁf

SUA REVISTA M&T DISPONIVEL PARA TABLET E SMARTPHONE.



TRANSPORTADORES DE CORREIAS

De acordo com ele, as altas velocida-
des tém maior impacto nos transportado-
res de menor comprimento, pois nesses
casos o desgaste da correia é maior em
funcdo de cada um de seus pontos ser
submetido a mais contato com os tambo-
res e raspadores. No transporte de mate-
riais mais finos e frageis, é aconselhavel
utilizar velocidades baixas e evitar poeira
e a degradacdo do material durante as
transferéncias. Ja os materiais mais pe-
sados, de maiores dimensdes ou pon-
tiagudos, devem ser movimentados com
uma velocidade média, a fim de se evitar
desgastes na cobertura da correia e na
parede dos chutes de transferéncia.

Diminuir a velocidade do transporta-
dor, por sua vez, leva a necessidade de
se adotar uma largura de correia maior,
aumentando o custo do sistema. “Na
hora de definir a velocidade de operagéo,
deve-se levar em consideracdo os custos
relacionados a manutencdo e a disponi-
bilidade da correia”, acrescenta Zuquim.

Ele recomenda que correias mais es-
treitas e menores operem com velocida-
des de até 3,5 m/s. As linhas mais largas

e compridas, por sua vez, podem atingir
uma velocidade de 4,5m/s. O executivo
cita ainda as informacdes contidas no
manual da CEMA, norma norte-america-
na para calculo de transportadores, como
fonte para o desenvolvimento de um
projeto de maior qualidade. Outro recur-
S0 s3o as normas brasileiras a respeito,

TRANSPORTADORES DE CORREAS

Correias de menor comprimento devem operar em velocidades mais baixas

todas voltadas para se obter o méaximo
desempenho dos transportadores de cor-
reias com base em um dimensionamento

eficiente.

Metso: www.metso.com.br
Tecnometal: www.tecnometal.com.br
Samarco: www.samarco.com.br
Sandvik: www.sandvik.com
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La tecnologia empleada en los transportadores de correas,
muy utilizados en empresas de mineria y hasta mismo en Sitios
de trabajo, avanzd con pasos tan amplios en los ultimos afios
que hasta mismo los transportadores que hacen el transporte
de pasajeros y bagajes en grandes aeropuertos internaciones
tienen su principio basado en eses equipos. Obviamente, dli-
chos transportadores “high tech” presentes en terminales de
embarque tienen peculiaridades propias, como un dimensiona-
miento adecuado para cumplir con la operacidn aeroportuaria
de acuerdo con la demanda de transporte y la velocidad mds
adecuada a la necesidad.

En el caso de las correas utilizadas para el transporte de
minerales y rocas, la regla es la misma, ya que su dimensio-
namiento influye directamente en la eficiencia de la linea de
produccion de gravillas y hasta mismo en las etapas siguientes
del proceso. Ricardo Deguti, experto en produccién de gravilla
y zarandeo de Sandvik, subraya que a pesar de ser un equipo
auxiliar, la correa transportadora ejerce un rol importante en las
empresas de mineria que la adoptan. “Si fuera mal dimensio-
nada, ella puede comprometer la productividad de toda opera-
cion”, dice.

El' mismo pensamiento es defendido por Marcelo Gelais, in-
geniero calculista de Tecnometal, quien evalia la eficiencia del

sistema de manera global. “El proyecto y dimensionamiento de-
ben ser realizados con base en una vision completa del equipo
y de como 6l estd insertado en el proceso productivo.” Segiin
Gelais, ademas de sequir las normas vigentes de sequridad en
la operacion, el transportador debe cumplir con las necesidades
especificas del proceso y de cada cliente, con fiabilidad y buen
rendimiento, sin olvidar ofros aspectos no menos importantes,
como la calidad del montaje y la facilidad de mantenimiento.

Deguti, de Sandvik, por su vez, subraya que la experiencia
de quien dimensiona el equipo es uno de los factores que mads
cuenta. La aplicacion a la cual se destina el transportador y su
posicion en relacion a la linea de produccion de gravilla también
figuran como datos importantes en la definicion del proyecto.
“Un ancho mal dimensionado ocasionard problemas como el
derrame de material por las laterales del transportador”, ejem-
plifica.

André Luis Misael da Silva, gerente se soporte al producto
de Metso, relaciona nada menos que Siete quesitos que deben
ser considerados en el dimensionamiento del transportador de
correas: caracteristicas del material transportado, condiciones
de servicio, tipos de rodillos, ancho (determinado por célculo),
tension mdxima (determinada por calculo), tiempo de recorrido
completo y temperatura del material.

JUNHO/2012




MANUTENCAQ

O FIM DAS PARADAS DESNECESSARIAS

SISTEMA AUTOMATIZADO ELIMINA AS PARADAS DIARIAS DOS
EQUIPAMENTOS PARA LUBRIFICAGAO E AJUDA A AMPLIAR SUA VIDA

OTIL,

lubrificacdo automatica, tam-
bém conhecida como lubrifi-
cacdo centralizada, consiste

no transporte e entrega do lubrifican-
te até o ponto de aplicacdo, por meio
de um sistema pressurizado compos-
to por bombas, dutos, e dispositivos
de dosagem. O sistema pode con-
tar ainda com o uso de acessorios
de controle e supervisdo, de forma a
enviar sempre que necessario a quan-
tidade correta de 6leo ou graxa para
cada ponto fixo da maquina. Na maio-
ria dos casos, porém, a lubrificacdo cen-
tralizada é aplicada apenas em pontos
como mancais e buchas.

Essa tecnologia vem se popularizan-
do cada vez mais nos equipamentos de
construgdo, cujas articulacdes devem
ser lubrificadas de acordo com as es-
pecificacdes dos fabricantes, tanto em

relacdo ao prazo para aplicagdo do dleo
ou graxa quanto a dosagem correta do
lubrificante. Quando comparado com
a lubrificacdo manual, o sistema auto-
matizado confere maior consisténcia ao
processo. Isso quer dizer que os pontos
de articulacdo da maquina sempre véo
trabalhar com a dosagem correta de
lubrificante, evitando paradas para sua
aplicacdo.

Quando operam sob condicdes
severas, frequentemente os equipa-
mentos sdo submetidos a paradas
diarias para lubrificacdo, o que nem
sempre é o ideal, j4 que alguns com-
ponentes podem necessitar de nova
dosagem de fluido em apenas pou-
cas horas de trabalho severo. Além
disso, diversos pinos da cagamba e
da lanca precisam ser lubrificados
em varios pontos, para a distribuicao

MAS EXIGE CUIDADOS PARA UMA OPERAGCAO EFICIENTE

uniforme do fluido em toda a érea
de contato e a maior prote¢do dos
componentes submetidos a carga
pesada, algo que dificilmente pode
ser realizado pelo processo manual.
Levantamentos apontam que a lu-
brificacdo manual demanda paradas
médias de 30 minutos por dia para
que a maquina seja submetida a esse
processo. Confrontando o custo dessa
parada do equipamento com o preco
do sistema automatizado — na faixa
de R$ 8 mil a R$ 10 mil, no caso de
uma escavadeira de 20 t — é possi-
vel projetar que o investimento em
lubrificacdo centralizada proporciona
retorno no prazo de trés a seis me-
ses. Além disso, o sistema elimina dois
problemas frequentes nos processos
manuais: a contaminacdo do lubrifi-
cante e sua aplicacdo em excesso.

Foto: Caterpillar
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CUIDADOS COM O SISTEMA

0 excesso de lubrificacdo é prejudicial
para as articulacdes dos equipamentos
pesados, embora seja praticado por
muitos mecanicos devido a uma visao
errbnea de que a graxa deve ser apli-
cada em abundancia. Na verdade, essa
pratica resulta apenas em desperdicio
de tempo e lubrificante. No caso de
componentes como buchas e mancais, o
excesso de lubrificante gera calor, algo
que, além de degradar o proprio fluido,
costuma causar problemas para os com-
ponentes. Especialistas avaliam que o
sistema automatizado reduz o consumo
de lubrificante em até 80% em compa-
racao com os sistemas manuais, ja que
a quantidade aplicada é sempre a ideal
para cada componente.

Para que o sistema de lubrificacdo
centralizada funcione corretamente,
proporcionando menores custos de
operagdo e maior disponibilidade para a
maquina, ele deve ser inspecionado regu-
larmente. Suas mangueiras, blocos e de-
mais componentes devem ser observados
sempre que o reservatorio de lubrificante
for completado. Ao identificar avarias,
como furos ou rachaduras na mangueira,
a indicagao é que o componente seja re-

PONTOS FRACOS DA LUBRIFICAGAO MANUAL

v Depende das condicdes climéticas;

v Influencia a produco, pois demanda a parada da maquina;
v" Exige maior esforco logistico, com a disponibilidade de comboios nas frentes de

operacao;

v" Muitos pinos da cacamba e da langa precisam ser lubrificados em mais de um ponto
para a distribuicdo mais uniforme do lubrificante, o que dificulta o trabalho;
v Exige mao de obra dedicada exclusivamente a essa atividade.

parado ou trocado imediatamente.

Alguns sistemas contam com um bo-
tdo para acionamento de lubrificacdo
forcada, instalado junto a bomba do
conjunto, que ajuda o técnico a identi-
ficar vazamentos na linha pressurizada.
Esse mecanismo também permite lo-
calizar pontos que eventualmente ndo
estejam recebendo o lubrificante. Nesse
Gltimo caso, na maioria das vezes o pro-
blema esta relacionado a obstrucdo em
algum duto.

0O principal cuidado durante a lubrifi-
cagdo, tanto no processo manual como
no automatizado, é evitar contamina-
¢bes que possam degradar o fluido e
comprometer 0s componentes da ma-
quina. A contaminacdo do lubrificante
pode obstruir as passagens para trans-
porte desse material, evitando que ele

SISTEMA DE LINHA SIMPLES PARALELO

Nessa arquitetura, o acionamen-
to da bomba gera uma pressao na
linha principal, que é transmitida
para todas as valvulas e provoca a
movimentacao dos pistdes em di-
recdo aos mancais, de forma a in-
jetar o volume necessario de dleo
ou graxa. A bomba conta com um
mecanismo de alivio, dimensio-
nado para vencer a pressao vinda

dos pontos de lubrificacdo. Apds o
alivio da bomba e a despressuriza-
cdo da linha, as molas se distendem,

VANTAGENS

De baixo custo, fcil instalagdo e projeto simples.

0s dosadores se ajustam individualmente.

Sistema confidvel.

100

forcando os pistdes no sentido oposto.
Assim se da a recarga e o novo ciclo de
lubrificacdo, aproveitando a folga exis-
tente na parte superior de cada pistao.

0O sistema opera numa pressao de 800
psi e, embora os fabricantes homolo-
guem sua aplicacdo com qualquer tipo
de lubrificante, o uso de dleos pesados e
de graxas pode comprometer seu funcio-
namento, uma vez que o fluxo de fluidos
mais viscosos reduz a flexibilidade da
mola. A vantagem dessa tecnologia é a
de permitir que um ponto de lubrificacdo

DESVANTAGENS

Pouco adequado para uso de lubrificantes viscosos e
em baixas temperaturas.

N&o recomendavel para linhas longas entre a
bomba e dosadores.

chegue ao ponto de aplicagao. Com o
acionamento do botdo de lubrificacdo
forcada, o mecanico pode inspecionar
todo o sistema automatizado, identifi-
cando as mangueiras e conexdes que
precisam ser substituidas.

DIMENSIONAMENTO

Qualquer reparo no sistema, entre-
tanto, deve ser realizado apenas por
profissionais especializados, pois todo
esse conjunto é dimensionado para
entregar a dosagem correta de lubri-
ficante em cada ponto de articulacdo
da maquina, de acordo com as espe-
cificacbes dos fabricantes. Para isso,
0s sistemas centralizados sao calcu-
lados com base no didmetro do pino
e da bucha, estipulando a quantidade
necessaria de fluido em determinado

ndo dependa de outro para funcionar.
Mas isso ndo diminui a necessidade de
cuidados com a manutencdo do sis-
tema centralizado, uma vez que cada
ponto de lubrificacdo deve trabalhar
corretamente, garantindo a protecdo
de todos os componentes da maquina
contra desgaste.

JUNHO 2012
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MANUTENCAQ

SISTEMA DE LINHA SIMPLES PROGRESSIVO

O sistema de lubrificacdo de linha
simples progressivo permite operar com
qualquer especificacdo de dleo ou graxa
sem comprometimento do seu desempe-
nho. Essa solugdo centraliza a pressao so-
bre o fluido em uma dnica bomba e pode
ter um nlmero varidvel de distribuidores
interligados e dispostos para atender to-
dos os pontos de lubrificacdo do equipa-
mento. Os distribuidores sdo modulares,
formados por secbes sobrepostas, cada
uma delas com um pistao, orificios e ca-
nais para o fluxo interno do lubrificante.

Embora fisicamente idénticas, as se¢des
contém pistdes de didmetros varidveis, de
acordo com as necessidades de cada pon-
to a ser lubrificado. No sistema progres-

VANTAGENS

.

sivo, 0s pistBes encontram-se sempre na
linha principal, sendo que cada um deve
forcar uma quantidade dosada de lubrifi-
cante para o mancal correspondente. Isso
deve acontecer antes que o fluxo prove-
niente da bomba acione o préximo ciclo
de lubrificacao.

DESVANTAGENS

Conecta-se a uma ampla gama de sistemas de "
. plag Um ponto bloqueado desabilita to
monitoramento e de controle.

Identifica blogueios de linha ou o dosador de um
ponto especifico.

periodo de tempo. Em equipamentos
de maior porte, como guindastes, esse
dimensionamento requer ainda maior
cuidado.

A complexidade, nesses casos,
consiste justamente na estrutura do
equipamento, pois diversos deles
contam com sistemas pneumaticos
para acionar a lubrificacdo centrali-
zada, enquanto as maquinas meno-
res utilizam dispositivos elétricos. A
adocdo da solucdo pneumatica pode
exigir alteracdbes mais complexas na
maquina para a instalacdo da linha

Em sistemas grandes, as linhas e tubulages
tornam-se complexas.

de lubrificacdo. Em alguns casos, é
preciso trocar até mesmo o com-
pressor de ar, ja que ha sistemas
automaticos que demandam uma
pressdo de 2.500 a 3.000 psi, o que
nem sempre esta disponivel como
item de série nos equipamentos.
Nos canteiros de obras e frentes
de mineracdo, torna-se cada vez
mais frequente a instalacdo desse
sistema em equipamentos que nao
0 incorporam como item de fabrica.
Por isso, os fornecedores da solu-
cdo dispdem de projetos preparados

i

A 4 A

Foto: Volvo

Ao contrario do que ocorre com o siste-
ma paralelo, qualquer dano em um pistao
ocasiona a parada dos demais. Essa parti-
cularidade gerou um desenvolvimento ex-
tra para esse tipo de sistema, chamado de
chave limite. Ela é montada em qualquer
secao e comandada por um indicador de
ciclo, de forma que o timer do painel de
controle movimente a bomba injetora de
lubrificante até a abertura de um pino e o
contato da chave. Quando esse procedi-
mento se realiza, significa que todo o sis-
tema de lubrificacdo centralizada efetuou
um ciclo completo.

para cada modelo de maquina. Nos
equipamentos novos ou que nao
tém historico de modificacdes, o di-
mensionamento deve partir de uma
avaliacdo do manual da fabricante,
onde se levanta a quantidade de
pontos que devem ser lubrificados.
0 passo seguinte envolve o célculo
da dosagem horéria de lubrificante,
com base nas dimensdes dos pinos
e buchas.

Atualmente, dois sistemas de |u-
brificacdo centralizada disputam a
preferéncia dos usuérios, sendo que
o mais difundido no mercado é o sis-
tema de linha simples paralelo, devi-
do ao seu menor custo de aquisicao
(veja quadro na pag. 100). Ele opera
com valvulas de pistdo que avancam
hidraulicamente e retornam ao ponto
de partida pela acdo de uma mola.
Nessa arquitetura, todos os pontos
de lubrificacdo recebem uma vélvula
e elas sdo agrupadas em barras de fi-
xacdo de tamanhos varidveis.

Franzen: www.grupofranzen.com.br
Noria: www.noria.com.br
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COSTO POR HORA DEE EQUIPOS

Caminhao basculante articulado 6x6 (25 a 30 t) R$ 112,46 R$72,28 R$ 16,38 R$ 47,93 R$ 30,00 R$ 279,05
Caminhao basculante articulado 6x6 (30 a 35 t) R$ 155,46 R$ 92,75 R$ 27,53 R$ 60,06 R$30,00 R$ 365,80
Caminhao basculante fora de estrada 30 t RS 106,67 R$ 65,20 R$ 18,91 R$ 33,50 R$ 30,00 RS 254,28
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (26 a 30 t) R$ 30,76 R$ 22,69 R$3,34 R$ 11,55 R$ 15,00 R$ 83,34
Caminhao basculante rodoviario 6x4 (36 a 40 t) R$ 50,01 R$ 29,73 RS 5,71 R$ 23,10 R$ 18,00 RS 126,55
Caminhao basculante rodoviario 8x4 (36 a 45 t) R$ 54,16 R$ 31,47 R$ 10,62 R$ 25,41 R$ 18,00 R$ 139,66
Caminhao comboio misto 4x2 R$ 33,09 R$ 20,06 R$ 2,67 R$ 7,85 R$ 17,28 R$ 80,95

Caminhao guindauto 4x2 R$ 29,01 R$ 19,86 R$ 2,67 R$ 7,85 RS 15,84 R$ 75,23

Caminhao irrigadeira 6x4 R$ 37,75 R$ 22,34 R$ 3,95 R$ 6,01 R$ 18,00 R$ 88,05

Carregadeira de pneus (1,5a 2,0 m®) RS 41,89 RS 26,48 R$ 5,27 R$ 22,28 R$ 21,00 R$ 116,92
Carregadeira de pneus (2 a 2,6 m®) R$ 55,63 R$32,32 R$7,13 R$ 23,34 R$ 21,00 R$ 139,42
Carregadeira de pneus (2,6 a 3,5 m°) R$ 71,10 R$ 38,91 R$ 8,23 R$ 26,95 R$ 21,00 R$ 166,19
Compactador de pneus para asfalto (18 a 25 t) R$ 60,98 R$ 22,64 R$3,99 R$ 23,10 R$ 16,32 R$ 127,03
Compactador vibratorio liso / pé de carneiro (10 t) R$ 62,35 R$ 22,98 R$ 0,50 R$ 30,95 R$ 14,40 R$ 131,18
Compactador vibratorio liso / pé de carneiro (7 t) RS 42,89 R$ 18,06 R$ 0,24 R$ 29,57 RS 14,40 R$ 105,16
Compressor de ar portatil (250 pcm) R$ 9,67 R$ 10,46 R$ 0,04 R$32,80 R$ 9,60 R$ 62,57

Compressor de ar portatil (360 pcm) RS 11,46 RS 11,34 R$ 0,04 R$ 39,27 R$ 9,60 RS 71,71

Compressor de ar portatil (750 pcm) R$ 19,66 R$ 15,06 R$0,09 R$ 60,06 R$9,60 R$ 104,47
Escavadeira hidraulica (12a17t) R$ 36,94 R$ 25,46 R$ 1,91 R$ 20,79 R$ 21,00 R$ 106,10
Escavadeira hidraulica (17 a201t) R$ 49,19 R$ 30,56 R$ 2,48 R$ 24,72 R$ 21,00 R$ 127,95
Escavadeira hidraulica (20a 25 t) R$ 53,66 R$ 31,76 R$ 3,79 RS 44,54 R$ 24,00 R$ 157,75
Escavadeira hidraulica (30a35t) R$ 69,76 RS 40,25 RS 3,94 R$ 69,30 R$ 30,00 R$ 213,25
Escavadeira hidraulica (35a2401t) R$ 79,31 R$ 44,38 R$6,12 R$ 85,47 R$ 30,00 R$ 245,28
Escavadeira hidraulica (40 a 46 t) R$ 99,81 RS 53,24 R$7,00 R$ 97,02 R$ 30,00 RS 287,07
Motoniveladora (140 a 180 hp) R$ 71,60 R$ 35,16 R$2,20 R$ 37,54 R$ 24,00 R$ 170,50
Motoniveladora (190 a 250 hp) R$ 77,36 R$ 37,29 R$ 2,74 R$ 45,05 R$ 24,00 R$ 186,44
Retroescavadeira (70 a 95 HP) RS 41,23 R$ 17,75 R$ 2,13 R$ 18,09 R$ 18,00 R$ 97,20
Trator agricola (90 a 110 hp) R$ 22,00 R$ 11,55 R$0,98 R$ 23,10 R$ 16,80 R$ 74,43

Trator de esteiras (100 a 120 hp) R$ 76,69 R$ 33,83 RS 4,67 RS 34,65 R$ 21,00 R$ 170,84
Trator de esteiras (120 a 160 hp) R$ 93,95 R$ 39,18 R$ 4,25 R$ 36,96 R$ 21,00 R$ 195,34
Trator de esteiras (160 a 180 hp) R$ 71,86 R$ 37,90 R$ 6,21 RS 46,05 R$ 24,00 R$ 186,02
Trator de esteiras (250 a 380 hp) R$ 150,83 RS 83,95 RS 24,52 RS 85,47 R$ 30,00 RS 374,77

0O Custo Hordrio Sobratema reflete unicamente o custo do equipamento trabalhando em condi¢Ges normais de aplicagdo, utilizando-se valores médios, sem englobar horas
improdutivas ou paradas por qualquer motivo, custos indiretos, impostos e expectativas de lucro. Os valores acima, sugeridos pela Sobratema, correspondem a experiéncia
pratica de varios profissionais associados, mas ndo devem ser tomados como Unica possibilidade de combinacdo, uma vez que todos os fatores podem ser influenciados pela

marca escolhida, o local de utilizacdo, condicdes do terreno ou jazida, ano de fabricago, necessidade do mercado e oportunidade de execugdo do servico. Valores referentes
a preco FOB em S&o Paulo (SP). Maiores informagGes no site: www.sobratema.org.br
A consulta ao site da Sobratema, gratuita para os associados, é interativa e permite a alteracdo dos valores que entram no calculo. Ultima atualizagdo: Fevereiro /2012
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Em plena efervescéncia econdmica do Rio de Janeiro, vem ai o maior evento de Manutencao e
Gestao de Ativos do pais. Participe e esteja entre os principais segmentos da economia mundial.

Informacoes: Av. Marechal Camara, 160 - SL. 320 - Rio de Janeiro- RJ | Tel.: [21]1 3231 7000
Email: eventos2@abraman.org.br | Hotsite: www.abraman.org.br/27cbm
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TEMN GENTE
PRECISANDO!

SEPARA
QUE A GENTE
VAI BUSCAR.

Consulte-nos sobre acdes
de responsabilidade social
para sua empresa.

Tel: 11 5181-1330
contato @portaldajuda.org.br
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218 HP @ 2100 rpm

PESD OPERACIONAL
17815 kg

COMPRIMENTO DA LAMINA
3,71 moou 4,32 m

Komatsu Brasil International - KBI - Fone: 0800 10 0080 - Consulte nossos Distribuidores e visite nosso site: wwwikomatsu.com.br



ilerrenofdificilfingremeyenlameadoycomibaixarsustentacao, isso nao €
dgearedadetasicompactas de Esteira da Serie-C. Com um Uinico bra

== i
N LA B vz DERUR
Wil ‘!f"‘llllll (1L L8

-
' i

'? ..l'!::

VOLVO CONSTRUCTION EQUIPMENT




