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Para Obras e Projetos Inovadores,
Solucoes Inovadoras.

O Grupo Montarte tem um
departamento direcionado
exclusivamente a Obras Especiais:
Industria, Oleo e Gés, Eventos, Copa
2014 e Olimpiadas 2016.

Mossa eguipe estuda e analisa estes
projetos complexos para adaptar
nossos produtos de formg que
possam atender a obras inovadoras
e que diferem do usual e do comum.

Plataformas offshore, refinarias,
pedreiras, estadios, metros, pontes e
eventos de grande porte 0 fozem
parte do nesso portfalio.
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sua obras ¥OES pogsIseniar com a
qualidade, segurance
e assisténcia técniga que fizeram
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Lider na América I.ut[ng
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nos fazemosha mais de 40 anos.
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C()N'I:RIBUI(}(")ES PARA A
EFICIENCIA NA OPERACAO

Apds encerrar um ano de intensas atividades, que mantiveram aquecido o consu-
mo de equipamentos e possibilitaram que a industria de maquinas para construgao
prosseguisse em seu ciclo historico de crescimento no Brasil, o setor ingressa em
2012 com a perspectiva de continuidade desse cendrio. Diante da demanda do pais
por obras de infraestrutura e empreendimentos para a Copa de 2014 e as Olimpiadas
de 2016, tudo indica que o setor de construcdo continuara operando a plena capaci-
dade, impulsionando a demanda de equipamentos nos canteiros de obras.

Apesar desse quadro positivo, entretanto, os sinais da economia ja apontam al-
guns reflexos da crise financeira internacional, o que exigird, por parte das empresas,
maior cuidado na conducdo dos negécios. Diante dessa nova realidade, cabe aos pro-
fissionais de equipamentos uma aten¢ao redobrada na busca de solugdes voltadas a
maior produtividade, qualidade e reducéo de custos na operacdo de suas respectivas
empresas. Para contribuir com esse trabalho, que faz parte do cotidiano de quem
atua com equipamentos e manutencao de frotas, a revista M&T traz, nesta edicao,
alguns exemplos de eficiéncia.

A reportagem de capa, por exemplo, mostra como a Cimento [també conseguiu
reduzir custos e melhorar a produtividade da frota mobilizada em sua mina de calca-
rio com o redimensionamento dos equipamentos de carga e transporte. Em sintonia
com esse projeto, que visa a atender o plano de expansao da producdo da empresa,
ela aprimorou seu sistema de manutengao e ampliou a disponibilidade da frota para
niveis de classe mundial.

Ainda sequindo a linha da otimizacdo, outra matéria publicada nesta edicao
enfoca o avanco dos sistemas de transmissao automatizados, que ja predominam
em praticamente todos os modelos de caminhdes pesados destinados a aplicacoes
fora de estrada. Além da diminuicdo no consumo de combustivel, a tecnologia vem
reduzindo custos de manutencdo a medida que elimina problemas decorrentes de
impericia na operagao.

Com reportagens como estas, além das demais que colocamos em suas maos
nesse momento, damos nossa contribuicdo para a busca de solugdes voltadas a efi-
ciéncia na gestdo e manutencao de frotas, que deve nortear o cotidiano de todos os
profissionais do setor.

Boa leitura.

Cldudio Schmidt
Presidente do Conselho Editorial
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CONTRIBUCIONES PARA LA
EFICIENCIA EN LA OPERACION

Después de encerrar un afio de intensas actividades, que mantuvieron calentado el con-
sumo de equipos y posibilitaron que la industria de mdquinas para construccion siguiera
en su ciclo histdrico de crecimiento en Brasil, el sector ingresa en 2012 con la perspectiva de
continuidad de ese escenario. Delante de la demanda del pais por obras de infraestructura
y emprendimientos para la Copa de 2014 y los Juegos Olimpicos de 2016, todo indica que el
sector de construccidn sequird operando en plena capacidad, impulsando la demanda por
equipos en los sitios de trabajo.

Sin embargo, a pesar de ese cuadro positivo, las sefiales de la economia ya apuntan hacia
unos cuantos reflejos de la crisis financiera internacional, lo que exigird, por parte de las
empresas, mayor cuidado en la conduccidn de sus negocios. Delante de esa nueva realidad,
los profesionales de equipos necesitan darle una atencidn redoblada en la biisqueda de so-
luciones que tengan como objeto la mayor productividad, calidad y reduccidn de costos en la
operacidn de sus respectivas empresas. Para contribuir con ese trabajo, que forma parte del
cotidiano de quien acttia con equipos y mantenimiento de flotas, la revista M&T trae, en esta
edicion, unos cuantos ejemplos de eficiencia.

El reportaje de portada, por ejemplo, muestra como (imento Itambé logrd reducir costos
y mejorar la productividad de la flota movilizada en su mina de calcdreo con el redimensio-
namiento de los equipos de cargamento y transporte. En sintonia con dicho proyecto, que visa
cumplir con el plan de expansidn de la produccidn de la empresa, ella ha perfeccionado su siste-
ma de mantenimiento y ha ampliado la disponibilidad de la flota para niveles de clase mundial.

Atin siguiendo la linea de la optimizacidn, otra materia publicada en esta edicidn enfoca el
avance de los sistemas de transmision automatizados, que ya predominan en prdcticamente
todos los modelos de camiones pesados destinados a aplicaciones fuera de carretera. Ademds
dela reduccidn en el consumo de combustible, la tecnologia estd reduciendo costos de manteni-
miento a medida que elimina problemas resultantes de la impericia en la operacion.

Con reportajes como eses, ademds de los otros que colocamos en tus manos en este
momento, esperamos contribuir con la biisqueda de soluciones, con el objeto de logar efi-
ciencia en la gestion y el mantenimiento de flotas, que debe nortear el cotidiano de todos
profesionales del sector.

Buena lectura.

(laudio Schmidt
Presidente del Consejo Editorial
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Brasil Maquinas completa aquisicao
da Comexport

A Brasil Maquinas de Construgao (BMC), que atua como
distribuidora méaster dos equipamentos das marcas Hyundai,
XCMG, Zoomlion, Shantui, Daemo e Merlo, anunciou a aquisi-
¢do de 20% das acoes da Comexport, trading com mais de 30
anos de atuagao no mercado. A empresa j& detinha os outros
80% do capital da importadora desde 2009 e, ao assumir seu
controle completo, passa a administrar também o brago do
segmento de méaquinas pesadas da companhia de comércio
exterior. “A Comexport € uma empresa experiente em tran-
sacgOes internacionais e com tradigdo no negdcio de equipa-
mentos para o setor de construgdo. Portanto, essa operagao
condiz perfeitamente com nossa estratégia de crescimento”,
enfatiza Felipe Cavalieri, um dos sécios da BMC.

BHM investe em nova unidade

A BHM Equipamentos, distribuidora da marca
LiuGong em 11 estados de quatro regides brasi-
leiros, anunciou investimentos de R$ 1 milhdo
na montagem de uma central de atendimento,
em Belo Horizonte (MG), que funcionara 24 ho-
ras por dia e sete dias por semana para atender
as demandas dos clientes. Considerada a maior
concessiondria da fabricante chinesa na Améri-
ca Latina e uma das maiores do mundo, a empre-
sa espera aumentar em 20% seu ritmo de cresci-
mento com a inauguracdo da nova unidade.

Camex reduz imposto de imporiacao
para guindastes

Até o dia 31 de dezembro, alguns equipamentos para
construgdo, como plataformas aéreas de trabalho, guin-
dastes telescdpicos sobre rodas e outros, terdo a aliquota
do Imposto de Importacao (Il) reduzida para 2%. A redugdo
do imposto foi estabelecida por uma resolugdo da Camara
de Comércio Exterior (Camex), 6rgdo do Ministério do De-
senvolvimento, que beneficiou uma lista de 90 produtos de
bens de capital, de informética e telecomunicagao.

Na drea de equipamentos, além dos modelos para eleva-
cdo de cargas e pessoas, a resolucdo se estende também a
importagao de maquinas para movimentagdo portudria, 0s
“reach stackers”. Atualmente, quase quatro mil produtos
sdo beneficiados pelo chamado ex-tarifario, regime que re-
adequa temporariamente a tarifa externa comum de itens
sem produgdo nacional e vinculados a investimentos pro-
dutivos no pafs.

DEZ/JAN 2012



Snorkel reforca atuacio na América Latina

Apés ingressar no mercado brasileiro, por meio de um contrato de
distribuicao com a Comingesoll, a fabricante de plataformas aéreas
de trabalho Snorkel se prepara para expandir a atuagdo no Brasil e de-
mais paises da América Latina. Para isto, a empresa norteamericana
nomeou o executivo Mike Falcon como gerente de vendas exclusivo
para a regiao.

Com 25 anos de experiéncia no setor, Falcon sera responsavel por
estabelecer uma estratégia de crescimento no mercado latinoame-
ricano a partir do desenvolvimento de distribuidores e do apoio aos
ja existentes. “Esta é uma terra de oportunidades e ja contamos com
excelentes parceiros em alguns territérios importantes”, disse ele. A
Snorkel produz uma ampla linha de plataformas elevatérias para os
setores de construgdo e industrial, contando com mais de 30 modelos
para operagoes entre 2 a 38 m de altura.

No caso da Comingersoll, que distribui os equipamentos da
marca no Brasil, a expansao dos negécios passa por um foco maior
nessa linha de produtos. Por esse motivo, a distribuidora acaba de
criar uma subsidiaria, a Movimenttar Equipamentos Industriais,
que vai se dedicar exclusivamente ao segmento de movimentagao
de cargas.

“0 grupo fundou a nova empresa para atender as necessidades
crescentes desse mercado, pois 0 objetivo é oferecer uma boa solu-
¢ao aos clientes para, em breve, nos tornarmos a melhor opgdo no

segmento de movimentagdo de materiais”, afirma Marcos Sampaio,
diretor-geral da Movimentar. Nessa area, a empresa também distribui
as empilhadeiras da coreana Doosan, marca da qual detém ainda a
representagdo das escavadeiras hidraulicas e pas carregadeiras.

Randon lanca nova versao da retro RD406

Oferecida em versoes 4x2 ou 4x4, com motor aspirado (84 hp de
poténcia) ou turbo (113 hp), a retroescavadeira RD 406 Advanced foi
apresentada pela Randon ao mercado como um equipamento ade-
quado para obras de infraestrutura e construgao pesada. Para isto,
ele incorporou 20 modificagdes em relagdo ao modelo anterior, como
um novo design, alteracdes na cabine, na trava da lanca, sistema
hidraulico, estabilizador e novos pontos de tomadas de pressao.

0 teto externo ganhou design arrojado e maior resisténcia ao des-
gaste. As mudangas na cabine, por sua vez, visam a maior seguranca
e comodidade na operagdo com o novo sistema de
faréis e luzes de posicdo e freio em LED. O sistema
de trava de langa foi desenvolvido para propor-
cionar facilidade a manutengdo e menor nivel

de ruido durante o deslocamento da maquina. No sistema hidraulico,
o destaque fica para o filtro incorporado ao tanque, de forma a facili-
tar o acesso para manutencdes e a melhor difusao do fluido.
Segundo o fabricante, a facilidade de manutencdo é uma das
caracteristicas do novo modelo, viabilizando sua aplicagao em tra-
balhos severos no canteiro de obras. Os novos cilindros estabilizado-
res, por exemplo, garantem maior controle dos movimentos do equi-
pamento e menor desgaste dos componentes. Desde que ingressou
no segmento de retroescavadeiras, em 2002, a Randon contabiliza a
venda de 3.200 unidades no mercado.

I 7
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Empresa italiana adquire a Takarada

\g Em uma negociacdo da ordem de R$ 29 milhdes, o
N grupo italiano Interpump anunciou a assinatura
;-\“ Ny de um contrato preliminar para a compra da

Takarada, localizada em Caxias do Sul (RS),
que produz tomadas de forca (PTO) e com-
ponentes oleodindmicos para a instalagao
de guindastes, cagambas e betoneiras em
chassi de caminhd@o. Fundada em 1986, a
Takarada faturou R$ 14,1 milhGes em 2010
e encerrou 2011 com uma projegao de cresci-
mento de 33%, por conta da demanda aquecida
no mercado brasileiro.

Com sua aquisicdo, a Interpump pretende incrementar as atividades no
Brasil, onde vislumbra muitas oportunidades de negécios por conta dos in-
vestimentos em infraestrutura, além das obras para a Copa do Mundo e Olim-
piadas. O grupo italiano, com sede na provincia de Reggio Emilia, conta com
21 fabricas, espalhadas pela Itélia, Estados Unidos, Alemanha, China, india
e Bulgdria, dedicadas a producdo de sistemas oleodinamicos e industriais.

Até setembro de 2011, ele acumulava receitas de 353 milhdes de euros,
registrando alta de 19% sobre o mesmo periodo do ano anterior, quando fa-
turou 424.9 milhdes de euros. Segundo a Interpump, apenas 16% da receita
se origina de negdcios na Itélia. Os demais paises europeus participam com
28%, a América do Norte com 32%, a regido do Pacifico com 5% e outros
mercados, dentre eles o Brasil, com 12%.

Pais pode ganhar indicador de investimentos

A partir de uma proposta da Confede-
racdo Nacional da Inddstria (CNI), o go-
verno federal estuda a criagdo de um in-
dicador para medir os investimentos em
infraestrutura no pais. De acordo com
José de Freitas Mascarenhas, presiden-
te do conselho de infraestrutura da CNI,
algumas estatisticas ja oferecem esses
dados, mas os estudos sao feitos por
consultorias e nao tém o grau de preci-
sao que seria possivel se o calculo fosse
feito pelo Instituto Brasileiro de Geogra-
fia e Estatistica (IBGE), abastecido por
outras bases de dados do governo. “Te-
mos enorme déficit em infraestrutura”,
ele avalia. "Daf a importancia em saber
qual o estadgio em que nos encontramos
para convencer 0 governo a elevar o in-

Locar conquista contrato de
andaimes na Reduq

Em dezembro, a Petrobras anunciou a Locar como ven-
cedora da licitagdo para locagdo de andaimes na Refinaria
Duque de Caxias (Redug), localizada no Rio de Janeiro
(RJ), atendendo a todas as suas demandas em obras in-
ternas, reformas e paradas para manutengdo. A empresa,
que precisou investir na aquisicao de novos equipamentos
para a conquista desse contrato, ficara responsavel pela
montagem e desmontagem dos andaimes, bem como toda
a assessoria técnica durante o servigo.

Especializada em transportes especiais e movimentagao
de cargas, tanto horizontais como verticais, a Locar afirma
que esse contrato representa 0 maior negécio para locagdo
de andaimes em refinarias no Brasil. Pelas suas projecoes,
ele contribuira para expandir a atuagdo da empresa nesse
segmento em 35% ao longo de 2012. Os andaimes forne-
cidos serao tanto os tradicionais, com tubos e bragadeiras,
quanto os de encaixe rapido multidirecional.

Os trabalhos de montagem na Reduq comegaram ain-
da no final de 2011. Para isto, a Locar contratou 50 pro-
fissionais para atuar diariamente durante os trés anos de
vigéncia do contrato. Mas ela avalia que a equipe pode ser
ampliada a qualquer momento para atender os picos de
parada da refinaria, chegando a até 80 pessoas.

vestimento, que é baixo.”

Uma das poucas estatisticas dispo-
niveis sobre o assunto no pais é a da
Associagao Brasileira da Infraestrutura
e Industrias de Base (Abdib). O dado de
2010, o mais recente, aponta para in-
vestimentos totais de R$ 146,5 bilhdes,

o mais alto desde 2003. Segundo célcu-
los da entidade, a expectativa de inves-
timentos entre 2011 e 2015 seria de R$
922 bilhdes. A Sobratema, por sua vez,
estima que o pais receberd o aporte de
R$ 1,48 trilhdo em 12.265 projetos no pe-
riodo entre 2011 e 2016.

Atualmente, técnicos do IBGE e dos
Ministérios do Planejamento e da Fazen-
da discutem ajustes a proposta da CNI.
Os debates estdo em estégio inicial e
serdo necessarios alguns anos até que
o0 novo indicador esteja plenamente de-
senvolvido.
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Volvo completa 10 anos produzindo motores no Brasil
Ao completar dez anos de atuagao no pais, a divisdo Powertrain da Volvo et
comemorou a inauguragdo de uma nova unidade industrial para a produgdo |
de motores e caixas de transmissao automatizadas que equipam 0s cami-
nhdes e onibus da marca. “Ao fabricar esses componentes aqui no Brasil, ge-
ramos empregos no pafs e agilizamos o processo de montagem dos nossos
produtos”, afirma Nilton Roeder, diretor da Volvo Powertrain Latin America.

Orgado em R$ 25 milhes, o projeto permitiu que as caixas auto-
matizadas |-Shift — presentes na maioria dos caminhdes pesados da
Volvo destinados a aplicacdes severas fora de estrada — comegassem
a ser produzidos no complexo industrial de Curitiba (PR). Com isso,
a operagao da empresa no pafs se torna a primeira fora da Suécia a
contar com essa linha de produgdo. Além da fabricacdo desse compo-
nente, a nova unidade é a responsavel pelos motores de 11 litros que
ja estdo equipando os extrapesados da marca.

A trajetéria da Volvo Powertrain no Brasil iniciou com uma fabrica de mo-
tores, que ja contava com o mérito de ser a Unica da marca fora da Suécia.
Ha dez anos, a divisdo foi constituida nos moldes atuais, mas era vinculada
a Suécia. Atualmente, a unidade é independente e atua como um player
mundial. “Desenvolvemos projetos com outros centros de desenvolvimento
de produto da Volvo Powertain no mundo. Nossa equipe passou de 15 para
aproximadamente 100 profissionais”, diz Denis Holzmann, responsavel pela
area de desenvolvimento de produto.

John Deere ingressa no mercado de construcao

Conhecida no Brasil por sua linha de maqui-
nas agricolas, como tratores de rodas e colhei-
tadeiras, a John Deere anunciou investimentos
de US$ 180 milhdes para a instalagdo de duas
fabricas de equipamentos para construgdo em
Indaiatuba (SP). Uma dessas unidades vai se
destinar a fabricacdo de retroescavadeiras e
pas carregadeiras, enquanto a outra produzira
escavadeiras hidraulicas, reproduzindo no Bra-
sil a joint-venture que a fabricante j& mantém
nos Estados Unidos com a Hitachi para atua-
¢ao nesse segmento de produto.

Dos investimentos anunciados,
US$ 124 milhdes correspondem a
aportes diretos da Deere € o res-
tante corresponde a parcela da
Hitachi na fabrica de escavadeiras.

As duas fabricas devem iniciar as
operagdes emZ2013, mas ainda
este ano a Deere pretende ingres-
sar no mercado brasileiro com a
importacao de alguns de seus mo-
delos. “Vamas enfocar basicamen-
te cinco modelos de escavadeiras,
cinco de carregadeiras e dois de
retroescavadeiras”, afirma Emilio
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Sabetta, responsével pela érea florestal da
empresa.

Segundo ele, essa linha fabricada no Brasil
sera complementada com outros modelos im-
portados da matriz, como tratores de esteiras e
motoniveladoras. “Estamos estruturandoarede
de distribuidores para disponibilizar aos clien-
tes brasileiros 0 mesmo padrao de qualidade no

atendimento pés-venda que oferecemos em
nossa linha agricola”, enfatiza Sabetta.

Ele destaca que a vinda da fabricante norte-
americana é motivada pela forte demanda do
mercado brasileiro por equipamentos de qua-
lidade e com suporte em pegas e assisténcia
técnica. Apesar de pouco conhecida nos can-
teiros de obras do pais, a marca € centendria e

figura entre as mais tradicionais do
setor na América do Norte.
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| Fundado em 2002, o Grupo Auxter ndo
W para de crescer:

-530 10 unidades no Estado de %30 Paulo;

-Mais de 100 veiculos na sua frota;

-Mais de 1.750 maquinas e
equipamentos vendidos somente

em 2011, destes, 1.430 novos;

-Mais de 11.000 maquinas e
equipamentos entre novos e usados,
vendidos em todo o Brasil nos
ultimos 10 anos.

Cliente Satisfeito @ Sucesso Garantido.
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JCB, & boa assisténcia técnica e a qualidade do pos-venda,”
Maric Humberto Margues

Diretor de Equipamentos e Suprimentos
da Andrade Gutierrez
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Como o ritmo das obras relacionadas a
Copa do Mundo de 2014 foi muito lento este
ano, as construtoras e fabricantes de equi-
pamentos se preparam para uma acelera-
¢do na execucdo desses projetos em 2012.
Para cumprir o cronograma das obras dos
estadios que receberdo 0s jogos, estima-se
que quase mil equipamentos estejam em
operagao nessas 12 arenas em implantagao
ou modernizagdo, como guindastes méveis,
escavadeiras hidraulicas, britadores, retro-
escavadeiras, carregadeiras, bombas de
concreto e caminhdes, entre outros.

A medida que os empreendimentos sairem
da fase de terraplenagem e fundagdes para a
montagem das estruturas superiores dos es-
tadios, o perfil de maquindrio devera migrar
para modelos dedicados a movimentagdo de
cargas e de operdrios, como as gruas e as
plataformas elevatorias de trabalho.

Muitos estadios deverdo estar prontos
um ano antes do Mundial, para a disputa
da Copa das Confederacdes. E o caso da
Arena Pantanal, em Cuiaba (MT), que de-
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0btas pata a l,‘opa lmpulsmmm a demanda
de guindastes e plataformas elevatorias

vera usar mais onze guindastes até o fim
das obras. O empreendimento ja utilizou
61 equipamentos e atualmente mobiliza
25. Mas até sua conclusdo, esse nimero
subira para 39 unidades.

Na reforma do Casteldo, em Fortaleza (CE),
duas grandes gruas devem chegar nos proxi-
mos meses para a instalagdo da cobertura do
estadio. Para a instalacdo elétrica, até mar-
¢o 0 uso de plataformas aéreas de trabalho
devera dobrar, saltando de seis para 12 uni-
dades. Em Belo Horizonte (MG), por sua vez,
a reforma do estadio do Mineirao passara a
contar com quatro gruas, na faixa entre 40 e
53 m de altura e alcance de até 75 m. Ja a
Arena Pernambuco, em Recife (PE), vai rece-
ber mais dois guindastes até abril.

0 rol de obras que deverdo demandar
equipamentos de movimentagao de cargas
inclui ainda a arena Beira-Rio, em Porto
Alegre (RS), e o estadio do Corinthians, em
Sdo Paulo, entre outros empreendimentos
que ainda ndo avangaram para a etapa de
montagem das estruturas.

ESPACO SOBRATEMA

A Sobratema jé comega o ano traba-
Ihando forte na feira mais importante do
setor na América Latina, a M&T Expo
2012, que acontecera no periodo de 29
de maio a 02 de junho de 2012, e esta
totalmente comercializada. A expectati-
va da Sobratema é que o evento atraia
um publico da ordem de 45 mil pessoas,
numa érea de 61 mil m2, o que represen-
tara um aumento de 10% em relagdo a
edicdo anterior.

Para ampliar os canais de comunica-
¢ao com o mercado, levando informa-
¢Oes sobre o0s setores de construgao e
mineragdo, a Sobratema langou o CHN —
Construgdo Hoje Noticias. O novo canal
de informacao, disponivel no YouTube
e no Portal Sobratema, apresenta noti-
cias, matérias e entrevistas exclusivas,
através de boletins diarios e programas
quinzenais.

Para mais informagoes acesse:
www.youtube.com/CONSTRUCAOHOJE

Com o objetivo de levar informagdes
do mercado para o setor de construgdo,
mineracao e infraestrutura, a Sobratema
lanca o Programa Inteligéncia de Mer-
cado, englobando o “Estudo Sobratema
do Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construgdo” e as pesquisas “Frota
Brasil em Atividade” e “Principais Inves-
timentos em Infraestrutura no Brasil até
2016", esta Ultima ja disponivel para
vendas.

Sede So-

e 13 a 17 — Curso de Rigger —
bratema

® 27 a 28 — Curso de Gestdo de Frotas —
Médulo | — Sede Sobratema

Acesse 0 nosso site:
www.sobratema.org.br
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:restes a concluir um ambicioso
I projeto de expansdo, com au-
mento de 80% da capacidade
instalada de sua fabrica, a Cimento Itam-
bé comeca a desatar os nds em todo o
processo produtivo, desde a mina de cal-
cario até o forno de clinquer e os silos
de armazenamento final, para atingir a
producdo de 2,8 milhdes t/ano de cimen-
to. Localizada em Balsa Nova, na Regido
Metropolitana de Curitiba, sua fabrica
comega a operar com uma nova linha
de producdo, a partir de marco, e para
atender a demanda, a linha de britagem
devera ter sua capacidade triplicada.

A expansdo da britagem, por sua vez,
exigird uma reestruturacao da operacao
de lavra e transporte de calcario, a prin-
cipal matéria prima do cimento, com im-
pacto na operacao da mina da empresa,
que fica localizada em Campo Largo, a
22 km da fabrica. “"Toda essa mudanca
exige otimizacdo da operacdo dos equi-
pamentos méveis em campo”, afirma o
gerente de Mineracdo da Itambé, Os-
valdo Lameiras Claus. De acordo com
ele, a empresa ja trabalha proxima da
capacidade instalada, que no caso dos
britadores é de 540 t/h. Diariamente, a
mina produz cerca de 7 mil t de calcario,

atendendo a demanda da fabrica e ainda
produzindo brita e areia de calcario para
as outras divisdes da Itambé.

Para dar conta desse volume, a cimen-
teira parananense tem feito mudangas
paulatinas em todas as fases de producao.
No caso do desmonte da rocha calcéria,
as duas perfuratrizes pneumaticas ROC
460, da Atlas Copco, devem ser substitui-
dos por um equipamento hidraulico. Com
isso, a operacao ganhara produtividade
ao adotar uma maquina mais atualizada,
reduzindo também as intervencbes de
manutencdo. As duas perfuratrizes pro-
duzem o material carregado na frente de
lavra por trés escavadeiras hidraulicas da
classe de 50 t de peso, equipadas com
cacamba de 3 m3: duas Volvo EC460B e
uma Caterpillar 350L.

EQUIPAMENTOS DE CARGA

Os trés equipamentos sdo auxiliados
por um pa carregadeira Caterpillar 988,
com cacamba de 6 m’. "Ela funciona
como um coringa, entrando em operacao
quando as escavadeiras tém algum tipo
de limitagdo”, explica o gerente de Mine-
racdo. A escolha das escavadeiras como
equipamentos de carga se deve a varias
razdes. O menor consumo de combustivel
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e a flexibilidade para trabalhar em espa-
cos mais reduzidos sdo alguns deles.

Como os varios tipos de produtos da
empresa exigem teores de minério dife-
renciados, a lavra é realizada em pontos
diversos da mina para a homogeneiza-
cao final — blendagem —, atendendo as
composicdes quimicas  determinadas
pelo laboratério da fabrica. Tal situacdo
requer a mobilizacdo das maquinas em
diferentes frentes de operacdo. “As trés
escavadeiras sdo mais adaptadas ao
abastecimento dos caminhdes nas fren-
tes de lavra”, avalia Claus. “ Com um sim-
ples giro, elas carregam de forma mais
rapida, ao contrario das carregadeiras,
que gastam muito tempo dando ré para
a movimentacdo.” Outra questdo impor-
tante, sequndo ele, é o menor custo ope-
racional das escavadeiras, que consomem
praticamente 50% do combustivel gasto
por uma pa carregadeira.

As escavadeiras em atividade na mina
também devem ser uniformizadas em ter-
mos de marca. As duas Volvo ganhardo a
companhia de outro modelo da mesma
marca. Por ser mais antiga, a 350 L tem
enfrentado problemas de reposicdo de
pecas, algumas delas vindas dos Estados
Unidos, com prazo de entrega entre 60




MINERACAO

e 90 dias. A aquisicdo do equipamento
deverd sequir os moldes das Ultimas ne-
gociacBes da Itambé: a assisténcia técni-
ca ficara por conta da distribuidora local
da marca, que assumira sua manutencao
preventiva a cada 250 h. Claus ressalta
que essas paradas sao programadas para
um ciclo inferior a um més, pois os equi-
pamentos tém operado cerca de 370 h
mensais. “Ao adotar esse procedimento
reduzimos as intervencdes corretivas,
pois temos uma avaliacdo mais detalha-
da de cada equipamento”, ele explica.

OPCAO PELOS 8X4

O executivo destaca que a otimizagdo
do ciclo de producdo da mina se tornara
ainda maior no casamento entre as esca-
vadeiras (com 50 t de peso e cacamba de
3 m?) e o futuro perfil da frota a ser uti-
lizada no transporte de minério. Recen-
temente, a [també promoveu uma modi-
ficacdo nesse parque de equipamentos,
que é composto por nove unidades. Em

Com a britagem atual a pleno valor, usan-
do 98,5% da capacidade nominal, a mina
da Itambé opera das 7h00 as 23h00, de se-
gunda a sabado. A nova linha de britagem
tera capacidade para 1.100 toneladas/h,
0 que significa que a cimenteira triplicara
sua capacidade instalada, em funcdo de a
fabrica estimar um aumento de 80% na
produgdo de cimento a partir de marco
de 2012. O intervalo das 23h00 as 7h00
é usado para as atividades de manutencao
preventiva tanto nos equipamentos moveis,
caso dos caminhdes e escavadeiras, como
na instalacdo de britagem.
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sua configuragdo atual, a frota conta com
seis caminhdes fora-de-estrada, sendo
trés RK 430B, de 27 t, dois RK 430 M,
de 30 t, e um 769D, de 36 t. Eles sdo
complementados pelos caminhdes rodo-
vidrios FM 480, dotados de tracdo 8x4 e
36 t de capacidade de carga, que figuram
como a grande novidade na operagao.

A adocdo dos trés primeiros veiculos
rodoviarios adaptados para mineracao
marca a primeira fase de substituicdo dos
fora de estrada na mina de Campo Largo.
Até 2005, a empresa utilizava uma fro-
ta de off roads da Caterpillar, que foram
paulatinamente substituidos pelos mode-
los RK. As razdes para a mudanca foram
0 custo de aquisicdo dos equipamentos
nacionais — cerca de 50% em relacdo
aos importados — e o custo de operacao.
Segundo a Itambé, os RK consomem, em
média, 17 I/h de diesel, enquanto os fora
de estrada da fabricante norte-americana
apresentam um consumo de 28 I/h.

Com a segunda fase de substituicao,
iniciada em 2010, a novidade introduzi-
da sdo os veiculos rodoviarios adaptados
para mineracdo. Quando a mineradora
iniciou o processo de selecdo do fornece-
dor, trés marcas concorriam para atender

a operagao com caminhdes 8x4. A opcao
pelo modelo FM, da Volvo, foi motivada
pelo historico de relacionamento entre
as empresas e também pela proximidade
da fabrica, ja que o caminhdo é produ-
zido em Curitiba (PR). “Acreditamos que
teremos menos problemas com pecas de
reposicao e atendimento pds-venda”,
avalia Claus.

A padronizacdo da frota com cami-
nhdes rodovidrios também resultard em
menores custos de aquisicdo e opera-
cdo. “0s modelos RK ficaram pequenos
para nossa operacdo. A meta inicial se-
ria adotar equipamentos com capacida-
de de carga entre 36 t e 50 t, mas os
equipamentos da Caterpillar disponiveis
apresentaram valores acima da nossa
expectativa”, detalha. Segundo Claus,
os caminhdes rodovidrios de 36 t custam
um terco do valor de um fora de estrada
de 50 t, apresentando ainda um consumo
de combustivel de 15 litros/h de diesel, o
que seria também um terco do equipa-
mento off road.

Ao adotar os caminhdes rodoviérios
em sua mina, a ltambé também partici-
pou do processo de desenvolvimento da
nova cacamba, feita pela Pastre, cujos

Padronizacéo da frota envolve a troca de off roads por caminhdes 8x4
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detalhes técnicos foram validados pela
Volvo. A mudanca paulatina dos fora de
estrada para os modelos 8x4 trara ainda
0 beneficio do cambio automatico, j& que
os off roads sdo equipados com sistema
manual. O retorno dos motoristas foi
mais positivo do que a ltambé esperava.
Um dos comentarios mais comuns é de
que os esforcos para dirigir o caminhéo
rodoviario sdo menores, resultando em
menos cansaco ao final do dia.

Apesar de ainda analisar quantos
equipamentos serao necessarios para
suprir a nova linha de britagem, que tera
1.100 t/h de capacidade, Claus avalia
que mais trés caminhdes rodoviarios de
36 t seriam necessarios na primeira fase
de ampliacdo. Com o aumento de pro-
ducdo de cimento, a frota também sera
dimensionada para atender a esse incre-
mento. “Estamos exatamente planejan-
do esses passos.” De acordo com ele, a
frota deve chegar a 10 caminhdes rodo-
viarios de 36 t no prazo de cinco anos.

Isso significa que ela continuara reduzida
em numero de unidades, mas tera maior
capacidade de carga e ficar4 uniformiza-
da em termos de modelo adotado.

GANHOS COM COMUNICAGAO

Para efeito de testes, a empresa tam-
bém avaliou o uso de caminhdes rodo-
vidrios de 50 t, mas ndo os considerou
adequados a sua mina, pelo menos nesse
momento. Outro veiculo testado foi o ar-
ticulado, também considerado inadequa-
do. "Seria um equipamento muito sofis-
ticado para a nossa demanda, sem falar
no custo de aquisicdo e de operacdo”,
argumenta Claus. Caso novos testes com
equipamentos de 50 t sejam satisfatdrios
no futuro, ele destaca que seria necessa-
rio mudar também a capacidade das es-
cavadeiras. “Para caminhdes com até 40
t podemos manter 0 mesmo casamento
atual, o que é uma vantagem em termos
de dimensionamento de frota.”

Além de investir na modernizacao dos

Claus: mudancas reduzem custo de operagao
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MINERACAO

equipamentos usados na escavagdo, car-
ga e o transporte, a Iltambé aprimorou o
processo de manutencdo dessa frota. As
intervencdes preventivas sdo realizadas
pela distribuidora da marca, no caso das
maquinas da Volvo, ou pela equipe inter-
na da mineradora, nos demais modelos.
As manutencdes corretivas também ficam
sob responsabilidade da prépria Itambé.
Para isso, a troca de informacdes é cons-
tante e a empresa tem um sistema de
controle feito pelos operadores de ma-
quinas e pela area de britagem.

Com a conferéncia dos dados é possi-
vel validar se as informacdes de produ-
cdo sao coerentes. Como grande parte
das maquinas tem computadores de
bordo que armazenam informacdes de
operacao, a ltambé usa esses dados para
avaliar o desempenho dos equipamentos
e de seus operadores. “Os dados sao re-
passados com as equipes e isso influi no
aprimoramento e reciclagem da mao de
obra”, explica Claus.

O fluxo de comunicacdo tem méo du-
pla. Um exemplo concreto é a operacao
nas frentes de lavra. Anteriormente,
apenas os operadores de escavadeira
dispunham de um sistema de comuni-

cacao entre si por meio de radio. Ha
menos de um ano, todos os envolvidos
No processo ganharam acesso ao siste-
ma, o que facilita o deslocamento de
caminhdes quando ha mudanca de cava
para seu carregamento. Essa mudanca
resultou em melhor ciclo de transporte
até o britador, que atualmente é de 12

3 caminhdes fora de estrada RK 430B
2 caminhdes fora de estrada RK 430M

1 caminh&o fora de estrada 769D

3 caminhdes rodoviarios FM 480 8x4

1 pa carregadeira 988F
1 pa carregadeira 980H
1 trator de esteiras D8N
1 escavadeira hidraulica 350L

2 escavadeiras hidraulicas EC460B

1 motoniveladora 12G

1 caminhdo Cargo 1618 (pipa de 8 mil )

1 caminhdo Cargo 2425 (pipa de 15 mil I)
1 caminhdo Cargo 1722E (comboio de lubrificacdo)
2 carretas de perfuracdo ROC 460PC
1 carreta de perfuracdo ROC 601
2 compressores de ar XAHS 360
1 compressor de ar XA 350
caminhdo Cargo 815E (carroceria carga seca e guindauto)
utilitario L200 4x4
utilitario F4000 cabine dupla
utilitario Bandeirantes 4x4

minutos, incluindo o retorno do cami-
nhao até o ponto de carga na cava.

DESMONTE SECUNDARIO

Apds a britagem, que reduz a granu-
lometria do minério ao maximo de duas
polegadas, o material processado abaste-
ce dois dos trés silos de armazenamento.
Ao lado deles fica a pilha pulmao, onde
uma carregadeira 980H trabalha no car-
regamento dos 35 caminhdes rodoviarios
utilizados para o transporte entre a brita-
gem e a fabrica da Itambé, vencendo um
trajeto de cerca de 22 km. Essa frota é
terceirizada, de forma que néo faz parte
do controle da mina e sim do departa-
mento de logistica da empresa.

No caso do desmonte dos matacdes, ro-
chas com mais de 1 m?, a cimenteira adota
a terceirizacdo, contratando uma empresa
que executa o desmonte secundrio com a
utilizacdo de rompedor hidraulico acoplado
a escavadeira. Normalmente esse servico é
realizado a cada trés meses, sendo que a
empresa terceirizada demanda cerca de 150
horas — praticamente um més de operacao
— para reduzir os materiais a granulometria
adequada para envio ao britador. Como a
mina tem uma composicao bastante hetero-
génea e o material final é resultado de uma
blendagem, cada escavadeira faz a separa-
cao dos matacdes em sua frente de lavra.

Cimento Itambé: www.cimentoitambe.com.br
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MINERIA

OPERACION AFINADA EN LA

EMPRESA ITAMBE

A punto concluir un ambicioso proyecto de
expansion, con aumento del 80% de la capa-
cidad instalada de su fdbrica, la empresa Ci-
mento ltambé empieza con desatar los nodos
en todo el proceso proauctivo, desae la mina
de calcareo hasta el horno clinquer y los silos
de almacenamiento final, para llegar a la pro-
aduccion de 2,8 millones de toneladas/ario de
cemento. Ubicada en Balsa Nova, en la Region
Metropolitana de Curitiba, su fabrica empieza
con operar una nueva linea de produccion, a
partir de marzo, y para darle abasto a la de-
manda, la linea de gravilla deberd tener su
capacidad triplicada.

La expansion de la gravilla, por su vez
exigird una reestructuracion de la operacion
de labra y transporte de calcdreo, la principal
materia prima del cemento, con impacto en la
operacion de la mina de la empresa, que estd
ubicada en Campo Largo, lejos 22 km de la
fabrica. “Todo ese cambio requiere optimiza-
cion de la operacion de los equipos moviles

en el campo”, dice el gerente de Mineracion
de ltambé, Osvaldo Lameiras Claus. Segun €l,
la empresa ya trabaja cerca de la capacidad
instalada, que en el caso de los martillos neu-
maticos es de 540 t/h. Diariamente, la mina
produce alrededor de 7 mil t de calcdreo, cum-
pliendo con la demanda de la fabrica y tam-
bién produciendo gravilla y arena de calcdreo
para las otras divisiones de ltambé.

Para cumplir con ese volumen, la empre-
sa productora de cementos del estado de
Parana esta efectuando cambios paulati-
nos en todas las fases de produccion. En
el caso del desmonte de roca calcdrea, las
dos perforadoras neumaticas ROC 460, de
Atlas Copco, deben ser reemplazadas por
un equipo hidrdulico. Con eso, la operacion
ganard productividad al adoptar una ma-
quina mds actualizada, reduciendo tambien
las intervenciones de mantenimiento. Las dos
perforadoras producen el material cargado en
la frente de labra por tres excavadoras hidrau-

licas de la clase de 50 t de peso, equipadas
con cucharon de 3 m3: dos EC460B Volvo y
una 350L Caterpillar.

Como los varios tipos de productos de la
empresa requieren contenidos de mineral dli-
ferenciados, la labra es realizada en puntos
diversos de la mina para la homogenizacion
final — blenda -, cumpliendo con las composi-
ciones quimicas determinadas por el laborato-
rio de la fabrica.

Dicha situacion requiere desplazamientos
de las mdquinas entre las frentes de opera-
cion. “Las tres excavadoras son mas adapta-
aas al abastecimiento de los camiones en las
frentes de labra”, evalia Claus. “Con un simple
giro, ellas cargan de manera mas rapida, en
comparacion con los cargadores, que pierden
mucho tiempo con marcha atrds para el mo-
vimiento.” Ofra cuestion importante, segun €l,
es el menor costo operacional de las excava-
doras, que consumen prdcticamente un 50%
del combustible utilizado por un cargador.

www.astecindustries.com
www.mde.ind.br

ASTEC
A ASTEC Aggregate & Mining Industria Brasil Ltda. é a prépria esséncia do grupo
ASTEC, lideres no mercado Norte Americano com mais de 100 anos de experiéncia.
A nova planta industrial, que a tornara a fabrica mais moderna da América do Sul
para o segmento de britagem e peneiramento, estara pronta até o final de 2012.
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Uma unido de grande forca no Bre

ASTEC Aggregate & Mining Industria Brasil Ltda,
uma Joint Venture entre as empresas:

@MDE
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INDUSTRIES, INC.



MINERACAO

Foto: Jodo Thibes
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0 dimensionamento de uma frota tdo enxuta na mina de
calcario da Cimento Itambé n&o é fruto do acaso. Até 2005,
a mineradora enfrentava uma situacdo atipica, na qual a
manutencao corretiva era quase uma norma. Os veiculos
apresentavam uma média de 50% de disponibilidade, bem
distante do indice atual, superior a 90%. “Fizemos uma
mudanca cultural, na qual a manutencdo mais barata é a
manutencdo bem-feita. Também introduzimos um estrito
controle cadastral de sobressalentes e elaboramos um pla-
no de manutencao para cada maquina”, destaca o coorde-
nador de manutencdo Fabiano de Quadros.

Um exemplo de mudanca é o plano de manutencao das
escavadeiras, que prevé intervencbes preventivas a cada
250 horas de trabalho. As coletas de 6leo para andlise séo
realizadas com periodicidade de 500 horas em todos o0s
componentes. Os resultados sdo avaliados pela equipe téc-
nica da Itambé juntamente com o distribuidor da marca
do equipamento, de forma a definir as intervencdes neces-
sarias antes que os problemas aumentem e sua solugdo
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implique maior custo de manutencao.

Os cuidados com a frota de caminhdes
também seguem uma rotina. Ao comple-
tar 1.000 horas de operacdo, o veiculo se
desloca para a oficina da mineradora para
uma lavagem e manutencdo detalhada,
com a troca dos componentes necessa-
rios. Os caminhdes rodovidrios também
sdo submetidos a manutencdo preventiva
a cada 400 horas, realizada por uma em-
presa terceirizada. Os outros veiculos fora
de estrada passam pelo mesmo processo,
mas a cada 250 horas, feito pela equipe
interna da Itambé. E interessante lembrar
que os caminhdes trabalham hoje com
uma média de 280 horas mensais.

A oficina da mineradora também é uma
instalagdo enxuta, com trés baias que
acomodam até seis equipamentos. Ela

dispde de rampa para lavagem, tanque
de 6leo diesel e deposito de oleo, além
de contar com um estoque estratégico
de pecas, principalmente aquelas cuja
auséncia possa implicar a paralisacao de
um equipamento em campo.

Em relacdo aos caminhdes rodoviarios,
a ltambé deu uma atencao especial aos

MINERIA

Hanstancio & werlogio

pneus adotados. Inicialmente, a empre-
sa adquiriu pneus da Michelin especiais
para aplicacdo fora de estrada, mas atu-
almente ela realiza testes com modelos
da Pirelli, desenvolvidos especialmente
para operag0es em minera¢ao com cami-
nhdes rodoviarios. “Eles estdo testando
esses modelos em vdrias minas no Bra-
sil e somos uma delas nesse processo de
testes”, afirma o engenheiro.

Ele destaca que a empresa faz diaria-
mente uma inspec¢do visual e controle de
pressdo dos pneus. Outro fator de cuida-
do é a constante manutencdo das pistas,
ja que os caminhdes percorrem de 1,2 a
1,5 km no transporte entre a mina e o
britador. O maior risco para os pneus é
0 corte lateral, em funcdo da queda de
material da cagamba dos veiculos. Nesse
€aso, a comunicagdo atenta entre os mo-
toristas indica os locais onde se faz ne-
cessaria a imediata intervencdo da equi-
pe de apoio. O comboio de combustivel
e lubrificacdo também contribui para o
suporte a operacdo em campo, evitando
o0 deslocamento desnecessario das esca-
vadeiras e caminhdes.

| FONTES |

Cimento Itambé: www.cimentoitambe.com.br ‘

BUEN MANTENIMIENTO PERMITE UNA FLOTA BIEN DIMENSIONADA

El perfecto dimensionamiento de una flota en la mina de calcadreo de la empresa Cimento
ltambé no es fruto del acaso. Hasta 2005, la empresa minera enfrentaba una situacion atipi-
ca, en la cual el mantenimiento correctivo era casi una norma. Los vehiculos presentaban un
promedio del 50% de disponibilidad, bien lejos del indice actual, superior al 90% “Efectuamos
un cambio cultural, en el cual el mantenimiento mas barato es el mantenimiento bien hecho.
Introducimos también un estricto control del registro de repuestos y elaboramos un plan de
mantenimiento para cada maquina”, subraya el coordinador de mantenimiento Fabiano de

Quadiros.

0800 645 4005 » www.copex.com.br
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Lider mundial em tecnologia
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OBRAS AVANCAM NO ESTADIO DE

ABERTURA DA COPA

SUPERADA A FASE DE POLEMICAS, A CONSTRUGAO DA FUTURA
ARENA DO CORINTHIANS, EM SAO0 PAULO, AVANGA PARA SEDIAR 0 JOGO
INAUGURAL DA CorpA DO MunDO DE 2014




uando a bola comecar a rolar
pela Copa do Mundo de 2014,
dentro de um ano e meio, todo
o planeta estard com as atencdes voltadas
para uma arena esportiva que, neste mo-
mento, resume-se a um canteiro de obras

onde os trabalhos transcorrem em ritmo
frenético. Conhecido como Itaquerdo, o
estadio escolhido para sediar a abertura
de um dos principais eventos esportivos
do mundo, em S&o Paulo, superou a fase
de polémicas (veja quadro na pagina 26)
e comeca a ganhar forma, com o avanco
das obras de fundacéo e a execucdo da sua
parte estrutural.

Localizado junto a estagdo Itaquera do
Metrd, no extremo leste da capital paulista,
0 estadio vai ocupar um terreno de 198 mil
m2. O projeto arquitetdnico, desenvolvido
pelo escritorio CDC (Coutinho, Diegues e
Cordeiro), contempla uma arena composta
por quatro edificios, em cada lado do cam-
po de futebol, que totalizardo 189 mil m?
de area construida e véo abrigar bares, res-
taurantes, lojas, sanitarios, estacionamento
coberto, auditdrio e outras funcionalidades.

Como as duas maiores edificacdes da
arena, denominadas de prédios oeste e

Leste, sdo as que abrigardo praticamente
todas essas instalacdes de apoio — sob
as arquibancadas — elas concentram o
maior volume de estruturas, como fun-
dacdes, pilares e lajes. Por esse motivo
sua construgdo vem sendo priorizada no
cronograma da obra. “Ao todo, o projeto
contempla grande volume de fundacdes
profundas, totalizando cerca de 3.100
estacas, entre escavadas, cravadas e as
estacas raiz", explica Felipe Ferreira, en-
genheiro de producao da Odebrecht, con-
tratada para a execucao da obra.

RITMO ACELERADO

Durante a visita da M&T ao empreendi-
mento, em meados de dezembro, a obra
contava com mais de 2.100 estacas execu-
tadas, em profundidades médias de 13 m,
totalizando cerca de 20% de avanco fisico.
Mas um més ap6s essa data, a construtora ja
contabilizava a execucdo de 90% das funda-
cdes (mais de 2.700 estacas) e um avanco fi-
sico da ordem de 25% na totalidade do pro-
jeto. Nesse periodo, o nimero de operarios
no canteiro também aumentou de 700 para
1.000, devendo chegar ao total de 2.000
funciondrios no pico da obra, ainda este ano.




ITAQUERAO

A partir de janeiro, por exemplo, o pro-
jeto comecou a contar com um segundo
turno de trabalho, das 15h00 as 23h20,
que se somou a equipe que ja trabalha
das 7h30 as 18h00. “No pico das obras,
vamos contar com trés turnos”, completa
Ferreira. Ao todo, o projeto soma 900 mil
m3 de terraplenagem, uma etapa ja prati-
camente concluida.

Com a conclusdo das fundacBes, a cons-
trutora comega a realizar a montagem das
estruturas, que serdo executadas em pré-
moldados de concreto em 90% dos casos.
Para isso, a construtora comecou a produzir
antecipadamente essas pecas, estocando-
as no canteiro. O fornecimento de metade
desses pré-fabricados de concreto, entre-
tanto, ficara por conta de terceiros, ja que
0 canteiro ndo comportaria uma estrutura
para sua produgdo nos volumes e prazos
estabelecidos. Ao todo, o projeto contem-
pla o consumo de 11.682 lajes, 3.274
vigas, 1.937 degraus e 594 pilares, entre
outras pecas pré-moldadas.

Obras ja contam com dois turnos de trabalho

Estruturas serao montadas com pré-moldados de concreto

FROTA MOBILIZADA

Apesar da visibilidade do empreen-
dimento, em se tratando da arena que
vai sediar a abertura da Copa do Mun-
do de 2014, a obra ndo exige recursos
de grande monta, como nos grandes
projetos de infraestrutura. A frota de
equipamentos mobilizados no cantei-
ro, por exemplo, totaliza cerca de 75
unidades, entre bate-estacas, escava-
deiras hidraulicas, pas carregadeiras,
rolos compactadores, compressores
de ar e veiculos de apoio. “Ao todo,
contamos com 100 caminhdes para o
transporte de materiais e, quando as
atividades de montagem avangarem,

Dados do estadio

vamos operar com cinco gruas e 10
guindastes moveis”, afirma Ferreira.
Ele destaca que, como a maior par-
te do parque de equipamentos da
construtora ja estd mobilizada em
grandes projetos de infraestrutura,
como hidrelétricas, rodovias e outros,
optou-se pela locagdo na maior parte
da frota em utilizacdo na obra. "Dos
equipamentos utilizados, 0s nossos
sao apenas cinco gruas, uma bomba
de concreto e dois caminhdes guin-
dauto, sendo que todo o restante é
fornecido por terceiros”, diz Ferrei-
ra. Ele ressalta que, pelo fato de a
obra ser localizada na cidade de Sao

Investimento R$ 820 milhdes
Prédios 4 unidades
Assentos 48.000 unidades
(Camarotes 89 unidades
Estacionamento descoberto 1.620 unidades
Estacionamento coberto 929 unidades
Sanitdrios 502 unidades
Lojas sob concessao 59 unidades
Elevadores 15 unidades
Escadas rolantes 10 unidades
Auditério 1 unidade
Restaurante e Sport bar 4 unidades
Cozinha industrial 1 unidade
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Paulo, é possivel lancar mao desse
recurso diante da oferta de loca-
¢ao a custos competitivos e com
qualidade de atendimento.

Na lista de terceirizados se incluem
0s equipamentos de terraplenagem
fornecidos pela Engeterra, bem
como as perfuratrizes e bate-estacas
da Roca Fundagbes, que foi contra-
tada para a execucdo das bases da
obra. Devido a logistica de supri-
mento, uma boa parte do concreto
moldado in loco também é fornecido
por concreteiras, enquanto o supri-
mento externo de pré-moldados ficara
por conta da CPI.

ACABAMIENTO E
SUSTENTABILIDADE

Outro diferencial do empreendi-
mento é o foco na sustentabilidade.
"0 projeto contempla diversos quesi-
tos nessa area, como a eficiéncia ener-
gética e térmica, bem como a reutiliza-
¢cdo de 4guas pluviais para a lavagem
de banheiro e até mesmo a irrigacdo

Obra vai mobilizar 2.000 operarios

do gramado”, explica Ferreira. Segundo
ele, a obra foi planejada para atender os
padrdes da norma 1SO 14.001, certifica-
cd0 a qual sera submetida em breve.

O engenheiro ressalta que o acaba-
mento também serd um ponto alto do
empreendimento, contemplando a utili-
zacao de materiais nobres. Nessa area, o
destaque fica para a fachada do prédio
QOeste, que dard acesso a arena. Ela sera
toda em pele de vidro, totalizando uma

Numeros da obra

Terreno - 198.000 m”
- Area construida - 189.000 m

« Fundacoes profundas " - 3.100 unidades
«  Pilares pré-moldados - 594 unidades

«  Vigas pré-moldadas - 3.274 unidades

+  Lajes pré-moldadas - 11.682 unidades

+  Degraus pré-moldados - 1.937 unidades
«  Fachada em pele de vidro @ - 6.150 m’

«  Cobertura metalica - 32.300 m?

1. Volume de estacas pré-moldadas e estacas raiz.
2. Fachada do prédio Oeste.

AREENA NASCIDA SOB O
SIGNO DA POLEMICA

Num pais que tem o futebol como pai-
xd0 nacional, a definicdo do estadio de
abertura da Copa do Mundo ndo poderia
escapar de polémicas, principalmente se
esta arena fica localizada na maior me-
tropole desse pais, que abriga grandes
clubes que almejavam o mesmo objetivo.
A definicdo pelo futuro estadio do Corin-
thians foi o primeiro passo em direcdo
as discordias, quando a FIFA excluiu o
estadio do Morumbi, pertencente a outro
clube de futebol paulistano, porque seu
projeto de modernizagdo ndo cumpria o
caderno de encargos da entidade.

Descartado o maior estadio da cidade
das honrarias de sediar a partida inaugu-
ral da Copa, a construcao da nova arena

precisava iniciar rapidamente, mesmo
com o fato de a cidade ainda sequer ter
sido eleita, até aquele momento, para
receber a primeira partida da Copa. A
viabilizacdo da obra, orcada em R$ 820
milhdes, instaurou outro ponto de polé-
mica, ao se apoiar em uma lei de incenti-
vos fiscais, editada em julho dltimo pelo
prefeito Gilberto Kassab, de Sao Paulo.
Por essa lei, 0 empreendimento pode ter
acesso a R$ 420 milhdes em incentivos,
incluindo a isen¢do fiscal na aquisicdo de
suprimentos, por conta do estimulo eco-
ndmico que trard a regido — uma das mais
carentes da cidade, diga-se de passagem
— a0 abrigar um estadio de futebol dessas
dimensdes. Os opositores do projeto vis-

lumbram nessa iniciativa um sinal de diri-
gismo em favor do Corinthians, que sequer
tinha um estadio de futebol, para sediar a
abertura da Copa de 2014.

Os defensores do projeto, por sua vez,
destacam o papel da nova arena no de-
senvolvimento econdmico da regido. Pe-
los calculos da prefeitura de Sao Paulo,
ao sediar o jogo inaugural de um dos
maiores eventos esportivos do mundo, a
cidade devera movimentar R$ 1,5 bilhdo
em turismo, o que excede em mais de trés
vezes o valor concedido na forma de isen-
cao fiscal.

O fato é que, para um pais que se com-
prometeu a nao aplicar dinheiro publico
em obras de estadio para a Copa — que
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area de 6.150 m2, cujas esquadrias fica-
rdo apoiadas a estrutura de fechamento
por meio de insertos metalicos. O estadio
contard ainda com cobertura metélica
apoiada sobre estruturas espaciais.

0 alto nivel de acabamento também po-
derd ser observado pela qualidade dos as-
sentos, que deverdo atender aos padroes
da FIFA para eventos esportivos internacio-
nais. Nesse ponto, vale ressaltar que o pro-
jeto da arena contempla 48 mil assentos,
dos quais 800 serdo cobertos. Como a en-
tidade que regula o futebol internacional
exige um minimo de 65 mil assentos para
estadios que sediam a abertura de uma
Copa do Mundo, ele contard com 20 mil
assentos provisdrios, que serdo retirados
apos a realizacdo do evento.

LLOGISTICA DE SUPRIMENTO
Apesar da construcao do estadio do
Corinthians ser em uma regiao densa-
mente povoada, cercada por habitacdes,
por linhas de trem e Metr6 e por avenidas
com trafego intenso, o projeto ndo pa-
dece de grandes problemas de logistica.
Segundo Felipe Ferreira, engenheiro de

Fundagdes profundas: 3.100 estacas executadas

producdo da Odebrecht, os acessos ao
canteiro ndo sdo complicados, o que faci-
lita 0 suprimento da obra.

Para evitar impacto no transito da
avenida Radial Leste, um dos princi-
pais corredores viarios de Sao Paulo,
a saida e chegada de materiais ao
canteiro é feito por vias ao Sul do ter-
reno, o que transforma a rodovia dos
Trabalhadores em principal acesso a

obra. Esse planejamento é fundamen-
tal diante do volume de materiais ge-
rados pela terraplenagem, bem como
pela quantidade de caminhdes beto-
neira e de pré-moldados que deverao
chegar ao canteiro ao longo de todo
0 projeto.

Corinthians: www.corinthians.com.br
Odebrecht: www.odebrecht.com ‘

deveria se restringir apenas a obras de
acessibilidade e outros beneficios que
ficariam como legado a sociedade apos
0 evento — 0 equacionamento do projeto
da arena do Corinthians desperta muita
polémica. Os 20 mil assentos provisorios,
por exemplo, que serdo instalados para
que o projeto se enquadre ao caderno de

encargos da FIFA — minimo de 65 mil ca-
deiras para estadios de abertura da Copa
— terdo seu custo arcado pelo governo do
estado. Tudo para que a cidade ndo per-
desse a honraria de sediar tdo importante
partida de futebol.

A obra contara ainda com R$ 400 mi-
lhes em financiamento do Banco Na-

cional de Desenvolvimento Econémico
e Social (BNDES), mas o Corinthians ja
informou que seu custo serda pago com
direitos de imagem. Isto significa que a
remuneracdo da construtora sera basea-
da na exploracdo do nome da arena, uma
estratégia ja utilizada por outros projetos
de estédios de futebol.




ELEVADORES DE OBRAS

SEGURANCA IMPULSIONA
O SISTENMA DE CREMALHEIRA

Foto: Pingon

REVISAO DA NORMA
REGULAMENTADORA N2 18
(NR-18) ESTIMULA ©
CONSUMO DE ELEVADORES
POR SISTEMA DE PINHAO
E CREMALHEIRA, MAIS
SEGUROS NO TRANSPORTE
VERTICAL EM CANTEIROS
DE OBRAS

Em maio de 2011, a Norma Regula-
mentadora n° 18 (NR-18), do Ministério
do Trabalho e Emprego, sofreu modifi-
cacbes relacionadas ao transporte ver-
tical de pessoas e cargas nos canteiros
de construcdo e passou a prever mais
cuidados na operacdo de elevadores de
obras. As novas exigéncias impostas po-
tencializaram a utilizacdo de sistemas de
pinhdo e cremalheira em detrimento dos
elevadores a cabo, que ainda predomi-
nam nos canteiros do Brasil, mas cujas
modificacdes necessarias para atender
aos niveis de seguranca impostos pela
NR-18 dificultam a sua utilizacdo nas
obras e operagdes que exijam o transpor-
te vertical constante de operarios, como
em plataformas de petréleo.

As mudancas na NR-18 foram aplica-
das por meio da Portaria 224, que pas-
sou a incluir os sistemas de elevadores
de obras em varios itens de seguranca,
conforme explica Carlos Alberto Villefort,
diretor da Mecan. “Antes, esses sistemas
s6 constavam em dois itens da regula-
mentacdo. Com a mudanca, passamos a
ter uma norma mais detalhada sobre a
utilizagdo de elevadores de obras, o que,
por consequéncia, gera maior garantia
de aplicagdo dos modelos de cremalhei-
ra”, ele avalia.

Villefort explica que os elevadores
de cremalheira foram introduzidos no
mercado brasileiro ha 13 anos, mas sua
aplicacdo ainda é timida e a maior po-
pulagdo de maquinas se concentra nos
grandes centros urbanos. Em janeiro de
2010, uma reportagem publicada pela
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ELEVADORES DE OBRAS

Ancoragem do elevador: projeto deve prever as piores situagoes

M&T demonstrou que a Regido Metro-
politana de Sao Paulo (RMSP) concentra-
va entdo a maior quantidade de elevado-
res de cremalheira em operagdo no Brasil,
distribuidos entre obras de construcao
civil e industrial.

Na ocasido, cerca de 70% dos eleva-
dores de obras em operacdo na RMSP
seriam do tipo cremalheira e o restante,
a cabo. Na cidade do Rio de Janeiro, essa
proporcao foi entdo estimada em 50%
para cada tipo de tecnologia e nas demais
capitais brasileiras, assim como nas cida-
des do interior de Sdo Paulo, a propor¢ao
seria inversa, ou seja, de 30% de eleva-
dores de cremalheira e 70% de modelos
a cabo. “Nos Ultimos dois anos, porém, a
demanda pela nova tecnologia aumentou
e tivemos uma velocidade de substitui-
¢80 um pouco maior nessa area”, afirma
Villefort. Mesmo assim, ele avalia que a
frota de elevadores nas obras ainda seja
majoritariamente de modelos a cabo.

CONTROLE DE VELOCIDADE

Pelas estimativas de Carlos Adriano
Carvalho, vice-presidente da Montarte, a
quantidade de elevadores de cremalheira

vendida no Brasil em 2011 beira as mil
unidades, com previsdo de se chegar a
2,5 mil equipamentos comercializados
em 2012. Suas projecdes certamente
contemplam a influéncia das mudancas
na NR-18 sobre o consumo da nova tec-
nologia, que proporciona um nivel de
seguranca muito superior a operacao. O
sistema de freio, por exemplo, é aciona-
do toda vez que o deslocamento do ele-
vador excede em 20% a sua velocidade
nominal. Nos equipamentos da Montar-
te, 0 sistema ainda trava quando a velo-
cidade ultrapassa os 40 m/min.

Bruno Padovani Cantalice, diretor da
Rack Elevadores, explica que o risco de
velocidade excessiva nos elevadores
de cremalheira é naturalmente menor.
Isso porque, enquanto o equipamento
a cabo apresenta velocidades de des-
locamento varidveis, pois se inicia com
um determinado nimero de voltas no
tambor de enrolamento do cabo de aco
e termina com um ndmero de voltas
menor — e vice-versa — o sistema de
cremalheira tem uma engrenagem que
Ihe confere velocidade linear. Sem contar
a seguranca adicional com a frenagem
quando o equipamento se desloca acima

de 20% da velocidade nominal.

No caso da Rack, o sistema de frena-
gem é classificado por Cantalice como de
alta precisdo mecdnica, com diferencas
de décimos de milimetro, operando sem
folgas e sempre calibrado. “Hé& uma car-
caga com um cone macho em seu interior
e a distancia entre esses componentes é
de exatos 1,5 mm, de forma que se per-
mite o monitoramento da velocidade. Se
ela é ultrapassada, o cone se desloca e
engasta em um dente. Esse é o meca-
nismo de engastamento do cone macho
contra a carcaga que, auxiliado por um
sistema de mola, freia progressivamente
o elevador até para-lo, desligando o freio
motor”, ele explica.

A velocidade constante dos elevadores
cremalheira é listada pela Mecan como
uma das grandes vantagens em relagdo
os sistemas tradicionais. De acordo com
a empresa, enquanto os modelos tracio-
nados a cabo imprimem um deslocamen-
to com velocidade varidvel de 33 m/min
a 65 m/min — fazendo com que a parada
do elevador seja acionada bruscamente
quando ha a deteccdo de mudancas ex-
pressivas de velocidade — os elevadores
de cremalheira realizam um amorteci-
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mento gradual, mantendo uma velocidade
média de 35 m/min.

Para José Carlos Turetta, socio da Pin-
gon, o sistema de frenagem é a principal
tecnologia de seguranca dos elevado-
res de cremalheira. Por isso, a empresa
aposta na sua aplicacdo em redundancia.
“Nossos modelos contam com dois freios
de sequranca (paraquedas), uma especi-
ficacdo acima das exigéncias da norma,
que estipula a necessidade de somente
um sistema”, diz ele. "Avaliamos que a
obrigatoriedade de somente um freio de
seguranca incide na fabricacdo de ele-
vadores que ndo possuem uma seguran-
ca fundamental”, complementa Nicolas
Woloszyn, diretor comercial da empresa.
Segundo ele, isso também explica a di-
ferenca de prego entre os diversos siste-
mas disponibilizados no mercado.

CUIDADOS NA ANCORAGEM

Carlos Turetta, por sua vez, lembra que
as qualidades dos elevadores de crema-
lheira vao além do sistema de frenagem
e a prova disso sao os sinais latentes por
parte dos usudrios quanto a superioridade
desse tipo de equipamento, tanto no as-

Foto: Pingon

Sistema de cremalheira: seguranga
nas aceleracoes e frenagens

pecto operacional quanto no de seguranga
e confiabilidade dos trabalhadores. Esses
beneficios, todavia, sdo alcancados em
modelos que atendem padrées elevados
de seguranca, como j4 relatou o especia-
lista, e isso inclui a aplicagdo do sistema
de ancoragem.

Segundo Carlos Carvalho, da Montarte,
a ancoragem ¢é feita por uma peca fixa-
da na torre do elevador de cremalheira e
na estrutura da construcdo, por meio de
chumbadores mecanicos. “Esse dispositivo
deve ser instalado a cada 6 m ou menos,
com base numa andlise criteriosa das pro-
priedades fisicas da construcdo onde o sis-
tema sera ancorado”, diz ele.

Turetta acrescenta que essa é a Unica se-
guranga que 0 equipamento possui contra
0 tombamento de sua prépria torre. Ele ex-
plica que isso justifica a necessidade de a
ancoragem prever as piores situagfes que
possam ocorrer durante a telescopagem
da torre. “Um exemplo é a eventual falta
de energia, quando a cabine estd acima
dos elementos de torre e 0 pessoal técnico
esta dentro ou acima do elevador”, diz ele.
Como situacao adversa, ele acrescenta a
presenca de ventos com velocidade acima
de 120 km/h, ressaltando que tais condi-
cbes devem ser previstas antes da defini-
cdo da ancoragem.

A operacao eficiente dos elevadores de
cremalheira, de acordo com os especia-
listas ouvidos por esta reportagem, esta
diretamente relacionada a seguranca que
0 sistema oferece, bem como a sua utili-
zacao constante. Com a revisdo da NR-18,
alguns itens, como a cancela dos elevado-
res, passaram a ter maior relevancia nesse
contexto. No caso da Montarte, ela é ins-
talada em todos os acessos do elevador,
de tal modo que fique impedido o acesso
de pessoas ou materiais no espaco livre no
percurso até a cabine.

Sendo assim, a cancela é dotada de um
trinco que se abre do lado da cabine e ndo
libera a partida do elevador antes que esse
dispositivo esteja fechado. Além disso,
quando se abre qualquer uma das cance-
las, é acionado o limite de cancela e 0 mo-
torredutor é automaticamente desligado.

TEMPO DE MONTAGEM

As informacdes apresentadas pelos espe-
cialistas sobre os sistemas de cremalheira
ndo depbem contra os elevadores traciona-
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Mudancas na norma: maior segurancga no transporte vertical

dos a cabo, que também tém suas
qualidades. Ambos s&o produtivos
desde que montados e operados cor-
retamente e submetidos a um bom
programa de manutencdo. Todavia,
as diferencas entre os sistemas ndo
estdo somente em sua concepcao ou
no sistema de frenagem. As capaci-
dades também costumam ser maiores
nos modelos de cremalheira. Enquan-
to os elevadores a cabo mais utiliza-
dos transportam um maximo de 800
kg a 1, os modelos de cremalheira
atingem capacidade entre 1,5e 2 te
ainda permitem que duas cabines se-
jam operadas numa mesma torre.

Para a Montarte, os modelos de
cremalheira ainda levam vantagem
quanto ao tempo gasto na monta-
gem, desmontagem e manutencdo.
Um estudo realizado pela empresa,
comparando essa tecnologia com

a dos elevadores a cabo, constatou
uma diferenca de 29 h em favor do
elevador de cremalheira. O teste con-
siderou modelos simples (de uma
cabine e um cabo de aco) e com 50
m de altura, constatando que a van-
tagem em relacdo aos modelos de
cremalheira aumenta proporcional-
mente a altura do equipamento.

Quando se estabelece compa-
racdo entre um modelo com dois
cabos de aco e um elevador de cre-
malheira com duas cabines, ambos
com altura de 150 m, a diferenca
em favor desse ultimo chega a 263
h gastas com montagem, desmonta-
gem e manutencao.

| FONTES |
Mecan: www.mecan.com.br
Ministério do Trabalho e Emprego: www.mte.gov.br
Montarte: www.montarte.com.br
Pingon: www.pingon.com.br
Rack Elevadores: www.rackelevadores.com.br

Foto: Mecan
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IMPULSA EL SISTEMA

SEGURIDAD
DE CREMALLERA

En mayo de 2011, la Norma Reglamenta-
ria n° 18 (NR-18) del Ministerio de Trabajo y
Empleo pasé por modificaciones relacionadas
al transporte vertical de personas y cargas
en los sitios de construccion y paso a prever
mads cuidados en la operacion de elevadores
de obras. Las nuevas exigencias impuestas
han potencializado la utilizacion de sistemas
de pifion y cremallera en detrimento de los
elevadores por cable, que todavia predominan
en los sitios de trabajo de Brasil, pero cuyas
modificaciones necesarias para cumplir con
los niveles de seguridad impuestos por la NR-
18 dificultan su utilizacion en las obras y ope-
raciones que requieran el transporte vertical
constante de trabajadores, como en platafor-
mas de petroleo.

Los cambios en NR-18 fueron aplicados por
medio de la Portaria 224, que ahora incluye
los sistemas de elevadores de obras en va-
rios puntos de seguridad, como explica Carlos
Alberto Villefort, director de Mecan. “Antes,
eses sistemas constaban en solamente dos
puntos de la reglamentacion. Con el cambio,
pasamos con tener una norma mas detallada
sobre la utilizacion de elevadores de obras, lo
que, por consecuencia, genera mayor garantia
de aplicacion de los modelos de cremallera”,
evalla.

Villefort explica que los elevadores de cre-
mallera fueron introducidos en el mercado
brasilefio hace 13 aiios, pero su aplicacion es
todavia timida y la mayor poblacion de maqui-
nas se concentra en los grandes centros ur-
banos. En enero de 2010, un reportaje publi-
cado por M&T ha demostrado que la Region
Metropolitana de Sao Paulo (RMSP) concen-
traba por aquél entonces la mayor cantidad
de elevadores de cremallera en operacion en
Brasil, distribuidos entre obras de construc-
cion civil e industrial,

Segun las estimativas de Carlos Adriano
Carvalho, vice-presidente de Montarte, la
cantiadad de elevadores de cremallera vendida
en Brasil en 2011 se acerca de las mil unida-
des, con prevision de llegar a 2,5 mil equipos
comercializados en 2012. Sus proyecciones
por cierto contemplan la influencia de los
cambios en la NR-18 sobre el consumo de la
nueva tecnologia, que proporciona un nivel de
seguridad muy superior para la operacion.

DEZ/JAN-2012
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ELEVADORES DE OBRAS

0O QUE MUDOU NA

NR-18

VEJA ALGUNS PROCEDIMENTOS E CUIDADOS COM A OPERAGAO DE
ELEVADORES DE OBRAS QUE AMPLIARAM A SEGURANGCA NOS CANTEIROS

Com a publicacdo da Portaria 224,
em maio de 2011, a Norma Regulamen-
tadora n® 18 (NR-18) passou a contem-
plar diversos procedimentos e cuidados
na operacao de elevadores em canteiros
de obras, de forma a proporcionar maior
seguranca ao transporte vertical de pes-
soas e cargas. Entre as determinacOes
estd a obrigatoriedade de que o opera-
dor do equipamento tenha ensino fun-
damental completo e receba treinamen-
to para a atividade, com carga minima

de 16 h, passivel de atualizacao anual.

Além disso, os elevadores tracionados a
cabo devem ter os painéis laterais, assim
como os contraventamentos, cabine, guincho
de tracdo e freio de emergéncia, identificados
de forma indelével pelo fabricante, importa-
dor ou locador. Esse tipo de equipamento,
assim como os modelos a cremalheira, pre-
cisam ainda contar com chave de partida e
bloqueio que impeca o seu acionamento por
pessoas nao autorizadas. Veja, a sequir, ou-
tras exigéncias incorporadas a norma:
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v" 0s eixos do carretel e do redutor dos
elevadores tracionados a cabo devem ser
identificados de maneira a permitir sua ras-
treabilidade.

v" Quando o local de lancamento de concre-
to ndo for visivel pelo operador do equipa-
mento de transporte ou da bomba de concre-
to, deve-se utilizar um sistema de sinalizacdo,
s0Noro ou visual, e, se isso ndo for possivel,
é indicado o uso de telefone ou radio para a
comunicagdo durante o transporte.




v" No transporte e descarga de materiais e cargas
em geral, é proibida a circulagdo ou permanén-
cia de pessoas sob a 4rea de movimentacéo, que
deve ser sinalizada e isolada.

v" Os quinchos de coluna ou similar (tipo “Ve-
lox") devem ser providos de dispositivo proprio
para fixacdo.

v" 0 tambor do guincho de coluna deve estar
nivelado para garantir o enrolamento adequado
do cabo.

v" A distancia entre a roldana livre e 0 tambor do
guincho do elevador tracionado a cabo deve estar
compreendida entre 2,5m e 3,0 m, de eixo a eixo.
v Deve ser instalada uma protecdo resistente,
desde a roldana livre até o tambor do guincho,
de forma a evitar o contato acidental com suas
partes, e deve-se isolar a area com anteparos
rigidos, de modo a impedir a circulagdo de tra-
balhadores.

v 0 guincho do elevador deve ser dotado de
chave de partida e blogueio que impega o seu
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ELEVADORES DE OBRAS

acionamento por pessoa nao autoriza- 0s esforos solicitantes originados pelas
da. rampas deverao ser considerados no di-
v" Os elevadores de cacamba devem ser mensionamento e especificacdo da torre
utilizados apenas para o transporte de do elevador.

material a granel. v" A base para instalagdo do guincho,
v £ proibido o transporte de pessoas do suporte da roldana livre e da torre
por equipamento de guindar ndo proje- dos elevadores tracionados a cabo deve
tado para esse fim. ser de concreto, nivelada, rigida e dimen-
v" As torres dos elevadores devem ser sionada por profissional legalmente ha-
montadas de maneira que a distancia bilitado, de modo a suportar as cargas a
entre a face da cabina e a face da edifi- que estara sujeita.

cagdo seja de, no maximo, 60 cm.
| FO ii_
Ministério do Trabalho e Emprego: www.mte.gov.br

ELEVADORIEES

DE OBRAS

Lo que cambié en la NR-18

Con la publicacion de la Portaria
224, en mayo de 2011, la Norma
Reglamentaria n° 18 (NR-18) paso a
contemplar diversos procedimientos
y cuidados en la operacion de eleva-
dores en sitios de trabajo, para pro-
porcionar mayor seguridad al trans-

v Para distancias maiores, as cargas e porte vertical de personas y cargas.

OUTROS CUIDADOS
PREVISTOS NA NORMA

Todos os trabalhadores devem uti-

lizar cinto de seguranca tipo para-

quedista, ligado a um cabo guia fi-

xado em estrutura independente do

equipamento, salvo em situacdes

especiais tecnicamente compro-

vadas por profissional legalmente

habilitado.

A capacidade de carga minima no

piso de trabalho deve ser de 150 kg.

As extensdes telescopicas, quando utilizadas, devem oferecer a mesma resistén-
cia do piso da plataforma.

A drea sob a plataforma de trabalho deve ser devidamente sinalizada e delimita-
da, sendo proibida a circulacdo de trabalhadores dentro daquele espaco.

No percurso vertical da plataforma ndo pode haver interferéncias que possam
obstruir o seu livre deslocamento.

Em caso de pane elétrica, 0 equipamento deve possuir dispositivos mecanicos de
emergéncia que mantenham a plataforma parada, permitindo o alivio manual
por parte do operador para descida segura.

0 ultimo elemento superior da torre deve ser cego, nao podendo possuir engre-
nagens de cremalheira, para garantir que os roletes permanecam em contato
com as guias.

0 espacamento entre as ancoragens ou entroncamentos deve obedecer as espe-
cificagdes do fabricante e estar indicado no projeto.

A ancoragem da torre é obrigatdria para alturas superiores a 9 m.

A utilizacdo das plataformas sem ancoragem ou estroncamento deve sequir rigo-
rosamente as condi¢des de cada modelo e indicadas pelo fabricante.

No caso de utilizagdo de plataforma com chassi movel, este deve ficar devida-
mente nivelado, patolado ou travado no inicio de montagem das torres verticais
de sustentacdo da plataforma, permanecendo dessa forma durante seu uso e
desmontagem.

Os guarda-corpos devem observar as especificacdes do fabricante, inclusive nas
extensdes telescopicas, ndo sendo permitido o uso de cordas, cabos, correntes ou
qualquer outro material flexivel.

0 equipamento, quando fora de servico, deve ficar no nivel da base, desligado e
protegido contra acionamento ndo autorizado.

Entre las determinaciones esta la
obligatoriedad de que el operador
del equipo tenga ensenanza funda-
mental completa y reciba entrena-
miento para la actividad, con carga
minima de 16 horas, pasible de ac-
tualizacion anual.

Ademds, los elevadores con trac-
cion por cables deben tener los pa-
neles laterales, asi como proteccio-
nes contra fuertes vientos, cabina,
grua de traccion y freno de emergen-
cla, identificados de manera indeleble
por el fabricante, importador o la em-
presa de alquiler. Ese tipo de equipo,
asi como los modelos por cremallera,
necesita también contar con llave de
arranque y bloqueo que impida su ac-
cionamiento por personas no autoriza-
das. Véase a sequir, otras exigencias
incorporadas a la norma:

Los ejes de la grua y del reductor
de los elevadores con traccion por
cable deben ser identificados de ma-
nera con permitir su rastreabilidad.

En el transporte y descarga de
materiales y cargas en general, es
prohibida la circulacion o perma-
nencia de personas bajo el drea de
movimiento, que debe ser sefalizada
y aislada.

La grua del elevador debe ser do-
tada de llave de arranque y bloqueo
que impida su operacion por persona
no autorizada.

Los elevadores de cucharon de-
ben ser utilizados solamente para el
transporte de material a granel.

El tambor de la grua de columna
debe estar nivelado para garantizar
el enrollamiento adecuado del cable.

DEZ/JAN-2012



JCB, tecnologia inglesa fabricada no Brasil.
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TRANSMISSAO
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_-IVIAS_ AUTOMATIZADOS
CONQUISTAM O MERCADOQO

Foto: lveco

FORA DE ESTRADA

Ao ELIMINAR AS

IMPERICIAS DO OPERADOR,
CUSTOS DE MANUTENGAO E CONSUMO DE COMBUSTIVEL,

AS CAIXAS AUTOMATIZADAS REDUZEM
TRANSFORMANDO-SE EM PADRAO

NOS MODELOS EXTRAPESADOS DE ALGUMAS MARCAS

A Nacional Minérios S.A. (Namisa), em-
presa do grupo CSN dedicada a produgéo
de minério de ferro, opera 45 caminhdes
8x4 da Iveco com caixa de transmissdo au-
tomatizada desde dezembro de 2010. Os
veiculos, que sdo utilizados no transporte de
minério em uma mina localizada na cidade
de Congonhas, no Quadrilatero Ferrifero de
Minas Gerais, representam a primeira ex-
periéncia da montadora com esse tipo de
transmissao na linha extrapesada.

Apesar de ndo apresentar nimeros con-
solidados, a Ilveco avalia que a tecnologia
proporcionou redugdo de custos a Namisa
e que pode contribuir para a maior eficién-

cia em operaces severas. A expectativa da
montadora é partilhada por outros fabri-
cantes com forte atuacdo no segmento fora
de estrada, como a Mercedes-Benz, Scania
e Volvo. Em consenso, eles reconhecem o
avanco na utilizacdo de sistemas de trans-
missao automaticos e automatizados no
mercado brasileiro, mas a maioria das mon-
tadoras ainda vislumbra algumas barreiras
a serem vencidas para a popularizacdo da
tecnologia.

A Volvo foge a regra ao declarar que
80% dos seus caminhdes ja saem de fabri-
ca equipados com o sistema de transmissao
automatizada da marca, o I-Shift. Sequndo

Alaro Menoncin, gerente de engenharia
de vendas da fabricante no Brasil, a caixa
inteligente — como ele denomina essa so-
lugdo — j& tem larga utilizacdo em opera-
cOes caracterizadas por paradas e partidas
frequentes, chamadas de stop and go. “Na
mineracao, por exemplo, onde as trocas de
marcha sdo frequentes, a utilizacdo desses
sistemas cresceu entre frotistas que buscam
maior durabilidade para os componentes do
caminh&o e menor consumo de combusti-
vel”, ele afirma.

RESISTENCIA DOS USUARIOS
Mesmo assim, Menoncin ressalta
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TRANSMISSAO

que a maioria das aplicacdes com caixa
inteligente se concentra em operagdes
de transporte rodoviario devido a uma
desconfianca nos segmentos fora de
estrada quanto as vantagens da tecno-
logia. "0 sistema automatizado é mais
durdvel, requer menos troca de pe-
cas e proporciona maior economia de
combustivel, o que ndo justifica essa
desconfianca”, diz ele. "Além disso, o
I-Shift permite que o motorista realize
a troca de marchas manualmente em
determinadas operagbes, como ram-
pas superiores a 15% de inclinacao,
onde sua experiéncia operacional pode
contribuir para melhores passagens de
marcha e a utilizacdo do freio motor”,
complementa o especialista.

Com base nesse cenario, o especialis-
ta da Volvo acredita que em dois ou trés
anos, perto de 100% dos caminhdes ro-
dovidrios da marca ja sairdo de fabrica
com caixa automatizada. Nos modelos
destinados a operagdes fora de estrada,
Menoncin avalia que esse periodo se es-
tenderd para quatro ou cinco anos, mas
(ue 0 avango é inevitavel.

Para a Iveco, que comecou a adotar
recentemente a transmissao automati-
zada em modelos extrapesados, a po-
pularizacdo das caixas automatizadas
em operacbes off road depende de
se vencer preconceitos estabelecidos
entre alguns frotistas do  segmen-
to. “Entre esses usuarios, existe uma
avaliacdo erronea de que os sistemas
automaticos e automatizados sdo mais
sensiveis quando comparados ao ma-

Foto: Mercedes-Benz

nual. Notamos também uma postura
cautelosa nesse setor, uma vez que 0S
clientes acreditam que as tecnologias
necessitam ser testadas exaustivamen-
te antes de serem aplicadas em suas
frotas”, diz Marcelo Bouhid, gerente
de marketing da Iveco no Brasil.

Ele diz compreender essa cautela por
parte dos usuarios, uma vez que ope-
racoes de alta produtividade nao po-
dem prescindir de um veiculo parado
por falha mecénica. Mas ressalta que
a transmissao automatizada ndo pode
ser classificada como um item de risco
a operagao devido a evolugdo tecnolé-
gica incorporada.

ECONOMIA DE COMBUSTIVEL

A Scania também aposta na maior
utilizacdo de sistemas automatizados
nos seus caminhdes comercializados
no Brasil. Como admitiu Roberto Leon-
cini, diretor geral da empresa no pals,
durante a prévia dos lancamentos da

Transmissao I-Shift: presente na maioria dos pesados da Volvo

Foto: Volvo

marca na Fenatran, a montadora vai
intensificar as atencdes para essa tec-
nologia, com o objetivo de recuperar
o tempo perdido na Ultima década,
quando os holofotes ndo foram devi-
damente voltados para as transmissoes
automatizadas. Para isso, a empresa
apresentou a nova versao da tecnolo-
gia Opticruise (caixa automatizada),
sem o pedal de embreagem, o que,
sequndo a companhia, diminui ainda
mais o desgaste do conjunto e o con-
sumo de combustivel.

“Atualmente, entre 15% e 20% da
nossa producdo sai de fabrica com
transmissdo automatica ou automa-
tizada, mas, para os segmentos de
mineracao e construgdo pesada, prati-
camente todos 0s nossos veiculos séo
fornecidos com caixa automatizada”,
diz Marcel Prado, gerente de pré-venda
da Scania. Segundo ele, a tecnologia
ganhou popularidade nesse segmento
nos Ultimos anos e hoje nao ha qual-
quer entrave que impeca a sua utiliza-
cao, ainda mais com os resultados ja
comprovados pelos clientes em campo
quanto a reducao no consumo de com-
bustivel e a menor fadiga do motorista.

Claudio Gasparetti, gerente de marke-
ting de caminhdes da Mercedes-Benz,
compartilha da opinido de Prado e ava-
lia que, além de inexistir qualquer entra-
ve de custo ou de mercado que emperre
0 avanco desses sistemas no Brasil, eles
foram bem aceitos pelos frotistas em
funcdo dos beneficios que oferecem. "0
consumo de combustivel nos nossos ca-
minhdes equipados com caixa automa-
tizada diminui de 3% a 6%."
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DURABILIDADE DAS PIECAS

Ele ressalta ainda que os componen-
tes do trem de forca — eixo traseiro,
cambio, embreagem — apresentam me-
nor desgaste e podem durar o dobro
de tempo em comparagdo com as pe-
cas utilizadas na transmissdo manual
de um caminhdo submetido a falhas de
operacdo. “Nesse caso, 0s trancos cau-
sados por troca errada de marcha, uma
situacao que nao ocorre com o sistema
automatizado, também sdo fatores de
desgaste dos componentes.”

As vantagens pontuadas por Gaspa-
retti na relacdo entre caixas automa-
tizadas e manuais ainda contemplam

TRANSMISION

uma lista na qual se inclui a dispensa
dos anéis sincronizadores no sistema.
“Essa é uma peca de desgaste que
necessita de troca regularmente e, por
isso, seu consumo é classificado como
custo de manutencao. Quando a elimi-
namos, obtemos também o beneficio
de espago, o que permite configurar
uma engrenagem maior e mais robus-
ta”, diz ele.

A nova versao do modelo Actros
4844, que A Mercedes-Benz disponi-
biliza no mercado desde 2008 para
aplicacao basculante, ja vem equipa-
da com transmissdo automatizada de
sequnda geracao, com 12 marchas e

Hanstancio & werlogio

sem pedal de embreagem. A principal
novidade da tecnologia é o sensor de
inclinacdo da via, que auxilia o sistema
na escolha da marcha mais adequada
conforme o relevo da pista. De acordo
com a montadora, o veiculo tem 48 t
de peso bruto total (PBT) e sua capa-
cidade de carga liquida chega a 37 t,
dependendo do peso do implemento,
possibilitando implementar cagamba
basculante de até 20 m3,

Iveco: www.iveco.com.br ‘

Mercedes-Benz: www.mercedes-benz.com.br ‘
Scania: www.scania.com.br ‘

Volvo: www.volvo.com.br ‘

SISTEMAS AUTOMATIZADOS CONQUISTAN EL MERCADO FUERA DE CARRETERA

Nacional Minérios S.A. (Namisa), em-
presa del grupo CSN dedicada a la pro-
duccion de mineral de hierro, opera 45
camiones 8x4 de lveco con caja de trans-
mision automatizada desde diciembre de
2010. Los vehiculos, que son utilizados
en el transporte de mineral en una mina
ubicada en la ciudad de Congonhas, en
el Cuadrildtero del Hierro de Minas Ge-
rais, representan la primera experiencia
de la montadora con ese tipo de transmi-
sion en la linea extra-pesada.

A pesar de no presentar numeros conso-
lidados, Iveco evallla que la tecnologia ha

proporcionado una reduccion de costos para
Namisa y que puede contribuir para la ma-
yor eficiencia en operaciones Severas. La ex-
pectativa de la montadora es compartida por
otros fabricantes con fuerte actuacion en el
segmento fuera de carretera, como Mercedes
Benz, Scania y Volvo. En consenso, ellos reco-
nocen el avance en la utilizacion de Sistemas
de transmision automdticos y automatizados
en el mercado brasilefio, pero la mayoria de
las montadoras todavia vislumbra unas cuan-
tas barreras de deben ser vencidas para la
popularizacion de la tecnologia.

Volvo rompe la rutina al declarar que un

80% de sus camiones ya salen de fabrica
equipados con el sistema de transmision au-
tomatizada de la marca, el -Shift. Segtin Alva-
ro Menoncin, gerente de ingenieria de ventas
ael fabricante en Brasil, la caja inteligente —
como él denomina dicha solucidn — ya tiene
larga utilizacion en operaciones caracterizacas
por paradas y arranques frecuentes, llamadas
de stop and go. “En la mineria, por ejemplo,
donde los cambios de marcha son frecuentes,
la utilizacion de eses sistemas crecio entre
propietarios de flotas quienes buscan mayor
durabilidad para los componentes del camion
y menor consumo de combustible”, dice é.

~ MACHBERT: UMA LINHA COMPLETA
- DE ACESSORIOS HIDRAULICOS

* Unidades hidrdulicas
* Tesouras para demoligdo/sucata

. * Rompedores hidrdulicos * Autobetoneiras
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* Perluratrizes hidraulicas * Dulros acessorios de escavadeira
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SIMULLADORES DE OPERACAQ

TECNOLOGIA OTIMIZA
A CAPACITACAO PROFISSIONAL

CoM 0 APOIO DE SIMULADORES QUE CRIAM UMA
REALIDADE VIRTUAL, FABRICANTES DE EQUIPAMENTOS,
DISTRIBUIDORES E ENTIDADES DE ENSINO VISLUMBRAM

MAIOR EFICIENCIA NA CAPACITAGCAO DE OPERADORES NOS
CANTEIROS DE OBRAS

Foto: Volvo

A demanda reprimida por mao de
obra especializada nos canteiros de
construcdo estd impulsionando uma
atividade até recentemente pouco
difundida no mercado brasileiro. Os
simuladores de operagdo, que eram
pouco utilizados no pais, comecam a
se popularizar devido aos beneficios
que proporcionam a capacitacdo dos
funcionarios responsaveis por con-
duzir os equipamentos no canteiro.
Varias empresas ja adotam essa tec-
nologia como aliada nos cursos de
treinamento aos operadores e a ini-
ciativa mais recente, nessa area, cou-
be a Volvo Construction Equipment.

Em sua fabrica de Curitiba (PR), a
fabricante ja conta com simuladores
para treinar os profissionais de suas
distribuidoras e até mesmo os funcio-
narios dos clientes na operacdo dos
equipamentos da marca. Seqgundo Ro-
mulo Wolf Pereira, da area de suporte
ao cliente da Oryx Simulations, que
desenvolveu os equipamentos para a
Volvo, eles estdo disponiveis em trés
modelos, para a simulagdo de opera-
cdo de escavadeiras hidraulicas, pés
carregadeiras e caminhdes articula-
dos.

“Os simuladores sdo desenvolvi-
dos sobre plataformas que criam uma
realidade virtual e reproduzem to-
dos os movimentos da maquina para
que o aprendiz se familiarize com a
operacdo”, explica Wolf. Para isto, a
plataforma conta com acionamento
elétrico e seis eixos responsaveis pela
sua movimentacdo de acordo com os
comandos realizados pelo operador.
Diante do monitor uma plataforma,
equipada com banco, pedais, botoei-
ras e joysticks, ajuda a recriar o am-
biente da cabine da maquina para que
o operador tenha a sensacao de estar
no comando de um equipamento real.
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MODERNIDADE A CADA SEGUNDO

A XCMGBrasil reforga sua presenga no mercado nacional, mantendo qualidade e eficiéncia em seus
produtos e apresentando melhores solugdes aos seus clientes. 0 Manipulador Telescopico XT680-170,
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SIMULLADORES DE OPERACAQ

Menos acidentes: tecnologia desenvolve habilidades do operador antes das aulas na cabine do equipamento

GANHOS COM O SISTEMA

Apesar desse tipo de simulador,
mais sofisticado, exigir investimen-
tos maiores do que os sistemas que
rodam apenas sobre um PC (compu-
tador pessoal), Romulo ressalta sua
eficiéncia superior. “Ele vai além dos
movimentos basicos da maquina e
permite estabelecer exercicios mais
complexos, como atividades em que o
equipamento poderia ficar exposto a
riscos de acidente.” Com a tecnologia
de realidade virtual, o aprendiz pode
aprimorar sua capacidade de operar
uma escavadeira hidraulica a beira de
uma encosta, por exemplo, sem correr
o risco de tombar o equipamento.

Com o apoio dessa tecnologia, o es-
pecialista avalia que um profissional
pode ser capacitado a operar equipa-
mentos apds 40 horas de treinamento.
“Depois de aprimorar suas habilidades,
ele esta apto a partir para as aulas no
equipamento real sem gerar situagdes
de risco ou o expor a danos por impe-
ricia.” Dessa forma, além de reduzir o
tempo de capacitacdo da mao de obra,
0 sistema proporciona economia de
custos para a empresa.

Romulo explica que os ganhos, nes-
se caso, nao se limitam a reducdo nos
reparos dos equipamentos por conta

do aprendizado. “Além de economizar
combustivel, devido a menor carga ho-
raria destinada a operacdo do equipa-
mento, a empresa pode destinar este
recurso para a produgdo e nao deixa-lo
comprometido apenas com a formagéo
da mao de obra.” Segundo ele, distri-
buidores da Volvo em outros paises ava-
liaram que os custos com o treinamento
de operadores em situacao real chegam
a faixa de US$ 25 mil, apenas por conta
do consumo de diesel e das manuten-
cbes as quais as maquinas devem ser
submetidas ap6s o curso.

Por esse motivo, trés distribuidores da
Volvo Construction no Brasil passardo a
adotar essa tecnologia para o treina-
mento de operadores de equipamentos.
A partir deste ano, a Linck, a Motiva e
a Tracbel vdo adquirir os simuladores
para a oferta desse servico aos usuarios
da marca. Assim como a prépria Volvo,
as concessionarias ndo descartam a hi-
pbtese de deslocar o equipamento até
a operacdo do cliente para a realizacdo
de cursos in company. "Diante dos ga-
nhos de tempo e de custos, a solucdo
torna-se atrativa para o treinamento de
grandes equipes, principalmente pelo
fato de que o simulador é compacto
e pode ser transportado facilmente”,
completa o especialista.

PROJETOS EM IMPLANTACAO

Outra vantagem, segundo ele, é que
a tecnologia permite estabelecer dife-
rentes cenarios e situacbes de operacdo
para um mesmo equipamento, desde uma
tarefa simples até uma atividade mais
complexa. “Como todos os comandos
realizados ficam registrados na memé-
ria do equipamento, o sistema permite
a geracao de relatérios para a avaliagdo
de desempenho de cada aprendiz.” Além
das distribuidoras brasileiras, a Volvo esta
implantando esse sistema de capacitagdo
da mao de obra em parceria com dealers
do Chile, Argentina, Colémbia, Panama e
Costa Rica.

No Brasil, a fabricante ja promoveu
dois cursos de treinamento com a nova
tecnologia de simuladores e, em feve-
reiro, planeja a capacitacdo de outra
turma de alunos. Os cursos estdo sendo
ministrados aos profissionais de seus
concessionarios, para capacita-los a
atuar como multiplicadores do conheci-
mento no mercado. Outros fabricantes
também estdo disponibilizando simu-
ladores, em conjunto com suas respec-
tivas redes de concessionarias, para o
treinamento de operadores com seus
equipamentos. E o caso da parceria en-
tre a Doosan e a Comingersol, a Brasif
e Case Construction, a Brasil Maquinas
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Unifoermidade e velocidade do comego oo fim da obra: esto é o
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SIMUILADORES DE OPERAGCAO

e Hyundai e a Caterpillar juntamente
com a Sotreq e Pesa, entre outros.

O Instituto Opus, mantido pela So-
bratema para a capacitacdo de mao
de obra no setor, também vem utili-
zando esse recurso em seus progra-
mas de treinamento. Ap6s adotar a
tecnologia em alguns cursos ofereci-
dos, incluindo a capacitacdo de pro-
fissionais em obras na Libia, o Opus
pretende incorporar os simuladores
de operagdo como suporte aos Cursos
oferecidos regularmente no mercado.
Para isto, o instituto dispde de parce-
ria com dois fabricantes de simulado-
res de operagdo, a canadense Simlog
e a brasileira Bit9, que cobrem prati-
camente toda a gama de equipamen-
tos pesados em construgdo, desde os
modelos da linha amarela — escava-
deiras, tratores de esteiras, retroesca-
vadeiras e outros — até os guindastes
moveis, gruas, caminhdes basculantes
e maquinas de solda.

A TECNOLOGIA COMO APOIO

De acordo com Wilson Mello, dire-
tor do Instituto Opus, o uso de simula-
dores ndo dispensa as aulas teoricas
e praticas na cabine do equipamento
real. "Com o apoio da tecnologia,
conseguimos identificar as habilida-
des manipulativas do aluno e viabi-
lizamos a participacdo de um maior
ndmero de pessoas simultaneamente,
diminuindo o tempo de maquina pa-

Foto: Instituto Opus

rada para apoio aos treinamentos.”
Além disso, ele destaca que o sistema
reduz os indices de acidentes durante
0 CUrso, ja que o aprendiz s6 vai para
a cabine do equipamento real quando
comprovou suas habilidades no simu-
lador virtual.

A tecnologia empregada pelo Opus
se baseia em simuladores que rodam
em PCs, o que também facilita a rea-
lizagdo dos cursos em qualquer local
que disponha de recursos basicos como
alguns computadores pessoais e mo-
nitores. Para Wilson Mello, o sistema
também pode contribuir na contratacdao
de operadores, possibilitando uma ava-
liagdo prévia dos seus conhecimentos.
“Nesse sentido, vale ressaltar que o
tempo de treinamento pode variar em
funcdo de varios fatores, como o tipo
de equipamento em questdo e o grau
de experiéncia do operador, j& que o
simulador serve de suporte tanto para
cursos de capacitacdo como os de reci-
clagem”, ele completa.

0O fato é que, com o apoio de tais
recursos, o treinamento da mao de
obra se torna mais eficiente em ter-
mos de prazo e de custo. E o mercado
agradece diante da necessidade de
formacdo de um grande contingente
de méo de obra em tdo curto espaco
de tempo.

[ FONTES |
Instituto Opus: www.sobratema.org.br/opus ‘
Volvo: www.volvoce.com

SIMUILADORES DE

OPERACION

TECNOLOGIA OPTIMIZA LA
CAPACITACION PROFESIONAL

La demanda reprimida por mano de obra
especializada en los sitios de trabajo esta im-
pulsando una actividad hasta recientemente
poco difundida en el mercado brasilefio. Los
simuladores de operacion que eran poco uti-
lizados en el pais, empiezan con popularizar-
se debido a los beneficios que proporcionan
a la capacitacion de los empleados respon-
sables por conducir los equipos en el sitio de
trabajo. Muchas empresas ya han adoptado
esa tecnologia como aliada en los cursos de
entrenamiento para operadores y la iniciativa
mds reciente, en esa drea, es de Volvo Cons-
truction Equipment.

En su fabrica de Curitiba, estado de Para-
nd, el fabricante ya cuenta con simuladores
para entrenar los profesionales de sus distri-
buidores y hasta mismo los empleados de los
clientes en la operacion de los equipos de la
marca. Segun Romulo Wolf Pereira, del drea
de respaldo al cliente de Onyx Simulations,
que desarrollo los equipos para Volvo, ellos
estan disponibles en tres modelos, para la
simulacion de operacion en excavadoras hi-
drdulicas, cargadores de ruedas y camiones
articulados.

“Los simuladores son desarrollados sobre
plataformas que crean una realidad virtual y
reproducen todos los movimientos de la ma-
quina para que el aprendiz pueda familiari-
zarse con la operacion”, explica Wolf. Para
es0, la plataforma cuenta con accionamiento
eléctrico y seis ejes responsables por sus
movimientos, de acuerdo con los comandos
efectuados por el operador. Delante del mo-
nitor una plataforma, equipada con banco,
pedales, pulsadores y joysticks, ayuda con
recrear el ambiente de la cabina de la maqui-
na para que el operador tenga la sensacion
de estar en el control de un equipo real.

Con el respaldo de dicha tecnologia, el es-
pecialista evalta que un profesional puede
ser habilitado para operar equipos tras 40
horas de entrenamiento. “Después de per-
feccionar sus habilidades, €/ estd listo para
partir hacia las clases en el equipo real sin
generar situaciones de riesgo o exponerse a
darios por impericia.” De esa manera, ade-
mads de reducir el tiempo de habilitacion de
la mano de obra, el sistema proporciona eco-
nomia de costos para la empresa.
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M&T EXPO 2012

NOVOS COMPETIDORES
APRESENTAM AO MERCADO

SI'

BUSCANDO NOVOS MERCADOS,
KOBELCO PARTICIPAM PELA PRIMEIRA VEZ DA M&T Expo,

FABRICANTES cOMO A JOHN DEERE,

LBX E
QUE EXIBIRA

MAIS DE MIL MARCAS E DEVE RECEBER 45 MIL VISITANTES

uatro meses antes de abrir
suas portar para os visitantes,

\ a M&T Expo 2012 — 82 Feira In-
ternacional de Equipamentos para Cons-
trugdo ja movimenta o mercado. Consoli-
dada como o local indicado para empresas
que desejam fazer negdcios no cada vez
mais atraente mercado latinoamericano,
a maior feira de equipamentos para cons-
trucdo e mineracdo da regido ja vendeu
todos 0s espagos para expositores.

Além de reunir praticamente todos os
principais fabricantes com atuagdo no
pais e América Latina, o evento também
serve de vitrine para novas marcas que de-
sejam ingressar no mercado. E o caso das
norteamericanas LBX e John Deere e da
japonesa Kobelco, entre outras, que apro-
veitardo a M&T Expo para apresentar suas
marcas — ja consolidadas no mercado in-
ternacional — aos usuérios brasileiros.

O interesse de empresas ja estabeleci-
das no mercado e de novos competidores
se justifica. Afinal, em sua dltima edicdo

481

a M&T Expo gerou um volume de nego-
cios da ordem de R$ 3 bilhdes desde a
realizacdo da feira, em 2009, até a pré-
xima mostra. As expectativas da Sobrate-
ma, organizadora do evento, sdo de que
ele receba 45 mil visitantes dos setores
de construgdo e mineracao, que deverdo
percorrer os corredores do Centro de Ex-
posicdes Imigrantes, em Sao Paulo, entre
os dias 29 de maio e 2 de junho, atraidos
pelas inovacdes apresentadas pelas cerca
de 480 empresas expositoras e mais de
1.000 marcas, em nada menos do que 66
mil m? de area de exibicao.

Apesar de representar uma novidade
para os usuarios brasileiros, algumas das
novas marcas expostas na feira j& sdo cen-
tendrias e bem conhecidas no mercado
internacional. A LBX Company, por exem-
plo, empresa norteamericana pertencente
ao grupo Sumitomo, chega ao pais para
disputar o mercado de escavadeiras hi-
drdulicas com sua linha de equipamentos
Link-Belt, tradicional marca que remonta

ao longinquo ano de 1874.

Em 2011, a empresa instalou uma filial no
pais e a expectativa é iniciar a venda dos
equipamentos a partir deste ano, atingindo
a marca de mais de 500 unidades negocia-
das até 2015. Para isso, a LBX quer aprovei-
tar a visibilidade que a M&T Expo oferece
para se apresentar aos clientes locais. Ela
contard com dois estandes na feira, sendo
um interno, com 737 m?de érea, e outro ex-
terno com 56 m?.

“Estamos ansiosos em participar pela
primeira vez da M&T Expo”, diz Amy Lin-
don Maddox, gerente de comunicagdo
corporativa da LBX. “Nossa intencdo €
colocar nossos representantes de vendas
em contato direto com potenciais clientes,
assim como apresentar nossa marca de
escavadeiras ao mercado brasileiro.”

Para isso, a LBX trard ao pais diversos
produtos das classes de oito a 80 t de
peso operacional, como as escavadeiras
225 Spin Ace (com raio de giro reduzido,
que permite sua utilizacdo em espagos
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Escavadeira Link Belt: marca centenaria

exiguos), 350 X2's, 210 X2's e 130 X2,
que estardo disponiveis ao publico na
area externa para test drive. “Com mais
de 160 anos de tradicdo, poderemos mos-
trar ao consumidor brasileiro e latinoa-
mericano que as escavadeiras Link Belt
chegam ao Brasil como um produto prime,
com toda a garantia de um efetivo suporte
pés-venda”, completa Jair Rosa, gerente
geral da LBX Brasil.

FABRICA DA DEERE

Outro peso pesado que mira 0 mercado
latinoamericano é a também norteameri-
cana John Deere, que tem um histérico de
lideranca no setor e com atuacdo ha 174
anos. Conhecida no pais pela sua linha
de maquinas agricolas, a empresa anun-
ciou, em outubro passado, a entrada no
mercado brasileiro de equipamentos para
construcdo com a instalacdo de duas fa-
bricas, que devem iniciar as operacdes
até o final de 2013.

De olho na crescente demanda do
mercado brasileiro e de outros paises da
América do Sul, a empresa investira dire-
tamente US$ 124 milhdes, de um total de
US$ 180 milhGes previstos na operacéo.

As duas fabricas serdo construidas em
Indaiatuba (SP), sendo que uma delas,
exclusiva da Deere, sera destinada a pro-
ducdo de retroescavadeiras e pas carre-
gadeiras.

A outra unidade industrial sera dedi-
cada a produgdo de escavadeiras hidrauli-
cas, em uma parceria com a Hitachi, assim
como as duas empresas ja atuam nos Es-
tados Unidos. Segundo a Deere, a linha de
produtos fabricada no Brasil serd comple-
mentada por importagdes de outros mode-
los. A empresa também pretende estabele-
cer uma rede de distribuicdo para oferecer
servicos de pecas e assisténcia técnica aos
clientes com estrutura similar aquela que
ja é mantida h& décadas no pais pelas
concessionarias de equipamentos agrico-
las da marca.

“Queremos aproveitar a excelente vi-
trine que é a M&T Expo para apresen-
tar nossa linha de equipamentos para
construcdo em primeira mao ao publico
sulamericano”, afirma Emilio Sabetta,
responsavel pela érea florestal da Dee-
re. “Nosso objetivo é mostrar a forca e a
tradicdo da empresa, que é uma referén-
cia ha quase dois séculos no segmento

M&T EXPO 2012

Foto: LBX

de maquinas agricolas e também estd
preparada para atender os mercados
emergentes do hemisfério Sul na é&rea de
construcdo.”

Quem também estreia na préxima edicao
da M&T Expo é a Kobelco, que vem atuan-
do no mercado brasileiro de guindastes tre-
licados sobre esteiras por meio da Rimac,
especializada na representacao de equipa-
mentos de movimentacao de cargas para
operagdes portarias, em siderdrgicas, esta-
leiros e transportes especiais. Com a oferta
de oito diferentes modelos, com capacida-
des de operacdo entre 80 ton e 600 ton, a
empresa espera comercializar ao menos 20
unidade este ano.

Para isto, a Rimac aumentou sua es-
trutura operacional e preparou uma agao
comercial especifica para fazer frente a
forte demanda pelos equipamentos. Se-
gundo Richard Reinhardt, gerente geral
da distribuidora, a participacdo na M&T
Expo é uma parte importante dessa estra-
tégia, a ponto de a empresa trazer para
exposicdo o recém-lancado modelo CKS
1100. “"Além da participacdo da nossa
equipe, receberemos o pessoal da fabrica
da Kobelco em nosso estande, onde apre-
sentaremos aos clientes as mais recentes
inovagbes no segmento de guindastes”,
ele conclui.

[FQNTPS ]
John Deere: www. ‘

LBX Company: www. }

\

Rimac: www
Sobratema: www.sobratema.org.br

NUEVOS COMPETIDORES SE PRESENTAN AL MERCADO

Cuatro meses antes de abrir sus puertas para los visitantes, M&T Expo 2012 — la 82
Feria Internacional de Equipos para Construccion ya mueve el mercado. Consolidada
como el local indicado para empresas que desean hacer negocios en el cada vez mas
atrayente mercado latinoamericano, la mayor feria de equipos para construccion y mine-
ria de la region ya tiene todos los espacios vendidos para expositores.

Ademds de congregar prdcticamente todos los principales fabricantes con actuacion
en el pais y en Latinoameérica, el evento también sirve como vidriera para nuevas marcas
que desean ingresar en el mercado. Es el caso de las norteamericanas LBX y John
Deere y de la japonesa Kobelco, entre otras, que desean aprovechar la M&T Expo para
presentar sus marcas — ya consolidadas en el mercado internacional — para los usuarios
brasilerios.

El interés de las empresas ya establecidas en el mercado y de nuevos competidores
se justifica. A fin de cuentas, en su dltima edicion, la M&T Expo generd un volumen de
negocios alrededor de R$ 3 mil millones desde da realizacion de la feria, en 2009, hasta
la proxima muestra. Las expectativas de Sobratema, organizadora del evento, son que é/
reciba 45 mil visitantes de los sectores de construccion y mineria.

Foto: Kobelco

Guindaste Kobelco: foco nos modelos trelicados
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EMPRESAS

O AVANCO DA LIUGONG
NA AMERICA LATINA

CoM A EXPANSAO DA REDE DE DISTRIBUIDORES E A OFERTA DE LINHA DE
A FABRICANTE CHINESA PLANEJA CRESCER AINDA
MAIS NA REGIAO E AMPLIAR SEU PORTFOLIO DE EQUIPAMENTOS

CREDITO ESPECIAL,

Apos encerrar 0 ano de 2011 com
recorde de vendas no mercado lati-
noamericano, a chinesa LiuGong se
prepara para crescer ainda mais na
regido. Para isto, a empresa acaba de
firmar um acordo com a financeira De
Lage Landen (DLL) para oferecer uma
linha de crédito especial aos clientes
na aquisicdo de seus equipamentos.

Segundo Fernando Mascarenhas, pre-
sidente da LiuGong América Latina, os
planos contemplam o financiamento de
até 80% do valor da maquina, com ju-
ros competitivos e prazo de pagamento
de 12 a 48 meses. “Temos condicoes de
oferecer 0 modelo adequado ao perfil
de cada cliente e ao volume da opera-
cdo, assim como ja fazemos com a DLL

nos Estados Unidos”, diz ele.

Com um faturamento anual de US$
2,3 bilhdes e a produgdo de 56.000
unidades, das quais 39.000 unidades
sao apenas de pas carregadeiras, a
LiuGong figura talvez como a fabrican-
te chinesa mais internacionalizada na
area de equipamentos para construcao.
No Ultimo ano, Mascarenhas estima

Fotos: LiuGong
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Empresa planeja uma motoniveladora 6x6 para o mercado

que as vendas no exterior representaram cerca de 10% dos
negécios da empresa, totalizando cerca de 5.700 unidades
e US$ 255 milhGes em receita. “Trabalhamos para que essa
participacdo do mercado externo aumente de 15% a 20%,
de forma a tornar a empresa cada vez mais global.”

A América Latina, onde as vendas cresceram 23% em
2011, ocupa um papel importante na estratégia de expan-
sdo da empresa. Atualmente, a fabricante conta com cerca
de 5.700 equipamentos em operacdo na regido, entre car-
regadeiras de rodas — segmento no qual ela figura como li-
der mundial — escavadeiras hidraulicas, tratores de esteiras,
motoniveladoras, retroescavadeiras, rolos compactadores,
maquinas compactas e empilhadeiras. Apenas no ano pas-
sado, as vendas totalizaram mais de 1.400 unidades, com
destaque para as 600 carregadeiras e 200 escavadeiras co-
mercializadas no periodo.

ESTRUTURA DE ATENDIMENTO

"0 consumo de escavadeiras surpreendeu devido as inova-
cbes que introduzimos nos modelos da série D, mas em 2012
lancaremos outra versao, ainda melhor”, afirma Mascarenhas.
Para atender os clientes da regido, a empresa conta com 18
concessionarias em 14 paises, totalizando 77 pontos de venda.
No Brasil, a estrutura contempla trés distribuidoras e 20 pontos
de atendimento, além do proprio escritério da LiuGong em Belo
Horizonte (MG), onde 30 profissionais ddo suporte aos conces-
sionarios de toda a América Latina, e do centro de distribuicdo
de pecas de Guarulhos (SP), inaugurado em 2011.

Com a instalacdo desse CD, a fabricante assumiu a respon-
sabilidade pelo estoque de pegas de baixo e médio giro, como
motores, eixos, sistemas de transmissdo e outros, de forma a
contribuir com a operagdo de seus distribuidores. “Além disso,
a nova unidade aumentou nossa capacidade de atendimento
aos clientes com rapidez no reparo de suas maquinas”, com-
pleta o executivo.

51

Mascarenhas ressalta a importancia dessa estrutura na fide-
lizacdo dos clientes com servigos de pegas e assisténcia técnica.
“Mais de 50% da frota em operacdo na regido corresponde a
equipamentos que ja estdo fora do periodo de garantia, o que
exige uma estrutura de suporte a seus usuarios.” Ele destaca
que o Brasil responde por mais da metade dessa frota e que
as vendas no pais deverdo crescer ainda mais em relacdo a
demanda latinoamericana.

Para viabilizar o pronto atendimento aos clientes em locais
distantes dos grandes centros urbanos, o executivo ndo des-
carta a parceria com empresas de assisténcia técnica, além de
estimular a abertura de novas filiais por parte de seus distri-
buidores. “A América Latina se caracteriza por apresentar uma
logistica complicada, que requer muito investimento e plane-
jamento para se atender as regides mais remotas”, pondera
Mascarenhas.

A instalacdo de uma fabrica no Brasil contribuird para o
equacionamento desse problema, mas o projeto ainda esta em
fase de andlise por parte da matriz e s6 deverd ser definido
ao final deste ano. Enquanto isto, a empresa vai ampliando a
estrutura de atendimento aos clientes com a nomeacdo de no-
vos distribuidores. Apos expandir a rede de concessionarias na
Argentina, Panama e Peru, além de se estabelecer no Paraguai,
a fabricante planeja contar com mais um ou dois dealers no
México, onde ja opera com dois parceiros.

< CARRARO

APENAS PECAS DE REPOSICAO ORIGINAIS

@ cArrARO
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Langamentos contemplam escavadeira de 48 t

NOVOS PRODUTOS

No Brasil, onda a empresa contabiliza
uma participacdo de 7% no segmento
de carregadeiras de rodas, com picos de
15% em alguns estados, o crescimento
nas vendas devera ser impulsionado pe-
las demais linhas de equipamentos da
marca. Nesse ponto, além dos modelos
ja oferecidos no pais, a empresa reser-
va uma série de lancamentos ao longo
de 2012, incluindo o ingresso em novos
segmentos de mercado.

As novidades previstas incluem o
lancamento de carretas de perfuracdo,
guindastes telescépicos sobre rodas,
equipamentos para concretagem e até
mesmo uma familia de caminhées fora
de estrada de 32 a 190 t. De acordo com
Mascarenhas, as carretas sao desenvol-
vidas a partir de escavadeiras hidrauli-
cas, na qual a fabricante acopla a torre
de perfuracdo. Os equipamentos de con-
cretagem, por sua vez, deverdo incluir
autobetoneiras e bombas de concreto
— tanto em versdo estaciondria como
sobre caminhdo — com lancas de trés,
quatro e cinco segoes.

EMPRESA

EL AVANCE DE LIUGONG EN AMERICA LATINA

Tras encerrar el afio de 2011 con re-
cord de ventas en el mercado latinoame-
ricano, la empresa china LiuGong se pre-
para para crecer todavia mas en la region.
Para eso, la empresa firmd un acuerdo
con la financiera De Lage Landen (DLL)
para ofrecer una linea de crédito especial
a los clientes en la adquisicion de sus
equipos. Segun Fernando Mascarenhas,
presidente de LiuGong Ameérica Latina,
los planes contemplan el financiamiento
de hasta 80% del valor de la madquina,
con interés competitivos y plazo de pago
de 12 hasta 48 meses.

Con una facturacion anual de US$ 2,3
mil millones y una produccion de 56.000
unidades, de las cuales 39.000 unidades
son solamente de cargadores de ruedas,
LiuGong figura tal vez como la fabricante
china mds internacionalizada en el drea de
equipos para construccion. En el tltimo ario,
Mascarenhas calcula que las ventas en el

A LiuGong também reserva novida-
des nas linhas de equipamentos que
ja oferece no mercado, como o lanca-
mento de uma escavadeira hidraulica
de 48 t de peso, para operagcdo em
grandes obras de infraestrutura, pe-
dreiras, cimenteiras e mineracdo em

Mascarenhas: queremos internacionalizar mais

exterior representaron alrededor del 10%
de los negocios de la empresa, totalizando
aproximadamente 5.700 unidades y US$
255 mil millones en ingresos. “Trabajamos
para que esa participacion en el mercado
externo aumente de 15% a 20%, para que
nuestra empresa sea cada vez mas global.”

Latinoamérica, donde las ventas han cre-
cido 23% en 2011, ocupa un rol importante
en la estrategia de expansion de la empre-
sa. Actualmente, la fabricante cuenta con
alrededor de 5.700 equipos en operacion
en la region, entre cargadores de ruedas,
excavadoras hidrdulicas, tractores de ca-
denas, motoniveladoras, retroexcavadoras
cargadoras, compactadores  vibratorios,
maquinas compactas y montacargas. So-
lamente en el aio pasado, las ventas han
fotalizado mas de 1.400 unidades, con des-
taque para los 600 cargadores de ruedas
y 200 excavadoras comercializadas en el
periodo.

geral. Além disso, a linha de maquinas
compactas, como minicarregadeiras e
miniescavadeiras, também devera au-
mentar. “Em 2011, incorporamos ao
nosso portfélio uma motoniveladora
de menor porte, com 130 HP de potén-
cia, para atender a demanda das pre-
feituras, e agora pensamos em trazer
um modelo diferenciado, com tracdo
6x6 e 237 HP de poténcia”, completa
Mascarenhas.

Ele explica que, para atender neces-
sidades especificas dos clientes latino-
americanos, a empresa tem realizado
desenvolvimentos tecnoldgicos e adap-
tacbes em suas linhas de producdo na
China. Exemplo disso sdo as cabines
dos equipamentos, mais espagosas nas
versdes comercializadas na regido, devi-
do ao porte fisico mais avantajado dos
usudrios locais. Além disso, as maquinas
sdo equipadas com componentes forne-
cidos por fabricantes de classe interna-
cional, o que facilita a manutencao.

| FONTES |

LiuGong: www.liugongla.com ‘
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EMPRESAS

Fotos: CZM

SENSQO DE
OPORTUNIDADE

ComMm FOCO EM MODELOS ADAPTADOS,

A CZM SE DESTACA

NO SETOR DE EQUIPAMENTOS PARA FUNDAGCAO POR MEIO

DE INOVAGOES TECNOLOGICAS,

PROXIMIDADE COM O

CLIENTE E PERCEPGAO AGUDA DO MERCADO

Com sede em Contagem (MG), a
CZM figura como um dos principais
fabricantes de equipamentos para fun-
dacdes do mercado brasileiro e exporta
parte de sua producdo para diversos
paises. Sintonizada com as necessida-
des do setor, a empresa produz uma
ampla linha de equipamentos, desde as
perfuratrizes portateis até os modelos
montados sobre caminhdes, escava-
deiras hidraulicas, miniesteiras e guin-
dastes, além dos martelos vibratdrios
hidraulicos ICE e outros.

Para disputar um mercado altamente
competitivo, que movimenta anualmente
cerca de R$ 350 milhdes em negocios,
a empresa investe em pesquisa tecno-
|6gica e no atendimento pds-venda. Em
2011, ela produziu 140 unidades dos

mais diversos modelos, alcancando um
faturamento de aproximadamente R$
150 milhdes. Segundo o diretor comercial
Marcos Cl6, esse desempenho garantiu a
CZM uma participacao de 55% no mer-
cado brasileiro.

Se considerarmos apenas o segmento
de perfuratrizes de hélice continua, sua
participacdo é ainda maior, com 70 uni-
dades fabricadas em 2011 e um market
share de 80%. Nada mal para uma em-
presa totalmente nacional que atua em
um setor no qual h& apenas cinco anos
os modelos importados respondiam por
cerca de 90% da demanda.

MODELOS ADAPTADOS

Um diferencial que explica tais resul-
tados é seu sistema de fabricacdo. Utili-
zando escavadeiras hidraulicas de série
como plataforma para a adaptacdo de
seus equipamentos, a empresa tem se
mostrado mais eficiente do que os con-
correntes que fabricam perfuratrizes
como equipamento completo. Operan-
do principalmente por encomenda, o
mercado mundial para esse tipo de ma-
quina é bem mais reduzido que o dos
modelos produzidos em série, 0 que —
pelo menos em parte — possibilitou sua
rapida evolucdo.

Mas existe outra razao para 0 su-
cesso. "Nossos modelos para estacas
hélice continua atingem profundidades
30% maiores do que os demais equi-
pamentos do mesmo porte e poténcia”,
afirma Clé. Ele atribui esse desempe-
nho ao sistema Bottom Drive CFA, pa-
tenteado pela empresa em 1999, que
posiciona o cabecote de rotacdo ao pé
da torre de perfuracao, permitindo exe-
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cutar perfuracées de maior didmetro e
profundidade.

Como o sistema tende a ser mais leve e
equilibrado, a tecnologia também trouxe
vantagens adicionais relacionadas ao de-
sempenho da maquina, como sua maior
estabilidade e a seguranga do operador.
Ela também reduziu o custo de transporte
do equipamento, devido a melhor relacdo
entre seu peso e a profundidade de per-
furacdo, além de conferir maior eficiéncia
na penetracdo em solos de alta resistén-
cia e de facilitar a adaptacdo para uso de
haste telescopica na execugdo de estacas
escavadas.

Disponibilizado em sete diferentes
modelos de equipamentos, o sistema
contribuiu para consolidar a lideranca
da empresa no mercado interno, onde é
utilizado em mais de 300 unidades em
operacao. Devido a boa relagdo custo/
beneficio que a tecnologia proporciona
ao cliente final, Marcos Cl6 avalia que
a empresa esta credenciada a avancar

Marcos Cl6: atento as caréncias do mercado

em concorridos mercados como a Ame-
rica Latina, Caribe, Franca, Inglaterra e
Estados Unidos. “Esse sistema nos da
uma vantagem competitiva em relacdo
aos modelos tradicionais e, por isso, es-
tamos certos que a internacionalizagdo
serd cada vez maior”, diz ele.

NOVAS SOLUCOES

Com um sucesso tdo significativo
em um espaco de tempo relativamente
curto (pouco mais de uma década), o
investimento em pesquisa tecnolégica
tornou-se prioritario para a CZM. "J&
temos outras trés patentes com regis-
tro no INPI (Instituto Nacional de Pro-
priedade Industrial) para equipamentos
de cravacdo e perfuracdo”, informa o
diretor. "Estamos apenas aguardando
0 momento mais oportuno para o lan-
camento.”

Completando o perfil estratégico da
empresa, a pesquisa tecnolégica tem
um forte aliado na percepcdo das ne-
cessidades do mercado, que orienta a
expansao do portfolio de produtos. Ha
trés anos, por exemplo, a fabricante co-
mecou a investir na modernizacdo dos
equipamentos de cravacao de estacas,
que no Brasil sdo tradicionalmente pro-
duzidos de forma artesanal pelos pré-
prios usuarios.

Weichai Power
Fabricante Global de Motores

(E)WEICHAIPOWER

Weichai Power
Fornecedora global de motores para aplicagoes diversas.

A Weichai Power, fundada em 1846, & uma
das maiores fabricantes de motores no mundo,
Seus produtos incluem todas as séries de mo-
tores a diesel de media & alta velocidades &
motores de combustivel alternative com 30 -
10000 HP.

Os motores da Weichal Power tém sido ampla-
mente utilizados em caminhSes, &nibus, equi-
pamentos de consirugdo, magquinas agricolas,
embarcagbes marinhas e grupos geradores,
Proporcicnando alta eficiéncia, poupanga de
energia e confianca, os molores da Weichai
Power 330 os principais produtos industriais
para atender 45 necessidades de emissdes,
cada vez mais rigorosas, de todos os tipos de
automdvels, equipamentos mecanicos fora-
de-estrada e embarcagfes marinhas.
Procuramos pof um novo parceiro para
juntos desenvolver o mercado brasileiro,
AWeichai Power se compromete a sempre for-
necer @ mais limpa, confiavel e poderosa
poténcia, promovendo continuamente o pro-
gresso social.

Escritdno da filial do Brasil

Tal: 11 T642-TO85

E-mail: brazilweichai@yahoo.com.cn
http:lfeaww. waichai.com

WEICHAI POWER CO_LTD.
Weichai Headqualer Tel:+88-536-8137520
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Vendo nessa improvisacdo uma oportu-
nidade real de negécios, a CZM passou a
produzir e oferecer novas solugdes tec-
noldgicas aos clientes, como seus dois
modelos de martelos hidraulicos sobre
esteiras: o EM5000HH, para crava¢ao
com pildes de 5t, e 0 EM800OHH, para
cravacdo com pildes de 8 t. Atualmente,
ela conta com 35 unidades desse tipo
em operacdo, posicionando o produto
como 0 que mais cresce na sua linha
de producao.

Com a consolidacao dos novos pro-
dutos, a CZM ja trabalha no desenvol-
vimento de martelos com pildes de 3 t
e 10 t, que irdo complementar a linha e
atender 80% das necessidades atuais do
mercado. Também se encontra em fase
experimental um projeto para a fabrica-
cao de equipamentos de estacas de des-
locamento, que aliam as vantagens das

Modelos sdo adaptados sobre méquinas de série

estacas cravadas as escavadas, sem a ne-
cessidade de retirada de material.

DE OLLHO NO EXTERIOR

Mas a empresa mineira quer ainda
mais. “Estamos desenvolvendo um me-
canismo pantografico que permitira a
aplicacdo multiuso para alguns mode-
los da linha”, antecipa Clé. Segundo
ele, somados a crescente expansao do
setor de construcdo civil, todos estes
investimentos e inovacdes poderdo du-
plicar a capacidade produtiva da em-
presa nos proximos cinco anos. “Esta-
mos nos preparando para que isso se
torne uma realidade caso a demanda
se confirme.”

Apbs conquistar a lideranga no
mercado nacional de equipamentos
para fundacdo, a CZM vem ganhan-
do espaco crescente no exterior. S6
para os Estados Unidos, as exporta-
cbes da empresa triplicaram no ano
passado, mesmo em meio a crise que
tomou conta daquele pais. A estraté-
gia que possibilitou um crescimento
tdo intenso foi a estruturacdo de um
eficiente atendimento pés-vendas,
facilitado pela decisdo de montar os
equipamentos localmente, por meio

EMPRESA

SENTIDO DE OPORTUNIDAD

de um representante que adquire as
escavadeiras.

“Como o importante para o cliente
final é que o equipamento tenha uma
manutencdo 4gil e de custo acessivel,
nada melhor que o proprio represen-
tante da escavadeira a sua porta com
contratos de manutencdo preventiva”,
explica Cl6. Em 2012, a expectativa
da CZM é de manter o ritmo de cres-
cimento e duplicar as exportacdes. J&
no mercado interno, a empresa preten-
de credenciar novos fornecedores de
escavadeiras para aumentar a oferta
de produtos aos clientes, obtendo um
crescimento de 30% ao longo do ano.

De olho no futuro, a empresa tam-
bém se prepara para atender a de-
manda de modernizacdo e maior
produtividade do parque de equipa-
mentos de perfuracdo, impulsionada
pelas obras relacionadas aos grandes
eventos esportivos e a chegada de
fabricantes internacionais. "Nos pré-
Ximos cinco anos, nossa expectativa é
de que o potencial de aquisicdo des-
tas maquinas triplique em relacdo ao
atual”, finaliza o diretor.

| FON ii_
CZM: www.czm.com.br

Con oficinas centrales en Contagem, Estado de Minas Gerais, CZM figura como uno de los
principales fabricantes de equipos para fundaciones del mercado brasilerio y exporta parte de su
produccion hacia diversos paises. Sintonizada con las necesidades del sector, la empresa produce
una amplia linea de equipos, desde las perforadoras portatiles hasta los modelos montados sobre
camiones, excavadoras hidrdulicas, mini cadenas y gruas, ademas de los martillos vibratorios
hidrdulicos ICE y otros.

Para disputar un mercado altamente competitivo, que representa anualmente alrededor de R$
350 millones en negocios, la empresa ha invertido en investigacion tecnologica y en el servicio
despugs de la venta. En 2011, la empresa ha producido 140 unidades de los mds diversos mode-
los, logrando una facturacion de aproximadamente R$ 150 millones. Seqtin el director comercial
Marcos Clo, dicho desemperio ha garantizado a CZM una participacion del 55% en el mercado
brasilerio.

Si uno considera solamente el segmento de perforadoras de hélice continua, Su participacion es
todavia mayor, con 70 unidades fabricadas en 2071 y un market share del 80%. Nada malo para
una empresa totalmente nacional que actta en un sector en el cual hace solamente cinco anos
los modelos importados representaban alrededor de un 90% de la demandea.

Un diferencial que explica dichos resultados es su sistema de fabricacion. Utilizando excava-
doras hidrdulicas de serie como plataforma para la adaptacion de sus equipos, la empresa se
muestra mas eficiente que las empresas de la competencia que fabrican perforadoras como un
equipo completo.
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Ganhos em produtividade acentecam guando
sUBS Maquinas @ equipamentos néo ficam parados,
Foi pensando nisso que o Grupo ZF agora oferace
SErVICOs de manutencdo om cixos, transmissios ¢
redutores do segmento de maguinas de construcdo
e movimentacio de cargas, Profissionais altamente
qualificados & pecas onginais ZF fazem a diferenca;
iss0 significa maguinas produzindo com mais
qualidade, seguranca e ganhos econdmicos.
Informogdes: senvicoszi@zf.com

Tel: 15 4008-2525.

ZF. Inovagdo que movimenta a vida.

Manutencao feita diretamente pela ZF.
Certeza de bons negdcios.

Diriveline and Chassis Technology -



EMPRESAS

0OS PLLANOS DA SHANTUI
PARA O BRASIL

FABRICANTE CHINESA INSTALA ESCRITORIO NO PAIS E VISLUMBRA ATE

MESMO UMA LINHA DE PRODUGAO LOCAL,

PARA MELHOR ATENDIMENTO AOS

CLIENTES DA AMERICA LATINA

A fabricante chinesa Shantui, que hé cerca de dois
anos desembarcou no Brasil com sua linha de tratores
de esteiras, tem planos ambiciosos para o pais. Em
entrevista a revista M&T, concedida durante a feira
Bices 2011, em Pequim, o vice-presidente da érea in-
ternacional da empresa, Richard Li, disse que o obje-
tivo é consolidar a operacdo no pais com foco nos
demais mercados da América Latina.

“Comecamos a exportar nossos produtos em
1980 e temos uma visao de negdcio voltada a va-
lorizacdo do mercado externo”, ressalta o execu-
tivo. Ele explica que a estratégia da empresa nos
mercados internacionais passa por um grupo de
paises em desenvolvimento, no qual o Brasil ocupa
posicdo de destaque. "0 foco da Shantui na Améri-
ca Latina é principalmente voltado para o mercado
brasileiro, juntamente com o Chile, Cuba, Hondu-
ras, Venezuela e México.”

Por esse motivo, a fabricante chinesa esta montan-
do um escritério em Sao Paulo, com o objetivo de
entender melhor o mercado local e de se aproximar
dos clientes. Richard Li destaca a dificuldade de se
estabelecer em um pais tao diferente em termos de
idioma, cultura e legislagdo, mas ressalta a intengdo
de montar uma estrutura voltada ao atendimento dos
clientes em pegas e servicos de assisténcia técnica.
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NOVOS PRODUTOS

Por meio dessa estrutura, a Shantui
pretende expandir sua area de atua-
¢do no pais e nomear novos distri-
buidores para a marca. Atualmen-
te, a fabricante comercializa no
Brasil tratores de esteiras de 130
hp a 320 hp. Mas o objetivo é am-
pliar o leque de produtos oferecidos
no mercado, incluindo suas linhas
de escavadeiras hidraulicas e de pas
carregadeiras.

No prazo de dois anos, a empre-
sa nao descarta a possibilidade de
instalacdo de uma fabrica no Brasil,
para reforcar a estrutura de suporte
aos clientes latinoamericanos. “Com
isso, teremos como atender 0s usua-
rios mais rapidamente”, pondera Li.
Ele destaca que a nova unidade bra-
sileira integra a estrutura interna-
cional da Shantui, composta por trés
escritérios na Africa, um no Oriente
Médio, um na Europa, um na antiga

Unido Soviética, um em Singapura,
um em Hong-kong e um nos Estados
Unidos, além de 60 representacdes
em diversos paises.

Além de produzir tratores de es-
teiras, escavadeiras e carregadei-
ras de rodas, a empresa conta com
uma ampla linha de equipamentos
para terraplenagem e concretagem,
bem como empilhadeiras, caminhdo
tanque e outros. Na familia de equi-
pamentos para concreto, uma joint-
venture com um parceiro japonés
incorporou ganhos de tecnologia
aos produtos da marca, incluin-
do caminhdes betoneira e bombas.
Nas maquinas de movimentacdo de
solos, por sua vez, o destaque fica
com o recente lancamento do trator
de esteiras SD52-5, considerado o
mais potente da China, com motor
de 520 hp.

lilhiﬁ-—
Shantui: www.shantui.com

EMPRESA
L0oS PLANES DE SHANTUI
PARA BRASIL

El fabricante chino Shantui, que hace cerca
de dos arios desembarco en Brasil con Su linea
de tractores de cadenas, tiene planes ambicio-
S0 para el pais. En entrevista a la revista M&T,
concedida durante la feria Bices 2011 en Pe-
quin, el vice-presidente del drea internacional
de la empresa, Richard Li, dijo que el objetivo
es consolidar la operacion en el pais con foco
en los otros mercados de Latinoamerica.

“Empezamos con exportar nuestros pro-
ductos en 1980, y tenemos una vision de
negocio que se vuelve hacia la valorizacion
del mercado externo”, subraya el gjecutivo. El
explica que la estrategia de la empresa en los
mercados internacionales pasa por un grupo
de paises en desarrollo, en el cual Brasil ocu-
pa posicion de realce. “El foco de Shantui en
Latinoameérica se vuelve principalmente hacia
el mercado brasilerio, juntamente con Chile,
Cuba, Honduras, Venezuela y Mexico.”

Poinel de comando MOBA 3D

POTENCIA GERA PRODUTIVIDADE - NIVELAR COM A MOBA.

GS-506 E MOBA 3D - PARA MAIOR PRECISAO.

Painel de comondo G5-506
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www.moba.de
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PAVIMENTACAO

~

M6DULO ACOPLADO A

VIBROACABADORA PERMITE LANGAR A CAMADA DE
BINDER E CAPA ASFALTICA NA MESMA PASSADA,

REDUZINDO CUSTOS E

MELHORANDO A QUALIDADE DA OPERAGAO

Imagine um sistema de pavimentacao rodovi-
aria que seja capaz de lancar duas camadas de
asfalto em uma Unica passada, proporcionando
maior qualidade ao servico e reducdo de custos.
Essa tecnologia existe e esta sendo oferecida no
mercado pela Dynapac para aplicacdo nas vibro-
acabadoras DF145CS, também produzidas pela
empresa. Trata-se do sistema Compactasphalt
CM2500, um mddulo com silos maiores, que
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viabiliza a aplicacdo simultdnea do binder e da
capa asfaltica em larguras de até 7,5 m

O sistema é composto pelo médulo CM2500,
de 2,55 m de largura basica, equipado com silo
com capacidade para 28 t de binder. Equipado
com unidade de forca propria, esse modulo tem
condigdes de lancar 15 t de capa asfaltica, que
passa por dois eixos sem-fim até chegar a mesa
de aplicacao, dotada de aquecimento elétrico.

L
DU |

DEZ/JAN 2012



Aplicagdo quente-sobre-quente resulta numa capa mais fina e resistente

Uma segunda mesa, de alta capacida-
de de compactacdo, realiza essa tarefa
na camada de binder e opera de forma
sincronizada com a outra em termos de
inclinacdo e mudancas na transversal.

Dotado de acionamento exclusivo, por
meio de um motor de 155 hp de potén-
cia, o sistema fica instalado na frente da
vibroacabadora, de forma a agir como
contrapeso e gerar equilibrio ao conjun-
to. Segundo a Dynapac, como a tecno-
logia langa simultaneamente as cama-
das de binder e capa asféltica (sistema
quente-sobre-quente) em uma Unica pas-
sada, a interligacdo entre elas fica mais
homogénea e resistente, aumentando a
durabilidade do pavimento.

Outro fator importante é que o calor do
binder melhora o tempo de disponibilida-

TECNOLOGIA

PAVIMENTACION DOS EN UN

de para compactacao da pista. Os ganhos
de custo proporcionados pela tecnologia
Compactasphalt sdo quantificados pela re-
ducdo da espessura da capa asfaltica. Além
disso, ao permitir o lancamento de uma ca-
mada de rolagem mais fina, ele possibilita
a utilizacdo econdmica de aditivos de alto
valor para polimento, atingindo alta resis-
téncia e robustez nas bordas.

Todos esses beneficios, de acordo com
a Dynapac, sdo obtidos com uma Unica
equipe de trabalho e a vibroacabadora
pode ser configurada rapidamente para
operar com a tecnologia Compactas-
phalt. A unidade completa também pode
ser transportada facilmente em caminhéo
com carroceria baixa.

FONTES

Dynapac: www.dynapac.com.br

Imaginese un sistema de pavimentacion de carreteras que sea capaz de lanzar dos camadas de

asfalto en una tnica pasada, proporcionando mayor calidad al servicio y reduccion de costos. Esa
tecnologia existe y estd siendo ofrecida en el mercado por Dynapac para aplicacion en las vibro-
acabadoras DF145CS, también producidas por la empresa. Se trata del sistema Compactasphalt
CM2500, un mddulo con silos mds grandes, que viabiliza la aplicacion simultanea del binder y de la
capa asfdltica en anchos de hasta 7,5 m.

El sistema se compone por el modulo CM2500 de 2,55 m de ancho bésico, equipado con Silo con
capacidad para 28 t de binder. Equipado con unidad de fuerza propia, ese mddulo tiene condiciones
de lanzar 15 t de capa asfdltica, que pasa por dos ejes sinfin hasta llegar a la mesa de aplicacion,
dotada de calentamiento eléctrico. Una segunda mesa, de alta capacidad de compactacion, realiza
esa tarea en la camada binder y opera de manera sincronizada con la otra, en términos de inclina-
cion y cambios en la transversal.
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esamvolvido com o menor nimen de

pecas, design de alto desempenho, os

rompedores  hidriulicos  ALL  WORK
produzem maks forca gerando malor energla de
impacto. Sao modelos top de linha ¢ os mas
silenciosos do merncado mundial, Sua carcaca
blindada oferece Inimeras vantagens,
comparati